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Ein Multitalent!
BioHorizons bietet mit MinerOss® X ein
Knochentransplantat fiir die parodontale,
orale und maxillofaziale Chirurgie. Es ist
fiir zahlreiche Indikationen, wie alveolire
Zahnfleischdefekte, geeignet. , /70 23

Neuer Praxisleitfaden
Der Praxisleitfaden: ,Periimplantire Ent-
ziindungen“des BDIZ EDIwurde erstmals
aufderIDS 2015 vorgestellt. Dieachtseitige
Broschiire kann im Onlineshop des Be-
rufsverbandes bestellt werden., §p/7- | 8

Vorteile einteiliger Implantate

| Alle Mafnahmen nutzen, die Vorteile fiir
den Patienten haben — das ist der Grund-
gedanke des Konzeptes ,,Feste Zihne an
einem Tag* von DS Frank Schrader, Zerbst,

Deutschland. » Serte 1 9f

Der Implantologiemarkt 2015

Fiir den Anwender wird es insgesamt nicht einfacher, zwischen echten und vermeintlichen Neuerungen
zu unterscheiden. Von Jiirgen Ishaner, Chefredakteur ZWP/DT D-A-CH.

Digital, metallfrei und preiswert — so
kann man die allgemeinen Implanto-
logie-Trends im IDS-Jahr kurz um-
reiflen. Und die Implantologie bleibt
auch 2015 Vorreiter bei vielen rich-
tungsweisenden Innovationen.

Der Implantologiemarkt steht
vor neuen Herausforderungen. Ging
es bis vor Kurzem noch darum, spe-
ziell die Folgen der Finanzkrise zu
meistern, sind es derzeit vor allem
strukturelle und technologische
Herausforderungen. Wie
stark der Markt im
Wandel ist,
lasst sich
z. B. an der
Zahl der
Zukéufe und
der damit ver-
bundenen Konzentration der Markt-

anteile in den Hin-
den einiger weni-
ger international
agierender Dental-
unternehmen be-
obachten. Ver-
bundenist dieser
Trend gleichzei-
tig mit einem in
diesem Segment
eher uniiblichen
Personalkarussell
bis hinauf in die
Chefetagen der
renommierten
Implantatanbieter.
Die bisher gerade
im deutschen Im-
plantologiemarkt
giiltige Formel,
namlich Innovation
+ Qualitit + Service
= Vertrauen + Identifikation +
zufriedene Anwender wird dem Ver-
nehmen nach mehr und mehr aufge-
lost. Ob dieser Weg in die richtige
Richtung fiihrt, bleibt abzuwarten.
Gleichwohl eroffnet er aber auch
Chancen fiir
kleinere

Unternehmen. Dass die es
verstehen, diese Chancen zu
nutzen, bewiesen in der jiingsten
Vergangenheit nicht zuletzt die Anbie-
ter im sogenannten Value-Segment
mit stringent wachsenden Verkaufs-

‘ wichtiger Faktor fiir den Erfolg.

zahlen und entsprechend ver-
groflerten Marktanteilen.

Implantatverkaufe
ansteigend
Folgt man den aktuellen
Einschdtzungen der Implan-
tatanbieter, hat sich der
. Markt etwas stabilisiert. Die
Zahl der verkauften Implantate
steigt und das Gesamtvolumen
bewegt sich nach wie vor auf
hohem Niveau. Daher wird ver-
sucht, dieses ohne Zweifel vor-
handene Potenzial des Marktes
durch neue Wachstumsstrate-
gien zu mobilisieren. Ganz klar
stehen Themen wie die CAD/
CAM-Technologie und das
Preisniveau sowie Keramikim-
plantate als ernst zu nehmendes
Angebot nicht nur im Premium-
segment zur Diskussion. Die Un-
ternehmen stellen sich mit unter-
schiedlichen Strategien den neuen
Herausforderungen. Dabei wird
das Preis-
Leistungs-
Verhiltnis
immer

mehr zu einem

Ob in einem hoch potenten Markt
der ausschlieflliche Weg iiber den
Preis und die damit verbundene Kan-
nibalisierung notwendig oder gerade
im Hinblick auf Qualitit, Service und
Innovationsfreudigkeit langfristig
sinnvoll ist, muss diskutiert werden.
Die Unternehmen werden jedoch in
diesem Kontext auch bestimmte
Strukturen im Interesse von Effizienz
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Die Wichtigkeit der
Fortbildung in der
Implantologie

Statement von Dr. Dr. Sascha Virnik*

ie Moglichkeiten in der Implan-
D tologie haben sich in den letzten

Jahren enorm gesteigert. Immer
bessere Materialien versprechen eine
einfache Anwendung auch fiir den jungen
Implantologen.

Implantologische Behandlungskon-
zepte sind mittlerweile Standard in der Ver-
sorgung, und vereinfachte Technologien
verleiten oft zum Ausreizen der Moglich-
keiten. Aber nichtimmer ist es sinnvoll, bis
an die Grenzen des Mdglichen zu gehen,
Ziel sollte es eher sein, sich an anerkann-
ten Qualitatsstandards zu orientieren.

Das [Tl ist ein internationales Netz-
werk im Bereich der dentalen Implanto-
logie. Es fordert die Erweiterung des Wis-
sens in der Implantologie und der denta-
len Gewebsregeneration, basierend auf
evidenzbasierten Erkenntnissen. 17.000
Mitgliedern, in 101 Landern, wird durch
zahlreiche Fortbildungsaktivitaten ermog-
licht, aktuellen Entwicklungen zu folgen
und Kontakt zu Experten aufzubauen. Die
wissenschaftlichen Publikationen des [Tl
bilden dabei die Basis.

Neben dem fr [TI-Mitglieder schon
bekannten Angebot wie Study Clubs,
Online-Plattform, Treatment Guide und
Online Academy wird nun auch ein neues
Curriculum in Form einer modularen
Fortbildung angeboten. Mit dem Slogan
,Knowledge is key" richtet sich dieses
Programm an junge Kollegen. Interna-
tionale Module werden in Osterreich,
Deutschland, Ungarn und den Nieder-
landen abgehalten mitder Maglichkeit der
Teilnahme an [T education weeks welt-

212015 | 08.03.2018

Sans goehrie Damen und Harmen:
. 5 it des SR 6
cmmanden Wocha artaan S0 Ao fiel

e i vorm 0. bis 14. M 10

m planmatig den ZWP online

T

Ssthetische Implantalversorig
Kieferkammgewebe

=" pationten erwaren wﬁy
Zannersatzes N8 FCC e gos K~

“ " 5 o ,
"L“'D'"g:w nettare, abet 8080
S aumaragi zs g

weit. Internationales Lernen, renommierte
Referenten und integrierte E-Learning-
Tools machen das [Tl Curriculum zu einem
hochmodernen und dynamischen Fort-
bildungsprogramm.

Aber nicht nur Zusatzausbildungen
sind wichtig, um im Bereich der oralen
Chirurgie mithalten zu kdnnen, auch der
Besuch von einzelnen Fortbildungsaben-
den, wie zum Beispiel den ITI study clubs,
die regional abgehalten werden, bringt
immer wieder eine Bereicherung in den
beruflichenAlltag.

SogarvonzuHauseausistesmaglich,
sein Wissen jeden Tag zu erweitern, mit
anderen zu teilen und mit den neuesten
Entwicklungen mitzuhalten. Die [Tl Online
Academy bereitet Lerninhalte spannend
auf und macht Lust auf mehr. Nicht nur
Theorie und Grundlagen kénnen hier auf-
gefrischt werden, sondern es wurde auch
viel Platz flir klinische Anwendungen und
Fallprésentationen geschaffen.

Jnnovationen und bewéahrte Kon-
zepte auf dem Priifstand” ist der Titel flir
den néchsten [Tl Kongress in Osterreich.
Veranstaltungsort vom 10. bis 11. Juni
2016 ist Wien. Das Programm verspricht
eine spannende Veranstaltung mit hoch-
karétigen Referenten aus dem Bereich
derdentale][llmplanto— —
logie. Wir freuen uns
unter anderem auf Da- En. 'E
vid Cochran, San An- I
tonio, USA, und Niklaus 'E
P.Lang,Bern, Schweiz.

*\lorsitzender der [Tl Sektion Osterreich
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Neuer Praxisleitfaden

Auf Basis eines Arbeitspapiers der
Universitit Koln diskutierte die
10. Europdische Konsensuskonferenz
unter Federfithrung des BDIZ EDI
Mitte Februar in K6ln den Umgang
mit der periimplantiren Entziin-
dung. Der daraus entstandene Pra-
xisleitfaden wurde auf der IDS 2015
vorgestellt.

Bei der Definition unterscheidet
die Expertenrunde zwischen der
initialen, reversiblen Mukositis, der
entziindlichen, gegenwirtig irrever-
siblen Periimplantitis und der apika-
len Entziindung als Sonderform bei
Zustand nach endodontischer Be-
handlung und/oder apikalem Gra-
nulom bzw. Burnt-Bone-Syndrome
(sog. retrograde Periimplantitis).

Es gibt fiir die Konsensuskonfe-
renzkeineschliissigen Belege, dass das
Implantatdesign oder die Oberfld-
chenbeschaffenheit von Implantaten
fiir ein erhohtes Periimplantitis-
Risiko verantwortlich sind. Viel ent-
scheidenderist fiir die Expertenrunde
hingegen die OP-Technik. Die chirur-
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Konsensuspapier der 10. Europdischen Konsensuskonferenz (EuCC) liegt vor.

gische Implantatinsertion kénne
durch Fehler des Operateurs zu einer
Schiadigung des periimplantéren
Gewebes und damit zu einer
Periimplantitis-Pradisposition
fithren. Genannt werden

hier thermisches und me-
chanisches Trauma des
Knochens, mangelhaftes
Weichgewebsmanage-

ment und die Fehlposi-
tionierung des Implan-

tats. Auch die Art der pro-

thetischen Versorgung mit

ihren unterschiedlichen Be-
handlungsabldufen sowie die
Uberbelastung werden als po-
tenzielle Risikofaktoren einge-
stuft.

Fiir die Privention rit die EuCC
zu sorgféltiger Fallselektion, atrau-
matischem Vorgehen und spezifi-
schem Recall-System. In der Dia-
gnostik fordert sie die radiologische
Dokumentation nach Implantat-
insertion, Osseointegration und
prothetischer Versorgung sowie
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BDIZ EDI

Periimplantire Entziindungen:

Privention - Diagnostik - Theraple

eine Sensibilisierung des Patienten
fiir pathologische Verdnderungen am
Implantat.

»Je nach den Befunden wird eine
geschlossene, konservative Therapie
empfohlen oder eine chirurgische,

falls notwendig, mit rekonstruktiven
Mafinahmen verbundene Therapie.
Zusitzlich zur mechanischen Rei-
nigung stehen verschiedene
Verfahren zur Dekontamina-
tiondesinfizierten Gewebes
und Desinfektion der
Implantatoberfliche zur
Verfiigung, deren thera-
peutische Relevanzdurch
Metaanalysen und RCT
unterschiedlich beurteilt
wird.
Die Konsensuskon-
ferenz priferiert keine
der gingigen Therapiever-
fahren:
+,Die photodynamische Thera-
pie zeigt die gleiche Effektivitit
wie dielokale Gabe von Antibio-
tikum.“
+,Es gibt keinen Nachweis, dass
Lasertherapie bei initialer Peri-
implantitis geeignet ist.
* ,Metaanalysen zeigen keine Indi-
kation fiir adjuvante systemische
antibiotische Therapie.

Periimplantare Entziindungen”

Liegt eine fortgeschrittene Peri-
implantitis vor, bevorzugt die Kon-
sensuskonferenz aufgrund der Ver-
besserung der Sondierungstiefe und
des Attachement-Levels das chirur-
gische gegeniiber dem geschlossenen
Verfahren und riumt ein, dass die
Anwendung von Membranen bei der
Defektaugmentation die Resultate
verbessern konne. Neben autologem
Knochen wiirden verschiedene Ma-
terialien fiir die Defektaugmentation
verwendet, allerdings konne keine
klare Aussage zur Effektivitdt der
Materialien getroffen werden.

Der achtseitige Praxisleitfaden
kann als Broschiire mit umfang-
reichem Literaturverzeichnis in
deutscher bzw. englischer Sprache
zum Preis von 2,50 Euro (incl.
MwsSt., zzgl. Versandkosten) im
Onlineshop des BDIZ EDI bestellt
werden. Mitglieder erhalten den Leit-
faden kostenfrei mit dem néchsten
Rundschreiben.

Quelle: BDIZ EDI
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den Priifstand stellen
missen.
Markterweiterung

Immerhin setzen die
meisten Firmen in dieser
Situation konsequenter-
weise weiterhin auf Markt-
erweiterung. Nach wie vor
werden Implantatsysteme
und implantologisches
Equipment verbessert
oder neu entwickelt auf
den Markt gebracht. Diese
,permanente Innovation*
dient sicher der Fortentwicklung der
Implantologie als Ganzes, hat aber
auch zur Folge, dass es selbst fiir
versierte Anwender kaum noch
moglich ist, zwischen echten und
vermeintlichen Neuerungen zu
unterscheiden bzw. den Implanto-
logiemarkt in seiner Gesamtheit zu
iiberblicken.

Marktiibersicht

Eine Ubersicht (abrufbar
iiber den QR-Code) zeigt, dass
inzwischen nahezu 170 Unter-
nehmen implantologisches
Equipment oder implantologi-
sche Produkte im Portfolio
haben. Uber 70 davon
bieten Implantate an —
Tendenz steigend. Zu-
gleichwirdaberauch deut-
lich, es gibt ein Kommen
und Gehen. Es existiert
ein tber Jahre, z.T.
auch iiber Jahrzehn-
te hinweg stabiler
Kern des Marktes — so
teilen sich die drei grofSen Implantat-
anbieter Straumann, CAMLOG und
DENTSPLY Implants ca. 75 Prozent
des Marktes — und es gibt neue An-
bieter, wihrend andere vom Markt
verschwunden sind bzw. eigene Ak-
tivitdten in diesem Bereich ganz oder
teilweise aufgegeben haben.

Die vorliegende Auflistung fiir
das Jahr 2015 bietet einen Uberblick
iiber die Produkte sowie deren An-
bieter und erleichtert so Thre Suche
und Entscheidungsfindung.

Anmerkung der Redaktion

Die Ubersicht beruht auf den Angaben der
Hersteller bzw. Vertreiber. Wir bitten unsere
Leserum Verstiindnisdafiir, dass dieRedaktion
fiir deren Richtigkeit und Vollstindigkeit we-
der Gewdhr noch Haftung tibernehmen kann.

Marktiibersicht



