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Sie haben die Internationale Den-
tal-Schau 2015 verpasst? Kein
Problem! Auf der Seite www.
zwp-online.info/360grad
haben In teressierte ab
sofort die Möglich-

keit, den Messe-
stand zahlreicher
Firmen zu besuchen,
ganz ohne Zeitstress und
schmerzende Füße. Zusätzli-
che In fopunkte innerhalb der
360grad-Touren eröffnen auf
Mausklick vertiefende Infor-
mationen zum Produktportfolio
oder präsentieren aktuelle Vi-
deos und Galerien.

Die 360grad-Touren sind zu-
dem Bestandteil der neuen vir-
tuellen Messe – der Dental City.

An 365 Tagen im Jahr und
rund um die Uhr können

sich Interessierte zu-
künftig über neueste
Produk te, Webinare,
Fortbildungsan -
gebote und Messe-
highlights der teil-
nehmenden Unter-

nehmen informieren.
Der animierte Rund-

gang ist über alle mobi-
len Endgeräte
navig ierbar
und macht den
Messebesuch
so zu einem
eindrucksvol-
len Rundum-
erlebnis. 

Die IDS in 360grad
Messestände nachträglich virtuell besuchen.

Eine professionelle Zahnreini-
gung (PZR) ist keine überflüs-
sige IGeL-Leistung, sondern in
den allermeisten Fällen drin-
gend notwendig. Darauf weist
die Kassenzahnärztliche Verei-
nigung Bayerns (KZVB) ange-
sichts des jüngsten IGeL-Moni-
tors des Medizinischen Diens -
tes der Krankenversicherung
(MDK) hin. Dieser hatte kriti-
siert, dass Ärzte zu viele indi-
viduelle Gesundheitsleistungen
anbieten, deren Kosten die GKV
nicht übernimmt. Die Mehrheit
der 37 geprüften Zusatzleistun-
gen sei nutzlos. Dazu zählt der
MDK auch die PZR.
„Kein Zahnarzt führt eine PZR
ohne zahnmedizinische Indika-
tion durch. Zahlreiche wissen-
schaftliche Studien belegen den
Nutzen einer regelmäßigen PZR.
Patienten, die eigenes Geld für
eine PZR ausgeben, leisten da-
mit auch einen Beitrag zur finan-
ziellen Entlastung der Kranken-
kassen. (…) Die PZR ist neben
der regelmäßigen Kontrollunter-
suchung ein wichtiger Baustein
unserer Präventionsbemühun-
gen. Der MDK handelt verant-
wortungslos, wenn er eine PZR
pauschal als nutzlos bezeichnet
und die Patienten dadurch ver-
unsichert. Noch dazu kommt er

zu seinem Ergebnis durch eine
Auswertung durch einen Nicht-
zahnarzt, nämlich eines Biolo-
gen, der als Fachjournalist für
den Medizinischen Dienst des
Spitzenverbandes Bund der
Krankenkassen tätig ist. Wer
perfekt Zähneputzen kann – ein-
schließlich aller Nischen und
versteckten Bereiche – braucht
vielleicht keine PZR, aber nur
die wenigsten Patienten können
dies (…)“, betont KZVB-Chef
Dr. Janusz Rat.
Dass die Krankenkassen den
Nutzen der PZR erkannt haben,
beweist aus Sicht der KZVB
auch die Tatsache, dass sie mitt-

lerweile von den meisten großen
Krankenkassen bezuschusst
wird. „Wenn der MDK die PZR
für nutzlos hält, wäre das ja hi -
nausgeworfenes Geld. Ich kann
mir nicht vorstellen, dass Kran-
kenkassen Geld für zahnmedi-
zinische Leistungen ausgeben,
die den Patienten keine mess-
baren Vorteile bringen. Wir for-
dern den MDK auf, seine Kritik
an dieser wichtigen Präventions-
leistung zurückzunehmen und
sie nicht mit den sogenannten
IGeL-Leistungen in einen Topf
zu schmeißen“, so Rat.  

(Quelle: KZVB)

Patienten profitieren von PZR
KZVB widerspricht Medizinischem Dienst der Krankenversicherung.

Alle 360grad-Touren

Seit 1. Januar 2015 verantwortet
Robert Eichinger als erfahrener
Sales-Mann den Geschäftsbe-
reich Zahnmedizin des Starnber-
ger Softwarehauses PHARMA-
TECHNIK. Eichinger war zuvor
fast neun Jahre lang Gebiets-

leiter bei einem der führenden
Produkthersteller auf dem Den-
talmarkt, der Acteon Deutsch-
land GmbH. In seiner berufli -
chen Laufbahn hat sich Eichin-
ger ein großes Know-how in
vertrieblichen Prozessen auf-
gebaut – seit fast 30 Jahren ar-
beitet er in der Branche und
bekleidete dabei unterschied-
lichste Sales-Positionen in ein-
schlägigen Unternehmen.

Eichinger setzt hohe Anforde-
rungen an sich und sein Team:
„,Alles aus einer Hand‘ ist für
mich nicht nur eine Phrase. Mit
LinuDent hat PHARMATECH -
NIK nicht nur eine hervorra-
gende Praxismanagementsoft-
ware, sondern auch ein einma-
liges Portfolio aus zusätzlicher
Hardware, digitalem Röntgen
sowie Service- und Fortbildungs-
angeboten. Ich habe mir zur
Aufgabe gemacht, die Kunden
von unserer konsequent star-
ken Leistung auch künftig zu
überzeugen und insbesondere
jungen Medizinern den Einstieg
in den Praxisbetrieb durch un-
ser Gesamtpaket zu erleichtern.“
Dr. Detlef Graessner, geschäfts-
führender Gesellschafter von
PHARMATECHNIK, freut sich
über den Neuzugang: „Mit Ro-
bert Eichinger haben wir einen
absoluten Experten in Sachen
Dental Sales und Produktent-
wicklung gewonnen. In dieser
neuen Formation treiben wir
unser Credo Innovation und
Kundennähe für den Bereich
LinuDent nun zügig voran.“ 

Neuer Vertriebschef
Robert Eichinger übernimmt das Steuer bei LinuDent.

PHARMATECHNIK GmbH & Co. KG
Münchner Straße 15
82319 Starnberg 
Tel.: 08151 4442-0
Fax: 08151 4442-7000 
info@pharmatechnik.de
www.pharmatechnik.de 

Adresse

Robert Eichinger zeichnet seit Jahresbeginn für den
Geschäftsbereich Zahnmedizin des Starnberger Soft-
warehauses PHARMATECHNIK verantwortlich. 

Immer einen Zug voraus ...Immer einen Zug voraus ...
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Rocky Mountain Orthodontics®

ab 02.04.2015 erhalten Sie unsere  Produkte ex- 
klusiv durch unseren Vertriebspartner in Deutschland:  
Ortho Caps GmbH.

Weitere Informationen:
Tel.: 02385 92190  
Fax: 02385 9219080
Email: info@rmo-deutschland.de
www.rmo-deutschland.de

Vertrieb durch

DR. ROBERT C. WILSON’S KURS 
18./19. September 2015 in Frankfurt

WE WILL...  
WE WILL ROCK YOU

Wilson®3D®
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