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Wasserhygiene kann man nicht sehen. Aber es ist eminent wichtig,

sind eine ernst zu nehmende Gefahr. Denken Sie an lhre Patienten,
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EDITORIAL

Der ganzheitliche Ansatz

Ein Schwerpunkt unseres international tatigen

Architekturbiiros liegt in der Gestaltung von Ho-
tels, Geschéften, Restaurants und Bars —also von
Rdumen mit hoher Aufenthaltsqualitat. Dabei
verfolgen wir einen ganzheitlichen Ansatz.

Im Kern geht es darum, mit bestehenden Situatio-
nen umzugehen, diese als Herausforderungen zu
begreifenundinspannende L6sungen zuverwan-
deln.Den Leitfadenfiiralle Projekte bildetdie Ver-
bindungausden ortsspezifischen und raumlichen
Bedingungen mit den Ideen, Wiinschen und Be-
diirfnissen der Kunden. Besonders im Bereich der
Innenarchitektur ist uns das Zusammenspiel von
Raum, Materialitat, Farbe und Licht wichtig. Hier-
mit werden Rdume mit personlicher Atmosphare
geschaffen, die vom Bauherrn individuell bespielt
und mit Leben gefiillt werden konnen.

Das Hauptziel ist, die Persdnlichkeit des Kunden
widerzuspiegeln oder einer Marke einen aus-
drucksstarken Auftritt zu verschaffen.

Die Wiinsche und Ideen unserer Auftraggeber
stehen fiir uns an erster Stelle und sind Grund-
lage unserer Entwiirfe. Fiir Gesprache mit dem
Kunden stellen wir diese anschaulich in Form von
Zeichnungen, Modellen und atmosphérischen Vi-
sualisierungen dar. Oberflichen und Materialien
spielen von Anfang an eine wichtige Rolle. Diese
Entwurfshaltung liberzeugte auch die Zahnarzte
der Praxis Leipziger14 in Berlin.

+Eine Zahnarztpraxis, die nicht aussieht wie eine
Zahnarztpraxis“. Das war die oberste Pramisse bei
der Gestaltungihrer Praxisraume. Fiir die Etage in
Berlinshistorischer Mitte bedeutete das,einen Ort
zu schaffen, an dem sich der Patient wohlfiihlt,
kombiniert mit optimalen Arbeitsbedingungen
fiir das Praxisteam.

Entstanden sind Rdumlichkeiten mit einem un-
verwechselbaren Charakter, ein Gesamtbild mit
angenehmer Leichtigkeit, das eheran eine Lounge
als eine Zahnarztpraxis erinnert. Die Leipziger14
gehdrte zu den pramierten Praxen beim ZWP
Designpreis 2014.

Dipl.-Ing. Ester Bruzkus, Dipl.-Ing. Patrick Batek
Bruzkus Batek Architekten, Berlin

Abb.1:Dipl.-Ing. Ester Bruzkus, Dipl.-Ing. Patrick
Batek; Bruzkus Batek Architekten, Berlin

Abb. 2-6: Zahnarztpraxis Leipziger 14, Berlin
Gestaltung: Bruzkus Batek Architekten, Berlin
Die puristische Formensprache und die klare
rdumliche Strukturlassen die komplexen Ab-
hangigkeiten von Funktion, Hygiene, (Haus-)
Technik und Gestaltung in den Hintergrund
treten. Die Wénde sind raumhoch mit ameri-
kanischem Nussbaum verkleidetund werden
ergdnzt durch messingfarbene metallische
Oberfléchen sowie einen homogenen fugen-
losen Industrieboden. © K+W Fotografie
Abb. 2: Bereits im Eingangsbereich dominie-
ren warme Tone und hochwertige Materialien
mit hygienisch unbedenklichen Oberfléchen.
Der Anmeldetresen ist aus dunklem Marmor
mit expressiver Maserung gefertigt und er-
innerteheran das Foyer eines guten Hotels.
Abb. 3: Blick in den Wartebereich, der den
Charakter einer Lounge schon erahnen lasst.
Abb. 4: Im Wartebereich mit seiner raumho-
hen Bibliothekswand und wohnlichen Polster-
mdbeln wahnt man sich eher in einer Lounge
als beim Zahnarzt. Das dezente Lichtkonzept
unterstiitzt diese Wirkung noch.

Abb. 5: Das Behandlungszimmer ist vom kli-
nischen Weify manch anderer Praxen weit
entfernt. Medizinisches Gerét ist sorgfaltig
verborgen hinter grifflosen Schrankfronten
aus weilem Corian und fiir die Behaglichkeit
sorgt eine mit Nusshaum verkleidete Wand,
die das Materialkonzept aus dem Empfangs-
bereich fortfiihrt.

Abb.6:Der Flurvordem Prophylaxeraum fiigt
sich harmonisch in das Gesamtkonzept ein.
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Abb.1:
Moderne Praxen
werden oftaufwendig
eingerichtet oder reno-
viert. Schicke Stein-
wande laden den
Besucherein.

Autor: Dr. med. dent. Ralf Peiler

Haben Sie schon einmal versucht, ein ge-
brauchtes Auto im Internet zu finden? Sicher
sind Sie dabei liber verschiedene Portale ge-
surft und haben nach lhrem Wunschmodell
gesucht. Wenn die Fahrzeugbilder einer An-
zeige dunkel und unprofessionell wirken,
schwindet schnell das Interesse und man
suchtlieberin anderen Inseraten.

Der erste Eindruck entscheidet
Genauso geht es unseren Patienten, wenn sie

im Internet nach einem neuen Zahnarzt
forschen.Dererste Eindruck entschei-

vierung ausgeschdpft oder schon iiberschrit-
ten, iiberlegen manche Kollegen,wenige Hun-
dert Euro fiir gute Fotos einzusparen.

Doch das Auge isst bekanntlich mit und will
entsprechend ,lecker gefiittert werden®. Hier
gilt es, sich professionell zu prasentieren, um
den bleibenden ersten Eindruck zu hinter-
lassen.

Warum einen Fotograf engagieren?
Gelegentlich fragen mich Kollegen, ob sie die

Fotos von ihrer Praxis nicht auch
selbst ,,schieRen® kdnnten. Sie

Abb. 2: Ein

det! Und doch stolpert man immer
wieder iiber Webseiten von Kol-
legen, die sich mit selbst ge-
knipsten Fotos présentieren. Die
Bilder sind oft dunkel, nicht gut
ausgeleuchtet, wenig brillant oder
haben einen Farbstich.

Dabei werden oft mehrere Hundert-
tausend Euro in die Einrichtung der Praxis
investiert, schicke Rezeptionen installiert und
die Wande aufwendig mit Echtsteinen ge-
pflastert (Abb. 1). Auch der optische Eindruck
der Behandlungsrdume und des Teams kann
liberzeugen. Ist das gesetzte Gesamtbudgetin
der Griindungsphase oder nach einer Reno-
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professioneller Foto-
graf setzt mehrere Studio-

blitze zur Beleuchtungein. Hier

(von links nach rechts): Hinter-
grundlicht mit Farbfolie fiir Effekte,

Kopf- bzw. Haarlicht zur Aufhel-

lung dunkler Haare, groRe Soft-
box fiir schmeichelhafte
Portrats.

hatten schlieflich eine gute
Spiegelreflexkamera. Der
Begriff ,,Fotografie” be-

.Es gibt keinen zweiten ersten
Eindruck!”, sagt Werbefach-
mann Hendrik Scholz. Das gilt
auch fur Zahnarztpraxen. So
kann sich der Praxisinhaber
durch professionelle Praxisfo-
tos aus der Masse herausheben.
Denn der erste Blick bei Flyern
und Internetauftritt fallt Usabi-
lity-Studien zufolge zunachst auf
die Fotos. Hier am Shooting zu
sparen, kann Patienten kosten.

ruht auf dem griechischen phds (Licht) und
graphein (Zeichnen, Malen) — oft findet man
als Ubersetzung ,Malen mit Licht“. Wenn ich
die Kunden daraufhin frage, ob sie liber eine
Licht- oder Blitzanlage verfiigen, mit der sie
die Praxis professionell ausleuchten kdnnen,
sehe ich meist zwei Fragezeichen in den Au-
gen. Oder der kamerainterne Blitz wird aus-
geklappt—derreiche doch bestimmtauch. Ein
Profifotograf schleppt normalerweise eine
»mobile Studioblitzanlage” in die Praxis und
beleuchtet die zu fotografierenden Objekte
mit ,richtig viel Licht®. Hier trennt man in
Hauptlicht, Hilfslicht, Kopf- oder Haarlicht und
Hintergrundlicht. Bei uns sind das meist zwi-
schen drei und fiinf Studioblitze mit diversen
Lichtformern (teilweise richtig grofe Licht-
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PRAXISPRASENTATION

Abb. 3:
Wird das Hauptlicht
leicht seitlich eingesetzt,
gibtdas den Gesichtern mehr
i TR Plastizitdtals ein frontaler
Blitz. Auf einer Gesichtsseite

Mattes Puder wirkt Wunder

-~ istesheller,aufderande-
. . renwirdesetwas Im Laufe des Tages produziert vorallem un-
4 i dunkler. " sere Gesichtshaut eine natiirliche Fettschicht.

™

schirme und -boxen) und fast 50 Kilogramm,
die wirim Gepack haben. Wir kdnnen uns da-
mitunser Lichtso,,machen, wie wires,,bend-
tigen®. Vielleicht kennen Sie ,Partyfotos”, bei
denen hinter den Personen alles im ,dunklen
Schwarz” versinkt. Mit einem Hintergrund-
licht hellt man dort entsprechend auf. Auch
dunkle Haare konnen einen Lichtakzent be-
kommen — nicht selten sind drei oder mehr
Blitzgerdte im Einsatz (Abb. 2).

Portrats schmeichelhafter
aufnehmen

Wird ein Gesicht miteiner einzigen, punktfor-
migen Lichtquelle — etwa einem kamerainter-
nen oder aufgesteckten Blitzgerat direkt be-
leuchtet, ist dies fiir die Bildgestaltung nicht

Abb. 4:

AN

\

gerade schmeichelhaft. Der frontale Blitz be-
leuchtet die linke und rechte Gesichtshalfte
gleich stark. Dadurch wirkt das Gesicht oft
Jlach® und hat kaum eine dreidimensionale
Kontur. Das Licht ist sehr ,hart“ und bildet
Schatten. Dies betont Pickel und Hautuneben-
heiten, die dadurch starker zur Geltung kom-
men. Bei Portrét- und Nahaufnahmen verwen-
det man daher meist eine ,grof}e” Lichtquelle.
Dies kénnen grofe Schirme oder sogenannte
LSoftboxen“ sein. Damit lassen sich etwa liber
einen Meter grofRe Lichtflachen erzeugen, bei
denendas Lichtvon ,allen Seiten gleichzeitig”
kommtunddie Haut,glattet*. AuRerdem posi-
tioniert man das Lichtin der Regel leicht seit-
lich (15 bis 40 Grad), um eine Gesichtshalfte
etwas heller auszuleuchten. So wirken Ge-
sichter plastisch dreidimensional (Abb. 3).

Wird die Person mit hellem Licht beleuchtet,
reflektiert der Fettmantel und die Haut fangt
an zu ,glanzen" Dies ist ohne Blitz oft kaum
wahrnehmbar.

Mattes Puder wirkt Wunder und kompensiert
den Glanzweitgehend. Es gibt (teures) ,trans-
parentes Spezialpuder“fiir Fotografen—inder
Regel geniigt aber herkommliches, mattes Pu-
dervom Drogerie-Discounter,das in verschie-
denen Hautfarbtonen fiir drei bis fiinf Euro
erhaltlich ist (Abb. 4).

Wenn allerdings am Fototag eine stark fet-
tende Creme auf die Haut aufgetragen wird,
kommtaberauch Pudergelegentlichanseine
Grenzen. Diese Fettcremes sollte man daher
moglichst vermeiden.

Personen richtig aufstellen

Wer viele Mitarbeiter hat, benétigt meist
auch ein schénes Gruppenfoto. In der Regel
miissen die Einzelpersonen dann verniinftig
aufgestellt werden, damit alle gut zu sehen
sind. Da nicht immer alle so unterschiedlich
grofd sind, wie es fiir das Bild nétig ist, kann
man prima Einzelne auf Kopierpapierpakete
stellen. Wird spater nur ein ,Oberkdrperaus-
schnitt verwendet, sieht man nicht mehr,
wer erhéhtaufden Papierstapeln positioniert
wurde. Alternativ bieten sich Fotos im Sitzen
an,um,zwei Ebenen“zuschaffen (Abb.5). Bei
Teams wirken kleinere Gruppen meist harmo-
nischer als die ,,FuRballmannschaft”. Mochte
man den Chef ,in den Vordergrund” riicken,

Mattes Puder
kann Glanzstellen auf
der Hautabdecken. Am
Shootingtag sollte man
aufeine Fettcreme
verzichten.

>

Abb. 5:
Um kein klassi-
sches ,Fufballmann-
schafts-Foto“ von Grup-
pen aufzunehmen, bieten
sich auchssitzende
Arrangements

an.

Ay
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bieten sich auch Aufnahmen mit Schérfe-
verlauf an. Eine interessante Abwechslung
zum Einzelportrat kann ein Bild sein, bei dem
der Behandler vor seinem Team (leicht un-
scharfim Hintergrund) zu sehen ist (Abb. 6).
Fiir Einzelportrats empfiehlt es sich, den
Hintergrund zur Bildgestaltung mit einzube-
ziehen. Das wirkt spannender als eine Per-
son vor einer weiflen Wand. Bei Bedarf kann
man weile Wande mit farbigem Akzentlicht
anstrahlen, um einen zur Corporate ldentity
der Praxis passenden Farblook zu erzeugen
(Abb.7).

-

'

Abb. 6:
Solleine Person
betontwerden, kann
man das Team dahinter
positionieren und

leichtunscharf auf-
nehmen.
_—

Natiirlich sind wir Zahnérzte stolz auf un-
sere neue Behandlungseinheit, bei der die
Turbine mit 400.000 Umdrehungen pro Mi-
nute dreht. AuRerdem hat sie mehr gekostet
als ein schicker Sportwagen. Der Patient sieht
das aus einem anderen Blickwinkel. Welche
Frau, die sich einen Frauenarzt sucht, achtet
darauf, wie dessen ,,Untersuchungstuhl” aus-
sieht? Sie legt eher Wert darauf, dass der Be-
handler und sein Team nett und sympathisch
wirken als auf die ,Technik“. Daher sollte man

Abb.7:

Passend zu den
Praxisfarben setzt man
gelegentlich Farbfolien

ein, mitdenen ein weifler
Hintergrund dezentein-
gefarbtwerden kann

(hier hellblau).

ANZEIGE

GOKE ,PRAXISKONZEPTE




PRAXISPRASENTATION

Abb. 8: Statt
ein leeres Behand-

lungszimmer oder eine
leere Rezeption zu zeigen,
sollte man das Bild mit Leben
fiillen,indem Menschen eine
freundliche Ausstrahlung
und Emotionen trans-

Das Shooting vorplanen

Das Fotoshooting sollte man genau pla-
nen. Istder Fotograf in der Praxis, sind vie-

bei Praxisfotos versuchen, Menschen, Emo-
tionen und Ausstrahlung zu inszenieren, statt
blanke Gerdte und Einrichtung abzubilden
(Abb. 8). Die Ausnahme sind Designerpra-
xen, die von der Einrichtung ,leben®. Steht
die Technik im Vordergrund, kann man diese
ebenfalls mit Menschen darstellen. Dies wirkt
spannender als Gerate alleine (Abb. 9).

Dekoration und Kleidung

Ein leeres Wartezimmer wirkt eher langwei-
lig. Auch hier platziert man am besten eine
Person im Bild. Aulerdem empfiehlt es sich,
Dekoration (Blumen, Vasen usw.) zu besor-
gen (Abb. 10). Wenn man ,Models“ einbestellt,
die sich fiir die Praxis als Patienten fotogra-
fieren lassen, sollte im Vorfeld die Kleidungs-
farbe besprochen werden. Weifle, graue oder
schwarze Kleidungistimmer neutral.

Wenn farbige Kleidung getragen wird, sollte
diese zu den Praxisfarben passen. Die friiher
untersagte Abbildung in Behandlungsklei-
dung ist mittlerweile durch verschiedene Ge-

info

4 1

Der Fotograf sollte branchenspezifisches
Fachwissen mitbringen oder von einer
Agentur entsprechend gesteuert werden.
So kann eine Zahnarztpraxis passend in
Szene gesetzt und auf wichtige Details zur
professionellen Praxisdarstellung auf den
Fotos geachtet werden.

08 zwpsnpezial 5/2015

portieren.

richte erlaubt worden und nicht mehr proble-
matisch.

Behandlungssituationen

Mdchte man bestimmte Bereiche seines Leis-
tungsspektrums in Szene setzen, eignen sich
oft ,Beratungsgesprache” besser als die Be-
handlungssituation. Eine PSI-Sonde, die ge-
rade in die Zahnfleischtasche eindringt, wird
von vielen Patienten genauso bedrohlich emp-
fundenwie ein Patientaufdem Behandlungs-
stuhl,an dem ein sterilangezogener Behand-
ler und seine Helferin implantieren. Ein ge-
meinsamer Blickin einen Flyer, eine Demons-
trationstafel oder auf ein Modell stellen die
Implantation deutlichangenehmerdar (Abb.11).

Abb.9:
Wenn die Technikim
Vordergrund steht, kann —
man diese bewusst zur Bild-
gestaltungeinsetzen. Der

Verlaufvon Unscharfe und

Schérfe erzeugt Span-

nungim Bild.

le aufgeregt. Wer dann ,,spontan” iiberlegt,
welche Fotos geschossen werden sollen, kann
schnell mehrere bendtigte Motive vergessen.
Muss der Fotograf zu einem zweiten Termin
nochmalanfahren, weilfiir bestimmte Themen
noch Bilder bendtigt werden, erzeugt das un-
notige Zusatzkosten. Wir planen ein Shooting
im Vorfeld ganz genau durch: Welche Motive
werden bendtigt? Welche Personen sollen auf
welchen Bildern zu sehen sein? In welchem
Raum sollen die Bilder aufgenommen wer-
den (Rezeption, Behandlungszimmer oder
Ahnliches). Dann kann beim Shooting die Liste
genau abgearbeitet werden und wir stellen
sicher, dass nichts vergessen wird.

Einverstandnis schriftlich einholen

Wer Personen fiir Werbezwecke abbildet,
bendtigt hierfiir deren Einverstdndnis. Dies
nennt man auch ,Model-Release”. Um nach
einer Kiindigung nicht pl6tzlich Hunderte Flyer
vernichten oder unter Zeitdruck das Gruppen-
foto auf der Website erneuern zu miissen,
sollte man sich das Einverstandnis schriftlich
und auf Dauer (unwiderruflich) einholen. Das
spart Argerim Trennungsfall.

Kosten fir professionelle Fotos
Jeder Fotograf kalkuliert sein Honorar anders.

InderRegelreichtbeiguterPlanungdurchden
Praxisinhaber gut ein halber Tag fiir ein Pra-



Abb. 10:

Statteines leeren
Wartezimmers sollte man
auch hier Menschen einbezie-
hen und ebenso an Dekoration
denken. Die Models sollten in Sa-
chen Kleidungsfarbe vorher
eingewiesen werden, damit
diese zur Praxis passt.

xisshooting — je nach Anforderung mitunter
auch ein ganzer. Die Sétze reichen meist zwi-
schen 500,00 und 1.400,00 EUR netto fiir ein
Praxisshooting plus Anfahrt und ggf. Spesen.
Mit dem Fotograf sollte vorher besprochen
werden, dass in den Kosten auch die Rechte
fiir die Nutzung der Bilder enthalten sind
und nicht noch obendrauf kommen.

Ein (professionelles) Bild sagt mehr als tau-
send Worte. Gute Fotos sind die halbe Miete
bei einer ansprechenden Praxisdarstellung.
Wer hierein paar Hundert Euro spartund sich
mit schlechten Bildern darstellt, kann Patien-
ten verlieren. Die Qualitat der Fotos wird auf
die angebotenen Leistungen libertragen. Wer

Abb. 11: o -
Statt,,blutigen” Be- a7 Al
handlungsbildern sind o !
Modelle oder ein Aufkla- =y £ ‘
rungschartin einer Bera- 1

tungssituation besser @
geeignet. ( 4

die Bilder selbst aufnimmt, sollte die entgan-
gene Behandlungszeit in Relation zu den Kos-
ten fiir einen Profi setzen, der mit professio-
neller Kamerausriistung, Beleuchtungstech-
nik und Erfahrung die Praxis in das richtige
Licht riickt.

[Infos zum Autor]
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Privatpra-
xis fiir Zahnheil-

Nach der geborenen Idee von Dr. Farhud
Mortazavi und Dr. Arzhang Alavi hief es nun,
mit der Suche nach geeigneten Rdumlichkei-

ten zu beginnen. Diese sollten zentral liegen,
hell, grofiziigig und reprasentativ sein. An-
spriiche, denen der Innenstadtbereich Miin-
chens mit seinen prachtvollen Bauten sicher-
lich gerecht werden konnte!

Sehr schnell nahmen Dr. Alavi und Dr. Mor-
tazaviden Innenarchitekten Hartwig Goke ins
Boot, der mitseinem Diisseldorfer Biiro GOKE
PRAXISKONZEPTE spezialisiert auf die Pla-
nungvon Arzt- und Zahnarztpraxen und bun-
desweit tatigist.

Nachdem ein erstes Projekt wieder verwor-
fen wurde, fanden sich nach einiger Zeit in
bester Miinchner Innenstadtlage genau die
gesuchten Raumlichkeiten: In der 3. Etage
eines Eckhauses mit Blick iiber die Resi-
denzstrafte und den Hofgraben, mitdirektem
Ausblick auf das bekannte Miinchner Wahr-
zeichen, die Frauenkirche, standen in einem
denkmalgeschiitzten Geb&dude ca. 270 m?
grofRe Rdumlichkeiten einer ehemaligen An-
waltskanzlei zur Vermietung. Die Flache war
hell, lichtdurchflutet, mit altem, im Fischgra-
tenmuster verlegtem Parkettboden versehen,
und die Decken der hohen Rdume waren mit
Stuck verziert.

10 zwpspezial 5/2015

kunde und Oralchirurgie

von Dr. med. dent. Farhud

Mortazaviund Dr.med.dent. ~ Arpeitsablauf ausmerzen, die nicht optimal sind, durch

ArzhangAlaviin

~ derInnenstadtvon
. Miinchen.

Noch einmal ein neues Projekt starten, die Punkte im

eine andere Einrichtung und mit neuer Technik — eine
neue, sehr moderne und zukunftsweisende Praxis schaffen,

einen neuen Anreiz in die eingefahrenen Strukturen bringen. Die-

ser urspringlich flichtige Gedanke bzw. die Idee manifestierte
sich bei den Zahnarzten Dr. Farhud Mortazavi und Dr. Arzhang
Alavi, die bereits erfolgreich eine Privatpraxis fur Zahnheilkunde

und Oralchirurgie in Miinchen betrieben.

Den kma\ schutzt

nicht vor

Autorin: Christine Kaps

Schnell war den Interessenten klar, dass diese
altehrwiirdigen Rdume die perfekte Kulisse
fiir eine moderne und sehr klare Gestaltung
boten.

Die Einhaltung des Denkmalschutzes hatte
hierbei oberste Prioritdt, so mussten Parkett-
boden und Stuck unbedingt erhalten werden,
Eingriffe in die Bausubstanz waren so gut wie
garnichtméglich. Dies umzusetzen stellte alle
Beteiligten, angesichts der Vielzahl der in ei-
ner zahnarztlichen Praxis benétigten Leitun-

Design!

gen und Anschliisse, vor nicht unerhebliche
Herausforderungen.

Und wie in allen Althauten gab es auch hier
mit jedem Baufortschritt neue Uberraschun-
gen fiir die Ausfiihrenden, die oftmals kurz-
fristige Umplanungen und Anderungen not-
wendig machten.

Umgesetzt werden sollte der Arbeitshereich
der Zahndrzte mit zwei Behandlungszim-
mern, einem Prophylaxeraum und einem Ein-
griffsbereich fiir die Oralchirurgie, zusatzlich




PRAXISKONZEPT

sollte ein grofiziigiger zahntechnischer Ar-
beitsbereich seinen Platz finden.

Ein grofRer Wunsch der Kunden war zudem,
die helle GroRziigigkeit, die hohen Decken
und die feine Schénheit der Rdume zu beto-

nen. Innenarchitekt Goke setzte diese Vor-
gaben unter anderem durch den gezielten
Einsatz von raumhohen Glaselementen ge-
lungen um, die sich den Stuckprofilen anpas-
sen mussten, da diese keinesfalls beschadigt
oder verandert werden durften, was dem be-
auftragten Glaser durch Ausschnitte in den
Glaswénden hervorragend gelang.

In der Praxis kam neuste dentale Technik zum
Einsatz, die Mdblierung wurde modern und
sehr zeitlos gestaltet, entworfen von Hartwig
Goke, und passgenau fiir diese Praxis gebaut.
Die Oberflachen der Mabel sind ausschlief’-
lich matt lackiert und vollstéandig grifflos, was
ihnen eine duRerst hochwertige Optik ver-
leiht.

Das Beleuchtungskonzept setzt zudem Ak-
zente in den verschiedenen Bereichen und
unterstiitzt den grofRziigigen Eindruck, den
die Praxis dem Besucher schon beim Betreten

vermittelt, ohne sich jemals in den Vorder-
grund zu dréngen.

Die Dekoration der Rdume besteht in der
Hauptsache aus Kunst, die die Arzte im Laufe
der Jahre zusammengetragen haben, und
kiinstlerischen Schwarz-Weif’-Fotografien,
die Herr Dr. Mortazavi in seiner Freizeit selbst
anfertigt.

Die Linie der Praxis ist klar, nichts stort das
Auge des Betrachters,und dennochwirkendie
Réumlichkeiten nicht kiihl, sondern sehr per-
sonlich und warm. Dieser Eindruck wird un-
terstiitzt und abgerundet durch den durch-
gdngigen Parkettboden.

Das gesamte Design unterstiitzt die reprasen-
tative Optik der Rdume, die sich sehredel, aber
keinesfalls protzigzeigen. Der Patientkannsich
in dieser Umgebung wohl und gut aufgeho-
ben fiihlen und Unwohlsein oder gar Angste
vor deranstehenden Behandlung vergessen.
Die gesamte Einrichtung der Praxis spiegelt
den Geschmack ihrer Betreiber wider. Sie ist
sehrhochwertig, aber trotzdem zuriickhaltend.
Aus einem urspriinglich fliichtigen Gedanken
von Dr. Mortazavi und Dr. Alavi wurde so eine

Verénderung ihres Alltags, wie sie komplexer
kaum hétte sein konnen!

Nachdem diese auRergewdhnlich schéne Pra-
xis im Jahr 2014 bereits beim ZWP Designpreis
der schonsten Zahnarztpraxen einen der vor-
deren Plitze belegen konnte, gelang es dem
Biiro GOKE PRAXISKONZEPTE dann im Ok-
tober, beim AlT-Wettbewerb ,International
Healthcare Application Award 2014 — BEST
INTERIOR CONCEPT*, der in Madrid vergeben
wurde, den 1. Platz zu erzielen, ein deutliches
Signal fiir ein dufterst gelungenes Konzept! <«

Fotos: © Achim Grothus Fotografie, Bielefeld,

www.joachimgrothus.de
Christine Kaps

[Infos zur Autorin]
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autorin

Christine Kaps

GOKE PRAXISKONZEPTE
CollenbachstralBe 45
40476 Dusseldorf
www.goeke-praxiskonzepte.de
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HanCha EndoZoom Dentalmikroskop

Dentalmikroskop mit LEICA 5-fach VergréBerungswechsler
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Phaser LED l ‘
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*
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04442 Zwenkau
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(*zzgl. MwSt. und Montage)

Han

ChaDent™

der Me

HanChaDent

- Deutlich mehr Licht (bis zu Gber drei mal so hell)

- Einfache Kuhlung und geringere Gerduschentwicklung
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Tel.: +49 34203 442145
Fax: +49 34203 442146
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Empfangsbereich.

Weite + Warme

Autor: Steffen Bucher

Das Raumprogramm umfasst den Emp-
fangsbereich mit Backoffice, den angrenzen-
den, offenen Wartebereich, vier Behandlungs-
zimmer, ein Biiro mit Besprechungsraum,
einen Aufbereitungsraum, ein kleines Labor
sowie einen Rontgenraum und die erforder-
lichen Nasszellen. Auch der Technikraum und
die Personalkiiche konnten auf der Etage
untergebracht werden.

Die gebogene, vollverglaste Fassade des mar-
kanten Carré-Rundbaus botsich an, um hier Be-
handlungsrédume und das Labor unterzubrin-
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Flurbereich. l

gen. Die Rdume werden mit ausreichend Tages-
licht versorgt und bieten den Patienten wahrend
der Behandlung einen urbanen Ausblick iiber
Stuttgarts grofiten und altesten Stadtbezirk.

Um der Gebaudeform angepasst anndhernd
gleich grofle Raume zu schaffen, reihen sich
Wandscheiben in L-Form aneinander, die
sich nach hinten in Richtung des Flures auf-
fachern. Die Wandelemente sind in Schwarz
gehalten und setzen sich damit stark von den
restlichen Einbauten ab. Unterstiitzt von ei-
nem durchgehend homogenen Bodenbelag,

Die lange Suche nach geeig-

neten Praxisraumen wurde be-
lohnt. Im Sommer 2014 hat sich
das Zahnarztteam von Dr. Tho-
mas HaulBermannim Herzenvon
Bad Cannstatt niedergelassen.

Hier, in Stuttgarts einwohner-
starkstem Stadtbezirk, konnte
zuvor die 200m? groBBe ehema-
lige Buroflache im 2. Stock des

Cannstatter Carrés zu einer mo-

dernen Praxis umgebaut werden.

Wirkung

lasst die Anordnung der schwarzen ,,Raumtei-
ler* offene und flieRende Raume zu. Sie ver-
bergen unter anderem die dazwischenliegen-
den Zugangstiiren, welche fiir den Besucher
beim Betreten der Praxis auf den ersten Blick
nicht einsehbar sind. Dieses Konzept ldsst den
Flurbereich ruhig, strukturiert und aufgerdumt
wirken. Die hier etwas anders zugeteilten
Raumbezeichnungen der Behandlungszim-
mer, bestehend aus gefrésten Ziffern in Ei-
chenholz, versprechen eine gute Orientierung.
Auf der gegeniiberliegenden Seite steht dem




eine langgezogene weifle Wand gegeniiber.
Hinter den Offnungen dieser Wand befinden
sich der offen gestaltete Wartebereich, das
Backoffice sowie die Zugdnge zum Rdontgen-
raum und zu den Nebenrdumen.

Drei freistehende Kuben, belegt mit rustikaler
Eiche, bilden den Empfang und dienen als ver-
bindendes Element im grofiziigigen Flurbereich.
Sie bilden zusammen mitden groen Ziffern im
Flur einen Kontrast zu dem in Schwarz und Weif3
gehaltenen Farbkonzept und bringen mit ihrer
naturbelassenen Oberfléche ein zusatzliches
Material mit ,warmer” Charakteristik mit. Wei-
tere Akzente in Holzoptik setzen die Blockzargen
der raumhohen Tiiren, gewahlte Ausschnitte in
den Mébeln sowie die Grifffugen und Sockel der
eigens entworfenen Behandlungszeilen.

Die Formensprache der Empfangselemente
wiederholtsichim zuriickhaltenden, grafischen
Konzept der Wandflachen und den satinierten

|

Bereichen der Glastiiren. Angrenzend zum
Empfang befindet sich der ebenfalls offen ge-
haltene Wartebereich mit gemiitlichen Sesseln
und einer flexiblen Bestuhlung. Durch eine
Glasscheibe leicht separiert, ist er akustisch
vom Empfang getrennt und l&sst trotzdem
geniigend Tageslichtin den Flurbereich.

Mit Ausnahme des Empfangs sind alle Mgbel-
fronten in mattweiflem Lack gehalten. Die
Arbeitsplatten wurden in Mineralwerkstoff
ausgefiihrt. Somit zieht sich das Farb- und
Materialkonzept durch die ganze Praxis.

Die Raumwirkung des langgezogenen Flurs
wird durch einen in Schwarz gehaltenen De-
ckenausschnittunterstiitzt. Dieser bietet Platz
fiir das zuriickhaltende Lichtkonzept, welches
die Architektur unterstreicht.

Die groRen, runden Leuchten in den Behand-
lungszimmern leuchten nicht nur das Arbeits-

feld entsprechend aus, sie gewdhrleisten

RAUMKONZEPT

[Infos zum Autor]

durch ihre Position auch eine ansprechende
AufRenwirkung der Raumlichkeiten in den
Abendstunden.

Besondere Farbakzente setzen grofiforma-
tige Fotografienim Wartebereichund im Flur,
welche die Verbundenheit der Bauherren zu
ihrer Heimatstadt unterstreichen. 4

Fotos: © Christina Kratzenberg
kontakt

Entwurf & Umsetzung,
Grafik im Raum:

12:43 Architekten
Alexanderstr. 107

70180 Stuttgart
www.zwoelfdreiundvierzig.de

Lichtkonzept:

Candela Lichtplanung GmbH
Kriegsbergstr. 34

70174 Stuttgart
www.candela.de

Dental- Fachplanung:

dental bauer GmbH & Co. KG
Curiestr. 4

70563 Vaihingen
www.dentalbauer.de

Fotos:

Christina Kratzenberg
Finkenweg 1

73760 Ostfildern
www.christina-kratzenberg.de
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PRAXISNEUBAU

Der dreigeschossige Neubau

der Praxis von Dr. Marcus Ried|
in Stein bei Nidrnberg ermdg-
licht ein zeitgemaBes Behan-
deln von kleinen und grof3en
Patienten in modernen Raum-
lichkeiten. Grundlage des Ge-
staltungskonzeptes bildet das
Element ,Stein” und das Thema
.Berglandschaft”. Dr. Marcus
Riedl erzahlt seine personliche
Erfolgsgeschichte.

.lch wirde diesen Schritt
sofort wieder gehen!”

Autor: Dr. Marcus Ried|

Bereits im Jahr 2012 beschlossen meine Frau
und ich, dass wir in den Rdumlichkeiten der al-
ten Praxis nicht langer bleiben kdnnen und wol-
len. Die wachsende Patientenzahl und das nicht
mehr zeitgemafe Design der vorherigen Praxis
haben letztendlich dazu gefiihrt, dass wir uns zu
einem kompletten Neubau entschieden haben.
Fiir mich war damals klar, dass ich fiir dieses
Projekt mit Henry Schein zusammenarbeiten
werde. Mit meinem personlichen Auflendienst-
mitarbeiter hatte ich vorher schon iiber ge-
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plante Renovierungsarbeiten in der alten Pra-
xis gesprochen. Letzten Endes ist daraus nun
aber etwas komplett Neues geworden.

Im August 2012 ging dann endlich die eigent-
liche Bauphase los. Es war eine furchtbar an-
strengende Zeit mit schlaflosen Nachten und
viel Kopfzerbrechen—immerhin plant man nicht
jeden Tagden Bau einer neuen Praxis. Neben ei-
nem Architekten, einem Innenarchitekten und
einem Planungsbiiro fiir Haustechnik hat sich
das Henry Schein-Team sehr engagiert um die

Installationsplanung bis hin zur Umsetzung
gekiimmert. Interessant ist, dass wir sowohl un-
seren Innenarchitekten als auch die Schreiner
auf Empfehlung von Henry Schein ausgesucht
hatten. Auch den Aufbau unseres EDV-Netz-
werkes habe ich komplett in die Hande des
Dentalfachhéndlers gegeben. Im April 2013
war dann unsere langersehnte Eroffnung.

Da ich gerne in den Bergen und am Meer bin,
hatte ich tiberlegt, wie ich die Natur ,einfangen”
und in die Praxis einbringen kann. Trotz aller
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Sterilitdt wollte ich eine gewisse Wohlfiihl-
atmosphare schaffen. In der alten Praxis hatte
ich dies bereits in verschiedenen Behand-
lungszimmern umgesetzt. Beispielsweise gab
es Zimmer mit Mottos wie Afrika, Siidsee oder
Antarktis. Fiir die neue Praxis wollte ich dann
»héher hinaus” und die gesamte Praxis unter
das Motto Berge stellen, da ich in den Bergen
die fiir mich perfekte Symbiose aus Natiirlich-
keit, Schonheit und eben auch Behaglichkeit
sehe. Der erste Entwurf des Innenarchitekten
hat mich auch gleich begeistert.

Unser Konzept ,Berglandschaft” zeichnet sich
heute besonders durch die Elemente Holz,
Stein und Glas aus und findet sich in allen drei
Etagen der Praxis wieder. Die weif3en, klaren
Wande der Behandlungszimmer bilden einen
wunderbar harmonischen Kontrast zu dem
Schiefer nachempfundenen ,,Felsen®, der sich
als Herzstiick durch die Mitte der Praxis zieht,
und dem warmen Eichenholzparkett, das wir
nicht wie gewéhnlich nur auf dem Boden,
sondern auch an die Wand verlegt haben. Ab-
gerundet wird das Ganze durch wenige griine
Akzente, die sich nicht nurin den Behandlungs-
zimmern, sondern auch am Praxisteam z.B.
bei den Kasacks oder Schuhen wiederfinden,
sowie liebevollen Details wie frischen Blumen
oderauchdemeinoderanderen Hirschgeweih.
Wir haben aber nicht nur das Design unserer
Praxis, sondern auch allgemeine Ablaufe ver-
andertund optimiert. Zum Beispiel haben wir
komplett auf karteikartenloses Arbeiten um-
gestellt und auch eine zusatzliche Kraft einge-
stellt, die sich ausschlielich um den Steri kiim-
mert und so die Médels in den Zimmern ent-
lastet. All diese Dinge erleichtern unsere tag-
lichen Ablaufe und das Arbeiten macht gleich
doppelt so viel SpafR. Das merken auch unsere
Patienten! Wir sind eine Praxis zum Anfassen
und behandeln nicht nur fachlich kompetent,

Abb. 1—4: Praxis Dr. Marcus Riedl & Kollegen in Stein:
Das Konzept,,Berglandschaft*unterstiitzend wurde ein
Leitsystem entwickelt, das durch die drei Geschosse
,Tal-“, ,Mittel-“ und ,Bergstation” fiihrt. Dem zentra-
len massiven Felsen steht ein lichtdurchflutetes, gra-
fisch bespieltes Glaselement gegeniiber. Partiell sind
die Wénde mit rustikaler Eiche belegt. Der homogene
Bodenbelag bildet eine ruhige Verbindung zwischen
denunterschiedlichen Gestaltungselementen. ( Fotos:
Christina Kratzenberg [www.christina-kratzenberg.de])

sondern auch mit Herz. Allen Existenzgriin-
dern kann ich nur empfehlen, sich schon friih-
zeitig die richtigen Partner zu suchen und vie-
les zu hinterfragen. Auf dem Weg zur eigenen
Praxis gibt es sehr viele Stolpersteine, liber die
sich der ,normale” Zahnarzt keine Gedanken
macht, die sich aber mit einer guten Beratung
weitestgehend Uberwinden lassen, seien es
Kosten, an die man gar nicht denken kann, oder
planerische Details. Neben dem eigenen Part-
ner, der mit durch alle Héhen und Tiefen geht
(oder gehen muss), braucht man einen guten
Vermégensberater sowie natiirlich kompe-
tente Berater bei der Planung und Konzeption.
Wenn man dann noch gute Handwerker hat,
kann fast nichts mehr schiefgehen.

Trotz der schlaflosen Néchte, der ,Tiefen” und
der immensen Mehrbelastung zusétzlich zum
normalen Alltags- und Arbeitsablauf bereue
ich heute in keiner Weise, diesen Schritt ge-
gangen zu sein. Ich wiirde ihn im Gegenteil
sofort wieder gehen. ¢

Weitere interessante und erfolgreiche Pra-
xis- und Laborgriindungen finden Sie unter
www.denttalents.de/successstories

denttalents’

by Henry Schein
Architekt:

Steffen Bucher, www.zwoelfdreiundvierzig.de

Henry Schein
[Infos zum Unternehmen]

B

kontakt

Henry Schein Dental
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BEHANDELN IN
BESTFORM

Wie kaum einem anderen Unterneh-
men ist es ULTRADENT gelungen,
ganze Generationen von Zahnarzten

zu begeistern. Wir legen in jede unserer
anspruchsvollen Behandlungseinheiten

hochste Kompetenz.

Lassen auch Sie sich von unserer

genialen Kombination aus Innovation,

Qualitat, Ergonomie und Asthetik
faszinieren.

Es war niemals einfacher, Investitions-
sicherheit in Ihre Praxisausstattung zu

bringen.

Ab sofort konnen Sie jede Behand-
lungseinheit inklusive vision U
erwerben: dem revolutiondren
Multimedia-System in Full-HD.

*Das Besondere bei ULTRADENT:
Unsere Behandlungseinheiten
werden vollsténdig in
Deutschland produziert

und aus hochqualitativen
Bauteilen zusammengesetzt.
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Ultradent Dental-
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GmbH & Co. KG
Eugen-Sanger-Ring 10
85649 Brunnthal

info@ultradent.de
www.ultradent.de

Tel.: +49 89 42 09 92-0
Fax: +49 89 42 09 92-50
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PRAXISVORSTELLUNG

_Wiirden Sie sich noch einmal fir eine Behandlungseinheit aus dem Hause rdv Dental ent-
scheiden?” — auf diese Frage antwortete Dr. Nikolaus Gutsche mit einem klaren ,Ja”. Der
Service stimme, das faire Miteinander, der uneingeschrénkte Blick hinter die Kulissen derin
Pulheim bei K&In ansassigen Dentalmanufaktur konnte Gberzeugen. Uber eine Praxisneu-

grindung, bei der auf die Substanz bewahrter Komponenten gesetzt wurde.

Berliner Kompetenzzentrum

setzt auf Nachha |tig|<eit

Autor: Jochen Fiehler

Dr. Nikolaus Gutsche ist seit dem Jahr 2001
als Zahnarzt tétig, seit 2007 tragt er zusétzlich
die Spezialisierung Fachzahnarzt fiir Oral-
chirurgie. Dabei kooperierte er als mobiler Im-
plantologe mit Zahnarztpraxen in Berlin und
Brandenburg. Im August 2013 entschied er
sich zur Griindung des Berliner Kompetenz-
zentrums fiir Zahnimplantate. Als Standort
sollte dabei das historische WMF-Gebéaude
in der Leipziger Str. 112/Ecke Mauerstrafie 12
dienen. Es entstand eine 560 Quadratmeter
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grofie Praxis, die sowohl konzeptionell als
auch im Hinblick auf Werte und Unterneh-
mensmaxime ihresgleichen sucht. Dabei bie-
tet das vierkdpfige Zahnarzteteam Behand-
lungen auf neuestem wissenschaftlichen
Kenntnisstand in den Bereichen Implanto-
logie, Oralchirurgie sowie Parodontologie an.
Erganzt wird diese zahnmedizinische Kom-
petenz um eine Dermatologin, die besonders
den Bereich der Mundschleimhauterkran-
kungenin den Vordergrund riicken l&sst.

Modernste Praxis hinter
historischer Fassade

Vom Behandlungsstuhl aus in Richtung Pots-
damer Platz — der Blick aus der vierten Etage
des WMF-Gebéaudes kénnte besser kaum sein.
Doch bis der erste Patient in den Genuss dieses
Blickes kommen konnte, gab es einiges zu tun.
Denn in den Raumlichkeiten befand sich bislang
eine Bank, sodass es die komplette Etage zentral
zuentkernen sowie neu zu strukturieren galt.
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Praxisinhaber Dr. Gutsche legte bei den Um-
bauarbeiten besonderen Wert auf das Thema
Nachhaltigkeit. So wurden Teile vorhandener
Materialien aufbereitet, umgewandelt und
wiederverwendet — darunter beispielsweise
Tiren, Lampen, Heizkorper und Dammmate-
rial. Die Umbauarbeiten wurden dabei von Ber-
liner Firmen durchgefiihrt und bei allen Neu-
anschaffungen auf deutsche Produktionen ge-
achtet.Beider WahlneuerMaterialienfieldie
Entscheidung auf Naturstoffe wie Echtholz-
parkett, Linoleum und Wollstoffe, und auch im
alltaglichen Praxisbetrieb wird der Nachhal-
tigkeitsgedanke aktiv gelebt. Das Berliner Kom-
petenzzentrum fiir Zahnimplantate ldsstsich
aktuell zur CO,-neutralen Praxis zertifizieren.
Barrierefreiheit, Brandschutz, Lichtvorga-
ben und Denkmalschutz — beim Umbau galt
es, einiges zu beachten. Das fertige Resultat
bestatigt, dass sich Tradition und Moderne
perfekt ergénzen kdnnen und auch das Thema
Nachhaltigkeit mehr Chancen als Einschrén-
kungen mitsich bringt.

Entstanden sind helle Raumlichkeiten in
neuem, elegant zeitlosem Design, die durch
ihre grofiziigigen Dimensionen einen un-
eingeschrénkten Weitblick ermdglichen. Dies
verleiht eine besondere Art des Wohlbefin-
densund der Vertrautheit.
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Kaufentscheidung
aus Uberzeugung

Bei der Praxisausstattung entschied sich
Dr. Nikolaus Gutsche fiir fiinf refittete M1-
Einheiten aus dem Hause rdv Dental. Aus
tiefer Uberzeugung, denn ,die M1 ist eine
Legende. Es gibt wohlkaum einen Zahnarzt,
der in seinem Berufsleben keinen Kontakt

mit ihr hatte”. Einen ebensolchen Lei-
denschaftler fand der Berliner Zahnarzt
in Daniel Rodemerk, Geschéftsfiihrer von
rdv Dental. Dieser wendet sich mit seinem
Geschaftsmodell erprobter Dentalprodukte
gegen den industrieseitigen Investitions-
zwang, dem Zahnérzte kontinuierlich unter-
liegen, und setzt sich bewusst fiir das Thema
Nachhaltigkeit ein.

i
-
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,Heutzutage wird alles aus Plastik gebaut
und darauf ausgelegt, nur eine bestimmte
Zeitzu halten”, weif Dr. Gutsche um das ak-
tuelle Marktgeschehen. Aus diesem Grund
entschied er sich bewusst fiir den ,Klas-
siker M1 —eine robuste, zuverldssige und
noch immer moderne Einheit, gefertigt in
einer Qualitét, die heute kaum noch vorzu-
finden ist. ,Beim Besuch in Pulheim zeigte
mir Herr Rodemerk, mit welcher Genauig-
keit und Perfektion die Einheiten in seiner
Firma aufbereitet werden.” Keine Schraube
bleibt unangetastet, alle Verschleifiteile
werden durch neue ersetzt. Bei jeder Ein-
heit besteht die Mdglichkeit der individuel-
len Konfiguration je nach Praxisbediirfnis.
,So0 erhielten meine Behandlungsstiihle
neue Motoren, neue Schlduche und eine
neue LED-Lampe, eine neue Lackierung so-
wie eine neue Polsterung. Somit ist die M1
ausAluminiumdruckguss meines Erachtens
die bessere Wahl als jede der teuren Neu-
auflagen aus Plastik®, fahrt Gutsche fort.
Neben den fiinf M1-Einheiten entschied sich

der Praxisinhaber fiir drei neue chirurgi-
sche DKL-Einheiten, eine DKL-Prophylaxe-
einheit, einen mobilen OP-Stuhl sowie
Arbeitszeilen und Schranke. Diese wur-
den allesamt liber rdv Dental bezogen —
dem kompetenten Vollausstatter fiir Pra-
xiseinrichtungen.

Zuriickblickend weif} Dr. Nikolaus Gutsche,
mit seiner Entscheidung fiir refittete Be-
handlungseinheiten genau die richtige Wahl
getroffen zu haben: ,Auswahl, Bestellung,
Lieferung sowie Montage verliefen hervor-
ragend, wir waren sehr angetan von der
Hilfsbereitschaft und dem Servicegedanken
des rdv Dental-Teams. Bei der Grofie unse-
rer Praxis und inshesondere bei einer Neu-
griindung gilt es, die Kosten nicht aus dem
Blick zu verlieren. Wenn man diese Inves-
tition dann noch mit dem Nachhaltigkeits-
gedanken und einer Produktqualitét kombi-
niert, entspricht das dem heutigen Umwelt-
bewuftsein und ist zukunftsorientiert. Das
sind wir, das ist rdv Dental und ich wiirde
mich immer wieder so entscheiden.” 4

PRAXISVORSTELLUNG

Abb. 1 und 2: Grofiziigigkeit sowie Weitlaufigkeit
finden sich in allen Bereichen der 560 Quadratmeter
grofien Praxis wieder, diese wurde im August 2013
neu gegriindet.

Abb. 3: Besonders der Nachhaltigkeitsgedanke stand
bei Praxisinhaber Dr. Nikolaus Gutsche im Fokus,
auch bei der Ausstattung. Die Wahl fiel deshalb auf
refittete M1-Einheiten aus dem Hause rdv Dental.
Abb. 4: Im chirurgischen Bereich entschied sich
Dr. Gutsche fiir neue DKL-Einheiten, auch diese
wurden iiber den Vollausstatter rdv Dental bezo-

gen.

kontakt

rdv Dental

Donatusstral3e 157b
50259 Pulheim-Brauweiler
Tel.: 02234 4064-0
info@rdv-dental.de
www.rdv-dental.de
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Umfassende Konzepte von der ersten Idee
bis zur fertigen Existenz bietet SHR dent concept
—mein Dentaldepot. Das Unternehmen hat be-
reits zahlreiche Praxen geplant und eingerich-
tetund betreut sie weiterhin durch Service der
Gerédte sowie Instandsetzungsmafinahmen.
Ebenso liefert es zuverldssig Verbrauchsmate-
rialien, um einen reibungslosen Praxisbetrieb
zu unterstutzen.

Das Unternehmen erstellt ein auf die Praxis-
inhaber zugeschnittenes personliches Pra-
xiskonzeptund verhilft somit zu einem erfolg-
reichen Start. Dabei erfolgt die Beratung um-
fassend — beginnend vom Grundriss bis zur
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Beim Neubau oder Umbau einer Zahnarztpraxis gibt es eine

Menge zu beachten. Sind die baulichen Voraussetzungen in

der Immobilie gegeben, um dort eine Praxis mit modernster

Technik einzurichten? Lasst sich in dieser Umgebung ein pro-

fitabler Patientenstamm etablieren? Sind die Vorstellungen

einer individuellen Praxis bezahlbar?

Komplettlosungen
aus einer Hand

Auswahlder bendtigten Praxiseinrichtungen,
Gerate und Accessoires — immer mit dem An-
spruch, individuelle Designkonzepte zu schaf-
fen. Fiir eine angenehme Arbeitsatmosphére,
die sich garantiert auch auf die Stimmung der
Patienten iibertragt.

Umeinenreibungslosenund zeitoptimierten
Arbeitsablauf in der Praxis zu garantieren,
wird besonderer Wert auf die Raumaufteilung
gelegt. Eine hell gestaltete, offene Anmeldung
hinterldsst beim Patienten einen guten ersten
Eindruck. Wenn es die Immobilie erlaubt, soll-
ten auch der Rest der Praxis und der Warte-
bereich der Patienten hell gestaltet sein. Mo-

dernste Behandlungseinheiten, die Patienten
und Behandler gleichermafien Komfort bieten,
sind genauso wichtig wie ausreichend Stau-
raume fiir Verbrauchsmaterialien und Acces-
soires. Sollte der Rontgenraum nicht zentral
liegen, damitervon allen Behandlungsraumen
schnell zu erreichen ist? Die Kriterien fiir eine
optimal organisierte Zahnarztpraxis werden
mit den Auftraggebern gemeinsam umgesetzt.

Von der Anmeldung iiber die Behandlungs-
raume bis hin zu Labor und Réntgenrdumen
steht Praxisinhabern Beratung und Hilfe bei
der Einrichtung der gesamten Praxis zur Ver-
fiigung. So erscheint alles stimmig; es wird
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eine angenehme und professionelle Atmo-  schaffungen sowie schneller und unkompli-
sphédre geschaffen, in der sich die Patienten  zierter Lieferungbendtigter Verbrauchsmate- ko nta kt
sicher- und wohlfiihlen. Die Mdglichkeiten  rialien ist SHR dent concept ein verldsslicher

sind (fast) grenzenlos. Partnerfiir eine erfolgreiche Zukunft. < SHR dent concept GmbH
Maysweg 15
Professionelles Arbeiten Abb.1: Praxis Karolin Ritterund Katrin Reitzner, Célbe. 47918 Ténisvorst/Krefeld

Abb. 2: Praxis Metz. Heller. Alfers, Miilheim.
Von der Praxisplanung inklusive Architektur ~ Abb.3und4:PraxisDr.Dr.Adam Ludwig& Dr.Dr.Frank
und Einrichtung bis hin zum Service im lau-  Heller, Viersen.
fenden Betrieb wird alles geboten, was eine  Abb.5: Praxis Dr. Julia Hahn, Bedburg-Kaster.
moderne Zahnarztpraxis bendtigt. Mit Ser-
vice fiir die Gerate, Beratungen bei Neuan-  Fotos: Jérg Parsick-Mathieu GmbH

Tel.: 02151 65100-0
Fax: 02151 65100-49
info@shr-dental.de
www.shr-dental.de

ANZEIGE

MOoJuuUUIi 4e

BY PD RAUMPLAN




Vor 30 Jahren wurde mit der Ein-
fihrung der digitalen Erfassung

und Verarbeitung der
intraoralen Situation
mit CEREC ein neues
Fenster in der Zahn-
heilkunde aufgesto-
Ben. Niemand ahnte,
wie sich die Systeme
auf der Hard- wie auch
auf der Softwareseite entwi-

DIGITALE ZAHNHEILKUNDE - HERSTELLERINFO

ckeln wirden und heute haben wir

mit Scanldsungen von Sirona ausgereifte Instrumente fir die

restaurative Zahnheilkunde in der Hand. Das multiindikative

Spektrum erlaubt einen vielféltigen und umfassenden Einsatz

des Systems.

Das eyeCAD-
connect Paket ermoglicht
die mobile Anbindung der zuge-

horigen Moverio-Videobrille an die
Cerec Omnicam. Durch die transparen-

ten Glaserin die das Monitorbild der
CEREC®-Einheiteingeblendet wird hat
der Behandler sowohl iiber die Situa-

tionim Mund des Patienten alsauch

tiberden virtuellen Abdruck
die volle Kontrolle.

Sicher digital abformen mit

Head-up-

Autor: Dr. Sven Holtorf

Grundsatzlich hat sich die CEREC®-Ein-
heit, bestehend aus intraoralem Scanner mit
angeschlossenem Monitor und Rechner als
Beistellgerat,inihrem Layoutnichtgeandert.
Der Behandler fiihrt die Kamera im Munde
des Patienten und kontrolliert das Ergebnis
am Monitor. Dies fiihrt zu einer fortwahren-
den Anderung der Kérperhaltung und zu ei-
ner nicht optimalen Ergonomie in der Be-
handlung. Gleichzeitig bedeutet dies auch
gerade fiir Neuanwender der Technik be-
sonders in schwierigen Behandlungssitua-
tionen (z.B. stark angulierte Nachbarzahne,
eingeengte intraorale Situation) oftmals Ein-
schréankungen in der Akquirierung der noti-
gen Daten mit am Ende méglicherweise un-
ndtigen Zeitverlusten und unprézisen Scans.
Wir kennen dhnliche Probleme aus anderen
Bereichen der Technik (Automobilbau, Luft-
fahrttechnik) bei denen es auf ein sehr gutes
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Funktionieren der Schnittstelle Mensch/Ma-
schine ankommt. Hier lag die Lésung in der
Einfiihrung der Technik des ,Head-up-Dis-
plays“. Wichtige Daten iiber den Fahrzeug-
zustand und relevante Messwerte wie Ge-
schwindigkeit, Flughdhe, Kurs etc. werden
dem Anwender direkt in sein Sichtfeld proji-
ziertum ssichvoll auf seine Anforderungenin
derHandhabungdes Fahrzeuges konzentrie-
ren zu kdnnen.

Dieses Prinzip macht sich eyeCAD-connect®
zunutze und iibertragt es in die Zahnheil-
kunde. Den gesamten Bildschirminhalt oder,
libereine Zoomfunktion einstellbar, entspre-
chend wichtige Ausschnitte, sieht der Be-
handler nun direkt in seinem Sichtfeld. Ohne
den Kopf oder den Kérper aus einer fiir ihn
optimalen Lage bewegen zu miissen hat er die
vollstdndigen Informationen der Scaneinheit
vor Augen. Die iiber die Omnicam® oder

Display

Bluecam® aufgenommene Patientensitua-
tion wird in Echtzeit in das Display projiziert
und die Auge-Hand-Koordination deutlich
verbessert. Durch die volltransparenten Gla-
serder Datenbrille behdltder Behandlerden
Kontakt zur intraoralen Situation und wird
nichtin seiner patientenorientierten Behand-
lungsweise behindert.

Das System besteht in der Kombination der
Datenbrille Epson Moverio BT-200 mit der
Software eyeCAD-connect®, die die Entwick-
ler Dr. Martin Becker und Dr. Sven Holtorf der
Firma iDent, Bad Segeberg, zusammen mit
Pluradent, Offenbach auf der IDS 2015 in Kdln
vorstellen konnten.

Die Software sorgt fiir eine sichere Verbin-
dung der Scaneinheit mit der Datenbrille.
Hierfiir wird ein bereits vorhandenes praxis-
internes WLAN genutzt oder es wird mithilfe
eines sogenannten Microrouters ein WLAN




Netz um die Scaneinheit gebildet. Befinden sich beide Gerate im
selben Netz findet nach einer einmaligen Anmeldung eine Auto-
erkennung statt und miteinem Mausklick verbinden sich Scaneinheit
und Datenbrille. Sehr wichtig hierbei ist, dass patientensensitive Da-
ten innerhalb der Praxis verbleiben und keine Verbindung iiber das
Internet geschaffen werden muss. Durch die kabellose Verbindung
bleibt eine maximale Flexibilitat in der Positionierung von Behand-
ler und Patient gewahrt. Die Datenbrille istakkubetrieben und mit ei-
nem Touchpad ausgestattet, das zum Betrieb einfach in der Hemden-
oder Hosentasche getragen werden kann.

Das System kann auf jedem PC-basierten Scansystem installiert
werden, ebenfalls erhéltlich ist eine 16:9 Version sowie eine Version
furalle internationalen Markte.

Die Erfahrungen der klinischen Tests, sowie die Riickmeldungen der
Anwender zeigen eine deutlich gesteigerte Akzeptanz und eine sehr
viel schnellere Integration der digitalen Abformung in den téglichen
Praxisablauf.

Gleichzeitigbedeutet die Erweiterung des CEREC®-Systemsin den Be-
reich der Kieferorthopédie mit der Einfiihrung des ,Guided Scanning®
einen weiteren Einsatzbereich fiir das eyeCAD-connect® System. Der
Anwender wird iiber die in das Sichtfeld projizierten Vorgaben fiir
den Scan durch den Prozess geleitet um die fiir den KFO-Bereich rele-
vanten Daten zu erhalten. Der damit verbundene Zeitgewinn, gerade
in der delegierten Aufgabenstellung der digitalen Abformung in der
Kieferorthopadie, ist signifikant. €

Pluradent
[Infos zum Unternehmen]

E[E
b
Bl

autor

Dr. Sven Holtorf

Dr. Becker—Dr. Holtorf & Partner
Zentrum fur Zahngesundheit
Bad Segeberg
info@becker-holtorf.de
www.becker-holtorf.de

kontakt

Pluradent AG & Co KG

Kaiserleistr. 3

63067 Offenbach

Tel.: 069 82983-0
www.pluradent.de/eyeCAD-connect
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NEU: HYDR/M G4
Thermodesinfektoren

Die innovative G4-Technologie der HYDRIM G4
Thermodesinfektoren bietet zahlreiche interaktive
Mdglichkeiten, die helfen Praxisablaufe noch effizienter
und sicherer zu gestalten. AuBerdem verfligen die
leistungsstarken Geréate, die in zwei GroBen erhaltlich
sind, bereits serienmaBig Uber eine Aktivlufttrocknung
und beinhalten die Rollwégen.

EN 15883-1/-2
konform

LEISTUNGSSTARK

Wirksam gegen
Schmutz
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Einfache
Bedienung tber
Farb-Touchscreen

-

Integriertes Fach zur
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Unterbringung der
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Youv Infection Contvol Specialist™

You

SciCan @SciCan SciCanTV

SciCan GmbH
Wangener Strasse 78
88299 Leutkirch
Deutschland

Tel.: +49 (0)7561 98343-0
Fax: +49 (0)7561 98343-699
www.scican.de.com
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Abb.1:

Biofilmin Haus-

l«/ IJ';

'

installationen—vor
und nach der Installa-
tion des SAFEWATER-

Systems. sere Praxis.”

.RKI-konforme und rechtssichere Wasserhygiene
ist bezahlbar und von unschatzbarem Wert fir un-

Was passiert, wenn sich in der Wasser-

probe einer Dentaleinheit Legionellen befinden? Oder

wenn ein Bauteil aufgrund chemischer Substanzen korro-

diert? Ist RKI-konforme, rechtssichere und gerdteschonende

Wasserhygiene bezahlbar und welche Konzepte funktionie-

ren wirklich?

Aufder Sicheren Seite

Autoren: Jan Papenbrock, Christian Monninghoff

+Es war friiher regelmaRig so, dass wir
massiv Probleme mit verstopften Hand- und
Winkelstiicken hatten. Die mussten zum Teil
aufwendig repariert werden, zum Teil konn-
ten wir es selbst machen. Ferner hatten wir
die Leitungen in den Einheiten sehr oft mit
einer Art Schleim-Algen-Gemisch verstopft.
Das war auf die Dauer sehr kostenintensiv.
Jetzt, nachdem das BLUE SAFETY-System
installiert ist, haben wir diese Problematik
tiberhaupt nicht mehr, so schildert Dr. Tho-
mas Lang aus Koln seine Erfahrungen. ,Die
Kosten fiir die Wartung der Anlage und die
Wartung des Instrumentariums haben sich
erheblich reduziert.”
Der Fall von Dr. Thomas Lang ist durchaus
keine Seltenheit. Der Befall von dentalen Be-
handlungseinheiten mit sogenanntem Bio-
film ist eine Problematik, mit der viele Zahn-
arztpraxen in Deutschland zu kampfen haben.
Denn hat sich der Biofilm erst einmal gebildet,
ist es schwierig, ihn riickstandslos und dauer-
haft wieder loszuwerden. Dabei bietet Biofilm
Mikroorganismen aufgrund seiner schleim-
artigen Konsistenz ein perfektes Habitat und
schiitzt sie vor jeglichen natiirlichen sowie
chemischen Umwelteinfliissen, wie beispiels-
weise den meisten Desinfektionsmitteln.

Woher kommt Verkeimung in Leitungen und
Schlauchen, wie entsteht Biofilm?

Viele Geb&ude sind nicht dafiir konstruiert,
zahnérztliche Behandlungseinheiten darin
unterzubringen. Ihre Beschaffenheit ist fiir
den Betrieb einer Zahnarztpraxis suboptimal,
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jedoch optimal fiir die Bildung von Biofilm.
Eine im Hausnetz stillgelegte Leitung mit
abgestandenem Wasser kann Brutstatte fiir
alle moglichen Arten von Keimen sein. Hin-
zu kommt, dass es an Wochenenden oder zu
Urlaubszeiten zu langen Stillsténden des
Wassers kommt, was die Bildung von Biofilm
begiinstigt.

Problematisch sind lange Stagnationszeiten
oder eine geringe Wasserbewegung. Schon
der Wasserverbrauch einer Dentaleinheit mit
ca. 50ml/Min. ist denkbar gering. Auch die
ausgedehnten Betriebspausen und die ho-
hen Temperaturen in den Behandlungsein-
heiten stellen ein Risiko fiir mikrobielle Kon-
taminationen dar. Als weitere Verkeimungs-
quelle fungiert der Patient selbst. Tritt bei der
Behandlung ein Riicksaugeffekt auf, kénnen
Bakterien aus der Mundhéhle des Patienten
das riickflieBende Wasser kontaminieren.

Trinkwasserverordnung. Medizinprodukte-
gesetz. Empfehlungen des Robert Koch-Ins-
tituts (RKI). Infektionsschutzgesetz. Wasser-
hygiene ist ein sehr komplexes Thema.

Die Trinkwasserverordnung gibt vor, welche
Beschaffenheit Wasser fiir den zahnmedizi-
nischen Bereich haben muss. Laut dieser darf
die Zahlderkoloniebildenden Einheiten (KBE)
100 KBE/ml nicht iiberschreiten. Weiter muss
in den Wasserproben, die den Dentaleinhei-
ten regelméfiig zu entnehmen sind, die An-
zahl der Legionellen gleich Null sein. Neuere
Dentaleinheiten sind zwar mit Entkeimungs-
vorrichtungen ausgestattet, trotzdem sind die

Wasserproben sehr héufig mit Legionellen
oder Pseudomonaden belastet und iiber-
schreiten die Grenzwerte.

Welche Wasserhygiene-Konzepte funktionie-
ren wirklich?

Wasserhygiene-Konzepte und -Produkte inden
unterschiedlichsten Preisklassen und Ausfiih-
rungen gibt es viele. Fiir die Entscheidung ist
also griindliche Recherche und Beratung ein
Muss. Bei chemischen Substanzen sollte man
genau auf die Materialkompatibilitat achten.
Denn chemische Zusétze kénnen schnell Kor-
rosionenan Leitungen und Instrumenten her-
vorrufen: ,Wasserstoffperoxid verwenden wir
iiberhaupt nicht. Wasserstoffperoxid hat einen
schdumenden Effekt. Dieser zerstort samtli-
che Membranen bei der Amalgamabscheidung
und, und, und..., so dufRert sich Dr. Thomas
Lang zu chemischen Verfahren und ihrer
Wirkungsweise.

Korrosionen an Instrumenten sind teuer. Deut-
lich teurer kann dem Dentalmediziner aber
fehlende Rechtskonformitét zu stehen kom-
men. Zu fragen ist, ob das jeweils eingesetzte
Desinfektionsverfahren tatséchlich Biofilme
entfernt. Denn Biofilm ist ca. 1.000 Mal resis-
tenter gegen Biozide als ein frei schwebender
Mikroorganismus. Weiterhin muss sicherge-
stellt sein, dass das Wasser mikrobiologisch
tiberpriifbarist. Werden die Probennahmen
tatsachlich korrekt durchgefiihrt? Chemische
Desinfektionsverfahren erfordern geeignete
und richtig dosierte Inaktivierungsmittel. Nur
deren Einsatz fiihrt zu validen Messergebnis-



sen. Rechtssicherheit ist aus den genannten
Griinden mit herkdmmlichen chemischen Ver-
fahren nur sehr schwer zu gewahrleisten.

»Seit der Installation unserer zentralen
SAFEWATER-Anlage haben wir klar bessere
Wundheilungsergebnisse.”

Das kann Dr. Thomas Lang nur bestatigen, der
sich mit der Problematik ausgiebig beschaftigt
hat und nach einer zentralen Losung suchte.
Die fand er im SAFEWATER-System. Uber-
zeugt haben ihn zahlreiche positive AuRe-
rungen von Kollegen und der Alles-aus-einer-
Hand-Full-Service. Zu einem monatlichen
Mietpreis ist alles inklusive: Beratung vor Ort,
technische Analyse der Ortlichkeiten, kom-
plette Installation und Inbetriebnahme der
Anlage, die Validierung, regelmaRige Proben-
nahmen, der Wartungsservice, alle Anfahrten,
die Einweisung ins Qualitats- und Risikoma-
nagement, das Einpflegen der erforderlichen
Eintrdge ins QM-Handbuch und in die Praxis-
software und sogar die Ubernahme der Kor-
respondenz mitden Gesundheitsamtern, falls
von deren Seite aus Klarungsbedarf besteht.

o

Das komplexe
Themader Wasser-
hygiene: Unsichtbare
Gesetze, Verordnungen
und Gefahren-
quellen.

Trinkwasserverordnung

1270 e
W270  Pseudomonas Weirasion

VVhsenschéft

Nosokomiale Infektionen
auf jtung

Katalase DIN

Reflux

»Mit dem SAFEWATER-System garantieren
wir eine Unterschreitung der mikrobiellen
Grenzwerte, die in den Empfehlungen des
Robert Koch-Instituts, der Trinkwasserver-
ordnung und des Infektionsschutzgesetzes
festgeschrieben sind®, so Jan Papenbrock,
CEO der BLUE SAFETY GmbH.

»An erster Stelle steht fiir uns einfach der
Schutz der Gesundheit — der Patienten, der
Mitarbeiter und natiirlich des Behandlers
selbst.” €

DINEN 1717 bt
Infektionsschutzgesetz -

Legionellen- -

nkkreditierter
Probennehmer
.

RKI
UBA~Li$I_te g
echni

Mt

gl « €
- Schlauchmaterial«

L

kontakt

BLUE SAFETY GmbH
SiemensstralBBe 57
48153 MUnster

Tel.: 0800 25837233
Fax: 0800 25837234
hello@bluesafety.com

www.bluesafety.com
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Die erst kurz zurlickliegende 36. Internationale Dental-Schau My
hatnoch einmal mehr deutlich gemacht, wie wichtig digitale

Verfahren heute fiirdie moderne Zahnarztpraxis geworden

Abb.1: Zum
Drucken der Barcodes
kann der LisaSafe Etiketten-
drucker mitdem Sterilisator
Dy, o verbunden werden. In Kombina-
fg/%/gy}f’”% tion mit dem eingebauten Daten-
= Wy, logger wird damit das Praxis-
system zur Riickverfolgung
verbessert.

sind. Besonders im Bereich der Praxishygiene und Me-
dizinprodukteaufbereitung erleichtern neue Techno-
logien zunehmend die Arbeitsablaufe. Fir Behand-
ler, Praxisteam und Patienten entsteht daraus gleicher-
maBen ein Mehr an Sicherheit — gesundheitlich sowie rechtlich.

Dank Digitalisierung zur maximalen

Prozesssicherheit

Autorin: Jenny Hoffmann

Zahnérzte sind sich der hohen
Anforderungen, die ihnen aus
dendetaillierten Gesetzvorgaben
und Empfehlungen zur Praxis-

Hygienepléne bis hin zur vollautomatischen ~ Digitale Dokumentation —

Einfach, sicher, schnell

Jenny Hoffmann
[Infos zur Autorin]

[=] 5| =]

Dokumentation der Aufbereitungsprozesse.
Und besonders bei Letzterem kann die mo-
derne Technik dem Praxisbetreiber einen

Immer héufiger wechseln Zahnarztpraxen

hygiene erwachsen, bewusst und
greifen darum immer héufiger
auf digitale Losungen zuriick, um
Aufbereitungsprozesse abzusi-
chernund QM-relevantarbeiten zu kdnnen. Die
Schwerpunktsetzung der zuriickliegenden 1DS
spiegelte die hohe Nachfrage der Praxisbetrei-
ber an hygienegerechter Praxiseinrichtung,
innovativen Aufbereitungs- und Sterili-
sationsgerdten sowie nutzerfreundlicher
Software wider. Wie im vielfaltigen An-
gebot der Dentalschau zu sehen war, wis-
sen auch die Dentalhersteller langst um
diesen Bedarf und bieten hochentwickelte Pro-
dukte an, die im gesamten Hygienemanage-
ment unterstitzen.

Digital von AbisZ

Der Fortschritt der digitalen Technologien
zeigt sich nicht nur in den Funktionen der
neuen Aufbereitungsgerate. Die gesamte Vor-
und Nachbereitung kann mittlerweile digital
durchgefiihrt werden. Die Einsatzméglichkei-
ten reichen vom Gerdtemanagement, iiber
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enormen Vorteil bieten. Wéhrend bei der Do-
kumentation in Papierform das Risiko unvoll-
standiger oder fehlerhafter Aufbereitungsbe-
richte relativ grofd ist, garantiert eine digitale
Dokumentation die liickenlose und nachvoll-
ziehbare Protokollierungaller Arbeitsschritte
—mitweniger Arbeitsaufwand.

Abb. 2: Die
ausgedruckten
Barcode-Etiketten
werden auf die Ver-
packungder sterilisier-

ten Instrumente

geklebt.

deshalb von der manuellen Dokumentation
zur digitalen. Mithilfe funktioneller Software
und digital vernetzter Sterilisatoren spart der
verantwortliche Mitarbeiter nicht nur Zeit —
die Protokollierung wird auch einfacher und
sicherer, denn ein Grofiteil der Aufgaben wird
vollautomatisch vom System {ibernommen.



Fehlerquellen werden so deutlich reduziert.
Eines dieser intelligenten Dokumentationspro-
gramme stellt die Firma W&H aus dem 6ster-
reichischen Biirmoos zur Verfiigung. Ergén-
zend zum breiten Hygiene- und Pflegesortiment
hatdas Unternehmen LisaWare fiir die Verwen-
dung mit dem effizienten Autoklaven Lisa ent-
wickelt. Die unabhéngige und sichere Software
verfiigt liber eine iibersichtliche Meniifiihrung
und lasst sich intuitiv bedienen. Uber das Menii-
fenster kann das Praxispersonal den Sterilisa-
tionsprozess in Echtzeit verfolgen. Anhand der
angezeigten Informationen, wie etwa der exak-
ten Restdauer, kann das Team Arbeitsablaufe
optimal planen. Die Zyklusprotokolle werden
von LisaWare automatisch auf dem Computer
abgespeichert. Verschiedene Suchfunktionen
helfen dabei, z.B. im Falle einer Praxisbege-
hung, bestimmte Dokumentationen schnell
und unkompliziert wieder aufzurufen. Instal-
liert auf dem Praxis-PCwird LisaWare iiber eine
serielle Schnittstelle oder LAN-Netzwerk mit
dem Lisa-Autoklaven verbunden. Die Soft-
ware kann mit bis zu vier
Sterilisatoren gleichzeitig «
vernetzt werden.

Sichere Kennzeichnung
von Sterilgut

Laut Empfehlung der Kommission fiir Kran-
kenhaushygiene und Infektionspravention
(KRINKO) sind verpackte aufbereitete Medi-
zinprodukte so zu kennzeichnen, dass ,die Er-
gebnisse so zu dokumentieren sind, dass eine
Riickverfolgbarkeit auf die jeweilige Charge
(bei Medizinprodukten der Gruppen kritisch A
und kritisch B) bzw. auf das aufbereitete Produkt
(bei Medizinprodukten der Gruppe kritisch C)
gewdhrleistet ist“! Auch hier bietet W&H eine
digitale Losung, um das hohe Niveau der Auf-
bereitungsqualitat, das Lisa und LisaWare er-
moglichen, zu halten. Mit dem Etikettendrucker
LisaSafe kann die Praxis den zuvor genannten
Empfehlungen zur Sterilgutkennzeichnung in
vollem Umfang gerecht werden. Die Etiketten
enthalten Angaben zur Seriennummer des Au-
toklaven, zur Sterilisationszyklus-Nummer, zum
Datum der Sterilisation, zum Ablaufdatum des
Sterilguts und — bei Verwendung der Lisa 500 —
zum Namen des Mitarbeiters, der die sterilisier-
ten Dentalprodukte freigegeben hat.

Die LisaSafe-Etiketten werdenvorderLagerung
auf die steril verpackten Medizinprodukte auf-
geklebt. Besonders hohe Sicherheit bietet hier

die Einstellung, dass LisaSafe nur Etiketten aus-
druckt, wenn der Sterilisationszyklus erfolg-
reich abgeschlossen wurde. Bei der Entnahme
und Verwendungdes Sterilguts kann das Etikett
dann iiber den integrierten LisaSafe-Barcode-
scannereingelesenunddirektindiedigitale Pa-
tientenakte iibertragen werden. Dank der 128-
Bit-Datencodes ermdglicht LisaSafe ein einfa-
ches Suchen und Zuordnen der Aufbereitungs-
daten sowie eine sichere Riickverfolgbarkeit
von der Beladung, iiber den Zyklus bis zum Pa-
tienten. Der Anschluss von LisaSafe erfolgt iiber
eine Plug-and-Play-Funktion, d.h. die Installa-
tion eines Gerétetreibers ist nicht notwendig.

Abb.3:
Mitdem Barcode-
scanner werden die
Etiketten gescanntund
indie Patientendatei
libertragen.

Digital, aber einfach

Digitale Geréte und Software wie LisaSafe und
LisaWare verringern, im Vergleich zu manuel-
len Verfahren,wéhrend der gesamten Aufberei-
tung und Dokumentation das potenzielle Feh-
lerrisiko und den Arbeitsaufwand. Diese moder-
nen Losungen zeichnen sich durch innovative
Funktionen und intuitive Bedienbarkeit aus
und machen damit Zahnarzten den Umstieg
aufdie, digitale Praxis“ leichter als je zuvor. <

! http://www.rki.de/DE/Content/Infekt/Kranken-
haushygiene/Kommission/Downloads/Medprod_
Rili_2012.pdf?_blob=publicationFile, S. 1256, Zugriff
am 20.02.2015
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INSPIRIERT?

FORDERN SIE UNS HERAUS!

Carestream Dental —

CS 8100 3D =
Extraorales Rontgensystem

e 3D Bildgebung fur jede Praxis

e wahlbare 3D-Programme mit 4 FOV \
von 4 cm x 4cm bis 8 cm x 9 cm

e ultra hohe Auflésung

e ideal fur endodontische Aufnahmen 25 pm

e leichtes, ultrakompaktes Gerat fur den
Einsatz auf engstem Raum

UVP Euro 54.995,-

Euro

Bei Ruckkauf Ihres alten Rontgengerates reduziert sich
der Sonderpreis zusatzlich um
bis zu Euro

Preis inklusive: Réntgen-PC, Diagnosemonitor,

Imaging Software, Lieferung, Montage,
Depotabnahmeund Einweisung.

Angebot giiltig ab sofort bis zum 30.06.2015
Erfragen Sie unsere aktuellen TOP-Leasing- |

und Finanzierungsangebote. i
< Carestream

Preise zzgl. 19% MwSt.
DENTAL

SHR dent concept gmbh

Maysweg 15 | 47918 Tonisvorst/Krefeld
Tel. 02151 65100-0 | Fax 02151 65100-49
www.shr-dental.de | info@shr-dental.de



WASSERINSTALLATION

Bei der hygienegerechten Wasserinstallation einer zahnarztlichen Ein-
richtung muissen einige Besonderheiten gegenlber anderen ge-
werblichen oder privaten Installationen berlcksichtigt werden.
Gerade bei der Umwandlung zuvor anderweitig
genutzter Rdume zu einer Zahnarztpraxis wird
haufig der Fehler begangen, die Installation nicht

Das

Konzepts.

Wasserh

Autor: Dr. Hanno Mahler

Die bauliche Gestaltung einer zahnérzt-
lichen Praxis ist ein aufwendiges Unterfan-
gen. Technische und betriebliche Zwénge kol-
lidieren mit Asthetik und Design. Der Wunsch
nach einer reprasentablen und modernen
Ausstattung konkurriert mit dem Platzange-
bot und dem Budget. Die Wasserinstallation
jedoch ist ein so grundlegender und selbst-
verstandlicher Aspekt der Praxiseinrichtung,
dass ihr oftmals zu wenig Aufmerksamkeit
zuteilwird. Vermeidbare, friihe Fehler zwin-
gen den Praxisbetreiber spéter zu kostspieli-
gen Nachbesserungen. Vor allem die Wasser-
versorgung der Dentaleinheiten muss mit Be-
dachtausgefiihrt werden. Bestehende Leitun-
gen einer vorhergehenden Nutzung sind in
der Regel ungeeignet. Installationen, welche
dem Stand der Technik fiir Wohn- und Gewer-
benutzung geniigen, jedoch nicht die beson-
deren Anforderungen derzahnarztlichen Pra-
xis beriicksichtigen, kdnnen auf lange Sicht
Probleme bereiten. Aufgrund des vergleichs-
weise geringen Volumenstroms in den Ver-
sorgungsleitungen der Dentaleinheiten tre-
ten Probleme auf, die Installateuren aus dem
Bereich der Warmwasserinstallation bereits
bekanntseindiirften—Stichwort: Legionellen.
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an die neuen Anforderungen

anzupassen.

zentrale Wasser-
entkeimungs-System
CleanWaterder Firma
DWT vereintalle Funktio-
nen eines vollstandigen
Wasserhygiene-

Okosystem Wasserrohr

Das Kernproblem ist die Bildung mikro-
biellerBeldgeinden Leitungen.Dieser Bio-
film ist weit mehr als eine einfache Ver-
schmutzung. Er ist eine auRerordentlich
widerstandsfahige Lebensgemeinschaft
verschiedener Spezies. Die Geschwindig-
keit, mit welcher sich Biofilm bildet und
wie stark er letztendlich das Wasser mikro-
biell belastet, hdngt von &uferen Bedin-
gungen ab. Unter (fir den Biofilm) giinsti-
gen Bedingungen vermehren sich auch
Krankheitserreger, welche in das vorbei-
stromende Wasserabgegeben werden. So-
wohldie Dentaleinheiten als auch die rest-
liche Installation werden permanent kon-
taminiert.

Wie in jedem anderen Biotop ist auch das
Gedeihen des Biofilms von begiinstigenden
Faktoren abhangig. Das Biotop Biofilm be-
findet sich gliicklicherweise in einer kon-
trollierbaren Umgebung, sodass ihm die Le-
bensgrundlage entzogen werden kann. Im
Wesentlichen zielen die méglichen Maf3-
nahmenaufdie Vermeidungder Erwédrmung
und der Stagnation des Wassers ab.

©koya979

giene gut geplant

Die haufigsten Installations-Stinden

Ein groRes Risiko fiir die Wasserhygiene
geht von Totleitungen aus. Diese wirken als
Reservoire fiir die Ausbreitung von Keimen.
Leitungen, welche nicht mehr genutzt oder
vorbereitend auf eine spatere Nutzung ver-
legtwerden, miissenabgetrenntundentleert
werden. Selten genutzte Zapfstellen miissen
im Abstand von maximal 72 Stunden gespiilt
werden, was ein zeitgesteuertes Spiilsystem
erledigen kann.

Bei der Leitungsfiihrung miissen neben der
Verlegung maglichst kurzer Stichleitungen
sowohl die Wahl eines geeigneten Materials
mit DVGW-Zulassung als auch der Leitungs-
querschnitt beachtet werden. Der Verbrauch
von Dentaleinheiten ist so gering, dass bei
einem zu grofien Querschnitt das Wasser in
der Leitung zu langsam bewegt wird. Ein Lei-
tungsquerschnitt von DN 10 ist ausreichend.
Gegebenenfalls sollte der Installateur eine
Berechnung der Dimensionierung durch-
fiihren.

Genau wie bei Warmwasser miissen auch
die Kaltwasserleitungen gegen die Abwadrme
benachbarter Leitungen und die Temperatur



beheizter Rdume isoliert werden. Einrichtun-
gen, welche das Kaltwasser aus dem Versor-
gungsstrang der Dentaleinheiten erwédrmen
oder Kreuzungspunkte mit der Warmwas-
serleitungherstellen (z.B. Durchlauferhitzer,
Waschbeckenarmaturen), sind unbedingt zu
vermeiden.

Die zumindest jahrliche Wartung von Gera-
ten wie Eingangsfilter und Enthértungsan-
lage ist absolut notwendig, denn Vernachlés-
sigung machtaus ihnen Keimschleudern.
Diezustarke Senkungder Wasserhartedurch
eine Enthartungsanlage kann sich negativ
auf die Hygiene auswirken. Eine Resthérte
zwischen 8 und 12°dH ist ein Kompromiss
zwischen der Vermeidung von Kalkablage-
rungen und dem positiven Effekt der Was-
serharte auf die Hygiene.

Kluges Planen verbessert
die Wasserhygiene

Bei der Neueinrichtung oder Modernisierung
einer Praxis ergibt sich die Gelegenheit, die
Wasserinstallation vorausschauend und hy-

gienegerecht auszufiihren. Die Leitungen soll-
ten zugdnglich sein, ohne einen unverhéltnis-
mé&figen baulichen Aufwand zu erzwingen.
Auch wenn geeignete MaRnahmen zur Ver-
hinderung einer Verkeimung getroffen wur-
den, muss mit einer zukiinftigen Leitungs-
sanierung gerechnet werden.

Bei einem Grofteil der zahnarztlichen Ein-
richtungen, bei denen die Wasserhygiene
nicht den geforderten Standards entspricht,
liegen Mangel in der Installation vor. Haufig
ist die Versorgungsleitung der Dentalein-
heiten verkeimt, wobei DesinfektionsmaR-
nahmen wie Biofilm-Removing kaum Erfolg
bringen, solange die technischen Méngel
nicht behoben sind.

Eine hygienisch optimale Ausfiihrung ist
der Bau der Versorgungsleitung als stagna-
tionsfreie Ringleitung. Die Systemtrenner in
Dentaleinheiten sind Hygiene-Schwachstel-
len. Sicherer und TrinkwV-konform ist eine
Systemtrennungam Abzweigpunktder Ring-
leitung. Wichtig hierbei ist, dass keine ande-
ren Verbrauchsstellen aufier medizinischen
Einrichtungen an die Leitung angeschlossen

SIEMENS M1

WASSERINSTALLATION

sind. Einen effektiven Schutz der Installation
vor Verkeimung stellt der Betrieb einer zen-
tralen Entkeimungsanlage dar. Eine solche
Anlage bedeutet zwar eine zusatzliche In-
vestition, jedoch bietet sie auch umfassende
Sicherheit.

Weitergehende Informationen enthélt die
S2k-Empfehlung der DGKH und DGZMK
»Hygienische Anforderungen an das Was-
ser in zahnérztlichen Behandlungseinhei-
ten“, AWMF Register Nr. 075-002. 4

kontakt

Dr. Hanno Mahler

Biologe und Geschaftsfihrer der
Dental Water Technology
GmbH & Co. KG

Ockstadter Str. 26

61169 Friedberg

Tel.: 06031 6870256
info@dwt-gmbh.com
www.dwt-gmbh.com
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J Ersatzteile

J Service
J Refit

rdv Dental, der wahrscheinlich groBte
Siemens M1-Handler, bietet mit seinem
einzigartigen Premium-Refit-Service
jedem stolzen M1-Besitzer die Méglich-
keit, weiter Uber Jahre seine Behand-
lungseineit M1 zu nutzen.

rdv Dental
DonatusstraBe 157b
D-50259 Puhlheim-Brauweiler

Tel.: 02234 4064-0
Fax:02234 4064-99

info@rdv-dental.de
www.rdv-dental.de
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Modulare Dentalzeile mit \VVariationsvielfalt

Wer seine Praxis nicht mit standardisierten
Behandlungsmobeln einrichten mochte,
sondern auf der Suche nach dem ,gewis-
sen Etwas” ist, findet in moduuuli ein Mo-
bel mit maximalen Moglichkeiten in Bezug
auf Gestaltung und Variation. Schrankele-
mente (je 500 mm breit und 600mm tief)
mit verschiedenen Schubkastenanordnun-
gen konnen in beliebiger Anzahl anein-
andergereiht werden und auch die Seiten-
abschlusse sind individuell wahlbar. Der
Clou: Die Praxisinhaber kdnnen nach ihren
individuellenBedurfnissenwahlen.moduuuli
wird so kombiniert, wie der Zahnarzt es be-
notigt.

~.moduuuli entwickelt vom Standard ab-
weichende Praxiseinrichtungsmaobel, die
sich den Raumen anpassen und eine Praxis
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,aus einem Guss' auch flir das kleine Budget
moglich machen”, erlutert Designer Hubert
GUnther (siehe Abbildung) die Idee. Dabei spielt
auch die Form keine Rolle: schrag abgerun-
det, harmonisch oder ausgefallen — beinah
jede Formen- und Farbensprache ist mog-
lich. Drei verschiedene Abschlussvarianten
sind momentan erhaltlich, auf Kunden-
wunsch konnen diese beliebig angepasst
werden. So entstehtimmer wieder ein Unikat
hochster Qualitat. Entsprechend der Wahl
des Arztes wird dann die
Gestaltung des Oberschran-
kes, in dem Seife, Desinfek-
tion, Handtucher, Mund-
schutz etc. untergebracht
sind, geplant. Hier sind alle
Facheinteilungen moglich.

Als Spezialist flr Praxisplanung nutzt das
Team um Hubert GUnther nur absolut hy-
gienische Materialien, die dem Alltag in
Praxen problemlos standhalten und vor
allem die exklusive Optik auch tber Jahre
nicht verlieren. Selbst das Becken wird fu-
genlos eingelassen. moduuuli wurde spe-
ziell fur den Dentalbereich entwickelt. Laut
Hubert GUnther Uberzeugt sie mit hochs-
ter Design-, Material- und Verarbeitungs-
qualitdt in zahlreichen modularen Gestal-
tungs- und Farbvarianten zu
einem guten Preis. Angelehnt
an die Passagenatmosphare
der IMM Cologne wird die
neue Dentalzeile in einem ei-
genwilligen Loft in K6In, dem
Showroom von pd raumplan,
gezeigt. Ungewohnliche Pra-
sentationen haben in KoIn
Tradition, daran knUpft auch
Hubert Gunther mit moduuuli
an. Das Baudenkmal bietet
dank seiner groBen traditionellen Bau-
weise eine besondere Atmosphare. Inter-
essierte haben im Showroom die Moglich-
keit, sich unverbindlich beraten zu lassen
und die Optik und Haptik der Mdbel persdn-
lich zu erleben. Hubert Gunther und seine
Mitarbeiter sorgen dabei auch fur ihr leibli-
ches wohl.

pd raumplan GmbH
www.moduuuli.de
www.pd-raumplan.de



Zentrale Wasserentkeimung
fur die Praxis

Das zentrale Wasserentkeimungs-System
CleanWater der Firma DWT vereint alle
Funktionen eines vollsténdigen Wasser-
hygiene-Konzepts. Angepasst an die spe-
ziellen Anforderungen der Zahnmedizin
setzt es die bewdhrte Technologie der
elektrolytischen Spaltung geldster Salze
(anodische Oxidation) ein, um mehrere
Dentaleinheiten gleichzeitig mit entkeim-
tem Wasser zu versorgen. Das System arbei-
tet vollig automatisch und ohne Zugabe von

Kombinationssystem fiir die Druckluft- und
Absaugversorgung der Zahnarztpraxis

Mit dem BLOK-|ET SILENT 2 bietet CATTANI Deutschland GmbH &
Co. KG ein Komplettpaket fiir die Druckluft- und Absaugversorgung
der Zahnarztpraxis. Es besteht aus der bedarfsgesteuerten Saug-
maschine TURBO-SMART B (inklusive Amalgamabscheider, optio-
nal auch ohne) sowie einem 6lfreien 3-Zylinder-Kompressor mit Tro-
ckenluftanlage und einem 45-Liter-Drucklufttank. Die Saugmaschine
TURBO-SMART B verfiigt iiber eine ,dynamische Saugleistung®,
basierend auf moderner Invertertechnologie. Sie richtet sich stets
stromsparend nach dem tatsachlichen Leis-
tungsbedarf der Zahnarztpraxis und erzeugt
nur die Saugleistung, die iiber die
einzelnen Dentaleinheiten abgefor-
dert wird. Zudem kann die TURBO-
SMART B komplett trocken, komplett
nass und in Kombination, d.h. tro-
cken und nass, gleichzeitig absaugen.
Der integrierte Amalgamabscheider
. »Hydrozyklon SO 18" mit einer Durchflussrate
von 18 Litern/Min. hat einen Abscheidegrad von > 98 %, ist TUV-ge-
priift und zugelassen vom Deutschen Institut fiir Bautechnik (DIBt).
Eine computergesteuerte Softwareschnittstelle erméglicht dem
Praxisbetreiber per Funkiiberwachung Einsicht in den Bereich der
invertergesteuerten Motorleistung (Hz), Amalgamfiillstand sowie
Zugang zu verschiedenen Variablen wie Arbeitszyklen und eine
Uberwachung der Umgebungstemperaturen. Damit Absauganlage
und Kompressor unter optimalen technischen Bedingungen arbei-
ten konnen, ist der BLOK-JET SILENT 2 mit einer modernen aktiven
Beliiftung ausgestattet. Durch die Einbringung und Verwendung
moderner Schallschutztechnologien liegt der Gerduschpegel des
Systems bei nur ca. 51dB(A). Das Kombinationssystem versorgt
bis zu vier Behandler gleichzeitig mit Absaugung und Druckluft.

CATTANI Deutschland GmbH & Co. KG
Tel.: 04741 18198-0
www.cattani.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.

Chemikalien. Die freigesetzten Biozide be-
kdmpfen Mikroorganismen und Biofilm in

der gesamten Leitung bis zu den Instrumen-

HERSTELLERINFO - PRODUKTE

ten. Das spart Unterhaltskosten und Zeit
und erhdht gleichzeitig die Betriebssicher-
heit. RegelmaRig wird allein mit Clean-
Water der Keimzahl-Grenzwert des RKI
unterschritten. Die gemaf TrinkwV gesetz-
lich vorgeschriebene freie Fallstrecke nach
DIN EN 1717istim System bereitsintegriert.
Bei der Wartung des Systems wird der
Praxisbetrieb nicht unterbrochen.

Dental Water Technology GmbH & Co. KG
Tel.: 06031 6870256
www.dwt-gmbh.com

Zwei Sattelstiihle in einem

AufderIDSinKoln prasentierte derschwedische Hersteller Support
Design die mit der innovativen HYBRID Mechanik ausgestatteten
PERFECT Sattelstiihle, einige der beliebtesten Produkte aus sei-
ner umfangreichen Produktlinie ergonomischer Sitzgelegenheiten.
Der patentierte PERFECT Saddle HYBRID verfiigt iiber eine Mecha-
nik,die sowohleine freie Bewegungs-alsauch feste Verriegelungs-
funktion bietet. Die HYBRID Mechanik ermdglichtes dem Benutzer,
den Sitz im Sitzen aus seiner fixierten Position zu ldsen und frei in
alle Richtungen zu neigen. Mitdem PERFECT Saddle HYBRID kann
derBenutzerauRBerdemwéhrend des Sitzens die Rumpfmuskulatur
trainieren. Im freien Bewegungsmodus macht der Kérper kontinu-
ierlich kleine, hdufigunmerkliche ausgleichende Bewegungen,um
das Gleichgewicht auf dem Sitz zu wahren, und trainiert dabei
eine Vielzahl von Muskeln, die Giblicherweise in der Ruheposition
nicht genutzt werden. Dies starkt die Beweglichkeit und den Stoff-
wechselimunteren Riickenbereich und
aktiviertden gesamten Korper. Wird die
freie Bewegungsfunktion nicht mehr
gewiinscht, kann der Benutzer den Sitz
mit einem Stellhebel ganz einfach in
einer waagerechten, festen Position
verriegeln. PERFECT Sattelstiihle sind
in verschiedenen verstellbaren Ho-
hen von 58.cm bis 77cm erhaltlich. Der
Stuhl verfiigt iiber einen mit Kunst-
leder oder Leder bezogenen Sattelsitz
und ist mit einer fuRBbetétigten ver-
stellbaren Gasdruckfeder ausgestattet.
Dank der hochwertigen handwerkli-
chen Qualitdtder Marke Support Design wird das Produkt miteiner
Garantie von fiinf Jahren vertrieben. Es ist in einer Vielzahl von
individuellen Farben und mitdiversem Zubehar erhaltlich.

Support Design AB, Mikael Sjégren
Tel.: 0211 5287166
www.supportdesign.se
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Neues Handstiick mit
verbesserten LEDs

Das Schweizer Dentalunternehmen EMS hat
an seinem wechselbaren und ausbalancierten
PIEZON-Handstiick die Lichtqualitdt augen-
falligverbessert. Die sechs kreisformigum die
Spitze des Handstiicks angeordneten LEDs
leuchten den Mundraum taghell aus und bie-
ten sehr gute Sicht auf das Behandlungsfeld.
Die ausgepragte Helligkeit dieser LED-Tech-

nologie der neuesten Generation sorgt fiir ein
natiirliches Bild des Hart- sowie Weichgewe-
bes und soll den Zahnmediziner dabei unter-
stiitzen, Diagnostik und Behandlungsergeb-
nissezuverbessern.MehrLichtbedeutetmehr
Prazisionim Handling. Die Augenbleibenent-
spanntund mitdem ergonomischen PIEZON-
Handstiick kann der Zahnarzt seine Patienten
noch komfortabler behandeln. Wartungsfrei,
geeignetfiiralle Aufbereitungsverfahren und

mit einer Lebensdauer von bis zu 70.000 Be-
triebsstunden wird das neue PIEZON-Hand-

stiick dartiber hinauszuei- ————————
EMS

ner wirtschaftlichen Inves- [Infos zum Unternehmen]

tition.

EMS Electro Medical
Systems GmbH

Tel.: 089 427161-0
www.ems-dent.com
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Entlastung fiir kleinere Zahnarztpraxen durch
selbstklebende Sterilisationsbeutel
Das zunehmende Ausmaf der Hygienevorschriften bekommen ins-
besondere kleinere Praxen deutlich zu spiiren. Eine zentrale Rolle
spieltdabeidie Versiegelungvon Sterilgut. Hierliefernunkomplizierte
Selbstklebebeutelsichere und rechtskonforme Sterilbarrieresysteme.
Die rechtlichen Anforderungen sind fiir manuelle und technisch un-
terstiitzte Verfahren identisch: Beide Verpackungsverfahren miissen
validierbar sein, eine sichere Sterilbarriere gewahr-
' leisten und den aktuellen RKI-Empfehlungen entspre-
chen.!Beim Verpacken mitdenvalidierbaren Selbst-
klebebeuteln PeelVue+wird das Sterilisationsgut nach
der Desinfektion direkt in einen passenden Beutel
gegeben und ohne maschinelle Hilfe versiegelt. Da-
bei liegt lediglich die Leistungsbeurteilung (PQ) im
Verantwortungsbereich der Praxis, die Abnahme-
beurteilung (1Q) und Funktionsbeurteilung (0Q) sind
hier bereits bei der Produktion der Sterilisationsheutel
erfolgt*. Bei der Nutzung der validierbaren PeelVue+
Selbstklebebeutel von DUX Dental fallen lediglich
Materialkosten fiir die bendtigten Beutel an. Zudem sind bei PeelVue+
Beuteln bereits zwei integrierte Prozessindikatoren vorhanden, die
anzeigen, ob die Verarbeitungsparameter wahrend des Sterilisa-
tionsvorganges eingehalten wurden. Kleinere Praxen werden durch
die unkomplizierte, zeit-, platz- und kostensparende Versiegelung mit
validierbaren Selbstklebebeutel deutlich entlastet — bei gleicher
Sicherheit wie bei der Nutzungvon hochtechnisierten Siegelgeraten.

*Die Selbstklebebeutel des Herstellers DUX Dental werden unter der Kon-
trolle eines vollstindigen Qualitatssicherungssystems (15013485, Zertifikat
on file) produziert. Um die Unversehrtheit der Verpackungen zu gewahr-
leisten, wird u. a. auf die Standardtestmethode ASTM F1140-13 (wie in DIN
EN 150 11607-2, Anhang B empfohlen) zurtickgegriffen.

Quelle:
* DEENEN, JP., Sterilgutverpackung: Schere zwischen Anspruch und Realitét, prophylaxe
impuls,3/2014,20-22

DUX Dental
Tel.: 00800 24146121 (gebuhrenfrei)
www.dux-dental.com

Das neue Reinigungs- und Pflegegerdat STATMATIC™ smart iiber-
nimmt die sorgfiltige Innenreinigung und Pflege von Ubertra-
gungsinstrumenten. Es wurde entwickelt, um dem komplexen Auf-
bau von Turbinen sowie Hand- und Winkelstiicken gerecht zu wer-
den. Mit vier verschiedenen Programmen kann den unterschied-
lichen Anforderungen von Instrumenten und Praxis entsprochen
werden. Eine separate Diise erméglicht die gezielte Pflege der Boh-
rer-Spannzange, um ihre die optimale Haltekraft zu erhalten. Im
Standard-Programm ,,Reinigung und Pflege”dauert der automati-
sche Reinigungs- und Pflegevorgang lediglich 3,3 Minuten pro In-
strument. Bei der schonenden Reinigung werden Spray- und An-
triebskandle sowie Instrumentenhohlrdume mit einem speziellen,
nicht fixierenden Reiniger effizient von Bakterien, Keimen und
Schmutz befreit. Die Pflege des Getriebes sorgt fiir einen langen
Werterhalt der Instrumente. Zur Chargendokumentation und
Riickverfolgharkeitwerdenalle Ablaufe aufgezeichnetund konnen
tiber einen USB-Stick auf den PC ibertragen werden. Das im Ge-
rat integrierte Display ermdglicht eine einfache Bedienung und
zeigt die Restlaufzeit des jeweiligen Programms an. Bei den auto-
matischen Abliufen werden Reinigerund Ol exaktund sparsam do-
siert, wodurch Pflegefehler ausgeschlossen und Kosten reduziert
werden kénnen.Zusammen miteinergeeigneten Aufienreinigung
und einer abschlieRenden Dampfsterilisation ist eine vollstan-
dige Wiederaufbereitung moglich. STATMATIC™ smart bietet
Sicherheit, Benutzerfreundlichkeit und Kostenersparnis und ist
somit eine empfehlenswerte Ergdnzung

fiir jeden Aufbereitungsraum. Mit
seinen kompakten MafRen findet
das Gerdt auch nahezu iberall
Platz.

o«

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Deckenbilder mit Preisvorteil

0b im zahnarztlichen Behandlungszimmer oder im Warte- und
Ruhebereich: Deckenbilder kreieren im Raum einen ganz beson-
deren Effekt. frescovision bietet individuelle Formate an, auch
LED-beleuchtet oder fiir die Diskretion mit Schallabsorber. Die
textilen Deckenbilder gibt es in frei wéhlbaren Mafien, sie sind
schnell austauschbar und werden als leicht zu installierendes
Stecksystem geliefert. frescovision stellt dazu ca. 3.000 kostenlose
Deckenbild-Motive zur freien Auswahl.

y FiirInteressierte besteht zeitlich be-
& grenzt bis zum 31.12.2015 eine gute
Gelegenheit, die hochwertigen De-
ckenbilder auszuprobieren. Bei Ein-
gabe des Couponcodes Y3E-A42LL5-
WWE auf der Homepage werden
fiinf Prozent Preisnachlass auf die
" Bestellung gewahrt.

Mehr Infos und eine Ubersicht der faszinierenden Bilder sind auf
der Homepage abrufbar, ein Special fiir Zahnarzte, Zahnkliniken
und Zahnarztpraxen gibt es unter www.deckenbild-zahnarzt.de

frescovision
Tel.: 0221 9553714
www.frescovision.de

Behandlungseinheit mit antibakteriellen
Oberflachen

Die Behandlungseinheiten von X0 CARE A/S werden kontinuier-
lich weiterentwickelt, ohne dabei die gewohnte Optik einzubiifien.
So ist die Basiseinheit der X0 4 bereits seit 2004 auf dem Markt,
inzwischen gibt es die Behandlungseinheitallerdings in vier wahl-
baren Farben. Ihre puderbeschichteten Oberflachen sind dauerhaft
vor Bakterien geschiitzt. Mithilfe von Nanotechnologie werden Sil-
berpartikel in die Beschichtung eingebracht und schiitzen so die
Oberfldche vor der Keimbesiedlung. Auch das X0 Scuba Polster ist
in fiinf verschiedenen Farben erhaltlich. Alle X0 4-Einheiten sind
mitdem X0 Wasserentharter ausgestattet. Der Filterverhindertdie
Kalkbildung in Ventilen und Leitungen. Dariiber hinaus sinkt der _ grundrissplanung _ beratung bei raumsuche +
Kalkanteil im Wasserzulaufsystem der Einheit durch die Filter-

_ einrichtungsentwurf mietverhandlungen
anlage X0 Water Clean mit Anti-Kalkzusatz. Optional kann die X0 4 L ) . )
Einheit miteinem Bildschirm mit HD-Display ausgestattet werden. — Clehidiio=, semiEplamntng — ettt s l-seres;
Mithilfe des Doppelarmgelenks konnen Zahnarzte den Bildschirm _ lichtkonzeption kostenplan + zeitplan
selbst an Patienten in Liegeposition heranziehen. Alle X0 4-Ein- _ material-, farbgestaltung _ produktion der einrichtung

heiten enthalten serienméfiig
den neuen Saugschlauchhal-
ter mit automatischer Riick-
holfunktion.

_ accessoires + kunst

-

mehrfach mayer gmbh
zwp-designpreis amalienstrafle 4
pramiert DE 75056 sulzfeld

XO CARE A/S
Tel.: +457020 5511

WWW.X0-Ccare.com

tel +49(0)7269-91999-0
fax +49(0)7269-91999-8

info@mayer-im.de
www.mayer-im.de

Die Beitrage in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln
nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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Kompakte und sparsame
Sauganlagengeneration
Sauganlagen von Diirr Dental stehen seit
Jahrzehnten fiir Robustheit, zuverléssige
Leistung und Langlebigkeit. Die neueste Ge-
neration dieser Systeme arbeitet dank inno-
vativer Technologie sehr sparsam und leis-
tungsfahig. In den neuen Tyscor VS 2 Saug-
anlagen kommt die robuste und leistungs-
fahige Radialtechnik zum Einsatz, die vor
allem aus industriellen Anwendungen be-
kannt ist. Sie zeichnet sich durch hohe Aus-
fallsicherheit aus und erméglicht eine sehr
platzsparende Bauweise. Ein Aggregat fiir
zwei Behandlungsplétze ist damit sehr viel
kompakter und wiegt weniger als die Halfte
des vergleichbaren Vorgéngersystems. Trotz-
dem vereint es alle notwendigen Module —
Saugmotor, elektronische Steuerung und die
Separierstufe. Mit gerade einmal elf Kilo-
gramm Gewicht und den Abmessungen eines
handelsiiblichen Mikrowellengerétes ist die
Generation Tyscor sehr kompakt. Die Systeme
kommen bei gleicher Leistung mit bedeutend
weniger Energie aus als ihre konventionellen
Vorgédnger. Die Tyscor VS 2 bendtigt demge-
geniiber nachweislich nur rund halb so viel
Strom (gemessen durch das Fraunhofer-Insti-
tut 07/2014). Zum 6konomischen Betrieb trégt
auch die lastabhéngige Automatikregelung
bei. Sie halt die Saugleistung immer auf dem

Tyscor VS2
[Produktvideo]

optimalen Wert; das System l&uft damit jeder-
zeit im energieeffizientesten Modus. Die Soft-
wareTyscor Pulsezeigtalle relevanten Status-
daten und Service-Intervalle der Sauganlage
auf dem Monitor an und sorgt damit fiir voll-
standige Ubersichtzujedem Zeitpunkt.Regel-
mafige Sichtkontrollen werden damit tiber-
fliissig. Bei Bedarf unterstiitzt die Software
sogar Ferndiagnose durch einen Servicetech-
niker, der sich direkt in das System einloggen
kann. Das Risiko von Ausfallzeiten wird da-
durch so minimal wie méglich gehalten.

JOR:

DURR DENTAL
[Infos zum Unternehmen]

[=] g [m]

DURRDENTALAG
Tel.: 07142 705-0
www.duerrdental.com
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I Belmont

TAKARA COMPANY EUROPE GMBH

Bewadhrt, f
erfolgreich -8
und flexibel!
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Der Erfolg aller Belmont-Behandlungseinheiten beruht auf dem 6lhydraulischen

Stuhlantrieb, der eine héhere Belastbarkeit und eine lange Lebensdauer garantiert.

Vorteile:

e |eise und ruckfreie Bewegungsablaufe fiir das Wohlbefinden des Patienten
und entspanntes Behandeln

® pneumatische Ansteuerung der wichtigsten Schaltelemente des Arztele-
mentes — Reduzierung anfilliger elektronischer Bauteile auf das Notwendige

e garantiertes HochstmaR an Sicherheit und Zuverldssigkeit

Partner von:

, B (A Belmont

TAKARA COMPANY EUROPE GMBH

(BV

CLESTRII

Warum entscheiden sich
jedes Jahr tber 17.000
Zahnarzte weltweit
fiir einen Belmont-
Behandlungsplatz?

Fragen Sie lhren Fachhéndler
in der Ndhe nach einem
individuellen Angebot.

Eine Vielzahl an Ausstattungsmoglichkeiten lassen keine Wiinsche
offen. So kann der Behandler zwischen Modellen mit hangenden
Instrumentenschlduchen, mit Schwingbiigel oder fahrbarem Kart,
entweder mit Patientenliege oder Knickstuhl, wahlen.
Vorteile:
e aufgerdumtes, schlankes, modernes Design
e spezielle Unit auch fiir Linkshander
® anpassbar an alle individuellen Behandlungskonzepte,

z.B. auch fiir kleine Rdume geeignet

Berner StraBe 18 + 60437 Frankfurt am Main
Tel. +49 (0) 69 50 68 78-0 - Fax +49 (0) 69 50 68 78-20
E-Mail: info@takara-belmont.de * Internet: www.takara-belmont.de
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