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Prophylaxe ist wichtig — nicht
nur fiir den Patienten, auch fir
Zahnarzt und Kieferorthopéaden.
Viele Zahnérzte und Kieferortho-
péden haben bereits die Vorteile
der Prophylaxe erkannt. Prophy-
laxe bindet Patienten an die Pra-
xis und ist gleichzeitig ein wich-
tiger Wirtschaftsfaktor. Sie ist gut
planbar, delegierbar und steigert
den Umsatz.

Hand in Hand fiir den Patienten
Durch festsitzende Apparaturen
wird die Reinigung der Zéhne er-
schwert, zusétzliche Prophylaxe-
maBnahmen sind daher notwen-
dig. Wiahrend einer kieferortho-
pédischen Behandlung spricht
vieles dafiir, dass die Prophylaxe
auch in der KFO-Praxis durch-
gefiihrt wird. SchlieBlich ist jede

ANZEIGE

Prophylaxe, aber richtig

Prophylaxe ist nicht gleich Prophylaxe. Immer mehr Kieferorthopédden entdecken das Thema fiir ihre Praxis. Die Behandlungsvielfalt nimmt zu.
Gleichzeitig wéchst die Zahl der Jugendlichen und Erwachsenen in kieferorthopddischer Behandlung stédndig, damit gibt es mehr Karies- und
Parodontitiserkrankungen. Deshalb ist mehr Prophylaxe notwendig —auch und gerade in der KFO-Praxis.

Aovoipy febiles @

Praxis Spezialist fiir ihr Behand-
lungsgebiet. Das A und O ist da-
bei eine gute Kommunikation und
das Vertrauen zwischen Zahnarzt
und Kieferorthopdden. goDentis-
Geschiftsfiihrer und Zahnarzt
Dr.Bjorn Eggert sieht das genau-
so: ,Bei einer speziellen KFO-
Prophylaxe geht es darum, ge-
meinsam zum Wohle des Patien-
ten zu arbeiten.”

Beim Bogenwechsel in der KFO-
Praxis kann die Reinigung am
effektivsten durchgefiihrt wer-
den - genau jetzt sind ansonsten
schwer zugingliche Stellen frei-
gelegt. Damit kann dem steigen-
den Karies- und Parodontitis-
risiko, das durch festsitzende Ap-
paraturen entsteht, begegnet wer-
den. Das bestétigt auch Zahnarzt
Riidiger Engel aus Miihlacker.

Eristein prophylaxeorientierter
Partner der goDentis und koope-
riert schon lange mit zwei kie-
ferorthopddischen Praxen: ,,Wir
haben genau festgelegt, wer wel-
che Aufgaben iibernimmt. Und
wir vertrauen einander.“

Spezialisierung
KFO-Prophylaxe

Nicht nur eine griindliche Pro-
phylaxe ist Aufgabe der Kiefer-
orthopéden oder speziell ausge-
bildeter Assistenten. ,Dem Pa-
tienten klarzumachen, wie und
womit er die schwierigen Stellen
reinigen kann, ist eine schwere
Aufgabe. Nur ein gut ausgebil-
deter Prophylaxe-Profi ist in der
Lage, praktische Tricks und Kniffe
mit dem Patienten einzuiiben®,
sagt Dr. Eggert.
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Prophylaxe ist kein wirtschaftli-
cher Selbstldufer. Eine Prophy-
laxepraxis ist dann erfolgreich,
wenn das Thema gut strukturiert
und geplant durchgefiihrt und
von der gesamten Praxis verstan-
den und getragen wird. Bestand-
teile einer Prophylaxeschulung
auch fiir KFO-Mitarbeiter sollten
deshalb nicht nur Prophylaxe-
grundlagen und die Pflege von
Apparaturen sein.

goDentis unterstiitzt
Kieferorthopiden

Ein gutes Qualitdtsmerkmal ist
die Kooperation zwischen Zahn-
arzt und Kieferorthopidden. Wenn
Zahnarzt und Kieferorthopédde
ihr gegenseitiges Vertrauen deut-
lich kommunizieren, ist das fir
den Patienten ein positives Sig-
nal. Aus diesem Grund hat die
goDentis ihr Qualitdtssystem
nun auf kKieferorthopédische Pra-
xen ausgeweitet. Partnerpraxen
profitieren von Know-how und
Schulungsangeboten und kénnen
kiinftig ihre Patienten noch bes-
ser versorgen. Zuséatzlich erhal-
ten Zahnérzte und Kieferortho-
péden Unterstiitzung bei Kommu-
nikation, Qualititsmanagement
und Praxisfiihrung. Aulerdem
haben Zahnérzte und Kiefer-
orthopéden die Moglichkeit, sich

auf regelméBigen Veranstaltun-
gen konkurrenzfrei auszutau-
schen.

Prophylaxe bei Kindern

und Jugendlichen
Kieferorthopédden haben oft junge
Patienten, die mit ihren Eltern
die Praxis besuchen.Neben der
Behandlung junger Patienten ist
die Beratung der Eltern wichtig.
Auch hier sollte Prophylaxe ein
Thema sein.Vor allem fiir Eltern
von Kindern mit festsitzender
Zahnspange ist die Aufklarung
tiber Zahnreinigung und Pro-
phylaxe wichtig. Jeder Kiefer-
orthopéde sollte die Fragen der
Eltern ernst nehmen und Zeit
einplanen, um diese Fragen zu
beantworten. Hierzu gehort auch
die Aufkliarung dariiber, wann
eine Prophylaxe beim Zahnarzt
sinnvoll ist und wann es besser
ist, die Prophylaxe in der KFO-
Praxis durchfiihren zu lassen.

Erfolgsfaktoren professioneller

Prophylaxekonzepte
geplantes, strukturiertes Vor-
gehen
qualifizierte Mitarbeiter/-innen
professionelle Organisation und
Dokumentation
Qualitdtsmanagement
patientenorientiertes Kommu-
nikationskonzept

Mehr Informationen zu go-
Dentis fiir Kieferorthopidden un-
ter kfo@godentis.de oder www.
godentis-kfo.de

SN Adresse

goDentis Gesellschaft fiir Innovation
in der Zahnheilkunde mbH
ScheidtweilerstralRe 4

50933 Kaln

Tel.: 0800 3746061 (gebuhrenfrei)
kfo@godentis.de
www.godentis-kfo.de

Das Seminar greift aktuelle Entwicklungen in der Prophylaxe auf und

richtet den Fokus auf professionelle Arbeitsablaufe einer risikoorien-

Erkennen Sie im Sinne der Patientengesundheit praxisorientierte Mog-
lichkeiten, die Prophylaxebehandlungen in der Praxis zu steigern und
konzeptionell neu zu integrieren. Die zunehmende Nachfrage der Pa-
tienten nach hochwertigen Prophylaxeleistungen sowie die Integration
eines professionellen Prophylaxekonzepts in die Praxisablaufe stellen
neue und interessante Anforderungen an das zahnérztliche Team.

Prophylaxe mit Konzept —von der Anamnese bis zum Recall
Professionelle Zahnreinigung —wichtiger Bestandteil einer

Kommunikation—wie sage ich es den Kindern und Eltern?
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Wo: goDentis-Zentrale KéIn
Inhalt:
tierten Prophylaxesitzung.
umfassenden Prophylaxe
Recall —wann kommt der Patient wieder?
Kosten: 150,—€ fiirgoDentis-Partner
190,—€ fiiralle anderen Teilnehmer
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