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Kooperation vereinbart

Metoxit AG und FairImplant GmbH besiegeln Zusammenarbeit.

Der Abrechnungsservice
der PVS dental.
Jetzt noch komfortabler —

die Vorziige der Einteiligkeit, der

-

Ly (\)

THAYNGEN - Ab sofort wird das
keramische Dentalimplantat Ziral-
dent® der schweizerischen Metoxit
AGvon der Hamburger Fairlmplant
GmbH unter dem Handelsnamen
FairWhite vertrieben und fachlich
umsorgt. Dies betrifft auch die bis-
her von der Metoxit betreuten An-
wender aus der Anwendungsbeob-
achtung. Der schweizerische Kera-
mikspezialist Metoxit AG entwi-
ckelt und produziert seit tiber 35

Jahren sichere und zuverlissige Me-
dizinprodukte aus Oxidkeramiken.

Als einer der weltgrofiten An-
bieter von frisbaren CAD/CAM-
Rohlingen fiir die Dentalindustrie
festigte die Metoxit ihre Stellung im
Dentalmarkt als kompetenter und
innovativer Industriepartner

Das Ziraldent® Implantat mit
der osseokonduktiven ZircaPore®
Implantatoberfliche ist ein weiterer
Meilenstein fiir die Dentalwelt, da es

Im Herzen des

keramiktypischen Gewebefreund-
lichkeit mit hoher Sicherheit und
den hohen Erfolgsprognosen eta-
blierter Implantate verbindet. Dies
bestitigen die bisherigen Studiener-
gebnisse der laufenden prospekti-
ven Fiinf-Jahres-Kohortenstudie an
der Universitit Freiburg unter der
Leitung von Professor Kohal.

Mit der FairImplant steht dem
implantierenden Zahnarztein kom-
petenter Partner zur Verfiigung, der
aufzehnJahre erfolgreicher Anwen-
dung der einteiligen Titanimplan-
tate FairOne™ zuriickblickt.

Das FairWhite rundet das Fair-
Implant-System sehr gut ab. Wie bei
FairOne™ und FairTwo™ liegt ein
Designkonzept vor, das bestmog-
lichen initialen Knochenkontakt
und hohere Primarstabilitit bietet.
Die chirurgischen Protokolle ent-
sprechen sich ebenfalls.

Die Kooperation stellt sicher,
dass Ziraldent®-Anwender sich dar-
auf verlassen konnen, dass ihre Fra-
gen jederzeit individuell und zeit-
nah beantwortet werden und zu-
gleich die systematische Weiterent-
wicklung des Systems sichergestellt
ist. DO

Quelle:
Metoxit AG und FairImplant GmbH

europaischen Dentalmarktes

Hu-Friedy verlegt Zentrale von Rotterdam nach Frankfurt am Main.

FRANKFURT AM MAIN — Der US-
Dentalhersteller Hu-Friedy hat seine
Europazentrale seit August in die
Main-Metropole verlegt. Als Dreh-
scheibe fiir den Handel in Europa,
Arabien und Afrika iibernimmt der
Standort eine Schliisselrolle inner-
halb des Konzerns. Ziel des Umzugs
ist die optimale Versorgung der
Mirkte durch die grofere Nihe zu
Lieferanten und Produzenten. Die
Verlagerung nach Deutschland
wurde bereits letztes Jahr mit der
Eroffnung eines neuen Logistikzen-
trums in Tuttlingen eingeleitet. Die
Niederlassung in Rotterdam wird
geschlossen.

~JFrankfurt befindet sich im Her-
zendes europdischen Dentalmarktes.

gende Infrastruktur bieten ideale
Voraussetzungen fiir die bestmogli-
che Betreuung unserer Kunden®, be-
grindet Hu-Friedy Vorstand Ken Se-
rota die Entscheidung. ,,Wir konnen
Logistik und Auslieferung beschleu-
nigen und profitieren bei der Pro-
duktentwicklungvon der Nahezu ex-
zellenten Universititen und Wissen-
schaftlern. Dartiber hinaus nutzen
wir Synergieeffekte und koénnen
Doppelstrukturen beenden®, so der
CEO.

In Frankfurt am Main ansissig
sind ab sofort die Abteilungen Mar-
keting, Personal, Finanzen, Buchhal-
tung, IT sowie ein moderner Show-
room. Vertrieb und Kundenservice
fiir Nordeuropa sind ebenfalls hier

Klienten vom Biiro in Mailand be-
treut werden. Im deutschen ,,Medical
Valley“ Tuttlingen sind Logistik, Ein-
kauf, Qualititsmanagement, techni-
scher Support und After-Sales-Ser-
vice angesiedelt. In diesem Zentrum
fiir Medizintechnik sind Lieferanten-
nihe und permanenter Wissensaus-
tausch ebenso garantiert wie hoch
qualifizierte Fachkrifte.

Die europiische Zentrale von
Hu-Friedyistabsoforterreichbarun-
ter: Hu-Friedy Mfg. Co., LLC.,
European Headquarters, Astro Park,
Lyoner Straf3e 9, 60528 Frankfurt am
Main, Telefon.: 00800 48374339,
E-Mail: info@hufriedy.eu.

mit dem neuen Kunden-
portal ,,PVS dialog®.

Sparen Sie Zeit und Geld.

Mit den Abrechnungsservices der
PVS dental. Wir regeln fur Sie
Privatabrechnungen, Korrespondenz
mit Patienten und Kostentréagern,
auBergerichtliches und gerichtliches
Mahnwesen, Ratenzahlung zur
Umsatzsteigerung, Ubernahme

des Zahlungsausfallrisikos.

Die einzigartige Lage und hervorra-  stationiert, wihrend stideuropdische  Quelle: Hu-Friedy Mfg. Co., LLC.

Ihre Vorteile:
Vollstandigkeitsprifung

jeder Rechnung

Kein Honorarverlust
Kein Ausfallrisiko
Personliche Beratung

Fiir mich. Genau. Richtig.

wy’PVS

www.pvs-dental.de




