QUALIT]-\T VON ANFANG AN
Mit Komet durchs Studium und weiter

In der Uni lernen viele
Studenten die individuellen
Instrumentensitze von
Komet zu schitzen. Sie
konnen sich auf Qualitit
und unkomplizierte
Nachbestellung verlassen.
Ciineyt Kurt,
Verkaufsforderung Komet,
beschreibt, wie niitzlich der
Komet-Service fiir
Studenten ist.

Herr Kurt, welche Vorteile bietet Komet Zahnmedizin-
Studenten?

Studenten erhalten von uns immer 25% Rabatt bei
einer Bestellung und kénnen die Instrumente auch
einzeln anfordern —anders als der Zahnarzt, der sich
an Verpackungseinheiten halten muss. Sie erhalten
die Ware als portofreie Lieferung und kénnen sich
aufdie personliche Beratung durch den Komet-Fach-
berater vor Ort verlassen. Die Bestellmoglichkeiten
sind vielfaltig: per Telefon (liber die Uni-Betreue-
rinnen Melanie Landmesser,Tel.05261701-224,und
KatjaKalous,Tel.05261701-402), per E-Mail (verkauf@
kometdental.de), im Onlineshop oder Gber www.
zahniportal.de.Komet unterstitzt seine jungen Kun-
den selbstverstandlich auch bei Auslandsfamulatu-
ren mit Qualitatsprodukten.

Welcher Mehrwert ist noch damit verbunden?

Wer Komet-Produkte kauft, muss nicht den Umweg
uber den Dentalhandel gehen. Ein Service, der sehr
geschatzt wird und sich in einer vertrauensvollen
Teamarbeit lange fortsetzen kann. Auch mithilfe des
Internetportals gelangt man leicht und schnell zum
Ziel. Man kann sagen: Durch Webinare, Produktinfor-
mationen, Poster, Broschiiren, Kompass, Praxiskurse
und den Systemcharakter in fast allen Fachdiszipli-
nen steht hinter jedem Komet-Produkt ein Mehr-
wert, der hilft, den Erfolg in der zahnmedizinischen
Behandlung sicherzustellen. Wir bieten auerdem
Flhrungen auf Messen (z.B. der IDS) und Informa-
tionsveranstaltungen vor Ort. Wer also einmal als

Gruppe das Mutterhaus in Lemgo besichtigen moch-
te, dem bieten wir ein unterhaltsames Rahmenpro-
gramm.

Clineyt Kurt, Verkaufsforderung Deutschland, konzentriert sich bei
Komet auf Zahnmedizin-Studenten.

Wiestellt sich die Komet-Qualitdtin den Instrumenten
dar?

Speziell beim Einstieg ist es wichtig, mit Instrumen-
ten zu arbeiten, die sicher und logisch aufgebaut
sind. Komet bietet die grof3te Produktpalette an ro-
tierenden Instrumenten deutschlandweit. Selbster-
klarende Nummerierungen bzw. deutliche Markie-
rungen an den Qualitatsinstrumenten leisten echte
Hilfe, um Arbeitsablaufe darzustellen und eine Qua-
litatssicherungzu gewahrleisten. Aullerdem sind die
meisten Produkte in ein logisches System eingebet-
tet,Einsteiger-Sets gibt es natiirlichauch.Der Student
kann also in vielen Bereichen aus einem Vollsorti-
ment schopfen,bekommt quasiallesaus einer Hand.
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InteraDent

Unser hohes
Service-
verstandnis.

Ayse Cosan, Katharina Schrager,
Keramikabteilung Libeck

,Ganz so, wie lhre Patien-
ten sich auf Sie verlassen,
dirfen Sie sich auf uns
verlassen: Auf die Qualitat
des Zahnersatzes, die
Hochwertigkeit der ver-
arbeiteten Materialien und
die gelungene Asthetik,
sowie unsere Termintreue
und die kurzen Wege zwi-
schen Ihnen und uns.”

lhr Erfolg durch
unsere Mehrwerte.

Informieren Sie sich
unter der kostenlosen
InteraDent Service-Line:
0800 - 4 68 37 23 oder
auf www.interadent.de



