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Sirona feiert 30 Jahre CEREC und
Fusion mit DENTSPLY 1n Las Vegas
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Es gibt wohl kaum einen anderen Ort auf der Welt, der Showbusiness, Uberfluss und Hedonismus
so vereint wie Las Vegas im US-Bundesstaat Nevada. Die schiere GroBe der Hotels, Showhallen
und Gliicksspielarenen sind hier keine Beildufigkeiten eines touristischen Unterhaltungs-
angebotes, sondern vielmehr Hauptstdtten des Amiisements schlechthin. Wer nach Las Vegas
kommt, will Unterhaltung erleben, will teilhaben an der Verschwendung und sich berauschen
am (berbordenden Angebot der Gliicksspiel- und Showindustrie.

_Esistein Ort, andemein Meilenstein eines Unter-

nehmens, wie das 30-jahrige CEREC-Jubilaum von
Sirona, nicht einfach nur gefeiert wird. Sirona hat
sich alle Miihe gegeben, aus dieser Feier eine mehr-
tadgige Prozession von fiir diesen Ort typischen
Shows werden zu lassen. Uber 6.000 Teilnehmer,
hauptséchlich aus den USA, aber auch aus zahlrei-
chen anderen Landern, zelebrierten Mitte Septem-
ber lber drei Tage mit etlichen Spektakeln und
Superlativen das wohl etablierteste digitale System
der Dentalbranche und feierten dabei auch sich
selbst - als Anwender dieses Systems. Doch gefeiert
wurde noch aus einem ganz anderen Anlass: der
Fusion zwischen DENTSPLY und Sirona.

Es ist schon fast unheimlich, wenn man an das
Timing der Bekanntmachung der dentalen Mega-
fusionzwischen DENTSPLY und Sirona am Vorabend
des Eventsdenkt. Nicht wenige diirfte dieser unver-
gleichliche Coup Uberrascht haben. Umso mehr
wurde das Gegenstand des ersten Kongresstages in
der Wistenstadt der Glicksritter. Die komplette
Flihrungsriege beider Unternehmen war zugegen.
Gegenseitig begliickwiinschte und herzte man sich
vor Freude tber die neue gemeinsame Allianz. ,Das
ist ein aufregender Tag flir beide Unternehmen, fiir
Zahnérzte, Zahntechniker und fir Patienten tberall
auf der Welt. Der Zusammenschluss der beiden
weltweit fihrenden Unternehmen, die eine ge-



meinsame Kultur der Innovation teilen, fordert die
Entwicklung von differenzierten, integrierten Lo-
sungen fir Zahnmediziner, Zahntechniker und
Spezialisten, insbesondere in den starksten Wachs-
tumssegmenten der Dentalindustrie”, sagte Jeffrey
T. Slovin, President und Chief Executive Officer bei
Sirona, bereitsam Dienstag. ,Wir freuen uns darauf,
zwei BranchengréBen zusammenzubringen”, be-
kundete Bret W. Wise, Chairman und Chief Executive
Officer von DENTSPLY. Letzteres besitzt zwar die
etwas groBere Aktienmehrheit, versteht sich aber
als gleichberechtigter Partner des dentalen Digital-
Pioniers Sirona. So sind denn auch beide Firmen im
Aufsichtsrat und Vorstand des fusionierten Unter-
nehmens DENTSPLY SIRONA paritdtisch vertreten.
Mit Abschluss der Transaktion im ersten Quartal
2016 wird JeffreyT.Slovin, President und Chief Exe-
cutive Officer von Sirona, als Chief Executive Offi-
cer des fusionierten Unternehmens agieren und
Aufsichtsratsmitglied sein. Bret W. Wise, Chairman
und Chief Executive Officer von DENTSPLY, wird
Executive Chairman des fusionierten Unterneh-
mens. Passend zum Event wurde denn auch am
Donnerstag kurz vor 16 Uhr New Yorker Zeit die
NASDAQ Closing Bell live aus dem Venetian Ball-
room in Las Vegas mit Liveschaltung ins amerikani-
sche Fernsehen Ubertragen. Unter dem Jubel der
6.000 Teilnehmer und mit flihrenden Mitarbeitern
beider Unternehmen hinter sich, ldutete Jeffrey T.
Slovin die traditionelle Schlussglocke des Borsen-
handels an der New Yorker Wallstreet.

Nach diesem Hohepunkt war man schon geneigt,
das darauf folgende Programm als klassisches Vor-
tragsprogramm abzutun. Dennoch wurden die Vor-
trage der Referenten in einer ganz besonderen Art
und Weise prasentiert. JederVortragende wurde mit

einem sehr personlichen Einspielfilm vorgestellt
und konnte darin seine Philosophie und Leiden-
schaft fuir seinen Beruf erklaren. Hinzukam, dass je-
der Referent wie ein Rockstar mit einer Live-Band
und Lichtshow empfangen wurde - Las Vegas eben.
Ein weiteres Highlight fir das US-Publikum war die
Einflihrung der beiden Sirona-Behandlungseinhei-
ten TENEO und INTEGO. Am wichtigsten Einzelmarkt
flr Sirona, den USA, sind damitab sofort auch diese
Behandlungseinheiten verfligbar. Mit diesen Einhei-
ten schlieBt das Unternehmen die Integrationskette
mit digitalem Rdntgen, der Software SIDEXIS 4, mit
CEREC und der Behandlungseinheit.

Zahlreiche Vortrage tber den Umgang mit CEREC
und dessen Vorteile vermittelten dem Publikum
den aktuellsten Stand digitaler Zahnmedizin und
der dazugehdrigen Materialien._
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Abb. 1_BretW. Wise und Jeffrey T.
Slovin arbeiten kiinftig gemeinsam
an den Geschicken des fusionierten
Unternehmens.

Abb. 2_Ein Techniker bestiickt eine
CEREC MC XL.

Abb. 3_Blickin die Dentalausstellung.
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