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Im Vordergrund steht für uns bei
Henry Schein jederzeit das Bestre-
ben, unsere Kunden dabei zu 
unterstützen, den Stürmen des 
Marktes standzuhalten und noch 

erfolgreicher zu werden. Dazu
bieten wir entsprechende maß-
geschneiderte Systemlösungen und
stellen Ihnen durch unsere Spezia-
listen eine ideale Plattform bereit,
auf den Fachdentals wie auch an un-
seren Standorten. Gerade im IDS-
Jahr 2009 ist es wieder besonders
spannend, das komplette Produkt-
spektrum in Augenschein zu neh-
men. 

Kernelement ist die HS-Eigenmarke
mit hoher Qualität zu attraktiven
Preisen. Mit diesem umfangreichen

Produktsortiment helfen wir unse-
ren Kunden ganz gezielt, die wirt-
schaftlichen Herausforderungen in
diesen Tagen aktiv zu meistern –
mit Produkterweiterungen und

neuen Artikeln bleiben wir dabei
für Sie am Ball.

Daneben präsentieren wir Ihnen 
die breite Palette unserer exklusi-
ven Produkte – vom Implantatsys-
tem alphatech® über die führenden
Lasersysteme von Biolase, Fotona
und ARC bis hin zum Freecorder®

BlueFox und der neuen Kategorie
elektronischer Biss-Registriersys-
teme. Außerdem freuen sich Vertre-

ter unseres technischen Service-
Teams, Ihnen auf der Fachdental
mit Rat und Tat rund um die Werter-
haltung Ihrer Geräte zur Seite zu 
stehen. Um dieses immense Infor-

mationsspektrum
abdecken zu kön-
nen, wurde eigens
dafür der Messe-

stand vollkommen neu
konzipiert. Lassen Sie
sich überraschen. 

Nutzen Sie die Chance zum Be-Grei-
fen und zum Austausch mit Fachleu-
ten und Kollegen. Seien Sie herzlich
willkommen am Henry Schein-
Stand! Dort wird unsere Produkt-
breite sichtbar. Selbstverständlich
begrüßen wir jeden Kunden am
Henry Schein-Stand mit einem er-
frischenden Getränk. Und schnell
Entschlossene belohnt unser Bo-
nussystem Henry & Friends mit at-
traktiven Prämien.

Henry Schein Stand: C24, C29, C33, C36

Liebe Besucher der InfoDENTAL Mitte
2009, ein Jahr angenehmer und 

erfolgreicher Zusammenarbeit mit
Ihnen neigt sich dem Ende. 

Voller Dank für Ihr uns entgegenge-
brachtes Vertrauen wünschen wir
Ihnen allen einen erfolgreichen und

besinnlichen Jahresabschluss und
einen guten Start in das neue Jahr.
Wir schreiten 2010 voll positiver

Gedanken entgegen und freuen 
uns auf die Aufgaben, die Sie uns
stellen werden. Die Konstante im
Rhein-Main-Gebiet, im sich in den
letzten Jahren ständig wandelnden
Dental Depot-Dschungel, lädt Sie

herzlichst ein. Genießen Sie die
freundliche und persönliche Atmo-
sphäre auf unserem Messestand

und anschließend gerne auch
in unseren Räumlichkeiten!

„Sympathisch anders …“ –
nicht nur ein Spruch. Immer
im Dienst unserer geschätzten

Kunden!!!

Unser Ziel ist es, Sie als Dienstleis-
ter und Partner bei Ihrer täglichen
Arbeit zu unterstützen und Ihnen so
den Arbeitsalltag entscheidend zu
erleichtern!

Klöss Dental Stand: C42

Investieren Sie jetzt in die eigene
Wertschöpfung! – Positionieren Sie
sich richtig im Wettbewerb! So lau-
ten zwei der „Profi-Tipps“, mit denen
pluradent als Ihr Partner Impulse
gibt, um Ihren langfristigen Erfolg zu
sichern. Wir entwickeln gemeinsam
mit Ihnen individuelle Konzepte und
Lösungen. 

Dies können An-
gebote für Ihre
Praxis oder Ihr La-
bor sein, gestalte-
rische Elemente
als Ausdruck Ih-
rer Individualität
oder die für Sie
passende Investition in neue techno-
logische Entwicklungen, um auch
zukünftig im Wettbewerb erfolg-
reich bestehen zu können.

Aus dem umfangreichen pluradent-
Leistungsspektrum wählen wir ge-
meinsam mit Ihnen die für Sie richti-
gen Elemente. Stichworte wie „Raum-
konzepte“, „Digitale Praxis“ und „Er-
folgskonzepte“ werden von unseren

Fachberatern und Spezialisten in kon-
krete Handlungsempfehlungen um-
gesetzt. Wir zeigen Ihnen, was sich zu
entdecken lohnt. Überzeugen Sie sich
von den Vorteilen der Digitalen Volu-

mentomographie und erleben Sie, wie
sich Innovation zum Standard entwi-
ckelt, nicht nur bei der erweiterten Be-
fundung, sondern auch in der Steige-
rung Ihrer Behandlungsqualität.

Neben Konzepten und Lösungen prä-
sentieren wir in diesem Jahr wieder
neue Exklusivprodukte. Gemeinsam
mit unserem Partner elexxion bieten

wir Ihnen verschiedene innovative
Laser mit einem breiten Indikations-
spektrum an, passend für Ihr Praxis-
konzept. 

Mit Aseptim plus von SciCan zeigen
wir Ihnen ein hoch effektives System
für den Bereich der fotodynamischen
Oraldesinfektion, insbesondere für

die Endo- und Parodontolo-
gie! 

„Mehr sehen“ steht für un-
sere Beratungskompetenz
in Sachen Mikroskopie, die
wir Ihnen gerne demons-
trieren möchten. Nicht zu-
letzt gibt es eine „Premiere“

im umfangreichen Programm unse-
rer Qualitätsmarke – lassen Sie sich
überraschen!

Nicht überraschen wird Sie hingegen,
dass sich unser Team wie jedes Jahr
auf Ihren Besuch freut. Denn im
Mittelpunkt unseres Handelns steht
die vertrauensvolle und partner-
schaftliche Zusammenarbeit mit Ih-
nen. Bis bald!

pluradent Stand: C70, C78

Die veranstaltenden Depots wollen Sie begeistern! 
DZ today fragte die veranstaltenden Depots der InfoDENTAL Mitte, 

womit sie die Messebesucher begeistern wollen, was sie von der Messe erwarten
und welche speziellen Tipps die Depots für die InfoDENTAL Mitte 

haben. Hier die Depot-Statements zur InfoDENTAL Mitte.

Ob für Praxis oder Labor: Es gibt
kaum eine bessere Gelegenheit,
sich einen persönlichen Überblick
über den aktuellen Dentalmarkt zu
verschaffen, als den

Besuch einer aktuellen Fach-
messe. Alle Trends und Neuheiten
sind vor Ort, man kann in aller Ruhe
probesitzen und ausprobieren, die
Dinge selbst in die Hand nehmen.
Die Fachberater von Multident
freuen sich in diesem Jahr ganz be-
sonders auf die interessierten Besu-
cher – sie laden ein, den Multident-
stand in Halle 5.0, Stand D88 zum
Dreh- und Angelpunkt des Messe-
rundgangs zu machen: eine per-
fekte Gelegenheit, die gesammelten
Eindrücke im persönlichen Ge-
spräch zu vertiefen. Bei einer klei-
nen Erfrischung lässt sich dann
ganz entspannt alles besprechen.

Eines der diesjährigen Highlights
auf dem Multident Stand ist sicher
die Premiere der neuen Multident
Handelsmarke Orbis Dental. Sie bie-
tet für Praxis und Labor eine große
Produktauswahl an Materialien
und Instrumenten zum günstigen
Preis. Dabei stehen neben dem
höchst interessanten Preis-Leis-
tungs-Verhältnis vor allem Qualität
und Sicherheit im Fokus – ein im-
mer wichtigeres Entscheidungskri-
terium vor dem Hintergrund stei-
gender Anforderungen, zunehmen-
den Kostendrucks und der täg-
lichen Verantwortung gegenüber
den Patienten. Wichtig dabei: Für
Orbis-Kunden ist Zufriedenheit ga-
rantiert, denn bei jeder Bestellung
gilt die Orbis Geld-zurück-Garantie!
Neben Top-Qualität zum Top-Preis

bietet die neue Multident Handels-
marke Orbis einen weiteren, sehr
greifbaren Vorteil: Bei jedem Ein-

kauf von Orbis
Produkten wer-
den unkompli-
ziert sofort wert-
volle Prämien-
punkte gutge-
s c h r i e b e n .
Diese Orbi-
Points können
gegen hoch-

wertige Prämien
aus einem attraktiven Prämienka-
talog eingetauscht werden.

Lernen Sie außerdem unsere Meis-
terwerkstatt für Direktreparaturen
Ihrer Hand- und Winkelstücke und
Kleingeräte ganz persönlich ken-
nen.
Es liegt in der Natur der Sache, dass
bei der täglichen Arbeit hin und
wieder ein technischer Defekt auf-
tritt – und schon funktioniert ein
Hand- oder Winkelstück, eine Tur-
bine oder eines der vielen Kleinge-
räte nicht. Der gewohnte Arbeitsab-
lauf in Ihrer Praxis gerät durchein-
ander. Deshalb bieten wir Ihnen die
Direktreparatur der Multident
Meisterwerkstatt an.

Ihre Service-Vorteile:
• unkomplizierte Abwicklung
• kostenlose und versicherte Abho-

lung von Turbinen, Hand- und
Winkelstücken

• schnellere Reparatur
• Original-Ersatzteile, u.a. für: KaVo,

Bien Air, Micro Mega, Sirona, 
Nouvag, NSK, W&H

• 6 Monate Garantie.

Lassen Sie sich Ihre persönlichen Ser-
vice-Vorteile einfach am Multident-
stand direkt von unseren Mitarbei-
tern der Meisterwerkstatt erklären. 

Mehr als ein guter Grund also, den
Multidentstand auf der InfoDENTAL
Mitte 2009 zu besuchen – höchst per-
sönlich! Herzlich willkommen bei
Multident!

Multident Stand: D88


