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www.kometdental.de

Vom Zahni zum Profi .
Der Komet Service.

Jeder Virtuose kann nur so gut performen, wie es sein Instrument 

zulässt. Darum empfehlen wir, von Anfang an auf höchste Standards 

zu setzen. Wir stellen seit 1923 feinste Instrumente und Systeme 

für die Zahnheilkunde her und gelten als Markt- bzw. Innovations-

führer. Maßstäbe setzen wir auch im Bereich Service und Beratung: 

Unsere Produkte sind nur im Direktvertrieb erhältlich, also direkt 

vom Hersteller. Welche Vorteile das hat, merken Sie spätestens im 

Gespräch mit dem Komet Partner an Ihrer Uni oder in Ihrer Praxis. 

Jeder Kunde wird individuell und auf höchstem fachlichen Niveau 

beraten, egal ob er Zahnarzt oder Student ist. 
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Service 
für den Studi
� 25 % Studentenrabatt
� portofreie Lieferung
� 1 er verpackt
� persönliche Betreuung 
  vor Ort
� Qualität made in Germany
� bequem online bestellen


