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Systeme und Dienstleistungen von 
CAMLOG überzeugen immer mehr 
Anwender, das Unternehmen wächst 
deutlich über Marktniveau. Auf der 
Competence Tour 2015/16 überzeugten 
sich mehr als 800 Teilnehmer von der 
Summe der Vorteile der Implantatlinien 
CONELOG und CAMLOG – auch in 
Kombination mit dem digitalen Ange-
bot DEDICAM.
Der Markt in Deutschland hat sich im 
 Bereich der Implantologie nach Mei-
nung von Michael Ludwig, Geschäfts-
führer CAMLOG Deutschland, in den 
letzten Jahren stark verändert. Die 
Frage ist, wie kann im Dschungel der 
Implantatanbieter der richtige Partner 
gefunden werden? Ein Partner, der nicht 
nur Implantatanbieter ist, sondern Kon-
zepte auf die Bedürfnisse der Kunden 

zuschneidet, sie weiterentwickelt und 
mit ihnen eine aussichtsreiche und er-
folgreiche Zukunft gestaltet.
Auf der Competence Tour fokussierte 
jeweils ein Referent die Vorteile des 
CAMLOG sowie CONELOG Systems. 
Dabei wurde deutlich, dass beide Ver-
bindungen chirurgisch und prothetisch 
hervorragend funktionieren. Durch ihr 
Bauprinzip mit Nuten und Nocken zei-
gen sie eine besonders hohe Präzision 
– mit entsprechender prothetischer Zu-
verlässigkeit.
Im Digitalbereich richtet das Unter-
nehmen seinen Fokus in Zukunft noch 
stärker auf die Digitalisierung. Hier steht 
Kunden mit DEDICAM eine überzeu-
gende Lösung zur Verfügung. 
Jörg Löhr war ein Highlight und der 
 Publikumsliebling der diesjährigen Com-

petence Tour. Für den weltbekannten 
Management- und Motivationstrainer 
muss das Produkt stimmen, aber eine 
starke Patientenbindung entsteht erst 
durch ein begeistertes Team – unter-
stützt von kompetenten Partnern. 
CAMLOG hat allen Teilnehmern mit 
 dieser Veranstaltungsreihe wieder ein-
mal viele neue Impulse und Denkan-
stöße gegeben.
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Mehr Preisvorteil
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Mehr Vertrauen

MEHR SERVICE
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Der Mehrwert für Ihre Praxis

Als Komplettanbieter für zahntechnische Lösungen beliefern wir seit über 29 Jahren renommierte Zahnarztpraxen in ganz Deutschland. 

Ästhetischer Zahnersatz zum smarten Preis – so geht Zahnersatz heute.

Mehr Ästhetik

Mehr Stabilität

Unser Außendienst-Team 

unterstützt und informiert Sie 

auf Wunsch in Ihrer Praxis. 

Deutschlandweit.


