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Personalie

Glidewell Europe ernenait™
neuen Managing Director

——

und Leistungen zu erschwinglichen Preisen  Zahnérzten und Patienten in den USA er-
anzubieten. schwingliche und zugleich qualitativ hoch-

© Sean Pavone/Shutterstock.com

Glidewell Europe, die in Frankfurt am Main
anséssige Niederlassung des flihrenden ame-
rikanischen Dentallabors und Herstellers von
Dentalprodukten, hat Stephan Domschke zum
neuen Managing Director ernannt. Mit mehr
als 25 Jahren Erfahrung im Bereich Dental-
und Medizintechnik ist Stephan Domschke
eine wertvolle Ergdnzung fiir das schnell
wachsende Unternehmen und wird das
Laborgeschéft im Sinne der Unternehmens-
ziele flhren, um hochqualitative Produkte

Standortausbau

Stephan Domschkes Rolle bei Glidewell
Europe baut auf sein in der Vergangenheit
in den Bereichen Marketing Produkt Mana-
gement, Business Development und Dentale
Technologien erworbenes Know-how auf. Als
ausgebildeter Zahntechniker konnte er sein
Wissen bisher in verschiedenen Flihrungs-
positionen bei Unternehmen wie Phibo Ger-
many GmbH, Nobel Biocare AG, KaVo Dental
GmbH, Sirona Dental Systems und Heraeus
Kulzer erfolgreich einbringen.

Glidewell Laboratories ist ein Unternehmen
in privater Hand, das seit mehr als 46 Jahren

wertige Restaurationen anbietet. Um auch
Zahndrzte in Europa mit der kompletten
Palette an Restaurationsdienstleistungen
versorgen zu konnen, erdffnete Glidewell
Laboratories 2011 einen Standort in
Deutschland.

Glidewell Europe GmbH
Tel.: 069 2475144-0
eu.glidewelldental.com

Ritter Concept erdffnet neue Showrooms deutschlandwertt

(@Ritter

RITTER SHOWROOMS

HAMBURG BERLIN DUSSELDORF
BIBERACH ZWONITZ

REGION NORD

Ritter Concept GmbH (Showroom)

LUbecker StraBe 1, Burocenter Alstertower, 4. OG
22087 Hamburg

REGION OST

Ritter Concept GmbH (Ritter Zentrale & Showroom)
BahnhofstraBe 65

08297 Zwonitz

REGION BERLIN

Ritter Concept GmbH (Showroom)
KantstraBe 152, 5. OG

10623 Berlin

REGION SUD

Ritter Concept GmbH (Ritter Administration & Showroom)
Gruner Weg 32

88400 Biberach an der RiB

REGION WEST

Ritter Concept GmbH (Showroom)
Emanuel-Leutze-StraBe 21, Am Seestern
40547 Dusseldorf
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Traditionelle Zuverlassigkeit, zeitgemaBes Design und individuell maB-
geschneiderte Losungen zeichnen die bekannten Ritter Behandlungs-
einheiten seit vielen Jahren aus. Um dem Wunsch nach Kundenndhe
noch besser gerecht zu werden, hat sich Ritter entschieden, die Anzahl
eigener Showrooms deutschlandweit auszubauen. In den Zentren von
Disseldorf, Hamburg, Berlin, im siiddeutschen Biberach sowie im
Ritter Werk in Zwdnitz bei Chemnitz erwarten interessierte Behandler
und engagierte Handelspartner ab sofort die brandneuen Ritter Aus-
stellungsraume.

Dort finden in moderner Atmosphére ausfiihrliche und individuelle
Beratungen zu den Ritter Behandlungseinheiten statt. Behandler und
Praxisteams konnen in aller Ruhe die Vorziige von Contact World und
ARIA SR erleben und personlich testen. Erfahrene Ritter Mitarbeiter
stehen dabei gerne jederzeit mit Rat und Tat zur Verfigung. Dartiber
hinaus sind regelméBige Schulungen fir die Techniker der Ritter
Handelspartner geplant. Diese sollen einmal pro Monat an jedem
Standort stattfinden.

Eine vorherige Anmeldung unter Telefon 07351 52925-10 oder per
E-Mail info@ritterconcept.com ist wiinschenswert.

Ritter Concept GmbH
Tel.: 07351 52925-10
www.ritterconcept.com



Distribution

theratecc prasentiert
neues Inhouse-Vertriebskonzept

Immer mehr Zahnérzte und Zahntechniker
vertrauen bei der instrumentellen Biss-
registrierung auf die beiden Systeme Centric
Guide® und Centric Guide easy®. Um der
standig wachsenden Nachfrage und Zahl
von Kunden und Interessenten gerecht zu
werden, hat die Firma theratecc seit Juli
dieses Jahres ihr Vertriebskonzept komplett
auf Eigenvertrieb umgestellt. Laut Aussage
von Herrn ZTM Christian Wagner war dieser
Schritt notwendig, um auch in Zukunft einen
zuverldssigen Support und die entspre-
chende individuelle Kundenbetreuung garan-

DENTALWELT
FOKUS

tieren zu kénnen. Dabei wurde in den
letzten Monaten ein komplettes Konzept
mit technischem Support und eige-
ner, effizienter Vertriebsstruktur
aufgebaut. Kunden und Interessen-
ten profitieren so von kurzen Ent-
scheidungswegen und entsprechend schnel-
len Losungen. Beide Systeme, Centric Guide®
und Centric Guide® easy, gibt es ab sofort
exklusive nur bei theratecc. Aus diesem An-
lass bestehen derzeit attraktive Vorteile flr
alle, die sich bis zum 30. September 2016
flr ein Centric Guide® System entscheiden.

e
FORSCHUNG

ENTWICKLUNG

theratecc GmbH & Co. KG
Tel.: 0371 26791220
www.theratecc.de

Jubilaum

Bewahrt seit 30 Jahren:
Mikrobiologische Diagnostik
von Hain Lifescience

Dieses Jahr feiert die Hain Lifescience GmbH ihr
30-jahriges Jubildum. 1986 als Zweimannbetrieb
gegriindet, ist das Unternehmen heute mit (iber
100 Mitarbeitern einer der fihren-
den Anbieter in der molekula-
ren Diagnostik. Das stetige
Unternehmenswachstum ist
insbesondere auf umfang-
reiche Investitionen in For-
schung und Entwicklung und
den hieraus entstehenden in-
novativen Produkten auf héchs-
tem Qualitatsniveau zuriickzufiihren. Speziell fir die Zahnarztpraxis
bietet Hain Lifescience mit den Testsystemen micro-IDent® bzw.
micro-IDent®plus essenzielle Grundsteine fiir eine optimale Paro-
dontaltherapie und einen langfristigen Behandlungserfolg. Denn die
Markerkeimanalysen zeigen, welche Bakterien bei dem Patienten
vorhanden sind und in welcher Konzentration. So kann entschieden
werden, ob eine adjuvante Antibiotikatherapie nétig ist, und wenn
ja, welches Antibiotikum bei den vorhandenen Bakterien am besten
wirkt. Der Patient wird gezielt behandelt und eine Ubertherapie
vermieden. Das steigert nicht nur den Behandlungserfolg, sondern
vermindert auch das Risiko fiir Antibiotikaresistenzen. Denn blindes
Verordnen von Antibiotika tragt wesentlich zu diesem immer groBer
werdenden gesellschaftlichem Gesundheitsproblem bei.
Die Probenentnahme fiir den Test ist unkompliziert, flir den Patienten
schmerzfrei und die Ergebnisse liegen schon nach wenigen Tagen vor.

E Blaue Ecke

Zahlen / Daten / Fakten

Die Exstirpation der vitalen Pulpa (GOZ 2360)
wird im allgemeinen Bundesdurchschnitt mit dem

Faktor 2 9 abgerechnet. Um jedoch das GKV-
Niveau zu errelchen miisste mit dem Faktor 3 0
abgerechnet werden.

Auch bei der Trepanation eines Zahnes als selbststan-
dige Leistung (GOZ 2390) zeigt sich ahnliches.
Im Bundesdurchschnitt wird diese Leistung mit dem
2’6—fachen Steigerungsfaktor berechnet. Um
das GKV-Niveau zu erreichen misste jedoch mit
dem 3,1 -fachen Faktor abgerechnet werden.

Quelle: BenchmarkPro Professional, 2016

Liebe Leser,
Sie haben Fragen, Wiinsche, Anregungen oder mdchten, dass wir ein bestimmtes
Thema behandeln? Dann schreiben Sie uns gerne eine E-Mail an blaueecke@dzr.de.

Weitere Informationen finden Sie
unter www.dzr.de/blaueecke

Hain Lifescience GmbH
Tel.: 00800 42465433 (kostenfrei)
www.micro-IDent.de
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