
2  I  www.kn-aktuell.de Nr. 7+8  I  Juli/August 2016

 NEWS

DENTSPLY International und 
Sirona Dental Systems haben 
fusioniert und sind nun ein Un-
ternehmen. Damit ist die GAC 
Deutschland GmbH Teil des 

weltweit größten Herstellers von 
Dentalprodukten und -techno-
logien. Für die Kunden sichtbar 
und erlebbar wird dies erstmals 
auf der DGKFO, der 89. Wissen-
schaftlichen Jahrestagung der 
Deutschen Gesellschaft für Kie-
ferorthopädie im Hannover Con-
gress Centrum im September. 
Das breite Produktportfolio er-
gänzt sich nahezu perfekt, und 

dies wird bereits an vielen Bei-
spielen deutlich.
Durch die Fusion zwischen 
DENTSPLY, dem Marktführer 
bei  Verbrauchsmaterialien in  

der Dentalbranche, und Sirona, 
dem Marktführer bei Technolo-
gie und Ausstattung für die Zahn-
heilkunde, entsteht der weltweit 
größte und am breitesten diver-
sifizierte Hersteller von Dental-
produkten für Zahnärzte und 
Zahntechniker. Jeden Tag wer-
den rund 600.000 Zahnärzte und 
Zahntechniker Produkte von 
Dentsply Sirona nutzen. 

Das breit gefächerte Produkt-
angebot von Dentsply Sirona für 
Zahnärzte und Zahntechniker 
ermöglicht die Durchführung von 
Standard- und Spezialbehand-
lungen in der Implantologie, En-
dodontie und Kieferorthopädie. 
Mit dem umfassendsten Ange-
bot zur klinischen Ausbildung 
der Branche unterstützt das Un-
ternehmen die Einführung neuer 
und bewährter  Technologien und 
integrierter Lösungen für einen 
effizienteren Behandlungsab-
lauf. 
Die stetigen Investitionen von 
Dentsply Sirona in Forschung & 
Entwicklung – angeführt von 
über 600 exzellenten Ingenieu-
ren und Wissenschaftlern – wird 
zu effizienten neuen Produkt-
entwicklungen führen und gilt 
auch der Entwicklung von Pro-

dukten für die Kieferorthopädie. 
Die Einführung von neuen Tech-
nologien und digitalen Anwen-
dungen in der Kieferorthopädie 
steht im Fokus, um die Patienten-
versorgung und die klinischen 
Ergebnisse weiter zu verbessern. 
Auf der DGKFO im September 
präsentiert sich Dentsply Sirona 

Orthodontics erstmals im neuen 
Erscheinungsbild und mit er-
weitertem Produktportfolio. Zu-
dem werden auch die Bereiche 
Imaging und CAD/CAM aus dem 
Hause Dentsply Sirona auf dem 
gemeinsamen Messestand ver- 
treten sein und veranschaulichen, 
wie integrierte Workflows die 
Behandlungsabläufe beschleu-
nigen und die Zufriedenheit der 
Patienten steigern. 

56 Prozent der Patienten wün-
schen sich Sprechstunden au-
ßerhalb der regulären Zeiten. Zu 
diesem Ergebnis kommt eine Um-
frage von jameda unter 1.070 Pa-
tienten. Demnach sind insbeson-
dere Öffnungszeiten nach 18 Uhr 
beliebt; jeder zweite Befragte 
wünscht sich diese. Jeder Vierte 
würde Arzttermine gerne auf das 
Wochenende legen, ähnlich vie- 
le Befragte (24 Prozent) würden 
gerne vor 8 Uhr zum Arzt gehen.
Je älter die Befragten, desto hö her 
die Zufriedenheit mit den regulä-
ren Öffnungszeiten. 59 Prozent der 
über 60-Jährigen, von denen ein 
Großteil nicht mehr berufstätig 

sein dürfte, findet Sprechstunden 
zwischen 8 Uhr und 17 Uhr ausrei-
chend. Diese Meinung teilen ledig-
lich 35 Prozent der unter 40-Jäh-
rigen und sogar nur 32 Prozent 
der 40- bis 60-Jährigen. In beiden 
Altersgruppen dürfte der Anteil 
der Berufstätigen höher liegen als 
unter den über 60-Jährigen. Da zu 
passt auch, dass der  Wunsch nach 
Sprechstundenzeiten nach Feier-
abend bei den unter 60-Jährigen 
bei 58 Prozent liegt. Von den über 
60-Jährigen wünschen sich hin-
gegen nur 35 Prozent Öffnungs-
zeiten am Abend. 

Quelle: jameda GmbH

Der führende Dentalhersteller 
Hu-Friedy hat Claudio Prestigia-
como zum neuen Marketing Ma-
nager für Europa, Arabien und 
Afrika ernannt. Prestigiacomo hat 
als Marketing und Communica-
tion Manager schon in mehreren 
internationalen Konzernen erfolg-
reich Digitalisierungsprojekte ge-

leitet. Bei Hu-Friedy wird er die 
Vernetzung von traditionellem 
und digitalem Marketing weiter 
vorantreiben und dadurch die 
Kundenansprache optimieren. 
Er berichtet an den Global CMO 
Patrick Bernardi.
Auf Einladung der Bologna Busi-
ness School präsentierte Presti-
giacomo jetzt an der ältesten Uni-
versität Europas seine Marke-
tingstrategie für einen weltweiten 
Anbieter von Medizintechnik im 
digitalen Zeitalter: „Im Fokus ste-
hen alle Berührungspunkte eines 
Kunden mit dem Unternehmen. 

Hu-Friedy will jede Interaktion 
mit multimedialem Marketing in-
tensivieren und zu einer mög-
lichst angenehmen Erfahrung ma-
chen“, so Prestigiacomo. Händler 
und Kunden sollen vom Erstkon-
takt, über den Kauf bis zum After- 
Sales-Service von einer verbes-
serten, individuellen Betreuung 
profitieren.
Umgesetzt werden soll dies u. a. 
durch an die Dentalindustrie 
adaptiertes, digitales Content 
Marketing. Als innovationsstar-
kes, qualitätsorientiertes Unter-
nehmen kommuniziert Hu-Friedy 
seine technologische Vorreiter-
rolle innerhalb der Branche ins-
besondere mit der Unterstützung 
von Wissenschaftlern, Zahnärz-
ten und Meinungsführern.
Die Messe Digital Fair an der Uni-
versität Bologna ist eine der re-
nommiertesten Veranstaltungen 
zum digitalen Wandel in Europa. 
Zu den Rednern gehörten dieses 
Jahr Stefano Domenicali, Präsi-
dent und CEO Lamborghini Cars, 
Luca Garavoglia, Präsident der 
Campari Group, Nicholas Pianon, 
Senior Partner der Boston Con-
sulting Group, und  Romano Prodi, 
früherer Premierminister von 
Italien. 

Dentsply Sirona Orthodontics präsentiert sich zur DGKFO 
Nach der Fusion von DENTSPLY und Sirona zu Dentsply Sirona – The Dental Solutions Company zeigt sich der dentale Global Player in neuem  

Erscheinungsbild und mit erweitertem Produktportfolio. 

Termine nach der Arbeitszeit
Umfrage zeigt: Reguläre Sprechstundenzeiten schwer vereinbar mit Berufstätigkeit. 

Näher am Kunden
Hu-Friedy präsentiert neuen Marketing Manager EMEA.
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Dentsply Sirona Orthodontics
GAC Deutschland GmbH
Bayerwaldstraße 15 
81737 München
Tel.: 089 540269-0               
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www.ortho-rebels.de
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Claudio Prestigiacomo ist neuer Marketing Manager 
EMEA bei Hu-Friedy.
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Um eine optimale Anpassung der Attachments an 
die Zahnfarbe zu ermöglichen, wird diese zunächst 
z.B mit der Vita-Classical A1-D4-Farbskala® am 
Patienten bestimmt. Bei der Übergabe des Falles 
an orthocaps® wird die passende Zahnfarbe 
übermittelt, so dass der Patient ab der 1. Schiene 
von den perfekt an seine Zahnfarbe abgestimmten 
Attachments proi tiert. Erfolgt die Übermittlung 
des Patienten mittels Intraoral-Scans (3Shape-
TRIOS®), bestimmt der Scanner die Farbe und 
kann diese direkt mit der Scandatei weitergeben.

Unsichtbare Attachments für noch 
höhere Ästhetik!

Ortho Caps GmbH,  An der Bewer 8, Hamm 59069   Tel: +49 (0) 2385 92190  Fax: +49 (0) 2385 9219080  Email: info@orthocaps.de   www.orthocaps.de

Pre-formed Tooth Colour (PTC) Attachments

Unsichtbare Attachments
Pre-formed Tooth Colour (PTC) Attachments


