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Nach 
Itis-Protect III 
wurde die 
Behandlung mit 
Itis-Protect IV in 
der auf 4 Monate 
angelegten 
Studie fortgeführt.

Nach 3 Monaten 
wurde die 
Therapie in 
dieser Gruppe 
erfolgreich
abgeschlossen.
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50 % der 
Patienten

60 % der 
Patienten

ng/ml
aMMP-8 - Parodontitis-Studie 2011, Universität Jena

Optimieren Sie Ihre 
Parodontitis-Therapie!
55% Reduktion der Entzündungsaktivität in 4 Wochen! 

60% entzündungsfrei in 4 Monaten 
durch ergänzende bilanzierte Diät

Studien-
geprüft!

Itis-Protect I-IV

• Stabilisiert orale Schleimhäute!     
• Beschleunigt die Wundheilung!     
• Schützt vor Implantatverlust!

Zur diätetischen Behandlung
von Parodontitis

ANZEIGE

Verstärkung 
für das D-A-CH Team
Dr. Ralf Seltmann ist neuer Manager Clinical Affairs 

bei der TePe D-A-CH GmbH.

HAMBURG – Seit Mai 2016 beklei-
det Dr. Ralf Seltmann die Position 
des Manager Clinical Affairs beim 
schwedischen Mundhygienespezia-
listen TePe D-A-CH GmbH in 
Hamburg. 

An der klinischen Schnittstelle 
zwischen Produzent und Markt 
wird sich Dr. Seltmann vor allem auf 
die Bereiche Clinical Affairs, 
KOL-Management und Clinical 
Education sowie, zusammen mit 
seinen zahnmedizinischen Kollegen 
in Malmö, auf die Entwicklung des 
Prophylaxeportfolios konzentrie-
ren. „Diese wichtigen Disziplinen 
(Parodontologie und Prophylaxe) 
sind relevant für alle Altersgruppen 

und helfen, den grossen Volks-
krankheiten Karies und Parodonti-
tis wirksam vorzubeugen, während 
die Implantologie erst am Ende 
eines Zahnlebens steht“, so Dr. Selt-
mann. „Parodontologie und Pro-
phylaxe sind sehr wichtige Gebiete, 
deren Bedeutung aktuell auch be-
sonders in den Fokus der Aufmerk-
samkeit rücken. Den besonderen 
Ansprüchen an Mundhygienekon-
zepte und -produkte wird bei TePe 
sowohl qualitativ als auch funktio-
nell grosse Aufmerksamkeit ge-
schenkt – für ein gesundes Lächeln 
ein Leben lang.“ DT

Quelle: TePe

Schweizer Implantathersteller investiert in Indien
Straumann übernimmt den indischen Dentalimplantat-Marktführer Equinox.

Ende August gab Straumann die 
Unterzeichnung einer Vereinbarung 
zur Übernahme von Equinox be-
kannt, einem führenden Unterneh-
men im rasch wachsenden Value- 
Segment des indischen Dental-
implantat-Marktes. Die Akquisition 
ermöglicht es Straumann, im auf-
strebenden indischen Markt mit sei-
nem enormen Bedarf an verlässli-
chen, effektiven und erschwingli-
chen Zahnersatzlösungen Fuss zu 
fassen.

Während das Schweizer Unter-
nehmen Ressourcen bereitstellen 
wird, die Equinox für die weitere 
Entwicklung benötigt, profi tiert 
Straumann bei der Etablierung ihrer 
eigenen Premium-Marke in Indien 
vom Netzwerk, der Infrastruktur 
und vom lokalen Know-how von 
Equinox.

„Unser Unternehmen ist sehr 
stolz, Teil der Straumann-Gruppe zu 
werden. Diese Investition und das 

Engagement von Straumann werden 
massgeblich zu einer qualitativ bes-
seren Patientenversorgung in Indien 
beitragen und uns dabei helfen, Mil-
lionen von Patienten in Indien und 
anderswo zu einem dauerhaften Lä-
cheln zu verhelfen“, so der Gründer 
und CEO von Equinox, Dr. Shahvir 
Nooryez dan.

Herausforderung indischer 
Implantatmarkt

Ohne lokale Expertise, Distri-
butionskanäle, Dentalnetzwerke und 
auf die Bedürfnisse der einhei-
mischen Bevölkerung abgestimmte 
Produkte ist es kaum einem interna-
tionalen Anbieter bisher gelungen, 
sich auf dem indischen Markt nach-
haltig zu eta blieren. Equinox dage-
gen hat in über 180 Städten des Lan-
des erfolgreich ein Kundennetzwerk 
aufgebaut und sich so im Value- 
Segment eine führende Position er-
arbeitet. Zwar haben mehrere Mil-

lionen Menschen in Indien Zugang 
zu Premium-Zahnersatz lösungen 
und können sich diese auch leisten. 
Sie sind jedoch die Ausnahme. Für 
die sehr grosse Masse der Bevölke-
rung sind die Qualitätsimplantate 

un erschwing lich. Zu dem mangelt es 
an ausgebildeten Fachkräften.

„Durch Equinox erhalten wir 
Zugang zu einem riesigen Markt, 
den wir mit unserer gegenwärtigen 
Struktur nicht erschliessen oder 

bedienen könnten. Das 
Unternehmen ist zwar 
vergleichsweise klein, aber 
es wächst rasch und profi -
tabel und es hat sich im 
Value-Segment bereits als 
führender Anbieter etab-
liert. Wir freuen uns 
sehr, dass Dr. Shahvir 
Nooryezdan zu uns stos-
sen und unser operatives 
Geschäft in Indien leiten 
wird. Unter seiner Füh-
rung und mit den Res-
sourcen, dem Know-how 
sowie der globalen Reich-
weite von Straumann ist 
Equinox gut aufgestellt, 
um in Indien auch künf-
tig einer der marktführen-

den Anbieter zu sein“, so Marco 
Gadola, CEO der Straumann- 
Gruppe. DT

Quelle: Straumann
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