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Infotag in Freiburg im Breisgau

Die Meisterschule fiir Zahntechnik in Freiburg im Breisgau ladt wieder zu einem Infotag ein.

Am 1.April2017von 10bis 14 Uhr
stehen die Tiiren der renommier-
ten Meisterschule im Stidwesten
der Republik fiir alle Interessier-
ten wieder offen. In einemVortrag
werden grundlegende Daten und
Informationen zum Kursablauf
erkldrt und natiirlich alle Fra-
gen rund um die Vorbereitung in
den Meistervorbereitungskursen
Teil I (Praxis) und Teil IT (Theorie)
behandelt.

Weiterhin gibt es Informationen
uber die Ausbildungskompeten-
zen in der digitalen Technologie
(Meister C+) und deren mog-
lichen Anwendungen in der
Meisterpriifung. Die digitale Aus-
bildungskomponente C+ bein-
haltet eine weitere hochwertige
Qualifikation der Meisteraus-
bildung. Der nach §42a der
HWO zertifizierte Lehrgang
,CAD-/CAM-/CNC-Fachkraft
Digitale Zahntechnik® ist im
Praxiskurs komplett integriert.
So erhalten die Meisterschiiler
in Freiburg zwei Premiumlehr-
ginge in einem Kurs. Weitere
Schwerpunkte der praktischen
Vorbereitung liegen in der Kom-
bitechnik, der Briickentechnik
sowie der Totalprothetik und
der Kieferorthopéadie, da diese
Themen die Aufgabenstellung

der praktischen Priifung wie-
dergeben.

ImTeil II, der Fachtheorie, werden
die priifungsrelevanten Hand-
lungsfelder unter anderem durch
Dozenten der Universitidt Frei-
burg (Zahnklinik) und Fach-
spezialisten der unterschiedli-
chen Fachgebiete durchgefiihrt.
Die hellen und gut ausgestat-
teten Laborrdume des Bildungs-
zentrums bieten den Meister-
schiilern alle Moglichkeiten fiir
eine optimale Vorbereitung
auf die Meisterpriifung. Der
nichste Meistervorbereitungs-
kurs in Vollzeit beginnt mit Teil II

(Fachtheorie) am 21.08.2017.
Teil I (Fachpraxis) beginnt am
25.09.2017.

Ein weiterer Infotag wird am
01.07.2017 ebenfalls von 10 bis
14 Uhr angeboten. @

Adresse

Gewerbe Akademie

Freiburg im Breisgau

Wirthstral3e 28

79110 Freiburg im Breisgau

Tel.: 0761 15250-67
i.poeppelmann@wissen-hoch-drei.de
www.wissen-hoch-drei.de
IDS-Stand: 2.1, A071

Unternehmertag des AVZ

Zahntechnik-Unternehmer treffen sich in Kéngernheim.

Gewerblich tétige Laborinhaber,
Mitglieder des AVZ und Inte-
ressenten treffen sich vom 31.03.
bis 01.04.2017 zum ,,Unterneh-
mertag des AVZ“ in Jordan’s
Untermiihle, AuBerhalb 1 in
55278 Kongernheim. Beim Un-
ternehmertag des AVZ werden
neben Prof. Dr. Steffen Detter-
beck, Lehrstuhl fiir Staats- und
Verwaltungsrecht an der Philipps-
Universitdt Marburg und Rich-
ter am Hessischen Staatsgerichts-
hof, sowie Kai Gondlach - Zu-
kunftsforscher, Andersdenker,
Quermacher — weitere interes-
sante Gesprichspartner anwe-
send sein, um aktuelle Probleme
zu diskutieren und Zukunfts-
perspektiven fiir Zahntechnik-
Unternehmer zu entwickeln.
Dabei werden unter anderem
die digitale Patientenaufkla-
rung zwischen Praxis und
Labor, die Rolle des Zahntechni-
kers in der zahnmedizinischen
Versorgung und rechtliche As-
pekte der Zusammenarbeit zwi-
schen Zahnarzt und Dentallabor
thematisiert.

Anmeldungen sind online mog-
lich unter www.avz-berlin.eu.
Dort steht auch das Programm
des Unternehmertags des AVZ
zum Download bereit. Weitere
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J FLUSSFISCH

www.flussfisch-dental.de

Informationen erhalten Inter-
essierte auch telefonisch unter
0151 27651076.

&2l Adresse

AVZ-Arbeitgeberverband
Zahntechnike.V.

Préasident Manfred Heckens
Unterden Linden 10

10117 Berlin

Tel.: 015127651076

Frage: Ich
spreche regel-

mdfpig mit meinen
Bestandskunden tiber unsere
Zusammenarbeit, erziele aber

zu wenig konkrete Ergeb-
nisse. Was mache ich
falsch?
Thorsten Huhn:
Zunéchst ein-
mal sind Ge-
spriache au-
Berhalb der
technischen
Kundenbetreu-
ungschoneinmalein
Schritt in die richtige
Richtung und auch ein
Unterscheidungsmerk-
mal gegeniiber Threm
Wetthbewerb. Auch die
RegelmiBigkeit dieser
Gespriche ist ein we-
sentliches Kriterium
fiir den Erfolg.
& Aus meiner Sicht sind die
;'ll nicht technischen Gespré-
che in zwei Gruppen zu un-
terteilen: Die vertrieblich
motivierten Gespréche, die
einen Bestandskunden tiber
eine Neuerung im Portfolio
oder eine kommende Veran-
staltung informieren, und die
strategisch motivierten Ge-
sprache, die auf dem Prinzip des
Gebens und Nehmens von Feed-
back beruhen. Die erste Gruppe
eignet sich hervorragend, um
Kontakt zu halten und zu infor-

mieren, die zweite Gruppe zielt
auf den aktuellen Status quo
sowie die Entwicklung der Zu-
sammenarbeit zwischen Labor
und Praxis. Strategische Ge-
sprache sind also das Mittel der
Wahl, um mit dem Zahnarzt iiber
Zusammenarbeit zu sprechen.
Die strategischen Gespriche ge-
horen sicher nicht zum Alltag
eines Dentallabors, sind daher pe-
nibel vorzubereiten, strukturiert
durchzufithren und schriftlich
nachzubereiten. Wenn Sie diesen
Dreiklang beriicksichtigen, kon-
nen Sie konkrete Ziele erreichen.
Vor Kurzem hat einer meiner
Kunden den Dreiklang nicht ver-
folgt und argerte sich anschlie-
Bend ebenfalls {iiber fehlende
konkrete Vereinbarungen. Das
lag wesentlich an der nicht aus-
reichenden Vorbereitung, insbe-
sondere an der fehlenden Aufbe-
reitung des eigenen Feedbacks.
Ein solches laborseitiges Feed-
back sollte sich immer an einem
oder mehreren Patientenfillen
orientieren, mit denen ein Sach-
verhalt dargestellt und eine Ver-
haltensédnderung gewiinscht wer-
den kann. Im Gesprédch mit dem
Bestandskunden selbst fehlte
damit das Feedback des Labors
ganzlich, weil Pauschalaussagen

EXPERTENTIPP FUR DEN VERTRIEB

(z.B.: ,Ihre Unterlagen sind nicht
immer die besten.”) schlicht un-
professionell und unbrauchbar
sind. Damit fehlte meinem Kun-
den ein wichtiges Gesprichsziel,
was wiederum zu einem Verlust
an Struktur im Gespréch fiihrte
und in einem ,netten“ Gespréich
uber ,dies und das“ endete. Das
kann man positiv unter Bezie-
hungspflege abbuchen; im Sinne
einer konkreten Vereinbarung mit
dem Zahnarzt wurde das Ziel je-
doch nicht erreicht. Damit wurde
auch die Nachbereitung, z.B. die
schriftliche Zusammenfassung
der Vereinbarungen sowie deren
personliche Ubergabe an den
Zahnarzt, deutlich erschwert.

Folgen Sie also dem nachstehen-
den Dreiklang fiir ein Strategie-
gespréch:

1. Bereiten Sie das Gespridch mit
IThrem Bestandskunden peni-
bel vor. Machen Sie sich an
konkreten Féllen klar, wie Thr
Feedback an den Zahnarzt
aussehen soll und formulieren
Sie Ihren Wunsch an ihn.

2. Legen Sie sich eine Strukturzu-
recht, die erst das Feedback des
Zahnarztes vorsieht, dann Ihr
Feedback, dann die gemein-

same Entwicklung von MaB-
nahmen, um das Kritische
Feedback zu adressieren. Fas-
sen Sie die Vereinbarungen
mit dem Zahnarzt am Ende
des Gespréchs zusammen.

3.Lassen Sie Ihrem Gespréachs-
partner die Vereinbarungen
schriftlich zukommen, so-
dass sie ,verpflichtend” fiir
beide Seiten werden.

Spannend an Strategiegespra-
chen ist, dass sie tiber das Tages-
geschéft hinausgehen und die
einzige Moglichkeit sind, um mit
Ihren Kunden iiber die Dinge zu
sprechen, die fiir Thre Kunden-
Lieferanten-Beziehung aufer-
halb der technischen Betreuung
wichtig sind. Fiir viele Zahn-
drzte ist diese Art von Ge-
spriachen Neuland, aber es unter-
scheidet Thre Vorgehensweise
von der des Wettbewerbs. Fiihren
Sie solche Gespréche regelméaBig
durch und konkrete Ergebnisse
werden sich einstellen!

C&THuhn—coaching & training GbR
Tel.: 02739891082
Fax:02739891081
claudia.huhn@ct-huhn.de oder
thorsten.huhn@ct-huhn.de
www.ct-huhn.de
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3 Aktuell

Liegenbleiben
gilt nicht!
Marc M. Galal gibt drei hilf-
reicheTipps, aus Niederlagen
zulernen.
Wirtschaft
» Seite 8

Hightech trifft
auf ,,Oldschool

ZTM Oliver Krutsch be-
schreibt, wie moderne Tech-
nologien auf bewihrte hand-
werkliche Techniken treffen
—~mit grofem Erfolg.

Technik
» Seite 12

Innovative Quali-
tatsprodukte
Seit mehr als 60 Jahren ist
Hedent bereits im Dental-
markt aktiv.
Service
» Seite 28
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Positionspapier erstellt

Verband medizinischer Fachberufe e V.
fordert Bewahrung des dualen Ausbildungsprinzips.

Der Verband medizinischer Fach-
berufe e.V. (VmF) hat ein Posi-
tionspapier zu Qualititskriterien
der zahntechnischen Ausbildung
verdffentlicht. ,Auch wenn mit-
tels CAD/CAM und 3-D-Druck
inzwischen qualitativ gute Pro-
dukte im Bereich des Zahnersat-
zes entstehen, bleibt die zahn-
technische Ausbildung im Hand-
werk eine Grundvoraussetzung
zur Qualititssicherung bei der

von “, er-

DDT 2017 - Ein voller Erfolg

Zirkon stand in Hagen im Fokus.

(cg)- Am 17.und 18, Februar 2017
lud das Dentale Fortbildungszen-
trum Hagen (DFH) in Koopera-
tion mit der OEMUS MEDIA AG,
Leipzig, Zahnirzte und Zahn-
techniker zur neunten Auflage
der ,Digitalen Dentalen Techno-
logien* (DDT) nach Hagen ein.
. Zirkon ~ Ein Werkstoff fiir alle
Fille?* war das Leitthema der
diesjihrigen DDT in Hagen.

Den Startschuss zur Veran-
staltung lieferten Freitag vier
anwendungsorientierte  Work-
shops. Sven Kirch beschiiftigte
sich anhand Klinischer Falle mit
dem Thema ,Neue Material-
Klasse Zi ioxid - Was ist

machbar und wie?*. Im Work-
shop der Firma Amann Girrbach
stellte ZTM Martin Liebel das
Ceramill CAD/CAM-Material nii-
her vor. Parallel dazu fand wei-
terhin das Seminar ,Best Practice
fiir monolithische Zirkonoxid-
Konstruktionen unter wirtschaft-
lichen und technischen Gesichts-
punkten® mit Dr. Peter Neumeier
statt. In einem vierten Kurs
zeigten Sascha Holstein, Martin
Withake und Thomas Gausmann,
wie sich mit dem ,One Touch
Concept“ mehr Farbsicherheit
und Asthetik erzielen lassen.

» Seite 6

VDZI-Nachwuchswettbewerb

Feierliche Preisverleihung des Gysi-Preises 2017 im Rahmen der
Internationalen Dental-Schau am 23. Mérz in KéIn.

Die Siegerinnen und Sieger des
16. Gysi-Preises 2017 des re-
nommierten Nachwuchswett-
bewerbes des Verbandes Deut-
scher  Zahntechniker-Innun-
gen (VDZI) stehen fest. Eine
unabhiingige sechskopfige Jury
bewertete anonym die einge-
reichten Arbeiten der Teilneh-
mer aus dem 2., 3. und 4. Aus-
bildungsjahr.

Im 2. Ausbildungsjahr geht die
begehrte Goldmedaille in die-
sem Jahr an Pieter

Leege, Hartl Dentale Technologien
GmbH in Kassel, Zahntechni-

vom Labor ik Berlin

ker- fiir den Regierungs-
bezirk Kassel i

- Vach & Ehlert GmbH in Ber-
lin, Zahntechniker-Innung Ber-
lin-Brandenburg. Die Silber-
medaille erhilt Robert Simoni
von Gétsch Zahntechnik GmbH
in Ravensburg. Mit der Bronze-
medaille wird Moritz Grofe-

Auf Platz 1 im 3. Ausbildungs-
jahr kommt Laura Martinez de
Albeniz von Jiirgen Rund Den-
taltechnik in Teningen. Till Bettin
vom Dental-Labor Helmut Kroly

» Seite 2

lautert Karola Krell, Referatslei-
terin im VmF eV,

ANZEIGE

Glei ity wir die

die berufspolitische Positionie-
rung ihres Verbandes fiir Zahn-
techniker’-innen.!

Das bewihrte Prinzip der dualen
Ausbildung im Zahntechniker-
Handwerk gelte es zu bewahren
und so den Patientenschutz und
die Qualitiit der Herstellung von
Zahnersatz zusichern. Um mit der
aktuellen standzu-

Meisterpflicht im gewerblichen
Zzahntechnischen Labor und be-
fiirworten diese auch fir das
Praxislabor.“

Um die Qualitét der Ausbildung
und die Vergleichbarkeit bei Ge-
sellen- und Meisterprifungen im
Zahntechniker-Handwerk zu si-
chern, bietet der VmF e.V. allen

halten, ist eine Modernisierung
der Ausbildungsordnung vom
11. Dezember 1997 notwendig.
Wir wenden uns damit gegen

im
Handwerk eine aktive Zusam-
menarbeit an. , Auch Wiederein-
steiger/-innen und iltere Arbeit-
nehmer/-innen sollten im Be-
reich der Digitalisierung und

die fiir Berufsfremde im Bereich
CAD/CAM angeboten werden.

Belastbar

» Seite2
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Prothetik / Vorschau zur IDS
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Schnitistelle Praxis ur

digital
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1
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Fachbeitrag
Ein einteiliges Keramikimplantat
im digitalen Workflow

Spezial
Keine Angst vor schlechten Bewertungen

Event
Digitale Dentale Technologien 2017 in Hagen DB i}m

Fax an 0341 48474-290

Ja, ich mochte die Informationsvorteile nutzen und sichere mir folgende Publikationen

bequem im glinstigen Abonnement:

(] ZT Zahntechnik Zeitung

] zwL Zahntechnik Wirtschaft Labor

12x jahrlich 55,— Euro*

6x jahrlich 36,— Euro*

L] digital dentistry 4x jahrlich 44,— Euro*

Widerrufshelehrung: Den Auftrag kann ich ohne Begrlindung innerhalb von 14 Tagen ab Bestellung bei der OEMUS MEDIA AG,
HolbeinstraBe 29, 04229 Leipzig schriftlich widerrufen. Rechtzeitige Absendung geniigt. Das Abonnement verlangert
sich automatisch um 1 Jahr, wenn es nicht fristgemaB spatestens 6 Wochen vor Ablauf des Bezugszeitraumes schriftlich
gekiindigt wird.

* Preise verstehen sich zzgl. MwSt. und Versandkosten. Entsiegelte Ware ist vom Umtausch ausgeschlossen.

OEMUS MEDIA AG

Name /Vorname

Telefon/E-Mail

Unterschrift

Praxisstempel

1317

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Tel.: 0341 48474-2071 - grasse@oemus-media.de
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keine Entlastungsschnitte notig
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BEL -abrechenbar

DIGITALE MODELLHERSTELLUNG
mit dem profiCAD-System

model-tray GmbH Tel.
Julius-Vosseler-Str. 42 Fax

+49(0)40 - 3990366 -0
+49(0)40 - 3990366 -22
0800 - 3381415

22527 Hamburg | Germany
info@model-tray.de | www.model-tray.de
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Digitale Expertise

NEU: Ivoclar Digital — eine Marke mit klarem Fokus.

ivoclar ".
vivadent:

passion vision innovation

Kiinftig steht das Label fiir einen
kompetenten digitalen Partner,
der Zahnérzte und Zahntechni-
ker entlang der gesamten digita-
len Prozesskette begleiten wird.
Auf der IDS 2017 wird das Kon-
zept vorgestellt.

Mit IPS e.max blickt Ivoclar
Vivadent auf eine iiber 10-jih-
rige erfolgreiche Erfahrung im
Bereich der Materialien fiir digital
hergestellte, dsthetische Restau-
rationen zurtick. Mit tiber 100 Mil-
lionen hergestellter Restauratio-
nen gehort das Materialsystem
heute zu den meistverwendeten
CAD/CAM-Materialien. Zudem
hat sich das System klinisch sehr
bewdhrt. Diese Expertise bringt
das Unternehmen Kkiinftig in die
gesamte digitale Prozesskette
ein und biindelt sie unter der
Marke Ivoclar Digital. Dabei
wird insbesondere viel Wert auf
einfache und verstédndliche Ab-
laufe gelegt: Material auswéah-
len, designen und produzieren.

Abgerundet wird das Portfolio
durch ein breites Serviceange-
bot, auf das Zahnérzte und Zahn-
techniker zuriickgreifen kon-
nen.

Ivoclar Digital wird erstmals auf
der IDS 2017 prasentiert, die vom
21.bis25.Méarz 2017 in Koln statt-
findet. Informationen zu diesem
neuen zukunftsweisenden Kon-
zept fiir Labor und Praxis be-
kommt der Besucher in der Halle
11.3. Vorabinformationen sind
unter www.ivoclardigital.com er-
héltlich.

IPS e.max® ist ein eingetragenes Warenzeichen der lvoclar
Vivadent AG.

Infos zum Unternehmen

(=] )=

IvoclarVivadentAG
Bendererstr. 2

9494 Schaan, Lichtenstein

Tel.: +423 2353535

Fax:+423 2353360
info@ivoclarvivadent.com
www.ivoclarvivadent.com
IDS-Stand: 11.3, A020-D039

Druckfrisches Kompendium

Das Jahrbuch Digitale Dentale Technologien
erscheint in der 8., iberarbeiteten Auflage.

Auf tber 200 Seiten informiert
das Jahrbuch Digitale Dentale
Technologien mittels Grund-
lagenbeitrdgen, Anwenderbe-
richten, Fallbeispielen, Mark-
tiibersichten, Produkt- und
Herstellerinformationen darii-
ber, was innerhalb der digitalen
Zahnmedizin State of the Art
ist. Renommierte Autoren aus
Wissenschaft, Praxis, Labor
und Industrie widmen sich im
vorliegenden Jahrbuch einem
Themenspektrum, das von der
3-D-Diagnostik iiber die com-
putergestiitzte Navigation und
prothetische Planung bis hin
zur digitalen Farbbestimmung
und CAD/CAM reicht. Es wer-
den Tipps fiir den Einstieg in
die ,digitale Welt“ der Zahn-
medizin und Zahntechnik ge-
geben sowie Wege fiir die wirt-
schaftlich sinnvolle Integration
des Themas in Praxis und
Labor aufgezeigt. Thematische
Marktiibersichten ermoglichen
einen schnellen Uberblick iiber
den Digitalmarkt im Allgemei-
nen und iiber CAD/CAM-Sys-
teme sowie Materialien, Navi-
gationssysteme, digitale Volu-
mentomografen, Mundscanner,
digitale Farbmessgerdte und
3-D-Drucker im Besonderen.

Mit der Spezialrubrik ,,Zirkon —
Ein Werkstoff fiir alle Falle?“
nimmt das Jahrbuch erneut das

Onlineshop

EX|E

aktuelle Tagungsthema des DDT-
Kongresses in Hagen auf.

Das Jahrbuch Digitale Dentale
Technologien 2017 ist zum Preis
von 49,- EUR (zzgl. MwSt. + Ver-
sand) im Onlineshop erhéltlich
oder bei:

Adresse

OEMUS MEDIAAG
Holbeinstrale 29

04229 Leipzig
Tel.:034148474-0
Fax:034148474-290
grasse@oemus-media.de
WWW.0emus.com
IDS-Stand: 4.1, D060—F061
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Fresh up!

Der Messebesuch bei MICHAEL FLUSSFISCH lohnt sich.

Bewihrtes sehen,
Neues entdecken,
Trends nachspiiren
—dies alles bietet die
Internationale Den-
tal-Schau (IDS), die
vom 21.bis 25. Mérz
2017 zum Besuch
nach Koln einladt.
Auchdie MICHAEL
FLUSSFISCH
GmbH présentiert
sich auf dieser IDS,
die ihre Fldche auf
jetzt sechs Hallen
erweitert hat. Den
Superlativen an Fla-
che, Ausstellern und
sicher auch Besu-
chern wird das ”I
Hamburger Dental- W/
unternehmen in

der Domstadt mit

einem besonders
kundenorientierten Standkon-
zept gerecht.

So konnen IDS-Besucher auf
dem FLUSSFISCH-Stand C101
in Halle 4.1 den Trubel der Messe
neben sich lassen und sich vita-
minreich erfrischen oder isoto-
nisch mobilisieren. Hier, inmit-
ten des IDS-Geschehens, bietet
das Unternehmen seinen Gés-
ten eine kleine Insel der Rege-
neration. Dariiber hinaus in-
formieren FLUSSFISCH-Mit-
arbeiter tiber News und High-
lights der IDS und stehen fiir
fachliche Gespriache zum haus-
eigenen Produktangebot zur
Verfiigung. Sehr gerne begleiten
sie die Kunden auch zu den
FLUSSFISCH Friends - den In-
dustriepartnern des Unterneh-
mens — um dort gemeinsam mit
deren Fachberatern iiber den
kundenindividuellen Nutzen von
Geraten und Werkstoffen zu
beraten.

Fresh Up!

FLUSSFISCH

In entspannter Atmosphére
fiir die Kunden da sein und
deren Wiinsche wahrnehmen
— unter dieser IDS-Maxime
informiert das Unternehmen
in seiner Lounge {iber die
Must-haves analoger sowie
digitaler Zahntechnik. Und
mit Tim-Frederic und Char-
leen Flussfisch stellt sich dort
auch die ,FLUSSFISCH-Ge-
neration 4.0“ vor. Das Team
des Hamburger Dentalunter-
nehmens FLUSSFISCH freut
sich auf auf viele Kontakte.

Adresse

MICHAELFLUSSFISCH GmbH
Friesenweg 7

22763 Hamburg

Tel.: 040860766

Fax: 040861271
info@flussfisch-dental.de
www.flussfisch-dental.de
IDS-Stand: 4.1,C101

Universalwerkstoff Gold

Basiswissen zum wertvollsten Edelmetall der Welt.

Gold ldsst sich zu unterschied-
lichsten Gegenstdnden verar-
beiten, die dann iiberall auf der
Welt ihre Aufgaben erfiillen.
Doch was ist Gold iiberhaupt
und wie kommt sein hoher Wert
zustande? Warum China den
groften Absatzmarkt stellt und
wie viele Tonnen des Edelmetalls
bereits das Erdreich verlassen
haben, erklart Dominik Loch-
mann, Geschaftsfithrer ESG Edel-
metall-Service GmbH & Co.KG.

1. Gold - Was ist das?

,Aurum, so die lateinische Be-
zeichnung fiir Gold, besitzt die
chemische Abkiirzung Au. Das
Element weist eine moderate
Schmelztemperatur von 1.064
Grad Celsius auf und verbindet
sich leicht mit anderen Metal-
len. Daher kommt Gold als
Werkstoff in der Elektro- und
Medizintechnik, aber auch in
der Nanotechnik zum Einsatz.
Zusitzlich leitet das Material
extrem gut, reagiert aber we-
der mit Wasser noch mit Sauer-
stoff, weshalb Gold im Gegen-
satz zu anderen Metallen wie
Silber oder Platin so bestidndig
ist.“

2. Was macht
Gold so wertvoll?

,Da es auf der Welt nur ein
begrenztes Goldvorkommen im
Erdreich gibt, besitzt dieser
Rohstoff einen sehr hohen Geld-
wert. Insgesamt belduft sich die
bisher geforderte Menge auf
166.600 Tonnen. Davon wurden
etwa zwei Drittel nach 1950 ab-
gebaut. Durchschnittlich holen
Mienenbetreiber, darunter die

drei gréfiten Abbauldnder China,
USA und Australien, jdhrlich
2.700 Tonnen Gold an die Ober-
flache. Nach letzten Angaben
der US Geological Society gibt
es zurzeit noch circa 51.000
Tonnen Gold im Erdreich. Im
Vergleich zu Wéahrungen wie
beispielsweise dem Euro unter-
liegt der Wert keinen wirtschaft-
lichen Verdnderungen. Lediglich
Angebot und Nachfrage bestim-
men den Preis, weshalb das
Material in Investmentkreisen
als langfristig sichere Wert-
anlage gilt.”

3. Was wird aus
dem geforderten
Gold?

,Durch seine beson-
deren physikalischen
Eigenschaften bietet
Gold vielfdltige Ein-
satzmoglichkeiten. Zu
den drei groBten Ver-
arbeitungsbereichen
gehoren Schmuck, In-
vestment sowie die In-
dustrie.Vom Ring tiber
Tafelbarren und Miin-
zen bis hin zur Um-
mantelung von Astro-
nautenhelmen nimmt
das Material viele un-
terschiedliche Aufga-
ben wahr. Gleichzeitig
verarbeitet die Recyc-
lingindustrie einzelne
Goldpartikel zu neuen
Formen, sodass Ringe,
Leiterplattenbestand-
teile und Miinzen
immer wieder neue
Verwendungszwecke
erhalten. Dadurch ent-
steht ein Goldkreis-

lauf, der ewig andau- &Co.KG.

ert. So kann es durchaus sein,
dass ein Goldring, den bereits
Cleopatra trug, heutzutage als
Miinze in einem geheimen
SchlieBfach liegt.“

Adresse

ESG Edelmetall-
Service GmbH & Co. KG
Gewerbering29b

76287 Rheinstetten

Tel.: 072425577

Fax: 072425240
info@scheideanstalt.de
www.scheideanstalt.de

/////

Dominik Lochmann, Geschaftsfiihrer ESG Edelmetall-Service GmbH

ANZEIGE

schnell ..
: et RED Sofbvvase fir Dartallobose )
einfac :
|| innovativ "(.;Q\'vl\a‘/vk’S ZUs JDS ZO"}' Datentechnik <—J
JDS’UWM{'!
Labor-Praxis E = = = E = = = =
Schnittstelle Connect 0
v' Digitale und sichere
Auftragstbermittiung Schnelle Abrechnung
v’ Zeitersparnis in der v Abrechnung ganz
Praxis und im Labor einfach und sicher
EH = = = = = = = = v" Ubersichtliche
Oberflache
Organisation

im Dentallabor

v Auftragsplanung und
Auftragsverfolgung

v' Spezielle Funktionen
fur den Techniker

BSD GmbH
Hdgestr. 10
79108 Freiburg

Tel: 07665-9226 0
Fax: 07665-9226-16
www.bsd-freiburg.de
info@bsd-freiburg.de

v" Besuchen Sie uns!
v/ Halle 11.2 - Stand S 020

21.-25.3.2017
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Tagesaktueller Kurs fiir Ihr Altgold:
www.Scheideanstalt.de
Barren, Miinzen, CombiBars, u.v.m.:
www.Edelmetall-Handel.de

Besuche bitte im Voraus anmelden!

Telefon 072 42-55 77
r Edelmetall-Service GmbH & Co. KG

Gewerbering 29 b - 76287 Rheinstetten

Im Jahr 1948 wurde Hedent in
Leipzig von dem damaligen
Firmengriinder, Zahntechniker
Wolfgang Heynold, gegriindet.
Die Firma spezialisierte sich auf
die Herstellung von Kunststoff-
zéhnen. Von den umliegenden
metallbearbeitenden Kleinbe-
trieben und GieB3ereien wurden
entsprechende Formen in Klein-
arbeit erstellt, um mit einer Zahn-
produktion zu beginnen. Die
politischen Verhéltnisse der
DDR fiihrten dann zum Ent-
schluss, alles aufzugeben und
in die BRD zu fliichten.

In Frankfurt am Main wurde
dann nach einigen Jahren eine
neue Firma Hedent gegriindet.
Hier begann man, Einfélle und
Verbesserungen aus der zahn-
technischen Praxis zu verwirk-
lichen.

Hedent war die erste Firma,
die im Jahre 1968 den Polyme-
risationsprozess von Prothesen-
kunststoffen durch entspre-

Anspruchsvolle Qualitatsprodukte

Seit mehr als 60 Jahren ist Hedent bereits im Dentalmarkt aktiv.

chende Wirmezufithrung und
unter Druck in einem neu ent-
wickelten Polymerisationsgerit
um ein Vielfaches verkiirzte.
Langes Kochen war durch die
Polymerisation unter 6bar Druck
nicht mehr nétig. Zusitzlich
erreichte man ein besseres Er-
gebnis. Die damals von Hedent
hergestellten Polymerisations-
gerdte waren geradezu revo-
lutiondr.

Das erste aufwendig produzierte
Polymerisationsgerit wurde da-
mals zum Preis von 4.500DM
vielfach verkauft. Der Preis ent-
sprach dem eines Volkswagens.
Trotzdem war der Bedarf an
diesen Geréten enorm. In den
1970er-Jahren wurde an eine
vereinfachte, aber sichere Ver-
sion gedacht und man entwi-
ckelte ein neues verbessertes
Polymerisationsgerét. Den Poly-
merisationsautomat fiir K+B
Kunststoffe Inkopol 800. (inerte
Kompressions-Polymerisation
800ccm Kesselvolumen) Die
Vorteile dieser Erfindung wur-
den von den Firmen Dentsply
DeTrey und Ivoclar schnell er-
kannt. Hedent und Ivoclar ver-
trieben dann gemeinsam das
von Hedent hergestellte Gerit
unter dem Namen Hedent Inko-
pol 800 und Ivoclar Inkopol 800.
Insgesamt wurden iiber 8.500
Gerite hergestellt. Heute sind
diese Gerite im Alter von weit
mehr als 40 Jahren noch immer
in Betrieb und werden durch

Digitale Fertigung

Jorg Scheffler 14dt in seinem Statement auf den
IDS-Stand von Heraeus Kulzer ein.

Auf diese IDS freuen wir uns
besonders: Erstmals présentieren
wir uns auf grofer Biithne unter
unserem neuen Namen Kulzer
im neuen Design. Unser Ziel
bleibt: Anwendern die besten
Losungen an die Hand geben, um
Patientenwohlund Mundgesund-
heit auf sichere, einfache und effi-
ziente Weise wiederherzustellen.
Hierzu erweitern wir unser Port-
folio dentaler Materialien und
Technologien. Ein Highlight auf
der IDS ist unser Losungsangebot
rund um die digitale Fertigung
im eigenen Labor, inklusive 3-D-

Infos zum Unternehmen
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Jorg Scheffler, Country Manager Deutschland von
Heraeus Kulzer.

Drucker, neuer Frasmaschine
und breiter Materialpalette. Der
Zahnarzt kann mit unserem In-
traoralscanner cara TRIOS schon
in der Praxis in den digitalen
Workflow einsteigen. Daneben
entwickeln wir unsere Kklassi-
schen Materialien stetig weiter.
So sichern unsere Neuheiten fiir
das Labor wie die Ecolegierung
Herastar AU oder der Gips Octa-
Rock Royal hocheffiziente Ar-
beitsabldufe und zuverldssige Er-
gebnisse. Als Partner fiir Zahn-
techniker, Zahnarzte und Handel
bauen wir zudem unsere Services
aus. Laborinhaber konnen sich
auf neue Dienstleistungen freuen,
mit denen sie die digitalen Chan-
cen fiir ihren wirtschaftlichen Er-
folg optimal nutzen. Entdecken
Sie uns neu auf der IDS!

Adresse

Heraeus Kulzer GmbH
Griiner Weg 11

63450 Hanau

Tel.: 08004372522

Fax: 08004372329
info.lab@kulzer-dental.com
www.heraeus-kulzer.de
IDS-Stand: 10.1, A010-C019

Hedent gewartet. Ende der
1970er-Jahre begann man mit
der Prothesenkunststoff-Produk-
tion.

In den Folgejahren ergédnzte ein
von Hedent entwickelter neu-
artiger Prothesenkunststoff mit
verzodgerter Polymerisation das
Kunststoffangebot. Das Pro-
gramm wurde mit einem fiir
den Zahntechniker zeitsparen-
den und prézisen System zur
Herstellung von Total- und Teil-
prothesen erweitert. Es handelt
sich hierbei um das PERform-
Inkovac-System. Ein System, in
welchem durch den Einsatz
einer speziell entwickelten Kii-
vette der Kunststoff unter Druck
und Vakuum unter dem Modell
auspolymerisiert. Das Ergebnis
war die Anfertigung von absolut
passgenauen Prothesen: PER-
form-Inkovac (PERfectly for-
med in Compression with Va-
cuum).

Samtliche Gerite und die zu ver-
arbeitenden Materialien wurden
von Hedent entwickelt und sind
an die spezifischen Anforderun-
gen des PERform-Inkovac-Sys-
tems angepasst. Seit mehr als 30
Jahren vertreibt Hedent sein
Kunststoffprogramm. Unter den
Markennamen Inkodur, Inko-
don, Inkotherm und PERform
steht fiir jeden Anwendungsbe-
reich das richtige Produkt zur
Verfiigung. Anfang der Achtzi-
gerjahre wurde von Hedent
eines der ersten Dampfstrahl-

gerdte fiir das professionelle
zahntechnische Labor konstru-
iert und angeboten. Die erste
Modellreihe dieser Gerate wurde
neu konzipiert. Dies fiihrte zu
dem Ergebnis, einfache, fiir
den dauerhaften und kontinuier-
lichen Betrieb zuverldssige,
kompakte Dampfstrahlgerite
anzubieten. Inzwischen hat sich
herausgestellt, dass das Dampf-
strahlgerit das wichtigste Gerét
im zahntechnischen Labor ist.
So hat sich im Laufe der Zeit ein
Gerite- und Materialprogramm
entwickelt, welches von Hedent
inzwischen auf dem interna-
tionalen Markt in mehr als 35
Industrielandern verkauft wird.
Gerade im professionellen La-
bor wird durch den stetigen
Termindruck die Wartung der
Laborgerite auBler Acht gelas-
sen. Wartungsintervalle oder
das Reinigen der Geréte wird oft
auf die nachste Woche verscho-
ben, und unbemerkt sind einige
Jahre voriiber. Bei einem Ausfall
der Geréte muss schnell gehol-
fen werden. Diesen Gedanken
verfolgt Hedent bereits bei der
Konstruktion seiner Geriéte. Die
Konstruktion sollte so einfach
wie moglich sein. Teile miissen
gut erreichbar und leicht aus-
tauschbar sein. Hat der Kunde
ein Problem, werden viele Ge-
rite per Telefon wieder in Gang
gesetzt, sofern der Kunde be-
reit ist, ein paar Handgriffe
selbst auszufiihren. Der Nutzer,

der zahntechnische Mitarbeiter,
nennt sich schlieBlichTechniker.
An vielen Verbindungen werden
Réndelmuttern eingesetzt. So
kann man diese ohne Spezial-
werkzeug mit der Hand 16sen
und das ein oder andere schad-
hafteTeil leicht austauschen.
Seit 1948 steht der Name Hedent
fiir anspruchsvolle Qualitéts-
produkte im zahntechnischen
Bereich. Das Bestreben des Un-
ternehmens ist die Verwirk-
lichung von Ideen und deren
Weiterentwicklung.

Adresse

Hedent GmbH

Dentalgerdte und Materialien
Obere Zeil 6-8

61440 Oberursel

Tel.: 0617152036

Fax: 0617152090
contact@hedent.de
www.hedent.de
IDS-Stand: 10.2, N040

,zwenn Sie wiissten, dass ...

Jorg Briischke, Inhaber und Geschéiftsfiihrer von ExklusivGold aus Walsrode, berichtet
liber einen selbstzerstorerischenTrend in der Dentalbranche.

,Wenn Sie wiissten”, so Briischke,
,dass viele groBe und/oder inter-
nationale Dentallegierungsher-
steller mit ihren riesigen Fras-
centern dem deutschen, mittel-
standischen Dentallabor bis zu
80 Prozent des CAD/CAM-Um-
satzes entziehen (Quelle: www.
facebook.de/dentaltheke) und
diese Industrie dem mittelstin-
dischen Dentallabor damit bis
zu 80 Prozent Arbeit, Umsatz
und dadurch Rendite entzieht,
wiirden Sie dann weiterhin diese
Dentallegierungsher-
steller mit Ihrer regel-
maéBigen Goldbestellung
auch noch finanziell un-
terstiitzen?!“

Aber genau das geschieht
Tag fiir Tag, und so erlebt es
Briischke in Gesprdchen mit
seinen Kunden. ,Viele Dental-
labore sind sich gar nicht
bewusst dartiber, dass ihr aktuel-
ler Goldlieferant eigentlich ihr
grofter Wettbewerber ist“,
sagt Briischke. Diesen Trend
bezeichnet der Inhaber von
ExklusivGold als absurd und
selbstzerstorerisch und ver-
steht nicht, dass sich insbeson-
dere mittelstindische Dental-

labore ihren Umsatz sehenden
Auges von der Industrie immer
mehr wegschnappen lassen, ohne
zu wissen, dass sie selbst aktiv
dazu beitragen. Jorg Briischke
ist Geschéftsfithrer und allei-
niger Inhaber der ExklusivGold
by Ahlden Edelmetalle GmbH
und bezeichnet
sich selbst als
Deutsch-

lands per-

sonlichsten Dentallegierungs-
hersteller. Seit mehr als 30 Jah-
ren produziert seine Firma in
Deutschland hochwertige Den-
tallegierungen fiir alle Anwen-
dungsbereiche auf hdéchstem
Niveau nach den strengen Qua-
litatsstandards der ISO. ,Wir
sind fiir unsere Kunden da:
personlich, serids und diskret.
Und wir sind stolz darauf, einer
der letzten inhabergefiihrten

N
MADEIN

GERMANY

Dentallegierungshersteller zu
sein, der konkurrenzfihige Pro-
dukte mit dem Qualitdtsmerk-
mal ,made in Germany‘ ver-
treibt. Somit unterstiitzen wir
die handwerklich solide Ar-
beit mittelstdandischer Dental-
labore, ohne ihnen durch ein
Frascenter heimlich die Le-
bensgrundlage zu ent-

ziehen®, so Briischke,

»denn gegenseitiges Ver-

trauen bei der Zusam-

menarbeit hat fiir mich oberste
Prioritat!“

&2l Adresse

Ahlden Edelmetalle GmbH
Hanns-Hoerbiger-Stral3e 11
29664 Walsrode

Tel.: 05161 9858-0

Fax: 05161985859
kontakt@ahlden-edelmetalle.de
www.ahlden-edelmetalle.de
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Zur IDS 2017 in Koln live und in Farbe erleben

Dentaurum veranstaltet am Messestand auf der IDS spannende Demonstrationen.

Fir das zufriedene Lécheln
seines Patienten stellt sich der
Keramiker gerne jeder Heraus-
forderung im Laboralltag. Auf
der Suche nach schnellen und
einfachen Losungen ist fiir ihn
besonders wichtig, dass er sich
auf die keramischen Materialien
verlassen kann. Die Einsatzmog-
lichkeiten der ceraMotion® Kera-
mikprodukte von Dentaurum
sind so individuell wie ihr krea-
tiver Anwender selbst. An jedem
Tag wihrend der IDS, vom 21. bis
25.Mérz 2017, finden am Messe-
stand von Dentaurum (Halle 10.1,
Stand E10-F11) und Doceram
Medical (Halle 3.2, Stand D040-
E049) spannende Live-Demon-
strationen statt. Um die volle
Anwendungsvielfalt von cera-
Motion®und Nacera®zu erfahren,
kann man den internationalen
Referenten ZTM Waldemar Fritz-
ler, ZTM Haristos Girinis, CDT
Bassam Haddad, ZT Dominik
Maéder und ZTM Germano Rossi
uber die Schulter schauen. Sie
reisen nach Koln, um den IDS-
Besuchern ihr personliches cera-
Motion® Lieblingsprodukt und
alle Neuheiten zu prisentieren.

Waldemar Fritzler ist Mitinhaber
der H+H-Das Dentalstudio GmbH
in Geeste. Sein Spezialgebiet

J microtec

Abb.1

© Den

Infos zum Unternehmen
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Abb. 1: Nacera® und ceraMotion®, das Traumpaar fiir &sthetisch hochwertige Verblendungen. — Abb. 2: ZTM Haristos Girinis in Aktion auf dem IDS-Messestand von Dentaurum.

sind asthetische, umfangreiche

Versorgungen aus Vollkeramik.

e ceraMotion® Zr: Keramik-
Passion fiir den Laboralltag;
24.Méarz 2017 von 10 bis 12 Uhr

e ceraMotion® One Touch Con-
cept: Einfach, Schnell, Asthe-
tisch; 24. Méarz 2017 von 14 bis
16 Uhr

Haristos Girinis ist Geschéfts-

inhaber von Girinis Dentaldesign

in Nagold und spezialisiert auf
individuelle und hochwertige

Zahntechnik.

e ceraMotion® Value Concept:
Der Wert der Helligkeit; 24.
Mérz 2017 von 12 bis 14 und
16 bis 18 Uhr

Qertiefung bo/],%

Bassam Haddad ist leidenschaft-

licher Zahntechniker und Besit-

zer von VIVACLAIR CANADA,
einem zahnmedizinischen Labor
in Montreal, Kanada.

e The Moon Concept — Eine ein-
zigartige und kreative Methode
fiir vollanatomische Kronen;
22.Miarz 2017 von 12 bis 14 und
16 bis 18 Uhr

Dominik Méder fiihrt zusammen
mit Patrick Zimmermann in Bern
die Zahnmanufaktur. Seine Spe-
zialitét: Vollkeramik-Frontzahn-
restaurationen, Implantatarbei-
ten und Veneers.
e ceraMotion® Zr: Keramik-
Passion fiir den Laboralltag;

23.Méarz 2017 von 10 bis 12 und
14 bis 16 Uhr

Germano Rossi ist Inhaber
des gleichnamigen Dentallabors
in Alba-Adriatica, Italien. In
Europa hélt er Vortrdge zum
Thema ,Implantatprothetische
Komplettrestaurationen®.
e ceraMotion®Zr: Keramik-Pas-
sion ,al dente“; 23. Mérz 2017
von 12 bis 14 und 16 bis 18 Uhr

Weitere Live-Demonstrationen
werden von den Dentaurum
Anwendungsspezialisten Zahn-
technikermeisterin Gabriele Vo6-
gele, Zahntechnikermeister Vol-
ker Wetzel, Zahntechniker Franck

FRISOFT - FUR EINE PERFEKTE FRIKTION

Mit Frisoft haben Sie die Mdglichkeit, die Friktion bei Teleskopkro-
nen wiederher- und individuell einzustellen. Das stufenlose Ein- und
Nachstellen kann auf jeden Pfeiler abgestimmt werden.

Chomet sowie Zahntechniker-
meister Thomas Gausmann,
internationaler Trainer bei Do-
ceram Medical, durchgefiihrt.
Alle Demos werden in Echtzeit
ins Internet tibertragen und sind
unter www.dentaurum.de/cera-
motion-livedemos abrufbar.

A Adresse

DENTAURUM GmbH & Co. KG
Turnstralle 31

75228 Ispringen
Tel.:07231803-0
Fax:07231803-295
info@dentaurum.com
www.dentaurum.com
IDS-Stand: 10.1, E010—F011

ANZEIGE

Mit einem Durchmesser von nur 1,4 mm ist das Friktionselement nicht
zu groB3, und da es aus abrasionsfestem und riickstellfahigem Kunst-
stoff mit einer Aufnahmekappe aus Titan besteht, ist es ausreichend

stabil. Die Konstruktion garantiert durch ihre perfekte Abstimmung
eine perfekte und dauerhafte Friktion.

Frisoft ist geeignet zum nachtrdglichen Einbau bei friktions-
schwachen Teleskopkronen fiir NEM, Galvano und Edelmetall.

microtec 2C Inh. M. Nolte

Rohrstr. 14 2C 58093 Hagen

Tel.: +49 (0)2331 8081-0 2C Fax: +49 (0)2331 8081-18
info@ microtec-dental.de 2C www.microtec-dental.de

s unter 0800 880 4 880

s s s e

QRS e o s veBans s s e s e e e aieie o .

Stempel

Hiermit bestelle ich das Frisoft Starter-Set

zum Preis von 169,95<€ " bestehend aus:

® 6 Friktionselemente (Kunststoff) + 2 Naturalrabatt
© 6 Micro-Friktionsaufnahmekappen (Titan)

er Fax an +49 (0)2331 8081-18
+ Werkzeug (ohne Attachmentkleber) per Faxan +49 (0)

*Preis zzgl. MwSt. und Versand
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AUGEN AUF BEIM GOLDVERKAUF!

A\ ¥ 4

Preisgeld, Blumen und Beifall

Exklusiv Gold

< v

- Wenn auch Sie mehr erwarten -

Vertrauen ist gut! Dabei sein ist wertvoller!
(Seien Sie live beim Schmelzen Ihrer Altgoldposition dabei)

Seit liber 30 Jahren der
Exklusiv-Partner
an lhrer Seite!

Hanns-Hoerbiger-Str.11 « 29664 Walsrode « www.exklusivgold.de « Tel: 05161 - 98 58 0

Die Arbeitsgemeinschaft fiir
Keramik in der Zahnheilkunde
(AG Keramik) ladt die Bewer-
ber um den ,Forschungspreis
Vollkeramik®“ 2017 ein, ihre
Arbeiten bis zum 30. Juni 2017
bei der Geschéftsstelle einzu-
reichen (Poststempel). Der For-
schungspreis ist mit 5.000 Euro
dotiert.

Er soll Zahnéarzte sowie Wissen-
schaftler und besonders inter-
disziplindre Arbeitsgruppen mo-
tivieren, Arbeiten zum Werkstoff
Keramik und zu vollkerami-
schen Restaurationen einzurei-
chen. Im Rahmen des Themas
werden Klinische Untersuchun-
gen angenommen, die auch die
zahntechnische Ausfiithrung im
Labor umfassen. Deshalb kénnen
auch die ausfiihrenden Zahn-
techniker als Mitglieder von Ar-

ANZEIGE

> |

prjeuep-29

.

tellbare Friktion fi
Teleskopkronen
kein Bohren, kein Kleben,

microtec < Inh. M. Nolte
‘Rohrstr. 14+ 58093 Hagen

- elins

tec

MICro

TK1

beitsgruppen teilnehmen. Mate-
rialtechnische Untersuchungen
mit Vollkeramiken sind eben-
falls im Fokus der Ausschrei-
bung. Ferner werden klinische
Arbeiten geschitzt, die sich mit
der computergestiitzten Ferti-

100.000fach verarbeitet

einfach nur schrauben -
- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

gung (CAD/CAM) und Einglie-
derung von vollkeramischen
Kronen, Briicken und Implan-
tat-Suprakonstruktionen befas-
sen. Die Arbeiten werden vom
unabhéngigen, wissenschaft-
lichen Beirat der AG Keramik
bewertet. Die Initiatoren der
Ausschreibung begriien ins-
besondere die Bewerbung von
Nachwuchswissenschaftlern.
Der ,Forschungspreis Vollkera-
mik“ wird verliehen auf dem
17. Keramik-Symposium im Rah-
men des Kongresses der DGAZ,
DGOI und DGCZ am 15. Sep-
tember 2017 in Hamburg, Hotel
Grand Elysée.

Die Forschungs- und Videopreis-Ausschreibung Session 2017 der AG Keramik startet jetzt.

Tipps und Tricks
im Film werden primiert

Ferner ladt die AG Keramik
Zahnérzte, Zahntechniker und
interdisziplindre Teams ein,
interessante Arbeitsschritte bei
der vollkeramischen Restaura-
tion mit Video aufzunehmen.
Erwiinscht sind Filme zur
Zahnversorgung mit Kommen-
tierung (Ton), die die besonderen
Vorgehensweisen und letztlich
das ultimative Ergebnis zeigen.
Das Video kann den zahnéirzt-
lichen als auch den zahntechni-
schen Wirkungsbereich zeigen.
So kann z.B. der Zahntechniker

Auchals STL-File fir
CAD/CAM-Technik verfligbar!
Compatible with

einsetzbar

- keine Reklamationen aufgrund verlorengegangener
Friktion

- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe

platzieren

Héhe 2,9 mm
Breite 2,7 mm

modellieren

die Eingliederung seiner Arbeit
an der Behandlungseinheit fil-
men. Die Einreichungsfrist lauft
ebenfalls am 30. Juni 2017 ab.
Details und Regularien zur Teil-
nahme an den Wettbewerben
sind unter www.ag-keramik.de
zu finden. Die pramierten Filme
ausfriitheren Wettbewerben sind
dort ebenfalls zu sehen.

ANZEIGE

IMPLACROWN ¢
IMPLABRIDGE

s
Ab 30,90 € E
p. E. netto

CAD

www.cadfirst.de, T.08450 / 9295974

Geschiftsstelle der
Arbeitsgemeinschaft Keramik
Postfach 100117

76255 Ettlingen

Tel.: 07246448250
info@ag-keramik.de
www.ag-keramik.de
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innerhalb D

Inhalt des Starter-Sets: 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge

Bitte senden Sie mir das TK1 Starter-Set zum
Sonderpreis von 156,00 €**.
**Nur einmal pro Labor/Praxis. f zzgl. ges. MwSt. / versandkostenfrei.

*Nur einmal pro Labor/Praxis.
Der Sonderpreis gilt nur bei B
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S
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Bitte kreuzen Sie an:
|:| Bitte senden Sie mir ein kostenloses Funktionsmuster*

O

Kostenlose Hotline (080

per Fax an 02331/ 8081 - 18

Stempel
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Edelmetall - Eine Generation weiter

AufderIDS 2017 tritt CHAFNER erneut fokussiert als Edelmetallhersteller auf.

C.HAFNER versteht sich mit
dem Angebot ,Fridsen in Edelme-
tall“ nach wie vor als Dienstleis-
ter und verldngerte Werkbank
des zahntechnischen Betriebes.
Neu ist neben den fiinf bisher zum
Friasen angebotenen bewihrten
Edelmetalllegierungen eine pal-
ladiumfreie Aufbrennlegierung.
Orplid® Keramik 5 stellt seit vie-
len Jahren das Highlight in der
Gruppe der hochschmelzenden
Biolegierungen dar. Mit einem
Goldgehalt von tber 86 % und
dem Verzicht auf Palladium,
Silber und Kupfer bietet sie eine
hervorragende Vertrédglichkeit
und eine goldgelbe Farbe. Eine
optimale Farbwiedergabe der
Keramik ist somit sichergestellt.
Der WAK ist mit 14,1 pm/mK auf
hochschmelzende, normal ex-
pandierende Keramiken ausge-
legt. Orplid® Keramik 5 ist fiir
alle Indikationen geeignet, auf-
grund ihrer besonders hohen
Dehngrenze auch fiir grospan-
nige Versorgungen. Hervor-
ragende Oberflichen sind das
Ergebnis der speziell fiir diese
Legierung entwickelten Fris-
strategien.

Durch die Vermeidung von feh-
leranfilligen GieBprozessen im
Dentallabor iiberzeugen die aus
dem vollen Blank gefristen
Strukturen mit Poren- und Lun-
kerfreiheit sowie dem Fehlen jeg-
licher Verunreinigungen. Zudem

sind gefriste Geriiste weitge-
hend spannungsfrei, sodass sich
besonders weitspannige Brii-
cken und Implantatversorgungen
schnell und einfach realisieren
lassen. C.HAFNER istiiberzeugt,
mit Frasen in Edelmetall fiir je-
den Anwender ein wirtschaftlich
interessantes Angebot darzustel-
len, besonders fiir Betriebe, fiir
die es sich nicht (mehr) lohnt,
die Edelmetallverarbeitung im
eigenen Haus abzubilden, und
fiir volldigitalisierte Labore
ohnehin.

Dabei ist Edelmetallfrdsen nicht
nur die wirtschaftlichste Art
der Edelmetallverarbeitung, son-
dern auch die einfachste. Mit
variablen Abrechnungsmodel-
len bietet C.HAFNER fiir jedes
Labor das passende Konzept. Im
SMART-Service ist die Frésleis-
tung bereits im Legierungspreis
inkludiert, im FLEXI-Service be-
steht die Moglichkeit einer in-
dividuellen Preisgestaltung fiir
Legierung und Frésen.

Mit dem HELIOFORM® HF 700
System zeigt C. HAFNER ein ein-
zigartig innovatives Galvano-
formingsystem auf dem Markt.
Effizienz und Wirtschaftlichkeit
im téglichen Laboreinsatz sind
das Hauptmerkmal der neuen
Geréategeneration. Die Bestii-
ckung und Entnahme von Teilen
im laufenden Betrieb ermoglicht
ein flexibles zeitsparendes Ar-

beiten und Galvanisieren rund
um die Uhr. Auch beim Bedien-
komfort punktet das HF 700° mit
modernen Standards. Der grof3e
Touchscreen mit prozessorien-
tierter Fiihrung sorgt fiir eine
hohe Bedienfreundlichkeit. Kon-
trollfunktionen, wie zum Bei-
spiel Badprotokolle, sind jeder-
zeit problemlos ausfiihrbar. Das
moderne, ergonomisch optimierte
Design besticht durch klare For-
men und macht den Arbeits-
prozess transparent. Die Ober-
flachen sind schmutzabweisend
und sorgen fiir eine dsthetische
Erscheinung im Laborumfeld.
Die Prisentation am Messe-
stand von C.HAFNER riickt das
Handwerk und das Gold in den
Fokus, diesmal mit einer sehr
ungewoOhnlichen Art der Verar-
beitung von Gold. Damit verbun-
den ist ein Gewinnspiel, bei dem
es um wertvolle Preise in Form
der begehrten Feingoldbarren
von C.HAFNER geht.

A Adresse

C.HAFNER GmbH + Co.KG
Gold- und Silberscheideanstalt
Maybachstralle 4

71299 Wimsheim
Tel.:0704490333-0
Fax:0704490334-0
info@c-hafner.de
www.c-hafner.de

IDS-Stand: 10.2, R011

oTLY I Marz/Aoril 2017

Datum Ort Veranstaltung Info
17.03.2017 Ispringen Laserschweil-Grundkurs — Ihr Einstieg in die Lasertechnik DENTAURUM
Referent: ZT Friedhelm Oeynhausen Tel.:07231803-470
kurse@dentaurum.com
17.03.2017 Hamburg model-tray — Das pinlose Implantatmodell - die ideale Losung! model-tray
Referent: ZT Patrick Hamid Tel.: 0800 3381415
info@model-tray.de
18.03.2017 Stuttgart Existenzgriindungsseminar — Zahntechnik —Teil 1 und 2 Henry Schein Dental
Referenten: u.a. Dr. Maike Erbsen, Andreas Marschner Tel.:07117150-930
wassiliki.dimitrala@henryschein.de
29.03.2017 Langen Einfach & effizient &sthetisch tiberzeugen VITA Zahnfabrik
Referent: ZTM Axel Appel Tel.: 07761 562-235
u.schmidt@vita-zahnfabrik.com
31.03.2017 Neuler CAD/CAM Milling INTRO Zirkonzahn Education
Referent: N.N. Tel.: +39 0474 066650
education@zirkonzahn.com
07./08.04.2017 Miinchen IPS e.max® High Performance Ivoclar Vivadent
Referenten: ZTM Jan-Holger Bellmann, Simon Schomer Tel.: 07961 889-0
andrea.vetter@ivoclarvivadent.com
10./11.04.2017 Pforzheim CAD/CAM Advanced —Aufbaukurs fiir Fortgeschrittene Amann Girrbach
Referent: ZTM Hans-Peter Kulawy Tel.: 07231 957-221
germany@amanngirrbach.com

Auf Kollisionskurs

Die Politik muss jetzt tatig werden!

Ein Zahnarzt, Flugkapitdn und
Unternehmensberater wirbt bei
Zahnérzten mit einer ganz spe-
ziellen Fortbildungsveranstal-
tung mit dem Titel ,Das Mal-
lorca Chef-Training* fiir einen
Ferienkurs in Gewinnoptimie-
rung auf Mallorca. Wer das fiir
einen schlechten Scherz hilt,
irrt: Umsatz, Verkaufen (um
jeden Preis), ,Chancen und Ri-
siken einer Zweit- bzw. Satel-
litenpraxis“, ,,Gewinnverdoppe-
lung in vier Jahren® ,Lerne
Verkaufen - erlerne Patienten-
kommunikation®, ,Das Eigen-
labor als Veredelungslabor:
Eine Goldgrube“, ,CEREC/CAD/
CAM: Moderner Schnickschnack
oder Gelddruckmaschine® und
schlieBlich ,Delegieren: Mach
Urlaub, wihrend andere ar-
beiten“. Das sind nur einige
der Schlagworte, mit denen
hier noch am 28. Januar 2017
geworben wurde.

Wir beim AVZ (Arbeitgeber-
verband Zahntechnik) sind der
Meinung, allein die neuen scho-
nen Worte konnen den schlech-
ten Charakter nicht verdecken.
Und dafiir gibt es nach wie vor
28 zahnérztliche Fortbildungs-
punkte nach BZAK/DGZMK.
Ob Zahnarztpatienten sich be-
wusst machen, dass sie solcher-
art ,selektiert® zum Spielball
fiir Gewinnmaximierung wer-
den? Der AVZ ist der Meinung,
dass hier eindeutig sichtbar
wird, wie unter dem Deckman-
tel der Freiberuflichkeit der
Wandel, weg von der freiberuf-
lichen Téatigkeit mit zahnérzt-
lichem Standesethos, hin zu
einem Gewerbebetrieb propa-
giert und vollzogen wird. Alle
steuerlichen und gewerbe-
rechtlichen Pflichten, die auch
im Rechtsgutachten des AVZ
zum Praxislabor beschrieben
sind, sollen ignoriert werden.
Die langst tiberféllige Meister-
pflicht fiir solchermaBen ge-
werblich téitige Zahnérzte mit

i Kleinanzeigen

ihrem ,gewinnoptimierten®Pra-
xis- oder Eigenlabor und der
Verlust der Freiberuflichkeit
darf nicht ldnger nur disku-
tiert werden, wenn alle recht-
lichen Grenzen von Freiberuf-
lichkeit und Gewerbeausiibung
ignoriert werden. Denn die
Beratung der Patienten wird
auf diesem Weg zur Abzocke,
die zahnérztliche Praxis zum
Ort der Gewinnoptimierung
um jeden Preis, das Praxis-
labor zur vermeintlichen ,,Gold-
grube® und zum Zweigbetrieb
der Dentalindustrie. Das sollte
nicht nur unter dem Aspekt
des zahnérztlichen Images die
berufsstandischen Organisa-
tionen der Zahnéirzte, ebenso,
wie die Gesundheitspolitik auf
die Barrikaden rufen. Nur ein
neues fadenscheiniges Méntel-
chen beim Marketing fiir das
Mallorca-Training kann {iiber
die Intention nicht hinwegtiu-
schen.

Man darf gespannt sein, wie
schnell das Angebot auf Mal-
lorca erneut sein Marketing
anpasst.

A Adresse

AVZ - Arbeitgeberverband
Zahntechnike.V.

Prasident Manfred Heckens
Unterden Linden 10

10117 Berlin

Tel.: 015127651076

ANZEIGE

Acry Plus Evo

Der CAD-CAM Zahn der die Zeit Giberdauert

www.logo-dent.de
|OGO-DENT' Tel. 07663 3094

Termine

Referentin
ZTM Candy Faust

Weitere Informationen unter

VERANSTALTUNG

Das ScanCafé richtetsich an Zahntechniker/-innen und gibt Raumzu Ge-
sprachen rund um das Thema CAD im Dentallabor. Auf Wunsch scannen
die Teilnehmer gemeinsam Patientenmodelle und konstruieren diese,
um die Praxis mit dem 4D-Millhouse-Frészentrum kennenzulernen.

Duisburg: jeden 1. Donnerstag von 11.00 bis 15.00 Uhr
Koln: jeden 2. und 4. Donnerstag von 11.00 bis 15.00 Uhr
Ostwestfalen-Lippe: jeden 3. Donnerstag von 11.00 bis 15.00 Uhr

millhouse GmbH - candy.faust@millhouse.de

www.millhouse.de/events-details/scan-cafe.html

ZT

ZAHNTECHNIK ZEITUNG
Fakten auf den Punkt gebracht.




Wir machen lhnen die
Arbeit leichter

Unsere Hochleistungs-Kunststoffe machen das
Leben leichter - davon sind wir bei Solvay fest
iberzeugt. Deshalb freuen wir uns sehr darauf,
lhnen unsere neuesten Entwicklungen und
Innovationen vorstellen zu diirfen.
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