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Es gibt unterschiedliche Strategien, eine
Investitionsentscheidung zu treffen. Von
einer zielflhrenden Variante las ich jingst
in der Dentalfachpresse: Eine digitale Aus-
ristung soll angeschafft werden. 1. Schritt:
Vergleich verschiedener Angebote auf der
IDS in KolIn. 2. Schritt: Abstimmung zwi-
schen Zahnarztpraxis und Dentaldepot
vor Ort. 3. Schritt: Erwerb desjenigen Sys-
tems, das am besten zur eigenen Praxis
bzw. zum eigenen Labor passt.

Warum fihrt dieses Vorgehen zielsicher
zur richtigen Entscheidung? Weil Unter-
nehmen der Dentalindustrie dem Zahn-
arzt und dem Zahntechniker auf der IDS
das weltweit grofite Angebot an Verfah-
ren und Produkten prdsentieren — zum
Ansehen, zum Begreifen, flr eine umfas-
sende Information. Im Mdrz nutzten mehr
Besucher denn je diese Chance zum un-
mittelbaren Produkt- und Leistungsver-
gleich.

Wir zahlten schlie8lich mehr als 155.000
Fachbesucher, und auch die Zahl der Aus-
stellerund der Gesamtflache sind gewach-
sen. Das spricht fur die Qualitdt unseres
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Verband der Deutschen Dental-Industrie eV. (VDDI)

Dr. Martin Rickert, Vorstandsvorsitzender

Messekonzepts. Hervorheben méchte ich
die seit fast 100 Jahren konsequent inter-
nationale Ausrichtung der Dental-Schau.
Als Verband der Deutschen Dental-Indus-
trie begriBen wir die hohe und im Anteil
sogar noch steigende Beteiligung auslan-
discher Unternehmen. Denn wir méchten
Zahnérzten und Zahntechnikern auf der
IDS eine umfassende Industrieschau bie-
ten und setzen dabei bewusst auf einen
intensiven internationalen Wettbewerb.
Er bringt die gesamte Branche voran. Die
Mitgliedsunternehmen des VDD, des Ver-
bandes der Deutschen Dental-Industrie eV,
sind daflr gut geristet, stehen in vielen
Bereichen anerkanntermaflen an der
Weltspitze. Das hat sich in der Vergangen-
heit immer wieder gezeigt und sich auf
der diesjéhrigen IDS erneut bestatigt.

Zu einem umfassenden Spiegel der
Branche und unverzichtbaren Kommuni-
kationstreff machten die Internationale
Dental-Schau auch in diesem Jahr nicht
zuletzt die Beteiligung wichtiger nationa-
ler und internationaler Verbdnde wie der
Bundeszahnarztekammer, des Verbands
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Deutscher Zahntechniker-Innungen oder
der FDI (,Fédération Dentaire Internatio-
nale”). Eine wesentliche Rolle spielten
auBerdem die Vertreter des qualifizierten
Dentalhandels, die zusatzlich zur ein-
gangs angesprochenen Vor-Ort-Betreu-
ung von Praxen und Laboren mit eigenen
Messestanden Prdsenz zeigten und den
Besuchern mit Rat und Tat zur Seite stan-
den. Gut angenommen haben sie auch
die vielen kleinen und mittelgrofen Spe-
zialangebote, wie etwa die ,Generation
Lounge” und den ,Career Day". Sie boten
insbesondere jingeren Besuchern Orien-
tierung fur ihre personliche Zukunft.

In diesem Sinne sind auch fur die IDS
der ndchsten Jahre umfassende Informa-
tion und maligeschneiderte Angebote
zwei Seiten einer Medaille. Mehr als
155.000 Besucher — Uber diesen enormen
Zuspruch freue ich mich naturlich. Um die
Erfolge fortzuschreiben, stellt fur mich -
wichtiger sogar als numerische Rekorde!
— die Quialitdt von Ausstellern, Produkten
und Rahmenprogramm das entschei-
dende Kriterium dar.
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WO SICHERHEIT AUF EFFIZIENZ TRIFFT

Reziproke und rotierende Aufbereitung:
Mit Genius-Motor, -Winkelstick und -Feilen auf Knopfdruck
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