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Zum funften Mal hat Focus Business in Zu-
sammenarbeit mit dem Karrierenetzwerk
XING und dem Bewertungsportal Kununu
die 1.000 besten Arbeitgeber Deutsch-
lands in 22 Branchen ermittelt. Daftir wur-
den mehr als 100.000 Mitarbeiter-Urteile
durch das Marktforschungsinstitut Statista
ausgewertet. Entscheidendes Kriterium
war dabei, ob die Arbeitnehmer ihren
eigenen Arbeitgeber weiterempfehlen
wirden. Zusatzlich wurden auch Bewer-
tungen von Arbeitnehmern tber andere
Arbeitgeber in der Branche bertcksich-
tigt.

Dentsply Sirona ist der globale Markt- und
Technologieftihrer in der Dentalindustrie.
Das Unternehmen ist Ende Februar 2016
aus einer Fusion unter Gleichen zwischen
den Weltmarktfihrern DENTSPLY und
Sirona entstanden, die sich seit jeweils
mehr als 100 Jahren fir eine bessere und
sicherere Zahnmedizin eingesetzt haben.
Bereits in den vier vorangehenden Jah-
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Was schon ist, will gesehen werden! Das
gilt fir Uber den Laufsteg getragene Krea-

TOP

NATIONALER
ARBEITGEBER

ren hatte sich Sirona unter
den besten Arbeitgebern

DEUTSCHLANDS

Deutschlands  platzieren
kénnen.
JWir sind  der  weltweite

IM VE

Markt- und Technologie-
fuhrer in der Dentalindus-
trie, und unsere Mitarbeiter
sind der Motor unserer In-
novationskraft’, so Stephen Wreth, Vice
President Human Resources von Dentsply
Sirona. ,Wir arbeiten als ein globales Team
zusammen und fordern uns gegenseitig,
um die besten Losungen fur unsere Kun-
den und die Patienten zu finden. Daher
legen wir gro3en Wert darauf, die Stérken
unserer Mitarbeiter zu erkennen und indi-
viduell zu férdern — zum Beispiel Gber in-
terne Karrierenetzwerke und erstklassige
Weiterbildungsmaoglichkeiten. Bei Dentsply
Sirona zu arbeiten bedeutet, etwas zu
bewirken und die zahnmedizinische Ge-
sundheit von Menschen in der ganzen

tionen ebenso wie fur die Rdumlichkei-
ten, in denen wir uns tdglich bewegen.
Will Ihre Praxis gesehen werden? Dann
zeigen Sie uns, welches Ambiente Sie
sich fir Ihre tagliche Arbeit geschaffen
haben! Begeistern Sie die Jury der ZWP
Zahnarzt Wirtschaft Praxis und bewer-
ben Sie sich als ,Deutschlands schonste
Zahnarztpraxis” 2017. Ob individuelles
Design, stilvolles Interieur, unverwech-
selbare Farbgebung oder einzigartige
Architektur: Die Kriterien, um sich als
Titelanwarter zu qualifizieren, sind viel-
féltig. Das kann der Empfangsbereich
sein, der durch auBergewohnliche
Lichteffekte besticht, der Behand-
lungsraum, der Asthetik, Form und
Zweck ideal in Einklang bringt, oder
das Wartezimmer, das sich durch indi-
viduelle Details auszeichnet. |hr aus-
gekligeltes Gesamtkonzept kdnnte
genau das sein, was uns Uberzeugt! Der
Gewinner, ,Deutschlands schénste Zahn-

BESTE ARBEITGEBER

hununy' | statista®

Stephen Wreth, Vice President Human Re-
sources.

Welt zu verbessern. Unser Ziel ist es, dass
die Arbeit fUr Dentsply Sirona auch fur
jeden einzelnen Mitarbeiter zu einer per-
sonlichen Erfolgsgeschichte wird.”

arztpraxis” 2017 erhdlt eine exklusive
360grad-Praxistour der OEMUS MEDIA AG
fur den modernen Webauftritt. Der virtu-
elle Rundgang bietet per Mausklick die
einzigartige Chance, Raumlichkeiten, Pra-
xisteam und -kompetenzen informativ,
kompakt und unterhaltsam vorzustellen,
aus jeder Perspektive.

Einsendeschluss fur den diesjahrigen ZWP
Designpreis ist am 1. Juli 2017. Die Teil-
nahmebedingungen und -unterlagen
sowie alle Bewerber der vergangenen
Jahre finden Sie auf www.designpreis.org
Wann bewerben auch Sie sich? Wir freuen
uns darauf.

OEMUS MEDIA AG

Stichwort: ZWP Designpreis 2017
Holbeinstral3e 29

04229 Leipzig

Tel.: 0341 48474-120
zwp-redaktion@oemus-media.de
www.designpreis.org
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Ihre Patienten wollen Restaurationen in einer Sitzung. E“
CEREC macht das moglich. Und CEREC kann noch
mehr, wie z.B. implantologische und kieferorthopadische
L&sungen. Alles klinisch erprobt, mit intuitiver Bedienung
und jetzt mit offener Schnittstelle.
|  aan

CEREC

—

dentsplysirona.com/CEREC

THE DENTAL ‘ Dentsply

SOLUTIONS

CoMPANY- W Sirona




AKTUELLES

008

Eine Spendenaktion der besonderen Art
haben sich die apetito catering BV. & Co.
KG aus dem westfalischen Rheine und ihre
Kunden aus Bietigheim-Bissingen einfal-
len lassen. Die Idee: An einem Tag wird
das Essen im Betriebsrestaurant der DURR
DENTAL AG nicht mit der obligatorischen
Chipkarte, sondern durch eine Bargeld-
spende an Mercy Ships bezahlt. Mitarbei-
ter, die spenden wollten, legten somit fur
ihr Mittagessen im Betriebsrestaurant Bar-
geld in der gewlnschten Spendenhdhe
bereit. So kam nun eine gemeinsame
Spende Uber 1.972,32 Euro zugunsten von
Mercy Ships eV. zusammen.

Seit 1978 bringt Mercy Ships dringend be-
notigte medizinische Hilfe und langfristige
Entwicklungszusammenarbeit in die drms-
ten Lénder der Erde. Mercy Ships verfligt
Uber das weltweit grolSte zivile Hospital-
schiff, die Africa Mercy, mit einer standigen
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V.L.n.r: Rolf Minder (Geschéftsbereichsleiter apetito catering BV. & Co. KG, Niederlassung Ess-
lingen), Andreas Oellerich (Geschéftsfihrer apetito catering BV. & Co. KG), Udo Kronester
(Geschiftsfihrer Mercy Ships eV.), Martin Diirrstein (Vorstandsvorsitzender DURR DENTAL AG),

Christian Loffler (Gebietsleiter apetito catering BV. & Co. KG, Niederlassung Esslingen).

Besatzung von Uber 400 ehrenamtlichen
Mitarbeitern aus nahezu 40 Nationen.
Mehr als 81.000 Operationen und 377.000

Abb. 1: Sandra Zissel, neue Leitung Marketingkommunikation, GC Germany GmbH. Abb. 2:
Oliver Kihne, neuer Marketing Communications Manager, GC Europe N.V.

Sandra Zissel wird neue Leiterin Marketing-
kommunikation bei GC Germany und tritt
damit die Nachfolge von Oliver Kiihne an,

der als Marketing Communications Mana-
ger Europe der GC Europe N.V. nach Belgien
wechselt. Sandra Zissel verflgt Uber weit-

zahnmedizinische Behandlungen wurden
bisher bereits durchgefthrt. Insgesamt
wurden 561 Héfen in 70 Landern besucht.

reichende internationale und nationale Er-
fahrungen in den Bereichen Marketing und
Vertrieb. lhre beruflichen Stationen durch-
lief sie u.a. im Sportmarketing und bei
einem fihrenden japanischen Hersteller fur
Blrobedarf. Nun wird sie ihre Erfahrungen
und Kompetenzen kiinftig fur GC Germany
gewinnbringend einsetzen. ,Wir freuen uns,
dass Frau Zissel sich fur GC Germany ent-
schieden hat. Mit Gber 20 Jahren Erfahrung
im Marketing ist sie genau die richtige
Wahl, so Georg Haux, Prokurist und Leiter
Sales & Marketing der GC Germany. Sandra
Zissels Vorganger Oliver Kiihne ist bereits
seit mehreren Jahren fur das Traditions-
unternehmen GC im Bereich Marketing
tatig und betreute die letzten finf Jahre die
Marketingkommunikation in Deutschland.
Aufgrund seiner erfolgreichen Tatigkeit
bei GC Germany tritt er die Position des
Marketing Communications Manager bei
GC Europe in Belgien an. Mit seiner Erfah-
rung auch in internationalen Projekten hat
er seit April 2017 die Marketingkommunika-
tion im europdischen Raum tbernommen.
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EIN PRAXISLEBEN MIT PLURADENT:
VON DER GRUNDUNG BIS ZUR UBERGABE

Das Pluradent Existenzgrindungspro-
gramm ist ein modulares, individuell an
die Ziele des einzelnen Kunden anpass-
bares Service- und Beratungsprogramm.
Schritt fur Schritt unterstttzt Pluradent
Praxisgrinder von der ersten Orientierung
Uber die Standortsuche bis zur Praxiseroff-

nung — und dartber hinaus. Auf www.
plurastart.de finden Existenzgrinder ein
Netzwerk spezialisierter Partner und eine
umfassende Praxis- und Stellenborse.

Auch erfolgreiche, etablierte Praxen be-
ndtigen von Zeit zu Zeit eine Anpassung,
Modernisierung oder Erweiterung. Von

ULTRADENT PRODUCTS:
EXPERTEN PRASENTIEREN PRODUKTINNOVATIONEN

Mit der ,Ultradent’s Arena” schaffte das
Unternehmen Ultradent Products im Rah-
men der IDS 2017 einen exklusiven Raum
flr wissenschaftlich basierte Produktpra-
sentationen und meisterte damit die Sym-
biose aus informativen Produktnews und
wissenschaftlicher Expertise.

Mit den Experten Dr. Sigal Jacobsen, Dr.
Carlos Ramos, Dr. Gaetano Paolone und
Dr. Jorg Weiler hatte sich Ultradent Pro-
ducts internationale Sprecher aus allen
Bereichen der modernen Zahnmedizin
von der Endodontie Uber die Laserzahn-
heilkunde bis hin zur Asthetischen Zahn-
medizin und Zahnaufhellung gesichert,
die auch mal3geblich an der Entwicklung
der Ultradent Products-Produkte beteiligt
waren. Sie stellten im Rahmen halbstindi-

ger Vortrdge an allen IDS-Tagen Produkt-
neuheiten in den Bereichen Asthetische
Frontzahnrestauration, Kompositmateria-

DENTALZEITUNG - NACHLESE ZUR IDS 2017

der Suche nach einer passenden Immo-
bilie Uber die optimale Raumplanung
oder Renovierung bis hin zur Einrichtung
der Praxisrdume deckt Pluradent den
kompletten Prozess einer Neugestaltung
oder eines Praxisumzugs ab. Das Ziel ist,
eine Umgebung zu schaffen, in der Zahn-
drzte gerne gemeinsam mit ihren Mitar-
beitern und Patienten einen erheblichen
Teil ihres Lebens verbringen. Weitere In-
formationen finden Sie auf www.praxis-
relaunch.de

Veranderungen der beruflichen und per-
sonlichen Lebensziele sind oftmals ver-
bunden mit dem Eintritt in einen neuen
Lebensabschnitt. In diesem Zusammen-
hang kann der erfolgreiche Praxisverkauf
an einen Nachfolger oder die Praxisauflo-
sung zur zentralen Bedingung im Rahmen
der eigenen Zukunftsgestaltung werden.
Pluradent berdt Zahndrzte in allen wichti-
gen Fragen und entwirft gemeinsam mit
dem Kunden einen individuellen Fahrplan
fur den Verkauf oder die Auflésung der
Praxis. Weitere Informationen finden Sie
auf www.pluradent.de

lien, Endodontie, Zahnaufhellung sowie
erstmals zur IDS auch der Laserzahnheil-
kunde vor.
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In Labor und Praxis bindet die Anschaf-
fung von Pkw viel Kapital. Dartber hi-
naus ist die Auswahl eines neuen Fahr-
zeugs sehr aufwendig - Angebote
mussen eingeholt und Preise vergli-
chen werden. Hierfur fehlt oftmals die
Zeit und die Expertise. Bei dentacar
arbeitet ein ganzes Team von Kfz-Profis
und verhandelt direkt mit den Her-
stellern. Kulzer Kunden erhalten somit
— allein durch die GroéBe der Bestel-
lung - Sonderkonditionen sowie
monatlich neu recherchierte Aktions-
angebote. Diese von dentacar gene-
rierten Angebote kénnen zu jeder
Tageszeit in einer eigens daflr ge-
schaffenen Onlineplattform eingese-
hen werden. Seit Ende Marz steht das
attraktive Mobilitdtsprogramm Kunden
von Kulzer kostenlos, unverbindlich sowie

Die Sanavis Group mit den Firmen
SciCan (Toronto/Kanada), MICRO-MEGA®
(Besancon/Frankreich) und SycoTec (Leut-
kirch/Deutschland) schauen auf funf er-
folgreiche Messetage der 37.1DS zurtck.
Highlight fur die Sanavis Group war der
Besuch des Bundesgesundheitsministers
Hermann Grohe, der sich bei einem Messe-
rundgang Uber ausgewahlte Firmen infor-
miert hat und sich in diesem Zuge auch
ein Bild Uber die Produkte der einzelnen
Firmen der Sanavis Group machte.

Auf einer zusatzlichen Flache von 16 Qua-
dratmetern zeigten die Firmen SciCan
und MICRO-MEGA in diesem Jahr an einer
komplett ausgestatteten Hygienezeile
den téglichen Hygieneablauf in der Praxis
nach den gangigen Vorschriften. Die Hy-
gienezeile wurde von der Firma dental
bauer zur Verfigung gestellt. MICRO-
MEGA flhrte mit groBem Erfolg das
2Shape, eine neue Generation Wurzel-
kanalinstrumente ein. Au3erdem fanden
taglich mehrmals wechselnde Workshops
fUr Zahnarzte zur Wurzelkanalbehand-
lung statt, die mit jeweils Uber 60 Teilneh-

exklusiv zur Verfigung. ,Allein durch die
Masse an Vertrdgen bekommt dentacar

powered by Kulzer

car

deutlich bessere Konditionen als ein ein-
zelner Kaufer. Hinzu kommt, dass die Mit-

arbeiter bei dentacar wahre Einkaufsprofis
sind und die Forderprogramme der
Kfz-Hersteller aus dem Effeff kennen”,
so Jorg Scheffler, Country Manager
Deutschland. ,Dadurch kdnnen wir
unseren Kunden ein ausgesprochen
attraktives Angebot offerieren — ein
einzigartiger Service im Dentalmarkt.
Gleichzeitig entlasten wir Zahndrzte
und Zahntechniker im administrativen
Bereich. So kénnen sie sich besser auf
ihre wesentlichen Aufgaben konzen-
trieren —die Beratung und Behandlung
ihrer Patienten.”
dentacar ist eine fiir den Dentalmarkt
exklusive Kooperation zwischen der
Heraeus Kulzer GmbH und der
KuMedic AG. Weitere Informationen
zum neuen Angebot erhalten Kunden
von Kulzer unter www.dentacar.de

V.I.: Dr. Martin Rickert, Bundesgesundheitsminister Hermann Gréhe, Arthur Zwingenberger,

Stefan Helsing.

mern immer ausgebucht waren. SciCan,
bedeutender Hersteller und Vertreiber
von dentalen und medizinischen Geréten,
konnte mit seinen Sterilisatoren und Ther-
modesinfektoren ein weiteres Mal unter-
streichen, dass die Gerédte den hohen An-
forderungen der Praxen und dem Trend
des digitalen Workflows entsprechen. So

werden Praxisabldufe optimiert und die
Sicherheit von Anwendern und Patienten
unterstutzt.

Die Firma Sycolec konnte sich seit der
IDS 2015 mit einer speziell fir dentale
CAD/CAM-Maschinen entwickelten Mo-
torspindel erfolgreich auf diesem Gebiet
etablieren.
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—ntdecken Sie eine
neue Endo-Welt

mit R-PILOT™ Ihre Gleitpfadfeile —

fur den Fall der Falle

ENDO
EASY
EFFICIENT

e Mehr Sicherheit und Schnelligkeit bei der
Gleitpfaderstellung™ mit reziproker Bewegung

¢ Bessere Beachtung der Kanalanatomie*
fUr mehr Sicherheit bei lhrer
Behandlung

i v v )
*im Vergleich zu VDW SST-Feilen vdw-dental.com V D
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ACTEON STARTET SERVICE-OFFENSIVE FUR ZAHNARZTE

FIRST AID
L FIHGERATE

Ob Airpolisher, Ultraschallgerédt, Ront-
genscanner oder Intraoralkamera: Wenn
die Technik plotzlich ausféllt und eine
Behandlung abgesagt oder verschoben
werden muss, ist ein reibungsloser Betrieb
nicht mehr gewdhrleistet. Fir all diejeni-
gen, die bei technischen Problemen kei-
nen Leerlaufin der Praxis haben mochten,
hat ACTEON Germany jetzt eine neue
Service-Offensive gestartet: Gegen eine
geringe Leihgebihr konnen sich Zahn-
arzte schnell und unkompliziert ein Leih-
gerdt von ACTEON liefern lassen und sich
gleichzeitig von der Leistungsfahigkeit
des auf innovative Hightechgerdte spe-
zialisierten Unternehmens Uberzeugen.
Wer bis 13 Uhr bestellt, erhdlt bis 12 Uhr
am Folgetag ein Ersatzgerat — egal, ob ein

PARTNERSCHAFT VON DENTSPLY SIRONA
UND KURARAY NORITAKE DENTAL

Dentsply Sirona Inc. und Kuraray Noritake
Dental Inc. haben eine Materialpartner-
schaft fur CAD/CAM-Blocke geschlossen.
Durch die Partnerschaft mit Kuraray Nori-
take Dental erweitert Dentsply Sirona, der
Markt- und Innovationsfuhrer fir dentale
CAD/CAM-Systeme, sein Angebot an qua-
litativ hochwertigen und bewahrten Ma-
terialien fur Zahnarzte und Zahntechniker.
,Als Materialhersteller ist Kuraray Noritake
Dental auf der ganzen Welt fur seine Qua-
litdt und die Asthetik seiner Materialien
bekannt. Wir freuen uns, diese Erfahrung
und Qualitét jetzt auch unseren CEREC-
und inLab-Kunden anbieten zu kénnen”,
sagt Roddy Macleod, Group Vice Presi-
dent CAD/CAM Systems bei Dentsply
Sirona. ,Diese wertvolle Partnerschaft er-
maoglicht es Kuraray Noritake Dental und
Dentsply Sirona, noch effizienter auf die
Anforderungen einer zeitgemafen CAD/
CAM-Technologie zu reagieren’, fugt
Kiyoyuki Arikawa, President bei Kuraray
Noritake Dental, hinzu.

Japanische Zahndrzte werden durch die
neue Partnerschaft von der Integration
eines zusatzlichen Komposit-Blocks pro-
fitieren. Der CAD/CAM-Block ,Katana

Avencia” von Kuraray Noritake Dental
rundet das derzeit verfligbare Angebot
an Blocken ab und erdffnet Zahnérzten
neue Auswahlmoglichkeiten bei der er-
folgreichen Versorgung von Patienten in
einer Sitzung.

Im Rahmen dieser Partnerschaft stellt
Dentsply Sirona Dentallaboren material-
spezifisch optimierte Bearbeitungsstrate-
gien fur die mehrschichtigen Zirkonoxid-

DENTALZEITUNG - NACHLESE ZUR IDS 2017

PSPIX-Scanner, ein Airpolisher mit Doppel-
funktion, eine Intraoralkamera oder ein
leistungsstarker Ultraschallgenerator fiir
die Piezochirurgie.

,Als zuverldssiger Gerdtepartner bieten
wir unseren Kunden in der Regel einen
Austausch- bzw. Reparaturservice inner-
halb von 48 Stunden sowie besondere
Garantieleistungen und attraktive Paket-
angebote. Mit unserer neuen Service-
Offensive mochten wir speziell Neukun-
den ansprechen, die Wert auf hochwertige
und effiziente Gerdte legen und die kei-
nen Tag Leerlauf durch Probleme mit
ihrem Equipment und lange Reparatur-
wartezeiten akzeptieren kénnen’, erklart
Christian Trautner, General Manager von
ACTEON Germany.

Ronden von Kuraray Noritake Dental zur
Verflgung.

Die neu geschlossene Partnerschaft er-
laubt Kuraray Noritake Dental und Dentsply
Sirona dem Wunsch ihrer gemeinsamen
Kunden nach steigender Produktvielfalt
und Qualitat gerecht zu werden, die seitens
Zahnarzten und Zahntechnikern gleicher-
mafen an die heutige CAD/CAM-Techno-
logie herangetragen werden.
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Wir drucken das.

Ihr komfortables Bestellportal fiir 3D-Dentalmodelle ,Made in Germany”. Ob Prothetik oder KFO.
Absolut detailprazise in der Fertigung und dabei maximal flexibel. Alles aus einer Hand: von der
Datenpriifung bis zur Endhartung garantiert unser hochqualifizierter technischer Support den héchs-
ten Industriestandard fur Ihr Modell. Das erreicht Sie nicht nur in gleichbleibender Giite, sondern

auch in Rekordzeit: Dank der einheitlichen Prozessabwicklung im Werk geht Ihr Modell innerhalb

von 48 Stunden auf die Reise.
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Labor im Fokus: Die NWD Gruppe baut ihre
Vertriebsaktivitdten fur Dentallabore weiter
aus und hat daher ihr bestehendes Labor-
team um zehn Vertriebsmitarbeiter erwei-
tert. Seit dem 1. Februar 2017 unterstUtzt
das neue Team aus erfahrenen Labor-
spezialisten, darunter ausgebildete Zahn-
techniker, die NWD Gruppe. Acht versierte
Mitarbeiter im bundesweiten AuBendienst
sowie zwei sehr erfahrene Innendienst-
kréfte, die am neu eréffneten NWD Stand-
ort in Bad Kissingen tétig sind, verstdrken
das bisherige Laborteam der NWD Gruppe.
Zentral geleitet wird das neue Vertriebs-
team vom langjdhrigen NWD Laborexper-
ten Frank Woltering in Munster. So durfen
sich Labore Uber eine noch intensivere
Betreuung als bisher freuen - von der
Materialbestellung Uber die individuelle
Planung und Einrichtung bis hin zur Bera-
tung zu passenden Gerdten und [T-Losun-
gen furs Labor. Die NWD Gruppe freut sich
Uber die Verstarkung und heit das neue
Laborvertriebsteam herzlich willkommen!

Das neue NWD Laborvertriebsteam (v.l.n.r): Frank Woltering (Gruppenleitung Labor), Jan
Klingebeil, Christina Genth (NWD Customer Care Center Labor), Dirk John, Anika Gimbel, Elke
Trager, Reinhard Plate, Tatjana Lengel, Silvia Schmid, Christoph Ast, Stefanie Stahl, Christine

Guhl-Pfundheller (Teamleitung Labor).

V.I.n.r: Ludwig Johann Ostner (Inhaber und GF ULTRADENT), A. Filzen (GERL. Dental),
Dr. med. dent. Claudia Hupkes-Oslislo und Ludwig Ostner (Inhaber und GF ULTRADENT).

Im Rahmen der IDS nutzten viele Zahn-
arzte und Praxisteams die Moglichkeit,
sich Uber die aktuellen Neuheiten der

Branche zu informieren. Frau Dr. med.
dent. Claudia Hupkes-Oslislo aus Tonis-
vorst hatte noch einen weiteren Grund,

die diesjahrige IDS in KéIn zu besuchen:
Am Stand der Firma ULTRADENT wurde
ihr als Gewinnspielpreis ein iPad Pro Gber-
reicht. Im vergangenen September nahm
die Mitinhaberin einer Gemeinschaftspra-
xis auf der id infotage dental Dusseldorf
2016 an einem Gewinnspiel teil, das die
Munchener Dentalmanufaktur fir die
Besucher ihres Standes ausgelobt hatte.
JWir mochten den Aufwand der Kunden
und Interessenten honorieren, die sich
die Midhe machen und zur Messe kom-
men, um sich Uber unsere Produkte und
Neuheiten zu informieren. Aus diesem
Grund veranstalten wir das Gewinnspiel
auf den Herbstmessen bereits seit meh-
reren Jahren. Leider ist eine persdnliche
Ubergabe des Gewinns nicht immer
moglich, aber da die glickliche Gewin-
nerin diesmal aus Nordrhein-Westfalen
kommt, wurde die IDS als Gelegenheit
genutzt’, freute sich Ludwig Johann
Ostner, Inhaber und Geschaftsflihrer von
ULTRADENT.

KENNZIFFER 0171 >



[ ]mﬁller- = [

omicron
DENTAL

Agium 3D
Hat mit Bestnoten’
neue MaRstdbe gesetzt!

& Z

|

B

. Agium 30,

e,

R e

= S g 3
SO il 3D B

e . S i E—
AMeginsews FEB 00 Al]llilll 3!!‘"‘"‘ : M M" e f:-" =

w Agium §.ﬂ.___

]

i

HYDROPHIL

Bei gleichzeitig hoher ReiRfestigkeit und -dehnung.

Agium® 3D verdrangt vorhandene Feuchtigkeit sofort und effektiv und benetzt
die Oberfldche blasenfrei und prazise. Die gleichzeitig hohe ReiBfestigkeit und
-dehnung, kombiniert mit hervorragenden Riickstellwerten, garantiert eine
sichere Mundentnahme und prézise Abformungen. Dariiber hinaus lassen sich
alle Aqium® 3D-Abformungen digitalisieren ohne Sprays oder Puder.

*In einem Vergleichstest mit Abformmateriaien anderer bekannter @t ZEt Mt neuer Mischtechn(ﬂogie 28 % Material sparen!

Markenhersteller erzielt Aquim® 3D Bestwerte (durchgefiihrt von einem
externen Priifinstitut).

Weitere Infos anfordern unter: 02266 4742-15 - info@mueller-omicron.de
oder bei IThrem Dental-Depot. Angebot giiltig bis 15.06.2017.

Miiller-Omicron GmbH & Co. KG - SchlosserstraRe 1 - D-51789 Lindlar - Tel. 02266 4742-0 - Fax 02266 4742-23 - info@mueller-omicron.de - www.mueller-omicron.de
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DIE VITA TOTALPROTHETIK ROADSHOW

i

Mit VITA VIONIC SOLUTIONS werden digitale Workflows in der Herstellung von Prothesen maglich.

Sie wollen wissen, was Sache ist in der
analogen und digitalen Totalprothetik?
Dann kommen Sie vorbei, wenn die VITA
Roadshow Halt in [hrer Néhe macht. Hier
erfahren Sie von einem ausgesuchten Ex-
pertentrio in konzentrierter Form Fakten
Uber eine zeitgeméle Totalprothetik und
einen fachmannischen Ausblick in die Zu-

kunft. ZTM Claus Pukropp, Leiter des Tech-
nischen Marketings der VITA Zahnfabrik,
stellt die neue Frontzahnlinie VITAPAN
EXCELL vor, einen hochasthetischen
Allrounder fir alle prothetischen Falle.
Erfahren Sie, warum dieser Zahn die
Laborablaufe effizienter und Patienten
zufriedener macht und dabei auch noch

RUNDUM GUT AUFGESTELLT MIT

DEM NEUEN W&H GOODIEBOOK

Punktlich zur IDS stellt das W&H sein
GoodieBook fur das Frihjahr vor. Auch
in diesem Jahr erwarten Anwender und
Praxispersonal spannende Aktionen und
praxisnah konzipierte Vorteile in allen
Anwendungsbereichen der Zahnmedizin,
darunter auch speziell geschnirte Pakete
in den Bereichen Prophylaxe, Hygiene
und Pflege. Bis einschliel3lich 30. Juni 2017
konnen Sie sich die Vorteile des Goodie-
Books sichern. Néhere Infos zu den
Aktionen erhalten Sie mittels QR-Code
und auf wh.com

Dabei denkt W&H nicht nur an die um-
fassende Versorgung der Patienten, son-

dern mochte auch seinen
Kunden einen entspann-
ten Start ins Frihjahr er-
moglichen: Bis 30. Juni
2017 haben Sie noch die
Maoglichkeit, am Gewinn-
spiel teilzunehmen. Ein-

Be yourself. With exciting products.

genau der Richtige ist flr zukunftswei-
sende digitale Fertigungsprozesse.

Die VITA VIONIC DD FRAMES fur das FDS
Modul wurden gemeinsam mit Amann
Girrbach entwickelt und erméglichen die
Fertigung von Prothesen erstmals nahezu
ohne analogen Zwischenschritt. Die soft-
warebasierte Aufstellungsintelligenz mit
integrierter VITA Zahnbibliothek ist offen
fur die drei fuhrenden CAD-Losungen
3Shape, exocad und Dental Wings, womit
zuklnftig patientenindividuelle total-
prothetische Rehabilitationen CAD/CAM-
gestltzt moglich werden. ZTM Claus
Pukropp erklart, wie mit VITA VIONIC ein
okonomisches Arbeiten mdéglich wird
und warum der Workflow praxisreif ist. ZT
Karl-Heinz Kdérholz gibt Einblicke in seine
bisherigen Erfahrungen mit der digitalen
Prothese und dem neuen hochdstheti-
schen VITAPAN EXCELL, der als effizienter
Universalzahn fir alle Indikationen geeig-
net ist. Erleben Sie mit ZT Viktor Furgut
die werkstoffliche und dsthetische Har-
monie zwischen dem Konfektionszahn
VITAPAN EXCELL und dem lichthartenden
Verblendkomposit VITA VM LC flow in
der manuellen Totalprothetik. Mit einem
Hands-on an Modellen kann das moderne
totalprothetische Duo selbst erlebt wer-
den.

PEOPLE HAVE PRIORITY
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fach auf wh.com zur
Teilnahme registrieren,
die Chance nutzen und
ein exklusives Wellness-
Wochenende im Salz-
burger Land gewinnen.
So kann der dentale
Frihling kommen!

DENTALZEITUNG - NACHLESE ZUR IDS 2017
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Die IDS 2017 liegt gerade einen Monat hin-
ter uns. Nie gab es so viele Innovationen
und Trends zu sehen wie in diesem Jahr.
Egal, ob Sie in K&ln waren oder die
IDS-Neuheiten von zu Hause verfolgt
haben: Im Henry Schein MAG présentie-
ren wir lhnen die wichtigsten Themen auf
einen Blick. Moderatorin Jasmin Jacobs
nimmt Sie mit auf eine Reise durch den
grolRen Dental-Dschungel. Sie spricht mit
Herstellern und lasst sich die wichtigsten
Funktionalitdten der neuen Gerdte und
Systeme aus dem Bereich Hygiene,
3-D-Druck, Praxis sowie Labor erklaren.
IDS-Guides zu verschiedenen Themen
zeigen dem Leser, welche Neuheiten Sie
auch nach der Messe unbedingt kennen
sollten. Ergdnzt wird das Angebot mit
fachlichen Anwenderinformationen von

SCHOTT Solidur®LEDs

3D-Druck im Dentallabor B

PR o, 50N

Allgemein  IDS-Neuheiten

Ps,

Hygiene-Management in der Praxis von

Dr. Weyhrauch

und mit Praxis- und Laborinhabern. Die
nutzerorientierten Artikel, Bilder sowie
Live-Beitrdge machen die Trends und

IDS-Rundgang: Wir zeigen lhnen einige
der spannendsten Laborneuheiten
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Praxis  Labor  DigitalerWorkflow  Hygiene  Laser  Gronder IDS-Service

#scheinChats: Diskussionen von der IDS
live auf Facebook

Produktvorstellungen auf spannende Art
erlebbar. Videos und Beitrdge finden Sie
unter www.henryschein-mag.de

ANZEIGE

Weil jedes Instrument eine wirklich
zuverlassige Lichtquelle verdient.

Solidur® LEDs halten mehr als 3500 Autoklavierzyklen stand, sind kundenspezifisch anpassbar

und ermoglichen die Entwicklung von Dentalinstrumenten mit vollig neuen und innovativen

Lichtdesigns.

www.schott.com/led

SCHOTT

glass made of ideas
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Dentsply Sirona verpflichtete vor Uber
vier Jahren Marion Par-Weixlberger als
PR-Managerin und infolge als Senior-PR
Managerin. In den vergangenen vier Jah-
ren steuerte sie die Corporate- und Fach-
kommunikation des Marktfihrers Sirona.
Zum 1. Dezember 2016 wurde sie zum
Director Public Relations and Corporate
Communications des im Februar 2016 fu-
sionierten Unternehmens Dentsply Sirona
ernannt. Damit betreut Marion Par-Weix|-
berger die interne und externe Unterneh-
menskommunikation auf globaler Ebene.
,Mit Marion Par-Weixlberger wissen wir
eine erfahrene Kommunikationsexpertin
in dieser Funktion”, sagt Dr. JUrgen Serafin,
Corporate Vice President Marketing bei
Dentsply Sirona. ,lhre Erfahrung in der
Dentalbranche sowie ihr Talent, andere fUr
ihre aulBergewdhnlichen Ideen zu begeis-
tern, machen sie aus unserer Sicht zur
Idealbesetzung fur die Position.” Par-
Weixlberger hat ihren Sitz in Salzburg
(Osterreich) und berichtet in ihrer Funk-
tion fUr Produkt-PR an Dr. Jirgen Serafin

Schon zwei Monate vor der Internationa-
len Dental-Schau lud Kulzer beim Dental
Experts Meeting Mitte Januar fihrende
Zahntechniker und Zahnarzte zum offe-
nen Austausch ein. Neben dem neuen
Namen des Hanauer Herstellers standen
vor allem die neuen Produkte sowie digi-
tale Technologien im Fokus der zweitagi-
gen Veranstaltung.

JUnser Ziel ist es, flr unsere Anwender le-
benslanger Partner zu sein. Das erreichen

sowie in ihren Corporate-Aufgaben an
Joshua Zable, Vice President Investor Rela-
tions and Corporate Communications. Sie
wird von einem global agierenden Team
in den USA und in Salzburg unterstiitzt.
Die geburtige Osterreicherin war nach er-
folgreichem Abschluss ihres Studiums der
Kommunikationswissenschaften an der
Universitét Salzburg fir renommierte, glo-
bal agierende PR-Agenturen tétig. Dabei
gewann sie 2011 den PR-Staatspreis in der
Kategorie ,PR-Spezialdisziplin des Public
Relations Verbands Austria (PRVA)".

lhr wertvoller Beitrag zur Internationali-
sierung der Kommunikation bei Sirona
wurde im Jahr 2015 mit einem FOX AWARD
in zwei Kategorien fur das Sirona Kunden-
magazin VISION sowie mit einer Nominie-
rung fur den Public Relations Staatspreis
2013 ausgezeichnet. Marion Par-Weixlber-
ger verfugt Uber umfangreiche Erfahrun-
gen in Spezialgebieten der Kommunika-
tion wie z.B. Change Communications,
Krisenkommunikation und Produkt-PR.
2016 wurde die Kommunikation des Un-

wir nur, wenn wir wissen, was Zahntechni-
ker und Zahndrzte bewegt. Das Meeting
gab unseren internen und externen Ex-
perten die Moglichkeit, sich schon vor der
IDS Uber unsere neue Ausrichtung und die
Produktneuheiten auszutauschen’, erldu-
terte Jorg Scheffler, Country Manager
Deutschland.

So konnten die Teilnehmer der zweitdgi-
gen Veranstaltung bei Vortrdgen und
einer Round-Table-Diskussion Uber die

Globale Verantwortung fur die Unternehmens-

kommunikation bei Dentsply Sirona: Marion
Par-Weixlberger.

ternehmens flr den Ragan 2016 Emplo-
yee Communications Award sowie den
European Excellence Award in der Kate-
gorie Crisis Communication nominiert.

© Wolfgang Weisser

Entwicklung des Dentalmarkts debattie-
ren. Die Attraktion: Das Geheimnis um den
neuen Namen ,Kulzer” (@b 1. Juli 2017) und
das kunftige Logo, welches erst auf der
IDS zu sehen war, wurde geliftet.

,Das Expertenmeeting ist nicht nur in
fachlicher Hinsicht, sondern auch ange-
sichts der sehr sympathischen Teilnehmer
rundherum gelungen’, so Prof. Dr. Jo-
achim Tinschert von der Praxis fur Zahn-
heilkunde am Klenkes in Aachen.



DURR DENTAL AG ERWEITERT VORSTAND

Der Aufsichtsrat der DURR DENTAL AG hat
Joachim Eppinger (50) und Stefan Pfanzelt
(38) zu Jahresbeginn 2017 in den Vorstand
des Unternehmens berufen. Joachim
Eppinger, der bereits bis Mai 2013 im Vor-
stand fUr Finanzen zustandig war, hatte
zuletzt den Geschaftsbereich Equipment
geleitet. Als Vorstand (COO) wird er neben
dem Geschéftsbereich Equipment den
Geschéftsbereich Diagnostische Systeme
sowie den gruppenweiten Einkauf verant-
worten. In seinen Zustandigkeitsbereich
fallen die Produktionsstandorte Bietig-
heim-Bissingen, Gechingen/Calw und
Melville (New York, USA) inklusive deren
Wertschopfungs- und Lieferkette (Supply
Chain) sowie die Entwicklungsbereiche
fur sémtliche dentalen Systeme. Stefan
Pfanzelt, seit September 2013 als kauf-
mannischer Leiter der Gruppe tatig, wird
als Finanzvorstand die Bereiche IT, Rech-
nungswesen, Controlling, Risikomanage-
ment und Innenrevision fuhren. Vor-
standsvorsitzender ist weiterhin Martin
Ddrrstein (45), der zugleich die konzern-
weite Verantwortung fur Personal und

AKTUELLES

Abb 1: Joachim Eppinger, Vorstand (COO) der DURR DENTAL AG. Abb. 2: Stefan Pfanzelt,
Finanzvorstand (CFO) der DURR DENTAL AG.

Qualitdtsmanagement sowie fur den Ge-
schaftsbereich Hygiene und Prophylaxe
tradgt. Axel Schramm (56), seit 2008 im
Vorstand der DURR DENTAL AG mit Zu-
standigkeit fur Vertrieb und Marketing,

wird seinen bis Mitte 2018 laufenden
Vertrag nicht verldngern. Der Aufsichtsrat
bedauert Schramms Entscheidung sehr
und dankt ihm fur seine langjahrige er-
folgreiche Tatigkeit.

NWD GRUPPE LADT AM 19./20. MAI 2017 ZUM SUMMER SALE EIN

Informieren, Netzwerken und Einkaufen
zu Top-Konditionen stehen beim NWD
Summer Sale am 19. und 20. Mai 2017 im
Vordergrund. Bereits zum achten Mal pra-
sentieren Uber 80 Hersteller, Lieferanten
und Dienstleister auf einer Flache von
Uber 2.000 Quadratmeter sowohl die
Innovationen der IDS 2017 als auch be-
wahrte Produkte. Das traditionell alle zwei

© Andy Lee / Getty Images

Jahre im Anschluss an die IDS stattfin-
dende Event bietet viele Gelegenheiten
zum ungezwungenen Austausch zwi-
schen Zahnarzten, Zahntechnikern und
Ausstellern in angenehmer Atmosphére.

Besondere Highlights sind die Live-Dar-
bietungen, bei denen man Gerdte und
Technologien direkt im Einsatz erlebt.
Sommerliche Erfrischungen und kostli-

che Kompositionen durfen beim NWD
Summer Sale natdrlich nicht fehlen: Dank
erlesenem Spezialitatenbufett und Wein-
degustation lohnt sich der Besuch auch
in kulinarischer Hinsicht. Damit Eltern in
Ruhe die Ausstellung erkunden oder sich
mit Kollegen austauschen kénnen, bietet
die NWD Gruppe zum Summer Sale eine
kindgerechte Betreuung mit speziellem
Kinderprogramm. Der NWD Summer Sale
2017 findet am Freitag, dem 19. Mai, von
13.00 bis 19.00 Uhr und am Samstag, dem
20. Mai, von 9.00 bis 15.00 Uhr statt. Der
Eintritt ist frei.
Weitere Informationen sowie kostenlose
Anmeldung telefonisch bei Julia Risse
unter 02517607-275, per E-Mail an
summersale@nwd.de oder online
auf www.nwd.de/summersale




