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Alexander Kirstein

EDITORIAL

lechnologie und

—Handarbert —

gemeinsam stark

Die dentale Arbeitswelt — sie dreht sich
weiter. Wieder einmal sind zwei Jahre
vergangen und auf der diesjahrigen
IDS stand eindeutig der 3D-Druck im
Fokus. Ich kenne viele Zahntechniker
und -arzte, die das Potenzial digitaler
Technologien in ihrem Berufsalltag
deutlich spuren. Dass einige Prozesse
nicht mehr handisch, sondern mit
CAD/CAM-gestutzten Verfahren durch-
geflhrt werden koénnen, empfinden
viele von ihnen als groBe Erleichterung.
Ein Beispiel hierfur sind Wachsmodel-
lationen von GerUsten aller Art. Zudem
kénnen Anwender Arbeitsschritte, die
sich problemlos in einen digitalen
Workflow einfligen, immer schneller
abwickeln, ohne Abstriche bei der
Qualitat in Kauf zu nehmen. Im Gegen-
teil, der digitale Workflow ist heute ein
Garant fUr gleichbleibende Qualitat
und planbare Ergebnisse. Digitale Pro-
zesse mussen sich heute mehr denn
je effizient und 6kologisch in den Alltag
integrieren lassen. Damit ist meiner
Meinung nach allen geholfen — La-
boren, Praxen und naturlich dem
Patienten.

Nichtsdestotrotz: Die Handarbeit im
Labor ist flr mich nicht wegzudenken
und nach wie vor ein unverzichtbarer
Bestandteil hochwertiger zahntech-
nischer und patientenindividueller Ar-
beit. Gerade beim Thema Asthetik
zahlt Fingerspitzengefuhl: Die individu-
ellen Eigenschaften wie Form, Farbe
oder Schmelzrisse natUrlicher Zahne
nachahmen, das ist echte Handwerks-
kunst. Schema ,F* — Fehlanzeige! Das
ndtige Gespur und ein Auge flr feinste
Details muss man sich aber erst einmal
aneignen. Dass das nicht von einem

auf den anderen Tag geht, wei3 jeder
Zahntechniker aus eigener Erfahrung.
Wen wundert es also, wenn hinsicht-
lich Asthetik niemand ein Auge zu-
drlckt?

Und das vollig zu Recht: Die Nach-
frage steigt, denn asthetischer Zahn-
ersatz wird Patienten immer wichtiger.
Dieser muss sich optimal in den eige-
nen Zahnbestand eingliedern und op-
tisch den Geschmack des Patienten
treffen. Niemand maochte hierbei Ab-
striche machen, genauso wenig wie
bei der Funktion. Die Zufriedenheit der
Patienten hangt also von beidem ab
und stellt Anwender und Behandler vor
eine doppelte Herausforderung.

Um diese Erwartungen zu erflllen,
sind neue digitale Technologien not-
wendig, mit der die einwandfreie Funk-
tionalitéat einer Versorgung sicherge-
stellt wird. Mit ihnen kénnen Zahntech-
niker prézise Ergebnisse erzielen und
gleichzeitig effizient arbeiten. So bleibt
mehr Luft fr jenen Schritt, der fur das
perfekte Lacheln entscheidend ist: die
Veredlung. FUr mich ist daher Klar,
dass Digitalisierung und Asthetik nicht
zwei Paar Schuhe sind und auch in Zu-
kunft Hand in Hand gehen. Das rei-
bungslose Zusammenspiel der einzel-
nen Komponenten zahlt.

Fur ein Ergebnis, das Zahnarzte, Zahn-
techniker und vor allem Patienten
langfristig Uberzeugt, sind auch die
Hersteller gefordert. Egal, ob Gerust-
material, Keramik, Hard- oder Soft-
ware: Bei der Entwicklung von denta-
len Losungen mussen Funktion und
Asthetik von Anfang an mitgedacht
werden. Die Erfahrungen von Anwen-
dern sind dabei unverzichtbar.

Wir sehen: Die Erwartungen an asthe-
tischen und gleichzeitig funktionellen
Zahnersatz sind groB, die Herausfor-
derungen auch. Um diese zu meistern,
mussen alle Beteiligten an einem
Strang ziehen. Es gilt, neue digitale
Verfahren und Werkstoffe clever mit
den eigenen handwerklichen Fahigkei-
ten zu verkntpfen — und das jeden Tag
auf’s Neue.
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Hans J. Schmid

WIRTSCHAFT

Asthetische Implantate sind der
schnellste Weg fur menr Umsatz
Und neue Kunden

LABORALLTAG Die schlechte Nachricht zuerst: Es gibt keinen Zahnarzt, der nicht mindestens mit einem Labor zusammen-
arbeitet. Zweitens ist er mit seinem Labor zufrieden, sonst hétte er schon gewechselt. Drittens, die meisten Zahnarzte
arbeiten schon Jahre mit ihrem Partner aus der Technik zusammen und sind zufrieden. Die gute Nachricht: Mit Eigeninitiative
und strategischen MaBnahmen wird es Ihnen trotzdem gelingen, eine gewinnbringende und auftragsreiche Kooperation mit
der Zahnarztpraxis Ihrer Wahl einzugehen.

Zahnérzte wunschen sich vor allem
eins: Zufriedenheit — aufseiten der
Patienten und in der Zusammenarbeit
mit ihrem Partnerlabor. Fir eine er-
folgreiche und stabile Kooperation
sollte ein Zahnarzt in der personlichen
Bindung zu seinem Labor so gestarkt
sein, dass er Werbeversuchen durch
neue Partner oder Kunden widersteht.
Hier haben wir es also mit einem klas-
sischen Verdrangungsmarkt zu tun:
Wenn Sie mehr wollen, bekommt ein
anderer weniger.

So oder so befinden Sie sich also in
einer Zwickmuhle mit ungewissem
Ausgang. Ist es vielleicht nicht doch
geschickter, dem Strudel zu entflie-
hen, anstatt immer weiter Druck auf-
zubauen? Das ewige Werben um Auf-
trage, dieses ungute Gefuhl, immer
der Bittsteller zu sein, hinter sich zu
lassen? Wird es nicht langsam Zeit,
auf die gute Seite zu wechseln — weg
vom Druck, hin zum Sog?

Sie entscheiden

Sie suchen sich die Zahnarzte aus, mit
denen Sie zusammenarbeiten wollen.
Sie wahlen aus, ob Sie personlich
Zahnérzte besuchen, oder Uber einen
attraktiven Brief zum Thema Implan-
tate aktivieren: ,Gemeinsam mit Ihnen
wollen wir Menschen helfen, Ihren
Wunsch nach wieder festen Zahnen
durch Implantate sowie festsitzenden
Zahnersatz auf implanologischer Basis
zu erfullen. Bitte melden sie sich bei
uns.”

Freuen Sie sich schon jetzt auf die
Zahnarzte, die sich bei lhnen melden
werden. Ich verspreche lhnen, es ist
schnell ein Termin gefunden, um Pra-
xis und Zahnarzt kennenzulernen. Im
Termin achten Sie darauf, dass Ihr
GegenUber Ihnen nicht alles aus der
Nase ziehen muss. Auf der anderen
Seite schitten Sie nicht gleich lhr
Herz aus. Sich kennenzulernen, funk-
tioniert am besten bei einem ent-
spannten Rundgang durch die Praxis.
Achten Sie auf die Dinge, die Sie gut
finden, und erwdhnen sie diese.
Dinge, die sie stdren (Lieferschachteln
der Marktbegleiter), werden nicht
angesprochen. Nach dem Kennen-
lernen und dem Smalltalk werden das
Thema ,mehr Implantate” und der
Weg dahin im personlichen Gesprach
erlautert:

Kooperation als
MarketingmaBnahme

,Lieber Zahnarzt, wir betreiben Offent-
lichkeitsarbeit fur Sie. In der Region
ihrer Praxis organisieren wir Informa-

Foto: © vgstudio/Shutterstock.com
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tionsveranstaltungen zum Thema
zahnarztliche Implantation. Fur Sie
organisieren wir einen Referenten,
Vortragsraum und Publikum. lhre Auf-
gabe ist es nur, mit Ihrem Team der
Veranstaltung im Auditorium beizu-
wohnen. Nattrlich werden sie wah-
rend des Vortrags erwahnt und kon-
nen und durfen am Ende fur alle
medizinischen Fragen im Vieraugen-
gesprach Rede und Antwort stehen.
Ihr Team nimmt zeitgleich am Ende die
Terminwlnsche entgegen und besta-
tigt sie. Ein wichtiger Punkt dabei ist,
dass jedweder Zahnersatz, flr den Sie
aufgrund dieser MaBnahmen einen
Auftrag erhalten, durch uns gefertigt
wird. Was meinen Sie?*

lhr Thema ist so interessant fur den
Zahnarzt, dass Sie ihn sogar fragen
durfen, mit welchem System der Be-
handler arbeitet. Ist es bekannt, rufen
Sie sofort Ihren AuBendienstmitarbei-
ter an und gewinnen damit lhren ers-
ten Sponsor. Arbeitet Ihr neuer Kunde
mit einem System, das Sie nicht nut-
zen, rufen Sie trotzdem lhren AuBen-
dienst an und fragen Sie ihn, ob er
gerne einen neuen Kunden hatte —
auch so haben Sie einen Sponsor.
Jetzt heiBt es, einen Termin zu finden
und loszulegen: Platzieren Sie im 6rt-
lichen Werbeblatt eine Einladung, er-
stellen Sie Flyer fur Apotheken und
medizinische Einrichtungen. Durch
lhre ersten gemeinsamen Entschei-
dungen wie das Auswahlen der
Raumlichkeit und des Referenten ler-
nen Sie den Zahnarzt bereits kennen.
Sie sehen sich 6fters und kénnen so
lhre Zusammenarbeit weiter festigen,
beispielsweise durch eine gemein-
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same Testarbeit. Das Versprechen
einer Zusammenarbeit und die reale
Umsetzung sind manchmal so weit
auseinander wie die Versprechen der
Hotels in Bezug auf Ihrer Nahe zum
Strand. Deshalb ist die Testarbeit das
sichere Zeichen fUr eine entspannte
Zukunft.

Zweiter Fruhling statt
dritte Z&hne

Damit lhre gemeinsame Veranstal-
tung zu einem Marketingerfolg wird,
der das Thema Implantate und Zahn-
ersatz mit einer positiven Botschaft
verbindet, sollte der Vortrag nicht in
einer Praxis oder einem Labor statt-
finden und nicht langer als 90 Minuten
dauern: Es werden mehr Personen
an lhrer Informationsveranstaltung
teilnehmen, wenn diese auf neutra-
lem Boden von einer neutralen Per-
son durchgefihrt wird. So wird das
System Zweitmeinung effizient aus-
genutzt. Der Vortragende sollte kein
Zahnarzt sein. Ein ,Mensch wie du
und ich®, auf einer Ebene mit dem
Auditorium, kann oft weitaus mehr
bewirken. Haufig ist es von Vorteill,
wenn eine NPO (Non-Profit-Organi-
sation) oder ein Verein den Vortrags-
redner stellt. Dadurch gewinnt man
zusatzlich an Aufmerksamkeit. Wenn
dann noch zwei ehemalige Patienten
mit Implantaten dabei sind (Einzel-
zahn und Prothese), die flr Fragen zur
Verflgung stehen, ist der positive
Ausgang nicht mehr zu verhindern.

Am Ende des Vortrags sollte noch ein
Auftrag an das Auditorium verteilt
werden, damit die Zahnarztpraxis in

’

i

den Tagen danach erkennen kann,
welche Ergebnisse realisiert wurden.
Im Vortrag selbst geht es um die Psy-
chologie von Implantaten, es werden
die Vorteile erklart und die meisten
Fragen zu Implantaten im Vorfeld um-
fassend beantwortet. Dabei schaffen
Insiderinformationen Vertrauen. Sie
und Ihr ausgewéahlter Zahnarzt sitzen
unter den Zuhoérern. So werden Sie
als gleichwertig angesehen und
naturlich werden Sie am Vortrags-
beginn erwahnt. Ihre Aufgabe ist es,
dem Vortrag beizuwohnen und im
Anschluss ein paar Fragen zu beant-
worten, der Rest wird Ihnen abge-
nommen. Wenn Sie im Einzelge-
spréach als sympathischer Mensch
wahrgenommen werden, haben Sie
bereits gewonnen und den ersten
Schritt zu neuen Auftragen mit Leich-
tigkeit gemeistert. Ich winsch lhnen
viel Arbeitsspass.

INFORMATION

Hans J. Schmid
BenzstraBe 4

97209 Veitshdchheim

Tel.: 0170 6333888
service@arbeitsspass.com
www.arbeitsspass.com
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Oliver Schumacher, Julia Hayn

Wie small Talk gelingt

LABORALLTAG Auch wenn viele Zahntechniker lieber im Labor ihrem Handwerk nachgehen, ohne Mundwerk geht es
nicht. Dabei ist es nicht nur die Zusammenarbeit mit Zahnérzten und Patienten, die leichter gelingt, wenn Zahntechniker
Small Talk beherrschen. Auch auf Messen, Vortrdgen oder Seminaren lasst sich

niitzlich sein. SchlieBlich ist Networking ein nicht zu unterschétzender
Faktor im heutigen Wirtschaftsleben. Trotzdem verhalten sich viele
Zahntechniker hier lieber passiv. Entweder unterhalten sie sich mit
Personen, die sie bereits kennen — oder ,verstecken® sich gar mit
ihrem Smartphone in der Anonymitét. Schade!

die Begegnung mit anderen Menschen nicht vermeiden — ja kann sogar,

Denn genau so verpassen Zahntechniker
auch wertvolle Chancen auf eine nette
Unterhaltung, einen fachlichen Erkennt-
nisgewinn oder vielleicht sogar zukunfti-
gen Freund. So manche suchen nicht
das Gesprach bzw. vermeiden es ganz
bewusst, weil sie furchten, sich zu bla-
mieren. Nachfolgende funf Ideen helfen
Zahntechnikern dabei, in jeder Ge-
sprachssituation souveran zu bleiben.

1. Gesprachspartner wechseln
Oftist man zwar in einen netten Small Talk

vertieft, méchte beispielsweise auf einer

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

Veranstaltung aber noch mit mehreren
Menschen ins Gesprach kommen. Wie
wechselt man charmant den Gesprachs-
partner? Am besten ist es, sich von vorn-
herein von dem Gedanken zu verab-
schieden, dass beim Small Talk erwartet
wird, die ganze Zeit mit dem gleichen Ge-
sprachspartner zu verbringen. Die meis-
ten Menschen gehen auf Business-
Veranstaltungen, um Kon-
takte zu knlpfen und sind
froh, wenn sich immer mal
wieder die Chance auf ein
neues Gesprach ergibt. Wa-
rum nicht einfach sagen: ,Es

| PR
‘-“‘
| &

hat mich sehr gefreut, Sie kennengelernt
zu haben. Was halten Sie davon, wenn
wir unser Gesprach an einem anderen
Ort fortsetzen? Hier ist meine Visiten-
karte, vielen Dank fur lhre, ich mache
Ihnen morgen einen Terminvorschlag.”
Oder: ,Ich sehe da hinten einen meiner

©n

-
%
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besten Kunden und méchte ihn gerne
begriiBen. Sind sie einverstanden,
wenn wir unser Gesprach ein andermal
fortsetzen? Hier ist meine Visitenkarte
...". Wichtig ist, verbindlich zu bleiben
und am nachsten Tag tatséchlich einen
Termin anzubieten. Dann bleibt man
seinem Gesprachspartner sicherlich in
guter Erinnerung.

2. Verabschieden

Wenn man merkt, dass das Gesprach
nicht wirklich interessant ist oder einen
der Gespréachspartner nicht weiterbringt,
dann ist es Zeit, sich zu verabschieden.
Small Talk dient dazu, sich gegenseitig
oberflachlich kennenzulernen. Und wenn
schon an der Oberflache nichts zu holen
ist, dann ist es erlaubt, sich freundlich zu
verabschieden. Gerne mit dem Hinweis,
dass man sich noch etwas zu trinken holt
oder das Buffet ertffnet ist und man sich
jetzt dorthin begibt. Oder man verweist,
wie unter Punkt 1, auf einen Gesprachs-
partner, mit dem man noch sprechen
mochte. Hier entfallt natlrlich der Ver-
weis auf eine Fortsetzung des Ge-
sprachs. Einen Visitenkartentausch sollte
man nicht ablehnen, jedoch wird hier
der Kontakt nicht aktiv weitergefuhrt.

3. Desinteresse

Wenn offensichtlichist, dass das Gegen-
Uber kein Interesse am Gesprachsthema
oder der eigenen Person hat, dann ist es
sinnvoll, sich jede weitere Zeit zu sparen
und mit oben genannten Verweisen auf
Buffet/neue Gesprachspartner freund-
lich zu verabschieden. Der Visitenkarten-
tausch sollte hier nicht aktiv angegangen
werden. Auch ein freundliches ,lch
schaue mich weiter um, vielen Dank fur
das Gesprach® ist erlaubt. Wichtig ist,
sich den Ruck zu geben und das fur
beide Seiten nicht besonders ange-
nehme Gespréach zu beenden.

1
ALK,

4. Gesprachspausen

Auch im besten Small Talk gibt es Ge-
sprachspausen. Diese eine Weile aus-

WIRTSCHAFT

zuhalten, kann dem weiteren Gesprach
férderlich sein. Vielleicht gibt es gerade
Interessantes zu sehen. Wird die Pause
zu lange oder unangenehm, ist es ange-
bracht, entweder ein neues Thema zu
suchen oder mit den bekannten Strate-
gien den Ruckzug anzutreten. Aber: Da-
zwischen einmal funf Sekunden lang zu
schweigen, ist nicht schlecht! Mdogli-
cherweise kommen so beide Seiten
mehr zum Denken — und thematisch
dadurch noch mehr in die Tiefe.

5. Unbekannte Themen

Manch einer scheut den Small Talk,
weill er beflrchtet, im Gesprach nicht
mithalten zu kdnnen. Vielleicht hat man
einen Experten vor sich oder ist das
erste Mal auf einer Tagung zu einem
Spezialthema. Fur den Small Talk sind
Wissenslicken grandios — am besten
gibt man zu, dass man sich bei diesem
Thema nicht auskennt und bittet um
Aufklarung. Der Gesprachspartner wird
begeistert sein und gerne Erklarungen
liefern.

Ofter als man denkt sind viele Men-
schen dankbar, wenn sie angespro-
chen werden. Denn sie sind erleichtert,
dass jemand anders den ersten Schritt
macht. Darum also: mutig einfach
machen! Und so wie man Tanzen nur
durchtanzen lernt, lernt man auf fremde
Menschen zuzugehen und mit ihnen zu
sprechen auch nur, indem man dies
immer wieder tut.
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Ulrike Stahl

<ooperatly zum erolg

LABORALLTAG Konkurrenz oder Kooperation? Miteinander oder doch lieber Ellenbogen raus? Einzelkémpfer oder
Teamplayer? Beides ist in uns angelegt — von frilhester Kindheit an. Je nachdem, wie wir uns entwickeln, wie unser Umfeld
tickt, welcher Zeitgeist gerade wirkt, womit wir Erfolg haben, bewegt es uns dazu, mehr das eine als das andere zu sein,
mal das eine und mal das andere anzuwenden. Warum aber tun sich nur so viele Fiihrungskrafte schwer mit dem Steuern?
Statt den Uberblick zu bewahren, wollen sie alles kontrollieren? Wie ein Perspektivenwechsel mit der W.1.R.-Formel gelingt,

zeigt folgende Geschichte.

FUhrung Teil 1 -
Absolute Kontrolle

Sobald Menschen beteiligt sind, sind
Emotionen im Spiel. Sich und sein
Team kooperativ zum Erfolg zu fhren,
heiBt nicht nur, gemeinsam anzukom-
men, sondern die Irrungen und Wirrun-
gen auf dem Weg dorthin zusammen
zu meistern. Das gelingt am besten,
wenn dieser Weg als vereinte Lern-
erfahrung betrachtet wird. Wie bei
Sebastian ...

Sebastian ist Fuhrungskraft und will
mehr Uber seine Art zu flhren heraus-
finden. Das eher ungewdhnliche Umfeld
ist ein Raft auf einem Wildbach. Ein er-
fahrener Rafting Guide zeigt, wie das
Raft auf Rudereinsatz und Steuerbe-

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

wegungen reagiert. Jetzt ist Sebastian
dran. Der Guide brieft ihn zum Strecken-
abschnitt. Sebastian setzt sich ans
Heck, nimmt das Steuerruder in die
Hand und gibt seiner Mannschaft das
Kommando, zu rudern. Immer wieder
korrigiert er ,rechts mehr®, ,links weni-
ger”, ,schneller”, ,langsamer*. Je néher
die Stromschnelle kommt, umso h&ufi-
ger und schneller werden seine Kom-
mandos. Trotzdem erwischt das Boot
nicht die ideale Bahn, bleibt am Fels
hédngen und droht umzukippen. Der
Guide greift ein, um das Boot vor dem
Kentern zu bewahren. Mit seiner Hilfe
wird die Stromschnelle tiberwunden und
das Boot ins Kehrwasser, eine Ruhe-
zone am Rande des Wildbachs, gesteu-
ert. Sebastian kann hier tiberlegen, wie
er seine Vorgehensweise optimiert.

Flhrung Teil 2 — Reflexion und
Perspektivenwechsel

Es ist erforderlich, immer wieder Refle-
xionsmomente zu schaffen, in denen
die Vorgehensweise gemeinschaftlich
bewertet und nach Optimierungsmog-
lichkeiten gesucht wird. Die hierfur in-
vestierte Zeit zahlt sich gerade dann
aus, wenn es hoch her geht ...

Aus Sebastians Sicht ist es wichtig,
dass die Ruderer seinen Anweisungen
praziser folgen und sich mehr anstren-
gen. Das Feedback seiner Mannschaft
geht in eine ganz andere Richtung. Die
Anweisungen wéren zu hektisch gewe-
sen und héatten mehr Durcheinander
beschert als genutzt. Eine Erkldrung
zum Ziel und wie die geplante Vorge-

> KieferPix/Shutterstock.com
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hensweise sei, hédtte komplett gefehlt.
Einer beschreibt, seine Intelligenz und
sein Kénnen wdrden nicht wertge-
schétzt, schlieBlich sei er zum reinen
Befehlsempfénger degradiert worden.
Ein anderer, dass er sich wirklich ange-
strengt habe, er aber nach dem Kom-
mentar nicht mehr motiviert sei. Insge-
samt meint die Mannschaft, Sebastian
solle im Vorfeld mehr erkldren und ab-
stimmen. Dann solle er sie ihre Arbeit
machen lassen. SchlieBlich wissten
sie ja genauso gut wie er, was man tun
mdsse, um nach rechts oder links zu
fahren. Aus seiner erhdhten Position
sehe er natdrlich besser, ob sie in der
richtigen Richtung unterwegs seien
und kénne die ndtigen Korrekturen
geben.

Fiihrung Teil 3 — Uberblick statt
Kontrolle

Mit der W.I.R-Formel gelingt FUh-
rungskraften genau dieser Perspek-
tivenwechsel von ,ich muss alles kon-
trollieren” hin zu ,ich steuere mich und
mein Team zum Ziel“ ...

Auf dem né&chsten Abschnitt setzt
Sebastian genau das um. Sowohl das
Team als auch Sebastian sind deutlich
entspannter und gemeinsam meistern
sie die ndchste Stromschnelle erfolg-
reich. Sebastian merkt, dass er den
Uberblick viel besser behalten kann,
wenn er sich nicht um alles kimmert,
sondern nur um die Richtung. Das
Team ist hoch motiviert, weil alle spui-
ren, dass der Erfolg in ihren Hénden
liegt.

WIRTSCHAFT

Die W.I.R-Formel: W wie Werte
und Wertschatzung

Wem Macht, Kontrolle, Position und An-
sehen sehr wichtig sind, dem wird es
schwerfallen, wirklich kooperativ zu fih-
ren. Denn da stehen Werte wie Augen-
hohe, Verbundenheit, Vertrauen Lernbe-
reitschaft und Bescheidenheit im Fokus.
Bescheidenheit bedeutet dabei nicht,
sein Licht unter den Scheffel zu stellen.
Es geht vielmehr darum, FUhrung mehr
als Aufgabe denn als Auszeichnung zu
betrachten. Wie bei jeder anspruchsvol-
len Aufgabe gibt es eine Entwicklungs-
kurve.

In einer sich schnell verandernden Um-
welt gibt es standig etwas zu lernen und
naturlich die Moglichkeit, Fehler zu ma-
chen. Fuhrungserfolg wird nicht aus-
schlieBlich am Ergebnis abgelesen, son-
dern im selben MaB an der Zufriedenheit
der Mitarbeiter. Bescheidenheit ist des-
halb auch gefragt, wenn es um den An-
spruch geht, alles im Detail zu verstehen
und zu durchblicken. Gerade fur Fach-
experten, die in eine FUhrungsposition
kommen, ist es schwer auszuhalten,
dass das nun kaum mehr moglich ist.
Haben sie sich ihr bisheriges Ansehen
doch genau darUtber erarbeitet. Hochste
Zeit, das personliche Wertesystem zu
Uberdenken und neu zu ordnen. Umso
mehr als die Herausforderungen des
Informationszeitalters nur kooperativ zu
bewaltigen sind.

Flhrungskrafte vergessen im Eifer des
Gefechts immer wieder, dass ihre Mit-
arbeiter nicht nur Arbeitskréfte, son-
dern Menschen mit eigenen Fahigkei-
ten und einem eigenen Gehirn sind.

Und dass sie beides auch benutzen
mochten. Je komplexer und verander-
licher Aufgabenstellungen sind, umso
wichtiger ist es, dass Mitarbeiter sich
selbst steuern. Die FUhrungskraft kann
nicht immer Uber alles im Detail infor-
miert sein und schon gar nicht alles
entscheiden. Sie wird sonst zum Fla-
schenhals. Die zentralen Werte lauten
Vertrauen und Transparenz. Zwei Fra-
gen sollten sich FUhrungskréafte immer
wieder stellen:

1. Bewege ich mich auf Augenhéhe?
Sobald sich die Fihrungskraft als Uber
ihrem Mitarbeiter stehend prasentiert,
indem sie diesem im Detail vorgibt, wie
er etwas zu tun hat, geht diese Augen-
hohe verloren. Je nach Mitarbeitertyp
kommt es zu Rebellion, Kompetenzge-
rangel oder Unterwerfung. Der Mitarbei-
ter macht dann zwar vielleicht genau
das, was der Chef will. Aber eben nur
das und das selbst dann, wenn es
keinen Sinn macht.

2. Hilft mein Fiihrungsverhalten mei-
nem Mitarbeiter, sich selbst besser
zu steuern?

Damit der Mitarbeiter sich selbst steuern
kann, muss er das Ziel seiner Aufgabe
genau verstehen. Anstatt das WIE und
WAS vorzugeben, erklart die Fihrungs-
kraft das WOZU. RegelmaBiges Feed-
back hilft dem Mitarbeiter. Dazu gehért
es nicht, nur auf Kursabweichungen zu
reagieren, sondern auch zu bestétigen,
wenn er sich auf Kurs befindet. Ein ,,gut
gemacht* oder ein ,das geht aber bes-
ser” dienen der Selbststeuerung nicht.
Diese wird erst moglich, wenn die Fuh-

Foto: © Dmitry Molchanov/Shutterstock.com
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rungskraft auch genau beschreibt,
woran sie ihre Einschatzung festmacht.

Die W.l.R-Formel:
| wie Interessen maximieren

Kooperativ zusammenzuarbeiten heil3t,
einen Weg zu finden, bei dem die Inte-
ressen aller und nicht nur die weniger
befriedigt werden. Das ist dann der Fall,
wenn jeder der Beteiligten einen eige-
nen Nutzen in der Zielerreichung oder
im Weg dorthin sieht und erlebt. Je
mehr oder intensiver Interessen befrie-
digt werden, desto mehr Motivation
entsteht. Motivierte Menschen Uber-
nehmen bereitwilliger Verantwortung,
erzielen bessere Ergebnisse. Men-
schen haben unterschiedliche Bedurf-
nisse. Die Selbstbestimmungstheorie
gibt uns allerdings als Anhaltspunkt drei
psychologische GrundbedUrfnisse, die
sowoh! effektives Verhalten als auch
Wohlbefinden férdern. Autonomie ent-
steht, wenn wir Dinge freiwillig tun, weil
wir deren Notwendigkeit verstanden
haben. Kompetenz erleben wir, wenn
wir aktiv Einfluss nehmen kénnen und
so Resultate erzielen. Soziale Einge-
bundenheit empfinden wir, wenn wir
eine Bedeutung fur andere haben und
diese fur uns. Die Fragen fur die Fuh-
rungskraft lauten:

1. Inwieweit erflllen die Aufgabe
und Zielerreichung auch die Be-
diirfnisse meiner Mitarbeiter und ist
ihnen das bewusst?

Um diese Frage beantworten zu kén-
nen, mussen sich FUhrungskrafte mit
ihnren Mitarbeitern auseinandersetzen
und sie individuell betrachten. Welcher

Typ ist mein Mitarbeiter? Was sind seine
Praferenzen und Uberzeugungen? Was
motiviert ihn besonders? Die Antwor-

ten
muss die
Fdhrungskraft da-

bei nicht aus einer imagi-
naren Glaskugel lesen. Informationen
bekommt sie durch Beobachtung und
nattrlich durch das Gesprach mit dem
Mitarbeiter.

2. Wie nachhaltig fihre ich?

Die FUhrung eines Teams ist kein Sprint,
sondern ein Marathon. Ist der Druck
von auBen hoch, kann durchaus der
Eindruck entstehen, es wére jetzt ndtig,
alle Register zu ziehen, um die ge-
winschte Leistung zu erzielen. Von
Druck, Uber Uberredung bis hin zu Ver-
sprechungen, die nicht zu halten sind.
Kooperativ zu fuhren heiBt, gemeinsam
zu gewinnen. Wer auf Quick Wins setzt
muss sich klar sein, dass er sich auf ein
Nullsummenspiel einlésst. Was an einer
Stelle gewonnen wird, wenn z. B. durch
erpresste Samstagsarbeit das Produk-
tionsziel erreicht wird, wird an anderer
Stelle verloren, z.B. durch einen hdhe-
ren Krankenstand oder sinkende Mo-
tivation wahrend der Woche.

Die W.I.R-Formel: R wie Reise

Die Reise zum Ziel ist keine gerade
Linie, sondern ein Auf und Ab, besteht
aus Schleifen und Umwegen. Wichtig
ist es, ein Klima zu schaffen, in dem
sich jeder sicher fuhlt, seine Eindriicke
zu teilen, Dinge infrage zu stellen,
Feedback zu geben und anzunehmen.
Den groBten Einfluss nimmt die FUh-
rungskraft darauf, indem sie es vor-
lebt, indem sie auch selbst immer wie-
der das Feedback ihrer Mitarbeiter
sucht, neugierig Fragen stellt und zeigt,
dass sie selbst Fehler macht bzw. wie
sie daraus lernt. Folgende Fragen

kann sich die
FUhrungskraft stellen:

1. Wie gehen wir mit Fehlern um?
Die Psychlogin Carrol Dweck be-
schreibt zwei unterschiedliche Sicht-
weisen auf Lernerfahrungen. Die eine
beruht auf einem starren Selbstbild, die
andere auf einem flexiblen. Das starre
Selbstbild geht davon aus, dass man
Talent hat oder nicht. Lernerfahrungen
werden nur soweit zugelassen, als
keine Fehlschlage riskiert werden. Feh-
ler werden um jeden Preis vermieden.
Das flexible Selbstbild geht davon aus,
dass Entwicklung durch Ausprobieren
und Ubung méglich ist. Fehler werden
als Teil des Wachstumsprozesses be-
trachtet.

2. Wie gehen wir mit Unterschied-
lichkeit um?

Komplexe Aufgaben werden von diver-
sen Teams besser geldst als von homo-
genen. Das gilt allerdings nur, wenn die
Beteiligten erleben, dass ihre Anders-
artigkeit geschatzt und genutzt wird.

Fazit

Die Fahigkeit, kooperativ zusammen-
zuarbeiten, ist nicht einfach ein netter
Soft Skill, sondern der Erfolgsfaktor der
Zukunft. Wissen teilen. Unterschied-
liche Perspektiven nutzen. Diversitat
leben. So kann das WIR in der Wirt-
schaft gewinnen und jedes ICH seinen
verantwortungsvollen und souveranen
Platz in der Gesellschaft sichern.
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Oberkieferfrontversorgung mit
Fresskeramikveneers

ASTHETIK In diesem Beitrag wird die Behandlung eines Patienten (40 Jahre) mit guter allgemeiner Ge-
sundheit vorgestellt. Die Ausgangssituation in diesem Patientenfall zeigt eine durch Attrition (exzessives
Kaugummikauen) verkirzte Oberkieferfrontbezahnung in Kopfbisstellung. Vorausgegangen war eine Reha-
bilitation der Seitenzahnbereiche im Ober- und Unterkieferbereich mittels Presskeramikteilkronen sowie die
konservierende Versorgung der Zéhne 42 und 43 mit Tetric EvoCeram (lvoclar Vivadent) 2011.

Abb. T: Im OK und UK ist ein regelméBiger Gingiva-
saum erkennbar. Abb. 2: Beim Lacheln zeigt
sich eine leichte Asymmetrie links. Abb. 3: Die
Zahnform soll bei der Neuversorgung beibehalten
werden. Abb. 4 und 5: Attritionen im UK- und
OK-Eckzahnbereich sind sichtbar.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

Anamnese

Der Erstbesuch und die Erhebung der all-
gemeinmedizinischen Anamnese erfolgte
im Januar 2005. Es liegen bis dato keine
Grunderkrankungen vor. Das Recallinter-
vall liegt bei sechs Monaten.

Vorausgegangen war eine schrittweise
Rehabilitation der Ober- und Unterkiefer-
Seitenzahnbereiche mittels Presskeramik-
teilkronen sowie die konservierende Versor-
gung der Zahne 42,43 mit Tetric EvoCeram
(Ivoclar Vivadent) bis in das Jahr 2011. Der
Behandler regte nach Abschluss der Sa-

Abb. 5

Literatur
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nierung eine ,Verlangerung® der durch At-
trition mittlerweile stark reduzierten Front-
zahne an, da eine Progression anhand
der Krankengeschichte (Studienmodelle,
Fotostatus) eindeutig zu verzeichnen war
und ein ,Abgleiten des Unterkiefers* aus
der Kopfbisssituation bevorstand.

Der Patient war dann nach Aufklarung
und eingehender Beratung an der Wei-
terbehandlung seines Kauorgans inte-
ressiert. Er legte zudem Wert auf eine
asthetisch-funktionelle und dauerhafte
Verbesserung seiner Situation und
stand einer notwendigen asthetisch-
rekonstruktiven Rehabilitation aufge-
schlossen gegenuber.

Klinische Befunde

Funktionsstatus

Die manuelle und klinische Funktions-
analyse lieB auf eine parafunktionelle Ak-
tivitat (Patient kaut exzessiv Kaugummi)
schlieBen. Zahn 33 ist abradiert, zudem
zeigen sich Abrasionen an den oberen
Front- und Eckz&hnen und am bereits er-
wahnten linken unteren Eckzahn. Es liegt
eine Angle-Klasse I-Verzahnung vor. Die
Oberkieferfront steht abrasionsbedingt
im Kopfbiss. Die manuelle Fuhrung
ergab eine Abweichung in maximaler In-
terkuspidation (ohne FUhrung) und zen-
traler Kondylenposition (mit FUhrung).
Keine Krepitationsgerdusche der Ge-




lenke, unaufallige Offnungs- und SchlieB-
bewegung, keine Druckdolenzen der
Muskulatur bei Palpation. Gelegentliche
leichte Kopfschmerzen.

Rote Asthetik

Im Ober- und Unterkiefer ist ein regelmaBi-
ger Gingivasaum sowie wohlgeformte Inter-
dentalpapillen zu erkennen (Abb. 1). Es liegt
ein Biotyp mit dinner Gewebestéarke vor.
Der Patient verfugt Uber eine normal ge-
formte Oberlippe. Die Lachlinie verlauft
anterior mittelhoch und im Seitenzahnbe-
reich wird die gesamte Gingiva (v. a. links)
exponiert (Abb. 2). Beim L&cheln zeigt
sich eine leichte Asymmetrie links (seitlich
hohe Lachlinie), welche aber dezent er-
scheint und den Patienten nicht stort.

WeiBe Asthetik

Zahnlange: Die Oberkieferfront ist eindeu-
tig zu kurz, was dem Patienten bis dato
nicht aufgefallen war und ihn auch nicht
storte. Das entspannte Lacheln zeigt nur
wenig oder kaum Zahne. Der Schneide-
kantenverlauf folgt der Konkavitat der Un-
terlippe (bertihrungsinaktives Verhaltnis).
Zahnform: Die durch den diinnen Biotyp be-
dingte rechteckig imponierende Zahnform
der Oberkieferfrontzahne erscheint dem
Patienten harmonisch und soll bei der Neu-
versorgung beibehalten werden (Abb. 3).

Dentalstatus

Zahnform: Es zeigen sich generell Attritio-
nen im Ober- und Unterkiefereckzahnbe-
reich (Abb. 4 und 5). Die Inzisalkanten sind
vorwiegend im Bereich der oberen mittle-

Abb. 6 und 7: Lateralansicht. Abb. 8 bis 10: Mock-up OK-Front.
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ren und seitlichen Frontzéhne deutlich ver-
kurzt. Die urspriingliche anatomische
Kauflachenstruktur in den Seitenzahnbe-
reichen ist durch die vorangegangene
Sanierung in Keramik bereits rehabilitiert.
Zahnfarbe: Der Patient storte sich daran
nicht. Auf Anraten des Behandlers wurde
jedoch eine merkliche Aufhellung/Farb-
anpassung der Frontzahnreihe vorge-
schlagen, um der urspringlichen Zahn-
farbe einerseits sowie der bereits
inkooperierten Keramikrestaurationen
in den Seitenzahnbereichen entspre-
chend gerecht zu werden.

Zusammenfassung

Zahnstellung: Im Oberkiefer erscheint der
Zahnbogen ausreichend harmonisch.
Die Oberkieferfront steht im Kopfbiss.
Zusammenfassung der asthetischen
Problematik: Es zeigt sich hinsichtlich
der Lange, Stellung (Kopfbisssituation)
und Farbe der Zéhne ein objektiv verbes-
serungswurdiger Zustand, welcher auf
Anraten des Behandlers und schlieB3-
lich mit dem Einverstandnis des Patien-
ten im Rahmen einer umfassenden Re-
habilitation auch erreicht werden sollte.

Diagnosen

Bei dem untersuchten Patienten konnten
eine leichte Parafunktion (Kaugummi-
kauen), Schmerlzverlust im oberen Front-
zahnbereich sowie fehlende Flihrung bei
Protrusion (Kopfbissstellung) festgestellt
werden. Des Weiteren stellte sich eine
leichte Storung der statischen und dyna-
mischen Okklusion (Attrition 33, feh-

lende Eckzahnfilhrung) heraus. Die
Kaumuskulatur zeigte keine Druckdo-
lenzen bei Palpation. Der Patient besitzt
ein prothetisch und konservierend suffi-
zient versorgtes Erwachsenengebiss.

Intraoraler Fotostatus —
Anfangsbefund

Die Aufnahmen der Lateral- und Okklu-
salansicht wurden gespiegelt, um eine
seitenrichtige Darstellung wiederzuge-
ben, Zustand nach Sanierung im SZB, Auf-
nahmedatum: 10.07.11 (Abb. 6 und 7).
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Abb. 16
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Abb. 11 bis 13: Uberpriifung der Platzverhaltnisse anhand des Wax-up
gefertigten Silikonschliissels vor der Praparation. Abb. 14: Fertig-
gestellte Veneerprdparation 13-23. Abb. 15: Bissnahme mit Wachsbiss-
registrat. Abb. 16: Provisorische Versorgung der praparierten Zahne.
Abb. 17: Anprobe der vom Labor angelieferten Presskeramikveneers.

Behandlungsplan

1. Dentalhygiene (Abformung fur Situ-Modelle, Wax-up,
Fotostatus)

2.In-Office-Bleaching des Oberkieferfrontsegmentes
13-23

3. Praparation fur die definitive Versorgung im Oberkie-
fer 13-23 mit Presskeramikveneers

4. Abdrucknahme, Bissnahme in HIKP, Gesichtsbogen-
Ubertragung, Anproben und definitive Eingliederung
in den Folgesitzungen

5. Nachkontrolle und Nachsorge

Behandlungsablauf

— Behandlungssitzung: Prophylaxesitzung einschlieB3-
lich Reevaluation und professioneller Zahnreinigung,
Abformung OK/UK mit Alginat, Fotostatus.

— Mock-up Oberkieferfront (Abb. 8 bis 10).

— In-Office-Bleaching OK-Front 13-23 (Opalescence
Boost 35 %, Ultradent) fr 45 Minuten (3x 15 Minuten)

— Praparation der Zahne im Oberkiefer in lokaler Anés-
thesie (Articain 1:100 000, Aventis) unter Zuhilfenahme
einer Lupenbrille (4,5-fache VergréBerung, Zeiss).

— Praparation der Zahne im Oberkiefer zur Aufnahme von
Presskeramikveneers (Hohlkehldiamant 886012 M,
OkoDEN und Finierer FG 8878/014, Komet Dental;
Abb. 14).

— EinkUrzen der Inzisalkanten, um die Kopfbisssituation
prothetisch aufldsen zu kdnnen. Kontrollierter Sub-
stanzabtrag mithilfe eines aufklappbaren Silikon-
schltissels (Abb. 11 bis 14).

— Zweifache Abdrucknahme der praparierten Zahne
mittels Doppelfadentechnik: Einbringen eines ersten,



Abb. 18 und 19: Eingliederung der definitiven Versorgung im OK.

getrankten (Racestyptine solution, Septodont) Fa-
dens (Ultrapak 0, Ultradent), Uber welchen ein zwei-
ter getrankter Faden groBeren Durchmessers gelegt
wird (Ultrapak 1, Ultradent). Wartezeit bis zur Ab-
drucknahme mit den gelegten Faden etwa 10 Minu-
ten. Die Abdrucknahme erfolgt nach Entfernung des
zuletzt gelegten Fadens (der zuerst gelegte Faden
geringeren Durchmessers verbleibt im Sulcus) mittels
eines A-Silikons in Doppelmischtechnik einzeitig:
Umspritzung der praparierten Zahne mit dtinnflieBen-
dem Material (Express Ultra-Light Body, 3M ESPE)
und Einbringen des schwerflieBenden Materials,
(Express Penta Putty, 3M ESPE) in einen Abdruck-
|6ffel (Rim Lock, DeTrey).

— Bissnahme in HIKP (Abb. 15) mit Wachsbissregistrat
(Beauty Pink Extra hart, Moyco Ind., Philadelphia)
und Verschllsselung mit dinnflieBendem Zinkoxid
Eugenol Material (Super Bite Bosworth, lllionis).

— Registrieren der gelenkbezogenen Position des
Oberkiefers mittels Gesichtsbogen (Artex 3-D,
Amann Girrbach Dental, Pforzheim). Bestimmung
der Idealwinkel der Z&hne aus frontaler Sicht mit dem
Clinometer nach Dr. Behrend (Amann Girrbach).

— Gegenkieferabformung (UK) mit Alginat (Alginat, Cadco).

— Provisorische Versorgung der praparierten Zahne
mittels Silikonschlissel (via Wax-up angefertigt) und
Pro Hot Temp 3 Garant A1 (83M ESPE; Abb. 16). Ein-
gliederung der Veneerprovisorien nach Ausarbeitung
und Kontrolle von Randpassgenauigkeit und Okklu-
sion durch punktférmige Schmelzatzung mit 35%iger
Phosphorsaure, Primen und Bonden mit Syntac
Classic (lvoclar Vivadent).

— Erste Anprobe. Entfernung der provisorischen Ver-
sorgung und sorgfaltige Reinigung der praparierten
Z&hne. Aufsetzen der Frontzahnveneers (Empress,
Ivoclar Vivadent) mit Glyceringel (Variolink Il Try-In,
Ivoclar Vivadent).
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— Kontrolle auf Randpassung, exakten
Sitz sowie Uberpriifung der Okklusion,
Artikulation und Phonetik (Abb. 17).

— Eingliederung der definitiven Versor-
gung im OK (Abb. 18 und 19). Zum
Einsetzen der Veneers wird nach
vorherigem Abstrahlen (RONDOflex
plus, KaVo) mit Aluminiumoxidpulver
der KorngréBe 27 mm (RONDOflex
plus, KaVo) und Schmelzatzung mit
35% Phosphorsaure (Ultra-Etchy,
Ultradent) eine selektive adhésive
Befestigung der zuvor geétzten und
silanisierten (Monobond S Silan,
Ivoclar) Empress Veneers mit Syntac
Classic (lvoclar Vivadent) und
Variolink Il (Ivoclar Vivadent) vorge-
nommen.

— Ausfuhrliche und detaillierte Bespre-
chung des &sthetischen Ergebnis-
ses mit dem Patienten.

— Abschlusskontrolle samtlicher funk-
tioneller und &sthetischer Parameter.

— Nachkontrolle und Erhebung der
Abschlussbefunde.

— Aufnahme in das Nachsorgepro-
gramm (Recallintervall halbjahrlich).

Abb. 21

Diskussion

In dem vorliegenden Fall handelt es sich
um eine aufwendig asthetisch-rekon-
struktive Rehabilitation'2, mit deren Er-
gebnis sich der Patient vollumfanglich
zufrieden zeigt. Seitens des Behandlers
wurde eine Verlangerung der klinischen
Kronen der Oberkieferfront (prothe-
tisch) mit einhergehender Korrektur der
Eckzahnflihrung (additiv in Form eines
Tabletop-Veneers an 33) sowie eine
Aufldsung der Kopfbissituation, um die
Unterkieferfront wieder ,einfangen” zu
kénnen, angeregt.®

Aufgrund der bereits vorangegangenen
rehabilitierten Seitenzahnbereiche im
Mai 2011 konnte mit der abschlieBenden
prothetisch-asthetischen Rekonstruk-
tion der Oberkieferfront sofort begonnen
werden. Die Rehabilitation des Front-
zahnbereichs mit Presskeramikveneers
geschah auf Anraten des Behandlers.*®
Alternativ wére die Behandlung aus-
schlieBlich mit Komposit oder kombi-
niert mit Veneers und Komposit durch-
fUhrbar gewesen.® Die gegenuber

Abb. 20 bis 28: Abgeschlossene prothetische Behandlung.

Keramik verminderte Abrasionsresis-
tenz und einem damit verbundenen
zyklischen Erneuerungsbedarf der
Kompositrestaurationen sprachen wie-
derum fUr die prothetische Versorgung.
Zudem zeichnet sich Keramik durch
bessere biologische (Plaqueakkumula-
tion) und materialspezifische (Farbtrans-
luzenz und Bestandigkeit) Eigenschaf-
ten gegentiber Komposit aus. Somit war
auch angesichts des noch jungen Alters
des Patienten und dem Wunsch einer
langfristig &sthetischen Versorgung
Rechnung getragen.™* Einem regel-
mé&Bigen Recall steht der Patient sehr
aufgeschlossen gegentiber.

AbschlieBend betrachtet stellt sich das
Behandlungsergebnis auch fur den
Behandler in asthetisch-rekonstruktiver
Hinsicht als Erfolg dar. Die Prognose ist
aufgrund der vorrangig sanierten Sei-
tenzahnbereiche aus biologischer Sicht
(Praparation Seitenzéhne im Teilkronen-
design zur Schonung der Zahnhartsub-
stanz) sowie der programmierten Eck-
zahnflihrung aus funktioneller Sicht’
betrachtet, als positiv zu werten. Paro-
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dontal liegen keine Entzindungen vor.
Der Patient ist vollig gesund.

Die héausliche Mundhygiene wird
sehr gewissenhaft betrieben. Das
Tragen der Nachtschiene erhdht die
Sicherheit und bietet Schutz vor
Uberlastung in Stressphasen. Das
exzessive Kaugummikauen wird vom
Patienten in Zukunft durch Selbstbe-
obachtung auf ein Minimum reduziert
bleiben.

Schlussbefunde

Funktionsstatus

Die manuelle und klinische Funktions-
analyse ergab keinen auffélligen Be-
fund. Fur die dynamische Okklusion
wurde eine Front-Eckzahn-gestltzte
Variante programmiert. Die manuelle
Flhrung ergab weiterhin eine Abwei-
chung in maximaler Interkuspidation
(ohne FUhrung) und zentraler Kon-
dylenposition (mit Fuhrung). Keine
Krepitationsgerausche der Gelenke,
unauffallige Offnungs- und SchlieB-
bewegungen.

Rote Asthetik

Es zeigen sich stabile und gesunde
Weichgewebsverhéltnisse nach ab-
geschlossener prothetischer Be-
handlung (Abb. 20). Die leichte Irrita-
tion der Gingiva an Zahn 22 ist auf ein
mechanisches Trauma beim Entfer-
nen der KompositUberschisse zu-
rickzuflhren.

WeiBe Asthetik
Zahnlange: Die Oberkieferfront findet
der Behandler nun ausreichend lang

TECHNIK

und wird auch vom Patienten nach an-
fanglicher Skepsis mit Begeisterung an-
genommen. Das entspannte Lacheln
zeigt ca. 10mm der Frontzahnreihe
(Abb. 21). Der Schneidekantenverlauf
folgt der Konkavitat der Unterlippe.
Zahnform: Die rechteckige Zahnform
wurde in die definitive Sanierung Uber-
nommen, lediglich die distalen Rand-
leisten an 11 und 21 wurden etwas
konvexer gestaltet. Die Veneerober-
flachen wurden mit horizontalen und
vertikalen Texturen versehen und ver-
helfen den Restaurationen dadurch zu
einem natUrlichen und ansprechenden
Erscheinungsbild (Abb. 22).

Dentalstatus

Die additiv an 33 aufgebaute Eckzahn-
fihrung gendgt nun den funktionellen
(laterale mediotrusive Bewegungen)
und asthetischen Ansprtichen. Die ur-
springliche anatomische Kauflachen-
struktur wurde durch die prothetische
Sanierung wiederhergestellt.
Zahnfarbe: Durch das vorrangige In-
Office-Bleaching konnte eine anspre-
chende Aufhellung der Oberkiefer-
front erreicht werden.

Zahnfarbe: Die Auswahl der Zahn-
farbe erfolgte auf Anraten des Be-
handlers und mit Einverstandnis des
Patienten (VITA-Skala A1).
Zahnstellung: Der OK-Front-Uberbiss
wurde auf drei Millimeter vergroBert.
Die Abbildungen 23 bis 28 zeigen das
Follow-up nach vier Jahren. Leichte
Rétungen des marginalen Gingivasau-
mes und Blutungspunkte sind auf die
unmittelbar vorangegangene professio-
nelle Zahnreinigung zurtickzufihren.
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Asthetische Restauration der
Unterkieterfront nach Zahnveriust

ASTHETIK Eine 33-jahrige Patientin mit fehlendem Zahn 31 erhélt eine hochwertige dsthetische Versorgung ihrer Unter-
kieferfront sowie den Schluss der Schaltliicke Regio 31.

Abb. 1: Klinische Ausgangssituation und Farbnahme. Abb. 2: Préparation der Briickenpfeiler. Abb. 3: Prdzise Abformung. Abb. 4: Provisorische Versorgung.

Zahnverlust im Unterkiefer-Frontzahn-
bereich stellt eine groBe Herausforderung
flr Zahnarzt und Zahntechniker dar,
wenn es darum geht, eine asthetisch
ansprechende prothetische Versorgung
herzustellen. In diesen Féllen ist aus Stabi-
litdtsgrinden ein festes, verwindungs-
steifes Gerlist unabdingbar. Metallgeriiste
haben hierbei den Nachteil, dass bei diin-
ner Verblendkeramikschicht asthetisch
nicht zufriedenstellende Ergebnisse resul-
tieren kdnnen. Monolithische Zirkonoxid-
geruste werden den asthetischen Anspru-
chen von Zahnarzt und Patient in solchen
Féllen in der Regel nicht gerecht. Allerdings
muss auf eine ausreichende Festigkeit
gerade bei grazilen Briicken Wert gelegt
werden, um ein dauerhaft befriedigendes
Ergebnis zu erzielen. Der hier beschrie-
bene Fall wurde mit dem neuen Press-
keramiksystem Celtra Press (Dentsply
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Sirona Prosthetics, Hanau) gelost. Dieses
Keramiksystem vereint eine hohe Festig-
keit mit brillanter Asthetik und ist fiir solche
anspruchsvollen Félle optimal geeignet.

Fallbericht

Die Patientin stellte sich erstmals im
Dezember 2015 in unserer Praxis vor.
Allgemeinerkrankungen lagen nicht vor,
allerdings litt sie an einer Penicillinallergie.
Einige Jahre zuvor war sie an einer Paro-
dontitis erkrankt, in deren Verlauf sich
Zahn 31 gelockert hatte und entfernt
werden musste. Die prothetische Versor-
gung erfolgte alio loco mit einer Klebe-
bricke von 32 auf 41. Diese hatte sich
mehrfach gelockert und wurde regelmé-
Big wieder neu befestigt. Regio 24 war
die Patientin mit einem Keramikimplantat
und an den Seitenz&hnen aller Quadran-

ten mit Keramikinlays/-teilkronen und
Kunststoffflllungen versorgt. Rontgeno-
logisch war horizontaler Knochenabbau
aufgrund der weiterhin bestehenden
chronischen parodontalen Erkrankung
im Seitenzahnbereich zu erkennen.

Die Patientin wiinschte eine asthetische
und dauerhaft stabile prothetische Ver-
sorgung Regio 32-41 und lehnte eine
implantatgetragene Kronenversorgung
Regio 31 ab. Nach Vorstellung der alter-
nativen Moglichkeiten zu einer Brlicken-
versorgung entschieden wir uns ge-
meinsam mit der Patientin fur die
Herstellung der Briicke aus hochtrans-
luzenter Vollkeramik. Da in diesem Fall
sowohl eine ausgezeichnete Asthetik
wie auch eine gute Festigkeit gefordert
waren, fiel die Wahl auf das hochfeste
Keramiksystem Celtra Press (Dentsply
Sirona Prosthetics, Hanau).



FRASEN IN EDELMETALL
-INE GENERATION WEITER

Edelmetallfrasen von C.HAFNER ist nicht nur die wirtschaftlichste Art der Edelmetallverarbeitung,
sondern auch die Einfachste: Mit unseren variablen Abrechnungsmodellen bieten wir flr jedes
Labor das passende Konzept:

&/ SMART SERVICE
Frasleistung im Legierungspreis inkludiert

\/ FLEXI SERVICE

Individuelle Preisgestaltung fur Legierung
und Frasen

CHAFNER




26

Vorgehensweise

Nach der Farbbestimmung erfolgte die
Praparation der Z&hne unter Infiltrati-
onsanasthesie. AnschlieBend wurde
die Abformung vorgenommen sowie
eine habituelle Bissnahme genommen.
Danach wurden die praparierten Zéhne
mit einem Kunststoffprovisorium ver-
sorgt (Abb. 1 bis 4). Im zahntechni-
schen Labor wurde das Sagemodell
erstellt und mithilfe eines Mikroskops
die Praparationsgrenzen sauber und
prazise dargestellt (Abb. 5). Die Mo-
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delle wurden gescannt und die Daten
in die CAD-Software Ubertragen. Durch
die hochprazise Freilegung der Pra-
parationsgrenzen erkannte das Pro-
gramm diese zu 100 Prozent genau
und legte sie in Sekundenbruchteilen
im Programm fest (Abb. 6 und 7). Es
folgte die Bestimmung der gelenkbe-
zUglichen Lage der Modelle im Artiku-
lator und anschlieBend die Konstruk-
tion der Brlicke unter BerUcksichtigung
von Okklusion und Artikulation, was im
vorliegenden Fall durch die Kopfbiss-
stellung eine Herausforderung dar-

stellte (Abb. 8 und 9). AbschlieBend
wurde das Brlckengerust zur Vor-
bereitung der Cut-back-Technik um
0,5mm reduziert und die Feinausar-
beitung der Konturen abgeschlossen
(Abb. 10 und 11). Es folgte die
Frasung der Gerustkonstruktion fur
die Cut-back-Schichttechnik kom-
plett aus Cercon base wax (Abb. 12).
Im vorliegenden Fall fertigten wir zwei
Briickengeruste, um die einfache An-
stiftung flr den Pressvorgang mit nur
einem Presskanal zu testen (Abb. 13
und 14).

¥

Abb. 5: Modellstiimpfe mit praziser Darstellung der Préparationsgrenzen. Abb. 6: Darstellung der Stiimpfe in der CAD-Software. Abb. 7: Detaildarstellung der
Préparationsgrenze. Abb. 8: Modelle im virtuellen Artikulator. Abb. 9: Konstruktion der Brticke in der CAD-Software. Abb. 10: Reduktion der vestibuldren
Flachen fur das Cut-back-Verfahren. Abb. 11: Feinausarbeitung der Konturen. Abb. 12: Cut-back-Schichttechnik aus Cercon base wax.
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Die eigens fur das neue Presskeramik-
System entwickelte Celtra Press Invest-
ment Einbettmasse ist ausgesprochen
dunnflissig, lasst sich angenehm in
die Muffelform einfillen und flieBt pra-
zise um die feinen Objektstrukturen
(Abb. 15). Nach dem Abbinden wurde
die Muffel mit einem 6g Celtra Press
Presspellet bestlckt und in den Press-
ofen gegeben (Abb. 16). Die Ausbet-
tung nach dem Pressvorgang gestal-
tete sich sehr einfach durch Abtrennen
Uberschussiger Einbettmasse und an-
schlieBendes Abstrahlen. Eines der

TECHNIK

wichtigsten Merkmale von Celtra Press
und Celtra Press Investment ist, dass
nach dem Abstrahlen praktisch keine
Reaktionsschicht auf dem Objekt vor-
handen ist und somit das Absauern mit
Flusssaure komplett entfallen kann
(Abb. 17 und 18). Das Gerust zeigt
nach dem Abstrahlen eine Oberflache
ohne Reaktionsschicht und gestochen
scharfe Wiedergabe aller Objektstruk-
turen (Abb. 19). Ohne jede Ausarbei-
tung — lediglich Abtrennen des Press-
kegels — zeigte das Objekt eine
Uberzeugende Initialpassung (Abb. 20

und 21). Die guten asthetischen Eigen-
schaften zeigten sich schon im Durch-
licht der Celtra Matrix auf dem Modell
(Abb. 22). AbschlieBend wurde das Ge-
rst mit Schneide- und Dentinmassen
in zwei Branden fertiggestellt (Abb. 23
bis 27). Sowohl auf dem Meistermodell
wie auch bei der Anprobe im Mund
wies die Brlicke eine hervorragende
Passgenauigkeit und eine beste-
chende Asthetik auf (Abb. 28 bis 30).
Sowohl die Patientin wie auch der be-
handelnde Zahnarzt waren von dem
Ergebnis begeistert.

Abb. 13: Briicken mit nur einem Kanal angestiftet. Abb. 14: GroBaufnahme der Anstiftung. Abb. 15: Einbettung mit Celtra Press Investment. Abb. 16: Einsetzen
der Muffel in den Pressofen. Abb. 17: Ausbetten der Objekte. Abb. 18: Nach dem Ausbetten ist keine Reaktionsschicht auf den Objekten vorhanden.
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| Abb. 19

=

Abb. 19: Geriist nach dem Abstrahlen: Keine Reaktionsschicht und gestochen scharfe Objektstrukturen. Abb. 20: Ausgezeichnete Initialpassung ohne Aus-
arbeitungen. Abb. 21: Die Briicke auf dem Meistermodell. Abb. 22: Opaleszenz aus der Celtra Press Matrix. Abb. 23: Erster Dentinbrand. Abb. 24: Objekt auf
den Zirkonbrenntrdgern. Abb. 25: Verblendung nach dem ersten Dentinbrand. Abb. 26: Komplettierung der anatomischen Form zum zweiten Dentinbrand.
Abb. 27: Nach dem zweiten Brand im Durchlicht: Ausgezeichnete Lichtdynamik. Abb. 28: GroBaufnahmen der Briicke von vestibulér.
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Zusammenfassung

Der vorliegende Fall beschreibt die Ver-
sorgung einer asthetisch kompromittier-
ten Unterkieferfront nach Zahnverlust
aufgrund einer parodontalen Vorerkran-
kung mit einer grazilen Brickenkon-
struktion. Diese war notwendig, da die
Patientin eine implantologische Behand-
lung mit einer Einzelkronenversorgung
ablehnte. Die Herausforderung bestand
darin, eine asthetisch hochwertige Ver-
sorgung zu erstellen, die jedoch Uber

TECHNIK
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ausreichende Festigkeit verfugt, um
auch Uber Jahre ein stabiles Ergebnis
zu gewahrleisten. Dieser Spagat konnte
mit dem neuen Presskeramiksystem
Celtra Press von Dentsply Sirona Pros-
thetics erreicht werden, da dieses zirkon-
oxidverstérkte Lithiumsilikat auBerge-
wohnliche Materialeigenschaften auf-
weist. So besticht dieses neue Material
aufgrund seiner ausgepragten Translu-
zenz mit einer hohen Asthetik und ver-
fugt dennoch Uber Festigkeitswerte von
Uber 500 MPa.

Abb. 29: Fertiggestellte Briicke mit Gegenbezahnung.
Abb. 30: Hohe Asthetik der finalen Restauration.

INFORMATION

ZA Joris Kloster

Praxis Fir Moderne Zahnheilkunde —
Joris Kloster u. Dr. Gerhard Baldes
HauptstraBe 79

68799 Reilingen

Tel.: 06205 12700
info@zahnarzt-reilingen.de
www.zahnarzt-reilingen.de

ZTM Markus Stork
Hungerkamp 4G
38104 Braunschweig
Tel.: 0531 373031
info@smile-4-u.de
www.smile-4-u.de

ANZEIGE

Bewahrt, sicher, besonders einfach:
Das Original von Si-tec!

»Selbsthartender Zweikomponentenkleber
»Sicherer Halt und stabiler Verbund

»Kein manuelles Mischen dank Automix-System
»Keine Mischfehler und Fehldosierungen

»Form und flieBstabil — verrinnt nicht
und zieht keine Faden

Si-tec

Si-tec GmbH 02330 80694-0 & 02330 80694-20 B www.si-tec.de B info@si-tec.de
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SPEZIAL Seit 20 Jahren informiert die ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor Inhaber und Mitarbeiter zahntechnischer
Labore sechs Mal im Jahr tiber neueste Entwicklungen und Trends der Dentalbranche. In diesem kurzen Spezial melden
sich einige Partner des Magazins aus den letzten Jahren zu Wort.

Vor 20 Jahren fiel der Startschuss fur
die erste Ausgabe der ZWL Zahntech-
nik Wirtschaft Labor im Hause der
OEMUS Media AG in Leipzig. Zundchst
erschien die Zeitschrift noch unter dem
Namen CollegMagazin — Zahntechnik
Wirtschaft Labor, bevor sie sich im Jahr
2000 allein als ,ZWL Zahntechnik Wirt-
schaft Labor” einen Namen machte.

Dass nicht nur fachliche Expertise in der
Zahnmedizin und Zahntechnik wichtig
fir ein erfolgreiches Unternehmen ist
erkannte der Verlag bereits vor mehr als
20 Jahren. In Anlehnung an die zahn-
arztliche Schwesterzeitschrift ZWP
Zahnarzt Wirtschaft Praxis rlckt somit
auch die ZWL Zahntechnik Wirtschaft
Labor nicht nur fachlichen Themen in
den Vordergrund sondern gewéahrt
auch den Themen Betriebswirtschaft,

-nﬁal

Personalfiihrung und Soft Skills im All-
tag von Anbeginn einen gro3en Raum.
Die Technikrubrik gibt unter bestimm-
ten wechselnden Schwerpunktthemen
praktische Handlungsanweisungen flr
den Laboralltag. Bereits seit den frihen
2000er Jahren greift das Magazin
immer wieder die ver&nderten Anforde-
rungen an das Handwerk durch die
Digitalisierung auf, zunachst mit der
EinfUhrung der CAD/CAM-Prozesse bis
hin zum 3-D-Druck-Verfahren heute.

Im Laufe der Jahre erhielt das Magazin
mehrfach ein frischeres und modernes
Aussehen, zuletzt Anfang 2016, und geht
somit auch auf dieser Ebene mit dem Zeit-
geist. Blau als Gestaltungsfarbe rlckte
stérker in den Fokus, gleichzeitig wurde
das Magazin farblich zruickgenommen
und die Seiten klarer und Ubersichtlicher.

Dabei steht Blau fur Harmonie, Kraft, Lei-
denschaft und Tatendrang — Antrieb fUr
die Arbeit eines jeden Zahntechnikers
und des ZWL-Teams in den vergangenen
20 Jahren. Das offene und moderne De-
sign geben dem Inhalt mehr ,Raum zum
Atmen“ und vermitteln Information und
Bild in einem hohen &sthetischen MaR.

Dem Wandel der Lesegewohnheiten
tragt die ZWL, wie auch die anderen
Medien der OEMUS MEDIA AG, mit der
kostenfreien Verflgbarkeit in der ePaper-
Library auf zwp-online.info ebenfalls
seit 2008 Rechnung. Die Medien sind
komfortabel Uber PC, Tablet-Computer
oder Smartphone abrufbar.

Es bleibt spannend, was die nachsten
20 Jahre fur die Dentalbranche und die
Medienlandschaft bereithalten werden.




3D ASTHETIK
GESICHTBOGEN

ALLE MENSCHEN SIND GLEICH
.. ODER DOCH NICHT?"??

Der 3D Asthetik Gesichtsbogen
besitzt unabhangig voneinander

einstellbare Ohrpelotten um
Asymmetrien im Bereich der
Gehdérgange auszugleichen.

Die korrekte horizontale Aus-
richtung des Bogens kann mit
der aufgesetzten Wasserwaage
Uberprift werden.

Mit der Markteinfiihrung des 3D-Asthetik-Gesichts-
bogens schlagt Baumann Dental ein neues Kapitel in
der Entwicklung des meistverbreiteten Registrier-
geréates der Welt auf:

Der Gesichtsbogen wird an den Patienten angepasst
und nicht der Patient an den Gesichtsbogen, denn
dieser neuartige Bogen ist voll justierbar und ermég-
licht Ihnen, Asymmetrien des Patienten zu beruck-
sichtigen und auszugleichen.

Entscheiden Sie zudem kunftig selbst auf welcher
Referenzebene Sie Registrieren wollen: Auf der
Camperschen Ebene, der Patienten Ebene oder der
Frankfurter Horizontalen. Die symmetrische Parallel-
verstellung unserer bewahrten Arto Gesichtsbdgen
ermaoglicht eine sichere und zeitsparende Bestim-
mung der arbitréren Scharnierachse. Mit dem prak-
tischen 3D-Gelenksupport sind die Registrate mit
einem Handgriff firierbar.

Baumann Dental

Baumann Dental GmbH / D-75210 Keltern
www.baumann-dental.de / phone +49 72 36-933 69 0

Die transversale Justier- Die verstellbare Glabellastlitze

vorrichtung ermdéglicht die ermaglicht, je nach Indikation,
Rusrichtung nach der
sagittalen Medianebene. Bezugsebenen, von der
Camperschen-Ebene Uber die
Patienten-Ebene bis hin zur

Frankfurter-Horizontalen.

die Registrieru ng verschiedener
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Kompetent, lebendig — mit praktischem Nutzwert
und Freude am Lesen

Die Fachpresse stellt fiir Zahntechniker die wichtigste Informationsquelle dar. Die Grundlage
dafiir bietet eine kompetente Berichterstattung. Sie liegt auch mir personlich am Herzen,
denn sie fordert die Kommunikation zwischen den Unternehmen der Dentalindustrie und den
Anwendern. lhnen hilft eine ansprechende Mischung aus Marktlibersichten, Fallbeispielen,
meinungsstarken Interviews und detailscharfen Produktdarstellungen dabei, den groBtmog-
lichen Nutzen aus traditionellen Verfahren und innovativer Technik zu ziehen.

Die ZWL lenkt seit 20 Jahren das Augenmerk ihrer Leser immer wieder auch auf die 6kono-
mischen Aspekte, auf die Relation zwischen Ertrdgen und Kosten, auf die Mitarbeitergewin-
nung und Mitarbeiterfiihrung und vieles mehr. Die Zeitschrift legt dabei den Schwerpunkt auf
die vielfdltigen Chancen von modernen Technologien und inspirierendem Teamgeist. Durch
die lebendige Berichterstattung filhle ich mich stets in besonderer Weise eingeladen, gerade
in die ZWL einen aufmerksamen Blick zu werfen.

Dr. Martin Rickert
\VDDI

Wirtschaft, \Werkstoff, Win-win

Es st gut, iberzeugende Produkte zu bieten.
Noch besser fahrt, wer darliber hinaus die
unternehmerischen Aspekte seines Betriebs
im Blick behalt — am besten durch kontinu-
ierliche Information Gber aktuelle Markt-
bewegungen und langfristige 6konomische
Perspektiven. Darum ist es so wichtig, auf
eine Zeitschrift wie die ZWL zurlickgreifen
zu konnen. Denn sie flhrt das W wie Wirt-
schaft explizit im Titel und 16st dieses Ver-
sprechen im Heft Seite flir Seite ein. Dabei
behandelt das Magazin (ber die Kalkulation
von Umsétzen und Gewinnen hinaus zum
Beispiel Aspekte der Mitarbeitergewinnung,
der Mitarbeiterfiihrung etc. — kurz: unter-
nehmerisches Denken in all seinen Facet-
ten. Natiirlich flieBen auch die technischen

Weiter so!

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

Haupttrends wie CAD/CAM-Workflows und
innovative Werkstoffe ein.

Auf vielen Ebenen splren zahntechnische
Teams wie ihre Partner heute einen heraus-
fordernden, aber auch gleichzeitig anspor-
nenden Wettbewerb. Die ZWL beleuchtet
dies aus unterschiedlichsten Perspektiven
und unterstiitzt mit inren Impulsen das un-
ternehmerische Denken und Handeln in den
Laboren. Dafiir schatze ich diese Zeitschrift.

Andreas Maier
Manager Marketing Communications Dentsply
Sirona Prosthetics

Vor 20 Jahren erschien ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor zum ersten Mal mit dem An-
spruch, fir den Dentallaborunternehmer in sechs Ausgaben pro Jahr unverzichtbare wert-
volle Informationen zu liefern. Das Format hat sich durchgesetzt. Neben sauber aufbe-
reiteten technischen und inzwischen technologisch digitalen Beitrdgen stellen die
unternehmerischen Impulse zu Labor- und Mitarbeiterfiihrung, Marketing, Organisation
und wirtschaftliche Aspekte des Alltags im Dentallabor einen bedeutenden redaktionellen
Anteil dar. Erfrischende Berichte (iber Kongresse und Tagungen sowie Produktinforma-
tionen ergdnzen das abwechslungsreiche Themenspektrum des Magazins. ZeitgemaBl
wird es in gedruckter Form oder digital im PDF-Format im Archiv des Verlages verof-
fentlicht. Aus der dentalen Publikationsvielfalt ist die ZWL nicht mehr wegzudenken.
Glickwunsch zu 20 Jahren kontinuierlich hochwertiger Redaktionsarbeit fiir die Leser.
Weiter so!

Klaus Koéhler
Geschaftsflihrender Gesellschafter
MyDental GmbH
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Die ZWL wird 20!

In den zwei Jahrzehnten seit der ,Geburt” des Journals erleben wir die Welt
im digitalen Wandel. So, wie sich innerhalb der vergangenen 20 Jahre die
Zahntechnik massiv verandert hat, ist auch die Medienwelt mit einem
véllig neuen Nutzungsverhalten konfrontiert. Die OEMUS MEDIA AG hat
bewiesen, dass der Wechsel beim Lesen zum Beispiel von einer Zeit-
schriftins Internet nicht zwingend den Wechsel des Informationsanbieters
bedeutet. Der Verlag hat heute sicherlich mehr Leser/User als jemals
zuvor. Auch ,Print hat nach wie vor eine hohe Relevanz. Der Verlag ten-
diert zu einer sympathischen Koexistenz und verkn(ipft beide Welten. So
wird z. B. mit der ZWL dem Zahntechniker ein modernes Fachmagazin
geboten, das mit seiner grafischen Gestaltung ansprechend ist und des-
sen Inhalte eine hohe Praxisrelevanz haben. Die Mischung aus Fall-
berichten, unternehmerischen Themen, Berufspolitik und Industrie-
reports macht flir mich die ZWL zu einem attraktiven Medium, dessen
Inhalte zugleich gut online konsumiert werden konnen. Ich gratuliere der
Zeitschrift zum 20-Jahrigen und freue mich darauf, zu erleben, wie der
ndchste Schritt im digitalen Wandel — der zunehmend die Fachmedien
erreicht — gemeistert wird. Doch letztlich sind es fiir mich die Menschen,
die ein Medium (egal ob Print oder Onling) mit Leben flillen. Und hier gilt
mein GruB inshesondere den Redakteuren, die hervorragende Arbeit
leisten. Herzlichen Gliickwunsch zum 20. und weiterhin viel Erfolg.

Annett Kieschnick
Freie Fachjournalistin Berlin

Enrico Steger
Geschéftsflihrer Zirkonzahn

Wer 20 Jahre schafft, dem gelingt noch mehr.
lch gratuliere euch!

Impulse aus der Zahntechnik fur die Zahntechnik

/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor — der
Titel des zahntechnischen Magazins der
OEMUS MEDIA AG bringt genau auf den
Punkt, welche Themen flr Laborinhaber
sechs Mal pro Jahr im Fokus stehen. Seit
mittlerweile 20 Jahren ist das ZWL-Magazin
Ratgeber zu fachlichen und wirtschaftlichen
Aspekten der Zahntechnik und der modernen
Fiihrung eines Meisterlabors.

Die Erscheinungsweise alle zwei Monate er-
maglicht es der Redaktion, auf Entwicklun-
gen und Trends in der Zahntechnik einzu-
gehen und diese ausfiihrlich zu beleuchten.
Fachartikel aus der Anwenderperspektive
sowie Neuigkeiten aus der Dentalindustrie
verschaffen den Laborinhabern einen Uber-

blick Uber aktuelle Entwicklungen aus dem
Bereich der Zahnersatzversorgung und der
Laborflihrung. So werden mit dem Wissen
aus der Zahntechnik wichtige Impulse flr
die tagliche Arbeit im Labor gegeben.

Der Verband Deutscher Zahntechniker-Innun-
gen (VDZI) gratuliert der OEMUS MEDIA AG
und der Redaktion der ZWL zum 20-jahrigen
Jubilaum. Fir die Zukunft wiinscht der VDZI
dem Redaktionsteam weiterhin viel Erfolg
bei der thematischen Arbeit fiir das Zahn-
techniker-Handwerk.

Uwe Breuer

Prasident des Verbandes Deutscher
Zahntechniker-Innungen (VDZI)

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017
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Stets am Puls der Zeit

Von Thomas Jefferson, einst Prasident der USA, ist folgendes Zitat berliefert: ,Bei einer Zeitung
stehen die einzigen Wahrheiten, auf die du vertrauen kannst, in den Anzeigen.* Wen wun-
dert es da, dass Dreve schon so lange und regelméBig Anzeigen in der ZWL schaltet?

SpaB beiseite: Wer uns kennt, weiB3, dass Innovation aus Tradition unser Firmenclaim ist, den
wir nicht nur als Worthiilse begreifen. Innovation bedeutet fiir uns: Wir arbeiten konsequent
an unseren Produkten und suchen beharrlich nach neuen Losungsansétzen. Unter Tradition
verstehen wir das Festhalten an Bewadhrtem und eine partnerschaftliche Zusammenarbeit
auf allen Geschaftsebenen.

Auch die ZWL hat wéhrend ihres zwanzigjahrigen Bestehens an Erprobtem festgehalten, ohne
sich neuen Trends zu verschlieBen und, ist daher auch heute in zahntechnischen Fragen stets
am Puls der Zeit. Wir wiinschen allen Beteiligten, dass das so bleibt. Auf die ndchsten 20 Jahre!

Dr. med. dent. Volker Dreve
Geschéftsfiihrender Gesellschafter Dreve Firmengruppe

Meine herzlichsten Gluckwunsche!

Ich gratuliere der ZWL Zahntechnik Wirt-
schaft Labor zum erfolgreichen 20jéhrigen
Bestehen. Die Dentalbranche hat in den
vergangenen zwanzig Jahren allerhand er-
lebt — in das einst véllig analoge Handwerk
greifen immer mehr digitale Prozesse ein
und erfordern vom Techniker, die Fahigkeit,
diese beiden Welten sinnvoll in einer Ba-
lance zu vereinen. Dies schafft auch die
/WL Zahntechnik Wirtschaft Labor alle
zwei Monate mit einem Mix aus Wirt-
schaftsthemen und fachlichem Know-How,

Vielen Dank!

Als ich vor 19 Jahren die Projektleitung der heutigen ZWL Zahntechnik
Wirtschaft Labor ibernahm war Galvano gerade das groBe Thema.

Firmen wie z.B. GRAMM brachten Geréte
auf den Markt die so zukunftsweisend und
modern aussahen, so dass niemand auch
nur im entferntesten daran gedacht hatte,
dass dieses Verfahren heute anderen Tech-
nologien fast génzlich gewichen ist. Aktuell
spielen digitale Themen eine bedeutende
Rolle und mehr und mehr scheint es, dass
auch die Zahntechnik sich nicht der Indust-
rialisierung entzienen kann. Noch aber ist
sie von handwerklichem Kénnen, anatomi-
schem Verstandnis und viel zahntechni-
schem Wissen gepragt.

Die ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor un-
terstiitzt dabei, diese fachliche Kompetenz
auch zukinftig wirtschaftlich umzusetzen
und gibt wichtige Impulse flr die moderne
Laborfiihrung.

Bei allem technischem Know-how und egal welchen Trends die
Zahntechnik zukiinftig folgen wird — so wird es die Wirtschaftlich-

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

mit dem Zusammenspiel renommierter
Autoren und kompetenten Industriepartnern
und natdrlich mit ihrer Verknipfung von
Printpublikation und Onlineangebot. Wir
sind gern Teil dieses Mediums. Auf weitere
20 Jahre ZWL!

Martin Hesselmann
Geschaftsfliihrer SHOFU

keit und somit die Wettbewerbsfahigkeit sein, an denen sich
diese Trends, dentale Unternehmen und letztendlich die zahn-
technische Leistung selbst messen lassen
muss.

Mit der ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor
wollen wir alle auf diesem spannenden und
herausforderndem Weg begleiten, Anregun-
gen und Tipps geben und weiterhin Impuls-
geber fiir das unternehmerische Denken
zahntechnischer Labore sein.

lhnen, liebe Leser werden wir die Welt der
Zahntechnik auch weiterhin unter wirt-
schaftlichen Aspekten naher bringen und
ich freue mich darlber dies fir Sie mit
einem fachlich kompetenten und kreativen
Team umsetzen zu kdnnen bei dem ich mich
an dieser Stelle fiir die stetig engagierte und
aufopferungsvolle Arbeit bedanke!

Stefan Reichardt
Business Unit Manager
Projektleitung ZWL
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Entstanden aus Leidenschaft und Erfahrung

e Brillante Farben mit beeindruckenden lichtoptischen Eigenschaften

o 12 spezielle Schmelz- und Effektmassen fiir mehr Kreativitat und Individualitat
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12 Monate — 12 Motive — 12 Gewinner
Create the Best

Zu Beginn der 37. Internationalen Dental-Schau in Kdln startete ein
von CANDULOR AG initiierter Kalender-Fotowettbewerb. Unter dem
Motto ,Von Zahntechnikern fiir Zahntechniker — Asthetik, die begeis-
tert” sind alle Prothetik-begeisterten CANDULOR Fans dazu aufge-
rufen, die eigene Interpretation von Asthetik im Bild festzuhalten und
flr die Teilnahme am Wettbewerb online einzureichen.

So einfach gehts:

Die Fotos kdnnen einfach auf der Webseite www.create-the-best.com
hochgeladen werden. Ein Teilnehmer darf mit zwei Patientenféllen und
davon jeweils max. 3 Fotos teilnehmen. Gewinnen kann man jedoch nur mit
einem Foto. CANDULOR prtift die Bilder vor der Verdffentlichung und lasst
nur Bilder zu, welche die Teilnahmebedingungen erfiillen. Alle Fotos kon-
nen auf der Webseite von Kollegen oder der Community bewertet werden.

Nachruf

Die Siegerfotos, die nach Ende des Gewinnspiels am 31. August 2017
ernannt worden sind, werden namentlich — mit einem kurzen Lebens-
lauf — im limitierten CANDULOR Wandkalender 2018 verdffentlicht.
Zudem erhalten die Gewinner ein CANDULOR Uberraschungspaket.
Jetzt habt ihr die Gelegenheit, eure meisterlichen Zahnprothesen zu
prasentieren. Die Teilnahme lohnt sich. Weitere Informationen auf
www.create-the-best.com

CANDULOR AG
Tel.: +41 44 8059000
candulor@candulor.ch

Das Kuratorium perfekter Zahnersatz trauert um Prof. Lehmann

Fast 20 Jahre lang bestimmte
Professor Lehmann maBgeblich
die Geschicke des Vereins, seit
der Griindung des Kuratoriums
1989 in Marburg bis zu seinem
Riickzug 2008. Als wissen-
schaftlicher Leiter konnte das
KpZ in allen wissenschaftlich
fachlichen Fragen auf seine Un-
tersttitzung zéhlen. Die Konzepte
und Inhalte der Veroffentlichun-
gen des Kuratoriums in dieser
Zeit, wie die zahlreichen Presse-
dienste, die Broschiiren, ein Ju-
bildumsbuch zum 10. Jahr des
Bestehens des Kuratoriums, die
Pressesymposien und nicht zu-

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

letzt die ersten Internetauftritte trugen seine Handschrift und wurden
maBgeblich von ihm begleitet. Gleichzeitig war ihm wichtig, dass das
KpZ als Forum flir die interdisziplindre Zusammenarbeit zwischen
Zahnmedizin und Zahntechnik fungierte.

Er hat fiir das Kuratorium Patientenanfragen beantwortet und hatte
immer ein offenes Ohr fir die Probleme und Wiinsche. Er verlor das
KpZ bis zuletzt nicht aus den Augen. Das Kuratorium ist dankbar, dass
Professor Lehmann das KpZ so viele Jahre bei seiner Arbeit begleitet
hat. Er wird dem Kuratorium perfekter Zahnersatz als engagierter, lie-
benswerter Mensch, der flir einen perfekten Zahnersatz eintrat, Wis-
senschaftler war und dabei nie den Patienten aus den Augen verlor, in
Erinnerung bleiben. Professor Lehmann starb nach schwerer Krank-
heit mit 78 Jahren im Kreise seiner Familie.

Kuratorium perfekter Zahnersatz e.V.
Tel.: 069 60504800
www.zahnersatz-spezial.de
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Jubildum
Baujahr ‘67 gesucht!

Seit 1967 baut SCHEU-DENTAL BIOSTAR® Tiefziehgerate auf Basis
des bewahrten Druckformprinzips, die kontinuierlich weiterentwi-
ckelt werden. Anldsslich des 50. Herstellungsjahres fragen
sich die Iserlohner, wo noch ,Oldtimer” der friinen Geratege-
nerationen zum Einsatz kommen und rufen ihre deutschen
Kunden dazu auf, sich an der Suche zu beteiligen. Im Rah-
men der Facebook-Kampagne ,50 Jahre BIOSTAR®* kénnen
die Besitzer und Besitzerinnen persénliche Anwendererfah-
rungen und Bilder ihrer BIOSTAR® Oldies teilen.

Denn nicht nur bei SCHEU-DENTAL ist das BIOSTAR® bis heute
ein treuer Begleiter, sondern auch in vielen Laboren und Praxen weltweit.
,D0 Jahre Erfolgsgeschichte haben wir nicht allein geschrieben. Unsere
Kunden tragen maBgeblich dazu bei, denn die Weiterentwicklung fin-
det nicht nur am ReiBbrett statt, sondern lebt von der Anwendung.
Viele unserer Kunden sind mit dem BIOSTAR® groB geworden und
haben heute noch Modelle der ersten oder zweiten Generation in
Funktion. Deshalb ist es uns wichtig, sie zu Wort kommen zu las-
sen und dadurch die Aktion mit Leben zu fillen”, so der Ge-
schéftsfiihrer Christian Scheu. Dem Besitzer oder der Besitzerin
des dltesten funktionsfahigen BIOSTAR® Gerdtes, das in Deutschland
noch eingesetzt wird, winkt ein nagelneues BIOSTAR® in Jubildums-
edition und ein individuelles Materialpaket im Tausch gegen das Altgerét.

Die Teilnahme ist unkompliziert und erfolgt tiber die Internetseite www.
scheu-dental.com. Uber ein Formular kénnen Bilder des Gerates, die

Soziales Engagement

Infos zum Unternehmen

Seriennummer und wenn gewiinscht eine persénliche BIOSTAR®
Geschichte eingesendet werden. Einsendeschluss ist der 31.12.2017.

SCHEU-DENTAL GmbH
Tel.: 02374 9288-0
www.scheu-dental.com

Fachberatungsstelle in Pforzheim bendtigt Hilfe

Seit 25 Jahren setzt sich das Team der Lilith-Beratungsstelle in
Pforzheim und dem Enzkreis fir den Schutz von Madchen und Jun-
gen vor sexueller Gewalt ein. Zeitnahe Termine, nachhaltiger Schutz,
Reduzierung der Belastungen und individuellen Symptome durch die
erlittene sexuelle Gewalt sind das erklarte Ziel der Mitarbeiterinnen.
Beratung von Eltern und Fachkréften vor allem aus Kindertages-
einrichtungen und Schulen sind ebenso Bestandteil der Arbeit wie
Elternabende und vorbeugende Angebote fiir Grundschulkinder und
Jugendliche.

Leider befindet sich die Lilith-Beratungsstelle finanziell in einer
schwierigen Situation. Uber eine langere Zeit haben sich zum einen
die offentlichen Zuschiisse und die Kosten der Einrichtung ausein-
anderentwickelt und zum anderen sind die Spendeneingdnge im
letzten Jahr rlicklaufig gewesen.

Umso groBer ist die Freude bei Lilith dartiber, durch das
zahnmedizinische Unternehmen Dentaurum regelmaBig
Anerkennung fiir die Arbeit und finanzielle Unterstiitzung
zu erhalten. Die Spende kommt gerade richtig, da die Be-
ratungsstelle dringend eine neue Telefonanlage benétigt,
um Kiinftig wieder ohne Ausfélle telefonisch fir die Hilfe
suchenden Personen erreichbar zu sein. E
Die Familien Pace und Winkelstroeter, Inhaber der
Dentaurum-Gruppe, wiinschen dem Lilith e.V. weiterhin

viel Kraft und Erfolg flir den unermiidlichen Einsatz zum Schutz von
Kindern und Jugendlichen und hoffen, dass weitere Spendengelder
diese wichtige Organisation erreichen.

Weitere Informationen unter: www.lilith-beratungsstelle.de

Infos zum Unternehmen

E E S z

tuttgart

; Ispr»ngm
42052043

b/,

e

ILITH Sontugsshll o
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2 v

Dentaurum-Inhaber Mark S. und Petra Pace mit Angela Blonski
(Mitte), Leiterin der Lilith-Beratungsstelle e.V. Pforzheim.
. = (© Dentaurum)

DENTAURUM GmbH & Co. KG
Tel.: 07231 803-0
www.dentaurum.com
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Herbstmessen

Dritter Fachdental Award in Stuttgart und Leipzig

Er gilt als Innovationspreis der Dentalbranche:
Auf den Zwillings-Messen Fachdental Leipzig
(22./23. September 2017) und Fachdental
Sudwest/id infotage dental in Stuttgart
(20./21. Oktober 2017) wird zum dritten Mal der
,Fachdental Award — Marktplatz der Ideen”
vergeben. Mit der begehrten Auszeichnung
sollen herausragende Leistungen in den Be-
reichen Medizintechnik, Material, Laboraus-
stattung oder Software gewirdigt werden.

Es konnen maximal zehn Unternehmen je eine
innovative Produktneuheit vorstellen. Einzige
Bedingung: Das ins Rennen geschickte Aus-
stellungsstiick muss bis zum Messebeginn
zumindest als Prototyp vorliegen. Eine gleich-
zeitige Anmeldung in Stuttgart und Leipzig ist dabei mdglich. Abge-
stimmt wird von den Besuchern — vorab per Online-Voting und auf der
Messe selbst. Kriterien fiir die Entscheidung sind unter anderem Inno-
vationsgrad, Design sowie allgemeine Praxistauglichkeit und Nutzen ftir
den Patienten. Die drei erstplatzierten Firmen erhalten die Auszeichnung
,Fachdental Award 2017

L,Der Preis ist inzwischen ein allgemein anerkanntes Gltesiegel,
das die hohe Innovationskraft einer ganzen Branche darstellt, sagt
Joachim Sauter, Abteilungsleiter Medizin und Gesundheit der

Geschéftsjahr 2016

lvoclar Vivadent wachst welter

Ivoclar Vivadent schlieBt das Geschaftsjahr 2016 mit einem Umsatz
von 775 Mio. Schweizer Franken ab. Der Umsatz stieg gegentiber dem
Vorjahr um 2,1 Prozent. Das Wachstum in Lokalwédhrungen betrug
0,6 Prozent.

Das Geschéftsjahr zeichnete sich durch unterschiedliche Wachstums-
raten in Lokalwéhrungen aus: In Europa legte Ivoclar Vivadent um
4 Prozent zu, ebenso in Lateinamerika (+ 16 %) und Asien/Pazifik (+4 %).
Als stérkste Wachstumstreiber erwiesen sich 2016 die Produkte und

v s i WAL

W
1] :

Infos zum Unternehmen

Ivoclar Vivadent schlieBt 2016 mit einem Wachstum ab.
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Quelle:
Landesmesse Stuttgart
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LEIPZIG 2016

Messe Stuttgart. Unabhangig von der spéteren Wertung biete der
Wettbewerb den teilnehmenden Ausstellern vor allem eine einzig-
artige Prasentationsmdglichkeit. ,Ein Blick auf die bisherigen Aus-
gaben zeigt, dass die Branche dieses Angebot sehr gerne wahr-
nimmt. Der direkte Vergleich mit anderen Bewerbern fordert nicht
zuletzt die eigene Motivation und sorgt damit wieder flr neue Inno-
vationsschiibe. "

Naheres im Internet unter: www.fachdental-leipzig.de, www.fach-
dental-suedwest.de und www.infotage-dental.de

Systeme fiir die Zahnarztpraxis. Insbesondere die Produktbereiche
Fillungsmaterialien (+5 %), Befestigung (+9 %), Adhasive (+14 %),
Klinische Geréte (+18 %) und Accessoires (+23 %) trugen dazu bei.
Am 31. Dezember 2016 zéhlte die Ivoclar Vivadent-Gruppe weltweit
3.467 Mitarbeitende (Vollzeitkrafte). Dies sind 170 Mitarbeitende mehr
als Ende 2015. Die zusétzlichen Stellen wurden (iber sémtliche
Niederlassungen und Weltregionen geschaffen.

Ausblick auf das Jahr 2017

Der Fokus auf digitale Technologien wird auch 2017 fortgesetzt. So
erwartet Ivoclar Vivadent einen starken Impuls aufgrund der Einfiih-
rung des umfassenden CAD/CAM-Sortiments Ivoclar Digital, das erst-
mals auf der Internationalen Dental-Schau (IDS) in K6In présentiert
wurde. ,Mit der Einfihrung von Ivoclar Digital wollen wir unsere Kun-
denorientierung und Marktstérke signifikant erhdhen. lvoclar Digital ist
ein einzigartiges neues digitales Produktportfolio, das auf unsere Kern-
kompetenzen in digital zu verarbeitende Materialien und Systeme
baut*, fihrt CEO Robert Ganley aus.

Fiir das laufende Jahr plant lvoclar Vivadent weltweit Investitionen in der
Hdhe von rund 105 Mio. Schweizer Franken. Rund die Halfte des Inves-
titionsvolumens ist fur bauliche MaBnahmen am Standort Schaan vor-
gesehen, wo u.a. im Herbst 2017 die Er6ffnung der betriebseigenen
Kindertagesstéatte geplant ist. Des Weiteren wird der Ausbau der Produk-
tionsstétten in Biirs (Osterreich) und Somerset (USA) vorangetrieben.

Ivoclar Vivadent AG
Tel.: +423 235 3535
www.ivoclarvivadent.com
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Internationales Symposium

Europaische Dentalexpertenzu Besuch in Japan

&~

Infos zum Unternehmen \
Vor dem Hintergrund des 95. Firmenjubildums der
GC Corporation organisierte der japanische Dental-
spezialist im vergangenen Herbst in Tokio ein
Symposium mit hochkarétigen internationalen
Referenten. Zudem feierte die GC Membership Society, ein Netzwerk
aus Experten, das dem Austausch von Informationen zwischen den-
taler Praxis und Unternehmen dient, ihr 60-jahriges Bestehen.

Das 4. Internationale Dental Symposium bildete dabei den Rahmen fir
eine Vielzahl an Vortrdgen von insgesamt 85 renommierten Referenten.
Ein weiteres Highlight des Symposiums war die ,GC Dental Show". Hier
konnten Interessierte unter anderem verschiedene Werkstoffe ausprobie-
ren und an fachbezogenen Seminaren teilnehmen. Zudem wurde der
,Lab Work Award“ fir herausragende zahntechnische Arbeiten verliehen.
Zu dem Symposium fand sich auch eine Reisegruppe aus Europa
ein, die aus erfahrenen Zahnarzten und Zahntechnikern des ,Resto-
rative Advisory Boards” sowie des ,Laboratory Advisory Boards* von
GC bestand. Diese zwei Gremien bestehen aus Experten, die konti-

Nachruf

nuierlich Produkte und Neuentwicklungen von GC validieren und
evaluieren. Die Vertreter der beiden Boards tauschten im Zuge der
Zusammenkunft Informationen auch mit Wissenschaftlern der R&D-
Abteilung von GC aus, um mit diesen Erkenntnisse zu teilen und
Kompetenzen zu blindeln. Im Fokus standen beim ,Restorative Ad-
visory Board“ die Themen Composites und Zemente auf Kunststoff-
basis. Beim ,Laboratory Advisory Board“ drehte sich hingegen alles
um Keramiken, Composites flir indirekte Restaurationen sowie CAD/
CAM-Restaurationsmaterialien.

Das Symposium und die Arbeit der beiden Boards zeigten erneut
einen wichtigen Ansatz von GC: Wissenschaftliche Fundierung und
der Austausch mit flihrenden Experten gehen Hand in Hand mit einer
kontinuierlichen Weiterentwicklung des Produktportfolios.

GC Germany GmbH
Tel.: 06172 99596-0
WWWw.germany.gceurope.com

BEGO trauert um ehemaligen GeschaftsfUhrer Joachim VWeiss

Infos zum Unternehmen
.

erflilltes Leben zurlick.

Das Bremer Familienunternehmen nimmt
schweren Herzens Abschied von Joachim
Weiss, Senior-Gesellschafter und ehemaliger
Geschaftsfihrer der BEGO.

Tel.: 0421 2028-0
www.bego.com
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Die Belegschaft des Familienunternehmens nimmt schweren Herzens Abschied
von ihrem hochgeschétzten Senior- Chef Joachim Weiss, der am 15. Mai 2017
im Alter von 92 Jahren nach kurzer schwerer Krankheit verstarb. Der Hanseat und
leidenschaftliche Unternehmer hat das Bremer Traditionsunternehmen im letzten
Jahrhundert maBgeblich gepragt und es seit seinem Eintritt als Lehrling bis zu
seinem Tod stets mit ausgepragtem Verantwortungsbewusstsein begleitet.

In den 63 Jahren (1945-2008), in denen Joachim Weiss aktiv im Unternehmen
tatig war, hat er BEGO mit neuen Ideen und einer attraktiven Produktpalette zu einem der weltweit
flihrenden Dentalunternehmen gemacht.

Joachim Weiss hat es verstanden, dass der Erfolg eines Unternehmens vor allem von den Menschen
abhéngt. So machte er sich flir ein teamorientiertes Miteinander stark. Fiir sein auBerordentliches
Engagement wurde er vielfach ausgezeichnet.

Mit groBer Anerkennung und vielen bleibenden, dankbaren Erinnerungen blickt die BEGO auf sein

Quelle:BEGO Implant Systems GmbH & Co. KG

BEGO Bremer Goldschldgerei Wilh. Herbst GmbH & Co. KG
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Basierend auf dem ,, DD cubeX2® — cubic zirconia system®" bieten unsere Rohlinge eine flieRende Farbabstufung von zervikal zu
inzisal. Die Herstellung von asthetischen Monolithen ist so effizient wie nie zuvor. Mit einem lebendigen Chroma, gewahrleisten
die Rohlinge Farben nach VITA® und erfillen mit einer Transluzenzsteigerung im inzisalen Drittel, hdchste Anspriche an moderne
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Made Industriezentrum 106108 | 32139 Spenge | Tel: +49 5225 86319-0
in Germany E-Mail: info@dentaldirekt.de | www.dentaldirekt.de
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Nelsterknift:

Goldreduzierte Legierungen’

TIPP ZTM Martin Mormann meint: Goldreduzierte Legierungen sind bei hochwertigen Teleskoparbeiten ein Muss! Lange
sichtbare Wurzeln und ein hoher Lockerungsgrad der Zahne stellen bei Teleskoparbeiten eine groBe Herausforderung dar.

Doch der Wunsch vieler alterer Patienten ist es, den Restzahnbestand zu erhalten.

Bei Teleskoparbeiten ist es wichtig,
dass sich das ausgewahlte Material gut
polieren lasst und zugleich nicht zu
weich ist. Nur so kann die Stabilitat der
blgellosen Konstruktion sichergestellt
werden. Ich bevorzuge goldreduzierte
Legierungen, da sich diese in der Tele-
skoptechnik deutlich besser verarbeiten
lassen als Nichtedelmetalle. Die Eco-
legierung Herabest (57 % Au) ist fur mich
dabei die erste Wahl — gerade, wenn die
Voraussetzungen nicht optimal sind.

In finf Schritten zur alters-
gerechten Teleskoparbeit

1. Nach der Erstellung des Gipsmodells
beginne ich direkt mit dem Modellieren
und Frésen der Primarteile in Wachs. Im
Anschluss folgt das Einbetten, GieBen
und Frésen in Metall. Dabei l8sst sich
die goldreduzierte Legierung Herabest
sehr leicht bearbeiten und gut polieren,
was fUr die Hygienefahigkeit gerade bei
alteren Patienten sehr wichtig ist.

2.Nach der Herstellung der Sekundar-
konstruktion passe ich die Teleskope
einzeln auf: Mit Ziegenhaarbirsten und
Polierpaste (Trippel Gelb) ist das ein
Kinderspiel. Ich poliere die Sekundar-
teile so lange, bis die Friktion fur jeden
einzelnen Zahn optimal leichtgangig ist.
Eine mogliche Lockerung der Zéhne
wird hierbei ebenfalls bertcksichtigt.

3. Jetzt arbeite ich das GerUst im Ver-
blendbereich auf 0,5mm mit einer
Hartmetallfrdse aus. So sind die Tele-
skope sehr duinn, erhalten aber den-
noch die Verwindungssteife der bu-
gelfreien Gesamtkonstruktion. Auch
Abplatzungen der Kunststoffverblen-
dungen kommen bei einer stabilen
Verblendflache sehr selten vor.

4. Im nachsten Schritt verblende ich das
Gerlst mit Signum Kompositen. Bei
der Aufstellung der Kunststoffzéhne
kommt bei mir nur ein Seitenzahn in-
frage: der Pala Idealis. Nicht allein, weil
ich die Entwicklung begleiten durfte,
sondern weil er eine einzigartige, al-
tersgerechte Kauflache mit reduzierter
Hockergradneigung sowie einer brei-
teren Basis hat und damit mehr Frei-
raume in der Okklusion bietet.

“ ol Abb. 3

Abb. 1: ZTM Martin Mormann. Abb. 2 bis 4: Schritt eins bis drei.
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Abb. 5 und 6: Schritt vier und flnf.

5. Zuletzt erfolgt die Fertigstellung der Teleskoparbeit
mit PalaXpress, da es eine sehr lange Verarbeitungs-
zeit hat. Die Arbeit wird final poliert und kann einge-
setzt werden. Das Ergebnis: Durch das Zusammen-
spiel der Materialien Herabest, Signum, PalaXpress
und dem Idealis kann ich mir sicher sein, dass altere
Patienten ihre neue Teleskoparbeit leicht handhaben
und ohne Probleme pflegen kénnen.

mit der
INFORMATION
STM Martin Mormann S O ft Wa re
dente

Borgholzhausener Zahntechnik GmbH

Jammerpatt 2
33829 Borgholzhausen VO I l
Tel.: 05425 4191

odente-gmbh@t-online.de

oia0

BSD GmbH
Hégestr. 10
79108 Freiburg

Tel: 07665-9226 0

Fax: 07665-9226-16
www.bsd-freiburg.de
/ info@bsd-freiburg.de
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Netallfrele leleskopversorgung als
aosolutes Aleinstellungsmerkmal

INTERVIEW Das 1990 gegriindete Unternehmen Si-tec mit Sitz in Herdecke vertreibt hochwertige und zertifizierte zahn-
technische Losungen flr Teleskopkronen, Geschiebe und Riegel sowie Zubehor fiir den Dentalbereich. Die ZWL-Redaktion
sprach mit dem Geschaftsfihrer Dr. Bernd Krahl iiber die neuesten Produkte, die strategische Neuausrichtung und die
Mdglichkeiten neuer Materialien.

Dr. Bernd Krahl, Geschaftsfilhrer der Firma Si-tec in Herdecke.

Herr Dr. Krahl, seit der Grindung
1990 vertreibt Si-tec Produkte aus
dem Bereich Teleskopkronensys-
teme, Geschiebe und Riegel. Welche
Hauptprodukte gehéren zu lhrem
Portfolio?

Seit unserer Grindung 1990 vertrei-
ben wir unser patentrechtlich ge-
schitztes Produkt TK-Snap®. Dieses
Friktionselement flur Teleskopkronen
bieten wir in diversen Ausflhrungen
an und haben es bereits Uber eine

Million Mal verkauft. Auf der Basis des
TK-Snap® wurde von der Universitat
Marburg unter der Leitung des kirz-
lich verstorbenen Prof. Dr. Dr. Klaus
Lehmann die Marburger Doppelkrone
(MDK) entwickelt. Heute ist eine Wei-
terentwicklung der MDK als digital
verarbeitete Variante gemeinsam mit
dem Nachfolger Prof. Dr. Klaus-Ulrich
Lotzmann in Planung.

Unsere Hauptprodukte befassen sich
im Wesentlichen mit friktions- und rast-
gesteuerten Doppelkronenldsungen
wie etwa TK-Soft, TK-Soft mini und seit
2010 dem justierbaren Nachfolger des
erfolgreichen TK-Snap, dem TK-Nano
Snap. Dieses Produkt verbindet auf
ideale Weise die Vorteile des TK-Snap
als Doppelkronenrastelement mit den
Vorteilen des Friktionselement TK-Soft.
DarUber hinaus wird TK-Nano Snap im
nachsten Jahr fur die digitale Verarbei-
tung mit CAD/CAM-Fréstechnik zur
Verfligung stehen.

Auch fur die Wiederherstellung von
verloren gegangener Friktion bei Dop-
pelkronenkonstruktionen bietet Si-tec
hilfreiche Produktlésungen, wie Quick-
tec und Quick-tec plus.

1990 1992 L1998 1996 1997, 1999

TK-Snap

46

Quick-tec
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Safe-tec

Ultra-tec




Unsere Riegelsysteme Safe-tec Il und V
aus Titan fUr Verschraubungen und he-
rausnehmbaren Zahnersatz erfreuen
sich zunehmender Beliebtheit und sind
untereinander kompatibel.
Verbindungssicherheit in der Zahn-
technik schaffen wir mit dem Si-tec
Kleber. Durch das Automix-System
kénnen wir eine komfortable und si-
chere Verarbeitung gewahrleisten und
flr ein automatisches Anmischen im
richtigen Mischungsverhaltnis sorgen.
In unserer Aufzéhlung darf natdrlich
auch nicht unser Okklusionsspray
zum Sichtbarmachen von Kontakt-
punkten bei der Anfertigung zahnpro-
thetischer Arbeiten fehlen.

Unser gesamtes Produktportfolio ist
zertifiziert und wird in Deutschland
hergestellt.

Was gibt es Neues bei Si-tec?

Neu bei Si-tec ist das Konzept unter
dem Label ,EdelweiBlinie”. Damit ist
eine komplett metallfreie Losung aus
Zirkon fUr alle doppelwandigen Dental-
konstruktionen verfligbar. Dieses Kon-
zept verbindet anspruchsvolle Asthetik
mit nachhaltig justierbarer Dauerfunk-
tion, und das alles zu einem gunstigen
Preis. Im neuen Produkt TK-Soft Ceram
wurde die bisherige Titanverschrau-
bung durch eine aufwendig gefertigte,
hochprazise Zirkonverschraubung er-
setzt. Das ist ein absolutes Alleinstel-
lungsmerkmal aus unserem Hause,
d. h. Kontermutter und Schraube aus
Zirkon. Die Vorteile dieses Friktionsele-
ments sind, dass sie fir MSC-Patienten
geeignet und metall- und allergiefrei
sind. Auch gewahrleisten wir eine dau-
erhafte Aktivierung der integrierten
Zirkonoxidverschraubung. Wichtig ist,
dass unsere Kunden sich nicht umge-
wohnen mussen, die Anwendung ist
wie bei unserem Produkt TK-Soft.

FIRMENNEWS

Gleichzeitig bieten wir dazu unsere
begleitenden Systemprodukte an, wie
den Zirkonkleber Cera Cem in Kombi-
nation mit dem Cera Primer. Ergan-
zend hierzu mdchte ich noch erwah-
nen, dass ab sofort alle marktgangigen
Blanks fur die CAD/CAM-Frastechnik
direkt bei uns erhéltlich sind.

Seit dem 1. Mai 2017 sind lhre Pro-
dukte nur noch exklusiv und direkt
tiber Si-tec zu erwerben. Welche
Veranderungen ergeben sich da-
durch fir lhre Kunden?

Ja, das stimmt. Seit dem 1. Mai koén-
nen unsere Kunden und Interessen-
ten unsere Produkte ausschlieBlich
Uber die Si-tec beziehen, da der
Kooperationsvertrag mit der Firma
Wegold ausgelaufen ist. Unsere Fach-
berater stehen unseren Kunden nun
direkt zur Verflgung und konnen sie
so bei allen zahntechnischen Fragen
unterstutzen.

Was haben Sie in Zukunft noch vor?
Angesprochen habe ich bereits un-
sere Entwicklungsrichtung: Si-tec
goes digital. In der Entwicklung befin-
det sich das Produkt TK-Snap digital.
Dabei verbessern wir standig unsere
STL-Dateien, die auch in den Biblio-
theken der fuhrenden CAD/CAM-Un-
ternehmen angeboten werden.

Dank der Anregung vieler Zahnarzte
und Labore sind wir um die stete Aus-
weitung unserer Produktpalette im
Sinne einer erweiterten zeitgemaBen
Zahnprothetik gefordert.

Zudem befinden wir uns gerade im
Relaunch unserer Website www.si-
tec.de. Ab Mitte des Jahres mdchten
wir unseren Kunden einen optimier-
ten und anwenderfreundlichen On-
lineshop anbieten, damit sie schnell
und unkompliziert unsere Produkte

erwerben kdnnen. Zusatzlich bauen
wir auch unsere technische Kunden-
beratung weiter aus. Anwender sol-
len hier bei Fragen stets fundierte
Tipps erhalten, auch bei anspruchs-
vollen zahntechnischen Problemen.
Dieser Support ist uns fur unsere
Kunden sehr wichtig. Am 7. Oktober
treten wir als Sponsor flr den dies-
jahrigen DENTRY-Preis beim 7. DENTRY-
Kongress im Forschungs- und Ent-
wicklungszentrum in Witten auf, an
dem sich alle Zahnéarzte und Labore
beteiligen kbnnen. Die Veranstaltung
befasst sich in diesem Jahr mit dem
Thema ,Operation Zukunft — was
geht?“. FUr die Zukunft ergeben sich
also neue Herausforderungen und
Ziele, denen wir mit Freude entge-
genblicken.

Herr Dr. Krahl, vielen Dank fiir das
nette Gesprach.

INFORMATION

Si-tec GmbH
Dental-Spezialartikel
Leharweg 2

58313 Herdecke

Tel.: 02330 80694-0
info@si-tec.de
www.si-tec.de

2000 ,2000_ ,2009 2011 2013, 201/
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TK-Soft
Ceram

47



FIRMENNEWS

48

Neue blomimetische lechnologie
erfolgreich nutzen

INTERVIEW Der Zahntechniker und Betriebswirt Benjamin Schick ist ein Mensch, der gerne dber den Tellerrand schaut
und dabei die technologischen und 6konomischen Entwicklungen der Dentalwelt im Auge behdlt. Um das Potenzial von
Werkstoffen und Technologien noch besser einschétzen zu kénnen, ist er gerade dabei, ein Bachelorstudium der Dental-
technologie zu absolvieren. Die Hybridkeramik VITA ENAMIC mit ihrem dentindhnlichen Biegemodul hat er routineméBig
in sein Laborportfolio aufgenommen, denn der einzigartige Werkstoff konnte nach ausgiebiger Testphase Schicks hohen
wirtschaftlichen und werkstofflichen Anspriichen gerecht werden. Warum er bei der Hybridkeramik VITA ENAMIC vor allem
in der totalen Rekonstruktion und Implantatprothetik groBes Potenzial fir Zahnérzte, Zahntechniker und Patienten sieht,

verrdt er uns in folgendem Interview.

ZTM Benjamin Schick

Wie hilft lhnen der materialwissen-
schaftliche Blick im Alltag? Und
was ist im Laboreinsatz so speziell
an der CAD/CAM-Hybridkeramik
VITA ENAMIC?

Materialkunde hilft mir auf jeden Fall
im Laboralltag. Seit ich mich wieder
intensiver mit der Materialwissen-
schaft auseinandersetze, achte ich
auf ganz andere Faktoren. Und ich
habe das nétige Grundwissen, um zu
entscheiden, was restaurativ moglich
ist und was nicht. Betriebswirtschaft-
liche Aspekte darf man dabei nattr-
lich nicht aus den Augen lassen. VITA
ENAMIC zeichnet sich durch seine
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Okonomische und unkomplizierte Ver-
arbeitungsweise im Laboralltag aus.
Jeder kommt mit diesem Material zu-
recht. Es l&sst sich schnell schleifen, mit
einem signifikant niedrigen Instrumen-
tenverschlei. Brande oder Sintern ent-
fallen komplett. Nach dem Ausschleifen
und Polieren ist das robuste Material
sofort einsatzbereit. Asthetische und
facettenreiche Individualisierungen sind
nach dem Atzen und Silanisieren ganz
einfach mit dem passenden lichtharten-
den Komposit VITA VM LC moglich.
Trotzdem ist das eine vollwertige Kera-
mik, auch wenn das bei vielen noch
nicht angekommen ist.

Was ist das Geheimnis von VITA
ENAMIC? Warum eignet sich ge-
rade die Hybridkeramik fiir totale
Rekonstruktionen im Seitenzahn-
bereich?

Das Besondere an diesem Werkstoff
ist sein Aufbau. Der unterscheidet sich
grundlegend von anderen CAD/CAM-
Materialien: Ein dominierender und
pords gesinterter Feinstruktur-Feld-
spatkeramikblock wird hier mit einem
Polymer infiltriert. Das Ergebnis ist ein
duales, ineinandergreifendes Netz-
werk. Materialeigenschaften wie Elas-
tizitdt und Abrasionsstabilitat sind
durch dieses neue Materialkonzept
ahnlich wie beim naturlichen Zahn.
Der groBere Keramikanteil sorgt fur
Stabilitat und Asthetik. Das kleinere
und hineingreifende Polymernetzwerk
stoppt Risswachstum an den Grenz-
flachen zur Keramik, sorgt fiir Robust-
heit und Elastizitat. Im Vergleich zu
vollkeramischen Materialien sind die
Mindestschichtstarken geringer. Fur
die totale Rekonstruktion mit Bisshe-
bung ist das Material also optimal ge-
eignet. Die Absorption von Kaukraften
habe ich schon selbst erlebt: Ich habe
einen Zahn mit einem VITA ENAMIC
Inlay versorgen lassen. Der Tragekom-
fort ist wirklich phanomenal. Ich habe
die Restauration von Anfang an gar
nicht bemerkt. Die zahnahnliche Abra-
sion verhindert langfristig Funktions-
stérungen.

Welche Erfahrungen haben Sie und
die behandelnden Zahnérzte bei
der Rehabilitation und Therapie
von Funktionsstérungen mit VITA
ENAMIC gemacht?



Ich arbeite hier mit dem digitalen Ge-
sichtsbogen von zebris. DarUber wer-
den die zentrische Kondylenposition
und Bewegungen in den virtuellen Ar-
tikulator Ubertragen. Das ist die Basis
fir mein funktionsgerechtes Compu-
ter-aided Design. Nach erfolgreicher
Schienentherapie und Schmerzfrei-
heit bleiben die Patienten nach totaler
Rekonstruktion mit VITA ENAMIC
dann auch schmerzfrei. Im Idealfall ist
aufgrund der kraftabsorbierenden Ei-
genschaft des Werkstoffs auch keine
Schiene mehr noétig. Die Pufferfunk-
tion schont also nachhaltig das stoma-
tognathe System. Die Rekonstruktion
mit funktionell gestalteten Tabletops
kann aufgrund der reduzierten Min-
destschichtstérken und dunn auslau-
fenden Randbereiche minimalinvasiv
und sogar noninvasiv ohne Prépara-
tion erfolgen. Die volladhéasive Befes-
tigung ist nach Flusssaureatzung und
Silanisierung auch auf nonretentiven
Oberflachen zuverlassig. So kdénnen
schon jetzt totale Rekonstruktionen
schonender, schneller und auch
kosteneffizienter verwirklicht werden.
Und das Schone ist: Ich habe ein
digitales Ersatzteillager fUr alle Félle.

Die ankylotische Verbindung zwi-
schen Knochen und Implantat ist
eine restaurative Herausforderung.
Wie kommt VITA ENAMIC mit den
héheren Kraften zurecht?

Der Werkstoff gibt mir hier einfach
Planungssicherheit, denn ich entlaste
durch die Pufferfunktion das Implan-
tat. Die gute Polierfahigkeit der Hy-
bridkeramik fuhrt zu weniger Plaque-
anlagerung, was Gingivitis und im Verlauf
Periimplantitis vermeidet. Auch der
Antagonist wird durch die Pufferfunk-
tion auf dem starr verankerten Im-
plantat geschont. VITA ENAMIC IS
verflgt Uber eine vorgefertigte Schnitt-
stelle. Diese passt nach dem SchlUssel-
Schloss-Prinzip auf die Titanklebe-
basis und dient als Schraubenkanal.
Das macht eine ztgige und unkompli-
zierte Fertigung von einteiligen Abut-
mentkronen maoglich. Da die Zemen-
tierung kontrolliertim Labor stattfinden
kann, favorisiere ich mittlerweile diese
verschraubte Versorgung. Das verhin-
dert irritierende subgingivale Zement-
reste und vermeidet Periimplantitis.
Der Schraubenkanal kann nach Kon-
ditionierung mit Flusssaure und Silani-
sierung nahezu unsichtbar und zuver-
lassig mit Komposit verschlossen
werden. Bei Bedarf kann die Restau-
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ration herausgeschraubt und wieder
eingegliedert werden.

Wie wird sich der Dentalsektor
veréandern? In welchen Bereichen
sehen Sie mit VITA ENAMIC zu-
kinftig noch mehr Potenzial fir
lhr Dentallabor?

Der Dentalsektor verandert sich immer
schneller. Ich denke, die Fertigung wird
sich mit spezialisierten maschinellen
Fertigungsmethoden in 6konomischen
Produktionsbetrieben weiter zentrali-
sieren. Es wird in Zukunft auf der einen
Seite also viele groBe Labors geben, auf
der anderen Seite aber auch Individua-
lisierungslabors, also kleine Laden-
lokale mit direktem Kontakt zum Pa-
tienten und kinstlerischem Anspruch.
VITA ENAMIC st fur beide Szenarien
der richtige Werkstoff. Deswegen sehe
ich zuklnftig auch enormes Potenzial
fir die Hybridkeramik. Und die Zu-
nahme von Abrasionen und Erosionen
durch gesellschaftlichen Stress und
saurehaltige Erndhrung wird das Ein-
satzspektrum fUr dieses Material noch
erweitern. Denn solche Defekte konnen
mit der Hybridkeramik schnell, noninva-
siv und nachhaltig rekonstruiert wer-
den. Der Werkstoff ist flr mich sehr
nah am Goldstandard. Ich setze ihn
mittlerweile standardmaBig fur Einzel-
zahnversorgungen ein.

INFORMATION

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3

79713 Séckingen

Tel.: 07761 562-0
info@vita-zahnfabrik.com
www.vita-zahnfabrik.com

Infos zum Unternehmen
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Soren Hohlbein — Geschaftsfihrer

Bevor Sie dem nachsten Werbe-
versprechen auf den Leim gehen,
wahlen Sie besser einen Partner,
der Klartext spricht:

millhouse - lhr Frasdienstleister
und Technologieberater
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Abb. 1 und 2: Impressionen aus Salzburg. Abb. 3: Claudia Schenkel-Thiel, Managing Director Candulor, im Gespréch mit Teilnehmern, u.a. dem Gewinner des
Candulor KunstZahnWerk Wettbewerbs Christian Geretschldger aus Breitenberg.

Carolin Gersin

Salzourg Im Zeichen der Prothetik

VERANSTALTUNG Das Schloss Leopoldskron im dsterreichischen Salzburg war Ende Apri Treffpunkt fiir Prothetikexperten aus
dem deutschsprachigen Raum. Das Schweizer Unternehmen CANDULOR — mit freundlicher Unterstiitzung durch Zauchner
Dentalprodukte GmbH — lud zur Prothetik Night und mehr als 150 Zahntechniker und Zahnérzte waren der Einladung gefolgt.

Malerisch im Grinen liegt umgeben
von mehreren Stadtbergen, am Rande
der Mozartstadt Salzburg, das Roko-
koschloss Leopoldskron. Am Nach-
mittag des 21. April 2017 fanden
sich in diesem Prothetikexperten aus
ganz Osterreich, Deutschland und
der Schweiz zusammen, um sich
gemeinsam bei der ausverkauften
CANDULOR Prothetik Night fortzu-
bilden und Uber aktuelle Entwicklun-
gen auszutauschen.
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Er6ffnet wurde die Expertenrunde von
Reinhold Zauchner, Geschéftsleiter
Zauchner Dentalprodukte, Osterreichi-
scher Partner von CANDULOR, bevor
Dr. med. univ. Dr. med. dent. Patricia
SteinmaBl, Universitat Innsbruck, als
Moderatorin der Prothetik Night noch
einmal begriBende Worte an das Publi-
kum richtete. Im ersten Vortrag widmete
sich ZTM Jurg Stuck dem Thema ,Zahn-
ersatz und die orale Heimat“. Er stellte
den Menschen als Unikat mit einer ein-

zigartigen oralen Heimat in den Mittel-
punkt seiner Ausflhrungen und ging im
Besonderen auf die Diagnostik u.a. mit-
tels Sprachmotorik naher ein. Diese Fak-
toren dienen als wichtige Grundlage flir
den medizinischen und zahntechni-
schen Erfolg einer jeden Behandlung.

Im Folgenden referierte das Team um
ZTM Stefan M. Roozen und Prof. H.C.M.
Dr. Bernd L. van der Heyd. Ihr gemeinsa-
mer ausfuhrlicher Vortrag ,,Prothetik Uber-
all — Totalprothetisches Know-how als



Abb. 4: Reinhold Zauchner, Geschéftsleiter Zauchner Dentalprodukte (Gsterreichi-
scher Partner von CANDULOR) erdffnete die Forthildung. Abb. 5: Claudia Schenkel-
Thiel. Abb.6: Dr. med. univ., Dr. med. dent. Patricia SteinmaBl, Universitat Inns-
bruck, flihrte durch den Tag. Abb. 7: ZTM Jiirg Stiick referierte zum Thema
,Zahnersatz und die orale Heimat"“. Abb. 8: Blick ins Podium. Abb. 9: Das Re-
ferententeam Prof. H.C.M. Dr. Bernd L. van der Heyd und ZTM Stefan M. Roozen.

SchlUssel zur erfolgreichen Restaura-
tion* ging zundchst auf Grundlagen der
Prothetik ein, wie z.B. die Harmonie des
Gebisses im Gesicht, bevor die Referen-
ten das zuvor vermittelte Wissen dem
Publikum anhand von komplexen Pa-
tientenféllen sowohl aus zahnmedizi-
nischem als auch zahntechnischem
Blickwinkel naherbrachten.

Die ,,Chancen und Grenzen digitaler Fer-
tigung“ standen im Anschluss im Fokus
von Martin Suchert. Er thematisierte zu-
nachst die Unterschiede zwischen digita-
ler und konventioneller Prozesskette und
zeigte den digitalen Workflow anhand der
Fertigung einer Schiene auf. Bei den vie-
len Vorteilen, die moderne Technologien
bieten, lieB der Referent jedoch auch die
Nachteile und die Kosten beider Vorge-
hensweisen nicht auBer Acht.

Die Moderatorin DDr. Patricia Steinmabf|
hielt den fachlichen Abschlussvortrag
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des Tages. Sie stellte zunachst Studien
zur Mundgesundheit lterer und pflege-
beduirftiger Menschen in Osterreich vor
und zeigte im weiteren Verlauf Chancen
neuer Softwareldsungen auf, um die
Behandlung dieser Patientengruppe
zu erleichtern. Diese Systemldsungen
lieBen allerhand Diskussionsbedarf im
Podium entstehen.

Der ,Mythos der Motivation®, ein Beitrag
von Motivationscoach Angela Blche,
bildete einen gelungenen Vortragsab-
schluss eines informativen Fortbildungs-
tages und auch Claudia Schenkel-Thiel,
Managing Director CANDULOR, zeigte
sich in ihren Abschlussworten sehr zu-
frieden mit der Veranstaltung, die erst-
malig in Osterreich stattfand.

Gutes Essen und ein traumhafter Blick auf
die Landschaft luden die Prothetikexper-
ten zum fachlichen Austausch und Ver-
weilen bis in die spaten Abendstunden ein.

INFORMATION

CANDULOR AG

Boulevard Lilienthal 8

88152 Glattpark (Opfikon), Schweiz
Tel.: +41 44 8059000
info@candulor.ch
www.candulor.com
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,CAMLOG hat sowohl mit der Wahl des
Themas als auch mit der Auswahl der
Referenten den Nerv der Zeit getroffen®,
so Michael Ludwig, Geschaftsflihrer
der CAMLOG Vertriebs GmbH, bei sei-
ner BegriBungsrede vor Uber 650 Teil-
nehmern. ,Die Digitalisierung verandert
das Berufsbild der Zahntechnik. Wir
geben den Zahntechnikern und ihrem
schonen Beruf ein Forum zum kollegia-
len Austausch und sorgen daflr, dass
Wissen geteilt wird und alle davon pro-
fitieren.“ Die 14 namhaften Referenten
zlindeten ein Know-how-Feuerwerk
und sprachen Uber ihre persdnlichen
Erfolgskonzepte, ihre Lernkurven und
ihre Erfahrungen. Sie motivierten die
Kongressbesucher, bei ihrer Tatigkeit
im Labor und auch in der Praxis mutig
zu sein, die richtigen Fragen zu stellen
und vor allem zuzuhdren, um auf die in-
dividuellen Bedurfnisse der Patienten
eingehen und deren Winsche umset-
zen zu kénnen.
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VERANSTALTUNG Am 13. Mai fand der 5. CAMLOG Zahntechnik-Kongress
unter dem Motto ,Faszination Implantatprothetik® in der Ruhrmetropole Essen
statt. Uber 650 Teilnehmer verfolgten die Vortrage der Top-Referenten aus der
Zahntechnik und der Chirurgie im Colosseum Theater. Wie ein roter Faden zogen
sich die unterschiedlichen digitalen Einsatzmdglichkeiten zum Wohle der Patien-
ten durch die Vortrage. Die Faszination fiir patientengerechte Versorgungen mit

Die diesjahrigen Referenten des 5. CAMLOG Zahntechnik-Kongresses.

Im Einleitungsvortrag appellierte ZTM
Otto Prandtner daflr, mehr Empathie
fUr die Patienten aufzubringen. Denn die
wahre Schonheit ist eine Kombination
von Form, Farbe, Textur und Fantasie.
Es sei eine Kunst, umzusetzen, was der
Patient wirklich will — Zahnersatz, der
die typgerechte Individualitéat der Pa-
tienten unterstreicht.

Flr die Zahntechnikermeister Udo Plas-
ter und Jurg Stuck steht die interdiszipli-
nare Zusammenarbeit zwischen dem Be-
handlungsteam, bestehend aus Chirurg,
Prothetiker und Zahntechniker, sowie
dem Patienten im Fokus. Nach dem
zahnéarztlichen Befund ist eine zahntech-
nische Analyse Voraussetzung fUr eine
asthetische funktionelle Versorgung. Sie
pragten im Vortrag den Begriff der ,,oralen
Heimat” — das Wonhlfuhlen eines jeden mit
seiner Mundsituation. In den AuBerungen
des Patienten finden sich immer SchiUs-
selwdrter, um die Winsche der Patienten
an ihre Versorgung Klar zu erkennen. Ein

einer individuellen Implantatprothetik war den ganzen Kongresstag Uber spirbar.

Foto- oder Videostatus gibt erste An-
haltspunkte flr die Analyse.

Das Team Dr. Peter Gehrke und Zahn-
techniker Carsten Fischer stellte die op-
timale Alternative der patientenindividu-
ellen Gestaltung mit den Vorztigen der
industriellen Fertigung in den Fokus.
Eine gelungene implantatprothetische
Restauration entsteht aus dem Zusam-
menspiel unterschiedlicher Parameter:
der Sinfonie aus fachlichem Know-how
des Behandlungsteams, den Materia-
lien und der Fertigungskompetenz. Ein
weiteres Topic ihres Vortrags war die
Einhaltung der Hygienerichtlinien beim
Einsetzen von Hybridabutments.

In dem kleinen Labor mit vier Mitarbei-
tern in DUsseldorf hat ZTM Hans Joit
die Gussmaschine gegen die CAD/
CAM-Einheit ausgetauscht. Naturliche
Z&hne nachzustellen, ist eine unglaub-
liche Herausforderung, da es schwierig
ist, die exakte Fluoreszenz mit Keramik-
massen zu erreichen.
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Grundvoraussetzungen fir
funktionierenden Zahnersatz

Effektivitat, Individualitdt und astheti-
sche Perfektion sind die Grundvoraus-
setzungen flr einen funktionierenden
Zahnersatz. ZTM Jochen Peters verab-
schiedet daflr die friher gelernte, aber
unphysiologische Tripodisierung der
Okklusionskontakte. Natirliche Zahne
unterliegen nicht nur stressbedingt
einer Abnutzung. Bei seinen Analysen
zeigten Uber 95 Prozent aller Rest-
gebisse parodontale Veranderungen.
Deshalb muss die Morphologie des
Zahnersatzes stimmig sein. Die Gestal-
tung der Kauflachen sollte das Rest-
gebiss schutzen. Live auf der Buhne
demonstrierte er ein Kronendesign, das
die Funktionsfreirdume auch
bei der Surtrusion berlicksich-
tigt. Jede Verzahnung ist in-
dividuell, daher muss der
Zahnvorschlag aus der Bi-
bliothek mit viel zahntechni-
schem Know-how und Weit-
sicht bearbeitet werden.

Neuheiten bei CAMLOG

Nach der Mittagspause stell-
ten Sascha Wethlow, Leitung
Technischer Service Implan-
tologie, und Martin Steiner,
Bereichsleiter DEDICAM, die
Neuheiten bei CAMLOG
sowie der CAD/CAM-Marke
DEDICAM vor. CAMLOG st
ein starker Partner und bietet
unterschiedliche Lésungen, um den
veranderten Marktansprichen zu be-
gegnen. Der Full-Digital-Workflow rlickt
in greifoare Nahe — von der Planung,
dem Druck eines Modells nach dem
Intraoralscan, der Erstellung der Bohr-
schablone fUr die Guided Surgery, dem
préfabrizierten therapeutischen Zahn-
ersatz, dem Einlesen eingescannter
Implantatpositionen und der Fertigung
eines CAD/CAM-gefrasten Halbzeugs.
Im nachfolgenden Vortrag stellte
Zahntechniker Andreas Nolte die Indi-
vidualitat und Asthetik komplexer
Rekonstruktion, die nur auf Basis
geometrisch-mathematischer Regeln
erstellt wird, infrage. Es gibt eine
starke und eine schwache Gesichts-
halfte, das gilt es bei der Analyse und
der Erstellung eines Prototypen zu er-
kennen und zu bertcksichtigen. ,Die
Wissenschaft der Planung besteht
darin, das Ergebnis vorauszusehen®,
so Nolte.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017
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Vorteile digitaler
Moglichkeiten nutzen

Das Team Dr. Ferenc Steidl und ZTM
Sebastian Schuldes nutzen die digitalen
Moglichkeiten, um ihren Patienten tem-
porare Sofortversorgungen am Tag der
Implantatinsertion einsetzen zu kdnnen.
Die verschraubte festsitzende Rekon-
struktion auf vier beziehungsweise sechs
Implantaten ist ein wissenschaftlich an-
erkanntes und auch kostengunstiges
Behandlungskonzept. Der praimplan-
tologischen Planung unter Berlck-
sichtigung der chirurgischen und pro-
thetischen Anforderungen kommt ein
besonderer Stellenwert zu. Mithilfe der
3D-Planung im Sinne des ,Backward
Planning” kdnnen Implantate in der Soft-

Michael Ludwig, Geschéftsfiihrer der CAMLOG Vertriebs GmbH.

ware im exakten Winkel zueinander
positioniert werden. Dies dient der Ver-
gréBerung des Belastungspolygons,
wobei die Lage der Schraubenzu-
gangskanéle weder die Asthetik noch
die Funktion beeintrachtigt. Mit ge-
druckten Bohrschablonen und dem
Guide System werden die Implantate
prézise gefuhrt eingesetzt. Fur die Be-
handlungstherapie der festverschraub-
ten Versorgung ist das COMFOUR-
System bestens geeignet.

Die Stimmung der Teilnehmer war
auch noch beim letzten Fachvortrag
am Samstagnachmittag extrem gut.
Priv.-Doz. Dr. Jan-Frederik Guth und
Josef Schweiger fesselten die Zuhorer
mit ihrem Weitblick und Wissen. In
ihrem Team werden Implantatversor-
gungen nach dem Munchner Implan-
tatkonzept umgesetzt. Damit und mit
dem Einsatz des digitalen Workflows
werden vorhersagbare L6sungen in
nur zwei Sitzungen realisiert.

Urs Meier Uber die Wichtigkeit
von Entscheidungen

Der weltweit bekannte FuBballschieds-
richter und Sportkommentator Urs
Meier vermittelte mit einem gehdrigen
Schuss Humor, wie wichtig es ist, Ent-
scheidungen beziehungsweise Losun-
gen bei Problemfallen zu treffen. Ob
nun richtig oder nicht, es ist ausschlag-
gebend, auszuwahlen. Entscheidun-
gen, in Sekundenbruchteilen aus dem
Bauch heraus getroffen, waren auch in
seiner Funktion als Spielleiter meist die
richtigen. Ein Unternehmen wird er-
folgreich werden, wenn das Ziel klar
definiert und formuliert ist. Auch der
wertschatzende Umgang mit Mitarbei-
tern und das Fairplay mit Kunden und
Teampartner tragen maBgeb-
lich zu diesem Erfolg bei.

Fazit

Die Digitalisierung hat das Vor-
gehen und die Konzepte in
der Zahnmedizin vor allem in
der Implantologie stark veran-
dert. Die Zahntechniker waren
Vorreiter fUr die digitale den-
tale Revolution. Sie haben die
Veranderung vorangetrieben
und die neuen CAD/CAM-
Maoglichkeiten etabliert. Wegen
ihres Know-hows und ihren
Visionen sind sie Partner der
Zahnarzte auf Augenhdhe. Ein
Statement aller Referenten
vom 5. CAMLOG Zahntechnik-
Kongress war, dass sowohl die dentale
Analyse als auch die Finalisierung der
asthetischen Rekonstruktionen im Labor
am Patienten stattfinden sollten. Auch
im Jahr 2019 wird die Erfolgsge-
schichte des Zahntechnik-Kongres-
ses von CAMLOG fortgeschrieben,
dann schon zum sechsten Mal.

INFORMATION

CAMLOG Vertriebs GmbH
MaybachstraBe 5

71299 Wimsheim

Tel.: 07044 9445-0
www.camlog.de

Infos zum Unternehmen
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VITA ENAMIC® definiert Belastharkeit neu.*

Die erste Hybridkeramik mit Dual-Netzwerkstruktur, die Kaukrédfte optimal absorbiert
‘
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e enorme Belastbarkeit, da Kaukrafte absorbiert werden

substanzschonende Versorgung, da reduzierte Wandstérken moglich

hochprazise und besonders detailgetreue Ergebnisse

besonders zahnahnliche Materialeigenschaften

schnelle und einfache Fertigung, da kein Brand erforderlich

*) Diese innovative Hybridkeramik garantiert erstmals neben einer besonderen Elastizitat auch eine enorme Belastbarkeit nach dem adhésiven Verbund.

www.vita-enamic.com [Edfacebook.com/vita.zahnfabrik VITA - perfect match. VITA
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3-D-Druck und menr:
460, Janrestagung der ADT In Nurtingen

VERANSTALTUNG Unter den Schwerpunktthemen ,3-D-Druck und mehr*, ,Herausnehmbarer Zahnersatz digital mdg-
lich?* und ,Erfolg durch Planung im Team“ kamen vom 15. bis 17. Juni 2017 rund 1.000 Teilnehmer in der K3N-Stadthalle
Nirtingen zusammen. Ziel der Arbeitsgemeinschaft Dentale Technologie e.V. (ADT) ist der fachliche und wissenschaftliche
Austausch zwischen Zahntechnik, Zahnmedizin, Hochschule und Industrie.

Abb. 1: (v.l.) ADT-Referent fiir Offentlichkeitsarbeit Johannes Wolters (Berlin), nachfolgend der ADT-Vorstand Vizeprasident ZTM Wolfgang Weisser (Esslingen),
Prasident Prof. Dr. Daniel Edelhoff (Mlinchen), stellv. Vizeprasident ZTM Rainer Gléser (Freiburg im Breisgau) und stellv. Préasident Priv.-Doz. Dr. Jan-Frederik
Guth (Minchen). Abb. 2: Festredner Prof. Dr.-Ing. Andreas Gebhardt (Aachen) (iberzeugte mit seinem Vortrag ,3-D-Drucken: Perspektiven und Grenzen®,

Workshops, Vortradge und mehr

Mit thematisch breit aufgesteliten Work-
shops von der ADT und Sponsoren hat
am Donnerstag die Jahrestagung in
Nurtingen begonnen. Beginnend beim
LKorruptionsstrafrecht im Gesundheits-
wesen® Uber ,Die Rolle des Zahntech-
nikers im Digitalen Workflow* bis hin zu
,Hochleistungspolymere in der Anwen-
dung” und ,Mit Multilayer zur perfekten
Krone" — unternehmerische wie prakti-
sche Anregungen fur die Arbeit im
Labor konnten auf der ADT-Jahres-
tagung gewonnen werden.

Nach der BegriBBung und Eréffnung
durch ADT-Préasident Prof. Dr. Daniel
Edelhoff (Mlnchen) und ADT-Vizepréasi-
dent ZTM Wolfgang Weisser (Esslingen)
folgten die ersten Vortrage der Tagung.
Dabei stimmte Festredner und Buch-
autor Prof. Dr. Dipl.-Ing. Andreas Gebhardt
(Aachen) mit ,,3-D-Drucken: Perspekti-
ven und Grenzen* auf eines der Schwer-
punktthemen ein, wahrend Prof. Dr. Cons-
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tantin von See (Krems/Osterreich) sich
»Gegenwart, Zukunft und Visionen“ des
3-D-Drucks widmete. Einen Uberaus
spannenden Einblick in dieses Thema
gaben ebenso u.a. ZTM Vanik Kaufmann-
Jinoian (Liestal/Schweiz) und ZT Nikolas
Bér (Sankt Augustin), die den Weg zur
taglichen Routine in den Fokus rickten.
Und auch die unternehmerische Per-
spektive durfte nicht fehlen: ZTM Hans-
Frieder Eisenmann (Amstetten) betrach-
tete in seinem Vortrag den Beitrag des
3-Drucks zur Laborwertschdpfung als
einen Baustein zum ,Labor 4.0".

Ein weiteres Kongressthema war die Di-
gitalisierung. Dazu stellten u.a. ZTM JUr-
gen Mehlert (Hamburg) und ZT Josef
Schweiger (MUnchen) den Masterstu-
diengang Digitale Dentaltechnologie
M.Sc. vor. ,Die Prothese wird sexy? Alles
digital — auch Totalprothesen®, fragte da-
gegen Prof. Dr. Florian Beuer (Berlin),
wahrend ZTM Hans-Joachim Lotz (Wei-
kersheim) zu verstehen gab, dass der
Patient und seine Wiinsche — trotz des

digitalen Wandels der Zahntechnik —
definitiv analog bleiben.

Dem dritten Veranstaltungsschwer-
punkt, der Arbeit im Team, widmeten
sich u.a. ZT Guido G&Bler (Ulim), Dr. Dr.
Stephan Weihe (Dortmund) und Frank
Hornung (Chemnitz) mit ihrem Vortrag
,Diagnostik und Therapie im Team auf
Basis fusionierter digitaler Daten®. Wei-
terhin steliten Dr. Michael Fischer und
ZTM Benjamin Votteler (beide Pfullingen)
»1eamerfolg mit Vollkeramik auf naturli-
chen Zahnen und Implantaten” vor.
SchlieBlich fassten OA Dr. Silvia Brandt
und ZTM Thorsten Peter (beide Frankfurt
am Main) zusammen: ,Gemeinsam pla-
nen, gemeinsam zum Erfolg!“ — ein wich-
tiger Rat fUr die Kongressteilnehmer.

Branchennews und
Kongressneuerung

Im Fachpresse-Club wurden vor Kon-
gressbeginn bereits aktuellste Ent-
wicklungen diskutiert. Dabei nahm der



FIRMENNEWS

Abb. 3: Rund 1.000 Teilnehmer waren an Fronleichnam nach Niirtingen gekommen. Abb. 4: ZTM Willi Geller (Meiningen/Osterreich, Breckerfeld) wurde unter Standing
Ovations mit dem ADT-Preis ,Lebenswerk" ausgezeichnet. Abb. 5: Die Industrieausstellung war in den Pausen Publikumsmagnet. Abb. 6: Im Workshop von
Heraeus Kulzer thematisierte ZTM Thomas Backscheider (Pirmasens) ,Digital meets Asthetik — mit Multilayer zur perfekten Krone*.

3-D-Druck erwartungsgemaB eine
groBe Rolle ein. So ist ZTM Wolfgang
Weisser Uberzeugt davon, ,dass
3-D-Druck in Zukunft eine groBe Rolle
spielen wird“, wenngleich dies noch
eine gewisse Zeit dauern werde. Prof.
Dr. Daniel Edelhoff betonte in diesem
Zusammenhang die Zeitersparnis, die
der 3-D-Druck mit sich bringe. Das
koénnte, so Edelhoff, zukinftig ein be-
stimmendes Kriterium sein.

Die digitale Anfertigung herausnehm-
baren Zahnersatzes wurde im Presse-
gesprach ebenso thematisiert. Grund-
legend stellte Priv.-Doz. Dr. Jan-Frederik
Guth (MUnchen), stellvertretender ADT-
Préasident, klar, dass die Nachfrage
nach herausnehmbarem Zahnersatz
aufgrund der demografischen Entwick-
lung und aus 6konomischen Grinden
noch immer vorhanden ist. Rainer Gla-
ser (Freiburg im Breisgau), ebenfalls
stellvertretender Vizepréasident der ADT,
gab allerdings die asthetischen Vorzlige
der analogen Fertigung zu bedenken.

Bezlglich des dritten Kongressthemas,
die Teamarbeit zwischen ZT und Zahn-
arzt betreffend, beobachtet Glaser eine
verstérkte Kooperation und Offenheit
seitens der Zahnarzte. Diese profitier-
ten grundsétzlich vom Know-how der
Zahntechniker.

Folgerichtig war das Referententeam
der ADT-Jahrestagung mit Zahntechni-
kern und Zahnérzten sehr gut aufge-
stellt. Und auch das Forum 25, ein ech-
tes Novum der Veranstaltung, bot am
Freitag jungen Auszubildenden, Zahn-
technikern, Studierenden und Zahn-
medizinern ein Podium, sich zu prasen-
tieren und intensiv auszutauschen. Die
Nachfrage der Nachwuchstalente Uber-
traf laut ADT die Erwartungen der Ver-
anstalter um ein Vielfaches.

Kongress und mehr
Zum fachlichen und kollegialen Aus-

tausch trug einmal mehr die der Jahres-
tagung angeschlossene und bis auf

den letzten Standplatz ausgebuchte
Industrieausstellung bei. Zahlreiche
Unternehmen — Uber 20 Prozent mehr
als im Vorjahr — waren mit Produktinno-
vationen und Bewahrtem in der K3N-
Stadthalle von Nurtingen vertreten —
dem gleichzeitig idealen Ort flr die
Get-together-Party am Donnerstag-
abend. Zur eigentlichen Kongress-
Party lud die ADT dann am Freitag in
den Biergarten ein. In freundschaft-
licher, offener Atmosphare, von der die
gesamte Jahrestagung getragen war.

Ausblick

Im kommenden Jahr wird die ADT-
Jahrestagung vom 31. Mai bis zum
2. Juni wieder in Nurtingen stattfin-
den. Das Motto fur 2018 lautet dabei
»~Advanced Prothetik”. Im Fokus wer-
den dann ,Innovative Behandlungs-
konzepte, ,Metallfrei entscheiden im
Team” sowie ,Analog-digital, 6kdno-
misch?“ stehen.
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Nenhr Drucker, menhr Speedo

3-D-DRUCK Shera présentiert die nachste Generation 3-D-Druck mit Sheraprint. Neben Sheraprint 30 und 40 mit doppeltem
Bauraum gibt es kiinftig einen Sheraprint 90 fiir GroBlabore oder industrielle Fertigung. AuBerdem: den Drucker Sheraprint 20
mit reduziertem Komfort, aber in gewohnt hoher Prazision und Qualitdt bei der Druckleistung.

Die Sheraprinter arbeiten mit HD-Auf-
I6sung von 1.920 x 1.080 Pixel ent-
sprechend 34 Mikrometern. Bei Shera-
print 90 betragt die Aufldsung WQXGA
mit 2.560 x 1.600 Pixel entsprechend
38 Mikrometern fur hohe Prazision auf
groBerer Flache. Die Druckleistung bei
allen Sheraprint-Druckern betragt mit
der Force Feedback Technologie ab-
hangig von Material und Schichtstérke
bis zu 110 Milimeter pro Stunde.

Allen Druckern gemeinsam ist der An-
spruch an ein hohes Mal3 an Prozess-
sicherheit im 3-D-Druck. Dazu zahlt,
dass alle Sheraprint-Drucker regelma-
Big kalibriert werden, um die Genauig-
keit und zuverlassig reproduzierbare
Ergebnisse dauerhaft zu gewahrleisten.
Von auBen haben die 3-D-Drucker ein
Facelift bekommen. Von innen hat sich
einiges grundlegend getan: Neu ist der
vergroBerte Bauraum. Die Plattform ist
mit 130 x 75 Millimetern um 20 Prozent
groBer als vorher und erlaubt zum Bei-
spiel, zwei groBe Kiefer gleichzeitig ver-
tikal zu drucken.

Die Bedienung der Drucker ist bei den
Versionen Sheraprint 30 und 40 nun
Uber einen integrierten Touchscreen er-
leichtert. Neues gibt es bei Sheraprint 30
und 40 bei der Belichtung: Die daftir ver-
wendete Energie ist drei Mal so hoch wie
zuvor, sodass sich die Druckerzeit ver-
kiUrzt und der Baujob schneller erledigt
wird. FUr noch bessere Ergebnisse und
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mehr Speed: Die Materialwannen sind
beheizt, sodass sich die Viskositat des
Druckkunststoffes optimiert und noch
schneller gedruckt werden kann.
Gleichzeitig ist dies ein weiterer Beitrag
zur Prozesssicherheit: Die Verarbei-
tungstemperatur bleibt stets gleich und
flhrt zu verlasslichen Ergebnissen.

Ein RFID-Chip an jeder Materialwanne
sorgt zudem fur mehr Prozesssicher-
heit beim 3-D-Druck. Sobald die Ma-
terialwanne im Drucker automatisch
verriegelt ist, pruft der Chip, ob der an-
stehende Druckjob und das Material
zueinander passen. Stimmen die Infor-
mationen nicht Uberein, warnt der Dru-
cker den Anwender vor einem magli-
chen Fehler.

Sheraprint arbeitet mit dem Digital Light
Processing Verfahren (DLP) und licht-
empfindlichem Kunststoff. Das Herz-
stlick der Sheraprint 30, 40 und 90 ist
die patentierte Force Feedback Techno-
logie (FFT). Die Software des Druckers
berechnet bei jeder zu polymerisieren-
den Schicht, mit welcher Zugkraft die
Bauplattform angesteuert werden muss.
Das System meldet, sobald sich das
Druckobjekt vom Wannenboden gelost
hat, und veranlasst dann umgehend die
nachste Druckschicht, ohne dass unno-
tige ,Wartezeit" verschwendet wird. Auf
diese Weise erzielt das System stets die
schnellstmogliche Verarbeitung und
einen sehr prazisen Druck. Andere Dru-

cker arbeiten meist mit gleichbleibenden
Kréaften. Das macht diese Drucker lang-
samer. Im Sheraprint hingegen werden
massive und dinne Bereiche mit unter-
schiedlicher Abzugskraft bertcksichtigt.
FUr den DLP 3-D-Drucker Sheraprint 20
ist die Force Feedback Technologie
nachristbar.

Die Druckzeit richtet sich bei Sheraprint
nach der Hohe der Druckobjekte und
nicht nach der Anzahl auf der Bauplatt-
form, weil die Belichtung in einer Flache
erfolgt. Im Sheraprinter andert sich im
Vergleich zu den Vorgangern die Wel-
lenlange flir die Lichtpolymerisation. Sie
betréagt nun 385 statt 405 Nanometer,
von noch sichtbar auf unsichtbare Licht-
wellen, die mehr Transparenz bei den
3-D-Druckobjekten zulassen.

GroBe Materialvielfalt

Zu Sheraprint gehort ein breites Spek-
trum der Einsatzmoglichkeiten von licht-
polymerisierenden 3-D-Druckkunststof-
fen in der Zahntechnik. Gestartet mit
sechs, prasentierte Shera zur IDS 2017
elf Materialien. Damit lassen sich &sthe-
tische Modelle fertigen samt Gingivaan-
teil, KFO-Modelle, Ubertragungsschliissel
fUr Brackets, temporare Kronen und BrU-
cken, Bohrschablonen, Aufbissschienen,
Gussgeruste und individuelle Abdruck-
I6ffel. FUr alle 3-D-Materialien von Shera
sind die Druckparameter hinterlegt. Sie
muUssen nicht erst mihsam vom Anwen-
der Uber trail and error ermittelt werden.
Insbesondere flr den 3-D-Druck von
Medizinprodukten ist es der definierte
Prozess, der aus einer gedruckten Ar-
pbeit erst ein Medizinprodukt macht.

INFORMATION

SHERA Werkstoff-Technologie
GmbH & Co. KG

EspohistraBe 53

49448 Lemforde

Tel.: 05443 9933-0
info@shera.de

www.shera.de
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MEISTERABSCHLUSS

Meisterkurs M43
vom 04.12.2017-08.06.2018

Tag der offenen Tir am 02.09.2017 von 10.00-15.00 Uhr

6 Monate Vollzeit
Teil | und Teil Il

- Splittingvariante (Teilzeit) moglich

Deutliche Verbesserung beim Meister-BAf6G

Nutzen auch Sie die Chance zur Vervollkommnung lhres Wissens
und lhrer praktischen Fahigkeiten. Streben Sie in sehr kurzer
Zeit mit staatlicher Unterstitzung (BAf6G) zum Meister im
Zahntechniker-Handwerk! Ronneburg in Thuringen bietet dafur

WAS SPRICHT FUR UNS:

e 22 Jahre Erfahrung bei der erfolgreichen Begleitung von Uber
480 Meisterabschlissen

e Seit Juni 2010 zertifizierte Meisterschule nach DIN EN
ISO 9001:2008

e \ollzeitausbildung Teil | und Il mit 1.200 Unterrichtsstunden in
nur sechs Monaten (keine Ferienzeiten)

e Splitting, d.h. Unterrichtstrennung Theorie und Praxis,
wochenweise wechselnd Schule bzw. Heimatlabor
(Kundenkontakt bleibt erhalten), Ausbildungsdauer 1 Jahr

e Belegung nur Teil | bzw. Teil Il moglich

e Hohe Erfolgsquote in den Meisterprufungen

e Praxis maximal 15 Teilnehmer (intensives Arbeiten in kleinen
Gruppen moglich)

e Kontinuierliche Arbeit am Meistermodell bis zur Fertigstellung
aller Arbeiten in Vorbereitung auf die Prifung mit anschlieBender
Auswertung durch die Referenten

ideale Voraussetzungen. An der 1995 gegriindeten ersten priva-
ten Vollzeit-Meisterschule fur Zahntechnik in Deutschland wurden
bisher Uber 480 Meisterschuler in Intensivausbildung erfolgreich
zum Meisterabschluss gefuhrt.

Praktische prufungsvorbereitende Wochenkurse durch
Absolventen der Meisterschule und Schulleiterin

Zusatzliche Spezialkurse (Rhetorik, Fotografie, Marketing und
Management, Laborabrechnung, QM etc.)

Modernster Laborausstattungsstandard

Ausgewogenes Preis-Leistungs-Verhaltnis, Grundmaterialien
und Skripte kostenfrei

Sonderkonditionen durch Preisrecherchen und
Sammelbestellungen sowie bei der Teilnahme an Kursen
auBerhalb der Meisterausbildung

Exkursion in ein Dentalunternehmen mit lehrplanintegrierten
Fachvortragen

Kurzfristige Prafungstermine vor der HWK
Lehrgangsgebuhren in Raten zahlbar — Beratung in
Vorbereitung der Beantragung des Meister-BAf6G

Preiswerte Unterklnfte in Schulndhe

WWW.ZAHNTECHNIK-MEISTERSCHULE.DE




LEHRGANGSZEITEN

Die Ausbildung erfolgt im Vollzeitkurs von Montag bis Freitag
(Lehrgangsdauer 6 Monate). Durch die wochenweise Trennung von
theoretischer und praktischer Ausbildung kénnen auch Teilnehmer nur
fur Teil Il bzw. nur fur Teil | integriert werden. Diese Konstellation
(Splittingvariante) bietet die Moglichkeit, in einem Lehrgang Teil Il und
im darauffolgenden bzw. einem spateren Lehrgang Teil | oder umge-
kehrt zu absolvieren. Die Ausbildung dauert in diesem Fall 1 Jahr.

LEHRGANGSGEBUHREN

Aufnahmegebuhr (pro Kurs) 50,00 € zzgl. Mwst.
Lehrgangsgebuhr TEIL II 2.200,00 €zzgl. Mwst.
Lehrgangsgebuhr TEIL | 6.600,00 €zzgl. Mwst.

Lehrgangsgebduhr in Raten zahlbar

VORAUSSETZUNGEN

e Gesellenabschluss im ZT-Handwerk

LEHRGANGSINHALTE

TEIL Il - Fachtheorie (ca. 450 Stunden)

1. Konzeption, Gestaltung und Fertigungstechnik
2. Auftragsabwicklung

3.Betriebsfuihrung und Betriebsorganisation

TEIL | — Fachpraxis (ca. 750 Stunden)
1. Brickenprothetik
e Herstellung einer 7-gliedrigen, geteilten Bricke und
Einzelzahnimplantat mit Krone
e Keramik- und Compositeverblendtechniken
2.Kombinierte Prothetik
e Fras- und Riegeltechnik
¢ feinmechanische Halte-, Druck- und Schubverteilungselemente
¢ Modellgusstechnik
3.Totalprothetik
4. Kieferorthopadie

Bei allen 4 Teilaufgaben sind Planungs- und Dokumentationsarbeiten
integriert.

FOLGEKURS

Meisterkurs M44 Teil | und Teil Il vom 25.06.2018 bis 07.12.2018

Informationen zu den zwei Ausbildungsvarianten Vollzeit und
Splitting finden Sie auf dieser Seite unter LEHRGANGSZEITEN.

STATEMENTS VON ABSOLVENTEN UBER DIE WEITERBILDUNG

Den Entschluss, Zahntechnikermeisterin zu werden, fasste ich in der
Gesellenzeit. Um dieses Ziel zu erreichen, informierte ich mich tber
mogliche Bildungswege. Ich entschied mich fur die Meisterschule fur
Zahntechnik in Ronneburg, da diese die Teile | und Il als Vollzeit-
variante in nur sechs Monaten anbietet und in meinem beruflichen
Umfeld einen sehr guten Ruf genieBt.

Durch den wéchentlichen Wechsel zwischen Theorie und Praxis war es
maoglich, das Erlernte sofort umzusetzen. So konnte ich mich intensiv
auf die Prufungsvorbereitung konzentrieren. Viele namhafte Refe-
renten aus Wirtschaft und Dentalindustrie stellten aktuelle Techno-
logien, wie zum Beispiel die CAD/CAM-Technik, vor.

Besonders interessant waren u.a. der Aufwachskurs mit ZTM Markus
Kaiser, der Riegelkurs mit ZTM Ralf Maria Stribel und der Totalprothe-
tikkurs mit ZT Karl-Heinz Kérholz.

Die theoretischen und praktischen Kurse mit Frau ZTM Cornelia Grafe
waren sehr lehrreich und boten eine optimale Prifungsvorbereitung.
Durch die Beschrankung der Kursteilnehmerzahl konnte individuell auf
die Meisterschller eingegangen werden.

Das familidare Klima an der Meisterschule fur Zahntechnik Ronneburg
gab Anlass fur jede Menge Motivation.

Ruckblickend war es ein schénes halbes Jahr.

ZTM KRISTIN SCHUTZ,
ERGOLDING

TRAGER DER MEISTERSCHULE RONNEBURG

® Y venta Die Meisterschule Ronneburg gehért zur internationa-
dt]]fg{g::;ﬁm len Dental Tribune Group. Der auf den Dentalmarkt
spezialisierte Fachverlag veroffentlicht tGber 100
Fachzeitschriften in 90 Landern und betreibt mit
www.dental-tribune.com das fihrende internationale News-Portal der
Dentalbranche. Uber 650.000 Zahnérzte und Zahntechniker weltweit
gehoren zu den regelmaBigen Lesern in 25 Sprachen. Dartber hinaus
veranstaltet Dental Tribune Congresse, Ausstellungen und Fortbildungs-
veranstaltungen sowie entwickelt und betreibt E-Learning-Plattformen,
wie den Dental Tribune Study Club unter www.dtstudyclub.de. Auf dem
(Dental Tribune) DT Campus in Ronneburg entsteht rings um die
Meisterschule fur Zahntechnik ein internationales Zentrum fur Aus- und
Weiterbildung sowie fur digitale Planungs- und Fertigungsprozesse
(CAD/CAM) in der Zahnmedizin.

Vor ein paar Jahren habe ich die Teile Ill und IV der Meisterprifung an
der Handwerkskammer in meinem Landkreis erfolgreich abgeschlos-
sen.

Danach bestand intensiv der Wunsch, die beiden letzten Teile der
Meisterausbildung an einer geeigneten Meisterschule zu absolvieren.
Far mich kam dabei nur eine Vollzeit-Ausbildung infrage. Nach lange-
rer Suche fand ich durch eine Anzeige das Angebot der Meisterschule
fur Zahntechnik in Ronneburg, welche die Vorbereitungslehrgange
Teil 1 und Il innerhalb von sechs Monaten mit anschlieBenden
Prifungen an der Handwerkskammer Erfurt durchflhrt. Eine
Freistellung meines Arbeitgebers und die Unterstitzung meiner
Familie halfen mir bei der erfolgreichen Durchsetzung meines
Vorhabens.

Ruckblickend war es fur mich persénlich die richtige Wahl. Besonders
hervorheben maochte ich die vorbereitenden Kurse fur die praktische
Prafung mit ZTM Ralf Maria Stribel (Riegeltechnik), den Aufwachs-
kurs mit ZTM Markus Kaiser und den Keramikkurs mit ZTM Michael
Perling.

Ein besonderes Highlight fur mich war auch der Anatomieunterricht
mit MR Prof. Dr. med. habil. Klaus Schippel.

Ein besonderer Dank gilt nattrlich auch der Schulleiterin Frau ZTM
Cornelia Grafe, welche mit ihrer langjéhrigen Erfahrung, aber auch mit
ihrem Verstandnis eine groBe Hilfe, ganz besonders in Hinblick auf die
Prafungen, war.

ZTM MARIO HERZOG,
LINDENBERG

KONTAKT

MEISTERSCHULE FUR ZAHNTECHNIK
BahnhofstraBBe 2
07580 Ronneburg

Tel.: 036602 921-70

Fax: 036602 921-72 //gm
E-Mail: info@zahntechnik-meisterschule.de oS
www.zahntechnik-meisterschule.de

THUIRINGEN
_CERT _

150 9001:2008
15 100 85635,

Schulleiterin:
ZTM/BdH Cornelia Grafe

Tic



Diese Beitrage basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.

PRODUKTE
HERSTELLERINFORMATIONEN

Herstellungsprozess

Mit zwei Scheiben zur asthetischen Restauration

Frasen des
Zahnkranzes

Frasen der Prothesenbasis /
Vestibulares Frasen

mit dem Zahnkranz

Digital Denture ist ein Herstellungsprozess zur schnellen digitalen Fer-
tigung abnehmbarer Prothesen. Er verkniipft die digitale Fertigung im
Labor mit den etablierten zahnérztlichen Behandlungsschritten. Eine
exklusive Design-Software und aufeinander abgestimmte Materialien
in Kombination mit speziellen Fertigungsstrategien bis hin zur moder-
nen Frasmaschinen-Plattform PrograMill versprechen vorhersehbare,
konstante Ergebnisse.

SR Vivodent CAD ist das Material fir die digital herzustellenden Z&hne
und Zahnsegmente. Einzelzdhne und Zahnreihen werden aus dieser
DCL-Scheibe gefertigt. Sie besticht durch ihre transluzente Einfarbung
und natirliche Fluoreszenz. In Kombination mit der anatomischen
Form und natiirlichem Oberflachendesign wird eine hohe Asthetik
erzielt. Die Scheiben sind in vielen Farben verfligbar.

lvoBase CAD ist das Prothesenbasismaterial. Die PMMA-Scheibe steht flir
hohe Bruchsicherheit und Tragedauer sowie flir homogene Qualitdt ohne
Porositét oder Lufteinschitisse. In einem Schritt wird aus ihr die Prothesen-
basis digital ausgefrast. Die Scheiben sind in vier Basisfarben verfiigbar.
Das Farbkonzept ist auf das Prothesenbasismaterial von Ivoclar Vivadent
abgestimmt. Dadurch werden die gangigsten Farbwiinsche abgedeckt.
Neben der Basisvariante kann auch ein Upgrade auf die Premium-
Variante ,Digital Denture Professional” erfolgen. Auf Wunsch kénnen
Anwender damit besonders hochwertige Prothesen — zum Beispiel mit
Konfektionszdhnen — herstellen.

Attachement System

Verkleben der Prothesenbasis

Feinfrasen

Polieren der digital
hergestellten Prothese

SR Vivodent® und IvoBase® sind eingetragene
Warenzeichen der Ivoclar Vivadent AG.

Ivoclar Vivadent AG
Tel.: +423 2353535
www.ivoclarvivadent.com

Neues System fUr festsitzende totalprothetische Losungen

Zest Dental Solutions, erstmals unter neuem Namen,
prasentierte auf der diesjahrigen IDS in Koln seine
einzigartigen Implantat-Restaurationsldsungen. Hier
zeigte der bekannte Hersteller des LOCATOR® Attach-
ment Systems seine neuste Losung fiir festsitzende to-
talprothetische Versorgungen: den LOCATOR F-Tx®, Als
ein weltweit fuhrender Anbieter im Bereich Herstellung
und Vertrieb dentaler Losungen zur Behandlung zahn-
loser Patienten hat das kalifornische Unternehmen
seinen Fokus darauf gelegt, Klinischen Anwendern in-
novative Produkte fir die Behandlung zahnloser Patien-
ten anzubieten.

Im Jahr 2016 richtete sich das als Zest Anchors be-
kannte Unternehmen im Zuge des Erwerbs von Danville
Materials, einem flihrenden Hersteller von restaurativen
Verbrauchsmaterialien, Kleingerdten und minimal-
invasiven Behandlungslosungen, neu aus. Ebenfalls
seit 2016 befindet sich der weltweite Firmensitz von
Zest Dental Solutions im kalifornischen Carlsbad (USA).

Auf der diesjahrigen IDS présentierte Zest Dental
Solutions nun LOCATOR F-Tx, ein neues System flr fest-
sitzende totalprothetische Versorgungen, das weder
Zement noch Schrauben bendtigt. Fiir den ndtigen Halt
der Prothese sorgt beim LOCATOR F-Tx das einzigartige
zum Patent angemeldete ,Snap-in-Design“ der Reten-
tionskugeln aus PEEK (Polyetheretherketon). Damit
schreibt das kalifornische Unternehmen seine Erfolgs-
geschichte fort und geht in eine neue Ara der Versor-
gung zahnloser Patienten uber.

Zest Dental Solutions
Tel.: +1 760 743-7744
www.zestdent.com
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PRODUKTE

Gesichtsbogen

Individuelle Prazision und Asthetik

Zusammen mit ZTM Walter Béthel und Dr. med. habil. Volker Ulrici
entwickelte Baumann Dental einen neuen Gesichtsbogen.

Die Fixierung eines Standard-Gesichtsbogens (iber die Gehérgénge
setzt voraus, dass diese transversal verlaufen und eine symmetri-
sche Ausformung sowie Anordnung im Schédel aufweisen. Neuere
Anatomiestudien zeigten teilweise erhebliche Abweichungen in der
Symmetrie des Schédels auf.

Der neue 3-D-Asthetik-Gesichtshogen der Baumann Dental GmbH
besitzt unabhéngig voneinander hohenverstellbare Ohrpelotten. Die
transversale Ebene kann ber die Bipupillarebene harmonisiert werden.

Polymerisation

Lichtpolymerisationsgerat fur eine Vielzahl

ichthartender Kunststofie &

Eine optimierte Lichtmischung sorgt flir eine homogene
und sichere Aushartung. Acht um einen Drehteller ange-
ordnete Lampen sowie eine zentral platzierte Halo-
genlampe transportieren das Polymerisationslicht
an jeden Objektpunkt. Diese Lampen gehoren zur Se-
rienausstattung des Gerdtes und liefern eine Abgabe
von UV-Strahlen und weiBem Licht, sodass dadurch die
Bandbreite aller fotoaktiven Materialien in einem Bereich

Die Abstiitzung des Bogens iiber die Glabella ist ebenso
problematisch, da ein Standard-Gesichtsbogen von
einem symmetrischen Mittelwertschddel ausgeht.
Weicht der Patient von der Norm ab, kann das zur Ver-
félschung der zu registrierenden Bezugsebene oder der
Mittsagittalen fiihren. Um diesen Umstanden gerecht zu
werden, verfiigt der 3-D-Asthetik-Gesichtsbogen tiber
weitere Einstellmdglichkeiten. Neben der transversalen
Verstellmdglichkeit der Glabellastiitze kann diese auch
in der Hohe justiert werden.

Die Hohenjustierung ermdglicht in Verbindung mit dem
Abgreifen der klassischen Referenzpunkte am Gesichts-
schadel ein prédzises Festlegen der zu registrierenden
Bezugsebene. Indikationsabhédngig kann so die jeweils
notwendige Bezugsebene prézise ermittelt und regist-
riert werden. Der stufenlose Verstellbereich erlaubt di-
verse Anpassungen, abgedeckt wird der Bereich von der
Camper’schen Ebene bis zur Frankfurter Horizontalen.
Die symmetrische Parallelverstellung dieses neuartigen
Registriergerédtes ermdglicht eine sichere und zeitspa-
rende Bestimmung der Schadel-Achs-Relation. Mit dem
praktischen 3-D-Gelenksupport sind die Registrate mit einem Hand-
griff fixierbar. Ein Ebenenindikator und eine aufsteckbare Wasser-
waage gehoren ebenso zum Lieferumfang des Gerdtes wie die au-
toklavierbaren Bissgabeln aus langlebigem Edelstahl. Der Bogen wird
in einem praktischen und robusten Kunststoftkoffer ausgeliefert.

Baumann Dental GmbH
Tel.: 07236 93369-0
www.baumann-dental.de

zwischen 320 und 550 nm abgedeckt wird.

Die langlebigen, leicht austauschbaren Leuchtstoff-
réhren haben eine Lebensdauer von ca. 1.000 Betriebsstunden.
Um eine schnelle und optimale Polymerisation zu gewéhrleisten,
sollten sie nach dieser Zeit durch neue ersetzt werden. Die Be-
triebsstunden kénnen ganz einfach Uber das Display abgerufen
werden.

Speed Labolight ist einstellbar von einer Sekunde bis 99 Minu-
ten. Eine Kihlvorrichtung auf der Geréterlickseite verhindert die
Uberhitzung bei Langzeiteinsatz. Die Polymerisationstemperatur
in der Kammer steigt nicht tiber 40 °C.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

Der Polymerisa-

tionsvorgang mit

Speed Labolight wird mit einem 30 Sekunden
dauernden akustischen Signal beendet.

Infos zum Unternehmen
-

Hager & Werken GmbH & Co. KG
Tel.: 0203 99269-0
www.hagerwerken.de

Diese Beitrage basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Steuergeréat

Benutzerfreundlicher Mikromaotor

VOLVERE i7, der neue Labor-Mikromotor von
NSK, zeichnet sich durch sein kompaktes und
fortschrittliches Design aus und besitzt trotz
seines attraktiven Preis-Leistungs-Verhéltnisses
alle wichtigen Funktionen. Das Steuergerét ist
mit einer Breite von nur 69 mm so klein und mit
einem Gewicht von 9009 so leicht, dass es
Uberall Platz findet. Sei es auf dem Arbeitstisch,
einem Regal oder in einer Schublade. Das Hand-
stlick liegt ergonomisch in der Hand und bietet
mit einem Drehmoment von 4,1 Ncm sowie
einer Drehzahl von 1.000 bis 35.000/min aus-
reichend Leistung fiir praktisch alle labortech-
nischen Arbeiten. Dabei glanzt es dank seiner
hochprazisen Herstellung und der kernlosen
Mikromotorkonstruktion mit geringen Vibratio-
nen und einem leisen Laufgerdusch. Ein paten-
tiertes Staubschutzsystem verhindert das Ein-
dringen von Staub in das Handstiick und stellt
eine lange Lebensdauer sicher. Auf Basis der
jahrzehntelangen Erfahrungen von NSK in der
Entwicklung von Dentallabortechnologien und
einer klaren Vorstellung davon, was der dentale Laborspezialist von
einem Labor-Mikromotor erwartet, bietet VOLVERE i7 auch Komfort-
features, die aus der Premiumserie der NSK-Labormotoren bekannt
sind. So verfiigt zum Beispiel auch dieser Mikromotor (iber die Auto-
Cruise-Funktion — eine Funktion, die es erlaubt, bei gleichbleibender

Infos zum Unternehmen
u

Implantologie

NSK

VOwveRre j7

Drehzahl den FuB von der FuBsteuerung zu nehmen. Dies beugt Er-
miidungen vor und ermdglicht entspanntes Arbeiten. Der mikropro-
zessorgesteuerte VOLVERE i7 ist in zwei Varianten erhéltlich. Erstens
als Version ,RM* mit einem Labor-Handstlick und zweitens als Ver-
sion ,E* mit einem ISO E-Mikromotor, der den Antrieb aller dentalen
Hand- und Winkelstticke ohne Licht ermdglicht.

NSK Europe GmbH
Tel.: 06196 77606-0
www.nsk-europe.de

Schnelle und ,unblutige” Implantatinsertion

Implantieren in nur einer Sitzung — das MIMI®-
Flapless-Verfahren macht es moglich! Nach in-
tensiver Auseinandersetzung mit minimalinvasi-
ven Insertionsprotokollen entwickelte Priv.-Doz.
Dr. Armin Nedjat vor mehr als zehn Jahren ein
standardisiertes Verfahren flr eine schnelle,
sanfte und ,unblutige” Implantatinsertion.
Heute kommt das Verfahren weltweit zum Ein-
satz. Der Erfolg der MIMI®-Flapless-Methode
basiert dabei auf der modernen, knochenphy-
siologischen Erkenntnis, dass Knochen durch-
aus Kompression akzeptiert, ja sogar ,Knochen-
training“ bendtigt. Moglichst ohne systematische
Aufklappung des Zahnfleisches und Periostver-
letzung wird transgingival ein kleindimensio-
nierter, leicht konischer Knochenschacht ge-
bohrt, durch den ein im Durchmesser groBeres,
leicht konisches Implantat mit kontrollierter Kraft
,hineinkondensiert” wird. Da-
bei steht die Implantations-
methode nicht im Wider-

Infos zum Unternehmen

B

oy - spruch zum  klassischen
Full-flap-Verfahren, sondern stellt eine optimale
E Ergénzung dar, fur die Insertion von sowohl ein-
. teilig als auch zweiteiligen Implantaten.

Champions-Implants GmbH
Tel.: 06734 914080
www.championsimplants.com
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Politur

fUr das Frasgerat

Eine wichtige Forderung an Primar-
teile aus Zirkonoxid ist die hoch-
glatte und dichte Oberfldche. Um
diese auf effizientem Weg sicher zu
erreichen, bietet Komet (Lemgo)
jetzt die neuen Zr0O,-Polierer flir das
Frasgerat. Egal ob parallel oder
konisch — in Verbindung

block ldsst sich jetzt jede
Zirkonoxid-Primarkrone zum .'.|-
perfekten Hochglanz bringen.

vollkeramischen Restaura-

tionen bietet Komet seit Jahren das
beliebte zweistufiges Zr0,-Poliersys-
tem an. Die geschmeidige Textur der
Polierer schont die zuvor angelegte

CAD/CAM-Material

Rohling mit flieBendem Farbverlauf

C2 D3

Oben: Anterior, gefrést als Pontic (geschlossene Form) aus DD cubeX2®ML. Unterbelichtung auf Light
Pad. Transluzens zervikal 44% bis inzisal 49%. Quelle: F&E, Dental Direkt. Spectrophotometer an 1 mm
dicken, polierten Proben aus Farbe A3. Werte variieren und sind bei hellen Farben héher. Rechts:
9 Schichten — Die 5 Hauptschichten sind in Bezug auf Chemie und KorngréBe zueinander optimiert. Dies
gewdhrleistet ein homogenes und stufenloses Diffundieren in den 4 Zwischenschichten.

- - ' ! -
A2 A3 A35

Al

B2

Basierend auf dem ,DD cubeX?® — cubic zirconia system®" bieten die

Rohlinge eine flieBende Farbabstufung von zervikal zu inzisal. Die Her-

stellung von &sthetischen Monolithen ist so effizient wie nie zuvor. Das

lebendige Chroma und eine Transluzenzsteigerung im inzisalen Drittel

erflillen hohe Anspriiche an moderne CAD-Materialien:

e |ndividuelle Farbverldufe wie sonst nur bei der aufwendigen
Liquid-Pinseltechnik

e Hohe Farbsicherheit durch industrielle Einfarbung im Vergleich zur
Pinseltechnik

e Zuverlassiger Farb- und Transluzenzverlauf durch die Multi Additive
Technology®

e \erzugsfest beim Sintern durch einzelisostatische Nachverdichtung
jedes Rohlings

Farbe mit Konzept

Die Rohlinge gewahrleisten Farben nach VITA® und einen ineinander tiber-
gehenden, stufenlosen Farbverlauf. Das Chromaist in der Schneide reduziert
und deutlich aufgehellt. Der Produktionsprozess und die Qualitétssicherung

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

Fir die effektive Politur von E 1

/weistufiges Poliersystem aus ZrO,-Polierern

Struktur der Restauration. Zugleich wird eine hochglatte und dichte
Oberfl&che erarbeitet.
Da metallfreie Primérkronen an Popularitdt gewinnen, bietet Komet
das zweistufige ZrO,-Poliersystem jetzt auch fir die Frastechnik an.
Damit erfiillt der Hersteller fur rotierende Instrumente den Wunsch
vieler Anwender. Mit nur wenigen Schritten konnen Primarteile aus
Zirkonoxid auf perfekten Hochglanz gebracht werden. Mit der ersten
Polierstufe — dem blauen Polierer — erfolgt die schonende

Infos zum Unternehmen

mit dem speziellen Abricht- E - 'E Vorpolitur. Der hellgraue Polierer sorgt danach flir den ge-

wiinschten Hochglanz.

Perfekte Ergénzung ist der diamantierte Abrichtblock von

Komet. Mit ihm lassen sich alle Frastechnikpolierer auf die

jede gewlinschte Gradzahl ,trimmen*“. Die diamantierten
= Fldchen ermdglichen Abrichtwinkel von 0°/1°/2°/4° und 6°.

Komet Dental

Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Tel.: 05261 701-700
www.kometdental.de

Enamel Layer

Gradational 1 Layer l

Gradational 2 Layer L
Body 1 Layer \ .

Body 2 Layer

in unserer glasernen Fabrik sind gekennzeichnet durch ein hohes Maf
an Automatisierung. Enge Toleranzen und eine sensible Messsensorik
sorgen flr eine prézise Reproduzierbarkeit der Farbschichten. So haben
Sie die Sicherheit, den beim CAD/CAM-Nesting gew(inschten Farbver-
lauf zu treffen. Schneide- und untere Dentinschichten sind so ausgelegt,
dass Sie flexibel die Intensitét variieren kdnnen. Unser Verfahren flir die
ausgewogene Rezeptur und die homogene Verteilung der farbgebenden
lonen im Geflige beschreiben wir als Multi Additive Technology®.

Die Farb- und Transluzenzwirkung entsteht, durch die Wechselwirkung
des Lichts, mit dem durch Farbadditive modifizierten Zirkongeftige.
Durch eine prézise Reduzierung der Additive in den Schichten steuern
wir die Lichtbrechung. So erhalten Sie einen natrlichen Transluzenz-
verlauf, und in der Zahnschneide entfaltet das kubische Zirkonoxid
seine volle Lichtdurchldssigkeit.

Dental Direkt GmbH
Tel.: 05225 86319-0
www.dentaldirekt.de

Diese Beitrage basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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PRODUKTE

Zwei-Komponenten-Kleber

Verbindungssicherheit in der Zahntechnik

Der Si-tec Kleber ist ein selbsthértender Zwei-Komponenten-Kleber
zur Verbindung von zahntechnischen Halte- und Friktionselementen
sowie Teleskopkronen mit Modellgussbasen und Galvanokronen in

Modellgussarbeiten. Durch die Verwendung der mitgelieferten
Mischkaniilen entfallt ein zusétzliches manuelles Mischen. Da-
durch werden Mischfehler und Fehldosierungen ausge-
schlossen. Ein groBer Anteil von anorganischen Fiill-
stoffen verhindert das Schrumpfen bei der Poly-
merisation und fihrt zu einer hohen Endhérte,
sodass Kleberiiberschiisse durch Frésen leicht zu entfernen sind.

Die Verarbeitungszeit betrdgt drei Minuten bei 22 Grad. Hohere Tempe-
raturen verkiirzen die Verarbeitungszeit, niedrige Temperaturen verlén-
gern die Verarbeitungszeit. Wahrend der Abbindezeit, ca. 4,5 bis

Modellguss

‘ 8 Minuten
(4 nach Klebebe-
B \k\e‘o ginn, muss die Arbeit
&S-‘\" _ spannungsfrei auf dem Ar-
== beitsmodell fixiert sein und darf nicht

- bewegt werden. Nach der Aushartung kon-
nen Kleberlberschiisse mit einem Fréser entfernt
werden. Der Kleber ist bis 120 °C formstabil. Durch Erhit-
zen auf (iber 200 °C kann die Klebeverbindung wieder geldst werden.

Si-tec GmbH Dental-Spezialartikel
Tel.: 02330 80694-0
www.si-tec.de

Konigsblaue Einbettmasse fur edle Ergebnisse

Dentaurum erweitert mit der neuen Einbettmasse rema® blue
seine Kompetenz fiir alle Materialien, die passgenaue und
leicht zu verarbeitende Modellgussstrukturen ermdgli-
chen. Sie zeichnet sich durch eine hohe Gasdurchlés-
sigkeit aus. Mit niedrigeren Vorwarmetemperaturen
konnen damit sehr glatte Glisse erzielt werden.
Die Vorteile dieser Eigenschaften liegen auf der
Hand: Eine Schonung der Vorwérmedfen sowie
ein erleichtertes Ausbetten. Dabei ist die
Einbettmasse selbstverstandlich fir alle
Dublierverfahren ausgelegt. Auch einer
Speedvorwdrmung steht nichts im Wege.
Neu ist die spezielle Konzeption flir den
Einsatzbereich des CAD/Vest-Verfahrens. Ob

Prothetik

i . Infos zum Unternehmen
gedruckte oder gefraste Geruste auls Mg,
Kunststoff oder Wachs — eine spezi- E E
elle Anmischfliissigkeit garantiert
auch hier optimale Passungen.

Wie kaum ein anderer Dental- E

_ hersteller ligfert Dentaurum -

L ein volistandiges Pro-

. gramm mit hochwertigen Materialien zur
Herstellung elastischer, graziler und pass-
genauer Modellgussgeriste.

DENTAURUM GmbH & Co. KG
Tel.: 07231 803-0
www.dentaurum.com

Multilayer Asthetik-Kit fur die digitale Fertigung

Passgenauer Zahnersatz, der gut aussieht: Der dsthetische Anspruch
von Patienten ist stark gestiegen. Mit der Kombination aus multichro-
men Zirkondioxidgeriisten und Keramikmassen beziehungs-
weise Malfarben kommen Zahntechniker schnell zum ge-
wiinschten Ergebnis. Fir die digitale Fertigung im Labor hat
Kulzer daher das Multilayer Asthetik-Kit geschniirt.

In dem Paket ist alles enthalten, was Zahntechniker fir eine
asthetische Versorgung bendtigen. So ist unter anderem eine
dima Zirconia ML Material-Disk enthalten. In der CAD-Soft-
ware wird die Restauration in der Disk so positioniert, dass
schon im Gertist ein nattirlicher Farbverlauf gegeben ist — egal, ob redu-
ziert oder monolithisch. Mittels CAM-Fertigung wird sie in der Frasma-
schine, beispielsweise in der cara Mill, passgenau hergestellt. Die Kera-
mikmassen aus dem HeraCeram Zirkonia 750-Sortiment sorgen bei der
reduzierten Variante flir ein natirliches Lichtspiel. Mit den HeraCeram
Stains universal-Malfarben individualisieren Anwender monolithische
Restaurationen und kénnen Charakteristika wie Schmelzrisse gezielt
einlegen. Die Valuemasse VL 3 stellt dann eine flieBende Transparenz

[=]

Infos zum Unternehmen

zwischen Geriist und Verblendung sicher. Das Multilayer Asthetik-Kit
ist bis zum 30. Juni als Aktionsangebot verflighar.

Heraeus Kulzer GmbH
Tel.: 0800 4372522
www.kulzer.de

s

3
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Implantologie

Infos zum Unternehmen

Bestmdgliche Funktionalitat und
naturnahe Asthetik: Zunehmend
gilt implantatgetragener Zahn-
ersatz als Goldstandard im Be-
reich der dentalen Prothetik und
steht dabei flir eine dsthetisch
anspruchsvolle, belastbare, si-
chere und langlebige Losung. Die
Grundlage fir den langfristigen
Behandlungserfolg bildet dabei
das exakt platzierte Dental-
(PFT implantat, sodass ulti-

mativ eine effiziente,
-

&> smarte Implantat-
h ‘W planung nach den
m neuesten techni-
Prothetik

schen Standards

PRODUKTE

Starke Basis fur asthetischen Zahnersatz

entscheidend fir das finale prothetische Ergebnis sein kann. Mit der
umfassenden Erweiterung seines chirurgischen Portfolios rund um
die Chirurgieeinheit Implantmed positioniert sich das Unternehmen
W&H als starker Partner flir Implantologen und Oralchirurgen. Das
Implantmed zeichnet sich besonders durch die einfache Bedie-
nung, hohe Prézision sowie Flexibilitat aus.

Fir den langlebigen Halt der implantatbasierten Prothetik ist vor
allem die erfolgreiche Einheilung des Implantats mit einer best-
maoglich verlaufenden Osseointegration entscheidend. Als exklusi-
ver Vertriebspartner der schwedischen Firma Osstell stellt W&H
Anwendern ein einzigartiges in das Chirurgiegeréat integrierbares
Modul zur Messung der Implantatstabilitat zur Verfiigung. So haben
Behandler alle individuellen Faktoren fir jeden Patientenfall stets
im Blick, treffen Entscheidungen mit mehr Sicherheit und schaffen
damit eine weitere wichtige Voraussetzung fiir funktionellen und
asthetischen Zahnersatz.

W&H Deutschland GmbH
Tel.: 08682 8967-0
www.wh.com/de

Prothesenkunststoff neu definiert

Auf der Internationalen Dental-Schau 2017 hat Dentsply Sirona
Prosthetics mit der weltweiten Einfilhrung des Prothesenkunststof-
fes Lucitone HIPA (High Impact Pour Acrylic) bei den Besuchern
groBes Interesse ausgelost.

Es handelt sich bei Lucitone HIPA um das erste Kaltpolymerisat zur
Anfertigung von Prothesenbasen, das sowohl in puncto Bruchzéhig-
keit als auch in puncto Brucharbeit die erforderliche ISO-Norm fiir
eine erhohte Schlagfestigkeit erfillt. Das Ergebnis ist ein deutlich
vermindertes Risiko fiir Briiche im Labor oder spéter beim Patienten.
Damit lautet die Alternative nicht mehr: Entweder flr ein qualitativ
hochwertiges zahntechnisches Werkstiick aufwendig ein HeiBpoly-

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor - 3/2017

merisat verarbeiten oder schnell und komfortabel unter Verwen-
dung eines Kaltpolymerisats zu einem weniger schlagfesten Pro-
dukt gelangen und haufiger eine Neuanfertigung in Kauf nehmen.
Stattdessen heiBt es: Lucitone HIPA einsetzen, Schlagzahl er-
hohen und dennoch Eigenschaften erzielen wie bei einem HeiB-
polymerisat.
Die Prothesenbasis liegt direkt nach der Ausbettung passgenau am
Gaumen an — unabhéngig davon, ob es sich um eine Neuanferti-
gung, eine Reparatur oder eine Unterfltterung, um eine Voll- oder
Teilprothese, um eine schleimhaut- oder implantatgetragene Arbeit
handelt. Dariiber hinaus weist Lucitone HIPA eine exzellente
Farbstabilitdt auf. Fir hohe &sthetische Anspriiche lasst sich
durch Zumischung intensiv pigmentierter Pulver aus
dem Lucitone Intensive Color Kit eine groBe
Anzahl an Farbtonen erzielen.
Nicht zuletzt nimmt der neue Prothe-
senkunststoff Lucitone HIPA eine Menge
Zeitdruck aus dem Laboralltag. Die
gewiinschten Qualititsprodukte las-
sen sich in entspannter Atmosphare
fertigen.

Dentsply Sirona Prosthetics
Tel.: 06181 59-50
www.dentsplysirona.com

Diese Beitrage basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nicht die Meinung der Redaktion wider.
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Teleskopkronen

kein Bohren, kein Kleben,
einfach nur schrauben -
100.000fach verarbeitet

- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

- keine Reklamationen aufgrund verlorengegangener

platzieren Friktion
- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe
E E einsetzbar
modellieren
Sret 5.1 o : akgyierel

Stempel Bitte kreuzen Sie an:
|:, Bitte senden Sie mir ein kostenloses Funktionsmuster*

*Nur einmal pro Labor/Praxis.

Bitte senden Sie mir das TK1 Starter-Set zum
‘:’ Sonderpreis von 156,00 €**,

Inhalt des Starter-Sets: 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge
*Nur einmal pro Labor/Praxis. / zzgl. ges. MwSt. / versandkostenfrei.
Der Sonderpreis gilt nur bei Bestellung innerhalb Deutschlands.

per Fax an 02331 /8081 - 18
Kostenlose Hotline 0800) BB
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CREATE IT.

BESONDERES WERKZEUG FUR
BESONDERE HANDE

Zuverloswgkefr die von Zohn’rechmkern weltweit geschgtz’r WI\rd g‘ ":g”f"g
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ULTIMATE XL PRESTO AQUA LUX

Burstenloser Hochleistungs-Mikromotor Schmierungsfreie Laborturbine mit LED
2 Handstucke und 4 Steuergerate frei kombinierbar als PRESTO AQUA Il auch ohne Licht erhdltlich

NSK E G bH TEL.: +49 (0)6196 77606-0 FAX: +49 (0)6196 77606-29
urope m E-MAIL: info@nsk-europe.de =~ WEB: www.nsk-europe.de



