DENTAL TRIBUNE - Swiss Edition - . 3/2018

Market 23

Keine Kompromisse bei der Liquiditat

Zahlungsfahigkeit ist der Atem eines jeden Unternehmens.

Ein elementarer Grundsatz der Be-
triebswirtschaftslehre lautet: «Liqui-
ditit kommt vor Rentabilitit — Ren-

net und die Honorarguthaben durch
die Patienten piinktlich iiberwiesen
werden.

arnoten- sind-zwei von- Jnsgesamt 22 Ver=-
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—Honorar- Management und- Mittelfluss:” Die Ge-'
genuberstel{-ungen vermitteln-der Zahnarztprax1s
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tabilitdit kommt vor Umsatz.» Die
moderne Zahnarztpraxis muss frist-
gerecht zahlreichen finanziellen Ver-
pflichtungen nachkommen koénnen.
Die dafiir erforderlichen fliissigen
Mittel erwirtschaftet sie idealerweise
aus eigener Kraft, denn Bankkredite
sind teuer und nur schwierig zu
bekommen. Durch geeignete Mass-
nahmen lassen sich Stockungen im
Mittelfluss jedoch verhindern. Die
Praxisfithrung muss also dafiir sor-
gen, dass Honorare rasch abgerech-

Mit Benchmarking die
Zahlungsmoral durchleuchten
Um festzustellen, ob die eigene
Zahnarztpraxis in iiberdurchschnitt-
lichem Ausmass unter schlechter
Zahlungsmoral leidet, bieten sich
Kennzahlenvergleiche mit dem
Branchendurchschnitt an. Entspre-
chende Werte liefert der Bereich
Honorar-Management und Mit-
telfluss. Fiir die Liquiditdt relevante
Benchmark-Positionen sind der
Eingang der Patientenzahlungen

nach Tagen und die Organisation
des Mahnwesens. Wartet die Zahn-
arztpraxis linger auf die Zahlungs-
einginge als iblich, gibt es in
ihrem Patientenstamm mdoglicher-
weise notorische Spitzahler. Diese
miissen identifiziert und bei Nicht-
einhaltung der gewihrten Zahlungs-
frist nach erneuten Behandlungen
fristgerecht und konsequent ge-
mahnt werden.

Das Mahnwesen als Starke
oder Schwachstelle

Aufschluss tiber die Effektivitit
des Mahnwesens gibt beispielsweise
der Vergleich des prozentualen An-
teils aller Mahnungen mit der
Anzahl Honorarnoten. Liegt dieser
unter dem Branchendurchschnitt,
darf die Zahnarztpraxis mit der
Zahlungsmoral ihrer Patienten zu-
frieden sein. Liegt er dariiber, dringt
sich eine Straffung des Mahnwesens
auf. Eine ausreichende Liquiditit
ist zu wichtig, um sie aufs Spiel
zu setzen.
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Eigene APOLLO Produktlinie:
Turbinen und Winkelstiicke

swissmedico iibernimmt den exklusiven Vertrieb
der Turbinen und Winkelstiicke von Codent.

Codent Technical Industry ist
einer der fithrenden Hersteller
von Winkelstiicken und Turbinen g:f
in Asien. Bisher vor allem als Her- 3
steller fiir andere Marken be-
kannt, lanciert Codent die ei-
gene APOLLO Produktlinie an
hochwertigen Winkelstiicken |
und Turbinen neu. Warum l
in teure Hand- und Winkel-
stiicke investieren?

Codent bietet das beste
Preis-Leistungs-Verhiltnis
und ist kompatibel mit KaVo.
Die Produkte werden seit
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Let's smile together

April 2018 von swissmedico in
der Schweiz eingefiihrt. swissmedico
bietet fiir alle Interessenten ab sofort
ein kostenloses und unverbindliches
”Festen der C.Zod'ent—Produkte an.  cwissmedico Handels AG
Uber’zeugen Sle‘smh §elb§t in Threr 1. 441 81 740 69 54

Praxis und arbeiten Sie eine Woche N

mit den Codent-Produkten. Reser-

vieren Sie jetzt unverbindlich Thr
kostenloses Testgerit.

ANZEIGE

HAUBI

eledent

SWISSNesSsS

H3aubi eledent — weil sich Personlichkeit und Qualitatsbewusstsein im Detail zeigt.
Wir beraten Sie gerne, fragen Sie uns: +41(0)32 555 30 00

Haubi AG, Werkstrasse 29, CH-3250 Lyss Behandlungseinheit eledent.ch
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Es tut sich was!

frisches Konzept — mit
mehr Besuchernahe.

Wer hingeht,
weiss mehr!



