Analysedienst// Herstellerinfo

Kapazitaten der Dentalgeréte

erkennen und sinnvoll auslasten

Bauchgefuhl war gestern: Wirtschaftliche Prozesse sind Kopfsache. Einleuchtend, aber wer weil3 schon
genau, wie rentabel die eigene Praxiseinrichtung wirklich ist? Fur alle, die ihre unternehmerischen
Entscheidungen auf reprasentative Daten stlitzen mdchten, gibt es jetzt eine komfortable Losung: Der
neue webbasierte Analysedienst Planmeca Romexis® Insights liefert interaktive Ansichten zum Status

und zur Auslastung der Dentalgerate - jederzeit und Uberall. Dieses Wissen erdffnet eine vollig neue
und digitale Sicht auf die eigene Praxis. Wer die Praxiseinrichtung rentabel und die Ablaufe effizient

gestaltet, hatlangfristig die besten Chancen auf unternehmerischen Erfolg!

Autorin: Dr. Bianca Backasch

Im Zuge des digitalen Wandels sind mittlerweile
viele Elemente der Praxiseinrichtung smart: vom
digitalen Rontgen, tber digitale Behandlungs-
einheiten bis zur CAD/CAM-Schleifmaschine.
Digitale Einrichtung macht die Zahnarztpraxis
zu einem intelligenten Arbeitsplatz. Fur digitale
Behandlungsplane und Workflows verkntpft
eine Software die Dentalgerate in einer virtuel-
len Umgebung. Sie erlaubt dem zahnarztli-
chen Team deren Steuerung per Mausklick. Die
vermetzte Zahnarztpraxis ist langst Realitat und
birgt groBes Potenzial.

Abb. 1: Guter Uberblick iber die Praxis: Romexis Insights
liefert Nutzungsstatistiken aller Dentalgeréte von Plan-
meca. - Abb. 2: Zugriff auf operative Daten direkt aus der
Praxis oder von unterwegs dank webbasiertem Analyse-
dienst.

Internet of Things in Zahnarztpraxen

Wird diese Vemetzung zwischen ,intelligenten”
Praxiskomponenten auf das Internet ausgewei-

tet, ist der erste Schritt in Richtung Intemet of
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Things in Zahnarztpraxen getan. Unter ,Smart
Home" kénnen sich mittlerweile schon viele
etwas vorstellen. Ein Komplettpaket fur den
zahnarztlichen Bereich bietet der finnische Den-
talgeratehersteller Planmeca. In seiner bewdhrten
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Abb. 3: Ubersichtliche Dashboard-Ansichten fiir Status, Trends und Nutzungs-
muster von Behandlungseinheit und Co.
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Abb. 4: Nutzungsstatistiken offenbaren, wie fleiRig das eigene Réntgengerat ist.

All-in-one-Software Planmeca Romexis konnen
Behandler/-innen nicht nur Arbeitsablaufe di-
gital planen, sondern nun auch die Nutzung und
den Status von Gergten analysieren — mithilfe
des webbasierten Dienstes Romexis Insights fur
Zahnkliniken und Zahnarztpraxen. Vernetzte
Praxen kénnen zukuinftig wichtige Entscheidun-
gen im Praxismanagement und betriebliche Pla-
nungen auf intelligente Analysen sttitzen.

Sind alle Ressourcen ausgeschopft?

Verschiedenste Parameter sorgen fiir rentable
Praxisprozesse. Deutliches Verbesserungspo-
tenzial liegt meist in freien Kapazitaten und der
maximalen Auslastung der Dentalgeréte - ge-
rade bei Investitionsgtitern wie DVT und CAD/
CAM-Systemen. Auch die zeitlichen und perso-
nellen Ressourcen sowie die Anzahl der vor-
handenen Behandlungszimmer samt Behand-
lungseinheiten spielen eine groRe Rolle. Deren
wirtschaftliche Nutzung bzw. volle Auslastung
versprechen die maximale Wertschopfung.
Praxisinhaber sehen sich bei der Suche nach
der Zimmerauslastungsquote etc. mit verschie-
densten Fragen konfrontiert: Wie viele Patienten
sitzen taglich auf dem Behandlungsstuhl? Wie
oft lief das Rontgengerat gestern, und welche
Aufnahmemodi wurden verwendet? Wie viele
In- oder Onlays fertigt das Schleifgerét jeden Tag
und in welcher Zeit? Die zur Beantwortung sol-
cher Fragen nétigen Kennzahlen liefert die neue
Softwareldsung Planmeca Romexis Insights.

Volle Transparenz voraus!

Einen Zugang zu intelligenten Praxisdaten be-
kommen die Anwender in Form von interakti-
ven, verstandlichen Ansichten: Auf einen Blick
offenbart sich die tatsachliche Nutzung der Den-
talgerate im Zeitverlauf. Neben Nutzungsstatis-
tiken sind Geratestatus und -meldungen jeder-

zeit einsehbar. Bei Planmeca Behandlungsein-
heiten werden beispielsweise ber Sensoren
die Stuhlbelegung minutengenau registriert, die
Reinigungszyklen dokumentiert sowie niitzli-
che Hilfen und Fehlermeldungen angezeigt. So
lassen sich die anstehenden Wartungen besser
planen. Auch bei der Arbeit mit externen Dienst-
leistern ergeben sich neue Maglichkeiten: Wenn
gewinscht, konnen die Daten mit dem eigenen
Dentaldepot geteilt werden, um die Abstim-
mung zu Serviceleistungen und Wartungen zu
vereinfachen.

Mit Romexis weil der Chairside-Anwender
genau, wann die Krone fertiggeschliffen ist und
welchen Zahnersatz er mit seiner Planmeca
Schleifmaschine in bestimmten Zeitrahmen ge-
fertigt hat. Ergeben sich bei Schleifeinheit, Ront-
gengerat oder Behandlungseinheit freie Kapa-
zitgten, ist das eine Gelegenheit, um tiber an-
dere Nutzungsmodelle mit groRerem wirtschaft-
lichen Potenzial nachzudenken und die geringe
Auslastung zu kompensieren.

Schon ausprobiert?

Mit dem vollen Uberblick tiber Leistungen, Mus-
ter und Trends in der eigenen Zahnarztpraxis,
behalten Fuhrungskréfte die Rentabilitat ihrer
Investitionsgtiter selbst an mehreren Standorten
immer im Blick. Eine Kostprobe der neuen Sicht
auf die Praxis gibt die Livedemo von Romexis
Insights unter www.insights.planmeca.com
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