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Steigen Sie um -

auf einen zentralen wartungsfreien Sedimentationsabscheider

METASYS Medizintechnik - Schiitzen wir gemeinsam unsere Gewasser.

Bereits zu Beginn der 1980er-Jahre
erkannte Firmengriinder Bruno
Pregenzer die Gefahren, welche von
der kontinuierlichen Kontamination
unserer Gewisser durch Quecksilber
ausgehen. In der Folge entwickelte er
den ersten Amalgamabscheider — ein
Geriit, welches das quecksilberhal-
tige Amalgam aus dem dentalen
Brauchwasser von zahnirztlichen
Behandlungsstithlen trennt und
sammelt. Damit wird verhindert,
dass dieser hochgiftige Stoff in das
Grundwasser gelangt und dieses ver-
unreinigt.

Jetzt auf einen
zentralen Amalgamabscheider
umsteigen!

Um teuren Reparaturen vor-
zugreifen bietet Thnen METASYS
Medizintechnik bereits ab 700 Euro
einen neuen zentralen und war-
tungsfreien Sedimentationsabschei-

Richtig positioniert zu mehr Erfolg

Fiihrt eine Zahnarztpraxis iiberdurchschnittlich viele
Kleinbehandlungen durch, ist eine Neupositionierung angezeigt.
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Im kompetitiven Markt der Zahn-
medizin ist die Positionierung der
Zahnarztpraxis ein wichtiger strate-
gischer Erfolgsfaktor. Dafiir stehen
verschiedene Optionen offen: Die
Moglichkeiten reichen von der mit
Tiefpreisen operierenden Discount-
Praxis iiber die «Allgemein-Zahn-
arztpraxis» im konventionellen Sinn
bis hin zum zahnmedizinischen
Kompetenzzentrum, das mit spe-
ziellen Behandlungsleistungen eine
hohe Wertschopfung erzielt.
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Wertschopfung zufrieden-
stellend oder ungeniigend?

Ein Schlisselkriterium fiir den
Markterfolg ist die Wertschopfung,
die eine Zahnarztpraxis mit ihren
Leistungen erzielt. Wie ist es damit
bestellt? Benchmarking auf der Basis
von Kennzahlen aus dem Bereich
Honorar-Management und Mit-
telfluss schafft Klarheit. Als Referenz
fiir die Kennzahlenvergleiche dienen
die Durchschnittswerte der Branche.
Liegt beispielsweise der durch-

Der durchschnittliche Honorarnotenwert

ist eine von insgesamt 22 Vergleichspositionen fiir Benchmarking im Bereich
Honorar-Management und Mittelfluss. Die Gegeniiberstellungen vermitteln der
Zahnarztpraxis wertvolle Hinweise auf ihre finanzielle Performance und ihre Wett-
bewerbsfahigkeit. Interessierte Praxen konnen die Benchmark anhand von sechs

Positionen kostenlos testen.

Wettbewerbsvorteil
durch Profilierung

Ob sich eine Tiefpreispolitik auf
die Dauer auszahlt, darf bezweifelt
werden. Die Discount-Praxis muss
sehr viel Umsatz machen, um er-
tragsmissig auf einen griinen Zweig
zu kommen. FEinen zunehmend
schwereren Stand wird auch die
Zahnarztpraxis haben, die es ver-
passt, sich ein eigenes, moglichst
unverwechselbares Profil zu geben.
Zum Beispiel, indem sie ihre Service-
kompetenz ausbaut oder sich auf
gewisse zahnmedizinische Nischen
oder auf bestimmte Zielgruppen wie
Kinder, Senioren oder Menschen mit
Behinderung konzentriert.

schnittliche Honorarnotenwert der
Praxis unter dem Branchendurch-
schnitt, fithrt sie mehrheitlich Klein-
behandlungen mit niedriger Wert-
schopfung durch. Diese Situation ist
kaum befriedigend. Es empfiehlt
sich, eine Korrektur der Positionie-
rung vorzunehmen und den Anteil
von anspruchsvolleren zahnmedizi-
nischen Behandlungen auszubauen.

Zahndrztekasse AG
Tel.: +41 43 477 66 52
www.zakag.ch/benchmarks

lhre Wahl fur
professionelle
Obturations- un

der fir bis zu drei Be-
handlungseinheiten an.

Steigen Sie von Threm
Trockenabsaugsystem —auf
eine Nassabsaugung um
und niitzen Sie folgende
Vorteile:

ECO II und ECO II
Tandem Amalgamabschei-
der iiberzeugen durch
ihre wartungsfreie Funktion
ohne jegliche elektronische
Schalt- und Uberwachungs-
technik, ihre einfache und
schnelle Installation sowie
ihren unschlagbaren Preis-
vorteil bei hochster Zuver-
lassigkeit und einer Abschei-
derate von 99,3 Prozent.
Lediglich ein jahrlicher Be-
hilterwechsel ist notwendig
bzw. hat dann zu erfolgen,
wenn der Amalgamabschei-
der zu 100 Prozent voll ist.
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Reparaturtherapien

Game Changer.
Losung fur einfache,

prazise und vorhersagbare

MTA-Platzierung.

SPONSORED BY W

- KLINISCHER EINSATZ UND ANWENDUNG VON MTA -

4x 1 Stunde - begrenzte Teilnehmer - J

022776 57 68 oder MARKETING@FTCDENTAL.CH

Universitat Basel, Schwe

Workshops:

T

Produits Dentaires SA . Vevey . Switzerland

FREE « MAP » WORKSHOPS

Dr. med. dent. Lucia Katharina Zaugg
iz

31/5um 12:45 und 15:45 Uhr
01/6 um 12:45 und 15:45 Uhr

FTCDENTAL

WWW.FTCDENTAL.CH

ETZT ANMELDEN

ENTDECKEN SIE UNSER GESAMTES MAP SORTIMENT UNTER WWW.PDSA.CH/MAP

Der Durchbruch
einer innovativen Idee
Die Vision, Gewisserschutz mit
modernen Technologien fiir den
dentalen Bereich zu verkniipfen,
steht bis heute beim 1988 gegriin-
deten Unternehmen METASYS im
Vordergrund. Innerhalb weniger
Jahre hat sich dieses zu einem der
weltweit fithrenden Produzenten
von Amalgamabscheidern entwi-
ckelt. Seitdem findet man in den
Behandlungseinhei- | . um ustemehmen
ten renommiertester
Hersteller die Geriite E'.'l IE
von METASYS -
weltweit bereits fast E
300.000 Mal. I L

METASYS Medizintechnik GmbH
Tel.: +43 512 205420-0
www.metasys.com
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Es tut sich was!

frisches Konzept — mit
mehr Besuchernahe.

Wer hingeht,
weiss mehr!



