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Brad Clatt, Group Vice President Dentsply Sirona
Orthodontics.

OraMetrix bietet eine fortschritt-
liche, fiir Kieferorthopédden ent-
wickelte CAD-Plattform, um
gleichbleibend vorhersagbare
kieferorthopddische Behand-
lungsergebnisse zu ermogli-
chen. Mit der Akquisition von
OraMetrix, der Bracket-Expertise
von GAC und den digitalen Tech-
nologien von Dentsply Sirona,
bietet das Unternehmen Kkiinftig
ein umfangreiches kieferortho-
pédisches Angebot, zu dem jetzt
auch eine Clear-Aligner-Losung
fiir den ganzen Kiefer gehort.

Brad Clatt, Group Vice President
Dentsply Sirona Orthodontics,
dazu: ,,Unser Ziel ist es, Zahnéarz-

OraMetrix SureSmile Aligner

Dentsply Sirona akquiriert OraMetrix

The Dental Solutions Company kann dadurch eine noch bessere kieferorthopéddische Gesamtlésung anbieten,
die jetzt auch Clear Aligner fiir den ganzen Kiefer beinhaltet.

ten, Zahntechnikern und Kiefer-
orthopdden zu ermoglichen, eine
bessere, schnellere und sicherere
zahnmedizinische Versorgung
anzubieten. Seit mehr als zehn
Jahren sieht sich OraMetrix eben-
falls diesem klinischen Ansatz
verpflichtet. Dank dieser Akqui-
sition verfiigen wir tiber ein fort-
schrittliches digitales Diagnose-
und Behandlungsplanungssys-
tem. Die Flexibilitdat, Geschwin-
digkeit und effiziente Kontrolle
dieses Systems ermoglicht es
Kieferorthopédden, unterschied-
liche Behandlungen ihrer Patien-
ten auf einer einzigen Plattform
durchzufiihren. Wir sind davon
uberzeugt, dass wir mit dieser
Plattform von nun an als Anbie-
ter von End-to-End-Komplett-
16sungen sehr gut aufgestellt
sind.“

Neben anderen innovativen Pro-
dukten und Dienstleistungen
bietet OraMetrix eine leistungs-
starke Softwareplattform an,
in der verschiedene Diagnose-
medien einschlieBlich DVT-Da-
ten sowie kephalometrische, pa-
noramische, optische sowie Ge-
sichtsdaten verarbeitet werden
konnen. Nach der Akquisition
von OraMetrix bietet Dentsply
Sirona somit digitale End-to-
End-Workflows mit einem um-
fassenden Angebot an Technolo-
gien und Geriten, die es Zahn-
arzten und Kieferorthopidden
ermoglichen ihre Anspriiche
in Bezug auf vorhersagbare kli-
nische Ergebnisse mit der stei-
genden Patientennachfrage nach

dsthetischen und schnellen Be-
handlungen in Einklang zu
bringen.

OraMetrix erginzt das Portfolio
kieferorthopédischer Losungen
von Dentsply Sirona ideal und
wird das Angebot von Dentsply
Sirona als The Dental Solutions
Company insgesamt starken.

Uber OraMetrix

OraMetrix ist der fiihrende Bran-
chenanbieter innovativer 3D-
Technologieldsungen, welche
die Qualitdat und Effizienz der
kieferorthopéddischen Behand-
lung optimieren. Diese proprie-
tére Technologie, das SureSmile-
System, steht fiir fortschrittliche
Technologien im Bereich der Kie-
ferorthopéddie. SureSmile ermog-

licht den Einsatz von prézisen
digitalen Werkzeugen in allen
Phasen des kieferorthopéadischen
Behandlungsprozesses —bei der
Diagnose, Behandlungsplanung
und -liberwachung sowie bei der
Bogenanpassung,. Fiir Arzte bie-
tet SureSmile eine héhere Pri-
zision, Wirksamkeit und Kon-
trolle, widhrend den Patienten
kiirzere Behandlungszeiten, ins-
gesamt weniger Unannehmlich-
keiten und weniger Praxisbesu-
che zugutekommen. Insgesamt
handelt es sich also um ein Kie-
ferorthopédisches Behandlungs-
system, das fiir Patienten ebenso
wie fiir Arzte ausgezeichnete Re-
sultate liefert. Das 1998 gegriin-
dete Unternehmen OraMetrix
beschiftigt rund 130 Mitarbeiter

inden USA, Deutschland sowie
Australien. =

Dentsply Sirona
[Infos zum Unternehmen]
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Dentsply Sirona

The Dental Solutions Company™
Sirona Stralle 1

5071 Wals bei Salzburg

Osterreich

Tel.: +43662 2450-0
contact@dentsplysirona.com
www.dentsplysirona.com

Flatrate-Konzept ausgeweitet

Adenta wandelt erfolgreiche Treueaktion in Dauertiefpreiskatalog um.

Wer hitte das gedacht? Als
der Gilchinger Dentalanbieter
Adenta mit Erscheinen seines
2016er-Produktkatalogs die Flat-
rate-Treueaktion fiir den Ein-
kauf von Brackets ins Leben rief,
ahnte er keinesfalls, dass diese
so bei den Kieferorthopédden an-
kommen wiirde. Vor allem Kleine,
z. B. Neustarterpraxen profitier-
ten im Rahmen dieser Aktion
neben etablierten bzw. grofleren
KFO-Praxen von einem Mate-
rialerwerb zu optimalen Kon-
ditionen.

Hintergrund der damaligen Ak-
tion war, dass Kieferorthopidden
insbesondere bei Praxisiiber-
nahmen oder Neugriindungen
oftmals noch gar nicht ein-
schitzen konnen, wie viele Fille
pro Jahr sie iiberhaupt behan-
deln werden. Dementsprechend
schwierig gestaltet sich natiir-
lich die Bestellung der bend-
tigten Behandlungsapparaturen
samt Zubehor. Denn in der Regel
gilt hier: je groBer die Bestell-
bzw. Fallmenge, desto grofer der
Rabatt. Um neben etablierten
Praxen eben auch Neueinstei-
gern die Chance auf attraktive
Konditionen beim Bracketein-
kauf zu bieten, bietet Adenta
seither die vertragsfreie, auf
Treue und Vertrauen basierende
Flatrate-Aktion an.

Im Rahmen seiner jiingst gestar-
teten Serviceoffensive fiir mehr
Wirtschaftlichkeit von KFO-Pra-
xen bei deren Materialversorgung
hat Adenta diese Aktion aufge-
griffen und nun in einem Dauer-
tiefpreiskatalog erweitert. Ab so-
fort kdénnen nicht nur Brackets,
sondern dariiber hinaus Bénder,
Bukkalrohrchen, Elastomere,

Patientenbedarfsartikel sowie
viele weitere Qualitdtsprodukte
zu bestellmengenunabhéngigen
Preisen bezogen werden. Das
heif3t, fiir jede Praxis — egal ob
grof oder Kklein - gelten die glei-

chen Preise.

/A adena

Lager mehr, kein unnétig ge-
bundenes Kapital. Stattdessen
dauerhaft attraktive Preise fir
beste Produkte in unterschied-
lichen Verpackungsvarianten
(z.B. Adenta-Behandlungs-
bbégen im stylischen
10er-Pack oder um-
weltfreundlichen
100er-Pack). Ganz
nach individu-
ellem Praxis-
bedarf. =
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Das

fordert

nicht nur die
gewohnte Online-,
sondern auch die Offlinetranspa-
renz sowie das tégliche Agieren.
Dartiber hinaus bringt es Praxen
vor allem Planungssicherheit. Die
Kosten pro Patientenfall sind kon-
stant kalkulier- bzw. berechenbar.
Kein Druck mehr fiir Praxen,
groBe Mengen abnehmen zu
miissen, um bendtigte Materi-
alien zu einem guten Preis ein-
kaufen zu konnen. Keine vollen

G £RNG,
P
3

oduKie
RSO

B3 Adresse

Adenta GmbH
Gutenbergstralle 9-11
82205 Gilching
Tel.:0810573436-0
Fax:0810573436-22
info@adenta.com
www.adenta.com
www.adentashop.de
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Website im tiberarbeiteten Design

SCHEU-DENTAL mit neuem Onlineauftritt und groBem Produktbereich.

Rund 600 Produkte nutzerfreund-
lich darzustellen und alle relevan-
ten Informationen tibersichtlich
abzubilden, ist eine Herausforde-
rung, der man sich nicht taglich
stellt. Der Wunsch nach Weiter-

mationen finden®, erlautert Ge-
schéftsfithrer Christian Scheu.
Das Hauptaugenmerk lag vor
allem auf den umfangreichen Be-
reichen Kurswesen und Service:
Beide wurden iibersichtlicher ge-

START PRODUKTE SCHEU-ACADEMY UNTERNEHMEN SERVICE KONTAKT

3D-DRUCK-W

entwicklung ist bei SCHEU-
DENTAL aber auch nach iiber
90 Jahren Firmengeschichte noch
ungebrochen - und so wurde ein
neuer Onlineauftritt gestaltet, der
genau das leistet: intuitive Navi-
gation in einer Fiille an Informa-
tion. ,Unsere Kunden und Inte-
ressenten sollen auf kiirzestem
Weg die fiir sie relevanten Infor-

o

staltet und mit neuen Funktio-
nen erginzt. Im Kursbereich
erwarten die Kunden z.B. ein
nutzerfreundlichen Kalender,
eine vereinfachte Kurssuche und
Querverweise zu erginzenden
Kursmodulen. Im Servicebereich
konnen Dokumente nun nach
Kapiteln gesammelt und als Zip-
Ordner heruntergeladen werden.

| SCHEU-DENTAL |
[Infos zum Unternehmen]

Neu ist der umfassende Produkt-
bereich: Hier werden dem Kun-
den alle Einzelprodukte des Sor-
timents tibersichtlich prasentiert.
Relevante Dokumente sind di-
rekt dem Produkt zugeordnet,
auch Links zu begleitenden Vi-
deos werden unmittelbar bereit-
gestellt und FAQs beantwortet.
Ein Merkzettel erlaubt dem Kun-
den das direkte Ausdrucken oder
Versenden interessanter Pro-
dukte, um unkompliziert eine
Bestellung per Fax oder
E-Mail zu generieren.
Das liberarbeitete De-
sign unterstiitzt die intu-
itive Navigation mit fri-
scher Farbgebung, groB-
flachigen Bildern und
Kklarer Gliederung.

Ein Besuch auf www.
scheu-dental.com lohnt sich,
denn seit Mitte Mai erwartet die
Nutzer ein WM-Tippspiel. Unter
allen Teilnehmern mit dem rich-
tig getippten Weltmeister wird
ein Kansas Pro 4 SIK Profi Turbo
Gasgrill der Sauerldnder Firma
Enders Colsman AG im Wert von
1.099 Euro verlost.

EjAdresse

SCHEU-DENTAL GmbH
Am Burgberg 20

58642 Iserlohn
Tel.:023749288-0
Fax:023749288-90
service@scheu-dental.com
www.scheu-dental.com
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Neues Magazin ,,Generation plus“

Unterstiitzung von Zahnmedizinern bei der Patientenkommunikation.

Zahnfehlstellungen sind auch fiir
Menschen, die dem Teenageralter
entwachsen sind, einThema. Ein
GroBteil dieser Generation ist
sportlich aktiv, unternehmungs-
lustig und auf ein gepflegtes
AuBeres bedacht. Hierzu zihlt
auch ein strahlendes Léacheln
ohne liickenhafte oder rotierte
Zahne.

Diese Zielgruppe ist
heterogen. Wahrend
die einen physisch
und psychisch fit sind,
stellen sich bei ande-
ren erste Anzeichen
des Alters ein. Aber
egal wie fit jemand
wirkt, unbestritten
ist das steigende Ri-
siko, an Zahnhals-
karies oder Parodon-
titis zu erkranken.
Viele Zahnmediziner
haben sich bereits
auf den demografi-
schen Wandel ein-
gestelltund préasen-
tieren sich als Pra- p
xis, die besonders Mic
auf die Bediirfnisse
der Generation 50+
eingeht.

Sifle Versuchung: Zucker

godentis.de

Hohe Qualitit und guter Service
Gruppiert man die Generation
plus in verschiedene Kategorien
wie ,anspruchsvolle GenieBer*,
sKritische Aktive“ oder ,,qualitéts-
bewusste Etablierte“-wie es das
Bundesministerium fiir Familie,
Senioren, Frauen und Jugend ge-
tan hat —, ergeben sich trotz vieler

. 9
Generatlmn 4
plus

Fine Lebensaufgabe:

gesunde Zahne

Thr Exemplar

their das Lehen geniefen zum Mitnehmen

Gesunde Zihne,
gesunder Korper

ha. .

Unterschiede doch einige Ge-
meinsamKkeiten, die fiir Zahnme-
diziner interessant sind: Die Ziel-
gruppe legt Wert auf hohe Quali-
tat, guten Service und fundierte
Beratung. AuBerdem sind sie treu,
nicht schnell bereit, einen Arzt,
dem sie vertrauen, zu wechseln.

Infomaterialien fiir Patienten
von Zahnmedizinern

Zur Unterstiitzung der Anspra-
che dieser Zielgruppe kénnen
goDentis-Partnerzahnérzte das
Magazin Generation plus nutzen.
Zusammen mit einem Praxispos-
ter zum Thema Senioren und dem
Praxismagazin MundRaum -
diesmal mit Schwerpunkt Se-
nioren — haben Zahnmediziner
so attraktive Infomaterialien fiir
eine interessante Zielgruppe. &

5J Adresse

goDentis

Gesellschaftfiir Innovation
inderZahnheilkunde mbH
Scheidtweilerstralle 4

50933 KélIn
Tel.:0221578-4492
info@godentis.de
www.godentis.de

Einen Klick wert

Komet Digidental Blog entdecken.

Problem trifft Losung:

Wenn ein Unternehmen 95 Jahre
lang international erfolgreich fiir
die Zahnmedizin arbeitet, sam-
meln sich eine enorme Menge
Wissen und Erfahrung an. Dieses
Know-how gibt Komet jetzt im
Digidental Blog (unter komet-
store.de/blog) an seine Kunden
weiter. (Fach-)Zahnarzt, zahn-
arztliche Assistenz und Zahn-
techniker finden in diesem Blog
Losungen, Tipps, Anwendungs-
beispiele, Videos, Meinungen und
Ideen. Das Ganze ist gespickt mit
wertvollen Links zu noch mehr
Wissen rund um das Produkt und
dessen Indikation.

Dieses Know-how wird von
Komet-Fachleuten, unabhéngigen
(Fach-)Zahnérzten und Zahn-
technikern, Professoren und Fach-
journalisten generiert und aktu-
alisiert. Ein ganzes Netzwerk an
Informationen. Der Fokus liegt
dabei v.a. auf den kleinen Tricks

Digidental. Der Komet Blog.

Komet Dental
[Infos zum Unternehmen]

OFJi0)

und Losungen, die fiir den er-
folgreichen Arbeitsalltag beno-
tigt werden. Einen Klick wert
ist immer das Produkt des Mo-
nats, und natiirlich interessiert
das personliche Feedback: Kom-
mentare sind erwilinscht! Komet
Dental tritt im Blog also vor allem
als Problemldser auf. Am besten
also gleich den Blog abonnieren
und sich zum Newsletter anmel-
den. Denn am Ende des Tages
zahlt die Qualitit. Die Qualitét
Threr taglichen Arbeit. 5

N Adresse

Komet Dental

Gebr.Brasseler GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25

32657 Lemgo

Tel.:05261701-700
Fax:05261701-289
info@kometdental.de
www.kometdental.de

Es geht wieder los!

Anpfiff fiir die WM und das Tippspiel der OEMUS MEDIA AG.
Mitmachen und tolle Preise gewinnen.

[ 0Emus Meoia ]
WM-TIPPSPIEL

Werde zum

Die FIFA-WM 2018 tippen
und tolle Preise gewinnen

WM-Propheten

Am 14. Juni 2018 ist es endlich
wieder so weit. Die 21. Fu3ball-
weltmeisterschaft sorgt vier Wo-
chen lang fiir Ausnahmezustand.
Bis zum 15. Juli 2018 kdmpfen
32 Mannschaften in Russland
um den begehrten WM-Pokal.
Was wire ein WM-Jahr ohne
OEMUS-Tippspiel? Sicher nur
halb so lustig. Bis zum Endspiel
in Russlands grofSitem Fuf3ball-
stadion, dem Luschniki-Stadion
in Moskau, begleitet die OEMUS
MEDIA AG wieder alle Fuf3ball-
begeisterten mitihrem beliebten
Tippspiel. Los gehts am 14. Juni
mit der Begegnung Russland vs.
Saudi-Arabien.

Zur Teilnahme am WM-Tippspiel
braucht es einfach nur eine kos-

tenlose Registrierung und viel-
leicht ein wenig FuBlballverriickt-
heit. Unter wmtipp.oemus.com
koénnen sich die Tippspiel-Teil-
nehmer unter einem Benutzer-
namen ihrer Wahl anmelden und
das Ergebnis der jeweiligen Be-
gegnung tippen. Also,ran an den
Ball, mitgetippt und tolle Preise
vom Platz getragen.

Der Rechtsweg ist wie immer
ausgeschlossen. =

WM-Tippspiel

Oigi0
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Vielen Dank und alles Gute!

Dentaurum Jubilare und Pensionére werden geehrt.

Bei Dentaurum wurden kiirz-
lich elf langjidhrige Betriebs-
jubilare geehrt. Die Geschéfts-
leiter, Mark S. und Petra Pace
sowie Axel Winkelstroeter, ver-
abschiedeten zudem zwei Mit-
arbeiter in den wohlverdienten
Ruhestand.

Christina Hahn trat 2008 in die
Werbeabteilung ein und feiert
mit drei Kolleginnen und Kol-
legen ihr zehnjédhriges Dienst-
jubildum. Kerstin Reich ist seit
ihrem Ausbildungsbeginn zur
Industriekauffrau im Unterneh-
men und seit 2009 in der Finanz-
buchhaltung tatig.

Wéhrend Joachim Marbach seit
2008 in der Automatendreherei
arbeitet, wechselte Sadka Suljic

© X0 CARE

Bild links: XO CARE hat jetzt einen Standort in Deutschland. — Bild rechts: Mit der Erdffnung des X0 Studios in Berlin wartet der dénische Hersteller von Behandlungseinheiten auch mit neuen Serviceleistungen auf.

,Es wurde Zeit fiir einen Standort
in Deutschland®, sagte Ricarda
Wichert, Sales Area Manager fiir
dieD-A-CH-Regionbei XO CARE,
anlésslich der Eroffnungsfeier am
13. April. SchlieBlich sei Deutsch-
land der grofte und wichtigste
Markt fiir den dédnischen Herstel-
ler von Behandlungseinheiten,
begriindet sie ihre Aussage. Die
Wahl fiir das XO Studio fiel auf
Berlin, da die Hauptstadt mit ver-
schiedenen Verkehrsmitteln in-
ternational und national im Drei-
Stunden-Radius erreichbar ist.
»Wir kdnnen Kkiinftig unseren Ver-
triebspartnern Schulungen und
Weiterbildungen fiir Technik und
Vertrieb sowie Verkaufsforde-
rungsaktionen fiir ihre Kunden
bieten®, freut sich Wichert. Damit
tragt das Unternehmen der Be-
deutung des deutschen Markts
Rechnung und kann seine Aktivi-
taten in Deutschland stiarker vo-
rantreiben. Ein weiterer strategi-
scher Grund fiir die Entscheidung,
das Studio in Berlin zu er6ffnen,
sind die Parallelen zwischen der
Stadt und dem Unternehmen:
,Berlin ist dynamisch, design-
und zukunftsorientiert — genau
wie wir“, sagte Wichert.

Der Kunde im Fokus: Neue

Serviceleistungen bei XO CARE
Neben dem kiinftigen Schu-
lungsangebot gibt es ab sofort

2009 nach einem Jahr in der Ab-
teilung Schweiflen/Léten zum
Bereich Dehnschrauben/Mon-
tageautomaten.
20Jahrelangsind auch Carmen
Stahl und Antonietta Schulze
bei Dentaurum beschiftigt.
Beide wurden im Aufschweil3-
dienst eingestellt. Seit 2007
unterstiitzt Carmen Stahl die
Abteilung Laserschweiflen und
Antonietta Schulze den Bereich
Kontrolle.

Auch Annette Straub kann auf
zwei Jahrzehnte in der Firma
zurickblicken: 1998 fand ihr
erster Arbeitstag im Marketing
statt. Inzwischen arbeitet sie
im Customer Support Implan-
tologie.

Zwei Damen und zwei Herren
sind bereits ein Vierteljahrhun-
dertim Unternehmen angestellt.
Gregor Maleck arbeitet seit 25
Jahren im Gerédtebau, Wolfgang
Nehrke genauso lange in der Au-
tomatendreherei. Birgit Wardenga
wechselte nach 23 Jahren vom
Bereich Schweiflen/Loten zur
Verpackungsabteilung. Monika
Wunderle arbeitete zunéchst im
Aufschweifdienst und ist heute
in der Abteilung Kontrolle erfolg-
reich tatig.

Fiir Heiderose Jost und Walter
Schifer geht das Arbeitsleben
zu Ende - und ein neuer Lebens-
abschnitt beginnt. Walter Schéfer
war mehr als zehn Jahre Mitar-
beiter in der Bracketfertigung.

© Dentaurum

V.L.n.r.: Axel Winkelstroeter, Joachim Marbach, Annette Straub, Christina Hahn, Wolfgang Nehrke, Heiderose
Jost, Carmen Stahl, Antonietta Schulze, Birgit Wardenga, Monika Wunderle, Sadka Suljic, Kerstin Reich,
Petra Pace, Walter Schafer, Gregor Maleck und Mark S. Pace.

Heiderose Jost verstidrkte seit
2002 das Aufschweifiteam und
war seit 2005 in der Dehnschrau-
benmontage beschéaftigt.

Alle Jubilare freuten sich tiber
die liberreichten Blumen und
ihre Auszeichnungen. Die Ge-
schéftsleitung sowie die Kolle-
ginnen und Kollegen wiinschen
nochmals alles Gute! &S

X0 CARE eroffnet Studio in Berlin

Erste Priasenz in Deutschland / Neue Serviceleistungen / XO 4 wird eingestellt.

weitere neue Serviceleistungen
bei den Dénen. Mit dem Farb-
konfigurator kénnen (Fach-)
Zahnérzte jetzt auf der Web-
seite ihre Wunscheinheit zu-
sammenstellen und an ihr Depot
schicken. Dabei haben sie die
Wahl zwischen vier Farbkombi-
nationen fiir den Korpus, zehn
unterschiedlichen Ténen fiir
den Bezug und elf Farbvarian-
ten fiir den Patientenstuhl. Das
Wunschmodell lédsst sich von
drei Seiten begutachten, die alle
gespeichert werden koénnen.
,Viele unserer Kunden nutzen
diesen Service fiir die Neugriin-
dung ihrer Praxis, denn man
kann damit sehr gut das Farb-
konzept abstimmen®, freut sich
Ricarda Wichert.

Auch das neue XO Inspiration
Book bietet eine hilfreiche Un-
terstiitzung bei der Praxisge-
staltung. Auf 16 Seiten werden
sieben Praxen aus Deutschland,
Danemark, den Niederlanden
und der Schweiz vorgestellt. Der
Leser erhélt eine Bandbreite an
unterschiedlichen Farb-, Licht-
und Materialgestaltungen und
Einblicke in die neuesten Ein-
richtungstrends von Designern.
., Wir verstehen unsere Broschiire
als Inspiration und méchten die
Vielfalt der individuellen Gestal-
tungsmoglichkeiten in der Pra-
xis aufzeigen®, erklart Wichert.

Das Inspiration Book kann auf
der Webseite unter dem Haupt-
menii ,Uber XO“ und dem Un-
terment ,,Unsere Philosophie®
wahlweise in vier verschiede-
nen Sprachen per Post oder
E-Mail bestellt werden.

Manche Innovationen ziehen
auch Auslistungen nach sich.
So wurde die Produktion der
Behandlungseinheit XO 4 zum
1. Mai 2018 eingestellt. Abge-
16st wird die Einheit von der XO
FLEX, die auf der vergangenen
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DENTAURUM

GmbH & Co.KG DENTAURUM
[Infos zum Unternehmen]

Turnstrale 31

75228 Ispringen
Tel.:07231803-0
Fax:07231803-295
info@dentaurum.com
www.dentaurum.com
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IDS présentiert wurde. Der Name
spiegelt den Kultcharakter der
FLEX-Behandlungseinheiten
wider, die vor liber 25 Jahren auf
den Markt kamen und die Voraus-
setzung fiir eine flexible Arbeits-
weise sind. ,Die FLEX-Einheit ist
vielen unserer Kunden ein Begriff
und basiert auf dem bewéahrten
Konzept der XO 4. Wir haben die-
ser Einheit ein neues, schlankeres
Design verpasst. Da war es eine
logische Konsequenz, die ,alte’
Einheit nun in den Ruhestand
zu verabschieden®, begriindet
Ricarda Wichert diesen Schritt. =3

] Adresse S
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rocky mountain orthodontics®

RMO®, die erste Firma die kieferorthopadische
Bander hergestellt hat.

Alle RMO® Bander werden individuell nach Ihren Winschen in StraBburg,
Sitz von RMO® Europa, angefertigt.

© Dauerhafte Lasermarkierung zur einfachen Identifikation

© Ideale Kontur: perfekte Anpassung an die Zahnform

© Fr eine schnelle und genaue Anpassung an die Anatomie des Zahnes
O Keine Exfrakosten fur das individuelle Schweissen

Eine kleine Auswahl der moéglichen Tubes:
Single, double, triple / Wilson / mit oder ohne Cleat
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¥  ALPINE SL™

Selbstligierendes Bracket mit Nickel-Titan-Federclip

Einfaches Handling - keine spezifischen Instfrumente nétig.
Selbstligierende Klappe: einfach mit der Spitze eines handelstblichen Instruments zu 6ffnen

. GroBzlgige Unterschnitte fur Ketten oder Bogen.

Einfaches Offnen und SchlieBen fur signifikant schnelleren Wechsel ohne spezifische Instrumente.

Glaftes und abgerundetes Finish fir maximalen Patientenkomfort.

Lasergeformte Basis fur Uberdurchschnittliches Haftverhalten sowie zuverldssiges und sicheres Debonding.

RMO®, die erste Firma die ein
reibungsarmes Bracket-System

auf den Markt gebracht hat. Wenn
gewunscht ist es passiv, wenn notig
vollig kontrollierbar.

IO

" rocky mountain orthodentics EUROPE

SCONERG YY"
Ein reibungsloses Ergebnis

Geringere Friktion

FSC® -Vielfdltige Ligiermdglichkeiten
Reduzierte Behandlungszeiten
Abgerundete Bogenwdnde

‘orthocaps’

Tel: 02385 92190 - Fax: 02385 9219080 - Email: info@rmo-deutschland.de - Web: www.rmo-deutschland.de




