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IDS-Innovationen 2009 — Laser im Trend

Von Abformung iiber Laser bis Zahnersatz

Redaktion

Digitale Abformung

Eine der grofSten Entwicklungen ist die Moglichkeit zur
digitalen Abformung. Oral-Scanner ersparen dem Pa-
tienten den oftmals unangenehmen Biss in Abdruck-
masse. Auch der gesamte Prozess von der Abformung
bis zur Herstellung eines Kronen- oder Briickengerusts
ist jetzt voll digitalisiert. Freilich steht die Industrie da-
mit erst am Anfang einer Entwicklung, denn grofiere
Briicken und individuelle Anfertigungen bedurfen
weiterhin der klassischen Vorgehensweise.

Karies bohrerlos bekampfen -
Mundkrebs frither erkennen

Immer deutlicher wird, wie sehr orale Erkrankungen
mit allgemeingesundheitlichen Leiden zusammen-
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hangen.Neben der Diagnose von Karies und Gingivi-
tis ist der Zahnarzt als Erster fur das Erkennen von
Mundhohlenkrebs zustandig — und die Differenzial-
diagnose ist oft nichtleicht.Ein neues Screening-Ver-
fahren, das chemolumineszentes Licht und im zwei-
ten Schritt die Anfarbung mit Toluidinblau kombi-
niert, ermoglicht nun eine prazisere Biopsie-Ent-
nahme.Im Bereich der bildgebenden Verfahren bleibt
digital ,in“. Volumentomografen riicken preislich in
einen Bereich,der fur eine groRere Anzahl von Praxen
erschwinglich erscheint.

Parodontologie und Prophylaxe

Ganz allgemein profitiert die hausliche Mundhygiene
aktuell von fortgeschrittenen Zahnpasta-Formulie-
rungen und ,Upgrades” bei Elektrozahnbdrsten, die
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immer besser mit dem Anwender zu kommunizieren
vermogen (z.B. ,visuelle Andruckkontrolle). So opti-
miert der Patient seine Zahnputzgewohnheiten. Die
professionelle Prophylaxe gewinnt daneben an Be-
deutung — nicht zuletzt im Zusammenhang mit der
Vermeidung von Periimplantitis. Flir gut eingefihrte
Ultraschallgerate stehen jetzt neue Piezospitzen zur
Verfligung, um die Vibrationen der Scaler zu minimie-
ren. Extrem leichte, tragbare Pulverstrahlgerate ma-
chenauch langere Sitzungen mit wesentlich geringe-
ren Ermudungserscheinungen beim Behandler mog-
lich.Vorteile verspricht daneben der neuartige Einsatz
von Ozon.

Neue Fiillungsmaterialien und Mikromotoren

Muss trotz aller Prophylaxe nach Kariesexkavation
eine Kavitat geflllt werden, so stehen dafur seit Jah-
ren so viele Materialvarianten zur Verfligung, dass
mancher dieses Thema vor der IDS 2009 fir ausge-
reizt hielt. Insbesondere kann der Lichtbrechungsin-
dex des naturlichen Zahnschmelzes nun praktisch
punktgenau reproduziert werden —zum Beispiel mit
einem besser abgestimmten Zusammenspiel von
Fullstoffen und patentierter Monomer-Matrix. Fliel3-
fahige Komposite lassen sich jetzt ohne Nachtropfen
punktgenau und materialsparend applizieren. Und
beiallen Arbeitenverbessern Winkelstiicke mitinteg-
rierter LED-Leuchte die Sicht, wobei der Zahnarzt
seinen Motor der Wahl verwenden kann. Miniaturi-
sierte Mikromotoren ermoglichen dabei ein be-
sondersermidungsarmesArbeiten.Auch zur Befesti-
gungvon Fillungen gibt es Neues: Spezielle selbstat-
zende Adhasive konnen heute ganz auf HEMA ver-
zichten und so das Allergierisiko flr den Patienten
weiter minimieren. Ohne separates Atzen und Bon-
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den lassen sich zunehmend auch indirekte Restaura-
tionen langzeitstabil befestigen. Dank der Applika-
tion aus der Doppelkammerspritze profitieren Zahn-
arzt beziehungsweise Patient von einer standardi-
sierten Homogenitat und mit verkirzten Anmisch-
und Einbringzeiten.

Vollkeramik und CAD/CAM

Immerhaufigerwerdenindirekte Restaurationenaus
Vollkeramik hergestellt — und das ist jetzt noch at-
traktiver: Der Langzeitverbund zwischen Gerlst und
Verblendung ist bei bestimmten Materialkombina-
tionen noch sicherer geworden. Auch kénnen Zahn-
arzt und Zahntechniker wesentlich virtuoser mit
CAD/CAM umgehen: klassische Wachsmodellation,
virtuelle Gerlstkonstruktion, Eigenfertigung, Ausla-
gerungder Gerustherstellung an befreundete Labors
oder an die Industrie —vieles ist moglich. Das betrifft
dabeinicht nur Zirkonoxid. Beispielsweise lassen sich
verschraubbare Suprastrukturen fir die Implantolo-
gie jetzt ohne Eigeninvestitionen in Nichtedelmetal-
len ordern. Speziell fir das zahntechnische Labor
steht ein neuartiger, optischer Hochgeschwindig-
keits-Scanner zur Erstellung von Abformungsscans
zurVerfligung.Undeine,Krone aufKnopfdruck”frast
man dort heutzutage auch miteinem Tischgerat und
7-Achs-Strategie.

Trends in der Endodontie

Unter den verschiedenen Therapieverfahren wird zur-
zeit die Endodontie in besonderem Mal%e durch die de-
mografische Entwicklung vorangetrieben. Mit der ma-
schinellen Aufbereitung ist diese Behandlungsoption
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firden Zahnarzt immer komfortabler ge-
worden. Dieser Trend setzt sich in neuen
Moglichkeiten zur effizienten Aufberei-
tung der Zugangskavitat mit speziellen
Endo-Ultraschall-Spitzen fort.Verfahren
dazu sind die maschinelle (statt bisher
manuelle) Praparation des Gleitpfades
oderdurch Endo-Motoren mitintegrier-
tem Apex Locator.

Implantologie boomt weiter

Lasst sich ein Zahn nicht mehrerhalten,
stellt zunehmend die Implantologie
eine mogliche Therapieoption dar. lhr
Einsatz wird dank digitaler Diagnostik
und Navigations-Software flr die Be-
handlungsplanung immer einfacher. In die-
sem Bereich kommt das zahntechnische
Labor verstarkt ins Spiel —
insbesondere bei der
Herstellung pra-

ziser  Bohrschablonen.
Der Zahntechniker bereitet
vor,derZahnarzt passtan undfi-
xiert. Bereits beim Arbeitsschritt ,Ab-
formung fir die Implantologie® kommt zusatzliche
Hilfe: ein patentierter Folien-Kunststoffloffel zur Ab-
drucknahme in einer einzigen Sitzung — ohne separa-
ten Termin zur Situationsabformung. Neue Instru-
mente fir die Knochen- und Weichgewebsbearbei-
tung, eine Golddichtung, die den potenziell bakteriell
kontaminierten Innenraum des Implantats schutzt,
praktischeWash-Traysundvieles mehr
erganzen die bisherige Ausstat-
tung der implantologischen
Praxis. Ein neuer semiperma-
nenter Implantatzement
auf Kunststoffbasis er-
moglicht eine lang-
zeitprovisorische
Befestigung  spe-
ziellvon Suprakons-
truktionen.

_~
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Kleingerate fiir die Praxis

DieVoraussetzungfireineTop-Versorgung der Patienten
ist naturlich,dass auch die Praxis selbst stets ,auf Stand”
ist: mit funktionalen, hochwertigen und
asthetischen Behandlungseinheiten,
leistungsfahigen Absaugeinrichtungen,
mit trockener, olfreier und hygienischer
Druckluftund miteiner1A-Hygiene—kurz:
ein Arbeitsumfeld, in dem sich das Team
und der Patient wohlftihlen.

Dentallaser —die kompakten und flexiblen sind
imKommen

Dentallaser werden auf dem deutschen Markt seit
ca.15Jahren vertrieben. Trotz zahlreicher Anbieter
undVertriebsfirmensowieeinerbestehendenwis-
senschaftlichen Gesellschaft konnte sich der Laser
entgegen dem internationalen Trend in Deutsch-
land bisher nicht in der Breite durchsetzen. Man
kann davon ausgehen, dass in Deutschland ca.

flnf- bis sechstausend Laser platziert worden

sind. Wie viele davon taglich im Einsatz sind,
bleibt fraglich.Der Laser kann nichts,was nicht
auch mit konventionel-
ler Therapie erreich-
barware.Aber,und
das ist entschei-
dend, der Laser
kann vieles einfa-
cher, schneller und
ist im Verhaltnis von
Aufwand und Ergeb-
nis deutlich wirtschaft-
licher.Hierliegtunteran- =
derem in Zeiten des Kos- ¢
tendrucks eine Chance des

Lasers. Der momentane Trend

geht in Richtung der hand-

lich-kompakten (Dioden-)

Laser,aber auch zum fle-

xiblen Kombilaser, der

zwei Laserarten in sich
vereint und damit ho-
here Einsatzmoglichkei-
ten fur mehr Indikationen
ermoglicht.

Was das technische Niveau
und die Vielfalt ihrer Einsatz-
moglichkeiten anbelangt, wa-
ren Dentallaser noch nie so gut

wie heute. Es ware daher aulSeror-

dentlich schade, wenn sich der La-
ser nicht auch bei uns endlich

durchsetzt. m

elexxion
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IDS 2009: Laserzahnmedizin im Aufschwung

Prof. Dr. Norbert Gutknecht im IDS-Interview

Redaktion

B Wirtschaftlicher Abschwung weltweit — iiberall ist
dies zu horen. Spiiren Sie denn auch in der Dentalbranche
inzwischen den wirtschaftlichen Abschwung?

Ja, wenn man alleine nur mal in die Dentalbranche hi-
neinhort,dann kommen natuirlich die ein oder anderen
Klagen, aber ich denke, in der Dentalbranche kann man
es noch nicht in der Art und Weise spuren, wie man es
vielleicht in anderen Industriezweigen sieht. Vor allen
Dingen,wennich jetzt hier Gber die Messe gehe und die
innovationsbereiten Technologien betrachte, dann
sieht man eigentlich eine ganz andere Tendenz. Ich
glaube, wir entwickeln gegen den im Moment verbrei-
teten Strom. Man sieht hier, dass Leute bereit sind, neu
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zuinvestieren,dass Leute bereit sind,Nischen zu 6ffnen,
besonders auch in speziellen Technologien in der Zahn-
heilkunde, und aus diesem Grunde habe ich den Ein-
druck, dass wir im Moment noch von diesem grof3en
Supergau verschont geblieben sind.

Das klingt erstmal soweit positiv. Das Thema,,Innovative
Technologien* ist natiirlich ein wunderbarer Ubergang
zur Lasertechnologie. Sie gelten als ausgesuchter Spezia-
list auf diesem Gebiet und mit dem Lasermarkt, das wis-
senwiralle,ging esinderVergangenheit mal ein bisschen
hoch,dann wieder ein bisschen runter, aber er ist da— wie
schaut es denn in diesem Marktsegment aus?
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Prof.Dr.Norbert Gutknecht,Prasidentder DGLund WFLD, liveim Interview mit Dr.Torsten Hartmann

bei ZWP online.

Also gerade in diesem Bereich sehe ich diese Entwick-
lung noch deutlicher. Wenn man ein,zwei Jahre zurtck-
schaut,da hatten schonvieleKritiker der Lasertechnolo-
gie gesagt:, Ach, das war jetzt nur mal so eine Eintags-
fliege,moglicherweiseverlauft sich diese Sache wieder.”
Wenn wir heute Uber die Messe gehen, sehen wir, dass
nicht nurdieetablierten,schon GberJahre prasenten La-
serhersteller da sind, sondern dass sehr viele neue ge-
kommen sind. Vor allem sehr viele neue Hersteller aus
Landern, die vorher in diesem Markt Gberhaupt keine
Rolle gespielt haben, z.B. aus China. Es ist also eine Ent-
wicklung zu sehen, von der ich sagen muss, sie ist sehr
positiv.Wir bewegen uns nicht nur aus dem Tal hinaus,
sondern wir sind schon wieder auf dem aufsteigenden
Ast angekommen. Speziell in diesem Bereich ist auch
dasInteresseandieserTechnologie starkzu sehen,denn
gerade auch Hersteller, die sich normalerweise mit der
Lasertechnologie gar nicht auseinandergesetzt haben,
von ihrem Grundprinzip oder ihrem Grundprodukt her,
haben heute schon Laseraufdem Stand.

Siesind Préisident der Deutschen Gesellschaft fiir Laserzahn-
heilkunde (DGL) und derzeit auch Préisident der World Fede-
ration for Laser Dentistry (WFLD) — welchen Beitrag leisten
denn beide Gesellschaften, sowohl die deutsche, aber auch
die internationale im Bereich Aus- und Weiterbildung und
Fortbildung im laserzahnmedizinischen Bereich?

Ichdenke,ein Hauptaugenmerk dieser Gesellschaften,ob
das die DGL ist oder die WFLD, die ja eine weltumspan-
nende Organisation ist, in der eigentlich alle nationalen
Gesellschaften vereint bzw.assoziiert sind, ist es,dass die
Laserzahnheilkunde auf einen ethisch soliden Grund ge-
stelltwird,die Ausbildungsich aufeinerevidenzbasierten
Laser Dentistry fortbewegt und dass man alle diese off-
shoots,ich darfdas mal sosagen,wojemand sich berufen
fuhlt, UbereineTechnologie eine Fortbildung/eine Ausbil-
dung zu machen, ohne selbst eine fundierte Ausbildung
indiesem Bereich gehabtzu haben,langsam Gberwindet.
Gerade das hat unsinderVergangenheit sehr viel Kritik
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gebracht. Was wunser Ziel in
Deutschlandist und wie manauch
in der Assoziation mit der DGZMK
sehen kann—wir haben im letzten
Jahr den Deutschen Zahnarztetag
mitgetragen und mitgestaltet—ist
es flr uns wichtig, eine solide Aus-
bildung dem niedergelassenen
Zahnarzt zu bieten, der diese Tech-
nologie wahrend des Studiums
nichterlernen konnte.Da heif3t, wir
mussen an einem Punkt Null an-
fangen und die Zahnarzte ausbil-
den, damit sie kompetent fur den
Patienten ethisch vertretbar und
natdrlich auch vom therapeuti-
schen Erfolg her flihrungsweisend
behandeln konnen. Das Gleiche
gilt natirlich fur die WFLD, das kann ich in einem Atem-
zug so sagen. Was wir hier in Deutschland vertreten,
mochteich auch weltweitin allen anderen Gesellschaf-
tenvertreten sehen.

ZWPIHE

Nun sind wir ja nicht zufillig am Stand der Oemus Media
AG - Sie haben in lhren Hdnden das neue internationale
Laser-Magazin. Sind Sie mit dem Ergebnis zufrieden?
Alsoich musssagen,ich bin sehr,sehrstolzdartiber,denn
gerade die WFLD hatte keine Hausmarke, kein Journal
oder kein Magazin,in dem sich die Anwender wiederfin-
den konnten. Fir uns war und ist es wichtig, dass dieses
internationale Laser-Magazin nicht unbedingt eine
hochwissenschaftliche Zeitschriftist,das mochte ich be-
tonen, daflir gibt es genligend andere Produkte im
Markt. Fur uns war es wichtig, hier dem Anwender aus
Fallbeispielen, moglicherweise aus Zusammenfassun-
gen von wissenschaftlichen Studien zu zeigen, dass der
Laser nicht nur seine Berechtigung hat,sondern auch ei-
nen Vorteil in der Behandlung bietet. Auf der anderen
Seite soll es dieses Magazin naturlich auch ermoglichen,
dass sich der Anwender Uber neue Produkte informieren
kann.Dass er nicht nur auf ein Produkt gepolt wird, son-
dern dass er frei entscheiden und sehen kann, es gibt
ganz unterschiedliche Bereiche, sich aber auch Gesell-
schaften wiederfinden kdnnen, iiber ihre Kongresse und
Fortbildungen, moglicherweise aber auch Uber neue
Strategien und Ziele berichten konnen.Ich denke, in die-
sem Zusammenhang haben wir hier gemeinsam ein
sehr interessantes Magazin herausgegeben. Die ersten
Resonanzen,dieichjetzt schongehorthabe,sind sehrpo-
sitiv.Warum?Weil wir gerade damitden Nerv der Zeit ge-
troffen haben.

Vielen Dank, Herr Prof. Gutknecht, dass Sie sich Zeit ge-
nommen haben fiir uns. ®

Das ausftihrliche Interview finden Sie im Internet auf
www.zwp-online.info.
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Im Fokus der IDS: ,,Laserzahnmedizin®

B Sie konnten es in meinem Editorial am
Anfang dieser Ausgabe des Laser Journals
bereits lesen: Die Resonanz auf die diesjah-
rigeIDSwarallgemein hervorragend—auch
was den Sektor der Dentallaser betrifft.
Durchgehend konnten alle Laserhersteller
und -vertriebsfirmen ein sehr zufriedenes
Reslimee der IDS 2009 ziehen und uber
zahlreiche Verkaufe und Auftrage, die be-
reits wahrend der weltgrofSten Dental-
messe getatigt wurden, und nun Uber be-
reits abgeschlossene und noch laufende
Folgeauftrage berichten.

Diese positive Stimmung hat sich auch auf die Laser-
anwender und an dieser Materie interessierte Kolle-
ginnen und Kollegen Ubertragen. Menschentrauben
an den Standen der Laseranbieter waren eher die
Regelals die Ausnahme, mitunter war schlichtunder-

Herr Fischer, welche Erwar-
tungen hatten Sie zu Beginn
der IDS und welchen Ge-
samteindruck konnten Sie
am Ende der Messe fiir sich
und Ihr Unternehmen mit-
nehmen?

Wir hatten bereits einen
vielversprechenden Start
am ersten Messetag der
IDS. Auf dem Fachbesuchertag fur Handler konnten
wir einen enormen Besucherstrom auf unserem
Stand verzeichnen. Dass sich das noch steigern lasst,
durften wir an den weiteren vier Messetagen erfah-
ren.Die IDS war flir Sirona ein groRer Erfolg. Die Reso-
nanz und die Anzahl der qualifizierten Besucher sind
positiv zu bewerten. Unser Erfolg auf der IDS hat uns
bestatigt, dass hochwertige Produkte und Losungen
weiterhin nachgefragt werden.

Welche Produkte haben zu Ihren IDS-Highlights gehort
und welches Feedback erhielten Sie von den Fachbesu-
chern auf die Prdsentation Ihres Unternehmens?

Wie bereits in den vergangenen Jahren stellte Si-
rona wieder eine ganze Produktpalette an Neue-
rungen und Weiterentwicklungen auf der IDS vor.
Die Fachbesucher haben starkes Interesse an dem
Thema, Abdruckfreie Praxis“unddamitauchanun-
serem IDS-Highlight CEREC AC mit der CEREC Blue-

greifend Geduld gefragt, um an die be-
gehrten Geratschaften heranzukom-
men.Diesallesist Grund genugflruns,
eine, laserspezifische”IDS-Nachlese zu
halten. Wir haben namhafte Person-
lichkeiten aus dem Kreise der Dentalla-
serfamilie angesprochen und diese ge-
beten, ihre personlichen Eindriicke von
der IDS und weitergehend auch ihre
Einschdtzung des momentanen Zu-
standes der deutschen Laserzahnheil-
kunde zu formulieren.
Einesvorweg,das positive Stimmungsbild ist nicht zu
ubersehen, der allerorten geforderte ,Ruck durch die
Gesellschaft” — hier funktioniert er, aber ich mochte
nichtallzuviel vorwegnehmen ... ®

Dr.Georg Bach/Freiburg im Breisgau

Jost Fischer,Vorstandsvorsitzender von Sirona, im Gesprach zur IDS

cam. In puncto Bedienkomfort ist unser neuer Di-
odenlaser SIROLaser Advance eine weitere Innova-
tion. Er ist Gber die Navigation per Touchscreen in-
tuitiv bedienbar. Dank der klar strukturierten Be-

nutzerfuhrung kommtder Zahnarzt schnell zu den
gewlinschten Therapieprogrammen, die fur die

wichtigsten Laseranwendungen voreingestellt
sind. Der SIROLaser steht damit vom Start weg fir
die Versorgung eines groflen Anwendungsspekt-
rums zur Verfligung: Parodontologie, Endodontie,
Chirurgie oder Schmerztherapie. Auch bei der Ver-
sorgung miteiner CEREC-Krone kommt der SIROLa-
serzum Einsatz.Wenn die Praparationsgrenze sub-
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gingival liegt, ermoglicht er dank der Koagulation
der Gefale eine blutungsfreie Abdrucknahme.

Wie schdtzen Sie die weitere Entwicklung lhres Unter-
nehmens und der Dentalbranche - speziell dem Laser-
markt —nach der IDS ein?

Bei Sirona investieren wir kontinuierlich in die Ent-
wicklung und Verbesserung unserer Produkte und

Welche Erwartungen hat-
tenSiezuBeginnderIDS und
welchen Gesamteindruck
konnten Sie am Ende der
Messefiirsich und lhr Unter-
nehmen mitnehmen?

Fir die elexxion gewinnt
das internationale Ge-
schaft von Jahr zu Jahr an
Bedeutung. Von daher sind
wir sehr gliicklich, dass die IDS uns hier eine hervorra-
gende Moglichkeit bietet mit interessierten Kunden
und Handlern aus der ganzen Welt in Kontakt zu tre-
ten. Trotz weltweiter Finanzkrise hatten wir den Ein-
druck,dass die Besucherzahlen gegentber 2007 noch
einmal deutlich gestiegen sind.

Welche Produkte haben zu Ihren IDS-Highlights gehért
und welches Feedback erhielten Sie von den Fachbesu-
chern auf die Présentation Ihres Unternehmens?

Auf sehr starke Resonanz stief unser neues Ein-
stiegsmodell claros nano. Er bietet trotz glinstigem
Einstiegspreis die hochste Schnittgeschwindigkeitin
der Klasse der kompakten Diodenlaser, dazu ein at-
traktives Design und eine einfache, sichere Bedie-
nung.DashabenunsdieBesucherauchdurchgehend
so bestatigt. Sehr positivangenommen wurde auch
die Moglichkeit, unseren Hartgewebslaser live am
Messestand auszuprobieren und sich ein eigenes Ur-

Verfahren. So erforschen wir beispielsweise in Zu-
sammenarbeit mit einer renommierten Universitat
und der Unterstitzung des Bundesministeriums fur
Bildung und Forschung in einem mehrjahrigen Pro-
jekt neue Methoden und Losungen beim Einsatz von
Hard Tissue Lasern. Mit der hervorragenden Reso-
nanz auf unsere neuen Innovationen blicken wir da-
beioptimistisch in die Zukunft.

Olaf Schafer, CTO von elexxion, im Gesprach zur IDS

teil Gber die Schnittgeschwindigkeit und das Hand-
ling bilden zu kénnen.

Wie schdtzen Sie die weitere Entwicklung Ihres Unter-
nehmens und der Dentalbranche - speziell dem Laser-
markt—nach der IDS ein?

Wir sehen ein stetig steigendes Interesse an der Laser-
technik im Allgemeinen und besondere Wachstums-
chancen bei kompakten, preiswerten Diodenlasern fir
ausgewahlte Indikationen. Daneben verzeichnen wir

flrdie Hartgewebslaseroder Kombinationlaser,wie un-
serelexxion Delos, weiterhin steigende Nachfrage. Dies
liegtsicherlichauchandertechnologischen Positionder
elexxion, die sich nicht nur auf eine Wellenlange be-
schrankt, sondern im Prinzip jede Technologie anbieten
kann, fur die ein sinnvoller und wirtschaftlicher Einsatz
darstellbarist.

Gerold Lovato, Verkaufsleiter Hightech von KaVo, liber seine Gedanken zur IDS

Welche Erwartungen hatten Sie zu Beginn der IDS und
welchen Gesamteindruck konnten Sie am Ende der
Messe fiir sich und Ihr Unternehmen mitnehmen?

WirwarenimVorfeldzurIDSsehrgespannt,wiesich
die Wirtschaftskrise aufden Verlauf der Messe aus-
wirken wuirde. Unser Gesamteindruck nach der
Messe ist durchweg positiv, die Besucher aus dem
In-undAusland waren sehrinteressiert und begeis-
tert von den Innovationen aus dem Laserbereich
und habendies durch viele Auftrage untermauert.

Welche Produkte haben zu lhren IDS-Highlights ge-
hortundwelches Feedback erhielten Sie von den Fach-
besuchern auf die Prisentation Ihres Unternehmens?
KaVo hat viele Innovationen auf dem Messestand
prasentieren dirfen. Im Bereich Laser war dies der
neue KaVo KEY Laser 3+, der durch sein patentiertes
Feedbacksystem als einziger Laser als Monothera-
pieinderParodontologie anerkanntistundauchim
Hart- und Weichgewebe sicher, schnell und exakt
arbeitet. Den Nachweis geben Uber 250 Studien
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ausschlieBlich fir den KEY Laser. Das Feedback der
Besucher auf den Messestand von KaVo war durch-
weg positiv,auch die Prasentationen der Referenten

aus Praxis und Wissenschaft wurden sehr gut ange-
nommen.

Wie schdtzen Sie die weitere Entwicklung Ihres Unter-
nehmens und der Dentalbranche - speziell dem Laser-
markt —nach der IDS ein?

Die IDS hat wichtige Im-
pulse gegeben, die den La-
sermarkt positiv beeinflus-
sen werden. Die Lasertech-
nologie bietet so viele Vor-
teile zur konventionellen
Behandlung, dass dies fur
den Patienten und fir den
Behandler einen klaren
Fortschritt darstellt —dieser
auch genutzt werden sollte.

AngelaThyzel, General Manager bei A.R.C. Laser, tiber ihre Gedanken zur IDS

Welche Erwartungen hatten Sie zu Beginn der IDS und
welchen Gesamteindruck konnten Sie am Ende der
Messe fiir sich und Ihr Unternehmen mitnehmen?
Neben dem direkten Verkauf am Stand waren uns vor
allem auch die Akquise neuer Vertriebspartner sowie
die Steigerung des Bekanntheitsgrades unseres
Unternehmenswichtig.Unsere Erwartungen wurden
dabeiin jeder Hinsicht erfillt. Die IDS hat sich flir uns
als gut frequentierte Messe mit interessierten und
vorab informierten Kunden dargestellt.

Welche Produkte haben zu lhren IDS-Highlights gehort
und welches Feedback erhielten Sie von den Fachbesu-
chern auf die Prdsentation
Ihres Unternehmens?
Nebenunserembewahrten
FOX Laser haben wir ein
Nachfolgegerat  prasen-
tiert,das abJuli2009 liefer-
bar sein wird. Neues TFT
Touch Screen, Modifikatio-
nen in der Software sowie
Extra-Zugang flir Assisten-
ten fur die LLT sind nur ei-
nige Highlights des neuen
Gerates. Vor allem fand un-
ser patentiertes Laserskalpell ,Jazz" grolsen Anklang.
Blutloses Schneiden, keine Nekrose und schnelle
Wundheilung sind unschlagbare Vorteile gerade im
Dentalbereich. Neu ist auch unser griiner Laser, fir
Zahnarzte, die bereits Erfahrung mit dem Argon Laser
haben, eine super Alternative. Wir haben unsere Pro-
duktpalette ausgebaut und sind begeistert Gber die
gute Resonanz.

Wie schdtzen Sie die weitere Entwicklung Ihres Unter-
nehmens und der Dentalbranche - speziell dem Laser-
markt—nach der IDS ein?

Bereits seit drei Jahren sehen wir ein stetiges Wachs-
tum im Bereich Dentallaser weltweit. Gerade die
kleine Diode ist vielseitig einsetzbar und fir viele Pra-
xenzumAlltaggeworden.Unsere Qualitathatsich be-
wahrt, ,made in Germany“ ist nach wie vor ein gutes
Verkaufsargument. Unsere Diode ist am langsten auf
dem Markt, gerade in Bezug auf Leistung und Zu-
verlassigkeit haben wir uns hier einen guten Namen
aufgebaut. Dies ist der Grundstein flir unseren steti-
gen Wachstum. Immer weiterzuentwickeln ist unser
Grundsatz seit 35 Jahren im medizinischen Laserbe-
reich. Unsere Anwender und deren Feedback fordern
uns stetig zu Neuerungen und Weiterentwicklungen.
Dieslasstunspositivindie Zukunft blickenund gerade
der grofRe Zuspruch auf der IDS hat unsere Firmenpo-
litik bestatigt.

45

LASER JOURNAL 2/2009




