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Die Crown24 GmbH ist seit Januar 2017 auch in Deutschland eine feste Größe für den Kom-
plett-Laborservice für den Zahnarzt. Mit dem Firmensitz in Konstanz operiert das junge Unter-
nehmen schon nach einem Jahr überaus erfolgreich im süddeutschen Raum. Seinen Ursprung 
hat Crown24 in der Schweiz. Seit 2010 hat sich das Unternehmen dort kontinuierlich zu einem 
der führenden Labor- und Servicepartner für Schweizer Zahnärzte etabliert. Sandy Shapira, CEO 
von Crown24, weiß um den besonderen An spruch moderner Zahnheilkunde: Patienten erwarten 
preiswerte und zugleich hochqua litative Produkte. Mit dem Portfolio von Crown24 stehen Zahn-
ärzten entsprechende Alternativen zur Verfügung. Swiss Quality, kompletter Service inklusive 
Planung und Herstellung im volldigitalisierten Labor sind das Credo von Crown24. Mittlerweile 
zählt Crown24 über 300 zufriedene Kunden in der ganzen Schweiz.
Zahnärzte, die mit Crown24 zusammenarbeiten, schätzen den Komplettservice und die Qualität 
der Produkte. Ausgebildete Zahntechniker stehen den Zahnärzten jederzeit beratend zur Seite 
und begleiten die Projekte von Beginn bis zum erfolgreichen Abschluss. Neben der Beratung und 
den hohen Qualitätsstandards steht vor allem aber das Preis- Leistungs-Verhältnis im Vorder -
grund.
Crown24 schafft es, die Produkte und Leistungen zu Top-Preisen anzubieten, ohne dass diese 
an Qualität einbüßen. Das Unternehmen möchte 2018 seinen Erfolg ausbauen und freut sich  
auf neue Kunden!

Dentallabor

Crown24 mit Swiss Quality und Top-Service 
auch in Deutschland auf Erfolgskurs

Crown24 GmbH • Tel.: 07531 9450149 • www.crown24.net

Auf einen Online Shop für Zubehör dürfen sich alle Kauffreudigen ab 
sofort freuen. Das Zubehör-Shopping für W&H-Geräte wird damit so 
einfach wie noch nie! Mit nur wenigen Klicks kommen ab sofort  
rund 300 Zubehörartikel aus dem W&H-Sortiment ganz bequem und 
komfortabel direkt zu Ihnen in die Praxis. Und das bei Bestellungen 
bis 12 Uhr bei entsprechender Verfügbarkeit bereits am nächsten 
Werktag. Damit lässt W&H das Produkterlebnis noch attraktiver  
werden und unterstreicht gleichzeitig seine Servicekompetenz durch 
die neue Möglichkeit von Onlinebestellungen. Ab einem Bestellwert 
von 150 EUR erfolgt die Lieferung versandkostenfrei, zudem kön- 
nen sich Onlineshopnutzer regelmäßig auf besondere Aktionen und 
Rabatte freuen, die das Zubehör-Shopping noch reizvoller werden 
lassen. Jetzt Willkommensrabatt sichern: Alle Onlineshopper begrüßt 
W&H mit einem Willkommensrabatt von 15 Prozent, der einmalig  

einlösbar ist. Hierzu ist der Gutscheincode OM092018 beim Ab-
schluss der Bestellung in das Aktionsfeld einzugeben. Der Gutschein-
code ist einmalig je Kunde einlösbar und nicht mit anderen Aktionen 
kombinierbar.

Lehnen Sie sich zurück und genießen Sie die neue Einfachheit des 
Zubehör-Shoppings unter shop.wh.com

Zubehör

W&H gibt 15 Prozent Willkommensrabatt  
im neuen Online Shop

W&H Deutschland GmbH
Tel.: 08682 8967-0
www.wh.com
Infos zum Unternehmen



#infotagedental
www.infotage-dental.de

München · 20. Oktober
Messe München · Halle B6

Frankfurt/M. · 9./10. November
Messe Frankfurt · Halle 5.0/5.1

Fortbildung

Innovationen

Die dentale    
  Welt zu Gast
in Ihrer Region.
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In letzter Zeit wurden die Vor- und Nachteile der Nut zung  
recycelter Amalgamabscheider-Behälter gegenüber Original-
behältern häufig diskutiert. Soll die Zahnarztpraxis volle Be- 
hälter durch neue er setzen? Oder ist es besser, recycelte  
Behälter einzusetzen? Darauf gibt es jetzt eine klare Ant wort. 
medentex SmartWay ist das erste zertifi zierte Recyclingver- 
fahren für Amalgamabscheider-Behälter und DER intelligente 
Weg für Praxen, Kosten zu sparen. Das erfolgreiche Verfah- 
ren war immer wieder Gegenwind ausgesetzt: So musste  
sich medentex 2015 nach einer Wettbewerberklage der  

Frage stellen, ob die Wiederaufbereitung rechtens sei. Das 
Landgericht Düsseldorf wies die Klage ab und erklärte das 
medentex Recyclingverfahren für rechtens. Um den Zahn -
ärzten die gewünschte sichere Alternative zu neuen Behäl - 
tern anzubieten, investierte medentex massiv. Mit Erfolg: Das 
medentex Verfahren wurde Ende 2017 geprüft und zertifi- 
ziert. Für das Praxisteam ist das die Bestätigung, dass die  
Behälter hygienisch einwandfrei sind und Sicherheit auch 
günstig sein kann. Denn je nach Praxisgröße und Abschei- 
dersystemtyp können jedes Jahr einige Hundert Euro gespart 
werden. Aufbereitete Behälter sind meist für einen Bruchteil 
des Neupreises erhältlich, oft kostenfrei. 
Kurz: medentex SmartWay ist die erste zertifizierte Mehr - 
weg lösung, die Sicherheit, Umweltschutz und Kosteneffi- 
zienz vereint. Eine gute Nachricht für Praxen, die bereits am 
medentex System teilnehmen – und für die, die wechseln 
möchten.

Recyclingverfahren für Amalgamabscheider-Behälter

SmartWay: Sicher sein  
und Kosten sparen 

medentex GmbH
Tel.: 05205 7516-0 
www.medentex.com
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Einfachster Transport

Einheit und Material  

rollend auf Trolley

Voller Einsatz der Handstücke

Wie in Ihrer Praxis

Volle Absaugleistung

Wie in Ihrer Praxis

Optimale Hygiene

Material (rot/grün) getrennt 

Wie in Ihrer Praxis

„Mit meinem SMART-PORT PREMIUM 
behandle ich in Altenheimen  
mit gleicher Leistung wie  
in meiner Praxis.”

Die solutio GmbH zeichnet sich auch in die-
sem Jahr durch Vorsprung in digitalen Tech-
no logien aus. Auf der Fachdental Südwest/
id infotage Stuttgart (Halle 10, Stand B18) 
dürfen Besucher unter anderem die neueste 
App zur Ergänzung des modernen, komplett 
digitalisierten Praxis managements testen, 
und zudem wird es eine extravagante Prä-
sentationsfl äche geben, welche sich den 
Bedürfnissen der guten Feen der Praxis 
widmet. Die neue Anamnese-App: Ob im 
Wartebereich, an der Rezeption oder im Be-
handlungsraum: Mit der komplett neu gestal-
teten, kostenfreien Version der App CHARLY 
Anamnesen sind Anwender ortsunabhängig 
und mobil. Es können jederzeit neue Anam-
nesebögen aufgenommen und bereits be- 
stehende Daten geprüft werden. Hierbei 
assistieren der Grafi keditor zur Gestaltung 
der Bögen sowie die Schnellsuchfunktion zur 

Auswahl des konkreten Patienten. Die opti-
mierte, intuitive Benutzerführung erlaubt Pa- 
tienten sowie Mit arbeitern eine sichere An-
wendung. Auch um die neue Datenschutz-
Grundverordnung (EU-DSGVO) müssen sich 
Zahnärzte keine Sorgen mehr machen. Dank 
der integrierten Signaturfunktion erfolgt die 
Unterschrift direkt auf dem Tablet. CHARLYS 
COUCH: Zahnmedizinische Fachangestellte 
schenken jedem Patienten ein Lächeln und 
sind die guten Feen jeder Zahnarztpraxis. 
Diese Leistungen werden ab Herbst 2018 
ganz besonders gewürdigt. Mit der neuen 
Plattform CHARLYS COUCH auf der Home-
page der solutio GmbH gibt es nicht nur 
auf dem Messestand einen Ort, wo Zahn-
feen Tipps und Tricks für den Praxisalltag 
und den Umgang mit CHARLY erhalten. Ob 
bei der Lektüre von Beautytipps, Rezepten, 
Dekorationsideen oder CHARLY-Tricks: Auf 

CHARLYS COUCH kann jeder Platz neh-
men, sich wohlfühlen und von neuen 
Trends überraschen lassen. 
Hashtag #charlybysolutio: Neben den Prä-
senzen auf Facebook, XING und YouTube 
fi ndet man CHARLY ab der Fachdental 
Südwest/id infotage Stuttgart auch auf 
Instagram. Unter den Hashtags #charly-
bysolutio und #happyworkhappylife fi n-
den CHARLY-Fans und solche, die es 
werden wollen, allerhand Neuigkeiten und 
Tipps, die nicht nur den Praxisalltag er-
leichtern. Denn CHARLY besteht nicht nur 
aus Einsen und Nullen, sondern schafft 
eines der wichtigsten Güter von heute: 
wertvolle Zeit. 

solutio GmbH
Tel.: 07031 4618-700 • www.solutio.de

Der Implantatentwickler nature Implants ist auch im Jahr 2018 auf 
Deutschlands Dentalmessen für Sie unterwegs: Nach den id infotagen 
dental in Dortmund begrüßt Sie das Team von nature Implants am 
20. Oktober auf der Dentalmesse in München. 
Den Abschluss bilden wieder die id infotage dental in Frankfurt am 
Main. Am 9. und 10. November heißt Sie der Spezialist für einteilige 
Implantologie im heimischen Rhein-Main-Gebiet herzlich willkom- 
men. Am Stand erhalten Sie alle Informationen rund um das nature 
Implants System und die „made in Germany“-Produkte. Als Experte 
der einteiligen Implantologie möchte nature Implants der Genialität 
des menschlichen Körpers so nahe wie möglich kommen. So ent-
wickelten Experten der Zahnmedizin und Zahntechnik patentierte 
Titanimplantate, mit selbstzentrierendem Tellergewinde und torpedo- 

förmigem Grundkörper. Das übersichtliche Instrumentarium und vor 
allem die minimalinvasive Anwendung der einteiligen Implantate 
legen den Fokus auf die Einsteigerfreundlichkeit des Systems. 

Messeauftritt

nature Implants auf den 
Dentalmessen 2018

Fachdental Südwest/id infotage Stuttgart

solutio mit neuer Anamnese-App 
und digitalen Plattformen für ZFAs

Nature Implants GmbH
Tel.: 06032 869843-0
www.nature-implants.de
Infos zum Unternehmen

und digitalen Plattformen für ZFAs
© vgajic/iStockphoto.com
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„Mit meinem SMART-PORT PREMIUM 
behandle ich in Altenheimen  
mit gleicher Leistung wie  
in meiner Praxis.”

ANZEIGE

Der US-Dentalkonzern Young Innovations ist ab sofort alleiniger  
Anbieter der Produkte von American Eagle in Europa. Young hat  
den Hersteller von Zahninstrumenten und Praxisbedarf letztes Jahr 
akquiriert.

Zum Sortiment von American Eagle gehören Innovationen für die  
Prophylaxe, Diagnostik, Restauration, Parodontologie, Implantologie 
und Endodontie. „American Eagle vergrößert unser Portfolio und  
macht uns zum Komplettanbieter hochwertiger Premiumprodukte“, 
unterstreicht Frank Whyte, Geschäftsführer von Young Innovations  
Europe, und ergänzt: „Unser Unternehmen bietet heraus ragende kli- 
nische Lösungen für Zahnärzte und Patienten und ist international 
bestens positioniert. Kunden profitieren von unserem Know-how und 
dem bewährten Vertrieb über den Dentalhandel.“
Young Innovations Europe hat den Bereich Sales zuletzt noch wei- 
ter verstärkt. Neu im Team ist seit Juli José Muñoz, der als Regional 
Account Manager Norddeutschland und Spanien betreut. Er verfügt 
über langjährige Erfahrung in der Dentalbranche, verantwortete zu- 
vor ebenfalls den Regionalvertrieb eines globalen Instrumentenpro-
duzenten und ist Experte für die Themen Parodontologie, OP-Equip-
ment sowie Weichgewebsmanagement.

Sortimentserweiterung

Young Innovations übernimmt Vertrieb  
von American Eagle Instruments

Young Innovations Europe GmbH
Tel.: 06221 4345442
www.ydnt.deFrank Whyte José Muñoz


