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NACHRUF AUF FRITZ PIRMANN

Fritz war ein besonderer Mensch. Mehr intro-
als extrovertiert hat er sich zeit seines Berufs-
lebens um die Ausbildung junger Dentalfach-
kréfte verdient gemacht. Bei seiner geliebten
Firma Huber, wie er immer so schdn betonte,
war er neben seiner Abteilungsleitung flr
,Allgemein” auch fir die Fachausbildung der
Lehrlinge, wie man damals noch sagte, heute
ja Azubis, zustandig.

Und so kam es auch, dass er sein Spezialwissen
im Bereich Warenkunde 1976 zum ersten Mal in
der ganzen Branche zu Papier brachte. Es ent-
stand sein Werk: ,Grundzige der Warenkunde
des dental-medizinischen Grol3handels”,

Ich durfte Fritz 1972 kennenlernen und wir ent-
wickelten damals gemeinsam den heute noch
glltigen Warengruppenschlissel fir den Den-
talhandel. Als logische Folge haben wir dann

auch gemeinsam das erste Fachkundebuch
Uberarbeitet, erweitert um die Bereiche Ein-
richtung und Zahne und 1980 als Loseblatt-
werk Uber die Bielefelder Verlagsanstalt unter
Regie des Bundesverbandes veréffentlicht. Die
grolite Unterstltzung erfuhren wir damals
durch unseren sehr verehrten Chef, Herrn Claus
ZUrn, der zu der Zeit auch Prasident des BVD
(Bundesverband Dentalhandel eV.,) war.

In Anerkennung und Wirdigung seiner Leis-
tung verlieh der Verband Fritz Pirmannim Jahre
1983 die silberne Ehrennadel.

Unsere Freundschaft riss bis zum heutigen
Tage nie ab. Aber jetzt mUssen wir Abschied
nehmen, was unendlich schwerfallt.

Ruhe in Frieden, lieber Fritz
Bernd Ott
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Die DURR DENTAL SE unterstiitzt die Hos-
pitalschiffe ,Mercy Ships” bereits seit vie-
len Jahren — sowohl finanziell als auch mit
hochwertiger Medizintechnik. Im Juli 2018
fanden sich unter den ehrenamtlichen
Helfern aus 40 Nationen auch zwei junge
Durr Dental Mitarbeiter aus Deutschland:
Matthias Bohm und Samuel Domros hat-
ten eben erst ihre Ausbildung zum Elek-
troniker flr Gerdte und Systeme abge-
schlossen; als ehrenamtliche Helfer auf
dem Hospitalschiff ,Africa Mercy” waren
sie zwei Wochen lang eine echte Unter-
stUtzung. Dass die beiden jungen Manner
einen Teil ihres Urlaubs, den sie hierfur
nahmen, auf dem Schiff verbrachten, liegt
am Engagement des Vorstandsvorsitzen-
den der DURR DENTAL SE, Martin Durr-
stein. Das Unternehmen unterstitzt die
Hilfe finanziell, unter anderem, indem es
die Reise- und Unterbringungskosten der
jungen Leute Ubernimmt.

Das Hospitalschiff mit mehreren OP-Salen
und Behandlungsrdumen liegt jahrlich zur
Wartung und Montage im Hafen von Gran

Canaria im Trockendock. Damit das Schiff
wahrend seines Einsatzes in Afrika rei-
bungslos funktioniert, ist technisches
und handwerkliches Know-how gefragt.
Wir haben unter anderem Steckdosen
montiert, Lackier- und SchweiRarbeiten

verrichtet sowie Lebensmittel in die
Kihlkammer eingerdumt’, erinnert sich

Bohm —immer im Bewusstsein, dass jeder
Arbeitsschritt dazu beitrdgt, Menschen in
Afrika zu helfen, fur die gute medizinische
Versorgung nicht selbstverstandlich ist.
Sehr eindrucksvoll fanden Bohm und
Domros an Bord die Hilfsbereitschaft und
den Zusammenhalt Uber alle Nationen
hinweg.
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Die Mitarbeiter der Bereiche Konstruktion
und Produktion der Le-iS Stahlmobel
GmbH arbeiten bereits auf Hochtouren.
Auch das Aullendienstteam des Treffurter
Unternehmens bereitet sich natdrlich auf
die anstehenden Messen in Leipzig (28./
29.09.18), Stuttgart (12./13.10.18), Miinchen
(20.10.18) und in Frankfurt am Main
(09./10.11.18) vor. Wahrend Frau Katrin
Schelhase fur die Regionen Mecklen-
burg-Vorpommern, Brandenburg, Berlin,
Sachsen, Sachsen-Anhalt und Thiringen
zustandig ist, betreut Frau Nicole Krug die
Regionen Schleswig-Holstein, Hamburg,
Bremen, Niedersachsen und Hessen. Um
die Regionen Nordrhein-Westfalen, Rhein-
land-Pfalz, Saarland, Baden-Wirttemberg
und Bayern kiimmert sich Frau Veronika
Ratajczak. Unterstltzt wird das Aufen-
dienstteam naturlich von den Kollegin-
nen im BUro — Frau Mintert, Frau Nathe

Zwischen 1993 und 2000 wurden Dentsply
Sirona Behandlungseinheiten der CLinie
ausgeliefert. Sie erfiillen jedoch heute nicht
mehr vollstandig die modernen Anforde-
rungen hinsichtlich  Workflow, Funktio-
nalitdt und Hygiene. Technologiewechsel

Das Team Aul3endienst: Veronika Ratajczak, Nicole Krug und Katrin Schelhase (v.l.n.r).

und Frau Simatschek. Wenn es um Stahl-
mobel ,made in Germany” fir Dentalpra-
xen und -labore geht, sind Interessenten

im Bereich der Werkstoffe, Innovations-
spriinge in der Elektronik und verdanderte
Anforderungen an die Qualitat in der Er-
satzteilherstellung haben dazu geflhrt,
dass fir solche Behandlungseinheiten der
C-Linie die Ersatzteilversorgung zum

bei diesem engagierten Team an der rich-
tigen Adresse, sei es vor Ort oder auf einer
der kommenden Messen.

31. Mérz 2019 endet.
Dentsply Sirona erleich-
tert darum seinen Kun-
den nun den Wechsel
auf die neue Generation
der Behandlungseinhei-
ten: Mit Ablauf der Er-
satzteilversorgung  fir
C-Geréte (ohne (+) bie-
tet das Unternehmen —
bei fachgerechter Ent-
sorgung der alten C-Linie
und dem damit verbun-
denen Neukauf einer
modernen DS-Behand-
lungseinheit - einen
Austauschvorteil von bis
zu 5000 Euro. Wichtig
dabei: Trotz des &hnlich klingenden Na-
mens sind Dentsply Sirona Behandlungs-
einheiten der Linie C+ hiervon keineswegs
betroffen. Fiur diese Gerdte werden zu-
mindest fir die nachsten zehn Jahre noch
Ersatzteile verfligbar sein.
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INNOVATION AUS TRADITION: NWD FEIERTE 90. GEBURTSTAG

Bernd-Thomas Hohmann, Geschaftsfuhrer der NWD Gruppe.

Gleich drei Mal feierte die NWD Gruppe
vom 6. bis 8. Juni 2018 ihr 90-jéhriges Be-
stehen. Den Auftakt machte am 6. Juni der
NWD Jubeltag: Unter dem Motto 90 Jahre
NWD - feiern und sparen” folgten rund
400 Besucher aus Zahnarztpraxen und
Dentallaboren der Einladung in die Unter-
nehmenszentrale der NWD Gruppe. Dort

prasentierten 25 Premiumpartner den Be-
suchern neue und bewahrte Produkte fir
Praxis und Labor sowie Entwicklungen
und Innovationen, die den Arbeitsalltag
erleichtern — und das mit satten Jubel-
Rabatten.

Der Tag darauf stand ganz im Zeichen der
NWD Geschéftspartner: Rund 170 Ent-

scheider der 25 Premiumpartner sowie
langjéhrige Wegbegleiter und Geschafts-
partner der NWD Gruppe folgten gerne
der Einladung zum NWD Partner-Event,
bei dem sich Bernd-Thomas Hohmann,
Geschéftsflihrer der NWD Gruppe, gebiih-
rend fur die erfolgreiche und langjéhrige
Zusammenarbeit bedankte. Besonderes
Highlight des Tages war die NWD Award-
Verleihung, bei der ausgewahlte Firmen
in verschiedenen Kategorien mit einem
NWD Award pramiert wurden.

Zum Abschluss der Feierlichkeiten lud
die NWD Gruppe alle 700 Mitarbeiter zur
Geburtstagsparty nach Minster ein. Ge-
schéftsfiihrer Hohmann lobte die Leis-
tung und den téglichen Einsatz der NWD
Mitarbeiter, ohne die der Erfolg des Unter-
nehmens nicht moglich ware. Zusammen
mit der Belegschaft warf er einen Blick in
die Vergangenheit und die Zukunft von
NWD und betonte noch einmal, wie wich-
tig Engagement und Leistungsbereit-
schaft eines jeden NWD Mitarbeiters fur
das Unternehmen waren und sind.

ALPRO BIETET HYGIENESCHULUNG IN DER EIGENEN PRAXIS

Was geschieht bei einer Praxisbegehung?
Was mussen meine Angestellten bei tag-
lichen Aufgaben in der Praxis beachten?
Was muss wie dokumentiert werden? Nur
wenn von der Vorbereitung Uber die Reini-
gung und Desinfektion bis hin zur Sterilisa-
tion eine Kette von Abldufen eingehalten
und dokumentiert wird, ist es flr Patienten,
Arzte und Personal sicher und die Aufberei-
tung auch rechtskonform. Durch den stan-
digen Kontakt mit Behorden und Fach-
gesellschaften wissen die Medizinprodukt-
berater der ALPRO MEDICAL GMBH, worauf
es in der Praxis ankommt. Daher schult
das Unternehmen Zahnérzte und ihr Per-
sonal direkt vor Ort in der eigenen Praxis.
Um auf die Bedurfnisse und Besonderhei-
ten der Praxen individuell einzugehen, wer-
den nicht nur die aktuellen Vorgaben ver-
mittelt, sondern es werden auch alle Rdume
gesichtet, inklusive Kompressor und Saug-
maschine, sowie die Wassersituation tber-
prift. Danach werden gemeinsam ein auf
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die Praxisbelange abgestimmtes Hygiene-
management und ein individueller Hygi-
eneplan erarbeitet.

Insbesondere der Hygiene-Ordner, den
jede Praxis nach der Schulung erhdlt, ist
bei Praxisbegehungen wertvoll. Er enthalt
Arbeitsanweisungen, Desinfektions- und
Hautschutzplane und vieles mehr. So ist

die Einhaltung der Vorgaben leicht nach-
vollziehbar und umsetzbar. Zudem erhal-
ten die Teilnehmer der Schulung ein Zerti-
fikat nach Vorgaben der BZAK mit vier
Fortbildungspunkten. Weitere Informatio-
nen zur Fortbildung ,Hygieneschulung in
lhrer Praxis” unter www.alpro-medical.de
oder telefonisch (07725 9392-0).
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GEWONNEN! ULTRADENT BELOHNT FACHINTERESSE

Bei der regionalen Fachmesse Fachdental
Stdwest /id infotage dental Stuttgart 2017
hatte sich das ganze Team der Zahnarzt-

praxis Jahnig aus Offenburg Uber die
innovativen Angebote der Dentalwelt infor-
miert und dabei auch am ULTRADENT-

Gewinnspiel teilgenommen. Der Lohn
dafir: Die Praxis konnte sich Uber den
Hauptgewinn freuen. ULTRADENT Den-
tal, der Dentalgerate-Spezialist aus
Brunnthal bei Munchen, hat auf den
Messen unter anderem die neue Premium-
Behandlungseinheit E-matic mit pneu-
matischer Verschiebung des Zahnarzt-
gerdts prasentiert. Der Gewinn war
passend zu diesem Produkt ausgewahlt:
Frau Andrea Jahnig konnte ein iPad, das
genau so faszinierend und sicher funk-
tioniert wie E-matic, als Gewinn in Emp-
fang nehmen. Herzliche Gluckwinsche,
auch im Namen von Herrn Slavik (Ver-
triebsleiter ULTRADENT), Uberbrachte
Herr Soenke Rossel, Mitarbeiter des aus-
stattenden Depots, der zur Ubergabe an-
gereist war und feststellen konnte, dass
der Gewinn in dieser engagierten und
freundlichen Praxis gut aufgehoben ist.
Auch die Praxisinhaberin, Frau Jahnig,
kann stolz sein, ihre Mitarbeiterinnen
sind durch ihr fachliches Interesse echte
Gewinner.

HENRY SCHEIN IN ,CHANGE THE WORLD"-LISTE
VON FORTUNE AUFGENOMMEN

Henry Schein, Inc. wurde in die ,Change
the World"Liste des US-Wirtschafts-
magazins FORTUNE aufgenommen. Das
Unternehmen wurde aufgrund seines En-
gagements zur Verbesserung der Zahn-
gesundheit und
im weiteren Sinne
auch der Gesamt-
gesundheit unter-
versorgter Bevol-
kerungsgruppen
auf der ganzen
Welt in dem jahrli-
chen Ranking gewdrdigt. ,Wir bei Henry
Schein haben uns von Anfang an dafur
eingesetzt, unsere Starken als Unterneh-
men mit den Bedurfnissen der Gesell-
schaft in Einklang zu bringen. Daher ist es
eine groBRe Anerkennung, in die ,Change
the World"Liste von FORTUNE aufgenom-
men zu werden’, so Stanley M. Bergman,

DENTAL
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Chairman of the Board und Chief Execu-
tive Officer von Henry Schein.

Die ,Change the World"-Liste wirdigt Unter-
nehmen, welche durch Aktivitdten, die Teil
ihrer zentralen Geschéftsstrategie sind, posi-

AHENRY SCHEIN®

tive gesellschaftliche Auswirkungen erzielt
haben. FORTUNE beriicksichtigt die mess-
bare gesellschaftliche Auswirkung eines
Unternehmens, die Geschaftsergebnisse
der gesellschaftlich wirkungsvollen Arbeit
des Unternehmens, den mit dieser Arbeit
verbundenen Innovationsgrad und wie
wesentlich die Initiative zur Gesamtstrategie

eines Unternehmens beitrdgt. Im Rahmen
von Henry Schein Cares — dem globalen
Social-Responsibility-Programm des Unter-
nehmens - unterstitzt Henry Schein die
Verbesserung der Zahngesundheit hilfs-
bedrftiger Menschen
durch mehrere Initia-
tiven.

Hierzu zéahlt unter
anderem das ,Global
Student Outreach
Program”. Bei dieser
Initiative schlie3t sich
Henry Schein mit zahnmedizinischen
Ausbildungsstatten zusammen, um die
Zahngesundheit in abgelegenen und
unterversorgten Gemeinschaften welt-
weit zu verbessern und dabei gleichzei-
tig die Bildungsmoglichkeiten fir die
nachste Generation von Zahnmedizinern
weiterzuentwickeln.
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Dass die Fachdental Leipzig und die
Fachdental Stdwest/id infotage dental
Stuttgart heute als erfolgreiche regionale
Fachmessen im deutschsprachigen Raum
gelten, ist nicht zuletzt ihrem umfangrei-
chen Informationsangebot geschuldet.
Dazu gehdren vor allem die von der LDF
ausgerichtete dental arena (Stuttgart) und
das in Zusammenarbeit mit der Landes-
zahndrztekammer Sachsen prdsentierte
Forum (Leipzig). Keynote-Referent beider
Veranstaltungen ist in diesem Jahr der
renommierte Implantologe, Berater und
Pilot Dr. Bernhard Saneke. ,Ein guter
Pianist spielt auch auf den schwarzen Tas-
ten”, lautet der Titel seines Vortrags.

Der 53-jahrige Wiesbadener spriht form-
lich vor Energie: Saneke leitet nicht nur ein
medizinisches Zentrum mit rund 50 Mit-
arbeitern, sondern fliegt daneben auch
als Flugkapitan einer groRen deutschen
Airline. Sein Wissen Uber Praxisstrukturen,

Eine Auffrischung ihres Wissens rund um
die Abformung und Informationen zu
Neuentwicklungen erhielten die Teilneh-
mer der 3M Abformakademie Ende Juni
2018 in Dortmund. Dabei prasentierte ZA
Dennis Becker (Minden) eine ausgewo-

Management- und Erfolgsstrategien gibt
er regelmaBig in Seminaren und Vortra-
gen weiter.

Auf den Fachdental-Messen stellt er das
Thema Benchmarking in den Fokus, also
die vergleichende Analyse von Ergebnis-
sen und Prozessen: Anhand der Leistungs-
statistiken lasse sich feststellen, dass
Praxen oft nur ein recht begrenztes Leis-
tungsspektrum anbdten. ,Manche gro-
Ben Themen der Zahnheilkunde scheinen
in diesen Praxen geradezu vergessen zu
sein. Hier schlummern grof3e Potenziale.
Es ist wie bei einem Pianisten, der nur auf
den weillen Tasten spielt — dabei steckt in
den schwarzen Tasten noch mal richtig
Musik drin!”

Messe-Termine:

Fachdental Leipzig: 28./29.09.2018
Fachdental Stdwest/id infotage dental
Stuttgart: 12./13.10.2018

gene Mischung aus Grundlagenwissen,
Erfahrungswerten und relevanten Studien-
ergebnissen. Auch hatten die Teilnehmer
die Gelegenheit, an sechs Arbeits-
stationen einen Teil der vermittelten Tipps
praktisch umzusetzen - u.a. mit dem

Dr. Bernhard Saneke

neuen 3M Impregum Super Quick
Polyether Abformmaterial.

Diese Produktneuheit wird auch bei der
Veranstaltung ,Zurtick in die Zukunft” am
28. September 2018 in Neuss in der JEVER
FUN SKIHALLE im Mittelpunkt stehen. Hier
wird u. a. erldutert, wie die Einfihrung einer
neuen Polyether-Generation in das digi-
tale Zeitalter passt. Referent Prof. Dr. Bernd
Wostmann (Giel3en) wird zudem wertvolle
Tipps zu der Standardisierung von Work-
flows, der korrekten Auswahl von Abform-
verfahren und -techniken und der Ver-
meidung von Abformfehlern geben. ZTM
JUrgen Sieger (Herdecke) widmet sich
schwerpunktmafig dem Thema Modell-
herstellung: Er beleuchtet beispielsweise,
worauf es ankommt, wenn eine konven-
tionelle Abformung fir den CAD/CAM-
Prozess genutzt werden soll.

Eine Anmeldung zur Teilnahme an der
Veranstaltung in Neuss ist noch mog-
lich. Interessenten werden gebeten, 3M
telefonisch (0800 2753773) oder per
E-Mail (info3mespe@mmm.com) zu kon-
taktieren.



Genug getraumt, jetzt wird gespart:
Ihre Wunsch-Behandlungseinheit.
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