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Katharina Osiander

Praxisporse:

Das Suchen hat ein Ende

PRAXISSUCHE Die eigenen vier Praxiswande zu finden, ist wie die Suche nach der berlihmten Nadel im Heuhaufen:
Miihsam und zeitaufwendig — gepaart mit der Gefahr, sich bei Unachtsamkeit ins eigene Fleisch zu schneiden. Ganz anders
mit der Praxishorse des Dentaldepots dental bauer: Mit wenigen Klicks halt das Onlinetool zeitgeméaB und (ibersichtlich
die wichtigsten Informationen fiir angehende sowie abgebende Praxisinhaber bereit.

Wie in allen Bereichen, verlagern sich
immer mehr Aktivitaten und Prozesse
ins Internet. Auch das familiengefihrte
Unternehmen dental bauer hat diesen
Trend frihzeitig aufgegriffen und eine
digitale Plattform fUr Zahnarztpraxen
entwickelt, um Raumlichkeiten fur Pra-
xistbernahmen und Neugrindungen
zeitgemanl anzubieten.

Klasse statt Masse

Die Vorteile der dentalspezifischen
Praxisborse liegen fir die Nutzer klar
auf der Hand: Alle angebotenen Ob-
jekte wurden vorab durch die Experten
des Dentaldepots fachlich bewertet
und geprft. Das passiert bei potenziel-
len Abgeberpraxen bei einem Besich-
tigungstermin. Die zusammengetrage-
nen und verkaufsrelevanten Daten wer-
den ausschlieBlich von fachkundigen
Existenzgriindungsberatern analysiert,
aufbereitet und anschlieBend in das
Portal eingetragen. Somit ist eine realis-
tische und qualifizierte Darstellung der
Praxen gewahrleistet. Anders als bei
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den marktfihrenden Immobilienpor-
talen landet in der Praxisbdrse von
dental bauer durch diesen Kontroll-
mechanismus garantiert keine Masse,
sondern nur Qualitat.

Per Filter zum Ziel

Das gesamte Angebot kann mit diver-
sen Filter- und Ansichtsmoglichkeiten
verfeinert werden. Die Ergebnisse las-
sen sich nach Bundesland, Postleit-
zahlengebiet, Kategorie und Flache
eingrenzen. Als spezialisierte Immobi-
lienbdrse fur Praxisrdumlichkeiten ist die
Suchmaske Uberregional ausgerichtet.
Uber das Onlineportal kénnen Interes-
sierte somit Angebote aus der gesam-
ten Bundesrepublik finden, gelegentlich
sind auch Angebote aus den Nachbar-
landern Osterreich und der Schweiz
dabei. Kategorisiert werden die Objekte
nach den Bereichen Praxisneugriin-
dung, Praxislibernahme und Sozietét,
wobei sich das prozentuale Verhaltnis
der Kategorien in circa 5 Prozent So-
zietéaten, 20 Prozent Neugrindungs-

objekte und 75 Prozent Praxistber-
nahmen aufschlisseln lasst.

Das Wichtigste im Blick

Auf den ersten Klick erfolgt eine grobe
Einordnung der geografischen Lage
anhand einer zweistelligen Postleitzahl
und einer kurzen markanten Beschrei-
bung des Angebots. Mit einem aus-
sagekraftigen Praxisbild gewinnen In-
teressierte einen ersten Eindruck Uber
den Zustand des Objekts. Geféllt ein
Angebot, kann man Uber die Detail-
ansicht ,mehr erfahren”: Konkrete Infor-
mationen zur Infrastruktur, Parksitua-
tion, die Spezifikation der Immobilie
und — am wichtigsten — samtliche Pra-
xismerkmale, wie QuadratmetergroBe,
Anzahl der Behandlungszimmer und
gegebenenfalls zur Ausstattung, wer-
den in der Praxisborse verotffentlicht.
Wesentliche Aspekte wie der Verkaufs-
preis und der Umsatzdurchschnitt er-
ganzen das Immobilienangebot. Voll-
standig wird es letztendlich durch eine
anschauliche Bildergalerie, die bei circa
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80 Prozent der Angebote verflgbar ist.
Die Winsche des Abgebers werden
hier selbstverstandlich respektiert. Den-
noch setzt man bei der Darstellung
bewusst auf markante und reduzierte
Informationen und Fakten. Somit lau-
fen User nicht Gefahr, sich in Details
zu verlieren.

Einige Angebote koénnen sogar mit
einem umfangreichen Verkaufsexposé
aufwarten: eine realistische, am Markt
orientierte Praxisbewertung hinsichtlich
materieller, sémtlicher immaterieller und
ideeller Parameter — ein zusétzliches
Dienstleistungsangebot des Dental-
depots.

Objekt der Begierde

Hat ein Objekt das Interesse geweckt,
kann auch schon direkt eine unver-
bindliche Anfrage gestartet werden. Ein
Registrierungsprozess, was das Vor-
halten von Benutzernamen und Pass-
wortern erforderlich machen wirde,
ist dafur nicht nétig. Unter Angabe
weniger personlicher Daten wird mit

DENTALWELT

nur einem Klick automatisch eine ob-
jektbezogene Mail an das Team der
Existenzgrindungs- und Abgabebera-
ter generiert und bildet den Startpunkt
eines transparenten, barrierefreien und
kommunikativen Austauschs zwischen
Verkaufer, Kaufer und Makler.

Gesamtstrategie bei
der Praxisvermarktung

Mit der Praxisbérse bietet dental bauer
den Praxisbetreibern von morgen eine
jederzeit verfUgbare Plattform, die auf
allen gangigen Endgeraten abrufbar
ist und sich dabei an den steigenden
Anforderungen der Interessenten orien-
tiert. Ganz oben auf der Kriterienliste
steht deshalb die marktgerechte und
solide Analyse und Bewertung der Ob-
jekte durch Experten. Ein Handeln als
Ansprechpartner in Immobilienfragen
und nicht als Nachweismakler ist die
Philosophie der Existenzgrindungs-
berater des familiengeflhrten GroB3-
handelsunternehmens. Dank des um-
fangreichen Angebots aus aufeinander

abgestimmten und unterstitzenden
Produkten und Dienstleistungen bietet
dental bauer fUr jede Herausforderung
die passende Lésung.

Und alles startet mit einem Klick auf
www.dentalbauer.de/praxisboerse
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dental bauer GmbH & Co. KG
FachgroBhandel
Ernst-Simon-StraBe 12

72072 Tibingen

Tel.: 07071 9777-0
info@dentalbauer.de
www.dentalbauer.de
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INFORMATION AN ALLE M1-BESITZER:
WIR HABEN ERSATZTEILE. DAUERHAFT.
VERSPROCHEN.

rdv Dental GmbH
Zentrale

DonatusstraBe 157b
50259 Pulheim-Brauweiler
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Tel. 02234 - 4064 - 0
info@rdv-dental.de
www.rdv-dental.de
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rdv Dental Miinchen
Service | Vertrieb
Fiirstenrieder-StraBe 279
81377 Miinchen

Neuinvestitionen

+ Ersatzteile dauerhaft verfiigbar
+ rdv-Garantie als Selbstverstindnis

Tel. 089 - 74945048
info@rdv-dental.de
www.rdv-dental.de

SECONDLIFE-EINHEITEN
FUR IHRE PRAXIS

+ Wertebesténdige, nachhaltige Produkte
+ Grundlegende Revision jeder Einheit

+ Umfangreicher ReFit-Service
+ Individuelle Konfigurierung

+ Bundesweite Montage

+ GroBer Preisvorteil gegeniiber



