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Mit der Einweihung des neuen Gebdudes in Wimsheim hat die
CAMLOG Vertriebs GmbH einen weiteren wichtigen Meilenstein
erreicht. Das neue Gebgude umfasst rund 5.000 Quadratmeter und
schafft Platz fir weitere Arbeitsplatze in der Zukunft. Bei der Ein-
weihungsfeier am 26. Oktober waren die CAMLOG Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter sowie Stanley Bergman, VVorstandsvorsitzender
und Chief Executive Officer von Henry Schein, Inc., der Mutter-
gesellschaft der CAMLOG Gruppe, sowie internationale Geschafts-
partner, Investoren und Vertreter aus der Politik anwesend.

CAMLOG
[Infos zum Unternehmen]
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CAMLOG weiht modernes
Vertriebsgebadude ein

,Es ist eine Freude, hier zu sein, um
dieses schone neue Gebaude zu erdffnen
und unser Engagement fiir CAMLOG im
Bereich der oralen Implantologie und fur
die Region Wimsheim zu unterstreichen”,
sagte Stanley Bergman. ,Das neue Ge-
baude ist ein Symbol flr unsere Zukunft
und spiegelt Henry Scheins Commitment
fir CAMLOG und das hervorragende
Team wider. Als ein Marktfiihrer setzt
sich das Unternehmen dafr ein, groB-
artige Losungen fiir seine Kunden zu
schaffen.”

In einem zunehmend dynamischen und
komplexen Wettbewerbsumfeld missen
Unternehmen agiler werden. Das Open-

Space-Konzept des Neubaus schafft ein
Umfeld, das eine intensive Kommuni-
kation unter Kollegen férdert, Prozesse
transparenter macht sowie schnellere
Lésungen ermdglicht. Hierfiir wurden
unterschiedliche  Arbeitszonen einge-
richtet: Bereiche fir die Einzelarbeit am
Schreibtisch, Teamarbeit in Projektzonen
fir den kreativen Riickzug in einer ru-
higen, wohnlichen Umgebung sowie
Zonen fiir die effiziente Interaktion.
Die einzelnen Mitarbeiter entscheiden
selbst, wo und wie sie arbeiten moch-
ten. Sie konnen ihren Arbeitsplatz ihrer
aktuellen Aufgabe anpassen. Maximale
Flexibilitdt und kurze Abstimmungswege

werden auch zu mehr Effizienz und Pro-
duktivitdt im Team beitragen, um das
zukiinftige Wachstum sowie die Expan-
sion des Unternehmens zu fordern.

,Das hochmoderne Vertriebsgebdude
ist die ideale Basis, um das CAMLOG
Portfolio weiterzuentwickeln und das
Wachstum voranzutreiben. Es ist ein
klares Bekenntnis, den Teamspirit wei-
terhin in den Mittelpunkt unserer Stra-
tegie zu stellen”, sagte Dr. René Willi,
Mitglied und Delegierter des Verwal-
tungsrates der CAMLOG Holding AG.
,Qualitdt und ,made in Germany’ sind
sehr gefragt. Wir werden weiter inves-
tieren, um die unterschiedlichen Kun-



Abb. 2

denbediirfnisse und Marktsegmente
zu bedienen, vom schnell wachsenden
Value-Bereich bis hin zu den sich rasant
entwickelnden Schwellenmérkten.” Der
Markt fir Zahnimplantate verandert
sich schnell. CAMLOG hat auf diese
Veranderungen unter anderem mit dem
Keramik-Implantatsystem CERALOG und
dem Implantat-Planungsservice von
DEDICAM reagiert. Das CAMLOG Team
hat sich kontinuierlich weiterentwickelt
und im Laufe der Zeit dank seines Un-
ternehmenserfolgs allein in Wimsheim
mehr als 400 Arbeitspldtze geschaffen.
In seiner Eroffnungsrede erklérte Michael
Ludwig, Geschéftsflihrer von CAMLOG
D-A-CH, was heute in der Dental-
implantologie wichtig ist, um erfolgreich
zu sein: ,Es reicht nicht mehr, nur Im-

plantate anzubieten. Nachhaltigkeitund
Dienstleistungskonzepte werden immer
bedeutender. Wir treiben Innovationen
voran und bleiben uns dabei treu: Dass
jedes vierte in Deutschland gesetzte
Implantat von CAMLOG kommt, spricht
flr unsere Produkt- und Servicequalitat
sowie das herausragende CAMLOG/
ALTATEC Team. Mit ihrem Engage-
ment sind unsere Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter zu 100 Prozent fiir unsere
Kunden da, tauschen sich mit ihnen auf
Augenhohe aus und fordern die Zusam-
menarbeit.”

Zum Einzug iibergab Jirg Eichenberger,
Ehrenprasident des Verwaltungsrates,
CAMLOG eine ikonische Eisenskulptur
des Kiinstlers Pieter Obels. Als CAMLOG
Griinder hat Jirg Eichenberger eine

Abb. 1: Die Macher des neuen CAMLOG Vertriebsgebdudes, versammelt um die ausdrucksstarke Skulptur (v.l.): Jean-Marie Wyss, Wolfgang Herz, Stanley
Bergman, Jiirg Eichenberger, E. Dianne Rekow, Michael Ludwig, Pieter Obels (Kiinstler), Dr. René Willi, Michael S. Ettinger, Jorg Steinbrink, Mario Weisbrich. —
Abb. 2: AuBenansicht des neuen CAMLOG Vertriebsgebaudes.

besondere Verbundenheit mit dem
Unternehmen und der Region, in der
CAMLOG seine Urspriinge hat. Die
Skulptur passt zudem zur Philosophie
der Unternehmensgruppe. Das ineinan-
der geschwungene Kunstwerk symboli-
siert die verschiedenen Teams als eine
Einheit und steht fir die zahlreichen
Losungen aus einer Hand.
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