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Dentalmarkt als Eldorado fur
versorgungsfremde Investoren?

Dr. Wolfgang ERer, Vorsitzender des Vorstandes der KZBV duBert sich zum TSVG.

Sollte der Gesetzgeber den unge-
bremsten Zugang versorgungsfrem-
der Investoren in die zahnarztliche
Versorgung jetzt nicht nachhaltig

regulieren, werden kiinftig Rendite-
ziele von Kapitalgesellschaften die
Versorgung bestimmen. Vor diesem
Szenario warnt einmal mehr die

Kurz notiert

Fehltage 2018

Die Krankenstands-Analyse der
DAK-Gesundheit zeigt einen Riick-
gang der Ausfalltage durch psy-
chische Erkrankungen. Trotz des
Riickgangs rangieren diese nach
Muskel-Skelett-Erkrankungen und
Atemwegserkrankungen des ver-
gangenen Jahres auf Platz drei.

IDS in K6In

Die 38. Internationale Dental-Schau
(IDS) vom 12. bis 16. Mérz 2019
erwartet rund 2.300 Unternehmen
aus (iber 60 Landern.

Dr. Wolfgang ERer, Vorsitzender des
Vorstandes der Kassenzahnarztlichen
Bundesvereinigung.

Kassenzahnarztliche Bundesverei-
nigung (KZBV) anl&sslich der Anho-
rungzum Terminservice-und Versor-
gungsgesetz (TSVG). Dr. Wolfgang
ERer, Vorsitzender des Vorstandes
der KZBV: ,Der Erhalt einer von Ver-
sicherten wertgeschétzten wohnort-
nahen Versorgung kénnte auf Dauer
gefahrdet sein. Investoren kaufen zur-
zeit Kliniken auf, die in der Regel kei-
nen Bezug zur zahnarztlichen Versor-
gung haben, um arztgruppengleiche
Medizinische Versorgungszentren
in Gestalt reiner Zahnarzt-MVZ zu
grinden und ganze Ketten aufzu-
bauen. Die Ansiedlung solcher Inves-
toren-Z-MVZ erfolgt aber keines-
wegs in struktur- und einkommens-
schwachen Regionen, sondern fast
ausschlieBlich in GroRstadten und

einkommensstarken landlichen Re-
gionen — dort, wo offensichtlich das
,schnelle Geld" erhofft wird. Tatsach-
lich zeigen erste Auswertungen des
Abrechnungsgeschehens, dass die
Versorgung in solchen Z-MVZ deut-
lich teurer ist als in bewahrten Pra-
xen." Nach Recherchen der KZBV
kénnen aktuell mindestens zehn
Grof- und Finanzinvestoren im hei-
mischen Dentalmarkt identifiziert
werden, darunter etwa solche aus
den USA, Bahrain, Schweden,
Deutschland, der Schweiz, Déne-
mark oder aus dem Steuerparadies
Jersey. ,Einen Bedarf fiir solche In-
vestoren kann ich bei uns nicht erken-
nen. Die gewohnt gute zahnarztliche
Versorgung ist in Deutschland auch
ohne Fremdinvestoren gesichert. Es
gibt ausreichend hoch qualifizierten
zahnarztlichen Nachwuchs, um
auch kiinftig die Menschen in unse-
rem Land wohnortnah und flachen-
deckend zu versorgen. ,Da Investo-
ren fiir den Marktzugang regelmaRig
eine griindungsberechtigte Klinik
oder eine nichtarztliche Dialyse-
einrichtung erwerben missen, um
Z-MVZ oder Ketten grinden oder
kaufen zu kénnen, schlagen wir vor,
die Griindungsberechtigung von Kli-
niken fr Z-MVZ auf raumlich-regio-
nale sowie medizinisch-fachliche
Bezlige zu beschranken’, sagte ERer.
Das reguliere den unkoordinierten
Zugangvon Investoren sinnvoll,ohne
sie vom Markt grundsatzlich auszu-
schlielen.,Die Politik muss jetzt ent-
scheiden, wie die zahnarztliche Ver-
sorgung in Zukunft sichergestellt
werden soll. Die Zahnarzte haben seit
mehr als 60 Jahren die Menschen
gut, verlasslich und zur Zufriedenheit
der Patienten versorgt. Das sollte so
bleiben und nicht Renditezielen von
Investoren geopfert werden."

Quelle:KZBV

Zahngesundheit der
Deutschen im Uberblick

Forsa-Umfrage untersucht Verhaltensweisen beim Zahneputzen.

Einstellungen und Verhaltens-
weisen der Deutschen in puncto
Zahngesundheit, von der Putz-
routine bis zur Vorsorge, unter-
sucht die aktuelle forsa-Umfrage
,Meinungen zur Zahngesundheit"
im Auftrag von CosmosDirekt.
Der erste Eindruck zahlt: Anzie-
hend wirkt dabei auch ein strah-
lendes Lacheln mit makellosen
Zahnen. Ein Drittel aller Deut-
schen (34 Prozent) achtet beim
ersten Treffen zuallererst auf
schone Zahne. Das ergab die re-
prasentative forsa-Umfrage ,Mei-
nungen zur Zahngesundheit” im
Auftrag von CosmosDirekt. Der
Direktversicherer der Generali in
Deutschland, der fir seine Kun-
den erstmals eine Zahnzusatz-
police ins Leistungsportfolio auf-
genommen hat, lie® im Oktober
1.003 Bundesbiirger ab 18 Jahren
zu Themen rund um die Zahnge-
sundheit und private Zahnvor-
sorge befragen. Die wichtigsten
Ergebnisse im Uberblick: Einmal,
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bei der Mundhygiene weitgehend
einig: Fur drei von vier Bundes-
birgern (74 Prozent) ist zweimal
téaglich Zahneputzen der Standard.
6 Prozent greifen sogar haufiger
zur Zahnbirste. Frauen sind laut
Umfrage etwas sorgsamer als
Manner. Wahrend die Damenwelt
zu 88 Prozent zweimal und hau-
figer pro Tag Zahne putzt, sind
es bei den Herren 72 Prozent, die
mindestens zweimal taglich ihre
Z&hne putzen.

zweimal oder doch lieber dreimal

taglich? Die Deutschen sind sich  Quelle: CosmosDirekt
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Beim Bundesministerum fir
Wirtschaft und Energie ist zu
lesen: ,In der Industrie 4.0 ver-
zahnt sich die Produktion mit
modernster Informations- und
Kommunikationstechnik. So kon-
nen Produkte nach individuellen
Kundenwiinschen hergestellt
werden: Sportschuhe mit maR-
geschneiderter Sohle und in vom
Kunden gewahltem Design oder
ein passgenaues und individuell
gestaltetes Mobelstlick.
Industrie 4.0 macht es mdglich,
Einzelstiicke zum Preis von Mas-
senware, und das in héchster Qua-
litat, zu produzieren. Technische
Grundlage hierfir sind intelli-
gente, digital vernetzte Systeme
und Produktionsprozesse."

Klingt richtig gut, was da auf der
Webseite des Bundesministe-
riums fiir Wirtschaft und Energie
steht. Was mich jedoch ein wenig
verwundert — warum eigentlich? —
ist die Tatsache, dass in den Bei-
spielen die Zahntechnik nicht er-
wahnt wird. Ein Schelm, wer
Boses dabei denkt. Dass Frangois
Duret bereits in den 1970er-
Jahren begann, die Zahntechnik
zu digitalisieren und ihr, dem ana-
logen Handwerk, damit bis heute
eine digitale Vorreiterrolle zuwies,
mag mit einem vielleicht Gberhol-
ten Weltbild einer technologisch
fixierten Behorde nicht vereinbar
zu sein.

,Die Zahntechnik
hat bis heute eine
Vorreiterrolle”

Die Lehre hingegen zeichnet be-
reits ein anderes, moderneres
Bild. Der (noch junge) Masterstu-
diengang? ,Digitale Dentaltech-
nologie M.Sc." an der renommier-
ten Universitat Greifswald steht
explizit auch qualifizierten und er-
fahrenen, weiblichen wie mannli-
chen Zahn- und Dentaltechnikern
offen. Universitar weitergebildet
werden sie als analog wie digital
umfassend kompetenter Part(ner)
im zahnarztlichen Therapiever-
lauf anerkannt und préagen die

Die Digitalisierung der Zahntechnik be-
gann bereits in den 1970er-Jahren, und bis
heute besitzt das Handwerk eine gewisse
. Vorreiterrolle. Es ist an der Zeit, auch in der
Lehre einen Schritt weiter zu gehen. Die Uni-
versitat Greifswald ist auf dem besten Weg.

Zahntechnik 4.0. Und genau darin
liegen grolRe Erfolgschancen fiir
alle am dentalen Geschehen Be-
teiligten. Trotz oder wegen der
kiinftigen Approbationsordnung.
Schaut man sich bei Kollegen
oder in entsprechenden Abteilun-
gen bei Dentalfirmen und -unter-
nehmen um, bemerkt man Er-
staunliches: ,Digital Immigrants”
werden bereits von ersten ,Digital
Natives" abgelost. Wenn es im
Labor gut geplant war, in Genera-
tionenfolge. Dentale Unterneh-
men Uberbieten sich mit immer
neuen digitalen Produkten und
Verfahren, die von diesen beiden
Generationen entwickelt wurden.
Kurzum: Die digitale Transforma-
tion ist in vollem Gang und wartet
nicht auf Nachztigler. Auf den fah-
renden Zug aufspringen, reicht
nicht mehr, man muss ihn fiihren
kdnnen.

,Digital Immigrants”
werden von , digital
natives” abgelost.

Der zweite Jahrgang des Master-
studiengangs ,Digitale Dental-
technologie M.Sc." wurde kdirz-
lich gestartet. Ein Einstieg ist in
Absprache mit der Hochschule
jedoch auch zwischendurch
moglich. Was man vermittelt be-
kommt? Das Potenzial der digita-
len Dentaltechnologie beurteilen
und proaktiv ausschopfen kon-
nen, das notwendige technisch-
medizinische Wissen fir eine in-
terdisziplindre Orientierung und
ein vertieftes Verstandnis struk-
tureller und funktionaler Zusam-
menhange. Ob es die Mihe wert
ist und der Aufwand lohnt? Fir
unser Labor hat sich meine Teil-
nahme am Masterstudiengang
,Digitale Dentaltechnologie M.Sc."
schon gerechnet. Der Titel ist
Bestatigung meiner (Beratungs-)
Kompetenz. Und als kompeten-
ter ,Digital Immigrant”in den fri-
hen Fiinfzigern schaue ich per-
sonlich beruhigt in meine (Labor-)
Zukunft.

ZTM Josef Reitmaier, M.Sc.

© Franck Boston/Shutterstock.com

Wie die Mutter, so die Kinder?

Forscher untersuchten, ob dies auch fiir die Mundhygiene gilt.

Bekannt und in verschiedenen
Untersuchungen belegt, ist, dass
Kinder Verhaltensweisen von den
elterlichen Vorbildern Uberneh-
men, ebenso, dass gesundheit-
liche Abhangigkeiten zwischen
den Generationen bestehen. So
stellten Forscher beispielsweise
einen Zusammenhang zwischen
der Mundgesundheit der Kinder
und dem sozialen Status der Eltern
fest. Ob bei erhéhtem Kariesrisiko
von Kindern konkret die vorgelebte
MundhygieneeineRolle spielt, war
Gegenstand der Untersuchung des
Graduate Program in Dentistry,
Federal University of Pelotas,
Brasilien. Die Studie umfasst die
zahnmedizinische Untersuchung
rund 1.300 brasilianischer Kinder
im Alter von fiinf Jahren sowie
Interviews mit deren Mittern.
Bei der Befragung sollten
Mdtter unter anderem An-
gaben zur eigenen Mundhygiene,
Zahnarztangst und Haufigkeit von
Vorsorgeuntersuchungen machen

s .~

sowie ihre eigene Mundgesund-
heit einschéatzen.

Anhand der gesammelten Daten
konnte auch das brasilianische
Forscherteam einen direkten
Zusammenhang zwischen sozio-
okonomischen Faktoren und
Karies der Kinder ausmachen.
Hinsichtlich des Verhaltens der

Mutter fanden sie nur indirekte
Korrelationen — unter anderem
bezlglich der RegelmaRigkeit des
Zahneputzens.

Die Ergebnisse der Studie sind im
Journal Community Dentistry and
Oral Epidemiology erschienen.

Quelle: ZWP online

k/Shutterstock.com

Keine Toleranz bei Raubkopien

exocad legt Rechtsstreit wegen Softwarepiraterie und DMCA-Verletzung bei.

exocad hat einen Rechtsstreit
wegen Softwarepiraterie und Ver-
letzung des Digital Millennium
Copyright Act (DMCA) mit einem
ehemaligen US-Kunden — einem in
den USA ansassigen Dentallabor —
beigelegt. Der US-Kunde hatte
eine Raubkopie der exocad Dental-
CAD-Software auf einer Webseite
erworben, die illegal exocad-Soft-
ware zum Verkauf anbot. Das
License Compliance Team von
exocad hat hiervon Kenntnis er-
langt. Im Rahmen des Vergleichs

muss der ehemalige Kunde einen
Schadensersatz in H6he von
220.000 US-Dollar an exocad zah-
len. ,Wir Uberwachen die Verwen-
dung von raubkopierter exocad-
Software genau”, so Tillmann
Steinbrecher, CEO von exocad.
,Um unsere Nulltoleranz-Strategie
durchzusetzen, haben wir begon-
nen, rechtliche Schritte einzulei-
ten. Wir empfehlen daher dringend
allen Nutzern von raubkopierter
exocad-Software, ihre Installatio-
nen durch rechtmaRig erworbene

Lizenzen zu ersetzen, anstatt ihr
Unternehmen zu gefahrden.”

kontakt

exocad Deutschland GmbH
Julius-Reiber-Strafle 37
64293 Darmstadt

Tel.: 061516294890
info@exocad.com
www.exocad.com

Kein Ersatz nach Todesfall

Erbin klagt wegen Verlust einer Prothese.

Wegen einer verlorenen Zahnpro-
these hatte die 7. Zivilkkammer des
Landgerichts Osnabrlck zu ent-
scheiden (Az.701610/18). Der
Vater der Kldgerin befand sich im
Sommer 2017 in stationarer Be-
handlung in einer Klinik in Lingen.
Tragerin der Klinik ist die Beklagte.
Im Laufe des stationdren Aufent-
halts verschwand die Zahnprothese
des Vaters und

konnte

nicht mehr aufgefunden werden.
Nach dem Tod des Vaters verlangt
die Klagerin fir die Erbengemein-
schaft Wertersatz in Hohe von
6.055,95 € fir die verlorene Pro-
these. Die Klagerin meint, die Be-
klagte miisse den Schaden erset-
zen, der durch den Verlust der Pro-
these entstanden sei. Die Beklagte
habe eine ihr obliegende Obhuts-
pflicht verletzt, jedenfalls sei ein
Organisationsmangel gegeben. Weil
die Prothese bereits in Gebrauch
gewesen sei, verlange sie nicht
die urspringlichen
Herstellungskos-
ten in Hohe von
rund 9.000,— €,
sondern nach
sogenanntem Ab-
zug ,neu fur alt" le-
diglich rund 6.000,— €.
Das Landgericht hat die

Klage mit Urteil vom 10.12.2018
abgewiesen. Der Verlust einer
Zahnprothese wirke in erster Linie
auf nicht materieller Ebene. Die
Beeintrachtigung treffe den per-
sonlichen, nicht in Geld messbaren
Bereich. Die Zahnprothese diene
wesentlich der Herstellung von
korperlichen Fahigkeiten wie der
Nahrungsaufnahme und dem un-
beeintrachtigten Sprechen. Ein
solcher Anspruch sei zweckgebun-
den und bestehe nur fiir den Fall
einer tatsachlichen Neuanferti-
gung einer Prothese. Aus diesem
Grund sei auch der Erbengemein-
schaft ein Ersatzanspruch auf fik-
tiver Grundlage — ohne Neuanfer-
tigung einer Prothese — verwehrt.
Die Entscheidung ist noch nicht
rechtskraftig.

Quelle: Landgericht Osnabrtick
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Fragebogen

Abb. 1 und 2: Klinischer Befund — rote
Asthetik: Harmonischer Gingivaverlauf
im FZB. Rezessionen an 16, 25, 35, 45
und 46. Der Patient verfligt ber eine
normale und schmal geformte Ober-
lippe. Ein labialer Korridor fehlt. Abb. 3
und 4: Klinischer Befund der weilen
Asthetik. Abb. 5: OPT: Kein Anhalt auf
nicht zahnverursachte Prozesse. Es
zeigen sich insuffiziente Komposit-
flllungen vor allem im Oberkiefer. Die
langzeitprovisorische Versorgung der
Implantate im UK-SZB genlgt den paro-
dontalen (Verblockung), funktionellen
und &sthetischen Anspriichen nicht
mehr.

Abb. 6: Randspalt an Kompositfiillung
16 mesial und distal. Abb. 7: Bissfllgel
links, Cl Karies distal 24, Clll Karies distal
25und Cllmesial.

Abb. 8: Die Front in Protrusion. Abb. 9
und 10: Die Links-/Rechts-Okklusion.

Full-Mouth-Rehabilitation

Ein Beitrag von Dr. Sven Egger, M.Sc., M.Sc., ZTM Christian Berg, Prof. Dr. Markus Greven, M.Sc., Ph.D.

Der vorliegende Fachbeitrag zeigt eine 4-Quadranten-Rehabilitation eines Patienten mit Feldspatveneers, Presskeramik-
teilkronen und Einzelzahnimplantaten. Vorbehandelt wurde zunachst mit einer Schienentherapie sowie semipermanenten Kom-
positaufbauten. Bei der Behandlung des 37-jahrigen Patienten mit guter allgemeiner Gesundheit war es den Behandlern
besonders wichtig, die Anforderungen an eine moderne und zahnsubstanzschonende Vorgehensweise zu erfiillen.

ie Ausgangssituation in

diesem Patientenfall zeigt

ein prothetisch und kon-

servierend insuffizient ver-
sorgtes Erwachsenengebiss mit
NA 22 und bereits inserierten Ein-
zelzahnimplantaten mit darauf
provisorisch eingesetzten Lang-
zeitprovisorien aus Kunststoff im
Unterkiefer-Seitenzahnbereich. Die
habituelle Okklusion wurde zuguns-
ten der zentralen Kondylenposition
aufgegeben, da eine gréRere okklu-
sale Rehabilitation vorgesehen war
und die zentrische Okklusion durch
die attritierten Kauflachen vom Pa-
tienten nicht mehr eindeutig repro-
duziert werden konnte. Bei der kli-
nischen Funktionsanalyse zeigten
sich Anzeichen einer parafunktio-
nellen Stérung (Beschwerden im
rechten Kiefergelenk, Attritionen).
Die asthetisch-rekonstruktive Be-
handlung erfolgte nach Schienen-
vorbehandlung und semipermanen-
ten Kompositaufbauten (im Sinne
einer ,festsitzenden Schiene”), mit
Presskeramikteilkronen und Veneers.

Der Erstbesuch und die Erhebung der
allgemeinmedizinischen Anamnese
erfolgten am 30. September 2006.
Der Patient ist kerngesund und
nimmt keinerlei Medikamente.

Zahnmedizinische
Anamnese

Die letzte zahnarztliche Untersu-
chung fand vor circa einem halben
Jahr statt. Bis zu diesem Zeitpunkt
suchte der Patient jahrlich seinen
Hauszahnarzt zur Kontrolle/Zahn-
reinigung auf. Der Patient leidet
unter starken chronischen (Zahn-)
Beschwerden, die sich als starkste
Pulpitiden an zum Teil fullungs- und
kariesfreien Z&hnen manifestier(t)en.
In der Vergangenheit mussten daher
bereits zwei Zdhne (46, 47) entfernt
werden, da auch eine endodonti-
sche Behandlung keine Linderung
der Beschwerden brachte. Um
weitere Extraktionen zu verhindern,
wurde der Patient nach zwei wei-
teren (erfolglosen) Wurzelbehand-
lungen an 36 und 45 in die Myo-
arthropathie-(MAP-)Sprechstunde
am Zentrum fiir Zahnmedizin Basel,
Universitatszahnkliniken, Prof. Dr.
Jens Tirp, Abteilung Myoarthropa-
thien/Orofazialer Schmerz inner-
halb der Klinik fiir Oral Health &
Medicine, Uberwiesen. Als Befund
wurde ein chronisch dysfunktiona-
ler Schmerz evaluiert (gemaR Gra-
duierung chronischer Schmerzen).
Der Fragebogen zur Erhebung des
Befunds ist im QR-Code hinterlegt.

Kausal wurde eine rheumatologi-
sche Abklarung sowie ein kognitiv
verhaltenstherapeutisches Training
verordnet. Als Schmerzmedikation
wurde Amitriptylin sowie Flupirtin
(Katadolon) verschrieben. Zusatz-
lich wurde das Erlernen eines Ent-
spannungsverfahrens zur Stress-
reduktion und Senkung der gestei-
gerten Muskelspannung empfohlen.

Einstellung des Patienten

Der Patient ist nach Aufklarung und
eingehender Beratung an einer Ge-
samtbehandlung des Kauorgans in-
teressiert. Diese sollte jedoch erst
nach Abklingen der asymptomati-
schen, pl6tzlich auftretenden , pulpi-
tischen Beschwerden” — wie sie in
der Vergangenheit auch noch an
den Zdhnen 11,16, 25,34,35und 44
auftraten (Abb. 1) — begonnen wer-
den. Der Patient legt Wert auf eine
dsthetisch- funktionelle und dauer-
hafte Verbesserung seiner Situation
(Abb. 2) und steht einer notwendi-
gen, umfangreichen &sthetisch-re-
konstruktiven Rehabilitation aufge-
schlossen gegentiber.

Abbildung 3 zeigt den klinischen Be-
fund der weilen Asthetik. Die Ober-
kieferfront empfindet der Patient

von der Lange als ausreichend, das
entspannte L&cheln zeigt ungefahr
5—6 mm der Frontzahnreihe. Es zei-
gen sich generalisierte Abrasionen
im Ober- und Unterkiefer. Die Breite
desléachelnsmisstbisindenBereich
der ersten Molaren. Interinzisallinie
und Mittellinie stimmen aufgrund
des Luckenschlusses in Regio 22
nicht Uberein. Die Okklusionsebene
steht parallel zur Kommissurenlinie
(Horizontalen). Die quadratisch im-
ponierende Zahnform erscheint har-
monisch zur Gesichtsform (Abb. 4).
An Zahn 15 und 25 imponieren
keilférmige Defekte. Neben den be-
reits erwahnten attritiven Zahnhart-
substanzverlusten ist die urspriing-
lich okklusale Morphologie im Front-
und Seitenzahnbereich nur noch
ansatzweise vorhanden. Durch die
verfarbten Kompositrestaurationen
und den attritiv bedingten Schmelz-
verlust erscheint die Farbe der Zéhne
etwas zudunkel. Der Patient wiinscht
sich im Rahmen der Rehabilitation
in dieser Frage noch eine deutliche
Verbesserung. Daher fallt die Zu-
sammenfassung des klinischen
Befunds wie folgt aus: Im Oberkiefer
erscheint der Zahnbogen quadra-
tisch. Der Oberkieferfronttiberbiss
ist mit ca. 2mm zu klein. Die Uber-
dimensionierten Kompositaufbauten
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in Regio 33 und 43 dienten in der Ver-
gangenheit zur Entlastung der Sei-
tenzahnbereiche, vor allem des Ober-
kiefers, um (deeskalierend) weitere
Wurzelbehandlungen/Extraktionen

zu vermeiden. Es zeigt sich hinsicht-
lich der Lange (Seitenzéhne/L&cheln),
Stellung (Frontzahne OK/UK), Farbe
und Form der Z&hne ein objektiv ver-
besserungswiirdiger Zustand, der auf
Wunsch des Patienten im Rahmen
einer umfassenden prothetischen
Rehabilitation erreicht werden soll.

Diagnosen

+ Parafunktion mit Zahnhartsub-
stanzverlust (Attrition) vor allem im
OK-/UK-FZB (Schmelzausspren-
gungen 11, 21), NA 22 (Lucken-
schluss) konservierend/prothetisch
insuffizient versorgtes Erwachse-
nengebiss intraoraler Fotostatus-
Anfangsbefund (Abb. 5-7)
Aufnahmen der Lateral- und Ok-
klusalansicht (Abb. 8-10) ge-
spiegelt, um eine seitenrichtige
Darstellung wiederzugeben (Zu-
stand nach Parodontaltherapie)

Behandlungsplan

+ Dentalhygiene (Abformung fiir
Situ-Modelle, Total-Wax-up, Foto-

Fal TECHNIK

status, Bissnahme in ZKP, Gesichts-
bogeniibertragung), Mock-up/
Schienenvorbehandlung

+ Etablierung einer neuen vertika-

len und horizontalen Relation des
Unterkiefers in ZKP (zentrischer
Kondylenposition) mit temporaren
Kompositaufbauten 7-7 OK/UK
(Tetric EvoCeram®, lvoclar Vivadent)
anhand des Wax-ups mittels
transparenter Silikonschlissel
(Elite Transparent, Zhermack)

begleitende Kieferphysiotherapie
zur Unterstltzung der Adaptation
an die neue Vertikaldimension der
Okklusion (VDO) fiir drei Monate

+ Praparation fur die definitive Ver-

sorgung im Unterkiefer 37, 33-43
mit Presskeramikveneers/Teil-
kronen und Implantateinzelkro-
nen auf Titanabutments, Ab-
drucknahme, Zentrikbissnahme,
Gesichtsbogenibertragung, An-
proben und definitive Eingliede-
rung inden Folgesitzungen

Praparation fir die definitive Ver-
sorgung im Oberkiefer 17-27 mit
Presskeramikveneers und Teilkro-
nen, Abdrucknahme, Zentrikbiss-
nahme, Gesichtsbogenibertra-
gung, Anproben und definitive Ein-
gliederungin den Folgesitzungen
Nachkontrolle und Nachsorge:
Nach erfolgter Vorbehandlung

stellen sich alle fiir die definitive
Versorgung geplanten Zahne als
sicher erhaltungswiirdig dar

+ Reevaluation/Akzeptanz der neuen
VDO nach Adaptationsphase von
drei Monaten

Behandlungsablauf

+ Abformung OK/UK Alginat
(Aroma Fine DF IlI, GC), Biss-
registrat (Bite Compound, GC)
mit Frontjig (Tetric EvoFlow,
Ivoclar Vivadent; Abb. 11) in ZKP,
Gesichtsbogen- und Clinometer-
bertragung (Artex® 3D, Amann
Girrbach Dental; Abb. 12), Full-
Wax-up (Abb. 13), CMD-Screening

+ Prophylaxesitzung einschlieR-
lich Reevaluation und profes-
sioneller Zahnreinigung, Foto-
status, klinisch/-instrumentelle
Funktionsanalyse (im QR-Code
einsehbar)

Etablierung einer neuen vertikalen
und horizontalen Relation des
Unterkiefers in ZKP (zentrischer
Kondylenposition) mit temporéren
Kompositaufbauten OK/UK (Tetric
EvoCeram®, Ivoclar Vivadent) auf
Basis des Wax-ups mittels trans-
parenter Silikonschlissel (Elite
Transparent, Zhermack) direkt im
Mund des Patienten und unter
Zuhilfenahme einer Lupenbrille
(4,5-fache VergroRerung, Zeiss)
Auffiillen der transluzenten Schliis-
sel mit vorgewarmtem Komposit,
um Verzerrungen zu vermeiden;
Aufsetzen des Schliissels auf die
zuvor konditionierte Zahnober-
flache; Lichtpolymerisation di-
rekt durch den Schlissel
Reevaluation nach Adaptations-
phase von drei Monaten, samtli-
che fir die definitive Versorgung
vorgesehenen Zahne scheinen
sicher erhaltungswirdig, keine
Anzeichen oder Symptome einer
Kiefergelenkdysfunktion

+ Praparation der Z&hne im Unter-
kiefer

+ Herstellung der Presskeramikteil-
krone 37, Frontzahnveneers 33-43
(IPS Empress®, Ivoclar Vivadent)
und Implantatkronen im zahn-
technischen Labor
Eingliederung der definitiven
Versorgung im Unterkiefer
Praparation der Zdhne im Ober-
kiefer (Abb. 15), Eingliederung der
angelieferten Frontzahnveneers 12,
11, 21 (Feldspatkeramik, Creation
Willi Geller), Presskeramikteilkro-
nen 3-7 (IPS e.max® Press) mit
Syntac® Classic und Variolink® ||
(beide Ivoclar Vivadent; Abb. 19)
provisorisches Zementieren der
Implantatkronen auf Zirkonabut-
ment (Temp-Bond ™, Kerr)
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Abb.11-13: Bissnahme in ZKP (Regis-
trierung mit Frontjig), Clinometerregis-
trierung, Full-Wax-up. Abb. 14: Condylo-
grafie (Bewegungsaufzeichnung des
Unterkiefers/Condylus). Abb.15: Die
Praparation der Zéhne im Oberkiefer.
Abb. 16-19: Frontale Ansicht 24 Monate
nach der Sanierung.

Funktionsanalyse Produktliste

ANZEIGE

Epikrise

Mit dem Ergebnis der adhasiven
Full-Mouth-Rehabilitation zeigt sich
der Patient vollumfénglich zufrieden
Abb. 16-19).-8 Aufgrund der funk-
tionellen Vorbehandlung (vertikale

und horizontale Kieferrelationsbe-
stimmung in ZKP) mit Interimskom-
positen sowie der konservativen
Zahnpraparationen im Teilkronen-
und Fullveneerdesign wurden okklu-
sionsprophylaktisch und biologisch
(Zahnvitalitat) alle Anforderungen
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an eine moderne zahnsubstanz-
schonende Vorgehensweise er-
flllt.47 Nach wie vor zeigen sich
leichte Beschwerden im Kiefer-
gelenkbereich (vor allem rechts).
Zahn 25 musste vor der Sanierung
des Oberkiefers (Februar 2015) auf-
grund pulpitischer Beschwerden
devitalisiert und eine Wurzelkanal-
behandlung durchgefiihrt werden.
Nach zwei Jahren (September 2017)
nahmen die Beschwerden im Be-
reich des rechten Kiefergelenks
spontan wieder zu und es erfolgte
eine Uberweisung an die Medeco
Zahnklinik in Bonn, Prof. Dr. Markus
Greven, M.Sc., Ph.D. (Specialist
Temporo-Mandibular Disorders,
DGFDT). Dort wurde nach Initialdia-
gnostik, Funktionsanalyse (voll-
standige klinische und instrumen-
telle Diagnostik) sowie MRT-Auf-
nahme eine Diskus-/Condylusverla-
gerung (,altere Lasion") des rechten
Kiefergelenks diagnostiziert, welche
die Lage des Unterkiefers und damit
die Muskulatur in Statik (Schluss-
biss) und Dynamik (Ausweichphé-
nomene) kompromittiert hat. Eine
mdgliche (Schmerz-)Projektion auf
die Zahne des Ober- und Unterkie-
fers ist hierbei nicht auszuschlie-
Ren. Therapeutisch sollten daher,
auf Grundlage der durchgefiihrten
Bewegungsanalytik, die Kieferge-
lenke selektiv mittels Unterkiefer-
positionierungsschiene mecha-
nisch entlastet werden (Unterkiefer-
Aufbissschiene mit Retrusivstopp).

Aufgrund des asymptomatisch/
chronisch dysfunktionalen Be-
schwerdebildes kann fur die vorlie-
gende Versorgung vorerst nur mit
Vorbehalt eine gute Langzeitpro-
gnose formuliert werden.

N
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Neuartige 3D-Druck-Filamente
als Medizinprodukt

Ein Beitrag der Johannes Weithas GmbH & Co. KG.

Der Einsatz additiver Fertigungsverfahren in der Zahntechnik nimmt rasant zu. Bisher kommen hauptsachlich 3D-Drucktechniken
mit Fotopolymeren zum Einsatz. Nun zeigt ein weiteres Druckverfahren groRes Potenzial: das thermoplastische Schmelzschichten.

Abb. 1: Arfonalmpression Tray-Filament-
rolle. Abb.2: Druck eines individuellen
Loffels aus dem Arfona Impression

Tray-Filament.

er3D-Druckist zurzeitinaller
Munde. In der Zahntechnik
wird aktuell dabei ganz tiber-
wiegend auf das Digital Light

Processing-(DLP-)Druckverfahren ge-
setzt. Hierbei werden spezielle Foto-
polymeredurch Laser oder LED-Licht-
quellen schichtweise ausgehartet.
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Der Vorteil dieses Verfahrens ist die
hohe Auflésung und die angebotene
Materialvielfalt fir ein breites Indika-
tionsspektrum. Nachteilig ist die nach
wie vor geringe Biokompatibilitat und
Mundbestandigkeit der Materialien,
die erst Uber aufwendige Nachpoly-
merisationsprozesse einen zufrie-
denstellenden Zustand erreichen
konnen. Die DLP-Drucker sind zudem
teilweise noch recht kostspielig und
oft an teure Druckmaterialien des
Druckerherstellers gebunden.

Riickblick zur IDS 2017

Auf der IDS 2017 zeigte die Johannes
Weithas GmbH & Co. KG zusammen
mit ihrem Partnerunternehmen
Arfona LLC (New York, USA) erstmals,
wie eine weitere Drucktechnik Einzug
in die Zahntechnik der Zukunft halten
kann. Anders als im DLP-Druckver-
fahren wird hier nicht ein Kunststoff
mittels Licht auspolymerisiert, son-
dern es wird ein thermoplastischer
Kunststoff lediglich durch Auf-
schmelzen in Form bzw. Schichten
gebracht (Schmelzschichten). Dieses
Druckverfahren nennt man Fused
Filament Fabrication (FFF) oder
auch Fused Deposition Modeling. Bei
diesem Verfahren werden die Druck-
materialien in Form eines Garns,
auch Filament genannt, dem Drucker
tiber eine Rolle zugefiihrt.

Eine Polymerisation findet bei die-
sem Druckverfahren nicht statt — es
verbleiben daher auch keinerlei al-
lergieauslésenden Restmonono-
mere oder Fotoinitiatoren im Ma-
terial, wie es bei den lichthartenden
DLP-Kunststoffen der Fall ist. Eine
aufwendige Nachpolymerisation ent-
fallt ebenfalls, da hier die besonders
hohe Biokompatibilitdt und Dimen-
sionsbestandigkeit direkt nach dem
Druck bereits gegeben ist. Das FFF-
Druckverfahren ist optimal fir die
digitale Fertigung von Prothesen-
basen, Funktionsldffeln und Arbeits-
modellen (z.B.inder Aligner-Technik).

Erste Filamente erhéltlich
Arfona hat als erstes Unternehmen

weltweit Filamente mit CE-Medizin-
produktezulassung auf den Markt

gebracht. So sind tiber Johannes Weit-
has exklusiv Filamente flr individuelle
Abforml6ffel, Bohrschablonen und
Try-Ins erhaltlich. Fir den dauerhaften
Einsatz im Mund ist mit Valplast 3D
bereits ein Filament fir den Druck von
Prothesenbasen zertifiziert. Das Val-
plast 3D-Filament befindet sich zurzeit
in der Beta-Phase bei ausgewahlten
Laboren und deutschen Universita-
ten, bei denen bereits erste Patienten-
falle erfolgreich umgesetzt wurden.

Studienlage

Seit der letzten IDS haben sich auch
einige Universitaten dem FFF-Druck-
verfahren gewidmet. So konnten
Prof. Krey et. al. von der Universitat
Greifswald nachweisen, dass sich
dieses Druckverfahren fir kiefer-
orthopéadische Modelle z.B. im Rah-
men der Aligner-Technik eignet. In
einer neuen Studie der Universitat
Tlbingen wurde festgestellt, dass
im FFF-Verfahren gedruckte indivi-
duelle Abformloffel grundsatzlich
geeignet sind und vorteilhaft gegen-
Uber DLP-gedruckten oder auch kon-
ventionell hergestellten L&ffeln sein
kénnen. Gerade die Vielfalt erhaltli-
cher glinstiger FFF-Drucker und der
geringe Materialverbrauch fiihren
dazu, dass der Filamentdruck eine
ernst zu nehmende Alternative zu
der aufwendigen DLP-Drucktechnik
darstellt. Die aktuell erhaltlichen Fila-
mente sind ein erster Schritt, dieses
vielversprechende Segment weiter
fuir die Zahntechnik auszubauen.

Uber die Johannes Weithas
GmbH & Co.KG

Die Johannes Weithas GmbH & Co. KG
wurde am 1. Oktober 1954 von
Johannes Weithas gegriindet und
wird mittlerweile in 3. Generation
als mittelstandischer Familienbe-
trieb geflihrt. Von Anfang an hat sich
die Firma Weithas konsequent auf
Dentalkunststoffe und Zdhne spezi-
alisiert und ist in diesem Bereich zu
einem der flhrenden Dentalhadndler
Deutschlands aufgestiegen. Samt-
liche Produkte kdnnen Uber den
bundesweiten Auflendienst oder
im modernen Onlineshop www.
weithas.de bestellt werden.

kontakt

Johannes Weithas GmbH & Co. KG
Gartenstralle 6

24321 Litjenburg

Tel.: 043814339

info@weithas.de

www.weithas.de
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Kolumne
Expertenwissen flr den Vertrieb

Claudia Huhn (

Beratung Coaching Tra/niw
P

Neukundenakquise:
Frage der Einstellung

Frage: Mein Vorjahr war umsatztechnisch zu schwach.
Ich brauche neue Kunden. Aber immer, wenn ich mir vor-
nehme, am nachsten Tag loszugehen, kommt mir irgend-
etwas dazwischen. Was kannichtun,umins Tunzukommen?

m November 2018 sprachen

wir Uber die Frage, wie viel

Planung im Vertrieb notig ist.

Schnell war klar, dass ohne
Planung nur zuféllige Ergeb-
nisse realisiert werden kénnen.
Allerdings sichert ein Plan trotz-
dem nicht, dass wir ins Tun
kommen. Ob wir ins Tun kom-
men oder nicht, liegt an einem
wesentlichen Fakto: unserer
Einstellung zu diesem Thema.
Grundsatzlich braucht es fir
Erfolg, egal in welchem Bereich,
Wissen, Konnen und die rich-
tige Einstellung. Wissen be-
schreibt die theoretische Grund-
lage. Das Konnen die dazuge-
horige Praxis und die Einstel-
lung entscheidet dariber, ob
Wissen und Kénnen tatséch-
lich in die Tat umgesetzt wer-
den oder nicht. Die Einstellung
entscheidet dariiber, ob es ein
Projekt in der Prioritatenliste
auf einen realisierbaren Platz

wird. Eine Einstellung zu einem
Thema resultiert in der Regel aus
personlichen Erfahrungen, aus
Horensagen und der eigenen Per-
sonlichkeit. Oft werden Einstellun-
gen auch als Glaubenssatze be-
zeichnet. Das tragische an solchen
Glaubenssétzen bzw. Einstellun-
gen ist, dass sie sich nahezu immer
bestéatigen. Schon Henry Ford
sagte: Glaube du schaffst es oder
glaube du schaffst es nicht, du
wirstinjedem Fall recht behalten.

Negative Glaubenssitze
in positive umwandeln

Sollten Sie tatsachlich tber einen
hinderlichen Glaubenssatz, Giber
eine hinderliche Einstellung zum
Thema Akquise verfligen, so wird
es notwendig sein, an dieser zu
arbeiten. Dies geht theoretisch
Uiber sogenannte Glaubenssatz-
arbeit oder praktisch, in dem man
die gemachten Erfahrungen, die

schafft. vermutlich negativ sind, durch
positive tUberschreibt.

Wenn aus dem ,Neukunden-
akquise ist schwierig"
ein ,Neukundenak-
quise ist erfolgreich

o maoglich” geworden ist,

5 S 5 dann fallt es immer leich-

& = o ter, ins Tun zu kommen

< S 2 und die Hinderungs-

- - - = m» Jrunde fallen in vielen

Fallen von alleine weg.
Klingt einfach, ist es
auch. Sie missen es
nurtun.

engewinnung

So Sie also uber Wissen und kontakt

Kdnnen verfligen, einen Plan fir

die Umsetzung haben, schauen

Sie doch einmal intensiv auf hre  Claudia Huhn —

Einstellung zu diesem Thema. Beratung Coaching Training
Hierzu vervollsténdigen Sie bitte  Hohe Stralle 28b

57234 Wilnsdorf
Tel.: 02739891080
ch@claudiahuhn.de
www.claudiahuhn.de

folgenden Satz: Neukundenak-
quiseist ...

Notieren Sie den Gedanken, der
Ihnen spontan in den Kopf
kommt. Schwierig, ein notwen-
diges Ubel oder unméoglich,
kénnten Antworten sein, die mit
einer hohen Wahrscheinlichkeit
dazu flhren werden, dass Ihnen
regelmalig an den Tagen, an
denen Sie Akquise machen woll-
ten, etwas dazwischenkommen

Infos zur Autorin
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Kunstliche Intelligenz ist eine Frage
der Definition von ,Intelligenz”

Ein Beitrag von Stefan Haseli.

Langst ist sie in unserem Alltag angekommen und bestimmt viele Bereiche
unseres Lebens, ohne dass wir uns dessen immer bewusst waren: Kiinstliche
Intelligenz (KI). Kl ist Gegenwart, sei es als Spurassistent oder Frilhwarnsystem,
Gesichtserkennung oder autonomes Fahren. War sie vor noch gar nicht allzu
langer Zeit im Bereich von Science-Fiction angesiedelt, macht sie sich inzwi-

schen mit einem Tempo breit, das bei vielen Angste hervorruft.

ech-Fans, Szenenbeob-
achter und Prognostiker
meinen zu wissen: ,Jetzt
wird es richtig ernst, der
Mensch steht kurz davor, auch in-
telligenzmaRig von der Maschine
Uberfligelt zu werden." Fakt ist,
dass kiinstliche Intelligenz statt-
findet und uns beschéftigen muss.
Industrie 4.0, roboterisierte Dienst-
leistungen und vieles mehr sind
allgegenwértig. Auch der Begriff
,/Automobil” wird nun nach dber
hundert Jahren zur Tatsache. Er
wird seinem Wortsinn in der Funk-
tion gerecht, indem das Automobil
auch endlich automobil wird. Klar
ist, dass das alles viele Probleme
|0st, wohl aber auch neue schafft.

Ist die menschliche
Intelligenz noch souverdn?

In vielen KI-Diskussionen bean-
sprucht die Annahme, Computer
wiirden Menschen eher friiher als
spater Uberfligeln, mittlerweile den
Status einer Gewissheit. Der Fort-
schrittsglaube ist ungebrochen.
Die rasante Entwicklung spricht
vermeintlich eindeutig dafiir. Wann,
scheint nurnoch eine Frage der Zeit
zu sein. Seit das System AlphaGo
die weltbesten Go-Spieler gede-
mutigt hat — nebenbei bemerkt:
Go ist um etliche Dimensionen
komplexer als Schach — schreibt
man landauf und

landab be-

reits Abdankungsreden auf die
Souverdnitat menschlicher In-
telligenz.

Wenn die Maschine den
Menschen tiberfliigelt

Auf der Suche im Internet nach
Kongressen und Veranstaltungen
zum Thema ,Kinstliche Intelligenz”
erzieltman Trefferimsechsstelligen
Bereich. Allein fiir das Jahr 2018
kann man aus Uber 100.000 Events
auswahlen, die sich in irgendeiner
Form mit kinstlicher Intelligenz
auseinandersetzen. Bei aller geis-
tigen Massenbeschaftigung der
zweifellos zentralen Thematik der
aktuellen Zeit, stellt sich aber auch
die Frage: Was ist eigentlich ,Intelli-
genz"? Wenn AlphaGo ,den Men-
schen Uberfliigelt, so geht es
dabei um eine sehr spezielle
menschliche Fahigkeit. Grund-
satzlich ist das nicht anders, als
wenn ein Vehikel mit Radern und
Benzinmotor ,den Menschen ber-
fligelt’, namlich an Geschwindig-
keit der Fortbewegung.

Der Mensch als
handelndes Wesen

Die Klarung der Wortbedeutung
soll hier etwas Klarheit verschaf-
fen. Der Begriff ,Intelligenz” stammt
vom lateinischen ,intellegere”: ver-
stehen, entscheiden. Um genau zu
sein; dazwischen lesen, unter min-
destens zwei Optionen ausson-
dern, alsowahlen. Esist jemand
da, der versteht, auswahlt oder
entscheidet. Zum Konzept
der Intelligenz gehdrt ein han-

Infos zum Autor
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delndes Wesen, ein sich seiner selbst
bewusstes Ich. Ein Mensch. Alles,
was man der K| zuschreibt, sind
zweifellos intelligente Leistungen.
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Insofernist auch der Begriff ,Intelli-
genz" durchaus gerechtfertigt. Ver-
gessen wird, dass erst die Pro-
grammierung die Maschine schlau
macht. Aber selbst, wenn Maschi-
nen dereinst ganze Kataloge sol-
cher Kunststlicke fertighrachten,
wiirde noch immer gelten: So lange
die Computer kein Bewusstsein
und keine Personlichkeit haben,
sind sie mit Menschen nicht zu
vergleichen.

Erst wenn die Maschine fiir ihr
eigenes Handeln Verantwortung
dbernimmt, erst dann wird der ei-
gentliche Unterschied zwischen
menschlicher und maschineller
Intelligenz zu verschwimmen an-
fangen. Ich erlaube mir nun, mich
ebenfalls auf die Stufe von Pro-
gnostikern zu erheben: Das konnte
noch ein ziemliches Stiick langer
dauern, als man gerade annimmt
oder gar beflirchtet.

kontakt

Stefan Haseli

Ringstr. 16a

9200 Gossau SG, Schweiz
Tel..+4171 2602226
www.atelier-ct.ch
www.stefan-haeseli.com
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Studie: Langere Arbeitszeiten konnen
der Gesundheit schaden

Steigt die wochentliche Arbeitszeit auch nur um eine Stunde, kann das den Menschen
zu schaffen machen, so eine Studie.

Die Studie der Forscher der Martin-
Luther-Universitat Halle-Wittenberg
(MLU) und der Friedrich-Alexander-
Universitdt Erlangen-Nirnberg (FAU),
die kirzlich im Journal Labour
Economics veroffentlicht wurde, ist
eine der ersten, die den Zusammen-
hang zwischen einer steigenden
wochentlichen Arbeitszeit und den
Folgen fir die Gesundheit unter-
sucht.

Um diesen Zusammenhang ge-
nauer zu beleuchten, werteten die
Forscher die Daten des Sozio-
oekonomischen Panels aus den
Jahren 1985 bis 2014 aus. Dabei
handelt es sich um die grofite und am
langsten laufende Langzeitstudie,
bei der seit mehr als 30 Jahren
Uber 12.000 Privathaushalte in
regelmaliigen Abstanden zu ihren
Lebensumstanden befragt werden.
,Da fUr das SOEP jedes Jahr diesel-
ben Personen befragt werden, las-
sen sich damit auch langfristige
Trends und Reaktionen auf externe
Veranderungen wie die Arbeitszeit
nachzeichnen’, so Prof. Dr. Christoph
Wunder, der die Arbeit gemeinsam
mit Dr. Kamila Cygan-Rehm, FAU,
durchgefihrt hat.

Die beiden Wissenschaftler fan-
den heraus, dass bereits ein Plus
von einer Stunde signifikante
Folgen hatte: Die selbst ein-
geschéatzte Gesundheit der
Befragten sank um zwei
Prozent, wahrend die An-
zahl der Arztbesuche um
13 Prozent stieg. Beson-
ders betroffen von diesen
negativen Effekten waren
Frauen sowie Familien mit
jungen Kindern.

In die Studie flossen ausschlief-
lich Daten von Arbeitnehmerin-
nen und -nehmern aus den alten
Bundeslandernein, dieim 6ffent-
lichen Dienst angestellt oder als
Beamte tatig waren. ,Beschéftigte
im offentlichen Dienst tberneh-
men Neuregelungen der wochent-
lichen Arbeitszeit tendenziell eher
als Beschéaftigte in der Privatwirt-
schaft, die im Fall einer Anderung
der tariflichen Arbeitszeit zum Bei-
spiel Uberstunden anpassen und
so die wochentliche Arbeitszeit
konstant halten konnen. Beschaf-
tigte im offentlichen Dienst haben
hier weniger Flexibilitat", erlautert
Wunder.

Aus der Studie lassen sich keine
Aussagen zu einer optimalen Ar-
beitszeit ableiten. Allerdings gibt
sie einen Einblick, welche Folgen
bereits eine kleine Veranderung
haben kann.

Studie: Cygan-Rehm K. & Wunder C.
Do working hours affect health?
Evidence from statutory workweek
regulations in Germany. Labour
Economics (2018). doi: 10.1016/
j.labeco.2018.05.003

Quelle: Martin-Luther-Universitat
Halle-Wittenberg

18 Mediziner aufgrund gekaufter
Bewertungen abgemahnt

Erneuter Erfolg gegen gekaufte Arztbewertungen.

Shutterstock.com

5/S

jameda, Deutschlands groRte
Arztempfehlung und MarktfUhrer
fur Online-Arzttermine, ist juristisch
gegen 18 Arzte vorgegangen, die
nachweislich positive Bewertun-
gen gegen Entgelt bei Agenturen,
wie u.a. GoldStar Marketing, Five-
star Marketing und der Bewertungs-
Fabrik, in Auftrag gegeben hatten.

Die Bewertungen wurden von
jameda vollstandig entfernt. Zudem
erscheint auf den betroffenen Arzt-
profilen aktuell der Hinweis, dass
Bewertungen aufgrund von Manipu-
lationsversuchen geléscht wurden.
Eine unterschriebene strafbewehrte
Unterlassungserklarung soll nun si-
cherstellen, dass die Arzte — darunter

auch zahlende jameda Kunden —
kunftig von jeglichem Versuch der
Manipulation absehen und dadurch
Patienten vor unlauteren Bewertun-
gen schiitzen. Dr. Florian WeiR,
Geschaftsfihrer von jameda: ,Nur
authentische Bewertungen helfen
Patienten bei der Arztsuche. Ge-
kaufte Arztbewertungen fihren Pa-
tienten in die Irre und sind auf jameda
strikt untersagt. Aus diesem Grund
gehen wir konsequent gegen jeg-
liche Art der Manipulation vor.
Auch in diesem Falle hat unsere
umfassende und branchenweit ein-
zigarte Qualitatssicherung gegrif-
fen und Manipulationsversuche
aufjameda wirksam unterbunden.”

Umfassende Qualitatssicherung
fiirauthentische Bewertungen
Bewertungen sind einer der weni-
genQualitatsindikatoren fiir Patien-
ten auf der Suche nach dem pas-
senden Arzt und erfordern einen
verantwortungsvollen Umgang.
jameda ist sich dieser Verantwor-
tung bewusstund legt groten Wert
auf die Authentizitat der Bewertun-
gen. Aus diesem Grund ist jameda
bereits in der Vergangenheit sowohl
gegen manipulierende Arzte als
auch gegen Anbieter von gekauften
Arztbewertungen erfolgreich juris-
tisch vorgegangen.

Gleichzeitig schiitzt das branchen-
weit einzigartige Prifsystem so-
wohl Arzte als auch Patienten vor
Manipulationsversuchen: So wer-
den ca. zehn Prozent der eingehen-
den Bewertungen aufgrund nach-
weislicher Manipulation umgehend
geldscht. Arzte haben die Mdglich-
keit, strittige Bewertungenjederzeit
zu melden. Der daraufhin eingelei-
tete Priifprozess untersucht die
Bewertung umfassend, fordert ggf.
von Arzt und Patient Stellungnah-
men ein und entscheidet anhand
rechtlicher Vorgaben, ob die Bewer-
tung weiterhin verdffentlicht wird.

Quelle: jameda
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FotoDent® guide

DLP-Kunststoffe

Fir Ihre Wellenldange entwickelt: FotoDent® guide
ist ein lichthartender Kunststoff zur Herstellung
von dentalen Implantatbohrschablonen mittels
385 oder 405 nm-LED-basierter Stereolithographie-
verfahren. Zur obligatorischen Nachhartung von mit
FotoDent® guide gefertigten Bauteilen empfehlen
wir das Hochleistungslichthartegerat PCU LED N,

— far Bauteile ohne Inhibitionsschicht.

FotoDent® guide
385/405 nm

Transparente Ergebnisse

Formstabil

Biokompatibel

www.dentamid.dreve.de
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CADdent - Revolutionares Laser- und
Fraszentrum aus Augsburg

Ein Beitrag von Carolin Gersin.

Das Unternehmen CADdent aus dem siidbayerischen Augsburg hat sich in den vergangenen 15 Jahren als Fraszentrum einen
Namen gemacht. Mit einer Vielzahl an modernen Frasanlagen kann CADdent seinen Kunden neben dem gesamten Spektrum der
Zirkonfrastechnik auch das Frasen zahlreicher weiterer Materialien anbieten. Zusétzlich dazu ist CADdent in der Lage, auch
schwierige Konstruktionen aus Kobaltchrom und Titan im LaserMelting Verfahren zu fertigen — und Ende Januar stellte das
Unternehmen eine weitere Innovation vor. LaserMelting mit Gold.

ie Geschichte des Fraszen-
trums CADdent hat seinen
Ursprung im September
1965 mit der Griindung des
Dentallabor Rager in Augsburg.
Nach Richard Rager Ubernahmim
Jahr 2005 mit dem heutigen Inhaber
Roland Rager die zweite Generation
den Betrieb. Seit 2009 gibt es nun
neben dem Dentallabor Rager das
zugehorige Fraszentrum CADdent,
welches sich so gut entwickelte,
dass acht Jahre spater ein Umzug

in groRere Raumlichkeiten stattfin-
den konnte. Im neuen hochmoder-
nen GebZude finden nun mehr als
100 Mitarbeiter Platz.

Leitsatz: ,,VonTechniker
zuTechniker®

CADdent versteht sich als Partner der
Labore und kommuniziert auf Augen-
hohe. Das Unternehmen deckt den
gesamten Bereich der CAD/CAM-
Technologie ab und ermdglicht seinen

Kunden die Bearbeitung von Werk-
stoffen, die mit herkdmmlichen Tech-
niken nicht realisierbar sind. Neben
der Herstellung fiir Labore fertigt
CADdent ebenfalls fir Implantologen
und Universitaten. Das Team besteht
aus hoch qualifizierten Mitarbeitern
mitlangjahriger Erfahrung und erlangte
durch seine Kompetenz und hohe Mo-
tivation deutschlandweite Bekannt-
heit. CADdent fertigt auch flir Kunden
Uber die Grenzen der Republik hinaus
und versendet weltweit.

Abb.1: Der Firmensitz von CADdent.
Abb. 2: Kernkompetenz: LaserMelting.
Abb. 3: Zahlreiche Gaste kamen zur Ver-
anstaltung nach Augusburg, um die
Neuheit mitzuerleben.

Frasleistungen

+ Zahlreiche Materialien gefrast auf
hochprazisen 5-Achs-Industrie-
frasen

+ individuelle Abutments

+ Geschiebe-und Teleskoptechnik

LaserMelting

+ Materialien CoCr/Titan/Gold
+ Modellguss und KFO

+ Rapid Prototyping

3D Druck

+ Modelle

+ Bohrschablonen
« Abdrucklotfel

Serviceleistungen:
* Produktion und Lieferung innerhalb
24 Std. moglich

« Auftragsverarbeitung 7 Tage/Woche
auchan Feiertagen

+ Schulungen & Veranstaltungen

Drei Fragen an ZTM
Roland Rager, Geschéfts-
fithrer CADdent

1. Das Besondere an CADdent in
einem Satz?

Wir sind die verlangerte Werkbank
der Zahntechniker und unterstit-
zen bei Bedarf auch mit Know-how.
Von Techniker zu Techniker” ist
nicht nur eine Philosophie, son-

.

dern taglich gelebte Unternehmens-
kultur.

2. Stichwort digitale Zukunft: Was
denken Sie zum 3D-Druck?

Der3D-Druckwird,sobalddierich-
tigen Materialien verfilighar sind,
die Zahntechnik in den nachsten
Jahren nochmals revolutionieren.
Allerdings befinden sich aktuell
noch zu viele Drucker auf dem

Markt, welche flir das Dentallabor
weder aus technischer noch aus
kaufmannischer Sicht rentabel
sind.

3. lhr personlicher Tipp an jeden
Zahntechniker?

Schicken Sie zu CADdent! Wir wis-
sen, wie es geht und machen es
maoglich. Sie werden Uberzeugt
sein. Versprochen!

Umfassende Leistungen

Als Kompetenzzentrum fir Laser-
Melting, Frastechnik und 3D-Druck
bietet CADdent seinen Kunden eine
grolRe Materialvielfalt aus Zirkonen,
unterschiedlichen Metallen, Kunst-
stoffen und Spezialkeramiken sowie
verschiedenen Frassystemen und
-strategien. Sehr kurze Lieferzeiten
durch die Produktion samstags
sowie feiertags und ein individuel-
ler Support unterstiitzen das tech-
nische Know-how von CADdent.

Revolution 2019:
LaserMelting GOLD

Am 26. Januar 2019 lud CADdent
Geschéaftspartner, Freunde und In-
teressierte in die Raume nach
Augsburg ein, um eine Revolution im
Bereich LaserMelting zu prasentie-
ren: LaserMelting GOLD. 150 Zahn-
techniker und Interessierte waren
zum feierlichen Event des Unterneh-
mens gekommen, um die Innovation
hautnah mitzuerleben. Bereits vor
mehr als zwei Jahren begann
CADdent in Zusammenarbeit mit der
Universitat die Forschung und Ent-
wicklung von LaserMelting GOLD.
Nachdem eine erste Testreihe nicht
auf Anhieb gliickte, flhrte bereits die
zweite Testreihe zum Erfolg. Anfang
2018 konnten dann ausgewahlte
Labore mitderPrifungaufHerzund
Nieren beginnen.

LaserMelting GOLD bietet zahlrei-
che Vorteile. Diese zeigen sich u.a.
sowohl auf 6konomischer als auch
okologischer Ebene. Es gibt keine
Gold-Lagerkosten und durch eine
umweltfreundliche Herstellung ent-
steht weniger Ausschuss. Die hoch-
goldhaltige Legierung CADgold 84
ermaglicht breite Einsatz- und Design-
maoglichkeiten fir die Zahntechnik.
Im Vergleich zur analogen Verarbei-
tung werden Lunker vermieden.

CADdent

kontakt

CADdent® GmbH
Laser-und Fraszentrum
Max-Josef-Metzger-Strale 6
86157 Augsburg

Tel.: 0821 5999965-0
Fax:08215999965-44
augsburg@caddent.eu
www.caddent.eu
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Festakt fuir Ehrenmitglieder mit starkem

berufspolitischem Signal

Ein Beitrag der Zahntechniker-Innung Rhein-Main.

Die Zahntechniker-Innung Rhein-Main er6ffnete das Jahr 2019 mit einem groRen Festakt im Frankfurter Haus des Handwerks. In
dem mit knapp 50 erlesenen Gasten aus der hessischen Dentalbranche gefiillten Prasidiumssaal der Handwerkskammer Frankfurt-
Rhein-Main beging die Zahntechniker-Innung Rhein-Main am 25. Januar ihren Festakt, bei dem mit Prof. Dr. Hans-Christoph Lauer
und Oberstudienrat a.D. Ernst Rieder zwei besonders verdiente Herren zu Ehrenmitgliedern ernannt wurden.

Der Innungsgeschaftsfiihrer Chris-
tian Mankel eroffnete die Veranstal-
tung und ging auf die Besonderheit
des Abends ein. Zum ersten Mal seit
15 Jahren wurden fiir ihre besonde-
ren Verdienste um die Innung und
das Zahntechniker-Handwerk neue
Ehrenmitglieder ernannt.

Die Festrede des Abends hielt
Obermeister Horst-Dieter Deusser.
Bevor er dabei auf die Leistungen
der Geehrten zu sprechen kam, ging
er auf die aktuellen berufspoliti-
schen Rahmenbedingungen fur die
Zahntechnik und den dringlichsten
Verbesserungsbedarf ein:
,ZudenAufgabenderInnunggehort
der Abschluss von Vertradgen nach
dem SGBV, wir haben in Hessen fiir
2019 miteinem Plusvon 2,595 Pro-
zent abgeschlossen und liegen fast
Uberall bei den hochstmaglichen
105 Prozent des Bundesmittelprei-
ses. Kénnen wir damit zufrieden
sein? Es ist unsere Pflicht, bei den
Kassenverhandlungen jeden Cent
herauszuschlagen. Aber reicht das?
Signalisiert das nicht auch Zufrie-
denheit mit dem System. Rechnen
sie eine Reparatur durch: Wieder-
befestigung ein Zahn, Entfernung
zum Kunden zehn Kilometer, in
der GroRstadt. Sie transportieren
eine weitere Arbeit. Sie wissen es
selbst, diese Reparatur fertigen
Sie mit erheblicher Unterdeckung.
Wenn jetzt noch zwei Kunden an-
rufen mit kleinen Reparaturen, ist
Ihr Tag wirtschaftlich gelaufen.
Wir fordern: Es muss maglich sein,
alle BEL-Leistungen ohne Unterde-
ckung zuerbringen!”

In der zweiten berufspolitischen
Forderung des Abends ging es um
die Gleichstellung von akademischer
und beruflicher Bildung.

Im zweiten Teil seiner Rede nahm
Obermeister Deusser eine ausfihr-
liche Wirdigung der neuen und bis-
herigen Ehrenmitglieder vor.

In der Laudatio fir Prof. Dr. Lauer
war der mittlerweile 96 Jahre alte

Ehrenobermeister der Innung, Klaus
Kanter, personlich vorgesehen. Er
musste sich krankheitsbedingt
kurzfristig von seiner Tochter vertre-
ten lassen. Frau Dr. Nagel betonte:
,Wirverdanken Herrn Prof. Dr. Lauer
die kontinuierliche Zusammenar-
beit zwischen Handwerk und Wis-
senschaft, die beispielhaft hier in
Rhein-Main begonnen undbis heute
weitergeflihrt wird. Darlber hinaus
hat sich der zu Ehrende in der Offent-
lichkeit, bei der Zahnérzteschaft und
auch bei proDente dafiir eingesetzt,
dass der Beruf des Zahntechnikers
als Heilberuf gewdirdigt wird. Auch
bei der Weiterentwicklung der zahn-
arztlichen Studiengéange hatte Pro-
fessor Lauer, der neben seinem
Hauptamt als Direktor an der Poli-
klinik fiir Zahnarztliche Prothetik
der Frankfurter Goethe-Universitat
auch noch ehrenamtlich als Vize-
Prasident der Klaus Kanter Stiftung
fungiert, stets die Interessen beider
Berufe im Blick: die der Zahnarzte
und der Zahntechniker."

Die Laudatio fir Oberstudienrat
a.D. Ernst Rieder sprach der ak-
tuelle Obermeister Deusser. Er
wurdigte dabei den Uber 40-jahri-
gen Einsatz von Herrn Rieder fiir
die Zahntechnik:

,Als Berufsschullehrer und Fachre-
ferent an der Meisterschule fur alle
werkstoffkundlichen Themen und
naturwissenschaftlichen Grundla-
gen ist Oberstudienrat Rieder fir
die Zahntechniker in Hessen ein
Begriff. Erist Uber Jahrzehnte hin-
weg ehrenamtlich im Gesellenpr-
fungswesen aktiv sowie in weite-
ren Uberregionalen dentalen Gre-
mien und Fachausschissen, wie
zum Beispiel in der Padagogischen
Arbeitsgemeinschaft Zahntechnik
(PAZ), der Klaus Kanter Stiftung
und in der Arbeitsgemeinschaft
Dentale Technologie (ADT). Dazu
kommt sein ausgepragtes sozia-
les Engagement und sein Einsatz
flr Schiler in Krisensituationen."

Beide neuen Ehrenmitglieder be-
kamen ihre Ernennungsurkunden
von Obermeister Deusser und
dem stellvertretenden Obermeis-
ter der Innung, ZTM Wolfram-
Henry Christ, ausgehandigt. Sie
zeigten sich in ihren Repliken auf
diejeweiligen Laudationen tief ge-

Von links: Obermeister Horst-Dieter
Deusser, stellv. Obermeister Wolfram-
Henry Christ, Ehrenmitglied Ober-
studienrat a.D. Ernst Rieder, Ehren-
mitglied Prof. Dr. Hans-Christoph
Lauer, Innungsgeschaftsfihrer Chris-
tian Mankel.
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rihrt und nahmen die Auszeich-
nungen bei Standing Ovations aus
dem Publikum an.

Nach dem Abschluss des formel-
len Festakts klang der Abend ge-
sellig mit vielen kollegialen Ge-
sprachenaus.

ANZEIGE

L VE-DEMOS -
PAR EXCELLENGE!

30 anerkannte internationale Zahntechniker
zeigen ihr Kénnen und geben Tipps fur eine
individuelle Zahnasthetik — ob mit Keramik,
Komposit oder Prothesenzéhnen.

Nutzen Sie diese Gelegenheit und besuchen
Sie uns auf der IDS, vom 12.-16. Marz 2019,
Halle 11.2, Gang O Nr. 010/P Nr. 011

WILI.IGE&ERA ®

Creation Willi Geller International GmbH
KoblacherstraBe 3, 6812 Meiningen, Austria

office@creation-willigeller.de, www.creation-willigeller.com
www.facebook.com/creationwilligeller/
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36 Live-Demonstrationen finden wahrend der IDS am Stand von Creation Willi Geller statt.

Wer Neues erfahren, Innovatives sehen
und sich mit hochkaréatigen Zahntech-
nikern aus aller Welt austauschen
madchte, sollte sich auchindiesem Jahr
wieder die Standnummer von Creation
Willi Geller merken: Halle 11.2, 0010/P
011). Dort werden vom 12. bis 16. Marz
30 Opinionleader und Oral Designer

Faszination Asthetik zur IDS

30 Top-Referenten aus 11 Landern demonstrieren bei Creation

aus elf Lédndern und von drei Kontinen-
ten in 36 Live-Demonstrationen ihre
personlichen Anwendertipps weiter-
geben —taglich von 10 bis 17 Uhr.

Die gesamte Palette erleben
Ob die Keramiksysteme Creation CC
oder ZI-CT, die Prothesenzahnlinien

Creapearl 2 oder Creopal sowie das
neue Verblendkomposit Creation VC:
Das breit aufgestellte Produktpro-
gramm spiegelt sich auch im Themen-
und Zeitplan an den beiden Demo-
theken wider. So zeigen internatio-
nale Zahntechnikerinnen und Zahn-
techniker, was mit Know-how, lang-

Neues Ausbildungssystem entwickelt

ZTM Achim Ludwig startet mit Giberarbeiteten Fortbildungskonzept in den Markt der Zukunft.

Eigentlich hat sich der ehemalige
Meisterschiler von Rainer Semsch
indenletzten25Jahrenalle Traume
eines Zahntechnikers erfillt. Anfang
der 1990er-Jahre widmete er sich
der Weitergabe des von Semsch er-
lernten Wissens in Form von Kursen
und Workshops an befreundete
Kollegen. Nach der Griindung eines
eigenen Dentallabors in Mecken-
heim, studierte erintensiv die Lehre
Leonardo da Vincis und baute, ein
nach da Vincis Lehre ausgerichte-
tes Schulungssystem aus. Im Laufe
von Uber zwanzig Jahren entstand
so ein didaktisch in sich aufbauen-
des Kurssystem, das mit der Ausbil-
dung zum Majesthetiker ein hohes
Ansehen auf internationaler Ebene
erreicht hat. Im Mai 2013 veroffent-
lichte erim Selbstverlag sein erstes
Buch, mitdem Titel,Das Geheimnis
der Asthetik”, weitere Buchprojekte
folgten. Er ist Autor unzdhliger

Fachartikel und hat sich als Refe-
rent und Vortragsredner einen
Namen gemacht. Doch wie berich-
tet, zog er sich Anfang 2018 aus
der Meckenheimer Produktions-
statte Da Vinci Dental zurlick, um
sich eine Auszeit zu gonnen und
neue berufliche Herausforderun-
gen (Projekte) zu kreieren und zu
entwickeln. Nun meldet sich der
Ex-Da Vinci zurtick und prasentiert
sein neues Ausbildungssystem,
mit dem ein neuer Zyklus der majes-
thetischen Schulung beginnt.

Begleitet wird Ludwig auf seinem
neuen Weg u.a. von Claudia Fis-
senich, ebenfalls Semsch-Schiilerin
und bedeutende Kursreferentin der
majesthetischen Schulungen. Seit
1997 ist die Zahntechnikmeisterin
mafRgeblich am Aufbau der Kurs-
reihe zur Ausbildung zum Majesthe-
tiker beteiligt. Das bisherige Unter-
nehmensmodell wurde Ludwig, im
Hinblick auf die wachsenden Anfor-
derungen, die der neue Dentalmarkt
bedingt, zu statisch. Vom neuen
Geschaftsmodell verspricht er sich
mehr Ubersicht, mehr Freirdume
und noch mehr kreativen Spiel-
raum. Nach eigenen Angaben hat
er die eigenen Scheuklappen ab-
gelegt, Ansprliche harmonisiert,
Unkraut gejatet sowie das ur-
spriingliche Unternehmensmodell
vertikutiert und wesentlich verein-
facht. Unterdiesenneuen Aspekten
startet Ludwig und sein Team in
eine neue Epoche der Geschichte
der majestethischen Fortbildung,
die den neuen, aulergewdhnlichen

Herausforderungen der Branche in
Zukunft entsprechenden Tribut zollt.
,Mit dieser Neuausrichtung kénnen
wir in neue spannende Dimensionen
vordringen’, erklart Claudia FUs-
senich und fiigt hinzu: ,Wir werden
die neuen Medien noch mehr nut-
zen, die ersten Podcastfolgen sind
schon produziert und werden am
18. Februar 2019 online gehen.”
Die Ausbildung zum Majestheti-
ker bleibt ein wichtiger Grundbau-
stein in Ludwigs Ausbildungssys-
tem, die ndchste Prifungsrunde
startet schon im Frihjahr 2019. Und
als Referent ist er nun auch flexibel
buchbar und kann in die Labore
gehen,um ganze Teams individu-
ell zu schulen. Soistes maoglich, die
majesthetische Lehre auch in die
Heimatlabore zu transportieren,
Kooperationen unter Kollegen zu
unterstiitzen und Synergien zu for-
dern. Das majesthetische Team-
coaching kann in dieser Form zu
einem einzigartigen Alleinstel-
lungsmerkmal eines Dentallabors
werden.

kontakt

Majesthetic Centrum Deutschland
ZTM Achim Ludwig
Hermannstrale 94 a

53225Bonn

Tel.:0163 4872377
achimvanmelnick@gmx.de
www.majesthetik.de
www.achimludwig.de

jahriger Erfahrung sowie hochwerti-
gen Massen und Kunststoffzahnen
maoglich ist — immer zwei Demons-
tratoren parallelim 1,5-Stunden-Takt.

Wissenstransfer und Networking
mit Opinionleadern

Das Referentenaufgebot am Creation-
Stand kann sich auch in diesem Jahr
wieder sehen lassen. So demonst-
rieren neben den Oral Designern
Joachim Maier, Thomas Sing, Stefan
Picha, Sonia Cattazzo, Aramis Baba-
jew, Eduardo Setién und Javier
Pérez weitere herausragende Zahn-
techniker in Koéln: Wahrend sich
Nena von Hajmasy, Jockel Lotz,
Robert Arvai und Michael Zangl
einer individuellen Zahnasthetik
mit Komposit widmen, prasentie-
ren Oral Designer Sascha Hein und
Tomas Forejtek, wie sich digitale
Technologien gewinnbringend in
das zahntechnische Handwerk ein-
bringenlassen.

Weitere Top-Referenten sind unter
anderem Uwe Gehringer, Ilka Johan-
nemann, Simon Newbold und Chris-
tian Vordermayer. Wer sich vorab

informieren mochte, wer wann iber
was referieren wird: Das detaillierte
Vortragsprogramm ist ab sofort auf
der Creation-Website abrufbar.

ANZEIGE

Das Fertigungszentrum, das Dein HandwerkVefsteht. "“

white
Messehinweis

white auf der IDS
Halle 11.1, Stand J008

-,

www.mywhite.de

kontakt

Creation Willi Geller Deutschland
GmbH

Harkortstralle 2

58339 Breckerfeld

Tel.: 02338801900
office@creation-willigeller.de
www.creation-willigeller.de

,Neues Lernen — neues
Wissen”

Die aktuelle ITI Fortbildungsbroschiire 2019 ist jetzt erhaltlich.

I I I International Team

for Implantology

Mit der Veroffentlichung des Fort-
bildungsprogramms 2019 prasen-
tiert das ITI (International Team for
Implantology) neben den klassi-
schen Prasenzkursen ein interakti-
ves Online-Lernkonzept (I0K). Im
Rahmen dieses neuen interaktiven
Konzeptes haben die Teilnehmer die
Mdglichkeit, sowohl vor Ort als auch
zeit- und abschnittsweise Uber das
Internet an den Kursen ,Weichgewe-
bemanagement am Implantat und
plastische, rekonstruktive Parodon-
talchirurgie” sowie ,Update Augmen-
tation des Kieferkamms" teilzuneh-
men. Zu den inzwischen zum Stan-
dardprogramm zahlenden Prasenz-
kursen wie,Implantatchirurgie Step-
by-Step” oder dem Vortrag ,Feste
Zahne an einem Tag" gesellen sich
weitere Fortbildungen mit evidenz-
basierten Inhalten zur zahnarztlichen
Implantologie und Zahntechnik. Auf
der Website www.straumann.de/
Veranstaltungen informiert die deut-
sche ITI Sektion Gber ihr komplettes
Kursangebot 2019. Neu ist die Regis-
trierung Uber das Online-Anmelde-
portal. Nach Aussage des fiir das
ITI Kursprogramm verantwortlichen
Education Delegate, Prof. Dr. Dr. Bilal

Al-Nawas, sind die vielféltigen und
gestiegenen Anforderungen in Zahn-
medizin und Zahntechnik nicht mehr
ohne ausreichende weitere Qualifi-
zierung zu bewalti-
gen. Die Teilnahmean
einer ITI Fortbildung
sei eine gute Investi-
tion,umsich professi-
onell fortzubilden und neue beruf-
liche Kompetenzen zu entwickeln.
Dem ITI zufolge ist die neu angebo-
tene Moglichkeit der Online-Teil-
nahme eine besonders effiziente Art
der Fortbildung: Praxisausfallzeiten
sowie teure Reise- und Hotelkosten
werden auf diese Weise vermieden.
ITI Mitglieder erhalten 50 Prozent
Rabatt auf die gebuchten ITI Kurse.

kontakt

ITI International Team

for Implantology

ITI Sektion Deutschland
Postfach 6048

79036 Freiburgim Breisgau
Tel:0700 48448400
germany@itisection.org
www.iti.org

Infos zum Unternehmen
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Fortbildungsprogramm 2019
Ubersichten zu Seminaren und Kursen von Ivoclar Vivadent online abrufbar.
.o 'l' ey - 'l' T Hochkarétige Referenten geben ihr
vivadent: ¥ Vivadeni: | issenweter

passion vision innovatior 1

Mehr als 25.000 Zahntechniker und
Zahnarzte haben in den vergangenen
flinf Jahren an den praktischen Kur-
sen und Competence-Fortbildungs-
events teilgenommen. Der Erfolg hat
Ivoclar Vivadent angespornt, erneut
eine breite Palette an Fortbildungs-
veranstaltungen zu organisieren. Ab
sofort sind die Jahrestbersichten der
Competence-Fortbildungen 2019 und
die Broschtre Zahntechnische Fortbil-
dung 2079 online in der Rubrik
,Jahresibersichten"als PDF abrufbar.

Experten-Symposienund

Intensiv- Seminare

Im Zentrum der Aktivitaten stehen
erneut die Experten-Symposien

und Intensiv-Seminare flir Zahn-
arzte und Zahntechniker. Diese
finden mit unterschiedlichen Schwer-
punkten und in verschiedenen
Stadten statt. Einige Veranstal-
tungen richten sich speziell an
Zahntechniker oder an Zahnarzte,
andere wurden flr beide Ziel-
gruppen konzipiert.

System-Kurse und

Master- Kurse fiir Zahntechniker
In den System-Kursen demons-
trieren hauseigene Spezialisten die
korrekte Verarbeitung bewahrter
und neuester Materialsysteme
von Ivoclar Vivadent. Die Teilneh-
mer lernen den kompletten digi-

talen Workflow vom Scannen und
Designen Uiber die korrekte Indika-
tion und Verarbeitung innovativer
CAD-Materialien bis hin zur digita-
len CAM-Fertigunginhochmoder-
nen Frasmaschinen. In den Master-
Kursen lassen externe Referenten
die Teilnehmer an ihrer prakti-
schen Erfahrung und Fachkom-
petenz teilhaben. Gefragte Exper-
ten vermitteln dort Schritt fir
Schritt praktisches Know-how ftr
den Laboralltag.

Master-Curricula fiir
Zahntechniker

Die Master-Curricula fir Zahn-
techniker setzen sich aus modul-

passion vision innovation

artig aufeinander abgestimmten
Master-Kursen zusammen. Sie
werden exklusiv im International
Center for Dental Education (ICDE)
am Firmenstandort in Ellwangen
angeboten.

Informieren und anmelden

Im Internet sind neben den Jah-
resUbersichten fir 2019 viele
weitere Informationen zum Fort-
bildungsprogramm von Ivoclar
Vivadent verflgbar. Darlber hi-
naus sind die Broschtren auch
in gedruckter Form beim Unter-
nehmen abrufbar. Dentallabore
erhalten sie Uberdies per Post
zugeschickt.

kontakt

Ivoclar Vivadent GmbH

Postfach 11 52

73471 Ellwangen (Jagst)
Tel:07961 889-0
info.forthildung@ivoclarvivadent.com
www.ivoclarvivadent.de

Infos zum Unternehmen
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FRISOFT - FUR EINE PERFEKTE FRIKTION

Mit Frisoft haben Sie die Mdglichkeit, die Friktion bei Teleskopkro-
nen wiederher- und individuell einzustellen. Das stufenlose Ein- und
Nachstellen kann auf jeden Pfeiler abgestimmt werden.

/[ microtec

\]e({\efu At bohren

Mit einem Durchmesser von nur 1,4 mm ist das Friktionselement nicht
zu groB, und da es aus abrasionsfestem und riickstellfahigem Kunst-
stoff mit einer Aufnahmekappe aus Titan besteht, ist es ausreichend

stabil. Die Konstruktion garantiert durch ihre perfekte Abstimmung

03/9%. eine perfekte und dauerhafte Friktion.
G

% Frisoft ist geeignet zum nachtrédglichen Einbau bei friktions-

7‘% schwachen Teleskopkronen fiir NEM, Galvano und Edelmetall.

microtec 2C Inh. M. Nolte

Rohrstr. 14 2C 58093 Hagen

Tel.: +49 (0)2331 8081-0 2 Fax: +49 (0)2331 8081-18
info@ microtec-dental.de 2C www.microtec-dental.de

P

¥ unter 0800 880 4 880

T s s s e s o

Stempel

%,y
) -
/I//Olu elle Ei nSte\\“(Q

Hiermit bestelle ich das Frisoft Starter-Set
zum Preis von 169,95€* bestehend aus:
® 6 Friktionselemente (Kunststoff) + 2 Naturalrabatt
® 6 Micro-Friktionsaufnahmekappen (Titan)
+ Werkzeug (ohne Attachmentkleber)

FDES STARTERSETS NUR EIN

E] Bitte senden Sie mir kostenloses Infomaterial per Fax an +49 (0)2331 8081-18

*Preis zzgl. MwSt. und Versand
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Hochwertiges Werkzeug fur Vollkeramik

Acht Griinde, warum die DCB-Schleifer von Komet zum Arbeitsalltag gehoren.

Auf der Suche nach dem richtigen
Werkzeug fur die Bearbeitung von
Zirkonoxid und anderen hochfes-
ten Keramiken sind viele Aspekte
zu beachten. Ein ,Zirkon"-Schleifer
oder ein ,Diamant"-Schleifer ist
nicht automatisch immer die opti-
male Wahl. Achtung: Ungeeignete
rotierende Werkzeuge unterliegen
aufgrund der Materialharte einem
erhdhten Verschlei®. Zudem kon-
nen die Werkzeuge durch eine
libermalige Warmeentwicklung
das Material nachhaltig schadigen
(Mikrorisse) und z.B. zur Fraktur
des GerUstes fuihren.

,Sensibelchen”: Zirkonoxid,
Lithiumdisilikat und Co.

Der Zahntechniker sollte sich vor
dem Ausarbeiten eines kerami-
schen Gerlstes grundlegenden
Aspekten bewusst sein. Zirkonoxid,
Lithiumdisilikat und andere hoch-
feste Keramiken sind duBerst sen-
sible Werkstoffe. Sie bediirfen einer
materialgerechten und schonenden
Bearbeitung. Zudem ist die Effi-
zienz im Laboralltag zu bedenken.
Zeitaufwendiges Ausarbeiten oder
schneller Werkzeugverschleift sind
kontraproduktiv. ,Was ist das rich-
tige Werkzeug fir das effiziente
und schonende Ausarbeiten voll-
keramischer Geriste mit dem
Handstick?" Komet hat eine ein-
fache Antwort: DCB-Schleifer.

DCB-Schleifer als Alleskénner fiir
Zirkonoxid und Vollkeramik

Mit den DCB-Schleifern wurden
Werkzeuge speziell fir das Bear-
beiten von Vollkeramik und Zirkon-
oxid entwickelt. DCB bedeutet
,Diamond Ceramic Bonding" — eine
optimierte Bindung mit einem
hohen Anteil an Diamantkdrnern.
Zugleich verbessert sich die Stand-
zeit der Schleifer. Ob Zirkonoxid,
Lithiumdisilikat oder andere hoch-
feste Keramiken — mit den DCB-
Schleifern haben Zahntechniker
ein leichtes Spiel".

Acht Griinde fiir die DCB-Schleifer

von Komet

1. Hohe Initialscharfe durch eine
aktivierte Schleiferoberflache:

Bearbeitung eines Zirkonoxidgerustes.

Bearbeitung keramischer Verblendung mit DCB3.

4.

Die Schleifer sind sofort einsatz-
bereit und bieten dem Zahntech-
niker von Beginn an 100 Prozent
ihrer Schleifleistung.

.Angenehm weiches und druck-

freies Schleifen: Der Zahntechni-
ker profitiert von einem komfor-
tablen Ausarbeiten (optimale
Drehzahl: 10.000 — 12.000 /min).

ANZEIGE

Unsere seit Jahren
dauerhaft glinstigen

Reparatur-Festpreise.
Qualitat made in Germany.

Mehr unter
www.logo-dent.de

|0G0-DENT Tel. 07663 3094

.Hohe Kanten- und Formstabi-

litat: Die Geometrie der DCB-
Schleifer bleibt konstant. Daraus
resultiert eine lange Schleifer-
standzeit.

Die hochwertige Verarbeitung:
Diese macht den DCB-Schleifer
zum perfekten Partner fir einen
qualitatsbewussten Zahntech-
niker.

.Schleifen mit geringem Druck:

Die DCB-Schleifer werden mit

Infos zum Unternehmen

wenig Druck und Drehzahl ein-
gesetzt. Die nur geringe Warme-
entwicklung beim Ausarbeiten
kommt dem Zirkonoxid, Lithium-
disilikat und anderen hochfesten
Keramiken zugute.

6.Spezielle Bindung mit einem
hohen Anteil an Diamantkornern:
Das sichert die Effizienz gleich
doppelt. Der Zahntechniker er-
freut sich an der optimalen Ab-
tragsleistung.

7. Flexibilitat beim Ausarbeiten: Die
DCB-Schleifer lassen sich dank
unterschiedlicher Geometrien
bzw. Formen und GroRen in fast
allen GerUstbereichen problem-
los anwenden.

8.Sicherheit, Verlasslichkeit und
Qualitat: Hinter den DCB-Schlei-
fern aus dem Hause Komet ste-
hen zahntechnisch versierte Pro-
duktexperten.

IDS 2019 — die DCB-Schleifer mit
neuen Formen und Geometrien
Zur IDS 2019 wird Komet neue
Geometrien der beliebten gelben
DCB-Schleifer vorstellen. Damit
kommt das Unternehmen den
Winschen vieler Zahntechniker
nach, die begeistert von den spe-
ziellen rotierenden Werkszeugen
flr Vollkeramik sind. Denn am
Ende des Tages zahlen Sicherheit,
Effizienz und Qualitat. Die DCB-
Schleifer unterstiitzen den Zahn-
techniker dabei, materialgerecht
und sorgsam vollkeramische Res-
taurationen herzustellen.

kontakt

Komet Dental

Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25

32657 Lemgo

Tel.. 05261 701-700
info@kometdental.de
www.kometdental.de

ANZEIGE

. Wir setzen
_ auf faire
Partnerschaft.

Die Labore der Dental Alliance

Wir auch. Denn
nur gemeinsam
entsteht Qualitat.

www.fairpartner.dental

N

digital
implant
technology

R

Besuchen Sie uns auf
der IDS 2019.

12.-16.3.2019, Halle 3.2, Stand C10



18 | www.zt-aktuell.de

MARKT

Nr. 2 | Februar 2019

ZTLM Vanik Kaufmann

Abb. 1: Die TwinSmile LOMS Software
bietet Zahntechnikern den nd&tigen
Uberblick im analogen und digitalen
Datendschungel .. Abb.2: .. und ge-
wahrleistet eine optimale und sichere
Kommunikation. (© TwinSmile AG)

R

Connect

~Sammelbecken, Organisationsplattform und
Kommunikationstool in einem”

Ein Beitrag von Katja Mannteufel.

In einer zunehmend digitalisierten Welt stehen Zahntechniker vor dem Problem, dass zum selben Fall diverse analoge und digitale
Informationen vorliegen, also Fotos, STL-Daten, E-Mails etc. Diese kommen auBerdem aus unterschiedlichen Quellen, wie z.B. aus
WeTransfer, Dropbox oder aus verschiedenen Scannersoftwares. Dadurch wird es zunehmend schwerer, die Ubersicht iiber die
eingehenden Auftrage zu behalten. Auch wird die Frage der Datensicherheit ein immer groReres Thema. In Zusammenarbeit mit
Zahntechnikern und Informatikern der TwinSmile AG hat ZTLM Vanik Kaufmann, Inhaber der Schweizer Cera-Tech AG, eine neue
Auftragsabwicklungs- und Archivierungssoftware entwickelt. Die TwinSmile LOMS Software ist seit Februar auf dem Markt.

err Kaufmann, die Twin-
Smile LOMS Softwareist
ein neues Auftragserfas-
sungs- und Organisa-
tionstool fiir zahntechnische La-
bore. Was verbirgt sich dahinter?
Kaufmann: Wir wollten eine Losung
entwickeln, die einfach, sicher und
intuitiv eine Uberwachung der an-
fallenden Arbeiten gewahrt. Mit

sationsplattform, Kontrollmecha-
nismus und Kommunikationstool
in einem — fiir sdmtliche digitale
Arbeiten, die anfallen.

An wen richtet sich dieses An-
gebot?

LOMS richtet sich in erster Linie an
Dentallabore. Diese konnen ihre
Kunden kostenlos zu LOMS ein-

‘3shapel

Communicate

gsirona

Connect

» exocad

DL

*Die abgebildeten Logos und Markennamen sind eingetragene Markenzeichen der entsprechenden Firmen

Parametern, wie Kunde, Patient,
Datum, Art der Arbeit etc., ge-
sucht werden.

Wie sind Benutzerfreundlichkeit
und Installation von LOMS zu
bewerten?

LOMS ist eine webbasierte Soft-
ware. Weder das Labor noch die
Zahnarztpraxen mussen lokal eine

jeder Zeit abrufbar sind — egal, wo
auf der Welt sich der Patient befin-
det. LOMS erfillt alle Anforderun-
gen der EU-Datenschutz-Grundver-
ordnung (DSGVO0). Somit kann sich
der Patient darauf verlassen, dass
seine sensiblen Daten sicher (iber-
mittelt und gespeichert werden.

Vielen Dank fiir das Gesprach

SCANNEN

O
NEUER
ABGESCHLOSSEN Unabhingige Kommunikation AUFTRAG
zwischen Dental Labor und Zahnarzt )
] L ]
L ]
[4)
. ©
VERSENDET IN PRODUKTION
2

LOMS haben wir eine webbasierte
Software entwickelt, die es dem
Zahntechniker ermdglicht, alle Daten
zu einem Fall gemaR den neuesten
Datenschutzrichtlinien an einen Ort
zu speichern und auch mit dem
Zahnarzt zu teilen. Zudem konnen
Zahnarzte Uber LOMS Auftrage
Ubermitteln, Daten hochladen und
mit ihrem Zahntechniker kommu-
nizieren. Zu guter Letzt ist LOMS
auch ein Archivierungstool. Alle
Daten werden zehn Jahre lang ge-
speichert und kdnnen jederzeit
wieder abgerufen werden. Fir mich
ist LOMS Sammelbecken, Organi-

ANZEIGE

scheideanstalt.de
/

Ankauf von Dentalscheidgut
= tagesaktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH

 +415561542 36 5

www.Scheideanstalt.ch

laden und danach Uber LOMS mit
den Zahnarzten kommunizieren
und natirlich Daten austauschen.
Einfacher, Ubersichtlicher und be-
quemer geht es kaum.

Welche Tools beinhaltet LOMS —
wie kann das Managementsys-
tem also konkret helfen, die Kom-
munikation zwischen Labor und
Zahnérzten zu vereinfachen?

LOMS hat unterschiedliche Funk-
tionen. Uber LOMS kénnen Zahn-
dtzte ihren Laboren Auftrage und
Daten Ubermitteln, den aktuellen
Stand einer Arbeit nachverfolgen
und Uberarbeitete Daten prifen.
Dem zahntechnischen Labor bie-
tet LOMS zudem die Mdglichkeit,
die laufenden Auftrage zu verwal-
ten. Weiterhin hilft LOMS dem
Labor mit einer individuell einstell-
baren Erinnerungsfunktion dabei,
dass keine Auftrdge vergessen
werden. Abgeschlossene Auftrage
werden zehn Jahre gespeichert
und kénnen jederzeit wieder auf-
gerufen werden. Mit der intuitiven
Suchfunktion kann nach Auf-
trdgen mit unterschiedlichen

Software installieren. Sobald der
LOMS-Zugang freigeschaltet ist,
kénnen Labor und Zahnarzt mit-
einander kommunizieren und Daten
hin- und hersenden. Die Daten
kénnen in jedem gangigen Format
hochgeladen und verschickt wer-
den, also im STL-Format, als PDF,
JPEG, als Word-Datei etc. Die An-
wendungen haben wir so einfach
gestaltet, dass der Sender — ein
Zahnarzt oder ein Fremdlabor —
nur wenige Informationen einge-
ben muss und per Drag-and-drop
die Daten uploaden und weiterleiten
kann. Fur den Empfanger erschei-
nen die Daten mit Terminangaben
und Informationen zur Arbeit Uber-
sichtlich und sind einfach zu bear-
beiten. LOMS kann mit demselben
Log-in auf beliebig vielen Geraten
parallel verwendet werden, selbst-
verstandlich auch auf Mobiltele-
fonen und Tablets.

Schlussendlich: Inwiefern profi-
tiert auch der Patient von LOMS?

Fir den Patienten bedeutet LOMS
einerseits, dass seine Daten nicht
verloren gehen, sie archiviert und zu

Vertrieb: TwinSmile AG

ZTLM Vanik Kaufmann

kontakt

Markus Jérimann
TwinSmile AG

HQ Switzerland
Poststrasse 13

4410 Liestal, Schweiz
www.twinsmile.com
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Bewahrte Technologien und innovative Neuheiten

dentona gibt am Messestand auf der IDS einen Uberblick iiber sein weites Produktportfolio.

Gezeigt werden auf der IDS mo-
derne und bew&hrte Geréate- und
Materiallésungen, welche bereits
nachhaltig zum Erfolg vieler Dental-
labore beitragen. Dazu bietet dentona
Vortrage sowie Live-Demos und
die Interessenten konnen sich mit
erfahrenen Anwendern und Tech-
nikern personlich austauschen.

ANZEIGE

Das Fertigungszentrum, das Dein HandwerkVelteht ' L

white

Messehinweis

white auf der IDS
Halle 11.1, Stand J008

=}

www.mywhite.de

Dabei ist die Anzahl an Neuheiten
aus der digitalen und der klassi-
schen Produktwelt so grof® wie nie
zuvor. Nicht zu Ubersehen am
dentona-Stand wird das breite An-
gebot an additiven Harzen fiir den
3D-Druck sein. Dort, wo der Anwen-
der immer neue Materialien fiir die

zunehmenden Einsatzgebiete die-
ser Technologie erwartet, produziert
und liefert dentona biokompatible
Premiumharze fir alle Gerateklas-
sen und gangigen Druckermarken.
,Bleiben Sie offen”’, lautet die Emp-
fehlung der Dortmunder Spezialis-
ten an die Anwender, um in einer
schnelllebigen Zeit von zukinftigen
Entwicklungen zu profitieren und
wirtschaftlich unabhangig zu blei-
ben. Konsequent bietet dentona
seit mehreren Jahren offene Dru-
cker an, die bereits den Stand der
Technik bei der DL-Technologie
markiert haben. Auf der IDS prasen-
tiert dentona die neuesten Entwick-
lungen, die wieder MaRstabe hin-
sichtlich Ergebnisqualitat und Pro-
duktivitat setzen. Abrunden wird
ein neues Einsteigergerat das
Portfolio. Komplettiert werden die
Gerateneuheiten am Messestand
durch hochprofessionelle Coritec-
Frassysteme, einen superprazisen
Modell- und Abdruckscanner des
Partners smart optics sowie einen
speed-Sinterofen, der sich hervor-
ragend mit dentonas neuem Zirkon-
oxidsortiment bewahrt hat.

Neben den additiven Harzen sind
die optimill-Fraswerkstoffe wei-

tere Material-Highlights am Messe-
stand. Einzigartige Zirkonoxid-
produkte und der memosplint-
Blank zur Herstellung thermoelas-
tischer Schienen mit Memory-
Effekt werden das Publikum be-
geistern. Mit dieser Kompetenz
kann dentona auch weitere niitz-
liche Neuheiten auf dem Gebiet

NEW WAY DENTAL TECH

der lichthartenden, manuell zu
verarbeitenden Kunststoffe fir die
effiziente Bearbeitung von Schie-
nen und Prothesenbasen bieten.
Mit der Kernkompetenz Gips setzt
dentona wieder ein besonderes
klassisches Highlight auf der IDS,
was seinen Vergleich lange suchen
wird.

N

kontakt

dentona AG
Otto-Hahn-Strale 27
44227 Dortmund
Tel.. 0231 5556-0
mailbox@dentona.de
www.dentona.net

ANZEIGE

-

tellbare Friktion fur

Teleskopkronen

kein Bohren, kein Kleben,

8118081-0 = Fax: ++49 (0) 2331 8081-18

tec-dental.de = www.microtec-dental.de

Rohrstr. 14+ 58093 Hagen
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TK1

100.000fach verarbeitet

einfach nur schrauben -
- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

Auchals STL-File fir
CAD/CAM-Technik verfugbar!

Compatible with

- keine Reklamationen aufgrund verlorengegangener
- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe
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exocad

Jetzt CAD/CAM\\

Anwendungs-
video ansehen:

Hohe 2,9 mm
Breite 2,7 mm

modellieren
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innerhalb Deutschl;

Inhalt des Starter-Sets: 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge

**Nur einmal pro Labor/Praxis. / zzgl. ges. MwSt. / versandkostenfrei.

Bitte senden Sie mir das TK1 Starter-Set zum

Sonderpreis von 156,00 €**.

*Nur einmal pro Labor/Praxis.
Der Senderpreis gilt nur bei B

D Bitte senden Sie mir ein kostenloses Funktionsmuster*

Bitte kreuzen Sie an:

0

="
=

Stempel

per Fax an 02331 /8081 - 18
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Seriose Edelmetallhandler
erkennen

Tipps zum sicheren Goldkauf im Internet.

Wer sein Geld in Edelmetalle inves-
tieren oder Produkte aus Gold be-
ziehungsweise Silber kaufen mochte,
findet im Internet ein breites Spek-
trum verschiedener Anbieter. Doch
neben seriésen Handlern agieren
im World Wide Web auch dubiose
Geschaftemacher. Wie K&ufer seri-
ose Edelmetallhandler erkennen, er-
klart Dominik Lochmann, Geschafts-
flhrer der ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG.

ANZEIGE

Acry Lux V

Der echt preiswerte 3-Schicht-Zahn

www.logo-dent.de

OGO-DENT' Tel. 07663 3094

Esistnicht alles Gold, was glanzt
Im Web locken professionell ge-
staltete Internetauftritte poten-
zielle Kunden an. Doch in man-
chen Fallen trligt der Schein. Mit
einem kritischen Blick auf die
Website eines Anbieters gehen
Kunden unseridsen Angeboten
aus dem Weg. Grundsatzlich
sollte die Verbindung zwischen
einem Onlineshop und dem Kun-
den per SSL verschlUsselt sein, so-
dass kein anderer Daten auslesen
kann. FUr den Anwender ist dies
an einem Schloss-Symbol in der

ANZEIGE

Browserzeile erkennbar. Erscheint
neben dem Schloss zudem der
Firmenname, handelt es sich um
ein hochklassiges Zertifikat, fir
welches nicht nur die Authenti-
zitdt der Domain, sondern auch
das Unternehmen selbst gepriift
wurde. Ganz allgemein gilt, dass
Informationen zum Unternehmen
im gesetzlich vorgeschriebenen
Impressum zu finden sind, wel-
ches unter anderem Namen und
Anschrift des Inhabers, die Rechts-
form, Kontaktinformationen sowie
Angaben zum Handelsregister-
eintrag beinhaltet. Weitere Hin-
weise liefern zudem Kundenbe-
wertungen auf unabhangigen Platt-
formen und Eintrdage in fachbe-
zogenen Internetforen. ,Serise
Goldhandler arbeiten nach zertifi-
zierten Prozessen und entschei-
den sich in der Regel fiir Mitglied-
schaften in branchentypischen
Verbanden, wie dem Berufsver-
band des Deutschen Miinzenfach-
handels eV. oder der Fachver-
einigung Edelmetalle eV.", weil
Dominik Lochmann.

kontakt

ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG
Gewerbering 29b

76287 Rheinstetten
Tel.:0724295351-58
shop@edelmetall-handel.de
www.edelmetall-handel.de

| Teleskope' mit A4
einstelloarerFriktion >~
Zu iairen Preisen... ~ 7

made by
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Frastechnik GmbH

= %
& S

IMMERT

Zuverlassige Software-Produkte
und vieles mehr

Zur IDS 2019 prasentiert die Firma BSD GmbH ihre Software-Lésungen

Auch im Jahr 2019 wird die Firma
BSD Datentechnik GmbH auf der
IDS in K&In vertreten sein. Im Vor-
dergrund steht in diesem Jahr die
wesentlich optimierte Software
zur Abrechnung im Dentallabor.
Die Software wurde komplett neu
und Ubersichtlicher gestaltet. Durch
diese Veranderung kann ein neuer
Anwender schneller die Software
bedienen und die bestehenden
Anwender freuen sich Uber eine
bessere Ubersichtlichkeit. Mit der
Software von BSD GmbH kdnnen
die Anwender aber nicht nur die
normale Abrechnung schnell
durchfihren, sondern auch die
Arbeitsablaufe im Dentallabor
optimieren. Hierzu zahlt z. B. Ter-
minplanung, Auftragsverfolgung,
Kundenwunschkommunikation, Aus-
lastungstibersicht und vieles mehr.
Ein weiteres Highlight auf der IDS

und interessante Neuheiten.

-

Datentechnik

2019 wird auch das verbesserte
Produkt BSD Connect sein. Mit
dieser Softwarekannz.B. die Auf-
tragslibermittlung von der Zahn-
arztpraxis in das Dentallabor auf
sicherem Weg erfolgen.

Seit Uber 30 Jahren bietet die
BSD GmbH verschiedene Abrech-
nungslosungen speziell fiir Dental-
labore an. Ein wichtiger Punkt,
neben zuverlassigen Software-
Produkten, ist fir die Firma BSD
GmbH, dass die Anwender durch
den Support verlasslich und kom-
petent beraten werden. Durch den

standigen und partnerschaftli-
chen Kontakt zu ihren Kunden
werden die Produkte standig wei-
terentwickelt und optimiert. Das
Messeteam der Firma BSD freut
sich auf jeden Besucher bei der
IDS in Koln (Halle 11.2, Stand
S020).

kontakt

BSD GmbH

Hogestrale 10

79108 Freiburg im Breisgau
Tel.:076659226-0
info@bsd-freiburg.de
www.bsd-freiburg.de

Ein Partner auf Augenhohe

Digitale Implantat-Innovationen ,made in Germany"“ von nt-trading.

nt-trading steht mit seinen visiona-
ren Produkt-Lésungen fir techni-
sche Innovation, exzellente Qualitat
und faire Preise. Zudem ist es sei-
nen Kunden in allen Belangen ein
verlasslicher Partner. Das sliddeut-
sche Unternehmen bietet nicht nur
ein breites Spektrum innovativer
Losungen fir die Digitale Dentale
Implantologie aus deutscher Ferti-
gung, beste Konditionen und einen
individuellen Service — sondern
setzt konsequent auf partner-
schaftliche Zusammenarbeit mit
nachhaltigem Service. So stellt
nt-trading sicher, dass sich seine
Kunden auf das Wesentliche kon-
zentrieren konnen: perfekte Arbeits-
ablaufe fiir die prothetischen Ver-
sorgungen ihrer Patienten. For-
schung, Entwicklung und Produk-
tion finden unter einem Dach statt,
alle Produkte werden unter Anwen-

dung modernster Fertigungs- und
Messverfahren hergestellt. So ge-
wahrleistet nt-trading eine optimale
Verarbeitungsqualitat und ermég-
licht durch multidisziplinares Fach-
wissen die Herstellung aktueller
und zukUnftiger Produktgeneratio-
nen. Trotz seiner erst kurzen Unter-
nehmensgeschichte gelang es
dem Unternehmen, sich mit seinen
innovativen Produktldsungen — in
hoher Qualitat aus deutscher Ferti-
gung — als global agierendes Unter-
nehmen zu profilieren. So stellt es
jedes Jahr mehrere Hunderttausend
Medizinprodukte her, mit denen Pa-
tienten in Gber 40 Landern erfolg-
reich und sicher behandelt werden.
Von der kostenfreien CAD-Implan-
tatbibliothek NT-1Q Uber L&sungen
zur Herstellung passgenauer Im-
plantat-Abutments bis hin zu hoch-
wertigen 3D-Printldsungen: Das

Produktportfolio von nt-trading
hilft Zahntechnikern und Zahnarz-
ten gleichermaRen bei jedem Schritt
der Implantatbehandlung. Mit der
NT-1Q Implantatbibliothek, die in
den CAD-Programmen 3Shape,
exocad, Dental Wings hinterlegt ist,
konnen Kunden fur fast alle gangi-
gen Implantatsysteme individuelle
prothetische Ldsungen designen.
Die Bibliothek ermdglicht Zahnéarz-
ten und Zahntechnikern, die auf
den jeweiligen Patientenfall abge-
stimmte Implantatprothetik im ei-
genen Labor — sowohl flir Einzelver-
sorgungen als auch fir multiple
implantatgetragene Strukturen —
herzustellen. Damit unterstitzt
nt-trading seine Kunden nachhaltig
und sichert ihnen entscheidende
Wettbewerbsvorteile und Gestal-
tungsfreiheit. Viele weitere Innova-
tionen aus dem nt-trading-Produkt-
portfolio machen das Unterneh-
men zu einem Anbieter vielseitiger
CAD/CAM-Produktlosungen. Qua-
litat auf hohem Niveau, kombiniert
mit einem fairen Preis-Leistungs-
Verhéltnis: Das und viel mehr zeich-
net nt-trading als idealen Partner
im Bereich der Digitalen Dentalen
Implantologie aus.

Bei der IDS 2019 ist nt-trading in
Halle 3.2, Stand CO10 vor Ort.

kontakt

nt-trading GmbH & Co. KG
G.-Braun-Stralle 18

76187 Karlsruhe
Tel.:0721915471-60
info@nt-trading.com
www.nt-trading.com
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4l Termine

Vier Schritte zum perfekten
Modell- EIN System ftir
hochste Anspriiche, auch
im digitalen Workflow

Referent: ZT Patrick Hamid
model-tray, Tel.: 040 3990366-0
training@model-tray.de

15.2.2019 N Hamburg

Live-Patientenfall -
konzeptionelle Planung
und Umsetzung eines
realen Patientenfalls

Referent: Fechmi Housein
Creation Willi Geller

Tel.. 02338801900
office@creation-willigeller.de

15.2./16.2.2019 N Berlin

Der Spezialisierungskurs
fur Metallteleskope und
Modellguss

Zirkonzahn, Tel.. 07961 933990
education@zirkonzahn.com

18.2./19.2.2019 N Neuler

Chairside-Restaurationen
farblich perfektionieren

Referent: Axel Appel
VITA Zahnfabrik, Tel.: 07761 562-0
info@vita-zahnfabrik.com

20.2.2019N Langen

Klinischer Tageskurs
CA®CLEARALIGNER

Referent: Dr. Knut Thedens
SCHEU-DENTAL, Tel.: 02374 9288-59
J.momber@scheu-dental.com

22.2.2019N [serlohn

BEGO Fortgeschrittenen-
kurs —MultiPlus

Referent: Prof.inv. Dr. H. Peter Borsay
BEGO Bremer Goldschlédgerei
Tel.. 0421 2028-372
fortbildung@BEGO.com

23.2.2019N Bremen

CAD/CAM Advanced -
Sintron-Teleskope,
grol3spannig oder einzeln
PASSIVKURS

Amann Girrbach, Tel.: 07231 957-221
germany@amanngirrbach.co

1.3.2019N Zwickau

Keramikimplantate: Implan-
tatprothetik ganzin Weil3

Referenten: Anne Isbaner,
Andrea Stix, M.Sc., MBA
CAMLOG, Tel.: 07044 9445-600
education.de@camlog.com

6.3.2019 N Neumiinster

Schone 3D-Welt

Dreve Dentamid als Begleiter fiir das digitale Labor.

Infos zum Unternehmen

E%|E

Schone, neue 3D-Welt: Unendliche
Optionen, wie digitale Technolo-
gien in den dentalen Arbeitsalltag
integrierbar sind. Doch die rasan-
ten Entwicklungen erschweren es,
die Bodenhaftung zu behalten.
Denn zwischen Theorie und Praxis
konnen Welten liegen. Auch Dreve
sieht die Zukunft digital. Aber nur
dort, wo sie neue Sphéren bei der
Einsparung von Zeit und Kosten
er6ffnet — in gleichbleibend hoher
Qualitat.

Seit 70 Jahren entwickelt Dreve
Produkte, die sich an den Zahntech-
nikern — den wichtigsten Gradmes-
sern — orientieren. Mit jedem der
mehr als 80 Patente hat Dreve ana-
loge und digitale Lésungen entwi-
ckelt, welche die tagliche Arbeit
besser machen. Digital und kon-
ventionell: Dreve als Hybridherstel-
ler vereint mit seiner Produktrange
das Beste aus beiden Welten. In

immer mehr dentalen Arbeitsbe-
reichen gestaltet das Unternehmen
Verbindungen zwischen analogen
und CAD/CAM-Prozessen. So wird
Orientierung im untbersichtlichen
3D-Druck-Markt gegeben.
Praxisnah wie nie zeigt Dreve auf der
IDS anhand von Beispielworkflows,
an welchen Stellen sich bewahrte
und neue Techniken optimal ergan-
zen. So optimieren die Produkte
auch weiterhin Arbeitsprozesse
und sparen Zeit und Geld.

kontakt

Dreve Dentamid GmbH
Max-Planck-Stralte 31
59423 Unna
Tel.:023038807-40
dentamid@dreve.de
www.dentamid.dreve.de

Innovationsidee belohnt

Der Bearbeitungsmodus ,Carving” wurde offiziell patentiert.

Die langjahrige Erfahrung sowie die
Inhouse-Entwicklungsarbeit haben
es moglich gemacht, den innovati-
ven Bearbeitungsmodus ,Carving"
fur die Amann Girrbach Fraseinhei-
ten Ceramill Mikro IC und Motion 2
umzusetzen. Dass diese Idee nun
mit Patenten in unterschiedlichen
europaischen Landern (u.a. Deutsch-
land, Osterreich, Schweiz, Danemark,
Spanien) belohnt wurde, verdeutlicht
die Innovationskraft des Unterneh-
mens und freut Amann Girrbach
ganz besonders. Weitere Lander
stehen noch zur Freigabe aus.

Der ,Carving Mode" reduziert Schleif-
zeiten von schwer bearbeitbaren
Werkstoffen wie z.B. Glas- und Hy-
bridkeramiken um bis zu 60 Prozent,
indem das Uberschiissige Ma-
terial im Ganzen abgetrennt wird.
Nach der Markteinflihrung zusam-
men mit der Ceramill DNA Genera-
tion im Jahr 2016 hat sich der Bear-
beitungsmodus schnell am Markt
etabliert und kann inzwischen fir
Briickenbl&cke bis zu einer Lange
von B40 angewendet werden. Drei-
gliedrige Briicken aus Lithiumdisi-

’

likat kdnnen so in nur 60 Minuten
imeigenen Labor,gecarvt”werden.
Zusatzlich wurde die spéter ein-
gefliihrte Weiterentwicklung des
,Carving Modes" nun von VITA offizi-
ell fir VITA ENAMIC® Hybridkeramik-
blocks freigegeben. Mit dem Bear-
beitungsmodus ,Thrilling", ebenfalls
fur Ceramill Mikro IC und Motion 2,
konnen Ceramill User nun offiziell
validiert, ein- oder mehrteilige Block-
abutments inklusive Anschluss-
geometrien aus VITA ENAMIC®
herstellen. In dervon VITA eigens fur
Amann Girrbach erstellten Verar-
beitungsanweisung kénnen Infor-
mationen zur Verarbeitung und
Konstruktion nachgelesen werden.

kontakt

Amann Girrbach AG
Herrschaftswiesen 1

6842 Koblach, Osterreich
Tel.:07231957-100
germany@amanngirrbach.com
www.amanngirrbach.com
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Der Funktion eine Form geben

Renfert erweitert sein Wachs-Sortiment mit dem GEO Expert Functional Wax-Set.

Storungsfrei, lagestabil, abge-
stltzt und effizient — so lauten
die Ziele der natur- und funktions-
gerechten Rekonstruktion der
Zahnmorphologie. Mit seiner mehr
als 40-jahrigen Expertise im Be-
reich der Dentalwachse und Wachs-
gerate hat Renfert jetzt ein weite-
res Wachs-Sortiment auf den
Markt gebracht: Das GEO Expert
Functional Wax-Set zeigt sowohl
Zahntechnikern als auch Zahn-

o st oo S

arzten den Weg zu einem funktio-
nellen Wax-up nach NAT — Schritt
flir Schritt und Wachs fiir Wachs.
Getreu dem Firmenmotto ,Ma-
king work easy" erleichtern die
sechs Modellierwachse, die auf
den Farbcode der naturgema-
Ren Aufwachstechnik von ZTM
Dieter Schulz aufbauen, und der
begleitende Leitfaden von ZTM
Oliver Dreher dem Anwender das
Erstellen naturgetreuer Kaufla-

chen — ob zur Schulung, zum
eigenen Training oder zur funk-
tionsgerechten Herstellung von
Modellationen und Restauratio-
nen. Das neue Design-Wachs-
Set stellt somit eine ideale Er-
ganzung zu den exklusiven
GEO Expert-Modellier-wach-
sen nach A. Bruguera in der
GEO Expert Wachslinie von
Renfert dar. ,Durch das Ein-
beziehen der Funktion wird
aus einer schonen Form
auch eine nattrliche Form.
Der okklusale Kompass gibt
uns dabei von Anfang an eine
Orientierung beim Anordnen der
Hocker und Segmente.” Fir Oli-
ver Dreher, der an der Entwick-
lung des GEO Expert Functional
Wax-Sets beteiligt war, gehort
das natur- und funktionsgerechte
Aufwachsen zu einer Pflicht-
tbung fir jeden Zahntechniker.
Um diesem die Modellation zu er-
leichtern und den segmentierten
Aufwachsprozess noch sicherer
und effektiver zu machen, wur-
den die sechs farbigen Wachse
entsprechend der international
anerkannten Farbcodierung der
NAT aufgebaut — flirein besseres

Verstandnis der biomechanischen
Okklusion und der Funktionslehre
und fir ein einfaches, effizientes,
funktionelles Aufwachsen, sowohl
fir Wachsanfanger und -kenner als
auch flr-spezialisten!

kontakt

Renfert GmbH
Untere GieRwiesen 2
78247 Hilzingen
Tel.:077318208-0
www.renfert.com

ANZEIGE

Ankauf von Dentalscheidgut
= tagesaktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Verglitung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
. +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

ESG Edelmetall-Service GmbH
L +415561542 36

www.Scheideanstalt.ch JG
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Strahlen nach Bedarf

Feinstrahlgerate von Wassermann wurden an Praxis- und
Laborbedarf angepasst.

Infos zum Unternehmen

one

Ob Abstrahlen, Aufrauen oder
Glanzstrahlen: Die Feinstrahlgerate
Gobi Comfort und Cemat Il sind
mit zwei bis vier Vollmetall-Strahl-
behéltern ausgestattet und eignen
sich fir den Einsatz in gewerblichen
Laboren. Der Strahlmittelverbrauch
istjustierbar und bietet somit einen
effizienten Vorteil. Die Systeme
stehen laufend unter Druck und
sind dadurch stets betriebsbereit.
Die Cemat II-Serie bietet den zusatz-
lichen Nutzen der individuellen
Druckregelung je Strahlkammer.
Fur kostenbewusste Zahnarztpra-
xen wurden die kleineren Feinstrahl-
gerate Gobi Classic und Puna Il mit
jeweils zwei Kammern ausgestat-
tet. Zahntechniker schatzen die Fein-
strahlgeréte Cemat II, Gobi Comfort

Wer kennt sie nicht — die Situationen
im Berufsalltag, in denen sich etwas
zeitintensiver oder komplexer dar-
stellt als gewtlinscht? Momente, in
denen sich die Frage stellt, was ware,
wenn die Wahl der Zahnfarbe er-
leichtert oder die Herstellung einer
Restauration beschleunigt wirde?
Ziel von 3M ist es, Losungen flr
diese Situationen zu liefern — mit-
hilfe wissenschaftlich basierter
Produktoptimierungen und Neu-
entwicklungen. Présentiert werden
die aktuellsten von ihnen auf der
IDS 2019. Am 3M-Messestand
(Halle 4.2, Stand G090/091) werden
viele der alltaglichen Fragen und
Winsche der Besucher aufgegrif-
fen. Ihre Antworten erhalten diese
von Experten an Produktstationen
sowie im Rahmen von Vortragen.

Die Stationen widmen sich in diesem
Jahr den Bereichen Fiillungsthera-
pie, Abformung, CAD/CAM-Materi-
alien und minimalinvasive Zahnheil-
kunde. Dort werden u.a. die Neu-
heiten prasentiert und ihre Vorteile

und Gobi Classic aufgrund ihrer
ultraschnellen und einzigartig pra-
zisen Start/Stopp-Technik, aus
dem ein splrbar geringerer Strahl-
mittelverbrauch resultiert. Beim
Puna Il entsteht dieser aus dem ei-
gens entwickelten Luftmischsystem.

kontakt

Wassermann
Dental-Maschinen GmbH
Rudorffweg 15—17

21031 Hamburg
Tel.:040730926-0
info@wassermann-dental.com
www.wassermann.hamburg

Flexibilitat in neuer
Dimension

Dentaurum Implants bringt neues Implantatsystem
auf den Markt.

Unter dem Slogan ,It's my choice.”
hat Dentaurum Implants ein welt-
weit einzigartiges Implantatsys-
tem entwickelt —tioLogic® TWINFIT.
Dem Anwender werden mit die-
sem patentierten System neben
Sicherheit und Effizienz im Hand-
ling auch hohe Flexibilitdt von der
Insertion bis Uber die definitive
Versorgung und altersbedingte
Situationsanderung hinaus gebo-
ten. Der revolutiondre Abutment
Switch ermdglicht die Versor-
gung von zwei prothetischen An-
schlussgeo-
metrien —
conical

und plat-
form — auf
nur einem
Implantat. !
Das Tiefen- I
stopp-Sys-

tem sorgt da-
riber hinaus

fur Flexibili-

tat und Si-
cherheit in

der chirurgi-
schen Aufbereitung.
Mit dem tioLogic®
TWINFIT Implan-
tatsystem konnen
samtliche Indika-
tionen im Bereich
der Chirurgie und
Prothetik abge-
deckt werden. Das
Implantatdesign
und die Gewinde-

© Dentaurum Implants

Vorbeischauen lohnt sich

erlebbar gemacht. Auskunft dariber,
wie die Produkte konkret dazu beitra-
gen, das Leben ihrer Anwender zu ver-

bessern, zu erleichtern und zu berei-
chern, geben Produktspezialisten —
nicht selten die Entwickler selbst.

hJ

NEXT LIVE DEMOS
11:15 +++ Jordi Mana
12:00 +++ Ingo Haebe
12:45 +++ Carlos Sabro

Auch in diesem Jahr wieder als Referent dabei: Dr. Carlos Eduardo Sabrosa
(Rio de Janeiro, Brasilien).

geometrie wurden mittels moder-
ner FEM-Analysen optimiert und
sorgen fiir einen knochenschonen-
den und gleichbleibenden Kraft-
fluss. Optimale Abstufungen bei den
Implantatdurchmessern und -lan-
gen ermdglichen ein indikations-
bezogenes Vorgehen. Das Implan-
tatsystem ist mit all seinen Kom-
ponenten konsequent fiir den digi-
talen Workflow ausgelegt. Als
digitaler Partner legt die Dentaurum-
Gruppe sehr viel Wert auf wirt-
schaftliche und verstandliche Pro-
zessablaufe unter Einbindung vali-
dierter Materialien — angefangen
vom Scan bis hin zur Herstellung.

Abgerundet wird dieses Pro-
~__gramm mit einem umfangrei-
; chen Serviceangebot fiir An-

)

o J:{}Qf’ wender und Patienten.
3 (9

Dentaurum Implants GmbH
Turnstrale 31

75228 Ispringen
Tel.:07231803-0
info@dentaurum-implants.com
www.dentaurum-implants.com

Infos zum Unternehmen
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Die Welt der 3M-Produkte auf der Internationalen Dental-Schau 2019.

Innovative Produkte von 3M helfen
Anwendern, alltagliche Herausfor-
derungen mit Leichtigkeit zu meis-
tern. Welche neuen Moglichkeiten
sichdadurchergeben, zeigt sich auf
der1DS2079.

kontakt

3MOral Care

ESPE Platz

82229 Seefeld
Tel.:08002753773
info3mespe@mmm.com
www.3mdeutschland.de

Infos zum Unternehmen
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