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Nutzen der KFO-Behandlung
Die Notwendigkeit und Spannbreite wei-
terer Forschung als Grundlage fur eine
seriose Bewertung erldutern Dr. Bernard
Braun, Bremen, und Dr. Alexander
Spassov, Greifswald.

» Seite 6f
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Semi-permanenter Zement
zur Befestigung
suprakonstruktionstragender

Kronen und Briicken

R-dental Dentalerzeugnisse GmbH
Infos, Katalog Tel. 0 40 - 30 70 70 73-0

Fax 0 800 - 733 68 25 gebiihrenfrei

E-mail: info@r-dental.com
www.r-dental.com
150.000 Fachbesucher aus aller
Welt kommen Mitte Marz nach Kdln.

KOLN (mhk) — Vom 12. bis 16. Mirz
2019 wird Koln der Treffpunkt der
internationalen Dentalfamilie sein.
2.300 Aussteller aus 60 Lindern
werden auf mehr als 170.000 Qua-
dratmetern ihre neuesten Produkte,
Entwicklungen und Trends sowie
Dienstleistungsangebote den Messe-
gisten darbieten. Sowohl die Zahn-
arzteschaft als auch das Zahntech-
niker-Handwerk, der Dentalfach-
handel und die Dentalindustrie
erwartet eine auf8erordentliche Pri-
sentation, die die neuesten produkt-
und verfahrenstechnischen Entwick-
lungen in Zahnmedizin und -tech-
nik umfassen. Dafiir stehen auch in
diesem Jahr sechs Hallen der Koeln-
messe zur Verfiigung.

Wiederkehrende Programmpunkte
wihrend der IDS sind der ,,Hindler-
tag“ am Dienstag und die ,Speakers
Corner mit namhaften Experten
aus Wissenschaft und Forschung,
2019 in der Passage Halle 4/5 plat-
ziert. Die Bundeszahnirztekammer
und ihre Partner bieten parallel
zum Verlauf der Messe ein umfang-
reiches Beratungs- und Informa-
tionsangebot fiir Zahnidrzte in
Halle 11.2.

Ticket-Vorverkauf

Bis einschliefllich 11. Mérz 2019
kénnen Sie vom Vorverkaufspreis fiir
Tickets zur IDS profitieren und sich
die Vorteile sichern, die mit einer
frithen Anmeldung einhergehen.

Damit Thre Messeplanung ent-
spannt ablduft, empfehlen wir die
Lektiire der dieser Ausgabe beilie-
genden foday zur IDS Preview 2019.

#
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Sicherheit geht vor
] Im Interview sprechen Dr. Markus
") Heckner, DENS GmbH, und Peter
) Arbitter, Telekom Deutschland GmbH,
iiber Vorteile und Sicherheitsaspekte

» Seite 12

des TI-Anschlusses.

Smart Integration Award
Zahnirztinnen koénnen mit der Teilnahme
am Dentsply Sirona-Wettbewerb bis
zum 15. Mirz 2019 die Beteiligung an
einem exklusiven Experten-Fortbildungs-

» Seite 14

programim gewinnen.

Zahnarztliche Vorsorge auch fir die Kleinsten

Karies bei Kleinkindern: Neue Leistungen ab 1. Juli 2019.

BERLIN — Die Kassenzahnirztliche
Bundesvereinigung (KZBV) begrufit
die Entscheidung des Gemeinsamen
Bundesausschusses (G-BA), mit der
dieser das Konzept der Zahnirzte-
schaft zur zahnmedizinischen Préiven-
tion bei Kleinkindern weitgehend um-
gesetzt hat. Fiir gesetzlich kranken-
versicherte Kleinkinder bis zum voll-
endeten 33. Lebensmonat sind jetzt
drei zusitzliche zahnarztliche Frii-
herkennungsuntersuchungen vorgese-
hen. Bereits 2014 hatte die Zahnidrzte-
schaft ein wissenschaftliches Kon-
zept zur Vermeidung frithkindlicher
Karies mit dem Ziel vorgelegt, Ver-
sorgungsliicken bei der Vermeidung
und Behandlung der sogenannten
Nuckelflaschenkaries zu schliefSen.
Die neuen Leistungen sollen zum
1. Juli 2019 zur Verfiigung stehen.

Dr. Wolfgang Ef3er, Vorsitzender
des Vorstandes der KZBV: ,,Das ist
ein grofler Erfolg im Kampf gegen
frithkindliche Karies. Zugleich ist es
ein wichtiger Meilenstein, um unsere
kleinsten Patienten kiinftig noch
besser zu schiitzen und fiir sie opti-
male Voraussetzungen fiir eine le-
benslange Zahn- und Mundgesund-
heit zu schaffen. Alle Eltern sollten
mit ihren Kindern daher die neuen
zahnirztlichen Fritherkennungsun-
tersuchungen im selben Umfang in
Anspruch nehmen, wie die bereits
seit vielen Jahren bewihrten arzt-
lichen Untersuchungen fiir Kinder.“

Hinterarund: Die neuen
Friiherkennungsuntersuchungen
Die neuen zahnirztlichen Un-
tersuchungen setzen insbesondere
bei den Ursachen frithkindlicher Ka-
ries an. Sie beinhalten unter ande-
rem die eingehende Untersuchung
des Kindes, die Beratung der Eltern
und eine Anleitung zum téglichen

Zahneputzen beim Kleinkind. Dazu
haben Kleinkinder bis zum 33. Le-
bensmonat zusitzlichen Anspruch
auf eine Zahnschmelzhdrtung mit
Fluoridlack zweimal je Kalender-
halbjahr in der Zahnarztpraxis.
Damit wird dem Entstehen der so-
genannten Nuckelflaschenkaries wirk-
sam vorgebeugt und bereits ent-
standener Initialkaries effektiv ent-
gegengewirkt.

Hintergrund:
Frithkindliche Karies
Frithkindliche Karies (Early
Childhood Caries, kurz ECC) gilt als
héufigste chronische Krankheit bei
Kindern im Vorschulalter. Immer hau-
figer weisen Kinder kariose Zihne
auf, wenn sie die Gruppen- und
Individualprophylaxe erreichen. An-
ndhernd die Hilfte der karidsen
Defekte, die bei der Einschulung fest-
gestellt werden, entstehen in den ers-
ten drei Lebensjahren. Das wissen-
schaftliche Konzept der Zahnirzte-
schaft (,Friithkindliche Karies ver-

Bedrohung fiir Patientenversorgung

KZBV: Ca. zehn versorgungsfremde Fremdinvestoren identifiziert.

BERLIN — Aktuell konnen mindes-
tens zehn Grof3- und Finanzinves-
toren im deutschen Dentalmarkt
identifiziert werden, darunter auch
weltweit operierende Kapitalgesell-
schaften mit Milliardensummen als
Investitionsmittel.
Versorgungsfremde Fremd-
investoren werden von Zahnirzte-
schaft und Dachverband europii-
scher Zahnirzte als Bedrohung fiir
eine gesicherte Patientenversorgung
gesehen. Befiirchtet wird eine Ge-

fahr fur die Sicherstellung der
flichendeckenden, wohnortnahen
Versorgung durch rein zahnarzt-
liche Medizinische Versorgungs-
zentren (Z-MVZ) in Investoren-
hand. Die Griindungsberechtigung
fiir Z-MVZ sollte daher auf raum-
lich-regionale sowie medizinisch-
fachliche Beziige beschrinkt wer-
den. [

Quelle: KZBV

meiden®) trigt dazu bei, ein gutes
Gesundheitsverhalten und die best-
moglichen Voraussetzungen fiir eine
dauerhafte Zahn- und Mundge-
sundheit dieser besonders vulne-
rablen Patientengruppe zu etablie-

ren sowie Karies, Zahnfleischent-
ziindungen, Zahnverlust und ent-
sprechende Folgeerkrankungen zu
vermeiden. I

Quelle: KZBV
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Erweiterte Anstellungs-
moglichkeiten fiir Zahnarzte

KZBV und GKV-SV einigen sich auf Anderungen im Bundesmantelvertrag.

BERLIN — Ab sofort kénnen nieder-
gelassene Vertragszahnirzte in Ein-
zelpraxen oder Berufsaustibungsge-
meinschaften mehr angestellte Zahn-
rzte beschiftigen. Darauf haben sich
die Kassenzahnirztliche Bundesver-
einigung (KZBV) und der GKV-Spit-
zenverband (GKV-SV) geeinigt.

Dr. Wolfgang Efer, Vorsitzender
des Vorstandes der KZBV: ,,Die neue
Regelung ermoglicht eine patienten-
orientierte Weiterentwicklung der
Versorgung und trigt gleichzeitig
den Wiinschen junger Zahnirztin-
nen und Zahnidrzten Rechnung, die
zu Beginn ihres Berufslebens oder
vor einer Niederlassung hiufig
zundchst als Angestellte im Team
arbeiten wollen. Den Angestellten

© KZBVfaxentis

Dr. Wolfgang EfSer, Vorstandsvorsitzender
der KZBV.

Editorische Notiz

(Schreibweise méannlich/weiblich/divers)

Wir bitten um Verstandnis, dass - aus Griinden
der Lesbarkeit - auf eine durchgadngige Nennung

werden zudem flexible Arbeitszeit-
modelle ermoglicht. Jetzt kénnen
drei bzw. mit Begriindung auch vier
Angestellte je Vertragszahnarzt in
Vollzeit oder entsprechend mehr in
Teilzeit titig werden. Die erweiterten
Anstellungsméglichkeiten rdaumen
Einzelpraxen und Berufsaustibungs-
gemeinschaften eine groflere Flexi-
bilitdt bei der Ausgestaltung der
Praxisorganisation und der Zusam-
menarbeit von Angestellten ein.*
Die bisherigen Vorgaben des
Bundesmantelvertrages — Zahnarzte
(BMV-Z) sahen vor, dass niedergelas-
sene Vertragszahnirzte maximal zwei
Zahnirzte in Vollzeit anstellen durf-
ten. Diese Grenze wurde nun angeho-
ben. Die neue Regelung gilt ab sofort.
Die KZBV hatte sich dazu mit dem
GKV-SV auf eine Anderung des
BMV-Z verstindigt, der Regelungen
zu Art und Umfang der Versorgung
und Vorschriften zur Durchfiihrung
der Behandlungen enthilt. Der
BMV-Z ist Bestandteil der sogenann-
ten Gesamtvertrége, die zwischen Kas-
senzahnirztlichen Vereinigungen und
Vertretern der Krankenkassen auf
Lianderebene ausgehandelt werden. Die
neue Regelung im Volltext kann auf der
Website der KZBV abgerufen werden.

Nihere Informationen in der
today zur IDS Preview 2019, Seite 47.

Quelle: KZBV

der mannlichen und weiblichen Bezeichnungen
verzichtet wurde. Selbstverstandlich beziehen
sich alle Texte in gleicher Weise auf Manner und

Frauen.
Die Redaktion
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Neue Patientenbeauftragte der Bundesregierung

Prof. Dr. Claudia Schmidtke - fachlich versiert, personlich engagiert, politisch erfahren.

BERLIN - Das Bundeskabinett hat am
16. Januar dem Vorschlag von Bundes-
gesundheitsminister Jens Spahn zuge-
stimmt, die CDU-Bundestagsabge-
ordnete Prof. Dr. Claudia Schmidtke
zur neuen Patientenbeauftragten der
Bundesregierung zu berufen.
Bundesgesundheitsminister
Spahn: ,Mit Claudia Schmidtke be-
kommen die Patientinnen und Pa-
tienten eine starke Stimme. Denn als
profilierte Arztin kennt sie die Note
von Patienten. Als Mitglied im Ge-
sundheitsausschuss des Bundestages
weifd sie, wie Bundespolitik funktio-
niert. Sie ist fachlich versiert, per-
sonlich engagiert, politisch erfahren.
Ich freue mich darauf, mit Claudia
Schmidtke fiir eine weitere Verbesse-
rung der medizinischen Versorgung
in Deutschland zusammenzuarbei-
ten.“ Prof. Dr. Claudia Schmidtke:
»Ich werde mich als Patientenbeauf-

tragte dafiir einsetzen, die Belange
der Patientinnen und Patienten bei
allen politischen Mafinahmen in den
Mittelpunkt zu stellen.

Prof. Schmidtke absolvierte ihre
Ausbildung zur Fachirztin fiir Herz-
chirurgie, Promotion und Habilita-
tion an der Universitit zu Liibeck.
Sie verfiigt zudem tiber einen Master
of Business Administration (MBA)
Health Care Management. Die Gender-
medizinerin wurde im September
2017 als Direktkandidatin fiir den
Wahlkreis Liibeck in den Deutschen
Bundestag gewihlt und ist dort u.a.
Mitglied im Gesundheitsausschuss,
im Parlamentarischen Beirat fiir
nachhaltige Entwicklung und in
der Enquete-Kommission ,,Kiinst-
liche Intelligenz“. Vor ihrer poli-
tischen Titigkeit arbeitete sie nach
langjahriger oberarztlicher Tatigkeit
am Liibecker Campus des Universi-

tatsklinikums Schleswig-Holstein
zuletzt seit 2014 als leitende Oberdrz-
tin und stellvertretende Cheférztin
am Herzzentrum Bad Segeberg.

Quelle: Bundesministerium
fiir Gesundheit

Prognose: Jeder zweite Zahnarzt bis 2023 im Ruhestand

Laut KZV RLP-Versorgungsatlas drohen Engpasse in strukturschwachen Regionen.

MAINZ — Mehr als die Hilfte der
Zahnirzte in Rheinland-Pfalz kénnte
innerhalb der nichsten fiinf Jahre in
den Ruhestand gehen. Das wiirde zu
Versorgungsengpdssen insbesondere
in strukturschwachen Regionen fiih-
ren, so die Prognose des neuen Ver-
sorgungsatlas Rheinland-Pfalz. Erst-
mals hat die Kassendrztliche Vereini-
gung Rheinland-Pfalz (KV RLP) den
Atlas in Kooperation mit der Kassen-
zahnirztlichen Vereinigung (KZV)

Rheinland-Pfalz heraus-
gebracht.

Demnach erreichen
57 Prozent der 2.675
praktizierenden Zahn-
drzte bis Ende 2023
das Rentenalter. Sie alle
konnten im ungiins-
tigsten Fall aus der Ver-
sorgung ausscheiden.
Bereits jeder fiinfte
Zahnarzt zihlt 60 Jahre
und mehr. Das Durch-
schnittsalter liegt in-
zwischen bei 52 Jahren. Um die al-
tersbedingten Ausfille vollstindig
aufzufangen, brduchte es jahrlich
rund 250 neue Zahnirzte. Jedoch
sind allenfalls fiir die Hilfte der aus-
scheidenden Zahnirzte Nachfolger
zu erwarten. Zuletzt haben sich jihr-
lich im Schnitt nur rund 120 Ein-
steiger gefunden. ,Eine drohende
Unterversorgung zeichnete sich fiir
uns bislang nur vage ab. Mithilfe des
Versorgungsatlas wird dieses gefiihlte

Problem nun erstmals durch belast-
bare Zahlen greifbar, sagt der Vor-
standsvorsitzende der KZV Rhein-
land-Pfalz, Dr. Peter Matovinovic.
Der Versorgungsatlas dokumen-
tiert, dass insgesamt nicht mit einem
Mangel an Zahndrzten zu rechnen
ist. ,Vielmehr wird sich eine unglei-
che Verteilung, die wir schon heute
ansatzweise beobachten, verstirken®,
fiihrt Dr. Matovinovic aus. Fiir die
Patienten hiele eine Unterversor-
gung weitere Wege bis zur nichsten
Praxis. Lediglich die Stidte Mainz,
Koblenz und Trier werden laut Pro-
gnose weiterhin gut versorgt sein.
Der Versorgungsatlas skizziert ein
Worst-Case-Szenario, das exakt so
nicht eintreten wird. Dr. Matovinovic
sieht gleichwohl Handlungsbedarf:
»Wir miissen uns dem Erhalt mog-
lichst engmaschiger Versorgungs-
strukturen annehmen, um ein gutes
Versorgungsniveau zu erhalten.”

Quelle: KZV Rheinland-Pfalz

Kostenlos, kompetent und unabhangig

Neue Nummer des Patiententelefons der bayerischen Zahnarzte.

MUNCHEN - Seit Jahresbeginn er-
reichen Patienten die gemeinsame
Beratungshotline von Bayerischer
Landeszahnirztekammer (BLZK)
und Kassenzahndrztlicher Vereinigung
Bayerns (KZVB) — das ,,Patienten-
telefon der bayerischen Zahnarzte® —
unter der neuen Telefonnummer
+49 89 230211230.

Anrufer erwartet dort kein Call-
center. Vielmehr erhalten sie person-
liche, kompetente, qualititsgesicherte
Antworten auf ihre Fragen durch qua-
lifizierte Verwaltungsmitarbeiter der
beiden zahnirztlichen Korperschaf-
ten. Dieser Beratungsservice steht so-
wohl gesetzlich als auch privat versi-
cherten Patienten zur Verfiigung — er
ist ausschliefilich telefonisch moglich
und kostenfrei. Es entstehen lediglich

Telefonkosten. Wichtig: Das Angebot
ersetzt keinesfalls die Beratung des
Patienten durch den Zahnarzt in der
Praxis, sondern erginzt diese.

Personliche Ansprache
zu neuen Sprechzeiten

Auch die Sprechzeiten wurden
im Laufe des vergangenen Jahres mo-
difiziert. Patienten konnen sich Mon-
tag bis Donnerstag von 9.00 bis 11.00
Uhr sowie von 14.00 bis 15.00 Uhr
und Freitag von 9.00 bis 11.00 Uhr
beraten lassen. Auflerdem wurde die
automatisierte Meniifiihrung ersetzt,
um die Beratung fiir die Patienten
komfortabler zu machen. Nun neh-
men die Mitarbeiterinnen der Tele-
fonzentrale jeden Anruf personlich
entgegen und verbinden an die zu-

standigen Mitarbeiter von BLZK oder
KZVB.

Beratungsthemen

Das Beratungsspektrum um-
fasst Fragen zu Heil- und Kosten-
plan/Behandlungsplan, Zahnarzt-
rechnung, Schreiben der Kranken-
versicherung oder Beihilfe, Bonus-
heft, geplanter Zahnersatz- oder
kieferorthopadischer Behandlung
(Zweitmeinung), rechtlichen Fra-
gen rund um die Zahnbehandlung,
Moglichkeiten einer auflergericht-
lichen Schlichtung oder auch
Moglichkeiten eines zahnirztlichen
Hausbesuchs bei Immobilitdt oder
Pflegebediirftigkeit.

Quelle: BLZK
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Leserbrief zum Beitrag: ,, Abrechnungsbetrug®

Erwiderung von Dr. med. dent. Ulf Kerkhecker zum Beitrag in der Dental Tribune Deutschland 1/2019.

EPPSTEIN - Die staatlich organi-
sierten Riickforderungen und Ho-
norarkiirzungen der GKV/KZV mit
»Abrechnungsbetrug® von meinen
Kollegen und mir gleichzusetzen,
ohne die repressiven Vorgehenswei-
sen in den Wirtschaftlichkeitsprii-
fungsverfahren auch nur ansatzweise
zu beriicksichtigen, ist nicht korrekt.

Zur Realitit als Kontrapunkt zu
Threm Bericht: Ich personlich habe
von 2012 bis 2014 VIER sogenannte
Wirtschaftlichkeitspriifungen tiber
mich als Neugriinder ergehen las-
sen miissen, die zunichst mit den
entsprechend formulierten Riick-
forderungen verbunden waren.
Noch nicht einmal der Priifungs-
ausschuss hatte es fiir notwendig
erachtet, mich, wie Sie es formu-
lieren, des vorsitzlichen Betruges
zu bezichtigen. Im Gegenteil, mir
wurde von den Priifern eine kor-
rekte Vorgehensweise attestiert,
aber gleichzeitig groteskerweise um
Verstindnis geworben, dass, wenn
Behandler X in der Postition Y iiber
der selbst erdachten Abweichungs-
grenze Z vom Durchschnitt liegt,
man vermeintlich gar nicht anders
konne, als ihm sein Honorar zu
nehmen — trotz korrekter Indika-

tionsstellung, Dokumentation und
Durchfithrung.

Ich habe mich zur Wehr gesetzt.
Die Riickforderungen gegen mich
wurden im letzten Verfahren zu-
riickgezogen. Samtliche Verfahren
gegen mich wurden eingestellt mit
den Worten: ,,Sie sind wohl die fal-
sche Zielgruppe fiir uns.*

Die Diktion macht hellhorig:
Zielgruppe? Rekordniveau? Plus
von fast 50 Prozent zu den Vorjah-
ren? Handelt es sich hier um ein
neues, lukratives Geschiftsmodell
der GKV? Aussagen, die wiahrend
der Prifung gefallen sind wie, Zitat,
»Was glauben Sie, wiirde das Land
Bremen ohne die Riickforderungen
aus den Wirtschaftlichkeitspriifun-
gen machen?“ ... zeigen mir, dass in
diesem Fall weniger der Verdacht
betriigerischen Fehlverhaltens auf-
seiten des Leistungserbringers als
vielmehr aufseiten der Leistungs-
erstatter vorliegt. In meinem Fall
kann ich das nicht nur statistisch,
sondern real belegen.

Natiirlich bin ich kein Einzelfall.
Willkiirliche Kiirzungen und pau-
schalisierter Honorardiebstahl durch
die GKV/KZV vor allem gegeniiber
Niederlassungneulingen sind an der

Tagesordnung. Nicht jeder Kollege
geht das Risiko ein und bringt das
Durchhalteverméogen auf, sich gegen
ungerechtfertigte Kiirzungen zur
Wehr zu setzen, ohne nochmals zu-
sitzliche finanzielle Risiken durch
Vertretung von Anwilten, professio-
nellen Stenografen etc. einzugehen.
Auch diese Form von Wehrlosigkeit
fithrt zu dem von Thnen artikulierten
»Rekordniveau des Fehlverhaltens
im Gesundheitswesen. Honorare, die
rechtmifig den Leistungserbringern
gehoren, werden so in die Kassen der
GKV gespiilt, und das ganz ohne
jede betriigerische Schiitzenhilfe der
Leistungserbringer.

Die Tatsache, dass nun weitere
Publikationen auf diesen Zug auf-
gesprungen sind und den Keil zwi-
schen Patientenvertrauen und ver-
antwortungsbewusstem Kollegen
weitertreiben, macht die Situation
noch unerfreulicher.

Niemand will ernsthaft den
Sinn von Uberpriifungsverfahren
auf einer rechtsstaatlich gesicherten
Basis anzweifeln. Willkiirlichkeits-
prifungen, wie ich sie erlebt habe,
werden dieser Grundforderung al-
lerdings in keiner Weise gerecht ...
und der Artikel sicher auch nicht.

BZAK fordert gemeinsame Richt-
linienkompetenz mit der KZBV

Praktiker sollten mehrheitlich iiber Praxis
der Telematik entscheiden diirfen.

k” 5 & P)
< e

Prof. Dr. Dietmar Oesterreich, BZAK-
Vizeprisident.

BERLIN — Anlisslich der offentli-
chen Anhérung des Gesundheitsaus-
schusses zum Terminversorgungsge-
setz (TSVG) hebt die Bundeszahn-
drztekammer (BZAK) hervor, dass
sie den Vorstofd der Bundesregierung
ablehnt, sich selbst zum Mehrheitsge-
sellschafter der gematik zu machen.

Die Entmachtung der gemeinsa-
men Selbstverwaltung wird weder zu
einer Beschleunigung bei der Umset-
zung der Telematikinfrastruktur (TT)
fithren noch zu mehr Akzeptanz in
den Praxen.

»Wir sehen fiir die geplante An-
derung der Gesellschafterstruktur der

gematik keine Notwendigkeit, so
BZAK-Vizeprisident Prof. Dr. Dietmar
Qesterreich. ,,Seit der Neuausrichtung
des Projekts in 2010 wurden alle vom
BMG vorgegebenen Fristen seitens der
Gesellschafter der gematik eingehal-
ten. Inwieweit die jetzt vorgeschla-
gene Neuordnung die Hemmnisse
aus dem Weg rdumen soll, welche in
der Vergangenheit fiir Verzogerungen
bei der Einfiihrung der TI gesorgt
haben, bleibt unklar. Die Beteiligung
der zahnirztlichen Selbstverwaltung
in verantwortlicher Rolle ist allerdings
eine wesentliche Voraussetzung, um
der TI zu Akzeptanz in den Praxen
zu verhelfen.*

Die Bundesversammlung der
Bundeszahndrztekammer fordert den
Gesetzgeber auf, ausdriicklich ge-
setzlich klarzustellen, dass BZAK
und KZBV gemeinsam eine Richt-
linienkompetenz fiir die Festlegung
zahnmedizinischer Inhalte der elek-
tronischen Patientenakte (ePA) in-
nerhalb der gematik zukommt.

Quelle: BZAK
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KOLN - Vielen Zahnérzten ist unbe-
kannt, dass ihr Haftpflichtversiche-
rungsschutz sie nicht zu 100 Prozent
absichert. Die Rede ist u.a. von dem
sogenannten ,Erfiillungsschaden®.
Dieser ist in fast allen Vertrigen vom
Versicherungsschutz ausgenommen
und wo er nicht ausgeschlossen ist,
auf einen sehr geringen Betrag ge-
kappt. Aber was ist das und was be-
deutet das fiir die Schadensregulie-
rung?

Unter Erfiillungsschaden wird
das verstanden, was unter das unter-
nehmerische Risiko des Zahnarztes
fallt. Der Zahnarzt tragt die Verant-
wortung dafiir, die von ihm verspro-
chene Leistung ordnungsgemif3 zu
erbringen. Gelingt ihm das nicht
und bleibt die Behandlung fiir den
Patienten vollkommen nutzlos, ver-
liert der Zahnarzt seinen Honorar-
anspruch. Nun muss man unter-
scheiden zwischen der Behandlung
am Patienten an sich und der pro-
thetischen Arbeit. Der Behand-

Achtung bei , Erfullungsschaden”

Beziiglich Prothetik und Honorar ist nicht immer alles von der Haftpflicht abgedeckt. Von RAin Dr. Susanna Zentai, Koln.

lungsvertrag — gemeint ist die Be-
handlung am Patienten unmittelbar
— ist ein Dienstvertrag. Bei diesem
wird vom Zahnarzt eine dem Stan-
dard entsprechende Behandlung
verlangt. Ein Erfolg der Behandlung
muss und kann nicht gewéhrleistet
werden, da nie sicher vorhersehbar
ist, wie der individuelle Patient auf
einzelne Behandlungsmafinahmen
reagiert. Anders ist das bei der Be-
urteilung der prothetischen Versor-
gung. Diese unterfillt bekannter-
maflen dem Werkvertragsrecht und
schuldet den Erfolg. Wie gesagt
entfillt der Honoraranspruch des
Zahnarztes bei volliger Unbrauch-
barkeit der Versorgung. Und dieser
Ausfall ist nie vom Haftpflichtschutz
abgesichert.

Damit es nicht dazu kommt,
steht dem Zahnarzt ein recht weit-
reichendes Nachbesserungsrecht
zu, um die Versorgung fiir den
Patienten entsprechend den An-
forderungen anpassen zu konnen

Unnotiges Rontgen vermeiden

Das Bundesamt fiir Strahlenschutz empfiehlt Weiterfiihrung der
bisherigen Nachweispraxis.

gﬂnr

© _Pro Imag

SALZGITTER - Seit dem Jahres-
wechsel sind Arztpraxen und Klini-
ken nicht mehr gesetzlich verpflich-
tet, Patienten einen Rontgenpass zur
Verfiigung zu stellen und Rontgen-
untersuchungen in einen solchen
einzutragen. Das Bundesamt fiir
Strahlenschutz (BfS) rit dennoch
dazu, iiber erhaltene strahlendia-
gnostische Untersuchungen Buch zu
fithren. Dies umfasst Rontgen-, aber
auch nuklearmedizinische Anwen-
dungen. Auflerdem empfiehlt das
BfS, sich iiber Verfahren informie-
ren zu lassen, fiir die keine Rontgen-
strahlung oder radioaktiven Stoffe
eingesetzt werden. Dazu gehoren die
Magnetresonanztomografie (MRT)
oder die Ultraschalldiagnostik.

Jede Rontgenuntersuchun
ist mit einem Strahlenrisigo
verbunden

Die Prisidentin des BfS, Inge
Paulini, betonte: ,Wir gehen davon
aus, dass jede Rontgenuntersuchung
mit einem gewissen — wenn auch ge-
ringen — Strahlenrisiko verbunden
ist. Im Sinne des vorsorgenden
Strahlenschutzes sollte daher jede
tiberfliissige Rontgenuntersuchung
vermieden werden. Das BfS emp-
fiehlt Patienten, ein Dokument zu
fithren, in dem von Arztpraxen und
Kliniken freiwillig  Rontgen- und
nuklearmedizinische Untersuchun-
gen eingetragen werden. Damit
kann ein Abgleich mit vorherigen
Aufnahmen erfolgen und auf eine

unnotige Wiederholungsuntersu-
chung verzichtet werden.“ Medizini-
sche Anwendungen ionisierender
Strahlung tragen in erheblichem
Mafl zur kiinstlichen Strahlen-
exposition der Bevolkerung bei. In
Deutschland werden etwa 135 Milli-
onen Réntgenuntersuchungen pro
Jahr durchgefiihrt, im Schnitt wird
jeder Deutsche also 1,7 Mal pro Jahr
gerontgt. Die daraus resultierende
Strahlenbelastung liegt bei rund
1,6 Millisievert. Zum Vergleich: Die
durchschnittliche natiirliche Strah-
lenbelastung, der eine Person in
Deutschland im Schnitt im Jahr aus-
gesetzt ist, liegt bei 2,1 Millisievert.

Untersuchungen miissen
gerechtfertigt sein

Eine strahlendiagnostische An-
wendung sollte nur dann durchge-
fithrt werden, wenn alle bisher erho-
benen Befunde sorgfiltig bewertet
worden sind und feststeht, dass diese
Rontgen- oder nuklearmedizinische
Untersuchung einen Mehrwert dar-
stellt. Dies ergibt sich aus der gesetz-
lich vorgeschriebenen sogenannten
rechtfertigenden Indikation. Auch
wenn der Rontgenpass rechtlich
nicht mehr vorgeschrieben ist, stellt
das BfS auf seiner Internetseite ein
Dokument zum Download zur Ver-
figung, das weiterhin fiir eine per-
sonliche Dokumentation genutzt
werden kann.

Quelle: Bundesamt fiir Strahlenschutz

und den Honoraranspruch zu be-
griinden. Bleibt es aber aufgrund
eines Behandlungsfehlers dabei,
dass der Patient gerichtlich den An-
spruch auf Kostenersatz der Neuan-
fertigung der Prothetik durchsetzt,
ist der Kostenaufwand der Neuan-
fertigung regelmiflig nicht Gegen-
stand der Haftpflichtversicherung.
Wenige Versicherer bieten Versich-
erungsschutz in Bezug auf neu
entstehende Laborkosten in sehr
tiberschaubarem Umfang.

Die Abgrenzung des sogenann-
ten Erfullungsschadens ist je nach-
dem nicht immer ganz eindeutig
und muss sich nach dem jeweiligen
Einzelfall richten. Naturgemaf ist
auch der Honorarausfall des Zahn-

arztes fiir eine unzureichende
Leistungserbringung nicht vom
Haftpflichtschutz  erfasst. Der
Honoraranspruch  besteht nur,

wenn die Leistung ohne Behand-
lungs- und Aufklidrungsfehler er-
bracht worden ist. Die ordnungsge-

méfle Behandlung durch den Zahn-
arzt steht der angemessenen Vergii-
tung von Patientenseite gegeniiber.
Ohne korrekte Behandlung entfillt
der Zahlungsanspruch. Darin ist
kein Schaden zu sehen — und nur
dieser wird von der Haftpflichtversi-
cherungabgedeckt—, sondern wiede-
rum das unternehmerische Risiko
des Zahnarztes. Das LG Kaiserslau-
tern hatte sich mit dieser Frage zu
befassen, nachdem ein Zahnarzt sei-
nen Haftpflichtversicherer verklagt
hatte. In seinem Urteil vom
21.06.2013 (Az. 30 693/12) fithrt das
LG Kaiserslautern aus: ,,Denn diese
dient gerade nicht der Absicherung
des Vergiitungsanspruchs des Versi-

cherungsnehmers, sondern dem
Schutz seines Vermogens vor Haft-
pflichtanspriichen Die Haft-

pflichtversicherung garantiert nicht
eine Vermehrung des Vermogens
ihres Versicherungsnehmers, son-
dern soll diesen bei Vorliegen der
weiteren Voraussetzungen vor einer

Das Seminar ,Rechtssichere Praxis-
verwaltung - Der Klassiker” mit RA
Dr. Susanna Zentai widmet sich den
drei zentralen Praxisbhereichen Do-
kumentation und Aufkldrung, Hono-
rarforderung und Erstattungsfragen.
Weitere Informationen und Termine
unter www.zmmz.de

Vermogensminderung schiitzen.
Die Riickerstattung bereits erbrach-
ter Vergiitungsleistungen fillt damit
grundsitzlich nicht in den Bereich
der Haftpflichtversicherung.”

Kontakt

RAin Dr. Susanna Zentai

Dr. Zentai — Heckenbiicker E
Rechtsanwiilte
Hohenzollernring 37 E
50672 Ko6ln, Deutschland L
Tel.: +49 221 1681106
www.dental-und-medizinrecht.de

So steht es um die Zahngesundheit der Deutschen

Die aktuelle forsa-Umfrage entstand im Auftrag von CosmosDirekt.

SAARBRUCKEN - Einstellungen
und Verhaltensweisen der Deut-
schen in puncto Zahngesundheit,
von der Putzroutine bis zur Vor-
sorge, untersucht die aktuelle
forsa-Umfrage ,Meinungen zur
Zahngesundheit“ im Auftrag von
CosmosDirekt.

Der erste Eindruck zihlt: An-
ziehend wirkt dabei auch ein strah-
lendes Licheln mit makellosen
Zihnen. Ein Drittel aller Deutschen
(34 Prozent) achtet beim ersten
Treffen zuallererst auf schéne
Zihne, ergab die forsa-Umfrage im
Auftrag von CosmosDirekt. Der

sind sich bei der Mundhygiene
weitgehend einig: Fiir drei von vier
Bundesbiirgern (74 Prozent) ist
zweimal taglich Zdhneputzen der
Standard. Sechs Prozent greifen
sogar hiufiger zur Zahnbiirste.
Frauen sind laut Umfrage etwas
sorgsamer als Minner. Wihrend
die Damenwelt zu 88 Prozent zwei-
mal und hiufiger pro Tag Zihne
putzt, sind es bei den Herren
72 Prozent, die mindestens zweimal
taglich ihre Zdhne putzen. Regel-
mifliges Zahneputzen kann Karies
und Parodontitis zwar verzogern,
aber nicht unbedingt dauerhaft ver-

funfte Befragte (19 Prozent) we-
niger oder gar nicht zufrieden
mit der eigenen Zahnoptik. Dabei
sind die Zahnprobleme vielfiltig:
Knapp der Hilfte aller Befragten
ist zum Beispiel schon einmal ein
Stick vom Zahn abgebrochen
(47 Prozent), iiber ein Drittel der
Befragten (34 Prozent) hat einen
oder mehrere Zihne, die nicht ge-
rade stehen. Nicole Canbaz, Vor-
sorgeexpertin bei CosmosDirekt,
rit: ,Der Besuch beim Zahnarzt
kann mit erheblichen Kosten ver-
bunden sein, die die gesetzlichen
Krankenkassen selbst bei Stan-

Direktversicherer der Generali in
Deutschland, der fiir seine Kunden
erstmals eine Zahnzusatzpolice ins
Leistungsportfolio aufgenommen hat,
lieff im Oktober 2018 1.003 Bundes-
biirger ab 18 Jahren zu Themen
rund um die Zahngesundheit und
private Zahnvorsorge befragen. Die
wichtigsten Ergebnisse im Uber-
blick:

Gesundheitsbewusste
Zahnpflege

Einmal, zweimal oder doch lie-
ber dreimal taglich? Die Deutschen

hindern. Entsprechend hatten be-
reits 71 Prozent der Deutschen ein
Loch im Zahn, jeder Vierte (25 Pro-
zent) hat auch schon mindestens
einen Zahn verloren.

Richtige Vorsorge

Jeden Tag vorbildlich Zdhne
geputzt und dennoch Grund zur
Unzufriedenheit? Die forsa-Um-
frage ergab: Fast jeder sechste
Deutsche (zwolf Prozent) ist mit
dem Aussehen der eigenen Zihne
sehr zufrieden, 68 Prozent sind
zufrieden. Dagegen ist fast jeder

dardbehandlungen nur teilweise
iibernehmen. Eine private Zahn-
zusatzversicherung ist fiir jeden
gesetzlich Krankenversicherten sinn-
voll, der bei hohen Zahnarztkosten
selbst wenig zahlen will.*

! Bevolkerungsreprisentative  Umfrage
»Meinungen zur Zahngesundheit® des
Meinungsforschungsinstituts forsa im
Auftrag von CosmosDirekt. Im Ok-
tober 2018 wurden in Deutschland
1.003 Personen ab 18 Jahren befragt.

Quelle: CosmosDirekt
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Der lange Weg zur kieferorthopadischen Versorgungsforschung

Uber die Notwendigkeit und Spannbreite weiterer Forschung als Grundlage fiir eine seriose Bewertung des Nutzens der KFO-Behandlung.
Von Dr. rer. pol. Bernard J.M. Braun, Bremen, und Dr. med. dent. Alexander Spassov, Greifswald.

Krankenkassen und Zahnirzte als

Leistungserbringer vertragszahnirzt-

licher kieferorthopédischer Leistun-

gen sind im §70 SGBV verpflichtet,

den Versicherten eine Versorgung zu

gewihrleisten, die

1. das Maf3 des Notwendigen nicht
iiberschreiten darf,

2. dem Stand der medizinischen
Erkenntnisse entspricht,

3. zweckmifig, bedarfsgerecht
sowie wirtschaftlich ist.

Der Behandelnde ist sowohl
durch seine berufsethischen Pflich-
ten (BZAK 2017) als auch durch das
Patientenrechtegesetz (PatRGes)
im § 630e des Biirgerlichen Gesetz-
buchs ,verpflichtet, den Patienten
iiber simtliche fiir die Einwilligung
wesentlichen Umstinde aufzukli-
ren“. Letztere beziehen sich auf
Behandlungsalternativen mit ihrer
unterschiedlichen Art, Durchfiih-
rung, Kosten und zu erwartenden
Erfolgsprognosen sowie Risiken,
die in patientenverstindlicher Spra-
che wertefrei kommuniziert wer-
den miissen (EbM 2016).

Zu tiberpriifen, ob der Behand-
lungsalltag diesen Anforderungen
entspricht, ist eine der zentralen Auf-
gaben der Versorgungsforschung.

Wissenschaftliche und politische
Akteure wie der Sachverstindigen-
rat Gesundheit (SVRKAIG 2001),
DIMDI (Frank et al. 2008) oder der
Bundesrechnungshof (BRH 2017,
BRH 2018) forderten seit fast zwei
Jahrzehnten mehr Transparenz iiber
den Behandlungsalltag in der Kiefer-
orthopidie (KFO) —wie Behandlungs-
dauer und -kosten oder den Nutzen
der kieferorthopédischen Behand-
lung im Leistungssystem der gesetz-
lichen Krankenversicherung (GKV).
Eine wachsende, doch iiberschaubare
Anzahl von in den letzten Jahren in
Deutschland veréffentlichten metho-
disch unterschiedlichen Studien und
Gutachten (z.B. Braun 2012, Madsen

2015, Spassov et al. 2016a, Krey/
Hirsch 2012, DGKFO 2018, von Bre-
men 2017) zeigen, dass mehr Trans-
parenz machbar ist.

Die Bedeutung der Erhebung
von subjektiven Wahrnehmungen
in einem Teil dieser Studien beruht
auf dem forschungs- wie behand-
lungsethischen (u.a. informierte
Entscheidung ,auf Augenhohe® nach
dem PatRGes), aber auch versor-
gungspraktischen (u.a. Verbesse-
rung der Compliance) Ziel, die
Erwartungen, Befiirchtungen und
Bediirfnisse der jungen Patienten
und ihrer Eltern korrekt zu iden-
tifizieren, zu kommunizieren und
stirker zu beachten als bisher.

Ergebnisse der Befragung von
kieferorthopadisch behandelten
Kindern und ihren Eltern

Ergebnisse einer bundesweiten
Befragung (vgl. dazu ausfiihrlicher:
Spassov et al. 2016a) von frisch in
Behandlung befindlichen Kindern
(n =865 von 2.991) und von Jugend-
lichen mit bereits abgeschlossener
Behandlung (n =750 von 3.015) zei-
gen, welche Bedeutung fiir die ak-
tuelle aber auch kiinftige kiefer-
orthopddische Behandlung die Ver-
sorgungsforschung haben kann.

Vor dem Hintergrund der Rechts-
grundlage fiir den Anspruch auf
eine kieferorthopidische Behand-
lung im §29 SGB V! wird ersicht-
lich, dass bei der Mehrheit der mit
einer Behandlung startenden Kin-
der keine durch subjektiv storende
funktionelle Beschwerden beim
Kauen, Beiflen, Atmen oder Spre-
chen u.a. gestiitzte Behandlungs-
bediirftigkeit bestand.

Lediglich das ,Verfangen von
Essensresten zwischen Zihnen“ trat
bei etwas mehr als der Hailfte der
Kinder, ,,Probleme beim Kauen har-
ter Speisen dagegen nur bei 20 Pro-
zent oder ,,Kieferschmerzen® bei elf
Prozent von ihnen vor Beginn der

Behandlung tiglich, oft oder manch-
mal auf. Die oft behauptete sekun-
dire Rolle von Beschwerden mit der
dufleren Erscheinung der Zahne und
Kiefer lisst sich nur sehr beschrankt
belegen. Ebenfalls vor Beginn der
KFO-Behandlung und zwar ,tig-
lich®, ,,oft“ oder ,,manchmal“ hatten
31 Prozent der Kinder dariiber nach-
gedacht, was andere tiber sie gedacht
hatten, ,,schamten sich® zwolf Pro-
zent der Kinder wegen ihres Ausse-
hens oder neun Prozent der Kinder
wurden von anderen Kindern ,ge-
hénselt“. Folgerichtig bestimmten
daher auch nur acht Prozent der
Kinder den Beginn einer Behandlung
selbst. In 26 Prozent der Fille ging
die Initiative von den Eltern aus,
und 81 Prozent der Befragten sagten
auch (Mehrfachantworten moglich),
dass der Zahnarzt der Initiator war.

Die Befragung von Jugendli-
chen mit abgeschlossener Behand-

FITOSOPHY/Shutterstock.com

lung offenbart ein fiir die Prozess-
qualitit, die Wirtschaftlichkeit und
die Erwartungen der Patienten an
eine moglichst kurze Behandlungs-
dauer bedenkliches Behandlungs-
muster.

65 Prozent aller letztendlich
mit einer festsitzenden Apparatur
(FA) behandelten Jugendlichen ga-
ben an, zuvor mehr oder weniger
lange mit einer herausnehmbaren
Apparatur (HA) behandelt wor-
den zu sein. Auch wenn es sicher-
lich Patienten gibt, fiir die eine
Frihbehandlung (FB) im Wech-
selgebiss mit einer HA indiziert
sein kann, ist dies fiir fast zwei
Drittel aller Behandelten, gemes-
sen am aktuellen Stand der me-
dizinischen Erkenntnisse, hochst-
wahrscheinlich nicht zu rechtfer-
tigen (Tulloch et al. 2004, Sunnak
etal. 2015, Koretsi et al. 2015, Zym-
perdakis et al. 2016). Berticksich-

tigt werden muss zusitzlich, dass
die Privalenz von KIG-Einstufun-
gen fiir FB wie D (vergrofierte sa-
gittale Stufe) oder K (Kreuzbiss)
unbehandelt vom dritten bis zum
elfeinhalbten Lebensjahr sinkt
(Dimberg et al. 2015). So fillt die
Zahl der Patienten mit K3 oder
K4 (FB nach Pkt.8c der KFO-
Richtlinien) von 12,9 Prozent bzw.
6,5 Prozent bei den Dreijihrigen
auf 5,1 Prozent bzw. 0,0 Prozent
bei den 11,5-Jdhrigen.

Ergebnisse der Analyse
von KFO-Routinedaten

Die erstmalige und versffent-
lichte Analyse (Braun/Spassov 2018)
der versichertenbezogen gespeicher-
ten Abrechnungsdaten von KFO-
Behandlungsfillen (sogenannte
Sekundirdaten) der bei der Han-
delskrankenkasse (hkk) Bremen
versicherten Kinder und Jugend-
lichen liefert trotz mancher Schwi-
chen der Datendokumentation
(z.B. fehlende oder unvollstindige
Daten) eine Fiille von bisher un-
bekannten, nicht quantifizier-
baren oder lediglich vermuteten
quantitativen und qualitativen Er-
kenntnissen.

Eine FB, deren Wirksamkeit
wie oben diskutiert sehr begrenzt
ist, erhielten von den 3.322 Versi-
cherten mit einer KIG-Einstufung,
im Zeitraum 2016/2017 644 oder
rund 20 Prozent. Auch wenn alle
bis 2017 nicht behandelten an-
spruchsberechtigten Kinder keine
Frithbehandlung mehr erhalten,
sinkt der Anteil lediglich auf
15 Prozent und liegt damit weit
iiber dem fiir bis elfjahrige Kinder
als sinnvoll bezeichneten Anteil
von zwei bis sechs Prozent (Rich-
mond 2016). Von den 5.535 Per-
sonen mit abgeschlossener Be-
handlung befanden sich 912 Per-
sonen (16,5 Prozent) mindestens
einmal in der Inanspruchnahme-
art FB.

Die Abfolge der kieferortho-
pidischen Behandlung von HA
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und FA und damit eine Verlin-

gerung und Verteuerung der Be-

handlung ist auch im Lichte der

Routinedaten keine Seltenheit, son-

dern betrifft eine Mehrheit der

Behandelten:

+ Von den 4.388 Personen, die eine
Behandlung mit HA an einem
Kiefer (BEL 7010) erhielten, wur-
den 2.965, also 60,7 Prozent, auch
noch mit einer FA (Bema Geb.-Nr.
126a fiir Eingliederung von Bra-
ckets) behandelt.

» Von den 921 Personen, die nach
der BEL-Nummer 7020 eine
HA an beiden Kiefern erhielten,
wurden danach noch 577 mit
FA weiterbehandelt. Dies ent-
spricht einem Anteil von 62,6 Pro-
zent.

Obwohl sich Rontgendiagnos-
tik nicht als Routinemafinahme
eignet (Isaacson et al. 2015, Durao
et al. 2015) und die KFO-Richt-
linien u.a. auch Rontgen nicht
als Routineleistung verstanden
wissen wollen (Spassov et al.
2016b), sondern nur bei entspre-
chender Indikation und im Ein-
zelfall fiir notwendig halten, wer-
den mehrere Rontgenuntersuchun-
gen bei 85 oder gar 90 Prozent
der Patienten durchgefiihrt. Pra-
valenzstudien tiber Zahnzahlvari-
ationen als einer der wichtigsten In-
dikationen fiir Rontgendiagnostik
(Mossaz et al. 2016, Ludwig et al.
2013) zeigen, dass dies bei hochs-
tens zehn bis 15 Prozent der Pa-
tienten gerechtfertigt wire.
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IGES-Gutachten , Kiefer-
orthopadische MaRRnahmen”
Nach der breiten offentlichen
Diskussion tiber die vom BRH
(2017 und 2018) geduflerten Zweifel
am Nutzen und der Wirtschaftlich-
keit der KFO-Behandlung und sei-
ner Kritik an der seit Jahrzehnten
dazu fehlenden oder liickenhaften
systematischen Forschung, gab das
Bundesministerium fir Gesund-
heit (BMG) 2018 ein Gutachten
(Hoffmann et al. 2018) in Auftrag.
Angesichts der skizzierten For-
schungsbasis ist nicht weiter ver-
wunderlich, dass das Gutachten
keine abschlieffenden Ergebnisse
liefert, sondern vor allem auf die
Notwendigkeit und Spannbreite
weiterer Forschung als Grundlage
fir eine seridse Bewertung des
Nutzens der KFO-Behandlung hin-
weist. So kommen die Gutachter
zum Schluss, eine Verringerung
der Morbiditit durch Zahnspangen
koénne zwar im Detail und kausal
auf der Basis der vorliegenden For-
schungsergebnisse nicht belegt, aber
auch nicht ausgeschlossen werden.

Rahmenbedingungen und
Behandlungsqualitat

Es ist bekannt, dass 6konomi-
sche, soziale und kulturelle Rah-
menbedingungen einen entschei-
denden Einfluss auf die Qualitit
der medizinischen Versorgung ha-
ben. Hierzu zihlen z.B. Qualitits-
sicherungsmafinahmen und Ver-
giitungsformen der erbrachten Leis-
tungen. Sowohl zur Qualititssiche-

16. JAHRESTAGUNG

DER DGKZ

17.und 18. Mai 2019
Hilton Hotel Diisseldorf

rung, hier insbesondere zum Gut-
achterwesen, als auch iiber die
Auswirkungen der Vergiitungsform
(Einzelleistungsvergiitung) auf die
Behandlungsqualitit gibt es keine
Untersuchungen. Es gibt jedoch
erste Hinweise, dass die Rahmen-
bedingungen eine Uberversorgung
in der vertragszahnirztlichen Kie-
ferorthopidie fordern (Spassov et
al. 2016b). Da weder der BRH noch
das IGES-Gutachten diesen wich-
tigen Faktor in ihren Ausfithrungen
berticksichtigt haben, ist zu hoffen,
dass die Gesundheitspolitik auch
hier den dringenden Reformbedarf
erkennt und handelt.

Fazit

Erste Studien zur Versorgungs-
forschung sind selbst unter aufer-
universitiren Bedingungen mit
unterschiedlichster Methodik mach-
bar und verbreitern die Wissensbasis
zur KFO-Behandlung. Thre Ergeb-
nisse sollten im Rahmen der zuletzt
auch von den IGES-Gutachtern vor-
geschlagenen kieferorthopédischen
Versorgungsforschung mit weiteren
Daten ergebnisoffen tiberpriift und
angereichert werden, um Schaden
fiir Patienten zu minimieren und sei-
nen Nutzen zu maximieren. Unab-
hingig vom Ergebnis dieser Studien
erscheint uns der Kommentar des
Vorsitzenden der Kassenzahnirztli-
chen Bundesvereinigung (KZBV),
Wolfgang Efler, zu den Ergebnis-
sen des IGES-Gutachtens (zit. nach
zm online 2019) nicht hilfreich.
Ohne dass es in den letzten Jahren
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KZBV-eigene oder von ihr angeregte
ernsthafte Untersuchungen tiber die
Evidenz fir kieferorthopédische
Mafinahmen gab und gegen eine
vermeintliche Position gerichtet,
KFO-Behandlung sei komplett nicht
notwendig, erklart er apodiktisch, es
gibe ,vonseiten der Vertragszahn-
arzteschaft nicht den geringsten
Zweifel am Nutzen kieferorthopidi-
scher Behandlungen zulasten der
gesetzlichen Krankenversicherung®.
Und um zu verhindern, dass doch je-
mand am ,geringsten Zweifel“ zwei-
felt und diesen Zweifel durch Studien
zu kliren versucht, muss man sich mit
dem ,,Argument” auseinandersetzen,
yfehlende Evidenz® sei wegen der
yethischen Limitation placebokon-
trollierter Studien ,wissenschaftlich
nur schwer herstellbar. Damit droht
der Kieferorthopidie nicht nur die
selbstgewollte Existenz als evidenz-
freie Zone, sondern auch eine fun-
damentale Abschottung gegeniiber
dem grofleren ,Rest” der Medizin
und der dortigen methodisch hoch-
wertigen, ethisch verantwortlichen
und fantasievollen Evidenzorientie-
rung. Es bleibt zu hoffen, dass die
nichsten Aktivitdten e

der KFO-Versorgungs-
forschung die Kiefer- E E
orthopidie aus diesen
Sackgassen heraus-
fithren.

!, Versicherte haben Anspruch auf kie-
ferorthopidische Versorgung in medizi-
nisch begriindeten Indikationsgruppen,
bei denen eine Kiefer- oder Zahnfehl-

stellung vorliegt, die das Kauen, Beiflen,
Sprechen oder Atmen erheblich beein-
trichtigt oder zu beeintréchtigen droht.
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Bewahrte Prothesenunterfitterung

P.U.M.A. soft® von R-dental tragt wesentlich

Das bewihrte, dauerhaft weich-
bleibende A-Silikon P.U.M.A. soft®
von R-dental ist indiziert fiir die
direkte und indirekte Prothesen-
unterfiitterung. Sofortprothesen
konnen wihrend der Wundhei-
lungsphase mit dem A-Silikon aus-

S
—iF

o

zum Patientenkomfort bei.

gekleidet werden. P.U.M.A. soft®

— trdgt durch die Erhohung des

Prothesenhalts und der Pro-
thesengewohnung wesentlich
zur Verbesserung des Patien-
tenkomforts bei. Ein speziel-
les Adhisiv bewirkt einen un-
losbaren molekularen Haftungs-
verbund von P.U.M.A. soft® zum
polymerisierten Prothesenmate-
rial. Das A-Silikon ist geruchs-
neutral und biokompatibel.
P.U.M.A. soft® in handels-
iiblichen Doppelkartuschen ist
erhiltlich als Systempackung und
Nachfullpackung in den Farben
gingiva und transparent.

R-dental
Dentalerzeugnisse GmbH
Tel.: +49 40 30707073-0
www.r-dental.com

Fur breite Praparationen

Anwenderfreundlich: Composi-Tight® 3D Fusion™
Teilmatrizensystem von Garrison.

Die neue Composi-Tight® 3D Fusion™
Teilmatrize wurde entwickelt, um
ein breiteres Spektrum von Klasse
II-Kompositrestaurationen erfolg-
reich durchfiihren zu kénnen. Dieses
umfassende Set enthilt drei ver-
schiedene Separierringe, fiinf Gro-
flen an Matrizenbdndern, vier Gro-
Ben an interproximalen Keilen und
eine Platzierzange fiir Ringe.

Composi-Tight® 3D Fusion™ ist
fiir den Einsatz bei posterioren Klasse
II-Restaurationen von MO/DO-, MOD-
und breiten Préparationen indiziert.
Das neue Composi-Tight® 3D Fusion™
System basiert auf der tiber 20-jahri-
gen Marktfithrerschaft von Garrison
im Bereich der Teilmatrizen und dem
Bestreben, das verstindlichste und
anwenderfreundlichste System des
Unternehmens herzustellen. Das
Drei-Ringe-System besteht aus einem
kleinen (blauen) und einem groflen
(orangen) Separierring sowie dem
ersten Separierring (griin) der Zahn-
medizin, der fiir breite Praparationen
bestimmt ist. Alle drei Ringe enthal-

ANZEIGE
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ten die Garrison-spezifischen Soft-
Face™ Silikon Ringspitzen zur Ver-
ringerung von Kompositiiberstinden
und Ultra-Grip™ Retentionsspitzen
zum Verhindern eines Abspringens
der Ringe.

Finf Grofen der ultradiinnen,
bleitoten Antihaft-Teilmatrizenban-
der haben zusitzlich eine Grab-Tab™
Greiflasche an der Okklusalkante, um
das Platzieren und Ent-
nehmen des Bandes zu
erleichtern. Diese sind an
vier Groflen der preisge-
kronten Garrison Composi-
Tight® 3D Fusion™ Ultra-
Adaptive Keile gekoppelt.
Diese Keile besitzen wei-
che Lamellen, durch die
die Matrizenbdnder per-
fektan Zahnunregelmifig-
keiten angepasst werden
und ein Herausrutschen
des Keils verhindert wird.
Als weitere Branchenneu-
heit entwickelte Garrison eine gesenk-
geschmiedete Ringseparierzange aus
Edelstahl, die ein Platzieren des
Rings selbst tiber den breitesten Mola-
ren, unabhingig von

der Handgrofle oder
-kraft, deutlich ver-
einfacht.

Besuchen Sie uns
aufder IDS Halle 10.1,

Infos zum Unternehmen

Stand G068.

Garrison Dental Solutions
Tel.: +49 2451 971409
www.garrisondental.com

-

- T

Produkte fir den Praxisalltag

Nein? Sie kennen vielleicht DenMat
noch nicht, aber Sie haben sicher
schon von einigen unserer Produkte
gehort. Core Paste oder Lumineers
sind seit Jahrzehnten bei deutschen
Zahnirzten sehr beliebt, und es sind
nur zwei von vielen qualitativ hoch-
wertigen DenMat Produkten. Durch
eigene Entwicklung und Akquisition
bietet DenMat heute ein breites
Portfolio an Produkten, die im
Praxisalltag benotigt werden. Die
Weichgewebelaser SOL und NV
Pro3 oder die Lupenbrillen Periop-
tix sind nur ein paar Beispiele.

Mitmachen und Reise
nach Kalifornien gewinnen
Besuchen Sie uns auf der IDS in
Koln am Stand M058 in der Halle 10.2
und verschaffen Sie sich einen per-
sonlichen Eindruck von unseren Pro-
dukten. Dabei haben Sie auch die
Moglichkeit, ein Selfie vor unserer
Fotowand zu machen und mit etwas
Gliick eine Reise zur Firmenzentrale

Kennen Sie DenMat?

in Kalifornien zu gewinnen. Wir
freuen uns, Sie zu treffen.

DenMat mit Firmensitz in Lom-
poc, Kalifornien, wurde im Jahre
1974 von Dr. Ibsen gegriindet. Seit
2011 ist die Firma im Besitz einer er-
fahrenen Gruppe von Dentalexper-
ten und erweitert stetig sein weltwei-
tes Netzwerk dank der Innovationen

und der hohen Qualitit. Um Ihren
lokalen Handelspartner zu finden,
besuchen Sie bitte unsere Website.

DenMat Holdings, LLC
Tel.: +1 805 346-3770
www.denmat.com

Transparenz zwischen Labor und Zahnarzt

Sicher und zuverldssig - neue unabhangige TwinSmile LOMS Software auf dem Markt.

ABGESCHLOSSEN

Zahntechnik-Labore stehen oft-
mals vor der Herausforderung, ein-
gehende Auftrige addquat zu erfas-
sen, zu verwalten, zu kommunizie-
ren und zu archivieren. So kann ein
Patientenfall beispielsweise in ana-
loger und digitaler Form tibermittelt
worden sein und digitale Daten kon-
nen wiederum aus unterschiedlichen
Quellen wie WeTransfer, Dropbox
oder verschiedenen Scanner-Soft-
wares stammen. Auf diese Weise ist
es nicht nur fiir Labore schwierig,
den Uberblick zu behalten und Da-
tensicherheit zu gewihrleisten, son-
dern auch fiir Zahnirzte.

Mit renommierten IT-Spezia-
listen haben die Zahntechniker der
TwinSmile AG das neue Lab Order

Management System, die TwinSmile

SCANNEN

Unabhéngige Kommunikation
zwischen Dental Labor und Zahnarzt

VERSENDET

LOMS Software, entwickelt. Die
unabhingige, webbasierte Losung
ermoglicht es dem Zahntechniker,
alle relevanten Daten digital und
rechtssicher gemifl Datenschutz-
Grundverordnung (DSGVO) be-
quem an einem Ort zu speichern
und diese mit anderen Kollegen
und dem Zahnarzt zu teilen. Ein
Informationsaustausch — auch via
Chat-Option — ist widhrend des
Produktionsprozesses zu jeder Zeit
moglich. Eine Erinnerungsfunktion
mahnt weiterhin, wann ein Job zu
beenden ist. Nach Abschluss der
Arbeiten lassen sich die Daten ganz
praktisch per Cloud zehn Jahre lang
speichern, was im Falle von Garan-
tien und Remakes von grofier Be-
deutung ist.

IN PRODUKTION

NEUER
AUFTRAG

LOMS ist ohne gesondertes In-
stallationspaket betriebsbereit. Nach
dem Offnen des Browsers und der
Navigation zu LOMS kann die Soft-
ware ganz einfach in Betrieb genom-
men werden — weltweit, auf jedem
Computer bzw. mobilen Endgerit.
Ein Kunden-Log-in lédsst sich ganz
unkompliziert mit einem Klick auf
die Schaltfliche versenden — schon bie-
tet LOMS den Uberblick fiir alle.

TwinSmile AG
Vertrieb Schweiz: Curaden AG
Vertrieb weltweit: TwinSmile AG

Tel.: +41 41 267 6749
www.twinsmile.com
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Telematikinfrastruktur -
Sicherheit geht vor

Im Interview sprechen Dr. Markus Heckner, DENS GmbH, und Peter
Arbitter, Telekom Deutschland GmbH, mit Stefan Thieme, OEMUS MEDIA AG,
iiber Vorteile und Sicherheitsaspekte des TI-Anschlusses.

Die Anbindung aller Praxen an die
Telematikinfrastruktur gilt als Basis
fiir die Digitalisierung des Gesund-
heitswesens. Ziel ist, den Austausch
medizinisch relevanter Patienten-
informationen zwischen Zahnarz-
ten, Apothekern und Krankenkas-
sen zu verbessern. Dabei stellen sich
Fragen nach den Chancen der neuen
Technologie, den Sicherheitsaspek-
ten und der richtigen Vorgehens-
weise in der Praxis.

Stefan Thieme: Dr. Heckner, Sie
haben mit Ihrer Firma in den ver-
gangenen Monaten deutschland-
weit iiber 1.000 Zahnarztpraxen an
die TI angeschlossen. Wie bewer-
ten Sie das Thema aktuell?

Dr. Markus Heckner: Vielen
Zahnirzten ist nicht klar, welche
Vorteile die Telematikinfrastruktur
grundsitzlich mit sich bringt — so-
wohl fiir sie selbst als auch fiir ihre
Patienten. Sie schitzen den Auf-
wand fiir die Einfithrung in ihrer
Praxis oftmals viel zu hoch ein. Wir
schauen uns daher jeden Fall indivi-
duell an und beraten dann speziell
auf die einzelne Praxis zugeschnit-
ten. Die Erfahrung zeigt, dass viele
Praxen dadurch die Notwendigkeit
der TI besser verstehen und nach
dem Anschluss die Vorteile dieser
neuen Technik nicht mehr missen
wollen. Durch das Versicherten-
stammdatenmanagement werden
die auf der elektronischen Gesund-
heitskarte gespeicherten Patienten-
daten beim Einlesevorgang auto-
matisch mit den Daten der zugeho-
rigen gesetzlichen Krankenkasse
abgeglichen und somit festgestellt,
ob ein aktuelles Versicherungsver-
hiltnis besteht und alle auf der
Karte hinterlegten Informationen
noch aktuell sind. Das ist sehr kom-
fortabel, geht schnell und kann den
Praxisinhaber sogar vor Honorar-
ausfillen bei Regressanspriichen
schiitzen. Natirlich gibt es aber
auch Zahnirzte, welche trotz der
nachweislichen Vorteile noch nicht
an die TI angeschlossen werden
wollen, zum Beispiel weil sie noch
Sicherheitsbedenken haben. Im Ge-
sprich fallen dann Sitze wie ,,Daten
gehoren in die Praxis, nicht ins
Internet” oder ,Niemand weif3, was
mit den Informationen passiert*.

Herr Arbitter, sind die Sicherheits-

bedenken denn vollig abwegig?
Peter Arbitter: Ja, denn die Da-

tensicherheit und der Schutz sensib-

ler Informationen sind Kernpunkte
unserer Philosophie. Wir bauen
derzeit die weltweit sicherste Infra-
struktur fiir das Gesundheitswesen
auf. Daten sind auf dem Transport-
weg hoch verschliisselt, Konnektor
und Lesegerite zudem durch Kryp-
tokarten gesichert. Alle von uns be-
reitgestellten Komponenten werden
vom Bundesamt fiir Sicherheit in
der Informationstechnik (BSI) zer-

Abb. 1: Dr. med. dent. Markus Heckner, Mitglied der Geschiiftsleitung, DENS GmbH. —
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| Die Telekom auf der IDS:
~ Halle 11.2 Stand P050

nicht so genau, auf welche Wirk-
stoffe sie iiberreagieren. Zudem wird
bis Jahresende die sichere Kommu-
nikation zwischen Leistungserbrin-
gern (KOM-LE) eingefiithrt. Medi-
zinische Dokumente mit sensiblem
Inhalt kénnen dann auf einem recht-
lich und technisch sicheren Weg
iibermittelt werden. Ein Beispiel
wire hierfiir der Versand des Be-
funds vom Kieferorthopiden oder

Abb. 2: Peter Arbitter, Leiter Portfolio- und Produktmanagement Geschiftskunden,

Telekom Deutschland GmbH.

tifiziert sowie durch die gematik
zugelassen. Kurzum: Arzte und Pa-
tienten konnen ganz beruhigt sein.
Die Telematikinfrastruktur ist eine
Datenautobahn exklusiv fiir die
Akteure im Gesundheitswesen, die
praktisch vollstindig vom allge-
meinen Internet abgeschirmt und
durch modernste Verschliisselungs-
techniken vor unbefugten Zugriffen
abgeriegelt ist.

Welche Chancen eréffnet die
TI iiber das Versichertenstamm-
datenmanagement hinaus?

Dr. Heckner: Mit den weiteren
Anwendungen, die bis Ende 2019
kommen sollen, sollen sowohl fiir
Arzte als auch Patienten weitere
Mehrwerte hinzukommen. Konkret
sind bereits folgende Anwendungen
beschlossene Sache: Die qualifizierte
elektronische Signatur (QES), das
Notfalldatenmanagement (NFDM)
und der elektronische Medikamen-
tenplan (eMP). Gerade die beiden
letzten Funktionen konnen Leben
retten. Denken Sie nur einmal an Pa-
tienten, die nicht mehr ansprechbar
sind — der Arzt kann dann auf die
gespeicherten Patienteninformationen
zugreifen. Oder z.B. Penicillin-All-
ergiker — viele Patienten wissen ja gar

Mund-Kiefer-Chirurgen zuriick zum
iiberweisenden Zahnarzt. Richtig
interessant wird es, sobald auch
Heil- und Kostenpline elektronisch
iber die TI beantragt und geneh-
migt werden konnen. Damit konnte
man sich endlich vom Papier verab-
schieden und tatsichlich von einer
digitalen Praxis sprechen. DENS
arbeitet hier bereits an entsprechen-
den Losungen.

Telefonie, Internet, Telematik-
infrastruktur — die Digitalisierung
des Gesundheitswesens scheint den
Praxisinhabern eine Menge tech-
nisches Know-how abzuverlangen.
Wie entlasten Sie Arzte davon,
damit sie sich auf ihre Kernkom-
petenzen — den Umgang mit Pa-
tienten — konzentrieren konnen?

Arbitter: Fiir die TI haben un-
sere Sicherheitsexperten das ,Medi-
cal Access Port-Bundle“ entwickelt.
Zusitzlich zu diesem Konnektor
bekommen die Kunden Lesegerite,
VPN-Zugang, den Praxisausweis
und den Heilberufsausweis von uns.
Gut zu wissen ist sicherlich auch, dass
die Deutsche Telekom {iber eines der
besten und zuverldssigsten Netze fiir
die Dateniibertragung verfiigt. Und
bei der Vernetzung haben wir enorm

grofle Erfahrung am Markt. Speziell
fiir Arzte, Zahnirzte und Psycho-
therapeuten bieten wir einen Kun-
denservice, der alle Fragen rund um
den Telefon- und Internetanschluss
sowie die Anbindung an die TI indi-
viduell berit und 16st. Unser techni-
scher Service sorgt iiber personlichen
Kontakt und Praxisbegehungen fiir
optimale Bedingungen und eine rei-
bungslose Installation.

Ist bei der Anbindung an die TI
Eile geboten oder konnen sich die
Praxen noch Zeit lassen?

Dr. Heckner: Die Rechtslage ist
eindeutig: Bis spitestens 31. Mirz
2019 miissen Praxen ihren An-
schluss bestellen, die Installation
hat bis 30. Juni 2019 zu erfolgen.
Wer erst nach Ablauf dieser Fristen
handelt, dem droht eine dauerhafte
Kiirzung seiner Kassenhonorare um
ein Prozent. Da es sicherlich einen
Last-Minute-Effekt geben wird, em-
pfehlen wir, moglichst umgehend
aktiv zu werden. Ein Anruf oder
eine E-Mail an uns gentigt und wir
kiimmern uns um den Rest.

Gewihrleisten Sie die Versorgung
aller Praxen in ganz Deutschland,
auch auf dem Land oder in klei-
neren Stidten und Gemeinden?

Arbitter: Das ist sicherlich ein
weiterer grofler Pluspunkt der Deut-
schen Telekom — wir sind in ganz
Deutschland vertreten und nicht
nur regional. Unsere Techniker
kommen daher auch iiberall hin,
egal ob in die Praxis einer Grof3stadt,
auf Hallig Hooge oder in den All-
gduer Alpen. Das heif3t: Ebenso, wie
wir iiberall Telefon und Internet an-
bieten, bieten wir auch bundesweit
flichendeckend den Anschluss an
die Telematikinfrastruktur.

Dr. Heckner, wie unterstiitzen Sie
Zahnarztpraxen ganz konkret beim
Schritt ins Digitalzeitalter?

Dr. Heckner: Wir beraten seit
tiiber 20 Jahren Zahnirzte in ganz
Deutschland. In den letzten Jahren
haben wir uns auf das Thema Digi-
talisierung spezialisiert und bereits
mehreren Hundert Praxen dazu
verholfen, karteikartenlos zu wer-
den und ihre Prozesse zu digitali-
sieren. Durch die TI ist bei uns ein
weiterer Bereich der Digitalisierung
hinzugekommen. Hier haben wir
uns viel Expertenwissen angeeig-
net. Wir konnen jede Praxissoft-
ware auf ihre Kompatibilitit mit

Zusammengefasst

® Rechtliche Grundlage bildet das
E-Health-Gesetz.

® Demnach sind Zahnarztpraxen
verpflichtet, sich fristgerecht an
die Telematikinfrastruktur anzu-
binden.

e Alle bendtigten technischen Kom-
ponenten miissen bis spatestens
31.3.2019 bestellt werden.

e Die Installation hat bis 30.6.2019
zu erfolgen.

® Bei Nichtbeachtung erfolgen Ho-
norarkiirzungen um 1% monatlich.

e Erstausstattung, Installation, Ein-
weisung und laufender Betrieb
werden von den KZVen zuriicker-
stattet.

e Die sicherheitsrelevanten Kompo-

nenten miissen BSI-zertifiziert sowie
von der gematik zugelassen sein.

der TI priifen und unabhingig da-
von, bei welchem Anbieter diese
urspriinglich erworben wurde, der
Praxis helfen, diese an die TI an-
zuschlieflen. Selbstverstindlich un-
terstiitzen wir auch bei allen For-
malititen wie Bestellung des Kon-
nektors, der Kartenterminals und
des Praxisausweises. Die Installa-
tion vor Ort sowie die Geriteein-
weisung nimmt in den meisten Fil-
len dann aber ein Servicetechniker
der Deutschen Telekom vor. Mit
dem Unternehmen verbindet uns
eine langjihrige, gut funktionie-
rende Partnerschaft. Davon profi-
tieren natiirlich unsere Kunden.
Selbstverstindlich sind wir auch
nach der Inbetriebnahme im lau-
fenden Praxisalltag bei allen Fragen
da und helfen, wenn mal etwas
klemmen sollte.

Worauf sollten Zahnirzte bei der
Auswahl eines Anbieters achten?

Dr. Heckner: Stellen Sie einfach
die folgenden Leitfragen: Gibt es
einen zentralen Ansprechpartner,
den ich bei Fragen oder Problemen
schnell und unkompliziert und
ohne Zusatzkosten erreichen kann?
Wie gut ist der Kundenservice? Ver-
fugt der Anbieter iiber geniigend
Techniker in meiner Region? Setzen
Sie am besten auf einen Partner, der
Sie rundum unterstiitzt und alles
aus einer Hand bietet — so klappt
der Anschluss an die Telematik-
infrastruktur in der Regel sicher
und stressfrei.

Vielen Dank fiir das Gesprich.
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Ergonomisch arbeiten mit dem Basiskonzept 3

Dentaleinheiten von X0 CARE entlasten den Behandler am Arbeitsplatz.

© X0 CARE"

Mit der Einheit von XO CARE kann der Zahnarzt gut solo behandeln.

Der Beruf des Zahnarztes ist schad-
lich fur die Gesundheit — und zwar
insbesondere fiir den Riicken. Der
Grund fir die Beschwerden sind
verkrampfte und verdrehte Posi-
tionen im Sitzen und im Stehen,
die Zahnirzte berufsbedingt tig-
lich iiber einen ldngeren Zeitraum
einnehmen. Warum tun sie das?
Eine mogliche Erkldrung ist die
Priorisierung auf den Komfort der
Patienten. Sie sind die Kunden und
sollen die Behandlung so angenehm
wie moglich erleben. Viele Zahn-
arzte gehen davon aus, dass die La-
gerung im Sitzen fiir den Patienten
am bequemsten ist. Der Zahnarzt
hat dadurch jedoch eine schlechte

12.-16.3.2019

Durchdachte Wasserhygiene fiir die Dentaleinheit:

> Permanente Dekontamination des dentalen Brauchwassers

Sicht auf die Zahnflichen. Eine
wichtige Rolle spielt hierbei die
Behandlungseinheit.

Die meisten Zahnirzte entschei-
den sich fiir die Einheit, die sie wih-
rend des Studiums oder der Assis-
tenzzeit kennengelernt haben. Die
Arbeitsweise damit ist vertraut, und
so ist keine Umgewchnung notwen-
dig. Karl Heinz Kimmel hat fiir
die Gestaltung des Arbeitsplatzes ein
Indexschema entwickelt, anhand
dessen er vier Basiskonzepte unter-
scheidet.! In Deutschland arbeiten
circa 88,2 Prozent der Zahnirzte
nach dem Basiskonzept 1.2

In Skandinavien bevorzugen
Zahnirzte das Basiskonzept 3, nach

Besuchen Sie uns
am Stand Nr. 10.2 R041

dem hierzulande circa 8,7 Pro-
zent der Zahnirzte arbei-
ten.? Hierbei sind die Gerite
fiir Zahnarzt und Assistenz
als Einheit von der linken
Seite her iiber den Patienten
schwenkbar. Der Schwebe-
tisch befindet sich hinter dem
Patientenkopf. Diese Positio-
nen losen wihrend der Be-
handlung am Patienten kaum
belastende Torsionsbewegun-
gen der Wirbelsidule aus.

Fiir dieses Basiskonzept
sind die Behandlungseinhei-
ten von XO CARE konzipiert.
Bei den Einheiten des Her-
stellers aus Ddnemark ist der
Instrumententréger tber der
Brust des Patienten platziert.
Dariiber hinaus kénnen Zahn-
drzte mit diesem Behand-
lungskonzept auch sehr gut
solo arbeiten. Das ist nicht
nur kosteneffizient fiir die
Praxis, sondern schafft eine
sehr ruhige und entspannte
Atmosphire fiir den Patien-
ten. Ein weiterer Pluspunkt
der Dentaleinheiten von
XO CARE ist die einfache
Umriistung fiir Linkshdnder.

Nehmen Sie am XO Dental
Dialogue und dem Ergonomie-
Crash-Kurs EXTRAORDINARY
ERGONOMY auf der IDS teil:
Halle 10.2, Stand T008.

! Kimmel K. (2001): Zahnirztliche Pra-
xis- und Arbeitsgestaltung. Deutscher
Zahnirzte Verlag, Koln.

> Hilger M. (1999): Ergonomie in der
zahnirztlichen Berufsausiibung — eine
Umfrage. Dissertation, Medizinische
Fakultit, Koln.

X0 CARE A/S
Tel.: +49 151 22866248
WWW.XO-care.com

> Verhindert die Biofilmbildung in den Wasserleitungen der Dentaleinheit

> Schiitzt vor Kalkablagerung durch den Einsatz kalkbindender Stoffe

> Beseitigt viele Bakterienstdmme wie z.B. Legionellen, Pseudomonas,
Coli-Bakterien und Staphylokokken*

* Wirksamkeit durch mikrobiologische Studien belegt.

Sicherungseinrichtung gemaB DIN EN 1717 (integrierter freier Auslauf) - nur bei Modell WEK

2019 weiterer Standort in
Nordrhein-Westfalen geplant

dentisratio expandiert,
um vor Ort alle Kundenwiinsche erfiillen zu konnen.

Die 2011 in Potsdam gegriindete
dentisratio GmbH betreut Zahn-
arztpraxen in allen Bundesldndern
— von der Praxis mit nur einem Be-
handler iiber das MVZ bis hin zu
ganzen Zahnkliniken. Um allen
Kundenwiinschen auf hochstem
Niveau und zu jeder Zeit gerecht
werden zu konnen, hat das Unter-
nehmen seine Kapazititen kontinu-
ierlich angepasst, 2018 die Mitarbei-
terzahl erneut erhoht, die Biirofliche
nahezu verdoppelt. Neben Biiros in
Potsdam, Hamburg und Berlin ist
fiir 2019 ein weiterer Standort in
NRW geplant.

Neue Beratungs- und

IT-Dienstleitungen
Zusitzlich wird das Dienstleis-
tungsangebot  weiter ausgebaut.

Neben dem klassischen Kernge-
schift der zahnirztlichen Abrech-
nung (smart ZMV®) werden neue
Beratungs- und IT-Dienstleitungen
angeboten, wie zum Beispiel die Di-
gitalisierung einer Praxis. Von der
IT-Losung bis zur umfangreichen
Schulung des Praxisteams bietet
dentisratio alles in einem Konzept.
Die Priorititen sind eindeutig gesetzt:
Kundennihe, ausgewiesene Fach-
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kompetenz und direkte Ansprech-
partner.

Ihre Vorteile

Zahnirzte profitieren von der
Zusammenarbeit mit dentisratio
in vielerlei Hinsicht: keine zeitauf-
wendige Mitarbeitersuche, keine
Probleme mit Urlaub, Krankheit,
Schwangerschaft. Das Angebots-
spektrum ist sowohl fiir kleinere
Praxen als auch fiir grofle Praxis-
gemeinschaften skalierbar. Egal ob
eine Praxisneugriindung oder -iiber-
nahme, die Einfiihrung einer neuen
Praxissoftware, das komplette oder
teilweise Outsourcing von Abrech-
nungs- und Verwaltungsdienstleis-
tungen inklusive Korrespondenz mit
Versicherungen und Erstattungsstel-
len, bis hin zur Systempflege der Pra-
xissoftware und dem Controlling
zur Sicherstellung, dass keine er-
brachten Leistungen verloren gehen
— der bundesweit agierende Abrech-
nungs- und Verwaltungsspezialist
dentisratio steht Thnen zur Seite.

dentisratio GmbH
Tel.: +49 331 979216-0
www.dentisratio.de

ANZEIGE

METASYS

info@metasys.com | www.metasys.com
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Zahnarztinnen aufgepasst: Jetzt noch beim Smart Integration Award bewerben!

Dentsply Sirona ruft ,Smart Integration Award” ins Leben.

Bis Mitte Mirz ruft Dentsply Sirona
mit ihrem neu ins Leben gerufenen
Smart Integration Award Zahnérz-
tinnen auf, sich mit ihren Erfolgs-
geschichten oder Zukunftsvisionen
iiber effiziente und komfortable Ar-
beitsabldufe an der Behandlungs-
einheit vorzustellen. Im Folgenden
finden Sie alle wichtigen Informa-
tionen zu den Bewerbungsmodali-
titen zusammengefasst.

Was ist der Smart Integration
Award fiir eine Auszeichnung?

Der Smart Integration Award
wendet sich an Zahnirztinnen, die
sich fiir Digitalisierung und Inte-
gration interessieren und die Vor-
teile neuer Technologien fiir pri-
zise Behandlungsergebnisse nut-
zen wollen.

Wer kann teilnehmen?

Es konnen sich ausschliefllich
Zahnirztinnen, egal ob angestellt
oder in eigener Praxis, mit ihren
Ideen und Erfahrungen rund um
den optimalen Workflow an ihrem
Behandlungsplatz bewerben.

2007 erodffneten Dr. Susie Weber und
ihre Kollegen im Kolner Rheinau-
hafen ihre Praxis. Nur ein Jahr spiter
strebte das Team den Klinikstatus
an. Im Rahmen des Antrags veran-
lasste die hygienebeauftragte Arztin
eine routinemifige Wasserprobe-
entnahme. Trotz vorschriftsméifiger
Desinfektion war das Ergebnis er-
schreckend — eine Kontamination
mit Pseudonomas aeruginosa.

Der wasseriibertragene Krank-
heitserreger ist fiir seine teils hohe
intrinsische Antibiotikaresistenz be-
kannt. Er zeichnet sich weltweit fiir
35Prozent aller Wundinfektionen
verantwortlich und kommt in 20 bis
30 Prozent aller Dentaleinheiten vor."?
Uber den Sprithnebel gefihrdet er
die Gesundheit von Behandler, Team
und Patient.

»Die vorgeschlagenen Mafinahmen
von Depot und Industrie, wie bei-
spielsweise eine Intensiventkeimung,
waren allesamt kurzfristig orientiert
und kostenintensiv. Sie kamen fiir
uns daher nicht infrage®, so Dr.
Weber.

- o :
JSAFEWATER

\
!

Nutzen Sie die
einmalige Chance:

www.dentsplysirona.com/
smart-integration-award

Machen Sie mit beim
Smart Integration
Award!

'l' tKt A-ﬁ 9\

Bis wann und wie kann man
sich bewerben?

Man kann sich per Online-Fra-
gebogen bis zum 15. Mérz 2019 unter
www.dentsplysirona.com/smart-
integration-award bewerben.

Gefragt sind Skizzen oder Ge-
schichten, wie Zahnirztinnen ihre

N

Patienten bei der Therapie und
Diagnose begeistern oder wie sie
sich optimal vernetzen und damit
effiziente Behandlungsabldufe in
der Praxis von morgen vorstellen.
Darunter fallen auch neue Kon-
zepte, um Patienten bestmoglich
einzubinden:

>

+ Fragebogen zu IThrer Person und
Ihrer Praxis ausfiillen (Beant-
wortung dauert ca. 15 Minuten).

+ Beschreibung einer Erfolgsstory
und/oder Vision fiir die Zukunft
zu Vernetzung und Integration
am Behandlungsplatz (Format
frei wihlbar: Text, Bild, Video).

Zehn Jahre hygienisch einwandfreies Wasser

Dr. Susie Weber, Koln, Deutschland, berichtet von dauerhaftem Hygieneerfolg mit SAFEWATER.

Dauerhafte Losun
durch BLUE SAFET

Uber einen Flyer wurde Dr.
Weber auf das Hygiene-Technologie-
Konzept von BLUE SAFETY auf-
merksam. ,,Anzeigen hatte ich schon
ofter gesehen. Vor unserem Problem-
hintergrund bin ich dann hellhorig
geworden®, erzihlt sie. Das zu dem
Zeitpunkt noch junge Miinsteraner
Unternehmen installierte seine An-
lage. Mithilfe hypochloriger Siure,
direkt in das Wassersystem der Praxis
zudosiert, wurde bestehender Bio-
film abgetragen und dessen Neubil-
dung seitdem dauerhaft vorgebeugt.

wInnerhalb kiirzester Zeit hat-
ten wir deutlich verbesserte Werte,
und nur ein halbes Jahr nach In-
stallation waren wir komplett keim-
frei®, sagt die Hygienebeauftragte
und Kundin der ersten Stunden.
SAFEWATER garantiert inzwi-
schen dem kleinsten Krankenhaus

(

BLUE SAF!

Noch offene Fragen zum SAFEWATER @
Hygiene-Technologie-Konzept?

Exklusive Gelegenheit: Bei der IDS unterstiitzen drei langjahrige

K

Anwender das Messeteam der Wasserexperten. Dr. Susie Weber,
Zahnarztin aus Koln, Arnd Kauert, Wuppertaler Zahnarzt, und
Dr. Frank Tolsdorf, Kfm. Leiter Zahnklinik Witten/Herdecke,
berichten live von ihren Erfahrungen.

B3

Kolns seit zehn Jahren dauerhaft
hygienisch einwandfreies, rechts-
sicheres Wasser an simtlichen Aus-
trittsstellen der Behandlungsein-
heiten.

Rundum sorglos durch zuver-
ldssig hygienisches Wasser
Dasinkludierte Servicepaket von
SAFEWATER umfasst neben Bera-
tung, Bestandsaufnahme sowie In-
stallation auch die regelmifiige War-
tung und jihrliche Wasserprobe und

Innovationshalle 2.2
Stand A30B39+ A40B49

entlastet so die Praxisinhaberin im
Alltag: ,Dank SAFEWATER weif3
ich, dass unser Wasser selbst montag-
morgens sauber ist, und ich habe
iiberhaupt keinen Stress mehr mit
Wasserhygiene. An oberster Stelle
steht fiir uns die Gesundheit unserer
Patienten und Mitarbeiter sowie un-
sere eigene. Denn die gesamte Infek-
tionslast aus den Schlduchen atmen
wir tiber den Spriithnebel ein. Und
wir wissen ja, dass die Infektionsraten
von Zahnirzten und Angestellten
durch die Nebelbildung statistisch
deutlich erhoht ist®, sagt Dr. Weber.
»Aufgrund des Klinikstatus ist zu-
dem die Rechtssicherheit fiir uns sehr
wichtig. Das Gesundheitsamt kont-
rolliert das Hygienequalitdtsmanage-
ment inklusive nosokomialer Infek-
tionen bei jihrlichen Begehungen,
da miissen wir abgesichert sein.”

Offene Fragen?
Auf IDS personlich mit
Langzeitanwenderin sprechen
Bei der IDS vom
12. bis zum 16. Mérz
wird Zahnirztin Dr.
Susie Weber bei BLUE
SAFETY Freitag und
Samstag in der Inno-

Infos zum Unternehmen

Was kann man gewinnen?

Die Preistragerinnen erwartet
ein exklusives Experten-Fortbildungs-
programm — das Expert Develop-
ment Programm 2019 — im Rahmen
des Smart Integration Networks
von Dentsply Sirona. Es besteht aus
Trainings und Workshops sowie
Seminaren zu zahlreichen Fach-
themen rund um den Behandlungs-
platz.

Wer beurteilt die eingereichten
Bewerbungsunterlagen?

Eine internationale Expertenjury
berit die eingereichten
Ideen und Konzepte.
Thr gehéren neben Mit-

Smart Integration Award
gliedern des Manage- [=]:5 =]
ment-Teams von Dent-

sply Sirona auch ex- E ! _ﬁ

terne Experten an.

Dentsply Sirona Deutschland GmbH
Tel.: +49 6251 16-0
www.dentsplysirona.com/
smart-integration-award

Clinic Rheinauhafen

vationshalle 2.2 am Stand A030-
B039 und A040-B049 Besuchern fiir
ein personliches Gesprich zu Verfii-
gung stehen. Informieren Sie sich bei
den Wasserexperten tiber rechtliche,
wirtschaftliche und gesundheitliche
Aspekte der Wasserhygiene. Verein-
baren Sie vorab einen Beratungs-
termin fiir Thren Messebesuch unter
www.bluesafety.com/ids2019 oder
per Telefon.

Biozidprodukte vorsichtig verwenden.
Vor Gebrauch stets Etikett und Produkt-
information lesen.

! Delius, G. (1984). Pseudomonas arugi-
nosa — Vorkommen und Hiufigkeit im
zahnirztlichen-poliklinischem Bereich.

> Barbeau, J., Gauthier, C., Payment, P.
(1998, November). Biofilms, infectious
agents, and dental unit waterlines: a
review. Canadian Journal of Microbio-
logy, 44(11), 1019-1028.

BLUE SAFETY GmbH
Tel.: 00800 88552288
www.bluesafety.com
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dentisratio

NEU. TOOTHSCOUT. DIE RICHTIGEN FINDEN.

CANDULOR AG relauncht den ToothScout mit verbesserten und neuen Funktionen.

Nach fast zehn Jahren wurde der
ToothScout komplett iiberarbeitet.
Die Interaktionen von Apps haben
sich in einem kompletten Jahrzehnt
so verindert, dass Kunden heute
mobile Apps ganz anders nutzen.
Intuitiver sollte die App werden,
natiirlich mit einem klaren Nut-
zen. Was hat sich verindert?

Patientenakten kreieren

Lege von Deinen Patienten
kurze und wissenswerte Profile an,
die Deinem Arbeitspartner oder dir
selbst helfen — inklusive Fotos, die
Du direkt mit der App machen
kannst. Die Fotos werden nur in der
App abgelegt, sodass sie nicht in
privaten Ordnern auftauchen.

TOOTH

SCOUT

BY CANDULOR

Arbeiten mit Profil

Du legst Dein Profil an. Deine
Daten sind fiir Dich gespeichert
und Du kannst zusitzlich Deinen
Arbeitspartner (z.B. Zahntechni-
ker) auswihlen, mit dem Du Dich
gerne per E-Mail austauschen
mochtest. Der Patient ist immer im
Vordergrund.

Zahnauswahl a la CANDULOR
Ein ToothScout wire nichts
ohne Zihne. Finde die passenden
Zihne fiir Deine Patienten. Nasen-
flugelbreite eingeben und aus einer
Vielfalt an Zahnformen auswihlen.
Wir geben Dir die richtigen Refe-
renzen von Oberkiefer- zu Unter-
kieferformen und den passenden

Seitenzihnen. Ob Zahn-zu-zwei-
Zahn- oder Zahn-zu-Zahn-Aufstel-
lung, es ist alles dabei.

Den passenden Handler wahlen

Wer Zihne aussucht, mochte sie
auch anwenden. CANDULOR gibt
Dir Vorschlige fiir Hindler in
Deiner Umgebung. Diesen kannst
Du hinterlegen und in Deinem Profil
speichern. Schreib ihm direkt aus
der App heraus eine E-Mail mit
Deiner Wunschliste.

Wir schiitzen Deine Daten

Wir haben uns fiir eine profes-
sionelle E-Mail-Kommunikation
entschieden, um den Austausch auf
Geschiftsebene zu wahren und
nicht mit privaten Inhalten zu ver-
mischen. Deshalb werden auch die
Fotos nur lokal in der App gespei-
chert und nicht in ,Fotos“. Auch
bleiben die Patientendaten nur in
der App. Diese sind Eigentum und
in der Verantwortung des Nutzers.
CANDULOR hat keinen Zugriff auf
Patientendaten.

Verfiigbarkeit

Der ToothScout wurde fiir
iPhone und iPad entwickelt. Zu
finden ist er im App Store unter
CANDULOR oder ToothScout.

CANDULOR AG
Tel.: +41 44 8059000
www.candulor.com

NaOCl ist die Spullosung der Wahl

Die Spiillosung der ersten Wahl ist
NaOCl. Die praxisrelevanten Kon-
zentrationen im Bereich der Endo-
dontie liegen zwischen 0,5 und 5 Pro-
zent. Neben HISTOLITH 5% und
HISTOLITH 3% erganzt lege artis nun
ihr Portfolio mit HISTOLITH 1%,

lege artis — Neues und Bewahrtes.

Anwendungsbereiche in der Endo-
dontie.

SOCKETOL - schmerzstillend
und antiseptisch

Zusitzlich zur neuen Spiillgsung
wird auf der grofiten internationalen

litis entwickelt. Empfohlen wird die
Anwendung ebenfalls fiir Patienten,
bei denen Wundheilungsstorungen
zu erwarten sind. Da nun die beilie-
genden Kaniilen mit einem Luer-
Lock-Ansatz versehen wurden, iiber-
zeugt das Produkt mit noch einfa-

Unser Angebot fur lhre Praxis:

smart ZMV®

Mit einer intelligenten Abrechnungs-
und Verwaltungslosung schafft
[dentisratio] Freiraume in lhrer
Zahnarztpraxis.

Coaching und Fortbildung

Mit [dentisratio] bleiben Sie aktuell

in den Themen

» Abrechnung und Praxisorganisation

» Personalplanung und Zeitmanagement
» Teambuilding und Praxiskultur

Betriebswirtschaftliche
Beratung
Sie treffen strategische Entscheidungen,

[dentisratio] berat und begleitet Sie
auf lhrem Weg zum Erfolg.

Digitalisierung

der Zahnarztpraxis

[dentisratio] erarbeitet Ihr Konzept

fur eine zukunftssichere Transformation
von der Karteikarte zum digitalen
Praxissystem.

[dentisratio]

Abrechnungs- und Verwaltungsdienstleistungen
far Zahn-, Mund- und Kieferheilkunde

i Besuchen Sie uns

© auf derIDS in Kéln ,
Halle 11.2, Stand Q 011.

\eg€ ©

einer Natriumhypochlorit-Lo-
sung mit einer 1%-igen Konzen-
tration, die gern bei ultraschall-
aktivierter Wurzelkanalspiilung
verwendet wird. Durch das Ent-
nahmesystem ,ESD“ (Einfach -
Sicher — Direkt), welches in allen
Spiillgsungen integriert ist, bietet
lege artis somit eine praktische
Losung fiir die unterschiedlichsten

Dentalfachmesse in Kéln auch das
bewihrte Produkt SOCKETOL, ein
Arzneimittel zur Schmerzbehand-
lung nach der Zahnextraktion, im
Fokus stehen. SOCKETOL ist eine
Paste, die gleichzeitig schmerzstil-
lend und antiseptisch wirkt. Die
Paste wurde fiir Patienten mit kom-
plizierten Extraktionswunden, z.B.
Dolor post extractionem oder Alveo-

www.legeartis.de

cherem Handling und einer sicheren
Handhabung. Uberzeugen Sie sich
auf der IDS in Koln von NEUEM
und BEWAHRTEM der lege artis
am Stand Q011 in Halle 11.2.

lege artis Pharma GmbH + Co. KG
Tel.: +49 71575645-0
www.legeartis.de




LOMS

Lab Order Management System

DIGITALE AUFTRAGE

empfangen, hochladen,
bearbeiten und speichern

*3shapel

Communicate

jisirona

Connect

» exocad

A<

"22 Dropbox

*Die abgebildeten Logos und Markennamen sind eingetragene

Markenzeichen der entsprechenden Firmen.

Installation und Benutzerfreundlichkeit von LOMS:

»  Keine Installation erforderlich, nur lhren Browser
offnen und zu LOMS navigieren.

»  Aufall lhren Computern und mobilen Geraten
zuganglich. Jederzeit und weltweit.

» Um lhren Kunden ein Login fur die Nutzung
von LOMS zu senden, kénnen Sie die Einladung
mit nur einem Klick in lhrem LOMS-Account
problemlos versenden.

»  Kostenglnstiges und faires Lizenzmodell.

ABGESCHLOSSEN

Als Zahntechniker freuen Sie sich neue Auftrage

von |hren Kunden zu bekommen. Durch die
fortschreitenden digitalen Entwicklungen steigt aber
die Menge der eingehenden digitalen Auftrage und die
Kommunikationswege tber die Sie diese erhalten.

Ist lhre Administration und lhre interne und externe

Kommunikation darauf vorbereitet?

Die Zahntechniker von TwinSmile kennen diese
Probleme gut und haben sich intensiv mit renommierten
IT-Spezialisten ausgetauscht um das unabhangige Lab

Order Management System zu entwickeln.

Mithilfe von LOMS (Lab Order Management System)
kdnnen Sie alle internen und externen digitalen Auftrage
empfangen, hochladen, organisieren, Uberwachen und

speichern.

SCANNEN

NEUER

Unabhéngige AUFTRAG

Kommunikation zwischen
Dental Labor und Zahnarzt

VERSENDET IN PRODUKTION

Besuchen Sie unsere Website www.twinsmile.com
und registrieren Sie sich noch heute fiur LOMS!

TwinSmile, ein Unternehmen ‘ C U r a d e n

der Curaden group © better health for you
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Bien-Air wird 60
Glanzvolle Meilensteine siumen den
Weg des Schweizer Familienunterneh-
mens Bien-Air, das 2019 sein ,diaman-
tenes Bestehen® feiert. Ein Firmenportrit

Studio-Tutorials
Know-how fiir zwischendurch: Als eine
Form des Webinars 2.0 ermdoglichen
es die Studio Tutorials der OEMUS
MEDIA AG ab sofort Zahnirzten, sich

Rontgendiagnostik
Das neues DVT-System PreXion3D
EXPLORER des japanischen Hightech-
Unternehmens PreXion besticht durch ein
Klares und ultra-prézises Bild bei geringst-

von Kerstin Oesterreich.
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» Seite 21

moglicher Strahlenbelastung. ) Sp/70 27

Guillaume Daniellot folgt 2020 auf Marco Gadola

Straumann Group gibt CEO-Nachfolgeplanung bekannt.

Guillaume Daniellot, kiinftiger CEO der
Straumann Group.

BASEL - Die Straumann Group
hat Mitte Januar angekiindigt, dass
Marco Gadola Anfang 2020 das Amt
des CEO ablegen und an Guillaume
Daniellot iibergeben wird. Guillaume
Daniellot ist derzeit Executive Vice
President und Leiter der Region
Nordamerika. Er ist seit 2007 bei
Straumann und seit fiinf Jahren
Mitglied der Geschiftsleitung. Marco
Gadola wird, vorbehaltlich seiner
Wahl durch die Generalversamm-
lung im April 2020, als kiinftiges
Mitglied des Verwaltungsrats bei der
Gruppe bleiben.

Der Verwaltungsrat arbeitete be-
reits seit Langerem an der Nachfolge-
planung fiir die Position des CEO, da
Marco Gadola den Wunsch geduflert
hatte, sein Amt 2020 abzugeben.

Gilbert Achermann, Prisident
des Verwaltungsrats, kommentierte:
»Wir sind hocherfreut, dass wir die
Position des CEO mit einem inter-

nen Kandidaten besetzen konnen,
der in unseren beiden grofiten Re-
gionen tiber einen hervorragenden
Leistungsausweis verfiigt.”

Wihrend der Amtszeit von
Marco Gadola als CEO hat die
Gruppe ihre Umsitze verdoppelt;
Die Profitabilitdt des Unternehmens
sowie seine Belegschaft sind noch
starker gewachsen, und der Borsen-
wert hat sich mehr als verfiinffacht.
Diese Erfolge sind einem starken
und loyalen Team von talentierten
Fihrungskriften sowie den enga-
gierten Mitarbeitenden zu verdan-
ken, die sich von der Energie und
dem unternehmerischen Denken
von Marco Gadola inspirieren las-
sen.

Auch Guillaume Daniellot zeich-
net sich durch diese Eigenschaften
aus. Seit drei Jahren leitet er das
Nordamerika-Geschift der Gruppe,
das rund 30 Prozent des Umsatzes

generiert und mehr als ein Drittel
zum Wachstum der Gruppe bei-
tragt.

In fritheren Funktionen leitete
er die wichtige Region Westeuropa,
das globale digitale Geschift und
die Lindergesellschaft in Frank-
reich. Im Laufe seiner 18-jdhrigen
Fihrungstatigkeit in der Dental-
branche erwarb sich Guillaume
Daniellot umfangreiches technisches
und kommerzielles Wissen. All
dies sowie seine Integritdt, sein
Fiihrungsstil und seine Leiden-
schaft fiir Straumann haben ihm
den Respekt von Kollegen, Mit-
arbeitenden und Kunden verschafft.
Guillaume Daniellot ist 48 Jahre alt
und franzgsischer Staatsbiirger; er
hat Studien in Physik sowie Marke-
ting absolviert und mit einem MBA
abgeschlossen.

Quelle: Straumann

Marco Gadola, ehemaliger CEO der
Straumann Group.

Was Sie uber digitale Gesundheitssysteme wissen sollten

WHO tragt wissenswerte Fakten zu digitaler Medizin und ihrer Anwendung zusammen.

KOPENHAGEN - Die Gesundheits-
ministerien in den Landern der Eu-
ropéischen Region der WHO inves-
tieren zunehmend in die Digitalisie-
rung. Heute, da unser Leben stindig
durch neue Hard- und Software-
lsungen verdndert wird, kann
man mit Fug und Recht behaupten,
dass die Zukunft der digitalen Medi-
zin gehort. Deshalb sind nachste-
hend eine Reihe von wissenswerten
Fakten tber digitale Medizin und
ihre Anwendung zusammengestellt.

1. Uber Nutzung von Mobil- und
Internettechnologien hinaus

Heute dient der Begriff ,digitale
Medizin“ oft als Oberbegriff fiir
folgende Bereiche: elektronische Ge-
sundheit, neu entstehende Bereiche
wie die fortgeschrittene Computer-
wissenschaft sowie den Komplex der
kiinstlichen Intelligenz (KI). Zu den
Technologien, aus denen die digitale
Medizin schopft, gehéren Telemedi-
zin, Mobiltelefone und mobile Apps,
tragbare Gerite, Robotik, virtuelle
Realitit, KI und Genomik — eine
Disziplin, in der die Daten aus der
Genomsequenzierung von Einzel-
personen zur Diagnose von Krank-
heiten herangezogen werden.

2. Bedarfsgerecht und nachhaltig

Eine lingere Lebenserwartung,
eine grofiere Zahl von Menschen mit
chronischen Erkrankungen und stei-

gende Kosten im Gesundheitswesen
stellen eine Belastung fir Gesund-
heitssysteme in aller Welt dar. Inno-
vationen im Bereich der digitalen Ge-
sundheit, insbesondere KI, kénnen
dazu beitragen, die Gesundheitssys-
teme wirksamer und bedarfsgerechter
zu machen. Von der frithzeitigen Er-
kennung von Hautkrebs durch Unter-
suchung von Muttermalen tiber die
Einschitzung der Veranlagung fiir
bestimmte Krankheiten bis zu gezielt
auf die Patienten zugeschnittenen
Medikamenten kann kiinstliche In-
telligenz weitreichende Auswirkungen
auf die Gesundheitssysteme haben.

3. Ubergang von
Behandlung zu Pravention
Digitale Gesundheitstechnolo-
gien erdffnen Moglichkeiten zur
eigenverantwortlichen Gestaltung
von Gesundheit, wobei der Schwer-
punkt auf der Krankheitsprivention
anstatt der nachtriglichen Behand-
lung liegt. Schon heute tragen digi-
tale Gerdte dazu bei, Herzfrequenz
und Blutzuckerspiegel zu messen.
Durch Alarmierung von Patienten
bei Notwendigkeit eines Arztbe-
suchs konnen oft teure Einlieferun-
gen in die Notaufnahme vermieden
werden. Diese Gerite ermoglichen
den Menschen ein gesiinderes Le-
ben, indem sie die Gewinnung und
Nutzung gesundheitsbezogener In-
formationen erleichtern.

4, Verdnderte Rollen
fiir Gesundheitsberufe

Digitale Gesundheitstechnologien
koénnen die Inanspruchnahme von
Leistungen ohne Anwesenheit im
Krankenhaus ermoglichen. Das be-
deutet, dass Gesundheitsfachkrifte
tiber die Fahigkeit zum Umgang mit
digitalen Gesundheitstools verfiigen
und in der Lage sein miissen, die
Patienten an digitale Losungen zur
Verbesserung ihrer Gesundheit und
deren Anwendung heranzufiihren.
Die gemeinsamen Entscheidungspro-
zesse zwischen Gesundheitspersonal
und Patienten erfordern gegenseitiges

© ipopba - stock.adobe.com

Vertrauen, ein Gefiihl der Partner-
schaft und Transparenz in der Inter-
aktion. Gesundheitsfachkrifte wer-
den zu Begleitern auf dem Weg des
Patienten zur Gesundheit, tragen aber
immer noch Einfithlungsvermogen
und eine menschliche Komponente
zur Forderung des Wohlbefindens
des Patienten bei.

5. Mehr Zeit fiir
Ausiibung des Berufs

Digitale Losungen konnen bei-
spielsweise automatisch Daten ge-
winnen und analysieren, die Ge-
sundheitsberufe entlasten und dafiir

sorgen, dass den Betreuenden mehr
Zeit fiir die Patienten bleibt und sie
bessere Behandlungsergebnisse er-
zielen konnen. Digitale Gerite, die
den Menschen dabei helfen, ihre
Medikation oder ein postoperatives
Protokoll einzuhalten, erméglichen
es dem Gesundheitspersonal, mehr
Zeit mit einzelnen Patienten zu
verbringen. Digitale Medizin kann
auch dazu beitragen, aktuelle oder
erwartete Engpisse bei Gesund-
heitsfachkriften zu bewiltigen.

6. Abbau gesundheitlicher
Ungleichheiten

Die Telemedizin beinhaltet be-
reits medizinische Angebote, die
sich der Informations- und Kom-
munikationstechnologien bedienen.
Mit ihr kénnen Menschen in entlege-
nen Gebieten erreicht werden, indem
ihnen Zugang zu Gesundheitsleis-
tungen verschafft wird, die ander-
weitig nicht verfiigbar oder bezahl-
bar wiren. Digitale Gesundheits-
systeme konnen auch hochwertige
Gesundheitsinformationen leichter
zuginglich machen, Gesundheits-
kompetenz und gesunde Verhaltens-
weisen fordern und Patienten Zu-
gang zu Unterstiitzungsnetzwerken
verschaffen. All diese Einflussfakto-
ren tragen zum Abbau gesundheit-
licher Ungleichheiten bei.

Quelle: WHO
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60 Jahre im Dienste der Behandler und Patienten A

Glanzvolle Meilensteine siumen den Weg des Schweizer Familienunternehmens Bien-Air, das 2019 sein ,,diamantenes Bestehen”

So wie ein Diamant die tiefe Verbun-
denheit zweier Liebenden besiegelt,
ist das stetige Wachstum des Dental-
unternehmens Bien-Air seit mittler-
weile sechs Dekaden der beste Beweis
fiir eine gelungene Unternehmens-
philosophie, der man bis heute treu
geblieben ist. Die Erfolgsgeschichte
nahm ihren Anfang in einem be-
schaulichen Dorfbistro im Herzen

feiert. Ein Firmenportrat von Kerstin Oesterreich, 0EMUS MEDIA AG.

unternehmen Bien-Air seit 1994 im
Sinne seines Vaters fort, das sich da-
mals wie heute zum Ziel setzt, die
Arbeit in der Praxis zu erleichtern
und den Patientenkomfort zu opti-
mieren.

Glanzvolle Innovationen
So wie sich die Nutzung eines
Diamanten langst nicht mehr auf die

Der Schweizer Feinmechaniker David Mosimann griindete 1959 den Familienbetrieb mit
der Vision, medizinische Geriite zu entwickeln, die den Anwendern das Leben erleichtern.

des technikaffinen ,Watch Valley*
bei zwei Tassen Kaffee. Doch statt
eines belanglosen Plauschs, dreht sich
die Unterhaltung zwischen dem ein-
heimischen Feinmechaniker David
Mosimann und einem Zahnarzt um
die unbefriedigende Leistung dessen
rotierender Instrumente. Der Ehr-
geiz des leidenschaftlichen Tiiftlers
Mosimann ist geweckt: Angetrieben
vom Wunsch, die alltigliche Arbeit
dieses Zahnmediziners zu verbes-
sern, erfindet er die ersten kugelgela-
gerten, mit einem Druckknopf aus-
gestatteten Luftturbinen — eine bril-
lante Idee, mit der er seiner Zeit weit
voraus war.

Dank seiner Passion fiir Innova-
tion und einer Extraportion Entre-
preneurship legte er im Jahr 1959 den
Grundstein fiir ein Unternehmen,
dessen Instrumente von Anfang an
gut (,bien) und mit Druckluft
(»air’) funktionierten. Von der ers-
ten Adresse in einer Bieler Garage
entwickelte sich die Firma innerhalb
kiirzester Zeit zum gefragten Prizi-
sionsunternehmen fiir hochkaritige
dentalmedizinische Produkte. Vin-
cent Mosimann fithrt das Familien-

reine Verwendung als Schmuckstein
beschrinkt, folgt im Produktportfo-
lio von Bien-Air eine Neuschopfung
der anderen: der erste Druckknopf,
die Luftlagertechnik, Turbinenaus-
fuhrungen mit innengefithrtem
Spray, die erste drehbare Schnell-
kupplung, der mehradrige Doppel-
lichtleiter ... Der urspriingliche Her-
steller von Turbinen sowie Hand-
und Winkelstiicken bietet heute ro-
tierende Instrumente und Losungen
fiir die verschiedensten Bereiche der

dert, um sie anschlieffend zu perfek-
tionieren.

Auch bei der Herstellung ande-
rer medizinischer Instrumente er-
wiesen sich diese Schliisselwerte als
niitzlich, was im Jahr 2001 den Weg
zu neuen Horizonten erdffnete: Mit
den Spin-offs Bien-Air Dental und
Bien-Air Surgery trennt das Traditi-
onsunternehmen seither die zahn-
medizinischen Aktivititen von
denen der Mikrochirurgie, um den
unterschiedlichen Schwerpunkten
gezielt die notige Dynamik zur Wei-
terentwicklung zu ermoglichen.

Von Haus aus im Auftrag
der Prazision

Ebenso wie ein Rohdiamant erst
durch den richtigen Schliff zum Bril-
lanten wird, sind es in der Dental-
industrie von der Entwicklung iiber
die Produktion bis hin zum Marke-
ting allerlei notwendige Schritte auf
dem Weg zum Prazisionsinstrument.
Bien-Air realisiert als eines der weni-
gen Unternehmen alles in Eigenregie:
»Innovation und Technologie miis-
sen dabei immer im Dienste des
Kunden stehen, und nicht umge-
kehrt®, erkldrt Edgar Schonbichler,
seit 2010 CEO der Bien-Air Dental
SA. ,Daher werden neue Ideen sorg-
faltig ausgelotet — die Kombination
von Erfahrung und Mut zu Neuem
ist einer der Schliissel zum Erfolg.
Nicht zuletzt gehort noch Unterneh-
mergeist und ein bisschen Instinkt
dazu, um erfolgreich innovative Pro-
dukte und Dienstleistungen auf den
Markt zu bringen®, so Schonbdchler
weiter.

Die Zufriedenheit der Kunden
gibt der bestindigen Unternehmens-
philosophie recht — was nicht heif3t,
dass man sich auf den Glanzvorstel-

»Die Kombination von Erfahrung und Mut zu Neuem ist einer der
Schliissel zum Erfolg.” Edgar Schonbdchler, CEQ Bien-Air Dental SA.

Dentalmedizin an: Endodontie, res-
taurative Behandlungen, Implanto-
logie, Oralchirurgie oder Prophy-
laxe. Mikromotoren sind eine der
Spezialititen des Unternehmens,
das mit seinen Innovationen immer
wieder geldufige Methoden sowie
Dinge infrage stellt und herausfor-

lungen ausruht. Nicht nur am Haupt-
sitz am nordostlichen Ende des Bie-
lersees, sondern auch am zweiten
Standort in Le Noirmont, arbeiten
daher ausgewiesene Spezialisten mit
neuesten Entwicklungs- und Pro-
duktionsmethoden und geben den
Innovationen den finalen Schliff.

Globaler Triumphzug,
Schweizer Wurzeln

Analog zur weltweit ungebro-
chenen Nachfrage nach Diamanten,
sichert Bien-Air iiber ein internatio-
nales Vertriebsnetz den Export sei-
ner Prézisionsinstrumente weltweit.
Neben den beiden Schweizer Pro-
duktionsstandorten verfiigt das Un-
ternehmen mit acht Dependancen in
Europa, den USA sowie Asien zwar
iiber eine globale Konzernstruktur,
vergisst dabei aber nie seine alpen-
lindische Identitdt: Das Giitesiegel
»Swiss Made“ unterstreicht die Au-
fenwirkung mit Abbildungen des
Schweizerkreuzes sowie vom alpinen
Wahrzeichen schlechthin, dem Mat-
terhorn. Ebenso steil nach oben zeigt
auch das Erfolgsbarometer von Bien-
Air: ,Als Familienunternehmen sind
wir stolz auf unsere Schweizer Wur-
zeln und die Werte, die uns seit den
Anfangszeiten begleiten und die wir

Infos zum Unternehmen

Im Dienst des
Kundenkomforts

Ebenso wie ein geschliffener
Diamant ein einzigartiges Spiel von
Licht, Farben, Glanz, Strahlen und
Funkeln zeigt, das in dieser Form
von keinem anderen Stein erreicht
wird, brilliert auch Bien-Air als
Juwel unter den Dentalprodukte-
herstellern. Mit seinen revolutioni-
ren Komplettlsungen fiir den Pra-
xisalltag positioniert sich das Un-
ternehmen als starker Partner des
Zahnarztes. Der Dialog mit ihm
war 1959 die Grundlage der Fir-
mengriindung und wird bis heute
kontinuierlich gepflegt: ,Innova-
tion geschieht auf verschiedenen
Ebenen, geht aber immer von einem
Kundenbediirfnis aus. Diese Be-
diirfnisse zu sehen und zu héren
und diese effizient in Produkte und
Dienstleistungen umzusetzen,

braucht Kundennihe und kurze

Edgar Schénbichler ist seit 2010 CEO der Bien-Air Dental SA.

jeden Tag leben, unterstreicht
Schoénbichler. Er weifd um die stabile
Marke, aber auch, dass diese kein
Selbstldufer ist. Weitere Parallelen
zu Schweizer Attributen stellt das
Familienunternehmen daher immer
wieder aufs Neue unter Bewelis: ,,Un-
sere Partner diirfen nicht nur die
selbstverstindliche Produktqualitdt
erwarten, sondern auch die Zuver-
ldssigkeit unserer rund 400 Mitarbei-
ter, deren pragmatisches und effizi-
entes Handeln sowie Beziehungen,
die auf Vertrauen basieren. Wir sind
iiberzeugt, dass langfristiger Erfolg
nur durch harte Arbeit und nachhal-
tiges Denken eintreten kann®, so der
CEOQ nicht ohne Stolz.

interne Wege. Als Hersteller mit
einem soliden, tiber die Jahrzehnte
aufgebauten Verkaufs- und Service-
netzwerk ist Kundennihe fiir Bien-
Air kein leeres Wort. Im Zusam-
menspiel aller Beteiligten resultie-
ren daraus Ideen, die dem Zahnme-
dizinprofi das Leben erleichtern®,
so Edgar Schonbdchler.

Bien-Air Deutschland GmbH
Tel.: +49 761 45574-0
www.bienair.com

Bien-Air Dental SA

Tel.: +41 32 3446464
www.bienair.com

Abb. 1: Das Schweizer Unternehmen mit Sitz in Biel verfolgt seit seiner Griindung das Ziel, dem Zahnarzt mit Komplettlosungen in der dynamischen Zahninstrumentation die Arbeit zu erleichtern. — Abb. 2: Ausgewiesene
Spezialisten arbeiten mit neuesten Entwicklungs- und Produktionsmethoden und geben den Innovationen den finalen Schliff. — Abb. 3: Ergonomie, Prizision und Zuverldssigkeit stehen im Mittelpunkt jeder neuen Produkt-
entwicklung.
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Studie: Intransparenz bei
zuriickgezogenen Publikationen

Knapp drei Viertel der zahnmedizinischen
Forschungsergebnisse werden revoziert.

MUNSTER/BRISBANE - Offizi-
elle Meldungen, dass Forschungs-
ergebnisse der Zahnmedizin zu-
riickgezogen wurden, sind so gut
wie nicht existent. Aber es gibt sie,
wie eine aktuelle Studie deutscher
und australischer Wissenschaftler
belegt.

Die im Journal of Dentistry
veroffentlichte Studie fand bei der
Uberpriifung simtlicher Daten-
banken bis zum Juli 2018 insgesamt
138 zuriickgezogene Publikationen.
Zwei unabhingige Forscher hatten
die Retractions ndher untersucht
und herausgefunden, dass zahn-
medizinische Forschungen in knapp
drei Viertel der Fille aufgrund von
Fehlern zuriickgezogen werden. Da-
von ist rund die Hilfte auf Plagiate
und eine fehlerhafte bzw. ungenaue

Durchfithrung zuriickzufithren. Im
Schnitt liegt ein Jahr zwischen Ver-
offentlichung und Zuriickziehen der
Publikation.

Das Forscherteam untersuchte
zudem den Impact Factor, der an-
gibt, wie oft der Artikel in anderen
Publikationen zitiert wurde. Dabei
wurde deutlich, dass viele Publi-
kationen auch nach ihrem Zuriick-
zug weiter zitiert werden. Fehler-
hafte Berichterstattung ist die
Folge.

Um dies zu verhindern, fordern
die Forscher mehr Transparenz bei
solchen Fillen. Informationen iiber
zuriickgezogene Artikel sollten in
gleichem Mafle geteilt werden wie
Publikationen selbst.

Quelle: ZWP online

+Funf fleiRige mannliche ZFA
oder eine weibliche ZFA“

Um Aufmerksamkeit zu erregen, schaltete ein deutscher
Zahnarzt eine besondere Stellenanzeige.

HALLE (WESTFALEN) — Getreu
dem Motto: ,,Auflergewohnliche Si-
tuationen erfordern aulergewdhn-
liche Mafinahmen® hat ein Zahn-
arzt aus Halle (Westfalen) eine ganz
besondere Stellenanzeige geschaltet,
um die kritische personelle Lage der
Praxis zu entschirfen.

Kritisch ist der Personalnot-
stand nicht nur in der Hallenser
Zahnarztpraxis — D-A-CH-weit hat
sich der Mangel an Zahnmedizini-
schen Fachangestellten (ZFA) wei-
ter verschirft. Viele Praxen suchen
hinderingend nach Personal, um
sowohl Patientenbetreuung als auch
organisatorische Aufgaben gewéhr-

'

leisten zu konnen. Bei der Bundes-
agentur fiir Arbeit Deutschland
sind derzeit 1.600 offene Stellen
fiir ZFA gelistet, wie die Neue West-
falische berichtet.

Da bisherige Stellenanzeigen —
selbst tiberregional — keine Friichte
getragen hatten, griff der Zahnarzt
aus Halle kurzerhand zu einer
eher unkonventionellen Stellenaus-
schreibung. Er versucht derzeit Per-
sonal mit folgenden Worten zu
locken: ,Wir suchen ab sofort fiinf
fleiflige ménnliche ZFA oder eine
weibliche ZFA. Wenn du Lust an
deinem Job hast, Schnick, Schnack,
Schnuck um die Assistenz einer

Behandlung spie-
len oder du den
Fluchtwagen
nach praxis-
internen Kino-
abenden fahren
mochtest, dann bist
du bei uns genau richtig.”

Dass der Zahnarzt keine fiinf
ZFAs finden wird — und schon gar
keine mainnlichen —, ist ihm
durchaus bewusst. Die Anzeige,
die vielmehr als Hilferuf denn als
Scherz zu verstehen ist, soll ein-
fach Aufmerksamkeit erregen. Das
scheint zumindest schon mal ge-
lungen. Er hofft, dass er mit der
guten Stimmung im Team, das
gern auch den Feierabend mitei-
nander verbringt, punkten kann.
Zudem bietet er seinen zukiinf-
tigen Mitarbeiterinnen Tariflohn.
Keine Selbstverstindlichkeit in
Deutschland: Hier erhilt circa jede
fiinfte ZFA lediglich Mindestlohn,
39 Prozent werden unter Tarif
bezahlt.

Quelle: ZWP online

Film ab! Mit dem eigenen Praxisvideo
Patienten gewinnen

Im Onlinemarketing kann Content die Zielgruppen auf emotionaler Ebene ansprechen. Wie dies
besonders gut mithilfe eines Imagevideos erfolgt, erklart Nadja Alin Jung, Frankfurt am Main.

Sie sind fachlich hochkompetent
und bieten Thren Patienten heraus-
ragende zahnmedizinische Leistun-
gen auf dem neuesten Stand der
Technik. Thre Praxis ist modern
und einladend gestaltet und Thr
Team gldnzt mit einem einzigarti-
gen Patientenservice. Aber wie ver-
mitteln Sie all dies einem poten-
ziellen Neupatienten noch bevor er
Sie und Thre Praxis personlich ken-
nenlernt?

Storytelling:
Was zahlt, ist die Geschichte

Das Stichwort heif3t ,,Storytel-
ling®. Eine emotionale Bildsprache
vermittelt dem Betrachter die zwi-
schenmenschliche Beziehung zwi-
schen Thnen und Thren Patienten.
Er kann sich in die Patientenposi-
tion hineinversetzen und baut be-
reits eine Beziehung zu Threr Praxis
auf, bevor er sie zum ersten Mal
betritt. Und das Wichtigste: Mit
dieser Story bleiben Sie im Ge-
dichtnis.

Das funktioniert auch mit
professionell aufgenommenen Pra-
xisfotografien. Aber noch besser
klappt es mit Bewegtbild!

Praxisvideos konnen verschie-
denste Inhalte transportieren: Das
klassische Imagevideo stellt Sie und
das Praxisteam vor und vermittelt
dem Betrachter die Werte Threr
Praxis. Sie konnen per Video aber
auch Informationen vermitteln: Bei-
spielsweise erkliren Sie in einem
»Expertenvideo® die Vorziige einer
bestimmten Behandlung oder Threr
Spezialisierung und stellen auf
diese Weise Thre Kompetenz in den
Fokus. Oder Sie lassen Thre Patien-
ten personlich zu Wort kommen:
Testimonials eignen sich besonders
gut, um Vertrauen herzustellen,
denn die Kommunikation von Pa-
tient zu Patient wirkt authentisch
und spiegelt die Perspektive des Be-
trachters wider. Gerade bei kom-
plexen, kostenintensiven oder be-
sonders umfassenden Behandlun-

gen ist dies ein guter Weg der au-
thentischen Bewerbung.

Ein hochwertig produziertes
Video vermittelt dem Betrachter
aber noch mehr: Eine so spezielle
Ansprache wie tiber ein Video haben
nicht viele Threr Kollegen — Sie bieten
dem Patienten etwas Besonderes
und geben ihm das Gefiihl, dass er
genau bei Thnen das gewisse Extra
erhilt, auf das er Wert legt.

Die Praxis wird zum Filmset:
So entsteht Ihr Video

Wie jede gute Marketingmaf3-
nahme sollte auch das Projekt Pra-
xisvideo mit einem klaren Konzept
beginnen: Uberlegen Sie zunichst,
was Sie vermitteln wollen — und vor
allem: wem! Die Zielgruppenbe-
stimmung ist entscheidend fiir den
Inhalt und die Gestaltung. Im
ndchsten Schritt gilt es zu bestim-
men, wo das Videomaterial einge-
bunden werden soll. So kénnen Sie
gut vorbereitet den nichsten Schritt
in Angriff nehmen: Thren Dreh-
plan.

Auf Sendung: Hier kommen
Thre Videos zum Einsatz

Haben Sie Thr Praxisvideo im
Kasten, konnen Sie es vielfiltig nut-
zen: An erster Stelle steht dabei
selbstverstindlich Thre Website.
Dort konnen Sie gut ein Imagevideo
einbinden, das die Philosophie Ihrer
Praxis vermittelt. Und auch Testi-
monials werden gerne angeklickt.
Grundsitzlich gilt: Bewegtbild er-
hoht die Verweildauer des Besu-
chers auf der Website, denn ein
gutes Video erzeugt Interesse und
mochte bis zum Schluss gesehen
werden.

Damit sind seine Verwendungs-
moglichkeiten aber noch lange nicht
erschopft: Auch auf Social-Media-
Kanilen wie Facebook und Insta-
gram konnen Sie Thr Videomaterial
veroffentlichen, um auf sich auf-
merksam zu machen. Entscheidend
ist bei der Auswahl der Kanile die

Zielgruppe: Im Video geht es um
Zahnersatz? Dann ist Instagram
nicht unbedingt das Richtige. Die
Vorziige eines Bleachings hingegen
konnen Sie dort gut vermitteln.

Und auch fiir eine Werbe-
kampagne in Threr Stadt kann Be-
wegtbild sinnvoll sein: Uber den
Videoscreen am Bahnhof konnte
schon bald eine Sequenz aus Threm
Imagevideo flimmern.

Fazit

Fiir Thre Praxisvideos sollten
Sie sich unbedingt Zeit nehmen
und in eine professionelle Umset-
zung investieren. Sie werden schnell
feststellen, dass es sich lohnt: Mit
einer so personlichen Patienten-
ansprache heben Sie sich vom Wett-
bewerb ab und sprechen anspruchs-
volle Patienten an. Um diese auf
dem umkidmpften Gesundheits-
markt fiir sich zu gewinnen, mis-
sen Sie heute zu besonderen Maf3-
nahmen greifen. Hier ist das Pra-
xisvideo ein Medium, von dem
Sie lange profitieren und das Sie
vielfiltig einsetzen konnen. In die-
sem Sinne: Film ab!

Kontakt

Nadja Alin Jung

m2c |

medical concepts & consulting
Mainzer Landstrafle 164
60327 Frankfurt am Main
Deutschland

Tel.: +49 69 460937-20
info@m-2c.de

www.m-2c.de
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Know-how fiir zwischendurch: Studio-Tutorials zu dentalen Themen

Seit August 2018 prasentiert die OEMUS MEDIA AG mit den (Live-)Studio-Tutorials ein neues Vorreiterprodukt auf dem Markt.

Newsletter
CME-Community

Kamera liuft! Christoph Sander im Leipziger Studio der OEMUS MEDIA AG bei der Aufzeichnung seines Marketing-Tutorials.

Sich dort fortbilden, wo man gerade
ist? Nichts leichter als das! Als eine
Form des Webinars 2.0 ermoglichen
die Studio-Tutorials ab sofort Zahn-
drzten, sich fernab von Kongress und
Seminarsilen, unterwegs, in Pausen
oder einfach und bequem von zu
Hause aus zu aktuellen Themen rund
um die Zahnmedizin sowie die unter-
nehmerische Praxisfithrung, zu aus-
gewdhlten Produkten, einer chirur-
gischen Herausforderung oder einem
innovativen Verfahren kompakt und
umfassend zugleich zu informieren.
Dabei werden die Inhalte der in der
Regel 45-miniitigen Tutorials von er-
fahrenen Referenten und Experten
kompetent und praxisorientiert auf-
bereitet. Mittels Multi-Channel-
Streaming (MCS) werden die Tuto-
rials — hierzu zihlen auch Interviews
und Talksituationen sowie eine Kom-
bination aus Live-OP und anschliefSen-
der Diskussion — entweder live oder
zeitversetzt iber ZWP online und
die reichweitenstarken Social-Media-
Kanile YouTube und Facebook ausge-
strahlt und konnen so, ohne zusitz-
liches Equipment, ganz einfach auf
den gingigen mobilen Endgerdten zur
eigenen Fortbildung genutzt werden.

Zeit und ortsunabhangig

Damit unterstiitzt das neue
Lernformat Zahnarzte gezielt dabei,
zeit und ortsunabhéngig tiber Neue-
rungen und Innovationen der Zahn-
medizin und Entwicklungen der
Branche auf dem Laufenden zu
bleiben. Die Live-Tutorials sind,
dhnlich wie die beliebten Live-OPs,
eine weitere Variante der ,,Fortbil-
dung to go“ innerhalb der ZWP
online CME-Community.

Tutorial ,Marketing und
Werbung in der Dentalbranche”

Der Praxiscoach Christoph San-
der prisentiert in seinem Tutorial
zum Thema ,,Marketing und Wer-
bung in der Dentalbranche® die
Key-Faktoren eines erfolgreichen
Marketings fiir Zahnarztpraxen.
Welche Aspekte er im Tutorial ge-
nauer unter die Lupe nimmt und
wie er die Produktion der fast ein-
stiindigen Aufzeichnung erlebte,
verrdt uns der erfahrene Referent
im Kurzinterview.

Herr Sander, welche Themen spre-
chen Sie im Tutorial an?
Christoph Sander: Zahnarzt-
praxen sind Teil der Marktwirt-
schaft. Damit kommen Zahnirzte
— iiber kurz oder lang — um das
Thema Werbung nicht (mehr)
herum. Ich méchte mit dem Tuto-
rial vor allem junge Zahnirzte er-
reichen, am Beginn ihrer Selbst-
stindigkeit, um sie fiir wichtige
Marketingfragen zu sensibilisieren.
Da es kein perfektes Marketingkon-
zept fiir alle Praxen gleichermaflen
gibt, muss jede Praxis den Weg zum
passenden Marketing individuell
finden. Im Tutorial gehe ich auf die
Faktoren ein, die man bedenken
muss, wenn es um den langfristigen
Praxiserfolg geht. Hierzu zdhlen
unter anderem Patientenkommu-
nikation, Marketingbudget, Posi-
tionierung und das geeignete Wer-
bekonzept. Gleichzeitig erklire ich,
was man als Zahnarzt werbetech-
nisch tberhaupt darf. Hier gilt: An-
gemessene Werbung ist zuldssig,
anpreisende Werbung, die mit Uber-
treibungen, Superlativen und Al-

leinstellungsannahmen arbeitet, nicht.
»Ich bin der beste Implantologe weit
und breit!“ wire somit nicht nur ein

schlechter, sondern auch ein unzu-
lassiger Schachzug! Dariiber hinaus
umreifle ich die Bedeutung eines
professionellen Webauftritts und
stelle die vier Funktionen der Po-
sitionierung sowie ausgewéhlte Po-
sitionierungsstrategien kurz vor.
Dabei gehe ich auch auf die Grund-
pfeiler des zahnirztlichen Marke-
tings ein, unter anderem auf den
Aspekt der Authentizitit. Dieser ist
unglaublich wichtig. Denn Authen-
tizitdt ist Grundvoraussetzung fiir
Erfolg! Dabei geht es um Ehrlich-
keit und die Betonung der eigenen
Starken.

Und was hat Sie am Format des
Tutorials gereizt?

Das Thema Marketing ist ja
nicht neu, die (Print-)Publikationen
dazu haufen sich. Ich wollte das
Ganze einfach etwas lebendiger rii-
berbringen, als das eben bei einem
(Print-)Artikel der Fall sein kann.
Das Format hat wirklich Spaf3 ge-

macht, das Drumherum war auch
super. Ich muss aber zugeben:
Leicht ist es mir zundchst nicht
gefallen, weil man sich das Gegen-
iber vorstellen muss und keine
Interaktion mit dem Publikum hat.
Man spricht ja direkt in die Ka-
mera! Aber mit ein wenig Ubung
lief es dann ganz rund.

Kontakt
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Implantologie & Allgemeine Zahnheilkunde

Implantologie und moderne Zahnheilkunde in
Verona/Valpolicella (Italien)

In Kooperation mit der Universitat Verona und dem 13. Europa-Symposium des
BDIZ EDI findet am 3. und 4. Mai 2019 mit den Giornate Veronesi — den Veroneser
Tagen — zum vierten Mal ein Implantologie-Event mit dem besonderen italienischen
Flair statt. Tagungsorte sind die Universitat Verona (Freitagvormittag) sowie das
Kongress-Resort VILLA QUARANTA in Valpolicella.

Die Implantologie-Veranstaltung, die seit 2013 zundchst in Kooperation mit der
Sapienza Universitat/Rom mit groBem Erfolg stattgefunden hat, setzt auf die Verbin-
dung von erstklassigen wissenschaftlichen Beitrdgen und italienischer Lebensart.
Gleichzeitig wurde das Programm inhaltlich erweitert, sodass es neben dem Haupt-
podium Implantologie auch ein durchgangiges Programm Allgemeine Zahnheilkunde
sowie ein Programm fir die Zahnarztliche Assistenz geben wird.

Zielgruppen sind Zahnérzte aus Deutschland, Osterreich und der Schweiz sowie
italienische Kollegen (Programmteil an der Universitat Verona). Die Kongresssprache
ist Deutsch (teilweise Englisch). Die wissenschaftliche Leitung der Tagung liegt in
den Handen von Prof. Dr. Pier Francesco Nocini/IT und Prof. Dr. Mauro Marincola/IT.

Der Kongress startet am Freitagvormittag mit einem wissenschaftlichen Vortragspro-
gramm an der Universitét Verona und wird dann am Nachmittag mit der Ubertragung
einer Live-OP und Table Clinics sowie am Samstag mit wissenschaftlichen Vortréagen
im Kongress-Resort VILLA QUARANTA fortgesetzt. Die Giornate Veronesi bieten
ungewohnlich viel Raum flr Referentengesprache, kollegialen Austausch sowie fur
die Kommunikation mit der Industrie. Neben dem Fachprogramm geben dazu vor
allem das Get-together am Freitag sowie die Dinner-Party mit Wein und Musik am
Samstagabend ausreichend Gelegenheit.

|
OEMUS MEDIA AG HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland - Tel.: +49 341 48474-308 - event@oemus-media.de
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Frither Arbeitsplatzverlust beeintrachtigt Gesundheit langfristig

Soziologen der Universitdt Bamberg untersuchen Erwerbsbiografien.

BAMBERG - Zahlreiche Studien
legen nahe, dass Arbeitsplatzver-
luste und Arbeitslosigkeit zu einer
schlechteren Gesundheit fiihren.
Soziologen der Universitit Bam-
berg greifen diese Forschung nun
auf und fragen: Hat der Verlust
des Arbeitsplatzes auch dann noch
Auswirkungen auf die Gesundheit,
wenn er schon Jahrzehnte zuriick-
liegt und gegebenenfalls anschlie-
Bend weitere Anstellungen folgten?
Jonas Voflemer und Prof. Dr.
Michael Gebel vom Lehrstuhl fiir
Soziologie, insbesondere Methoden
der empirischen Sozialforschung,
an der Universitit Bamberg zeigen
in einer aktuellen Studie: Der un-
freiwillige Verlust des Arbeitsplatzes
in einer frithen Phase des Berufs-
lebens beeintrachtigt die Gesund-
heit langfristig. Mehr als 30 Jahre
spater lassen sich noch Auswirkun-
gen auf die Gesundheit ausmachen,
die auf diesen Bruch in der Bio-
grafie zuriickzufithren sind.

Frithes Berufsleben entscheidend

Fiir ihre Studie verwendeten die
Forscher Daten der SHARELIFE Er-
hebung, der dritten Welle des Survey
of Health, Ageing and Retirement in
Europe (SHARE). Bei dieser linder-
iibergreifenden Studie wurden rund
28.000 iiber 50-jidhrige Europder riick-
wirkend zu ihrem sozialen und fa-
milidiren Netzwerk, ihrer Gesundheit
und ihrem sozio6konomischen Sta-
tus tber ihren gesamten Lebenslauf
befragt. Die Analysen, die Voflemer
und Gebel gemeinsam mit Dr. Olena
Nizalova von der University of Kentin
England und Olga Nikolaieva von der
ukrainischen Kyiv School of Econo-
mics durchfiihrten, zeigen: Personen,
die ihre Stelle in den ersten zehn
Jahren ihres Berufslebens unfreiwillig
verloren, gaben mit einer im Mittel
sechs Prozentpunkte hoheren Wahr-
scheinlichkeit bei der Befragung an,
einen mittelméfigen oder schlechten
Gesundheitszustand zu haben als Per-
sonen, die in dieser Phase keinen

ANZEIGE

Referent | Dr. Andreas Britz/Hamburg

Unterspritzungskurse

Kursreihe — Anti-Aging mit Injektionen

Unterspritzungstechniken: Grundlagen, Live-Demonstrationen, Behandlung von Probanden

Termine 2019 110.00 — 17.00 Uhr Kursgebiihr

12./13. April 2019 | Wien

17./18. Mai 2019 | Diisseldorf IGAM-Mitglied

20./21. September 2019 |  Hamburg

04./05. Oktober 2019 | Miinchen Eingang des Mitgliedsbeitiags.)
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Arbeitsplatzverlust erfuhren, aber an-
sonsten vergleichbare Eigenschaften
hatten.

Einfluss von
Storfaktoren vermieden

Die Forscher konnten auf8erdem
zeigen, dass dies sowohl fiir Arbeit-
nehmer gilt, die entlassen wurden,
als auch fiir diejenigen, deren Betrieb
schloss. Das spricht dafiir, dass der
Einfluss von Storfaktoren in den

Online-Anmeldung/
Kursprogramm

www.unterspritzung.org

Kursgebihr (beide Tage, inkl. Kursvideo als Link)

690,— € zzgl. MwSt.

(Dieser reduzierte Preis gilt nach Beantragung der Mitgliedschaft und

Nichtmitglied 790,— € zql. Must.
Tagungspauschale* 118,— € zgl. Must.
In Kooperation mit
IGAM — Internationale Gesellschaft fir T ) . . -
Asthetische Medizin e.V. ieser Kurs wird unterstiitzt von: O

PaulusstraBe 1 | 40237 Diisseldorf
sekretariat@igaem.de | www.igaem.de

oo GALDERMA

TEOXANE

THE EXCELLENCE OF SWISS SCIENCE

Hinweis: Die Ausiibung von Faltenbehandlungen setzt die medizinische Qualifikation entsprechend dem Heilkundegesetz voraus. Aufgrund unterschiedlicher recht-
licher Auffassungen kann es zu verschiedenen Statements z.B. im Hinblick auf die Behandlung mit Fillern im Lippenbereich durch Zahnarzte kommen. Kldren Sie
bitte eigenverantwortlich das Therapiespektrum mit den zusténdigen Stellen ab bzw. informieren Sie sich tiber weiterftihrende Ausbildungen, z.B. zum Heilpraktiker.

* Umfasst unter anderem Pausenversorgung und Tagungsgetrénke. Die Tagungspauschale ist fiir jeden Teilnehmer verbindlich.

Faxantwort an +49 341 48474-290

Hiermit melde ich folgende Person zu dem unten ausgewéhiten Kurs Anti-Aging mit Injektionen verbindlich an:

Wien
Diisseldorf
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Analysen vermieden werden konnte.
Denn bei einer Schliefung sind alle
Arbeitnehmer betroffen, sodass es
weniger wahrscheinlich ist, dass der
Arbeitsplatzverlust auf personliche
Merkmale der Arbeitnehmer zuriick-
zufiithren ist, die auch deren Gesund-
heit beeinflussen. Welche Schlussfol-
gerung lassen die Ergebnisse zu?
Voflemer sagt: ,Im Einklang mit
fritheren Studien zeigen wir, dass Ar-
beitsplatzverluste und Arbeitslosigkeit

nicht nur finanzielle Konsequenzen
haben. Unsere Studie deutet aufler-
dem darauf hin, dass diese Folgen
lange weiterbestehen konnen.“ Diese
Ergebnisse, falls sie in weiterer For-
schung bestitigt werden, legen nahe,
dass die Politik in ihrer Abschitzung
der Kosten von Arbeitsplatzverlusten
und Arbeitslosigkeit sowohl die ge-
sundheitlichen Folgen als auch de-
ren Dauerhaftigkeit berticksichtigen
sollte.

Die Studie ist Teil des interna-
tionalen und interdiszipliniren EU-
Projektes EXCEPT (Social Exclusion
of Youth in Europe: Cumulative Dis-
advantage, Coping Strategies, Effec-
tive Policies and Transfer), das von
der Europiischen Union mit rund
2,4 Millionen Euro gefordert wurde.

Weitere Informationen zum EU-
Projekt EXCEPT finden Sie unter
www.uni-bamberg.de.

Quelle: Otto-Friedrich-Universitiit
Bamberg

Lebensqualitat von Patienten
mit Kopf-Hals-Tumoren erfassen

Internationale Studie unter Leitung der Universitatsmedizin
Mainz hat neuen Fragebogen entwickelt.

MAINZ — Moderne Krebstherapien
haben das Ziel, das Leben der Pa-
tienten zu verldngern und dabei die
Lebensqualitdt moglichst zu erhal-
ten. Wie Fragebogen beschaffen sein
sollten, mit denen sich die Lebens-
qualitdt dieser Patienten messen lisst,
haben Wissenschaftler der Univer-
sitdtsmedizin Mainz in einer inter-
nationalen Studie untersucht. Im Er-
gebnis ist ein Fragebogen entstanden,
der sich in kurzer Zeit beantworten
ldsst sowie reliabel und valide die
Lebensqualitit von Patienten mit
Krebs im Kopf-Hals-Bereich erfasst.
Er ldsst sich kiinftig in internatio-
nalen Studien einsetzen.

Im Idealfall kann die Lebens-
qualitdt auch nach einer modernen
Krebstherapie auf einem hohen Ni-
veau erhalten bleiben. Um diesem
Anspruch gerecht werden zu kon-
nen, gilt es, in klinischen Studien die
Lebensqualitit nach einer Krebs-
erkrankung zu messen und zwischen
den Studiengruppen zu vergleichen.

Unter der Studienleitung von
Univ.-Prof. Dr. Susanne Singer vom
Institut fiir Medizinische Biometrie,
Epidemiologie und Informatik (IMBEI)
der Universititsmedizin Mainz kam
eine Gruppe von Wissenschaftlern
aus 21 Lindern zu dem Schluss,
dass es dazu Fragebogen bedarf,
die alle wichtigen Aspekte erfassen,
dabei aber gleichzeitig nicht zu lang
sind.

»Aulerdem miissen die Bogen
klinisch relevante Anderungen der
Lebensqualitit sensitiv erfassen, und
sie missen genau sein. Hinzu kommt,
dass klinische Studien heutzutage
meist international durchgefiihrt
werden. Das heifdt, sie miissen also in
verschiedenen Sprachen und Kul-
turkreisen gleich gut funktionieren®,

weify Prof. Singer. Unter dem Dach
der European Organisation for
Research and Treatment of Cancer
(EORTC) konnte ein Team von 33
Fachexperten die Studie mit dem
Namen ,,An international phase IV
field study for the reliability and vali-
dity of the EORTC Head and Neck
Cancer Module H&N43“ abschlie-
Ben.

In vielen klar definierten Arbeits-
schritten entwickelten die Forscher
den Fragebogen tiber einen Zeitraum
von zehn Jahren hinweg. Dabei teste-
ten und tiberarbeiteten sie ihn mehr-
fach und validierten ihn abschlie-
Bend. An dieser Validierungsstudie
nahmen 812 Patienten mit Kopf-Hals-
Tumoren aus 18 Landern teil. Ein Teil
der Patienten war gerade diagnosti-
ziert worden und wurde dreimal wih-
rend des ersten halben Jahres nach
Diagnose befragt. Der andere Teil be-
stand aus Patienten, deren Diagnose
schon mindestens zwei Jahre zuriick-
lag. Im Resultat legten die Wissen-
schaftler nun einen Fragebogen vor,
der in internationalen Studien einge-
setzt werden kann.

Quelle: Universititsmedizin der
Johannes Gutenberg-Universitit Mainz

RuAnatomy Insider/ Shifiterstock.com
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Lokalantibiotikum zur unterstiitzenden

Parodontitistherapie

Ligosan® Slow Release - der ,Taschen-Minimierer” von Kulzer.

¥,

Univ.-Prof. Dr. Dr. h.c. Holger
Jentsch, Universititsklinikum Leip-
zig, Poliklinik fir Zahnerhaltung
und Parodontologie, Funktions-
bereich Parodontologie, beantwor-
tet Fragen zum Produkt.

Seit wann und in welchen Fillen
kommt Ligosan® Slow Release bei
Thnen zum Einsatz?

Ich verwende das Lokalantibio-
tikum seit seiner Markteinfiihrung
in der unterstiitzenden Parodonti-
tistherapie bei Taschen von =5mm

mit positivem BOP bei gleichzeiti-
ger subgingivaler Instrumentierung.
Vor allem nutze ich Ligosan Slow
Release eher bei subakuten Zustin-
den oder bei — im Verlauf der lang-
jahrigen Betreuung — haufiger an
den gleichen Stellen auftretenden
Sondierungstiefen von =5mm mit
positivem BOP. Vorwiegend sind
das approximale Stellen, o6fter im
Seitenzahnbereich.

Welche Erfahrungen haben Sie mit
Ligosan® Slow Release gemacht?
Bei der beschriebenen Indika-
tion lassen sich mit dem Priparat
eine gute Verbesserung der Sondie-
rungstiefe und des BOP erreichen.
Zudem koénnen, wie aus der
Literatur hervorgeht, zusitzliche
Attachmentlevelgewinne (+0,38 mm
AL) und Sondierungstiefenreduk-
tionen (+0,67mm PD) gegentiber

einer alleinigen subgingivalen In-
strumentierung erzielt werden.

Was macht fiir Sie bei Ligosan®
Slow Release den Unterschied?

Die Anwendung ist ganz un-
kompliziert per Applikation mog-
lich, auch an mehreren Stellen im
Patientenmund. Ebenso tiberzeugt
mich die Tatsache, dass das Tetra-
cyclin-Antibiotikum neben der
antibakteriellen auch eine anti-
inflammatorische Wirkung hat.

Fordern Sie jetzt kostenlos In-
formationen und Beratungsunter-
lagen fiir das Patientengesprich
unter www.kulzer.de/ligosan-
unterlagen an.

Amerikanisches Unternehmen eroffnet
europaische Vertriebsniederlassung in Berlin

Zest Dental Solutions wahlt die deutsche Hauptstadt als
zentralen Standort fiir den Europa-Vertrieb.

Zest Dental Solutions, Hersteller der
LOCATOR® Implantat-Attachement-
Systeme und Anbieter von klinisch
erprobten Dentalwerkstoffen und
Kleingerdten, hat am 1. Februar 2019
die Er6ffnung einer européischen Ver-
triebsniederlassung in Berlin be-
kannt gegeben. Das neue europiische
Team wird eine schnellere und direk-
tere Unterstiitzung fiir derzeitige Kun-
den ermoglichen. Mehr als 50 Pro-
zent der Kunden kommen nicht aus
den USA. Dartiber hinaus soll so
der europaweite Zugang zu dentalen
Verbrauchsartikeln von Zest Dental
Solutions und Dentalgerdten des
kiirzlich akquirierten Unternehmens
Danville Materials ausgebaut werden.
Das Unternehmen sucht derzeit aktiv

ZEST DENTAL

nach neuen Handels- und Vertriebs-
partnern, um seine Stellung auf
dem europiischen Markt auszubauen.
»Zest hat einen loyalen Kundenstamm
und genieft hohes internationales
Ansehen — nicht nur in Europa, son-
dern auch dariiber hinaus“, so Tom
Stratton, Prisident des Unternehmens.
,Durch unser internationales, kun-
dennahes Auftreten kénnen wir
einen umfassenden Vertriebssupport
fiir unser gesamtes Produktportfolio
anbieten.“ Zest Dental Solutions ist
bekannt fiir innovative und funk-
tionale Produkte — vom LOCATOR®
Deckprothesen-Attachement-Sys-
tem, dem Aushingeschild des Unter-
nehmens, bis hin zu von Klinikern
geschitzten Verbrauchsmaterialien,

= Fm

Die Zest Dental Solutions Firmenzentrale in Carlsbad, Kalifornien, USA.

wie Bulk EZ® oder
Prelude One™,
und Dentalge-
réiten, wie Prep-
Start H,O™. Zest
Dental Solutions
ist aktiv auf der Suche nach inter-
nationalen Vertriebspartnern mit
groflem Fokus auf Verbrauchsmate-
rialien und Dentalgerdten, um seine
Reichweite auf dem Weltmarkt aus-
zubauen. Lernen Sie mehr tiber das
Unternehem unter www.zestdent.com
oder kontaktieren Sie die euro-
paische Niederlassung in der Gon-
tardstrafe 11, 10178 Berlin telefo-
nisch unter +49 30 408172534.

Zest Dental Solutions
Tel.: +1 760 7437744
www.zestdent.de

Hinweis: Ligosan® Slow Release ist in
der Schweiz nicht zugelassen.

Kulzer GmbH
Tel.: 0800 43723368
www.kulzer.de/ligosan

Infos zur Person Infos zum Unternehmen

CpOIOEID

KULZER

MITSUI CHEMICALS GROUP

Referent:
Univ.-Prof. Dr. Dr. h.c. Holger Jentsch

Thema:

Professionelles Management der
Parodontitistherapie in der eigenen
zahnarztlichen Praxis”

(3 Fortbildungspunkte)

Termin/Ort:

03.04.2019  Quedlinburg
26.06.2019  Kaiserslautern
25.09.2019  Diisseldorf
23.10.2019  Wiirzburg

Anmeldung und weitere Informationen
unter www.kulzer.de/zahnarztfortbil-
dungen.

Sie erhalten 10% Rabatt bei Online-
Anmeldung.

Exklusive Vertriebs- und
Kooperationsvertrage

Die HD Medical Solutions GmbH setzt zur Umsetzung
der CranioPlan-Analyse auf starke Partner.

CranioPlan ist eine 3D-kephalo-
metrische Analyse zur Bestim-
mung der kranialen Symmetrie,
Okklusionsebene und Inzisalpunkt —
Planung und Herstellung von Zahn-
ersatz und Therapiehilfsmitteln wie
z. B. Interimsprothesen, Totalprothesen,
CMD, Sportler- und Schnarcher-
schienen.

Die HD Medical Solutions GmbH
hat zur Umsetzung der CranioPlan-
Analyse mit folgenden Unternehmen
ab 2019 exklusive Vertriebs- und Ko-
operationsvertréige abgeschlossen.

HDX Will Corporation,
Korea - CBCT HDX16

Bewihrte DVT-Technologie des
HDX16 kombiniert mit einer spe-
ziellen Entwicklung fiir alle Indi-
kationen im Bereich DENTAL &
HNO erlauben dem Anwender eine
ausgesprochen differenzierte 2D-
und 3D-Diagnostik. Die integrierte
Software 3Diagnosys vereinfacht
dank intuitiver Benutzeroberfliche
und hilfreichen Werkzeugen die Dia-
gnostik und die Planung fiir den di-
gitalen Workflow um ein Vielfaches.

ClaroNav Inc., Kanada - Navident

Dynamische Navigation fiir die
dentale Implantologie. Navident ist
ein Durchbruch in der computer-
gestiitzten Implantologie und bie-
tet Zahnidrzten eine einfach zu
bedienende, genaue, hochportable
und erschwingliche Maoglichkeit,
die gewiinschte Restauration und
Implantatinsertion bei einem vir-

MEDICAL SOLUTIONS

tuellen Patienten zu planen und
dann den Plan auf dem Kiefer des
realen Patienten auszufiihren.

Merz Dental GmbH, Deutsch-
land - Baltic Denture System
Das Baltic Denture System
kombiniert konse-
quent die laborsei-

Infos zum Untemehmen
tige digitale Ferti-
gung von Totalpro- E E
thesen mit reduzier-
ten zahnirztlichen

Prozessschritten. L
Auf der IDS
+ HD Medical Solutions GmbH:

Halle 4.1, Stand A002
+ HDX Will Corporation:
Halle 4.1, Stand A021
» ClaroNav Inc.:
Halle 2.2, Stand B008
* Merz Dental GmbH:
Halle 10.2, Stand T038-V039

HD Medical Solutions GmbH
Tel.: +49 371 517636
www.hd-medical.gmbh
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DVT mit hochqualitativer Bildgebung bei geringster Strahlenbelastung

PreXion ist spezialisiert auf dreidimensionale Rontgendiagnostik.

OVT-WELTPREMIEREH

Prazise 3D-Bildgebung. GroBer Bildausschnitt. Geringe Strahlu_

Stopp den Legionellen!

METASYS bietet passende Losung fiir umfassenden Infektionsschutz.

Kolibakterien, Staphylokokken oder
Legionellen miissen nicht zwangs-
laufig zur Gefahr werden. Rich-
tige Dekontamination heiflt das
Zauberwort, um Infektionen in der
Zahnarztpraxis effektiv zu verhin-
dern.

Zahnirzte sind als Praxisinha-
ber gefordert, sowohl die gesetz-
lichen Auflagen zu erfiillen als
auch den Infektionsschutz (fiir Mit-
arbeiter und Patienten) sicherzu-
stellen. Zugleich soll der Mehrauf-
wand durch die eingesetzten Sys-
teme und Losungen moglichst ge-
ring gehalten werden.

=
]
=
o
«
c
=
3
=4
A
o
8\
@2

Mit den Wasserentkeimungs-
systemen WEK sowie WEK Light
bietet Thnen METASYS die pas-
sende Losung fiir Thren Infektions-
schutz und gibt Thnen die Moglich-
keit, den rechtlichen Auflagen zu
entsprechen. Die CE-gepriifte An-
lage sorgt fiir eine kontinuierliche
Dekontamination des Brauchwas-
sers, ohne Leitungen und Instru-
mente anzugreifen, und schiitzt
die Dentaleinheit gleichzeitig vor

Verkalkung. Unter Einsatz des spe-
ziellen Dekontaminationsmittels
GREEN&CLEAN WK werden nicht
nur Spritzen, Turbinen, Hand- und
Winkelstiicke sowie der Mundglas-
fuller mit entkeimtem Wasser ver-
sorgt — selbst hartnéckig festsitzen-
der Biofilm in den vorhandenen
Schlauchleitungen wird durch das
Entkeimungssystem abgeldst.
Zusitzlich verfiigt das WEK-
System iiber eine freie Fallstrecke,
mit der die Trennung des entkeimten
Brauchwassers von Frischwasser si-
chergestellt wird. Damit entspricht
die Anlage auch der Verordnung

DIN EN 1717, wonach
Wasser nach Kontakt

Infos zum Untemehmen
mit Pgt1er}ten b.zw. E._.. 'E
Chemikalien nicht
zuriick in das 6ffent-

[=] 2"

liche Wassernetz ge-
langen darf.

aguoixaiy

Infos zum Untemnehmen
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Kaum eine andere Firma ist so
spezialisiert auf die dreidimensio-
nale Rontgendiagnostik wie das seit
iiber 15 Jahren am Markt aktive
Hightech-Unternehmen PreXion
aus Japan. Dessen neues DVT-Sys-
tem PreXion3D EXPLORER besticht
durch ein klares und ultraprizises
Bild bei geringstmoglicher Strah-
lungsbelastung und einfachster Be-
dienung — und das zu einem wirt-
schaftlich attraktiven Preis.

Bei vielen DVT-Bildgebungs-
systemen heutzutage geht eine gute
Bildqualitdt meist mit hoher Strah-
lungsbelastung einher. Der fir den
europdischen Markt entwickelte
PreXion3D EXPLORER bietet mit ei-
nem 0,3mm Focal Spot und Voxel-
Grofen von 0,07 mm eine in diesem
Bereich einzigartige Kombination
aus hochstmoglicher Bildqualitit
bei geringstmoglicher Strahlungs-
belastung. Das neue PreXion-DVT
ermoglicht einen akkuraten 360-
Grad-Rundumblick von 512 bis

5™ ANNUAL MEETING

OF ISMI

10. und 11. Mai 2019

Konstanz - hedicke’s Terracotta

1.024 Aufnahmen. Der PreXion3D
EXPLORER verfiigt neben der 3D-
Analysefunktion tiber einen ,True®
und einen ,Reconstructed“-Pano-
ramamodus bei Bildausschnitt-
Groflen (FOV) von 50x50, 150x78
und 150x160mm. Zusitzlich be-
sticht das Gerit durch einfache
Bedienbarkeit, umfangreiche Pla-
nungsprogramme und Bildgebungs-
software tiiber alle zahnmedizin-
ischen Indikationsbereiche hinweg.

Die Weltpremiere des Prexion3D
EXPLORER findet vom 12. bis 16.
Mirz auf der IDS in Kéln, Halle 2.2,
Stand BO08]1 statt.

Exklusive Beratungstermine
konnen bereits jetzt unter info@
prexion-eu.de oder tiber die Home-
page vereinbart werden.

PreXion Europe GmbH
Tel.: +49 6142 4078558
WWW.prexion.eu

ANZEIGE

ONLINE-ANMELDUNG/
KONGRESSPROGRAMM

Ceramic Implants — Game Changer

in der Implantologie

Thema:

Ceramic Implants -
Game Changer in der Implantologie

www.ismi-meeting.com

METASYS Medizintechnik GmbH
Tel.: +43 512 205420-0
www.metasys.com

INT. SOCIETY /4
OF METAL FREE
IMPLANTOLOGY

ISMI

10./11. Mai 2019 | Konstanz
hedicke’s Terracotta

ISMI

Organisation/Veranstalter:

OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29 | 04229 Leipzig | Deutschland

Tel.: +49 341 48474-308 | Fax: +49 341 48474-290
event@oemus-media.de | www.oemus.com

INT. SOCIETY
OF METAL FREE
IMPLANTOLOGY

Faxantwort an +49 341 48474-290

(] Bitte senden Sie mir das Programm zur 5. Jahrestagung der ISMI zu. Stempel

Titel, Name, Vorname o

E-Mail-Adresse (Fir die digitale Zusendung des Programms.) =
]

OEMUS MEDIA AG HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland - Tel.: +49 341 48474-308 - event@oemus-media.de
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@ 38 |nternationale Dental Show
Koln, Deutschland
20 19 12.-16.03.2019
Halle 10.1, Stand A010—-C019

| Ligosan® Slow Release
Der Taschen-Minimierer.

Das Lokalantibiotikum fiir die Parodontitis-Therapie von heute.

Fiir lhren Behandlungserfolg: Ligosan Slow Release sorgt fur eine signifikant bessere Reduktion
der Taschentiefe als SRP allein.

Fiir lhre Sicherheit: Dank des patentierten Gels dringt der bewahrte Wirkstoff Doxycyclin

selbst in tiefe, schwer erreichbare Parodontaltaschen vor.

Fiir lhren Komfort: Das Gel ist einfach zu applizieren. Am Wirkort wird Doxycyclin kontinuierlich
in ausreichend hoher lokaler Konzentration Gber mindestens 12 Tage freigesetzt.

Jetzt kostenlos Beratungsunterlagen fiir das Patientengesprach
anfordern auf kulzer.de/ligosanunterlagen.

IKULZER

Mundgesundheit in besten Handen. MITSUI CHEMICALS GROUP

© 2019 Kulzer GmbH. All Rights Reserved.

Pharmazeutischer Unternehmer: Kulzer GmbH, Leipziger StraBe 2, 63450 Hanau e Ligosan Slow Release, 14 % (w/w), Gel zur periodontalen Anwendung in Zahnfleischtaschen (subgingival)
Wirkstoff: Doxycyclin ® Zusammensetzung: 1 Zylinderkartusche zur einmaligen Anwendung enthalt 260 mg Ligosan Slow Release. Wirkstoff: 1g Ligosan Slow Release enthélt 140,0 mg
Doxycyclin entsprechend 161,5mg Doxycyclinhyclat. Sonstige Bestandteile: Polyglykolsaure, Poly[poly(oxyethylen)-co-DL-milchsaure/glycolsaure] (hochviskos), Poly[poly(oxyethylen)-co-DL-
milchsaure/glycolsaure] (niedrigviskos) ® Anwendungsgebiete: Zur Behandlung der chronischen und aggressiven Parodontitis bei Erwachsenen mit einer Taschentiefe von = 5mm als Unter-
stiitzung der konventionellen nicht-chirurgischen Parodontitis-Therapie. ® Gegenanzeigen: bei bekannter Uberempfindlichkeit gegeniiber Doxycyclin, anderen Tetracyclin-Antibiotika oder
einem der sonstigen Bestandteile von Ligosan Slow Release; bei Patienten, die systemische Antibiotika vor oder wéhrend der Parodontaltherapie erhalten; wahrend der Odontogenese
(wahrend der Frihkindheit und wahrend der Kindheit bis zum Alter von 12 Jahren); wahrend der Schwangerschaft; bei Patienten mit erhéhtem Risiko einer akuten Porphyrie; bei Patienten

mit stark eingeschrankter Leberfunktion. ® Nebenwirkungen: Nach Behandlung mit Ligosan Slow Release waren Haufigkeit und Auspragung von Nebenwirkungen vergleichbar den Neben-
wirkungen nach konventioneller Parodontitisbehandlung. Gelegentlich auftretende Nebenwirkungen sind: Schwellung der Gingiva (Parodontalabszess), ,kaugummiartiger” Geschmack bei
Austritt von Gel aus der Zahnfleischtasche. Da die Anwendung von Ligosan Slow Release nachweislich nur zu sehr geringen Doxycyclin-Plasmakonzentrationen fihrt, ist das Auftreten
systemischer Nebenwirkungen sehr unwahrscheinlich. Allgemeine Erkrankungen und Beschwerden am Verabreichungsort: Uberempfindlichkeitsreaktionen, Urticaria, angioneurotisches
Odem, Anaphylaxie, anaphylaktische Purpura. Innerhalb der Gruppe der Tetracyclin-Antibiotika besteht eine komplette Kreuzallergie. Bei Verabreichung von Doxycyclin an Kinder wahrend
der Zahnentwicklung ist in seltenen Fallen eine irreversible Zahnverfarbung und Zahnschmelzschadigung beobachtet worden e Verschreibungspflichtig e Stand der Information: 07/2017




» Wir sind optimistisch*

Gerald Bose, Vorsitzender der Geschaftsfiih-
rung der Koelnmesse, informiert im Gesprach
| mit der Dental Tribune International (ber
| Serviceneuheiten und Perspektiven der IDS.

» Seite 32

38. Internationale Dental-Schau * KéiIn » 12.-16. Marz 2019

Austausch.

Rahmenprogramm der IDS

Auch in diesem Jahr tragen die Veranstal-
tungen langjahriger Partner der IDS zum Pro-
gramm bei: Die BZAK und der BdZA bieten
umfangreiche Beratung, Informationen und

» Seite 34

Halle 10.1

" Produkte auf der IDS

Auf 170.000 Quadratmetern Ausstellungs-
fliche présentieren die Unternehmen aus
aller Welt ein breit gefdchertes Angebot an
Produktinnovationen und Dienstleistungen.

» Seite 50 ff.

IDS 2019: Dreh- und Angelpunkt der Dentalbranche

Mitte Marz erwartet Koln mehr als 150.000 Fachbesucher aus aller Welt und halt vielfaltige Marktneuheiten bereit.

W Ein weiteres IDS-Jahr hat be-
gonnen, und mit Spannung wird vom
12. bis zum 16. Marz die 38. Interna-
tionale Dental-Schau erwartet - welt-
weit die grofte Messe fiir Zahnmedizin
und Zahntechnik. Rund 2.300 Unter-
nehmen aus iber 60 Landern prasen-
tieren in der Ruhrmetropole auf nun-
mehr Uber 170.000 Quadratmetern
Produkt- und Technologieneuheiten,
die Fachbesucher sich nicht entgehen
lassen sollten. Von der Zahnmedizin
uber die Zahntechnik hin zu Themen
wie Infektionsschutz und Wartung
sowie Dienstleistungen, Informations-,
Kommunikations- und Organisations-
mitteln - fir jeden dental Involvier-
ten gibt es hier Innovatives zu entde-
cken. Zudem wurde in diesem Jahr
die Hallenstruktur optimiert, fiir
mehr Aufenthaltsqualitat fiir Besu-
cher und Aussteller. Dabei unter-
streicht die IDS mit ihrer umfassenden
Bandbreite einmal mehr ihre weltweit
einmalige Stellung als Leitmesse der
Dentalbranche.

Im Fokus: Digitalisierung

Das Thema, das die diesjahrige
IDS besonders bewegen wird, ist
unumstritten die Digitalisierung. Da-
bei stehen verbesserte digitale Work-
flows, digital gestiitzte Konzepte in der
Totalprothetik, CAD/CAM-Verfahren
und vor allem, als moglicher ,Game
Changer®, der 3D-Druck im Mittel-
punkt des progressiven Dentalmark-
tes. Letzterer erdffnet Nutzern zahl-
reiche neue Anwendungsgebiete, neue
Formen der Teamarbeit sowie neue
Geschéaftsmodelle.

Im Sinne des fortschrittlichen,
digitalen Wandels hat auch die IDS
entsprechend mit einem Relaunch
ihrer Website und der Messe-Apps
reagiert, inklusive interaktivem Hal-
lenplan und Navigationssystem. Bel-
spielsweise hilft das Tool ,Match-
making365“ Fachbesuchern schon
im Vorfeld, Businesskontakte zu
kntipfen und Terminvereinbarungen
zu treffen.

Veranstaltungen

Mit dem Hé&ndlertag startet
das Veranstaltungsprogramm am
Dienstag. Wiederkehrender Pro-
grammpunkt wahrend der IDS ist
die ,Speakers Corner®, 2019 in der
Passage 4/5 platziert, wo namhafte
Experten und fihrende Hersteller
uber aktuelle Erkenntnisse aus

Gezielte Sicherheits-
maBnahmen

Koelnmesse reagiert mit individuellen Sicherheitskonzepten.

W Die Koelnmesse nimmt die welt-
weit angespannte Sicherheitslage
und die Besorgnis ihrer Géste, Aus-
steller und Besucher sehr ernst. Sie
reagiert darauf mit individuellen Si-
cherheitskonzepten und verstarkter
Zusammenarbeit mit Polizei und Be-
hérden im Umfeld ihrer Veranstal-
tungen. Auch zur IDS wird das
Sicherheitskonzept eng mit den zu-
standigen Behorden abgestimmt. Zu
den MaBnahmen zé&hlen unter ande-
rem Sichtkontrollen mit stichproben-

artigen Uberpriifungen mitgefiihr-
ter Gepackstiicke. Die Kontrollen
sind variabel angelegt und richten
sich nach kurzfristigen Ruckspra-
chen mit den Sicherheitsbehérden.

Um Wartezeiten zu vermeiden,
wird darum gebeten, Gepécksticke,
die nicht zwingend flir den Messe-
besuch bendtigt werden, zu Hause
zu lassen. 4

Quelle: Koelnmesse

Wissenschaft und Forschung infor-
mieren. Treffpunkt fur alle Alters-
stufen ist erneut die ,Generation

Lounge“ des Bundesverbands der
zahnmedizinischen Alumni, eben-
falls in der Passage 4/5. Die Bun-

deszahnérztekammer und ihre Part-
ner bieten parallel zum Verlauf
der Messe ein umfangreiches Bera-
tungs- und Informationsangebot fur
Zahnarzte in Halle 11.2.

Ticket-Vorverkauf

Der Vorverkaufspreis fiir Ticket-
Bestellungen gilt bis einschlieBlich
11. Marz 2019. Diesen Vorteil soll-
ten Besucher nutzen, denn er be-
inhaltet bis zu 23 Prozent Erspar-
nis und die Wartezeiten an der
Tageskasse entfallen. Zudem ist ein
kostenloser Fahrausweis fiir offent-
liche Verkehrsmittel inkludiert.

Die Reise zur IDS nach Koln
zahlt sich in vielfacher Hinsicht aus,
sowohl beruflich durch den Zu-
wachs an Wissen und Informatio-
nen als auch ganz persénlich durch
den regen Austausch mit Kollegen
aus aller Welt. «

ANZEIGE
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lhr Plus in der Medizin- und Dentaltechnik

OPTIK

Mikroskope in Medizin & Technik

the next generation

Das neue All-in-One Dentalmikroskop fiir die
moderne Zahnheilkunde
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IDS: Branchenmeeting, Kollegentreff und Diskussionsforum in einem

GruBwort von Dr. Peter Engel, Prasident der Bundeszahnérztekammer (BZAK).

W Sehr geehrte Damen und Herren,
liebe Kolleginnen und Kollegen,

gerne mochte ich Sie im Namen der
Bundeszahnérztekammer (BZAK)
zur groften Dentalmesse der Welt,
der Internationalen Dental-Schau
(IDS), nach Koln einladen. Vom 12. bis
16. Marz 2019 bietet sie den Zahnérz-
tinnen und Zahnéarzten in Deutsch-
land die hervorragende Gelegenheit,
quasi vor der eigenen Haustir die
internationalen Trends und Innova-
tionen in Zahnmedizin und Zahn-
technik zu erleben.

Die IDS ist Branchenmeeting,
Kollegentreff und Diskussionsforum
fur die gesamte Dentalbranche mit
Gasten und Ausstellern aus der gan-
zen Welt. Zusammen mit ihren Part-
nern stellt sich die BZAK alle zwei
Jahre in diesem weltoffenen und dy-
namischen Umfeld mit einem eige-
nen Stand den Besuchern vor. Erst-

30

IDS Koin 2019

~Dr. Peter Engel.

mals wurden dazu auch ZFA-Berufs-
schiilerinnen und -Berufsschiiler von
der BZAK, dem Verband der Deut-

schen Dental-Industrie (VDDI) und
dessen Wirtschaftsunternehmen, der
Gesellschaft zur Forderung der Den-

tal-Industrie mbH (GFDI), direkt ein-
geladen, die IDS und den BZAK-Stand
kennenzulernen. Wir sehen diese
Einladung als Beitrag zur Férderung
des ZFA-Nachwuchses - die riesige
Resonanz von tber 1.200 Zusagen ist
ein toller Erfolg.

Im Rahmen der IDS findet tradi-
tionell auch die BZAK-Konferenz der
Hilfsorganisationen statt. Sie dient
als Ideenbodrse und bietet den zahn-
arztlichen Hilfsprojekten eine gute
Moglichkeit zum Netzwerken und
zum personlichen Austausch. Mit der
Organisation der Konferenz, die am
15. Maérz stattfindet, méchten wir
dem weitreichenden sozialen und
gesellschaftlichen Engagement die
notige Aufmerksamkeit schenken,
die es verdient.

Kommen Sie vorbei am Stand
der Bundeszahnédrztekammer und
nutzen Sie die Gelegenheit, mit
uns ins Gespréch zu kommen, Ex-

perten zu treffen und sich zu infor-
mieren.

Wir freuen uns, Sie zwischen dem
12.und 16. Mérz 2019 auf der IDS und
an unserem Stand in Halle 11.2, Gang
O/P, Stand 50/59 zu begriifen: Bundes-
zahnérztekammer (BZAK), Institut der
Deutschen Zahnérzte (IDZ), Zentrum
Zahnarztliche Qualitat (ZZQ), Zahnérzt-
liche Mitteilungen (zm), Stiftung Hilfs-
werk Deutscher Zahnérzte fiir Lepra-
und Notgebiete (HDZ), Bundesverband
der Zahnmedizinstudierenden in
Deutschland e.V. (bdzm), Bundesver-
band der zahnmedizinischen Alumni in
Deutschland e.V. (BdZA), Dentista e.V,
Aktion Zahnfreundlich e.V. (AZeV), Ver-
ein fir Zahnhygiene e.V. (VIZ) sowie
‘Young Dentists Worldwide (YDW). 44

Bis dahin kollegiale Griife,

4

Dr. Peter Engel

sbDiese Messe setzt
zukunftsweisende Impulse*

GruBwort von Henriette Reker, Oberbiirgermeisterin der Stadt Koln.

B Sehr geehrte Damen und
Herren,

herzlich willkommen zur
weltgroten Messe fir
Zahnmedizin und Zahn-
technik in der Rheinmetro-
pole. Die Messe setzt zu-
kunftsweisende Impulse
und ermoglicht einen Aus-
tausch aller Teilnehmenden
rund um die Themen der
Zahnmedizin und Zahn-
technik, Infektionsschutz
und Wartung bis hin zu
Dienstleistungen, Informa-
tions-, Kommunikations-
und Organisationsmitteln.
Sie bietet sowohl Live-De-
monstrationen und Produkt-
prasentationen als auch
Fachvortrdge zu Neuhei-
ten und Trends. Es werden
2.300 Unternehmen fir
Zahnmedizin und Zahn-
technik aus tber 60 Lan-
dern erwartet.

Ich begrife es sehr, dass in der
heutigen Zeit der Digitalisierung neue
Moglichkeiten genutzt werden, um die
Versorgungsqualitdt zum Wohle der
Patientinnen und Patienten zu verbes-
sern. Es freut mich daher besonders,
dass im Programm unter anderem
auch digitale und teildigitale Vorge-
hensweisen fir das zahntechnische
Labor vorgestellt werden. Hier eroff-
nen sich Gestaltungsspielrdume fur
Zahnmedizin und Zahntechnik, um
auf neue Weise Hand in Hand Ver-
fahren zu nutzen und Behandlungs-
erfolge zu optimieren.

Nach den Erfahrungen der vor-
herigen Internationalen Dental-Schau
werden Uber 150.000 Fachbesuche-
rinnen und Fachbesucher aus Uber
150 Léndern erwartet. Damit Sie
sich als Besucherinnen und Besucher
schnell und bequem orientieren kon-

~0OB Reker

nen, steht Thnen der Service einer
IDS-App zur Verfiigung. Sie konnen
diese App unter anderem dazu nut-
zen, um sich vorab iiber Aussteller,
Produkte und das Programm zu in-
formieren sowie sich mittels eines
Navigationssystems auch durch die
Hallen zu den gewtnschten Messe-
standen fithren zu lassen.

Neben einem fruchtbaren fach-
lichen Austausch wiinsche ich allen
Teilnehmerinnen und Teilnehmern
der IDS 2019 einen angenehmen Auf-
enthalt in Kéln. Nutzen Sie auch die
Zeit, die Stadt mit ihrer Vielzahl an Se-
henswiirdigkeiten und ihrer kélschen
Lebensart nédher kennenzulernen. «

Heuvele et

Henriette Reker
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»WIir und ganz Koin freuen uns auf die IDS!*

Gerald Bose, Vorsitzender der Geschaftsfiihrung der Koelnmesse, im Gesprach mit der Dental Tribune International (iber Serviceneuheiten und Perspektiven der IDS.

DTI: 2017 war ein Rekordjahr fiir die
Koelnmesse. Welche Rolle spielte
die IDS bei diesem Erfolg?

Gerald Bose: Richtig, das Messe-
jahr 2017 war ein absolutes Erfolgs-
jahr, in dem wir unsere ehrgeizigen
Wachstumsziele nicht nur erreicht,
sondern sogar noch Ubertroffen ha-
ben. Am Ende verzeichneten wir
357,9 Millionen Euro Umsatz, tiber
43.000 ausstellende Unternehmen
aus 119 Landern und mehr als
2,1 Millionen Besucher bei unseren
82 Messen und Ausstellungen 2017.
Die IDS als internationale Branchen-
leitmesse spielt dabei eine ganz
wichtige Rolle in unserem Messeport-
folio.

Zur IDS 2017 kamen mehr als
155.000 Fachbesucher, ein Plus von
12 Prozent gegeniiber 2015. Was
erwarten Sie dieses Jahr in Bezug
auf die Besucherzahlen?

Die Entwicklungen der letzten
Jahre und die Resonanz auf unsere
Befragungen deuten darauf hin,
dass wir auch 2019 auf Besucher-
seite mit einem sehr starken Zu-
spruch rechnen diirfen. Wir sind op-
timistisch, das Ergebnis aus 2017 mit
uber 155.000 internationalen Fach-
besuchern noch einmal steigern zu
kénnen.

ANZEIGE

Welche Anderungen an den Hallen,
Einrichtungen oder Dienstleistungen
wurden vorgenommen?

Mit der Integration der Halle 5
legt die IDS in puncto Fldche noch
einmal deutlich zu. Die Veranstaltung
erreicht nun eine Gesamtbruttofld-
che von iiber 170.000 m?! Die Einbin-
dung der Halle 5 schafft die notwen-

|

£

digen Kapazitaten fur die starke
Nachfrage auf Aussteller- und damit
auch auf Besucherseite. Wir errei-
chen mit der Erweiterung zudem eine
zusatzliche Aufwertung der allgemei-
nen Aufenthaltsqualitat fiir die Besu-
cher der IDS: Ein ,Food-Court* in
Halle 5.1, die breite Gangfihrung und
die lichtdurchfluteten Passagen sor-

gen fur bessere Orientierung und
Struktur der Veranstaltung.

Es gibt einen weiteren Service,
der Fachbesuchern die Reise zur IDS
erleichtert und vor allem vergunstigt.
Zur kommenden Veranstaltung er-
halt man zum IDS-ETicket kostenfrei
auch einen Fahrschein fir 6ffentliche
Verkehrsmittel in der Region Koéln
und erstmals auch fur das gesamte
Ruhrgebiet.

Die IDS 2017 konzentrierte sich auf
digitale Produktions- und Diagnose-
methoden - steht dieses Thema
auch 2019 im Fokus?

An der Spitze der internationalen
Entwicklung stehen verbesserte digi-
tale Workflows und die additive Fer
tigung. Die Digitalisierung schreitet
mit einer enormen Dynamik voran.
Dadurch werden auch die Innova-
tionszyklen immer kurzer. Die Inno-
vationskraft der Branche wird hier
besonders deutlich. Und die Digitali-
sierung zieht sich durch alle Seg-
mente der dentalen Welt.

Wie schitzen Sie die langfristigen
Perspektiven der IDS ein?

Die Entwicklung und der Erfolg
der IDS in den vergangenen Jahren
lasst uns sehr positiv in die Zukunft
schauen. Stillstehen darf man in un-

serer Branche aber ohnehin nie. Des-
wegen werden wir uns auch nach
der IDS 2019 mit der Gesellschaft zur
Forderung der Dental-Industrie mbH
(GFDI), dem Veranstalter der IDS, zeit-
nah zusammensetzen und gemein-
sam {iberlegen, wie wir uns aufstellen
miussen, um diesen Erfolg nachhaltig
zu sichern.

Bei der IDS 2017 wurde Kéin zur
fiinftigigen Welthauptstadt der
Zahnmedizin gekiirt — Was hat die
Gastgeberstadt zu bieten?

Auch wenn zur IDS das Business
im Mittelpunkt steht, werden Besu-
cher und Aussteller sicherlich auch
die Domstadt erkunden und genie-
Ben. In unmittelbarer Nahe zum Mes-
segeldnde, nur durch den Rhein - die
Lebensader der Kolner - getrennt, liegt
das Herz der Millionenmetropole mit
seinen liberalen, sympathischen und
weltoffenen Menschen. Neben den
kulturellen Sehenswirdigkeiten, die
von der Antike bis zur Gegenwart rei-
chen, lasst sich die ,kolsche Lebens-
art” am Besten in den vielen Restau-
rants, Brauhdusern und Kneipen
erleben. Wir und ganz Kéln freuen
uns auf die IDS!

Herr Bose, vielen Dank fiir das
Gesprach.

Deutschlands Nr. 1
Digitale Patientenautkldarung und Dokumentation

Besuchen Sie uns in

Halle 11.3

Stand K050 L059




Since 1921 Entdecken Sie GC neu - auf der IDS:
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Rahmenprogramm: Bundeszahnarztekammer und GENERATION LOUNGE

Wer Beratung, Informationen und den Austausch sucht, ist hier genau richtig.

W Auch in diesem Jahr tragen die
Veranstaltungen langjahriger Part-
ner der IDS zum abwechslungsrei-
chen Rahmenprogramm bei. So bie-
tet die Bundeszahnédrztekammer
(BZAK) ein umfangreiches Bera-
tungs- und Informationsangebot fir
Zahnérzte, wahrend der Bundesver-
band zahnmedizinischer Alumni in
Deutschland (BdZA) mit der GENE-
RATION LOUNGE erneut eine Aus-
tauschplattform flr erfahrene Zahn-
mediziner und junge Absolventen
bereitstellt.

»Alles rund um die Praxis”

Die BZAK und ihre Partner (u.a.
Institut der Deutschen Zahnarzte, Ak-
tion Zahnfreundlich e.V.,, Bundesver
band der Zahnmedizinstudierenden
in Deutschland e.V., Dentista e.V.) la-
den an ihren Stand in Halle 11.2, wo
am Mittwoch um 10 Uhr das Pro-
gramm gemeinsam erdffnet wird. Ta-
gespunkte sind u.a. ein Friuhsttck der
Aktion Zahnfreundlich e.V.-Experten
mit Fokus auf zahnfreundlicher Er
nahrung, BZAK-Sprechzeiten zu GOZ-
Analyse, die Telematikinfrastruktur,
Aufstiegsmoglichkeiten fir Zahn-
medizinische Fachangestellte sowie
ein Infovortrag zu Engagement bei
Special Smiles.
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2u erholten

Am Donnerstag informiert die
BZAK iiber Réntgen und Hygiene, wo-
nach Dentista e.V. hilfreiche Tipps zu
rechtlichen Aspekten gibt. Am Nach-
mittag begegnen sich Studierende,
Alumni und Young Dentists World-
wide zur Standparty, um den Aus-
tausch noch etwas reger werden zu
lassen.

Fragen zur GOZ, Versorgung und
Qualitit beantwortet die BZAK dann
am Freitag. Zudem bietet der AZeV
Hilfe bei der Erndhrungsberatung fiir
Zahnmedizinische Fachangestellte,
Fach- und Prophylaxeassistenten.
Young Dentists Worldwide informie-
ren zudem Uber das Arbeiten im Aus-
land und Voluntary Work.

Den finalen Messetag startet der
AZeV erneut mit einem zahnfreund-
lichen Fruhstiick. Gesellschaftliches
Engagement und damit verbundene
soziale Projekte im Netzwerk der
BZAK stehen im Mittelpunkt der letz-
ten Sprechzeit. Nach einem Dentista-
Kurzvortrag und einer Talkrunde zu
Intraoralscannern im Kontext von

Messeguide zur IDS 2019

So wird die Ausstellersuche zum Kinderspiel!

Featured Exhibitd

Highlights

Hallenplan

Messenews

Anfahrt

Point of Interest

Impressum

W Mit Uber 1.200 Downloads war der
today Messeguide zur Internationalen
Dental-Schau vor zwei Jahren ein
groBartiger Erfolg. Auch zur IDS 2019
bietet die OEMUS MEDIA AG wieder
die praktische Orientierungshilfe an,
um sich zwischen Uber 2.300 Ausstel-
lern, sieben Messehallen und 170.000
Quadratmetern zurechtzufinden und
den Messeaufenthalt in Kéln vom
12. bis 16. Marz zu planen.

Zur IDS 2019 erscheint der today
Messeguide als Web-App unter www.
messeguide.today. Somit entfallen ex-
tra Downloadzeiten und es muss kein
Speicherplatz auf dem Smartphone
verbraucht werden. User setzen sich
einfach die Webadresse als Lesezei-
chen auf ihren Smartphone-Home-

nQ

Messeguice

Ausstellersuche zur IDS 2019

Suche nach Firma

FIRKS,

Suche nach Produkten

PRODUKTGSPE

Alle -

FALLE

Digitalisierung und Prothetik verab-
schieden sich die BZAK und ihre Part-
ner mit einer gemeinsamen Farewell-
Party am Stand.

GENERATION LOUNGE

In der Passage Halle 4/5 haben
Zahnmediziner in diesem Jahr wieder
die Moglichkeit, sich in der GENERA-
TION LOUNGE des BdZA unterei-
nander und Uber die Generationen
hinweg auszutauschen. Am frithen
Mittwochnachmittag findet die offizi-
elle Eréffnung statt, wonach in einer
Talkrunde des BdZA ,Berufsperspek-
tiven flr angestellte Zahnmediziner”
diskutiert werden.

Am Donnerstag ruckt ,Die Ver-
sorgungslandschaft von Morgen“ in
den Fokus - dabei dient die Lounge
rund um die Talkrunden als Anlauf-
stelle fur netzwerkende Fachbesu-
cher jedes Erfahrungsstandes. Auch
der BdZA begeht die Messe mit einer
Standparty am Freitagnachmittag.

Am flinften und letzten Messetag
rundet das internationale Treffen von
Young Dentists Worldwide, der Inter-
national Association of Dental Stu-
dents und der Europaischen Vereini-
gung der Zahnmedizinstudierenden
das Programm der GENERATION
LOUNGE ab. «

screen und kénnen sofort von den
gleichen Vorteilen wie bei einer App
profitieren. Der today Messeguide ver-
sendet auf Wunsch Push-Nachrichten -
so verpassen User keine Highlights
der IDS 2019 mehr.

Schnell und unkompliziert:
Infos zu den teilnehmenden
Ausstellern im Handumdrehen

In diesem Jahr présentiert sich
der foday Messeguide erstmals als
benutzerfreundliche Web-App - in
frischem Gewand und mit vielen
nutzlichen Funktionen. Neben einer
vollumfanglichen, gut sortierten Aus-
stellersuche sowie stindlich aktuali-
sierten Messenews profitieren Nutzer
von tollen Aktionen ausgewahlter
Aussteller, die innerhalb der Web-App
unter der Rubrik ,Highlights* ange-
kiindigt werden. Der ,Point of Inte-
rest” mit vielen praktischen Informa-
tionen rund um das Messegeldnde
und der ausfiihrliche Hallenplan run-
den die Web-App inhaltlich ab.

Dank der Merkfunktion kénnen
Nutzer ihren Messebesuch bereits
vorab planen und jederzeit iber die
Favoritenliste abrufen. Ein weiterer
Vorteil der Web-App ist die ausfihr
liche Vorstellung der ZWP online-Fir
menprofilkunden, die innerhalb der
Web-App farblich hervorgehoben wer-
den. Neben Hallen- und Standnummer
sowie einer kurzen Vorstellung des
Unternehmens erhdlt der Leser der
Web-App zusétzliche Informationen zu
Produktgruppen und ausgewéhlten
Produkten des Unternehmens. 44

Quelle: ZWP online
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KFO: Durch digitale Tools werden Karten neu gemischt

Kiinstliche Intelligenz und virtuelle Realitat sind Schwerpunktthemen der Internationalen Dental-Schau 2019.

W Diagnostik, Therapieplanung, The-
rapie und Nachsorge - das sind in
der Kieferorthopadie die vier klas-
sischen Pfeiler, doch die Werkzeuge
und Lésungen dndern sich. Vor allem
digitale Strategien haben diese Fach-
disziplin in den letzten Jahren nach-
haltig verdndert. Welche aktuellen
Entwicklungen die Kieferorthopédie
voranbringen, erfahren die Besucher
der Internationalen Dental-Schau (IDS)
2019 aus erster Hand.

Diagnostik und Therapie-
planung: analog oder digital

In der gesamten Kieferorthopadie
gilt heute: Jeder Praxisinhaber wird
die Nachrustung digitaler Technologien
erwagen, der Neugriinder woméglich
von vorneherein auf weitgehend bis
komplett digitalisierte Workflows set-
zen: Analoge und digitale 2D-Réntgen-
bilder werden durch 3D-Rontgen er-
ganzt, CT- und MRT-Aufnahmen mit-
einbezogen, Falle durch digitale Fotos
dokumentiert, konventionell oder mit
dem Intraoralscanner abgeformt, die
Patientendaten digital verwaltet.

Fir die Behandlungsplanung las-
sen sich digitale oder gemischt ana-
log-digitale Wege beschreiten (Intra-
oralscan oder Digitalisierung eines
Gipsmodells). Durch den Trend in
Richtung offener Formate und tber
haupt offener Systeme wird die Da-
tentibergabe der Abformdaten in die
Planungssoftware immer einfacher
und die gesamte Planung geht leich-
ter von der Hand. Besonders interes-
sant dabei: Auf Basis der rein virtuel-
len Modelle entstehen sowohl vir-

tuelles Setup wie auch die Gestal-
tung der kieferorthopédischen Appa-
raturen.

Inwieweit dabei bereits der Zahn-
techniker ins Boot kommt und wel-
che Aufgaben er nachfolgend tber-
nimmt (z.B. Druck physischer Mo-
delle, Herstellung der Apparaturen
und schlieBlich der Ubertragungs-
trays), ist heute sehr flexibel hand-
habbar. Die nétigen Daten lassen sich
hin- und herschicken, wie Praxis und
Labor es im Sinne eines optimalen
Workflows miteinander festgelegt ha-
ben. Dies bietet auch dem speziali-
sierten Zahntechniker neue Chancen.
Unterschiedliche Verfahrensweisen
erlebt der Besucher auf der IDS 2019
und holt sich dort wertvolle Anregun-
gen.

Unterstiitzung durch
kiinstliche Intelligenz

Welchen Anteil Verfahren, die auf
kinstlicher Intelligenz fufBen, in Zu-
kunft bei der kieferorthopéadischen
Therapie zusétzlich leisten werden,
1asst sich heute nicht abschlieBend be-
antworten. Mittelfristig sind weitere
Hilfestellungen der Software bei der
Erstellung von Setups oder bei War
nungen vor zu extremen Zahnbewe-
gungen denkbar, denn die Datenbasis
zur statistisch zuverldssigen Unter-
legung dieser Tools wachst standig.

Eher schwierig erscheint aus der
zeitiger Sicht immer noch das Zusam-
menfligen komplexerer Apparaturen
aus Einzelteilen. Auch hier wird die
Alternative, moglichst vieles digital ge-
stiitzt in einem Stiick herzustellen, ei-

nen immer gréBeren Raum einnehmen.
Nicht zuletzt kommt es dabei darauf an,
welche der vielen Aufgaben im Rah-
men einer kieferorthopéddischen Be-
handlung der Computer mit sptirbaren
Kostenvorteilen erledigen kann.

Beispiel Alignertherapie

Als exemplarisch fiir den Wandel
durch digitale Technologien kann die
Therapie mit Alignern gelten. Sie ent-
faltet ihren Nutzen etwa bei der Vor-
bereitung fiir Mafnahmen im Be-
reich der Asthetischen Zahnheilkunde
(z.B. gerade Zahnsténde als Voraus-
setzung flir das Anbringen von Ve-
neers) und generell als Alternative
fur Patienten, die Zahnspangen als
auffallig empfinden.

Es ist noch gar nicht so lange her
und in der Kieferorthopéddie doch eine
gefithlte Ewigkeit: In den 1990erJah-

© Robert Przybysz/Shutterstock.com

ren hat man konventionell gearbeitet -
mit einem manuellen Set-up aus dem
Labor und tiefgezogenen Alignern.
Heute dominiert die Intraoralkamera
oder, alternativ dazu, die Digitalisie-
rung eines konventionell erarbeiteten
Modells im Extraoralscanner. Auf der
IDS hat der Besucher die Méglichkeit,
viele unterschiedliche Produkte aus
diesem Bereich zu begutachten und
die fir den kieferorthopadischen Be-
darf am besten geeigneten fir seine
Praxis bzw. fir sein Labor in die
engere Wahl zu ziehen.

Die gesamte Planung kann am
Monitor erfolgen, wofiir mehrere
Software-Systeme zur Verfligung ste-
hen. Der Besucher der IDS findet
zum Beispiel Kombinationen aus
LIntraoralkamera + Software®, sehr
umfangreiche Varianten (z.B. inklu-
sive Erstellung individueller Attach-

ments) und besonders intuitiv be-
dienbare Programme. Sie arbeiten
bis zur Vorstufe fur den 3D-Druck
physischer Zahnkranzmodelle - ent-
weder mit dem praxiseigenen Dru-
cker oder im zahntechnischen Labor
oder Uber externe Dienstleister aus
der Dentalindustrie. Die Herstellung
der Aligner selbst erfolgt tiblicher-
weise im Labor.

Je nach Auslegung wird ein vir
tuelles Ziel-Set-up vorgegeben, oder es
werden zusétzlich Zwischenziele de-
finiert. Damit lassen sich zum Bei-
spiel komplexe Zahnbewegungen unter-
teilen (z.B. in Protrusion und Rota-
tion). Auch komplexe Behandlungen
liegen im Bereich des Moglichen
(z.B. Alignerbehandlung + Multibra-
cketbehandlung im Gegenkiefer).
Wer mehr sehen mochte, schaut sich
auf der IDS nach Software-Optionen
mit Virtual-Reality-Funktionen um
(inklusive Test mit der VR-Brille).

,Die IDS 2019 wird ihre Besucher
in all diesen Punkten ein groBes
Stlick weiterbringen®, ist sich Mark
Stephen Pace, Vorstandsvorsitzender
des Verbands der Deutschen Den-
tal-Industrie e.V. (VDDI), sicher. ,Das
ist wichtig, denn durch eine konse-
quente kieferorthopadische Behand-
lung lassen sich zu einem frithen Zeit-
punkt Komplikationen in spéteren
Lebensjahren von vorneherein ver-
meiden. Dazu wird die weltgroBte
Messe fir Zahnmedizin und Zahn-
technik in Kéln vom 12. bis zum 16.
Mérz 2019 wesentlich beitragen.”

Quelle: Koelnmesse

Dynamische Digitalisierung: im Zukunftslabor

auf der Internationalen Dental-Schau 2019

Digitalisierung befliigelt Labors: groBe Auswahl an Werkstoffen, hohe Flexibilitét in der Fertigung und neue Verfahren fiir attraktive Totalprothetik.

W Inmitten der globalen Entwick-
lungslinien sehen wir zwei Berei-
che: die analoge und die digitale
Welt. Es gibt die langfristig stabilen
Trends (insbesondere: ,Megatrend
Gesundheit”) und die schnell getak-
teten ,Bits und Bytes® der digitalen
Dental-Technologien. Als Zahntech-
niker profitiert am meisten, wer bei-
des zusammenzubringen versteht.
Den Uberblick zu behalten und ziel-
sichere Zukunftsentscheidungen zu
treffen, dabei hilft an erster Stelle
ein Besuch der Internationalen Den-
tal-Schau (IDS), vom 12. bis 16. Méarz
2019, in Kéln.

Innovationsschwerpunkte

Einige Innovationsschwerpunkte
liegen im Bereich der digitalen Tech-
nologien auf der Hand: Sie haben die
Bearbeitung bestimmter Werkstoffe
uberhaupt erst moglich oder G6ko-
nomisch attraktiv gemacht. So kén-
nen heute unter anderem Kronen-
und Brickengeriste aus Zirkon-
oxid, Lithiumdisilikat, zirkonoxid-
verstarktem Lithiumsilikat, Feldspat,
Hybridkeramik, Hochleistungskunst-
stoffen oder auch goldhaltigen oder
edelmetallfreien Legierungen beste-
hen.
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gsse GmbH

~ Merz Dental GmbH auf der IDS 2017.

Das Labor ist in der Auswahl der
Herstellungsméglichkeiten flexibel:
Eigenfertigung oder Outsourcing ins
Partnerlabor oder zu einem unabhén-
gigen Zentralfertiger oder zu einem
industriellen Service-Anbieter; Aus-
lagerung von Fertigung oder Design
und Fertigung. Selbst individuelle
Abutments lassen sich heute zentral
ordern oder inhouse fertigen.

Haben sich CAD/CAM-Verfahren
bei festsitzendem Zahnersatz schon
seit einigen Jahren etabliert, wird nun
zunehmend verstarkt die computer
unterstiitzte Herstellung von abnehm-

baren Restaurationen méglich - bis
hin zu CAD/CAM-gefertigten Totalpro-
thesen. Digitale, insbesondere teildigi-
tale Vorgehensweisen dirften diesen
Bereich fir das zahntechnische La-
bor deutlich interessanter machen.
So lassen sich beispielsweise Totalpro-
thesen, EinzelTotalprothesen (OK oder UK),
Duplikat- und ImmediatTotalprothesen
mit computergestiitzten Verfahren im
Labor herstellen, wobel der Zahnarzt
seine klassischen Arbeitsschritte wie
gewohnt beibehalt.

Wie die Totalprothetik gilt auch die
Kieferorthopédie als ein relativ spat di-

& Koelnmesse GmigH

gital erschlossenes Gebiet. Heute unter-
stiitzt das Labor den Behandler optio-
nal mit der Erstellung virtueller Set-ups.
Damit lassen sich die Bracketpositio-
nen festlegen. Anschliefend stellt der
Zahntechniker die entsprechende Ap-
paratur her und fertigt das Ubertra-
gungstray im 3D-Druck.

Dieses Verfahren erdffnet dem La-
bor groBe Gestaltungsmoglichkeiten:
Aufbissschienen, Bohrschablonen, in-
dividuelle Loffel, kieferorthopadische
Apparaturen oder provisorische Kro-
nen und Briicken - alles lasst sich aus
3D-Druckkunststoff fertigen. Geniigt

dieser den Anforderungen an Medizin-
produkte der Klasse Ila, ist eine ent-
sprechende Apparatur (ja, sogar prothe-
tische Restaurationen!) fir gedruckte
Kurz- und Langzeitprovisorien einsetz-
bar. Dartber hinaus macht der Druck
aus Legierungen (z.B. Kobalt-Chrom)
breite Indikationsgebiete zugénglich
(z.B. ,digitale Modellgussprothesen®).

Schnell und &sthetisch

,Die Labore kennen die Wunsche
von Patienten: Die Behandlung soll
schneller zum Abschluss kommen
und doch é&sthetische Ergebnisse er-
zielen®, sagt Mark Stephen Pace, Vor-
standsvorsitzender des Verbands der
Deutschen Dental-Industrie. ,Daftr
forschen und entwickeln die Unter-
nehmen der deutschen Dentalindus-
trie in enger Zusammenarbeit mit
Zahntechnikern. Dies stellt einen Eck-
stein in unserer Strategie zum Ausbau
unseres anerkannten globalen Spitzen-
platzes dar. Nach meiner Einschét-
zung wird es in Zukunft noch dyna-
mischer. So freue ich mich ganz
personlich auf viele anregende Ge-
sprache wahrend der Internationalen
Dental-Schau 2019.“ 4

Quelle: Koelnmesse



IDS 2019
Willkommen
an Bord!

Wir legen in Kéln an - und wir legen mit der Zukunft los.

Besuchen Sie uns wdhrend der IDS 2019 an Bord
der MS Leonora, unweit der Koelnmesse. Auf dem
Hotelschiff informieren wir Sie in personlicher
Atmosphdre Uber das kommende Portfolio der
Health AG und darUber, welche Vorteile es bietet,
lhre Praxis zur Smart Praxis upzudaten.

Health AG c/o MS Leonora
= Mittwoch, 13. Marz 2019, 18 Uhr
= Am Leystapel, Anleger 5
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Gehen Sie fremd! Fachfremdes Personal in der Praxis

Neue Chancen, dem Fachkraftemangel entgegenzuwirken, sieht die Autorin Bettina Winter, Moosinning, im Anwerben anderer Berufszweige.

W Das Gesetz schreibt vor, dass Zahn-
arzte ausschlieBlich qualifiziertes
Personal, das zur Zahnmedizinischen
Fachangestellten ausgebildet ist, im
Bereich der Assistenz einsetzen dir-
fen. Somit ist der Zugriff auf fach-
fremdes Personal an dieser Stelle
versperrt. Im Bereich Rezeption und
Verwaltung besteht jedoch ein - bis-
her fast vollkommen ungenutzter -
Spielraum, auf Personal zuriickzu-
greifen, das urspriinglich aus anderen
Branchen kommt und zugleich berufs-
bedingte Uberschneidungen der Auf-
gabenfelder vorweisen kann. Hierzu
zdhlen unter anderem:

e Birokaufleute - Profis in schriftli-
cher Korrespondenz und Biiroorga-
nisation

» Hotelfachkrafte - Profis mit einem
ausgesprochen hohen Servicege-
danken

o Telefonisten - Profis mit einem aus-
gefeilten Sprachschatz

e Verkdufer - Profis mit dem ge-
schulten Blick darauf, was der
Kunde bendétigt, und der dazuge-
horigen Uberzeugungskraft

ANZEIGE
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Die Liste lieBe sich weiterfiithren,

denn jeder dieser und dhnlicher Be-
rufszweige und deren Erfahrungs-
werte kann im Bereich Rezeption und
Verwaltung Einsatz finden. Doch wo-
her rihrt die Zuriickhaltung? In vie-
len Féllen von der Annahme, der Auf-
wand sei zu grof und wurde nur

,»Mit einer guten Vorbereitung kann jede fachfremde
Mitarbeiterin in kurzer Zeit in die Praxisstrukturen
eintreten und vieles besser umsetzen.

Unruhe in die Praxis bringen. Doch
das Gegenteil ist in der Regel der Fall!
Mit der Hinzunahme von Kollegen
aus fachfremden Berufsbildern erge-
ben sich ganz neue Chancen und
iberaus sinnvolle Synergien, die der
Praxis einen wirklichen Vorsprung
verleihen kénnen.

Voraussetzung flur die richtige
Person an der Rezeption besteht da-
rin, zu wissen, welche Aufgaben sie
zu bewdltigen hat. Was muss der Mit-
arbeiter lernen und umsetzen, um
die Stelle optimal zu besetzen und im
besten Fall zu einem unverzichtbaren
Mitarbeiter zu werden? Selbstver
standlich spricht nichts dagegen, ge-
nau diese Person aus den eigenen
Reihen zu wahlen. Hierflir ist es aber
wichtig zu wissen, welche versteck-

| MD30 -
for Implantology ‘W
and Oral Surgery ¥

| and smooth motor

Vi;it us at IDS IDS,
Hall 11.1
: 019

www.nouvag.com Booth FO59

ten Talente die Kollegen haben. Wenn
bei Mitarbeitergespréchen gezielt nach
diesen gefragt wurde und so festge-
stellt wird, dass man geeignetes Po-
tenzial in den eigenen Reihen hat,
ist dieser Weg nattrlich ein Gliicks-
fall. Die andere und oft gewéahlte Op-
tion besteht darin, neue Mitarbeiter
in die Praxis zu holen.

Géngige Méngel in der Praxis

An dieser Stelle offenbaren sich
zwei gangige Méngel in der Praxis:
Zum einen ist die Stellenbeschrei-
bung oftmals nicht umfassend. Denn
Stellenbeschreibungen sollten wirk-
lich alle Punkte enthalten, die wich-
tig sind, auch jene, die fiir unmoglich
gehalten werden, weil nicht vom
Fach. Hierzu zdhlen auch Aufgaben,
die momentan noch nicht durchgeftihrt
werden. Moglicherweise weil kein
Gedanke daran vergeudet wurde,
dass so in der Assistenz oder in der
Prophylaxe wieder fir was anderes
Zeit gewonnen ware. Es geht hier
um Kleinigkeiten wie Netzwerkpflege
oder Buchhaltung, Materialwesen oder
Personalmanagement. Diese Aufga-
ben sind in einer gutgehenden Zahn-
arztpraxis heute nicht mehr wegzu-
denken und brauchen viel Aufmerk-
samkeit und vor allem RegelmaRig-
keit. Zum anderen wird leider die
grundliche Einarbeitung neuer Mit-
arbeiter meist vernachléssigt. Praxis-
inhaber oder Teamleiter sind oft der
Ansicht, sich die Zeit und den Auf-
wand nicht leisten zu kénnen. Dies ist
eine klare Fehleinschitzung, die oft
mit Ausreden bekréftigt wird, wie
zum Beispiel ,learning by doing” oder
LMit der Zeit wird das schon“. Was
allerdings nicht von der Hand zu wei-
sen ist: Zeit ist Geld und Fehlerbe-
hebung ist ein Nullgeschéft. Eine
gewissenhafte Einarbeitung beugt be-
triebswirtschaftlichen EinbuBen vor
und erhoht die Zufriedenheit der
Kunden und des Personals.

Fest steht: Mit einer guten Vorbe-
reitung kann jede fachfremde Mitar-
beiterin in kurzer Zeit in die Praxis-
strukturen eintreten und vieles besser

umsetzen. Das liegt nicht zuletzt an
den Eigenschaften, die die Kollegin-
nen aus ihren Ursprungsberufen mit-
bringen. Das folgende Beispiel soll
dies verdeutlichen: In einer Praxis
wurde eine Mitarbeiterin eingearbei-
tet, die bei der Telekom in der Be-
schwerdestelle gearbeitet hat. Ihr
Wortschatz und ihr Umgang mit den
Patienten kamen so gut an, dass viele
Patienten nur noch mit ihr sprechen
wollten. Terminerinnerungen und Re-
calls wurden wieder eingefithrt und
fullten die Terminbiicher mit Konse-
quenz. Zusatzlich hatte sie die Gabe,
hervorragend mit den neuen Medien
vertraut zu sein. So konnte sie schnell
und effizient Uber Facebook und Co.
neue Patienten auf die Praxis auf-
merksam machen. Selbst bei Check-
listen und sonstigem Schreibkram
zeigte sich ihre Kompetenz, was wie-
derum dem Qualitdtsmanagement der
Praxis zugutekam.

Einarbeitungskonzept fiir
fachfremdes Personal

Um ohne Umschweife den Praxis-
alltag zu optimieren und fachfremdes
Personal gezielt einzuarbeiten, stehen
Konzept, Seminare und direkte Un-
terstutzung vor Ort zur Verfligung.

Weitere Informationen unter www.
winterpraxismanagement.de. 44
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Bettina Winter
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Konsequentes Hygieneregime: Hohere Sicherheit im globalen Maf3stab

Das Qualitdtsmanagement fokussiert sich zur IDS 2019 auf Produktinnovationen, Netzintegration und Effektivitdtsgewinne.

m Die Desinfektion und Reinigung
von Hénden, Flachen, Instrumenten
und Spezialbereichen stellt eine not-
wendige Voraussetzung fir einen ord-
nungsgemaflen Betrieb der Praxis dar.
Das schutzt Mitarbeiter und Patienten
vor Erkrankungen, darunter auch
schwere ansteckende und lebens-
gefahrliche Krankheiten. Insofern
rettet eine lege artis durchgefthrte
Praxishygiene sogar Leben. Um die
Sicherheit von Praxismitarbeitern
sowie Patienten zu gewdhrleisten,
gibt es viele Vorschriften: Empfeh-
lungen des Robert Koch-Institutes (RKI),
das Medizinproduktegesetz (MPG),
die Medizinproduktebetreiberverord-
nung (MPBetreibV), berufsgenossen-
schaftliche Arbeitsschutzvorschrif-
ten, das Infektionsschutzgesetz (IfSG) -
das Hygiene-Team muss viele Faden
zusammenhalten. Oft hat man das
Gefihl: Wir kénnten an der einen
oder anderen Stelle noch etwas bes-
ser machen. Doch wo genau und
wie? Das beantwortet ein Rund-
gang Uber die Internationale Den-
tal-Schau, 12. bis 16. Méarz 2019, in
Kéln.

W Zahnarzt und Zahntechniker ha-
ben Uber die vergangenen zwanzig
Jahre erlebt, wie ihnen die Digitali-
sierung immer wieder bislang unge-
ahnte Chancen erschlossen hat. Ein
Ende dieser Erfolgsgeschichte ist
nicht absehbar. Gleichzeitig schickt
sich der 3D-Druck an, wiederum neue
Welten zu 6ffnen. Jenseits aller Ein-
zelinnovationen ist und bleibt jedoch
das Zusammenspiel der ,Hauptak-
teure” im Team der Schliissel zum
Erfolg. Umfassende Konzepte, wert-
volle Tipps und anregende Gespréche
bietet dazu die Internationale Dental-
Schau in Koln.

Intensivierung der
Zusammenarbeit

Spannend war die Zahnheilkunde
immer schon, denn wie in kaum einer
anderen Disziplin der Gesundheits-
branche treffen medizinische, techni-
sche und éasthetische Aspekte zusam-

© lkonokla
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~ Mark Stephen Pace, Vorstandsvorsitzender VDDI.

Uberraschende Fortschritte
Zuriickgreifen kann das Team da-
bei auf den Musterhygieneplan, er
stellt von der Bundeszahnédrztekam-
mer (BZAK) und dem Deutschen
Arbeitskreis fiir Hygiene in der Zahn-
arztpraxis (DAHZ), auf vielfaltige An-
gebote der Kammern und Kassen-
zahnarztlichen Vereinigungen oder
auch externer Anbieter. Ein konse-

quentes Hygienemanagement unter-
stutzt dartber hinaus insbesondere
die darauf spezialisierten Firmen der
Dentalindustrie.

Sogar erfahrene Anwender stau-
nen, welche Fortschritte immer noch
auf einem so reifen Feld moglich
sind. Selbst die Zusammensetzung
der Wirkstoffe wird immer wieder
frisch Uiberdacht. Beispielsweise be-

steht ein Ziel bei Mitteln fur die
Héndehygiene in einer noch besse-
ren pflegenden Wirkung (z.B. durch
spezielle Formulierungen auf der
Basis von Propanol und Ethanol in
neuen Mischungsverhaltnissen sowie
Dexpanthenol als hautregenerieren-
der Komponente).

Ein weiteres innovationstrachti-
ges Gebiet stellt die Aufbereitung von
Sterilgut dar. Moderne Thermodesin-
fektoren stellen neue Rekorde beim
Fassungsvermogen auf oder erleich-
tern dem Praxisteam die Dokumenta-
tion und Organisation durch komfor-
table Schnittstellen zur elektronischen
Praxisverwaltung. Die Netzintegration
vieler Funktionseinheiten (z.B. Auto-
klaven, Thermodesinfektoren, Ultra-
schallgerdte) dirfte die Effizienz des
Hygienemanagements in Zukunft
weiter steigern. So bringt etwa die
automatisierte Beschriftung von Steril-
gut-Verpackungen sowohl ein Plus an
Sicherheit als auch einen Zeitgewinn.

Mit spezialisierten Beratungsdienst-
leistungen unterstiitzt die Deutsche
Dentalindustrie das Hygieneteam da-
bei, die zunachst abstrakten Vorga-

Teamwork, Technik, Temperamente

Zusammenspiel zwischen Labor und Praxis intensiviert sich — IDS zeigt die Chancen auf.

men. Das tégliche Arbeiten ist tber die
vergangenen Jahrzehnte sowohl in der
Praxis als auch im zahntechnischen
Labor vielfaltiger geworden - zuwei-
len auch herausfordernder, weil die
Anforderungen von so unterschiedli-
chen Seiten kommen. Eine besonders
wirksame MaBnahme ist die Intensi-
vierung der Zusammenarbeit im zahn-
arztlichzahntechnischen Team.

Die Voraussetzungen dafiir wa-
ren nie besser, weil eine hervorste-
chende Folge der Digitalisierung in
der Uberwindung rdumlicher und
zeitlicher Grenzen besteht. Rontgen-
bilder, Modellscans, verschiedenste
Arbeits- und Planungsunterlagen ste-
hen in Sekundenschnelle in Praxis
und Labor zur Auswertung und Dis-
kussion zur Verfiigung. Gleichzeitig
wachst die Zusammenarbeit der Part-
ner durch tibergreifende digitale
Workflows in immer mehr Teilberei-
chen enger zusammen.

utterstock.com

Wie im Einzelnen eine implanto-
logische oder eine kieferorthopéddi-
sche oder andere Behandlungen ge-
plant und durchgefithrt werden, ist
selbstverstdndlich eine Sache zahn-
arztlicher Therapieplanung sowie der
zahntechnischen Umsetzung. Das
Team erortert etwa die Fragen: ,In
welchen Bereichen arbeiten wir digi-
tal? In welchen Bereichen sind ana-
loge Verfahren angebracht? Wo bie-
tet sich eine Kombination an? Zum
Beispiel: digital abgeformt, am Bild-
schirm designt, in CAM-geeignetem
Wachs gefréast, traditionell in Kera-
mik gepresst, konventionell mit Ze-
ment eingegliedert?”.

Viele Wahimdglichkeiten

Denn die Komplexitat der Ma-
terie bringt es mit sich, dass sich
zwar die technischen Fortschritte
rasant darstellen, ihre Umsetzung
im konkreten Patientenfall jedoch
viele Entscheidungen im Detail er-

fordert. Das betrifft iber die Verfah-
ren hinaus auch die Wahl der Werk-
stoffe: ,Metall oder Keramik? Edel-
metall oder Nichtedelmetall? Struk-
turkeramik oder Glaskeramik? Oder
Kunststoff?“. Es versteht sich von
selbst, dass sich dies unter anderem
nach Gesichtspunkten der Stabilitat
und der Asthetik sowie zum Beispiel
auch nach der bevorzugten Befes-
tigungsart entscheidet.

Die schiere Anzahl der Optionen
und damit die Kombinationsmaoglich-
keiten steigen noch weiter, sowohl
im Bereich Werkstoffe als auch in
der Fertigung. Speziell bei der digital
gestltzten Herstellung erweitert der
3D-Druck die Wahlméglichkeiten
und erdffnet neue Optionen fir das
zahnérztliche-zahntechnische Team-
play. Wie dieses im Einzelnen aus-
sieht, richtet sich nach der Pa-
tientenklientel, nach dem vorhandenen
und fir die Zukunft ins Auge gefass-
ten Equipment, natirlich auch nach

ben von Dokumentenvorlagen fir
das Qualitdtsmanagement mit Leben
zu fillen und die Chancen neuer Er-
rungenschaften bei Hygienemitteln
sowie bei Hard- und Software auszu-
schopfen.

,Uber aktuelle Optimierungspo-
tenziale im Bereich von Hygiene und
Infektionskontrolle sowie des Quali-
tdtsmanagements konnen sich Zahn-
arzte und ihre Teams umfassend auf
der IDS vom 12. bis zum 16. Marz
2019 in Koln informieren und von
kompetenten Herstellern und Fach-
héndlern beraten lassen®, sagt Mark
Stephen Pace, Vorstandsvorsitzender
des Verbands der Deutschen Den-
tal-Industrie e.V. (VDDI). ,Uns allen
ist die von pathogenen Mikroorganis-
men ausgehende Gefahr bewusst.
Dies betrifft jede einzelne Praxis, und
dartber hinaus wirkt sich das Hygiene-
regime vieler Teams letztlich auch
global aus. Die richtige Antwort auf
diese Herausforderung ist der Besuch
der groBten internationalen Messe
fir Zahnheilkunde.” «

Quelle: Koelnmesse

dem Temperament und der per-
sonlichen Herangehensweise der
Partner.

,2Den aktuellen Entwicklungs-
stand von Werkstoffen und Ver-
arbeitungsverfahren sowie neue
Chancen, wie sich Zahnarzt und
Zahntechniker dabei optimal die
Bélle zuspielen konnen, présentiert
in umfassender Form die IDS sagt
Dr. Markus Heibach, Geschaftsfih-
rer des Verbands der Deutschen
Dental-Industrie e.V. (VDDI). ,Hier
lassen sich digitale Systeme, Pla-
nungstools, unterschiedliche Fer
tigungsoptionen und ihre Anwen-
dung im Team hautnah und in einer
Vielfalt wie an keinem anderen Ort
erleben. Mein Tipp an alle Besucher:
Sprechen Sie Ihren Zahntechniker
oder Thren Zahnarzt im Vorfeld an,
und kommen Sie am besten im Team
zur Internationalen Dental-Schau!” 44

Quelle: Koelnmesse
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service

Fiskus sponsert Gesundheit von Mitarbeitern

Zu den geforderten MaBnahmen zéhlen etwa Bewegungs- und Ernahrungskurse oder Seminare zur Stressbewaltigung. Von Torsten Lambertz, Monchengladbach.

m Viele Unternehmen haben mit ei-
nem hohen Krankenstand zu kamp-
fen. Rickenschmerzen, Bluthoch-
druck oder Burn-out: Die Liste der
typischen Erkrankungen von Mit
arbeitern ist lang. Aktuell liegt der
Krankenstand in Deutschland so
hoch wie in den letzten zwei Jahr-
zehnten nicht mehr. Schnell leiden
infolgedessen die Arbeitsqualitat
und die Produktivitdt - und damit
der wirtschaftliche Erfolg von Unter-
nehmen. Immer mehr Firmen pa-
cken das Problem proaktiv an und
setzen auf Prdvention im Rahmen
der betrieblichen Gesundheitsforde-
rung. Folgerichtig greift der Fiskus
Firmen dabei unter die Arme. Zu
den geférderten MaBnahmen zéhlen
etwa Bewegungs- und Erndhrungs-
kurse oder Seminare zur Stress-
bewaltigung. Die Gesundheitsforde-
rung von Mitarbeitern erfordert
Weitblick. Welche MaBnahmen sind
nun steuer- und abgabenfrei und
welche Fallstricke kénnen dabei lau-
ern? Betriebliche Mafnahmen wer-
den vom Fiskus nur geférdert, wenn

ANZEIGE

strenge Bedingungen eingehalten
werden. Der zunehmende Fachkraf-
temangel ruckt das Thema noch star-
ker in den Fokus. Von der Forderung
der Mitarbeitergesundheit profitie-
ren Firmen gleich mehrfach. Sie re-
duzieren krankheitsbedingte Fehl-
zeiten und verbessern das Betriebs-
klima. Obendrein bieten sie Mitar-
beitern attraktive Gehaltsextras und
werten ihr Image als Arbeitgeber
auf.

Steuerliche Begiinstigungen
fiir PraventionsmaBnahmen
Damit von solcherlei MafBnah-
men nicht auch noch der Fiskus pro-
fitiert, mussen Unternehmen in steu-
erlicher Hinsicht einiges beachten.
Schnell wertet das Finanzamt Sach-
leistungen oder Barzuschisse als
steuerpflichtige Einkiinfte. Die Folge:
Bei der n&chsten Betriebspriifung
droht eine saftige Nachzahlung samt
Zinsen. Eine sorgféltige Dokumenta-
tion ist fur alle Mitarbeiter Pflicht.
Firmen sollten Belege wie Beitragsbe-
scheide, Teilnahmebescheinigungen

oder Zertifizierungen von Anbietern
immer zusammen mit den Lohnunter-
lagen aufbewahren. Steuerlich be-

Eine Umwandlung von
Gehaltsbestandteilen oder
Gegenleistungen des Mit-

»oteuerlich begiinstigt sind nur Sach-
leistungen und Barzuschiisse, die
Firmen freiwillig und zusatzlich zum
vertraglich vereinbarten Arbeitslohn
gewahren., [...] Vorsicht ist bei
Angeboten des allgemeinen Frei-
zeit- und Breitensports geboten.”

arbeiters wie etwa ein
Lohnverzicht sind tabu.
Nichtsdestotrotz besteht ein
gewisser Gestaltungsspiel-
raum. Unternehmen kon-
nen Gesundheitsleistungen
auf andere freiwillige Son-

glinstigt sind nur Sachleistungen und
Barzuschiisse, die Firmen freiwillig
und zusatzlich zum vertraglich ver-
einbarten Arbeitslohn gewdhren.

20. EXPERTENSYMPOSIUM/
IMPLANTOLOGY START UP 2019

17.und 18. Mai 2019
Hilton Hotel Disseldorf

derzahlungen wie etwa das

Weihnachtsgeld anrechnen
oder im Rahmen einer Gehalts-
erhohung gewéhren. Wichtig:
Laut Sozialgesetzbuch miissen

MaBnahmen der Verbesserung
des allgemeinen Gesundheitszu-
stands oder der betrieblichen Ge-
sundheitsforderung dienen. Un-
ternehmen sollten darauf achten,
dass sie in Qualitat, Zweckbindung

ONLINE-ANMELDUNG/
KONGRESSPROGRAMM

IMPLANTOLOGY
START UP 2018

17./18. Mai 2019
Hilton Hotel Dilsseldorf

MIT TABLE CLINICS

Thema:

Das gesunde Implantat - Pravention,
Gewebestabilitat und Risikomanagement

Wissenschaftliche Leitung
(Hauptkongress):

Prof. Dr. JUrgen Becker/Dusseldorf

Wissenschaftlicher
Kooperationspartner:

Poliklinik fir Zahnérztliche Chirurgie und
Aufnahme der Heinrich-Heine-Universitat

Dusseldorf

Veranstalter:
OEMUS MEDIA AG

HolbeinstraBe 29 | 04229 Leipzig | Deutschland

Tel.: +49 341 48474-308
Fax: +49 341 48474-290
event@oemus-media.de
WWW.0eMUS.COM

www.innovationen-implantologie.de

und Zielgerichtetheit den Vorgaben
entsprechen. Eine Orientierungshilfe
bietet der Préaventionsleitfaden der
Spitzenverbande der Krankenkas-
sen, der unter www.gkv-spitzenver-
band.de heruntergeladen werden
kann. Firmen sollten vorab immer
genau priifen, ob Kurse von den
Krankenkassen als Praventionsmafp-
nahme zertifiziert und Anbieter aus-
reichend qualifiziert sind. In Zwei-
felsfallen sollten Arbeitgeber fir
Rechtssicherheit sorgen und beim Fi-
nanzamt eine kostenlose Anrufungs-
auskunft einholen.

Freibetrag fiir
GesundheitsmaBnahmen

Die Forderfreude des Fiskus ist
begrenzt. Maximal 500 EUR durfen
Firmen jahrlich pro Mitarbeiter ohne
Weiteres fur GesundheitsmafBnah-
men ausgeben, und zwar fir inner-
und auBerbetriebliche Angebote. Ver-
tragspartner kann grundsétzlich der
Arbeitgeber oder der Arbeitnehmer
sein. Bis zum Freibetrag von 500 EUR
miissen Unternehmen keinen Nach-
weis erbringen, dass die MaBnahmen
berufsspezifischen gesundheitlichen
Beeintrachtigungen vorbeugen. Dies

Faxantwort an +49 341 48474-290

[C] Bitte senden Sie mir das Programm zum 20. EXPERTENSYMPOSIUM/

IMPLANTOLOGY START UP 2019 zu.

trifft etwa dann zu, wenn PC-Krafte
an einem Ruckengymnastikkurs teil-
nehmen oder eine spezielle Bild-
schirmbrille benotigen. Wer mehr als

Stempel

Titel, Name, Vorname

E-Mail-Adresse (Fur die digitale Zusendung des Programms.)

OEMUS MEDIA AG

500 EUR pro Jahr und Mitarbeiter
steuerfrei ausgeben will, muss den
berufsspezifischen Nachweis durch
eine Auskunft des Medizinischen
Dienstes der Krankenkassen, der Be-
rufsgenossenschaft oder eines Sach-

DTG 2/19

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland - Tel.: +49 341 48474-308 - event@oemus-media.de

verstdndigen erbringen. In solchen
Fallen sollten Unternehmen vorab
immer ihren steuerlichen Berater
konsultieren, insbesondere wenn
eine groBere Anzahl von
Mitarbeitern betroffen
ist.

Streitfall
Sachbzugs-
freigrenze
Vorsicht
ist bei An-
geboten des
allgemeinen
Freizeit- und Breiten-
sports geboten. Die
Ubernahme oder Be-
zuschussung von Mit-
gliedsbeitragen - bei-
spielsweise von Fit-
nessstudios oder Sport-
vereinen - ist immer
steuer- und sozialver
sicherungspflichtig.
Firmen konnen dabei
jedoch die monatliche
Sachbezugsireigrenze
von 44 EUR in An-
spruch nehmen. Wie
in einem aktuellen
Urteil des Finanzgerichts
Niedersachsen (Az. 14 K 204/16)
deutlich wird, stimmt die
Finanzverwaltung bei der
Finanzierung einer Fitness-
studio-Mitgliedschaft der Anwen-
dung der monatlichen Sachbe-
zugsfreigrenze zu.
Sie sieht den Zufluss des
geldwerten Vorteils beim Arbeit-
nehmer jedoch nicht monatlich,
sondern je nach Vertragsgestaltung
in einer Summe. Damit wirde die
Sachbezugsfreigrenze im Regelfall
uberschritten. Das Finanzgericht ur-
teilte zwar zugunsten des Steuer
pflichtigen, hat jedoch die Revision
zum BFH zugelassen (Az. VIR 14/18).
Bis zur abschlieBenden Klarung soll-
ten Arbeitgeber gegen anderslau-
tende Entscheidungen des Finanz-
amts Einspruch einlegen. So kénnen
sie gegebenenfalls von einem steuer-
zahlerfreundlichen Urteil rickwir
kend profitieren. 4
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Torsten Lambertz

Wirtschaftspriifer und Steuerberater
Kanzlei WWS Wirtz, Walter, Schmitz
Wilhelm-StrauB-StraBe 45—-47
41236 Monchengladbach
Deutschland

Tel.: +49 2166 9710
WwWw.wws-gruppe.de
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Top in der Funktion, Freiheit in der Gestaltung

Chancen aktueller Dentalwerkstoffe lassen sich auf der IDS besonders treffsicher bewerten.

W Horen wir in der Zahnheilkunde
von einer Goldzeit, von einer Metall-
keramikzeit, von einer Kunststoff-
zeit, so hat jeder eine Vorstellung
davon, was gemeint ist.

Alles vergangene Zeitalter? Und
wo leben wir heute? Wohl in einer
Zeit der grofen Auswahl - fir jeden
Patienten ein individuelles Angebot,
ohne Kompromisse bei der Funktion
und mit vielen Freiheiten in puncto
Asthetik. Nirgendwo sonst lassen
sich die Chancen aktueller Dental-
werkstoffe so treffsicher vergleichen
und auf ihre Eignung fiir das eigene
Labor bzw. die eigene Praxis beurtei-
len wie auf der IDS 2019.

Patientengerechte Asthetik
Erst seit gut fiinfzig Jahren hat
man aufbrennféhige zahnfarbene
Keramiken mit einem Warmeaus-
dehnungskoeffizienten im Bereich
der Gertstlegierung zur Verfligung.
Die darauf basierenden Schicht,
Press- und Maltechniken bieten eine
weitgehend zahnéhnliche Asthetik.
Erst seit gut fiinfzehn Jahren
gibt es attraktive CAD/CAM-Verfah-
ren zur Bearbeitung von Zirkonoxid
im zahntechnischen Labor. Inzwi-
schen entstanden aus diesem Werk-
stoff &sthetisch wie funktional hoch-
klassige Gertiste flr Einzelkronen,
ein- und mehrspannige Brucken,
Stege, fur teleskop- oder konusgetra-
genen Zahnersatz sowie flir Abut-

ments und Pfeilerstrukturen fur
die dentale Implantologie. So ver
fugt man heute in vielen Indikatio-
nen Uber eine metallfreie Option zur
Zahnrestauration.

Ebenfalls unter Verwendung der
CAD/CAM-Technologie entstehen in
Praxis und Labor Restaurationen
aus Hochleistungsglaskeramik. Oft
bietet sie die Moglichkeit, in puncto
Asthetik noch etwas mehr herauszu-
holen - mehr Transluzenz, mehr Opa-
leszenz oder zusatzlich Fluoreszenz-
effekte. Es handelt sich namentlich

um Lithiumdisilikat und zirkonoxid-
verstarktes Lithiumsilikat, daneben
auch um Hybridkeramiken, etwa
mit Polymer infiltrierte Feinstruk-
tur-Feldspatkeramik.

Heute stehen Zirkonoxidroh-
linge in unterschiedlichen Farben
zur Verfugung und decken das ge-
samte VITA-Farbspektrum ab. Blanks
mit inneren Farbverldufen erleich-
tern die Individualisierung und spa-
ren dabei Zeit. Eine patientenge-
rechte Asthetik lasst sich, je nach
dem speziellen Fall, durch eine Ver-

e

© romaset — stock.adobe.com

blendung oder durch die Charakteri-
sierung einer monolithischen Res-
tauration mit Malfarbe und Glasur
erzielen.

Das é&sthetische Spektrum von
Kompositen hat sich in den letzten
Jahren nochmals erweitert. In der
klassischen Fillungstherapie haben
dazu unter anderem Mehrfach-
schichttechniken fur eine differen-
zierte Individualisierung beigetra-
gen. Es gibt hier sowohl Optionen fiir
die direkte als auch fir die indirekte
Verarbeitung.

Kunststoff = Werkstoff

Im Zuge der Einfiihrung des
3D-Drucks in die Zahnheilkunde kom-
men jetzt weitere Werkstoffe aus dem
Kunststoffbereich hinzu, namentlich
PEEK (Polyetheretherketon). Dieses
und andere thermoplastische Poly-
mere bringen &sthetische wie funk-
tionale Vorziige fiir die Restaurative
Zahnheilkunde mit. Ihr Elastizitdtsmo-
dul &hnelt dem des menschlichen
Knochens. PEEK ist ermudungsstabil
bei groBer Duktilitdt. Aufgrund der
hohen Schmelztemperatur sind PEEK-
Restaurationen sterilisierbar und kén-
nen via CAD/CAM gefrast, aber auch
im Spritzguss- oder Pressverfahren
hergestellt werden.

LAuf der IDS erwarten uns neue
Frés- und Pressrohlinge - mehr Far
ben, differenzierte innere Farbver
laufe, eine noch groBere Vielfalt an
Werkstoffen®, blickt Dr. Markus Hei-
bach, VDDI-Geschaftsfihrer, voraus
auf die IDS 2019. ,Um dieses enorme
Angebot optimal auszuschépfen, wird
Kommunikation immer wichtiger. Da-
rum empfiehlt es sich gerade fir das
weite Feld von dentalen Werkstoffen
und ihren dsthetischen Vorzigen, im
zahnarztlichzahntechnischen  Team
zur IDS zu kommen. Eines ist dann
schon sicher: Die Zusammenarbeit der
Besucher wird sich in den Folgemona-
ten und -jahren intensivieren.” 4

Quelle: IDS Cologne/Koelnmesse
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Neu und von Dirr Dental - ein einzigartiges
System fur exzellente Trinkwasserqualitét

tir Behandlungseinheiten
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So viel sei schon mal verraten: Mit diesem System begeben Sie sich
kinftig auf einfachstem Weg auf die sichere Seite. Erfahren Sie mehr zum neuen

einzigartigen System von Dirr Dental und besuchen Sie uns auf der
IDS in Halle 10.1, F30 - 40, G39 - 41. Mehr unter www.duerrdental.com

v~ Einzigartige Kombination aus
Filtration und Elektrolyse

v/ Optimale Desinfektionswirkung
(< 100 kbe/ml)

v/ Einfache Anwendung und Bedienung

v/ Einhalten des Minimierungsgebots
gemdB Trinkwasserverordnung

v/ DVGW-Zertifikat W 540

DURR
DENTAL

DAS BESTE HAT SYSTEM



SOLUTIONS Wy, Dentsply
COMPANY” W Sirona

1 Beruf. 1000 Jobs.

Der Arbeitsalltag von Zahnarzten und Zahntechnikern ist vielfaltig und komplex.
Mit unseren innovativen Produkten machen wir inn einfacher. Wie, das erfahren Sie
vom 12. bis 16. Marz auf der IDS 2019 in K&In. Inspired by your needs.

dentsplysirona.com/ids

Halle 10.2 + 11.2

Inspired by your needs.
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Mit drei Schritten zur optimalen (Work-)Life-Balance

Die Anforderungen des Alltags steigen, zugleich wéchst das Bewusstsein fiir ein Leben abseits von Deadlines und schwarzen Zahlen. Von Andreas Schaperdoth, Witzwort.

W Fur viele Menschen ist ein aus-
gewogenes Verhdltnis zwischen An-
und Entspannung eine wirkliche
Herausforderung: ZTM Ekkehard
Jagdmann, Key Account Manager
fir Scientific Marketing bei der
Kulzer GmbH, hat ein Konzept ent-
wickelt, das Zahnéarzten und Zahn-
technikern eine bessere Balance
zwischen Arbeit und Freizeit ermog-
licht.

Von nachlassender Aufnahme-
fahigkeit bis zu Kopf- und Riicken-
schmerz, von Schlafmangel bis zum
Burn-out: Die Symptome einer unaus-
geglichenen Work-Life-Balance sind

vielfaltig. Mindestens genauso zahl-
reich sind die Ursachen.

Tagliche
Arbeitsanforderungen
Erreichbarkeit auBerhalb der Ar-
beitszeiten, Kostendruck, Uberstun-
den, starre Arbeitszeitmodelle - all
das kennen viele Zahnarzte und
Zahntechniker. Und gerade in der
Dentalbranche komme noch die ste-
tig wachsende Digitalisierung dazu,
die zu physischen und psychischen
Disbalancen fiihre, so Ekkehard
Jagdmann. Sie ist unter anderem die
Ursache dafiir, dass immer mehr

- Niemand hétte Ekkehard Jagdmann frither dazu Gberreden kénnen, um 6 Uhr in der Frih auf-
zustehen, um eine Stunde zu laufen. Jetzt lauft er aus eigenem Antrieb, selbst Marathons sind

ihm nicht zu viel. (Bild: © Ekkehard Jagdmann)

~ Zu jedem Tag gehort ein frischer Obst-Mix, den Ekkehard Jagdmann aus frischen Bio-Zutaten
selbst mischt. Wie er seine Mahlzeiten zusammenstellt, wie er sie zubereitet und wie er sich damit
seit vielen Jahren fit hélt, ohne sie jemals leid geworden zu sein, das zeigt er beim nédchsten
ADT-Workshop am 22. Juni 2019 in Niirtingen. (Bild: © Ekkehard Jagdmann)
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Arbeiten sitzend verrichtet werden
oder aber auch die verbale Kommu-
nikation miteinander zurickgeht.
Umso wichtiger ist es Jagdmann, das
Thema Work-Life-Balance in der Den-
talbranche stérker zu positionieren.
Bislang ist er einer der Ersten, die
sich mit diesem Thema in der Den-
talwelt befassen, jedoch sicherlich
nicht der Erste, der diese Prozesse
im direkten und indirekten Arbeits-
umfeld wahrnimmt. Deshalb méchte
Ekkehard Jagdmann, dass sein prak-
tikables Konzept fir eine ausgegli-
chene Work-Life-Balance in der Den-
talbranche mdoglichst vielen seiner
Kollegen zuganglich ist. Dabei ist
Jagdmann eigentlich kein Fan des
Begriffs Work-Life-Balance. Denn der
Ausdruck teilt zwei Bereiche - Ar-
beit und Leben - die nach seiner An-
sicht eng miteinander verzahnt sind.
SchlieBlich ist die Arbeit immer
auch Teil des Lebens und das (Pri-
vat-)Leben immer auch Teil der Ar-
beit. Der Begriff ,Life-Balance” dage-
gen kennzeichnet die ausgewogene
Art, zu leben, wie er sie versteht,
besser. Anstatt zu polarisieren, in-
tegriert Life-Balance die wichtigen
Lebensbereiche Familie, Freunde,
Gesundheit und Karriere und fiihrt
sie in ein langfristiges Gleichge-
wicht.

In drei Schritten zur
gelungenen Life-Balance

Jagdmanns Life-Balance-Konzept
basiert auf drei Grundelementen:
dem Denken, dem Bewegen, der Er-
nahrung. Die Bedeutung dieser drel
essenziellen Bausteine gewichtet er
in ihrer Wirksamkeit fir ein ausge-
wogenes Leben zwar unterschied-
lich - Denken 80 Prozent, Bewegen
15 Prozent, Erndhrung fiinf Prozent
- alle drei sind jedoch elementar
und machen erst gemeinsam das
Ganze aus. Das Grundelement Den-
ken ist, so Jagdmann, am wichtigs-
ten, denn es beeinflusst die Aus-
préagung der beiden anderen Grund-
sdulen. Ein Beispiel: Ob und wie hau-
fig jemand sportlich aktiv wird oder
was und wie viel er isst, ist zunéchst
eine Entscheidung, die er oder sie
mental trifft. Deshalb sieht das
Drei-Schritte-Konzept mentale Pro-
zesse, Bewegungsregeln und Ernah-
rungshinweise vor, die sich optimal
in den Labor- und Praxisalltag inte-
grieren lassen.

Zuerst: konstruktiv denken!
Als ersten Schritt zu innerer
Ruhe empfiehlt Jagdmann Medita-
tion. ,Time-out statt Burn-out” bringt
die Bedeutung der Meditation als
auBerst effektives Mittel zur Stress-
bewéltigung und zur Bekdmpfung
stressbedingter Funktionsstérungen
auf den Punkt. Sei es mittels Kurz-
zeitschlaf oder Routineaufgaben -
alles, was zur Entspannung beitragt,
ist erlaubt. Mit ein wenig gedankli-
cher Ubung lasst sich zudem das so-
genannte ,Awfulizing“ in den Griff
bekommen, das schreckliche Gedan-
ken noch schrecklicher werden lasst
und das uns bevorzugt nachts im
Bett qualt. Wer es zudem schafft,
nicht die Misserfolge und Fehler in
den Vordergrund zu stellen, sondern

die Erfolge und die positiven Nach-
richten, setzt zuséatzliche Energie
frei. Auch hilfreich ist Gehirnjog-
ging: Wie lautet die IBAN des eige-
nen Labors? Welche Patientennum-
mer hat Herr Mustermann? Kleine
Kniffe wie diese beeinflussen das
Denken auf konstruktive Weise.

Wichtig:
ausreichend Bewegung

Zu den psychischen kommen
oftmals korperliche Beeintrachti-
gungen, nicht zuletzt hervorgeru-
fen durch Bewegungsmangel und
schlechte Korperhaltung: Zahnarzt
und Zahntechniker sitzen heute
noch mehr als frither. Wege, die fri-
her zum Aufstehen zwangen, wur-
den digital wegrationalisiert. Die
unphysiologische sitzende Korper-
haltung fithrt zu Haltungsschéaden.
Der naturliche Bewegungsdrang
wird unterdrickt, der Bewegungs-
mangel lasst die Muskeln atro-
phieren und schwécht zudem das
HerzKreislauf-System. Daher rét
Jagdmann, sich im Arbeitsalltag im-

sich Zeit bei den Mahlzeiten zu lassen
und nicht zwischen der Behandlung
zweier Patienten in Eile zu essen. Fir
den personlichen Lebensmittelein-
kauf handelt Jagdmann zudem nach
einer einfachen Faustformel: idealer-
weise nur das kaufen, was weder Bar-
code noch Zutatenliste hat. Denn das
sind in der Regel naturbelassene,
unverarbeitete Lebensmittel.

Besser geteilt: das Wissen
Einem breiteren Publikum stellte
Ekkehard Jagdmann seine ,Work-Life-
Balance fiir Zahnarzte und Zahn-
techniker erstmals auf der Inter
nationalen Fortbildungstagung fur
Zahntechniker in St. Moritz 2017 vor.
Auf der Jahrestagung der Arbeits-
gemeinschaft Dentale Technologie
(ADT) 2018 ging er noch einen Schritt
Uber St. Moritz hinaus und nutzte die
Chance, sein Thema interaktiv zu pré-
sentieren. Auch Jagdmanns Arbeit-
geber, die Kulzer GmbH in Hanau,
unterstiitzt und fordert seinen Key
Account Manager und bietet seine
Vortrdge, Workshops und Seminare

Lander mit der besten Work-Life-Balance

OECD-Mitgliedstaaten mit dem ausgewogensten Verhaltnis

von Arbeits- und Privatleben 2017

Niederlande
Dénemark
Frankreich
Spanien
Belgien
Norwegen
Schweden
Deutschland
Russland
Irland

Indexwert*

SCePSHCOCHO

* Auf einer Skala von 1 bis 10, basierend auf Indikatoren wie wéchentliche
Arbeitszeit, Freizeit, Zeit zur Befriedung von Grundbediirfnissen

in 35 OECD-Staaten und Russland, Brasilien und Sidafrika

Quelle: OECD

~ Wer arbeitet, steht vor der teils schwierigen Aufgabe, Beruf und Privatleben miteinander in Ein-
klang zu bringen. Besonders gut bekommen das Niederlander und Dénen hin. Auch den Deutschen
gelingt der Ausgleich recht gut, wie der Vergleich der 35 OECD-Mitgliedstaaten plus Russland,
Brasilien und Stidafrika zeigt. (Bildnachweis: © Statista/manager magazin)

mer wieder bewusst zu machen, wie
lange und wie oft man sitzt. Zudem
ist es sinnvoll, Bewegungstubungen
in den Alltag einzubauen - Streck-
Ubungen auf dem Stuhl, ein Spazier-
gang in der Mittagspause mit den
Kollegen oder mit dem Fahrrad ins
Labor fahren - die Moglichkeiten
sind vielfaltig.

Unentbehrlich:
die gesunde Erndhrung

Neben seiner Ausbildung und
Erfahrung im Dentalbereich ist
Ekkehard Jagdmann auch Gesund-
heitscoach und Experte fir Ortho-
molekularmedizin. Uber die Be-
trachtung der reinen Energiewerte
hinaus kennt er auch die Wirkmecha-
nismen, die die Lebensmittel mit ihren
Inhalts- und Néhrstoffen auf die
Zellen, auf die Blutwerte und damit
auf die Gesundheit haben. Der erste
Schritt im Praxis- und Laboralltag be-
steht fir Jagdmann darin, auf den
Energiegehalt der Lebensmittel und
Getranke zu achten. Wichtig ist auch,

den Mitarbeitern bereits seit Lange-
rem im Rahmen innerbetrieblicher
Fortbildungs- und Schulungsmafnah-
men an.

Quintessenz: Erkenntnisse,
die in Erinnerung bleiben

Wenngleich das Wissen um
die Zusammenhédnge und Kniffe
der Work-Life-Balance ein wichtiger
Schritt in die richtige Richtung ist,
so weifl Jagdmann jedoch: Auch,
wer eine Umstellung seines Lebens
ernsthaft ins Auge fasst, lauft Ge-
fahr, sein Vorhaben doch nicht um-
zusetzen. Denn statistisch beginnt
nur derjenige sein Vorhaben wirk-
lich, der innerhalb von 72 Stunden
den ersten Schritt tut.

Wer diesen Schritt einmal getan
hat und jeden Tag von neuem tut,
hat das Schwerste hinter sich. Wem
es dann noch gelingt, bestimmte Ab-
laufe zur taglichen Routine werden
zu lassen - so selbstversténdlich wie
Zahneputzen - ist dem Ziel einen
groBen Schritt ndher. «
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ZFA-Auslandseinsatz
Zu gewinnen

Mercy Ships prasentiert sich zur IDS 2019 am Stand
der DURR DENTAL SE.

W Am 16. Mérz wird um 14 Uhr auf
der Internationalen Dental-Schau (IDS)
in Koln an den Stdnden E030 und FO39
der DURR DENTAL SE in Halle 10 tiber
die Arbeit von Mercy Ships informiert.
Wahrend der Veranstaltung kénnen
Zahnmedizinische Fachangestellte an
der Verlosung eines vierwochigen
Hilfseinsatzes mit dem Dental Team
von Mercy Ships in
Afrika teilnehmen.
Die DURR DENTAL
SE kommt fiir Flug,
Kost und Logis auf.
Die Présentation
inkl. Verlosung wird
circa eine Stunde
dauern.

Wer an der Verlo-
sung teilnehmen mochte, muss voll-
jahrig sein, mindestens tber ein Jahr
Berufserfahrung verfligen, gut Eng-
lisch sprechen konnen und offen dafiir
sein, dass sich die christlichen Grund-
werte von Mercy Ships im Gemein-
schaftsleben an Bord widerspiegeln.

Geplanter Ablauf

der Veranstaltung:

1. BegriBung durch Martin Dirr-
stein, Vorstandsvorsitzender der
DURR DENTAL SE.

© Mercy Ships

Mercy
Ships

2. Vorstellung Mercy Ships durch
Udo Kronester, Geschéftsfihrer
Mercy Ships Deutschland e.V.

3. Zwei ZFA und frithere Verlosungs-
gewinnerinnen berichten von ih-
ren Einsédtzen bei Mercy Ships.

4. Doris Rypke, zustdndig fir Recrui-
ting und Mitarbeiterbetreuung bei
Mercy Ships Deutschland e.V., er-
lautert das Bewer-
bungsverfahren
fiir eine Mitarbeit
bei Mercy Ships.

5.Ziehung und Be-
kanntgabe des
Gewinners eines
Hilfseinsatzes bis
zu vier Wochen
bei Mercy Ships.

6. AuBerdem besteht die Moglichkeit,
Fragen zu stellen und ins Gesprach
zu kommen.

Mehr Informationen iiber Mercy
Ships und Antworten auf Fragen zur
Mitarbeit erhalten Besucher der IDS
auch am Stand von Mercy Ships
Deutschland in Halle 10.1, Stand FO40
und G041 bei der DURR DENTAL
SE. «

Quelle: Mercy Ships Deutschland e.V.

Einsatzaufruf: Kapverden 2019

DWLF organisiert monatliche Hilfseinsatze in der Hauptstadt Praia.

W Monatlich sucht der gemeinniit-
zige Verein Zahnérzte ohne Gren-
zen e.V. eine gemischte Gruppe aus
vier Personen, die in der kapverdi-
schen Hauptstadt Praia auf der Insel
Santiago im Atlantik die zahnmedi-
zinische Arbeit der Organisation vor
Ort unterstiitzt.

Die Kapverden sind ein atlan-
tisches Inselparadies im kulturellen
Spannungsfeld zwischen Afrika, Std-
amerika und Europa. Die Natur, das
Klima, die Strédnde und vor allem die
Menschen, aber auch die zahnmedizi-
nischen Herausforderungen machen
die Kapverden zu einem herausra-
genden Betatigungsfeld. Das Gesund-
heitssystem ist gut organisiert. Allein
es fehlen die finanziellen und logis-
tischen Mittel. Dies ist kein Wunder
in einem Land, in dem noch in den
50erJahren Hungersnéte einen Gro8-
teil der Bevolkerung zur Auswande-
rung zwangen. Heute sind 54 Prozent
der Einwohner jinger als 24 Jahre.
Hier wird die Unterstiitzung durch
Dentists Without Limits Federation
(DWLF) ansetzen.

Live vor Ort
auf der ID$S

Halle 10.1- Stand A030-B031

Gerade hier benétigen wir Ihr
Engagement! Neugierig? Schicken
Sie uns eine E-Mail an info@dwlf.org.

Die Hilfseinsdtze Cabo Verde
(CV) 2019 werden in den sechs Ge-
sundheitszentren in Praia stattfin-
den. Den ,Belegungsplan CV 2019“
sowie die Checkliste und Hinweise
fur DWLF-Hilfseinsatze auf den Kap-
verdischen Inseln finden interes-
sierte Zahnérzte auf der Website des
Vereins.

Dr. Wolfgang Kehl aus Ploen ist
der Projektmanager fur die Kapver-

den und steht Thnen fir Rickiragen
zum Einsatzland gerne per E-Mail
(dr.wolfgang.kehl@t-online.de) zur
Verfiigung.

Aus versicherungstechnischen
Grinden kénnen nur bei uns regis-
trierte Helfer unterstiitzt werden, wel-
che bereits einen DWLF-Ausweis besit-
zen. Interessierte konnen sich deshalb
zeitgerecht mit unserer Geschaftsstelle
in Verbindung setzen, um sich registrie-
ren zu lassen. 4

Quelle: Zahnérzte ohne Grenzen e.V.
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IV_I_ehr Wachstumschancen fur Einzelpraxen durch
die Anderung des Bundesmantelvertrags fur Zahnarzte

W Statt der bisher erlaubten zwei,
dirfen Einzelpraxen ab sofort drei Zahn-
arzte in Vollzeit einstellen. Ist die per-
sénliche Praxisfithrung durch den In-
haber gewahrleistet (Nachweispflicht),
diirfen es sogar vier sein. Arbeiten die
angestellten Zahnérzte nur in Teilzeit,
so erhoht sich die Zahl entsprechend.
Darin kamen KZBV und GKV-Spitzen-
verband am 4. Februar 2019 {berein
und fassten §9 (3) BMZZ (Bundesman-
telvertrag fiir Zahnérzte) neu.
Grundsatzlich regelt §32 (1) ZV-Z
(Zulassungsverordnung Zahnarzte),
dass ein Vertragszahnarzt seine ver-
tragszahnarztliche Tatigkeit in freier
Praxis auszuiiben hat. Es ist ihm aber
gestattet, Zahnérzte anzustellen (vgl.
§ 32b ZV-Z1i.V.mit § 95 Abs. 9 SGB V).
Einzelheiten dazu regelt der Bundes-
mantelvertrag fiir Zahnarzte (BMV-Z).
Klarstellend: Ein Zahnmedizini-
sches Versorgungszentrum (Z-MVZ) -
egal, ob in Tragerschaft einer Zahn-
arzte-GbR, einer Partnerschaft oder

ANZEIGE

einer GmbH - kann heute beliebig
viele Zahnarzte anstellen. Das war
fir viele Zahnérzte der Grund, die
Praxis in ein Z-MVZ zu iberfiihren.

Welche konkreten Anderungen
bringt der neue § 9 (3) BMV-Z fir die
Praxis mit sich?

Vorbereitungsassistenten

Rechtlich umstritten ist, ob in den
drei Vollzeitarbeitsstellen Vorberei-
tungsassistenten einzubeziehen sind
oder nicht. Laut Urteil des SG Miin-
chen aus dem Jahr 2016 (S 20 KA
5004/14) sind Vorbereitungsassisten-
ten in dieser Zahl mit zu berucksich-
tigen. Die KZVen wenden jedoch diese
Rechtsprechung nicht an, sondern er-
lauben, dass daruber hinaus Vorberei-
tungs- oder Weiterbildungsassistenten
angestellt werden koénnen, beispiels-
weise drei Vollzeitzahnarzte und ein
Vorbereitungsassistent. Zur Sicherheit
sollte das Thema mit der zustédndigen
KZV abgeklart werden.

Nachweispflicht bei
vier Vollzeitzahnarzten

Will ein Vertragszahnarzt vier
Vollzeitzahnarzte anstellen, muss er
den Zulassungsausschuss davon
uberzeugen, dass die personliche Pra-
xisfithrung gewéhrleistet wird. Die
Praxis wird zeigen, was der anstel-
lende Zahnarzt darzulegen und zu be-
weisen hat. Bislang sind die Kriterien
allerdings unklar.

Gewerbesteuerpflicht

Eine &hnliche Problematik ist
aus dem Steuerrecht bei der Abgren-
zung von Einkinften aus Gewerbe-
betrieb von denen aus selbststandi-
ger Tatigkeit bekannt. Grundséatzlich
erzielt ein niedergelassener Zahn-
arzt Einkinfte aus selbststdndiger
Tatigkeit gemdB §18 Abs.1 Nr.1
EStG, auch wenn er sich der Mit-
hilfe angestellter Zahnérzte bedient.
Er muss aber weiterhin aufgrund
eigener Fachkenntnisse leitend und

N=®
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Vertragszahndrztliche Einzelpraxen diirfen bis zu vier Zahnarzte anstellen. Von Dr. Jens-Peter Damas, Berlin.

A |
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eigenverantwortlich tétig sein (Stem-
peltheorie). Voraussetzung dafur ist,
dass er aufgrund seiner Fachkennt-
nisse durch regelméfige und einge-
hende Kontrolle mafBgeblich auf die
Tatigkeit seines angestellten Fach-
personals - patientenbezogen - Ein-
fluss nimmt, sodass die Leistung
den ,Stempel der Personlichkeit“ des
Praxisinhabers tragt (Anschluss an
BFH-Urteil vom 22. Jan. 2004, IV R
51/01, BFHE 205, 151, BStBL. II 2004,
509). Wesentlich ist also die unmit-
telbare, personliche und individuelle
Arbeitsleistung des Zahnarztes (BFH
21.3.95, BStBI 1I, 732). Der niederge-
lassene Zahnarzt muss den Behand-
lungen aller Patienten der Praxis
»sein Geprage” geben.

Praxistipp

Um dies nachweisen zu kénnen,
empfiehlt es sich, die Arbeitsabléufe
in der Praxis so zu gestalten, dass der
Inhaber tber die Patienten Bescheid
wei3, eine grundsatzliche Marsch-
route vorgibt und auf die Tétigkeiten
angestellter Kollegen tatséchlich Ein-
fluss nehmen kénnte (vgl. BFH Urteil
v. 16.07.2014 VIII R 41/12). Dies ist bei-
spielsweise gewdahrleistet, wenn der
selbststdndige Zahnarzt Voruntersu-
chungen bei den Patienten durch-
fuhrt, fir den Einzelfall die Behand-
lungsmethode festlegt oder sich die
Behandlung ,problematischer Falle®
vorbehalt. AuBerdem sollten alle Heil-
und Kostenplane vor Versand an die
Patienten per Mail an den freiberuf-
lichen Zahnarzt (Praxisinhaber) zur
Genehmigung und Freigabe gesendet
werden.

Fir die Annahme der Gewerb-
lichkeit kann es nach herrschender
Meinung auch problematisch sein,
wenn ein angestellter Zahnarzt Quali-
fikationen besitzt und Behandlungen
durchfiihrt, fir die der Praxisinhaber
nicht qualifiziert ist (z.B. Kieferortho-
padie). Bei Betriebspriifungen fithren
solche Abgrenzungskriterien oft zu
Diskussionen, mit der Gefahr, dass
Inhaber gréBerer Praxen in die Ge-
werblichkeit rutschen.

Glavebreakmedia/Shuttarstosk cont

Konsequenzen bei Gewerblichkeit

Stuft das Finanzamt die Praxis als
gewerblich ein, wird die Praxis gewer-
besteuerflichtig (§2 GewStG). Der Zahn-
arzt darf seinen Gewinn dann nicht
mehr durch Einnahme-Uberschuss-
Rechnung ermitteln. Er muss bilanzie-
ren, sobald ihn das Finanzamt dazu
auffordert. Dies verschiebt hiufig die
Praxisgewinne auf einen fritheren Zeit-
punkt. Zusétzlich erfordert die Bilanzie-
rung weitreichende Umstellungen in
der Verwaltung der Praxis: Einnahmen
sind mit Rechnungsschreibung zu er-
fassen. Statt des Materialkaufs ist der
Materialverbrauch relevant. Der Zahn-
arzt muss jahrlich eine Inventur durch-
fithren und vieles mehr.

Fazit

Die Anderung des §9 Abs.3 BMV-Z
erleichtert vor allem Einzelpraxen das
Wachstum mit angestellten Zahnarzten
und schafft der jungen Zahnmedizi-
nerGeneration noch mehr Moglichkei-
ten, angestellt zu arbeiten. Trotz dieser
Liberalisierung wird aber keine vollige
Gleichstellung mit dem Z-MVZ erreicht.
Auch bleibt die Herausforderung, die
steuerliche Gewerblichkeit zu vermei-
den. ¢

Kontakt

Infos zum Autor

Dr. Jens-Peter Damas

Rechtsanwalt,

Fachanwalt fir Steuerrecht
Prof. Dr. Bischoff & Partner AG
Steuerberatungsgesellschaft

fir Zahnarzte

Karlplatz 7

10117 Berlin, Deutschland
Tel.: +49 30 9120299-0
www.hischoffundpartner.de
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SAFEWATER

M Die IDS steht in die-

sem Jahr in der Innova-

tionshalle 2.2 am Messe-

stand A030-B039 und

AD40-B049 ganz im Zei-

chen der Praxishygiene.

Auf insgesamt 240 Qua-

dratmetern widmet sich

das Medizintechnologie-

Unternehmen BLUE SAFETY vom

12. bis zum 16. Méarz den rechtlichen,

gesundheitlichen, wirtschaftlichen

und technischen Aspekten der Wasser-

hygiene flir zahnmedizinische Ein-

richtungen. Den Besuchern bietet

sich hier die Chance, sich zu infor-

mieren und zu den Losungen der

Wasserexperten beraten zu lassen.
,Lur uns ist die IDS eine Moglich-

Kkeit, noch mehr Zahnérzten und Pra-

xisinhabern zu helfen und direkt mit

ihnen ins Gesprdach zu kommen. So

konnen wir individuell auf Probleme,

die aus schlechter Wasserhygiene re-

sultieren, eingehen und noch vor Ort

erste Losungsvorschldge présentie-

ren, so Dieter Seemann, Leiter Verkauf

und Mitglied der Geschéftsfiihrung.

Beratung durch Kollegen
Als Highlight laden die Wasser-
experten drei langjahrige Anwen-

BLUE SAFETY

Wasserhygiene: Erfahrungen aus erster Hand

Infos zum Unternghmen

O]

der des SAFEWATER
HygieneTechnologie-

Konzepts zur IDS ein.
Neben Dr. Susie We-

ber, Zahnérztin aus Kéln,
und dem Wuppertaler Zahn-

arzt Arnd Kauert wird Dr. Frank Tols-
dorf, Kaufménnischer Leiter der
Zahnklinik Witten/Herdecke, Inte-
ressierten von seinen Langzeiterfah-
rungen berichten und am Messestand
von BLUE SAFETY offene Fragen be-
antworten.

Er kdmpfte monatelang ver-
bittert gegen eine Verkeimung mit
Legionellen, bis SAFEWATER die er-
hoffte dauerhafte Losung brachte.
,Mit SAFEWATER haben wir eine
funktionierende Lésung, um die man
sich nicht mehr kiimmern muss.
Dartiber freut sich auch das Gesund-
heitsamt. Und ich bin mir der Qualitat
unseres Wassers jederzeit sicher und

SAFEWATER

muss mir Keine Sorgen mehr machen®,
freut sich Tolsdorf heute. ,Dartber hi-
naus spielt fiir uns als Zahnklinik die
Rechtssicherheit eine wichtige Rolle,
die wir mit BLUE SAFETY gewinnen.

Wir sind juristisch nicht
mehr angreifbar”

(Wasser-)
Hygiene-Konzept
BLUE SAFETY hat
sich seit fast zehn Jah-
ren der Entwicklung
von (Wasser)Hygiene-
Konzepten verschrie-
ben. Der Premium-
Partner des Deutschen
Zahnarztetags fir Pra-
xishygiene forscht, ent-
wickelt und produziert
unternehmensintern.
Eigene Installateure implementieren
und betreuen die Konzepte bei den
Kunden vor Ort - mit All-
inclusive-Service. Die diffe-
renzierten Fachkompetenzen
der Mitarbeiter und Koopera-
tionen mit Hygieneinstitu-
ten machen die Munsteraner
zu absoluten Spezialisten fir
Wasserhygiene.

Mithilfe des ganzheit-
lichen SAFEWATER Hygiene-
Technologie-Konzepts hat das
Unternehmen Hygienepro-
bleme bei nunmehr 4.000
Dentaleinheiten erfolgreich
gelost. SAFEWATER entfernt,

DVT-Weltpremiere fur den europaischen Markt

Technologiekonzern PreXion stellt zur IDS 2019 neues Hochleistungs-DVT vor.

S50

IDS Koin 2019

B Kaum ein anderes Unternehmen am
Markt ist so spezialisiert auf die drei-
dimensionale Rontgendiagnostik wie
PreXion aus Japan. Mit weit iber
15 Jahren Erfahrung in softwareunter-
stiitzter 3D-Bildgebung bieten die
PreXion-Systeme herausragende Pré-
zision fir die sichere Diagnostik und
Planung in der Zahnmedizin. Ab sofort
ist PreXion auch auf dem deutschen
Markt vertreten und sorgt mit einer
Weltpremiere zur IDS 2019 gleich mal
fur Aufsehen: Auf der Messe Koln
in Halle 2.2 wird am Stand B081
des japanischen Technologiekonzerns
PreXion das neue DVT-Geréat PreXion3D
EXPLORER vorgestellt. Die leistungsstar
ken und extra flr den europdischen
Markt entwickelten Systemkompo-
nenten ermoglichen eine auferge-
wohnliche Kombination aus prézises-
ter Bildgebung, groBem Bildausschnitt,
geringer Strahlenbelastung, sicherer
Diagnostik und digitaler Planung
fir alle Indikationsbereiche. Mit der
Préazision und Fachkompetenz von
PreXion haben Behandler den rich-
tigen Partner an ihrer Seite.

Jetzt unter ids2019@prexion.eu einen
Exklusivtermin zur IDS vereinbaren.

PreXion Europe GmbH
Tel.. +49 6142 4078558
www.prexion.eu

Stand: 2.2, BO81

Besuchen Sie uns auf der IDS -
Innovationshalle 2.2,
Stand A30 B39 + A40 B49.

BLUE SAFETY bietet exklusive Beratung durch Wasserexperten.

mithilfe zentral zudosierter hypo-
chloriger Saure, bestehenden Biofilm
und schiutzt nachhaltig vor dessen
Neubildung. Gleichzeitig schont die
Desinfektionsmethode die Bauteile
der Dentaleinheiten, wéhrend das
umfassende Dienstleistungspaket den
Anwender entlastet: Die Wasser-
experten installieren und warten
nach intensiver Beratung und Be-
standsaufnahme mit eigenen Ser-
vicetechnikern. Jahrliche akkredi-
tierte Probenahmen geben dem Praxis-
betreiber Rechtssicherheit. So schiitzt
SAFEWATER die Gesundheit und
spart im Praxisalltag Geld.

Nutzen Sie die Chance, sich mit
SAFEWATER Anwendern zu unterhal-
ten und mehr Uber den Nutzen aus
erster Hand zu erfahren. Besuchen
Sie die Wasserexperten auf der IDS
und sichern Sie sich bei der Gelegen-
heit die traditionelle Sammeltasse mit

Mit Wasserhygiene
bis zu 10.000 € pro Jahr sparen.

Sammeltasse abholen und mit etwas
Glick iPhones und iPads gewinnen!

IO6
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der Teilnahmemaglichkeit an exklusi-
ven Gewinnspielen: Nur zur IDS gibt
es die Spezialedition in edlem Gold.
Sie planen bereits Ihren Messe-
besuch? Dann vereinbaren Sie ein-
fach vorab Ihren Beratungstermin
am Messestand unter:
www.bluesafety.com/ids2019. 4

Hinweis: Biozidprodukte vorsichtig verwen-
den. Vor Gebrauch stets Etikett und Produkt-

information lesen.

BLUE SAFETY GmbH
Tel.. 00800 88552288
www.bluesafety.com

Stand: 2.2, AO30- BO39,
A040-B049

BLUE SAFETY

Die Wasserexperten

Die nachste Generation

Dentalmikroskop Flexion twin exklusiv bei HanChaDent.

W Kann es einen besseren Anlass
fir die Vorstellung technischer Inno-
vationen im Bereich Mikroskopie
geben als die weltgroBte Dentalaus-
stellung? So wird die diesjahrige
IDS in Koln vom 12. bis zum 16. Mérz
2019 zur Bihne fur die erstmalige
Vorstellung des neuen All-in-one-
Dentalmikroskops Flexion twin der
Firma CJ-Optik aus ABlar.

Das Nachfolgemodell des im Jahr
2015 in den Markt eingefiihrten Den-
talmikroskops Flexion wird das fach-
kundige Publikum mit neuen Filtern,
neuen Technologien, neuen Features
uberraschen und wieder MaBstdbe
fiir die Mikroskopie in der modernen
Zahnheilkunde setzen.

Préasentiert wird es am Gemein-
schaftsstand B021 des Herstellers
CJ-Optik GmbH & Co. KG und der Firma
HanChaDent als Exklusiv-Distributor
fir Deutschland, Osterreich und die
Schweiz in Halle 2.2.

Die beiden Kooperations-
partner kénnen auf
viele Jahre erfolg-
reicher Zusammen-
arbeit zurtckbli-
cken und haben
dank der stetig stei-
genden Nachfrage mittler-
weile unzédhlige Projekte ge-
meinsam erfolgreich realisiert.

Die Palette reicht dabei von der Aus-
stattung mit Einzelgeréten bis zu
Praxis-Komplettlésungen mit Video-

und Bildlbertragung fir Mitbeob-
achtung und Bilddokumentation.
Sowohl der Vertrieb als auch der
Service rund um das Thema Mikro-
skop, Mikroskop-Zubehor, Lupenbril-
len und Licht gewinnen immer mehr
an Bedeutung. Der hervorragende
Service bel HanChaDent umfasst so-
wohl die ausfthrliche und unverbind-
liche Beratung und Demonstration
der technischen Mog-
lichkeiten vor Ort

1 h d tkl Infos zum Unternehmen
als auch die erstklas-

sige technische Be- E E
treuung nach dem

Kauf. 4« E :

HanChabDent
Tel.: +49 34296 43823
www.hanchadent.de

Stand: 2.2, BO21
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Wir sprechen Dental und Digital!

Miiller-Omicron prasentiert in Kéln dem Fachpersonal zahlreiche Neuerungen.

W Seit der Grindung 1961 spricht und
versteht Miller-Omicron die Dental-
sprache. Als mittelstdndisches Unter-
nehmen hat man sich auf die Ent
wicklung, Produktion und den Ver-
trieb von zahnmedizinischen und
zahntechnischen Materialien spezia-
lisiert.

In Giber 70 Landern profitieren die
Anwender von dem hervorragenden
Anwendungskomfort und Preis-Leis-
tungs-Verhéltnis der Produkte made
in Lindlar, Germany. Dazu zdhlen
ein umfangreiches Sortiment an Ab-
formmaterialien (A- und C-Silikone),
Bissregistriermaterialien, Laborsili-
kone sowie ein komplett neu uber-
arbeitetes Desinfektionsprogramm
mit Schwerpunkt auf die Wisch-

desinfektion. Alle Desinfektionsmittel
erfiillen die neuesten Anforderungen
der VAH und aller EN-Normen in-
klusive EN 16615.

Digitalisierung

Um der immer weiter fortschrei-
tenden Digitalisierung im Dental-
markt gerecht zu werden, spricht
und handelt Miller-Omicron nun
auch Digital. Das Unternehmen hat
sich in den letzten zwei Jahren in-
tensiv mit lichthértenden Materia-
lien zur generativen Herstellung
von zahntechnischen Objekten wie
Modelle, Gussobjekte, Schienen etc.
beschéaftigt. Das Ergebnis ist die
neue Materialklasse LC-print model/
cast/tray und splint. Alle LC-print

Varianten eignen sich fiir alle Dru-
cker im DLP-Verfahren.

Auf der IDS 2019, Halle 4.2,
J090-K099 werden LC-print und
weitere Neuigkeiten erstmalig dem
Fachpublikum vorgestellt. ,Wir alle
sind gespannt auf die Reaktion und
freuen uns auf eine groBe Anzahl
Besucher”, so der Marketing- und
Exportleiter des Unternehmens, Jens
Gunther. «

Miiller-Omicron
GmbH & Co. KG
Tel.: +49 2266 47420
www.mueller-omicron.de

Stand: 4.2, JO90-K099

Interview mit Tom Stratton, Prasident und CEO Zest Dental Solutions

Wir sprachen mit Tom Stratton, neuer Président und CEO von Zest Dental Solutions, iiber Unternehmensportfolio, strategische Ausrichtung und Firmenhighlights auf der IDS.

M Das amerikanische Unternehmen
Zest Dental Solutions, mit Hauptsitz
im kalifornischen Carlsbad, ist ein
fithrender globaler Anbieter im Be-
reich Design, Entwicklung, Herstel-
lung und Vertrieb von vielfdltigen
dentalen Losungen fir eine bestmdg-
liche Patientenbetreuung - vom Er-
halt natirlicher Zdhne bis hin zur
Behandlung kompletter Zahnlosigkeit.

Herr Stratton, Sie sind seit Okto-
ber letzten Jahres Prasident und
CEO des Unternehmens Zest Dental
Solutions. Auf welche bisherigen
Erfahrungen im dentalen Markt
konnen Sie zuriickgreifen?

- =

ter Hand gewahrt sind, verstehe ich
umso mehr, warum Zahnarzte sich
fiir die LOCATOR-Familie entschei-
den. Ich bin mir sicher, dass
mir dieses Wissen und Verstédndnis
dabei helfen werden, das Unterneh-
mensnetzwerk aus mehr als 100 glo-
balen Vertriebspartnern, mit pas-
senden Losungen fiir tUber 350
Implantatverbindungen, weiter zu un-
terstiitzen und auszubauen.

Kénnen Sie uns bitte kurz die
Produktpalette von Zest Dental
Solutions umreiBen?

Zest Dental Solutions bietet Deck-
prothesen-Attachment-Systeme sowohl

* Die Zest Dental Solutions Firmenzentrale in Carlsbad, Kalifornien, USA.

Ich habe tUber einen Zeitraum
von mehr als 26 Jahren Erfahrungen
im Bereich Implantologie sammeln
kénnen. Dabei lag mein Fokus auf
der Entwicklung von Lésungen fir
Zahnarzte, die die implantologische
Therapie nicht nur als Gewinn fur
Patienten, sondern auch als Wachs-
tumsgarant fir die eigene Praxis
erachten. Die entwickelten Losungen
beinhalten sowohl fachspezifische
Produkte als auch Know-how-Trans-
fer und Training. Als ein Vertriebs-
partner von Zest Dental Solutions
wurde mir frihzeitig klar, dass die
LOCATOR-Produktfamilie der Gold-
standard fir die Behandlung von Pa-
tienten mit herausnehmbarer Deck-
prothese ist. Und jetzt, wo ich dem
Unternehmen direkt angehore und
mir somit weitere Einblicke aus ers-
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mit fixierten als auch entfernbaren
Losungen. Durch die jiingste Uber-
nahme von Danville Materials haben
wir unser Portfolio um dentale Ver-
brauchsmaterialien und diverse Den-
talgeréte gezielt erweitert. Traditionell
handelt es bei den zahnérztlichen Ver-
brauchsmaterialien und Dentalartikeln
von Danville Materials um innovative
Produkte, die den sich stets verandern-
den Anspriichen von Zahnarzten auf
der ganzen Welt gerecht werden.

Zest Dental Solutions ist vor allem
durch das innovative LOCATOR-
Attachment-System bekannt. Im
Jahre 2017 hat das Unternehmen
die Sparte Danville Materials aufge-
kauft. Warum hat sich das Unter-
nehmen fiir den Zukauf dieser
Chairside-Produkte entschieden?

Es gibt mehrere Griinde, die die
Ubernahme von Danville Materials fiir
uns absolut sinnvoll gemacht haben.
Zum einen signalisierten uns viele un-
serer Partner und Kunden, die mit uns
und unserer bisherigen Produktpalette
uberaus zufrieden sind, dass sie sich ein
wachsendes Portfolio, auch mit nicht
implantologischen Produkten, wun-
schen wiirden. Dem wollten wir gezielt
nachkommen. Da es sich beil Danville
Materials um Weltklasse-Produkte han-
delt, lag die Ubernahme nahe. Zum an-
deren erméglicht uns dieser Schritt
Zugang zu einem weiteren studkalifor-
nischen Produktionsstandort, der die
bisher alleinige Produktionsstatte aller

LOCATOR-Produkte in San Diego ef-
fektiv ergénzt.

Was zeichnet die Produkte von
Danville Materials aus?

Die Produkte von Danville Ma-
terials verbinden héchste Qualitat
zu erschwinglichen Preisen mit einem
Fokus auf den ganz konkreten Be-
dirfnissen und Anforderungen der
Anwender in der Praxis. Zur Pro-
duktpalette zéhlen Adhésive, Abform-
materialien, Desensibilisierungsmittel,
Matrixsysteme und eine Komposit-
reihe, zu der, unter anderem, das neu
prasentierte und wegweisende Bulk-
Fill-.Komposit Bulk EZ gehort. Als
urspringlich eher kleiner Geréte-
hersteller filhrender Air-Abrasions-—
Technologien der Marken PrepStart
und Microetcher investiert Danville

Materials kontinuierlich in Forschung
und Entwicklung, um dem globalen
Dentalmarkt Weltklasse-Verbrauchs-
materialien bieten zu kénnen. Nach
jahrelangem bewiesenen Erfolg auf
dem nordamerikanischen Markt
freuen wir uns als Unternehmen, un-
sere einzigartigen Produkte nun auch
in Europa présentieren zu diirfen.

Ab wann und wo kdnnen Zahnérzte
aus Deutschland auf das erweiterte
Produktportfolio von Zest Dental So-
lutions zuriickgreifen?

Wir freuen uns sehr, die kiirzlich
stattgefundene Eréffnung unserer
européischen Niederlassung in Berlin

bekanntzugeben. Dieser neue Standort
ermoglicht es uns, unsere européischen
Kunden besser zu unterstiitzen und
Fragen zum Produktportfolio ziigig zu
beantworten. Zu diesem neuen Port-
folio gehdren die Danville Verbrauchs-
materialien und Dentalgeréte, fur die
wir ab sofort neue Vertriebs- bzw.
Lizenzpartner fir die européischen
Markte suchen. Wir freuen uns hier
auf zahlreiche Riickmeldungen.

Konnen Sie uns schon verraten, wel-
che Produkthighlights Sie auf der IDS
prasentieren?

Ganz klar: Wir werden unsere Pro-
duktreihe einschlieBlich LOCATOR®,
LOCATOR RTx® and LOCATOR F-Tx®
sowie unser neues, innovatives dual-
hértendes BulkFillKomposit Bulk EZ
und unser PrepStart H,0 Hydro Abra-

sions-System vorstellen. Zudem prasen-
tieren wir in Kéln weitere Dentalmate-
rialien und Gerédte aus unserem
aktuellen Portfolio.

Wie gedenken Sie das Wachtsums-
und Entwicklungspotenzial lhres Un-
ternehmens zu festigen und weiter
auszubauen?

Zusatzlich zu der Eréffnung unse-
rer europdischen Vertriebsniederlas-
sung hat Zest Dental Solutions dieses
Jahr eine Abteilung fir den Einzelhan-
del und fir Spezialmérkte ins Leben ge-
rufen, um der steigenden Nachfrage
vonseiten der DSO und des Dental-
marktes im Allgemeinen gerecht zu

* Tom Stratton, CEO Zest Dental Solutions.

werden. Leiter dieser Abteilung ist Mike
Van Nostran - ein anerkannter Experte
der Dentalbranche, der sich gerade in
puncto Spezialmérkte einen Namen ge-
macht hat. Diese Abteilung umfasst da-
riber hinaus ein spezialisiertes Team,
dass eng mit unseren Vertriebspart-
nern und - falls nétig - direkt mit Ex-
perten fiir Spezialmérkte zusammen-
zuarbeiten. So sind wir in der Lage,
Produkt- und Supportlésungen anbie-
ten zu kénnen, die es unseren Kunden
ermoglichen, ihr Potenzial bestmoglich
zu entfalten.

Zest Dental Solutions
Tel.: +1 760 7437744
www.zestdent.com

Stand: 4.2, JO70
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W Auf der EuroPerio9 présentierte
W&H erstmals den Behandlungs-
workflow ,No Implantology without
Periodontology®, kurz NIWOP. Mit
dem Workflow unterstreicht W&H die
Bedeutung eines parodontal gesun-
den Zustands vor der Implantation.

Warum W&H Akzente in der
Parodontologie setzt und welche Vor-
teile Anwender erwarten konnen, er-
ortert Bernhard Eder, W&H Produkt-
manager fir Prophylaxe & Parodon-
tologie, im Interview.

»NO Implantology without Periodontology*

W&H setzt mit NIWOP Akzente in der Parodontologie.

schen Workflow erarbeitet, der auf ein-
fache Weise die bestmdgliche Behand-
lung der Patienten darstellt.

Kdnnen Sie uns einen Einblick in die
Erarbeitung des NIWOP-Workflows
geben?

W&H ist mit Geraten wie Implant-
med und Piezomed seit Jahren stark in
der dentalen Implantologie vertreten.
Auch der Erfahrungsaustausch mit ei-
ner Vielzahl von wissenschaftlich tati-
gen Implantologen und Parodontolo-

- Bernhard Eder, W&H Produktmanager fiir Prophylaxe & Parodontologie.

Herr Eder, bitte skizzieren Sie kurz,
worum es bei NIWOP geht.

Weltweit sind Millionen von Men-
schen von Parodontitis betroffen. Die
chronische Erkrankung fithrt oft zu
Komplikationen bei Implantaten, das
ist auch wissenschaftlich belegt. In
Extremfallen kann es zum Implantat-
verlust kommen. Die Bedeutung einer
stabilen Gewebesituation ist zwar hin-
langlich bekannt, dennoch muss noch
mehr Wert auf die notwendige paro-
dontologische Vor- und Nachsorge ge-
legt werden. Unter dem Schlagwort
NIWOP hat W&H daher einen holisti-

gen ist hier ein fester Bestandteil. Ein
Thema, das bei vielen Gespréachen auf-
tauchte, war der bereits angespro-
chene Zusammenhang von Parodon-
titis und Periimplantitis. Aus diesem
Grund hat sich W&H entschlossen,
mit NIWOP das Anwendungsgebiet
der Prophylaxe und Parodontologie
gemeinsam mit der Oralchirurgie und
Implantologie verstarkt zu thematisie-
ren. Bel der Erarbeitung des detail-
lierten NIWOP-Workflows wurde W&H
von mehreren Experten, darunter Dr.
Karl-Ludwig Ackermann und Prof. Dr.
Ralf RoBler, unterstiitzt.

Welche Zielgruppe sprechen Sie
mit NIWOP an?

NIWOP ist an jeden implantolo-
gisch téatigen Zahnarzt und jede in
der Vor- und Nachsorge tatige Den-
talhygienikerin adressiert.

Welche Vorteile kinnen Anwen-
der von einer Arbeitsweise ge-
maB NIWOP-Workflow erwar-
ten?

Nattrlich kann NIWOP keine
Garantie fir den Behandlungs-

Infos zum Unternehmen

erfolg abgeben. Die Evaluation der
wissenschaftlichen Publikationen
hat jedoch gezeigt, dass eine Be-
handlung gemdB NIWOP-Workflow
zu einer maBgeblichen Erhohung
des Implantaterfolgs beitragen
kann.

Welche W&H Produkte empfehlen
Sie fiir eine Arbeitsweise gemaB
NIWOP-Workflow?

W&H ist der einzige Hersteller,
der fir jeden einzelnen NIWOP-
Behandlungsschritt Produkte zur
Verfligung stellen kann.

- Der evidenzbasierte systematische NIWOP-Workflow trégt zum dauerhaften Implantaterfolg bei.

Bei der Implantation sind vor al-
lem die Chirurgiegeréte Implantmed
und Piezomed hervorzuheben. Die
Funktionalitaten von Implantmed
sind perfekt auf die Anforderungen
der Implantologen beim Inserieren
von Implantaten abgestimmt. Das
W&H Osstell ISO-Modul gibt da-
riber hinaus Uber den richtigen Be-
lastungszeitpunkt des Implantats
Auskunft. Mit Piezomed konnen er-
gdnzend schonend und effektiv
Knochen bearbeitet werden, wie z.B.
die Préparation von Knochenblocken
oder lateralen Fenstern fir Augmen-
tationen. Zusatzlich stehen spezielle
Instrumentensétze fiir die piezochi-
rurgische Implantatlageraufbereitung
zur Verfiigung.

Welche Produkte gibt es im Bereich
der Vor- und Nachbehandlung?
Hier ist der Piezo Scaler Tigon+
als Highlight zu nennen. Tigon+ ist
einfach und komfortabel in der
Handhabung und versorgt den Pa-
tienten mit warmer Flussigkeit. Da-
mit wird die Reizung empfindlicher
Zahne minimiert und die Patienten-
compliance erhéht. Das Piezo Scaler
Spitzensortiment ist auf die vielfal-
tigen Anforderungen der parodonto-
logischen Vorbehandlung bzw. der
unterstiitzenden Parodontaltherapie,
Biofilmmanagement, abgestimmt.
Fir die schonende Reinigung der

implantatgetragenen Krone im Rah-
men der Recallsitzung steht eine
spezielle Spitze mit PEEK-Beschich-
tung zur Verfiigung.

Auch die professionelle mecha-
nische Entfernung von Beldgen und
Biofilm ist fester Bestandteil der Vor-
und Nachbehandlung. Hier kommt
das neue Proxeo TWIST LatchShort
Polishing System ins Spiel. Das Sys-
tem weist im Vergleich zu Standard-
Latchsystemen eine 4 mm geringere
Arbeitshohe auf. Fir Anwender be-
deutet dies mehr Bewegungsfreiheit
im Mundraum.

Wo konnen interessierte Anwender
mehr iiber NIWOP erfahren?

W&H wird 2019 auf vielen Mes-
sen und Kongressen mit NTWOP ver-
treten sein. Hervorzuheben ist natiir-
lich die IDS 2019 in Kéln. Mehr zu
NIWOP gibt es aber auch auf unserer
Homepage niwop.wh.com.

Vielen Dank fiir das Gesprach! 4«

W&H Dentalwerk
Biirmoos GmbH

Tel.: +43 6274 6236-0

www.wh.com

Stand: 10.1, CO10-DOO01,
C018-D0O19, DOO8
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Nassabsaugung mit Sedimentationsabscheider

Besuchen Sie uns
am Stand Nr. 10.2 R041

EXCOM hybrid und ECO II

> EXCOM hybrid

- mit frequenzgesteuerter Unterdruckregelung
- Unterdruck konstant bei 180 mbar

> ECOII

- einfache, rasche Installation - plug & play
- keine elektronischen Bauteile

METASYS

info@metasys.com | www.metasys.com
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Revolution der
Parodontaltherapie

Ultraschallgerat Vector® von Diirr Dental feiert 20-jahriges Jubilaum.

W Sein Name steht fiir sichere,
sanfte und zugleich hocheffiziente
Parodontalbehandlung, Er-
haltungs- und Periimplan-
titistherapie: Der Vector®
von Durr Dental ist
aus der modernen
Zahnmedizin nicht |
mehr wegzudenken.
2019 feiert das in-
novative Ultraschall-
gerat sein 20-jahriges
Jubildum. Die hohen
Standards der drei Geréte-
ausfithrungen (Vector® Paro, Vector®
Paro Pro und Vector® Scaler) sind
das Ergebnis einer einzigartigen Ent-
wicklungsgeschichte, die Dirr Dental
als Pionier auf dem Gebiet der linea-
ren Schwingungsumlenkung seit
1999 geschrieben hat. Die Einfuh-
rung des Vector® Prinzips hat die
Parodontaltherapie revolutioniert:
Durch die Umlenkung der Ultra-

VecToRr

MW Das fir seine zuverlédssigen und
innovativen Qualitdtsprodukte be-
kannte Schweizer Unternehmen
freut sich besonders, die Turbine
Tornado X vorzustellen. Seit jeher
im Herzen des berihmten ,Watch
Valley“ gelegen, profitiert Bien-Air
Dental vom einzigartigen Know-how
im Bereich der Mikrotechnik. Inno-
vation, Sorgfalt und Leidenschaft
sind das Erfolgsgeheimnis des Un-
ternehmens, was nun auch bei der
Vorstellung der neuen TornadoX sicht
bar wird: eine Turbine von aufer-
gewohnlicher Zuverldssigkeit, die
einmal mehr die
Hochwertigkeit
der Produkte von
Bien-Air Dental

unterstreicht.

Die TornadoX

vervollstdndigt

die Advanced-

54 IDS Koin 2019

schallschwingungen bewegen sich
die Instrumente axial parallel zur
Wurzeloberflache, was eine
erschiitterungsfreie und
minimalinvasive The-
rapie moglich macht.
Biofilm, Bakterien und
Ablagerungen wer-
den so grindlich und
schonend entfernt wie
bel keinem anderen
System. Zurlick bleiben
glatte, saubere Oberfla-
chen, die Patienten und Be-
handler strahlen lassen. ¢

DURR DENTAL SE

Tel.: +49 7142 705-0
www.duerrdental.com

Stand: 10.1, FO30-GO39,
FO40-Go041

© DURR DENTAL SE

Produktneuheiten mit echtem Mehrwert

W Premiere Nr. 1: Die Praxis der
Zukunft ist vernetzt! Das Smart
Home flr die Praxis von Dirr
Dental wird als innovative cloud-
basierte Softwareldsung erstmals
auf der IDS 2019 in Halle 10.1
prasentiert. Martin Dirrstein, CEO
von Dirr Dental, erklart: ,Wir
haben ein Konzept entwickelt, das
vorausschauend einen zustands-
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» * Premiere auf der IDS: Das neue

basierten Service ermoglicht und
somit einen zuverldssigen Betrieb
der Zahnarztpraxis sicherstellen
kann.”

Premiere Nr. 2: Diese findet im
Bereich der Hygiene statt. Einen
Zusatznutzen fir Behandlungs-
einheiten erhalten Anwender dank
einem einzigartigen System fir
exzellente Trinkwasserqualitét.

Besser sehen mit Bildgebung
von Diirr Dental: Mit idealem Ab-
bildungsvolumen, einfacher Posi-
tionierung und hoher Bildqualitat
stellt das VistaVox S einen Meilen-
stein im Bereich des 3D-Rontgens
dar. Freuen durfen sich sowohl
Kieferorthopaden uber Neuheiten
in der digitalen Diagnostik als
auch Anwender von Réntgensoft-
ware, die von neuen cleveren Mo-
dulen profitieren kénnen.

2D/3D-Rontgengerét VistaVox S Ceph.

IDS-Premierenfieber bei Diirr Dental!

Fast schon revolutionar ist die
Diirr Systemhygiene: vier Farben,
vier Bereiche - einfach logisch, ein-
fach sicher. Pinktlich zur IDS er-
scheinen Produktneuheiten zu In-
fektionsschutz, Reinigung und Des-
infektion in der Praxis.

Einen echten Mehrwert erhalten
Zahnarzt und Patient im Bereich
der Prophylaxe - die Lunos® Familie

wird erweitert. Ein
besonderes Jubildum
feiert das Unternehmen
mit dem Produkt Vector®.
Vor 20 Jahren entwi-
ckelte Durr Dental die
lineare Schwingungsum-
lenkung und setzte da-
mit neue Impulse fir
die Ultraschallbehand-
lung. Anlasslich dieses
Jubildums gibt es eine
grofe Rubbellos-Aktion
mit tollen Preisen.

Zudem présentieren
sich die Dirr Dental
Competence Center auf
der IDS, die sowohl Lo-
sungen fir GroRpraxen
als auch fiir Zahnkli-
niken und Universi-
taten bieten. Erfah-

60 Jahre Know-how und Leidenschaft

Bien-Air Dental hat zum Jubilaum jede Menge Neuheiten und Sonderangebote im Gepéck.

Reihe, deren Produkte auf der Basis
aktuellster Innovationen und Technolo-
gien entwickelt wurden. Dank ihrer
auBergewohnlichen Effizienz verspricht
die TornadoX dem Zahnarzt eine spur-
bare Zeit- und Energieersparnis.

Neue Reihe von Implantologie-
und Oralchirurgiemotoren

Mit dem Ziel der Verein-

4 fachung von Implantatinser

% tionen sowie oralchirurgischen

I Eingriffen présentiert das

Familienunternehmen Bien-Air Dental
die neuen Implantologie- und Chirur-
giemotoren Chiropro und Chiropro
PLUS. Die Steuerung erfolgt mithilfe
eines einzigen Drehknopfs: Anhand
einer Drehbewegung navigiert der
Nutzer durch die Meniis, zur einfa-
cheren Wartung lasst sich dieser
leicht entfernen und sterilisieren.
Dank dieser prdgnanten Schnitt-
stelle zeigen der Chiropro sowie der
Chiropro PLUS die wichtigsten In-
formationen auf einen Blick: Art der

P==R

zu verwendenden Instrumente, Dreh-
zahl und -moment, Férdermenge der
Spilfliissigkeit und Drehrichtung.
Wahrend der neue Chiropro im We-
sentlichen dem Implantatsetzen ge-
widmet ist, ermédglicht der Chiropro
PLUS sowohl die Durchfiihrung von
implantologischen als auch oral-
chirurgischen Eingriffen. Vorpro-
grammierte Behandlungsablédufe und
die Moglichkeit, die Einstellungen
je nach den Besonderheiten

des Patienten zu &ndern,

rene Projektmanager unterstiitzen
die Abwicklung eines gesamten Pro-
jekts.

Neben weiteren neuen Technolo-
gien werden auf dem Stand Live-Be-
handlungen in einer offenen Praxis
durchgefiihrt, abgerundet durch ein
vielfaltiges Vortragsprogramm.

LWir freuen uns auf gute Ge-
sprache mit den Messebesuchern,

denn Innovationen
haben immer den Ursprung in
den Bediirfnissen unserer Kunden®,
erlautert Dirrstein. Aus diesem
Grund gibt es erstmals zum Aus-
klang der Messetage die Diirr Dental
Abendveranstaltungen. Hier sind
alle Kunden herzlich eingeladen,
in lockerer Atmosphdre an ver-
schiedenen Themenabenden teil-
zunehmen.

Mehr iber die Highlights und
das Rahmenprogramm von Durr
Dental auf der IDS unter: www.duerr-
dental.com/ids. 44

DURR DENTAL SE

Tel.: +49 7142 705-0

www.duerrdental.com

Stand: 10.1, FO30-G039,
FO40-Go41
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erleichtern ebenfalls die Bedienung
der neuen Implantologie- und Chi-
rurgiemotoren.

Onlineshop: Spezielles
Sonderangebot zur IDS

Anlésslich der IDS profitieren Kun-
den von attraktiven Sonderangeboten:
Vom 11. bis 17. Marz 2019 gewahrt
Bien-Air mit dem Ak-
tionscode BA-IDS2019
20 Prozent Rabatt auf
alle Bestellungen tber
seinen Onlineshop
www.bienair.com/
eshop. «

Infos zum Unternehmen

Bien-Air
Deutschland GmbH
Tel.: +49 761 45574-0
www.bienair.com

Stand: 10.1, HO50-JO51
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1.000 Farben WeiB3
In einer Spritze!

OMNICHROMA: Komposit passt sich an die Farbe des Echtzahns an.

W Kevin M. Brown, DDS, (Bellevue,
Washington, USA) weiB, dass seine
Patienten das Beste erwarten. Von
der qualitativ hochwertigen Versor-
gung bis hin zu hervorragenden
Ergebnissen. Aber, wie er ebenso
gut weif, kann die Investition in Pro-
dukte und Materialien von hdéchs-
ter Qualitat kostspielig sein.
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Eine Farbe fiir alle

Als Brown zum ersten Mal von
OMNICHROMA erfuhr, war er faszi-
niert von der Verwendung von struk-
tureller Farbe als Hauptfarbmecha-
nismus, welche es dem Komposit
ermoglichte, sich an jede Zahnfarbe
anzupassen. ,Es ist sehr beeindru-
ckend, ein Kompositmaterial auf ei-
nen Zahn aufzutragen und zuzuse-
hen, wie es sich auf magische Weise
von einem deckenden weiBen Farb-
ton in den exakten Farbton des Echt-
zahns verwandelt”, sagt er. OMNI-
CHROMA kann sich in eine A1, D3
oder eine andere Farbe verwandeln,
die der jeweilige Zahn gerade hat.

,Nachdem ich das OMNICHROMA
seit einiger Zeit getestet habe, kann
ich sehen, dass die Vielseitigkeit nur
einer der vielen Vorteile ist, die es bie-
tet”, erklart er. ,Aus praktischer Sicht
ist OMNICHROMA ein Wendepunkt.
Ein Komposit, das fir tiber 90 Pro-
zent meiner Patienten geeignet ist, ist
ein Traum, der wahr wird! Nachdem
OMNICHROMA im Februar 2019 offi-
ziell eingefiihrt wurde, kénnen wir un-
seren Auftrag auf ein einziges Kompo-
sit beschréanken und unsere Kosten
werden deutlich reduziert®, betont er.

So funktioniert es

Die meisten Kompositmaterialien
héangen heute von der chemischen
Farbe der zugesetzten Pigmente ab,
um bestimmte Farbténe menschlicher
Zahne nachzuahmen. Diese Komposit-

materialien sind in
& ihrer Fahigkeit, sich
2 der Echtzahnfarbe
anzupassen, einge-
schrankt.

Die Smart Chrom-
atic Technology von OMNI-
CHROMA ist die erste Anwen-
dung in der Historie der Komposite,
die strukturelle Farbe als Hauptfarb-
mechanismus nutzt. Wenn Umge-
bungslicht durch die kugelférmigen
Fillstoffe in OMNICHROMA strémt,
erzeugen sie eine rote bis gelbe Struk-
turfarbe, die naturlichen Farben der
menschlichen Zahne. Das Ergebnis ist
eine beispiellose Farbanpassungsfa-
higkeit in Kombination mit hervorra-
genden mechanischen Eigenschaften

und hoher Polierbarkeit.

Fur die Zahnarztpraxis bedeutet
das: vereinfachte Bestandsfithrung,
Reduzierung von Sonderfarben, die
nur gelegentlich verwendet werden,
Verringerung von abgelaufenem Kom-
posit und immerwéahrendes Vorhan-
densein der richtigen Farbe.

OMNICHROMA wird empfohlen
fir direkte Front- und Seitenzahn-
restaurationen, direkte Veneers, Dia-
stema-Verschluss und Reparatur von
Porzellan/Komposit. 44

Tokuyama Dental
Deutschland GmbH
Tel.: +49 2505 938513
www.tokuyama-dental.de
Stand: 10.1,
AO38-B039, AO39

Praxisautoklaven: Gutes hesser machen

Der beste Klasse-B-Autoklav aus dem Hause EURONDA.

W Der Aufbereitungsspezialist
EURONDA bietet mit dem E10
einen Praxisautoklaven an, der
seit seiner Markteinfihrung
stetig optimiert wurde. Der
Autoklav wurde dadurch noch
leistungsfahiger und komfor-
tabler. So konnten die Programm-
laufzeiten verkirzt und die
Zuverlassigkeit weiter erhoht
werden.

Die unverbindliche Preis-
empfehlung fir diesen unent-
behrlichen Praxisbegleiter liegt
dabei weiterhin deutlich unter dem
Niveau vergleichbarer Gerate.

Der Einsatz optimierter Bauteile
und einer grundlegend Uberarbeite-
ten Software machen den E10 zu
EURONDAS leistungsfahigstem Auto-
klaven. Im Schnellprogramm B134
benotigt er kaum mehr als 20 Minu-
ten fur das komplette Sterilisations-
programm inklusive Trocknung.

Euronda
P byrven

E10

e —

Dabei arbeitet er auBerordent-
lich sparsam: lediglich 300 Milliliter
Wasser pro Zyklus werden durch-
schnittlich verbraucht. Zahlreiche
Assistenzsysteme unterstiitzen das
Praxispersonal bei der Anwendung
sowie die Wartungstechniker beim
Service des E10.

Alles in einem: Ein moderner
Autoklav, der die Bedurfnisse von

Zahnéarzten und Hygienefach-
kréften erfillt.

Mit dem parallelen Einsatz
des Thermodesinfektors Euro-
safe 60 und des Foliensiegel-
gerates Eurosafe Valida ist
EURONDA einer der wenigen
Hersteller, der den gesamten
Arbeitskreislauf zur sterilen
Aufbereitung von Medizinpro-
dukten abdeckt und somit ei-

nen kompetenten Partner fiir die
Technik im Steriraum darstellt.

Erfahren Sie mehr unter www.
euronda.de/aufbereitung-von-medi-
zinprodukten. 44

EURONDA
Deutschland GmbH
Tel.: +49 2505 9389-0
www.euronda.de

Stand: 10.1,
AO030-B031, AO33

Restaurationen fiir die Same-Day-Dentistry

Futuristische Fras- und Schleifmaschine von vhf erleichtert den Arbeitsablauf.

© vhf camfacture AG

Rt

~ Z4: Eine hochprazise Frds- und Schleif-
maschine fir die Same-Day-Dentistry.

W Auf der IDS 2019 in Koln stellt die
vhf camfacture AG neben weiteren
Maschinen die 74 aus: eine hochpré-
zise Dentalmaschine, um Restaura-
tionen in Spitzenqualitat herzustellen.

Patienten konnen so noch schneller
mit hochwertigem Zahnersatz ver-
sorgt werden. Bei der Nassbearbei-
tung von Blocken konnen Restaura-
tionen aus Wachs, Glaskeramik,
PMMA, Zirkonoxid, Kobalt-Chrom
und Composites gefertigt werden.
Des Weiteren lassen sich Prefabrica-
ted Titan-Abutments vollenden. Fir
einen schwingungsarmen Betrieb be-
sitzt die Z4 einen grundsoliden Auf-
bau aus einem massiven Alumi-
nium-Gusskaorper.

Durch Spindeldrehzahlen von bis
zu 100.000/min koénnen die Blocke
besonders schnell bearbeitet werden.

Zudem sind bei der 74 viele Ar
beitsschritte automatisiert, um eine
intuitive Bedienung zu ermoglichen.
Der Block wird automatisch fixiert
und ist so in Sekundenschnelle ausge-

tauscht. Die Tatsache, dass der ge-
schlossene Flussigkeitskreislauf in
der Z4 ohne Schleifmittelzusétze aus-
kommt, bedeutet ebenfalls eine groBe
Erleichterung. Dank integriertem
Kompressor und WLAN benétigt die
Maschine aufer einem Stromanschluss
keine weiteren Versorgungsleitungen.
Die Z4 ist validiert fiir alle géngigen
Scanner und CAD-Softwares und bie-
tet vollstandig integrierte Workflows
mit TRIOS Design Studio (3Shape),
DWOS chairside (Dental Wings) und
exocad ChairsideCAD. «

vhf camfacture AG
Tel.: +49 7032 97097000
www.vhf.de

Stand: 10.1, EO40
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Implantologie
Allgemeine Zahnheilkunde
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Unschlagbares Duo:
Saugmaschine und Abscheider

EXCOM hybrid und ECO Il D von METASYS flir optimale Unterstiitzung.

Maximaler Knochenerhalt
bei sofortiger Implantation

Mit Piezotome® Cube von ACTEON lasst sich
minimalinvasiv extrahieren.

m Die Extraktion ist der héufigste Ein-
griff in der Kieferchirurgie.! Zahnarzte
sind ethisch verpflichtet, bei ihren
chirurgischen Eingriffen Verfahren
anzuwenden, die fur ihre Patienten
moglichst wenig traumatisch sind
und deren Wohlbefinden sicherstellen.
Deshalb werden atraumatische Ex-
traktionen und Implantatpositionierun-
gen in der heutigen Implantatchirur-
gie immer mehr zur Norm. Die An-
wendung besonders invasiver Behand-
lungstechniken ist dabei nicht langer
die einzige Option.

Zahnextraktionen kénnen ab
sofort mit Piezotome® Cube von
ACTEON und dessen diinnen Spitzen
durchgefithrt werden, die speziell fur
den Zugang zum Zwischenraum von
Wurzel und Knochen ausgelegt sind,
um den Raum aufzuweiten, das paro-
dontale Ligament abzuldsen und eine
schnelle und schonende Avulsion zu
ermoglichen. Dank der automatischen
Anpassung an die jeweilige Harte des
Gewebes ist die Anwendung von Ultra-
schallinstrumenten fir den Patienten
weniger traumatisch.

Die Nutzung dieser zuverlassigen
und sicheren Technologie ermdglicht
die Umstellung von herkémmlichen

Infos zum Unternehmen
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auf minimalinvasive Behandlungen
und damit deutlich bessere Ergeb-
nisse fiir Patienten und Zahnérzte.
Mit diesem neuen, minimalinva-
siven Verfahren werden postopera-
tive Schmerzen und Schwellungen
sowie die Einnahme von Schmerz-
mitteln um mehr als 50 Prozent?
verringert. So erhoéht sich die Ak-
zeptanz der Behandlung durch den
Patienten insgesamt aufgrund der
von ihm wahrnehmbaren besseren
Heilungsergebnisse und der Verbes-
serung seiner Lebensqualitat.®
Piezotome® Cube ermdéglicht zu-
dem die Durchfithrung von Zahn-
extraktion und Implantatpositionie-
rung noch am selben Tag, was fir
den Patienten weniger traumatisie-
rend und fir den Zahnarzt zeitspa-
rend ist. Der Eingriff mit Piezotome®
hat sich als der neue Goldstandard
in der Kieferchirurgie erwiesen.? «

1 Cicciu M. et al.: Experimental Study on Strength
Evaluation Applied for Teeth Extraction: An In
Vivo Study. Open Dent J. 2007,7:20-26.

2 Troedhan A., Kurrek A, Wainwright M.: Ultra-
sonic Piezotome® surgery: is it a benefit for our
patients and does it extend the surgery time? A
retrospective comparative study on the removal
of 100 impacted mandibular 3™ molar. Open Jour-
nal of Stomatology, 2011.

3 Goyal M., Marya K., Jhamb A., Chawla S., Ran-
jan S., Veenitah Singh P, Aggarwal A.: Com-
parative evaluation of surgical outcome after

removal of impacted mandibular third
molars using a Piezotome® or a conven-
tional handpiece: a prospective study.
British Journal of Oral and Maxillofacial
Surgery. 50(2012):556-561.
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©METASYS Medizintechnik GmbH

W Die EXCOM hybrid Saugmaschi-
nen sind leistungsstarke Modelle fiir
die zentrale Absaugung. Konstant
hoher Unterdruck der METASYS
Saugsysteme bietet ein bestmdgli-
ches Umfeld, in welchem sicheres Be-
handeln des Patienten gewdahrleistet
wird. Ohne bestdndige Absaugung
kommt es zu Flissigkeitsansamm-
lungen im Patientenmund, die die
Behandlung beeintrachtigen. AuBer-
dem kann sich durch rotierende In-
strumente Aerosol bilden, was wie-
derum Infektionsgefahren in sich
birgt.

Egal, welches Umfeld gegeben
ist, und egal ob Nass- oder Trocken-
Absaugsystem, ein und dasselbe Ge-
rat kann fir beide Absaugsysteme
verwendet werden. Dies ermoglicht

Zahnarzt und Praxisplaner ein ho-
hes MaB an Planungsflexibilitat, da
zwel unterschiedliche Absaugsys-
teme kombiniert oder diese im Laufe
der Jahre gedndert werden kénnen.
Dem Dentalhandel werden Lager-
haltung, Service und vor allem Au-
Rendienstausstattung erleichtert, da
immer dasselbe Gerdt zur Anwen-
dung kommen kann.

Die EXCOM hybrid Saugma-
schine bildet gemeinsam mit einem
Sedimentationsabscheider ein un-
schlagbares Duo fur Ihre Praxis.
ECO II D und ECO II Tandem D Amal-
gamabscheider Uberzeugen durch ihre
wartungsfreie Funktion ohne jegli-
che elektronische Schalt- und Uber-
wachungstechnik, ihre einfache und
schnelle Installation - plug & play -

sowie ihren unschlagbaren Preis-
vorteil bei hoher Zuverldssigkeit und
einer Abscheiderate von 99,3 Pro-
zent. Lediglich ein jéhrlicher Be-
hélterwechsel ist
notwendig bzw. hat
dann zu erfolgen,
wenn der Amal-
gamabscheider zu
100 Prozent voll
ist. 4
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Auf den Punkt genau messhare Osseointegration

Mit dem Osseo 100/0sseo 100+ prasentiert NSK ein neues Tool, um Implantatverlust vorzubeugen.

m Der Trend in der Implantatbehand-
lung geht dahin, nur sehr kurze oder
uberhaupt keine Zeit vor der Belas-
tung eines Implantates verstreichen
zu lassen. Dies bringt sehr hohe An-
forderungen an das behandelnde
Personal mit sich. Wenn die Voraus-
setzungen nicht optimal sind, kann
eine unzureichende Primaérstabilitat
das Risiko eines Implantatverlustes
massiv erhdhen. NSKs Osseo 100
misst die Stabilitat und Osseointe-
gration von Implantaten und gibt dem
Behandler somit Aufschluss iber
den richtigen Zeitpunkt der Belast-
barkeit eines Implantates.

Osse0 100 ist das Resultat jahre-
langer Forschung und Entwick-
lung, die durch ein kleines Experten-
team aus Implantatspezialisten und
Ingenieuren vorangetrieben wurde.
2015 wurde die Firma Integration
Diagnostics Sweden AB gegriindet,

56 IDS K6In 2019

die sich zum Ziel gesetzt hat, ein
handliches ISO-Messgerat zu entwi-
ckeln (ISQ = Implant-Stabilitats-Quo-
tient). Seit November 2018 ist dieses
Team nun Teil der japanischen Naka-
nishi Inc., vorrangig bekannt unter
dem Markennamen NSK, einem welt-
weit fihrenden Hersteller von dentalen
Ubertragungsinstrumenten, Prophy-
laxegerdaten und innovativen Lo-
sungen fir die dentale Chirurgie/
Implantologie. Osseo100 ergénzt in
geradezu perfekter Weise NSKs Pro-
duktportfolio, da es sich hierbei um
ein unkompliziertes, leicht zu bedie-
nendes und erschwingliches Produkt
handelt, das dank seiner mehrfach
verwendbaren MultiPegs auch noch
hochst nachhaltig arbeitet und NSKs
Philosophie groRtmoglicher Ressour
censchonung mittragt.

Umfangreiche Studien belegen
die Zuverlassigkeit dieses Messverfah-

rens. Die Technologie hinter Osseo 100
ist so einfach wie zuverléssig: Ein
MultiPeg wird in ein Implantat einge-
schraubt und vom Osseo 100 Hand-
stlick abgegebene Magnetwellen ver-
setzen das MultiPeg in Vibration. Das
Handstlick misst wiederum die Fre-
quenz der Vibration und tubersetzt
diese in einen ISQ-Wert zwischen 1
und 99. Je hoher der ISQ-Wert, desto
héher die Stabilitat des Implantates.
Werte oberhalb von 70 versprechen
ein sehr stabiles Implantat mit duBerst
geringer Mikromobilitdt. Typischer-
weise wird ein Implantat bei diesem
Wert fiir eine sofortige Belastung frei-
gegeben. Nichtsdestotrotz wird vor
Anbringung der finalen Restauration
eine zweite Messung empfohlen, um
die Osseointegration nochmals zu
verifizieren.

Die MultiPegs bestehen aus haltba-
rem, bekanntermafen die Schleimhaut

schonendem Titan und verfiigen tber
abgedichtete Magnete, weswegen sie
mehrfach verwendet und mindestens
zwanzigmal autoklaviert werden
kénnen. MultiPegs sind fir
unterschiedlichste Im-
plantattypen er

héltlich.

Implant dentistry goes
digital: Das Modell Osseo 100+ Uber
tragt seine Messwerte in Echtzeit via
Bluetooth an den neuen Chirurgie-
motor Surgic Pro2 und von dort aus
weiter an einen beliebigen Tablet-PC.
Von dort kénnen die Daten anschlie-
Bend per E-Mail beispielsweise an
eine Praxis-E-Mailadresse gesandt
und in der Patientendatei abgelegt

- (1“'\(‘?' .
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werden. Alle wich-
tigen Daten der Im-
plantatbehandlung
sind damit zentral in
einer Datel gespeichert und kénnen
auch im Nachgang jederzeit einge-
sehen werden. 4

NSK Europe GmbH

Tel.. +49 6196 77606-0
www.nsk-dental.com

Stand: 11.1, DO30-E0O39,
EO30-F039, FO34




DER MESSEGUIDE ZUR IDS 2019

So wird die Ausstellersuche zum Kinderspiel

www.messeguide.today

today

Messeguide

Der Messeplaner fur die Dentalbranche

Ausstellerverzeichnis
Messenews
Produkte
Schnellsuche

OEMUS MEDIA AG

® Unternehmen
® Hallenplan
® Merkliste

x today |

Messeguide

Ausstellerverzei

Featured Exhibitd

Highlights

Hallenplan

Messenews

Anfahrt

Point of Interest

Impressum

TODAY MESSEGUIDE
ONLINE

[=] %, [=]

= today R Q

Messeguide

Ausstellersuche zur IDS 2019

PRODUKTGRUPPE

© Maridav/ Shutterstocki!

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland - Tel.: +49 341 48474-0 - info@oemus-media.de



products
Schallzahnbiirste - Made in Switzerland £
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Die neue paro®sonic 3. Generation besticht mit der ,,Brilliant Clean paro® Hydrodynamic & Sensitive Technology“ mit bis zu 40.000 Bewegungen pro Minute!

W Sechs Jahre eigene Erfahrung sowie
Studien und Dissertationen bilden die
Grundlage zur Weiterentwicklung,
welche eine sanfte, hydrodynamische
und sehr grindliche Reinigung zum
Ziel hat. Eine der umfassendsten Un-
tersuchungen mit wichtigen Erkennt-
nissen zeigen die Dissertationen von
LAlkalay 2008; UZH* und ,Allemann
2007; UZH* iber den mechanischen
Einfluss elektrischer Zahnbursten auf
die Reinigung sowie auf die Zahnsubs-
tanz und die Zahnfleischverletzungen
auf. Je nach Burstenkopfdesign und
Reinigungsart, rotierend oder Schall-
bewegungen, lasst es den RDA um
bis zu Faktor 17 ansteigen und zeigt
auch, dass die Zahnfleischverlet-
zungsgefahr nicht zu vernachléssi-
gen ist.

ANZEIGE

Weiter zeigt die Studie von ,C.K.
Hope & M. Wilson 2003; Blackwell®,
dass der hydrodynamische Effekt ei-
nen deaktivierenden Einfluss auf den
Biofilm hat.

Ausgekliigeltes Kopfdesign
und innovative Filament-
Technologie

Aufgrund dessen, weiBt der
paro® sonic Biirstenkopf eine Geo-
metrie auf, welche die Schallbewe-
gungen duBerst gut auf die Borsten
Ubertréagt. Die Filamente wurden
sorgfaltig ausgesucht, damit sie ein
moglichst optimales Kontaktvermo-
gen am Zahn aufweisen, ohne dass
der Anwender adaptieren muss. Die
Filamente sind so sanft, dass keine
Zahnfleischverletzungen auftreten

Behalten Sie
den Uberblick

Seite 69

ANZEIGE

und sie dennoch einen hervorragen-
den hydrodynamischen und mecha-
nischen Reinigungseffekt erzeugen.

Messungen der ZZM der
Universitét Ziirich bestatigen
die top Resultate der
paro®sonic 3. Generation

Die Dissertationen, welche als
Grundlage zur Weiterentwicklung
beigezogen wurden, sind mit der
neuen paro®sonic im Labor des ZZM
nachgestellt worden. Die Auswer-
tung hat gezeigt, dass sie ohne das
Zahnfleisch zu schédigen eine sehr
gute Reinigungsleistung erbringt.
Die Abrasionswerte auf Schmelz
und Dentin sind vergleichbar mit
jenen einer Handzahnbirste. Die
Messungen wurden mit der Paarung
paro® sonic und paro®amin Zahn-
pasta durchgefthrt.

Optimierte Interdental-
Reinigung - Total Sonic
Care System

Die Zahnzwischenraumpflege
funktioniert mit einem eigens da-
fir designten Interdentalaufsatz in
Kombination mit den herkémmlichen
paro®isola F Interdentalbiirsten. Hier
wird auf intensive Schallbewegun-
gen verzichtet. Sanfte Vibrationen
unterstiitzen den Reinigungseffekt
der Interdentalburste.

Schweizer Elektronik mit
Akku-Management

Um die Lebensdauer des
Gerates zu erhohen, wird
die in der Schweiz
entwickelte und
gefertigte  Elektro-
nik speziell beschich-
tet. Weiter wurde ein
logisches Akku-Manage-
ment in die Software
integriert. Der Anwender
soll nun das Gerat immer
auf der Ladestation lassen.
Die paro® sonic managt den
Akku fiir den Anwender selbst-
stdndig, damit das Lade- und

-
Entladeverhalten optimal ™
gestaltet ist. 44 S
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paro® - Esro AG
Tel.: +41 44 7231111
www.paro.com

Stand: 10.2, LO61

SEMINAR A
‘  \ >

Referentin: Iris Wélter-Bergob/Meschede

Seminarzeit 2019: Freitag 10.00 — 18.00 Uhr, Samstag 9.00 — 18.00 Uhr

Kursgebiihr ZA (pro Kurs) inkl. Kursskript
Kursgebiihr ZAH (pro Kurs) inkl. Kursskript

Teampreis
ZA+ZAH (pro Kurs) inkl. Kursskript
Tagungspauschale* (pro Kurs/Person)

Die Inhalte richten sich nach den Richtlinien der DGSV und der RKI/

BfArM/KRINKO.

SEMINAR A wird unterstiitzt von:

wrouemasys (WeH>  OMNIS

Inkl. umfassendem Kursskript!

Weiterbildung und Qualifizierung
Hygienebeauftragte(r) fir die Zahnarztpraxis

24-Stunden-Kurs mit Sachkundenachweis fiir das
gesamte Praxisteam nach den neuen Vorgaben ab
2019 (inkl. praktischer Ubungen)

How the best perform

KURSE 2019

- Weiterbildung und Qualifizierung
Hygienebeauftragte(r) fiir die Zahnarztpraxis

wrvemsys (s> OMNISY

- Ausbildung zur zertifizierten

Hygiene
oM

NEU:
E-Learning
Tool

How the best perform

//DURR
DENTAL

Qualitdtsmanagement-Beauftragten (QMB)

SEMINAR B

Ausbildung zur zertifizierten
Qualitdtsmanagement-
Beauftragten (QMB)

Referent: Christoph Jéager/Stadthagen

305,— € zzg1. MwSt.
260,— € zzgl. Mwst.

* Die Tagungspauschale beinhaltet Kaffeepausen, Tagungsgetrénke, Imbissversorgung.

515,— € zzg]. MwSt.
118,— € zzgl. MwSt-

JDURR
DENTAL

Kursgebuhr (pro Kurs) inkl. Kursskript
Tagungspauschale* (pro Kurs)

Seminarzeit: 9.00 — 17.00 Uhr

Das Skript erhalten Sie nach der Veranstaltung!

Inkl. umfassendem Kursskript!

135,— € zzgl. MwSt.
59,— € zzgl. MwSt.

Faxantwort an
+49 341 48474-290

Fiir das Seminar A (Weiterbildung und Qualifizierung Hygiene-
beauftragte[r]) oder das Seminar B (Ausbildung zur QM-Beauf-
tragten) melde ich folgende Person verbindlich an. Bitte beachten
Sie, dass Sie pro Termin nur an einem Seminar teilnehmen kénnen.

Seminar A Seminar B

Trier 12./13.04.2019 O

Konstanz 10./11.05.2019 Q4

Diisseldorf 17./18.05.2019 O 18.05.2019 O
Warnemiinde 31.05./01.06.2019 QO 01.06.2019 QO
Leipzig 13./14.09.2019 QO 14.09.2019 Q
Hamburg/Konstanz* 20./21.09.2019 O *21.09.2019 Q
Miinchen 04./05.10.2019 QO 04.10.2019 QO
Wiesbaden 25./26.10.2019 O 26.10.2019 QO
Miinchen/Essen* 08./09.11.2019 O *09.11.2019 Q
Baden-Baden 06./07.12.2019 O 07.12.2019 QO

Titel, Vorname, Name

Die Allgemeinen Geschéftsbedingungen der OEMUS MEDIA AG (ab-
rufbar unter www.oemus.com/agb-veranstaltungen) erkenne ich an.

Datum, Unterschrift

E-Mail (Bitte angeben! Sie erhalten Rechnung und Zertifikat per E-Mail.)

Stempel

DTG 2/19

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Deutschland
Tel.: +49 3471 48474-308 - event@oemus-media.de

OEMUS MEDIA AG
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Mit starkem Partner
in die Zukunft

Health AG findet in BAWAG Group finanzstarken Unterstiitzer.

Besuchen Sie uns wdhrend der IDS

auf dem Hotelschiff MS Leonora.
Mittwoch, 13. Marz 2019, 18 Uhr,

Am Leystapel, Anleger 5.

Anmeldung per E-Mail mit dem
Betreff ,Hotelschiff": ids@healthag.de

m Die Health AG (EOS Health Honorar-
management AG) bekommt einen
neuen, finanzstarken Gesellschafter:
Die BAWAG Group, eine bérsennotierte
Bankengruppe aus Osterreich, die sich
durch einen klaren Wachstumskurs
auszeichnet. Mit der vollen Unterstiit-
zung der BAWAG Gruppe wird die
Health AG weiterhin als eigenstandige
Marke und starkes Unternehmen ein
Innovationstreiber im deutschen Ge-
sundheitsmarkt bleiben. Das Ziel ist
es, auch kiinftig die betriebswirtschaft-
liche Organisation von Arztpraxen zu
vereinfachen und Zahnarzte mit intel-
ligenten digitalen Angeboten beim Auf-
bau ihrer Smart-Praxis zu unterstiitzen.
Dazu wird das Angebotsportfolio neu
geordnet: Factoring, Abrechnungsser-
vices und digitale Services werden, wie
bisher, unter dem Markendach der
Health AG gebiindelt. Hinzukommen wer-
den neue, innovative Finanzdienstleis-
tungen, die zusammen mit der BAWAG
Gruppe sukzessive entwickelt werden.

Treffpunkt zur IDS

Anlésslich der Internationalen Den-
tal-Schau (IDS) in Kéln 1adt das Unter-

nehmen seine Kunden und Co-Evolu-
tionspartner sowie interessierte Messe-
besucher auf das am Rhein liegende
Hotelschiff, die MS Leonora, um in
personlicher Atmosphére alle Fragen
Uber den neuen Gesellschafter zu be-
antworten. Dieses Get-together wird
genutzt, um Uber neue, innovative
Dienstleistungsideen zu diskutieren.
Fir das Softwareangebot der Schwes-
tergesellschaft EOS Health IT-Concept
GmbH wird von der EOS Gruppe ein
neuer Investor gesucht. Erste Gespra-
che mit potenziellen Investoren wer-
den bereits geftihrt, sodass auch die-
ser Gesellschafterwechsel in den
néachsten Monaten abgeschlossen sein
wird. Die Health AG strebt an, die
bestehende Vertriebskooperation fir
das Softwareangebot mit dem neuen
Gesellschafter zu verldngern. 44

EOS Health Honorar-
management AG

Tel.: +49 40 524709000
www.healthag.de

IDS: Hotelschiff

MS Leonora

* Jens Torper (links) und Uwe Schéfer, Vorstande der Health AG.

ANZEIGE

SHERA

WERKSTOFF
TECHNOLOGIE

Diese Seife ist eh zu klein...

*sheraget to plaster *sheraeasy base *sherablack-rock
*klaus mUterthies *art meets print *komponenten fir implantate
*jirgen wahlmann *das nette shera-team *neue 3d-druck-
materialien *update 3d-drucker *olaf van iperen *sheracone
*milos miladinov *clevere ideen *und ganz viel lob... kommt
vorbei in Halle 10.2, Stand O60 / P61 www.shera.de
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W Die Shera Werkstoff-Technologie macht zur
IDS lautstark aufmerksam auf Sheraget to plas-
ter, einem neuen Typ 3 Modellgips, der extrem
leicht anzuriihren ist, cool bleibt bei Abwei-
chungen in der Verarbeitung und mit seidiger
Oberflache protzt. Dabei hat Shera an den
Tonen gedreht und den vier Farben klang-
volle Namen wie sky, sun, snow und silver
gegeben.

Ein Novum ist auch die Stand-alone-Soft-
ware Sheraeasy-base. Sie revolutioniert die
Abformung sowie Bissregistrierung. Das Ziel
dahinter: Eine zuverldssige Arbeitsgrundlage
fur die finale Versorgung des Patienten einfach
und schnell digital zu erstellen. Dies verhindert
Fehlerquellen und optimiert die Kooperation
zwischen Zahnarzt und Zahntechniker.

Sherablack-rock heiBit der neue Présenta-
tionsgips Typ 4 in Tiefschwarz, den Shera zur
IDS auf den Markt bringt. Er ist der Zahn-
technikergemeinschaft (ZTGM) gewidmet, aus
deren Reihe der Wunsch nach diesem Gips
gekommen war. Er bietet die Bithne fiir die
prothetische Arbeit und soll die Kunstfertig-
keit des Zahntechniker-Handwerks unterstrei-
chen.

Zum Portfolio an 3D-Druckkunststoffen ist
das Modellmaterial Sheraprint-model UV in

Es wird wieder gerockt!

Materialien, die sich sehen lassen konnen.

der Farbe Smoky White hinzugekommen. Die
helle Farbe erhoht den Kontrast und verbessert
die Tiefenwirkung. Der neutrale graue Farbton
erleichtert es dem menschlichen Auge, Zahn-
farben exakt differenzieren zu koénnen - fur
mehr Kontrolle bei der Farbgebung von Zahn-
ersatz. Mit dem neuen Sheraprint-cast&press
fir den DLP-basierten 3D-Druck lassen sich
alle Gussobjekte, aber gleichzeitig auch Ve-
neers, Inlays und Onlays aus Presskeramik
realisieren. Den digitalen Workflow bereichert
Shera mit Komponenten flir Implantatmodelle
aus der Sheradimplants-Reihe, der neuen digi-
tal vorliegenden Stumpfform Sheracone und
Updates zum Sheraprint-System.

Nambhafte Referenten reichen sich zur IDS
bei Shera die Klinke in die Hand. Mit dabei
sind ZTM Bernhard Egger, Milos Miladinov,
ZTM Olaf van Iperen, Klaus Miterthies und
Dr. Jirgen Wahlmann. «

SHERA Werkstoff-Technologie
GmbH & Co. KG

Tel.: +49 5443 99330

www.shera.de

Stand: 10.2, O0O60-P061
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3. TRIERER FORUM o

FUR INNOVATIVE IMPLANTOLOGIE [w] 5| [w]

12. und 13. April 2019
Robert-Schumann-Haus Trier

[] 8

www.trierer-forum.de

Kl Trierer Forum

fur Innovative Implantologie

Implantologie als chirurgische und
prothetische Disziplin — neueste Techniken
und Risikomanagement

12./13. April 2019
Robert-Schuman-Haus Trier

Mit Workshop und Live-OP

WISSENSCHAFTLICHER LEITER
Prof. Dr. Daniel Grubeanu

KOOPERATIONSPARTNER

Landeszahnérztekammer Rheinland-Pfalz

Deutsche Gesellschaft fiir Orale Implantologie e.V. (DGOI)
Landesverband Rheinland-Pfalz der DGI

Landesverband Rheinland-Pfalz der DGMKG

Landesverband Rheinland-Pfalz des BDO A
QN3
16.c2 (Rchard Semiky/Snutterstock

Thema:

Implantologie als chirurgische und
prothetische Disziplin — neueste Techniken
und Risikomanagement

Wissenschaftliche Leitung:

Prof. Dr. Daniel Grubeanu/Trier

Kooperationspartner:

Landeszahnarztekammer Rheinland-Pfalz

Deutsche Gesellschaft fir Orale Implantologie e. V. (DGOI)
Landesverband Rheinland-Pfalz der DGI

Landesverband Rheinland-Pfalz der DGMKG
Landesverband Rheinland-Pfalz des BDO

Veranstalter:

OEMUS MEDIA AG

HolbeinstraBe 29 | 04229 Leipzig | Deutschland
Tel.: +49 341 48474-308 | Fax: +49 341 48474-290
event@oemus-media.de | www.oemus.com

Faxantwort an +49

341 48474-290

[C] Bitte senden Sie mir das Programm zum 3. Trierer Forum zu. Stempel
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E-Mail-Adresse (Fr die digitale Zusendung des Programms.)

OEMUS MEDIA AG
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Sprechen wir uber
Implantologie

MD 11 in der Version 2.0 —
eine bemerkenswerte Innovation der Nouvag AG.

W Das Implantologie-Motorsystem
MD 11 in der Version 2.0 ist unsere
neueste Entwicklung fir die Im-
plantologie. Wir haben die typi-
schen implantologischen Arbeits-
schritte, wie das Gewindeschnei-
den, in einzelnen Programmen
gegliedert und damit die Be-
dienung weiter vereinfacht.
Hohe Aufmerksamkeit ist
auch auf einen ruhigen,
vibrationsarmen Motor-

lauf gelegt worden, ~

N \

= - f
was sowohl vom Pa- . L

tienten als auch vom

Arzt gleichermafen wahr-
genommen wird. Das Einlegen des
Schlauchsets gelingt durch die per-
fekte Sicht auf den Schwenkarm
und die einfach zu erreichenden
Einhdngbdsen mit geringem Auf-
wand.

Komplettangebot
mit Winkelstiicken

Um das Set des MD 11 zu kom-
plettieren, erhalten Sie von der
Nouvag AG alle erforderlichen Win-
kelstiicke, wie 1:1, 16:1, 20:1, 32:1
und ein 70:1. Das 20:1-Winkelstiick
ist auch mit LED-Beleuchtung erhalt-
lich und deckt die Hauptaufgaben
des Implantologen, dank der ausge-
kliigelten Motorsteuerung des MD 11,
weitgehend ab. Es erzeugt maxima-
les Drehmoment im Drehzahlbereich
von 15 bis 1.700 Umdrehungen pro
Minute. Auf vielfachen Wunsch ist
auch ein 20:1 Mini-E-Type Winkel-
stick mit zugehorigem Elektronik-
motor entstanden, das durch die
klrzere Bauform mit einer sehr
ausgeglichenen Gewichtsverteilung

aufwartet. Sind weitere Funktionen
gefragt, wie die Kieferchirurgie sie
beispielsweise bendtigt, kann das
MD 30 Motorsystem hier zusétzlich
zu den implantologischen Funktio-
nen mit der Ansteuerung von Mikro-
sdgen, chirurgischen Handstiicken,
Mucotomen und Kirschner-Hand-
stucken glanzen. Ein zweiter Motor-
anschluss reduziert dabei die Haufig-
keit des Umspannens von Hand- und
Winkelstlcken.

Jedes Nouvag-Gerdt und Zube-
hor ist ein Stiick Sicherheit, Prézi-
sion und Zuverlassigkeit, hergestellt
in der Schweiz.

Nouvag AG
Tel.. +41 71 8466600
www.nouvag.com

Stand: 11.1, FO59
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Mit neuen Technologien die Zahnheilkunde maBgeblich voranbringen

Zur IDS schlagt Dentsply Sirona zahlreiche neue Kapitel auf, die viele Behandlungen noch sicherer und komfortabler machen.

QQ

¥

© Dentsply Sirona

~ Vereinfachte Seitenzahnrestauration mit dem neuen Surefil one.

m Sowohl fiir Generalisten als auch
Spezialisten der Endodontie, Implan-
tologie und Kieferorthopadie gibt es
spannende Neuigkeiten.

Innovationen fiir alle
Bereiche der Zahnmedizin

Mit der neuen Primescan erféhrt
die digitale Abformung einen Quali-
tatssprung. Der High-End-Intraoral-
scanner ist mit einer neuen, zum Pa-
tent angemeldeten Aufnahmetechno-
logie ausgestattet und liefert Scans in
bisher nicht gekannter Genauigkeit.
Mit Primescan ist es zudem moglich,
bis zu 20mm tiefe Bereiche zu scan-
nen. So wird eine digitale Abformung
auch bei subgingivalen oder beson-
ders tiefen Préparationen méglich.

Die Daten der digitalen Abformung
stehen nach dem Scan fiir vielfltige
Anwendungen zur Verfiigung, z.B. fiir
die Planung und Herstellung trans-
parenter Schienen zur Korrektur
von Zahnfehlstellungen. Die neuen

SureSmile Aligners Schienen von
Dentsply Sirona werden auf Basis einer
digitalen Abformung und einer Réntgen-
aufnahme geplant und gefertigt. Dabei
kommt die neu entwickelte, cloudba-
sierte SureSmile Aligner Software zum
Einsatz, die zusétzlich ein Patientenbild
bertlicksichtigt. Auf diese Weise kann
im digitalen Behandlungsplan das La-
cheln optimal gestaltet werden.

Auch bei den klassischen Be-
handlungen sorgen neue Losungen
und durchdachte Weiterentwicklun-
gen fiir mehr Sicherheit und Effizienz.
Ein besonders groBer Schritt gelang
Dentsply Sirona mit Surefil one, ei-
nem innovativen Fullungskonzept fur
den Seitenzahnbereich. Surefil one ist
ein selbstadhésives und anwendungs-
robustes Restaurationsmaterial, das
die Einfachheit eines Glasionomers
mit der Haltbarkeit klassischer Kom-
posite bei gleichzeitig guter Asthetik
vereint. Der Zahnarzt kann damit eine
Kavitat ohne Adhésiv und ohne reten-

MURE INVENTIVE

tive Préparation in nur einer Schicht
versorgen, was die Fullungstherapie
effizienter und sicherer macht.

Fur implantologisch tatige Zahn-
arzte hat Dentsply Sirona zwel neue L6-
sungskonzepte entwickelt. Acuris steht
fiir eine moderne Befestigung von Ein-
zelzahnkronen auf Abutments, die ohne
Schrauben oder Zement auskommt. Ein
kleines konisches Képpchen aus Titan
wird im Labor in die Krone eingebracht,
extraoral zementiert und durch den
Zahnarzt intraoral auf das Abutment
gesetzt. Durch Friktion ist die Losung
fiir den Patienten festsitzend, fiir den
Zahnarzt herausnehmbar.

Azento ist das Rundum-sorglos-
Paket fir den Einzelzahnersatz. Auf
Basis von DVT und Intraoralscan er
halt der Zahnarzt eine Box mit allen
Komponenten und Instrumenten, die
fiir eine Implantatbehandlung erfor-
derlich sind. Einfacher geht es kaum.

Mit TruNatomy hat Dentsply
Sirona eine neue Losung fir die Endo-
dontie vom Cleitpfad bis zur Obtura-
tion entwickelt. Die neue Geometrie
der rotierenden Feilen sowie deren
Warmebehandlung bieten hohe Flexi-
bilitdt und Schutz vor zyklischer Ma-
terialermidung. Die Formgebung er
moglicht eine Reinigung und Spiilung
nach hohen Standards.

Bei den Materialien fiir CAD/
CAM-gefertigte Restaurationen er-
géanzt Dentsply Sirona sein umfang-

reiches Portfolio. Bei dem neuen di-
gital zu verarbeitenden Multilayer-
Zirkon Cercon xt ML handelt es sich
um ein extratransluzentes Material,
das dank unterschiedlicher Schich-
ten zu einem idealen Farbverlauf
innerhalb der Restauration fihrt.
Fir eine individuelle Asthetik be-
darf es keiner zu-
sétzlichen Be-
malung, die
,lrue Color
Technology*
sorgt flr beste Farbsicherheit.

Die zirkonoxidverstarkte Lithium-
silikatkeramik (ZLS) mit einer bi-
axialen Biegefestigkeit von 575MPa
(Celtra Duo nach einem Glasurbrand)
verbindet herausragende Asthetik
mit auBergewdhnlicher Festigkeit.
Der Werkstoff zeichnet sich beson-
ders durch den Chaméleon-Effekt
aus, sodass die Restaurationen kaum
von den natiirlichen Zdhnen zu un-
terscheiden sind. Die einzigartige
Mikrostruktur von Celtra sorgt fur
die notigen physikalischen Eigen-
schaften, ermdéglicht eine faszinie-
rende Asthetik und lasst sich effi-
zient und schnell verarbeiten. Je
nach klinischer Anwendung sind
bei Celtra Duo mehrere alternative
Verarbeitungsverfahren méglich.

Es gibt zahlreiche weitere Neu-
heiten, die einen Besuch des Dentsply
Sirona Messestands lohnen. So wurde

Schneide 20%
Ubergangsiayer 2 10%
Ubergangslayer 1 10%

Dentin 60%

- Mit Cercon xt ML steht ein neues vorgesin-
tertes Multilayer Zirkonoxid zur Verfiigung.

© Dentsply Sirona

- Der neue Intraoralscanner Primescan.

die Orthophos-Reihe diversifiziert, da-
mit alle Anwender die bewéahrten, neu-
esten Technologien von Dentsply Sirona
optimal fir sich nutzen und ins digitale
Rontgen einsteigen konnen. In den Hal-
len 10.2 und 11.2 k6nnen Besucher die
gesamte Bandbreite des Produktportfo-
lios kennenlernen und sich umfassend
beraten lassen. Wie immer gibt es beim
Kauf am IDS-Stand von Dentsply Sirona
besondere Messekonditionen. 44

Aufgrund unterschiedlicher Zulassungs- und Registrierungs-
zeiten sind nicht alle Technologien und Produkte in allen
Landern sofort verfligbar.

p

Infos zum Unternehmen
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Dentsply Sirona
Tel.: +43 662 2450-0
www.aentsplysirona.com
Halle: 10.2 & 11.2

[=]

© Dentsply Sirona
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Qualitiit, Asthetik und Anwenderfreundlichkeit im Fokus

Das japanische Traditionsunternehmen GC wartet zur IDS mit zahlreichen Uberraschungen auf.

Infos zum Unternehmen

ol

W Die Internationale Dental-Schau 2019
ist ohne Frage das dentale Highlight
desJahres. Vor dem 100-jahrigen Fir-
menjubildum im Jahr 2021 présen-
tiert GC auf der IDS 2019 ein kom-
plett neues Standdesign, das bereits
fir sich genommen einen Besuch
wert ist. Es wurde von dem berihm-
ten japanischen Architekten Kengo
Kuma gestaltet, der auch das neue
Nationalstadion in Tokio fir die
Olympischen Sommerspiele 2020
und viele andere bekannte Gebdude
auf der ganzen Welt entworfen hat.

Das anspruchsvolle, auBergewdhn-
liche Design ist inspiriert von der
Tradition und dem Qualitdtsstreben
der japanischen Kultur und bildet so
den perfekten Rahmen zur Préasen-
tation des Unternehmens.

Neuheiten

Am Stand konnen sich die Be-
sucher tber sdmtliche Neuheiten
im GC-Portfolio informieren. Gezeigt
werden die jiingsten Materialinnova-
tionen in den Bereichen Keramik,
Composites und Glashybridtechnologie

sowie die neuesten CAD/CAM- und
digitalen Losungen. Eine Vorschau
auf die Produkthéhepunkte gibt die
exklusive GC-Pressekonferenz am
Dienstag.

Bei praktischen Kursen und
Labordemonstrationen am Stand
kénnen Besucher die Vorziige der
GC-Produkte dann live erleben. Zu-
dem présentieren an der angeschlos-
senen Speakers Corner international
renommierte Zahnarzte und Zahn-
techniker taglich aktuelle Themen
von Interesse.

Zeit sparen, Effizienz erhohen

Young Innovations présentiert auf der IDS die Marken
American Eagle, Young, Microbrush®, DryTips® und Zooby®.

M Bei American Eagle stehen schérf-
freie Parodontalinstrumente mit XP®
Technologie im Mittelpunkt. Sie haben
dunne, scharfe Klingen, die nicht
nachgeschliffen werden missen. Das
spart Zeit und verringert die Verlet-
zungsgefahr. Die Instrumente behal-
ten Uber die gesamte Lebensdauer
ihre Form und Funktionalitat. Extra-
feine Arbeitsenden vereinfachen den
Zugang zu Zahnzwischenrdumen und
Parodontaltaschen, dadurch wird die
Therapie besonders schonend. Mit den
rasiermesserscharfen Klingen werden
Beldge nicht mehr abrasiv weggeras-
pelt, sondern sanft entfernt, der Be-
handler kann den Kraftaufwand re-
duzieren und behalt seine

taktile Sensibilitat. XP®

Instrumente sind jeder-

zeit einsatzbereit, beson-

ders haltbar und deshalb
kostengiinstig.

62 IDS K&in 2019

Die Reinigung und Sterilisation
von Handinstrumenten wird mit den
neuen Galaxy Instrumentenkassetten
besonders sicher und effizient. Sie sind
in drei GroBen erhaltlich, bestehen aus
korrosionsgeschiitztem Edelstahl und
sind mit lebensmittelechten Silikon-
schienen ausgestattet. Das innovative
Design schiitzt die hochwertigen Tools
und garantiert die Stabilitat und Fes-
tigkeit des Gehduses. Ein laserge-
schnittenes Muster optimiert den Was-
serdurchfluss und erhoht die Effizienz
im RDG/Thermodesinfektor, abgerun-
dete Kanten und geschlitzte Ecken re-

Curette AECB 56 XP

American Egle Dstruments= .

duzieren die Trocknungszeit. Der Kas-
settenverschluss wird mit nur einer
Hand bedient, die farbcodierten Sili-
konschienen kénnen variabel plat-
ziert werden und sind mit allen géngi-
gen Griffdurchmessern kompatibel.
Messebesucher sehen dartber
hinaus das Prophylaxeportfolio von
Young und Zooby® sowie die Parotis-
pflaster DryTips® und neue, ultrafeine
Applikatoren von Microbrush®. 44

Young Innovations
Europe GmbH

Tel.: +49 6221 4345442
www.yant.de

Stand: 11.2,
PO58

Rahmenprogramm

Und was wére der IDS-Besuch
bei GC ohne ein attraktives Rahmen-
programm in angenehmer Atmo-
sphare? So sind Frihaufsteher von
Mittwoch bis Samstag zu einem Friih-
stuck an den Stand eingeladen. Der
Mittwochabend steht wiederum ganz
im Zeichen der Happy Hour, die den
Messetag mit belgischem Bier und Net-
working unter Kollegen ausklingen
lasst. Und auch der SpaB kommt bei
GC nicht zu kurz: Messebesucher kén-
nen bei einem Wettbewerb customi-

sed Fahrrédder gewinnen, Schnapp-
schiisse in der Fotobox schieBen und
vieles mehr!

Kommen Sie vorbeil GC erwartet
Sie am Stand N010-0029 in Halle 11.2
und freut sich, Sie begriiBen zu durfen.
Gehen Sie mit GC auf Entdeckungsreise
in die Zukunft der Zahnmedizin! ¢

GC Europe N.V.
Tel.: +32 16 741000
www.gceurope.com

Stand: 11.2, NO10-0029

No Limits

solutio GmbH — mehr Freiraum im Praxisalltag
von Zahnarzten und Praxisteams.

m Unter dem Motto
,No limits“ présen-
tiert sich die solutio
GmbH auf der dies-
jahrigen Internatio-
nalen Dental-Schau
in Kéln mit einem
komplett neuen Mar-
kenauftritt. Messe-
besucher der groB-
ten Dentalmesse
werden auf der Su-
che nach der solutio GmbH vergeb-
lich nach dem bisherigen Keyvisual,
dem Gepard, Ausschau halten, denn
stattdessen begriBen sie zwei Mes-
sestdnde mit spielerischen Kreis-
motiven im modernen Flexible Design.
Im Vergleich zur bisherigen Marken-
welt kommt die neue Optik mit fri-
schen, hellen Farben daher, die mehr
Freirdume in der Gestaltung fir un-
terschiedliche Zielgruppen zulassen.
Was sofort ins Auge sticht, ist die
neue Farbigkeit der Marke, die sich
bereits im Unternehmenslogo ankin-
digt.

Im Zuge des Redesigns wurde
auch das Produktlogo charly by so-
lutio neugestaltet und differenziert
das Kernprodukt charly von der
Unternehmensmarke solutio.

,No limits*
Als Spezialist fur Software, Ser-
vices und mehr positioniert sich das

y\\' Holzgerlinger Unternehmen mit einer

solutio

neuen Offenheit, die sich im Marken-
auftritt ausdrickt. ,Wir Solutianer wer-
den angetrieben von einem gemeinsa-
men Spirit. No limits heift, offen zu sein
fiir neue Wege und den Mut haben, et-
was zu bewegen. Diese DNA findet sich
auch im neuen, wandelbaren Marken-
design wieder®, erklart Tlona Schneider,
Geschéftsfithrerin der solutio GmbH.
Neben dem modernisierten Messe-
stand erfahren zum Startschuss der
IDS 2019 samtliche Kommunikations-
kanéle der solutio GmbH einen Neu-
anstrich. Messebesucher sind herzlich
eingeladen, sich in Halle 11.2 am Stand
R010-S019 persénlich von der neuen
Markenausrichtung zu tiberzeugen.

solutio GmbH

Tel.: +49 7031 4618-651
www.solutio.de

Stand: 11.2, RO10-S019,
RO20-S021
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NEU. TOOTHSCOUT. DIE RICHTIGEN FINDEN.

CANDULOR AG relauncht den ToothScout mit verbesserten und neuen Funktionen.

H Nach fast zehn Jahren wurde der
ToothScout komplett Uberarbeitet.
Die Interaktionen von Apps haben
sich in einem kompletten Jahrzehnt
so verandert, dass Kunden heute mo-
bile Apps ganz anders nutzen. Intui-
tiver sollte die App werden, natiirlich
mit einem klaren Nutzen. Was hat
sich verdndert?

Arbeiten mit Profil
Du legst Dein Profil an. Deine Daten
sind fir Dich gespeichert

—

e

—

Deinen Arbeitspartner (z.B.
Zahntechniker) auswahlen,
mit dem Du Dich gerne per
E-Mail austauschen méch-
test. Der Patient ist immer
im Vordergrund. =

und Du kannst zusétzlich (

Patientenakten
kreieren

Lege von Deinen Patienten
kurze und wissenswerte

CREATE A CASE

mit privaten Inhalten zu ver-
mischen. Deshalb werden
auch die Fotos nur lokal in
der App gespeichert und
nicht in ,Fotos”. Auch bleiben

Profile an, die Deinem Ar- |
beitspartner oder Dir selbst
helfen - inklusive Fotos,

die Du direkt mit der App machen
kannst. Die Fotos werden nur in der
App abgelegt, sodass sie nicht in pri-
vaten Ordnern auftauchen.

Zahnauswahl a la CANDULOR

Ein ToothScout ware nichts ohne
Zahne. Finde die passenden Zéhne
fiir Deine Patienten. Nasenfliigel-
breite eingeben und aus einer Vielfalt
an Zahnformen auswéhlen. Wir ge-
ben Dir die richtigen Referenzen von
Oberkiefer- zu Unterkieferformen
und den passenden Seitenzédhnen.
Ob Zahn-zu-zwei-Zahn- oder Zahn-zu-
Zahn-Aufstellung, es ist alles dabei.

Den passenden

Héndler wéahlen

Wer Zdhne aussucht, mdchte sie
auch anwenden. CANDULOR gibt
Dir Vorschlége fiir Handler in Deiner
Umgebung. Diesen kannst Du hinter-
legen und in Deinem Profil spei-
chern. Schreib ihm direkt aus der
App heraus eine E-Mail mit Deiner
Wunschliste.

Wir schiitzen Deine Daten

Wir haben uns fir eine professio-
nelle E-Mail-Kommunikation ent-
schieden, um den Austausch auf Ge-
schaftsebene zu wahren und nicht

die Patientendaten nur in
der App. Diese sind Eigentum
und in der Verantwortung
des Nutzers. CANDULOR hat keinen
Zugriff auf Patientendaten.

Verfiigbarkeit

Der ToothScout wurde fiir iPhone
und iPad entwickelt. Zu finden ist er
im App Store unter CANDULOR oder
ToothScout.

CANDULOR AG
Tel.. +41 44 8059000
www.candulor.com
Stand: 11.3,
CO010-DO19, CO15

Eindeutig auf dem neuesten Stand

SHOFU Dental auf der IDS 2019 mit noch mehr Platz fiir Infos und Kommunikation.

W GroBer, offener und ein-
ladender: Die Firma SHOFU
Dental prasentiert sich auf
der IDS 2019 erstmals mit
einem neuen Konzept, das
sowohl auf Produktpra-
sentation und -informa-
tion als auch auf Kom-
munikation und Kunden-
bindung setzt. Auf dem
Messestand mit mehr als
240 Quadratmetern ist
nicht nur gentigend Platz
fiir neue, erweiterte und
verbesserte Produkte, son-
dern auch ausreichend
Raum fiir einen intensi-
ven Austausch mit Zahn-
arzten, Zahntechnikern
und Vertriebspartnern. Im
Fokus stehen dabei vor
allem Fiilllungs-und CAD/
CAM-Materialien, Polier- und Kera-
miksysteme sowie die digitale Den-
talfotografie.

Gegenseitiger Austausch fiir
zukunftsorientierte Losungen
Ob das neu entwickelte, multi-
funktionale Adhasivsystem Beauti-
Bond Universal, die innovativen
Multi-Layer-Zirkonscheiben SHOFU

64 IDS K&6In 2019

Neuer standort:

HALLE 11.3
Stand G010/J019

Disk ZR Lucent, die erst vor Kurzem
eingefiihrten OneGloss M-Polierer so-
wie das neue BEAUTIFIL Flow Plus X
mit zwei Viskositaten oder auch die
beliebte EyeSpecial C-III-Kamera: Ein
Besuch am Messestand von SHOFU
lohnt sich garantiert.

Da Produkte nur so gut sind wie
ihre Anwender, setzt das japanische
Unternehmen verstarkt auf die Ver-

mittlung von praktischen
Informationen und An-
wendertipps - ob im ana-
logen oder digitalen For-
mat. So wird es zur IDS
auch eine Vielzahl an
neuen Verarbeitungsan-
leitungen und elektroni-
schen Hilfsmitteln geben.

,Nicht einseitig, son-
dern gegenseitig: So konnte
man unser neues Stand-
konzept fir die IDS be-
zeichnen. Denn wir moch-
ten unseren Anwendern
nicht nur Botschaften sen-
den, sondern auch mit ih-
nen in einen Dialog kom-
men und uns gegenseitig
austauschen - flir neue,
zukunftsorientierte Losun-
gen®, erklart Martin Hes-
selmann, europdischer Geschéaftsfith-
rer von SHOFU. «

SHOFU Dental GmbH
Tel.: +49 2102 8664-36
www.shofu.de

Stand: 11.3, GO10-JO19

Moderne
Patientenkommunikation

synMedico prasentiert neue infoskop®-Features auf der IDS.

M Rechtskonforme Patientenaufklé-
rung zu Leistungen, Kosten und
Eingriffen direkt am iPad, und das
digital, vollautomatisch und medien-
bruchfrei - so funktioniert moderne
Patientenkommunikation heute. Eine
derart moderne Aufkladrung kommt
bei Patienten gut an: Sie fiihlen
sich individuell wahrgenommen,
gut beraten und in der vom Arzt
skizzierten Vorgehensweise be-
starkt.

Zahnarzte, die Ablaufe in ihrer
Praxis verbessern, Patienten multi-
medial informieren und dabei auch
die Umsétze deutlich steigern méch-
ten, finden mit infoskop® die ideale
Losung: Das von der synMedico
GmbH entwickelte Patien-
teninformationssystem
fiir das iPad® erfiillt diese
und viele weitere Anfor-
derungen in einem einzi-
gen digitalen Werkzeug.
Die Bedienung ist ebenso
leicht wie die Integration
in die vorhandene Soft-
ware-Infrastruktur der
Praxis - der Nutzen fir
beide Seiten ist enorm.

Mit infoskop® wird das iPad® zur
mobilen Aufkldrungs- und Kommuni-
kationszentrale. Und das ist durch-
aus bestechend: Wahrend infoskop®
das Praxisteam in der Terminvor-
bereitung mit interaktiven Formu-
laren, Anamnesebdgen und passen-
den Themenvideos (Prophylaxe etc.)
unterstitzt, kénnen Arzte zudem
im Aufklarungsgespréch auf Erklar
videos, Illustrationen und patienten-
individuelle Bilddiagnostik (intraoral
etc.) zugreifen. Details (z.B. auf Ront-
genbildern) lassen sich jederzeit mit
der digitalen Stiftfunktion hervor-
heben oder kommentieren. So wird
Transparenz geschaffen und das Ver
trauen zwischen Patient und Zahnarzt
gefestigt.

Neue Features

¢ Praxisablaufe optimieren: Als di-
gitale Assistenz unterstiitzt infoskop®
mittels intelligenter Formulare den
Workflow im Team. So stellen Sie
jederzeit sicher, dass alle wichti-
gen Eintrdage und Unterschriften
vorliegen.

Umfangreiche Auswertung:
Uberpriifen Sie jeder-
zeit die Wirtschaftlichkeit
Threr Praxis anhand de-
taillierter Statistiken.

Voll vernetzt: Mit dem
JPublisher” transferieren
Sie im Handumdrehen
Thre Dokumente und Da-
ten aus beliebigen Pro-
grammen auf

.

das iPad, versenden sie schnell
und sicher per verschlisselter
E-Mail und stellen sie den Patienten
auch online auf Ihrer Homepage
zur Verfigung (z.B. Anamnesen).

* Desktop to iPad: Ubertragen Sie
kinderleicht Screenshots vom PC
auf Thr iPad und verwenden Sie
diese z.B. bei der 3D-Planung,
Zahnersatz etc.

Wiirfeln und gewinnen!

synMedico présentiert auf der
IDS, wie infoskop® die Kommunika-
tion zwischen Arzt und Patient ver
einfacht, Abldufe in der Praxis struk-
turiert und gestaltet und die Qualitét
dieser Prozesse sichert.

N ICO

€

Besuchen Sie uns am synMedico-
Stand und fordern Sie Ihr Gluck he-
raus! Erspielen Sie sich vor Ort ein
brandneues iPad zum Mitnehmen
oder bis zu drei Gratismonate bei un-
serer neuen Wirfelaktion und pro-
fitieren Sie von attraktiven Messe-
konditionen.* Spannende Vortrage
zu den Themen digitale Patienten-
aufklarung, Wirtschaftlichkeit in der
Praxis und Workflow-Optimierung
warten auf Sie in unserer Speakers
Corner.

Vermeiden Sie lange Wartezeiten
und vereinbaren Sie schon jetzt ei-
nen Termin mit einem unserer Fach-
berater. Wir freuen uns auf Thren Be-
such! «

*BeiVertragsabschluss, nicht kombinierbar mit anderen Aktionen

synMedico GmbH
Tel.. +49 561 766406-10
www.synmedico.de

Stand: 11.3, KO50-LO59
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W Heinrich Boll und Jaques Offen-
bach, Konrad Adenauer und Stefan
Raab - ihre (Erfolgs-)Geschichten
konnten unterschiedlicher nicht
sein; was sie jedoch eint, ist ihre
Herkunft. Denn Koln, eine Stadt,
die gleichzeitig als Hochburg des
Karnevals und des Kunsthandels
gilt, hélt etwas fir jedermann be-
reit.

Auch Besucher der Internatio-
nalen Dental-Schau 2019 kommen
zwischen den Offnungszeiten auf
ihre Kosten, und das Angebot an
kulturellen und kulinarischen Ami-
sements ist selbst in der Woche
nach Karneval nicht zu knapp. Ein
Uberblick tiber besondere Hohe-
punkte vom 12. bis zum 16. Marz
2019 soll deshalb als kleiner Leitfa-
den durch das vielféltige Angebot
kultureller und kulinarischer Héhe-
punkte fiihren.

Verkdstigung

Ob musikalisch, literarisch oder
historisch interessiert - Koéln und
seine Besonderheiten lassen sich an-
genehmer mit vollem Magen erkun-
den. Dabei wird jeder geschmack-
liche Wunsch bedient: Fiir Gourmets
beispielsweise fihrt kaum ein Weg
am Zwei-Sterne-Restaurant ,Le Mois-
sonier” vorbei. Franzosische Kiiche
in Verbindung mit internationalen
Einflssen sorgt fir ein ganz beson-
deres kulinarisches Ereignis.

Wer es lieber mediterran mag,
dem bietet das griechische Restau-
rant ,Plomari“ verschiedene kleine,
variantenreiche Gerichte, sogenannte
Mezedes. Nicht zuletzt hat auch die
groBe Auswahl an exzellenten grie-
chischen Weinen dieses Restaurant
stadtbekannt gemacht. Fir leichte
internationale Kiiche sei den Besu-
chern das ,Funkhaus“ am Wallraff-
platz in unmittelbarer Domnéahe ans
Herz gelegt. Hier konnen Géste in
historischem Ambiente den Tag un-
ter anderem mit einem wohl gemix-

66 IDS K&in 2019

Deutschlands schonste Rheinmetropole
erwartet Gaste aus aller Welt

Ein keiner Leitfaden, um die Stunden auBerhalb der IDS 2019-0ffnungszeiten mit MuBe zu fiillen.

ten Cocktail oder einer der Kaffee-
spezialitdten des Hauses ausklingen
lassen.

Die kolnische Kulinarikland-
schaft bliebe jedoch unvollsténdig,
wirde man nicht die zahlreichen
Traditionsgaststatten der Stadt er
wahnen: Da wére unter anderem das
,Blerhaus en d’r Salzgass®, das mit
einer echten ,Kolschen Fooderkaat”
und originalem Kolsch aufwartet.
Beliebt bei Kélnern und Touristen
gleichermaBen ist auch das ,Wein-
haus Vogel®. Taglich wird hier nicht
nur gutbtirgerliches Essen serviert,
sondern auch das Lebensgefithl der
Stadt sptrbar.

Weitere lukullische Héhepunkte
der Woche bietet ,Gourmets for Na-
ture®: Der Geschmack steht hier im
Mittelpunkt. Ob Késeplatte, Fisch,
Wein oder gar ,Krimi & Wein", Neues
entdecken kann man nicht nur auf
der IDS. Die auf dem Internetportal
TripAdvisor bestbewerteten Lokale
Kélns:

1. Lord of the Grillz (Mittelalterli-
ches Grill- und Steakhaus)

2. Craftbeer Corner Coeln (Deut-
sche Bierkulturvielfalt)

3. Kaizen (Authentische
sche Kiiche)

4. Mad Dogs - Hot Dog Madness
(Premium Fast Food)

5. Zippiri Gourmetwerkstatt & Wein-
bar (Griechisch-mediterrane Gour
metkuche)

6. Pasta Bar di Caruso (Authenti-
sche italienische Ktche)

7. Bulgogi-Haus (Koreanisches Bar-
beque)

8. Menz Burger
Burger & Co.)

9. Bangkok Thai Restaurant (Au-
thentische Thai-Kiiche)

10. Bei Oma Kleinmann (Traditions-
reiche Kneipe)

japani-

(Amerikanische

Sightseeing
Wahrzeichen der Rheinmetro-
pole ist zu Recht der Kdlner Dom:

: 'i | GASTRONOMIE

Datum
14.03.
15.03.

Veranstaltung
Bon Fromage — Das ABC der Kaseplatte

Fisch- und Meeresfriichte, Lachs
und Wein

16.03.  Krimi & Wein

STADTFUHRUNGEN

15.03.  Rotlichttour

15.03./ Brauhaustour

16.03.

15.03./  Kdlner Lachexpedition

16.03.

MUSEEN

taglich  Unter der Lupe

taglich  Andy Warhol — Pop goes Art

taglich  Es war einmal in Amerika

taglich  Nil Yalter. Exile is a Hard Job

taglich  Alles unter dem Himmel

THEATER

téglich  Komplexe Véter

12.03.  Ben Schmid: Zum Lachen in den Keller

14.03/  W. Shakespeare: Was ihr wollt

15.03.

16.03.  Oliver Polak: Der Endgegner

MUSIK

taglich  Wahnsinn! — Das Musical mit den
Hits von Wolfgang Petry

12.03.  Vanja Sky

13.03.  Hans-Martin Stier & die Shipping Com-
pany: Geschichten aus seinem Leben.

13.03.  P. Romero, Real Orquesta
Sinfonica de Sevilla

13.03.  Daniel Caccia mit der Cicero Big
Band: ,Alles ist New York*

14.03.  LEA

15.03./  W. A. Mozart: Requiem

16.03.

16.03.  Manfred Mann’s Earth Band

ort
Gourmets for Nature

Gourmets for Nature

Gourmets for Nature

Eigelsteintorburg

Kreuzblume

Kélner Lachexpedition

Museum Schniitgen
Museum flir Angewandte

Kunst Koln

Wallraf-Richartz-Museum &
Fondation Corboud
Museum Ludwig

Museum flir Ostasiatische
Kunst

Theater am Dom

Subway Club

metropol Theater

artheater

Musical Dome

Die Kantine

Volksbiihne am Rudolfplatz

Kolner Philharmonie

Gloria Theater

Gloria Theater

Kélner Philharmonie

Die Kantine

Uhrzeit
19.30
19.30

19.30

19.00
17.00 und

16.00

18.00, 15.30
und 17.30

10.00-18.00
Do. bis 20.00
10.00-18.00
10.00-18.00

10.00 - 18.00

11.00-17.00

20.00

20.00
20.00

19.30

Mi. 18.30,
sonst: 20.00

20.00
19.30

20.00

20.00

20.00
20.00

20.00

Beschreibung
Gustation

Gustation

Lesung & Weingustation

Zeitreise in das Rotlichtmilieu
KélIns der 60er- und 70er-Jahre

Tour inkl. vier Kélsch,
Klaaf & ,halve Hahn"

Humoristische Stadtrundfahrt

Restaurierungen und
Kunsttechnologie

Zusammenspiel Kunst und Musik
US-amerikanische Kunst
zwischen 1650 und 1950

Uberblicksausstellung der
(Video-)Kiinstlerin

Jubildumsausstellung zu
40 Jahren Ostasiatisches Museum

Komddie u.a. mit
Hugo Egon Balder

Comedy

Komddie

Kabarett

Musical

Blues

Musikalische Lesung

Klassik

Jazz

Rock & Pop

Chorsinfonik

Rock & Pop
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Das zweithochste sakrale Gebaude
Deutschlands wurde bereits 1996
zum UNESCO-Weltkulturerbe er-
nannt und zieht jdhrlich Scharen
von Besuchern an. Doch nicht nur
das architektonisch présente Bau-
werk ist einen Besuch wert, auch
ein Ausflug zum Heinzelmannchen-
brunnen, zum Rathaus oder zum
Melaten-Friedhof lohnt sich. Letzte-
rer erstreckt sich tiber 435.000 m?
und kann mit zahlreichen beeindru-
ckenden Denkmaélern und Grabstat-
ten aufwarten.

Von einer ganz anderen Seite
lernt man die Stadt durch die Rot-
lichttour ,.So wor et fréher” kennen -
auf einer kleinen Zeitreise durch
das Rotlichtmillieu Kélns der 60er
und 70er wird die Gegend zwischen
Eigelstein und Friesenviertel erkun-
det.

Das vermeintliche Gegenstiick
zur schaurig-verruchten Rotlicht-
fiihrung dirfte wohl die Kolner
Lachexpedition darstellen. Die von
KlausJirgen ,Knacki“ Deuser, dem
Schépfer von Nightwash, mitkonzi-
pierte Eventrundfahrt verspricht
eine einmalige Mischung aus infor-
mativen Anekdoten und unterhal-
tender Comedy.

SchlieBlich gibt es auch die
Méglichkeit, die traditionsreiche
Brauhauskultur Koélns zu erleben.
Die zweistlindige Tour fithrt sowohl
in bekannte Hauser als auch in klei-

Kunstausstellungen

Auch kulturell wird in Kéln
wahrend der IDS 2019 einiges gebo-
ten. Das Museum fiir Angewandte
Kunst beispielsweise prdsentiert in
ihrer Sonderausstellung ,,Andy War-
hol - Pop goes Art” eine bislang un-
veroffentlichte Privatsammlung, die
neben zahlreichen Skizzen und Ent-
wirfen nahezu lickenlos alle vom
Kiinstler gestalteten, konzipierten
und produzierten Plattencover um-
fasst.

Auch das Wallraf-Richartz-Mu-
seum wendet seinen Blick im Mérz
tiber den Atlantik. In der Uberblicks-
ausstellung ,Es war einmal in Ame-
rika“ werden Exponate aus 300 Jah-
ren US-amerikanischer Kunst gezeigt,
darunter Werke von Edward Hopper,
Mark Rothko und Jackson Pollock.

Zu empfehlen sind zudem einige
weitere Ausstellungen, wie ,Unter
der Lupe“ im Museum Schnitgen,
wo Material und Aussage mittel-
alterlicher Werke in unmittelbaren
Kontext gesetzt werden. Auch die
Jubildumsausstellung ,Alles unter
dem Himmel“ zu 40 Jahren Museum
fir Ostasiatische Kunst ist einen
Besuch wert.

Theater & Musik
Theaterfreunde kommen in die-
ser Méarz-Woche auf ihre vor allem
komddiantischen Kosten. Das zeit-
genossische Stiick ,Komplexe Vater”

von der Eitelkeit zu spater Véter, die
erkennen mussen, dass Zeit nicht
alle Wunden heilt.

Auf den ersten Blick weniger
zeitgendssisch mag die beliebte Ko-
modie ,Was ihr wollt* von William
Shakespeare erscheinen, doch kann
man sich im metropol Theater Kéln,
das in den Katakomben eines alten
Stadthauses versteckt liegt, eines
Besseren belehren lassen.

Von Blues und Jazz tiber Klassik
hin zu Rock und Pop, die bunte
Mischung an musikalischen Angebo-
ten verspricht ebenfalls muBevolle
Stunden am Abend.

So beeindruckt die kroatische
Bluessdngerin Vanja Sky mit ihrer
Mischung aus modernem Elec-
tric-Blues und klassischem, schnor-
kellosem Rock’'n'Roll. In der Kolner
Philharmonie tritt der international
erfolgreiche Gitarrist Pepe Romero
mit dem Real Orquesta Sinfonica
de Sevilla auf - Stiicke von Georges
Bizet, Federico Moreno Torroba und
Joaquin Rodrigo stehen hierfir auf
dem Programm.

Seit 40 Jahren auf Tour und in
dieser Woche in Koln: Manfred
Mann’s Earth Band gehort zur alten
Riege des Rock und ist vor allem be-
kannt fiir seine beeindruckenden
Liveshows.

Also: GenieBen Sie Thren Auf-
enthalt zur IDS - auch nachdem
sich die Tore der Koelnmesse schlie-

IO SN IV

Abb. 1: Ausstellung ,Andy Warhol - Pop goes Art“ im MAKK. Foto: © Jan Rothstein - Abb. 2:
Edward Hopper (1882-1967), Hodgkin’s House (Hodgkins Haus), 1928, Ol auf Leinwand, Privat-
sammlung, ausgestellt im Wallraf-Richartz-Museum. © Artists Rights Society (ARS). Foto: Adam
Reich Photography

nere Perlen der Brautradition. His-
torisch wie geschmacklich ist dies
gewiss einen Abend wert.

von René Heinersdorff zum Beispiel
ist prominent besetzt (Hugo Egon
Balder, Jochen Busse) und handelt

RBen - in einer der lebendigsten
und charmantesten Stadte Deutsch-
lands. «
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Implantology
without odontology is
like Yin without

No
Implant(}logy without

/

No Implantology without Periodontology.

Manche Dinge gehdren einfach zusammen: So wie das Yin das Yang
braucht, so braucht die Implantologie die Parodontologie. Weil es
anders unvollstandig ware.

wh.com

flinjo]o

#niwop
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MADE

Weitere Informationen finden
Sie unter: www.paro.com

Empfehlung:

paro®amin Zahnpasta 75 ml

Die Aminfluorid-Zahnpasta ohne SLS
und mit Panthenol stérkt das Zahnfleisch
und schtzt die Z&hne vor Karies. Dank
des tiefen Abrasionswertes ist sie sehr
empfehlenswert in der Kombination mit
Schallzahnbrsten.

® 1250 ppm Aminfluorid
® SLS frei

e mit Panthenol

® mittel abrasiv

® Minzen-Geschmack

Artikel-Nr.: 2668

friendly

paro®sonic

SCHONEND - SANFT — GRUNDLICH

Durch Untersuchungen des Zentrums fir
Zahnmedizin der Universitat Zirich bestatigt.

ANZEIGE

IDS
201

paro - Esro AG
Halle 10.2, Gang L
Stand-Nr. 061

l/w;

GEWINNSPIEL

paro® — Seit 50 Jahren Pionierleistung in der
Mundhygiene!

Jetzt neu mit der paro®sonic — Made in Switzerland.
Auf der IDS 2019 verlosen wir am paro®-Stand
taglich paro®sonic Schallzahnbursten.

Coupon ausfiillen — vorbeikommen,
mitmachen & gewinnen!

Praxis-Anschrift:

BRILLIANT CLEAN
PARO HYDRODYNAMIC AND
SENSITIVE TECHNOLOGY

Artikel-Nr.: 760

Nicht auf der IDS 2019?
Zusatzliche Gewinnchance bis 31. Marz 2019
online unter: www.parosonic.com/win

Die hydrodynamische Schallzahnburste mit bis zu 40’000 Bewegungen
pro Minute und Interdental-Funktion fur das ,,TOTAL SONIC CARE SYSTEM*
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Autovermietung

In unmittelbarer Nahe zur
Koelnmesse befindet sich
eine Filiale des Autovermieters
Europcar, die téglich 24 Stunden ge-
6ffnet hat. Bei Fragen zu Mietwagen
helfen den Besuchern die Hostessen
am Infocounter gerne weiter.

Bank

Die Moglichkeit, Geld abzu-

heben, haben Géste der IDS
an den Messe-Eingdngen Nord, Stud
und Ost. Hier stehen Geldautomaten
der Sparkasse KolnBonn zur Ver-
fligung. Auf dem inneren Messe-
geldnde selbst befindet sich kein
Bankautomat.

rhalas

3 Behinderte
(rj\_ Bei Fragen oder Problemen
helfen die Mitarbeiter der
Messewache im Eingang Nord und
Ost gern weiter. Hier kénnen u.a.
Rollstithle fur die Nutzung auf der
Messe ausgeliehen werden. Dartiber
hinaus halt die Koelnmesse fur Be-
sucher mit Handicap eine Broschiire
und einen speziellen Hallenplan mit
barrierefreien WCs und Aufziigen,
Sanitdtsstationen und Sonderpark-
platzen bereit, die auch auf der Web-
seite der Koelnmesse heruntergela-
den werden kdnnen. Barrierefreie
Sonderparkplétze befinden sich am
Eingang Nord P20A, am Eingang Ost
unter der Piazza sowie am Eingang
Stid, Tor E.

Dolmetscher

Fir die uneingeschrénkte

Kommunikation auf der
IDS stellt die Koelnmesse einen
Dolmetscher-Service zur Verfu-
gung, der zeitlich begrenzt (max.
90 Min.) kostenfrei genutzt werden
kann. Die Dolmetscher halten sich
in ausgewiesenen Eingdngen fir
ihren Einsatz bereit. Fir langere
Geschéftsgesprache ab 60 Minuten
sollte vorab Kontakt zu den Part-
nern pts Marketing Services GmbH
(Tel.: +49 211 8289810, pts@pts-ser-
vices.com) oder IIS International
Interpreting Service (Tel.: +49 2157
138538, sieminski@t-online.de) auf-
genommen werden.

70

Das Serviceangebot der KolInmesse
zur Internationalen Dental-Schau 2019

¥ E-Ticket
Eintrittskarten koénnen be-

quem online Uber den Ti-
cket-Shop der Koelnmesse bestellt
und heruntergeladen werden. Nach
Registrierung im Shop und erfolg-
ter Buchung sind die ETickets
direkt im Kundenprofil unter ,Ihre
Bestellungen® zum Download als
PDF-Dokument verfiigbar. AuBer-
dem werden alle Dokumente noch
einmal per E-Mail versandt. Um die
Datei mit den E-Tickets ¢ffnen und
drucken zu kénnen, muss ein aktu-
elles PDF-Programm auf dem Com-
puter installiert sein.
Die Tickets sollten nach Moglich-
keit nicht laminiert werden, da es
andernfalls am Einlass beim Scan-
nen des Strichcodes zu Problemen
kommen kann.

Ermittlungsdienst

Sollte auf der IDS etwas ver-

loren gehen, kénnen Dieb-
stahl oder Verlust beim Ermittlungs-
dienst der Messe gemeldet und
angezeigt werden. Kontakt: Hallen 6
bis 9: Biro Halle 7, Raum: 7.2.14, Tel.:
+49 221 821-2563; Hallen 1 bis 5 und
10 bis 11: Service- und Informations-
center, Westliche Passage 10/11, Bi-
ros 42 und 44, Tel.: +49 221 821-2573.

Fahrausweis

Zusétzlich zum Online-Ti-

cket versendet der Veran-
stalter den damit einhergehenden
kostenlosen Fahrausweis in einer
separaten E-Mail. Dieser kann aus-
gedruckt oder auf einem mobilen
Endgerat fur die gultigen offentli-
chen Verkehrsmittel (VRS, VRR)
genutzt werden. Der Fahrausweis
ist, ebenso wie die Eintrittskarte,
nicht tibertragbar und erhélt seine
Giiltigkeit nur in Verbindung mit
einem Lichtbildausweis sowie dem

Messeticket.

é An den Garderoben direkt
an den Messeeingangen ha-

ben Besucher die Moglichkeit, Man-

tel, Jacken oder Gepack fur 3,00 Euro

je Stiick abzugeben. Fiir ein Gepack-

Garderobe

© Koelrimesse GmbH / Ralph Richter

und ein Kleidungsstick zusammen
bezahlen die Gaste 5,00 Euro.

Haustiere
L Hunde und andere Haustiere

sind auf der IDS nicht erlaubt.

Y IDS 2021
@ind | Die 39. IDS findet vom 9. bis
13. Méarz 2021 auf der Koeln-
messe statt.

‘!‘ Infoscout
— M Neben zahlreichen Info-

points mit Servicemitarbei-
tern, die bei Fragen gern weiterhel-
fen, steht den IDS-Besuchern ein
webbasiertes Informationssystem
zur Verfligung, das die Orientie-
rung auf der Koelnmesse erleichtert
und weitere nitzliche Informatio-
nen liefert. Per kostenloser WLAN-
Verbindung kénnen die Messegéste
u.a. einen Hallen- und Gelédndeplan
inkl. gastronomischer Einheiten ab-
rufen. Auch die Ausstellersuche mit
Infos zu den Unternehmen sowie
aktuelle Meldungen zur Messe und
zum Rahmenprogramm werden

online bereitgestellt.
\\V// Einen Messe-Katalog fiir die

IDS 2019 erhalten Interes-
senten flr 24,00 Euro an der Tages-
kasse oder zzgl. Versandkosten im
IDS-Ticketshop.

S Notruf
[ ] .
‘ Bei Notrufen gelten folgende

Nummern auf dem Kolner
Messegeldnde: Feuer-Notruf: +49 221
821-3333; Polizeiwache, Siegburger
Strafe 195a: +49 221 229-5530, +49
221 229-5533; Sanitatsstationen Not-
ruf: +49 221 821-2606; Sanitétsstation
Halle 7: +49 221 821-3517; Sanitéts-
station Halle 11.1: +49 221 821-2608.
Die IDS hat taglich fir Be-

sucher von 9 bis 18 Uhr, fir
Aussteller von 8 bis 19 Uhr gedffnet.
Der erste Messetag, der 12. Méarz, ist
als Héndlertag traditionsgemafB dem

Dentalfachhandel und den Importeu-
ren vorbehalten.

Katalog

Offnungszeiten

38. Internationale Dental-Schau 2019

Parkplatz

Die Koelnmesse verfugt

uber insgesamt rund 15.000
Parkplatze, auf denen Besucher mit
einem Tagesparkschein fiir 10 Euro
parken konnen. Die Parkgebuihr
wird vor Ort erhoben. Kostenlose
Pendelbusse bringen die Géste
vom Parkplatz zu den Messe-
eingangen.

Restaurants
WT Im browserbasierten und mo-
bilen Hallenplan der Koeln-
messe sind alle gedffneten Restau-
rants und gastronomischen Einheiten
des Messegeldndes verzeichnet. Re-
servierungen fiir samtliche Lokale
sind {iber das Internetportal Global-
guest® moglich (Zugang direkt tber
die Website der IDS® Cologne).

[ Rolistiihle

(rj\. Manuelle oder elektrische
Rollstiithle koénnen auf der
Koelnmesse gegen Vorlage des Per-
sonalausweises und einen Pfand in
Hohe von 50 Euro ausgeliehen wer-
den. Gebeten wird um eine vorhe-
rige Anmeldung unter +49 221 821-
2606; sanitaetsstation-hallel1@

koelnmesse.de.

IDS-Eintrittskarten

Sanitétsstation
ﬁ Fir die medizinische Ver-
sorgung sind DRK-Statio-
nen sowie ein Arzt von 8 bis 19 Uhr
in Halle 7, Telefon: +49 221 821-
3517/-2606 sowie in Halle 11.1, Tele-
fon: +49 221 821-2606/-2608 zu er-
reichen.

Touristeninformation

Auf dem Messegeldnde be-

findet sich ein Informati-
onsstand der Kolner Touristen-
information ,KolnTourismus®, der
zu den Besucherdffnungszeiten im
Boulevard vor Halle 7 Souvenirs
sowie Kultur- und Tourismusinfor-
mationen fir Koln und die Region
bereithalt (Tel.: +49 221 821-2437/
2467, Passage 10/11, Counter 1-3,
Tel.: +49 221 821-2017/-2019).

Sy \LAN ..
D Kostenloses WLAN kénnen
Messebesucher nach Anmel-
dung tber SSID (Name des WLAN-
Netzes) #hotspot.koelnmesse nutzen.

Messeguide

Mit mehr als 170.000 Quadratmetern Bruttoausstellungsflache
prasentiert sich die IDS in diesem Jahr besonders groBziigig. Das
Durchqueren der weitldufigen Hallen und das Stébern an ver-
schiedenen Unternehmensstdnden wird deshalb einige Zeit in An-
spruch nehmen. Aus diesem Grund bietet die Koelnmesse ihren
Gasten neben Tagestickets auch 2-Tages-Karten und Dauerkarten
an. Die Tickets kénnen schon vorab ganz bequem online erworben,
heruntergeladen und ausgedruckt werden. Hierzu ist lediglich
eine Registrierung im Ticketshop nétig. Im Vorverkauf bis
11.03.2019 sparen sich Online-K4ufer so nicht nur das Warten an
der Kasse auf dem Messegeldnde, sondern auch bis zu 23 Prozent
beim Ticketpreis. Alternativ erhalten Messebesucher die Eintritts-

karten vor Ort an der Tageskasse.

Preise

Tageskarte
2-Tages-Karte
Dauerkarte

Tageskarte Fachschiiler/Studenten
(gegen entsprechende Legitimation)

Vorverkauf

Tageskasse

13,00 EUR
17,00 EUR
21,00 EUR

7,50 EUR

17,00 EUR
21,50 EUR
27,00 EUR

8,50 EUR
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Ideale Heimat fur die Internationale Dental-Schau IDS: die Koelnmesse

Der Veranstalter der weltweit groBten Dentalschau spielt in der internationalen Topliga.

W Die Koelnmesse ist Messeplatz
Nr. 1 fir zahlreiche Branchen. Besu-
cher und Aussteller aus der ganzen
Welt kommen nach Kéln, um auf ei-
nem der groften Messegeldnde der
Welt Produkte und Trends zu préa-
sentieren und weltweit Geschéfte
zu machen. Die Koelnmesse organi-
siert und betreut jedes Jahr rund
80 Messen, Ausstellungen, Gastver-
anstaltungen und Special Events in
Kéln und in den wichtigsten Mark-
ten weltweit.

Weltleitmessen in KdIn

Fur mehr als 25 Branchen stellen
diese Veranstaltungen die Weltleit-
messen dar. Dazu zdhlen beispiels-
weise:

IDS (Internationale Dental-Schau)
ISM (die weltweit grofte Messe fir
StBwaren und Snacks)

INTERMOT Koéln (internationale
Motorrad-, Roller- und E-Bike-Messe)
Anuga (die Leitmesse fir die glo-
bale Erndhrungswirtschaft)
ORGATEC (die internationale Leit-
messe fr moderne Arbeitswelten)
gamescom (das weltweit grofte
Messe- und Event-Highlight fur in-
teraktive Spiele und Unterhaltung)
DMEXCO (The Global Business and
Innovation Platform)

photokina (IMAGING UNLIMITED)
imm cologne (die internationale
Einrichtungsmesse)

.

An den in unterschiedlichem Turnus
regelmdBig durchgefilhrten Veran-
staltungen der Koelnmesse nehmen
mehr als 53.500 ausstellende Unter-
nehmen aus 122 Landern sowie rund
drei Millionen Besucher aus 221
Staaten teil. Rund 2.000 Kongress-
veranstaltungen mit mehr als einer
Million Besucher finden dariiber hi-
naus in den von der KoélnKongress
GmbH, einer Tochtergesellschaft der
Stadt Koln und Koelnmesse, betrie-
benen Congress-Centren Nord und
Ost der Koelnmesse sowie weiteren
Kolner Locations wie dem Tanzbrun-
nen und dem Festhaus Giirzenich

- Luftaufnahmen der Koelnmesse, Eingang Nord, Messehochhaus, im Hintergrund das Kélnpanorama.

~ Die Piazza ist der zentrale Treffpunkt unter frelem Himmel mitten im Messegeschehen.

statt - viele davon als Rahmenver-
anstaltungen zu Messen.

Hohe Internationalitét

Fir die Branchenfiihrer, aber auch
fir mittelstandische Unternehmen,
die einen bedeutenden Teil des Kol-
ner Angebots stellen, sind die Veran-
staltungen der Koelnmesse der kiir-
zeste Wegin den Weltmarkt und eine
wichtige Moglichkeit, an der Globali-
sierung der Markte und der Interna-
tionalisierung des Geschafts teilzu-
haben. Die Internationalitdat der Mes-
sen ist eine der hochsten der Welt: Im
Durchschnitt kommen 70 Prozent
der Aussteller und mehr als 40 Pro-
zent der Besucher aus dem Ausland.
Die Koelnmesse bringt die Welt
nicht nur nach Kéln, sie organisiert
auch internationale Messeaktivita-
ten auBerhalb des Kolner Gelédndes.
Mithilfe der Koélner Branchenkompe-
tenz erschlieft sie zusatzlich zu den
Kélner Leitmessen weltweit Markte
und bringt das Angebot in ausge-
wahlte Zielregionen. Schwerpunkte

sind Asien und Siudamerika. In
Asien werden in Kooperation mit
Branchenorganisationen und Messe-
veranstaltern vor Ort rund 20 eigene
Messen realisiert. Viele davon sind
Leitmessen in ihrer Region, so bei-
spielsweise die China International
Hardware Show, die interzum gu-
angzhou und die THAIFEX - World
of Food Asia. In Siidamerika finden
zurzeit sechs Messen statt, unter
anderem die ANUTEC Brazil in Curi-
tiba/Brasilien sowie die Erndhrungs-
technologiemesse Alimentec in Bogota/
Kolumbien. Zwolf auslandische Toch-
tergesellschaften der Koelnmesse
betreuen eigene Messen und sind in
diesen Landern erster Ansprech-
partner der Koelnmesse. Insgesamt
ist die Koelnmesse mit Reprasen-
tanzen in mehrals 100 Landern ver-
treten.

Wirtschaftskraft fiir Koin

Die Veranstaltungen der Koeln-
messe bringen der Kolner Region ne-
ben regem internationalem Besuch

S
T«

auch starke wirtschaftliche Impulse.
Jéhrlich generieren die Ausgaben
der Messeteilnehmer mehr als eine
Milliarde Euro Umsatz fir die Re-
gion - Besucher und Aussteller iiber-
nachten in Hotels, besuchen Restau-
rants und kaufen in den Geschaften
der Stadt ein. Uber 11.500 Voll-
zeit-Arbeitsplatze héngen allein in
Kéln vom Messegeschéft ab. Die
Halfte der Ubernachtungsgéste in
Kéln sind Kongress- oder Messeteil-
nehmer aus aller Welt. Diese hohe
wirtschaftliche Bedeutung fir Aus-
steller und Unternehmen kommt
auch im Anspruch ,We energize
your business“ zum Ausdruck. Denn
die Koelnmesse versteht sich als Im-
pulsgeber fir die Kunden und ihre
Branchen - vor, wéahrend und nach
der Messe, in Kéln und in allen rele-
vanten Markten weltweit.

Modernes Gelande mit

besten Verkehrsanbindungen
Das Kolner Messegelande ist das
drittgroBte in Deutschland und un-

ter den Top Ten der Welt: 284.000 m?
Hallen- sowie 100.000m? AuBen-
flaiche stehen flir Veranstaltungen
aller Art zur Verfligung. Nach um-
fassender Neugestaltung ist das
Gelande heute eines der attraktivs-
ten Messeareale Europas. Als Ersatz
fiir die historischen Rheinhallen
aus der Adenauerzeit sind 2006 vier
neue, flexibel einsetzbare Messe-
hallen entstanden. Das Gelande ver-
fligt iber eine kompakte Struktur
und eine hervorragende Ausstat-
tung.

Auch die Lage und die Erreichbar-
keit des Geldndes sind optimal: Es
ist nur einen Steinwurf von der Kol-
ner Innenstadt entfernt - alle Ver-
kehrsmittel sind in kurzer Zeit er-
reichbar.

Kolner Verwandlungskiinstler
Die Koelnmesse Ausstellungen
GmbH, Tochterunternehmen der
Koelnmesse GmbH, vermarktet freie
Hallenkapazitaten an Messeveran-
stalter, Unternehmen sowie Event-
agenturen und betreut Gastveran-
staltungen und Events aller Art.
Nationale und internationale Messe-
veranstalter ohne eigenes Messe-
geldnde, Verbdnde und Einkaufs-
genossenschaften nutzen das Kol-
ner Messegeldnde zur Durchfih-
rung von Gastveranstaltungen und
profitieren von den Vorziigen des
Messeplatzes Koln.

Dartber hinaus kimmert sich Koeln-
messe Ausstellungen um alle Kun-
den, die das flexible Messegeldnde
fir Events unterschiedlicher Art
nutzen mochten - Konzerte, Gala-
Abende, Automobil-Prasentationen,
Héandlertagungen, Roadshows und
Sportevents sind auf dem Koeln-
messegeldnde zu Gast. RegelmaBig
finden unter der Regie der Koeln-
messe Ausstellungen GmbH auBer-
dem rund 25 Gastveranstaltungen
statt. «

Quelle: Koelnmesse

~ Koelnmesse, Eingang Siid.
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W Mit der am 11. Mai 1924 eréffne-
ten ersten Frihjahrsmesse auf dem
Kéln-Deutzer Messegelande fallt der
Startschuss fur die inzwischen
knapp 95-jahrige Erfolgsgeschichte
der Koelnmesse. Mit gerade einmal
32.000m? Ausstellungsflache entwi-
ckelt sich die Kdlner Messe bereits in
den 1920erJahren zu einer umfas-
senden Prasentationsplattform fir
das bunte Marktgeschehen: GroB-
ereignisse wie die Nahrungs- und Ge-
nussmittel-Ausstellung Anuga und
die sechs Monate dauernde Internati-
onale Presse-Ausstellung, auch kurz
Pressa genannt, ziehen Besucher von
nah und fern in die Stadt am Rhein.
Die anlésslich der PRESSA-Ausstel-
lung 1928 erbaute rote Backstein-
ummantelung der Hallen der Ko6lner
Messe steht heute sogar unter Denk-
malschutz.

Fall und Aufstieg

Auch vor dem Messewesen macht
der Nationalsozialismus nicht Halt
und schaltet es ab Mitte der 1930er-
Jahre de facto gleich - in Kéln pragt
die NSIdeologie das Messegesche-
hen, Propaganda wird zum Haupt
zweck. Ab 1942 wird das Messe-
gelande in Deutz gar als KZ-AuBen-
lager zweckentfremdet, ehe es im
Zuge der Bombenangriffe auf Koln
beinahe vollstandig zerstort wird.

Der Wiederaufbau des Geldndes
wird nach Kriegsende doppelten
Schrittes vorangetrieben, sodass
1950 bei Abschluss der Bauarbeiten
52.000 m? gedeckte Hallenflache zur
Verfligung stehen. Einer Spezialisie-
rung der Kélner Messe auf das Kon-
zept der Fachmesse steht nichts mehr
im Wege, und so erreicht die Messe-
gesellschaft mit Ausstellungen wie
der Koélner Mobelmesse und der
Foto- und Kino-Ausstellung photo-
kina Fachpublikum und internatio-
nale Géste gleichermafen. Es folgt
ein Messeboom bis in die 1950er
Jahre hinein, der sich durch die Er-
weiterung des Messegeldndes auf
100.000 m? Hallenflache sowie immer
umfangreicher gestaltete Ausstellun-
gen bemerkbar macht.

L e =

- e

»We energize your business*

Damals wie heute steht die Kolner Messe flir internationale Ausstellungsqualitat.

© Koelnme

© KoelnMesse

- Die Eréffnungszeremonie 1924 findet in der GroBen Halle statt. Die GroBe Halle ist das Prunkstiick der Messe. 5.000 Menschen « 1948 - Konrad Adenauer (links) besichtigt den Wiederauf-
bau der Kélner Messe nach dem Krieg.

finden hier Platz.

Weltweite Ausstrahlung

Finf Jahrzehnte nach ihrer Griin-
dung ist die Kélner Messe anerkann-
ter Anbieter von spezialisierten Fach-
messen mit weltweiter Ausstrahlung.
So findet beispielsweise seit 1984
regelmafig die ART COLOGNE in
Koln statt, die élteste und bestehende
Messe flir die bildenden Kiinste des
20. und 21. Jahrhunderts. Bis 1983 ist
auch der offentliche Nahverkehr an
das Geldnde angeschlossen und die
Hallenflache auf 230.000 m? erwei-
tert.

Die groBen Leitmessen auf
dem Messegeldnde in Deutz si-
chern dem Unternehmen trotz har-
ten Wettbewerbs im internationa-
len Vergleich in den 1980ern und
1990ern weiterhin eine fiihrende
Rolle. Als die Internationale Dental-
Schau 1992 ihre Tore einem welt-
weiten Fachpublikum 6ffnet, ist die
dentale Leitmesse ebenfalls Aushén-
geschild des Erfolges der Kbélner
Messe.
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~ 1946 - Nach dem Krieg werden die durch Bomben zerstérten Messehallen wiederhergestellt.

Koelnmesse heute

Nach der Jahrhundertwende und
im Zuge der Globalisierung wird das
Logo und der Leitspruch einem stetig
wachsenden internationalen Markt an-
geglichen: ,We energize your business”
lautet das Motto, welches das Leis-
tungsversprechen der Koelnmesse auf
den Punkt bringt. Mit dem neunten
Jahrzehnt ihres Bestehens ist die
Koelnmesse heute Messeplatz Nr. 1 fir
zahlreiche Branchen und hat das
sechstgroBte Messegeldnde der Welt.
Jahrlich kommen rund 3 Millionen
Besucher aus 210 Staaten sowie mehr

als 50.000 ausstellende Unternehmen
aus 128 Landern zu den rund 80 Fach-
messen, die die Koelnmesse in Kéln
und weltweit organisiert. 2017 erzielte
die Gesellschaft einen Rekordumsatz
von mehr als 350 Millionen Euro.

Investition in die Zukunft

Das erklarte Ziel der Koelnmesse
ist es, nachhaltig das attraktivste in-
nerstadtische Messegeldnde der Welt
zu schaffen und damit auch in Zu-
kunft den passenden Rahmen fiir
Messen, Events und Kongresse zu bie-
ten. Deshalb plant die Gesellschaft bis

zum Jahr 2030 bedeutende Investitio-
nen in die Zukunft des Geldndes und
in das Messeprogramm. Der MafBnah-
menplan tragt den Titel ,Koelnmesse
3.0“ und umfasst bis 2030 Investitio-
nen von rund 600 Millionen Euro. Auf
der gamescom 2018 markierte die
Einfihrung der weltweit einzigarti-
gen komplexen Digitallésung Digital
Signage, das neue Informations-
und Orientierungssystem der Koeln-
messe, einen grofBen Meilenstein auf
dem Weg zur ,Messe der Zukunft”. «

Quelle: Koelnmesse
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No limits!
Wir kennen keine
Grenzen, wenn es
um das Wohl lhrer
Patienten geht.

Wir sind |hr Partner fir die digitale Zahnarztpraxis.
Mit unserer Praxismanagement-Software charly,

die lhre Prozesse beschleunigt, und mit unseren
innovativen Services, die Thnen mehr Freiraum im

Praxisalltag verschaffen. www.solutio.de
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CROIXTURE

BREONEESSTONAL MEDICAL COUTURE

NEW COLLECTION

EXPERIENCE OUR ENTIRE COLLECTION AT WWW.CROIXTURE.COM
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CLAVE

Entdecken
Sie die Zukunft
der Sterilisation

Erstklassige Performance und
ein Uberragendes Benutzerkonzept bei gleichzeitiger Schonung von

Umwelt und Ressourcen.
Zum ersten Mal Uberhaupt bietet ein Autoklav eine Komplettldésung

fur die groBBten Herausforderungen von heute
und verandert die Sterilisationserfahrung grundlegend.
Die Zeit ist reif fUr den N1clave.

Entdecken Sie den N1clave auf der IDS, Halle 11.1 | Stand DO30 E039

NSK




