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n Rund 90 Prozent der Deutschen 
reinigen ihre Zähne mindestens 
einmal täglich mit Zahnbürsten. Da 
weder herkömmliche noch elektri-
sche Zahnbürsten alle Stellen errei-
chen, sollten die Zähne täglich zu-
sätzlich auch interdental gereinigt 
werden. Studien belegen, dass sich 
dafür Mundduschen, deren Was-
serstrahl auch die Zahnzwischen-
räume ausspült, bestens eignen. 
Denn gerade in den Zahnzwischen-
räumen können die dort lebenden 
Mikroorganismen pathogen wer-
den. Der dentale Biofilm gerät aus 
dem Gleichgewicht. So können Ka-
ries, Gingivitis und Parodontitis 
entstehen. Labortests beweisen, 
dass durch die zusätzliche Anwen-
dung von Waterpik-Mundduschen 
bis zu 99,9 Prozent des gefährlichen 
Zahnbelags in den behandelten Be-
reichen eliminiert werden. 7

n  Around 90 per cent of Germans 
clean their teeth at least once a day us-

ing a toothbrush. As neither manual 
nor electric toothbrushes are able to 
reach every part of the mouth, an ad-
ditional everyday solution is needed 
that can also clean between the teeth. 
This is where the water flosser comes 
in, a clinically proven product that pro-
vides interdental cleaning using a wa-
ter jet. This is especially important as 
the microorganisms found in these in-
terdental spaces can turn pathogenic. 
The dental biofilm then becomes im-
balanced, which can cause dental car-
ies, gingivitis and periodontitis. Labo-
ratory tests have shown that up to 
99.9  per  cent of dangerous dental 
plaque is eliminated in areas cleaned 
by Waterpik water flossers as part of 
an oral hygiene routine. 7
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PERFEKTES DUO FÜR GESUNDE ZÄHNE:  
ZAHNBÜRSTE + WATERPIK MUNDDUSCHE  
PERFECT DUO FOR HEALTHY TEETH:  
TOOTHBRUSH + WATERPIK WATER FLOSSER n Zest Dental Solutions, Herstel-

ler der LOCATOR Implantat-Attach-
ment-Systeme und Anbieter von kli-
nisch erprobten Dentalwerkstoffen 
und Kleingeräten, hat am 1. Februar 
2019 die Eröffnung einer europäi-
schen Vertriebsniederlassung in Ber-
lin bekannt gegeben. Dadurch will 
das Unternehmen besseren Support 
für seine derzeitigen Kunden bereit-
stellen, von welchen die Hälfte au-
ßerhalb der USA leben. Darüber hi-
naus soll so der europaweite Zugang 
zu dentalen Verbrauchsartikeln von 
Zest Dental Solutions und Dental
artikeln des kürzlich akquirierten 
Unternehmens Danville Materials 
ausgebaut werden. Das Unterneh-
men sucht derzeit aktiv nach neuen 
Handels- und Vertriebspartnern, um 
seine Stellung auf dem europäischen 
Markt auszubauen. „Zest hat einen 
loyalen Kundenstamm und genießt  
hohes internationales Ansehen – nicht  
nur in Europa, sondern auch darüber 
hinaus“, so Tom Stratton, Präsident 
des Unternehmens. „Durch unser 
internationales, kundennahes Auftre-
ten können wir einen umfassenden 
Vertriebssupport für unser gesamtes 
Produktportfolio anbieten.“ Zest Den-
tal Solutions ist bekannt für innova-
tive und funktionale Produkte – vom 
Deckprothesen-Attachment-System 
LOCATOR, dem Aushängeschild des 

Unternehmens, bis hin zu von Klini-
kern geschätzten Verbrauchsmate-
rialien, wie dem Bulk EZ oder dem 
Prelude One, und Dentalartikeln, 
wie dem PrepStart H20. Zest Dental  
Solutions ist aktiv auf der Suche nach 
internationalen Vertriebspartnern 
mit großem Fokus auf Verbrauchs-
materialien und Dentalartikel, um 
seine Reichweite auf dem Weltmarkt 
auszubauen. Erfahren Sie mehr über 
das Unternehem unter www.zest-
dent.com oder kontaktieren Sie die 
europäische Niederlassung in der 
Gontardstraße 11, 10178 Berlin tele-
fonisch unter 030 408172534. 7

n  Zest Dental Solutions, the only man-
ufacturer of the LOCATOR family of 
Attachment Systems and provider of 
clinician trusted dental materials and 
small equipment, announces the open-
ing of their European Sales Office in 
Berlin, Germany, on 1 February, 2019.  
This new office and team in Europe is 
to better support current customers, 
over half of whom are located out-
side the United States, as well as to 
increase clinician access to the Zest 
Dental Solutions Consumables and 
Dental Equipment products (formerly 
Danville Materials) throughout Eu-
rope. The company is actively looking 
to expand the dealer/distributor mar-
ket for these products throughout  

Europe and looking for new distri-
bution partners. “Zest is an interna-
tionally recognised brand with loyal 
customers located throughout the 
European market and beyond,” says 
CEO, Tom Stratton. “Having an in-
ternational presence allows us to be 
closer to all of our partners and to of-
fer enhanced sales support for our 
entire product portfolio.” Zest Dental 
Solutions is widely known for its in-
novative, functional products from 
its flagship overdenture attachment 
system, LOCATOR, to clinical pre-
ferred restorative consumables such  
as Bulk EZ and Prelude One and rec-
ognised dental equipment such as 
PrepStart H20. Zest is actively looking 
for international Distributor partners 
with an emphasis on consumable 
and equipment, to further the reach 
of the Zest Dental Solutions brand 
throughout the global market. Learn 
more about Zest Dental Solutions  
at www.zestdent.com and contact 
our European office at Gontard- 
straße 11, 10178 Berlin via phone 
under +49 30 408172534. 7
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ZEST ERÖFFNET EUROPÄISCHE VERTRIEBSNIEDERLASSUNG IN BERLIN 
ZEST TO OPEN EUROPEAN SALES OFFICE IN BERLIN, GERMANY 

n Composi-Tight 3D Fusion von 
Garrison Dental Solutions, LLC 
wurde von THE DENTAL ADVISOR 
als bestes Teilmatrizensystem des 
Jahres 2018 ausgezeichnet. Das Pro-
dukt verkürzt nicht nur die Behand-
lungszeit, sondern verbessert auch 
die Ergebnisse bei Klasse II-Kompo-
sitrestaurationen und wurde somit 
als wichtiger Meilenstein in der 
Teilmatrizentechnologie anerkannt. 
„Wir haben jahrelange Forschung 
und Entwicklung in Designinnova-
tion, Praxistests und Kundenfeed-
back investiert und freuen uns sehr 
über den Erfolg von 3D Fusion“, so 
Robert Anderson, geschäftsführen-
der Gesellschafter und Leiter der 
Forschung und Entwicklung bei Gar-
rison. „Es war schon immer unsere 
Mission, Zahnärzten Produkte mit 
vorhersagbaren Ergebnissen zu bie-

ten. Da wir das Feedback von Zahn-
ärzten in dieses aktuelle Matrizen-
system eingearbeitet haben, ist 
3D Fusion definitiv zum Sieger in der  
Kategorie Teilmatrizensysteme ge-
worden.“ Garrison revolutionierte im  
Jahr 1996 den Prozess bei Klasse II-
Kompositrestaurationen durch die 
Einführung des Composi-Tight Teil-
matrizensystems in die Dentalbran-
che und entwickelte in den vergan-
genen zehn Jahren beständig neue 
Innovationen bei Teilmatrizensyste-
men. Das 3D Fusion Teilmatrizensys-
tem wurde 2017 auf den Markt ge-
bracht und bietet deutliche Vorteile 
gegenüber anderen Systemen, da es 
distal des Eckzahns, bei kurzen Zäh-
nen, in pädiatrischen Anwendungen 
und mit dem neuen Wide-Prep-Ring 
bei sehr weiten Präparationen ein
gesetzt werden kann. 

Garrison Dental Solutions wurde 
1996 gegründet und ist ein privates 
Unternehmen mit Schwerpunkt auf 
dem Design, der Entwicklung und 
der Herstellung von Produkten zur 
Verbesserung der Qualität und Effi-
zienz in der Zahnmedizin. Das Unter-
nehmen ist mit den Produkten Com-
posi-Tight, Composi-Tight 3D XR und 
Composi-Tight 3D Fusion Branchen-
führer bei Teilmatrizensystemen und  
vertreibt seine Produkte weltweit. 
Weitere Informationen erhalten Sie 
telefonisch unter 02451 971409 oder 
unter www.garrisondental.com. 7
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THE DENTAL ADVISOR ZEICHNET COMPOSI-TIGHT 3D FUSION VON GARRISON 
DENTAL ALS BESTES TEILMATRIZENSYSTEM DES JAHRES 2018 AUS


