
Das an der Nasdaq gelistete
Unternehmen Sirona Dental
Systems Inc. (SIRO) ist Tech-
nologieführer in der Dental-
branche. Das Unternehmen
ist global tätig, hat insgesamt
22 Standorte, darunter den
weltweit größten Fertigungs-
standort für dentale Ausrüs-
tungsgüter in Bensheim/Hes-
sen mit über 1.300 Mitarbei-
tern.
Gegenüber dem Vorjahr sind
der Umsatz und das operative
Ergebnis zuzüglich Abschrei-
bungen auf immaterielle Ver-
mögensstände von Sirona um
19,5 % bzw. 51,5 % gewach-
sen. Der Umsatz im ersten
Quartal des Geschäftsjahres
lag mit US$ 214,8 Mio. um 
35,1 Mio. über dem Umsatz
des Vorjahres. Das entspricht
einem Plus von 19,5 % (plus
10,9 % bei vergleichbarem
US$/€-Wechselkurs). 
Die Wachstumsraten der ein-
zelnen Geschäftsbereiche

waren wie folgt: CAD/CAM-
Systeme stieg um 37,5 % (plus
29,3 % bei vergleichbarem
US-$/€ Wechselkurs), Instru-
mente plus 19,0 % (plus 6,7 %
bei vergleichbarem US$/€-
Wechselkurs), Röntgensys-
teme plus 9,2 % (plus 3,7 % 
bei vergleichbarem US$/€-
Wechselkurs) und Behand-
lungseinheiten plus 12,2 %
(plus 0,5 % bei vergleichba-
rem US$/€-Wechselkurs).
Der Umsatz in den USA stieg
um 12,1 % im Vergleich zum
vorherigen Geschäftsjahr. Die
Umsatzentwicklung in den
USA profitierte von den Zu-
wächsen in den Bereichen
CAD/ CAM und Bildgebende
Systeme. Die außerhalb der
USA erzielten Umsätze stiegen
um 23,3 % (plus 10,4 % bei ver-
gleichbarem US$/€-Wechsel -
kurs). Die Umsatzentwicklung
außerhalb der USA profitier -
te von gestiegenen Um sätzen
in Deutschland, Australien,
Kanada und Japan.
Im ersten Quartal des Ge -
schäftsjahrs 2009/2010 betrug
das operative Ergebnis zuzüg-
lich Abschreibungen auf im-
materielle Vermögens gegen -
stän de US$ 59,6 Mio. im Ver-
gleich zu US$ 39,4 Mio. im Vor-
jahreszeitraum. Das entspricht
einer Steigerung von 51,5 %.
Vorstandsvorsitzender Jost
Fischer kommentierte: „Die
sehr guten Ergebnisse des 
1. Quartals stimmen uns zuver-
sichtlich für die weitere Ent-
wicklung von Sirona in 2010.
Mit der Einführung von weg-
weisenden Produkten im letz-
ten Jahr und unserem Hoch-

technologieportfolio konnten
wir ein zweistelliges Umsatz-
wachstum erzielen. Die Er -
gebnisentwicklung profitier-
te zusätzlich zum Wachstum
von einer verbesserten Brut-
tomarge, striktem Kostenma-
nagement und reduzierten
Bankverbindlichkeiten.“ 
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Das Pforzheimer Unterneh-
men FORESTADENT, inter-
national agierender Anbie-

ter dentaltechnischer Pro-
dukte für die moderne Kie-
ferorthopädie, hat Anja und

Stefan Förster zu Geschäfts-
führern berufen. Die Uren-
kel des Firmengründers kom -
plettieren somit das bis-
herige Führungsgremium,
welches bislang aus den Brü-
dern Gerhard und Rolf Förs -
ter sowie Rudolf Beutter be-
stand.
Während Anja Förster den
Bereich Fort- und Weiterbil-
dung verantwortet, leitet Di-
plom-Kaufmann Stefan Förs -
ter den Vertrieb und das Mar-
keting des Familienbetriebs
mit über 103-jähriger Tradi-
tion. 
FORESTADENTs Qualitäts-
produkte, welche sich durch
höchste Präzision auszeich-
nen, werden von über 240
Mitarbeitern am Firmensitz
in Pforzheim gefertigt und
weltweit in über 70 Ländern
vertrieben. Zudem ist das
Unternehmen in den USA,
Großbritannien, Frankreich
und Spanien mit Zweignie-
derlassungen präsent. 

Erfolgreiches Quintett
Traditionsunternehmen FORESTADENT komplettiert Geschäftsführung. 

Rasteder KFO-Spezial Labor
Kleibroker Str. 22 - 26180 Rastede - Germany
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www.in-line.eu

In-Line® Schienen korrigieren Zahn-
fehlstellungen und beeinträchtigen kaum 
das Erscheinungsbild des Patienten.

In-Line® Schienen wirken  kontinuierlich 
während des Tragens auf die Zähne und 
bewegen sie an die vorgegebene Position.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
 Vereinbaren Sie einen Termin mit unserem 
Aussendienst oder fordern Sie unser 
 Informationsmaterial über In-Line® an.

In-Line®
das deutsche Schienensystem 
für ein strahlend schönes Lächeln.

Mitglied im Qualitätsverbund
Schaufenster Zahntechnik Weser-Ems
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3.Internationaler Kongress
für Ästhetische Chirurgie und 
Kosmetische Zahnmedizin

17. – 19. Juni 2010 in Lindau/Bodensee

Kongresspräsident: 
Prof. Dr. Dr. Werner L. Mang
Präsident der IGÄM – Internationale
Gesellschaft für Ästhetische Medizin e.V.

Nähere Informationen unter:
Tel.: 03 41/4 84 74-3 08
event@oemus-media.de
www.oemus.com
www.event-igaem.de
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FORESTADENT 
Bernhard Förster GmbH
Westliche Karl-Friedrich-Str. 151
75172 Pforzheim
Tel.: 0 72 31/4 59-0
Fax: 0 72 31/4 59-1 02
E-Mail: info@forestadent.com
www.forestadent.de

Adresse

Praxismarketing – Werben Ärzte mit
Printanzeigen, eignen sich regionale 
Tageszeitungen und lokale Gratis-Wo-
chenblätter hierfür am besten. Effektiv
sind auch Sonderbeilagen zum Thema
Gesundheit. Oben rechts auf einer Zei-
tungsseite nehmen Leser Anzeigen deut-
lich besser wahr als zum Beispiel unten
links. Querformat ist besonders leser-
freundlich. Inhaltlich gilt: Besser gezielt
eine Leistung bewerben als zu versu-
chen, das ganze Praxisangebot zu kom-
munizieren. Diese und weitere nützliche
Tipps finden sich im neu erschienenen
Ärzte-Ratgeber „Marketing in der Pra-
xis“ des Ratgeberverlags aus Hamburg.
Details zum Buch und eine Leseprobe:

www.ratgeberverlag.de/marketing-in-
der-praxis (Quelle: Stiftung Gesundheit)

Arztauskunft – Der größte private
Krankenversicherer Deutschlands, die
Debeka, führt Patienten und Spezialis -
ten mithilfe der Arztauskunft Profes -
sional zusammen. Die Strukturdaten-
bank für die Nutzung durch Fachkreise
umfasst alle medizinischen Leistungs-
erbringer Deutschlands. So können Ser-
vice-Mitarbeiter kompetent antworten,
wenn Versicherte am Telefon fragen:
„Welcher Arzt ist Experte für mein Pro-
blem?“ www.arzt-auskunft.de/partner/
index_p.htm (Quelle: Stiftung Gesund-
heit)

Kurz notiert

Jost Fischer, Vorstandsvorsitzender von Sirona
Dental Systems.

Anja Förster Stefan Förster

Erstes Quartal mit Rekordergebnis
Sirona Dental Systems Inc. erzielt zu Beginn des Geschäftsjahres 2010 

zweistelliges Umsatzwachstum.

Sirona Dental Systems GmbH
Fabrikstraße 31
64625 Bensheim
Tel.: 0 62 51/16-0
Fax: 0 62 51/16-25 91
E-Mail: contact@sirona.de
www.sirona.de

Weitere Informationen  finden 
Sie auf   www.zwp-online.info

Adresse



www.InVu-Ortho.com

InVu is a registered trademark of TP Orthodontics, Inc. and manufactured under US Patent 5,098,288, 5,263,859, 6,685,468; Britain 0455500; France 0455500; Germany 
DE69105235.2; Italy 20395BE/95; Japan 3,334,940 & 2004-530771. Readi-Base is a registered trademark of TP Orthodontics, Inc. and manufactured under US Patent 6,746,242, 
6,834,761, 7,131,836, 7,469,783. “The difference is more than cosmetic” is a registered trademark of TP Orthodontics, Inc. All other patents pending. © 2009 TP Orthodontics, Inc.

Ein weiteres innovatives Produkt von TP Orthodontics, Inc.

Das patentierte ästhetische InVu Bracket 
ist jetzt mit der Readi-Base mit vorgefertigten 
Klebstoff sogar noch einfacher anzuwenden. 
Der vorgefertigte Klebstoff ermöglicht ein einfaches Auftragen direkt aus 
der Verpackung. Der Readi-Base vorgefertigte Klebstoff erlaubt eine präzise 
Positionierung ohne ein Abdriften des Brackets. Durch die transparente Farbe 
von Readi-Base wird eine optimale Farbabstimmung garantiert.

PATENTIERTE POLYMERNETZBASIS
EINFACHE NICHT BESCHÄDIGENDE 
ENTBÄNDERUNG

EXKLUSIVE FARBABSTIMMUNGSTECHNOLOGIE
VERSCHMILZT AUF NATÜRLICHE WEISE MIT 
JEDER ZAHNFARBE

NIEDRIGES PROFIL DESIGN
ERHÖHTER PATIENTENKOMFORT

Unsere Brackets sehen nicht nur schön aus. Ihre präzise Konstruktion bietet eine erhöhte 

Widerstandskraft, eine geringere Reibung und eine unübertroffene Ästhetik. InVu Brackets 

helfen Ihnen neue Patienten zu gewinnen und Sie werden sich von anderen Praxen 

unterscheiden.  Für weitere Informationen erreichen Sie uns unter: 0800 1 814719.

Vorgefertigter Klebstoff 
und Orientierung für eine 
optimale Anwendung

Längsachsen-Indikator 
erlaubt eine präzise 
Positionierung

Einfache, nicht 
beschädigende 
Entbänderung

Achtung. Fertig. Aushärtung.

InVu® mit Readi-Base®

Vorgefertigter Klebstoff 
Der Unterschied ist mehr als Kosmetik®

Neues Produkt

Besuchen Sie uns an unserem Stand 1011 
auf dem AAO Kongress



sus2 – sabbagh universal spring  de

bereit für eine neue Dimension der Klasse II 

Turnstraße 31 · 75228 Ispringen · Germany · Telefon + 49 72 31 / 803 - 0 · Fax + 49 72 31 / 803 - 295
www.dentaurum.de · E-Mail: info@dentaurum.de

verbesserte Version
...für einfache und sichere Aktivierung

erneut für hohe Kundenorientierung ausgezeichnet

Satz_BerlinerFormat  31.03.2010  9:26 Uhr  Seite 1


