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A-dec 300

A-dec 300™. Eine weitere erstklassige Wahl des fiihrenden Herstellers
von zahnérztlichen Behandlungseinheiten aus den Vereinigten Staaten.
Stilvoll und kompakt, A-dec 300 ist ein komplettes System, welches
sowohl in enge Raume als auch zu kleinen Budgets passt.

Mit einem robusten Design, groBartigem Zugang und minimalen

Wartungsaufwand, wird der A-dec 300 auBerdem von A-dec’s legen-

darem Service und Kundendienst unterstiitzt. Genau das Angebot
welches Sie verlangen.

a healthy NEW choice for dentistry

Finden Sie heraus, warum der NEUE A-dec 300 eine gute Wahl fiir Ihre Praxis ist. Kontaktieren Sie lhren autorisierten
A-dec Héandler oder besuchen Sie: www.a-dec300.com
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Kritikist wichtig

Kritik ist wichtig — inshesondere, wenn es
um das Erscheinungsbild der eigenen Pra-
xis geht! In Zeiten, in denen Patienten zu
Zuzahlungen gezwungen sind, gereicht
eine gestaltete Praxis ganz eindeutig zum
Wetthewerbsvorteil.

Machen Sie den Selbstversuch! Gehen Sie
wachen Auges durch Ihre Praxis, setzen Sie
sich selbst aufmerksam in Ihr Wartezim-
mer,und iben SieKritik! Sind die Bilder,vor
10 bis 15 Jahren ausgesucht, heute noch
aktuell? Sind die Praxisinformationen inte-
ressant dargestellt? Lose Blétter und Ko-
pien von Fachartikeln an der Wand? Wie
sieht der Boden aus, wie die Wande? Ver-
staubte Kunstpflanze in der Ecke? Ist Dis-
kretion zum Empfang gewahrt?

Die wichtigste Frage: Fiihlen Sie sich selber
wohl? Eine Frage, deren Antwort entschei-
dend ist! Die wichtige Zeit des Patienten
noch vor der eigentlichen Behandlung, der
Aufenthalt in einer freundlichen, ent-
spannten Atmosphére, einem angeneh-
menAmbiente,verschafftlhneneinenganz
gehdrigen Kompetenzvorsprung. Der Pa-
tienturteiltund schafftsein eigenes ,Wohl-
filhlempfinden®noch vor dem eigentlichen
Arztkontakt. Der erste Eindruck zahlt!

Wesentliche Faktoren fiir eine optimale,

gelungene und individuelle Gestaltung lh-
rer Praxis sind neben den Anforderungen
an die funktionsbedingten Ablaufe schliis-
sige Konzepte in Bezug auf Farbgebung,
Beleuchtung und Einrichtung.
Esmiissennichtdieteuren Designprodukte
sein, die diesen Anspruch erfiillen! Allzu
oftsind es geschickt gewahlte Farbtupferin
Formeines Bildes, einerfarbigen Wandfla-
che oder aber eine unaufdringliche, har-
monische Beleuchtung, die Ihrem Patien-
ten helfen, die Zeitvoreinerwomaglich un-
angenehmen Behandlung zu verbringen,
in einer Atmosphire, die Angste vergessen
lésst und Threm Patienten das Gefiihl von
Geborgenheit und Wertschatzung ver-
mittelt!

In diesem Sinne: Kritik ist wichtig!

Beim Durchsehen des vorliegenden Heftes
ZWP spezial wiinsche ich Ihnen eine Fiille
positiver Eindriicke und Anregungen!

Hartwig Goke

Dipl.-Ing. Innenarchitekt BDIA
Inhaber der Firma

Hartwig Goke Praxiskonzepte
Diisseldorf
www.goeke-praxiskonzepte.de
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DIGITALES RONTGEN

Wenn man sich versucht klarzumachen, dass ein Objekt in 3-D

darzustellen bedeutet, dass jeder Punkt dieses Objektes und

seine Positionim Raum mit drei Vektoren abgebildet wird, die die

Koordinaten im dreidimensionalen Raum festlegen, erahnt man,

welche grofBe Bedeutung diese Entwicklung fur die moderne

Diagnostik in der Zahnmedizin hat.

3-

D: die Revolution

in der Rontgendiagnostik

Autor: Dr. Robert Schneider

Eine hohe Anzahlwissenschaftlicher Pub-
likationen belegt, dass die rasante technologi-
sche Weiterentwicklung der digitalen Ront-
gentechnik hin zur 3-D-,low dose“-Bildge-
bung nicht nur die medizinische, sondern
auch die zahnmedizinische Réntgendiagnos-
tik revolutioniert hat. Als Meilenstein ist in
diesem Zusammenhang die Entwicklung der
Spiral-Computertomografie 1989 zu sehen,
mitdereserstmals moglich war, definierte Vo-
lumendatensatze eines Untersuchungsob-
jektes schnell und unkompliziert zu erhalten,
um daraus mithilfe mathematischer Algorith-
men Uberlagerungsfreie transaxiale Schnitt-
bilder, multiplanare Sekundarrekonstruktio-
nen sowie 3-D-Oberflachendarstellungen
und Dental-

CTs zu ge-
nerieren.
In den ver-

gangenen

Jahren hat sich mit
der Digitalen Volu-
mentomografie  (DVT,
Cone-Beam-(T) speziell
fiir die zahnmedizinische

Praxis ein neues den-

A tales Volumen-

Das PaX-Uni3D von orangedental besteht aus einem
Volumentomografen, der einen 3-D-Datensatz mit ei-
nem Volumen von 50 x 50 mm aufnimmt, einem OPG
mit einem separaten 2-D-Sensor und einem one-shot
CEPH mit einem grofflachigen Flat-Panel-Sensor
(264 x325 mm).
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aufnahmeverfahren etabliert, das auf den
Prinzipien der Cone-Beam-Technologie ba-
siert. Dabei zéhlendie geringe Patientendosis
moderner DVT-Systeme (effektive Dosis:
15 uSv bis 100 pSv, je nach System), die geome-
trietreue AbbildunganatomischerDetailsund
die direkte Einsetzbarkeit in der zahnarzt-
lichen Praxis zweifellos zu den groRen Vortei-
len dieserinnovativen Technologie. Nachteile
der Technik sind die schwache Weichgewebs-
differenzierung, auch wenn diese in der Oral-
chirurgie und Implantologie von eher unter-
geordneter Bedeutung ist, und die unzurei-
chende Kalibrierung der CT-Werte, welche die
quantitative Auswertung der Knochendichte
erschwert.

Obwohl die DVT seit ihrer Einfiihrung in Eu-
ropa bislang in erster Linie fiir Fragestellun-
gen aus der Mund-Kiefer-Gesichtschirurgie
und der Implantologie angewendet wurde,
gilt die CBCT-Technologie in den USA bereits
seit2003 als Goldstandard in der kraniofazia-
len Bildgebung. In diesem Zusammenhang
muss darauf hingewiesen werden, dass die
Bildqualitat der ,Cone-Beam-Technologie"
trotzerheblichertechnischer Verbesserungen
zurzeit die Bildqualitét der ,MSCT Technolo-
gie” (Medical Spiral CT) noch nicht vollstandig
erreicht hat. Zudem wird, abhangig vom je-
weiligen DVT-System, gegebenenfalls ein zu
kleines FOV (Field of View) erfasst, was die
Weiterverarbeitung der DVT-Volumendaten
moglicherweise einschrankt.

Die auf dem Markt befindlichen Geréte unter-

T X5H)

Das Aufnahmeformat ¢ 80 x H 80 mm des 3D Accui-
tomo von |. Morita erlaubt die Darstellung des kom-
pletten Mundraums.

scheidensich grundsatzlich durch die Sensor-
art, Voxelgrofie und dem Field of View (FOV).
Es gibt zwei verschiedene Sensorarten: Halb-
leiter-Flachbilddetektoren (Flat Panel) oder
Bildverstarker-Sensoren, wobei die Flat Pa-
nel-Sensoren verzerrungsfreiere und exak-
tere Bilder aufgrund ihrer einstufigen Bild-
ausgabe ohne geometrische Verzerrung er-
moglichen. Auflerdem miissen sie weitaus
seltener rekalibriert werden als die Bildver-
starkersensoren.

Die Voxelgréfie und die damit verbundenen
Linienpaare pro Millimeter sind magebend
fiir detailgetreue und artefaktfreie Aufnah-
men. Das FOV bestimmt die Gréfie des Be-
reichs, welcher abgebildet werden soll. Giins-
tigere Gerate haben ein FOV von nur ca.3x 4
cmoder5x 5cm, leistungsféhigere Gerate bis
zu 20 x 20 cm. Auf der diesjéhrigen IDS wur-



VistaScan
Lassen Sie Llicht in Ihre Dunkelkammer
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ABSAUGUNG
BILDGEBUNG
ZAHNERHALTUNG
HYGIENE

Mit den digitalen Speicherfolien-Scannern VistaScan Plus oder Perio
schaffen Sie die Dunkelkammer in lhrer Praxis endgiiltig ab - und damit
auch die Nasschemie. lhre bestehende Réntgenanlage nutzen Sie weiter
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DIGITALES RONTGEN

den zum einen Gerate mit einem sehrkleinen
FOV zu erschwinglichen Preisen und zum an-
deren Gerate mit einem sehr grofien FOV fiir
spezielle Einsatzzwecke gezeigt.

Die sogenannten Kombigeréte stellen eine
Weiterentwicklung auf dem Markt dar. Mit ih-
nen ist es moglich, sowohl DVT als auch FRS
und PSAzuerstellen.Esbestehtzwardie Mog-
lichkeit, aus den DVT-Daten eine PSA oder
eine FRS zu ,.errechnen” (wenn das FOV grof}
genug ist), doch die Ergebnisse sind immer
noch schlechter wie echte PSA oder FRS.

Im Vergleich zur konventionellen Rontgendi-
agnostik bieten die DVT-basierte und die
MS(CT-basierte 3-D-Bildgebung erhebliche
Vorteile fiir die rontgenologische Differenzi-
aldiagnostik komplexer Situationen in der
Mund-Kiefer-Gesichtschirurgie und der Im-
plantologie. Voraussetzungistallerdings, wie
fiir jede Rontgenaufnahme, dass eine recht-
fertigende Indikation besteht (Rechtferti-
gungsgrundsatz der Rontgenverordnungvom
30. April 2003) und dass die ,medizinische
Strahlenexpositioneinenhinreichenden Nut-
zenerbringen muss®. Somit muss unabhéngig
von Aspekten der Dosis primar der Nutzen fiir
denPatientenin Diagnostik, Therapieplanung
und Therapiekontrolle abgewogen und je-
weils das geeignete Verfahren fiir eine aussa-
gekraftige diagnostische Bewertung gewahlt
werden. Medizinische Indikationseinschran-
kungen gegeniiberderkonventionellen Ront-
gendiagnostik bestehen durch die erhdhte
Strahlenbelastung, die inshesondere bei Kin-
dernundjugendlichenunbedingtBeriicksich-
tigung finden muss. Somit gilt auch fiir den
Einsatz moderner 3-D-Technologien der
Grundsatz der strengen und zuriickhaltenden
Indikationsstellung. Durch die zunehmende
Zahl an Implantationen und deren Komple-

Bereits wéhrend des Aufnahmevorgangs errechnet
das System von CEREC AC eine optimierte 3-D-Vor-
schau.
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xitat bedarf es jedoch einer umfangreicheren
Diagnostik nicht nur aus forensischen Griin-
den. Auch die von den Patienten immer mehr
geforderten minimalinvasiven Eingriffe be-
notigen eine sehraussagekréftige und exakte
rontgenologische Diagnostik. Die Industrieist
unshierwiedereinen Schrittvoraus: Zum Bei-
spiel digitale Produktentwicklung, die wie in
der Automobilindustrie den Firmen die Mog-
lichkeitbietet,das gesamte Produktvirtuell zu
erfassen, bevorestatsachlich hergestelltwird,
sodass entsprechende Priif- und Optimie-
rungsprozesse eingebaut werden konnen.
Mit einer Weiterentwicklung der bekannten
Kamerades CEREC-Systems (CERECAC) eroff-
net Sirona auf der diesjahrigen IDS die Mog-
lichkeit, einen gesamten Kiefer digital abzu-
tasten.Auch3M ESPE stelltmitdem C.0.S,dem
Chairside Oral Scanner, ein Gerétvor, mitwel-
chemman dengesamten Kieferbogen sozusa-
gen in einem ,Durchgang” digital scannen
kann.Damitkonnteinabsehbarer Zeitderab-
solute Durchbruch fiir CAD/CAM in der Zahn-
medizin erfolgen,wenn NUR noch relativ ein-
fache digitale Scans der Kavitaten, Pfeiler und
Abutments fiir die Konstruktion und Herstel-
lung des Zahnersatzes notwendig sind. Das
heif3t, keine Abformmaterialien, keine Desin-
fektion von Abformungen, keine Modellher-
stellung usw.

Ein kleiner Blick in die (hoffentlich nahe) Zu-
kunft sei gestattet: Der Patient kommt zum
Zahnarzt, die Kavitdten werden prapariert, di-
gitale Abformung, die Daten werdenonlinean
das Labor versendet. Das Labor konstruiert
und stelltden Zahnersatz her (CAD/CAM), der
Zahnersatz wird an den Zahnarzt versendet
und dem Patienten in der néchsten Sitzung
eingesetzt. Vorteile: Kostenreduktion durch
Einsparung an Material/Zeit und zufriedene
Patienten durch Wegfall der ,geliebten” Ab-
formung. Zusatzlicher Vorteil: Sollte der
Zahnersatz, aus welchen Griinden auch im-
mer, frakturieren, kann anhand des digitalen
Datensatzes einfach ein neuer Zahnersatz
ohne weitere Mafinahmen wie Abformung,
Farbnahme usw. hergestellt werden.

Das absolute Zielin dieser Art von Diagnostik
und Therapieist natiirlich die Verbindungvon
3-D-Réntgen und 3-D-Abtastung: Der vir-
tuelle Patient. Welche mannigfaltigen Mog-
lichkeiten sich dadurch dem Zahnarzt/Zahn-
techniker erschlieen werden, kann heute
noch nicht einmal anndherungsweise ge-
schatzt werden.

Die Sensoren1Q-Cvon Diirr Dentalaus Carbon sind an-
genehmfiirden Patienten und liefern ein detailreiches
und gut diagnostizierbares Bild.

3-D-Réntgen und 3-D-Scannen ist
die Zukunft

Die digitale Volumentomografie ist das erste
eigene Verfahren in der zahnarztlichen Ra-
diologie zur Darstellung des stomatognathen
Systems durch iberlagerungsfreie Schnittbil-
der. Ob und wann das DVT Standard wird,
hangtstarkvonder Industrie und deren Preis-
vorstellungen ab. In einer finanziell sehr an-
gespannten Zeit miissen die Gerate auch fiir
den ,normalen” Praxisinhaber rentabel und
damit attraktiv sein, um eine hohere Markt-
durchdringung zu erreichen. Einige Firmen
haben bereits reagiert und die Preise der
Marktrealitdt angepasst. Auch die ,,Abform-
freie Praxis”ist mittels leistungsfahigeroraler
Scanner vielleicht schon bald Realitdt. Die
Krénung des Ganzen ist natiirlich die Verbin-
dungaus3-D-Rontgen und 3-D-Scannen. <

autor

Dr. med. dent. Robert Schneider
M.Sc., Master of Science in

Oral Implantology

Zertifizierter Implantologe (DGI)
Tatigkeitsschwerpunkt
Implantologie

kontakt

Dr. med. dent. Robert Schneider
Tannenstr. 2, 73491 Neuler
Tel.:07961/92 34 56
Fax:07961/92 3455

E-Mail:
rschneider@zahnarzt-neuler.de
www.zahnarzt-neuler.de
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3D-Aufrustoption fur
ORTHOPHOS XG 5 und XGPlus

Der perfekte Zeitpunkt fiir den Einstieg in die 3. Dimension mit DVT Geraten von Sirona ist jetzt! Nie war unsere Auswahl
groBer, nie unsere Angebote giinstiger. Mit der 3D-Aufriistoption flir ORTHOPHOS XG 5 und XG™ nutzen Sie schon heute
alle Vorteile der beliebtesten Panoramardntgengerate der Welt und steigen morgen in die Welt des 3D Réntgens ein. Und
fiir alle, die lhre Praxis direkt in die DVT-Welt bewegen méchten, bieten wir mit GALILEOS Comfort und GALILEOS Compact
zwei maBgeschneiderte Losungen. Egal fiir welches Produkt Sie sich entscheiden, die hervorragende Bildqualitat bei
geringster Dosis und perfektem Workflow ist allen gemein — von der Aufnahme iiber die Diagnose bis hin zur ganzheitlichen
Implantatplanung mit CEREC. Selbst hochprazise, unschlagbar preiswerte Bohrschablonen von SICAT* sind nur noch einen
Mausklick entfernt. Es wird ein guter Tag. Mit Sirona.

B-430-00-V0



RAUMPLANUNG

Akzeptanz und Image einer zahnarztlichen Praxis sind von vielen
Faktoren abhangig — maBgeblich sind Kompetenz des Zahn-
arztes, Verhalten des Teams und die Aufenthaltsqualitat fir
Patienten in den Raumlichkeiten der Praxis. Das Thema
Diskretion spielt dabei eine sehr entscheidende Rolle.

Autor: Ute Sélch

Welchen enormen Stellenwertder Faktor
»Diskretion” im Patientenbefinden ein-
nimmt, zeigt eine Studie des unabhangigen
Landeszentrums fiir Datenschutz Schleswig-
Holstein (25. Tatigkeitsbericht des ULD vom
19.02.2003). Befragt zu diesem Thema, wol-
len 95,3 % der Patienten ihre Privatsphére
gewahrt wissen, 88,6 % wiirden eine Be-
handlung in einer indiskreten Praxis ableh-
nenund50,1 % der Befragtengabenan,inei-
ner Arztpraxis Daten Dritter mitbekommen
zu haben.

Der Umgang mit Patientendaten im Vorfeld
zureigentlichen Behandlungistim Praxisall-
tag oft mit Schwierigkeiten verbunden. Je-
doch ist das sensible Arbeiten des Praxis-
teams mitvertraulichen Patientendaten ver-
haltensabhangigund damit veranderbar.
Die bauliche Qualitat, die bauliche Grund-
struktur und ihre Rdumlichkeiten aber sind
statisch und damit eine vorgebende Grund-
lage fiir die Effektivitat und die Sensibilitat
der Arbeitsabldufe. Méngel in den rdum-
lichen Gegebenheitenlassensich nurschwer
und mit erhohtem Organisationsaufwand
ausgleichen.

Die Diskretion in der (Zahn)Arztpraxis um-
fasst dabei alle Patientendaten — Persona-
lien, Krankenversicherung, Grund des Arzt-
besuches, Vorbefunde bzw. vorausgegan-
gene Behandlungen. Diskretion beginnt
schon mit Betreten der Praxisraume und da-
mit bereits an der Rezeption. Diskretion be-
deutet optische und akustische Wahrung der
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Diskretion
im Praxisalltag

Anwendungen

Raumfunktionsschema Arztpraxis

Privatsphare des Patienten.
Voraussetzung, um dies
funktionierend in Einklang
zu bringen, ist eine durch-
dachte auf beide Aspekte

O Behandiung / medizinischer Bereich

O Empfang / Verwaltungsbereich

abgestimmte Planung. Feh- Abb. 1
ler in der Raumplanung
wverbauen“vonAnfanganvorallemdie akus-

tische Diskretion in einem Praxisgefiige.

Durchdachte Raumplanungals
Voraussetzung

Um die Diskretion im Praxisalltagin seinen
vielfachen Funktions- und Arbeitsabldufen
zu gewdbhrleisten, ist eine genaue Analyse
der Vorgdnge zwingender Bestandteil der
Raumplanung.

Welche Aufgaben haben die Raume zu er-
fiillen, wie ist die Wegefiihrung in der Pra-
xis? Wo entstehen Funktionsiiberschnei-
dungen und dadurch Konfliktzonen?

Dem Bereich Empfang kommt eindeutig
eine Schliisselfunktion zu: Er ist DIE Schnitt-
stelle Patient—Personal und Personal—Arzt,
ein hochkommunikativer Bereich, in dem
dennoch Diskretion gewahrt werden soll.
Hochsensibel und mit Mehrfachfunktionen
belegt. Planerisch kann dem Rechnung ge-
tragen werden, indem ganz einfach auf
diese Anspriiche reagiertund ,Platz“fiir die
jeweiligen Arbeitsabldufe geschaffen wird.
Die Schnittstelle kann rdumlich definiert
werden — sie ist Vorbereitungsbereich zur

Arztinformation und Aufnahmebereich fiir
Erstpatienten (Abb. 1).

Es gilt, die moglichen Diskretionsfallen Re-
zeption, Warten und Zwischenwarten durch
durchdachte Raumkonzepte zu entscharfen.
Planerisch bieten sich hier verschiedene
Moglichkeiten an. Zum einen die konse-
quente Trennung zwischen Patientenauf-
enthalts- und Behandlungsbereich oder
auch die Entkopplung der Funktionswege
innerhalb der Praxisraumlichkeiten.

Der Rezeption als ersten Anlaufpunkt
kommt ein besonderer Stellenwert zu. Pa-
tienten sollen ihre Daten bzw. Beschwerden
vortragen kénnen, ohne dass Dritte mitho-
ren kénnen.

Die in einigen Praxen eingerichteten soge-
nannten Diskretionszonen mit Begren-
zungslinien im Bodenbelag vor der Emp-
fangstheke oder Hinweisschilder mit der
Bitte um ,,Diskretionsabstand” konnen die-
sen Anspruch nichtvollstandig wahren. Um
ein Gesprach wirklich nicht mithoren oder
verstehen zu kénnen, miisste diese Zone ei-
nen Radius von vielen Metern aufweisen.
Diskretionszonen in dieser Form bieten,
wenn iiberhaupt, optischen Schutz.

Vorberelfende
Untersuchungen
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RAUMPLANUNG

Eine bewéhrte Gliederung dieses Raumbe-
reiches ist daher die offene Empfangstheke
als Auftakt und im Anschluss ein abgetrenn-
ter Raum—das back office—in dem vertrauli-
che Daten diskret aufgenommen werden
kénnen. Gleichzeitig kdnnen hier redaktio-
nelle Arbeiten erledigt werden, die ohnehin
einer erhdhten Konzentration bediirfen.
Grofiziigiger —falls der Raumbedarf dies zu-
lasst—wirkteinanden Empfangsbereich und
dasbackofficeangebundenes Beratungszim-
mer (Abb.2). Hier kann das Personalin einem
personlichen, vertraulichen Rahmen alle
Patientendaten aufnehmen oder auch bera-
ten. Dieser Raum bietet zudem den Patienten
die Maglichkeit, ihren Anamnesebogen vor
neugierigen Blicken geschiitzt auszufiillen.
So entsteht ein ,Servicebereich Rezeption®
der alle Anspriiche — auch den nach Diskre-
tion — erfiillt. Nahezu unabdingbar ist diese
Losungvorallem bei Planungskonzeptionen,
inwelchen Empfangs- und Wartebereich in-
einander ibergehen, keine rdumliche Tren-
nungaufweisen und offen gestaltet sind.

Bereich
Behandlung

[14]

B2

Abb. 2
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Die interne Wegeflihrung
beachten

Einweiterer Aspekt, derin die Raumplanung
einbezogen werden muss,istdie Analyse der
Wegefiihrung innerhalb der Praxis. Ist eine
konsequente raumliche Trennung zwischen
kommunikativem und Behandlungsbereich
nicht machbar, sollten die internen Wege
entkoppelt werden. Eine Uberschneidung
zwischen Patienten- und Arztwegen ist zu
vermeiden oder zumindest zu reduzieren,
d.h. es ist die bauliche Voraussetzung dafiir
zu schaffen, dass Behandler- und Patienten-
wege moglichst kreuzungsfrei erfolgen kon-
nen.

Auch bei diesem Ansatz kommt der Rezep-
tion eine Schliisselposition zu. Sie wird zu
einer ,Insel” innerhalb der umgebenden
Réume und ermdglicht auch ohne Platzver-
lusteine parallele Wegefiihrung.

Im Beispielgrundriss Abbildung 3 fiihren die
Patientenwege zur Theke, von hierzum War-
tezimmer, von hier in den Behandlungsbe-

reich. Das angeschlossene back office dient
der Vorbereitung und der Arztinfo. Es ist
gleichzeitiginterner Verbindungsbereich fiir
das Personal. Die sich gegeniiberliegenden
Behandlungs- und Funktionsrdume kdnnen
auf kurzem Weg erreicht werden, ohne den
Patientenflur zu nutzen.

Eine weitere Diskretionsfalle ,Zwischen-
warten“kannvermiedenwerden,indem man
denevtl.Bedarfim Vorfeld bereits konkreter-
mittelt, um dann auch einen Platz dafiir aus-
zuweisen. Sind Zwischenwartezonen erfor-
derlich, z.B. vor Rontgenrdumen oder Be-
sprechungsrdumen, sollten diese auch un-
mittelbar zugeordnet werden,auflerhalb der
patientenfrequentierten Flurzonen.Die hau-
fig noch praktizierte Methode einige Stiihle
im Flur zu platzieren, blockiert nicht nur die
freie Durchgangsbreite und damit einen un-
gehinderten Praxisablauf. Sie erschwert es
auch Diskretion zu wahren.

Bauteilqualitat und Schallschutz

In der Regel werden Raume nach den aner-
kannten Regeln der Technik gebaut, wobei
schallschutztechnisch Mindestanforderun-
gen nach DIN vorgegeben sind. Diese Min-
destanforderungen orientieren sich an der
geplanten Nutzung. Fiir Arztpraxen wird ge-
mafl Norm ein erhohter Schallschutz —
Schallschutzklasse 11 — gefordert. Innerhalb
der Praxis betrifft dies z.B. die Trennwénde
zwischen Behandlungsrdaumen, und zwi-
schen Behandlungsrdumen und Fluren.
Diese sind in Qualitdt und Detail so auszu-
fiihren, dass eine akustische Beeintrachti-
gung durch benachbarte Raume vermieden
wird. Gleiches gilt auch fiir die Qualitét der
Raumtiiren. Ganzglastiiren sind optische
Elemente, fiir Schallschutz oder -abschir-
mung lediglich begrenzt geeignet.

Ungewollte Schalliibertragung bzw. Schall-
entwicklungistvorallem—bedingtdurchden
Geréteeinsatz — in Zahnarztpraxen ein nicht
zu unterschatzender Fakt. Auch sollte das
Gefiihl der Vertraulichkeit eines Behand-
lungsraumes gegeben sein, wenn allerdings
Gespracheausdem benachbarten Raum mit-
gehortwerdenkonnen, istdiese Vertraulich-
keit nicht mehr gewéhrleistet. Dabei ist nicht
nuraufeine entsprechende Materialqualitat
der Bauteile zu achten, auch die Bauteilver-
bindungen oder -durchdringungen kdonnen
Schwachstellen bilden, indem sie Schallne-
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Arzt

Rezeption

Abb.3

benwegsiibertragungen erméglichen. Wer-
den z.B. Kabelkanéle von Raum zu Raum ge-
fiihrt, so sind die Bauteildurchdringungen
entsprechend abzuschotten.

Diskretionsbeschallung fir
beengte Rezeptionen

Bestehende Praxisraumlichkeiten lassen hau-
fig keine baulichen Verbesserungen ohne
hohen Kostenaufwand zu oder sind raumlich
so beengt, dass eine Trennung der Funk-
tionszonen im Bereich Rezeption nicht um-
setzbarist. Fiir diese Situation bietet sich ein
technisches Mittel an, welches urspriinglich
fiir Schalter und Diskretionszonen in Bank-
hausern entwickelt wurde: die Diskretions-
beschallung.

Diese technische Einrichtungerzeugtumdas
Patientengesprdach am Empfang einen akus-
tisch isolierten Raum. Dabei wird ein in der
nahe wartender Patient beschallt, wéhrend
das Gesprach Patient/Rezeptionsassistentin

Patienten

ungestort bleibt. Die Gerdusche dieser Be-
schallungsanlage — regelbare dezente
Hintergrundgerdusche und Musik — werden
vom Wartenden nicht bewusst wahrgenom-
men. Das Hintergrundgerdusch entspricht
dem Gerduschpegelim Empfangsbereich. Das
menschliche Ohrwird getduscht—es kann das
Hintergrundgerédusch nicht vom Patienten-
gesprach unterscheiden. Diskretionsbeschal-
lung bildet akustische Schutzraume.

Die dafiir erforderlichen Lautsprecher und
Richtmikrofone lassen sich mit relativ gerin-
gem Aufwand in eine vorhandene bauliche
Situation integrieren. Sie eignen sich durch-
aus auch fiir Praxen, in welchen Wartebe-
reich und Rezeption als offene Raumfolge
angelegt sind.

Diskretion —
ein Qualitdtsmerkmal

Eine durchdachte Grundrissplanungistnoch
keine Garantie fiir ein diskretes Praxisam-
biente. Aber sie wird die Problematik im Pra-
xisalltag entschérfen helfen. Zahnarzt und

RAUMPLANUNG

Team werden die vielfaltigen Arbeitsvor-
ginge erleichtert. Wenn Arbeitsplatze in
Funktion und Lage eindeutig definiert und
geordnet werden, minimiert sich die Mdg-
lichkeit unguter Uberschneidungen. Im
Grunde aber bedingen sich Verhalten und
Raumvorgabe: beide profitieren nur, wenn
sie bewusst und konsequent eingesetzt wer-
den. Eine Wohlfiihlpraxis, in der rundum al-
les stimmt, in welcher alle Faktoren Beriick-
sichtigung finden — Kompetenz, Ambiente,
Behandlung—istwohldas,diskretesteMar-
ketinginstrument. ¢

autor

.Die ldee bringt
den Effekt, nicht
allein das Budget”

— nach diesem
Motto plant und realisiert Ute
Sélch die Raumkonzeptionen
interdisziplinr, Innenausbau und
Grafikdesign aus einer Hand und
bietet Designberatung als mar-
kenunabhangige Beratung.

Das Biro wurde mit internatio-
nalen Designpreisen ausgezeich-
netundkann auch aufeine
erfolgreiche Teilnahme am ZWP
Designpreis der Deutschen
Zahnarztpraxen verweisen.

kontakt

Ute Sélch

Architektin + Innenarchitektin dwb
Schulgasse 21

92637 Weiden

Tel.:0961/47014 26
Fax:0961/4701024

E-Mail: utesoelch@t-online.de
www.praxisdesign-online.de
www.arcidee.de
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BARRIEREFREIE PRAXIS

genehmenAmblente und a»uffmerksamen Personal empfangerf 3

-"Werden — das ist doch lhr Ziel-Die Patienten-haben die -’irele
'Arzfcvv_ahl, aber haben Sie sich schor@inmal Gedanken dariber

gemacht, ob jeder Patient, der gerne zu lhnen kommen mochte,

Sie auch erreichen kann?

Ein ganz

normaler” Arztbesuch

Autor: Dr. Sabine Jaschinski

V6llig ,normal” ist die freie Arztwahl
heutzutage — fiir Patienten, die mobil sind
und nicht durch einen Rollstuhl oder eine
Gehhilfe eingeschrénkt sind. Fiir Patienten
mit Behinderungen, aber auch fiir den
Sportler, der seit gestern ein Gipsbein hat,
oder fiir Eltern mit Kinderwagen und ihrem
Nachwuchs, der das Laufen noch erlernen
muss, sind Treppenstufen und zu enge
Durchgange ein nervenaufreibendes Un-
terfangen im Alltag. Zu klein geschriebene
Hinweisschilder und zu kleine Klingel-
knopfe bringen den Sehbehinderten oder

12 zZWPspezial 4/2009

den Rheuma- oder Parkinsonpatienten zur
Verzweiflung. Diese heterogene Patienten-
gruppe verbindet eine Gemeinsamkeit: Sie
wollen, ohne auf fremde Hilfe angewiesen
zu sein, ,ein ganznormales Leben fiihren®,

Diese Patienten kdonnen sich aber leider
nichtimmer den Arzt ihres Vertrauens aus-
suchen, sondern miissen bei der Auswahl
ihrer Arztpraxis ndmlich daraufachten, dass
eine Praxisbarrierefreierreichbarund nutz-
bar ist. Dies ist heutzutage erst in 10 bis 20
Prozent der Arztpraxen der Fall. Eine gute
medizinische Versorgung wird zur Heraus-

forderung — und das obwohl die freie Arzt-
wahl ein Grundrecht fiir alle Versicherten
der gesetzlichen Krankenkassen und als
solchesin§76 desSozialgesetzbuches5ver-
ankertist.

Eine Investition in die Zukunft

Vielleichtwerden Sie denken, dass Sieja so-
wieso nicht so viele Patienten mit Behinde-
rungen behandeln. Wie denn auch, wenn
sie kaum oder gar nicht die Moglichkeit ha-
ben Ihre Praxis zu betreten? Die Patienten
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BARRIEREFREIE PRAXIS

konnen sich vielleicht gar nicht fiir Sie ent-
scheiden.Aberwerbehandeltdenndannei-
gentlich die fast 10 Prozent der Bundesbiir-
ger? Nach Angaben des Statistischen Bun-
desamtes lebten Ende 2007 namlich 6,9
Millionen Menschen mit Behinderungen in
der Bundesrepublik. Ein hoher Anteil von
ihnen (52 Prozent) sind &ltere Menschen
liber 65 Jahre. 84 Prozent der Behinderun-
gen sind durch Krankheit, zwei Prozent
durch Unfallerworben.

Behinderung heifst nicht nur Trisomie 21,
Rollstuhl oder Unterbringung in einem
Pflegeheim. Menschen mit Behinderungen
nehmen mehr oder weniger am ,,ganz nor-
malen” Gesellschaftsleben teil.

Von einer Behinderung spricht man bei in-
dividuellen Beeintrachtigungen eines Men-
schen, wenn dessen kdrperliche Funktion,
geistige Fahigkeit oder seelische Gesund-
heit mit hoher Wahrscheinlichkeit langer
als sechs Monate von dem fiir das Lebensal-
tertypischen Zustand abweichen (Sozialge-
setzbuch IX, §2 Abs. 1).

Abgesehen von der Erleichterung fiir alle,
die das Betreten einer barrierefreien Zahn-
arztpraxis mit sich bringt, ist sie auch im
Hinblick auf die demografische Entwick-
lungeine gute Investition in die Zukunft.
Entgegen der vielfach vertretenen Auffas-
sung, dass eine barrierefreie Bauweise bei
Neubauten und Umbaumafinahmen die
Kosten stark erhéhen wiirden, zeigen Pro-
jekte erfahrener Planer von barrierefreien
Bauten, dass durch eine rechtzeitige und
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kompetente Planung und durch standardi-
sierte, teilweise zertifizierte Bauprodukte
Mehrkosten auf ein Minimum verringert
werden kdnnen.

An welche BedUrfnisse mUssen
wir denken?

Eine barrierefreie Praxis sollte es Rollstuhl-
benutzern, Gehbehinderten, Blinden, Seh-
behinderten, Hérgeschadigten, Menschen
mit sonstigen Behinderungen, alteren Men-
schen, Kindern und klein- und grofiwiichsi-
genMenschenermdéglichen,unabhangigvon
fremder Hilfe zu sein.
Die Patienten erreichen die Praxis stufenlos
und erleben dort neben der hellen und
freundlichen Ausstattung, einem Wartebe-
reich mit unterschiedlichen Sitzgelegenhei-
ten, Platzfiirmindestens zwei Rollstiihle und
einer Kinderecke eine duflerst angenehme
Atmosphare. Eine ruhige Ausstrahlung,
Freundlichkeit und Aufmerksamkeit allen
Patientinnenund Patienten gegeniibersollte
generell zum Selbstverstandnis des gesam-
ten Praxisteams gehoren. Und natiirlich wol-
len sie dort auch einen hohen Anspruch an
Fachlichkeit und menschliches Einfiihlungs-
vermogen spuren.
Patienten mit Gehbehinderungen sind dank-
bar, wenn die Hilfe beim Umsetzen auf den
Behandlungsstuhlnichtzum besonderen Er-
eignis wird. Angenehm ist es, wenn eine
langfristige Behandlungauf nur wenige Pra-
xisbesuche reduziert wird, um den Aufwand
fiir die Patienten so gering wie moglich zu
halten. Auch an die Verrichtung mensch-
licher Bediirfnisse muss gedacht werden:
Ihre Toilette sollte auch fiir Gehbehinderte
und Rollstuhlfahrer nutzbar sein.
Allesinallem wird fastin jeder Zahnarztpra-
xis das Gleiche gemacht: es wird gespritzt, es
wird gebohrt,es wird gezogen. Aber das
positive ,,Drumherum® macht fiir
alle Patienten — die Patienten

mit Behinderung wie auch die Patienten
ohneBehinderung—den Zahnarzthesucher-
traglich. Eine solche Praxis braucht keine
Werbung; durch Ihr Engagement und durch
|hre EmpathieundindemSiezeigen,dassSie
an die unterschiedlichsten Menschen mit-
samt ihren Bediirfnissen denken, wird Ihre
Praxis ein Selbstlaufer.

Ideal ist es natiirlich, wenn auch die duRere
Infrastrukturzu lhrer Praxis passt:wenneine
S- oder U-Bahnstation oder eine Bushalte-
stelle in unmittelbarer Nahe und mit 6ffent-
lichen Verkehrsmitteln zu erreichen ist. So
wird ein Arztbesuch auch fiir Menschen mit
Behinderungen mehr Selbstverstandnis als
eine Odyssee.

Wann ist eine Praxis barrierefrei?

Allgemeinwerden Bautendannals barriere-
frei angesehen, wenn ,sie fiir behinderte
Menschen in der allgemeiniiblichen Weise,
ohnebesondere Erschwernis und grundsatz-
lichohnefremde Hilfe zuganglichsind“ (Bay-
erisches Behindertengleichstellungsgesetz,
Bay BGG).

Die baulichen und technischen Anforderun-
genan eine Praxis horen nicht bei einem stu-
fenlosen Zugang zur Praxis auf. So ist ein
Rollstuhlfahrer auf eine andere Art und
Weiseeingeschranktwieein PatientmitSeh-
oder Horbehinderungen. Kontrastreiche
Schilder auf Augenhdhe, gut leshare Be-
schriftungen auf Klingeln, ausreichend
grofie Bedienkndpfe am Aufzug und eine
gute Beleuchtung helfen allen Menschen,
den Wegin die Praxis zu finden.

Bei der barrierefreien Gestaltung der Praxis
sind folgende bauliche und technische An-
forderungen entsprechend der Behinde-
rungsart zu unterscheiden (folgende Auflis-
tungen erheben keinen Anspruch auf Voll-
standigkeit;siesollen lediglich exemplarisch
die Bediirfnisse der Patientengruppen ver-
deutlichen):

A M 1



Skizze

3D-Planung

Ausfuhrung

Bauer

& Reif

DENTAL

ENEIRAMNCENE — die richtigen Profis fur Sie!

Praxisplanung
mit Wohlfuhlfaktor

Eine moderne Zahnarztpraxis steht heute fur Hightech und ansprechendes
Design. Das Zusammenspiel von Licht, Farben, Materialien, Formen und
Hightech gibt jeder Praxis einen persénlichen Charakter und soll die Seele
der Praxis widerspiegeln. Oberstes Ziel: Patient und Praxisteam mussen sich
wohl fuhlen.

Bauer & Reif ist im Bereich Einrichtung und Planung lhr Ansprechpartner.
Wir setzen auf hoch qualifizierte Mitarbeiter und modernste Techniken im
Bereich Innenarchitektur.

Beispiel ist die ,3D-Raumplanungssoftware”: Wie lhre Praxisraume spater
aussehen, wissen Sie bereits in der Planung. So kénnen Sie sicher sein, dass
jedes Detail spater genau lhren Erwartungen entspricht. Durch unsere indivi-
duelle Beratung stehen wir lhnen als Partner bei der optimalen Umsetzung
lhrer Vorstellungen zur Seite.

Sie planen lhre Praxis?
Nutzen Sie die Erfahrung der Profis in Beratung und
Umsetzung - seit Giber 20 Jahren!

Jetzt anrufen und Termin fir ein unverbindliches, kostenloses
Beratungsgesprach vereinbaren: 089.76 70 83-27

Bauer &Reif Dental GmbH Miinchen Augsburg P6Bneck
Dentalhandel und -Service HeimeranstraBe 35 Auf dem Kreuz 14-16 LohstraBe 2
80336 Munchen 86152 Augsburg 07381 PoBneck
Tel. 089.767083-0 Tel. 0821.509030 Tel. 03647.412712
Fax 089.767083-26 Fax 0821.509031 Fax 03647.419028
muenchen@ augsburg@ poessneck@

} www.bauer-reif-dental.de bauer-reif-dental.de bauer-reif-dental.de bauer-reif-dental.de



BARRIEREFREIE PRAXIS

INFOS ZUR BARRIEREFREIEN ZAHNARZTPRAXIS

Ein voll rollstuhlgerechter Parkplatz ist vorhanden, wenn die Praxis einen offiziell
ausgewiesenen Parkplatz mit Breite von 350 cm aufweist.

Einbedingtrollstuhlgerechter Parkplatzistein sich vor der Praxis bzw. in unmittelba-

rer Nahe befindlicher Parkplatz.

Die Praxis ist voll behinderten-/rollstuhlgerecht, wenn:

—die Tuirbreite mindestens 90 cm ist

—der Zugang stufenlos oder iiber eine Rampe mit bis zu 6 % Steigung erreichbar ist

—die Gange mindestens 120 cm breit sind

—das Mobiliarso gestelltist, dass die Durchfahrt miteinem Rollstuhl méglich istoder
—die Praxisrdumlichkeiten komplett stufenlos sind bzw. durch einen Aufzug erreich-

barsind.

Die Praxis ist bedingt behinderten-/rollstuhlgerecht, wenn der Zugang iiber eine
Stufe oder tiber eine Rampe mit mehr als 6 % Steigung erfolgt und die Eingangstiir

zwischen 70 und 89 cm breitist.

Ein Aufzugistvoll behinderten-/rollstuhlgerecht, wenn die Tiefe mindestens 140 cm,
die Breite 110 cm und die Tiirbreite mindestens 80 cm betrégt und die Héhe der Be-
dienelemente innen und auRen héchstens 120 cm hoch ist.

Ein Aufzug ist bedingt behinderten-/rollstuhlgerecht, wenn er von Rollstuhlfahrern
nur mit Begleitpersonen benutzt werden kann.

Ein Behinderten-WC weist die folgenden Merkmale auf:

—Tiirbreite mindestens 80 cm

—Zugang stufenlos oder iiber Rampe mit bis zu 6 % Steigung erreichbar
—Schiebetiiren oder Tiiren vorhanden, die sich nach auRen 6ffnen lassen
—Rechts und links neben der WC-Schiissel mindestens 95 cm Bewegungsflache

— Haltegriffe rechts und links vorhanden

Bauliche und technische Anforderungen fiir
gehbehinderte Menschen und Rollstuhl-
fahrer:

—Ein Rollstuhlfahrer bendtigt einen stu-
fenlosen Zugang zur Praxis; eine Rampe
darf die Steigung von 6 % nicht iiber-
schreiten.

—Auf dem Parkplatz sind Behindertenpark-
plétze vorgesehen.

—Tiirklingeln, Lichtschalter und Offner von
Garagen oderSchranken miissen vom Roll-
stuhlaus bedienbar sein.

—Tiire und Durchgdnge miissen 80 — 90 cm
breit sein.

—Zum Offnen und SchlieRen der Tiiren muss
zum Mandvrieren mit dem Rollstuhl aus-
reichend Platz sein, aufierdem miissen die
Tiiren leichtgdngig sein.
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—Fiir gehbehinderte Menschen ist ein beid-
seitiger Handlauf an der Treppe erforder-
lich.

—Beieinem Aufzugmuss sowohlvoralsauch
in dem Fahrstuhl ausreichend Platz zum
Mandvrieren des Rollstuhls vorgesehen
sein. Auflerdem miissen die Bedientasten
vom Rollstuhlaus zu betatigen sein.

—Die Rezeptionstheke sollte unterfahrbar
sein und auch einem Rollstuhlfahrer oder
Kind den Blickkontakt zum Praxispersonal
ermdglichen.

—Im Toilettenraum sind Halte- und Stiitz-
griffe vorhanden.

—Der Rontgenraum sollte mit dem Rollstuhl
befahrbar sein. Die Rontgengerate sollten
bis auf Rollstuhlhéhe hohenverstellbar
sein.

Bauliche und technische Anforderungen fiir
blinde und sehbehinderte Menschen:
Menschen mit Sehbehinderungen finden sich
in einer ihr bekannten Gegend meist gut zu-
recht, aber in einer fremden Gegend sind sie
auf eine gute Ausschilderung und Wegbe-
schreibung angewiesen. Die Schilder sollten
in Augenhdhe angebracht, kontrastreich ge-
staltet und in gut lesharer Schrift beschriftet
sein. Auch die Beschriftung von Tiirklingeln,
Gegensprechanlagen und Lichtschaltern
muss deutlich sein und sollte idealerweise
noch tastbar sein (grofie erhabene Schrift).
Selbstversténdlich muss auch die Beleuch-
tung des Aufdenbereichs, des Treppenhauses,
des Eingangs und der Praxisraumlichkeiten
gut und blendfrei sein. Eine kontrastreiche
und tastbare Markierung auf der ersten und
auf der letzten Stufe erleichtert die Orientie-
rung. GroRe Glasflachen und -tiiren sollten
ebenso mit einer kontrastreichen Markierung
versehen werden. In einem Aufzug miissen
Anforderungstasten mit groflen tastbaren
Symbolenund Zahlen beschriftetsein. AufRer-
demisteine Stockwerkansage erforderlich.

Bauliche und technische Anforderungen fiir
horbehinderte und gehdrlose Menschen:
BeiMenschen mitHérbehinderungen stelltdie
Kommunikation mit Mitmenschen meist ein
grofies Problem dar. Terminvereinbarungen
kénnen statt am Telefon per SMS oder E-Mail
getroffen werden. Das Ablesen von den Lippen
oder das Erkennen der Gebardensprache wird
durch eine gute Ausleuchtung vereinfacht. <

kontakt

Dr. Sabine Jaschinski
Universitat Witten/Herdecke
Fakultat fur Zahn-, Mund- und
Kieferheilkunde

Ambulanz fur Spezielle
Zahnarztliche Betreuung
Direktor: Prof. Dr. Peter Cichon
E-Mail: sjaschinski@web.de
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ATMOSPHARE

Mit ihrer neuen Praxis , edelweiss” am Berliner KurfUrsten-
damm bricht fur die Zahnarzte Simone Schauer und Peter
Kienzle eine neue Ara an. Sie haben sich einen Arbeitsplatz
geschaffen, der von Prazision, moderner Asthetik und neues-
ter Technik zeugt. Helle Raume, auBergewdhnliche Oberfla-
chen und eine raffinierte Beleuchtung kreieren eine exklusive
Atmosphare. Die Gestaltung Ubernahmen die Architekten
.koeppen,leder:marker” aus Berlin und Leipzig, die sich vor
allem in Hotelgestaltung und hochwertiger Innenarchitektur
einen Namen gemacht haben.

Eine zeitlose und elegante

Architektursprache

Redaktion

»Zielwar es, den dsthetischen Anspruch
moderner Zahnmedizin, die Erwartungen
der anspruchsvollen Patientenklientel und
den Servicegedanken der Arzte in eine zeit-
lose und elegante Architektursprache zu
tibertragen®, erklértArchitekt Olaf Koeppen.
Der Empfangstresen und ganze Wénde
wurden aus fugenlosem, samtweifien Mi-
neralwerkstoff (LG, HI-MACS) gefertigt.
Dessen ,Edelweif}* hebt sich von vorneh-
men Beigetonen und der mitdunklem Leder
(Gaucho, JAB Anstoetz) bezogenen Tresen-
frontab.

Die Riickwand des Tresens pragt ein wel-
lenférmig gefrastes Relief (Marotte), das

spannende Lichtreflexe provoziert. Hohe-
punkt ist der loungeartige Wartebereich:
Eine leuchtende, gldserne Vitrine im Zent-
rumdes Raumes, eininnovativer Stehtresen
— eingefasst mit weiRem Mineralwerkstoff,
alles in harmonischer Farbgebung in Grau-
und Beige-Tonen. Der Boden wurde aus
grof¥for-

matigen  Keramik-
Platten (Kerlite) ge-
legt, darauf hochflo-

riger Teppich (JAB
Anstoetz). Alle M-
bel wurden von Gei-
lert & Kurth iiberwie-
gend in klassischer
Handarbeit indivi-
duell  angefertigt.
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Sessel,Hocker, Sitzkissen und Sofaswurden
mit hochwertigem Mikrofaservelours (Glove,
Kvadrat) bezogen, der als Porsche-Bezugs-
stoff entwickelt wurde. Bis zur Zeitschrif-
tenablage und der Kinderspielecke geht al-
les harmonisch ineinander iiber und begeis-
tert mit eleganter, innovativer Optik. Prakti-
ziert wird in vier Behandlungsrdumen mit
einem grandiosen Ausblick iiber ganz
Berlin.
. Die weiRen Behandlungszeilen
aus  Mineralwerkstoff — und
Hochglanzfronten sind in die
Wénde eingebaut und mit Ei-
chenholz gerahmt. Der Boden
— besteht aus grofformatigen Kera-
mikplatten, die geschwungene Heiz-
korperverkleidung aus weifd lackiertem
MDF.
Fiir die Arbeitsplatzbeleuchtung haben
koeppen, leder:marker Architekten mitdem
Berliner Leuchtenproduzenten Semperlux
eine Weltneuheit entwickelt: die Praxis-
leuchte ,Video-Lights®. Sie besteht aus ei-
nem Lichtkranz fiir die notwendige Arbeits-
platzbeleuchtung,darin liegtein Feld mitei-
nem Monitor. Uber den kénnen die Patien-
ten bei langwierigen Behandlungen mit
Spielfilmen unterhalten werden.



Zusammenarbeit in Harmonie

Der gelungene Ausbau ist das Ergebnis ei-
ner guten Zusammenarbeit von ambitio-
nierten Arzten, feinfiihligen Architekten,
den technischen Kenntnissen des Dental-
depots Henry Schein, des Ausbauunterneh-
mens Baukontor 2000 sowie der Einrich-
tungsfirma Geilert & Kurth.

Die Praxis fligt sich zudem perfektin die Ar-
chitektur des Hauses ein. Das spiegelt die

Medizin Praxis

Le-is Stahlmébel GmbH

Handschrift von ,koeppen,leder:marker*
wider. Bevor sich die Architekten zu einer
Gemeinschaft zusammenschlossen, haben
sie im Biiro Kleihues + Kleihues bei der Pla-
nung des Hochhauses mafgeblich mitge-
wirkt. Aus ihrer Feder stammt die Planung
des Ausbaus des Concorde-Hotels und der
dariiberliegenden Biiro-Aufstockung. Die
Hausherren der Praxis ,edelweiss“sind von
dem Ergebnis begeistert: ,Gestern Abend
wollte ich gar nicht mehr nach Hause, so

ATMOSPHARE

wohl fiihle ich mich hier, sagte Zahnarztin
Dr.Simone Schauer beider Eréffnung. <

kontakt

Zahnarztpraxis edelweiss,
moderne Zahnmedizin und
~chirurgie

Dr. Simone Schauer

Master of Science Asthetisch-
rekonstruktive Zahnmedizin
Dr. Peter Kienzle
Fachzahnarzt fur Oralchirurgie,
Implantologie

Joachimstaler StraBRe 34
10719 Berlin

Tel.:030/81 825909

E-Mail: willkommen@
zahnaerzte-edelweiss.de

ANZEIGE

Flexibilitat in Form und Service

Unsere Mobellinien fiir lhre Praxis:

VERANET »Schlichte Eleganz«
Kostenginstig, effektiv & funktionell
MALUMA »lnnovatives Design«
Modernes Dekor mit mehr Flexibilitat
FRAMOSA »Hochwertig & funktionell«
Einzigartige Raumausnutzung

VOLUMA »Round & straight«
Exklusives Design fur hohe Anspriiche

lhre Vorteile:

= 180 RAL-Farben ohne Aufpreis
= Optimale Platzausnutzung

= Sonderanfertigungen

= Keine Lieferkosten

Aktionsangebot

Sterizeile VERANET
schon ab: @zzg. mwst) 2

Le-iS Stahimobel GmbH

Dental

Labor

Friedrich-Ebert-Strafle 28 A - 99830 Treffurt
Tel: + 49(0)36923-80884 - Fax: +49(0)36923-51304
E-Mail: service@le-is.de - Internet: www.le-is.de

€ 5.686, =

erkaul nur uber Fachhandel




Die Premium-Klasse.

Wir bedanken uns bei den vielen Besuchern
wahrend der IDS 2009 auf unserem Stand
und fiir das groRe Interesse an den
ULTRADENT Neuheiten.

ate GmbH & Co. KG  www.ultradent.de
: 089/420992-70 Fax: 089/420992-5
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UNTERNEHMENSPROFIL- HERSTELLERINFO

Im Bereich Praxiseinrichtungen und Praxisbau gibt es nicht viele

Anbieter, die von der ganzheitlichen Planung bis zur schlisselfer-

tigen Erstellung einer Praxis alle anfallenden Aufgaben komplett

durchfihren. Denn nicht jeder ist den spezifischen Anforderun-

genbeiPlanungundEinrichtung gewachsenundbesitztdasdazu

notwendige, komplexe Know-how.

Praxiseinrichtung und Praxisbau
aus einer Hand

Redaktion

Auf der IDS Internationalen Dental-
Schau 2009 in Koln konnte man in Halle 10.1
eine interessante Entdeckung machen—den
Stand der Firma Basten aus Kempen am
Niederrhein. Angesichts dessen, was Johan-
nes Basten und sein Team in Sachen Praxis-
einrichtungen und Praxisbau zu bieten hat-
ten, fragten sich viele Standbesucher, wieso
die grofte internationale Dentalschau so
lange auf eine solche Bereicherung verzich-
ten musste. Schliefilich beschaftigt sich die
Firma schon seit iiber 20 Jahren mit Planung,

Gestaltung,Ausbau und Einrichtungvon Pra-
xen fiir Zahnarzte, Kieferorthopaden sowie
Mund-, Kiefer- und Gesichtschirurgen.

Die Basten-Premiere aufder DS kann mit Fug
und Recht als gelungen bezeichnet werden.
Besonders die neuen Behandlungszeilen aus
derinnovativen LINUX Serie—Linux Pure und
Linux Art — sowie die WORKSTATION fanden
grofes Interesse, sowohl beim deutschen als
auch beim ausléndischen Fachpublikum. Jo-
hannes Basten zeigte sich denn auch rundum
zufriedenund sah sein Konzeptvom Marktbe-

statigt: ,Gestalterische Individualitat, Funk-
tionalitdt und hohe Qualitét setzen sich durch
—auch gegen den nach wie vor negativen ge-
samtwirtschaftlichen Trend.”

Firmenprofil

Das Unternehmen Basten, gegriindet 1984
von Dipl.-Ing. Johannes Basten, gliedert sich
in zwei Bereiche auf: Basten Praxiseinrich-
tungen und Basten Praxisbau.

Der Bereich Praxiseinrichtungen arbeitet
sowohl national als auch international mit
langjéhrigen Kooperationspartnern in den
Niederlanden und seit Kurzem auch mit Part-
nern in Belgien. ,Wir wollen weiter wach-
sen, so Johannes Basten, ,nicht nur in
Deutschland, sondern in Europa. Entspre-
chende Kontakte werden gerade gekniipft.”
Das Leistungsspektrum des Bereiches reicht
von Behandlungszeilen iiber Labor-und Ste-
rilisationsmdbel, OP-Einrichtungen bis hin
zu individuellen Designkonzepten fiir Re-
zeption, Sprech- und Wartezimmer. Die Mon-
tage erfolgt durch eigene Monteure.

Die Basten Praxishau ist hauptsachlich in
NRW tatig. Das Leistungsspektrum umfasst
die Vorplanung und Entwurfsplanung, die
Durchfiihrung des Baugenehmigungsver-
fahrens, die Ausfiihrungsplanung (inkl. Sa-
nitar- und Elektroinstallation, Heizung und
Klima) sowie die Planung der Beleuchtung.

Einrichtungsbeispiel Praxis Dr. Eckstein in Monchengladbach. — Einrichtungsbeispiel Praxis Dr. Lintzen und Dr.
Miillerin Wiirselen.

Basten bietet den kompletten Innenausbau
als Generalunternehmer.
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Die neuen Behandlungszeilen aus der LINUX Serie — Linux Pure (Bild oben) und Linux Art stief®en bei den

IDS-Messebesuchern auf grofies Interesse.

Nach seiner Philosophie befragt, macht Jo-
hannes Basten schnell klar, um was es ihm
geht: hochste Qualitdt und Zuverléssigkeit —
made in Germany.,Genauer gesagt: made in
Kempen® fiigterlachend hinzu.Und wasdort
inKempen konzipiertundineigener Herstel-
lung gefertigt wird, ist in der Tat exzellente
handwerkliche Wertarbeit. Ganz gleich, ob
Mébelbau, Innenarchitektur oder Innenaus-

bau — Basten entwickelt individuelle Kon-
zepte, die sich als Einheit prasentieren: von
der Planung lber die Gestaltung und das
Bauen bis hin zur Einrichtung. Mit einer Pra-
zision und Qualitat, die auf Langlebigkeit
ausgerichtet sind.

Johannes Basten weistimmer wieder darauf
hin, dass es sich bei Praxen um komplexe Ar-
beitsrdume handelt. Sein Anspruch ist es,

HERSTELLERINFO - UNTERNEHMENSPROFIL

diese Rdume attraktiv und funktional zu ge-
staltenund sie hochwertigund wirtschaftlich
zu bauen. Dabei hilft ihm sein langjahriges,
profundes Know-how. Beim Design der M-
bel folgt er weder modischen Trends noch
zeitgeistigen  Gestaltungsvorgaben. Die
hochwertigen Behandlungsmdbel von Bas-
tensind Funktionselementund optischer Ak-
zent in einem. In intelligentem Design und
pragnanter Formsprache. Sie schaffenein at-
traktives Ambiente, dassich langlebig, zuver-
lassig, funktionalund individuell prasentiert
und keinen Preisvergleich scheuen muss.

Fazit

Die Zukunftinnovativer Praxiseinrichtungen
lautet: Profil zeigen. Unter dieser Vorgabe
kénnen auch gegen den Trend neue Impulse
gesetzt werden. Wir freuen uns schon jetzt
auf die zukiinftigen Impulse der Firma Bas-
ten—aufderndchsten IDS. 4

kontakt

Basten Praxiseinrichtungen
Heinrich-Horten-Str. 8b

47906 Kempen

Tel.:02152/5581 30
Fax:02152/5581 28

E-Mail:
info@basten-praxiseinrichtungen.de
www.basten-praxiseinrichtungen.de

ANZEIGE

DENTA-LED

Die beste Dentalbehandlungsleuchte

swiss made

Einzigartige Eigenschaften

Bestes \Warmemanagement auf dem Markt verhindert Warmeentwicklung gerauschlos:
Angenehmeres Arbeiten + langere Lebensdauer ihrer Lampe

Ein Filter, der ein- und ausgeschaltet werden kann, zogert die Polymerisation bei jedem
Komposit um mindestens 8 Minuten hinaus

Bestes Lichtfeldmanagement: Schattenlose Ausleuchtung des Arbeitsfeldes (16x8 cm)
ohne den Arzt oder Patienten zu blenden G

Abnehmbare & Sterilisierbare Handgriffe

Qualitativ hochstehendes Stahlgehause (kein Plastik): Einfache Pflege u. Desinfektion
der Oberflache garantieren maximale Hygiene

Sensor fiir bequemes beriihrungsloses an-/auschalten der Lampe

3-Stufen Dimmung des Lichts

B-PRODUCTIONS GMBH Internet: www.b-productions.com
DENTAL MOBILITY  Telephone: +41 (31) 771 27 28
Dorfstrasse 10 - CH-3673 Linden  Telefax: +41 (31) 771 27 18
SWITZERLAND  e-mail: info@b-productions.com



INTERVIEW

Von der Vermittlung geeigneter Praxisraume bis zu Design-

Details bietet die dental bauer-gruppe das komplette Leistungs-

spektrum fir Praxis- und Laboreinrichtungen an. Auch Dr. Nina

Kuschke aus Baiersdorfist von dem umfangreichen Angebot des

FachgroBhandels Uberzeugt. Wir sprachen mit der Zahnarztin

Uber die erfolgreiche Griindung ihrer Praxis mit dental bauer.

,Meine Vorstellungen wurden
optimal umgesetzt”

Redaktion

Was hat Sie dazu bewogen, lhre Praxis-
griindung und Einrichtung komplett von der
dental bauer-gruppe betreuen zu lassen?
Schon kurz nach dem Examen begann ich
das umfangreiche Seminarangebot der
dental bauer-gruppe anzunehmen. Samtli-
che Bereiche der Praxisgriindung von der
Standortanalyse iiber die Businessplanung
bis zur Innenarchitektur der Praxis wurden
hierbei umfangreich vermittelt. Bei dieser
Gelegenheit lernte ich die Einrichtungs-
fachberaterin Corina Krauf} von dental
bauer persénlich kennen. Auch mit der
Innenarchitektin Frau Bitsch-Kanitz sowie
mit dem restlichen Team konnte man wah-
rend der Veranstaltungen direkt in Kontakt
treten und Vertrauen aufbauen. Dieses und
das professionelle Vorgehen iiberzeugten
mich, meine Existenzgriindung mit diesem
Unternehmen zu realisieren.

Konnen Sie darstellen, wie die Planung
lhrer Praxis im Einzelnen aussah und wel-
che Aspekte fiir Sie dabei besonders wichtig
waren?

Samtliche Aspekte hier einzeln darzustellen,
wiirde sicherlich den Rahmen sprengen. Ne-
ben dem erwdhnten Businessplan war es si-
cher von grofier Bedeutung, dass die Innen-
architektin meine Vorstellungenvonder Pra-
xisfiihrung und den Wunsch nach einer Pra-
xis mit Wohlfiihlcharakter sensibel aufnahm
und optimal in der Planung umsetzte. Hier-
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bei spielte die technische Beratung von
dental bauer natiirlich auch vor dem Hin-
tergrund der Kostenschere eine genauso
wichtige Rolle wie die Auswahl der Bau-
materialien, die in Abstimmung und enger
Zusammenarbeit mit dem Vermieter in der
Praxis verwendet wurden.

Das Leistungsspektrum der dental bauer-
gruppe deckt von der Vermittlung geeigne-
ter Réaumlichkeiten bis zu Details der Ein-
richtung den kompletten Entstehungspro-
zess einer Praxis ab. Wie beurteilen Sie die
Méoglichkeit, alles aus einer Hand zu bekom-
men?

Schon zum Zeitpunkt der Standortauswahl
konnten alle meine Wiinsche beriicksichtigt
werden. Gerade mit Frau Corina Krauf hatte
ich zu jedem Zeitpunkt eine Ansprechpart-
nerin, bei der gewéhrleistet war, dass sie
sich auch um Belange der Praxisgriindung
kiimmerte, die nicht unmittelbar mit dem
Kerngeschaft von dental bauer zusammen-
hangen. Dieswarfiirmichin derzeitintensi-
ven Griindungsphase unverzichtbar. Ich
kannmirnichtvorstellen,ohneeinensover-
lasslichen Partner einen solchen Schritt be-
waéltigen zu konnen. Erwdhnenswert ist
meines Erachtens auch die intensive Ein-
bindungdertechnischen Abteilungderden-
tal bauer-gruppe. Ein Technikpate war von
der Installationsplanung bis zur Endmon-
tage mitallen Details vertraut.

Was wiirden Sie aus lhrer heutigen Sicht ei-
nem Praxisgriinder mit auf den Weg geben?
Worauf sollte man unbedingt achten?
Sicherlich muss man sich mit Empfehlungen
zuriickhalten, da die einzelnen Vorausset-
zungen sehrunterschiedlich seinkdnnen. Je-
doch ist es aus meiner Sicht von Vorteil, sich
die handelnden Personen genau anzusehen
und im Rahmen einer vertrauensvollen Zu-
sammenarbeit eine offene Kommunikation
zu pflegen. Die Richtigkeit meiner person-
lichen Entscheidungwird unteranderem da-
durchdokumentiert,dassdie bereits jetztan-
stehenden Folgeinvestitionen natiirlich wie-
dermitdental bauer durchgefiihrt werden.

kontakt

dental bauer GmbH & Co.KG
Ernst-Simon-StraB3e 12
72072 Tibingen
Tel.:07071/9777-0
Fax:07071/97 77-50

E-Mail: info@dentalbauer.de
www.dentalbauer.de



=l Winner
®%" The Danish Design Prize 2007

Die neue XO-4 Einheit
- Gibt Ihnen ein Vorsprung

Free to Focus ist unser Versprechen an Sie. Die neue XO-4 Einheit lasst Ihnen freien Fokus auf lhre
spezifische Bedurfnisse fir klinische Effizienz, professionelle Kompetenz, Ergonomie und Patientenpflege.

Eurotec Dental GmbH

ForumstraRe 12

41468 Neuss ™
Erfahren Sie mehr Gber die XO-4 Kollektion. Tel: 02131 -1 333 405 YOU r fOCUS

Fordern Sie unseren neuen Katalog an: www.eurotec-dental.info / info@eurotec-dental.info Our solution



ErstklassigesImage istder Ertrag vielseitiger
Bemuhungen. Bemihungen, die das Bild
einer Zahnarztpraxis in ihrer Gesamt-
heit nach innen und auBBen spie-
geln. Das Bild, das entsteht, ist
ein , Praxis-Portrat”, esbleibt

Patienten in Erinnerung.

Ein Praxis-Rortrat,

dasbleibt

Autor: Lucy Niller
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Zahnarztpraxen haben heute ein Logo,
Recall-Karten, eine Homepage und E-Mail-
Adresse, doch nur wenige nutzen den Begriff
,ganzheitlich" in all seinen Facetten. Wahre
Identitétsentwicklung entsteht durch regel-
méafige und konsequente Kommunikation.
Kommunikation, die die Erwartungshaltung
und den Anspruch der Patienten formt. Bild-
sprache, die direkten Kontakt aufnimmt. All
das addiert sich zu einem positiven Image,
eine Investition in die Zukunft einer Praxis.

Was man kennt, das steht an
erster Stelle

Auch bei der Gestaltung der Praxisrdume ist
es wichtig, den praxiseigenen Stil weiterzu-
fiihren und den Wiedererkennungswert zu




fordern. Mitder Zeitlasstsich das positive Er-
scheinungsbild aus den Kopfen der Patien-
ten nicht mehr wegdenken. Das gesamte
Image muss sich wie ein roter Faden durch
das Konzept ziehen. Farben miissen gut auf-
einander abgestimmt sein. Die Kunst liegt
darin, sich positivins Gedachtnis der Patien-
ten zu graben. Sich vertraut zu machen, Ver-
lasslichkeitzu symbolisieren und diesimmer
wieder aufs Neue zu bestatigen. Denn auch
im Praxismarketing gilt: Was man kennt, das
stehtan erster Stelle.

Mit den hochwertigen Kunstreproduktio-
nen der Serie ModernArtDental lasst sich

in der Praxis eine besondere Atmosphéare
schaffen, diese wirkt positiv auf die Stim-
mung der Patienten. Aussagekraftige Bil-
derandenWandentragenentscheidend zu
einem optimalenundbleibenden Eindruck
bei.
Wichtigist,dassauch sie zumoptischen Er-
scheinungshild der Zahnarztpraxis pas-
sen.Alldas pragtdas Vertrauenund fordert
das Verstandnis der Patienten.

Die klassischen, vom Motiv her fiir die
Zahnarztpraxis auRergewdhnlichen Kunst-
werke entstehen frei nach kreativem
Schaffensgeist namhafter Kiinstler. Be-
sonders ausdrucksstarke Motive werden
in unterschiedlichen Formaten von der
Kiinstlerin Andrea Takacs (Signatur Hes-
selbach) reproduziert. Auf individuelle

Wiinsche oder auf eine farbliche Abstim-
mung mit bestehenden Praxisgegebenhei-
ten geht die Kiinstlerin ein.

Lucy Niller

Background KG — Agentur fir
Image und Kommunikation
ModernArtDental
www.modern-art-dental.de
www.b-kg.de
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DESIGNPRE

5

Bewerben Sie sich : ;
Www.designpreis.ors

Nicht nur, wenn Sie stolzer Besitzer einer neuen

jetzt mit |hrer Praxis unter:

oder renovierten Praxis sind, besteht sicherlich der Wunsch, |hre

Praxis in der Offentlichkeit zu prasentieren. Asthetisch angespro-

chenwerdenwollen auch potenzielle Patienten, die Ihre Anzeige

zur Neuerdffnung lesen, lhre Internetprésenz entdecken, Ihren

Praxis-Flyer in der Hand halten oder auch design-interessierte

Kollegen, die dasjahrliche ,ZWP spezial Designpreis” lesen. Ein

paar Dinge gilt es bei der Prasentation lhrer Praxis zu beachten.

nsrechte LichtgerUckt

Autor: Jan Skibba

Das Wichtigste ist,wiein derrealen Welt,
dererste Eindruck. Dabei kommtes nichtun-
bedingt auf Details an oder einen Gesamt-
eindruck, sondern auf die Gesamtkomposi-
tion — und in diesem Fall weniger die der
Innenarchitektur als den spannend gewéhl-
ten Bildausschnitt.
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Fotografie manipuliert

Damit meint man zunéachst die Bildbearbei-
tung, welche das eigentliche Motiv in brillan-
teren Farben und Kontrasten darstellt oder
auch Retouchierungen, die unwichtiges ,ver-
schwinden® lassen. Es ist das, was der Be-

trachter nichtsieht, weiles aufierhalb des ge-
wahlten Bildbereichs liegt. Positives zeigen,
auf unwichtige oder weniger gliickliche De-
tails verzichten. Denken Sie an die Hotelbil-
der in Reisekatalogen: Baustellen werden —
obwohl existent — natiirlich nicht gezeigt.
Fotografie kannalso kaumobjektivsein. Esist



das subjektive Verstandnis des Fotografen,
der lhre Rédume ablichtet und damit so inter-
pretiert, wie sie vom Betrachter wahrgenom-
men werden sollen —vieles ist beeinflusshar.
Und genau darin besteht die Chance.

Wahlen Sie Ausschnitte

Auch wenn, dank der verbreiteten Weitwin-
keltechnik, moglichst viel auf einem Bild pra-
sentiert werden konnte, sind Aufnahmen, die
Details oder Perspektiven der Praxis zeigen,
interessanter. Wéahrend das Weitwinkelfoto
eher,,iiberladen”und aufgrund derfehlenden
Tiefe sehrzweidimensionalwirkt, kann bei ei-
ner spezielleren Motivwahl dank Blende und
Belichtungszeiteine kiinstlerische Aufnahme
mit Schérfe und Unscharfe entstehen. Weni-
ger ist also auch hier mehr. Aulerdem sollen
die Fotografien neugierig und Lust auf mehr
machen! Nicht auf weitere Medien, sondern
auf die Realitat: Ihre Praxis.

Prasentieren Sie aufjeden Fallden Eingangs-
und Empfangsbereich sowie die Wartezone.

PRAXIS -

Auch eine Mundhygiene-Ecke kann vorteil-
haft sein, weil sie weniger technisch gestaltet
ist. In Behandlungsraumen, die dem aktuel-
len Stand entsprechen, konnten z. B. die Intra-
oralkamera mit Monitor und Spender-

DESIGNPREIS

lichtungerreicht wird: unscharfe Personenim
Vorder- oder Hintergrund.

Viele FotografienkénnenfiirOnline-und Print-
medien verwendet werden. Ganz nebenbei
sind sie (spater) eine schéne Erinnerung. 4

schranke im Hintergrund gezeigt werden —
das vermittelt Fortschritt und Hygiene. Das
alltdgliche Arbeitswerkzeugkann als Fotogra-
fie mit , Kunstwerkcharakter” spannend sein,
ist als realistisches Abbild jedoch unvorteil-
haft, weil es Patienten nicht hilft, die Angst zu
nehmen.

Die Praxisimpressionen miissen sich nichtauf
Mébel und Rdume beschranken. Auch eine
Aufenansicht kann sinnvoll sein — vielleicht
wird die Lage oder das Gebaude erkannt oder
ein Stil der Gestaltung wird von aufien nach
innen konsequent fortgesetzt —das fallt posi-
tiv auf. Sie diirfen die Praxis auch natiirlicher
und lebendiger erscheinen lassen, indem das
Praxisteam bewusst integriert wird. Patien-
ten, dieals Komparsen fungieren, helfen, eine
»Szene® zu kreieren. Erst recht, wenn eine zu-
satzliche Dynamik mithilfe der l&ngeren Be-

kontakt

Dipl.-Ing. (FH) Jan Skibba

Tel.: 051 36/804 82 82

Mobil: 0170/5 55 04 51

E-Mail: fotografie@skibba.eu
www.design-beratung-fotografie.de

ANZEIGE

BEHANDLUNGSZEILE GK10/Z+S

Die Praxis - Behandlungszeile ,GK10/Z+S" von
Geilert & Kurth verbindet Form und Funktion.
Das schlichte Design unterstreicht den archi-
tektonischen Gesamteindruck und belastet die
Raumarchitektur nicht. Ob schwebend an der

Wand montiert oder mit zuriickgesetztem So-
ckel fasziniert sie Arzt und Patient zugleich. Als
Antwort auf die Anforderungen an die Reinheit
kommt eine hygienisch optimale Oberflache zum
Einsatz. Der Mineralwerkstoff LG Hi-Macs® erfiillt

Geilert & Kurth GmbH / OT Altenhof 27 / 04703 Bockelwitz
Telefon: (034321) . 62 20 00 / Telefax: (034321) . 62 20 01 / Internet: www.geilert-kurth.de

die strengen Hygienerichtlinien bestmdglich, so
werden z.B. Becken und Wischleiste fugenlos
verarbeitet. Innovative Details wie Edelstahlgrif-
fe und Einzugdémfung gehdéren bei der Behand-
lungszeile ,,GK10/Z+S" zur Standardausfiihrung.

GEILERT & KURTH




RONTGENSYSTEME - HERSTELLERINFO

Digitale Volumentomografie (DVT) wird in Zukunft fester Be-
standteil der Rontgentechnik sein — das hat die IDS 2009 in K&In

eindrucksvoll gezeigt. Immer mehr Hersteller setzen bei ihren

Geraten auf die Kombination von Orthopantomogramm (2-D)

und DVT (3-D) in einem System.

3-D-

in der Rontgentechnik

Autor: Ludwig Schultheiss

Vor zwei Jahren feierten auf der IDS 2007
die neuen DVT-3-D-Réntgensysteme nam-
hafter Hersteller wie Sirona, KaVo, orange-
dental, Planmeca oder Morita ihre Premiere.
Die innovative Rontgentechnik mit detaillier-
terDarstellungund iiberzeugenderDiagnose-
und Planungssoftware erregte viel Aufmerk-
samkeitund Interesse.

Das Grundprinzip der DVT-Technik funktio-
niert wie folgt: Ein kegelformiger Rontgen-
strahl féhrt einmalig um den Kopf des Patien-
ten und schiefit dabei iiber hundert Aufnah-
men. Im Vergleich zur Computertomografie
reduziert sich bei dieser Technik die Strahlen-
belastung fiir den Patienten um das Fiinf- bis
Zehnfache und die Aufnahmen haben eine
vergleichbare, wenn nicht sogar héhere Qua-
litdt. Das Ergebnis ist ein dreidimensionales
Réntgenbild, dasausden Bilddaten errechnet
wurde. Die GroRRe des Volumens,dasin3-Ddar-
gestelltwird (Field of View, kurz FoV),istdabei
von Gerat zu Gerat verschieden. Diese Art der
Bilderfassung ermdglicht eine umfassende
Diagnostik innerhalb der einzelnen Schich-
ten.Zudem kdnnen die Bilddateien fiirdievir-
tuelle Implantatplanung verwendet werden.

Mund-, Kiefer- und Gesichtschirurgen stellten
bis dato die Hauptkauferschicht fiir DVT. Be-
sonders Systeme, die in der maximalen Volu-
mendarstellung den gesamten Kiefer bis zu
den Kiefergelenken dreidimensional darstel-
len, stehen fiir sie im Fokus des Interesses
(z.B.Sirona GALILEOS Comfort, KaVo3D eXam).
Diese Rontgentechnik bietet den Patienten
durch die hohe Prazision ein Maximum an Si-
cherheit bei einem Minimum an Strahlenbe-
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lastung und erspart den Gang zum Radiolo-
gen. Aber auch der forensische Hintergrund
ist fiir MKG-Chirurgen ein entscheidendes
Kriterium.

Dass sich diese innovative Technik bislang
nicht durchsetzen konnte, hatte mehrere Ur-
sachen. Fiir viele Praxen ist die klassische Pa-
noramardntgenaufnahme wegen der gerin-
gen Strahlendosis nach wie vor das Mittel der
Wahl bei der Erstdiagnose. Gegen Investitio-
nen in DVT-Geréate sprach zudem —insbeson-
derebeiimplantologischtitigen Zahnérzten—
neben den hohen Anschaffungskosten die
Tatsache, dass ein DVT nichtzwangslaufigdas
OPG ersetzt. Hinzu kommt: In der Praxis OPG
und gleichzeitig DVT zu betreiben, ist fiir viele
Zahnarzte oft ein Platzproblem, weil die Ge-
rate zum Teil viel Raum beanspruchen. Des
Weiteren ist die Notwendigkeit eines FoV, das
den gesamten Kiefer bis zu den Kiefergelen-
ken darstellt, fiir eine rein implantologisch
tatige Praxis fragwiirdig.

Neue Losungen

AufderIDS2009standennunRdntgensysteme
im Fokus, die OPG (2-D-Sensor) und DVT (3-D-
Sensor) ineinem Geratvereinen. Beidiesen di-
gitalen Panoramaschichtgerédten erfolgt ein
automatischer Sensorwechsel, um ein Volu-
mendreidimensionaldarzustellen.Sokanndie
Situation einer bestimmten Kieferregion noch
genauer als bisher unter die Lupe genommen
und Risiken weiter minimiert werden.

DieMehrzahlderRontgengeréteherstellerbie-
tetgegenwartig diese Art der ,Zwei-in-Einem*

Diagnose wird Standard

X-ray Gerdtean.SelbstSirona nutzte die Messe,
um die Nachriistfunktion fiir die dritte Dimen-
sion fiir den legendéren Orthophos XG vorzu-
stellen (3-D-Nachriistungerhéltlich ab Sommer
2009).

Durch gute Darstellung sowohl im 2-D- als
auch im 3-D-Bereich und die einfache Hand-
habung iiberzeugen die neuen digitalen
Rontgengerate. Je nach System variieren die
Volumina und die Preise. Fiir ein OPG-Gerét
mit DVT-Erweiterung mit einem Volumen
von5cmex5cmliegtder Preis heute weitun-
ter den DVT-Preisen von vor zwei |ahren.
Diese Volumengrofe ist zur Vor- und Nach-
kontrolle eines Implantats vollkommen aus-
reichend. Neben der DVT-Funktion hat der
Behandler ein voll funktionsfahiges OPG,
das beste Aufnahmen liefert und meist noch
um eine Ceph-Funktion erweitert werden
kann.

Diese WeiterentwicklungderZwei-in-Einem
bzw. Drei-in-Einem-Rdntgengerdte (OPG,
DVT, Ceph) ist bei den meisten X-ray Herstel-
lern die Innovation der IDS 2009. Sicherlich
kannsieinZukunftals Standard fiirdie Rént-
gentechnik in der Zahnmedizin betrachtet
werden. 4

kontakt

Bauer & Reif Dental GmbH
Heimeranstral3e 35

80339 Miinchen
www.bauer-reif-dental.de



Das Konzept fiir die Chirurgie

Die Dental-Manufaktur ULTRADENT présen-
tierte zur IDS 2009 eine Neuheit im Bereich in-
novativer,individueller Behandlungseinheiten.
Die komplette Behandlungseinheit wurde spe-
ziell fiirden Einsatz in der MGK-Chirurgie, Oral-
Chirurgie und in der Implantologie entwickelt.
Da die klassischen Patientenstiihle nicht alle
Anforderungen der Chirurgie erfiillen, haben
die Dentalspezialisten aus Miinchen erstmals
eine komplette Chirurgie-Behandlungseinheit
zusammengestellt. Soistein professioneller Ar-
beitsplatzentstanden, deraus dem OP-StuhlUD
500,dem Zahnarztgerat U 3000 oder U 3000 EX
und der fahrbaren Speifontane U 739 besteht.
Das Ergebnis ist ein durchdachtes Arbeitsplatz-
konzept fiir zahnarztliche Chirurgen, das die
Elemente Funktion, Hygiene, Sicherheit und
Ergonomie konsequent verbindet.

Der neue Patientenstuhl sorgt fiir freien Zugang
zum Patientenvonallen Seiten. Seine Konstruk-
tion ermoglicht einen Einstiegim Sitzen, die ex-
trem langen Auf-/Ab-Bewegungsintervalle las-
sen fiir den Chirurgen das Behandeln im Sitzen
als auch im Stehen zu. Der Antrieb erfolgt iiber

Optimierte LED-
Behandlungsleuchte
Die von Asetronics entwickelte und produ-
zierte (Swissmade), weltweit einzigartige Du-
almode LED-Behandlungsleuchte ASELight 65
bietetdie wahlweise zuschaltbaren Optionen:
1) natiirliche bzw. weiRlichtdhnliche Bedin-
gungen, 2) operationstaugliche Lichtbedin-
gungen mit einem Farbwiedergabeindex
CRI95—ineinemeinzigen, kompakten Leuch-
tenkorper aus Leichtmetall. Die ASELight 65
ist neben der Anwendung im allgemeinen
arztlichen Bereich inshesondere fiir hdhere
Lichtanforde-
rungen u. a. in
der Mund-, Kie-
fer- und Ge-
sichtschirurgie
(MKG) konzi-
piert.Diekom-
promisslose
Optimierung
der fotomet-
rischen und
lichttechni-
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einen eingebauten Akku, somit l&sst sich der
Stuhlschnellund problemlos aus dem Eingriffs-
raum fahren, es liegen auch dank eines Funk-
fuRanlassers keine Kabelam Boden. Ein massi-
ves Sicherheitsfahrwerk mit vier grofen Dop-
pelrollen und einem dreistufigen Bremssystem
sorgt fiir sicheren Stand und kontrollierte Mobi-
litat. Das patentierte Kopfstiitzen-System bietet
dem Patientenkopf sicheren Halt, es lsst sich
fiir die optimale Positionierung in fiinf Ebenen
verstellen, teilweise motorgesteuert.

ULTRADENT Dental-Medizinische
Gerate GmbH & Co. KG

Tel.: 089/42 09 92-70
www.ultradent.de

schen Werte (65.000 Lux) in der neusten LED-

Technologie ergibt eine bisher unerreichte

Lichtqualitat und Effizienz.

-Keine Warmeentwicklung im Arbeitsfeld
und Kopfbereich des Arztes

- Keine Infrarot-Warmestrahlung, keine Ultra-
violett-Strahlung

- Wartungsfrei

- Schnellund einfach zu reinigen

- Unvergleichbarlange Lebensdauer>50.000
Stunden

-Bedienung iiber beriihrungslosen Sensor
fiirdas Ein/Ausschalten sowie Dimmen

- Sterilisierbarer Handgriff

- Ohne Kiihlventilator und somit absolut ge-
rauschlos

- Geringer Energieverbrauch (30 % im Ver-
gleich zu Halogen)

-Kann nicht implodieren (im Vergleich zu
Leuchtstoffrohren)

- 24 Monate Garantie

Asetronics AG
Tel.: +41-31/329 3219
www.asetronics.ch

HARTWIG GOKE

PRAXISKONZEPTE




PRODUKTE - HERSTELLERINFO

Kompakte Behandlungseinheit
A-dec 300, das neueste Mitglied der A-dec
Produktfamilie, istdas Ergebnis ausgiebigs-
ter Zusammenarbeit und Erprobung, die In-
novationalssolche aufdie Probe stellt. Dank
der Zusammenarbeit von Designern, Inge-
s nieuren, Handlern, Zahn-
| drzten und Mitarbeitern
ermoglicht der A-dec 300
beispiellose Integration
von Technologie und ist
auflerdem eines der
kompaktesten Systeme
aufdem Markt: Modern,
einfach und bestens po-

sitioniert, um in engste Rdume und zu klei-
nen Budgets zu passen.

A-dec 300™ ist ein komplettes System von
Stuhl, Arztelement, Lampe, Bildschirm
und Helferinneninstrumentierung. Der neue
A-dec 300 ist fiir den Kunden eine Wahl, die
giinstigeristalsderA-dec500®unddennoch
die hohe Leistung, Service und Kunden-
dienst beibehalt, welche A-dec Produkte
hervorheben. A-dec300 bietet eine Vielzahl
von Funktionen, integriert in einem kom-
pakten Arztelement, welches zwei Elektro-
motoren aufnimmt sowie integriertem Bo-
denanschlusskasten, kleinstem Stuhlfu
und links-auf-rechts schwenkbarer Wasser-

einheitin einem derkleinsten heute verfiig-
baren Systeme.

Zusatzlich zu dem ergonomisch liberlege-
nen Zugang zum Patienten erméglicht der
modulare Aufbau des A-dec 300 dem Zahn-
arzt die Optionen und Kombinationen zu
wahlen, welche am besten zu seiner indivi-
duellen Arbeitsweise passen.

.
tionen zu diesem

Weitere Informa mr
pefinden sich aufwww.zwp«onlme.mfo

Unternehmen

Eurotec Dental GmbH
Tel.:02131/1333405
www.a-dec.com, www.a-dec300.com

Spitzen DVT/OPG in jeder Disziplin
3-D-Réntgendiagnostik istessenzieller Bestandteil der modernen
Zahnmedizin. Immer mehr stehen die prézise dreidimensionale
Diagnose anatomischer Strukturen sowie eine verbesserte Be-
handlungsplanung und -kontrolle im Mittelpunkt. ,Mit dem PaX-
Reve3D ergdnzen wir unsere Produktpalette mit einem Gerét fiir
Spezialisten und interdisziplinare Kliniken. Wie der Name ,Reve’
(franzosisch ,Traum’) verdeutlichen soll, wurden bei der Konzep-
tiondes Reve3Dalledenkbarenfachlichen Wiinsche derZahnarzte
beriicksichtigt”, kommentiert Stefan Kaltenbach, geschaftsfiihren-
der Gesellschafter von orangedental.
Das PaX-Reve3D ist als 2-in-1 Gerat (DVT/OPG) oder als 3-in-1
Gerat (DVT/OPG/CEPH-0S) konzipiert. Das Volumen des 3-D-
Datensatzes (Field of View, abgekiirzt FOV) lasst sich von 5 x 5
bis 15 x 15 cm frei einstellen. So kann je nach Indikation genau
derzubehandelnde Indikationsbereich aufgenommen werden.
Das ist ideal fiir die Nutzung des Gerates in allen Disziplinen
und reduziert die Strahlendosis fiir den Patienten. Uber das ge-
samte FOV gldnzt das Reve3D mit hervorragend hoher Auflo-
sung. Die Rekonstruktionszeit des 3-
D-Datensatzes betrdgt weniger als
120 Sekunden. Die Qualitdt und die
Programmvielfalt des OPG lassen
keinen Wunsch offen. Wiealle 3-D-
Gerdte von orangedental verfiigt
das Reve3D iiber einen separaten
2-D-Sensor. Im Vergleich zu Pano-
rama-Aufnahmen, die aus einem
3-D-Datensatz berechnet werden,
bedeutet dies i.d.R. eine verbes-
serte Auflosung um den Faktor 4.

orangedental GmbH & Co. KG

Tel.:07351/47499-0

www.orangedental.de .
Weitere Informationen u

pefinden sich auf www.zwp-on

diesem Unternehmen

line.info
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Neue Behandlungssysteme

Piinktlich zur IDS 2009 wurde die Clesta Il optimiert. Der neue
Tragarm mit Bedienteil fiir die Helferin ist fertiggestellt. Belmont
folgt damit dem Wunsch nach einer zusatzlichen Hohenverstel-
lung und mehr Stabilitét fiir die Saugablage. Die Helferin hat da-
mit einen wesentlich besseren Zugriff zu ihren Instrumenten.
Neu istauch der Behandlungsplatz SP CLEO Il als Nachfolger der
SP CLEO Serie. Dieser beliebte Behandlungsplatz hat seit 1995
viele K&ufer gefunden. SP CLEO Il soll als Rechtsgerdt mit
Schwenkarm und abknickbarem Patientenstuhl die Palette der
Behandlungssysteme erganzen.

Unverandert beruht der Erfolg aller Belmont Behandlungsein-
heiten auf dem nahezu unverwiistlichen 6lhydraulische Stuhlan-
trieb, der keine Gewichtsbeschrédnkungen kennt und maximale
Betriebssicherheit gewahrleistet. Leise, ruckfreie Bewegungsab-
ldufe stehen dabei fiir Wohlbefinden und entspanntes Behan-
deln. Die wichtigsten Schaltelemente des Arztelementes werden
pneumatisch angesteuert, N
wobei elektronische Bau-
teile auf das Notwendige
reduziert bleiben. Das
schafft ein Hochstmaf an -
Sicherheit und Zuverlds-
sigkeit.

AuRerlich bestechen die
Behandlungsplatze durch A N
ihr aufgerdumtes schlan-

kes Design. Die Vielzahlan | 5.;-1}‘ 1
Ausstattungsmoglichkei- ) ¥

ten lassen keine Wiinsche ===

offen. J

Takara Company Europe GmbH
Tel.:069/50 68 78-0
www.takara-belmont.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.



Praktische Sterilisationszeile

Die Sterilisationszeile von Le-iS Stahlmdbel
bietet eine deutliche Trennung zwischen der
reinen und der unreinen Seite. Optisch ist die
reine Seite sofortan den griinen Griffen zu er-
kennen, die unreine Seite ist mit roten Griffen
gekennzeichnet. Auferdem sind beide Seiten
durch einen Hochschrank getrennt,in dem bis
zu zwei Autoklaven und die Wasseraufberei-

Ein Buch wird

begeh- und erlebbar

Fast schon legendér ist mittlerweile das
»Look Book“ von Thomas Schott Dental. Seit
der ersten Auflage im Jahr 2006 hat es alle
Vorstellungen von Katalogen und Produkt-
darstellungen in der Dentalbranche auf den
Kopfgestellt. Von Anfanganals hochwertiges
Bilderbuch konzipiert, prasentiert es dsthe-
tisch fotografierte Ansichten aus realen
Zahnarztpraxen. Im Mittelpunkt: die hoch-
modernen und funktionalen Finndent-Ein-
heiten, fiir die Thomas Schott Dental deut-
scher Generalimporteur ist.

Rechtzeitig zur Internationalen Dental-Schau
IDS in Koln kam jetzt das ,,Look Book 6 he-
raus. Es bietet vollig neue Einblicke in hoch-
moderne Praxen. Aber auch der Textteil ist
nochmals entscheidend ergénzt. Wie schon
die vorherige Ausgabe enthalt es einen kom-
pletten Leitfaden fiir die Praxisgriindung von
der ersten Idee bis zur Eroffnung. Erweitert
ist es um einen praktischen Ratgeber fiir die
Praxiseinrichtung. Am Beispiel der Paefiens
Zahnwelten kann der Leser Schritt fiir Schritt

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der

Redaktion wider.

tung untergebracht werden kénnen. Le-iS
Stahlmobel bietet auch kleinere Varianten
diesesHochschrankesan.Zuséatzliche Arbeits-
flache ergibt sich durch den praktischen Aus-
zugim Hochschrank.

Typisch fiir Le-iS Stahlmdbel iiberzeugt diese
Losung in Funktion, Ergonomie und Design.
Bei der Planung fiir die passende Losung ist
Le-iS gern behilflich. Die Mdbelstrecke, ob
rein oder unrein, kann je nach Raum ganzin-
dividuell mit den fiir die eigene Praxis funk-
tionellsten Mobeln ausgestattet werden.
Nach Wunsch kann die Sterilisationszeile um
Hangeschrénke fiir Trays oder Materialien
und Sonderschrénke nach Wunsch und
Raumanpassung ergdnzt werden. Indivi-
duelle Akzente kdnnen natiirlich auch bei der
Farbwahl gesetzt werden: Wie bei jedem un-
serer Produkte bietet Le-iS bei der Farbbe-
stimmungfreie Wahlzwischenallen RAL-Far-
ben, natiirlich ohne Aufpreis!

Le-iS Stahlmoébel GmbH
Tel.: 0369 23/808 84
www.le-is.de

in Text und Bild miterleben, wie eine Praxis
entsteht.

Im Stil eines begehbaren Look Books, ganzin
Silbergrau und mit charakteristischem Logo,
war auch der Messestand von Thomas Schott
Dental auf der IDS gestaltet. Zu sehen und zu
erleben: das gesamte Spektrum der Praxis-
einrichtung. Zudem konnten die Besucher

J

Anregungen fiir umsetzbare Praxismarke-
ting-Konzepte mitnehmen. Den Ratgeberteil
des Buches symbolisierte eine stilvoll einge-
richtete Lounge, in der es viel Raum fiir per-
sonliche Beratungsgesprache gab.

Thomas Schott Dental
Tel.:02151/65 10 00
www.thomas-schott-dental.de

%

Schwanenmarkt 4

40213 Diisseldorf

Tel 0211.862 86 88
www.goeke-praxiskonzepte.de

HARTWIG GOKE
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Rontgensystem der ersten Wahl
Digitale Réntgensysteme entwickeln sich mehrund mehrzum Stan-
dard. Wenn es um besonders schnelle und gleichzeitig detailreiche
Intraoralaufnahmen geht, ist das VistaRay System von Diirr Dental
die erste Wahl. Ob Endodontie, Chirurgie, Karies- oder Schmerzdi-
agnostik — die hochaufgeldsten Aufnahmen sind sofort verfiigbar
und haben sich in vielen Praxen weltweit bewahrt. Mit den neuen
Sensoren 1Q-C aus dem Hightech-
Material Carbon ist es Diirr Dental
gelungen, nicht nur die Bildqualitat
weiter zu verbessern, sondern auch
fiir eine langere Lebensdauer zu
sorgen.
> Die Vorderseite der |Q-C Sensoren
bestehtaus Carbon, einem bei circa
800 Grad Celsius gesinterten Koh-
lenstoff,derauch im Flugzeughau eingesetzt wird. Im Vergleich zum
tiblicherweise verwendeten Aluminium weist dieses hochfeste und
langlebige Material eine Reihe von Vorteilen auf. Fiir den Patienten
istesangenehmer, weil es hautsymphatisch istund sich wenigerals
Fremdkérper anfiihlt. Zur komfortablen und sicheren Anwendung
trégt eine ergonomische Formgebung mit abgerundeten Ecken bei.
Da Carbon eine sehr hohe Rontgentransparenz aufweist, erhalten
Zahnarzte darliber hinaus ein detailreiches und gut diagnostizier-
bares Bild. Mit dem neu entwickelten System VistaRay 6 und den
1Q-C Sensoren beweist Diirr Dental einmal mehr seine Kompetenz
im Bereich der digitalen Rontgentechnologie und liefert ein tiber-
zeugendes Beispiel dafiir, dass selbst hervorragende Produkte im-
mer noch weiter verbessert werden kénnen.

Durr Dental AG
Tel.:07142/7 05-3 95
www.duerr.de

Gutes Design macht Eindruck

Die unternehmeri-
schen Herausfor-
derungen, vor de-
nen Arzte heute
stehen, sind an-
spruchsvollerals je zuvor. Steigender Wettbewerbsdruck und das
immer gréfiere Informationsbediirfnis miindiger Patienten ma-
chen eine gezielte Patientenansprache unverzichtbar. Arztpra-
xen, die sich am Gesundheitsmarkt behaupten méchten, sind da-
herdaraufangewiesen,ihre Leistungen und ihr Spezialistenwis-
sen zielgruppengerecht zu kommunizieren.

Genau wie Firmen sollten auch sie alle vom Gesetzgeber einge-
raumten Moglichkeiten nutzen,umihre Leistungen wirkungsvoll
in Szene zu setzen.

Dass dasauch miteinemkleinen Budget moglichist, beweistder-
webzahnarzt.de. Speziell fiir zahnarztliche Praxen hat der der-
webzahnarzt.de wirksame Kommunikations- und Visualisie-
rungskonzepte entwickelt, die durch den Aufbau eines klaren
Profils die Attraktivitat der Praxis steigern: Das modular aufge-
baute Angebot reicht vom markanten, lebendigen Logo iiber
hochwertige Visitenkarten und Briefpapiere, aussagekraftigen
Praxisschildern bis hin zur eigenen nutzerfreundlichen Praxis-
homepage. Alle Elemente sind in unterschiedlichen, aussage-
kraftigen Designs erhdltlich. Dariiber hinaus bietet der-web-
zahnarzt.de natiirlich auch individuell gestaltete, mafigeschnei-
derte Losungen an. Ob vorgefertigtes Layout oder individuell
entwickeltes Design —der-webzahnarzt.de bringt Ihre Zahnarzt-
praxis auf Erfolgskurs.

Axel Meier Medienservice
Tel.:05261/66 6873
www.der-webzahnarzt.de

Die Beitrdge in dieser Rubrik basieren auf den Angaben der Hersteller und spiegeln nichtimmer die Meinung der Redaktion wider.
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PEOPLE HAVE PRIORITY

So klingt wahre Stille!

Zu den zahlreichen Innovationen zur Verminderung des Gerduschlevels

von Lisa Sterilisatoren zahlt das patentierte Wassertrennsystem, welches
ein Eindringen von Wasserdampf und Schmutzpartikeln in die Vakuum-
pumpe verhindert. L

Ein Detail, das unlberhorbar von sich reden machen wird!
*netzwerkfahige Software macht automatische Dokumentation aller
®
Zyklusdaten von bis zu vier Lisa Sterilisatoren tiber Computer moglich. m

Jetzt bei Ihrem Dentaldepot oder
W&H Deutschland, t 08682/8967-0 oder unter wh.com Die zweite Generation



PaX-Duo3D

DVT - Multi FOV [12x8.5 - 5x5], OPG 2-in-1

IDS-Neuheit!

Das Spitzen DVT
= fiir Implantologen.

weitere Champions...

Picasso Trio PaX-Uni3D PaX-Primo
DVT [12x7], OPG, 3D [5%5 od. 8x5], OPG, das OPG, das in allen
CEPH 3-in-1 CEPH one-shot = modular

Punkten liberzeugt.
Lol T = |y
| . | 8

|4 | .

e —
1 It:|
‘ L
| " T IDS-Neuheit!
|
¥

weltklasse OPG und DVT Technologie vom Marktfiihrer in
einem leistungsstarken Gerat - oder mochten Sie neben
Ihrem DVT ein separates OPG aufstellen?

Multi FOV: 12 x 8.5cm, 8.5 x 8.5cm, 8.5 x 5cm, 5 x 5¢cm.
Das richtige FOV fiir jede Indikation - Sie entscheiden.

Picasso Master
DVT - Multi FOV
[16x7, 16x10, 20x19]

f

hiar

Bestseller in 3D Rontgen im deutschsprachigen Raum seit IDS 2007.

PaX-Reve3D
DVT - Free FOV [15x15-5x5],
OPG 2-in-1, CEPH one-shot

optional
-

IDS-Neubheit!



