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Wir setzen
auf faire

Partnerschaft.
Die Labore der Dental Alliance

Wir auch. Denn 
nur gemeinsam
entsteht Qualität.
www.fairpartner.dental

Die Dieselaffäre hält derzeit nicht 
nur Autofahrer in Atem, sondern hat 
gleichsam eine starke Wirkung auf 
die Preise für Platin, Palladium und 
Rhodium. Experte Dominik Loch-
mann, Geschäftsführer der ESG 
Edelmetall-Service GmbH & Co. KG, 
erklärt den Einfluss der Automobil-
industrie auf den Edelmetallbedarf 
und zeigt auf, welche Zukunfts- 
chancen Platin hat.
„Platin hat infolge des Dieselskan-
dals deutlich an Wert verloren. 
Grund dafür sind hauptsächlich die 
Katalysatoren in Dieselmotoren, 
die von Autobauern mit Platin be-
schichten werden. Sinkt die Nach-
frage nach dieselbetriebenen Fahr-
zeugen, verringert sich auch der 
Bedarf an dem Edelmetall. Zudem 
herrscht aktuell ein Überangebot 
an Platin, was den Preissturz wei-

ter begünstigt. Hingegen erleben 
Palladium und Rhodium eine konti-
nuierliche Wertsteigerung, da sie 
vor allem in Benzinmotoren An-
wendung finden. Für Platin beste-
hen dennoch Zukunfts chancen. So 
kann beispielsweise das teurer 
gewordene Palladium auch durch 
eine Platin-Rhodium-Legierung zur 
Beschichtung von Katalysatoren 
in Benzinmotoren  ersetzt werden. 
Für Autohersteller stellt sich hier 
die Kostenfrage, ob ein solches Ge-
misch im Verhältnis von fünf zu eins 
aufgrund des niedrigen Platinprei-
ses die günstigere Variante dar-
stellt. Eine weitere Chance bieten 
Brennstoffzellen. Rücken diese als 
Antriebstechnik stärker in den 
Fokus, würde die Nachfrage nach 
Platin steigen, da bei dieser Tech-
nologie auf das weiße Edelmetall 

nicht verzichtet werden kann. Na-
türlich würde ebenso ein Diesel- 
Comeback zu einem Aufschwung 
führen. Dieses kann derzeit nicht 
ausgeschlossen werden, da es si-
cherlich noch lange dauern wird, 
bis alternative Techniken den Ver-
brennungsmotoren nennenswerte 
Marktanteile abringen können.“

Preissturz bei Platin
ESG erklärt den Einfluss der Dieselaffäre auf den Bedarf an Edelmetallen.

kontakt

ESG Edelmetall-Service 
GmbH & Co. KG
Gewerbering 29 b
76287 Rheinstetten
Tel.: 07242 95351-11
shop@Edelmetall-Handel.de
www.Edelmetall-Handel.de

kontakt

C.HAFNER GmbH + Co. KG 
Gold- und Silberscheideanstalt
Maybachstraße 4
71299 Wimsheim
Tel.: 07044 90333-0 
dental@c-hafner.de
www.c-hafner.de

Handys wurden gezückt, Fotoapparate klickten, wild-
fremde Menschen aller Nationen posierten am C.HAFNER 
Stand – mit ihr im Mittelpunkt: der Brücke aus Sand 
am C.HAFNER Stand. 
Sie war eines der meistfotografierten Objekte auf der 
IDS und tauchte in zahlreichen Posts in den sozialen 
Netzwerken auf. C.HAFNER freute sich über das große 
Interesse daran und an den Produkten und Dienstleis-
tungen des Unternehmens.
Rund um diese Brücke drehte sich auch das Gewinn-
spiel, bei dem herausgefunden werden sollte, wie viele 
Tonnen Sand für die Brückenskulptur verwendet wurden.
Für alle, die es nicht wussten: Drei Tonnen feinster Sand 
aus einer Sandgrube in der Nähe von Bottrop wurden 
vom Düsseldorfer Sandkünstlerunternehmen Sandcity 
in der Sandskulptur verbaut.
Nun stehen die Gewinner aus der Verlosung fest. Über 
den C.HAFNER Goldbarren von einer Unze freut sich 
Christian Dort aus Angelbachtal, der 10-Gramm- 
 Barren geht an Lena Humperdinck aus Aachen und 
der 5-Gramm-Barren findet seinen Platz bei Matthias 
Mai in Hof. Allen Gewinnern einen herzlichen Glück-
wunsch; allen, die leider nicht gewonnen haben, vielen 
Dank fürs Mitmachen.

Goldbarren verlost
Die Gewinner des C.HAFNER Gewinnspiels zur IDS stehen fest.

Abb. 1: Lena Humperdinck erhält ihren Preis im Kreis der Meis-
terschüler an der Meisterschule in Köln von Außendienst-
mit arbeiter Volker Specht (links) überreicht. Traditionell pflegt 
C.HAFNER gute Beziehungen zur Kölner Meisterschule. Abb. 2: 
Die Brücke, um die sich alles drehte. 
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Wer gut sitzt, fühlt sich wohl und 
 arbeitet gern. Die ergonomischen 
Aussparungen an den Sitzflächen 
des ErgoXchair von RIETH. Dental-
produkte vermindern den Schen-
keldruck und verbessern den Blut-
kreislauf und die Vitalität. Die auf-
wendige Polsterung mit dem hoch-

wertigen  Ultraleather  Bezugs-   
material macht die Oberfläche 
 atmungsaktiv  und  gleichzeitig    
hy gienisch sauber. 

Hochwertige Materialien 
Das Material mit einer hochwerti-
gen Echtlederhaptik ist sehr weich, 
dabei aber kratz- und abriebfest, 
sowie desinfektionsmittelbestän-
dig. Ultraleather gibt es in 10 Far-
ben. Die moderne Stuhlmechanik 
erlaubt eine unabhängige Sitz-, Nei-
gungs- sowie Rückenlehnenver-
stellung für individuelle Einstellva-
rianten. Der ErgoXchair ist mit den 
neuen SpeedchairX Inline-Rollen 
sowie einem robusten Alufußkreuz 
mit 600 mm Durchmesser und 
einer hochwertig gefederten Gas-
drucksäule ausgestattet.

Ab sofort können Dentallabore 
mit Fräsmaschinen von Amann 
 Girrbach und der 3Shape-CAD- 
Software Restaurationen mit hervor-
ragender Passform und Okklusion 
sowie optimalen Kontaktpunkten 
für die gängigsten Ceramill Materia-
lien und Indika tionen herstellen.
Möglich macht das eine opti-
mierte und auf beide Systeme 
 abgestimmte Materialdatenbank 
(*.dme). Die Datei kann von Amann 
Girrbach Kunden online im C3-Kun-
dencenter oder direkt bei 3Shape 
heruntergeladen und installiert 
werden. Zusätzlich bietet Amann 
Girrbach noch eine abgestimmte 

Implantat-Prothetik-Bibliothek zum 
Download an.
Alle validierten Ceramill Materia-
lien sind direkt in der 3Shape-Soft-
ware auswählbar.
Die Anwender haben dennoch stets 
die Möglichkeit, Designparameter 
der Situation und den individuellen 
Gegebenheiten anzupassen.
Weitere Informationen sind online 
erhältlich.

Neue Systemkooperation
Amann Girrbach und 3Shape gehen Kooperation ein.

kontakt

Amann Girrbach AG
Herrschaftswiesen 1
6842 Koblach, Österreich
Tel.: 07231 957-100
germany@amanngirrbach.com
www.amanngirrbach.com

kontakt

RIETH. Dentalprodukte
Im Rank 26/1
73655 Plüderhausen
Tel.: 07181 257600
info@a-rieth.de
www.a-rieth.de

Vitales Sitzen
Mit ErgoXchair bietet RIETH. Dentalprodukte einen Premiumstuhl. 
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Der mehrteilige NT X-tra holder, 
aus massivem Edelstahl zur opti-
malen Wärmeableitung, ermöglicht 
mittels Inserts für 26 Implantat-
systeme eine Spannmöglichkeit 
für NT Milling-Analoge, in dem ein 
Abutment zur manuellen Bearbei-
tung fi xiert wird. Die Fixierung im 
Halter bietet bei der Individualisie-
rung einen optimalen Schutz des 
Interface vor Beschädigungen.
Als weitere Produktneuheit er-
gänzt die NT Non hex Ti-Base die 
Applikation der digitalen Abut-
mentgestaltung im Bereich Brü-
cken- und Stegtechnik. Verfüg-
bar sind diese in der von NT 
bekannten Vielfalt an Implantat-
systemen und der Gingivahöhe 
von 0,5 mm und 1,5 mm. Die in-
dexfreie Klebefläche hat eine Ge-
samthöhe von 5 mm und ist indi-
viduell auf 3 mm einkürzbar. Die 
entsprechenden Bibliotheksdaten 

stehen in Kürze zum freien Down-
load auf der nt-trading-Website 
zur Verfügung.
Das nt-trading 2CON-LOC erwei-
tert die Möglichkeiten der bekann-
ten implantatgestützten Prothe-
senlösung 2-CONnect®. Das Be- 
festigungssystem bietet eine auf 
2-CONnect® spezifi sch abgestim- 
mte Ergänzung als leicht hand-

habbare, ökono- 
mische Alterna-
tive zu Locator, Kugel oder Steg. 
Das NT 2-CONnect® bietet in jeder 
Phase einer Multi-Unit Abutment- 
Versorgung den Switch zu ver-
schiedenen prothetischen Ver-
sorgungsmöglichkeiten, ohne das 
Abutment aus dem Implantat ent-
fernen zu  müssen.

Erweiterte Produktpalette
nt-trading zeigte auf der IDS 2019 in Köln wieder  Innovationen 

einer erweiterten Produktpalette. 

kontakt

nt-trading GmbH & Co. KG
G.-Braun-Straße 18
76187 Karlsruhe
Tel.: 0721 915471-60
info@nt-trading.com
www.nt-trading.com

Infos zum Unternehmen

Unsere seit Jahren 
dauerhaft günstigen 

Reparatur-Festpreise. 
Qualität made in Germany.

Mehr unter 

www.logo-dent.de
Tel. 07663 3094
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L.V.G.

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH

Hauptstraße 20 / 70563 Stuttgart

T 0711 66 67 10 / F 0711 61 77 62 

kontakt@lvg.de 

Seien Sie ein schlauer Fuchs und gewähren Sie Ihrem Zahnarzt ein großzügiges Zahlungsziel! Denn dann muss 

er beim Bezahlen Ihrer Laborrechnung nicht in Vorleistung treten – und Sie verfügen trotzdem über sofortige 

Liquidität, können geplante Investitionen realisieren und Skonti und andere Einkaufsvorteile optimal nutzen.

Vertrauen Sie den Erfindern des Dental-Factorings. Über 30 Jahre erfolgreiche Finanzdienstleistung sorgen 

für Kompetenz-Vorsprung. Und für mehr als 30.000 zufriedene Zahnärzte.

„Schlaue Füchse 
GEWÄHREN 

ihren Kunden ein 
Zahlungsziel.“


