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Investitionen sind eine Entscheidung fiir die Zukunft!

Deraktuelle Zeitpunkt erscheintaus vielerlei Sichtideal fiir Investitionen in die Entwicklung, die Expansion und
die Zukunftsfahigkeit der Zahnarztpraxis oder des Dentallabors.

Zum einen kann man derzeit durchaus von stabilen Rahmenbedingungen und damit einer guten Planungs-
sicherheit ausgehen. Es sind aus meiner Sicht momentan keine politischen Entscheidungen zu befiirchten, die
ein grofReres, sich wirtschaftlich negativ auswirkendes Risiko darstellen. Zum anderen ist das Jahr 2009 bei vie-
len Praxen/Laboren wirtschaftlich gut gelaufen und das Jahr 2010 verspricht Ahnliches. Damit sollte spatestens
jetztauch das Thema Steueroptimierung mittels degressiver Abschreibungund Sonderabschreibungim Rahmen
von dentalen Investitionen im Fokus stehen.

Die Richtungdieser Investitionstatigkeit kann vielfaltig sein. Werterhaltung, Ausdehnung des Leistungsspek-
trums oder Digitalisierung (digitales Rontgen, DVT, CAD/CAM) ebenso wie qualitatssteigernde Investitionen in
die Optimierung der Patienteninteraktion (Terminmanagement, Visualisierung von Befunden...).

Besondere Bedeutung kommt dabei auch der Entscheidung,,Reparatur”oder,,Neuanschaffung® zu. Bei élte-
ren technischen Geraten nehmen die Haufigkeit der Funktionsstérungen und damit die Standzeiten zu, be-
sonders bei zur Neige gehender Ersatzteilversorgung. Rechtzeitige Umriistung erspart daher manchen Schre-
cken und verhilft zur Optimierung lhrer Behandlungsqualitat und der Ablaufprozesse, erleichtert vielfach die
Handhabungund bieten haufigdie Moglichkeiteiner Ausweitungderdiagnostischen Moglichkeiten und der Ent-
wicklungneuerBehandlungsansatze. Dazu bietensich Gebiete wie z.B. Endo, PA, Implantologie, Prophylaxe und
Asthetik an. Dentalmikroskopie, CAD/CAM, digitales Rontgen (auch Volumentomografie) sind weitere Stich-
worte. Die Fachberater der Dental-Depots stehen auch in Bezug auf diese Thematiken mit Entscheidungshilfen
und im Auswahlprozess neuen Equipments gerne zur Seite.

Die Dental-Depots unterstiitzen Sie vielfaltig. Sie sorgen nicht nur fiir die schnelle und richtige Auslieferung
derbendtigten Materialien, auch per E-Shop. Sie begleiten und beraten Sie umfassend und fundiert bei der Kon-
zeption, Auswahlund der Umsetzung der individuellen Ideen. Sie bieten Ihnen die hierzu passenden, praxisna-
hen und aufeinander abgestimmten Materialien, Instrumente, Gerate und Ausstattungssysteme, oft auch
abrechnungstechnische und werbliche Hinweise. Sie sorgen mit dafiir, dass der Schritt der Umorientierung ein
erfolgreicher Schritt sein wird. Fachgerechte Montage und eine qualifizierte und gesetzeskonforme technische
Betreuung sind selbstverstandlich Standard. Ein zusatzlicher Service sind die Produktausstellungen in den
Depotniederlassungen, die es ermdglichen, technische Details zu besprechen, einen Eindruck fiir das Handling
zu bekommen und die Haptik unterschiedlicher Materialien zu erfiihlen. In Workshops und Seminaren kénnen
Siesichzusatzlich iiberdie zahnmedizinischen Hintergriinde und Nutzenaspekte von Gerdten und Innovationen
gezieltinformieren und fortbilden.

Nutzen auch Sie den Herbst, um Ideen umzusetzen. Ihr Dental-Depot steht Ihnen mit Rat und Tat zur Seite.
Undin diesem Heft finden Sie hierzu auch viele Anregungen.
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