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Die veranstaltenden Depots wollen Sie begeistern!

DZ today fragte die veranstaltenden Depots der FACHDENTAL Leipzig, womit
sie die Messebesucher begeistern wollen, was sie von der Messe erwarten
und welche speziellen Tipps die Depots fiir die FACHDENTAL Leipzig haben.
Hier die Depot-Statements zur FACHDENTAL Leipzig!
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NWD

Stand: 241

Am Stand der NWD Gruppe wird auf
der FACHDENTAL Leipzig das kom-
plette Leistungsspektrum der NWD
Gruppe vorgestellt, darunter die Berei-
che NWD Consult (mit unternehmeri-
scher Beratung in allen Bereichen), die
NWD Fachbuchhandlung und das ei-

gene Reisebliro. Schwerpunkt beim
NWD Systemhaus ist das Thema Qua-
litdtsmanagement (QM). Hier wird eine
abgespeckte Losung, bestehend aus
Software mit Netbook sowie die Profilé-
sung, etwa flir Implantologen und Paro-
dontologen, mit einem entsprechend
grofReren Programm am Laptop, vorge-
stellt. Ein weiteres Thema ist der Dental
Pro by NWD, ein speziell von der Com-
puterfirma Dell fiir ZA-Praxen entwi-
ckelter PC. Mit vier neuen Modulen
wartet der bewdhrte PraxisProfilerauf.
Die OM-Software bietet eine neue Leis-
tungserfassung, ein komplett neues
Statistik-Tool, eine verdnderte Perso-
nalverwaltung sowie eine neue Schich-
tenplanung. Ein wichtiges und zukunft-

gerl.

bestimmendes Thema wird auf der
FACHDENTAL Leipzig die digitale Ver-
fahrenskettein den Praxen sein. Die da-
mit verbundene Vereinfachung der
Praxisabldufe und z.T. auch das patien-
tenschonende Vorgehen bei Diagnose
und Therapie sprechen einfach dafiir,
dassaufDauernie-
mand an den da-
mit verkniipften
Ressourcen in Be-
zug auf Arbeitszeit

GRUPPE

und -abldufe vorbeigehen kann. Ein
wichtiger Bestandteil dieser digitalen
Verfahrenskette kann derbeiunszube-
sichtigende ,Freecorder Bluefox* wer-
den, der Diagnostik und Therapie revo-
lutiondr vereinfacht.

Das Thema DVT sorgt immer noch fiir
viele Irritationen. Fir welche Zwecke
bendtige ich welches Gerat mit welcher
Ausstattung? Hier auf der FACH-
DENTAL Leipzig besteht gute Gelegen-
heit, sich zu diesem wichtigen Bereich
umfassend zu informieren und die An-
gebote zu vergleichen.

Stand: 106

medent

Stand: 318

Wir, als bodensténdiger und regiona-
ler Fachhéndler, mochten Sie auch in
diesem Jahr wieder ganz herzlich an
unserem Messestand willkommen
heiBen. Einer der derzeit popularsten
Themenkomplexe dirfte die,Digitale
Praxis” sein. Eher frither als
spater wird sich jeder Pra-
xisinhaber einmal zu die-
sem Thema positionieren
missen. Die an Vielfalt an-
gebotene Hard- und Soft-
ware ist ausgereift und die
Vorteile gegentiber dem bis-
herigen  konventionellen
Rontgen liegen auf der
Hand. Dennoch gibt es bei
der Umstellung - sei es
durch Umriistung oder Neuanschaf-
fung - einiges zu bedenken.

Wir bieten Ihnen in Zusammenarbeit
mit den Herstellern maBgeschnei-
derte Konzepte und Losungen fiir Thre

Praxis bzw. Thr Labor. Dank der An-
bindung an die Dental-Union steht
uns eine der besten Logistikmdglich-
keiten des Dentalmarktes zur Verfi-
gung. Zudem zeichnet sich die Eigen-
marke ,Omnident” durch hohe Qua-

néhe. Dies mochten wir auch auf der
diesjahrigen FACHDENTAL wieder
unter Beweis stellen.

Profitieren Sie von unserer langjahri-
gen Erfahrung und dem Know-how ei-
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GmbH Sachsen
Dentalfachhandel

litdt und attraktive Preise aus. Wir
freuen uns auf interessante Gespra-
che mit Thnen.

Die Firma ,MeDent GmbH Sachsen”
steht fir Flexibilitdit und Kunden-

dental bauer-gruppe

nes engagierten Teams. Wir bieten Th-
nen das ,Rundum-Paket” getreu unse-
rem Leitspruch: Beratung - Planung -
Verkauf - Service ... alles aus einer
Hand!Homepage: www.medent-sach-
sen.de
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Alle sind bei der ,dental bauer-Fami-
lie* herzlich willkommen. Wir stellen
in diesem Jahr schwerpunktmaBig
unser Dienstleistungsangebot und
technischen Service vor,
ohne dabei unser Kom-
plettsortiment mit einer
Reihe von hochattrakti-
ven Angeboten zu ver-
nachldssigen. ~ Weniger
Trend, als vielmehr zeitge-
méRer Selbstanspruch fir
Praxis- und Laborbetrei-
ber ist ein praktikables
Qualitdtsmanagement.
Auch hier ist dental bauer vorn mit
dabei.

Kommen Sie und nehmen Sie sich
Zeit. Fur jeden Anwender, der auf Be-
wahrtes setzt und sich dem Fort-
schritt offnet, ist der Besuch einer
Fachdental ein Muss. Geballte unge-

c. kloss dental

filterte Information durch Hersteller
und Fachhandel férdern die personli-
che Meinungsbildung des gesamten
Teams. Die digitale Volumentomogra-

fie oder digitalen Abformungsmetho-
den sind zukunftsweisende High-
lights, Uber die Sie sich auf der FACH-
DENTAL Leipzig informieren kon-
nen. Als innovativer Trend zur
Arbeitsunterstiitzung ist auch die
LED-Technologie bei OP-Leuchten
einzustufen.

Auf kurzen Wegen bietet die FACH-
DENTAL Leipzig einen umfassenden
Uberblick, samt dazugehdrenden Ab-
grenzungsmerkmalen in Produktei-
genschaften, Qualitdt und
Preis/Leistung. Eine zusatzli-
che Hilfe sind hierbei fir alle
Fachbereiche bis hin zu Finan-
zierungsfragen bei Investi-
tionsgutern die Produktspezi-
alisten von dental bauer. Mit
unserer Praxisborse, den pro-
fessionellen  Praxisexposés
und der Wertermittlung nach
der modifizierten Barwertme-
thode schaffen wir die Schnittstelle
zwischen Existenzgrinder und Abge-
ber.

In diesem Jahr halten wir am Stand
eine ,fliegende” Uberraschung be-
reit - ausnahmsweise mal nicht den-
tal. Neugierig geworden?

Stand: 260

GERL. ist seit der Griindung im Jahre
1911 als Familienunternehmen tatig
und heute an zehn Standorten in
Deutschland vertreten.

Unser Leistungsangebot umfasst alle
Dienstleistungen und Waren, die Zahn-
arzte und Zahntechniker bei ihrer all-
téglichen Berufsausiibung benétigen.
Ob bei der 3-D-Planung, in der GERL.-
Akademie inkl. Praxis-Coaching, der
Hightech-Beratung (CAD/CAM, Roént-
gen, 3D, Laser, EDV) oder dem High-
End-Service, inkl. 48-Stunden-Repara-
turwerkstatt und Validierungsservice:
Bei GERL. werden Sie immer durch un-
sere Spezialisten personlich beraten

und lhre Systemldsungen auf den
Punktumgesetzt. GERL. istzertifizierter
Fachhédndler fir die namhaften Mar
kenhersteller der Branche, so garantie-
ren wir die Einhaltung aller gesetz-
lichen Rahmenbedingungen, und
dies mit Sicherheit
preisginstig. Besu-
chen Sie uns auf un-
serem  Messestand,
lassen Sie sich ein wenig verwohnen,
und gleichzeitig informieren wir Sie
Uberneueste Aktionen, geméB unserem
Messemotto ,,GERL. gut & glinstig”. Wir
wirden uns freuen, Sie nach den Info-
und Fachdental-Veranstaltungen auch
zu unseren Verkaufsschauen an unse-
ren Standorten begriifen zu diirfen. Na-
here Informationen zu den Terminen er-
halten Sie auf unserem Messestand
oder auf unserer Homepage: www.gerl-
dental.de
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Unsererster Messeauftrittim vergan-
genen Jahr war ein Erfolg.

Wir moéchten die diesjéh-
rige  Fachdental-Messe
nutzen, um unseren Mes-
sestand den Besuchern als
Treffpunkt mit unserem
Team und gleichzeitig als
Basis fiir Informationsaus-
tausch zu présentieren. Am Stand
von C. Kloss Dental finden Sie Infor-
mationen zu den verschiedenen
Dienstleistungen unseres Unterneh-
mens.

Neben der umfangreichen Material-
palette fiir Zahnmedizin und Zahn-
technik mochten wir Thnen ein Be-
stellsystem mit Scanner vorstellen.
Mit easy-Scan wird Bestellen noch
einfacher fur Sie.

Einrichtung

Scannen Sie nur den Code des ge-
winschten Artikels im Katalog ab
und senden diesen per

Material

Computer an uns. Mit unserer Haus-
marke OMNIDENT steht Thnen oben-
drein ein Sortiment von bester Qua-
litat zu glinstigen Preisen zur Verfi-

gung.

In allen Fragen zur Einrichtung Ihrer
Praxis bzw. Thres Labors kdnnen Sie
auf unsere verldssliche Unterstit-
zung vertrauen. Bei jeder Planung le-
gen wir viel Wert auf die individuelle

Note einer jeden Praxis - den Kon-
sens zwischen Funktion, Asthetik
und Patientenwirkung - die wir ge-

(c. KLOSS DENTAL

Planung Service

meinsam mitIhnenzu Papier bringen
und anschliefend realisieren.

Von der Beratung tiber die faire Preis-
gestaltung bis zur Montage und Ein-
weisung Threr neuen Einrichtung ste-
henwirThnen zur Seite. Wie im letzten
Jahr freuen wir uns darauf, wenn Sie
nach Threm Messerundgang unseren
Stand besuchen und zu einer Erfri-
schung verweilen.
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bauer & reif

JPersonlich, praxisnah, professio-
nell.“ Diese Philosophie der 3 P’s ver-
folgt Bauer & Reif nun schon seit Jah-
ren mit viel Erfolg.

Personlich bedeutet fir die inhaber-
gefiihrte Institution: zufriedene Kun-
den, Transparenz,
sympathisches Mit-
einanderund Hand-
schlagsqualitat ha-
ben hochste Wich-
tigkeit. Praxisnah,
weil Bauer & Reif
den Berufsalltag in
der Dentalbranche
genauestens kennt
und dort Unterstit-
zung bietet, wo sie wirklich ge-
braucht wird. Und selbstverstand-
lich professionell - denn der Dental-

Pluradent

Bauer
& Reif

DENTAL

experte ist Partner auf Augenhdhe,
der den Anspruch an Produkte und
Servicequalitat teilt und sich zu-
gleich auch alsinnovativer Impulsge-
ber fiir neue Entwicklungen profi-
liert.

Bauer & Reif legt sehr
viel Wert auf den di-
rekten Austausch und
die Nahe zu den Kun-
den. Deshalb wird
daspersonliche
Gesprach tiber
professionelle
Themen auf der
Messe eine wichtige
Rolle spielen.

Bauer & Reif hat sich in 22 Jahren als

Premium-Dentalpartner  etabliert.

Auf Basis dieser langjahrigen Erfah-
rungen hat man auch ein sicheres
Gesplr fur die wichtigen Themen
der Branche entwickelt. Im Fokus
sieht man dort
Digitalisierung der Praxis und die
Einfiihrung eines erfolgreichen Qua-
litdtsmanagementsystems.

zurzeit  die

Der Bauer & Reif Experte erarbeitet
mit den Kunden vor Ort mafge-
schneiderte Losungen fiir das Qua-
litditsmanagement der Praxis. Dart-
ber hinaus bietet man Fortbildungen,
aber auch technisches Equipment
an.

WiedieLosung easyScan:ein elektro-
nisches Bestellmanagementsystem,
das die Praxisorganisation und La-
gerhaltung extrem vereinfacht.
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Sie als unser Kunde haben den An-
spruch, sowohl die zahnmedizinischen
als auch die wirt-
schaftlichen Zielset-
zungen lhrer Praxis
bzw. Thres Labors zu

erreichen.  Diesen

Anspruch stellen wir :

) ) engagiert

in den Mittelpunkt .
wegweisend

unseres  Denkens

und Handelns. Pra-
xisstrukturen veran-
dernsich, Anspriiche
der Patienten auf Einbeziehung in die
Therapiekonzepte steigen, technische
Innovationen verdndern Wertschop-
fungsprozesse, das Internet entwickelt

Henry Schein

partnerschaftlich

sich von einer Informations- zu einer
Kommunikationsplattform. Mannigfal-
tige Einflussfaktoren, die
mafgeschneiderte  Lo-
sungen erfordern. Daher
bieten wir neben dem
Jklassischen” Leistungs-
spektrum eines Fach-
handels, wie zB. Pro-
duktberatung und tech-
nischem Service, kon-
zeptionelle  Ldsungen.
Unter dem Stichwort
L2DentaleIntegration“habenwirdie The-
men zusammengefasst, die sich mit den
heutigen und zukinftigen Herausforde-
rungen beschéftigen. Unser umfassen-

des Leistungsspektrum bietet kompe-
tente Beratung durch Spezialisten in Sa-
chen IT/Rontgen und CAD/CAM, den-
talspezifische Hardware-und Software-
16sungen sowie ein umfangreiches Fort-
bildungsprogramm in unserem Haus,
aberauch durch Beratervor Ort. Wiren-
gagierenunsfirIhren Erfolg, wollenmit
Thnen wegweisende Konzepte fiir Thre
Praxisbzw.IhrLaborerarbeiten und Sie
partnerschaftlich auf Threm erfolgrei-
chen Weg begleiten. Als ein deutliches
Signal haben wir diesen Anspruch in
unserem neuen Marktauftritt veran-
kert. Fordern Sie uns!

Wir freuen uns auf Thren Besuch!

Stand: 336

Aktuelle Trends und Entwicklungen
sind ein Schwerpunkt des diesjahrigen
Messeauftrittsvon Henry Schein.Im Be-
reich ,Dentale Innovationen® prasentie-

AaHENRY

zialisten. Danebenzeigen wireine breite
Palette interessanter Produkte, die ex-
Kklusiv bei Henry Schein erhaltlich sind.
Wir préasentieren [hnen die Weltneu-

SCHEIN®

ren wir lhnen wegwei- D E NTAL D E P O T

sende Zukunftstechnolo-

gien fiir Thren Praxisalltag. Vom 3-D-
Réntgen tber Laser und CAD/CAM bis
zur Praxisvernetzung: Nutzen Sie die
herstellerunabhédngige Beratung und
Vorfihrung durch unsere Produktspe-

dental 2000

heit iLase® von Biolase®, die unser um-
fassendes LaserSortiment perfekt er-
génzt. Das Implantatsystem alphatech®
und das Lokalantibiotikum Arestin

1mg® finden Sie bei uns ebenso wie die
bewahrten Hand- und Winkelstiicke
vonB.A. Auchbeiden Verbrauchsmate-
rialien und Instrumenten der Henry
Schein Hausmarke gibt es viel zu entde-
cken. AuBerdem freuen sich die Mitar-
beiter unseres technischen Service-
Teams, IThnen mit Rat und Tat rund um
dieWerterhaltungIhrer GerdtezurSeite
zu stehen. Nutzen Sie am Stand von
Henry Schein die Gelegenheit zum Aus-
tausch mit Fachleuten und entdecken
Sie das vielfaltige Spektrum unserer
Produkte und Dienstleistungen. Wir
freuen uns auf Sie!

Stand: 318

Seit 20 Jahren sind wirnun derrichtige
Ansprechpartner fiir Zahnarzte und
Zahntechniker,wennesdarum geht, in-
dividuelle Losungen fiir Praxen bzw.
zahntechnische Labore zu finden. Wir
sind sehr stolz darauf, dass wir uns auf
dem Dentalmarkt in

lungenist, mitihnenzusammenihrein-
dividuellen Wiinsche umzusetzen.Als
mittelstandisches Familienunterneh-
men legen wir heute und in Zukunft
groften Wert auf Zuverldssigkeit und
Qualitat bei unserer Arbeit. Langjah-

rige Geschéftsbeziehungen und

Sachsen, Thiiringen /\

und dartber hi-
naus etablieren
undunszueinem
Full-Service-Cen-
ter weiterentwi-
ckeln  konnten.

Moglich wurde dies, weil unsere Kun-

den uns vertraut haben und es uns ge-

denta

Fu I |‘Se rvice-Center eine partnerschatli-

|2000

che, oft sogar freund-
schaftliche Zusammenarbeit sind das
Ergebnis unserer Firmenphilosophie,

mit der wir an der Seite unserer Kun-
denund mitihnenzusammen optimale
Ergebnisse erzielen. Viele unserer Lie-
feranten werden auf der FACHDEN-
TAL Neuheiten prasentieren. Unsere
Fachberater stehen Ihnen gern zur Ver-
fligung, damit Sie sich zielgerichtet mit
den furSieinteressanten Produkten be-
fassen kénnen. Ob 3-D-Rontgen, digi-
tale Abformung oder Praxisvernet-
zung: wozu auch immer Sie Fragen ha-
ben, wir werden immer die fur Sie
optimale Ldsung anbieten kénnen.
JPreiswertund gut!” - wenn dies fiir Sie
wichtig ist, dann sind Sie bei unseren
Omnident Exklusiv-Produkten richtig.
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Praxiskleidung

immer eine gmlg Jdee!

® Praxis-Schilder
® Namensschilder
“3 Displays
Visitenkarten
Terminzetiel
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Prophylaxe-Service

Zohnarzt

€berhard Motkis

Praxis-Organisation
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und mehr

Ihr Partner bei b 2
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