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Zahnärzte müssen jeden Tag viele Herausforderungen meistern, die 
über die Behandlung ihrer Patienten hinausgehen. Egal, ob bereits  
eine eigene Niederlassung geführt oder mit dem Gedanken einer  
Praxisgründung gespielt wird – DIE ZA unterstützt Zahnärzte rund  
um den gesamten Praxisalltag! Denn durch eine Optimierung der  
Praxisprozesse wird viel Zeit gespart, die Behandler wiederum für  
ihre Patienten aufwenden können. 
Mit den Factoring-Lösungen der ZA wird nicht nur Aufwand gespart, 
sondern auch die eigene Liquidität gesichert. Ein großes Plus ist die 
kompetente, breit aufgestellte GOZ-Abteilung mit über 30 Jahren  
Erfahrung. Beratend steht hier der GOZ-Experte Dr. Peter H. G. Esser 
zur Seite. Zahlreiche GOZ-Services wie Stellungnahmen, telefonische 
Beratung oder Merkblätter zeugen von der umfassenden Expertise in 
diesem Bereich. Auch in Sachen Dokumentation und Praxismana ge-
ment-Software, Praxisgründung und -abgabe, Fortbildung, Offene- 
Posten-Management u. v. m. hat DIE ZA effiziente Lösungen. DIE ZA 
kennt die täglichen Herausforderungen des Zahnarztberufes, denn  
sie ist ein von praktizierenden Zahnärzten geführtes Unternehmen. 
Ihre Vision ist es, Zahnmedizinern mit ihren Dienstleistungen echte 
Hilfestellungen für einen reibungslosen Praxisalltag zu bieten.

Factoring

Optimierung von Praxis
prozessen durch effiziente 
Abrechnungslösungen

DIE ZA • Tel.: 0800 9292582 • www.die-za.de

Infos zum Unternehmen

Reparieren statt neu kaufen ist nachhaltig und umweltbewusst, aber es sollte auch 
wirtschaftlich rentabel sein. Bei hochwertigen Übertragungsinstrumenten wie roten 
1: 5-Winkelstücken und Turbinen macht die Reparatur meist Sinn.  
winkelstueck-reparatur.de bietet dazu kostenlose UPS-Abholung,  
Schadensdiagnose und einen Kostenvoranschlag. Durch diese Kosten-
transparenz und attraktive Festpreise entscheidet der Kunde, ob sich eine 
Reparatur lohnt. Ohne Risiko! Eine vertrauensvolle Betreuung der Zahn-
arztpraxen ist für den Serviceanbieter selbstverständlich, um stets die 
beste Reparaturlösung anbieten zu können. Es bestehen zwei Vari anten: 
Variante eins bietet die Eigeninstandsetzung in der Praxis. Wenn eine 
luftdruckgetriebene Turbine unpräzise oder schwach arbeitet oder die 
Spannzange sich gelockert hat, spart der eigenhändige Rotoraustausch 
viel Zeit und Kosten. winkelstueck-reparatur.de unterstützt dabei das  
Know-how und die Produktivität des Praxisteams. 
Bei der zweiten Variante übernimmt winkelstueck-reparatur.de die Abwick -
lung der Reparatur und ist so qualifizierter Ansprechpartner von der Pflegebera -
tung bis hin zu komplexen Reparaturen von dentalen Werkzeugen aller namhaften 
Hersteller durch hoch qualifizierte Techniker. Unser freundliches Beraterteam vereint 
fachliche Expertise und die Leidenschaft, den Kunden persönlich zur Seite zu stehen. Bei 
winkelstueck-reparatur.de versteht sich eine schnellstmögliche Durchführung von selbst. 

Weitere Informationen zu Serviceangeboten, hochwertigen Pflegeprodukten und Ersatzteilen unter: www.winkelstueck-reparatur.de 

Reparaturservice

Nachhaltigkeit durch Reparieren

winkelstueck-reparatur.de • Tel.: 08331 9853360 • www.winkelstueck-reparatur.de



Das praxisorientierte Curriculum Implantologie „9+2“ der  
Deutschen Gesellschaft für Orale Implantologie e.V. (DGOI)  
ist bei jungen Zahnärzten, die sich direkt nach dem Studium 
während der Assistenzzeit in der oralen Implantologie weiter-
bilden wollen, sehr beliebt. Denn neben den theoretischen  
Parts setzt diese strukturierte Fortbildung mit Hands-on- 
Übungen und Live-OPs auch auf das praktische Training von 
chirurgischen Techniken. Ab 2020 bietet die DGOI interessier-
ten Kollegen weitere Starttermine für den Einstieg in die Im-
plantologie an: Am 15. und 16. Mai 2020 beginnt die achte 
Kursreihe des Curriculum Implantologie „9+2“ in Eschborn bei 
Frankfurt am Main, und die 9. Kursreihe beginnt am 4. und  
5. September 2020.

Jedes Kurswochenende mit Hands-on-Trainings
„Unser Curriculum ist mit dem konsequent praxisnahen For- 
mat vor allem auf die Bedürfnisse der jüngeren Kollegen zu-
geschnitten. Die Referenten übersetzen das wissenschaftlich 
evidenzbasierte Wissen in praktisch anwendbare Implantolo-
gie“, erläutert Prof. Dr. Daniel Grubeanu, Präsident der DGOI, 
das Konzept. So belegt auch die Statistik der implantologischen 
Fachgesellschaft, dass sich die Mehrzahl der Curriculum-Teil-
nehmer in der Assistenzzeit befindet und bis zum Beginn des 
Curriculums wenig oder keine praktische Erfahrung in der  
chirurgischen Implantologie sammeln konnte. Diese Teilneh -
mer profitieren besonders von den Live-OPs und mehrstün-
digen Hands-on-Trainings an jedem Kurswochenende. Auch 
Übungen an Humanpräparaten stehen auf dem Programm.  
Die Referenten zeigen das Vorgehen von der Planung über die 
chirurgische bis zur prothetischen Phase sowohl im analogen 
wie auch im digitalen Workflow. Die Teilnehmer erlernen den 
Einsatz digitaler Techniken, u. a. die intraorale Abformung und 
virtuelle Implantatplanung. In den praktischen Übungen wird 
der Umgang mit chirurgischen Instrumenten, der piezoelek-
trischen Knochenchirurgie und OP-Techniken wie Sinuslift und 
Bone Spreading trainiert. Zwei inkludierte Standard-Coaching- 
Einheiten ergänzen die neun Kurswochenenden. Sie haben  
zum Ziel, dass die jungen Zahnärzte das Erlernte nahtlos in  
die Praxis integrieren. So können die Absolventen des Curri-
culums die Planung ihrer ers ten zwei Implantatfälle mit er-
fahrenen Implantologen in einem persön lichen Gespräch live  
oder fernmündlich klären. 

Curriculum Implantologie „9+2“

Praktisch anwendbare  
Implantologie für  
junge Zahnärzte

Deutsche Gesellschaft  
für Orale Implantologie e.V. (DGOI )
Tanja Ringlstetter
weiterbildung@dgoi.info • wwww.dgoi.info
Infos zur Fachgesellschaft Smile Line Europe GmbH

14542 Werder / Havel · Deutschland
Tel. +49 1523 42 94 184

y.reinicke@smileline-by-styleitaliano.com
www.smileline.ch

Online Shop: 
www.smileline-by-styleitaliano.com

VeneerME Set
Artikel-Nr.: 2600

Maximale Sicherheit  
für ihre Veneers
Dank veneerME werden Sie 
in der Lage sein, mit höchster 
Sicherheit Ihre sehr empfindlichen Veneers 
bequem zu transportieren und zu versenden 
oder daran zu arbeiten.
Kompl. Set inkl.: 3 vollständige Sets, 3 klebrige 
PU Gel-Pads, 3 Membran-Rahmen.

Smile Lite + Style Lense
Artikel-Nr.: 6500

Farbbestimmung wird einfacher 
und zuverlässiger... so wie Sie es 
sich vorstellen!

288,00 € zzgl. MwSt.

Flexipalette Set
Artikel-Nr.: FP-3100

Flexipalette Set mit 4 Formen, 
schwarzen Kontrastplatten  
für die Dentalfotografie.

100,50 € zzgl. MwSt.

184,90 € zzgl. MwSt.
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Am 21. September folgten 80 Zahnärztinnen und Zahnärzte der  
Einladung der Hain Lifescience GmbH zu einer eintägigen Fortbil-
dungsveranstaltung nach Dresden. Im Fokus der Weiterbildung stand 
die Frage „Wie viel Parodontitis steckt in der Periimplantitis?“. Nach 
einer kurzen Firmenvorstellung durch den Geschäftsführer der  
Hain Lifescience GmbH, Tobias Hain, referierte Mikrobiologin Dr.  
Sylke Dombrowa unter der Headline „Parodontitis vs. Periimplantitis: 
Ursachen, Diagnostik & Therapie“ zur Vergleichbarkeit von Parodon-
titis und Periimplantitis und möglichen Therapieansätzen. Beide Er-
krankungen werden so durch eine Vielzahl an Faktoren getriggert.  
Da es keine Periimplantitistherapie nach einem Schema F gibt, sollte 
das Hauptaugenmerk, so Dombrowa, auf der Prävention der Erkran-

kung liegen und damit auf einer ursachen-
orien tierten und individuellen Parodontitis-
therapie. Denn die Parodontitis gilt als Keim-
reservoir und somit Hauptrisikofaktor für  
periimplantäre Erkrankungen. Eine zentrale 
Stellschraube in der PA-Therapie ist die 
Keimbelastung. Je nach festgestellter Belas-
tung ergeben sich entsprechende mecha-
nische und/oder antibiotische Therapie- 
schritte. Um feststellen zu können, welche 
Therapie zum Einsatz kommen sollte, bedarf 
es molekularbiologischer Analysen, die dann 
wiederum eine diagnostisch fundierte und 
nachhaltig erfolgreiche PA- und PI-Therapie 
ermöglichen. Ein weiterer Referent des 
Tages, Prof. Dr. Ralf Rössler, widmete sich  
in seinem Beitrag der Frage „Gibt es eine 
verlässliche Diagnose der präklinischen  
Periimplantitis, und wenn ja, mit welchen  

therapeutischen Konsequenzen?“. Dabei betonte Rössler unter an-
derem, dass es keine Therapie der Periimplantitis gibt und es daher 
gilt, das individuelle Risiko von Patienten auszumachen, die Dia -
gnostik entsprechend darauf abzustimmen und gegebenenfalls zu 
erhöhen. Denn, so Rössler, das zentrale Problem der Periimplantitis 
(wie auch der Parodontitis) sei die zu späte Diagnostik. Begleitet  
wurde die gelungene Veranstaltung von einer kleinen Industrieaus-
stellung mit den Firmen Kulzer und Johnson & Johnson.
Die Hain Lifescience GmbH bietet mit den mikrobiologischen Ana -
lysen micro-IDent® und micro-IDent®plus eine zuverlässige Marker-
keimbestimmung, auf deren Basis eine fundierte und sichere Aus - 
wahl adjuvanter Antibiotika möglich ist. Das Ergebnis der Analysen  
ist somit Grundlage für eine individualisierte und damit maximal  
erfolgreiche Therapie.

Quelle: ZWP online – Fotos: OEMUS MEDIA AG

PA- und PI-Therapie

Fortbildung der Hain Lifescience in Dresden

Die Referenten des Tages, Dr. Sylke Dombrowa (l.) und Prof. Dr. Ralf Rössler sowie Kun-
denberaterin und Event-Verantwortliche der Hain Lifescience GmbH, Karin Schramm (r.).

Die Gesellschaft Master of Science Kieferorthopädie e.V. lädt am 23.11.2019  zu Ihrer 3. Jahres-
tagung nach Bonn in die „La Redoute“ ein. Die Redoute, das kurfürstliche Ball- und Konzerthaus, 
bietet den idealen Ort für unser diesjähriges Motto „Alte Meister, neue Master – hier spielt die 
Musik“: Denn schon 1792 spielte in der Redoute Ludwig van Beethoven vor Joseph Haydn. So 
ergeben die Wahl des Mottos und der Ort die perfekte Kombination aus Tradition und Moderne.  
Als junge kieferorthopädische Gesellschaft möchte die GMSCKFO dem etablierten Fachbereich 
Kieferorthopädie mit Respekt und Modernisierung begegnen und dies in Einklang bringen. Teil-
nehmer erwarten spannende Themen im Bereich kombinierte Behandlungskonzepte mit Alignern,  
der Umgang mit autotransplantierten Zähnen und die Problematik impaktierter Eckzähne. Vorträge 
über modernste digitale Behandlungskonzepte, modellfreie CAD/CAM-produzierte kieferorthopä-
dische Geräte und das Thema 3D-Druck gehören ebenso zur Veranstaltung wie Hinweise dazu, 
warum die Verbindung der Kieferorthopädie mit der Paradontologie wichtig ist. Die abwechslungs-
reichen, wissenschaftlichen Vorträge werden von hochkarätigen, nationalen und internationalen 
Referenten präsentiert. Anmeldung über www.gmsckfo.de

Quelle: www.gmsckfo.de

Kieferorthopädie

3. Jahrestreffen der kieferorthopädischen  
Fachgesellschaft GMSCKFO
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Reparatur, die sich lohnt.
Pack mer‘s! 
Jetzt kostenlos abholen lassen!
Mehr Infos unter www.winkelstueck-reparatur.de

ANZEIGE

Die Deutsche Gesellschaft für Präventivzahnmedizin e.V. (DGPZM) 
schreibt auch 2020 Fördermittel für wissenschaftliche Projekte in 
Höhe von 15.000 EUR aus. „Wir sind sehr froh, dass CP GABA GmbH 
auch in diesem Jahr Mittel zur Förderung von Forschungsprojekten 
im Bereich der Präventivzahnmedizin bereitstellt“, sagt der Präsident 
der DGPZM, Prof. Dr. Stefan Zimmer von der Universität Witten/Her-
decke. Ziel des dgpzm-elmex® Wissenschaftsfonds ist, wissenschaft-
liche Projekte im Sinne einer Anschubfinanzierung oder Nachwuchs-
förderung zu unterstützen. Die zur Förderung ausgewählten Projekte 

werden im Rahmen der Jahrestagung der DGPZM, die im kommenden 
Jahr vom 26. bis 28. November im Rahmen der DGZ-Jahrestagung 
in Dresden stattfinden wird, vorgestellt. Das Antragsformular mit  
entsprechenden Hinweisen findet sich unter www.dgpzm.de/
zahnaerzte/foerderungen 

Abgabefrist für den Antrag ist der 31. März 2020.

Quelle: Deutsche Gesellschaft für Präventivzahnmedizin e.V. (DGPZM)

Nachwuchsförderung

7. Ausschreibung des dgpzmelmex® Wissenschaftsfonds

„Competence Fortbildungsevents“ von Ivoclar Vivadent umfassen 
Experten-Sym posien und Intensiv-Seminare und bieten Zahnärzten 
und Zahntechnikern die Ge legenheit, von namhaften Referenten  
erfolgreiche Therapiekonzepte – von analog bis digital – kennenzu-
lernen. Diese betreffen die Trendthemen „Adhäsive Zahnmedizin –  
Composite und Keramik in der Zahnerhaltung“, „Vollkeramische Re-
staurationen und Befestigung“, „Rekonstruktion und Bruxismus“ 
sowie „Vollkeramik und Implantatprothetik“. 

Erfahrene und renommierte Referenten aus Hochschule, Praxis und 
Labor zeigen aktu elle wissenschaftliche Übersichten und berichten 
über ihre klinischen Erfahrungen. Dazu zählt auch die erfolgreiche In-
tegration innovativer digitaler Workflows und speziell die Zusammen-
arbeit zwischen Praxis und Labor. Die Referenten wägen den Ein - 
satz unterschiedlicher Systeme, Materialien sowie Applikationstech-
niken ab und zeigen die Zusammenhänge zu Indikationen und Vor-
gehensweisen auf. An Fallbeispielen werden klinisch bewährte The-
rapiekonzepte aufgezeigt. Im Mittelpunkt stehen das Erreichen von 
Langzeitstabilität und Ästhetik sowie die Steigerung der Effizienz. 
Profitieren Sie von 25 Prozent Rabatt auf Experten-Symposien und 
Intensiv-Seminare bei rechtzeitiger Anmeldung und direkter  
Online-Registrierung. Termine und Orte sowie detaillierte Infos zum  
Programm stehen unter www.ivoclarvivadent.de/Fortbildung 
bereit.

„Competence Fortbildungsevents“

ExpertenSymposien und IntensivSeminare  
von Ivoclar Vivadent

Ivoclar Vivadent GmbH
Tel.: 07961 889-0 • www.ivoclarvivadent.de/Fortbildung
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Die Sportzahnmedizin ist ein noch sehr junges Fach der Sportmedizin. Trotzdem weiß 
die Wissenschaft schon heute, dass Faktoren aus der Mundhöhle vielfältige und erheb-
liche Einflüsse auf die Leistungsfähigkeit des Organismus haben. Dysbalancen in der 
Kiefermuskulatur haben Einfluss auf die Körperstatik, Entzündungen der Mundhöhle 
streuen Infektionen über die Blutbahn in den Körper, beeinflussen den Zuckerstoff-
wechsel und sind beteiligt an der Entstehung der rheumatischen Arthritis. Dies sind nur 
einige Beispiele dieser vielfältigen Wirkungen. Das sich abzeichnende Feld der Sport-
zahnmedizin systematisch zu erschließen, ist Ziel der Deutschen Gesellschaft für zahn-
ärztliche Prävention und Rehabilitation im Spitzensport e.V. (DGzPRsport). Viele medizi-
nische und zahnmedizinische Fachrichtungen beteiligen sich innerhalb der DGzPRsport 
wissenschaftlich an der Umsetzung dieses Ziels. Dabei ist es besonders in der Sport-
zahnmedizin wichtig, synoptisch zu denken und interdisziplinär zu handeln, da sich 
dieses Fach unmittelbare inhaltliche Schnittmengen mit der Sportmedizin teilt. Das  
1. Interdisziplinäre Symposium Sportzahnmedizin, welches am 23. November 2019  
in der Kongresshalle in Leipzig stattfindet, bildet als weltweit erstes Symposium sei - 
ner Art, diesen Sachverhalt in einzigartiger Weise zusammen mit der Sportmedizin ab. 
Die Sportzahnmedizin trifft thematisch auf die Sportmedizin und wird inhaltlich dem 
Besucher einen synoptischen Einblick in ein neues medizinisches Fachgebiet erlauben.

Weiterbildung

1. Interdisziplinäres Symposium 
Sportmedizin

Deutsche Gesellschaft für zahnärztliche Prävention und Rehabilitation im Spitzensport e.V. (DGzPRsport )
www.symposium-sportzahnmedizin.de

Mit einem Fortbildungsevent der Extra - 
klasse präsentiert PERMADENTAL im Hyatt 
Regency im Medienhafen Düsseldorf eine  
inspirierende Veranstaltung für Zahnärztin-
nen und Zahnärzte. Im Fokus stehen zwei 

ineinandergreifende Themen: Teil eins des 
Seminars konzentriert sich auf die faszinie-
renden Möglichkeiten, Patienten schon vor 
Therapiebeginn mit permaView (s. Bilder) 
einen auch unter wirtschaftlichen Aspekten 

überzeugenden digitalen Designvorschlag  
zu präsentieren. Patrick Oosterwijk, Direktor 
Scientific Relations bei der Modern Dental 
Group, zeigt in diesem praxisorientierten Vor-
trag nicht nur fachliche und wirtschaftliche 
Vorteile für die Zahnarztpraxis auf, er infor-
miert auch über Indikationen, digitale Ziel-
planungen und den einfachen Workflow  
zwischen Praxis und Labor.
Im zweiten Teil des Seminars steht dann  
die optimale ästhetische Umsetzung des  
Designvorschlags im Mittelpunkt. Mit wel-
chen Mitteln kann das ästhetische Ziel  
beim Zahnersatz erreicht werden? Diese 
Frage beantwortet Prof. Dr. Peter Pospiech, 
Leiter der Vorklinik und stellvertretender  
Leiter der Abteilung für Zahnärztliche Pro-
thetik an der Charité Berlin. Anmeldungen  
ab sofort bei Elke Lemmer unter Telefon  
0800 737000737 oder E-Mail e.lemmer@
permadental.de möglich sowie online unter 
www.permadental.de/campus-2

PERMADENTAL

Digital designed – und dann? 
Fortbildung am 23. Oktober 2019 in Düsseldorf

PERMADENTAL GmbH
Tel.: 02822 10065
www.permadental.de



Blütenwerk GmbH · Köln · Tel.: 0221 299 421 34
info@bluetenwerk.de · www.bluetenwerk.de

Moderne Kunstblumendekoration 

für Ihre Praxis: 

· Ohne Pfl egeaufwand

· Im saisonalen Abo 

· Zeit- und kostensparend

· Individuelle Raumbegrünungslösungen 

· Mit persönlicher Beratung 

· www.bluetenwerk.de/shop

JETZT unsere neuen 

Highlights für den HERBST 

und WINTER entdecken.

www.bluetenwerk.de

KUNSTBLUMEN.
Hätten Sie es erkannt?
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Die Forschungsarbeiten, die die jungen Wissenschaftlerinnen und Wissenschaft-
ler bei der diesjährigen 17. VOCO Dental Challenge präsentierten, zeigten nicht 
nur eine große thematische Bandbreite, sondern auch die Intensität, mit der sich 
die Teilnehmer komplexen Fragestellungen widmeten, beeindruckte die 
Jury des renommierten Forschungswettbewerbs. Den kritischen 
Ohren der Jurymitglieder entging nichts. Und so fühlten Prof. Dr. 
Martin Rosentritt (Poliklinik für Zahnärztliche Prothetik, Universität 
Regensburg) sowie Prof. Dr. Dr. Stefan Rupf (Klinik für Zahnerhaltung, 
Parodontologie und Präventive Zahnheilkunde, Uniklinikum des Saarlandes) 
den acht Teilnehmerinnen und Teil nehmern vor einem großen Fachpublikum mit 
hartnäckigen Fragen zu deren Vortragsthemen auf den Zahn. Eine echte Heraus-
forderung, bei der fachliche Sicherheit und ein souveräner Umgang mit Kritik gefragt 
waren. Die Teilnehmer nahmen sie gerne an: „Das ist eine gute Vorbereitung für die Zukunft, 
zum Beispiel mit Blick auf die Promotionsverteidigung“, hieß es aus dem Teilnehmerfeld. 
Der alljährlich von der VOCO GmbH veranstaltete Wettbewerb bietet stets ein besonderes 
Forum für Nachwuchswissenschaftler: So erlaubte er auch dieses Mal einen Blick auf den 
aktuellen Forschungsstand, ließ Raum für einen regen Gedankenaustausch und war nicht 
zuletzt ein passender Rahmen zum Knüpfen wichtiger Kontakte. „Fachliche Förderung, an-
spruchsvoller Wettbewerb und interessante Begegnungen machen die Dental Challenge 
aus“, brachte es Dr. Martin Danebrock, Leiter Wissenschaftlicher Service und Organisator 
der Veranstaltung, auf den Punkt.
Auch die diesjährigen Vorträge zeichneten sich wieder durch ein hohes wissenschaftliches 
Niveau aus. Das Gremium der Juroren gab nach eingehenden Beratungen die drei Preisträger 
bekannt, die sich in dem starken Teilnehmerfeld behaupteten.

Nachwuchs stärken
Nah dran zu sein an den zukünftigen Zahnärztinnen und Zahnärzten sowie Materialwissen-
schaftlern ist auch dem VOCO-Geschäftsführer Manfred T. Plaumann ein besonderes An -
liegen: „Uns ist wichtig, zu wissen, wie sie die Entwicklungen in der Zahnmedizin sehen, 
und auch, was ihre Ansprüche an uns als forschendes Dentalunternehmen sind.“ Darüber 
hinaus verstehe er es als Pfl ichtaufgabe, mit der VOCO Dental Challenge die Aufmerksam -
keit der Dentalbranche auf den Nachwuchs zu lenken: „Sie hinterfragen Dinge und gehen 
mit großer Leidenschaft und Kompetenz an ihre Arbeit heran – das ist genau der Geist, 
der gebraucht wird.“ 

Forschungswettbewerb

Junge Dentalisten brillierten bei 
der 17. VOCO Dental Challenge

VOCO GmbH
Tel.: 04721 719-0
www.voco.dental/de

Von links: Prof. Dr. Martin Rosentritt (Universität Regensburg), Albrecht von Bülow (1. Platz, Universität 
Marburg), Kerstin Sieger (2. Platz, Universitätsklinikum Freiburg), Rumeysa Gülmez (3. Platz, Univer-
sitätsklinikum Heidelberg) und Prof. Dr. Stefan Rupf (Uniklinikum des Saarlandes).



Bei Parodontitis sollte zusätzlich zum klassischen zahnärztlichen 
Therapiespektrum das Entzündungsgeschehen systemisch behan -
delt werden. Dazu eignet sich die hypoallergene orthomolekulare 
Therapie hoT, im Speziellen die bilanzierte Diät Itis-Protect® I–IV. 
Wer mehr über die regulatorischen Zusammenhänge erfahren 
möchte, ist herzlich zum 20. hoT-Workshop am 7. Dezember 2019 
in Lübeck eingeladen.
Die Tagung wird erneut einen Schwerpunkt auf zahnmedizinische 
Inhalte legen. Themen sind unter anderem: der Einfl uss der Silent 
Infl ammation auf Parodontitis und Periimplantitis, die ganzheitliche 
Diagnostik und Therapie der CMD unter oraler Muskelrelaxation mit-
hilfe der hoT und die Osteopathie der HWS und Schädelbasis unter 
der hoT zur Bissregulation bei CMD. Ziel der Tagung ist es, das Ver-

ständnis der Auswirkungen der orthomolekularen Versorgung des 
Körpers auf die Entstehung bzw. den Verlauf von Krankheiten zu 
vertiefen. 
Weitere Informationen zu Themen, Referenten und Rahmenpro -
gramm sowie eine Möglichkeit zur Anmeldung fi nden Sie hier: 
www.vbn-verlag.de

Event

20. Lübecker hoTWorkshop am 7. Dezember 2019

hypo-A GmbH
Tel.: 0451 3072121
www.hypo-a.de

Infos zum Unternehmen

© pure-life-pictures – stock.adobe.com

Unter dem Motto „Alles für Ihren Praxis- 
und Laboralltag“ präsentiert Zhermack als 
einer der führenden nationalen Anbieter 

von Verbrauchsmaterialien für Zahnarztpra-
xen und Dentallabore ab sofort einen neuen 
Webshop. Bereits seit fast einem Jahr ist 

das Unternehmen online und ermöglicht 
Kunden eine bequeme Onlinebestellung. Mit 
dem neuen Shop erhöht das Unternehmen 
seine Erreichbarkeit und trägt nachhaltig zur 
Kundenzufriedenheit bei. Die Vorteile des 
Webshops liegen klar auf der Hand: Neben 
einem Rabatt von zwei Prozent beim Online-
kauf, zeigt sich im Webshop die ganze Pro-
duktvielfalt mit aktuellen Einträgen. Bei Be-
stellungen bis 16 Uhr erfolgt der Versand 
noch am selben Tag. Auch Jahresmengen 
können nach Rücksprache vereinbart wer-
den. Zudem ist die Registrierung einfach 
und die Bestellung spart Zeit und Geld. Der 
Webshop kann unter shop.zhermack.de 
aufgerufen werden.

Online-Einkauf

Schnell, fl exibel und direkt vom Hersteller: 
Zhermack mit neuem Webshop

Zhermack GmbH Deutschland
Tel.: 05443 20330 
www.zhermack.com
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10% Rabatt*

auf Ihre Online-Bestellung

 unter shop.zhermack.de

Gutschein-Code:
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TAKARA COMPANY EUROPE GMBH

Berner Straße 18 · 60437 Frankfurt am Main
Tel. +49 (0) 69 50 68 78-0 · Fax +49 (0) 69 50 68 78-20
E-Mail: info@takara-belmont.de · Internet: www.belmontdental.de

Partner von:

TAKARA COMPANY EUROPE GMBH

Benannt nach dem Gott des Ostwindes,

der in der antiken Mythologie Kornfeldern

den gesegneten Regen brachte,

verkörpert Eurus unsere Überzeugung,

Zahnärzten in Europa und weltweit höchst

zuverlässige Produkte in japanischer

Qualität an die Hand zu geben.

Besuchen Sie unseren Messestand 

und erleben Sie die neue Eurus live!

8. /9. Nov. - Frankfurt/M.

18. /19. Okt. - München

Nicht verpassen! 

Es lohnt sich, die 

Weltneuheit live zu 

erleben!


