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Erfolgsmodell Bleaching

Anpassung des Leistungsangebots an die Bediirfnisse der Patienten.

Gerade und weille Z&dhne
stehen fir Erfolg und Ge-
sundheit. Viele Menschen
sind jedoch mit ihrer
Zahnfarbe unzufrieden.
Gut, dass Zahnarzte und
Kieferorthopaden den Be-
troffenen helfen kénnen.
Gleichzeitig bietet der
Trend zum Bleaching
auch wirtschaftlich inte-
ressante Perspektiven.

Die Zukunft bringt mehr
Bleaching-Patienten
Bislang scheuten Pa-
tienten eine Bleaching-
Behandlung haufig aus
Kostengriinden. Mittler-
weile gibt es allerdings
private Krankenversi-
cherer, die ihren Versi-
cherten in bestimmten
Tarifen die Kosten einer
Bleaching-Behandlung
ganz oder teilweise er-
statten. Dadurch ist in
den nachsten Jahren ein Zuwachs
an Bleaching-Patienten in den Pra-
xen zu erwarten. Auch Kieferortho-
paden sollten sich also vorbereiten
und ein gut durchdachtes Bleaching-
Angebot in ihr medizinisches Ge-
samtkonzept aufnehmen.

Ein Vorteil der Bleaching-Behand-
lung ist die Delegierbarkeit. So
wie Praxisinhaber die Prophylaxe-
Behandlung an speziell ausgebil-
dete Fachkréafte delegieren, kdnnen
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Ihr Partner iir Zahngesundheit
und Kieferorthopidie

Weisse und
gesunde Zahne

sie die Bleaching-Behandlung eben-
falls von entsprechend ausgebilde-
tem Personal durchfiihren lassen.
Eine Bleaching-Behandlung sorgt zu-
dem fiir starkere Patientenbindung.
Denn Patienten, denen ihre Zahn-
farbe so wichtig ist, dass sie sie aufhel-
len lassen, werden auch fur andere
dsthetische Ldsungen offen sein.
Um Zahnarzten und Kieferorthopa-
den die Kommunikation mit Patien-
ten zu erleichtern, erklart goDentis —

Deutschlands groRter Qua-
litatspartner fiir Zahnarzte
und Kieferorthopaden — in
seiner Bleaching-Broschiire,
wann ein Bleaching sinnvoll
ist, welche Voraussetzungen
erfillt sein mussen und
vieles mehr. Neben wei-
teren Drucksachen bietet
das Qualitatssystem um-
fassende Serviceleistungen
wie die PZR-Direktabrech-
nung, professionelle Bera-
tung und einen kollegialen
Austausch. goDentis ist
100-prozentige Tochter der
DKV. Tarifabhéngig profi-
tieren Patienten von einer
Mehrerstattung bei der Be-
handlung durch goDentis-
Partnerzahnarzte.

Wer noch nicht Partner von
goDentis ist, kann sich auf
godentis.de/jetztinformieren
Uber weitere Vorteile und
Leistungen der Partner-
schaftinformieren.

kontakt

goDentis

Gesellschaft fiir Innovation
inder Zahnheilkunde mbH
50933 KdIn
Scheidtweilerstralle 4

Tel.: 02215784492
info@godentis.de
www.godentis.de
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IHK-Bestenehrung 2019

Dentaurum-Auszubildende schneiden sehr gut ab.

Es ist kein Zufall, dass das Ispringer
Dentalunternehmen Dentaurum
das von der IHK verliehene Giite-
siegel ,1A Ausgezeichneter Aus-
bildungsbetrieb" tragt. Durch opti-
male Forderung gehen durch-
schnittlich zwei von drei Auszu-
bildenden mit der Note ,gut” und
besser von der Berufsschule ab.
Bemerkenswert beim Abschluss-
jahrgang 2019: Drei der Absolventen
schaffen es unter die besten aus
der Region Nordschwarzwald.

Frasen, Drehen, Schleifen, Bohren
und CNC-Grundkenntnisse vermit-
telt werden. Anschliefend erhalten
die Azubis in den Abteilungen
CNC-Automatendreherei, CNC-Fras-
abteilung oder der Stanz- und Um-
formtechnik eine spezielle Fachaus-
bildung. Die Werkzeugmechaniker
arbeiten derweil im Ausbildungs-
zentrum an Projekten im Bereich
Spritzguss-und Stanzwerkzeuge.

Die Industriekaufleute lernen u.a.
die Abteilungen Vertrieb, Einkauf,

Die erfolgreichen Dentaurum-Absolventen mit ihren Ausbildern (v.I.n.r.): Sabine Fahr,
Christina Epple, Patrick Droge, Daniel Rudisile und Lukas Schaier. (Foto: © Dentaurum)

Patrick Droge, Christina Epple und
Lukas Schaier wurden im Oktober
von der Industrie- und Handels-
kammer Nordschwarzwald zur
Bestenehrung in das Kurhaus in
Bad Liebenzell eingeladen. Hier
berreichten IHK-Hauptgeschafts-
fihrer Martin Keppler und IHK-
Geschéftsflihrerin Tanja Traub der
Industriekauffrau und den beiden
Werkzeugmechanikern einen Preis
und eine Urkunde. Auch von den
Dentaurum-Gesellschaftern Mark
S. Pace, Axel Winkelstroeter und
Petra Pace gab es Lob und ein
Geschenk. Besonders stolz auf die
jungen Berufsstarter, die alle im
Unternehmen bleiben, sind ihre
Ausbilder Daniel Rudisile (technisch)
und Sabine Fahr (kaufmannisch).
Christina Epple verstérkt ab sofort
die Finanzbuchhaltung, wahrend
Lukas Schaier den Werkzeugbau
und Patrick Droge die Abteilung
Spritzautomaten unterstitzt.

Von der Pike auf

gelerntes Know-how

Werkzeug-, Stanz- und Umform-
sowie Zerspanungsmechaniker
(Fachrichtung Dreh- und Fras-
maschinensysteme) werden drei bis
dreieinhalb Jahre lang in Dentaurums
technischem Ausbildungszentrum
ausgebildet. Wahrend der ersten
eineinhalb Jahre findet hier die
Grundausbildung ,Metall" statt, wo
Metallbearbeitungsgrundlagen wie

Versand, Marketing und Finanz-
buchhaltung kennen, in denen ihnen
alle kaufméannischen und organisa-
torischen Vorgange im Unterneh-
men erklart werden. Bei mittlerer
Reife kann die Ausbildung auf zwei-
einhalb und bei Fachhochschulreife
oder Abitur auf zwei Jahre verkdirzt
werden. Im zweijahrigen Ausbil-
dungsgang erwirbt man zudem die
Zusatzqualifikation Internationales
Marketing/Auienhandel.

Ein Jahr vor Ausbildungsbeginn
bewerben

Alle Auszubildenden werden, ergan-
zend zum Unterricht, im Betrieb
geschult. Beim jahrlich stattfinden-
den Ausflug, der Weihnachtsfeier
und weiteren Gelegenheiten ver-
bringen die Berufsanfanger viel
Zeit miteinander. Um einen Aus-
bildungsplatz bei Dentaurum sollte
man sich ca. ein Jahr vor dem
Ausbildungsbeginn im September
bewerben.
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