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Zahnersatz senkt das
Mortalitatsrisiko

Studie von BMC Oral Health bestétigt Lebenserhaltung durch Prothesen.

Verschiedene Studien konnten be-
reits Hinweise dafir liefern, dass
Zahnverlust im Alter das Mortalitats-
risiko erhdht. Wie ein internationales
Forscherteam nun herausfand, lasst
sich dieses Risiko durch Tragen von

Zahnprothesen verringern. Grund-
lage ihrer Erkenntnisse war eine
prospektive Kohortenstudie aus
China. Insgesamt flossen Daten von
36.283 Teilnehmern aus verschiede-
nen Provinzen Chinas ein, die min-

destens 65 Jahre alt waren. 41 Pro-
zent der Personen waren mannlich.
Der mediane Beobachtungszeitraum
lag bei drei Jahren, betrug hdchstens
16 Jahre, sodass alles in allem fast
146.000 Beobachtungsjahre zur
Verfligung standen. Das Team aus
US-amerikanischen und chinesischen
Wissenschaftlern konnte den Zusam-
menhang zwischen Zahnverlust und
Mortalitat nicht nur bestéatigen, son-
dern in Bezug auf die Anzahl der
Z&hnekonkretisieren. Sie fanden her-
aus, dass sich ein zusatzliches Mor-
talitatsrisiko bei Minimum 25 Z&hnen
vermeiden lasst. Die Forscher gehen
davon aus, dass mit dem Verlust der
Z&hne auch das Kauvermdégen und
somit der Ernahrungszustand ab-
nimmt. Das deckt sich mit ihren BMI-
Werten: Je weniger Zghne die Teilneh-
mer hatten, umso geringer war dieser.
Interessanterweise sank das Risiko,
wenn die Patienten eine Zahnprothese
besalen. Der Nutzen war jedoch bei
Mannern groRer als bei Frauen und
nahm mit steigendem Alter ab.

Quelle: ZWPonline

Zahl der zahnarztlichen MVZ steigt rasant an

VDZI sieht Kritik an Vergewerblichung des freien Berufes bestatigt.

Aus einer aktuellen Auswertung der
Kassenzahnarztlichen Bundesverei-
nigung (KZBV) zu zahnérztlichen
Medizinischen Versorgungszentren
(Z-MVZ) geht hervor, dass zum Ende
des ersten Quartals 2020 die Marke

Kurz notiert

Bonusanspruch
bleibt

Minderjéhrige verlieren ihren
Bonusanspruch nicht, wenn
sie ihre Untersuchung im ers-
ten Halbjahr 2020 nicht wahr-
nehmen konnten.

Peptide gegen
Biofilm

Mittels neu entwickeltem Pep-
tidfilm gehen US-Forschende
gegen Biofilme vor. Erste Erfolge

sind bei Titanimplantaten zu
verzeichnen.

P

von 1.000 Z-MVZ Uberschritten wurde.
Dabei ist laut KZBV jedes fiinfte
Z-MVZ investorengefihrt. 62 Prozent
aller ZMVZ seien mit steigender Ten-
denzin Kettenstrukturen integriert.
Der Verband Deutscher Zahntech-
niker-Innungen (VDZI) sieht in dem
schnellen Wachstum rein zahnarztli-
cher MVZ einen weiteren Beleg einer
rasch voranschreitenden Vergewerb-
lichung und Kommerzialisierung in
derzahnarztlichen Versorgung. Grund-
satzlichist dabei die Erkenntnis, dass
die GroRe und die Organisations-
strukturen in einem Z-MVZ auch
den ordnungsrechtlichen Rahmen
des freien Heilberufes sprengen.

Der VDZI teilt die Sorge der Zahnarz-
teschaft um diese Freiberuflichkeit.

Er unterstitzt auch die Forderung
nach einer Weiterentwicklung der
Regelungen flir Z-MVZ.

,Die Z-MVZ missen z{igig und um-
fassend reguliert werden, wollen
Zahnarzte ihren Status der Freibe-
ruflichkeit verteidigen. Dabei ist das
Betreiben eines Praxislabors dann
zu untersagen, wenn unabhéangig
von der Rechtsform die PraxisgroRe
und die interne Organisations-
struktur die freiberuflichen Grenzen
Uberschreitet”, mahnt VDZI-Prasi-
dent Dominik Kruchen.

Ohne eine Riickkehr zu den berufs-
rechtlichen Grundsatzen des freibe-
ruflich tatigen Zahnarztes kann es
nicht mehr maglich sein, dass ein
Zahnarzt eine ansonsten gewerbli-
che Handwerkstatigkeit wie die Her-
stellung von Zahnersatz innerhalb
des Rechtsrahmens der Freiberuf-
lichkeit ausliben kann. Ein Z-MVZ,
das neben Honorar-auch noch Ge-
winnmaximierung mit einem soge-
nannten Praxislabor betreibt, ent-
zieht auch immer weitere Teile der
Zahntechnik einem qualitatsorien-
tierten Wettbewerb und benachtei-
ligt die gewerblichen Labore.

Quelle:VDZ|

VDDI: Neustart mit der
39. IDS

Ein sicheres Messekonzept wird bis Oktober erarbeitet.

Anfang Juli fand in K&In die Mitglieder-
versammlung des VDDI Verband der
Deutschen Dental-Industrie e V. statt.
Ein zentrales Thema war der Status
quo rund um die 39. IDS Internatio-
nale Dental Schau, die vom 9. bis
13. Mérz 2021 in KoIn stattfindet.
Mark Stephen Pace, Vorsitzender des
Vorstandes des VDD, zeigte sich in
seinem Bericht erfreut Uber den
aktuellen Anmeldestand. ,Die mehr
als 1.300 angemeldeten Hersteller
schauen nicht auf die Krise, sondern
auf die Mdglichkeiten, aus der Krise
herauszukommen. Die Messebeteili-
gung an der IDS 2021 ist fir sie die Ge-
legenheit, den Neustart der Branchein
Angriff zu nehmen." Daher laufen die
Vorbereitungen zur kommenden IDS
weiter auf Hochtouren. Dazu hat die
Koelnmesse konkrete Kriterien und
MaRnahmen festlegt, unter denen die
gesetzlichen Anforderungen fir die
sichere Durchfiihrung der IDS erflillt
werden. Gleichwohlist die Gesundheit
von Ausstellern und Beteiligten der
IDS das héchste Gut und Malstab des
weiteren Handelns. Fir eine kritische
Einschatzung der Lage und der Maf-

Grnes, fein Zeichnendes
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Aktion giiltig bis 15.09.2020.
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nahmen haben sich Koelnmesse und
VDDI den Anfang Oktober gesetzt. Bis
zu diesem Zeitpunkt erhalten alle aus-
stellenden Unternehmen der IDS die
Maglichkeit, auch eigene Risikoab-
wéagungen einzubringen und die Situ-
ation personlich zu beurteilen.
Koelnmesse und GFDI (Wirtschafts-
unternehmen des VDDI) werden wei-
tere Mallnahmen der Attraktivitats-
steigerung der IDS fiir Besucher und
Ausstellererarbeiten. Hierzu zahltdie
Entwicklung digitaler Instrumente zur
Anbindung von Besuchergruppen.

Quelle: VDDI
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Christian T. Mankel, MBA
Innungsgeschéftsfihrer
Zahntechniker-Innung
Rhein-Main
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Generationen im
Arbeitsmarkt

X, Y und nun Z — Wie verandern ,Digital Natives” den Arbeits-

markt?

ie erwerbstatige Bevdl-
kerung in Deutschland
altert. Als direkte Folge
der demografischen Ent-
wicklung verandert sich die Beleg-
schaftsstruktur in Unternehmen
stark. Infolgedessen l&sst sich ein
Wettlauf um qualifizierte Arbeits-
krafte beobachten.
In diesem ,War for Talents" ist nicht
nur Personalgewinnung schwie-
rig. Um die Motivation und Zufrie-
denheit der Beschéftigten sowie
deren Produktivitat im Dental-
unternehmen vor dem Hintergrund
der Generationendiversitat sicher-
zustellen, ist eine effiziente Zu-
sammenarbeit zwischen den Gene-
rationen X, Y undZ unerlasslich. Es
besteht eine enge Verkniipfung
zwischen der Bevolkerungsdyna-
mik und der Entstehung von Gene-
rationen. In Betrieben mit bis zu
sechs unterschiedlichen Genera-
tionen sind Konflikte und Pro-
bleme zu erwarten, da die Zusam-
menarbeit der verschiedenen
Altersgruppen mit individuellen
Sichtweisen und Bedurfnissen
beziiglich des Arbeitsplatzes
Reibungspunkte schafft.
ZahlenmaRig zwar kleiner als ihre
Vorgangergeneration, hat die Ge-
neration Z (teils auch ,Millennials”
genannt, da um das Jahr 2000
herum geboren) aufgrund ihrer
globalen Vernetzung und der
demografischen Gegebenheiten
dabei sehr viel mehr Einfluss auf
den Arbeitsmarkt. Sie wird in das
Arbeitsleben eintreten, wenn die
Babyboomer das Rentenalter er-
reichen. Diese jungen Menschen
sind es von Kindheitstagen an ge-
wohnt, eine Flut von digitalen Infor-
mationen zu verarbeiten und fiir
sich zu nutzen. Die Mitglieder der
Generation Z konsumieren die
Medien mehr online als offline und
sind rund um die Uhr vernetzt, egal
wann, wo und mit wem. Aufgrund
dessen sind sie im Umgang mit
der digitalen Technologie und der
Globalisierung sehr versiert und
werden deshalb auch Digital
Natives genannt. Die Generation Z
wachst mitten in einer digitalen
Welt auf. Sie ist Teil einer dauer-
vernetzten Online-Community.
Realismus ist das ndchste Schlag-
wort zur Beschreibung der Gene-
ration Z. In einer zunehmend unsi-
chereren geopolitischen Gemen-
gelage mit Gewalt an Schulen,

Diskussionen um Rassismus, Ter-
roranschlagen, unabschatzbaren
Folgen des Klimawandels und
erlebter gegenwartiger Corona-
Pandemie ist ihnen bewusst, wie
angsteinfloRend die Welt sein
kann. Sie verstehen Versprechun-
gen des Staates, der Lehrer, der
Medienvertreter oder der Unter-
nehmen deshalb eher als deren
Eigenwerbung. Emotionale Bin-
dungslosigkeit an Unternehmen
und Marken sowie tief greifendes
Desinteresse fur Flhrungskrafte
sind weitere Merkmale der Gene-
ration Z.

Die jiingste Generation ist deshalb
schwer zu enttauschen, da sie
weiR, was auf sie zukommt. Um
die jungen Damen und Herren der
Generation Z dennoch positiv fiir
Ihr Dentalunternehmen zu gewin-
nen und zielorientiere Flihrung si-
cherzustellen, wird es durch das
Hinzukommen der Mitglieder der
Generation Z im Erwerbsleben
mehr denn je essenziell sein, alle
Altersgruppen im Unternehmen
flr das generationsiibergreifende
Miteinander zu sensibilisieren. Mit
Neugier vernetzt denken, fiihlen
und handeln konnte beispiels-
weise zu einem verbindenden
Leitmotto Ihres Betriebes werden,
um ein positives Arbeitsklima zu
schaffen, in dem sich die Genera-
tion Z eingebunden fihlt. Nutzen
Sie die Chance!

kontakt

Christian T. Mankel, MBA
Innungsgeschaftsfiihrer
Zahntechniker-Innung Rhein-Main
Geschaftsfihrendes Prasidiums-
mitglied Klaus Kanter Stiftung
Kettenhofweg 14-16

(Haus des Handwerks)

60325 Frankfurtam Main
Tel.:069 956799-0 (Zentrale)
c.mankel@zti-rhein-main.de
www.zti-rhein-main.de
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VmF: Neuer Bundesvorstand gewahlt

Hannelore Konig und Karin Becker-Oevermann ibernehmen den Vorsitz.

I AT o

Von links: Hannelore Kénig, Karin Becker-Oevermann, Ingrid Gerlach, Stephanie Schreiber. (© Verband medizinischer Fachberufee.V.)

Auf der Bundeshauptversammlung
(BHV) des Verbandes medizinischer
Fachberufe e.V. Mitte Juli in Gottin-
gen wurden das Prasidium und der
geschaftsfihrende Vorstand neu

ANZEIGE
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gewahlt. An der Spitze des zweikop-
figen Prasidiums steht jetzt Hanne-
lore K&nig. Die Medizinische Fach-
angestellte (MFA) und Betriebswirtin
aus Hammah bei Stade wird den be-
rufs- und tarifpolitischen Aufgaben-
bereich sowie die Offentlichkeits-
arbeit ibernehmen. Als neue Vize-
prasidentin wahlten die Mitglieder
der BHV Karin Becker-Oevermann.
Die Zahnmedizinische Fachange-
stellte (ZFA) aus Dortmund hat
ebenfalls ein Studium zur staatl.
gepr. Betriebswirtin absolviert und
wird sich im Bereich Bildungspolitik
fur die Zukunft der vom Verband
vertretenen Berufe einsetzen.

Zu den wichtigsten Auftragen, die die
Mitglieder der BHV an den Vorstand

gestellt haben, gehort die Verstar-
kung der Offentlichkeitsarbeit. Dazu
erklart Hannelore Konig: ,Medizini-
sche, Tiermedizinische, Zahnmedi-
zinische Fachangestellte und Zahn-
techniker sind systemrelevant und
unverzichtbar. Mehr Anerkennung
und Wertschatzung fordern diese
Helden im Gesundheitswesen — zu
Recht, denn viel zu oft fiihlen sie sich
als blinder Fleck in der Versorgung.
Hier unsere Stimme und unsere For-
derungen massiver vorzubringen, ist
ein Ziel, dem ich mich gemeinsam
mit den ehren- und hauptamtlichen
Aktiven sehrgerne stelle.”

Quelle: Verband medizinischer
Fachberufee.V.

Anmeldung gestartet: Gysi-Preis 2021

Nachwuchswettbewerb des VDZI fiir Auszubildende der Zahntechnik ist angelaufen.

Verband Deutscher Zahntechniker-
Innungen (VDZI) ruftzum 18. Mal den
Ausbildungswettbewerb,Gysi-Preis"
aus. Auszubildende im zweiten, drit-
ten oder vierten Lehrjahr in einem ge-
werblichen Labor konnen sich ab so-
fort bis zum 15. Oktober 2020 bewer-
ben. Je nach Ausbildungsjahr erhal-
ten die Bewerberinnen und Bewerber
eine am Ausbildungsrahmenplan ori-
entierte Aufgabe. Jede Wetthewerbs-
arbeit wird von zwei unabhangigen

ANZEIGE

Jurymitgliedern anonym bewertet.
Die Bewertung erfolgt nach den
Kriterien Passgenauigkeit, Funktion,
Asthetik sowie die fachlich korrekte
Umsetzung der geforderten Aufgabe.
,Der Gysi-Preis ist ein Ausbildungs-
wettbewerb, mit dem wir den Leis-
tungsstand des zahntechnischen
Nachwuchses, somit unserer zu-
kiinftigen und hochspezialisierten
Fachkrafte, auf Bundesebene dar-
stellen. Viele Auszubildende finden

@ therafesc

Home of Centric’

Losungen flr
reproduzierbare Bissnahmen

www.theratecc.de

einen groRRen Anreiz darin, ihr bereits
wahrend der Ausbildung erworbenes
Konnen im Rahmen eines Wettbe-
werbes zu zeigen und sich auf tber-
regionaler Ebene zu messen. Der VDZI
bittet alle Ausbildungsbetriebe, talen-
tierte angehende Zahntechnikerin-
nen und Zahntechniker zur Teil-
nahme am Gysi-Preis 2021 zu moti-
vieren', wiinscht sich VDZI-Vorstands-
mitglied Heinrich Wenzel. ,Férdern
und fordern” ist der zu praktizierende
Ansatz zahntechnischer Meister-
betriebe hinter dem Gysi-Preis.

Die Gewinner-Urkunden und Preisein
Form von Gold-, Silber- sowie Bronze-
medaillen und Urkunden werden am
11.Mérz 2021 — anlasslich der Interna-
tionalen Dental-Schau (IDS) 2021 —
in Koln Uberreicht. Die besten zahn-
technischen Arbeiten werden wah-
rend der gesamten IDS ausgestellt
und erfahren seitens der Besucher
ein grofRes Interesse.

Quelle:VDZ|
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Gesichtsbogen: System zur
Justierung und Registrierung

Ein Beitrag von ZTM Christian Wagner.

Die Anwendung eines Gesichtsbogens darf als etabliert bezeichnet werden. Doch mit welchen Produkten lassen sich Gesichts-
proportionen wie Bipupillarlinie, Gesichtsmitte usw. bestimmen und sicher in einen Artikulator Gibertragen? In diesem Beitrag wird
ein geeignetes System vorgestellt.

eden Tag werden viele Tau-
send Modelle in Artikulato-
ren eingestellt. Viele davon
willklrlich mittels Gummi-
band, viele auch mittels Gesichtsbo-
gen. Hier beginnt die Problemkette:
Wie stehen diese Modelle in be-
sagtem Artikulator? In Abbildung 1

wurde das Oberkiefermodell mittels
Gesichtsbogen in den Artikulator
eingestellt. Beindherer Betrachtung
wird deutlich, dass hier einiges im
wahrsten Worte schiefgegangen ist.
Der Akt der Artikulation bedeutet
vereinfacht, es werden zwei Objekte
mehr oder weniger frei Hand in einen
dreidimensionalen Raum namens
Artikulator eingestellt. Die drei Haupt-
ebenen in der Zahnmedizin/Zahn-
technik sind die Sagittale, die Trans-
versale und die Frontale. Die Modell-
montage in Abbildung 1 ist demnach
auf allen drei Ebenen misslungen.

Hier stellt sich die Frage, ob die Ge-
sichtsbogenregistrierung fehlerhaft
oder der Gelenksupport auf dem
Transportweg locker geworden und
somit die registrierte Position verlo-
rengegangenist. Wennwir jetzt noch
die dsthetischen Erwartungen unse-
rer Patienten in die Betrachtung ein-
beziehen, wird schnell klar, dass wir
hier ein Problem haben (Abb. 2 und 3).
Die Herausforderung ist bekannt,
wenn Modelle nicht parallel zum
Arbeitstisch und somit schief zum
,klnstlichen" Horizont im Artikula-
tor eingestellt sind. Der Erfassung
und Ubertragung der Referenz-

ebenen kommen deshalb beson-
dere Bedeutungen zu. Die Lage der
Modelle richtet sich nach den anato-
mischen Gegebenheiten des Patien-
ten. Wiinschenswert ist also eine
Ubereinstimmung der individuellen
Patientenebene mit den Ebenen im
Artikulator.

Erfassung in einem Schritt

Seit der IDS 2019 ist ein patentiertes
Konzept auf dem Markt, mit dem
die schadelbeziigliche Lagebestim-
mung des Oberkiefers zu einer Re-
ferenzebene, wichtige asthetische
Parameter, die Bisslage und die

Bisshdhe in einem Schritt erfasst
und in verschiedene Artikulatoren-
systeme Ubertragen werden kon-
nen (Abb. 4).

Es basiert auf den Grundlagen der
Gesichtsbogenregistrierung, gleich-
zeitig wurden viele Neuerungen vor-
genommen. So kdnnen durch zwei
stufenlos verstellbare Ohroliven
auch asthetische Parameter wie
z.B. die Bipupillarlinie individuell
erfasst werden. Eine aufsteckbare
Brille gibt zusatzliche Orientierung
fur die korrekte Erfassung (Abb. 5).
Hinzu kommt eine federnd gela-
gerte Nasenstiitze, die in vertikaler
Ausrichtung stufenlos verstellbar
ist. Dadurch ist es mdglich, den
Spina nasalis des jeweiligen Patien-
ten zu erfassen und somit die
Camper'sche Ebene individuell am
Patienten abzugreifen.

Bestimmung der
vertikalen Dimension

Fur die Bestimmung der vertikalen
Dimension verfligt das System Uber
ein kleines Tool namens Biteanaly-
ser. Hiermit wird der Abstand zwi-
schen Spina nasalis und der Lippen-
linie bestimmt. Aus der Totalprothe-
tik ist die Bestimmung der vertika-
len Dimension auf der Grundlage
des goldenen Schnittes bekannt.
Das Verhaltnis des goldenen Schnit-
tes betragt 1:1,6180339887. Dabei
wird der Abstand zwischen Spina
nasalis und der Lippenlinie als Ab-
stand mit dem Verhaltnis 1 erfasst.
Der Abstand von der Lippenlinie
bis zum knéchernen Kinnpunkt ist
dann der 1,618-fache. Der Anwen-
der greift also den Abstand zwi-
schen Spina nasalis und Lippenlinie
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ab und das System gibt den Ab-
stand zum kndchernen Kinnpunkt
vor. Damit wird eine Bestimmung
der vertikalen Dimension mdglich
(Abb. 6).

3D-Bissgabel zur
Speicherung

Um all diese Informationen in nur
einem Bissregistrat ,speichern”
zu konnen, wurde eine 3D-Biss-
gabel entwickelt. Das System er-
mdglicht eine gleichzeitige Erfas-
sung der Impressionen der Ober-
und Unterkieferzahnreihe. Die Biss-
gabel gewahrleistet die Erfassung
der Referenzebene, der Bisshohe
und der Bisslage in nur einem
Schritt. Sie kann zudem genormte
Aluwaxplatten mit einer definier-
ten Starke von 2,5 mm aufneh-
men (max. drei gleichzeitig). Da-
mit werden vertikale Hohenver-
luste z.B. im Abrasionsgebiss von
bis zu 7,5 mm ausgeglichen und
erfasst (Abb. 7). Die Erfassung
erfolgt nicht mehr willklrlich
mittels Gelenksupport, sondern
exakt parallel zur jeweiligen Re-
ferenzebene. Dadurch wird der

Ebene. (CE)

Ebenen am Schadel/Artikulator

Die Frankfurter Horizontale (FH) liegt ca. 15 ® (ber der Camper‘schen

Tischebene als kiinstlicher Horizont fiir den Zahntechniker
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Gelenksupport bzw. das Gesichts-
bogengelenk tiberfliissig.

Anatomisch korrekte
Montage

Nach der ,Gesichtsbogenbiss-
nahme" wird der gesamte Gesichts-
bogen inklusive der 3D-Bissgabel
in den Transferstand (Transferunit)
eingestellt. Darin wird ein Ubertra-
gungstisch namens Planesupport
justiert. Dieser ist sowohl in der Ver-
tikalen als auch in der Sagittalen ver-
stellbar. Die plane Oberflache stellt
im weiteren Verlauf also die patien-
tenindividuelle Camper'sche Ebene
in Verbindung mit der Bipupillarlinie
dar. Die plane Oberflache des Plane-
supports visualisiert im Artikulator
die patientenindividuelle Okklusions-
ebene. Damit wird eine anatomisch
korrekte Modellmontage inklusive
der Bisshohe im Artikulator moglich
(Abb.8und9).

Die ,patientenindividuelle Okklu-
sionsebene” wird in der Sagittalen
durch die Camper'sche Ebene und
in der Transversalen durch die Bi-
pupillarlinie mit therafaceline am
Patienten abgegriffen. Die ,Tisch-
platte” des Planesupports visuali-
siert diese patientenindividuelle Ok-
klusionsebene im Artikulator. Durch
die Ausrichtung kann die Okklu-
sionsebene des Oberkiefers nach
der Camper'schen Ebene, der Bipu-
pillarlinie und den beiden Kompen-
sationskurven Spee und Wilson
ausgerichtet werden. Die Gestal-
tung einer komplexen Zahnversor-
gung oder eines Wax-ups wird so
vereinfacht (Abb. 10).

Digitaler Workflow

Die am Patienten erfassten Daten
sind in der 3D-Bissgabel gespei-
chert. Nun bedarf es nur eines Scan-
vorgangs, damit die Daten in den
digitalen Workflow tbertragen wer-
den konnen. Das System ermdglicht
eine nahezu volldigitale Arbeits-
weise. Dazu wird der Planesupport
mit dem Alubisswax im Labor als
Gegenbiss eingescannt. In dem Alu-
bisswax befinden sich die Impres-
sionen aller Oberkieferzahne. In der
CAD-Software kann nun der virtu-
elle Oberkiefer in die Impressionen
des Alubisswaxes positioniert und
so die exakte schadelorientierte Po-
sition des Oberkiefers in den volldigi-
talen Workflow tbertragen werden.
In einem weiteren Schritt wird dann
der Unter- zu dem bereits eingestell-
ten Oberkiefer in der CAD mittels des
Alubisswaxes positioniert. Mdglich
wird dies durch die Bissgabel, die so-
wohl die Impressionen der Ober- als
auch der Unterkieferzahnreihe er-
fasst. Zusatzlich kann der Planesup-
port im weiteren Verlauf wieder als
wvirtuelle Glasplatte" zur besseren
Orientierung und Ausrichtung der
Okklusionsebene genutzt werden
(Abb.11).

Verifizierung
Der gesamte vorgestellte Workflow

wurde umfassend verifiziert. Durch
3D-Rongtendaten konnte der ex-

akte Transfer und die Ubereinstim-
mung zwischen Patient und Artiku-
lator eindeutig nachgewiesen wer-
den. In verschiedenen Analysen
konnte die Ubereinstimmung der
Camper'schen Ebene mit der Tisch-
ebene des Planesupports klar auf-
gezeigt werden. Sie zeigen, dass
sich die Abstande zwischen Artiku-
lator und DVT nur um wenige Zehn-
tel Millimeter unterscheiden. Damit
konnte aufgezeigt werden, dass mit
diesem System die Oberkiefer-
modelle exakt zur Drehachse und
zur Referenzebene positioniert wer-
den konnen (Abb. 12).

Zusammenfassung

Das therafaceline System ist das
erste Gesichtshogensystem fiir die
analoge und digitale dentale Welt.
Die Erfassung der Ebenen, der Biss-
hohe, der Scan des Planesupports
und das Matching mit Mundscan-
nerdaten ermdglicht ein umfassen-
des Indikationsspektrum. Zudem
wird der Transfer zwischen Praxis
und Labor deutlich einfacher und
sicherer. Es ist fiir alle Arten von
Komplexversorgungen anwendbar,
die ein schlissiges Okklusionskon-
zept verlangen. Der Nutzen sind
funktionelle prothetische Zahnver-
sorgungen, bei denen bissbedingte
Nacharbeiten gezielt minimiert bzw.
ganz vermieden werden k&nnen.

kontakt

ZTM Christian Wagner
theratecc GmbH & Co. KG
Neefestrale 40

09119 Chemnitz
Tel..0371267912-20
info@theratecc.de
www.theratecc.de
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ZT Oliver Beckmann (links) erhielt 2015
als einer der ersten Absolventen durch
DGZI-Vizeprasident Dr. Rolf Vollmer die
Urkunde zum ,Téatigkeitsschwerpunkt
zahntechnische Implantatprothetik —
DGZI".

ANZEIGE

DGZI startet mit neuem
~Curriculum Implantatprothetik”

Im Gesprach mit ZT Oliver Beckmann.

ZT Oliver Beckmann ist einer der wenigen Zahntechniker, die im Vorstand einer groRen deutschen implantologischen Fachgesell-
schaft aktiv sind. In Zusammenarbeit mit dem Prasidenten Dr. Georg Bach, den Mitgliedern des Vorstands und Prof. Dr. med.
dent. Karsten Kamm (Baden-Baden, DTMD University Luxembourg) entwickelte er das neue Curriculum Implantatprothetik der DGZI,
welches Anfang des Jahres 2021 an den Start geht. Die OEMUS MEDIA AG nutzte die Gelegenheit und befragte ZT Beckmann zu
seiner Rolle in der DGZI und welche Bedeutung die Zahntechnik in der Implantologie innehat.

err Beckmann, es gibt
nicht viele Zahntechniker,
die im Vorstand einer
deutschen Fachgesell-
schaft fiir Implantologie vertreten
sind. Wie kam es dazu?
Die DGZI ist ein sehr guter Wegbeglei-
ter fUr Zahntechniker/-innen. Ich bin
im Jahr 2007 Mitglied geworden und
verfolge jedes Jahr den Kongress.
2007 habe ich mich dann entschlos-
sen, den Implantologiezweig in mei-
nem Labor auszubauen. Zuerst habe
ich das Curriculum Zahntechnik bei
der DGZI absolviert und die 3D-Im-
plantatplanung immer weiter vor-
angetrieben, sodass ich 2015 als
deutschlandweit erster Absolvent
die Prifung zum ,Tatigkeitsschwer-
punkt zahntechnische Implantat-
prothetik — DGZI" erfolgreich abge-
schlossen habe. Wahrend der Fortbil-
dung und der Priifungszeit wurde das
Verhaltnis zum Vorstand der DGZI
sténdig ausgebaut. Besonders gefal-
len hat mir das freundschaftliche und
kollegiale Verhéltnis zum DGZI-Vor-
stand sowie die Treffen mit den Mit-
gliedern anlasslich der Kongresse in
familidrer Atmosphére. Heute bin ich
sehr froh, den jungen Techniker/-in-
nen in meinem Labor den Weg zur
Implantatplanung weisen zu kdnnen
und sie in der praktischen Umsetzung
zuschulen. Inder Zwischenzeitist es
mir auch gelungen, einen weiteren
Kollegen aus unserem Labor zu mo-
tivieren, sich dieser Spezialpriifung
zu unterziehen. Ich kann dies mei-
nen Kollegen/-innen als zukunftswei-
sende Mafinahme nurempfehlen.

Die Zahntechnik ist ein Handwerk
mit historischen Wurzeln, die weit
tiber die moderne Zahnheilkunde
zuriickreichen. Welche Rolle spielte

) therai_t.esc

therafaceline’
I[HR PATIENT
EINS ZU EINS
IM ARTIKULATOR

www.therafaceline.de

dabei die Einfiihrung der Implan-
tologie vor etwas mehr als 50 Jahren
hinsichtlich der Entwicklung im
Zahntechniker-Handwerk?

Dass man heutzutage zum Bei-
spiel ein Sofortimplantat mit Provi-

Tatigkeitsschwerpunkt zahntechnische Implantat

|
prothetik — DGZI \
|

sorien in einem Schritt mithilfe von
DVT-Daten planen und vorbereiten
kann, ist flir mich einer der gréften
Fortschritte und ein Luxus. Der Pa-
tientin oder dem Patienten kann
das Tragen einer Interimsprothese
invielen Fallen erspart werden. Vor
circa 50 Jahren, das heil’t in den
70er-Jdahren, bestand Zahntechnik
hauptsachlich aus der Herstellung
von Voll- und Teilprothesen sowie
Kronen und Briicken auf vorhande-
nen Zahnen. Die DGZI — gegriindet
im Jahre 1970 — hat mit ihrem Griin-
der Prof. Dr. Grafelmann, der zahn-
technisch sehr begabt und erfin-
dungsreich war, dazu beigetragen,
hier Veranderungen zu schaffen.
So wurde es durch die Implantolo-
gie erst moglich, zum Beispiel Frei-
endsituationen auch festsitzend zu
versorgen und Prothesen in zahn-
losen Kiefern zu fixieren. In den An-
fangsjahren wurden die Implantate
weitestgehend verblockt und vor-
zugsweise mit Stegkonstruktionen
oder Kugelkdpfen gearbeitet, da
man die Belastung der Implantate
maoglichst gering halten wollte. An-
dere Versorgungsformen wurden
dann spater, 1969 bzw. in den
1980er-Jahren, von Kérber ent-
wickelt, der konische Kronen mit
einem definierten Konvergenzwin-
kel beschrieb und propagierte.
Diese Technik wurde dann spater
auch in der Implantologie verwen-
det. Da hier Prazisionspassungen
erforderlich sind, kommt uns die
Digitalisierung in diesem Bereich

,Wenn man bedenkt, dass es in Deutschland circa
250 und weltweit tber 1.000 Implantatsysteme
gibt, dann sind entsprechendes Fachwissen
und die Ausbildung mit unterschiedlichsten
Systemen dringend erforderlich [...]"

zugute — gegendiber den friheren
Guss- und Frastechniken koénnen
jetzt erheblich bessere Passungen
erreicht werden.

Wie unterscheidet sich die soge-
nannte Implantatprothetik von der
herkémmlichen Prothetik?
Speziell bei Vollprothesen-Tragern,
sowohlim Ober- als auch im Unter-
kiefer, die mit dem Sitz und Halt der
Prothese unzufrieden sind, kon-
nen die Implantate zu einer erheb-
lichen Stabilisierung der Prothese
beitragen, und in vielen Fallen ist
es moglich, auch festsitzende Bri-
cken in total zahnlosen Kiefern ein-
zugliedern. In diesem Zusammen-
hang ist es extrem wichtig, dass
die Zahnarztin oder der Zahnarzt
mit der Zahntechnikerin oder dem
Zahntechniker als Team von An-
fang an perfekt zusammenarbei-
tet, sodass sowohl das kaufunk-
tionelle als auch &sthetische Opti-
mum erzielt werden kann. Ohne
diese Abstimmung und Zusam-
menarbeit sind Misserfolge und
asthetisch schlechte Ergebnisse
nicht auszuschliellen.

Welche Rolle spielt dabei die Digi-
talisierung?

Die Digitalisierung ermdglicht es
uns, schon vor dem Zeitpunkt der
OP die optimale Prothetik im Sinne
eines Backward Plannings mit dem
DVT zu planen sowie provisorische
Kronen, Briicken und Bohrschablo-
nen bereits zur OP zu liefern. Man
darf nicht verkennen, dass die Pro-
thetik am Anfang der Planung ste-
hen sollte und die Implantation
letztendlich eine prothetische
MaRnahme mit einer chirurgischen
Komponente darstellt.

Warum bendtigt es eine Speziali-
sierung im Bereich der Implantat-
prothetik?

Die Spezialisierung ist meiner
Meinung nach sehr wichtig, um mit
dem Chirurgen bzw. der Zahnarztin
oder dem Zahnarzt eine gute Kom-
munikation zu flhren. Hierzu ei-
nige Beispiele: Das Verkleben von
Suprakonstruktionen im Mund des
Patienten ist eine ganz relevante
Fertigkeit, die Techniker/-innen ler-
nen und im Team mit der Praxis um-
setzen. Die Vielseitigkeit der Im-
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Curriculum Implantatprothetik DGZI

Modul A — Implantatplanung und Vorbereitung unter funktionellen Aspekten

Hier werden von den Referenten die grundlegende Systematik der Implantatplanung unter funktionellen
Aspekten und die Grundprinzipien des digitalen Workflows erldutert. Die Teilnehmer/-innen lernen die Grund-
lagen der Implantatsysteme sowie die unterschiedlichen prothetischen Moglichkeiten im Zusammenhang
mit Implantaten kennen. Es wird die klassische Implantatplanung dem modernen digitalen Workflow gegentiber-
gestellt. Die Teilnehmer/-innenlernen die digitale Implantatplanung und die Herstellung von Bohrschablonen.

Modul B — Implantatinsertion, Abformung und Behandlungskonzepte, digitaler Workflow

Hier werden von den Referenten die grundlegende Systematik der Kopplungsstrukturen von Implantaten und
deren Abhangigkeit zum prothetischen Behandlungsablauf gezeigt. Es werden die Mdglichkeiten und Grenzen
digitaler Verfahren erlautert. Die Teilnehmer/-innen erhalten einen kompletten Uberblick moderner CAD/
CAM-Systeme. Im zweiten Modul werden die Arbeitsschritte von der Implantatinsertion, Abformung implan-
tologischer Situationen, einfache und komplexe Bissregistrationen sowie die provisorische Versorgung erlau-
tert. Der Umgang mit dem intraoralen Scanner und dem Gesichtsscan wird erlernt und praktisch eingetibt.
Digitale Technologien in der Implantatprothetik werden im Workflow erlautert und angewendet.

Modul C - Digitale Versorgungsformen (festsitzend/herausnehmbar)

sowie deren Herstellung und Eingliederung — Troubleshooting

Hier werden von den Referenten die grundlegenden prothetischen Verbindungsvorrichtungen zum Implantat
erlautert. Die Teilnehmer/-innen bekommen einen Uberblick tiber die CAD/CAM-Materialien sowie komplexe
und kostengiinstige Rehabilitationen. Es werden alle moglichen prothetischen Versorgungsformen auf Im-
plantaten sowie Vorteile diskutiert und gegentibergestellt. Praventive Manahmen zum Erhalt der periimplan-
taren Strukturen werden gezeigt und einer kritischen Wirdigung des Langzeitverhaltens unterzogen. Es
werden die Méglichkeiten und Grenzen digitaler Verfahren erlautert. Die Teilnehmer/-innen erhalten einen
kompletten Uberblick moderner CAD/CAM-Systeme. Der Umgang und die Verarbeitung unterschiedlicher
Abutments werden erlernt. Der komplette Workflow vom Backward Planning inkl. Smile Design bis zur

digitalen Herstellung von Zahnersatz auf Implantaten wird gezeigt.

plantatabutments zu kennen und
zu verstehen, ist auRerdem ein
wichtiges Wissen, welches fiir eine
gute Zusammenarbeit zwischen
Behandler/-in und Techniker/-in notig
ist. Wenn man bedenkt, dass es in
Deutschland circa 250 und weltweit
Uber 1.000 Implantatsysteme gibt,
dann sind entsprechendes Fach-
wissen und die Ausbildung mit unter-
schiedlichsten Systemen dringend
erforderlich, um auch Patienten, die
beispielsweise im Ausland Implan-
tate bekommen haben, versorgen
zukonnen.

Was zeichnet ein modernes Curri-
culum wie jenes, das Sie im Rah-
men lhrer DGZI-Tatigkeit mitent-
wickelt haben, aus?

Heute ist die 3D-Planung ebenso
wichtig wie die praktische Kompe-
tenz von Techniker/-innen. Flr unser
neues Curriculum Zahntechnik konn-
ten wir Prof. Dr. med. dent. Karsten
Kamm, DTMD University Luxemburg,
und Dr. med. dent. Torsten Kamm,
Privatpraxis Baden-Baden vom Insti-
tut fUr Digitale Dentale Technologien
an der DTMD University Luxembourg,
gewinnen. Zielsetzung der Lernin-
halte des Curriculums Digitale Zahn-
technik und Implantatprothetik ist
die optimale prothetische Versor-
gung von Implantatpatienten mithilfe
der digitalen Zahntechnik. Die Teil-
nehmer/-innen sollen einen objekti-
ven Uberblick iber aktuell am Markt
befindliche CAD/CAM-Systeme er-
halten. Sie erarbeiten sich anhand
von theoretischen Grundlagen und
praktischen Ubungen die Befahigung
zur Anwendung und ein Urteilsver-
madgen dariiber, welches System flr
welche Indikationen optimal einzu-
setzen ist. Auch lernen sie, wie man
Indikationsoptionen bewertet und
diese patientenspezifisch mit geeig-
neten CAD-Tools umsetzt. Dabei
konnen sie Riickschlisse flr deren

Implementierung und Integration in
den digitalen Workflow ziehen. Sie
konnen die verschiedenen CAD-Sys-
teme in ihrem technischen Aufbau
bewerten und differenzieren. Die ver-
fahrenstechnischen und werkstoffli-
chen Verarbeitungsoptionen sind den
Teilnehmern in ihren Mdglichkeiten
und Limitationen gelaufig und kénnen
von ihnen fallspezifisch angewendet
werden. Die Teilnehmer/-innenlernen
zudem, die Wechselwirkung zwi-
schen medizinischen und konstruk-
tiven Einflussgrofen in der Implanto-
logie zu beherrschen. Von der Implan-
tatplanung im Team Uber die Anferti-
gung einer provisorischen Versorgung
bis hin zu funktionellen Aspekten he-
rausnehmbarer und festsitzender de-
finitiver Versorgungsformen werden
alle Bereiche eingehend behandelt.
Dieses innovative Curriculum ristet
Techniker/-innen fur die digitale Zu-
kunft der Zahntechnik und ermdglicht
ihnen, im Laborbetrieb oder in der im-
plantologischen Praxis eine kompe-
tente Fachkraft zu werden. Abge-
schlossen wird dieses Curriculum mit
einer schriftlichen Theoriepriifung
und einer digitalen Fallprasentation.
Die Fallprésentation beinhaltet die
Herstellung einer komplexeren CAD/
CAM-Konstruktion auf Implantaten
sowie eine anschliefende Diskussion
und Bewertung. Nach erfolgreicher
Priifung erhalten die Teilnehmer/-in-
nen ein Zertifikat mit dem Titel ,CAD/
CAM-Implantatprothetik-Experte".
Mit Abschluss des Curriculums
sollten die Techniker/-innen so ge-
schult sein, dass sie sicher in Pla-
nung und Umsetzung von Im-
plantattechniken sind.

Wann startet das neue Curriculum
Implantatprothetik DGZI?

Anfang 2021 - die Vorstellung er-
folgt anlasslich unseres 50. Interna-
tionalen Jahreskongresses am 6.
und 7. November 2020 in Bremen.

Dieses Jahr feiert die DGZI ihr
50-jahriges Bestehen unter ande-
rem mit dem 50. Internationalen
Jahreskongress. Welche Bedeu-
tung hat dieser Kongress fiir die
Fachgesellschaft, die Zahntechnik
und fiir Sie personlich?

Ich freue mich, im Vorstand der &ltes-
ten Gesellschaft fir Implantologie
mitwirken zu dirfen, und bin davon
Uberzeugt, dass mein Dentallabor in
Freudenberg heute nicht so erfolg-
reich laufen wiirde, hatte ich nicht vor
einigen Jahren die DGZI kennenge-
lernt. Gerne wiirde ich Sie auf unserem
Jahreskongress in Bremen begriiten
und bin gerne bereit, Details unseres
neuen DGZI Curriculums zu erlautern
und Sie entsprechend zu beraten.

Vielen Dank fiir das interessante
Gesprach, Herr Beckmann.

kontakt

Deutsche Gesellschaft fiir
Zahnarztliche Implantologie e.V.
(DGzI1)

PaulusstraRe 1

40237 Disseldorf
Tel.:021116970-77
sekretariat@dgzi-info.de
www.dgzi.de
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CAD/CAM
Material der

»  NACHSTEN
\ GENERATION

metallfrei - dauerhaft
biokompatibel - leicht

Die TRINIA CAD/CAM Discs und Blocke bestehen aus

einer multidirektionalen Vernetzung von Glasfasern und

Kunstharzen. Fiir Zahntechniker und Zahndrzte eignet
sich TRINIA zur Herstellung von Kiappchen, Untergeriisten
von permanenten oder provisorischen Front- oder Seiten-
zahnkronen, Briickenkonstruktionen und teleskopierenden
Restaurationen. Untergeriiste konnen zementiert oder

auch verschraubt eingesetzt werden.

DIE VORTEILE

- leicht
- flexibel
- langzeitstabil

- Einzigartige mechanische Eigenschaften
mit hoher Biegefestigkeit

- biokompatibel

- effizienter Workflow

““TRINIA

www.trinia.de

Bicon Europe Ltd. - Dietrichshéhe 2 - 55491 Biichenbeuren - Tel. +49 6543 818200
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Kolumne
Digitaler Vertrieb fur Dentallabore

Thorsten Huhn
handlungsschérfer

Kunden im Schlaf

gewinnen

Das wiinsche ich mir, seitdem ich vertrieblich arbeite. Da
kommen schon zwei Jahrzehnte zusammen, aber ohne
mein eigenes Engagement wiirde ich keine neuen Kunden
ansprechen oder gewinnen kénnen. Dazu muss ich wach
sein, oder? Stimmt nicht ganz, denn dieser Text ist bereits
ein Beispiel daflir, dass ich potenzielle Kunden auch im

Schlaf ansprechen kann.

ch kann mich nicht den ganzen
Tag um die Akquise neuer Kun-
den kiimmern. Dazu fehlt mir
die Zeit, denn ich habe auch
noch Bestandskunden, Mitarbei-
ter und Aufgaben, die meine Auf-
merksamkeit brauchen. Das wird
lhnen nicht anders gehen. Wenn
ich sonst keinen habe, der Vertrieb
machen kann, lagere ich meine
vertrieblichen Aktivitaten eben aus.
Das mache ich natirlich auch mit
diesem Beitrag, den Sie vielleicht
klasse finden und mich deshalb
bestenfalls anrufen.
Ich méchte Sie jetzt nicht dazu
animieren, Texte fir Fachzeit-
schriften zu verfassen. Ich
mdochte damit sagen, dass Sie
Ihre geschriebenen, verfilmten
oder vertonten Botschaften zu
lhrem Publikum bringen missen.
Hauptsache, es geht nicht zulas-
ten lhres eh schon knappen Zeit-
kontos. Personlicher Vertrieb ist
wirkungsvoll, aber eben auch limi-
tiert. Das Mittel der Wahl ist das
Internet.

Botschaften, Handlungs-
aufforderung & Co.

Spatestens jetzt kommt lhre
Webseite ins Spiel. Sie dient als
Verteiler |hrer Botschaften, als
Dreh- und Angelpunkt lhrer digi-
talen Vertriebsaktivitaten. Eine
moderne Webseite hat einen
Blog. Dort werden Ihre Botschaf-
ten ,gebloggt” und als interaktiver
Inhalt, neudeutsch ,Content”,
kategorisiert angeboten. Das hat
nichts mit dem statischen Inhalt
blicher Webseiten zu tun, die fiir
Google & Co. sowieso nicht inte-
ressant sind.

Der statische Content Ihrer Web-
seite reduziert sich also auf fast
nichts. Im Idealfall fassen Sie lhre
dentale Welt auf einer einzigen
Seite zusammen. Kurz und btin-
dig. Alles andere, was Ihnen wich-
tigist, lagern Sie in Ihren Blog aus.
Ich wiederhole mich gerne, aber
interaktiv schlagt statisch. Und
wenn Sie jetzt lhren reduzierten

Content auch noch mit Hand-
lungsaufforderungen, z.B. einem
Button, der auf einen Blogbeitrag
verweist, garnieren, dann geben
Sie dem Besucher Ihrer Webseite
auch die Maglichkeit, sich nicht
gleich wieder zu verabschieden.

Die dentale Welt auf einer
(Web-)Seite

So ein Grundgertist fiir eine Web-
seite heilt Onepager. Eine Seite
eben. Auf der spielt sich alles, was
fur den Leser wichtig ist, ab. Alles
andere steht im Blog, der, streng
genommen, quasi eine zweite
Seite lhres Webauftritts darstellt.
Wir nennen das Onepager Pre-
mium, weil Sie ohne Blog keine
Botschaften automatisiert vertei-
len kdnnen. Und ohne Botschaf-
ten werden Sie keine neuen Kun-
denim Schlaf gewinnen.

Kunden im Schlaf zu gewinnen, ist
eine schone Vorstellung, oder?
Sich einfach mal nicht personlich
und permanent darum kiimmern
zu missen, dass am Ende des
Tages genau die Zahnarzte genau
die Arbeiten liefern, die zum Labor
passen. Traum oder Wirklichkeit?
Auf jeden Fall eine Frage der rich-
tigen vertrieblichen Vorgehens-
weise.

kontakt

Thorsten Huhn -
handlungsscharfer
Liegnitzer Stralle 27
57290 Neunkirchen
Tel.: 027356198482
mail@thorstenhuhn.de
www.thorstenhuhn.de
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Das analoge Hirn in digitalen Zeiten

Ein Beitrag von Julia Kunz.

g

Ob selbstverstandliche Standards, neue Angebote zu virtuellem Teamwork oder digital
classrooms: Was macht das mit unserem Gehirn? Stichworte wie ,digitale Demenz machen

die Runde. Angeblich ist unsere Konzentrationsspanne

'-ii(e heurobiologische Annaherung.
o

rinnern Sie sich noch an die

ausufernden Urlaubserzah-

lungen von Freunden mit

Dias? Heutzutage ist das
nicht mehr vorstellbar — wir sind
im Zeitalter der Digitalisierung an-
gekommen. In der einfachsten Defi-
nition bedeutet Digitalisierung die
Umwandlung von analogen Werten
in digitale Formate, also vom scho-
nen bunten Dia zu Nullen und Ein-
sen. Die Digitalisierung macht vor
keinem Lebensbereich halt, die digi-
talen Vorzlge haben die allermeis-
ten von uns schon langst in ihr
Leben integriert. Ob Basics wie Tele-
fonspeicher, Navi oder Kalender im
Smartphone — das Leben ist in
diesem Sinne bequemer gewor-
den. Wir mussen uns nichts mehr
merken, weil wir alles standig dabei
und griffbereit haben.

ANZEIGE

scheideanstalt.de

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Verglitung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
. +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH
L +415561542 36

www.Scheideanstalt.ch JG

Gehirn-Basics

Kann unser Gehirn als circa zwei
Millionen Jahre altes, analoges
Steinzeitgebilde Uberhaupt mit der
Digitalisierung zurechtkommen?
Erst einmal ist es wichtig, einige
Basics Uber das Gehirn zu kennen:
Prinzipiell ist unser Gehirn extrem
wandelbar und anpassungsfahig.
Es ist zu grandiosen Leistungen
fahig, wennesrichtig benutzt wird.
Wichtig dafir ist zunachst die
Grundversorgung: Die richtigen
Nahrstoffe und gentigend Flissig-

keit. Wenn unser Gehirn gut funk-
tioniert, schittet es Botenstoffe und
Hormone in den richtigen MaRen
aus, um uns am Leben zu erhalten
und uns mit unserer Umwelt inter-
agieren zu lassen. So sorgt zum Bei-
spiel Serotonin dafiir, dass wir uns
wohlftihlen und guter Stimmung
sind. Wenn wir z.B. ins Tun kommen
wollen, brauchen wir Dopamin, des-
sen Ausschittung unter anderem
durch korperliche Bewegung an-
geregt wird. Gliickshormone, soge-
nannte Opioide, schiitten wir aus,
wenn wir ein Ziel erreicht haben.
Diese sind allerdings sehr kurzlebig,
die Wirkung verpufft rasch. Dann
brauchen wir wieder Dopamin, um
ein neues Vorhaben anzugehen. Al-
lerdings speichert unser Gedachtnis
die Erinnerung an die schonen Ge-
fuhle der Gliickshormone, weshalb
wirimmer wieder danach streben.

Faktor Stresslevel

Ein wichtiger Faktor fir die Leis-
tungsfahigkeit unseres Gehirns ist
der Stresslevel, dem wir unterlie-
gen. MaRiger Stress macht uns
konzentriert und aufmerksam.
Wenn er hingegen zu viel wird, wer-
den wir vergesslich und unkonzen-
triert. SehrstarkerStresstiberlange
Zeit schadigt gar das Gehirn. Wobei
,starker Stress" und ,lange Zeit"
extrem unterschiedlich ausfallen —
manches Gehirn steckt jahrelangen
extremen Stress gut weg, wogegen
andere Gehirne und deren Besitzer
nach wenigen Wochen direkt auf
den Burn-out zugehen.

RegelmifBige Nutzung

Unser Gedachtnis schlieBlich arbei-
tet umso besser, je mehr wir es nut-
zen. Es ist allerdings schnell tiber-
lastet. Die meisten Eindriicke des
Tages nehmen wir gar nicht be-
wusst wahr, nur ein Bruchteil schafft
es in unser Bewusstsein. Dann

inger als die eines Goldfischs.

mussen noch viele Faktoren stim-
men, damit wir Fakten langfristig
abspeichern. Das sind zum Beispiel
neben dem schon genannten richti-
gen Hormoncocktail und maRigem
Stresslevel auch Interesse, vorhan-
denes Wissen sowie die richtige
Dosis an Informationen, die unser
Gedachtnis aufnehmen soll.

Wie bekommen wir jetzt die Digitali-
sierung und unser Steinzeithirn zu-
sammen? Kann das funktionieren?
Die Antwort gleich vorneweg: Ja, es
kann funktionieren. Wenn wir erst
unser Gehirn einschalten und dann
unsere digitale Welt betreten.

Smartphone und
Multitasking

Vielleicht haben Sie sich oder Ihre
Angehdrigen auch schon bei einem
relativ neuen Phanomen ertappt:
Beim Hantieren mit dem ,second
screen’. Wenn wir zum Beispiel fern-
sehen, haben viele nebenher noch ihr
Smartphone in der Hand. Wenn Sie
an einem Webmeeting teilnehmen,
werden Sie sehr wahrscheinlich ab
und zu wenigstens kurz lhre E-Mails
oder WhatsApps — oder beides —
checken. lhnen gibt das das Gefihl,
effizient zu sein. Fir Ihr Gehirn heil3t
das jedoch: Multitasking. Und das
funktioniert nicht. Wenn wir konzen-
triert und effizient arbeiten wollen,
dann geht das nur an einer einzigen
Aufgabe. Sobald eine andere dazu-
kommt, sind wir nicht mehr aufmerk-
sam bei der Sache. Das merken Sie
spatestens dann, wenn Sie die E-Mail,
die Sie wahrend eines Telefonge-
sprachs geschrieben haben, noch
einmal senden missen, weil Sie den
Anhang vergessen haben oder im
Datum ein Zahlendreher ist. Gehirn-
gerecht arbeiten bedeutet: Eine Auf-
gabe nach der anderen erledigen,
nicht gleichzeitig.

Das Smartphone ist ein Quell der Ab-
lenkung. Vermutlich haben auch Sie
lhr Handy meist auf dem Schreibtisch
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liegen. Stumm geschaltet zwar, aber
sichtbar. Problematisch ist das des-
wegen, weil Ihr Unterbewusstsein
standig einen Teil seiner Aufmerk-
samkeit auf das Smartphone gelenkt
hat: Es konnte ja sein, dass eine Nach-
richt gekommen ist. Studien belegen
diese Ablenkung. Dagegen hilft, das
Smartphone komplett auszuschal-
ten und so wegzulegen, dass Sie es
nicht mehr sehen konnen.

Google-Gedéachtnis und
schwindende Merkfdhigkeit

Ein groRer Vorteil an der Digitalisie-
rung und dem Internet ist, dass das
Wissen dieser Welt standig und in frii-
her nie vorstellbarem Ausmald zur
Verfligung steht. Wir missen buch-
stéblich einfach nur googeln. Der
Effekt ist — und auch das ist durch
Studien bewiesen — dasswirunsviel
weniger merken. Wahrend wir friiher
auf der Suche nach einer Antwort ans
Bicherregal zum Brockhaus gegan-
gen sind und dort nachgeschlagen
haben, schauen wir jetzt kurz ins In-
ternet. Weil dieser ausgelagerte Teil
unseres Gedachtnisses immer ver-
fligbar ist, machen wir uns nicht mehr
die Mihe, uns etwas zu merken.
Doch das ist fatal. Denn wer nichts
weil3, der kann keine Entscheidun-
gen treffen. Der muss sich auf sein
Umfeld verlassen, das es ihm die
,richtige" Entscheidung vorgibt. Der
kann keine Fake News erkennen.
Der sieht nicht mehr, dass eine Nach-
richt gar nicht stimmen kann. Der
kann mit den Informationen aus dem
Internet nicht umgehen, weil er eine
seridse nicht von einer unseriosen
Quelle unterscheidenkann.

Hier hilft dem Gehirn: Denken Sie
bewusst nach, bevor Sie googeln.
Sie werden sich an das eine oder an-
dere erinnern, wenn Sie lhrem Ge-
déchtnis nur die Chance dazu geben.
Sprechen Sie miteinander, vielleicht
finden Sie gemeinsam die richtige
Antwort heraus.

Infos zur Autorin

Fazit

Digitalisierung hat uns viel Segens-
reiches gebracht, die Welt ohne sie
ware sicherlich armer. Nutzen wir
einfach beides: Die faszinierende di-
gitale Welt und die Freude des ana-
logen Lebens 1.0. Lassen wir unser
Gehirn 4.0 das tun, was es am liebs-
ten tut: arbeiten. Mit unseren finf
Sinnen, die unser Gehirn zu einem
Gesamtbild verarbeitet. Dem Abbau
von Stresshormonen und Anschub
der Dopaminproduktion bei Bewe-
gung. Dem haptischen Erlebnis
beim Blattern in Lexikon oder Atlas.
Einen Vorteil hat die Kombination
von Hirn und Internet auf jeden Fall:
Mit den Erinnerungen, die Sie vom
letzten Dia-Abend im Gedachtnis
haben, finden Sie im Internet mit
Sicherheit den Ortsnamen wieder
und konnen ganz bequem online
gleich die nachste Reise dorthin
buchen. Merken Sie es? Ihr Gehirn
lauft schon auf Hochtouren.

kontakt

JuliaKunz

Personal Brain Coach
Pirckheimerstrale 33
90408 Nirnberg
Tel.:0177 7647089
info@juliakunz.de
www.juliakunz.de

BMWi: Mittelstandsforderung 2021

ERP-Sondervermogen beinhaltet knapp 8 Milliarden Euro.

Das Bundeskabinett hat Ende Juli
den Entwurf des European Reco-
very Program-(ERP-)Wirtschafts-
plangesetzes 2021 beschlossen.
Kleine und mittlere Unternehmen
konnen auf dieser Grundlage im
Jahr 2021 zinsgiinstige Finanzie-
rungen und Beteiligungskapital
mit einem Volumen von rund
7,9 Milliarden Euro erhalten. Bun-
deswirtschaftsminister Altmaier:
,Die Finanzierungsférderung aus
dem ERP-Sondervermdogen fir
2021 kann den deutschen Mittel-
stand kraftvoll dabei unterstitzen,
die wirtschaftlichen Herausforde-
rungen der Corona-Pandemie zu
meistern. Denn eine funktionie-
rende Versorgung mit giinstigen
Krediten und Beteiligungskapital
ist entscheidend fir die Nutzung
der Wachstumspotenziale unse-
res Mittelstands. Dazu leisten wir
mit dem ERP-Sondervermdgen
einen wichtigen Beitrag.”

Die Forderschwerpunkte liegen
in den Bereichen Wagniskapital-
und Beteiligungsfinanzierung, dem
Aufbau und der Modernisierung
bestehender Unternehmen in struk-
turschwachen Regionen sowie
der Innovations- und Digitalisie-
rungsforderung. Mittelstandischen
Unternehmen steht dabei fur das
Jahr 2021 mit dem ERP-Digitali-
sierungs- und Innovationskredit
u.a. ein Gesamtkreditvolumen
von 2 Milliarden Euro zur Verfu-

® konstantant - stocl

The Marshall PI%n

Das European Recovery Program, kurz ERP, ist der offizielle Name des Marshall-

plans von 1948.

gung, um Digitalisierungs- und
Innovationsvorhaben voranzu-
treiben.

Hintergrund

Das ERP-Sondervermdégen for-
dert seit Uber 70 Jahren die Wirt-
schaft in Deutschland. Es stammt
aus Mitteln des Marschallplans
und wird vom Bundesministerium
fir Wirtschaft und Energie verwal-
tet. Im Fokus der Forderung ste-
hen kleine und mittlere Unterneh-
men, die in ihrer Finanzierungs-

Zirkonp£154]

NEU!

VOLLAUTOMATISCH, KOMFORTABEL, OFFEN

NASS- UND TROCKENBEARBEITUNG

VON DIVERSEN BLANKGROSSEN SOWIE
GLASKERAMIK- UND RAW-ABUTMENT®-

ROHLINGEN

situation oftmals gegeniiber Grof3-
unternehmen strukturell benach-
teiligt sind. Die ERP-Forderung leis-
tet einen wichtigen Beitrag zur
Starkung der Wettbewerbsfahig-
keit kleiner und mittlerer Unter-
nehmen und der freien Berufe und
tragt zur Schaffung neuer Arbeits-
platze bei.

Quelle: Bundesministerium fiir
Wirtschaft und Energie

ANZEIGE
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VITA Dental Masters
startet im September

Digitale und analoge Vollkeramik stehen hier im interaktiven Dialog.

Nach langerer Fortbildungsabsti-
nenz laden die VITA Dental Mas-
ters Labor und Praxis in die Zeche
Ewald ins Ruhrgebiet ein. Wo fri-
her Steinkohle aus 1.000 Metern
Tiefe abgebaut wurde, werden
am 11. September 2020 alle wis-
senschaftlichen, werkstofflichen,
okonomischen und praktischen
Fakten rund um die digi-

keramik VITA LUMEX AC und die
nachste Presskeramikgeneration
VITA AMBRIA PRESS SOLUTIONS.
Inhaltlich ist dabei nichts in Stein
gemeifllelt, denn Sie bestimmen
interaktiv mit, welche Informa-
tionen wirklich wichtig sind.

In der Zeche erwarten Sie die
hochkaratigen Refe-

tale und analoge Her-
stellung vollkeramischer
Restaurationen geférdert.
Ans Tageslicht gebracht
werden dabei unter an-
derem auch die brand-
neue Universalverblend-

[=]

Infos zum Unternehmen

renten Prof. Dr. Florian
Beuer, ZT Benjamin
Schick, B.Sc. DTM, ZT
Ralf Busenbender, ZTM
Jirgen Freitag und der
Keynote-Speaker Peter
Holzer.

[=]

VITA® und benannte VITA-Produkte sind einge-
tragene Marken der VITA Zahnfabrik H. Rauter
GmbH & Co. KG, Bad Séckingen, Deutschland.

kontakt

VITA Zahnfabrik

H. Rauter GmbH & Co. KG
Spitalgasse 3

79713 Bad Sackingen
Tel:07761562-0
info@vita-zahnfabrik.com
VITAdentalmasters@vita-
zahnfabrik.com
www.vita-zahnfabrik.com

Verschoben:
Herbstmessen 2020

Situationsbedingt kdnnen sie erst 2021 wieder stattfinden.

Sowohl LDF, Veranstalter der id info-
tage dental, als auch die Landes-
messe Stuttgart, Veranstalter der
Fachdentals, haben die Herbstmes-
sen in Minchen, Leipzig, Stuttgart
und Frankfurt am Main in diesem
Jahr abgesagt. Erst 2021 kénnen
Besucher wieder wie gewohnt in
personlichen Austausch mit der
Industrie treten, entsprechende
Termine stehen bereits fest.

Die Verschiebungen liegen samtlich
in den durch die Corona-Pandemie
bedingten Auflagen und Hygiene-
malnahmen sowie deren wirt-
schaftliche Konsequenzen und
Unsicherheiten begriindet. So fiihrt
LDF an, dass zwar ein geeignetes
Hygienekonzept flr Frankfurt be-
hordlich genehmigt wurde, diese
aber ,gerade in der Dentalbranche
kaum oder nur unter enormen Ein-
schrénkungen realisiert werden
kénnen“. Fir Minchen habe kein
genehmigtes Konzept bestanden.
Dazu der Messeexperte der LDF,
Lutz Miiller: ,Unsere Messen, so wie
wir, die Besucher und die Aussteller
sie kennen, lassen sich in der ge-
wohnten Weise ruhigen Gewissens
nicht durchfiihren. Als Veranstalter
missen wir in dieser besonderen
Situation die Gesundheit und das
Wohlergehen der Mitarbeiter der
Aussteller und auch der Besucher
in den Fokus riicken.”

Auch die Fachdental in Leipzig und
Stuttgart kdnnen aufgrund ,situati-
onsbedingter Unsicherheit bei vie-
len Ausstellern”, die sich in Absa-
gen bemerkbar gemacht habe, nicht
stattfinden. ,Unser Ziel ist es, eine
erfolgreiche Messe zu gestalten.
Eine, zu der wir Aussteller und Fach-
besucher aus den Bereichen Zahn-
medizin und Zahntechnik wie ge-
wohnt begriiten konnen und auf
der gewinnbringende Geschéfts-
kontakte geschlossen werden. Diese
berechtigten Erwartungen sehen wir
aufgrund der Rickmeldungen aus
der Branche leider nicht gewahrleis-
tet", so Andreas Wiesinger, Mitglied
der Geschaftsleitung der Messe

infotage

|d dental

NEUE TERMINE 2021

Fachdental Leipzig:

24.und 25. September
Fachdental Siidwest:
15.und 16. Oktober

id infotage dental Frankfurt:
5.und 6. November

id infotage dental Miinchen:
12.und 13. November

exocad Insights 2020: globales Hybrid-Event im September

Der Kongress findet vor Ort in Darmstadt und parallel online weltweit statt.

Die weltweite exocad-Community
freut sich auf den 21. und 22. Sep-
tember 2020. Dann findet das verscho-
bene Event exocad Insights statt —
aufgrund der aktuellen Gesundheits-
situation neu gedacht als globales
Hybrid-Event: Mehrere Hundert! Teil-
nehmer werden im internationalen Kon-
gresszentrum darmstadtium in Darm-
stadterwartet, wobeidie Tickets bereits
ausverkauft sind. Gleichzeitig erwartet
exocad mehr als 1.500 Online-Teilneh-
mer weltweit, die das Event tber einen
Livestream in ihren Laboren, Praxen
oder zu Hause erleben kdnnen.

10-jahriges Jubildaum
Mit dem Motto ,A decade of digital
innovation steht Insights 2020 im

ANZEIGE

scheideanstalt.de

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH

C +4155 615 42 36 e
£SG

www.Scheideanstalt.ch

exocad

Insights

Zeichen des zehnjahrigen exocad-
Firmenjubilaums. Deshalb erwartet
die Teilnehmer ein besonders span-
nendes Programm mit mehreren
Hohepunkten. Dazu gehoren die
Weltpremiere der anstehenden
Software-Releases fur DentalCAD
und exoplan, die unter dem Namen
Galway herausgebracht werden.
Teilnehmer erhalten exklusive Ein-
blicke in alle brandneuen Features
und erleben einen Live-Patienten-
fall, der die Vorteile des nahtlosen

digitalen Workflows auf der Soft-
wareplattform von exocad mit sei-
ner offenen Architektur zeigt. Uber
40 Partnerunternehmen, die bei
Insights 2020 préasent sind, stellen
ihre digitalen Innovationen exklusiv
auf diesem Event dem globalen
Fachpublikum vor. Zudem haben ei-
nige teilinehmenden Partner bereits
Produktneuheiten in den Bereichen
Scanner, Fras- und Schleifeinhei-
ten, 3D-Drucker und Materialien
angekiindigt.

% -

exocad Insights findet am 21. und
22. September 2020 als Hybrid-Ver-
anstaltung vor Ort und parallel global
online statt.

Strikte HygienemalRnahmen

Wegen der dramatischen Entwick-
lung der Corona-Pandemie hatte
exocad das urspriinglich fir den
12.und 13. Méarz 2020 geplante In-
sights-Event auf den neuen Termin
21. und 22. September 2020 ver-
schoben. exocad legt groften Wert
auf die Gesundheit der Teilneh-
mer, Referenten, Mitarbeiter und
Teams der Partnerunternehmen im
darmstadtium. Dort werden strikte
Hygienemalinahmen getroffen, mit

denen sich alle Personen vor Ort
sicher fiihlen kdnnen. Allen Teilneh-
mern, die in Darmstadt und online
dabei sind, steht Insights 2020 als
Videostream noch bis zu vier
Wochen nach Eventende zur Ver-
fligung.

Die Konferenzsprache ist Englisch.
Online und vor Ort im darmstadium
werden Simultanibersetzungen
in deutscher, spanischer, italieni-
scher und russischer Sprache an-
geboten.

Weitere Informationen zu Pro-
gramm, den aktuellen Hygiene-
mafnahmen und Tickets fir den
Livestream unter exocad.com/
insights

1 Die zuldssige Anzahl der Teilnehmer vor

Ort hdngt von den geltenden Vorschriften
im September 2020 ab.

kontakt

exocad GmbH Co. KG
Julius-Reiber-Stralle 37
64293 Darmstadt

Tel.: 06151 6294-890
info@exocad.com
www.exocad.com
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Verschraubtes Halteelement mit Steckriegel-System

Si-tec setzt auf Innovation und Weiterentwicklung ihrer Produkte.

Mit dem Safe-tec V (Verschrau-
bung) und Safe-tec Il (Riegel) ver-
folgt die Si-tec GmbH weiterhin
konsequent den Weg der Kompati-
bilitat der Bausteine einer Produkt-
reihe. Behandler und Patient wer-
den hiermit in die Lage versetzt, die
prothetische Versorgung langfris-
tig und vorausschauend zu planen.
Durch die Verschraubung der Brii-
ckenteile wird dem Patienten eine
starre Brlickenversorgung ange-
boten, die im Bedarfsfall aber leicht
wieder separiert und kostengiins-
tig umgestaltet werden kann. Sollte
nach gewisser Tragedauer eine zu-
nachst verschraubte Briicke zum

Beispiel durch Verlust des endstan-
digen Zahnes ihre Funktion verlie-
ren, kann auf Basis des noch vor-
handenen Primar- und Sekundar-
teils eine herausnehmbare Rie-
gel-Prothese geschaffen werden.
Der Safe-tec Il Riegel eignet sich
aufgrund seiner Konstruktion als
Steckriegel sowohl fiir die unilate-
rale Versorgung als auch bei Kom-
plettversorgungen des gesamten
Kiefers im Verbund mit weiteren
Riegeln oder Haltesystemen.

Patientengerechte Versorgung
Eine Konstruktion als Druck-Rie-
gel wirde das Handling beim

Ausgliedern der Prothese fiir den
Patienten bei mehreren Riegeln er-
schweren oder gar unméglich ma-
chen, sodass sich die Si-tec GmbH
in den Konstruktionsplanungen fiir
das bewahrte Steckriegel-System
entschieden hat. Wird der Safe-tec I
Riegel manuell gedffnet, verbleibt
er in dieser Position so lange, bis er
wieder manuell geschlossen wird.
Somit ist die Prothese auch bei
groReren prothetischen Versor-
gungen oder flir Menschen mit
eingeschrankter feinmotorischer
Fahigkeit problemlos ein- und aus-
zugliedern. Weiterhin ist das Funkti-
onsteil des Safe-tec Il Riegel auch

in dem Sekundérteil-Gehause des
Riegel-Vorgangers Safe-tec | ein-
zubauen. Das Funktionsteil des
Safe-tec Il besteht aus einem
Kunststoffeinsatz mit Schraub-
gewinde und werkseitig verpress-
ter Riegelachse aus Titan. Mit dem
originalen Verschraubinstrument
wird dieses Funktionsteil in die
Aufnahme der Prothese einge-
schraubt und die Abzugskraft zum
Offnen des Riegels dann patien-
tengerecht und individuell dosiert
eingestellt. Die im System bereit-
gestellten Doublierhilfsteile und
Platzhalter fir die Kunststoff-
Fertigstellung gewahrleisten das

passgenaue und komfortable
Verarbeiten dieses durchdachten
wie nitzlichen Riegel- und Ver-
schraubsystems der Si-tec GmbH.

kontakt

Si-tec GmbH
Dental-Spezialartikel
Leharweg 2

58313 Herdecke
Tel.:0233080694-0
info@si-tec.de
www.si-tec.de
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tellbare Friktion flir

Teleskopkronen

kein Bohren, kein Kleben,

microtec « Inh. M. Nolte
Rohrstr. 14 = 58093 Hagen

ElESHA0N(0)1288118081-0 « Fax: ++49 (0) 2331 8081-18

tec
- gins

info@microtec-dental.de « www.microtec-dental.de

“micro
TK1

100.000fach verarbeitet

einfach nur schrauben -
- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

Auchals STL-File far

CAD/CAM-Technik verfugbar!

Anwendungs-
video ansehen:

Friktion

- keine Reklamationen aufgrund verlorengegangener
einsetzbar

- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe

platzieren

modeilieren

Hohe 2,9 mm
Breite 2,7 mm

innerhalb Deutschl;

880

Inhalt des Starter-Sets: 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge
Der Sonderpreis gilt nur bei B

**Nur einmal pro Labor/Praxis. / zzgl. ges. MwSt. / versandkostenfrei.

Bitte senden Sie mir das TK1 Starter-Set zum

Sonderpreis von 156,00 €**.

*Nur einmal pro Labor/Praxis.

D Bitte senden Sie mir ein kostenloses Funktionsmuster*

Bitte kreuzen Sie an:

0

Kostenlose Hotline (0800)1880;

per Fax an 02331 /8081 - 18

Stempel
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Von Techniker zu Techniker

CADdent unterstiitzt die Branche in diesen Zeiten aktiv.

Taten zdhlen mehr als Worte! Aktuell
befindet sich die ganze Welt in einer
noch nie dagewesenen Ausnahme-
situation, und viele von uns sehen
sich vor immense Herausforderun-
gen gestellt. Gesundheit hat in die-
sen Zeiten absolute Prioritat!

Aktuell druckt auch das Laser- und
Fraszentrum CADdent Gesichts-
schutz, um seinen Teil beizutragen.
Das ging dem Augsburger Unter-
nehmen jedoch nicht weit genug.
Sie wollen die Zahntechnikbranche
noch starker unterstitzen. Getreu
ihrem Firmenleitsatz ,von Techniker
zu Techniker” lebt man den Zusam-
menhalt. Das bedeutet, dass CADdent

alle Kunden, Neukunden und auch
Mitbewerber so gut es geht aktiv
unterstlitzen mochte, damit
diese ihre Liquiditat erhalten.
Umgesetzt wird dies durch An-
gebote wie:
+ Verlangertes Zahlungsziel
* Flexible Monatsraten
+ Individueller Sonderrabatt
+ Glnstige Einkaufskonditio-
nen auf Material

,Ob Einzelkdmpfer, Labor oder Mit-
bewerber — wir halten zusammen!”
so lautet die Aussage des CADdent-
Teams. Bei Interesse melden Sie
sich einfach telefonisch oder per
E-Mail bei den CADdent-Mitarbei-
tern und teilen Sie mit, wie lhre indi-
viduelle Hilfe aussehen soll.

,

kontakt

CADdent® GmbH
Max-Josef-Metzger-Stralle 6
86157 Augsburg
Tel.:08215999965-0
augsburg@caddent.eu
www.caddent.eu

Neue Kurstermine fur
Verblendkeramik-System

Die DD contrast® Masterclass mit Andreas Nolte startet in die nachste Runde.

DD contrast®, das Malfarben- und
Texturpastensystem von Dental
Direkt, ist ein Verblendkeramik-
System und eignet sich hervorra-
gend zur dsthetischen Individuali-
sierung von monolithischen oder
minimal reduzierten zahntechni-
schen Kronen- und Briickenkon-
struktionen aus Zirkonoxid oder
Lithiumdisilikat.

Tauchen Sie unter der Leitung des
Entwicklers Andreas Nolte in die
wunderbare Welt der DD contrast®

-

DDcontrg:_t_Z_

Malfarben und Texturen ein und
lassen Sie sich begeistern. Erfahren
Sie, wie Sie lhren Arbeiten eine
plastische Tiefenillusion, optimale
farbliche Intensitat und eine indi-
viduelle Fluoreszenz nach dem
natdrlichen Vorbild bei minimalem
Auftrag < 0,2 mm verleihen. ,Mit
DD contrast® haben wir eine Ant-
wort auf jeden individuellen Pa-
tientenfall’, so Andreas Nolte.

Alle Kurstermine und weiteren In-
formationen zum Produkt finden

=) — ) Kurse und Produktdetails
[ 350
| Ll ._ ——

Sie unter www.dentaldirekt.de/de/
dd-contrast

kontakt

Dental Direkt GmbH
Industriezentrum 106-108
32139 Spenge
Tel.:0522586319-0
info@dentaldirekt.de
www.dentaldirekt.de

Gewinnbringende Totalprothetik mit Passung und Asthetik

Amann Girrbach erweitert Full Denture System mit 3D-Druck.

=ceramill®fds

#ceramill motion 2

Seit mehr als flnf Jahren entwickelt
und vermarktet Amann Girrbach
tiber das Ceramill Full Denture Sys-

tem (FDS) mit grokem Erfolg Inno-
vationen fir die digitale Totalpro-

thetik. Das neueste Update 3.16 der
Software Ceramill Mind ebnet alle
Wege, um im System ab sofort mit
3D-Druck-Technologie zu arbeiten.
Mdoglich sind nun asthetische und

individuell gedruckte Prothesen-
basen in Kombination mit Konfek-
tionszdhnen von fiihrenden Zahn-
herstellern, welche sich basal wie
auch okklusal 100 Prozent digital

an jede Gegebenheit adaptieren las-
sen. Um bei 3D-gedruckten Basen
eine perfekte Passung am Gaumen
zu gewahrleisten und um ein Er-
gebnis zu erzielen, das sich mit

gefrasten Basen messen kann,
wurde Uber langere Zeit an der nun
zur Verfligung stehenden Losung
gearbeitet. Die Materialien garan-
tieren beste Passung und hohe
Langzeitstabilitat durch geringe
Schrumpfraten sowie hohe Harte,
Biege- und Bruchfestigkeit. Die zur
Verfligung stehenden unterschied-
lichen Farben ermdglichen eine
individuelle Abstimmung auf den
Patienten. Ziel ist es, Ceramill-An-
wendern mit dem neu aufgesetz-
ten Prozess Ceramill FDS branchen-
weit die breiteste Palette an Mdg-
lichkeiten flr die digitale Prothesen-
herstellung sowie unterschiedliche
Kostensegmente fiir die Herstel-
lung von herausnehmbaren Prothe-
sen zu bieten — stets im bewahrten
Wizard-gefiihrten Workflow. Die
Anwender profitieren von integrier-
ten, einfach zu implementierenden
Workflows, validierten Materialien
und abgestimmten Verarbeitungs-
prozessen.

kontakt

Amann Girrbach AG
Herrschaftswiesen 1

6842 Koblach, Osterreich

Tel.: 07231 957-100
germany@amanngirrbach.com
www.amanngirrbach.com
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_Kennen Sie
elnen sicheren

SCHUTZ
vor Forderungs-
austallen?”

Im Haifischbecken der Marktwirtschaft lauert eine verborgene Gefahr, der man als Inhaber eines Dentallabors
immer ausgesetzt ist - der Forderungsausfall! Eine Leistung wurde erbracht und vorfinanziert. Aber dann gibt es

kein Geld. Ein Horrorszenario? Davor konnen Sie sich zuverlassig schutzen - mit LVG-Factoring!

Uber 30 Jahre erfolgreiche Finanzdienstleistung sorgen fiir Kompetenz-Vorsprung. Und fiir mehr als 30.000

zufriedene Zahnarzte.

L.V.G. I|I

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH L\V/G—
HauptstraBe 20 / 70563 Stuttgart E‘h I
T0711666710 / F07116177 62 -

kontakt@Ivg.de www.Ivg.de
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Al Termine

CAD/CAM Basic-Add on -
Vertiefungskurs fur
Anwender Ceramill

Referent: ZTM Dietmar Schaan
Amann Girrbach, Tel.. 07231 957-221
germany@amanngirrbach.com

17./18.08.2020 N Onlinekurs

Integrierter Workflow
fur Aligner-Behandlungen

Referentin: Dr. Gertrud Fabel
Dentsply Sirona
kurse@dentsplysirona.com

20.08.2020 N Onlinekurs

Vier Schritte zum perfekten
Modell - DAS System flir
hochste Anspriiche, auch
im digitalen Workflow

Referent: ZT Patrick Hamid
model-tray, Tel.. 040 3990366-0
www.model-tray.de

21.08.2020 N Hamburg

Einzelzahnversorgungen
mit der VITAFARBMATCH-
FORMEL pressen

Referent: Axel Appel
VITA Zahnfabrik, Tel.: 07761 562-235
u.schmidt@vita-zahnfabrik.com

27.08.2020 N Hagen

Closerto Nature — Keramik-
workshop (Noritake CZR)
fur Fortgeschrittene

Referent: ZT Patrick Schéfer
Gold Quadrat, Tel.: 0511 449897-0
info@goldquadrat.de

28.08.2020 N Freiberg

Kronen, Briicken, Inlay,
Onlay im 3Shape Dental
System

Referenten: Systemspezialisten
Ivoclar Vivadent, Tel.: 07961 889-0
info.fortbildung@ivoclarvivadent.de

03.09.2020 N Hagen

BEGO 3Shape* Modell-
gussdesigner

Referenten: BEGO-Referenten
BEGO, Tel.: 0421 2028-372
fortbildung@bego.com

08.09.2020 N Kirchheim

Laserschweil3-Grundkurs —
Ihr Einstieg in die Laser-
technik

Referenten: ZT der Dentaurum-
Gruppe, Dentaurum

Tel.: 07231 803-470
kurse@dentaurum.com

11.09.2020 N Ispringen

Lufthygiene-System fur Praxis und Labor

Henry Schein stellt Radic8-Luftreiniger zur Verbesserung der Infektionskontrolle vor.

viruskiLLer

Henry Schein Dental Deutschland
gab bekannt, dass das Unternehmen
mit Radic8 eine Vereinbarung Uber
den Vertrieb eines Lufthygiene-
Systems unterzeichnet hat, das
bestimmte Viren und Bakterien in
einem Durchlauf neutralisiert. Das
System neutralisiert zudem Gase
und Quecksilberdédmpfe. Die Radic8-
Technologie beruht auf einem
zweistufigen Verfahren: Filtration
und anschlieBende Sterilisation.
Bei dem Sterilisationsverfahren
wird die Technologie der photo-

katalytischen Oxidation eingesetzt,
die bei korrekter Durchfiihrung tiber
einen Geblaseluftfluss mikrobielle
Schadstoffe weitaus wirksamer ab-
totet als UVC fir sich genommen.
Das Gerat Radic8 Viruskiller™
wurde 2004 nach der SARS-Epide-
mie konzipiert, um gegen luftliber-
tragene Viren zu schiitzen, und
wurde kontinuierlich weiterentwi-
ckelt. Die patentierte Basistechno-
logie wurde in den letzten Jahren im
Einsatz gegen verschiedene Viren
wie das Coronavirus DF2, das

Adenovirus, das Influenzavirus und
das Poliovirus getestet. Die Ergeb-
nisse zeigen eine Abtotungsrate
von 99,9999 Prozent, 6 log, in einem
einzelnen Luftdurchlauf..2

Bei der Bekampfung von Viren sind
die Abtotungsraten in einem einzigen
Luftdurchlauf ein wichtiges Instru-
ment zur Minimierung des Risikos
einer Kreuzkontamination. Beim Ein-
satz von Systemen zur Reduzierung
von luftlibertragenen und tropfchen-
formigen Viren sind zwei Schlissel-
faktoren wichtig fur den Erfolg: Zum
einen ist die Steuerung des Luft-
stroms entscheidend, da die Aero-
sole mdoglichst direkt aus der Atem-
zone abgeleitet werden missen.
Zum anderen muss die Sterilisation
der Luft beim Durchstrémen des
Gerats in einem einzigen Durchgang
sichergestellt sein. ,Die Patienten-
sicherheitist seit jeher ein sehr wich-
tiges Anliegen fiir Zahnmediziner.
Die aufgefiihrten Lufthygiene-Sys-
teme kdnnen den Praxen helfen, die
Infektionskontrolle in Innenrdumen
zu verbessern, indem bestimmte
luftiibertragene Krankheitserreger
mittels Luftsterilisation neutralisiert
werden’, sagte Joachim Feldmer,

Geschéftsfuhrer und Leiter Marke-
ting bei Henry Schein Dental
Deutschland. ,Die Markteinfiihrung
der Produktreihe der Radic8-Luft-
reiniger unterstreicht das Engage-
ment von Henry Schein, Zahnarzten
und Zahntechnikern die Losungen
zu liefern, die sie bendtigen, um eine
hochwertige Patientenversorgung
zugewahrleisten.”

1 Quelle:
https://radic8.com/

2 DerRadic8-Luft-
hygiene-System ist

Infos zum Unternehmen

bisher nicht mit
SARS-CoV-2 getes-
tet worden.

kontakt

Henry Schein Dental
Deutschland GmbH
Monzastralle 2a

63225 Langen

Tel:0800 1400044
info@henryschein.de
www.henryschein-dental.de

Metallfrei in die Zukunft starten

Restaurationsmaterial TRINIA™ von Bicon bietet zahlreiche Vorteile gegeniiber Metall.

““TRINIA

TRINIA

TRINIA™ besteht aus einer multi-
direktionalen Vernetzung von
Glasfasern und Kunstharzen. Es
bietet dem Anwender eine CAD/
CAM-gefraste Alternative zu Metall-
restaurationen. Die neuartige Ma-
terialzusammensetzung der Discs
und Blocke aus 40 Prozent Epoxid-
harz und 60 Prozent Fiberglas ist
die optimale Metallalternative. Es
eignet sich zur Herstellung von
Kappen, Geristaufbauten, Rahmen-
konstruktionen sowie fir endgtil-
tige oder temporare Front- und Sei-
tenzahnkronen und -briicken auf
natirlichen Zahnen oder Implanta-
ten. Die Konstruktionen kdnnen ze-
mentiert, nicht zementiert oder mit
verschraubten oder teleskopieren-
den Restaurationen verankert wer-
den. In den vergangenen Jahren

hatten die Bedenken bezlglich
Metallrestaurationen zugenommen.
Nachteile von Metallen sind bei-
spielsweise Allergenitét, Gewicht,
Dichte oder lange Verarbeitungs-
dauer. Auch die problematische
Asthetik spielt eine Rolle. Dariiber

ANZEIGE

Acry Lux 'V

Der echt preiswerte 3-Schicht-Zahn

www.logo-dent.de
|OGO-DENT' Tel. 07663 3094

TRINIA

TRINIA

1.

413
:

hinaus verfligen Metalle Uber eine
hohe Warmeleitfahigkeit und iso-
lieren weit schlechter als Zahne.
TRINIA™ kombiniert dagegen
hohen Komfort und perfekte Asthe-
tik: kein unangenehmer metalli-
scher Geschmack, keine allergi-
schen Reaktionen, dafir ein leichtes
und spannungsfreies Tragegefihl.

Naturnahe Eigenschaften

Das Material zeichnet sich durch eine
hohe Biegefestigkeit von 390 MPa,
ein mit nattrlichem Dentin ver-
gleichbares Elastizitatsmodul von
18,8 GPa und eine niedrige Wasser-
absorption von unter 0,03 Prozent
aus. Es eignet sich selbst zur Ver-
sorgung schwieriger Situationen.
Diese einzigartigen Eigenschaften
erlauben die Verwendung auch

bei der permanenten Versorgung
durch Inlays, Onlays, Kronen, Bri-
cken, Veneers oder Teilprothesen.
TRINIA™ ist kompatibel mit zahl-
reichen Implantatsystemen, er-
reicht einen stabilen Abutmentver-
bund und kann auf samtlichen
Maschinen mit Standardaufnahme,
trocken wie nass, verarbeitet wer-
den. Bei der Verarbeitung ist kein
Brennen erforderlich, so nimmt die
Fertigung noch weniger Zeit in An-
spruch. Die TRINIA™-Frasroh-
linge sind in 98 Millimeter groRen
zirkularen Discs, 89 Millimeter gro-
Ren D-formigen Discs und 40 und
55 Millimeter grollen Blocken er-
haltlich. Sie entsprechen dem In-
dustriestandard und sind in 15 mm
und 25 mm Dicke verfiigbar.

kontakt

Bicon Europe Ltd.
Dietrichshohe 2
55491 Blichenbeuren
Tel.: 06543818200
germany@bicon.com
www.trinia.de

Infos zum Unternehmen

oo
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Geschaftsfuhrerwechsel bei der SCHEU GROUP

Markus Bappert tibernimmt die Geschaftsfiihrung des Familienunternehmens.

Impressum

Verlag

OEMUS MEDIA AG
HolbeinstraBe 29

04229 Leipzig

Tel. 0341 48474-0

Fax: 0341 48474-290
kontakt@oemus-media.de

Die SCHEU GROUP, eine Unternehmens-
gruppe mit 300 Mitarbeitern, bestehend
aus den Firmen SCHEU-DENTAL, CA
DIGITAL und SMILE DENTAL, hat zum
1. August mit Markus Bappert einen
neuen Vorsitzenden der Geschafts-
fiihrung bekommen. Der bisherige ge-
schéaftsfiihrende Gesellschafter Chris-
tian Scheu Ubergibt die Gesamtverant-
wortung nach 40 Jahren Tatigkeit im
Unternehmen und wird die Gruppe wei-
terhin als Beiratsvorsitzender und Ge-
sellschafter begleiten. ,Ich freue mich
sehr, dass mit Markus Bappert eine
Uberaus erfahrene Fihrungsperson-
lichkeit unser Familienunternehmen

fahigkeit der Mitarbeiter der SCHEU
GROUP hat mich nachhaltig beein-
druckt', sagte Markus Bappert. ,Ich war
gleichermalen fasziniert von Innova-
tion und Engagement, mit denen das
Team der SCHEU GROUP Kunden und
Partnern zur Verfiigung steht. Ich bin
sehr stolz darauf, einem derart dynami-
schen Unternehmen beizutreten, und
mochte mich bei Christian Scheu sehr
fiir das entgegengebrachte Vertrauen
bedanken. Ich bin zuversichtlich, auf
den Erfolg der vergangenen Jahre auf-
bauen zu kénnen, und freue mich da-
rauf, Teil des Teams zu werden, welches
die Zukunft der SCHEU GROUP formt."

Redaktionsleitung
Georg Ishaner (gi)
Tel.:034148474-123
g.isbaner@oemus-media.de

Redaktion

Rebecca Michel

Tel.: 034148474-310
r.michel@oemus-media.de

Julia Nather
j.naether@oemus-media.de

Projektleitung

Markus Bappert (links) und Christian Scheu besiegeln die Ubergabe des
Vorsitzes der Geschaftsflihrung der SCHEU GROUP. (© SCHEU-DENTAL)

Zum besten Edelmetall-
handler gewahlt

ESG wird erneut von Kunden weiterempfohlen.

Auch in diesem Jahr kirte das
Onlineportal BankingCheck.de in
Zusammenarbeit mit dem Bewer-
tungsanbieter eKomi anhand von
positiven Kundenbewertungen den
besten Edelmetallhdndler. Erneut
gewann das Rheinstettener Unter-
nehmen ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG, das den begehrten
BankingCheck Award nun bereits
zum dritten Mal entgegennehmen
durfte. ,Selbstverstandlich fiihlen
wir uns geehrt, dass unsere Kunden
weiterhin so zufrieden mit unserer
Arbeit sind und wir wieder gewahlt
wurden’, sagt Daniel Klee, Mitglied
der ESG-Geschéftsleitung, verant-
wortlich fur die Bereiche IT und Mar-
keting, und fahrt fort: ,Die mehr als
75.000 positiven Kauferbewertun-
gen, weit Uber einhundert 5-Sterne-
Rezensionen fiir unsere Apps und
tagtagliche personliche Rickmel-
dungen unserer Kunden bestarken
uns darin, dass sich unsere Bemd-
hungen um den besten Service aus-
zahlen." Das Unternehmen, das zu
den gréften Edelmetallhdndlern
Deutschlands zahlt, macht auch

kontakt

ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG
Gewerbering 29 b

76287 Rheinstetten

Tel.: 07242 95351-11
shop@edelmetallshandel.de
www.edelmétaithandel de

immer wieder durch innovative
Anlageprodukte auf sich aufmerk-
sam. Den grofiten Erfolg der ESG
stellt bisher wohl die Erfindung der
CombiBars dar. Seit 20117 vertreibt
der Edelmetallhandler diese paten-
tierten Tafelbarren, die sich mittler-
weile weltweit zu einem Standard-
produkt entwickelt haben. Das Be-
sondere an einem solchen Verbund
aus 0,5-Gramm-, 1-Gramm- oder
1/10-Unze-Goldbarren ist, dass er
sich durch Sollbruchstellen pro-
blemlos und ohne Materialverlust
per Hand in einzelne, kleinere Bar-
ren trennen lasst. Auf diese Weise
liegen die Pragekosten unter dem
Preis fur kleinere, herkdmmliche
Stiickelungen. Zudem gestaltet
sich eine spétere Veraullerung auf-
grund der flexiblen GroRen leichter
als bei anderen Goldbarren.

BankingCheck? !
Award 2020

in die Zukunft fihren wird. Markus
Bappert hatviele Jahre in verantwort-
lichen Positionen flir Dentalunterneh-
men des Handels und der Industrie

kontakt

gearbeitet und bringt hohe Markt- und
Flihrungskompetenz mit. Er steht fir
die Unternehmenskultur und die Werte,
die unser Unternehmen erfolgreich ge-
macht hat", so Christian Scheu in einer
Stellungnahme. ,Das hohe Qualitats-
bewusstsein und die Begeisterungs-

SCHEU-DENTAL GmbH
Am Burgberg 20

58642 Iserlohn
Tel.:023749288-0
service@scheu-dental.com
www.scheu-dental.com

Neuer Zahnkranzgips

Implantat-rock bietet mehr Flexibilitat in der Verarbeitung.

Eine weitere innovative Idee ist
picodent bei der Entwicklung des
neuen Zahnkranzgipses Implan-
tat-rock gelungen. Moderne Roh-
stoffe und besonders feine Pulver-
struktur bieten optimale Bedin-
gungen in der Verarbeitung. Der An-
wender entscheidet ganz nach sei-
nen Wiinschen (ber das Mischungs-
verhaltnis, es ist variabel mit
19—-20 ml destilliertes Wasser auf
100 g Pulver, und je nach Anforde-
rung kann zusatzlich mit + 1 ml
dosiert werden. Fliel- und Stand-
festigkeit kdnnen so nach den ge-
winschten Vorstellungen einge-
stellt werden. Implantat-rock ist
fir alle Modellsysteme geeignet
und hat eine schnelle und hohe
Endhéarte. Frische moderne Far-
ben, niedrige Expansion und eine
brillante Oberflache runden das
neue Konzept rund um den neuen

Implantat-rock ab. Verpackt im
5-Kilogramm-Klimabeutel, ist er in
folgenden Farben lieferbar: Gold-
gelb, Goldbraun, Elfenbein und
Grau. Frachtfreie Lieferung erhalt
der Kunden bereits ab einer Be-
stellmenge von 20 Kilogramm.

kontakt

picodent®
Dental-Produktions-und
Vertriebs-GmbH
Lidenscheider Stralte 24-26
51688 Wipperfirth

Tel.. 02267 6580-0
picodent@picodent.de
www.picodent.de
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Editorische Notiz
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Wir bitten um Versténdnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgéngige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbstver-
standlich beziehen sich alle Texte in gleicher Weise
auf alle Gendergruppen.
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DRUCKEN!
REINIGEN!

HARTEN!

IMPRIMO" system

/¥ die Geratefamilie fiir den 3D-Druckprozess Kl ©

/7 11 Materialien, 21 Farben fur alle Anwendungen in Labor und Praxis SCHEU-DENTAL GmbH
/7 \ndividueller Support — elektronisch, telefonisch, personlich www.scheu-dental.com

phone +49 2374 9288-0
Digitale Losungen fur Praxis und Labor. fax  +49 2374 9288-90



