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Straumann investiert in DrSmile

Erganzung des bestehenden Clear Aligner-Geschifts.

sfraumanngroup

Die Straumann Gruppe hat mit
DrSmile eine Vereinbarung unter-
zeichnet, die es beiden Unternehmen
ermdglichen wird, ein erhebliches
Potenzial im Markt fiir Asthetische
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Zahnmedizin zu erschlielen. El._ E
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Straumann wird eine Mehr-
heitsbeteiligung an DrSmile
erwerben und hat sich zu
erheblichen weiteren Inves-
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titionen verpflichtet, um das Wachs-
tum bis zur vollsténdigen Ubernahme
in der Zukunft zu finanzieren.
DrSmile wird operativ ein eigenstan-
diges Unternehmen bleiben, das von
seinen Griindern gefiihrt und
weiterhin von seinem Haupt-
sitz in Berlin aus operieren wird.
Das Closing der Transaktion wird
im dritten Quartal erwartet.

Quelle: Straumann

Neue ULTRADENT Vertriebsleitung

Michael Schuster Gibernimmt Gesamtverantwortung/Martin Slavik verlasst Unternehmen.

V.1.n. r.: Michael Schuster, Marc Wiegert und Martin Slavik. (Foto: © ULTRADENT)

ULTRADENT startet mit einem neuen,
schlagkraftigen Vertriebsteam in den
Sommer 2020. Michael Schuster,
langjahriger Vertriebsleiter fiir das
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Kerngeschaft in Deutschland, hat
zum 1. August die Gesamtverant-
wortung Vertrieb dbernommen.
Michael Schuster hat bereits seit

18 Jahren das Vertrauen und die
Anerkennung seiner Mitarbeiter und
Kollegen bei ULTRADENT. Er verfiigt
tber viele Jahre Erfahrung im Den-
talmarkt, auch aus der Tétigkeit im
Fachhandel, und besitzt bestes
Produkt-Know-how. Viele person-
liche Kontakte in den Zielgruppen
Zahnmedizin und Kieferorthopadie
sind die Basis flir ein exzellentes
Gesplr bezlglich Bedarf und
Winsche der Kunden. Tatkréaftig
wird er kiinftig von Marc Wiegert
unterstitzt, der die Verkaufsleitung
fuir Deutschland Gbernimmt.
Martin Slavik wird ULTRADENT auf
eigenen Wunsch verlassen. Er ver-
antwortete 22 Jahre den Vertrieb
im Inland sowie den Export und
hat mafigeblich
zur erfolgreichen
Entwicklung des
Unternehmens
beigetragen.

ULTRADENT

Quelle:  ULTRADENT

Neuer Manager

Clinical Director von CA Digital wechselt zu inviSolution.

Gehen kiinftig gemeinsame Wege: inviSolution CEQ Matthias Peper (rechts im Bild)
und Clinical Team Manager Bjorn Reiners. (Foto: © inviSolution)

Bjorn Reiners wird neuer Clinical
Team Manager und Prokurist bei
der inviSolution GmbH. Ab Septem-
ber wird er das operative Geschaft
verantworten und gemeinsam mit
CEO Matthias Peper die strategische
Entwicklung und Internationali-
sierung des Unternehmens weiter
vorantreiben.

Reiners blickt auf eine lange Kar-
riere in der Kieferorthopadie mit
Schwerpunkt Alignertherapie zu-
riick. In seiner Tatigkeit bei Align
Technology war er als Clinical
Specialist D-A-CH federfiihrend in
der Qualitatsoptimierung der digita-
len Behandlungsplanung. Zuletzt
wirkte er als klinischer Direktor bei
CA Digital u.a. maRgeblich an der

Neuentwicklung eines Alignerprodukts
und dessen Markteinfiihrung mit.
Neben der digitalen Behandlungsplan-
optimierung fir Invisalign-Anwender
ist die Wissensvermittlung ein
zweites Standbein von inviSolution,
das weiter ausgebaut werden soll.
Die inviSolution Online-Academy und
die inviSolution YouTube-Tutorials
werden vergroRert bzw. erweitert. Als
neuestes Projekt ist die Association
for Treatment Planning in Aligner
Orthodontics (TPAO) zu nennen,
ein globales Netzwerk mit Jahres-
kongress fiir den internationalen
Austausch zwischen Kieferortho-
paden und Technikern.

Quelle: inviSolution

Digitale Abformung

Komplett-Digitalisierung aller Praxen in 90 Jahren.

Zehn bis 15 Prozent aller deutschen
Praxen verwenden einen Intraoral-
scanner. Bei rund 50.000 Praxen
macht das 5.000 bis 7.500 Praxen.
Im Jahr 2017 kam es zu 525 Neu-
installationen (gut ein Prozent der
Praxen). Selbst unter der An-
nahme, dass bei diesem Tempo
(d.h. 525 pro Jahr) nur bisher analog
abformende Praxen ausgestattet

werden und alle vorhandenen Intra-
oralscanner im Einsatz bleiben,
wiirde eine Ausstattung aller hie-
sigen Praxen mit einem Intra-
oralscanner demnach noch Uber
90 Jahre dauern.

Quelle: ATLAS DENTAL — Die Mérkte
Europas

525 Neuinstallationen von Intraoralscannern gab es 2017 in Deutschland (zum
Vergleich: Frankreich 380, Osterreich 80, GroRbritannien 85).
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SureSmile® Aligner

Klare Sache: Entwickelt von
=xperten mit Durchblick

Uber 20 Jahre Erfahrung des SureSmile Digital Lab und der Ehrgeiz, Kieferorthopadie ganz
neu zu denken: Wir haben beides zu einem grofRen Ganzen zusammengeflgt und dabei unser
gesamtes Know-how einflieBen lassen. Das Ergebnis? SureSmile Aligner von Dentsply Sirona -
fUr hervorragende Setups, minimale Feinkorrekturen und lang anhaltende Ergebnisse.

Damit Ihre tagliche Arbeit noch effizienter wird.

dentsplysirona.com/suresmile




