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Die Absage der Herbstmessen war
eine Entscheidung zugunsten der
Einddmmung des Coronavirus. Eine
Entscheidung mit weitreichenden
Folgen: Die Veranstaltungen fehlen
Zahnmedizinern und Fachpersonal
als wichtige Plattform der Informa-
tion und des Austauschs. Fiir erfolg-
reiche Zahnarztpraxen bleiben die
Weiterentwicklung und damit auch
die Investition in Innovationen je-
doch wachstumsrelevant. Insbeson-
dere hinsichtlich neuer Hygiene-
losungen zur Infektionspravention
wiren die Messen heute wichtiger
denn je — seitens der Praxen und
Patienten steigt die Nachfrage.

Bei BLUE SAFETY profitieren
Sie jetzt auch ohne Messebesuch!
Denn die Wasserexperten starten im
Herbst ihre #HYGIENEOFFENSIVE.
Im Zuge dessen sind die Miinstera-
ner dann mit geballter Beratungs-
kraft in den Messestddten Miinchen
und Frankfurt am Main vor Ort. Die
genauen Termine finden Sie unter
www.bluesafety.com/Hygieneoffen-
sive. Sichern Sie sich hier schon heute
Thre kostenfreie, unverbindliche und
sichere Beratung in Threr Praxis vor
Ort oder unkompliziert via Videocall
— bundesweit. Und das Beste: Wenn
Sie sich jetzt fiir die ganzheitliche
Wasserhygienelosung SAFEWATER

LEADING REGENERATION

Wasserexperten starten #HYGIENEOFFENSIVE

BLUE SAFETY berat personlich und kostenfrei in Ihrer Praxis.

entscheiden, bekommen Sie eines
von hundert iPad Pro 12.9” inklusive
Apple Pencil geschenkt.*

Warum Wasserhygiene jetzt
Thre Praxisperformance steigert
Nie war Wasserhygiene wichtiger
als heute. Bedingt durch Corona-
Maf3nahmen und die anschliefSenden
Sommerferien boten die Wasser fiih-
renden Systeme von Zahnarztpraxen
Biofilmen und Keimen ideale Le-
bensbedingungen. Denn iiberall, wo
Wasser steht, fithlen sich schnell Legi-
onellen, Pseudomonaden, Mykobak-
terien & Co. in Biofilmen zu Hause.
Nur ein wirklich wirksames
Wasserhygiene-Konzept kann hier
helfen, schweren Folgeschiden vor-
zubeugen. Andernfalls drohen teure
Reparaturen sowie Ausfallzeiten, In-
fektionsgefahr und schlimmstenfalls
sogar rechtliche Konsequenzen.
Gleichzeitig stieg mit Corona
das Hygienebewusstsein der Patien-
ten. Dabei erkannte bereits eine
Bertelsmann-Studie von 2018 das
Thema Hygiene als den zweitwich-
tigsten Entscheidungsfaktor bei Pa-
tienten fiir die Auswahl einer Praxis.

*Die ersten 100 Neukunden erhalten bei
Vertragsschluss: 1x Apple iPad Pro 12,9”
256 GB Wi-Fi + Cellular und 1x Apple
Pencil (2. Generation).

Wer sich also jetzt fur eine tber-
durchschnittliche Hygiene und Si-
cherheit einsetzt und dieses Engage-
ment fiir den Patienten sichtbar
kommuniziert, gewinnt einen wert-
vollen Wettbewerbsvorteil.

Geld sparen,
Gesundheit schiitzen,
Rechtssicherheit gewinnen

SAFEWATER stellt mithilfe in-
novativer Technologie und ausge-
feiltem Full Service langfristig hygie-
nisch einwandfreies Wasser in Zahn-
arztpraxen und -kliniken sicher. Die
Wasserexperten von BLUE SAFETY
betreuen engmaschig von der ersten
Beratung, iiber die Installation und
Wartung bis hin zur jihrlichen
akkreditierten Probenahme, sodass
sich Praxisteams ganz auf ihr Wasser-
hygienemanagement verlassen und
sich zu 100 Prozent ihren Patienten
widmen koénnen.

Weit tiber 1.000 Praxen und Kli-
niken profitieren heute in ihrem
Praxisalltag von SAFEWATER. So
berichten Anwender immer wieder
von massivem Einsparungspotenzial
wegen sinkender Reparaturen und
Ausfallzeiten. Einer von ihnen, Dr.
Jan Martin Ebling, Zahnarzt aus
Twist-Biilt, resiimiert: ,Meine Repa-
raturkosten haben sich mehr als hal-

MESSEN ABGESAGT?
BLUE SAFETY
BESUCHT SIE

GRATIS
IN DER PRAXIS!

biert. Dariiber hinaus spare ich jede
Menge Chemikalien. Und ich habe
den Kopf frei und den Patienten ge-
geniiber ein gutes Gefithl.“
Gleichzeitig haben Wasserkeime
keine Chance, die Gesundheit von
Behandler, Team sowie Patient oder
die Rechtssicherheit zu gefihrden.
Ein weiterer Bonus mit viel Mehr-
wert: Das inkludierte Marketing-
Paket ermoglicht es Thnen, Ihren
Einsatz fiir hygienische Sicherheit
auch fiir Thre Patienten und Mit-
arbeiter sichtbar zu machen.

Wasserexperten kommen
kostenfrei zu Thnen

Sichern Sie sich jetzt IThren kos-
tenfreien Beratungstermin im Zuge
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Mehr iiber die Verwendung von Geistlich Produkten
mit Blutkonzentrat erfahren Sie in unserem Flyer:

] Biologisierung mit Eigenblutkonzentrat -

Mythos oder Magie?
per Fax an 07223 9624-10

der #HYGIENEOFFENSIVE direkt
in Threr Praxis oder per Videocall.
Vereinbaren Sie Thren Wunsch-
termin einfach telefonisch unter
00800 88552288, per WhatsApp
unter +491719910018 oder unter
www.bluesafety.com/Loesung.

Infos zum Unternehmen

Hinweis: Biozid-
produkte vorsichtig
verwenden. Vor
Gebrauch stets Etikett
und Produktinforma-
tion lesen.

BLUE SAFETY GmbH
Tel.: 00800 88552288
www.bluesafety.com
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- Made in
Baden-Wiirttemberg

Die Thermodesinfektoren

HYG 5/ RYG 5

¢ Nur im Direktvertrieb
v Bundesweit eigene Servicetechniker
+ 10 Jahre Garantie gegen Durchrostung

Optionale Zusatzleistungen:

v Lieferung, Installation & Einweisung
v 5 Jahre Garantie

v 5 Jahre Service

v 5 Jahre Validierung

0% Kaufleasing | 5 Jahre Laufzeit
ab 89,00 €*/Monat
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