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TrioClear ist ein dynamisches Drei-
Stufen-System zur Korrektur leich-
ter bis mittlerer Zahnfehlstellungen. 
Für seine außergewöhnlich effek-
tive Wirkung sorgen die drei Aligner-
stärken weich, medium und hart. 
Sie bilden jeweils einen Cycle, der 
mit den aufeinander abgestimmten 
Härtegraden eine schrittweise und 
vorhersehbare Bewegung der Zähne 
ermöglicht. Mit diesem innovativen 
Alignersystem hat der Komplett
anbieter PERMADENTAL schnell Be-
handler und Patienten begeistert: 
Herausragende Qualität sorgt für 
effiziente Zahnbewegungen, per-
fekter Service sorgt für ein positi-
ves Kundenerlebnis und ein opti-
males Preis-Leistungs-Verhältnis 
macht die Therapie oft überhaupt 
erst möglich.  

Ein wichtiges Kriterium:  
die Therapiekosten 
Das TrioClear-System wird zu er-
staunlich günstigen Paketpreisen 
angeboten. Je nach Umfang der er-
forderlichen Behandlung wählt der 
Behandler zwischen drei maßge-
schneiderten Angeboten das pas-
sende aus. Und häufig ermögli-
chen die günstigen Laborpreise der 
Praxis, überhaupt erst eine Aligner
therapie für ihren Patienten anzu-
bieten. So ist die Korrektur einer 
kleinen Fehlstellung mit drei Alig-

nern bei PERMADENTAL bereits für  
159 Euro, eine aufwendigere The
rapie mit bis zu achtzehn Alignern 
bereits für 799 Euro erhältlich.  
Dr. Hans Thumeyer aus Wiesba-
den ist, wie er in einem Experten
gespräch betont, seit dem Start  
von TrioClear von diesem Aligner-
konzept überzeugt. Die Gesamt
therapiekosten ab 250 Euro blei-
ben für seine Patienten für drei Alig-
ner (1 Cycle) in seiner Praxis sehr 
moderat. Für eine Therapie mit bis 
zu achtzehn Alignern berechnet er 
den Patienten maximal 1.500 Euro. 
„Bei anderen Alignerherstellern ist 
das oft doppelt so teuer“, konsta-
tiert er. Entscheidend für den Er-
folg der Alignertherapie in der Pra-
xis ist für ihn außerdem der Sup-
port durch die TrioClear-Fachleute 
am Telefon oder in der Praxis. 

Ein echter Vorteil: der Workflow  
Obwohl sich Dr. Ansgar Rüter aus 
Cloppenburg bereits drei Jahre mit 
der Alignertherapie beschäftigt, 
hielt sich seine Motivation zunächst 
in Grenzen, als sein Praxiskollege 
das Behandlungsspektrum der Pra-
xis mit TrioClear ergänzen wollte. 
„Heute jedoch bin ich überzeugter 
Anwender dieses Alignersystems. 
Die Patienten schätzen das Ange-
bot, und der Behandlungsaufwand 
ist eher gering. Nach einigen klei

neren Workshops mit dem ZTM  
von PERMADENTAL hier vor Ort 
und einer guten telefonischen Be
ratung durch die TrioClear-Fach-
leute habe ich danach mit einem 
einfachen Fall, einem Unterkiefer-
engstand, losgelegt.“ 
Die Behandlung beschreibt Dr. Rüter 
als wenig zeitintensiv und den Work-
flow als völlig unkompliziert: Nach 
einem ersten Patientengespräch 
erfolgt die Abformung von Ober- 
und Unterkiefer, oder, wenn bereits 
ein Scanner vorhanden ist, der di-
gitale Abdruck. 
Diese Abdrücke/Daten werden bei 
PERMADENTAL im TrioClear-Por-
tal von Fachleuten ausgewertet. 

„Danach erhalten wir einen Kos-
tenvoranschlag, einen kompletten 
Behandlungsplan und einen Link 
zu einer ausführlichen digitalen 
Animation. Entscheidet sich dann 
der Patient für die Therapie, wer-
den die Aligner angefertigt. Dabei 
ist es keineswegs ein Muss, be-
reits komplett digital zu arbeiten. 

Bei der Alignertherapie übernimmt 
PERMADENTAL auch gern das 
Scannen der konventionellen Gips-
modelle für seine Kunden“, wie 
auch für die Praxis Dr. Rüter.  

Nicht zu vergessen:  
das Verhältnis Behandler–Patient
Unbestritten leistet die Alignerthe-
rapie für Praxen einen wichtigen 
Beitrag zur Patientenbindung. Ein 
gutes Beispiel hierfür ist Lars 
Kroupa, Kenner des Dentalmark-
tes und Chef einer Berliner Agentur. 
Er gehört zu den TrioClear-Patien-
ten der ersten Stunde. „Natürlich 
wollte ich vor Behandlungsbeginn 
wissen, wie meine Zähne nachher 

aussehen könnten, und fand es 
sehr cool, dass ich sozusagen als 
Entscheidungshilfe per Simulations
programm meine Mundpartie mit 
der korrigierten Zahnreihe sehen 
konnte. Einfach faszinierend, was 
meine Praxis mir da schon vor The-
rapiebeginn digital aufzeigen kann.“ 
Übrigens plante Lars Kroupas Be-
handler schon lange, Aligner in sein 
Behandlungsspektrum aufzuneh-
men, war aber immer vor den ho-
hen Kosten zurückgeschreckt. Auf-
grund der Empfehlung ihres Patien-
ten arbeitet die Praxis nun schon 
einige Monate mit TrioClear. „Mein 
Doc ist jetzt genauso begeistert 
wie ich und viele weitere Patienten. 
Super, wenn man dem eigenen Be-
handler auch mal etwas empfehlen 
kann und das auch noch so gut an-
kommt.“   

TrioClear überzeugt Patienten und Experten
Mehr und mehr Patienten und damit auch immer mehr Zahnärzte und Kieferorthopäden profitieren von den Vorteilen  

der Alignertherapie und dem innovativen Schienensystem von PERMADENTAL.
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Editorische Notiz 
(Schreibweise männlich/weiblich/divers)
Wir bitten um Verständnis, dass aus Gründen der 
Lesbarkeit auf eine durchgängige Nennung der 
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbstver-
ständlich beziehen sich alle Texte in gleicher Weise 
auf alle Gendergruppen.
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