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Wenn verloren gegangenes Gewebe wieder aufgebaut werden
soll, sind die richtigen Biomaterialien und Behandlungsmethoden
wichtige Erfolgsfaktoren. Das Schweizer Familienunternehmen
Geistlich Biomaterials ist mit seiner langjahrigen Expertise auf die
Regeneration von Hart- und Weichgewebe in der Zahnmedizin
spezialisiert und feiert dieses Jahr 25-jahriges Firmenjubildum.
Im Gesprach mit Georg Isbaner, Redaktionsleiter OEMUS MEDIA
AG, geht Geschaftsfihrer Dr. Thomas Braun auf die Erfolgs-
faktoren des Unternehmens ein.

Dr. Thomas Braun

[Infos zum Unternehmen]

Dr. Braun, Sie haben die Fiihrung
der Geistlich Biomaterials Vertriebsge-
sellschaft mbH, kurz Geistlich Deutsch-
land, vor 25 Jahren (ibernommen. Wenn
lhnen damals jemand erzéhlt hatte,
wo Sie mit dem Unternehmen heute
stehen wiirden, hétten Sie das unter-
schrieben oder fiir {iberzogen erklart?
Ich hatte es gerne unterschrieben, wenn
das jemand so prognostiziert hatte!
Allerdings hat keiner den Erfolg von
Geistlich Biomaterials so vorhersehen
kénnen. Ich glaube, das betrifft auch
viele weitere Bereiche. Als wichtiger In-
dikator natiirlich die Implantologie, die
unser Geschaft enorm beeinflusst, — da
hatte man vor 25 Jahren wahrschein-
lich nicht vorausgesehen, dass die Im-
plantologie heute da steht, wo sie jetzt
ist. Die vielen individuellen Lésungen
und die Breite der Indikationen, die
uns heute zur Verfigung stehen — ich
glaube, das war damals noch nicht
vorstellbar.

Was sind aus Ilhrer Sicht die Mei-
lensteine auf dem Weg zu Geistlich
Deutschland, so wie man es heute
kennt?

Der pragendste Meilenstein war der
Unternehmergeist von Dr. Peter Geist-
lich gepaart mit seiner wissenschaft-
lichen Affinitat. Dr. Peter Geistlich inte-
ressierte sich sehr flr die Wissenschaft,



Abb. 2: Das Team der Geistlich Biomaterials Vertriebsgesellschaft mbH in Baden-Baden feiert dieses Jahr 25-jahriges Bestehen.

er war promovierter Chemiker und hat
sehr frih in der Entwicklung der Pro-
dukte den Kontakt zu Universitdten
gesucht. Somit liegen die Affinitdt zur
Forschung und die Nahe zur Univer-
sitdt schon in der Wiege unserer Bio-
materialien. Der zweite Grundpfeiler
war, die Entscheidung zu treffen, wir
bauen den Vertrieb in verschiedenen
Schltsselméarkten selbst auf. Das pragt
auch jetzt noch die Geschichte von
Geistlich Deutschland. Wir haben heute
weltweit elf Tochtergesellschaften.

Als dritten Meilenstein sehe ich unsere
Struktur als Familienunternehmen. Es

{

ist eine stetige Kontinuitat da, basie-
rend auf Werten, Zielen und Grund-
satzen. Wir sind nicht getrieben von
Quartalsberichten und kurzfristigen
Markttrends, sondern bei uns geht es
um langfristiges Denken.

Welche Bedeutung spielt die deut-
sche Niederlassung fiir den Schweizer
Mutterkonzern — gerade auch in den
zurtickliegenden Monaten, die durch
die Pandemie gepragt waren?

Es gibt mehrere Vorteile. Zum einen
ist es nattirlich die raumliche und
sprachliche Nahe zum Mutterkonzern.

|

Das macht es einfach, zu kommunizie-
ren. Der zweite ist die GroBe des deut-
schen Marktes. Zusammen mit China
und den USA reprasentieren wir die
groBten Markte und sind somit geo-
grafisch breit aufgestellt. Diese Aus-
gangslage pragt die Zusammenarbeit
entscheidend. Gerade die Situation der
COVID-19-Pandemie hat nochmals ein-
drlcklich bestatigt, wie wichtig eine
Prdsenz in verschiedenen geografischen
Regionen ist. Wir haben gesehen, dass
das AusmaB des Lockdowns in den ein-
zelnen Regionen sowohl in der zeitli-
chen Abfolge als auch im Ausmal3 ganz

5/



MARKT | INTERVIEW

P g, o 077
e Ferte " 0
I

.’ UL s d et

KLASSIFIKATION DER ALVEOLARKAMMDEFEKTE*

Guided Bone
Regeneration

kleine Knochendefekte
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unterschiedlich ausgefallen ist. Da ist
es wichtig, als Konzern global aufge-
stellt zu sein, um die Situation besser
abfedern beziehungsweise meistern zu
konnen. Der deutsche Markt war tat-
sachlich einer der stabilsten in dieser
schlimmen Phase.

Wie werden 25 Jahre Geistlich
Deutschland in diesem Jahr gefeiert?
Wir freuen uns auf unsere Sommer-
schulung, wo hoffentlich alle physisch
anwesend sein kdnnen und wir bei die-
ser Gelegenheit mal wieder Gemein-
samkeit erleben und genieBen konnen.
Deshalb Uberwiegt einfach nur die
Freude auf ein personliches Wieder-
sehen, endlich ein gemeinsames Treffen
vor Ort zu haben und nicht nur ver-
pixelte Gesichter in virtuellen Meetings
zu erleben.

Welchen Stellwert hat das Thema
Regeneration von Hart- und Weich-
gewebe in der heutigen oralen Chi-
rurgie und Implantologie?

Unabhéngig vom gewahlten Implanta-
tionskonzept sind stabile und gesunde
Hart- und Weichgewebeverhaltnisse
ein grundlegender Garant fir die peri-
implantdre Gesundheit und den Lang-
zeiterfolg des inserierten Implantats.
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Stabilized Bone
Regeneration

kleinere bis komplexere
Knochendefekte

In den meisten Fallen kommt es nach
einem Zahnverlust zu einem Hart- und
Weichgewebeverlust. Entweder man
wirkt dem von Anfang an entgegen
oder, wenn der Gewebeverlust schon
eingetreten ist, man muss verloren ge-
gangenes Gewebe wieder aufbauen.
Dieser einfache Fall eines Zahnverlus-
tes zeigt also ganz deutlich, welchen
hohen Stellenwert regenerative MaB-
nahmen in der heutigen Zahnmedizin
haben.

Gibt es so etwas wie moderne The-
rapiekonzepte oder ist alles schon
mal dagewesen?

Fir mich sind moderne Therapiekon-
zepte patientenindividuelle Konzepte.
Das ist der groBe Schritt, den die Im-
plantologie oder die Medizin im All-
gemeinen gemacht hat und noch am
Gehen ist. Wir sind noch lange nicht
am Ziel angekommen. Moderne Kon-
zepte sind individuell, das heift, wir
haben es hier mit einer sehr hohen
Komplexitdt in den Behandlungskon-
zepten zu tun. Das sind keine Standard-
verfahren, sondern wir miissen uns sehr
stark auf die Gesamtsituation des Pa-
tienten einstellen und nicht nur den
einzelnen Defekt betrachten. Aus die-
ser Sicht ist noch viel Forschungsarbeit
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* modifiziert nach Terheyden H. (2010). DZZ 65:320-331

zu leisten, um zum Beispiel besser zu
verstehen, wodurch das regenerative
Potenzial bei einem Patienten einge-
schrankt werden kann. Man muss
genau schauen, was Materialien tat-
sachlich im menschlichen Korper in der
Phase der Regeneration machen. Wie
verhdlt sich dieses Material konkret in
der Wunde? Welche Reaktionen ruft
es hervor? Das sind ganz wesentliche
Aspekte. Es gibt riesige Unterschiede
bei den Materialien, und dafiir mis-
sen wir ein wirklich gutes Verstandnis
entwickeln, um bei den Patienten vor-
hersehbare Ergebnisse zu erzielen. Die
Forschungsarbeit bleibt hier extrem
wichtig.

Welche Verfahren und Materialien
stehen hier zur Verfiigung?

Eine erfolgreiche Regeneration kno-
cherner Defekte setzt die Stabilisierung
des Augmentats im Defektbereich vo-
raus. Die GBR ist ein etabliertes und
wissenschaftlich sehr gut dokumentier-
tes chirurgisches Verfahren, bei dem
Knochenersatzmaterialien und Barriere-
membranen verwendet werden, um die
Knochenregeneration in Defekten zu
stimulieren und zu dirigieren. Durch die
Abschirmung gegen einwirkende me-
chanische Krafte kdnnen Dislokationen
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des verwendeten Knochenersatzmate-
rials verhindert und eine ungestérte
Knochenheilung gewahrleistet werden.
Abhangig von der Lage, der GroBe und
der Geometrie des Defekts bieten sich
unterschiedliche Behandlungsmdglich-
keiten an. Das defektorientierte Geist-
lich-Konzept verbindet die bewahrten
Geistlich-Produkte Bio-Oss und Bio-
Gide mit drei verschiedenen Behand-
lungs- und Stabilisierungsmethoden:
Guided Bone Regeneration (GBR) mit
Membranfixierung durch Titan-Pins flr
kleinere Defekte, Stabilized Bone Re-
generation (SBR) mit stabilisierenden
Schirmschrauben fiir Defekte mit feh-
lender Knochenwand und Customized
Bone Regeneration (CBR) mit dem
Yxoss 3D-Titangitter fiir komplexe De-
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fekte mit vertikaler und horizontaler
Auspragung. Diese individuell ange-
fertigten Titangitter bieten zudem den
Vorteil, dass sie durch die Passgenau-
igkeit die OP-Zeit fiir die kndcherne
Rekonstruktion des Defekts deutlich
reduzieren und damit Risiken minimie-
ren.

Die ,Geistlich Schirmschraube” hat
sich zu einem erfolgreichen Konzept
entwickelt, obwohl es ja keine neue
Idee ist. Wie erklédren Sie sich die-
sen Erfolg?

Sie erwahnen hier das Produkt, aber
das Produkt steht eigentlich gar nicht
so sehr im Mittelpunkt, sondern es
geht darum, dass wir daraus ein Kon-
zept entwickelt haben — die SBR. Wir
haben gesehen, dass in bestimmten
Situationen das Augmentat weiter
fixiert werden muss. Aus die-
sem Grund haben wir die

bisherigen Komponenten, Bio-Oss und
Bio-Gide, um eine Komponente, die
eben zusatzliche Stabilitdt ins Augmen-
tat bringt, erweitert. Die Schirmschraube
hat keinen Einfluss auf die Heilungs-
prozesse, im Sinne eines Storfaktors.
Sie zeichnet sich besonders durch ihr
einfaches Handling aus, sie lasst sich
schnell in die Defektregion einbringen
und bietet fiir das partikular einge-
brachte Augmentat Raum und Ruhe
zur Regeneration. Die Schraube selbst
osseointegriert nicht und lasst sich
nach der Einheilzeit leicht entfernen.
Die Distanz vom Knochen zum Schrau-
benkopf, in vertikaler und horizontaler
Richtung, legt die geplante AuBen-
kontur des Knochenaufbaus fest. So-
mit konnen Knochendefekte gezielt
und effektiv behandelt werden. Der
Erfolg beruht auf der Kombination die-
ser einzelnen Komponenten.

Wo sehen Sie Geistlich Deutschland
in den néchsten fiinf bis zehn Jahren?
Wir werden uns auch in finf bis zehn
Jahren weiterhin mit dem Thema Re-
generation beschaftigen. Das Thema
bietet noch sehr viele Mdglichkeiten
zu expandieren. Wir werden die The-
matik sicherlich breiter aufstellen, das
heiBt, es gibt andere Indikationen, die
man sich vorstellen kann — gerade im
Hinblick auf die patientenindividuellen
Losungen. Auch beschaftigen wir uns
mit extraoralen Anwendungen in der
Regeneration, die wir teilweise auch
schon in Bearbeitung haben. Zudem
werden wir weiterhin in die Forschung
und Entwicklung investieren, um die
Kompetenz als Spezialist fir regene-
rative MaBnahmen beizubehalten und
den Behandlern sowie den Patienten
individuelle und passgenaue L6sungen
bereitzustellen.

Vielen Dank fiir das Gespréch, Herr
Braun!

Geistlich Biomaterials
Vertriebsgesellschaft mbH
Schneidweg 5

76534 Baden-Baden
www.geistlich.de

Kontakt



Liebe Kolleginnen & Kollegen!

Dr. Sarah Wissbegierig: 12:05
Ich habe gehdort, dass Du
jetzt auch mit dent.apart
zusammenarbeitest?

Dr. Julian WeiB-Bescheid: 12:06

Ja! Das tue ich! = Immer haufiger
fragen meine Patienten, ob sie den
hohen Rechnungsbetrag fir die an-
stehende ZE-Behandlung in Raten

zahlen koénnen.

Dr. Sarah Wissbegierig: 1207
Ja, das kenne ich! Fir manche
Patienten ist das ein echtes
Kaufhindernis, insbesondere
wenn ich hochwertige Implantat-
Lésungen vorschlage ... =

Dr. Julian WeiBB-Bescheid: 12:08

Siehst Du! Und genau da kommt
dent.apart ins Spiel! = Denn durch
den dent.apart-Zahnkredit entsteht
diese Einstiegshirde gar nicht erst!

Dr. Julian WeiB-Bescheid: 12:08

Der Patient schliet den dent.apart-
Zahnkredit einfach online ab. Der
Kreditbetrag wird fiir die gesamte
Behandlung sofort auf Dein Praxis-
konto Uberwiesen. Erst dann beginnt
die Behandlung!

12:10

Dr. Sarah Wissbegierig:

Echt? Das kann ich gar
nicht glauben! -

Dr. Sarah Wissbegierig: 1210
Hat bei Dir ein Patient schon mal
die komplette Behandlung mit
dent.apart im Voraus bezahlt?

S Dr. Julian WeiB-Bescheid: 1211

Ja klar, schon einige!

A Das Beste daran ist, dass sowohl
. 2

alle Mat.&Lab.-Kosten als auch das
’ Gesamthonorar bereits im Voraus
wni fﬁ o komplett bezahlt sind! Es kann also
kein Risiko mehr entstehen, dass
ein Patient spater mal nicht zahlt!
Keine Factoringgebiihren mehr
und kein Mahnwesen!

Dr. Sarah Wissbegierig: 1212

So habe ich das noch nie
gesehen!ll & Ich méchte
meinen Patienten dent.apart
auch empfehlen! Wie geht das?

Dr. Julian WeiB-Bescheid: 1214

Einfach das Starterpaket bestellen!
Die Info-Materialien teilst du dann an
deine Patienten aus. Jetzt musst Du
nur noch das Praxiskonto checken
und schauen, ob Dein Honorar schon
eingegangen ist. -

Jetzt Starterpaket bestellen! @ @ @

\. i Tel.: 0231 - 586 886 — 0 (&= : www.dentapart.de/zahnarzt dent.apart’



