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Mit dem Jahrbuch Implantologie 2020 legt die OEMUS MEDIA 
AG in der nunmehr 26. Auflage das aktuelle und umfassend 
überarbeitete Kompendium zum Thema Implantologie in der 
Zahnarztpraxis und im Dentallabor vor. Auf über 360 Seiten in-
formieren renommierte Autoren aus Wissenschaft, Praxis und 
Industrie über die aktuellsten Trends und wissenschaftlichen 
Standards in der Implantologie.

Zahlreiche Fallbeispiele und Abbildungen dokumentieren das 
breite Spektrum der Implantologie. Rund 150 relevante Anbie-
ter stellen ihre Produkt- und Servicekonzepte vor. Thematische 
Marktübersichten ermöglichen einen schnellen und einzigartigen 
Überblick über Implantatsysteme, Knochenersatzmaterialien, 
Membranen, Chirurgieeinheiten, Piezo-Geräte sowie Planungs-
software. Präsentiert werden bereits eingeführte Produkte sowie 
Neuentwicklungen. Zusätzlich vermittelt das Jahrbuch Wissens-
wertes über Fachgesellschaften und die Berufsverbände.  

Das Kompendium wendet sich sowohl an Einsteiger und erfah-
rene Anwender als auch an alle, die in der Implantologie eine 
vielversprechende Chance sehen, das eigene Leistungsspektrum 
zu erweitern. 

Erneut sind in dieser Ausgabe fortbildungsrelevante Fachartikel 
aufgenommen, für die jeweils zwei CME-Punkte erworben wer-
den können.

Hiermit möchte ich folgende Jahrbücher bestellen: 
(Bitte entsprechende Anzahl eintragen!)

_______  Digitale Dentale Technologien 2021 49,– Euro*

_______  Implantologie 2020 69,– Euro*

Telefon, E-Mail

Name, Vorname

Unterschrift

Stempel

Fax an
+49 34148474-290

Holbeinstraße 29 · 04229 Leipzig · Deutschland 
Tel.: +49 341 48474-201 · s.schmehl@oemus-media.de
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Der Teamkurs „Der Pfad zum Erfolg 
in der Veneerrestauration“ ist der 
Startschuss in das zweite Halbjahr 
2021 mit einem neuen Fortbil-
dungsformat im Binger Dental-
labor Bösing Dental. Grundlage 
des neuen Fortbildungsangebotes 
ist die Basis der intensiven Kom-
munikation von Zahnarzt und 
Zahntechniker und mit ihr die Zu-
sammenarbeit zwischen Zahnarzt 
und Zahntechniker als Kompetenz-
team auszubilden. Das Referenten-
team besteht aus ZTM Achim Lud-
wig (Majesthetic-Centrum, Bonn), 

Zahnarzt Dr. Frank-Michael Maier 
(Tübingen) sowie Zahntechnikerin 
und Majesthetikerin Olga Urbach 
(Bösing Dental).

Fehlerquellen eliminieren
Vorbereitet hat das Team eine Fort-
bildung, die die Teilnehmenden er-
mutigt, tiefer in die minimalinva-
sive Veneertechnik einzusteigen. 
Sie basiert auf einer erfolgsför-
dernden Form der Zusammenar-
beit, die auf fünf Schritten beruht. 
Der Schwerpunkt liegt auf einer 
einfachen Eliminierung bekannter 

Fehlerquellen, die die klassische 
Veneertechnik im Hinblick auf Äs-
thetik, Funktion und sicheren Be-
festigungstechniken in sich birgt. 
Im Fokus der Teamfortbildung 
steht die anschauliche und leicht 
nachvollziehbare Kommunikation 
im Trialog mit dem Patienten, 
damit Veneers wunschgemäß her-
gestellt werden.
„Ich bin stolz auf das neue Fortbil-
dungsformat in Zusammenarbeit 
mit dem Majesthetic-Centrum 
Deutschland. Achim Ludwig ist bei 
uns als Referent für unsere Zahn-

techniker und Kunden angesehen 
mit seiner Lehre der Ästhetik“, er-
klärt Christoph Bösing, Geschäfts-
führer und Inhaber des 43-köpfi-
gen Labors in Bingen.

Die Fortbildung findet am 19. und 
20. November 2021 im Schulungs-
zentrum von Bösing Dental statt. 
Mit einer maximalen Teilnehmer-
zahl von zehn Zahnmedizinern/
Zahntechnikern ist der Kurs mit 
neun Fortbildungspunkten gemäß 
BZÄK/DGZMK ausgeschrieben. An-
meldungen per Mail.

Teamkurs für die Veneertechnik
Neues Fortbildungsformat bei Bösing Dental im November 2021.
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