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Die zahntechnische
Kunstfertigkeit als

letztes Glied der
Kette

I frstneulich wurde mir eine klassische Frontzahnpatientin tberwiesen, eine Frau von

36 Jahren, die sich als junges Madchen im zarten Alter von zehn Jahren den rechten
oberen Schneidezahn traumatisierte, als sie so ungllcklich stiirzte, dass der Einser
leicht luxierte. Die sofortige Intervention eines zahnérztlichen Kollegen zwei Stunden
spater brachte den Zahn wieder in die richtige Position, aber das GefaB/Nerven-

bundel war wohl geschadigt.

Ein Vitalitatstest vier Wochen spéter bestatigte das, und die
erste Wurzelbehandlung in dem sonst kariesfreien Kindergebiss
war fallig. Jahre spater, circa mit 22 Jahren, bekam die junge
Frau Schmerzen an 11. Die Revision der alten Wurzelbehandlung
misslang, und somit kam der erste Chirurg ins Spiel. Es wurde
eine Wurzelspitzenresektion durchgeflhrt und die revidierte
Fullung finalisiert. Tatsachlich beruhigte sich der Zahn, und die
Patientin hatte Uber etliche Jahre Ruhe.

Dann, circa mit 35 Jahren, bildete sich eine Fistel oberhalb des
Zahns. Durch Antibiotika versuchte diesmal eine zahnarztliche
Kollegin, die chronische Entziindung des Einsers wieder zurtck-
zudrangen. Doch schon ein paar Monate spater ging es wieder
los. Als die Patientin dann zum ersten Mal zu mir kam, musste ich
ihr sagen, dass der Zahn ,austherapiert” ist und entfernt werden
muss. Sie weinte, denn das Damoklesschwert, welches 26 Jahre
Uber ihr hing, hatte zugeschlagen.

Uber den Zeitraum von acht Monaten therapierte ich dann im
hochésthetischen Bereich in der Weise, Kieferknochen und
Weichgewebe so zu formen, um in optimaler Position eine Kunst-
zahnwurzel aus Zirkondioxid positionieren zu kénnen. Schlie3-
lich stand als letzter Schritt die prothetische Versorgung an. Zu-
nachst wurde ein provisorischer Zahn auf das Implantat gesetzt,
um die rote Asthetik auszuformen. In diesem Stadium gebe ich
dann die Patienten in unserer Zuweiserpraxis wieder zur Kollegin/
zum Kollegen ab, welche dann selbst die finale Krone auf dem
Implantat anfertigen lassen.

Dannist die Zahntechnik gefordert. Der/die Techniker*in sollte das
Vermogen entwickeln, einen Zahn zu gestalten, der den gesun-
den Nachbarzahnen in Farbe und Form gleicht. Die Oberflachen-
struktur, die Lichtbrechungsinseln, die Farbe, vielleicht kleine
Schmelzverfarbungen — all das kann in Vollkeramik wunderschon
gestaltet werden, um diese spezielle Patientin mit der langen
Vorgeschichte wieder glicklich zu machen. Es nutzt die beste
Implantologie und das beste Medizinprodukt nichts, wenn Zahn-
techniker nicht etwas gestalten, das sich perfekt in den Kontext
dieser ZahnlUcke einfligen lasst. Die asthetische Rehabilitation
im Frontbereich ist die Konigsklasse, sind Sie sich dessen immer
bewusst! Zahntechniker sind das letzte Glied der Kette, auf das
es ankommt.

Herzlichst, Inr Michael Gahlert

INFORMATION ///

Prof. Dr. Michael Gahlert
Zahnarzt Oralchirurgie Infos zum Autor

TheatinerstraBe 1
80333 Miinchen E E
Tel.: +49 89 2366800
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Der aufgeklarte Patient

Ein Beitrag von Christian Streckert

KOMMUNIKATION /// Ein Besuch beim Zahnarzt 16st bei vielen Menschen nach wie vor ein
mulmiges Gefiihl aus. Die Angst vor einer Behandlung und damit verbundenen Schmerzen
ist groB. Dabei sind heutzutage Eingriffe sehr sanft und sicher. Auch wenn einmal eine
groBere Behandlung ansteht, gibt es keinen Grund zur Panik. Die meisten Patientinnen und
Patienten wissen leider dennoch nach wie vor nicht genau, was auf sie zukommt. Deshalb
sind verstandliche Informationen in der Zahnmedizin so wichtig.

Kommunikation und Information sind die Basis fUr eine ver-
trauensvolle Beziehung zwischen Behandelndem und Patien-
ten — gerade dann, wenn eventuell gréBere Eingriffe mit einer
prothetischen Versorgung geplant werden. Im Trialog zwischen
Zahnarzt, Dentallabor und Patient sollten alle Fragen im Vorfeld
geklart werden. Was so einfach klingt, ist in der Praxis oftmals
dennoch schwierig.

Komplexe Sachverhalte brauchen Bilder

Welche Implantatiésungen gibt es? Wie verlauft der Eingriff?
Warum stehen verschiedene Materialien zur Auswahl? Stan-
dige Fortschritte und Erneuerungen in der Zahnmedizin bilden
einen komplexen Themenbereich, der flr die meisten Patien-
ten nur selten verstandlich und greifbar ist. Aufklarung und

© Pressmaster/Shutterstock.com



WIRTSCHAFT

Beratung fUhren zu einem vertrauens-
vollen Verhéltnis zwischen Zahnarzt,
Zahntechniker und Patient. Doch wie
und wo koénnen sich Patienten infor-
mieren? Was kann der Zahnarzt oder
Laborinhaber tun, um seine Patienten
nicht mit Fachbegriffen zu Uberfrach-
ten?

Wer im Internet nach dem Wort ,Im-
plantat® sucht, erhalt in weniger als
einer Sekunde etwa 3.320.000 Er-
gebnisse. Wie soll sich da ein Patient
zurechtfinden? Ganz zu schweigen
von Bildern, die eher abschreckend
als aufklarend wirken. Den direkten
Kontakt zum Patienten hat der Zahn-
arzt oder, im weiteren Verlauf einer
Behandlung, der Zahntechniker aus
dem Dentallabor, der beispielsweise
die Farbanpassung des Zahnersatzes
mit dem Patienten bespricht. Hier ist
der Experte gefragt, welcher den Pa-
tienten mit den relevanten Inhalten
abholt.

Seridse Inhalte sind objektiv

Viele Hersteller bieten Informationen zu
ihren eigenen Produkten. Mit kleinen Vi-
deoclips, Bildern oder Broschiren wer-
den die Vorzlige von Implantaten, trans-
parenten Schienen zur Zahnkorrektur
oder Kronen und Briicken beschrieben.
Doch dabei handelt es sich in den meis-
ten Féllen um Werbeversprechen und
keine objektiven Inhalte. Das merkt
auch der Patient.

Deshalb haben sich einige Fachagen-
turen, Gesellschaften und Portale auf
den Bereich der Zahnmedizin speziali-
siert und bieten hochwertige, objektive
Informationen flr Patienten. Die Quali-
tat der Inhalte schwankt. Experten er-

kennen die Unterschiede, Laien oftmals
nicht.

Was zeichnet ,gute” Patienteninforma-
tionen aus? ,Wichtig ist, komplexe In-
halte auf das Wesentliche zu reduzieren.
Fachliche lllustrationen und Animatio-
nen zeigen Patienten anschaulich, wie
ein Eingriff funktioniert. Doch auch hier
ist es wichtig, auf Details zu achten®,
erklart Christian Streckert, Geschafts-
flhrer der Agentur dentalmedia in
Essen. Seit 18 Jahren betreut er Kun-
den aus der Dentalbranche. ,Wir arbei-
ten mit Facharzten, Grafikern sowie
[T-Spezialisten zusammen und haben
ein ineinandergreifendes und von der
Industrie unabhangiges System entwi-
ckelt, um Patienten verstandlich zu in-
formieren. Dazu gehdren Karten, Tafeln,
lllustrationen, Animationen und eine
kostenlose App, die der Zahnarzt auf
seinem Tablet im Gesprach mit dem
Patienten einsetzen kann®, erlautert
Christian Streckert.

.Wichtig ist, komplexe Inhalte auf das Wesentliche zu
reduzieren. Fachliche lllustrationen und Animationen
zeigen Patienten anschaulich, wie ein Eingriff funktioniert.

Doch auch hier ist es wichtig, auf Details zu achten.”

Wer sich etwa Uber Implantate informie-
ren mochte, sieht anhand einer Grafik
zundchst den Aufbau der kinstlichen
Zahnwurzel, die in Stichworten beschrie-
ben wird. Eine kurze, vertonte Animation
von eineinhalb Minuten veranschaulicht
den Ablauf der Behandlung. Auf der Web-
site der Zahnarztpraxis oder des Labors
steht weiterer Content, der zusatzliche
Informationen liefert, zur Verfigung. Der
Patient kann entscheiden, wie tief er in
das Thema eintauchen méchte.

Kommunikation von Zahnarzt
und Laborinhaber optimieren

Wer gut informiert ist, kann die richtige
Entscheidung Uber die eigene Gesund-
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WIRTSCHAFT

Abb. 1: Eine prothetische Versorgung auf einem Implantat im Frontzahnbereich.
Abb. 2: Eine Vollkeramikkrone wird auf einen zuvor préparierten Backenzahn ge-
setzt. Abb. 3: Die Zahnfleischtasche wird zur optimalen Keim- und Bakterien-
reduktion mit Laserlicht behandelt. Abb. 4: Die Vollprothese wird auf vier Implan-
taten getragen.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

heit treffen. Gerade, wenn es um Zahnersatz geht, der flr viele
Menschen eine groBe Rolle spielt, sollten sich Patienten die Zeit
nehmen. Oftmals wird aus dem Bauch entschieden. ,Warum
sollte ich eine hochwertige Krone nehmen, wenn es eine glinstige
Alternative gibt?“, lautet die Devise. Dabei kann es sinnvoller sein,
an anderer Stelle zu sparen, aber nicht, wenn es um das eigene
Wohlbefinden geht. Eine hochwertige Prothetik ist zwar in der
Regel teurer, dafUr sitzt sie perfekt, wirkt natUrlich und hélt langer.
Auch in puncto Material gibt es deutliche Unterschiede. Hierzu-
lande verwenden die meisten Dentallabore CE-geprifte Ma-
terialien, die biokompatibel sind, keine Allergien auslésen und
mit einem Qualitatssiegel versehen sind.

+Wer billig kauft, kauft zweimal — dieser Spruch bewahrheitet sich
oftmals in der Realitat. Deshalb ist es ratsam, Vor- und Nach-
teile zu kennen und genau abzuwé&gen. Die Kommunikation zwi-
schen Zahnarzt und Labor verkirzt sich, wenn der Patient ver-
standlich informiert wurde“, so der Essener Geschéaftsfuhrer.
Gute Patienteninformationen enthalten zudem Angaben Uber
Verfasser und Quellen und basieren auf wissenschaftlichen
Grundlagen. Sie sind fUr Laien leicht verstandlich, objektiv ge-
schrieben und informieren auch tber mogliche Alternativen.

Fazit

Im Austausch zwischen Zahnarzt und Laborinhaber sollte der
Patient starker in den Fokus gerlickt werden. Digitale Medien
sind heutzutage fUr jeden zuganglich und die Chance, seine
Zielgruppe schnell, serids und verstandlich zu informieren, groB.
Zufriedene Patienten sind die beste Referenz fur Zahnmediziner
und -techniker. Eine passende Synergie entsteht, wenn das
Labor dem Zahnarzt leichte und verstandliche Patienteninfor-
mationsmittel zur Verflgung stellt, die unabhangig von Hersteller-
interessen entwickelt wurden. Diese Informationen helfen, das
gemeinsame Produkt von Zahnarzt und Labor — die Prothetik —
dem Patienten n&herzubringen, es zu verstehen und sich hie-
raus fUr das ,Richtige” zu entscheiden. Zudem ist diese aktive
Bindung des Zahnarztes an das Labor eine Synergie, von der
der Patient, der Zahnarzt und naturlich auch das Labor lang-
fristig profitieren.

INFORMATION ///

Christian Streckert
Geschaftsflihrer dentalmedia GmbH
Talbogen 5

45133 Essen

Tel.: +49 201 4765062
info@dentalmedia.de
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Vom Meister zum Ausbilder:
,Man muss es einfach lieben”

Ein Interview von Rebecca Ludwig

INTERVIEW /// Robert Huber ist seit 17 Jahren Lehrer an den Meisterschulen am
Ostbahnhof. Als Bereichsleiter fir den berufs- und arbeitspadagogischen Teil 4 der
Meisterausbildung kommt er taglich mit Lernenden auch aus dem zahntechnischen
Handwerk zusammen. Im Interview erklart er, was die Lernenden zu guten Lehren-
den machen wird und warum es so ratsam ist, ein Ausbildungsbetrieb zu werden.

Herr Huber, direkt zu Beginn: Was macht einen guten Ausbil-
denden aus?

Man kennt ja die Handlungskompetenzen: Selbst-, Fach- und
Sozialkompetenz etc. Ausbildende brauchen diese Eigenschaften
auf einem hohen Level. Was aber das Ganze zusammenhalt, ist
der bloBe Fakt, dass man den Menschen lieben muss. Die Arbeit
und Herausforderung eines Lehrers und damit auch eines Aus-
bilders ist es, etwas zum zehnten Mal zu erzéhlen und dabei die
Begeisterung an der Sache nicht zu verlieren. Denn sowohl der
Mensch gegenuber als auch das Handwerk sind diese Begeiste-
rung und Muhe wert. Hermann Hesse hat gesagt: ,,Jedem Anfang
wohnt ein Zauber inne” — und da ist etwas sehr Wahres dran.
Ein neuer Azubi in meist jungem Alter kommt in einen wohlstruk-
turierten Betrieb und findet sich hier in einer vollig anderen Le-
benswirklichkeit wieder. Lehrende und Ausbildende heutzutage
mussen das GespUr besitzen, dass die junge Generation nicht
mehr wie friher nahe an der Arbeitswelt der dlteren Generation
ist, sondern einen enorm groBen Abstand dazu hegt. Und diesen
riesigen Sprung in die Arbeitswelt hinein DARF man begleiten.
.Muss" ist an dieser Stelle unpassend. Es muss insgesamt um
mehr gehen als finanzielle Aspekte. Wenn ein Ausbilder das vorlebt,
startet die nachste Generation schon in den besten Positionen.

Welche Stellung haben Ausbildende also inne?

Man ist eine Art , TUr6ffner”: Zum einen eben hin zum Handwerk,
und hier ist die groB3e Liebe dazu so entscheidend. Gerade
in der Zahntechnik sitzt man in Deutschland ja quasi an der
Quelle: es gibt so viele verschiedene Werkstoffe, so viele tech-
nische Moglichkeiten. Der Ausbildende muss lieben, dass sich
das Handwerk in der Zukunft andert, also gespannt und neugierig
sein. Diese Neugierde und den SpafB kann und soll er dann auf
die Auszubildenden Ubertragen. Die Begeisterung fur das Fach
vorleben, das ist die Aufgabe des Ausbildenden.

Zum anderen 6ffnen Ausbildende aber die Turen auch hin zur
Arbeitswelt. Diese ist ganz anders als die den Azubis bisher
bekannte schulische Umgebung. Doch gerade im Handwerk

koénnen Auszubildende als Neulinge direkt sehen und anfassen,
was sie erreicht haben, und das erleichtert den Einstieg in das
Berufsleben ungemein.

,Die Begeisterung fiir das Fach vorleben,
das ist die Aufgabe des Ausbildenden.”

Warum sollte ein Betrieb ausbilden?

Diese Frage klaren wir auch im Teil 4 der Meisterausbildung. Ein
ausbildender Betrieb hilft nicht nur den Auszubildenden, sondern
ebenso dem Bestandsteam. Die Azubis lernen in der Ausbildung,
sich selbst zu hinterfragen und sich in ihren Tatigkeiten selbst
wahrzunehmen. Das flihrt dazu, dass sie kritische Fragen stellen.
Und das fuhrt dann im GegenUber, beim Bestandsteam, wiede-
rum dazu, sich zu hinterfragen. Und so kommen wir alle immer
weiter, so kdnnen wir alle voneinander profitieren.

Gleichzeitig bringen die Auszubildenden auch Energie mit in den
Betrieb. Wenn man selbst schon etwas abgespannt ist, erinnert
der Nachwuchs oft ganz nebenbei daran, warum wir selbst den
Beruf machen. Die Bestandsmitarbeiter ,entschlafen” also nicht,
sie bleiben hungrig und wach.

Herr Huber, vielen Dank fir das Gesprach!

INFORMATION ///

Robert Huber

Bereichsleiter Teil 4

Meisterschulen am Ostbahnhof Miinchen
www.meisterschulen-mchn.de
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Gute Entscheidungen treffen:

Eine Anleitung

Ein Beitrag von Hans J. Schmid

LABORALLTAG /// 20.000 Mal treffen wir taglich willentlich Entscheidungen, vom morgend-
lichen Aufstehen bis zum abendlichen Einschlafen. Viele dieser Entscheidungen treffen wir
automatisch und gefiihlt ohne bewusstes Eingreifen. Andere wiederum werden auf die
lange Bank geschoben, weil hier die Entscheidungshiirde zu hoch ist. Im Privaten ist das
manchmal nicht so relevant — anders sieht das im beruflichen Umfeld aus.

Viele Unternehmen, die in Schwierigkeiten geraten, haben es
verpasst, Entscheidungen zu treffen, was sich meist als Haupt-
problem herauskristallisiert. Es spielt keine Rolle, ob eine Ent-
scheidung gut oder schlecht war, viel wichtiger ist, dass
entschieden wurde. Eine gute Wahl hilft jedem Unternehmen,
eine schlechte Wahl ist jederzeit zu revidieren. Doch nicht zu
entscheiden ist das, was Unternehmen in Schieflage bringt.
Nichts auf der Welt I&sst ein Zurlickdrehen der Zeit zu, darum
sorgen Sie daflr, dass entschieden wird. Hierflir konnen Sie sich
Hilfe holen oder sich Fahigkeiten aneignen, gute Entscheidun-
gen zeitnah zu treffen.

Emotion vs. Ratio

Seit den griechischen und rémischen Philosophen galt Fol-
gendes: In einem rationalen Entscheidungsprozess sind die
Emotionen die Storfaktoren. Mit den Erkenntnissen aus der
Gehirnforschung sowie der Nutzung von MRTs gelten diese
Thesen seit Kurzem als widerlegt. Heute wissen wir, dass in
einer emotionalen Entscheidung Ratio nur noch der zusatzli-
chen Manifestierung der Wahl dient. Wir denken und reden
uns die Wahl schén. Wie kdnnen wir aber emotionale Entschei-
dungen beeinflussen?

Freiheit ohne Entscheidungen

Woher kommt unsere Tendenz, keine Entscheidungen treffen zu
wollen oder sie auf die lange Bank zu schieben? Der wahre Hinter-
grund liegt in unserem Unterbewusstsein und daran, dass wir in der
Lage sind, kausale Zusammenhange zu erkennen. Es gehort zu
unserer Grunderfahrung, uns ,frei“ zu flhlen. Wir erleben uns als
Urheber unserer Handlungen, sofern wir nicht an innere oder &uBere
Zwénge gebunden sind. Keine Entscheidungen zu treffen, empfinden
wir als Entspannung und als innere Freiheit. Sobald wir uns in einer
Gemeinschaft befinden oder uns im beruflichen Umfeld aufhalten,
werden von uns jedoch Entscheidungen verlangt. Das engt uns ein.

Trigger: Werbung

Hinzu kommt heutzutage: Wir werden téglich von circa 600 Werbe-
botschaften bombardiert, vom Radio bis hin zu den sozialen Me-
dien. Beim Offnen von Facebook oder Instagram zum Beispiel sind
von den ersten flnf Posts schon zwei ein Kaufimpuls. Sechshundert
Mal bekommen Sie pro Tag die Aufforderung ,Kauf mich!”. Das
Ergebnis ist: Sie sind ein gut trainiertes ,Nein-Tierchen®. Denn wir-
den Sie ab morgen zu allem ,,Ja“ sagen, wéaren Sie mittags insolvent.
Unser Unterbewusstsein hat es schwer, zwischen selbst erlebten
Geschehnissen und Werbebildern (starr oder

bewegt) zu unterscheiden. Je langer der

Abstand zum Realen oder Fiktiven, umso

geringer ist die Moglichkeit der Unterschei-

dung. Die Fachleute nennen diesen Bereich
,Non-involvement-Marketing®, also Impulse

unter der geflihlten Registrierungsschwelle.

So treffen Sie kleine rationale
Entscheidungen

Wie also aktiv aus diesem Unmut austreten? Am besten, Sie
beginnen mit kleinen Entscheidungen. Hierfir nehmen Sie ein

adobe.com



Blatt Papier und malen ein Buch-
halter-, T* auf. Links ein Plus und
rechts ein Minus. Dazwischen
kommt das Thema fur die Ent-
scheidung, hier zum Beispiel ,Au-
tokauf*. Wéagen Sie jetzt in Gedan-
ken die Kriterien ab. Schreiben Sie
ihre persodnlichen Themen jeweils
untereinander. Links die Vorteile,
rechts die Nachteile. Auf der linken
Seite stehen dann untereinander
zum Beispiel Mobilitat, Individua-
litat, Zeitersparnis, Wertanlage,
Statussymbol, Image, Freiheit.
Auf der rechten Seite stehen dann
die Nachteile wie Kosten, Umwelt-
belastung, Geldbindung, Stau, Un-
fallrisiko, Reparaturkosten. Jetzt
werden die einzelnen Positionen
noch mit einer Wertigkeit belegt.
Das bedeutet, man gibt dem
Thema eine Zahl von eins bis
zehn, wobei zehn das wichtigste
und eins das geringste Argument
darstellt. Zum Schluss wird aus
den einzelnen Zahlen jeder Seite
eine Summe gebildet. Die hohere
Zahl gibt die Entscheidung fur
oder gegen die Wahl. Das ist eine
rationale Entscheidung.

So treffen Sie groBere
rationale Entscheidungen

Jetzt sind Sie in Ihrem Betrieb bei
kleinen Entscheidungen schon
gut gelibt. Doch die groBen Inves-
titionen fUr die Zukunft stehen aus.
Diese stehen nicht jeden Tag auf
dem Plan, im Durchschnitt knapp
nur viermal im Berufsleben. Man
kann also nicht Uben. Egal, ob es
eine neue Soft- oder Hardware ist,
eine Prozess- oder Produktions-
umstellung. Am liebsten wollen
Sie alles beim Alten lassen oder
verschieben die Entscheidung
so lange, bis lhnen die kollabie-
rende Maschine oder das verab-
schiedete Personal die Entschei-
dung abnimmt. Jetzt wechselt die
gefluhlte Freiheit der Wahl in einen
duBeren Zwang unter Zeitdruck
(Produktionsstopp oder Ressour-
cenverlust).

ANZEIGE
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An diesem Punkt sind Sie leichte
Beute fUr jede Art der &uBeren
aktiven Beeinflussung. In der Ver-
kaufspsychologie spricht man
von ,Fear eats Brain“. Angst frisst
Hirn. Dann ist es leicht, von au-
Ben Emotionen in Ihren Entschei-
dungsprozess zu transferieren, an
die Sie dann felsenfest glauben,
als wéren es Ihre eigenen.

An dieser Stelle ist dann guter Rat
teuer, denn Entscheidungen unter
Zeitdruck lassen keine lange Rei-
fung der Wahl sowie Einholen von
Alternativen zu. In dem Bereich
Maschinen ist es noch einigerma-
Ben leicht, sich einen Zettel zu
besorgen und die verschiedenen
Moglichkeiten visuell zu verglei-
chen. Auch die Fahigkeiten der
einzelnen Wahimdglichkeiten sind
schnell zu eruieren. Darauffolgend
sollten Sie zu jeder M&glichkeit
mehrere Nutzer des Systems per-
sonlich zu Wort kommen lassen.
So kommen Sie zUgig zu lhrer
richtig guten Entscheidung. Bei
dem Thema Prozesse, Arbeits-
ablaufe oder Personal sind die
Moglichkeiten komplexer und
schwieriger. Hierflr gibt es Pro-
zessbdgen flr die sichere Ent-
scheidungsfindung. Mein Tipp
flr Sie: Besorgen Sie sich diese
Prozessbodgen im Netz oder auf
Anfrage bei mir. So treffen Sie zu-
klinftig bei Entscheidungen immer
ins Schwarze.

INFORMATION ///

Hans J. Schmid
BenzstraBe 4

97209 Veitshdchheim

Tel.: +49 170 6333888
service@arbeitsspass.com
www.arbeitsspass.com

Infos zum Unternehmen
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WIRTSCHAFT

Soziale Medien im Dentallabor:
Wie viel darf es denn sein?

Ein Beitrag von Thorsten Huhn

BN [ ABORMARKETING /// Ob Facebook, Instagram oder LinkedIn: In den sozialen Medien
schlummert auch flr Dentallabore groBes Potenzial. In Zeiten von Nachwuchsproblemen, Mit-
arbeitergewinnung und Akquise-Dschungel bietet ein konsequenter Social-Media-Auftritt ad-
ditive MOglichkeiten, um sich jungen Leuten als moderner Betrieb zu prasentieren und poten-
Zielle Kunden interaktiv an das Labor heranzufiihren.

Es ist Dienstagmittag. Der aktuelle Tech-

nik-Post des Labors auf Facebook ist

noch keing zwei Stunden online und

schon gibt es etliche Likes und auch

1 ein paar Kommentare. Der Kommentar,

der den Social-Media-Beauftragten des

Labors in Verzlickung versetzt, kommt

von einem Zahnarzt ganz in der Nahe.

,Das mochte ich auch mal testen!”, ist

die einfache, aber vielversprechende

Botschaft, die umgehend dem

Laborleiter auf den Tisch ge-

legt wird. Noch kein Kunde!

Treffer! Keine zwei Stun-

den spater ist der Ge-

sprachstermin - mit

dem potenziellen

Neukunden ver-

einbart. Am spa-

teren Nachmittag

klingelt das Telefon im

Labor. Am Ende der Leitung

ist einjungerMann, der die

@ letzten Stories aus dem

Labor auf Instagram

verfolgt hat und sich

nach der Ausbildung

zum Zahntechniker

erkundigt. Erste

Fragen werden

am Telefon geklart, die

Einladung zum personlichen Ge-

sprach ist nach wenigen Minuten aus-

gesprochen. Gutes Gesprach, guter Tag!
Ein Hoch auf die sozialen Medien.

™~
=

alvaroc — stock.adobe.com

stock.adobe.com,

) Jacob Lund

Grafik: @
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WIRTSCHAFT

Potenzielle Kunden und zukiinftige
Mitarbeiter ansprechen

Wunschtraum? Zukunftsmusik? Sicher
nicht. Es gibt heute schon Dentallabore,
die genau so potenzielle Kunden gewin-
nen und zukUnftige Mitarbeiter anspre-
chen. Der Weg zu dem scheinbaren
Selbstlaufer, der neue Zahnarztpraxen
und Zahntechniker ohne aufwendige Ak-
quise ins Labor spult, ist aber erst einmal
zu gehen. Und bevor Uberhaupt etwas
in Gang gesetzt werden kann, muss die
Entscheidung getroffen sein, dass Ins-
tagram und Co. die AuBendarstellung des
Labors mit Ubernehmen sollen. Zu den
Klassikern der Mitarbeiter- und Kunden-

Ebene auch in der Dentalbranche ange-
kommen. Die, die sich fur eine hand-
werkliche Ausbildung interessieren, wol-
len wissen, was sie erwartet. Die, die sich
fUr einen neuen Arbeitgeber interessie-
ren, wollen umworben werden. Das gilt
im Ubrigen auch fir die Akquise von
neuen Kunden. Dazu kommt, dass
immer mehr Menschen soziale Medien
nutzen. In der globalen Studie ,Digital 21
von Hootsuite und We Are Social wer-
den fur Deutschland 66 Millionen Social-
Media-User genannt, die etwa 1,5 Stun-
den téglich Facebook und Co. nutzen.
Wohlgemerkt han-

delt es sich hier

um Durchschnitts-

Soziale Medien sind wie ein verldngerter Arm in Richtung

der Zielgruppen eines Labors.

akquise gehoren die sozialen Medien im
Labor noch nicht, da finden sich eher per-
sonlicher Vertrieb, postalische Mailings
oder Jobanzeigen auf den einschlagigen
Portalen wieder. Doch auch im Fall von
Instagram, Facebook, LinkedIn oder
Xing, um einmal eine Auswahl zu nennen,
ist eine Kosten-Nutzen-Analyse wert- und
sinnvoll, um Aufwande und Ergebnis in
Einklang zu bringen. Denn so ein Post
schreibt sich nicht von selbst, und auch
ein passendes Foto oder Video liegt in
der Regel nicht fertig in der Schublade.

Mit dem Trend gehen

Was bringen soziale Medien flr mein
Labor? Eine oft gestellte und sehr berech-
tigte Frage. Ein Blick in die Vergangenheit
verrat, dass ein prosperierendes Dental-
labor keineswegs von Facebook oder
Instagram abhangig war. Die Zahl der
Auszubildenden im Zahntechniker-Hand-
werk lag beispielsweise 2004 deutlich
Uber 9.000, im Jahr 2020 sind es noch
knapp Uber 5.000 (Quelle: VDZI). Wah-
rend 2004 die proaktive Suche nach
Nachwuchs ggf. gar nicht nétig war, so
ist heute der ,war for talents” auf jeder

r\f\
u.

werte aller User zwischen 16 und 64 Jah-
ren. Bringt man die steigende Nutzung
sozialer Medien mit der Sichtbarkeit fur
potenzielle Mitarbeiter und Kunden im
Internet in Einklang, dann kann die logi-
sche Folge nur der Einsatz der sozialen
Medien sein. Auch fur ein Dentallabor.

Mehr Sichtbarkeit

In der Makrobetrachtung sind soziale
Medien also ein ,Must-have”. Wie schaut
das Bild aus, wenn man die Perspektive
eines einzelnen Labors wahlt? Welchen
Nutzen hat ein Dentallabor ganz konkret
vom Einsatz sozialer Medien? Ein wichti-
ger Aspekt ist die Sichtbarkeit im Internet.
Insbesondere wenn auf keine eigene
Website mit regelméaBig und aktuell auf-
bereiteten Inhalten zurlickgegriffen wer-
den kann, bieten die sozialen Plattformen
alle technischen Voraussetzungen flr
lebendige Sichtbarkeit im Netz. Selbst
wenn eine eigene interaktive Website
zur Verflgung steht, ist die Verbreitung
eigener Webseiteninhalte, wie z. B. Blogs,
Uber soziale Medien ein hilfreiches Mittel,
um Sichtbarkeit zu erhdhen und Leser
auf die eigene Seite zu holen. Die i.d.R.

ANZEIGE

biobased model

FotoDent® biobased model ist ein
lichthartender Kunststoff, der zu
50 Prozent aus nachwachsenden
Rohstoffen besteht. Die Material-
eigenschaften sind natirlich optimal
auf die Modellproduktion (auch im

Alignerworkflow) abgestimmt.
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kurzen Posts in den sozialen Medien ge-
statten personliche und tiefere Einblicke
in den Alltag des Labors und spiegeln
Authentizitat und Nahe wider. Die Ablich-
tung und kurze Beschreibung von ferti-
gem Zahnersatz erméglichen dem Leser
einen Blick in die handwerklichen und
technischen Fahigkeiten der Produktion.
Selbst Patienten kdnnen einen Bezug zum Zahnersatz und zum
Labor herstellen und damit eine hdhere Bereitschaft zeigen, in
guten Zahnersatz zu investieren.

Mehr Reichweite

Soziale Medien sind wie ein verlangerter Arm in Richtung der
Zielgruppen eines Labors. Selbst die Selektion und passgenaue
Ansprache von Zielgruppen ist in den sozialen Medien méglich.
In erster Linie komplettieren Facebook, Instagram, Twitter,
Pinterest und die vielen anderen sozialen Plattformen die eigenen
Vertriebskanéle und sorgen so fUr zuséatzliche Reichweite. Im
Idealfall ergénzen sich alle Kanéle und greifen ineinander, um
einem Interessierten Zugang zu den Ressourcen des Labors zu
erlauben. Um ein vertriebliches Beispiel zu bemuhen, kann ein
zahntechnisches Thema in einem Blog Ubersichtlich aufbereitet
und auf der eigenen Website veroffentlicht werden. Zu genau
diesem Thema werden ein oder mehrere kurze Posts in den
sozialen Medien verdffentlicht, die die Leser dann auf die eigene
Website, also besagten Blogbeitrag, bringen und mit mehr
Informationen und Handlungsempfehlungen versorgen. Erganzt
wird die digitale vertriebliche Vorgehensweise durch den persén-
lichen Vertrieb mit einem oder mehreren ,Flyern®, die wiederum
auf die sozialen Medien oder eine Landingpage im Rahmen des

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

In Zeiten von Technikermangel und steigendem Arbeits-

volumen fiihrt fast schon kein Weg mehr am Imageaufbau

tiber Social Media vorbei.

eigenen Webaulftritts verweisen. Das Ergebnis ist eine hohe
Reichweite der eigenen Leistungen und Losungen, mit der auch
neue Kunden auf das Dentallabor aufmerksam gemacht und
sogar aktiv gesucht werden kénnen. Bestehende Kunden
kénnen Uber die sozialen Medien vertrieblich gebunden und
interaktiv einbezogen werden.

Nattrlich funktioniert die Reichweitenerweiterung auch fur die
Suche und Gewinnung neuer Mitarbeiter. RegelméBige Posts
zeigen Prasenz und schaffen mehr Reichweite.

Mehr Image

Soziale Medien gehdren zum guten Ton. Sie liegen im Trend. Wer
modern, interaktiv, attraktiv und prasent ist, der spricht Men-
schen an. Dazu gehoren auch Kunden und Mitarbeiter. Wer nach
der erfahrenen Fuhrungskraft in den Finfzigern auf der Suche
ist, der wird eher auf den klassischen Jobportalen oder Uber
Headhunter findig. Wer allerdings nach neuen Azubis oder Jung-
technikern fahndet, der ist mit Instagram oder Facebook gut
beraten. In Zeiten von Technikermangel und steigendem Arbeits-
volumen fUhrt fast schon kein Weg mehr am Imageaufbau Uber
Social Media vorbei. Immer haufiger wird Social Media von Usern
auch genutzt, um mit Unternehmen in Kontakt zu treten. Ganz
vorne rangieren hier Support- und Servicethemen, die breit-

Grafik: © GaudiLab/Shutterstock.com



bandig bespielt werden kénnen. Der
Leitfaden zur passenden Knirscher-
schiene oder die Tipps fur die Fuhrung
eines Praxisteams kommen als beispiel-
hafte Kontaktthemen gut an, heben die
Stérken des Labors hervor und sorgen
fUr oder schaffen Kundenbindung.

Die Aufwande

Der Nutzen ist gegeben, auch wenn viele
Labors sich aktuell nicht mit der Frage
nach Facebook und seinen jingeren Bru-
dern und Schwestern befassen. Social
Media gehort, ebenso wie der gesamte
digitale Vertrieb, nicht zur Kernkompe-
tenz eines Dentallabors. Dabei ist der
Aufwand zur Erstellung eines Posts Uber-
schaubar. Ein gelungenes Foto und ein
paar Zeilen Text lassen sich in kurzer Zeit
zusammenbasteln und veroffentlichen.
Selbst die internetaffine Person im Labor,
die sich zum Posten bereit erklart, kann
in jedem Labor gefunden werden. Die
Herausforderung liegt eher in der Regel-
maBigkeit der Postings und der Auswahl
zum Labor passender Themen. Jetzt ist
der Social-Media-Beauftragte im Neben-
beruf und hauptamtliche Zahntechniker
ggf. nicht die richtige Wahl, denn zwei,
drei oder vier Posts pro Woche auf ver-
schiedenen sozialen Kanélen inkl. Erstel-

lung von Fotos, Videos und Texten nach
Plan lassen sich nicht einfach so aus dem
Armel schitteln. Hauptamtliche Marke-
tingmanager gibt es nur in gréBeren La-
bors oder Laborketten, sodass mittleren
und kleinen Labors nur der Weg zu einer
Agentur bleibt, die den digitalen Vertrieb
mit aller Konsequenz und Frequenz Uber-
nehmen. Wie viel ist der neue Kunde oder
neue Mitarbeiter wert? Abhangig vom Ziel
lassen sich die Aufwande flr einen sauber
geplanten und umgesetzten Einsatz so-
Zialer Medien im Dentallabor gut kalkulie-
ren. Ein Investment ist die Anlaufphase
dennoch, denn die richtigen Follower
wollen erst einmal aufgebaut werden.

Fazit

Soziale Medien gehdren zum vertriebli-
chen Wirken eines Dentallabors. Sie
schlieBen die Licke, die persdnlicher Ver-
trieb nicht leisten kann, sprechen in Zeiten
von Techniker- und Azubimangel poten-
zielle neue Mitarbeiter an und gehdren
nicht zuletzt auch in unsere Zeit. Sie bie-
ten einen organisierten Weg, um Sicht-
barkeit und Reichweite fur die Botschaf-
ten des Labors zu generieren, und tragen
zum Imageaufbau bei. Facebook, Insta-
gram und Co. brauchen Anlaufzeit, um
Aufmerksamkeit und Interesse fUr das
Labor zu schaffen, es muss investiert
werden. Der Return on Invest kommt
umso schneller, wenn RegelméBigkeit
und Planung beim Einsatz die Oberhand
behalten.

INFORMATION ///

Thorsten Huhn
handlungsscharfer
Liegnitzer StraBe 2
57290 Neunkirchen

Tel.: +49 2735 6198482
mail@thorstenhuhn.de
www.thorstenhuhn.de

Ofet0
[=]

ANZEIGE

25 % Zeitersparnis

Jetzt neu mit chemischem Farbindi-
kator, der visuell den Abbindeprozess
anhand des Farbverlaufs 1:1 wider-
spiegelt. So wird die finale Farbe erst
erreicht, wenn die Aushartephase
wirklich beendet ist. Zusatzlich wur-
den Verarbeitungszeit und Mund-

verweildauer um 25 % verkuUrzt.

Zerosil® soft

Kompatibel mit allen Gipsen

Schrumpffrei

Zeigt visuell den
Abbindeprozess an

Unbegrenzt lagerfahige
Abformungen

dentamid.dreve.de




TECHNIK

Vollkeramische Restauration

an Zahn 21

Ein Anwenderbericht von ZTM Moritz Pohlig, mit zahnmedizinischer Einbettung von Dr. Goetz Parloh

ASTHETIK /// Der Patient stellte sich mit dem Wunsch vor, den bereits vor einigen Jahren
uberkronten Zahn 21 neu versorgen zu lassen. Hauptbeweggrund war die eingeschrankte
Asthetik, da die Versorgung im Inzisalbereich zu weiB/opak, im Zervikalbereich zu grau/
transparent wirkte und sich optisch nicht in die Gesamtsituation einfligte. Der beschriebene
Fall verdeutlicht, wie durch die richtige Konditionierung des Geriists der entscheidende
Grundstein fiir den Erfolg der Restauration gelegt werden kann.

Abb. 1: Masterpoint-Aufnahme, Restzahn gut zu beurteilen. (Foto: © Dr. Goetz Parloh) Abb. 2: Reinigung des Zahns
mit einer nicht fluoridhaltigen Paste von Resten tempordren Zements. (Foto: © Dr. Goetz Parloh) Abb. 3: Ausgangs-
situation: Lithiumdisilikat-Glaskeramikkrone.
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Vorgeschichte

Dr. Goetz Parloh: 2014 stellte sich der
damals 57-jahrige Patient mit der Frage
vor, ob wir in unserer Praxis den Zahn 21
erhalten kénnten. Sein Hauszahnarzt
hatte ihm geraten, den Zahn extrahieren
und ein Zahnimplantat einsetzen zu las-
sen. Wir stellten fest, dass die Restzahn-
substanz 2-3mm zirkulér betrug, wenn
wir den Zahn in idealer Lange analog zum
Zahnfleischverlauf des 11 praparierten.
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Dadurch war gerade eben ein ,ferrule
effect”, ein Fassreifeneffekt, gegeben
und wir entschlossen uns, den Zahn zu
erhalten.

Deswegen revidierte unsere Endodon-
tologin die imperfekte Wurzelfillung, und
wir stabilisierten den Zahn mit einem
Glasfaserstift (Abb.1). Wir hielten die
Grundsétze von Prof. Martin Trope, Phi-
ladelphia, ein und setzten den Stift zwar
fast 10mm unter die Schmelz-Zement-
Grenze, hohlten den Kanal jedoch nicht

weiter aus, sodass durch die Bohrung
der Zahn keinesfalls geschwacht werden
konnte. Wie bekannt, besitzen Glasfaser-
stifte ein dem Zahn analoges E-Modul, so-
dass sie den Restzahn perfekt verstar-
ken, wenn sie adhasiv befestigt werden.
Wir versorgten den Zahn mit einer Krone
aus Lithiumdisilikat-Keramik, die wir
ebenfalls adhasiv befestigten. Bei diesem
Material wére die adhésive Befestigung
von uns bei jeder Krone angewendet
worden. Speziell im vorliegenden Fall war
die Restzahnsubstanz so gering und
damit das adhéasive Befestigen alterna-
tivios, da in diesem Fall Krone, Stift und
Restzahn unbedingt als eine gemein-
same physikalische Einheit dem Kau-
druck Widerstand leisten mussen.

Zahnarztliche Fragestellung

Ende 2020 stellte sich der dann 63-jah-
rige Patient mit dem Wunsch vor, die
Krone 21 besser in das nattrliche Bild
seiner Frontzahne einzupassen. Wir be-
flrworteten und diskutierten mit ihm eine
mogliche Aufhellung seiner Frontzéhne,
was er ablehnte. Die Frage der Erhaltung
von 21 war zu diesem Zeitpunkt geklart,
da der Patient die Krone an 21 fast sieben
Jahre ohne Einschréankung beim Kauen
oder AbbeiBen genutzt hatte. Dadurch
stellte sich uns die Aufgabe, die Front-
zahnkrone 21 so zu erneuern, dass sie
nicht mehr auffiel, ohne den Restzahn 21



zu gefahrden. Wir entschieden uns, eine
zirkonbasierte Krone aus Multilayer-
GerUstmaterial (GC Quattro Disc Space)
Verblendung von Kuraray Noritake CZR
(Gold Quadrat) einzusetzen.

Die Behandlung entsprach dann weitge-
hend der in der konventionellen Prothetik
Ublichen Vorgehensweise. Grundsatzlich
bevorzugen wir es, eine adhdasiv befes-
tigte Krone zu schlitzen und aufzubre-
chen. Das Vorgehen war in diesem Fall
vereinfacht, da der 21 devital war, sodass
der Erhalt von Stift und Restzahn leicht
gelang. Absolut wichtig war uns hingegen
die adhasive Befestigung der Krone.
Wir legten héchsten Wert darauf, die
Krone so gut wie mdglich mit dem Zahn
zu verkleben. Deswegen reinigten wir den
Zahn mit einer nicht fluoridhaltigen
Paste von Resten temporaren Zements
(Abb. 2). Wir strahlten die Krone innen mit
Codet aus, silanisierten sie und setzten
sie dann mit PANAVIA V (Kuraray) ein,
das wir zurzeit fur das klar beste ad-
hasive Zementsystem halten.

Zahntechnischer Einstieg

ZTM Moritz Pohlig: Vor einigen Jahren
wurde Zahn 21 mit einer individuell ge-
schichteten Lithiumdisilikat-Glaskeramik-
krone versorgt. Der graulich schim-
mernde marginale Bereich der Krone lie
deutlich erkennen, dass die Verfarbung
des Untergrundes mit dem gewahlten
Material fUr den ausfihrenden Zahntech-
niker nicht in den Griff zu bekommen war
(Abb. 3). In vielen Fallen reicht die Satti-
gung und Opazitat der Lithiumdisilikat-
Glaskeramiken nicht aus, um devital
dunkel verfarbte Bereiche der Prapara-
tionen zu kaschieren.

Ein moglicher Lésungsweg im Bereich
der Lithiumdisilikat-Glaskeramik wére es,
einen deutlich opakeren Pressrohling zu
nutzen. Dies hatte aber zur Folge, dass
die verbleibende keramische Schichtung,
die bendtigt wird, um die Nachbarbezah-
nung zu kopieren, durch die Gertstmin-
deststérke reduziert wird. In der Regel
bedeutet dies eine Schichtstarke von (je
nach Hersteller) etwa 0,5-0,7mm, die
nahezu opak weil3 ist (Abb. 4). Da nach
Préparation eines Frontzahns der Zahn-
techniker fast immer mit den gegebenen
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Platzverhaltnissen ,kampfen“ muss, wir-
den diese 0,5-0,7mm fehlen, um eine
ausreichend transparente, natUrliche Tie-
fenwirkung der Krone zu erreichen. Daher
ist die richtige Materialwahl vor Beginn
der Restauration und die richtige Technik
zur ,Neutralisierung” solcher Verfarbun-
gen ausschlaggebend fur den Erfolg.

Planung und Materialwahl

Neben der Tatsache, dass die Kopie
eines Einzelzahns im Frontzahnbereich
mit zu den Konigsdisziplinen der Zahn-
technik gehort, potenziert sich diese
Herausforderung auf der Basis eines
devitalen, dunkel verfarbten Zahns um
ein Vielfaches. Fur die Erstellung indivi-
dueller keramischer Versorgungen im

der intraoralen Fotos werden Farben
und kleinste Details wahrend der an-
schlieBenden Erarbeitung erkannt und
umgesetzt. Der zweite Labortermin er-
folgt dann zur Einprobe der geschichte-
ten Arbeit und individuellen Anpassung
an die Nachbarbezahnung.

Far den Autor hat sich in den letzten
Jahren deutlich herausgestellt, dass die
Materialkombination von Zirkonoxid als
Gerustmaterial und einer hochschmel-
zenden Zirkonschichtkeramik die héchste
Sicherheit bietet, solch eine Ausgangs-
situation mit hoher Wahrscheinlichkeit in
den Griff zu bekommen und somit erfolg-
reich zu versorgen. Das Grundkonzept
basiert darauf, die Praparation schon
durch das aufgebrachte Gerlst so zu
konditionieren, dass ein neutraler Unter-

Zirkonoxid Gerist

Interne Liner Technik
- Abdeckung on tiefster Stelle
- farbgebend ob Préparation
- Gerniist bereits farbgebend

Regulierung von Helligkeit und Farbton bei Préparationsverfarburgen

Lithium Disilikat Gertist

-opaker” weiber Rohling

\ - Abdechung her Volumen
\ | - forbgebend ab externem Liner

Abb. 4: Gegentiberstellung der Verfarbungsabdeckung mit ZrO./Interner Liner Technik & LS2 weiB-opaker Rohling.
Abb. 5: Préparation Zahn 21. Abb. 6: Interne Beschichtung des Zirkonoxid-Gerlists zur Abdeckung der marginalen

Verfarbung.

Frontzahnbereich werden im Labor
Zahntechnik Dusseldorf Rebbe. Thielen.
Joit GmbH stets zwei Labortermine ein-
geplant. Zum einen der Termin der As-
thetikanalyse, bei dem neben der Farb-
wahl die Fotodokumentation einen ent-
scheidenen Teil einnimmt. Nur mithilfe

grund entsteht und unabhangig der vita-
len oder devitalen Situation die kerami-
sche Schichtung erfolgen kann. Fir stark
verfarbte, devitale Untergriinde und Ver-
sorgungen mit Metallstiftaufbauten be-
deutet dies, die Defekte bereits an der
tiefsten Stelle abzudecken.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021
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Abb. 7: Shade Base Stain — externer Linerauftrag. Abb. 8-13: Keramische Schichtung. Abb. 14: Keramikkrone nach dem ersten Dentinbrand. Abb. 15 und 16: Kerami-
sche Schichtung.

Hier verschafft man sich einige Vorteile,
wenn ein Keramikopaker intern aufgetra-
gen wird. Die externe Oberflache des Ge-
rUsts bleibt durch diese Vorgehensweise
unberthrt, und man kann das Material sei-
ner Wahl zur keramischen Beschichtung
nutzen. AuBerdem koénnen, dank dieser
Vorgehensweise, Zirkonoxid-GerUstma-
terialien gewahlt werden, die bereits eine
hoéhere Transparenz aufweisen, da die Ab-
deckung der Verfarbung nicht Uber die Opa-
zitat des Gerlstmaterials reguliert wird.
Diese transparenteren Multilayer-Zirkon-
oxide (GQ Quattro Disc Space) unterstit-
zen den Lichtfluss der folgenden Keramik-
schicht und fuhren zu einem &sthetische-

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

ren Resultat. Der Versuch, den Untergrund
Uber Komposit-Opaker oder opake Ze-
mente nach Fertigstellung der Restauration
zu kaschieren, wird dazu flhren, dass Licht-
fluss und Farbton der vollkeramischen Res-
tauration nachtraglich verandert werden.
Dies wirde bedeuten, dass zur Einprobe das
endgltige Resultat nicht vorhersagbar ware.
Obwohl der beschriebene Fall lediglich
im marginalen Bereich eine grauliche
Verféarbung aufwies, verdeutlicht die Aus-
gangssituation, dass dies ausreicht, um
die Gesamtrestauration stark zu beein-
flussen (Abb. 5).

AusschlieBlich eine stark gesattigte
opake Schicht kann solch eine Verfar-

bung hundertprozentig blocken. Hierzu
wird ein spezieller Keramikliner genutzt,
der diese Abdeckung ermdglicht. Der
Verfarbungsgrad der Praparation gibt die
bendtigte Schichtstarke des Opakers vor.
Diese liegt bei ca. 0,08 mm und sollte
wahrend der CAD-Konstruktion bertck-
sichtigt werden. Die Anhebung des Ze-
mentspalts um diesen Wert wahrend
der CAD-Konstruktion reicht flr den ge-
planten Opakerauftrag aus. Nach dem
Sinterprozess des GerUstrohlings wird das
Zirkonoxid-Gerist aufgepasst, mit 50 my
Aluminiumoxid gestrahlt und anschlie-
Bend mit dem internen Liner versehen
(Abb. 6). Nach dem ersten Linerbrand
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erfolgt die visuelle Kontrolle und bei Be-
darf ein zweiter Linerbrand. Nach der Sin-
terung folgt die Passungskontrolle auf
dem Gipsstumpf. Da die Verfarbung nun
neutralisiert wurde, kann die keramische
Schichtung erfolgen.

Keramische Schichtung

Die keramische Schichtung erfolgt mit der
Zirkonoxidkeramik Kuraray Noritake CZR.
Diese stellt fir den Autor seit Jahren sowohl
bei Einzelzahn- als auch bei Brickenkon-
struktionen im Front- und Seitenzahnbe-
reich eine zuverlassige, sichere Basis dar.
Die spezielle Kérnung und hohe Brennsta-
bilitat des Materials fuhren dazu, dass die
Sinterschrumpfung, im Vergleich zu anderen
Keramiken, sehr gering ist. Daher kdnnen
kleinste Details mit der keramischen Schich-
tung nachempfunden werden und bleiben
auch nach haufigen Sinterbranden stabil.
Durch die stetige Produktweiterentwick-
lung der Kuraray Noritake CZR und Farb-
erweiterung der Schichtmassen im Jahr
2019 mit weiteren hochtransluzenten
Schneidemassen sind dem Material heute
kaum Grenzen gesetzt.

Um den bestmdglichen Verbund zwi-
schen GerUst und Schichtkeramik zu
erzielen, erfolgt ein Linerauftrag mit den
Shade Base Stain-Massen. Die mit dem
IS liquid angemischten Massen kdnnen
durch Zugabe der Internal Stain-Malfar-
ben intensiviert werden (Abb. 7).

O Aqua Blue2

CSun Bright
O LT-X/LT Super Gray - 7:
OLT-X
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Der chromatische, transparente Zahn-
halsbereich wird mit den Halsmassen
CCV3 und CV3 geschichtet. In der Regel
reichen die Dentinmassen des Kera-
miksystems aus, um auch ohne ein wei-
teres Abmischen auszukommen. Bei Ein-
zelzahnrestaurationen im Frontzahnbe-
reich sind Nuancen entscheidend. Hierzu
kann Uber das Einmischen der Luster-
massen in die Dentinmassen eine An-
passung erfolgen.

Um bei dem beschriebenen Fall den Farb-
ton und die Transparenz des Dentinkor-
pers nachzuempfinden, wird der Grund-
dentinton (A3B) mit den Lustermassen
Sun Bright und LT-X abgemischt. Der
opakere Dentinbereich im marginalen An-
teil wird mit einer Mischung Opakdentin
(OBA2) und Dentin (A3B) erzielt.

Die Enamel- und Lustermassen kénnen,
ohne weiteres Abmischen, nach dem
Cut-back eingesetzt werden und fuhren
inzisal zu einer nattrlichen Transparenz
(Abb. 8-13).

Nach dem ersten Dentinbrand erfolgt die
Anprobe und Beurteilung der Schichtung
am Patienten (Abb. 14). Auch hier emp-
fiehlt es sich, Fotos der Situation zu erstel-
len, um evtl. Defizite und mégliche Schicht-
korrekturen auf dem Bildschirm besser
ausmachen zu koénnen.

Die Nachbildung der Schmelzspringe
und internen Charakteristika erfolgt mit
Internal Stain-Malfarben und einem
temperaturreduzierten Zwischenbrand.
Der anschlieBende Korrekturbrand mit
Lustermassen fuhrt zur Verbesserung
der Transparenz und verstarkt die Tiefen-
wirkung (Abb. 15 und 16).

Es folgt eine weitere Anprobe nach dem
Korrekturbrand. Da Aufteilung, Volumen
und Anordnung der Keramikmassen
einen harmonischen Eindruck machen,
kann die Ausarbeitung der Restauration
vorgenommen werden (Abb. 17).

Fur den finalen Glanz-/Glasurbrand
dient die Kuraray Noritake CZR FC Paste
Stain als externe Malfarbe und Glasur-
masse (Abb. 18). Diese Glasurmasse ist
speziell fir den Einsatz zur Individualisie-
rung monolithischer Zirkonoxidkronen
entwickelt worden, es kdnnen aber auch
keramisch geschichtete Kronen glasiert
und falls nétig farblich korrigiert werden.
Da sich die keramisch geschichtete Krone

ANZEIGE
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Abb.17: Anprobe der Krone
nach dem zweiten Dentinbrand.
Abb.18: Zirkonoxid-Malfarben
Kuraray Noritake CZR FC Paste

Stain.
nach d

Anpassung und Kontrolle der

Oberflé

Restauration Zahn 21 — GQ
Quattro Disc Space & Kuraray
Noritake CZR.

(Fotos
Pohlig)
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schon sehr gut an die Nachbarbe-
zahnung adaptiert, genugt ein reiner
Glasurbrand ohne Farbkorrektur zur
Fertigstellung (Abb. 19 und 20).

Fazit

Neben der keramischen Schichtung, die
eine korrekte naturliche Wirkung der
Keramikkrone erst ermdglicht, hangt der
Erfolg einer Restauration stark von der
Materialwahl und Herangehensweise ab.
Wie der beschriebene Fall verdeutlicht,
kann schon allein durch die richtige Kon-
ditionierung des Gerlsts der entschei-
dende Grundstein fUr den Erfolg der Res-
tauration gelegt werden. Die Material-
kombination aus Multilayer-Zirkonoxid
GQ Quattro Disc Space und der Zirkon-
schichtkeramik Kuraray Noritake CZR
ermdglicht es, die Natur auch bei nicht
idealer Ausgangslage bestmaoglich zu
kopieren (Abb. 21).

Dr. Parloh: Ausgangsbild und End-
ergebnis sprechen eine klare Sprache.
Durch das GerUstmaterial wurde eine

Abb. 19: Keramikkrone
em Glasurbrand. Abb.20:

che und Textur. Abb.21:

3 bis 21: © ZIM Moritz
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wesentlich bessere Abdeckung des
Stumpfs im zervikalen Bereich bzw.
koronal eine wesentlich optimierte Nach-
ahmung des Dentinkerns erreicht. Durch
die Verblendung konnte eine nahezu per-
fekte Nachahmung des Nachbarzahns
erzielt werden. Naturlich wurde die leichte
Wanderung des Zahns 21 koronalwarts
korrigiert. Insgesamt gelang unserem
Team hier eindeutig eine &sthetisch sehr
gute Restauration.

Materialliste

Zirkonoxid: GQ Quattro Disc Space
Zirkonoxidkeramik: Kuraray Noritake CZR
Zirkonoxid-Malfarben: Cerabien ZR FC
Paste Stain

Interner Opaker: cercon ceram kiss
Keramikliner

Fortbildungen zum Thema

Mit dem Kurskonzept ,Frontzahnasthetik
— Noritake CZR Basics & High Level
Keramikkurs mit ZTM Moritz Pohlig” bie-

tet die Firma Gold Quadrat gemeinsam
mit ZTM Moritz Pohlig an zwei Kurstagen
einen Einblick in die Herangehensweise
des Autors im vollkeramischen Bereich.
Neben der Materialauswahl und der Ba-
sisschichtung fur eine Vielzahl Zirkon-
oxid-basierter, vollkeramischer Restau-
rationen ist die keramische Umsetzung
individueller Frontzahnkronen Kernthema
des Kurses. Weitere Informationen zu
den Kursterminen fur 2021 unter www.
goldquadrat.de

INFORMATION ///

ZTM Moritz Pohlig

Zahntechnik Diisseldorf
Rebbe.Thielen.Joit. GmbH
FlingerstraBe 11

40213 Dusseldorf

Tel.: +49 211 13879-0
pohlig@zahntechnik-duesseldorf.de
www.zahntechnik-duesseldorf.de

Dr. Goetz Parloh
Zahnmedizin im Quartier 207
JégerstraBe 61

10117 Berlin

Tel.: +49 30 206427-90
zentrale@parloh-theissen.de
www.zmq207.de

o

Infos zum Autor
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Zahnmedizin und Zahntechnik
sind immer asthetisch!

STATEMENT /// Der Begriff der Asthetischen Zahnmedizin war und ist fiir mich absolut di-
vergent. Was ist denn die Zahnmedizin, wenn nicht dsthetisch? Gibt es in einem medizini-
schen Handwerk wie unserem (berhaupt Platz fiir eine unésthetische Zahnmedizin? Nein,
den gibt es sicherlich nicht, und wir dirfen ihn uns auch nicht durch politische und ver-

tragséarztliche Regelungen aufzwingen lassen.

Durch ein finanziell unausgewogenes Konzept der Versiche-
rungstrager werden Grenzen geschaffen, die — wenn man sich
daran halten wirde — nur einen Zahnersatz moglich machen, der
heute in keiner Weise den Standardanspriichen einer modernen
Zahnmedizin entspricht. Nach wie vor gelten metallverblendete
prothetische Arbeiten in Form von Kronen, Bricken und Tele-
skopen, ohne das Einbeziehen einer maglichen zahnschonen-
den Implantation, als Goldstandard in der Kassenzahnmedizin.
Die Grenzen, die wir tagtaglich verspuren, werden demnach
nicht von den Zahnarzten gesetzt, schrénken unser Handeln
jedoch so extrem ein, dass wir in der AuBendarstellung in einer
unéasthetischen Zahnmedizin enden. Diese veraltete Zahn-
medizin schadet am Ende aber nur demjenigen, der sie trotz
besseren Wissens einsetzt: also uns Zahnérzten.

Das muss sich andern! Wir mussen das andern! Wir missen
begreifen, dass dieses System, so starr und eingefahren wie es
ist, auch eine groBe Chance fUr die gesamte Zahnmedizin dar-
stellt. Ein Kassensystem aus dem 19. Jahrhundert, welches im
21.Jahrhundert weder eine Implantation bezuschusst noch
vollkeramischen Zahnersatz bezahlt, fahrt sich langfristig alleine
gegen die Wand, wohl wissend, dass in zahlreichen Studien hin-
reichend gezeigt werden konnte, dass dentale Legierungen im
Mund potenziell kanzerogen sein kdnnen. Ein System, das
Amalgam als Standardversorgung sieht, ist nach heutigem
Weltbild obsolet.

Das ist unsere historische Chance. Die Versdumnisse der Politik
und Kassensysteme sind unsere Chance, um eine Zahnmedizin
in den freien Praxen anzubieten, die zeigt, was sie wirklich leisten
kann, und die nur asthetisch sein kann! Wir haben so viele Mog-
lichkeiten wie noch nie zuvor: Digitalisierung, Scanner, modernste
Implantatsysteme, minimalinvasive Chirurgie, alle Formen der
Rezessionsdeckung, unsichtbare Zahnkorrekturen, verschie-
denste Keramiksysteme und vieles mehr.

Ich habe mich bereits entschieden. Bei mir gibt es nur die eine
Zahnmedizin, und die muss &sthetisch sein. Alles andere fallt
langfristig auf mich und mein Kénnen zurtick, und ich bin nicht
bereit, systembedingt weitaus schlechtere Zahnmedizin anzu-
bieten, als ich es tats&chlich kann!

|
L

i

Wie sieht es bei lhnen aus? Leben Sie schon in der ,Chance*
oder lassen Sie lhren Alltag von ,Grenzen® diktieren? Den
Wechsel hin zur Asthetischen und einzig sinnvollen Zahnmedi-
zin: den koénnen nur wir vollbringen!

INFORMATION ///

Dr. Martin Jaroch, M.Sc., M.Sc.

Zahnmedizin & Kieferorthopédie nfos 2 Autor

Herz-Jesu-Platz 2 gy
78224 Singen ..E E
Tel.: +49 7731 45095

info@drjaroch.de r
www.drjaroch.de E
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Vollkeramische Frontzahnversorgung
am bruxierenden Patienten

Ein Fachbeitrag von ZTM Thomas Walsdorff und ZT Silvana Vignjevic

ASTHETIK /// Stress, Angste, psychische Erkrankungen und Nervositét sind hdufig die Ur-
sache flr Zahnepressen und Zahneknirschen. Stressbedingter Bruxismus betrifft mittler-
weile jede zweite Person, Tendenz steigend. Dies flhrt oft zu GbermaBiger Zahnabrasion an
den Frontzahnen, gefolgt von Empfindlichkeiten sowie dsthetischen, funktionellen und pho-
netischen Defiziten bis hin zur CMD. Die Frontzahnversorgung bruxierender Patientinnen
und Patienten bedarf daher einer sorgféltigen Analyse, Planung und Ausfiihrung hinsicht-
lich des gewiinschten Ergebnisses, der Materialauswahl, des Fertigungsverfahrens und der
Kontrolle von Asthetik und Funktion des Zahnersatzes.

Der vorgestellte Patient ist mannlich und 50 Jahre alt. Er kam mit
dem Wunsch in die Praxis, wieder schdne, méglichst natirliche
Frontzéhne ohne ,Gebrauchsspuren” zu bekommen.

Analyse

Im Vorfeld einer Frontzahnversorgung wird unser Dentallabor
haufig zum Vorgespréach mit dem Patienten in der Praxis hinzu-
gezogen. Dies gibt uns die Méglichkeit, den Patienten nach sei-
nen asthetischen Winschen zu fragen. Was stort ihn an seinem
jetzigen Zustand? Hat er eine konkrete Vorstellung, wie seine
neuen Zahne aussehen sollen, zum Beispiel hinsichtlich Zahn-

lange, Zahnstellung, SchlieBen von Diastema oder Farbe?
Welche Referenzlinien sind relevant — Lippenverlauf, Bipupillar-
linie, antagonistische Situation? Dabei muss die Form natUrlich
der Funktion folgen. Gibt es éaltere Fotos oder Modelle, die zur
Analyse verwendet werden kénnen? Bei diesem Termin erstel-
len wir einen Fotostatus und versehen ihn mit Notizen des ge-
wulnschten Ergebnisses.

Unser Patient méchte sich zun&chst die oberen Frontzahne von
13 bis 23 versorgen lassen. Die Versorgung der unteren Front
soll circa drei Monate spater erfolgen. Dadurch lasst sich die
bestehende schiefe Ebene durch starkere Attrition von 21 und 22
(Abb. 1) ausgleichen.

PO

ivoclar ".
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£Natural Die Material



Materialauswahl und Farbnahme

Bei der Frontzahnversorgung bruxierender Patienten ist die
Materialauswahl von entscheidender Bedeutung. Folgende
Aspekte sind dabei zu berUcksichtigen: Werden nur Einzel-
kronen oder auch Bricken hergestellt? Sind Verfarbungen an
den Zahnen sichtbar? Wie hoch ist die funktionelle Belastung
des Zahnersatzes?

Bei unserem Patienten sollen Einzelkronen hergestellt werden. In
solchen Situationen empfehlen wir eine monolithische Ver-
sorgung mit IPS e.max von Ivoclar, in der Vorgehensweise nach
Dr. Reusch (Westerburger Kontakte), wenn keine intensiven Ver-
farbungen der Zahne oder Zahnstimpfe vorliegen (Abb. 2). Diese
Lithiumdisilikatkeramik zeichnet sich durch ihren hervorragen-
den Chamaleon-Effekt, Opaleszenz und Fluoreszenz aus.

Wir sehen bei dieser Versorgung folgende Vorteile im Vergleich
zu Zirkonoxidkronen: Durch die adhasive Zementierung entsteht
ein deutlich erhdhter Haftverbund aufgrund der Anéatzung der Kera-
mikinnenflachen. AuBerdem erhalt man ein (subjektiv) astheti-
scheres Ergebnis gegentber monolithischen Zirkonoxidkronen.

Bei der Frontzahnversorgung bruxierender
Patienten ist die Materialauswahl von
entscheidender Bedeutung. Folgende
Aspekte sind dabei zu berticksichtigen:
Werden nur Einzelkronen oder auch Briicken
hergestellt? Sind Verfarbungen an den
Zahnen sichtbar? Wie hoch ist die funktionelle

Belastung des Zahnersatzes?

Das Chippingrisiko, das bei voll- oder teilverblendeten Vollkera-
mikversorgungen vor allem bei Bruxismus entsteht, kbnnen wir
dadurch weitestgehend ausschlieBen. Der reduzierte Platzbedarf
monolithischer Restaurationen Iasst vor allem eine grazilere Aus-
fUhrung zu, die im Frontzahnbereich von groBer Bedeutung ist.
FUr sehr grazile Frontzahnkronen wird auch gerne der Begriff
360°-Veneer verwendet.

Die erste Farbnahme erfolgt im Vorgesprach unter Einbeziehung
der Winsche des Patienten. FUr monolithische e.max-Versor-
gungen empfiehlt sich die Auswahl der Presspellet-Farbe nach
der Schneidefarbe des Patienten. Haufig kommen hier Bleach-
farben zum Einsatz. Die Bleachfarben 1 bis 4 sind als HT- Rohlinge
in hoher Transluzenz und als MT-Rohlinge Bleach 2 bis 4 in mitt-
lerer Transluzenz erhéltlich (Abb. 3).

Abb. 1: Ausgangssituation der OK-Front beim Patienten.

Abb. 2: Préparation. Keine nennenswerte Verfarbung der Zahnstimpfe.
Abb. 3: e.max Bleach-Presspellet HT 1 bis 3.

Abb. 4: e.max-Farbring flir Natural Die Material.

Abb. 5: Wax-up oder Mock-up am Patienten.

Abb. 6: Kleine Korrektur an den Inzisalkanten.

Abb. 7: Angestiftete Kronen vor dem Einbetten.

Abb. 8: Fertig gepresste Kronen.
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Die Farbnahme der praparierten Stimpfe wird in der Regel von
der Praxis mit dem entsprechenden Farbring fir Stumpffarben
(Natural Die Material) genommen (Abb. 4).

Fertigungsverfahren

Monolithische Frontzahnkronen bendtigen eine Sicherstellung
der Form und Funktion vor der Umsetzung in Keramik. Zun&chst
designen wir die Front nach den gewtnschten Kriterien und frasen
sie in Wachs.

Es erfolgt eine Anprobe am Patienten mit Uberpriifung von Pas-
sung, Approximalkontakten, Biss, Funktion, Phonetik und Asthetik.
Der Patient ist hierbei stets im Bilde und gleicht mit uns seine as-
thetischen Vorstellungen ab (Abb. 5). Bei diesem Termin kann es
auch hilfreich sein, bei unentschlossenen oder unsicher wirkenden
Patienten eine ihnen vertraute Person hinzuzuziehen. Bei unserem
Mock-up haben wir noch eine kleine Korrektur der Schneide-
kanten vorgenommen (Abb. 6).

Die Rander der Wachskronen werden nochmals mit heiBem
Wachs sauber adaptiert, dann werden die Kronen angestiftet,

Abb. 9: Priifung der Oberflachenstruktur mittels Goldpuder. Abb. 10: Fertige Kronen auf dem Modell. Abb. 11: Stumpf aus Natural Die Material. Abb. 12: Fertiggestellte Front-
zahnkronen in situ. Abb. 13: Positionierungsschliissel als Einbringhilfe. Abb. 14: Fertige Kronen in situ.
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eingebettet und gepresst (Abb. 7 und 8). Selbstverstandlich
kann hier auch eine Umsetzung im CAM-Verfahren erfolgen.
Nach dem Ausarbeiten der Kronen wird die Oberflachenstruktur
mittels Goldpuder kontrolliert (Abb. 9).

Nun werden die Kronen individuell charakterisiert und glasiert
(Abb.10 und 11). Die Glasur wird auf die zuvor bearbeitete
Oberflache unverdinnt aufgetragen. Durch die eher dickflissige
Konsistenz kann die aufwendig ausgearbeitete Oberflache un-
terstlitzt werden. So lassen sich zum Beispiel Perikymatien mit
einem Facherpinsel hervorragend einarbeiten.

Aus diversen Studien ist belegt, dass Glasuren durch Kau-
belastung schneller abradieren und dadurch ein schéadlicher
Abrieb fir den Antagonisten entstehen kann, der sogenannte
Schmirgelpapiereffekt. Aus diesem Grund werden diese Kon-
taktbereiche nicht glasiert und stattdessen hochglanzpoliert.

Einprobe

Bei der Asthetikanprobe sind die Kronen nahezu fertig. Durch die
kontrollierte, planerische Vorgehensweise gibt es hier meistens
keine Uberraschungen mehr. Es erfolgt eine abschlieBende Pril-
fung der approximalen, okklusalen und dynamischen Kontakte.
Kleinere Farbkorrekturen werden direkt im Mund simuliert und
anschlieBend umgesetzt (Abb. 12).

Fur die Zementierung fertigen wir einen Positionierungsschltissel
mit Fassung der Schneidekanten an (Abb. 13). Dieser unterstitzt
den Zahnarzt, um bei der Zementierung der Kronen deren
korrekte Positionierung sicherzustellen.

Der Patient ist mit seinem perfekten L&cheln sehr zufrieden und freut
sich schon auf die folgende Versorgung der UK-Front (Abb. 14).

Fazit

Vollkeramische Frontzahnversorgungen bei Bruxismuspatienten
ohne ein erhohtes Risiko von Keramikfrakturen lassen sich mit
monolithischen IPS e.max-Versorgungen sehr gut I6sen. Ent-
scheidend fUr ein langlebiges, funktionelles und &sthetisches
Ergebnis ist eine gute Vorplanung und konsequente Umsetzung
im Teamwork zwischen Dentallabor, Zahnarzt und Patienten.

INFORMATION ///

ZTM Thomas Walsdorff
Betriebswirt d. H., Geschéftsfihrer

ZT Silvana Vignjevic
Abteilungsleitung Keramik

Infos zu ZTM Thomas

Walsdorff Zahntechnik GmbH Walsdorff

Vaihinger StraBe 24

71063 Sindelfingen E E
Tel.: +49 7031 875018

info@walsdorff-zahntechnik.de
www.walsdorff-zahntechnik.de

ANZEIGE

LY G

# THR DIREKTER WEG

ZUR LIQUIDITAT

chse

GEWAHREN
ihren Kunden
ein Zahlungs-

ziel.”

Seien Sie ein schlauer Fuchs und gewahren Sie Ihrem Zahnarzt
ein groBzigiges Zahlungsziel! Denn dann muss er beim Be-
zahlen lhrer Laborrechnung nicht in Vorleistung treten - und Sie
verfligen trotzdem Uber sofortige Liquiditat, konnen geplante
Investitionen realisieren und Skonti und andere Einkaufs-
vorteile optimal nutzen.

Vertrauen Sie den Erfindern des Dental-Factorings. Uber 30
Jahre erfolgreiche Finanzdienstleistung sorgen fiir Kompetenz-
Vorsprung. Und fiir mehr als 30.000 zufriedene Zahnarzte.
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Labor-Verrechnungs-
Gesellschaft mbH

HauptstraBe 20 / 70563 Stuttgart
TO0711666710 /F0711617762
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Zirkonoxid-Materialien —
eine Auswahl

Ein Beitrag von ZTM Axel Seeger

I MATERIALIEN /// Die Auswahl an Zirkonoxid-Materialien ist in den letzten Jahren rasant
gestiegen. Viele Dentalfirmen steigen auf den Zug auf und bringen ein eigenes Zirkonoxid
auf den Markt — viele dieser Materialien sind enorm gut.

( VIiTA
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In meinem Labor verwende ich Uberwiegend die Materialien Multi
Zirkon der Firma VITA®, ORGANIC Zirkon Esthetic der Firma R&K
und das KATANA Zirconia UTML der Firma Kuraray. All diese
Materialien besitzen eine Festigkeit um die 650 MPa, sodass die
Werkstoffe auch fUr Briicken mit einem Zwischenglied (Achtung:
nur Prémolare) genutzt werden kdnnen.

Vorgang

Am Anfang steht bei mir immer die Wachsmodellation, die zum
Scannen in ein Fremdlabor gesendet wird. Wenn ich eine indivi-
duelle Farbnahme am Patienten vornehmen kann oder mit detail-
reichen Fotos vom Behandler versorgt werde, auf denen ich z.B.

eine individuelle Oberflache und individuelle Charakteristika wie
Mamelons oder Schmelzrisse erkennen kann, strukturiere ich die
Oberflache entsprechend individuell. Bei einer Standardversor-
gung ohne Patient und Fotos kann nur nach Farbring gearbeitet
werden. Die Arbeit wird dann ausgearbeitet und glasiert.
Individuelle Arbeiten werden naturlich charakterisiert, wenn vor-
handen mit Mamelons, Schmelzrissen und weiteren Details. Das
setzt jedoch mehr als einen Brand voraus.

Die Feinjustierung der Oberflache und des Glanzgrades muss dann
entsprechend mit der richtigen Glasurmasse eingestellt werden.
Um genaue Brennergebnisse zu erzielen, verwende ich den
DEKEMA AUSTROMAT 220, der auch auch im niedrigen Brenn-
bereich extrem genau arbeitet.

ﬂKA TANA' Zirconia

A2 T14 Collar

Incisal side (17 I
Occlusal side y

1 T Sy FISURASH

C€o120
v

Abb. 1: Ausgangssituation ist die Wachsmodellation. Abb. 2: Multi Zirkon der Firma
VITA®, Abb. 3: Ausarbeitung Standard mit VITA. Abb. 4: Ausarbeitung individuell mit
VITA®. Abb. 5: Ausarbeitung individuell mit ORGANIC. Abb. 6: Ausarbeitung Stan-
dard mit ORGANIC. Abb.7: ORGANIC Zirkon Esthetic der Firma R&K. Abb. 8:
Malkasten mit Colormassen. Abb.9: Ausarbeitung Standard mit KATANA. Abb.10:
Ausarbeitung individuell mit KATANA. Abb. 11: KATANA Zirconia UTML der Firma
Kuraray. Abb. 12: Glasurmassen. Abh. 13: DEKEMA AUSTROMAT 220.
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Make it your own
monolithic way

Form, Oberfliche und Asthetik, Farbe und , Tiefe" nur gemalt

Axel Seeger

Abb. 14: Beispiel einer Zirkonarbeit an 17 bis 27. INFORMATION ///

Abb. 15: Jugendliche und altere Frontarbeit, gefertigt im Tageskurs.

Abb. 16: Fachbuch mit vielen Patientenféllen.
ZTM Axel Seeger

Keramik Art
© Axel Seeger/Keramik Art www.axelseeger.com

Make it your own monolithic way

Form, Oberfldche und Asthetik, Farbe und Tiefe ,nur“ gemalt. Viele Details wie Oberflachengestaltung jugendlicher und lterer Zahne,
Maltechnik, Glasurmasse, Brandflihrung und Wirtschaftlichkeit werden in diesem Tageskurs behandelt und gelibt — auf der Agenda
stehen zwei jugendliche und zwei altere Frontzéhne sowie ein Molar. Nahere Inhouse-Kursinformationen finden Sie online.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021
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25./26. Juni 2021 Hilton Hotel Dusseldorf

Digitale Umsetzung von Zahnersatz
im Team Praxis und Labor

OEMUS MEDIA AG

ONLINE-ANMELDUNG/
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www.ddt-info.de

Thema:

Digitale Umsetzung von Zahnersatz im
Team Praxis und Labor

Wissenschaftliche Leitung:
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ZTM Jurgen Sieger/Herdecke

Referenten u.a.:

Dr. Ingo Baresel/Cadolzburg
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ZTM Vincent Fehmer/Genf (CH)
Prof. Dr. Karsten Kamm/Bruhl
ZTM Martin Kirstein/Bochum

Prof. Dr. Peter Pospiech/Estenfeld
ZT Anthimos Tolomenis/DUsseldorf
Dipl.-ZT Olaf van Iperen/Wachtberg
ZTM Bastian Wagner/MUnchen
Martina Wiesemann/Essen

Dr. Wolfgang Winges/Bad Hersfeld
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Neue virtuelle Plattform schafft neue Partnerschaften

=ceramill

customer center

DIGITALES
FALLMANAGEMENT

VERNETZUNG INFRASTRUKTUR- UND

MATERIALMANAGEMENT

WISSENSDATENBAMNK

Vernetzung auf allen Ebenen

Doch nicht nur Labore und Behandelnde sol-
len vernetzt werden, sondern auch Maschi-
nen und Materialien — so werden beispiels-
weise Materialverfiigbarkeiten oder zukiinftig
auch Betriebsmodi von Frdsmaschinen sowie
viele andere relevante Faktoren eines denta-
len Herstellungsprozesses abrufbar sein.
Somit kénnen mit AG.Live sdmtliche digitale
Aktivitdten im Blick behalten werden — an
einem Ort, von (iberall her und jederzeit. Amann
Girrbach mochte damit ein Netzwerk optimier-
ter als auch neuer Partnerschaften entstehen
lassen. Die Netzwerkteilnehmenden werden
effizienter zusammenarbeiten, sich auf ihre
Starken konzentrieren und sich somit besser

SUPPORT UND

Bei Amann Girrbach dreht sich alles darum, Labore in der Organisation digi-
taler dentaler Workflows zu unterstiitzen. Mit der digitalen Plattform AG.Live
erreicht dieses Vorhaben eine neue Dimension. AG.Live hilft Zahntechnike-
rinnen und Zahntechnikern, alle digitalen Tatigkeiten lokal zu verwalten und
mit einem immer gréBer werdenden globalen Netzwerk digital arbeitender
Dentalfachleute zu vernetzen.

Im Zentrum der Plattform, die das bisherige C3-Kundenportal abldst, steht
das Patientenfall-Management — hier wird der Patientenfall digital ange-
legt, verwaltet und bearbeitet. Patientenfélle kdnnen mit Partnerlaboren
zur Weiterbearbeitung geteilt und in absehbarer Zukunft zwischen Praxis
und Labor ausgetauscht werden.

am Markt positionieren kénnen.

Das in diesem Umfang am Markt einzigartige Management-Portal bricht
die Linearitat dentaler Restaurationsprozesse auf. Quereinstiege in
Patientenfélle werden nun einfach und unkompliziert moglich, indem
Patientendaten zentral abruf- und bearbeitbar gemacht werden. Die
Verbindung von bisher getrennten Datenquellen schafft Synergie-
effekte von denen AG.Live-Nutzende nachhaltig profitieren und sich
einen spirbaren Wettbewerbsvorteil erarbeiten konnen. In einem wei-
teren Schritt wird Amann Girrbach den Zugang zum firmeneigenen Trai-
ningsportal ,AG Academy“ mit zahlreichen Aus- und Weiterbildungs-
moglichkeiten sowie einem umfangreichen Archiv von Webinaren und
Tutorials realisieren.

Amann Girrbach AG « Tel.: +49 7231 957-100 « www.amanngirrbach.com

Partner: NT-Dental und INFINIDENT Solutions

INFINIDENT Solutions, der zentrale industrie- und laborunabhangige CAD/CAM-Dienstleistungspartner fiir Praxis- und Den-
tallabore in Europa, und NT-Dental, ein global agierendes Unternehmen im Bereich der Implantat-Technologie,

geben eine umfassende Vertriebspartnerschaft bekannt. INFINIDENT Solutions arbeitet zukiinftig gemeinsam

mit NT-Dental daran, Dental- und Praxislaboren in Europa das DIM*-Analog® (*Digital Implant Model) fiir

gedruckte Modelle schnell und unkompliziert zur Verfiigung zu stellen.

- Direkt im Webshop erwerben

o Flir Kunden von INFINIDENT Solutions erdffnet die Partnerschaft mit NT-Dental zukiinftig die Méglichkett,

das passende DIM-Analog® fiir den eigenen Modelldruck direkt im INFINIDENT-Webshop oder in
Kombination mit den hochwertigen Modellen von INFINIDENT als DIM-Analog® Model zu erwerben. Alle
22 DIM-Analog® Modelle bestehen aus dem gedruckten Modell, dem DIM-Analog® und einer oder meh-
reren flexiblen Zahnfleischmasken.

Die Bereitstellung der Modelldaten erfolgt als STL-Datei aus der Modellsoft-
ware z.B. von exocad, 3Shape, inLab oder Dental Wings. Fiir exocad und
3Shape bietet NT-Dental offene und kostenlose Bibliotheken fir die Verwendung des

DIM-Analog® flir gedruckte Modelle zum Download an.

Infos zum Unternehmen

INFINIDENT Solutions GmbH « Tel.: +49 6151 3961818 « www.infinidentsolutions.com
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Zahne nachwachsen lassen mittels 3D-Druck

In der Regenerativen Medizin beginnt der 3D-Druck zunehmend eine Rolle zu spielen, und Innovationen wie das Drucken von
menschlichen Organen oder Atemwegskanélen mittels Bio-Tinte beispielsweise sind nicht I&nger reine Science-Fiction. Auch
in der Zahnheilkunde werden zunehmend Fortschritte gemacht, und so ist nun ein Forscherteam der KU Leuven der Méglich-
keit einen Schritt ndhergekommen, Z&hne mittels 3D-Druck von der Wurzel aus nachwachsen zu lassen.

Flir ihre Studie verwendeten die belgischen Forscher das antimikrobielle Biopolymer Chitosan tierischen Ursprungs sowie
aus Aspergillus niger gewonnenes Pilz-Chitosan. Als zusétzliches Polymer kam Gelatinepulver zum Einsatz, wahrend Genipin
und 3-Glycidyloxypropyltrimethoxysilan (GPTMS) als Haftvermittler eingesetzt wurden. Bei der Herstellung der Chitosan-
basierten Gertiste kam eine Emulsions-Gefriertrocknungstechnik zum Einsatz.

© bymandesigns — stock.adobe.com

Die Ergebnisse der Studie
wurden unter dem Titel
,3D-printing-assisted fabri-
cation of chitosan scaffolds
from different sources and
cross-linkers for dental
tissue engineering“ im eCM
Journal vergffentlicht.

Zwar wurden bei dieser Studie vorerst nur simple Formen gedruckt, allerdings erméglicht der 3D-Druck auch die Herstellung

von komplexeren patienten- und zahnspezifischen Geriisten. Die Forscher untersuchen die Geriiste mit Blick auf deren Klini-
sche Anwendung in der Regenerativen Endodontie und hoffen, damit Infektionen besser kontrollieren und Dentin- und Wurzel-
bildung induzieren zu kénnen. Auch glauben die Forscher, dass ihre Geriiste durch das Hinzufiigen von anorganischen Kom-
ponenten wie bioaktivem Glas modifiziert werden kénnen, um die Regeneration von alveoldrem Knochen zu fordern.

Quelle: ZWP online

Mehr dazu auf ZWP online

Konformitatserklarung flr Sonderanfertigungen nach MDR

Am 26. Mai 2021 ist die Medical Device Regulation (MDR) in Kraft getre-
ten, mit der die Sicherheit der Patienten bei der Versorgung mit Medizin-
produkten unterstltzt wird. Mit der Eingliederung von neu angefertigtem
Zahnersatz geht nun die Aushandigung einer schriftlichen Konformitéts-
erklarung an den Patienten einher, in der Dentallabor und Zahnarzt rechts-
verbindlich erkldren, dass der Zahnersatz alle grundlegenden Sicherheits-
und Leistungsanforderungen flir Sonderanfertigungen gemaB MDR erfuillt.
Welche der grundlegenden Sicherheits- und Leistungsanforderungen
bereits durch die MaBnahmen von BEGO Medical erflillt sind und bei wel-
chen die Erfillung vom Kunden/Besteller nachgewiesen werden miissen,
sind unter www.bego.com/de/cad-cam-loesungen/service/konformitaets-
erklaerung/ zusammengefasst und stehen zum download zur Verfligung.
Zukiinftig ist jeder patientenindividuellen Arbeit, die durch BEGO Medical
gefertigt wird, eine Konformitatserklarung fir einteilig gefertigte CAD/
CAM-Implantatprothetik-Komponenten gem. Anhang XlllVO2017/745
(MDR) oder eine Herstellererkldrung fir Halbzeuge beigefligt, die dem
Lieferschein zu entnehmen ist. Die Abbildung des Paper-EDI-Codes (EDI =
Electronic Data Interchange) auf BEGO-Lieferscheinen bietet zudem mit nur

einem Scan eine elektronische und zugleich schnelle automatische Erfassung
des Lieferumfangs und somit eine vereinfachte Dokumentation und Unter-
stlitzung bei der Erstellung der Konformitétserklarung fir BEGO-Kunden.
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Weitere Informationen zur Konformitéts- und Herstel-
lererkldrung sowie dem Paper-EDI-Code finden sich
hier unter www.bego.com/de/cad-cam-loesungen/
service/konformitaetserklaerung/

Infos zum Unternehmen

[=] T [=]

BEGO Medical GmbH
Tel.: +49 421 2028-220 » www.bego.com
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Teamkurs fur die Veneertechnik im November

..

Der Teamkurs ,Der Pfad zum Erfolg in der Veneerrestauration® ist der Startschuss in das zweite Halbjahr 2021 mit einem neuen
Fortbildungsformat im Binger Dentallabor Bdsing Dental. Grundlage des neuen Fortbildungsangebotes ist die Basis der
intensiven Kommunikation von Zahnarzt und Zahntechniker und mit ihr die Zusammenarbeit zwischen Zahnarzt und Zahn-
techniker als Kompetenzteam auszubilden. Das Referententeam besteht aus ZTM Achim Ludwig (Majesthetic-Centrum, Bonn),
Zahnarzt Dr. Frank-Michael Maier (Tiibingen) sowie Zahntechnikerin und Majesthetikerin Olga Urbach (Bdsing Dental).

Fehlerquellen eliminieren

Der Schwerpunkt liegt auf einer einfachen Eliminierung bekannter Fehlerquellen, die die klassische Veneertechnik im Hin-
blick auf Asthetik, Funktion und sicheren Befestigungstechniken in sich birgt. Im Fokus der Teamfortbildung steht die
anschauliche und leicht nachvollziehbare Kommunikation im Trialog mit dem Patienten, damit Veneers wunschgeman
hergestellt werden.

Die Fortbildung findet am 19. und 20. November 2021 im Schulungszentrum von Bosing Dental statt. Mit einer maximalen
Teilnehmerzahl von zehn Zahnmedizinern/Zahntechnikern ist der Kurs mit neun Fortbildungspunkten geméB BZAK/DGZMK
ausgeschrieben. Anmeldungen per Mail an info@boesing-dental.de

Bosing Dental GmbH & Co. KG « Tel.: +49 6721 4009960 « www.boesing-dental.de

Zwischenbilanz zur Nationalen
Weiterbildungsstrategie

In der Nationalen Weiterbildungsstrategie (NWS) werden MaBnahmen und Aktivitdten gebtindelt, um die berufliche Weiterbildung
in Deutschland zu stérken. Bei der Vorstellung des Berichts in Berlin am 8. Juni ziehen die Spitzen aus Bundesministerium flir
Bildung und Forschung (BMBF), Bundesministerium fir Arbeit und Soziales (BMAS), der Lénder, der Sozialpartner und der
Bundesagentur fiir Arbeit ein positives Fazit.

,Der Bericht zur Nationalen Weiterbildungsstrategie zeigt: Wir haben viel erreicht, missen den Weg zu einer Weiterbildungs-
republik aber konsequent fortsetzen. Daran entscheidet sich die Zukunft unserer sozialen Marktwirtschaft: Es geht nicht
nur um wirtschaftliche Wettbewerbsfahigkeit, sondern auch um den sozialen Frieden. Deshalb brauchen wir einen
Rechtsanspruch auf staatlich geforderte Bildungszeiten zur sozialen Begleitung von Digitalisierung und 6kologi-

schem Umbau. Diese missen so selbstversténdlich werden wie Elternzeiten. Ein beruflicher Neustart kann

neue Perspektiven und Chancen auf beruflichen Aufstieg schaffen. In den néchsten zehn Jahren kdnnten

rund zwei Millionen Menschen von unserem Vorschlag profitieren. Wir missen Weiterbildung neu denken

und Kréfte biindeln. Die Nationale Weiterbildungsstrategie muss mit hohem Tempo fortgefthrt werden®,

S0 Hubertus Heil, Bundesminister fir Arbeit und Soziales.

Quelle: BMAS
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© Bosing Dental, Achim Ludwig
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Gewinnspiel: 30 Jahre Presstechnologie

Mit der revolutiondren Idee, Vollkeramik flir Restaurationen zu pressen,
gelingt Ivoclar Vivadent, einem der weltweit fiinrenden Anbieter von inte-
grierten Ldsungen fir qualitativ hochwertige Dentalanwendungen aus Liech-
tenstein, im Jahr 1991 eine vollkommen neue Art der Zahnersatzfertigung:
die Presstechnologie. Als echter Meilenstein in der Asthetischen Zahnheil-
kunde gilt sie noch heute als bewahrtes und zukunftssicheres Verfahren.

Vollkeramik begeistert

Die Presstechnologie mit dem damaligen Materialsystem IPS Empress
und dem Pressofen Programat wurde zunehmend eine Alternative zu
gegossenen Dentallegierungen. Die vollkeramischen Restaurationen bie-
ten viele Vorteile: Kompatibilitét mit der biologischen Struktur, physikali-
sche Neutralitdt zu anderen Werkstoffen, eine dem Zahnschmelz ahnliche
Lichttransmission und ein nattirliches Aussehen — nicht zuletzt dank des
L,unsichtbaren” Kronenrandes. Die Leidenschaft fiir &sthetische Restau-
rationen flinrte im Laufe der Jahre zu kontinuierlichen Weiterentwick-
lungen beziglich Asthetik, Funktionalitdt und Festigkeit.

2005 setzte Ivoclar Vivadent mit der Einflihrung der Lithiumdisilikat-
Glaskeramik IPS e.max wiederum einen Meilenstein. Armin Ospelt,
Senior Director der Global Business Unit Labside Analog, spricht von
einem auBergewdhnlichen Pressrohling.

Zukunftsorientierter Press-Workflow

Heutzutage verlangen steigende Anspriiche an die Wirtschaftlichkeit nach
modernen, effizienten Arbeitsabldufen. Deshalb unterstiitzt seit einiger
Zeit das 3D-Druck-System PrograPrint den analogen Prozess der Press-
technologie und ermdglicht so dem Zahntechniker den leichten Einstieg
in die digitale Fertigung. Auf diese Weise werden zeitaufwendige Schritte
optimiert und so die Effizienz durch eine schnellere Fertigung maximiert.
Nach wie vor sind das zahntechnische Handwerk und das geschulte Auge
das Wichtigste, um einer Restauration ihre Einzigartigkeit zu verleihen.
Dennoch profitiert der Zahntechniker von einer héheren Leistungsfahig-

© Ivoclar Vivadent GmbH

keit durch die schnelle Fertigung mehrerer Wachsobjekte innerhalb
eines Druckvorgangs. Die Produktivitét steigt, die Wertschdpfung bleibt
im Labor. Damit gilt die Presstechnologie als bewahrtes und zugleich
zukunftssichereres Fertigungsverfahren.

Die Erfolgsgeschichte von 30 Jahren Presstechnologie ist flr Ivoclar
Vivadent definitiv ein Grund zum Feiern, und so stellt das Unternehmen
auf einer informativen Website nicht nur umfassend alle Vorziige und
Eigenschaften des Verfahrens vor, sondern lobt unter allen angemel-
deten Besuchern der Seite auch noch ein Gewinnspiel mit zahlreichen
Preisen aus. Als Hauptgewinn winkt der smarte Press- und Brennofen
Programat EP 5010 G2. Mitmachen lohnt sich also!

IPS e.max® ist ein eingetragenes Warenzeichen der Ivoclar Vivadent AG.

Ivoclar Vivadent GmbH
Tel.: +49 7961 889-0
www.ivoclarvivadent.com/30yearspresstechnology_DE

Dentsply Sirona und 3Shape fahren gemeinsame Strategie

Dentsply Sirona und 3Shape haben ver-
einbart, die Zahnmedizin mit Innovatio-
nen voranzubringen und die digitale
Transformation anzufilhren. Gemeinsam
wollen die Unternehmen an verschiedenen strategischen
Chancen arbeiten, um die digitale Zahnmedizin und die Mund-
gesundheit der Patienten zu verbessern. Zundchst ist die
Konzentration darauf gerichtet, TRIOS-Anwendern einen bes-
seren Zugang zu SureSmile Alignern zu ermdglichen. Durch
die Offnung der Plattformen fir das 3Shape-System kénnen
Zahnarzte und Kieferorthopaden in Zukunft von einer groBe-
ren Auswahl, mehr Flexibilitt und reibungsloseren Arbeits-
abldufen profitieren.

,Offene Systeme ermdglichen die Integration neuer Funktio-
nen in bestehende Praxis- und Laborstrukturen. Wir sind davon
(iberzeugt, dass wir mit 3Shape einen hervorragenden Partner

Wy, Dentsply
Sirona

[=]

Infos zu 3Shape

o
o

Infos zu Dentsply Sirona

5?-

M h

daflir haben und freuen uns auf weitere Mog-
lichkeiten in der kiinftigen Zusammenarbeit*,
sagt Don Casey, Chief Executive Officer von
Dentsply Sirona.

Fiir 3Shape bedeutet die neue Partnerschaft einen zusatzli-
chen Service fiir seine Kunden: ,Die Ziele und Losungen von
3Shape basieren auf der Philosophie eines offenen Okosys-
tems und auf der Zusammenarbeit mit anderen Unternehmen,
um bessere und kosteneffizientere Losungen anbieten zu kon-
nen“, erklart Jakob Just-Bomholt, Chief Executive Officer von
3Shape. ,Wir freuen uns sehr, dass TRIOS-Anwender dank
eines reibungsloseren Workflows die Vorteile der SureSmile
Aligner-Behandlung nutzen kénnen.”

3shapeP

Dentsply Sirona
Tel.: +49 6251 16-0 « www.dentsplysirona.com
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Schnittstelle Abrechnung:
Wie Praxis und Labor an einem
Strang ziehen kdnnen

Ein Interview von Rebecca Ludwig

ABRECHNUNG /// ZTM Petra Streifeneder-Mengele flhrt seit 1993 ihr Dentallabor in
Minchen. Zusammen mit Martina Koniger, zahnmedizinische Fachangestellte und Abrech-
nungsmanagerin in Rosenheim, hat sie ein Abrechnungsbuch verfasst, das die Schnittstelle
zwischen Dentallabor und Zahnarztpraxis ins Visier nimmt. Zentrales Problem und gleich-
zeitig auch die Losung flr eine bessere Zusammenarbeit im abrechnungstechnischen Be-
reich ist: Kommunikation. Woran das genau liegt und was Zahntechniker*innen und Ab-
rechnungskréfte in der Praxis tun konnen, um Unstimmigkeiten zu vermeiden, verrat Frau

Streifeneder-Mengele im Interview.

Sie haben gemeinsam mit Frau Kéniger dieses Buch
geschrieben — Wie haben Sie zusammengefunden?

Ich lernte Frau Koniger im Rahmen meiner Tétigkeit als Implantat-
expertin in einer Zahnarztpraxis kennen. Dabei kamen wir auch ins
Gespréach Uber Abrechnung und die generellen Probleme dabei,
wobei sie mir bei dieser Gelegenheit ihr selbst geschriebenes Buch
von 2016 vorstellte. Mit diesem Werk wollte Frau Kéniger das Thema
Praxisabrechnung einfacher und verstandlich darstellen, da sie sel-
ber die Erfahrung gemacht hat, dass die Angebote auf dem Markt
gerade fUr Abrechnungs-Einsteiger in dieser Hinsicht sehr durftig
oder zu kompliziert sind. Da wir uns gut verstanden haben, fragte
mich Frau Kdniger, ob ich nicht Lust hatte, sie bei der Neuauflage
ihres Buches mit dem zahntechnischen Teil zu unterstitzen. Daraus
entwickelte sich dann die Idee, das Buch grundsétzlich zu Uber-
arbeiten und ein eigenes und umfassenderes Werk nicht nur fur
die Praxis, sondern auch flr das Labor zu machen.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021
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Wo sehen Sie die konkreten Probleme in der Kommunikation
seitens der Praxis?

Meistens fehlt es an detaillierten Informationen und der Vorstellungs-
kraft, wie die Arbeitsablaufe im Labor Gberhaupt aussehen. Hier ein
konkretes Beispiel: Eine ZFA/ZMV weil3 haufig nicht, ob z.B. bei
Reparaturen eine Létung im Metallbereich notwendig ist oder nur
eine Verarbeitung im Kunststoffbereich erfolgte. Gerade der ganze
Reparaturbereich stellt eine besondere Herausforderung dar, da sich
oft erst im Labor herausstellt, was genau gemacht werden muss.

Und seitens des Labors?

Das Labor wiederum hat haufig keine Vorstellung von den Details
in der zahnarztlichen Abrechnung und den Unterschieden in den
einzelnen Befundklassen. Auch hier liegt die Unkenntnis meistens
wieder speziell im Reparaturbereich. Auch dazu ein Beispiel: Wird
eine bereits vorhandene Klammer lediglich erneuert, l6st das eine



LABOR

andere Befundnummer aus als eine komplette Neuanfertigung.
In beiden Fallen wird im Labor eine Klammer gebogen oder
gegossen und in die Prothese eingearbeitet. Es handelt sich
also um identische Arbeitsablaufe, und somit werden auch bei
der Rechnungsstellung dieselben Leistungspositionen berech-
net. In der Praxisabrechnung wird jedoch unterschieden, ob an
diesem Zahn bereits eine Klammer vorhanden war oder nicht.
Fehlen diese Informationen, ist das genau so, als ob sich quasi
ein Tauber und ein Blinder Uber Gerausche und Farben unter-
halten.

Wo setzt |hr Buch also konkret an?

Es geht uns darum, gegenseitiges Verstandnis zu wecken. Es sind
mehr Informationen in Form von Zusatztext auf den Rechnungs-
stellungen bei den Laboren notwendig, als man vielleicht denkt.
Im Buch kann das Labor konkret nachlesen, wie die Praxis z.B.
bei einer Reparaturleistung die jeweiligen Befundnummern oder
BEMA/GOZ-Positionen ansetzt. Fir die Praxisabrechnung setzen
wir mit einer visuellen Hilfe in Form von Fotos an, durch die die
ZFA/ZMV eine konkrete Vorstellung davon entwickeln kann, wie
bestimmte Leistungs- bzw. Abrechnungspositionen vom Labor
aussehen. Damit hat sie schon einmal einen etwas leichteren Zu-
gang. Die Abrechnungskréfte sehen zudem ihre Befundnummern,
die sie abrechnen missen, und kdnnen gleichzeitig mit diesem
Buch die Laborrechnungen kontrollieren. Wir haben zu den Be-
fundnummern sowohl die Leistungsnummern der alten BEB 97
wie auch der aktuellen BEB Zahntechnik dazugeschrieben. Damit
kann ganz konkret die Ubereinstimmung kontrolliert werden, egal
welches private Leistungsverzeichnis vorliegt.

Daneben haben wir noch Checklisten erstellt, eine Art Fragen-
katalog, als praktische Hilfe flr Praxis und Labor gleichermaBen.
Darin wird abgefragt, was wichtig ist, worauf man achten sollte
und welche Informationen die jeweils andere Seite braucht, um
ordnungsgeman arbeiten und abrechnen zu kénnen.

Das Abrechnungssystem ist ja bundesweit uneinheitlich. Wie
haben Sie das in Ihrem Buch berticksichtigt?

Das stimmt, alle Bundeslander haben unterschiedliche Abrech-
nungsmodalitdten. In unserem Buch weisen wir gleich am Anfang
darauf hin, dass wir deshalb nur einen Anhaltspunkt bieten kdn-

,Die Zahntechniker kennen haufig die Abléufe
in der Praxis nicht, und die Abrechnungskréfte
kennen die Abldufe im Labor nicht. Ein Tauber
und ein Blinder quasi, die sich lber Gerdusche

und Farben unterhalten.”

nen, eine Grundlage zur Kommunikation und Diskussion, um Uber-
haupt einmal zu realisieren, wo Klarungsbedarf besteht. Wir
wollen damit diese Schnittstelle Praxis und Labor, was die Ab-
rechnung anbelangt, mit Leben flllen und Anregungen geben,
sich mit diesem Thema auseinanderzusetzen — damit nicht jeder
einfach in seinem Buro sitzt und seine Leistungen aufschreibt,
ohne die Gegenseite zu verstehen. Bei der Abrechnung sind ja
viele Dinge nicht in Stein gemeiBelt. Aber aus unserer eigenen
Erfahrung heraus wissen wir, dass auch eine gute fachliche
Zusammenarbeit an der Abrechnung scheitern kann. Das ist
nicht selten der Fall.

Haben Sie so einen Extremfall also auch in Ihrer eigenen Lauf-
bahn schon erlebt?

Ja, sowohl Frau Kdéniger als auch ich hatten schon Unstimmig-
keiten, die im schlimmsten Fall zu einem Bruch der Arbeits-
beziehung fuhrte, da man sich Uber die Abrechnung nicht ver-
standigen konnte.

Es gibt sowohl Zahntechniker*innen, die durch ihre falsche Rech-
nungsstellung Regresse in den Praxen ausldsen und nicht bereit
sind, in so einem Fall ihre Rechnung zu korrigieren, als auch
Abrechnungskréfte in den Praxen, die die Labore dazu nétigen
wollen, Rechnungen zu erstellen, die nicht rechtskonform, also
quasi illegal* sind. Uns war es deshalb auch sehr wichtig, dieses
Thema mit in das Buch aufzunehmen.

Wir wollen Losungsvorschldge geben, wie man damit umgeht,
wenn sich zum Beispiel die Versorgung andert und nicht mehr
mit dem Heil- und Kostenplan tbereinstimmt — wo liegen die
legalen Grenzen einer Rechnungsstellung? Wozu ist der

V4




Abb. 1: Buchcover Abrechnung Zahnersatz fiir
Zahnarztoraxis & Zahntechniker. das Ubersichts-
werk von Martina Kéniger und Petra Streifeneder-
Mengele. Abb.2: Hauptautorin Martina Koniger, ZFA,
Fachwirtin und Kauffrau im Gesundheitswesen.
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Techniker verpflichtet? Wir haben eine
ganz klare gesetzliche Vorlage fir Rech-

nungslegung, ich kann mich nicht einfach nach dem Gutdinken
der Praxis richten und einen Auftrag in zwei Leistungsbereiche
teilen. Das ist schlicht gesetzeswidrig, der Zahnarztpraxis aber
haufig nicht bewusst. Umgekehrt gibt es leider auch Labore,
die eben dies tun, zum Teil aus Unkenntnis, zum anderen weil
sie Arger vermeiden und die Kunden nicht verlieren wollen.

Finden Sie das momentane Abrechnungssystem gut, so
wie es ist?

Nein, ich finde es extrem schwierig. Es gibt viel Anlass fur Unsi-
cherheiten und Diskussionen. Zum Beispiel wird in manchen
Bundeslandern eine sogenannte ,Valplast-Prothese* als Lang-
zeitprothese bezuschusst, in Bayern dagegen missen Sie
Glick haben, dass Sie Uberhaupt Zuschisse in irgendeiner
Form erhalten. Es ist wirklich sehr unterschiedlich, wie die Ab-
rechnungen gehandhabt werden.
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Grundsatzlich ist es meistens ein Kommunikationspro-
blem. Deshalb sollte sowohl das Labor als auch die
Praxis immer Erklarungen in Form von Zusatzbemer-
kungen mitliefern. Damit auch die Abrechnungsstellen
bei den KZVen und den Krankenkassen nachvolliziehen
konnen, welche Leistungen erbracht worden sind.

 Wirwollen diese Schnittstelle Praxis
und Labor, was die Abrechnung
anbelangt, mit Leben fillen und
Anregungen geben, sich mit diesem

Thema auseinanderzusetzen.”

Wie klappt diese Schnittstellenarbeit in Inrem Labor?
Bei uns klappt es sehr gut. Ich handhabe es grundsatzlich
s0, dass ich bei Auftragseingang im Labor alle fachlichen
und abrechnungsrelevanten Informationen kontrolliere
und bei Unklarheiten in der jeweiligen Praxis anrufe,
bevor ich mit der Arbeit beginne. Dann hake ich nach,
was auf dem Heil- und Kostenplan steht und welche
Befundklassen angesetzt wurden. So vermeide ich be-
reits im Vorfeld Probleme, die bei der Rechnungsstellung
auftreten kdnnen. Nach dem Motto: Lieber vorher einmal
zu viel gefragt, als sich nachher zu argern.

Ich setze mich zudem mit jeder neuen Praxis vor Beginn
einer Zusammenarbeit hin und gehe mit dieser die fach-
lichen und abrechnungstechnischen Punkte durch. Denn
oftmals werden nur die fachlichen Punkte besprochen
und sowohl die Abrechnung als auch die sonstige
Organisation bleiben auBen vor, weil man der Meinung
ist, dass das keine groBe Rolle spielt.

Mein Tipp fUr die Labore ist deshalb: den ersten Schritt
machen und ein Gesprach mit dem Praxisteam anbieten,
damit in der Zukunft keine Unstimmigkeiten auftreten.

Frau Streifeneder-Mengele, vielen Dank flr dieses
aufschlussreiche Gesprach.

INFORMATION ///

ZTM Petra Streifeneder-Mengele
Inhaberin Streifeneder Zahntechnik
Ranhazweg 4

85521 Ottobrunn

Tel.: +49 89 60824970
info@streifeneder-zahntechnik.de
www.streifeneder-zahntechnik.de

Petra Streifeneder
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Grund zum Jubeln:

Zehn Jahre (R)Evolution®-System

Ein Beitrag von ZA Georgi Aleksandrov, M.Sc.

IMPLANTATE /// Das Champions (R)Evolution®-System: Dieses zweiteilige Implantatsystem
kennzeichnen Qualitat ,Made in Germany“ verbunden mit mehreren einzigartigen Innovati-
onen und einem unschlagbaren Preis-Leistungs-Verhaltnis. Entwickelt wurde es von
Champions-Implants, dem Vorreiter minimalinvasiver Implantationsprotokolle.

Dr. Armin Nedjat griindete Champions-Implants 2006 in
Flonheim/Rheinhessen unter dem Motto ,Aus der Praxis — fur
die Praxis”. 2011 wurden die einteiligen Titanimplantate um
das zweiteilige (R)Evolution-System ergénzt. Das System ist
Beweis daflir, dass sich ein Premium-Implantat nicht durch seinen

Dabei sind die Grlinde fur den anhaltenden Erfolg des Champions
(R)Evolution®-Systems vielschichtig. Hauptcharakteristika des
(R)Evolution-Implantats sind sein krestales Mikrogewinde, der
Innen-Doppelkonus mit integriertem Hexadapter (seit 2011 un-
verandert und ausreichend lang) sowie der Shuttle mit defi-

nitiver Verschlussschraube, welche ihn

Innenkonus von 9,5° und

Shuttle mit vier Funktionen:

mit dem Implantat verbindet (Abb. 1).

Shuttle

ausgezeichnete Implantat- — Insertionstool

Abutment-Verbindung — Verschlussschraube Der Shuttle ist selbst nach zehn Jahren
— Gingivaformer noch innovativ. Er erflllt vier Funktionen

(Zipprich-Studie der — Abformungstool n i d.R. dafi Imolan-

Universitat Frankfurt) und sorgt i.d.R. daflr, dass das Impla

Krestales Mikrogewinde fir
beste Primarstabilitat

Titan Grad 4 (KV)
99% Titan

(Studlie der Universitétsklinik Koln)

Oberflache von Champions —
eine der besten

tatinnere bis zur Prothetik steril bleibt, da
er Insertionstool und gleichzeitig Gingiva-
Former ist. Das Implantatinnengewinde
bzw. die Implantatwand wird wahrend der
Chirurgie und der Arbeitsprozesse in der
Prothetikphase maximal geschont, da
die Verbindungsschraube nicht mehrfach
ein- und wieder ausgeschraubt werden
muss. Sie fixiert spater in der Prothetik
das Abutment. Der Shuttle dient als
,» Irager-Rakete”, um das Implantat sicher,
steril (das Implantatinnere betreffend)
und ohne Deformation der dinnen Au-
Benwand in den Knochen zu bringen.

Mikroraue Oberflache

Abb.1: Das Champions (R)Evolution®-System.
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Preis, sondern seine Innovationen und Qualitat definiert.
Zahnarzte, Prothetiker und Zahntechniker haben gemein-
sam den Erfolg des Systems mit Uber einer halben Million
verkaufter Implantate begrindet, hin zum qualitatsbewuss-
ten ,Made in Germany*“- Produkt.
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Das selbstschneidende Kompressions-

gewinde weist eine mikroraue Oberfla-
chenstruktur auf und beweist eine hohe Sauberkeit — dies wurde
2012 durch Dr. Duddeck bestatigt. Die Veredelung der Implantat-
oberflache erfolgt zundchst durch eine mechanische Bearbei-
tung mit Zirkonpartikeln und drei anschlieBenden Atzséure-
Géangen, sodass eine mikroraue Oberflache standardisiert er-
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Abb. 2 und 3: Asthetische Losungen und fast fertige Primarteleskope lassen sich preisginstig mithilfe der ICAs (Individual Connecting Abutments) herstellen.

(Bilder 1—3: © Champions-Implants GmbH)

reicht wird. Im Hinblick auf die neue MDR ist das System also
entsprechend aufgestellt.

Die Chirurgie kann sowohl ganz ,klassisch” unter Bildung von
Mukoperiostlappen als auch minimalinvasiv (ganzlich ohne
Lappenbildungen) erfolgen. Die CNIP-Navigation (Cortical
Navigated Implantation Procedure) sowie die ,Champions
Implantat Guides* spielen beim MIMI-Insertionsprotokoll eine
wichtige Rolle.

Condenser

Eine weitere Innovation des Unternehmens: Condenser, kno-
chenverdichtende Instrumente. Mit ihnen kann durch laterale
Kondensation ein ,weicher* D3-/D4-Knochen in einen D2-Kno-
chen Uberflihrt werden. Denn Uber den erforderlichen Implantat-
Durchmesser entscheidet nicht die Anatomie, sondern die
Primarstabilitat des Implantats, die zuvor mit den Condensern
Uberpruft werden kann.

Indikationen

Der Indikationsbereich des (R)Evolution-Implantats umfasst
sowohl Spét- als auch Sofortimplantate aller Kieferregionen.
Es ist einfach in der Handhabung und liegt im Budgetbereich.
(R)Evolutions sind in den Langen 6,5; 8; 10; 12; 14; 16mm und

in den Durchmessern 3,5; 4,0; 4,5 und 5,5mm erhaltlich. Somit
sind auch Sinuslifte (IDS) und augmentativ begleitende MaB-
nahmen maglich.

Dank sechs unterschiedlicher Gingiva-Clix aus PEEK, die Uber
den Shuttle geklickt werden, kann das Emergenzprofil gestaltet
werden. Einer der Hauptvorteile des Shuttles stellt die supragin-
gival exakte, sichere und geschlossene Abformung mit Shuttle
und den PEEK-Abformungspfosten dar, die neben der ,metalli-
schen Abformung” (ebenfalls durch den Shuttle, unter Abnahme
der Halteschraube) und der ,offenen Abformung” im Implantat
selbst (nach Abnahme des Shuttles und der Halteschraube)
eingesetzt werden kann.

Prothetik

Durch den Innenkonus und die Tatsache, dass nur eine prothe-
tische Plattform flr alle Implantatdurchmesser vorhanden ist,
ist der Workflow des (R)Evolution-Systems im Labor optimal.
Parallel dazu werden die exocad- und 3Shape-Bibliotheken
standig erweitert. Individuelle Abutments kdnnen von den Den-
tallaboren angefertigt werden. Die Multi-Units mit innovativen
Features stehen in den GHs 1, 2, 3, 4, 5mm zur Verflgung.
Asthetische Lésungen und fast fertige Primarteleskope lassen
sich zudem preisgunstig mithilfe der ICAs (Individual Connecting
Abutments) herstellen.

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

39




e oquppiy V)

40

>
1!

Abb. 4-9: Fallbeispiel aus der Praxis des Autors: Sofortimplantation 25 und verzogertes Sofortimplantat Regio 26. (Bilder 4—9: © ZA Georgi Aleksandrov, M.Sc.)

Fazit

Mit dem (R)Evolution®-Implantatsystem gelang bereits 2011 den
Champions ein Meilenstein in der zahnarztlichen Implantologie.
Ein bedingungslos optimierter Workflow mit hochwertigen, inno-
vativen Produkten ermdglicht und simplifiziert bis heute den Alltag
in den Zahnarztpraxen und Dentallaboren. Durch das ausgeklu-
gelte Design sind hohe Priméarstabilitdten gerade bei Sofortimplan-
tationen mdglich (Extraktion und Implantation in einer Sitzung). Die
Zeit- und Kostenersparnis in den Praxen ist erheblich, in vielen
Fallen liegt sie bei Uber 50 Prozent. Auch die Tatsache, dass sich
die hohe Qualitét von Premium-Titanimplantaten nicht mehr in
Uberteuerten Gesamtkosten widerspiegeln muss, ist hinlanglich
bekannt. Von der Chirurgie bis zur Prothetik steht Zahnarztpraxen
und den zahntechnischen Laboren ein preiswertes und ausgereif-
tes System zur Verfligung, welches voll digital CAD/CAM-féhig ist.
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Herzlichen Gliickwunsch zum zehnjéhrigen Jubilaum, liebes
(R)Evolution-System! Du bist wahrlich der Champion.

INFORMATION ///

ZA Georgi Aleksandrov, M.Sc.

Experte Implantologie & Implantatprothetik CITC,
Master of Science in Implantology

Zahnérzte am Konigsplatz

WallstraBe 1

86150 Augsburg 3
Tel.: +49 821 471-288
www.aux-dent.de

Infos zum Unternehmen
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Luftfilterung im Sinne

der Umwelt

LUFTREINIGUNG /// Ein groBes Thema unserer und
kommender Zeiten muss der Schutz der Umwelt
sein. In der realen Umsetzung dessen sind nachhal-
tige LOsungen die entscheidenden Treiber, die eine

Wende noch forcieren kénnten. Energieeffizienz und
biologische Abbaubarkeit sind hier nicht nur Schlag-
worte, sondern verantwortlich fr die Zukunft unse-
res Planeten. An dieser Stelle setzt die zertifizierte
AirDog®-Technologie an.

Die Luftreiniger von AirDog® haben sich gerade in Pandemie-
zeiten als starke Kampfer gegen das Coronavirus (COVID-19)
und alle luftibertragenen Bioaerosole erwiesen. Der neue
AirDog® X3 komplettiert die Serie der AirDog®-Luftreiniger
und ist besonders fur kleinere Raume bis 22 Quadratmeter
die ideale Losung fUr eine ressourcenschonende und zerti-
fizierte Filterung und Reinigung der Raumluft. Er beruht, wie
alle Modelle der Serie, auf der patentierten TPA®-Technologie,
eine effektive, getestete, abfallfreie Reinluftidsung, die kosten-
intensive Einweg-HEPA-Filter obsolet macht.

% Airdog

Im Gegensatz zu nicht biologisch abbaubaren HEPA-Filtern, die
regelmaBig ausgetauscht und entsorgt werden missen, hat
AirDog® ein Vier-Filter-System entwickelt, das sowohl in seiner
Wirksamkeit als auch in seiner Umweltfreundlichkeit entscheidende
Zeichen setzt. Das System filtert effektiv bis zu 99,9 Prozent aller
Viren, Bakterien, Bioaerosole, Staub-/Rauchpartikel etc. im Raum.
Dabei werden die gefilterten Partikel nicht wie bei HEPA-Filtern
gesammelt, sondern direkt zerstort. Dadurch mussen die Filter nicht
komplett ausgetauscht, sondern kdnnen mit einer unkomplizier-
ten Reinigung in der Spulmaschine sauber gehalten werden.

Die (umwelttechnischen) Vorteile gegenliber HEPA-Filtern auf einen Blick

TPA®-Technologie

HEPA

Filtermethode Aktive Filtertechnik Passive Filtertechnik

Hygiene Zerstért Viren und Bakterien Viren und Bakterien bleiben im Filter
Filtrationsgrenze Bis zu 14,6 Nanometer Bis zu 300 Nanometer

Umweltbelastung Filter wiederverwendbar Filter oft nicht biologisch abbaubar
Wartungsintervalle Einfache Reinigung Filterwechsel mehrmals im Jahr
Betriebskosten Minimal/waschbarer Filter RegelméaBig Verbrauchsmaterial notwendig
Betriebslautstérke Sehr ruhig Stérkerer Lifter notwendig, laut

Filterleistung iiber die Zeit  Bleibt (iber die Zeit konstant

Filter verstopfen mit der Zeit
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Kosten sparen

Weitere Schlagworter und groBer Vorteil der TPA®-Technologie
sind die Energie- und Kosteneffizienz der Luftreiniger. Im Nor-
malbetrieb bendtigt der X3 beispielsweise lediglich 9 bis
27 Watt pro Stunde. Der konsequente Umluftbetrieb ist also
enorm energiesparend und die Betriebslautstarke des flnf
Kilogramm leichten Geréats entsprechend gering (21 bis
46 Dezibel). Nicht nur Strom kann mit den AirDog®-Luftrei-
nigern gespart werden, auch die Betriebskosten sinken mit
dem steigenden aktiven Gesundheitsschutz der Mitarbeiten-
den. Die Reduzierung von Ausfalltagen in Verbindung mit den
geringen Anschaffungskosten ergeben ein unschlagbares Preis-
Leistungs-Verhaltnis.

' Airdog

So funktioniert das Vier-Filter-
System von AirDog®

. Vorfilter fur ,grobe” Partikel wie Hausstaub,
Schuppen, Haare etc.

TPA®-Technologie eliminiert mit elektrischer
Spannung Viren wie H3N2, Bakterien etc.
Auffangkassette fur alle Partikel bis 0,001 um
(waschbar)

Aktivkohlefilter zur Luftreinigung von
Geruchen

Interessenten steht bei Kauf eines AirDog®X3 ein Sonder-
rabatt, eine sogenannte Abwrackpramie, fur Luftreiniger mit
HEPA-Filtern zur Verfligung. Wenden Sie sich einfach direkt
an DENTDEAL, den deutschlandweiten Vertriebspartner der
AirDog®-Luftreiniger.

INFORMATION ///

DENTDEAL

Produkt & Service GmbH

Alte StraBe 68 « 94034 Passau

Tel.: +49 851 88697-0 « info@dentdeal.com
www.dentdeal-shop.de « www.airdog-deutschland.de
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,CREATOR CENTER": neue
Plattform flr Online-Fortbildungen

EVENT /// exocad flihrt seine neue Weiterbildungsplattform ,CREATOR CENTER* ein. Im

Juni werden mehr als 35 informative Online-Seminare angeboten, in denen die Highlights
und neuen Funktionen der Softwarelosung DentalCAD 3.0 Galway und weiterer Produkte

vorgestellt werden.

CENTER

by exocad

Die exocad GmbH, ein Unternehmen von Align Technology, Inc.
und einer der filhrenden Anbieter fUr dentale CAD/CAM-Software,
gibt die Verdffentlichung von mehr als 35 informativen Online-Se-
minaren bekannt, in denen die Highlights sowie die neuen Funk-
tionen von DentalCAD 3.0 Galway und anderen exocad-Produkten
vorgestellt werden. Im Creator Center, der neuen Fortbildungs-
plattform des Unternehmens, geben die Experten von exocad
Tipps, wie man aus dem dynamischen Softwareportfolio fur digi-
tale Zahntechnik das Beste herausholen kann. Im Vordergrund
stehen dabei Funktionen wie Instant Anatomic Morphing, heraus-
nehmbare Prothesen, Model Creator, Smile Creator, Partial CAD
und vieles mehr. Die Veranstaltungen richten sich an Teilnehmer
aller Erfahrungsstufen — von Einsteigern bis Experten —, die wéah-
rend der einstiindigen Online-Seminare live ihre Fragen stellen
konnen.

.Die Online-Seminare stellen eine groBartige Méglichkeit dar,
exocad-Benutzer zusammenzubringen und ihnen die neuesten
Funktionen und Vorteile unserer Software zu zeigen”, so Michael
Kohnen, Global Application Support Manager bei exocad. , Die
informativen Online-Seminare sind speziell auf exocad-Kunden
und potenzielle neue Nutzer ausgelegt, die ihre Fahigkeiten
erweitern und ihre Produktivitat mithilfe der fihrenden CAD/
CAM-Software von exocad steigern méchten.”
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Kostenlose Anmeldung

Zahntechniker und -arzte, die ihre digitalen Workflows ver-
bessern mochten, kdnnen sich kostenlos fur die folgenden
Online-Seminare anmelden:

exoplan
— Optimieren Sie lhre geflihrte Chirurgie flr eine hervorragende
Patientenversorgung

DentalCAD

— DentalCAD Galway: Entdecken Sie Instant Anatomic Morphing
und andere Produktivitatssteigerungen

— Sparen Sie Zeit mit dem Kl-unterstitzten Smile Creator —
inklusive neuer Mock-up-Option

— Model Creator: ein tiefer Einblick in plattenlose Modelle und
Modelle fur Implantate

— Herausnehmbare Prothesen — der letzte Schrei. DentalCAD
3.0 Galway FullDenture Modul und Partial CAD

Die Online-Seminare finden Uber vier Zeitzonen hinweg in den
folgenden Sprachen statt: Englisch, Deutsch, Chinesisch, Italie-
nisch, Portugiesisch, Franzdsisch und Spanisch.

Weitere Informationen, Details zum Veranstaltungspro-
gramm und Links zur Registrierung finden Sie online unter
www.exocad.com/webinars

INFORMATION ///

Infos zum Unternehmen
exocad GmbH
Julius-Reiber-StraBe 37 E E
64293 Darmstadt
info@exocad.com a
www.exocad.com/webinars E 1 .
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49. Jahrestagung der ADT 2021:
Das Team als Dreh- und Angelpunkt

Ein Nachbericht von Rebecca Ludwig

EVENT /// Eine Présenzveranstaltung fiir Besuchende war auch 2021 nicht mdglich, jedoch
prasentierte sich die Jahrestagung der Arbeitsgemeinschaft Dentale Technologie e.V. vom
3. bis zum 5. Juni live aus der K3N-Stadthalle in Nirtingen. Mit dabei: renommierte Refe-
rentinnen und Referenten sowie talentierter Nachwuchs.

D, ST

Abb. 1: Prof. Dr. Daniel Edelhoff, Prasident der Arbeitsgemeinschaft Dentale Technologie e.V., begriiBte alle Teilnehmenden zur 49. Jahrestagung 2021.
Abb. 2: ZT Iman Esmail, ,Forum 25“-Gewinnerin 2019, referierte (iber ihre ,Erfahrungen mit digital hergestellten Schienen®.

Es wurde ja bereits im Vorfeld angekiindigt: Die 49. Jahrestagung
der ADT 2021 werde stattfinden, ob als Prasenz-, Hybrid- oder
Online-Veranstaltung. Es ist am Ende die Online-Tagung gewor-
den —trotz des leicht verschrienen Formats aber dennoch eine er-
folgreiche. Denn die Live-Ubertragung der durchdachten Vortrage
aus der K3N-Stadthallte in Nurtingen lie3 eine gewohnte Atmo-
sphére aufkommen, Uber 700 Online-Teilnehmende konnten so
eine kleine Brise 2019 schnuppern. Allein das beliebte ,,Forum 25*
wurde auf die Présenzveranstaltung 2022 verschoben. Der Grund
ist nachvollziehbar: Das ADT-Team mdchte dem Nachwuchs nicht
die verdiente Buhne verwehren, sondern vor einer vollen Halle
Anerkennung gebuthren. Noch bis zum 30. Juni werden den Teil-
nehmenden die Vortréage online zur Verfligung gestellt.

Prof. Edelhoff und Vizeprasident ZTM Wolfgang Weisser er6ffneten
am Donnerstag die 49. Jahrestagung mit dem Schwerpunktthema
,Patientenorientierte Diagnostik und Therapie im Team — von ana-
loger Kompetenz bis kinstliche Intelligenz“. In diesem Sinne spra-
chen Dr. Joachim Hoffmann und ZTM Sebastian Schuldes, M.Sc.,
gemeinsam Uber ,Die Wahl der ,richtigen* Anschlussgeometrie” und
stellten dabei die Frage, ob man sich denn Uberhaupt entscheiden
mUsse. Speziell behandelten sie die Langzeitstabilitét von implan-
tatgetragenen Frontzahnrestaurationen unter Berlcksichtigung der
Positionierung der Anschlussgeometrie. Inr Fazit: Fur die ,richtige”
Wahl eines Abutments spielt sowohl die Anschlussgeometrie als

auch die Modellation des Austrittsprofils, die Wahl der Werkstoffe
und die Positionierung der Approximalkontakte die entschei-
dende Rolle. Ebenfalls im Team fthrten Dipl.-Ing. Dipl.-Inform.
Frank Hornung und ZTM Meik Hornung eine ,3D- Kephalometri-
sche Analyse zur Bestimmung der kranialen Symmetrie und eine
Einschéatzung der dentofazialen Relationen® durch.

Im spannenden Festvortrag sprach York Hovest, Dokumentar-,
Werbe- und Modefotograf sowie Buchautor, Uber seine ,Atlantik-
Uberquerung — Motivation und Durchhaltevermdgen®. Am Freitag
wurde nachgeholt, was 2020 nicht médglich war: die Ehrung des
besten Vortrags 2019 sowie der ADT-Gewinnerin des ,Forum 25“
2019 Iman Esmail, die im Anschluss ihre ,Erfahrungen mit digital
hergesteliten Schienen* teilte.

Am Samstag zeigte ZT Christian Born auf, wie sich die ,KFO-Tech-
nik im Wandel der Zeit" machte. Denkbar seien in Zukunft hier die
direkt am Computer designten und gedruckten Therapiegerate
sowie auch Geréte, die das Wachstum direkt einberechnen kénnen.
Prof. Edelhoff ehrte in einer emotionalen Laudatio Prof. Dr. Alexander
Gutowski mit dem ,ADT-Lebenswerk®. Prof. Gutowski ist als Kory-
phée auf dem Gebiet der Parodontologie sowie der Prothetik bekannt.

Das Datum fur die 50. ADT steht bereits fest: Die Jubilaums-

Veranstaltung findet vom 16. bis zum 18. Juni 2022 statt — und
dann wieder in gewohnter Atmosphére und vor Ort in NUrtingen.
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SHAX: So zeigt der revolutionare
Hartmetallfraser im Dentallabor
seine Uberlegenheit

BN WERKZEUG /// ,Eine wahre Innovation im Bereich der Hartmetallfraser” — so kiindigte das
Unternehmen Komet im September 2020 seinen neuen NEM-Fréser SHAX an. In den ver-
gangenen Monaten hat der kraftvolle Fraser viele Zahntechniker begeistert und mit seinen
Fahigkeiten Uberzeugt. Doch was macht denn den SHAX so (berlegen?

Etwas GroBartiges taucht auf.
Der neue SHAX-Fraser fur NEM.
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Dass Hartmetallfréser nicht gleich Hartmetallfraser ist, diese
Erfahrung haben die meisten Zahntechniker im Laboralltag
schon gemacht. Mit SHAX wird nun nochmals ein neuer Level
bei der Bearbeitung von NEM betreten. Schnell und kontrol-
liert, kraftvoll und geschmeidig — so revolutioniert der NEM-
Fraser die Arbeit im Dentallabor. Seinen Namen macht der
SHAX (angelehnt an Shark; engl. Hai) alle Ehre. Mit dem ,an-
griffslustigen” Fraser bearbeitet der Zahntechniker die NEM-
Restauration sicher und effizient. Dynamisch gleitet der SHAX
Uber die Oberflache. Bissig und gierig tragt er Material ab, um
fokussiert und achtsam eine glatte Oberflache zu hinterlassen.
Dabei ist der Fraser in der Hand des Zahntechnikers sicher und
elegant in der FUhrung.

Patentiert: Die SHAX-Verzahnung

Unter anderem seine spezielle Verzahnung macht den SHAX
Uberlegen. Das Unternehmen Komet hat eine patentierte
Schneidengeometrie entwickelt. Die Zahne des Frasers sind in
verschiedenen Hohen, Tiefen und Winkeln angeordnet. Durch
die alternierend unterschiedlichen Zahne bzw. die besondere
Zahnhohen- und Zahntiefenteilung verbessert sich das Schneid-
verhalten um ein Vielfaches. Der Zahntechniker profitiert durch
einen dynamisch-effizienten Abtrag. Resultat im Laboralltag:
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Spurbar hdherer Abtrag bei gleichzeitig glatter Oberflache; die
optimale Vorlage fur die schnelle Politur.

CAD-Algorithmen: Die Gene von SHAX

Die Gene von SHAX bilden 3D-Algorithmen, die Uber intelligente
Softwareparameter den SHAX zum Leben erwecken. Die Herstel-
lung des Frasers basiert auf den Geometriedaten des 3D-Modells.
SHAX ist in einem CAD-Programm entworfen worden, wobei spezi-
elle Algorithmen zur Berechnung der Schneidengeometrie zum Ein-
satz kamen. Da sich mit einer herkdmmlichen Werkzeugmaschine
eine derartige Schneidengeometrie jedoch nicht umsetzen lasst,
wurde extra fur den SHAX eine neue Maschinengeneration entwi-
ckelt. Komet — Unternehmenssitz in Lemgo (Ostwestfalen-Lippe) —
fertigt einen GroBteil seiner Produktionsanlagen im eigenen Haus.
Der hohe Anspruch an die Herstellung eines Frasers zeigt das
Potenzial, mit dem das mittelstandische Unternehmen agiert.

AuBergewdhnlich: Das sagen Anwender

Seit circa acht Monaten beweist SHAX nun auch seine prakti-
sche Uberlegenheit im Laboralltag. Die Anwender resiimieren
mit einem auBergewdhnlich Ubereinstimmenden Feedback:
SHAX ist die neue Generation der Hartmetallfréser.



hmann, Geschaftsflihrer

Wirtschaftlich: Agile Lebensdauer und hohe Standzeit

Auch in puncto Wirtschaftlichkeit Uberzeugt der neue Fréaser.
SHAX hat eine extrahohe Standzeit. Seine agile Lebensdauer
sorgt fir noch mehr Verlasslichkeit im Laboralltag. ,Der neue
Fraser halt wesentlich langer als herkdmmliche NEM-Fréaser.
Selbst bei hoher Beanspruchung ist kaum ein Verschlei3 an den
Schneiden sichtbar. Das kommt der Wirtschaftlichkeit und Kosten-

Fiir jeden Anwendungsbereich das richtige Werkzeug:
Das SHAX-Set REF TD3396

OR

,Das Schleifgefihl ist deutlich besser. Die Abtragsleistung
ist unglaublich hoch; zugleich erhalten wir eine deutlich
glattere Oberflache. Damit unterscheidet sich der SHAX
von anderen uns bekannten Hartmetallfrésern. Es macht
einfach SpalB, mit dem Fréser zu arbeiten. Das Schleifen
flhlt sich spielend leicht an, denn wir brauchen viel weniger
Anpressdruck, um zum Ergebnis zu kommen. Man l&sst
einfach den Fréser fir sich arbeiten. Das schont einerseits
das Handgelenk und reduziert andererseits den Verschleil3
des Handstlicks. SHAX erlaubt ein entspanntes und
fizientes Arbeiten, und das entspricht unseren Vorstellun-
gen von einer zeitgeméBen Zahntechnik.”

Abb. 1 und 2: Nahansicht der patentierten Schneidengeometrie; der SHAX arbeitet kraftvoll, effizient und
doch geschmeidig. Abb. 3: Neues Level in der Fertigung rotierender Werkzeuge: CAD-Algorithmen bilden
die Gene des neuen NEM-Frésers SHAX. (Fotos: © Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG)

effizienz entgegen. Wir haben quasi mehr Werkzeug zum glei-
chen Preis. Wir arbeiten langer mit dem Fraser, sind aufgrund
des feinen Schiiffbilds schneller und haben zudem noch Spal3
beim Ausarbeiten®, fasst ZT Schuchmann zusammen.

Eine der starksten Botschaften von SHAX ist seine Verlasslich-
keit — ein dynamisch-kraftvoller NEM-Fraser, der in der Hand
des Zahntechnikers effektiv und zielstrebig arbeitet. SHAX-Fréser
sind in zehn verschiedenen Figuren bzw. Geometrien erhaltlich.
Wer einmal mit dem SHAX gearbeitet hat, wird es sofort spuren:
Ein neues Level bei der Bearbeitung von NEM-Restaurationen!

INFORMATION ///

Komet Dental

Gebr. Brasseler GmbH & Co. KG
Trophagener Weg 25

32657 Lemgo

Tel.: +49 5261 701-700
info@kometdental.de
www.kometdental.de

Infos zum Unternehmen

o
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Next Level 3D-Druck:
Komplette Losung fUr zahn-
technische Anwendungen

DIGITAL DENTISTRY /// M-PRINT 3D-Druck Kunststoffe mit innovativen Materialeigenschaf-
ten sind das Kernstiick des neu aufgebauten Geschaftsbereiches Digital Dentistry von Merz
Dental. Komplettiert wird das Angebot durch abgestimmte Hard- und Software fir die Herstel-
lung 3D-gedruckter Objekte. Merz Dental bietet damit eine Erweiterung seines Digital-Port-
folios, das einen Einstieg in den digitalen Workflow an jeder Stelle flexibel ermdglicht.

Als Eigenentwicklung mit viel Versténdnis fur die Anforderungen
an dentale Kunststoffe am Standort LUtjenburg, Schleswig-Hol-
stein, produziert, Uberzeugen die M-PRINT 3D-Druck Liquids
aus dem Hause Merz Dental mit idealen Eigenschaften auf einem
neuen Level. Neben Bestwerten in Bezug auf Prazision, Pass-
genauigkeit und Stabilitat entfallt durch die neuartige Rezeptur
der Liquids das zeitaufwendige Aufschitteln der Behalter vor
dem Gebrauch. Die M-PRINT Flussigharze auf Acrylatbasis sind

auBerst sedimentationsstabil und lagern sich nicht in den Be-
héltern sowie wahrend der Fertigung ab. Das fuhrt zum effi-
zienten ,Ready 2 Print“-Drucken von Modellen, Abformloffeln,
Bohrschablonen sowie Okklusions- und Aufbissschienen.

Merz Dental hat bei der Entwicklung der 3D-Druck Liquids au-
Berdem auf den Zusatz von Full- und Schwebstoffen verzichtet,
sodass 3D-Druckerzeugnisse prazise und passgenau gedruckt
werden kdnnen. Des Weiteren sorgt die homogene Formulie-
rung der MMA-freien Liquids flir hochste Stabilitat. Alle flr die
Herstellung von Medizinprodukten der Klasse | oder lla geeig-
neten Materialien sind vollstandig biokompatibel.

Fir individuelle Lésungen im 3D-Druck

Modellherstellung: M-PRINT Model

e Viskositat von 900 + 200 mPa-s

e hohe Passung der Modellstimpfe mit einer sehr hohen
Dimensionsstabilitat

Gussobjekte: M-PRINT Cast

e r{ickstandslose Verbrennung (< 0,1 %)

e selbst groBe und filigrane Volumenteile zeigen optimale
Zeichnungsgenauigkeit sowie Form- und Kantenstabilitat auf

Individuell: M-PRINT Tray

e fUr individuelle Funktions- und Abdruckioffel, Bissnahmen
und Bissregistrate

o zertifiziert flr die Medizinprodukte-Klasse |

e biokompatibel, geruchs- und geschmacksneutral

e optimiert fur hohe Druckgeschwindigkeiten

Abb. 1: Eine Bohrschablone aus M-PRINT Surgical Guide auf einem mit M-PRINT Model
gedruckten Modell. Abb. 2: Eine 3D-gedruckte Bohrschablone aus dem dampfsterili-
sierbaren Material M-PRINT Surgical Guide HT vor der Nachbearbeitung. Zu sehen sind
die noch vorhandenen Supportstrukturen und die Wabenstruktur, die einen stabilen
Druck ermdglichen.
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Abb. 3: Eine Aufbissschiene aus M-PRINT Splint auf einem mit M-PRINT Model gedruckten Modell. Abb. 4: Abformléffel aus dem Material M-PRINT Tray.
Abb. 5: Gussobjekt aus dem Material M-PRINT Cast, welches sich rlickstandlos verbrennen lasst. (© Merz Dental)

Bohrschablonen: M-PRINT Surgical Guide

e Medizinprodukte-Klasse |

* biokompatibel, geruchs- und geschmacksneutral, verwindungs-
steif, fir das chirurgisch prézise und sichere Einsetzen von
Zahnimplantaten

e auch als sterilisierbare Version erhaltlich

Okklusions- und Aufbissschienen: M-PRINT Splint
e Medizinprodukte-Klasse lla, zeitlich unbegrenzte Tragedauer
e biokompatibel, geruchs- und geschmacksneutral, dauerhaft klar

Fur weitere Anwendungsgebiete im Rapid Prototyping bietet
Merz Dental das lichthértende Premiumharz M-PRINT Proto an.
Zahntechnische Anwender profitieren von der Ergénzung be-
wahrter Arbeitsabldufe um neue Technologien sowie innovative
Materialentwicklungen mit einer gesteigerten Prozesssicher-
heit, mehr Effizienz und praziseren Ergebnissen.

Mit der breit gefadcherten M-PRINT Linie verfolgt der Innovations-
fUhrer konsequent das Ziel, ein wachstumsstarkes Digitalportfolio
fur die Inhouse-Fertigung im zahntechnischen Labor aufzubauen
und die Zukunft im Dentalmarkt weiter mitzugestalten. Schon
bald werden weitere innovative Losungen verfigbar sein.

INFORMATION ///

Merz Dental GmbH
Kieferweg 1

24321 Litjenburg
Tel.: +49 4381 403-0
info@merz-dental.de
www.merz-dental.de

Infos zum Unternehmen

WERDEN SIE AUTOR*IN
fir die OEMUS MEDIA AG

Interdisziplindr und nah am Markt

Kontakt: Rebecca Ludwig
rludwig@oemus-media.de | Tel.: +49 341 48474-310

OEMUS MEDIA AG

www.oemus.com

HolbeinstraBe 29 - 04229 Leipzig - Tel.: +49 341 48474-0 - info@oemus-media.de

CHNIK
WIRTS I—\Eﬂ 1ABOR

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

49



LABOR

Alle guten Eigenschaften eines
modernen Zirkonoxids vereint

MATERIAL /// Wer im Dentallabor mit Vollkeramiken arbeitet, kommt an Zirkonoxid kaum vorbei.
Ob als Gertstmaterial oder als monolithischer Restaurationswerkstoff — mit der GQ Quattro Disc
Med ST bietet das Unternehmen Gold Quadrat aus Hannover ein modernes Zirkonoxid, das

vielfaltigen Ansprlichen gerecht wird.

LEin Zirkonoxid fUr alle Falle” — das wlnschen sich viele Dental-
labore, um auf méglichst wirtschaftlichem Wege eine breite In-
dikationsvielfalt abdecken zu kénnen. Allerdings schranken teil-
weise die Werkstoffeigenschaften die flexible Anwendung ein.
Oftmals muss sich die Zahntechnikerin oder der Zahntechniker
zwischen einer hohen Transluzenz und einer hohen Biegefestigkeit
entscheiden. Anders bei dem innovativen Zirkonoxid GQ Quattro
Disc Med ST von Gold Quadrat. Dieses Material vereint alle guten
Eigenschaften in einem Blank. Kein ,,Entweder-oder”, sondern ein
L~Sowohl-als-auch®. Fur den Laboralltag bedeutet dies eine
enorme Erleichterung in der Umsetzung und Lagerhaltung.

Materialeigenschaften

GQ Quattro Disc Med ST ist in zwei verschiedenen Varianten
(reinweiB und voreingefarbt) und in vielen géngigen Zahnfarben
erhaltlich. Das hochfeste (1.100MPa bei eingefarbten und
1.200MPa bei weiBen Discs) und supertransluzente Zirkonoxid
bietet somit die ideale Grundlage fur das Herstellen vollkerami-

Abb. 1: Das Zirkonoxid GQ Quattro Disc Med ST
von Gold Quadrat.
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GQ QUATTRODISC MED ST

MED ST

scher Restaurationen aller Art. GQ Quattro Disc Med ST ist ein
Yttrium-stabilisiertes, vorgesintertes Zirkonoxid. Eine hersteller-
seitig optimierte Modifikation des Materials ermdglicht die von
vielen Anwendenden gelobte natUrliche Lichtstreuung. Dank
der speziellen Werkstoffzusammensetzung geht eine hohe
Transluzenz mit einer gleichbleibend hohen Festigkeit einher.
Zahntechnikerinnen und Zahntechniker profitieren durch die
Kombination der hervorragenden Materialeigenschaften (natdr-
liche Lichtoptik, hohe Stabilitat) und erhalten zugleich das gute
Gefuhl, mit Sicherheit langzeitstabile Restaurationen zu fertigen.

Einzelkronen, kleine Briicken und selbst
weitspannige Restaurationen oder Abut-
ments kénnen aufgrund der hohen Biege-

festigkeit problemlos umgesetzt werden.

Anwendungsvielfalt

Das Zirkonoxid ist so vielseitig und an-
spruchsvoll wie der Laboralltag. Herge-
stellt werden kénnen beispielsweise Ge-
rUste fur die Verblendtechnik. Hier wird das
GerUst zur farbtragenden Basis. Je nach
Patientenwunsch kann mit geringem Auf-
wand eine Dinnschicht-Verblendung oder
bei hohen &sthetischen Anspriichen eine
komplexe Schichtung erfolgen. Zudem ist
die GQ Quattro Disc Med ST der optimale
Partner fur monolithische Restaurationen.
Mit wenigen Schritten lassen sich die ge-
frasten Restaurationen mit Malfarbe indivi-
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Abb. 2 bis 4: GQ Quattro Disc Med ST und die vielseitige Anwendung: Gertiste zum Verblenden im &sthetisch relevanten Bereich sowie monolithische Versorgung im
Seitenzahnbereich. Abb. 5: Die Gerlistkronen im Durchlicht zeigen die eindrucksvolle Lichtoptik. (Bilder: © Giuliano Moustakis)

duell charakterisieren. Einzelkronen, kleine Briicken und selbst
weitspannige Restaurationen oder Abutments kénnen aufgrund
der hohen Biegefestigkeit problemlos umgesetzt werden.

Farbspiel und Lichtoptik

Zudem begeistert die meisterhafte Farbtreue im Labor- und Pra-
xisalltag. Dank der internen Struktur des Zirkonoxids wirken die
Restaurationen im Mund wie gewachsen. Die weil3e Variante
(GQ Quattro Disc Med ST) beeindruckt ebenso mit einer idealen
Lichttransmission und einer hohen Transluzenz wie das vorein-
geférbte Material (GQ Quattro Disc Med ST Colour), welches in
16 Farben der Farbskala VITA classical A1-D4 verfligbar ist. Ohne
aufwendige Nacharbeit kbnnen Restaurationen gefertigt werden,
die mit einem lebendigen Farbspiel einfach schén aussehen.

Attraktive Preise: Frihjahrsaktion!

Schnell sein lohnt sich. Derzeit bietet Gold Quadrat im Onlineshop
die 1+1 Frihjahrsaktion. Fir jeden Kauf einer GQ Quattro Disc
Med ST gibt es eine weitere Disc gratis dazu.

INFORMATION ///

Gold Quadrat GmbH
BlittnerstraBe 13

30165 Hannover

Tel.: +49 511 449897-0
info@goldquadrat.de
www.goldquadrat.de
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Einfach asthetisch, einfach stabil —

einfach Alegra

BN MATERIALIEN /// Mit PREMIO Alegra PRO und SMILE Zirkondioxid der neuen Generation
lassen sich anspruchsvolle Patientenfdlle dsthetisch ansprechend, sicher und verldsslich
biokompatibel l0sen. Die vier integrierten Materialgradienten — Farbe, Transluzenz, Biege-
festigkeit und Risszahigkeit — schaffen eine optimale Kombination aus idealen lichtopti-
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schen und mechanischen Eigenschaften.

Alegra PRO

Transluzenz 43 bis 47 Prozent, Biegefestigkeit 1.000MPa bis
1.300MPa, Multicolor, 16 Farben.

Mit diesen Werten ist Alegra PRO das Asthetik-Zirkon fiir alle
Falle. Es dient zur Herstellung vollkeramischer Kronen und Bri-
cken jeder Spannweite — ob vollanatomisch, reduziert oder als
GerUst zur Verblendung im Front- und Seitenzahnbereich mit
max. zwei Zwischengliedern. Von der Einzelkrone bis zur groBten
Implantatsuprastruktur bleibt Alegra PRO asthetisch und stabil.

Alegra SMILE
Das Premiummaterial muss den Vergleich mit Lithiumdisili-
katkeramiken nicht scheuen. Hier sind zwei der vier Alegra-

Gradienten noch mehr Richtung Asthetik optimiert. Mit einer
Transluzenz von 47 bis 49 Prozent im Inzisalbereich und einer

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021

Abb.1: Alegra PRO, Zahn-
farbe A3, direkt nach dem
Sintern. Abb. 2: Natirlicher
Farbverlauf und die ge-
wiinschte Transluzenz di-
rekt nach dem Glanzbrand.
Abb. 3: Bemalt und gla-
siert: Alegra PRO — das Zir-
kon fur alle Félle. Abb. 4:
Alegra SMILE: individuel-
ler Farbmusterzahn, Zahn-
farbe A1, nur glasiert.

Bilder: © primotec

Biegefestigkeit von immerhin 1.000 MPa zervikal, zwischen
900 und 800MPa im Bereich der Verbinder und 727 MPa im
Schneidebereich, lassen sich mit Alegra SMILE Einzelkronen bis
hin zu viergliedrigen Briicken mit unvergleichlicher Schoénheit
herstellen.

INFORMATION ///

primotec —

Joachim Mosch e.K.
Tannenwaldallee 4
61348 Bad Homburg
Tel.: +49 6172 99770-0
primotec@primogroup.de
WWw.primogroup.de



MEISTERSCHULE
FUR ZAHNTECHNIK
RoNNEBURG

W

Meisterkurs M49
04.10.2021-08.04.2022

In 6 Monaten Teil | und Teil Il

Vollzeit- und Splittingvariante méglich

Meisterschule fUr Zahntechnik

in Ronneburg/Thur.

Zum Meisterabschluss mit staatlicher Férderung (Aufstiegs-BAf6G)

Nutzen auch Sie die Chance zur Vervollkommnung lhres Wissens
und lhrer praktischen Fahigkeiten. Streben Sie in sehr kurzer
Zeit mit staatlicher Unterstitzung (BAf6G) zum Meister im
Zahntechniker-Handwerk! Ronneburg in Tharingen bietet dafir

WAS SPRICHT FUR UNS:

e 25 Jahre Erfahrung bei der erfolgreichen Begleitung von Uber
550 Meisterabschlissen

e Seit Juni 2010 zertifizierte Meisterschule nach DIN EN
ISO 9001:2008

e Vollzeitausbildung Teil | und Il mit 1.200 Unterrichtsstunden in
nur sechs Monaten (keine Ferienzeiten)

e Splitting, d.h. Unterrichtstrennung Theorie und Praxis,
wochenweise wechselnd Schule bzw. Heimatlabor
(Kundenkontakt bleibt erhalten), Ausbildungsdauer 1 Jahr

e Belegung nur Teil | bzw. Teil Il méglich

e Hohe Erfolgsquote in den Meisterprifungen

e Praxis maximal 15 Teilnehmer (intensives Arbeiten in kleinen
Gruppen moglich)

e Kontinuierliche Arbeit am Meistermodell bis zur Fertigstellung
aller Arbeiten in Vorbereitung auf die Prifung mit anschlieBender
Auswertung durch die Referenten

ideale Voraussetzungen. An der 1995 gegrlindeten ersten priva-
ten Vollzeit-Meisterschule fur Zahntechnik in Deutschland wurden
bisher tGber 550 Meisterschiiler in Intensivausbildung erfolgreich
zum Meisterabschluss gefuhrt.

e Praktische prufungsvorbereitende Wochenkurse durch
Absolventen der Meisterschule und Schulleiterin

e Zusatzliche Spezialkurse (Rhetorik, Fotografie, Marketing und
Management, Laborabrechnung, QM etc.)

e Modernster Laborausstattungsstandard

e Ausgewogenes Preis-Leistungs-Verhaltnis, Grundmaterialien
und Skripte kostenfrei

e Sonderkonditionen durch Preisrecherchen und
Sammelbestellungen sowie bei der Teilnahme an Kursen
auBerhalb der Meisterausbildung

e Exkursion in ein Dentalunternehmen mit lehrplanintegrierten
Fachvortragen

e Kurzfristige Prafungstermine vor der HWK

Lehrgangsgebuhren in Raten zahlbar — Beratung in

Vorbereitung der Beantragung des Meister-BAf6G

e Preiswerte Unterktinfte in Schulndhe

WWW.ZAHNTECHNIK-MEISTERSCHULE.DE



LEHRGANGSZEITEN

Die Weiterbildung erfolgt im Vollzeitkurs von Montag bis Freitag
(Lehrgangsdauer 6 Monate). Durch die wochenweise Trennung von
theoretischem und praktischem Unterricht kénnen Teilnehmer nur
fur Teil Il bzw. nur fur Teil | integriert werden. Diese Konstellation
(Splittingvariante) bietet die Moglichkeit, in einem Lehrgang Teil Il und
im darauffolgenden bzw. einem spateren Lehrgang Teil | oder umge-
kehrt zu absolvieren. Der Meisterkurs dauert in diesem Fall 1 Jahr.

LEHRGANGSGEBUHREN

50,00 € zzgl. Mwst.
2.500,00 € zzgl. MwsSt.
6.600,00 € zzgl. Mwst.

Aufnahmegebuhr (pro Kurs)
Lehrgangsgebuhr TEIL 11
Lehrgangsgebuhr TEIL |

Lehrgangsgebuhr in Raten zahlbar

VORAUSSETZUNG

e Gesellenabschluss im ZT-Handwerk

STATEMENTS DER ABSOLVENTEN

~Liebevoll und konsequent gefuhrte Schule.”

LEHRGANGSINHALTE

TEIL Il — Fachtheorie (ca. 450 Stunden)

1. Konzeption, Gestaltung und Fertigungstechnik
2. Auftragsabwicklung

3. Betriebsfihrung und Betriebsorganisation

TEIL | — Fachpraxis (ca. 750 Stunden)
1. Bruckenprothetik
e Herstellung einer 7-gliedrigen, geteilten Briicke und
Einzelzahnimplantat mit Krone
e Keramik- und Compositeverblendtechniken
2. Kombinierte Prothetik
¢ Fras- und Riegeltechnik
e feinmechanische Halte-, Druck- und Schubverteilungselemente
¢ Modellgusstechnik
3. Totalprothetik
4. Kieferorthopadie

Bei allen 4 Teilaufgaben sind Planungs- und Dokumentationsarbeiten
integriert.

»Das Gesamtkonzept der Schule hat mich sehr Gberzeugt, vor allem die zeitliche Einteilung ist besonders hervorzuheben!”

»Das umfangreiche Angebot gab Einblicke in viele zahntechnische Bereiche.”

~Fachlich konnte man sich immer Rat einholen und war richtig gut betreut.”

»Der Unterricht ist sehr flexibel, sodass unsere Fragen und Bedurfnisse eingebaut werden konnten.”

~Absolut kompetente Referenten, erldutern sehr gut und nehmen sich gentigend Zeit fur jeden Einzelnen.”

»Sehr gute Organisation aller Wochenkurse. Es war eine schéne Zeit mit vielen tollen Mitstreitern.”

.Die Schulatmosphare ist sehr familiar.”

,Zeitrahmen straff, aber machbar.”

~Mir geféllt das Konzept von Theorie und Praxis.”

~Es war eine sehr schéne und zugleich lehrreiche Zeit.”

»Die Prifungsvorbereitung ist super.”

TRAGER DER MEISTERSCHULE RONNEBURG

® Y vental Die Meisterschule Ronneburg gehért zur internationa-
d t] ]f,’,{';‘r‘,’l‘;mal len Dental Tribune Group. Der auf den Dentalmarkt
spezialisierte Fachverlag veroffentlicht Gber 100
Fachzeitschriften in 90 Landern und betreibt mit
www.dental-tribune.com das fihrende internationale News-Portal der
Dentalbranche. Uber 650.000 Zahnérzte und Zahntechniker weltweit
gehoren zu den regelmaBigen Lesern in 25 Sprachen. Dartiber hinaus
veranstaltet Dental Tribune Kongresse, Ausstellungen und Fortbildungs-
veranstaltungen sowie entwickelt und betreibt E-Learning-Plattformen,
wie den Dental Tribune Study Club unter www.dtstudyclub.de. Auf
dem (Dental Tribune) DT Campus in Ronneburg entsteht rings um die
Meisterschule fur Zahntechnik ein internationales Zentrum fur Aus- und
Weiterbildung sowie fur digitale Planungs- und Fertigungsprozesse
(CAD/CAM) in der Zahnmedizin.

MEISTERABSCHLUSS MEISTERSCHULE

KONTAKT

MEISTERSCHULE FUR ZAHNTECHNIK
BahnhofstraBe 2
07580 Ronneburg

Tel.: +49 36602 921-70

Fax: +49 36602 921-72

E-Mail: info@zahntechnik-meisterschule.de
www.zahntechnik-meisterschule.de

1S0 9001:2008

Schulleiterin:
ZTM/BdH Cornelia Grafe
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PRODUKTE

Benutzerfreundlicher Mikromotor

VOLVERE i7, der Labor-Mikromotor von NSK,
zeichnet sich durch sein kompaktes und fort-
schrittliches Design aus und besitzt trotz
seines attraktiven Preis-Leistungs-Verhélt-
nisses alle wichtigen Funktionen. Das Steuer-
gerdt ist mit einer Breite von nur 69 mm so
klein und mit einem Gewicht von 900¢ so
leicht, dass es iiberall Platz findet. Sei es auf
dem Arbeitstisch, einem Regal oder in einer
Schublade. Das Handsttick liegt ergonomisch
in der Hand und bietet mit einem Drehmo-
ment von 4,1 Ncm sowie einer Drehzahl von
1.000 bis 35.000/min ausreichend Leistung
flir fast alle labortechnischen Arbeiten. Dabei
glanzt es dank seiner hochprézisen Herstel-
lung und der kernlosen Mikromotorkonstruktion mit geringen Vibrationen und einem leisen Laufge- Infos zum Unternenimen
rausch. Ein patentiertes Staubschutzsystem verhindert das Eindringen von Staub in das Handstiick und

stellt eine lange Lebensdauer sicher. Auf Basis der jahrzehntelangen Erfahrungen von NSK in der Ent- "
wicklung von Dentallabortechnologien und einer klaren Vorstellung davon, was der dentale Labor-

spezialist von einem Labor-Mikromotor erwartet, bietet VOLVERE i7 auch Komfortfeatures, die aus der E
Premiumserie der NSK-Laborantriebe bekannt sind. So verfiigt zum Beispiel auch dieser Mikromotor

(iber die Auto-Cruise-Funktion — eine Funktion, die es erlaubt, bei gleichbleibender Drehzahl den Fu

von der FuBsteuerung zu nehmen. Dies beugt Ermidungen vor und ermaglicht entspanntes Arbeiten.

Der mikroprozessorgesteuerte VOLVERE i7 ist in zwei Varianten erhdltlich. Erstens als Version ,RM* NSK Europe GmbH
mit einem Labor-Handstlick und zweitens als Version ,E* mit einem ISO E-Mikromotor, der den Antrieb Tel.: +49 6196 77606-0
aller dentalen Hand- und Winkelstticke ohne Licht ermdglicht. www.nsk-europe.de

Factoring: Ein Partner mehr ist eine Sorge weniger

Gerade in unsicheren Zeiten ist es wichtig, sich finanzielle Freirdume zu schaffen. Ein starker
Partner, spezialisiert auf Forderungsfinanzierung fur Dentallabore, kann eben dies tun. Wie die
LVG in Stuttgart, die ihren Partnern zuverldssig Schutz vor Forderungsausfallen und Hilfe beim
Abbau von Verbindlichkeiten bietet. Und so deren Liquiditét, finanzielle Flexibilitdt und damit
die Unabhéngigkeit von Banken sichert. "
L,Factoring ist heute wichtiger denn je“, meint Werner Hormann, Geschéftsfiihrer der LVG. Er
muss es wissen, denn er hat vor fast 40 Jahren das Factoring flir Dentallabore eingeftihrt.
Als élteste Verrechnungsgesellschatft fiir Dentallabore gehort LVG in dieser Branche zu den
flhrenden Finanzpartnern.

Dabei tbernimmt die LVG Forderungen im Rahmen eines Factoringvertrags und zahlt sofort
die Rechnungswerte bis zu 100 Prozent aus. Unabhéngig vom tatséchlichen Zahlungseingang
erhélt das Labor den Ausgleich seiner AuBenstande innerhalb von 24 Stunden. So kdnnen
finanzielle Engpésse vermieden, Verbindlichkeiten abgebaut und Freirdume fiir nétige Inves-
titionen geschaffen werden. Auch ibernimmt die LVG das Ausfallrisiko und schiitzt somit die
Dentallabore vor Zahlungsverluste.

Factoring hat viele Vorteile und ist unkompliziert — davon kdnnen sich Dentallabore jetzt bei
der LVG sechs Monate unverbindlich iiberzeugen.

LVG Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH Firma « Tel.: +49 711 666710 » www.lvg.de
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PRODUKTE

Neuartiges flexibles Lizenzmodell fir den 3D-Druck

% DMG
Das DentaMile
Prinzip

Den digitalen Workflow so einfach wie mdglich machen, die Zusammen-
arbeit von Zahnarztpraxis und Dentallabor flexibel gestalten: Das méchte
DMG mit seinem DentaMile Portfolio, das Software, Hardware und Mate-
rialien umfasst. Die vor Kurzem eingefiihrte Software DentaMile
connect wurde bereits mit dem German Innovation Award ausgezeichnet.
Ein neues flexibles Lizenzmodell mit verschiedenen bedarfsorientierten
Optionen soll die Nutzung digitaler Technologien weiter erleichtern.

Vier Optionen fiir jeden Bedarf

Cloudbasiert vernetzen

S

Internetverbindung reichen aus.

Eine Detailtbersicht ber die Lizenzoptionen
und ihre Leistungsumfénge finden Sie auf
www.dentamile.com

DMG = Tel.: 0800 3644262
www.dentamile.com
www.facebook.com/dmgdental

Multilayer-Zirkoniumoxid der neuen Generation

NexxZr T Multi von Sagemax ist ein Multilayer-Zirkoniumoxid der neuen Generation: 3Y-TZP zervikal,
5Y-TZP inzisal. Es zeichnet sich durch eine sehr hohe Biegefestigkeit (1.170 MPa zervikal,

630 MPa inzisal) und einen flieBenden Farb- und Transluzenzverlauf aus. Diese Kombination

bietet optimale Voraussetzungen zur Herstellung monolithischer oder anatomisch reduzierter

Einzelzahn- und Brlickenversorgungen. Das speziell entwickelte Verlaufskonzept dndert die
mechanischen sowie lichtoptischen Eigenschaften des Materials flieBend von zervikal zu
inzisal. Der hochqualitative Herstellungsprozess sorgt selbst bei weitspannigen

Restaurationen fir ein spannungsfreies Sintern und hohe Passgenauigkeit.

Die wichtigsten Highlights

e FlieBender Farb- und Transluzenzverlauf fiir multi-
funktionale Asthetik

e Hohe Festigkeit flr breite Indikationsvielfalt (von der
Einzelzahnrestauration bis zur mehrgliedrigen Briicke)

e Hochqualitativer Herstellungsprozess fiir spannungs-
freies Sintern ohne Verzug und hohe Passgenauigkeit

Infos zum Unternehmen

Sagemax® « info@sagemax.com * www.sagemax.com
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Selbst 3D drucken? Mit einer Zahnarztpraxis oder einem Partner-

labor vernetzen? Nur scannen oder auch digital gestalten? Mit

DentaMile connect konnen Sie am digitalen Workflow teilhaben —
auch ohne selbst einen 3D-Drucker zu besitzen. Die preisgekronte
Software bietet hierflr vier Lizenzoptionen mit unterschiedlichen
Leistungsumfangen. Sie entscheiden, was Sie tun méchten und
welches Paket das richtige fiir Ihren Bedarf ist.

/ Alle Optionen erlauben es, vernetzt mit Partnern zusam-

§ menzuarbeiten, ob mit Zahnarztpraxen oder Laboren. Der
gemeinsame digitale Workflow kann dabei denkbar flexibel

@ und einfach gestaltet werden. Die DentaMile connect-Soft-
\5” ware ist cloudbasiert und braucht keine speziellen Sys-
temvoraussetzungen. Nutzende kénnen so direkt in den
3D-Druck einsteigen. Ein handelstiblicher Computer und eine

Infos zum Unternehmen

M h

[=]

sagemax”®

745449
NexxZr. T -
16 IMIM Thickness
©98.5 mm
TRANSLUCENT DENTAL ZIRCONIA 9B GNEAZ00 N
el madeinusa  C €0123
Infos zum Produkt
sagemax.com
5
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e
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PRODUKTE
HERSTELLERINFORMATIONEN

Neues von den Abformprofis:

Digitale Abformung auf neuem Level

Mit durchdachten Funktionen ermdglicht der neue cara i700
den bequemen Einstieg in die digitale Abdrucknahme und
erreicht gleichzeitig ein neues Level der zahnmedizinischen
Digitalisierung. Hochmoderne Hardware und innovative Soft-
ware entfalten das volle klinische Potenzial und helfen, den
Workflow zu verbessern.

So profitieren Anwender von noch schnelleren Ergebnissen
(bis zu 70 Bilder pro Sekunde) bei héchster Prazision (11 pm bei
einer Ganzkieferabformung) und komfortabler Anwen-

dung. Dank des geringen Gewichts (245 g) liegt der

cara i700 angenehm in der Hand und erleichtert

damit das Scannen von Ober- und Unterkiefer. Auch =~

|&sst sich die Scanspitze um 180° drehen und ein um 45° angewinkelter
Spiegel vereinfacht den distalen Scan an Molaren. Fiir die rundum
sterile Anwendung des cara i700 sorgt eine integrierte UV-C-LED zur
Entkeimung der Luftungsluft.

Ubrigens lasst sich die durchdachte Software des cara i700 mit dem
Handstiick per Fernsteuerungsmodus komfortabel bedienen. Ein ab-

Infos zum Unternehmen

nehmbares
Kabel mit direk-
ter Verbindung zum
PC verbessert das Hand-
ling sowie die Konnektivitdt. Die
neuen hilfreichen Apps, die im Zuge des Software-
updates entwickelt wurden, unterstiitzen dabei die Patientenkommuni-
kation, Auftragsplanung und -kontrolle.
Bei Fragen rund um das intraorale Scannen stehen die Abformspezialisten
von Kulzer mit ihren Erfahrungen zum digitalen Workflow gern zur Verfu-
gung. Ebenso bietet das Unternehmen personliche Beratung, Demo-
termine, Scantage, Webinare und Schulungen gemé&B geltender Hygiene-
bestimmungen an.

Kulzer GmbH  Tel.: 0800 43723368 « www.kulzer.de

Nordlichter prasentieren Multitalent aus dem Slden

Auf der FLUSSFISCH DENTAL-SCHAU im Mérz wurde
sie erstmals der dentalen Welt vorgestellt — ab sofort
ist sie bei FLUSSFISCH im Angebot: die hochtranslu-
zente und gleichzeitig hochstabile priti®multidisc ZrQ,
multi Translucent. Passend zum fiinfjahrigen Jubi-
ldum der Partnerschaft von FLUSSFISCH und
pritidenta présentieren die Hamburger jetzt das
Multitalent aus dem Siiden, das Asthetik mit
Langlebigkeit auf optimale Weise vereint.

In dieser Disc verhindet sich optimale Asthetik auf-

grund des natirlichen Farb- und Transluzenzver-

laufs mit einer enormen Vielseitigkeit. Diese umfasst,
dank der enormen Stabilitdt des verwendeten Zir-
kons, alle Indikationen von der Einzelzahnkrone bis hin
zur 14-gliedrigen Briicke. Die Biegefestigkeit betrdgt als
typischer Mittelwert Uiber 1.100 MPa. Auch Inlays, On-
lays, Veneers und Abutments sowie alle Verarbeitungs-
techniken sind moglich.

Aufgrund des auBergewohnlichen Transluzenzverlaufs eignet sich
priti®multidisc Zr0, multi Translucent insbesondere auch im Frontzahn-
bereich und erlaubt dort Wandstéarken von 0,4 mm. Das Material (iberzeugt
einerseits durch den graduellen Ubergang ins Dentin, andererseits durch
die zunehmende Transluzenz bei der Uberleitung in den Schneidebereich.
Der Hersteller pritidenta garantiert auBerdem eine homogene Einfarbung,
chargentibergreifende Farbtreue und stets reproduzierbare Farben.

pritidenta

FLUSSFISCH macht dartiber hinaus auf eine besondere Neuheit aufmerk-
sam: CORITEC Approved. Dieses Pradikat besagt, dass die Materialien von
pritidenta optimal auf die Frassysteme von imes-icore abgestimmt sind. Die
Ronden mit einem Durchmesser von 98,5 mm sind in den beiden Hohen
16mm und 20 mm und in allen Farben verfligbar.

¢ /imes-icore’

MICHAEL FLUSSFISCH GmbH « Tel.: +49 40 860766 * www.flussfisch.de

ZWL Zahntechnik Wirtschaft Labor — 3/2021
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PRODUKTE

Neue biokompatible
Hybrid-Abutments

Zahnimplantate knnen jetzt viel einfacher, schneller und fiir die Patien-
ten sicherer mit Kronen versorgt werden, ohne in puncto Asthetik und
Zellvertraglichkeit Kompromisse machen zu miissen. Eine weltweit einzig-
artige ,Kupplung” von Implantat zur Krone, das EAP® Hybrid-Abutment,
macht es mdglich.

Der dsterreichische Professor fir digitale dentale Technologien Mario Kern
(Foto) hat sich der Problematik von ,T-Base” und , Titan-Abutment” bereits
2008 angenommen. Das Ergebnis: Das neue EAP® Hybrid-Abutment stellt
nun in puncto Material und Design eine vom Implantatsystem unabhéngige
und vor allem einfach umzusetzende, patientenindividuelle Losung dar, die
hisherige Nachteile wie nachlassige Asthetik und Unvertréglichkeit beseitigt.

Als derzeit einziges Abutment ist es zudem nachtréglich noch einfach ver-
anderbar, was den Aufwand bei Nachbehandlungen erheblich reduziert und
Patienten die gewiinschte Asthetik ohne stérende Titanrénder bringt. Die
Zeitersparnis fir die beteiligten Dentalexperten betrdgt bis zu 80 Prozent
der Arbeitszeit, was in der Praxis eine Verkiirzung der Behandlung von bis-
lang 25 auf nur acht Wochen bedeutet. Es bleibt bei der gewohnten Ar-
beitsweise, neue Gerdte oder Software miissen nicht angeschafft werden.

Auszeichnungen
2017: German Medical Award
2018: German Innovation Award

EAP® Produktions- und Patentverwertungs-GmbH « Tel.: +43 677 620565-43 * www.eap-abutments.com

Abformsilikon mit verbesserter Formulierung

Infos zum Unternehmen
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Seit Uber 30 Jahren ist das A-Silikon Zerosil® soft fester Bestandteil des
Dreve-Produktportfolios. In dieser Zeit hat sich das universell einsetzbare
Abformsilikon als DIE Alternative zu Alginaten entwickelt. Der Grund liegt in
den unbegrenzt lagerfahigen Abformungen — kein Verzug, schrumpffrei,
mehrfach ausgieBbar, desinfizierbar und kompatibel mit allen Gipsen.
Zusammen mit Kieferorthopdden und Zahnérzten haben die Materialspezi-
alisten aus Unna die Formulierung von Zerosil® soft nun stark verbessert.
A-Silikone sind sehr temperaturempfindlich, was ihr Abbindeverhalten be-
trifft. Dies kann zu Unsicherheiten bei der Abformung fiihren. Fiir verlass-
liche Ergebnisse enthalt Zerosil® soft nun einen chemischen Farbindikator,
der visuell den Abbindeprozess anhand des Farbverlaufs von ,Pflaume” zu
,Orange” 1:1 widerspiegelt. So wird die finale Farbe erst erreicht, wenn
die Aushartephase wirklich beendet ist.

Zusatzlich konnten Verarbeitungszeit und Mundverweildauer jeweils um
25 Prozent verkirzt werden — eine enorme Zeitersparnis bei jeder Abformung!
Das bedeutet fir Anwendende zuverldssig prazise Abformungen in kilrzerer Zeit.

Zerosil® soft mit Farbumschlag in der 5:1-GroBkartusche wird in
Kiirze erhéltlich sein.

Dreve Dentamid GmbH « Tel.: +49 2303 8807-40 « www.dentamid.dreve.de

vertungs-GmbH

und Patentverw

Produktions

© EAP
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FRISOFT - FUR EINE PERFEKTE FRIKTION

Mit einem Durchmesser von nur 1,4 mm ist das

Friktionselement nicht zu groB, und da es aus

\}eﬂ'\erﬂg 130/7,6,/7 abrasionsfestem und rickstellfahigem Kunststoff
mit einer Aufnahmekappe aus Titan besteht,

ist es ausreichend stabil. Die Konstruktion
garantiert durch ihre perfekte Abstimmung
eine perfekte und dauerhafte Friktion.

Mit Frisoft haben Sie die Mdglichkeit, die Friktion bei
Teleskopkronen wiederher- und individuell einzustellen.
Das stufenlose Ein- und Nachstellen kann auf jeden
Pfeiler abgestimmt werden.

Frisoft ist geeignet zum nachtréglichen Ein-
bau bei friktionsschwachen Teleskopkronen
fir NEM, Galvano und Edelmetall.
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microtec 2C Inh. M. Nolte
Rohrstr. 14 2C 58093 Hagen
Tel.: +49 (0)2331 8081-0
Fax: +49 (0)2331 8081-18
info@ microtec-dental.de
www.microtec-dental.de
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RTERSETS NUR EINMIAL? f
. Stempel

El Bitte senden Sie mir kostenloses Infomaterial

El Hiermit bestelle ich das Frisoft Starter-Set
zum Preis von 169,95€* bestehend aus:
e G Friktionselemente (Kunststoff) + 2 Naturalrabatt

® 6 Micro-Friktionsaufnahmekappen (Titan)
per Fax an +49 (0)2331 8081-18

+ Werkzeug (ohne Attachmentkleber)

*Preis zzgl. MwSt. und Versand
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BESONDERES WERKZEUG FUR
BESONDERE HANDE

Leistungsstarlz;'grézise und komfortébe'-l’;
Darauf verlassen sich Zoh__Q’reChniker weltweit, ©
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mMoDeLL PRESTO AQUA LUX
Licht-Turbine mit LED-Licht

REFY1001151

o - ‘ 7 : % ] PRESTO AQUAII
Birstenloser Hochleistungs-Mikromotor Schmierungsfreie Laborturbine mit LED e sl
2 Handstlcke und 4 Steuergerate frei kombinierbar als PRESTO AQUA Il.auchohne Licht erhéltlich REFY150023

* Preise zzgl. ges. MwSt. Angebot guiltig bis 30. Juni 2021. Anderungen vorg;eh’allen.
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