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Uber 100 Tage MDR:
Warnung vor Innovationshemmung

SPECTARIS fordert umfassenden Kapazitatsausbau der Benannten Stellen.

Bsje

Die europaische Medizinprodukte-
verordnung (MDR) ist am 2. Sep-
tember 2021 seit 100 Tagen giltig.
In einer ersten Zwischenbilanz
warnt die Medizintechnik im Deut-
schen Industrieverband SPECTARIS

Kurz notiert

Tag der Zahn-
gesundheit

Am 25. September ist Tag der
Zahngesundheit. Das diesjdhrige
Motto: ,Gesund beginnt im Mund —
Zlindstoff’, im Mittelpunkt steht
die Volkskrankheit Parodontitis.

Risiko Schwimmen

Eine australische Studie zeigt:
Kinder, die auf hohem Niveau
schwimmen, haben ein sechs-
mal héheres Risiko, Zahnver-
farbungen zu erleiden.

g

Rechtzeitiger Ausgleich

Um eine gesicherte Anwendung
der MDR zu gewabhrleisten, fordert
SPECTARIS deshalb einen umfas-
senden Kapazitadtsausbau der Be-
nannten Stellen sowie eine verbind-
liche Regelung der Bearbeitungs-
zeiten mit den Unternehmen. Ziel ist
es, den erheblichen Mehraufwand
der Konformitatsbhewertungsver-
fahren flir Medizinprodukte auszu-
gleichen und diese vor dem Auslau-
fen ihrer bestehenden Zertifikate
rechtzeitig in die MDR zu Uberfihren.

vor den innovationshem-
menden Auswirkungen der
neuen Verordnung auf die
deutsche Medizintechnik-

“I SPECTARIS

Deutscher Industrieverband fir Optik,
Photonik, Analysen- und Medizintechnik

branche.

Trotz monatelanger Vorbereitungs-
phase wird in den ersten Wochen
nach dem Anwendungsdatum der
Verordnung klar: ,Ohne erheblichen
und in einigen Fallen unverhaltnis-
maBigen Aufwand fir die Unter-
nehmen sind die neuen Regelungen
nicht zu stemmen. In der aktuellen
pandemischen Situation, noch
immer beeinflusst von Beschran-
kungen, mussen wir mit gravieren-
den Innovationshemmnissen, Ver-
sorgungsengpassen und nicht zu-
letzt mit Preissteigerungen rech-
nen’, warnt Dr. Martin Leonhard,
Vorsitzender der Medizintechnik bei
SPECTARIS.

Bisher sind lediglich 22 der urspriing-
lich 55 Benannten Stellen aktuell
befugt, im Rahmen der MDR tétig
zu werden. Der entstehende Mangel
an verflgbaren Benannten Stellen
wird durch langwierige Benennungs-
und Zertifizierungsverfahren von
regelmaBig 18 bis 24 Monaten
noch erschwert.

Neben dem im Zuge der MDR ge-
stiegenen personellen und biiro-
kratischen Aufwand schlagen bei
den Unternehmen vor allem erheb-
lich gestiegene Kosten zu Buche.
Diese sind unter anderem auf
deutliche Preissteigerungen der
Benannten Stellen fiir Aufwendun-
gen bei der Zertifizierung der Qua-
litdatsmanagement-Systeme und
Produkte sowie auf gestiegene be-
hoérdliche Geblhren zurlckzufiih-
ren. Hinzu kommen weitere Anfor-
derungen aus Umweltvorschrif-
ten, gestiegene Rohstoffkosten,
teurer werdende Vorprodukte und
gestiegene Transportkosten. All
dies hat zur Folge, dass Preisstei-
gerungen bei vielen Herstellern
unausweichlich werden kdnnten.

Quelle: SPECTARIS

Zu viel Ungesundes in
Kinderprodukten

BZAK fordert Beschrankungen fiir Lebensmittelwerbung.

Deutschlands Kinder nehmen zu viel
Zucker, Fett und Salz zu sich — diese
Fehlentwicklung haben die freiwilli-
gen Regelungen der Lebensmittel-
industrie kaum geandert. Das zeigt die
jingste Studie von foodwatch und
der Deutschen Allianz Nichttiber-
tragbare Krankheiten (DANK). Deren
Befund: Immer noch enthalten 242
von 283 untersuchten Kinderproduk-
ten (85,5 Prozent) zu viel Zucker, Fett
oder Salz. Gemessen an den Krite-
rien der Weltgesundheitsorganisa-
tion (WHO) sollten diese Produkte
nicht an Kinder vermarktet werden.
Die Bundeszahnérztekammer (BZAK)
teilt die Forderungen nach einer
Beschrankung der Lebensmittel-
werbung fUr zuckerhaltige Lebens-
mittel fUr Kleinkinder. 2018 forderte
sie auf Grundlage ihres Positions-
papiers zur Bedeutung der Erndh-
rung im Rahmen zahnmedizini-
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scher Erkrankungen u.a. die Einflh-
rung einer verstandlichen Lebens-
mittelkennzeichnung insbesondere
im Hinblick u.a. auf den Zuckerge-
halt. Die Kennzeichnung von auf
Kinder abzielenden Lebensmitteln
muss hierbei besonders deutlich
sein.

Quelle: BZAK
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Horst-Dieter Deusser
Obermeister ZTI Rhein-Main

Qualitat und

Natu

rlichkeit

Die Zahntechnik in Deutschland und Europa durchlief in
den letzten Jahren eine Phase der Perfektionierung. Mit
aktuellen Fertigungsmethoden verfiigen wir dank CAD/
CAM iiberviele friiherunvorstellbare Werkstoffe und Ver-
fahren. Das eroffnet auch Irrwege.

ir erleben immer
ofter extrem weile
Gebisse, die in Ka-
meras blecken. Wie
Comicfiguren, deren Zdhne durch
weile Flachen, allenfalls Umrisse
substituiert werden. Wir sehen
Fronten, die von Nicht-Zahnarzten
per Aligner gerichtet wurden, ohne
Ricksicht auf die Okklusion, und die
Gesichtsmuskulatur spricht Bande
darliber. Diese Menschen werden
zu dentalen Avataren ihrer selbst.
Falsch oder arztlich nicht beratene
Opfervon kurzlebigen Trends.
Die Besten von uns beweisen tag-
lich, dass es mdglich ist, echte
Schonheit zu schaffen, die Natur mit
ihren kleinen UnregelmaRigkeiten
nachzuahmen — wir kénnen das!

Weg vom Machbaren
zum Natiirlichen

Zunehmend sind biologische Zu-
sammenhange, Werkstoffkunde
und Vertraglichkeit wichtig.
Schlimm, wenn das Verwaltungs-
gericht (VG) Miinchen in seinem
Urteil vom 27.05.2021 (Az.. M 17 K
19.1475) feststellt, dass es sich
bei den Leistungen ,Individuelles
Charakterisieren” und ,Farbge-
bung durch Bemalen von Zahn-
ersatz” um lediglich nitzliche,
aber nicht notwendige zahntech-
nische Leistungen handelt. Aber
Justitia tragt ja bekanntlich eine
Augenbinde.

Verantwortung
iibernehmen

Wir stehen vor mehreren Dilem-
mata, die Antworten fordern: Wirt-
schaftlichkeit gegen Perfektion,
Individualitat gegen Menge, Ar-
beitsschutz gegen Schnelligkeit,
Okologie gegen Preisdumping,

Asthetik gegen Massentauglich-

keit, Funktionalitat gegen Mode.

Deshalb brauchen wir ein Be-

kenntnis zur Verantwortung:

+ Ausbildung und Fortbildung
sind in Zahnmedizin und -tech-
nik die Basis und Lebensader
des Berufs. Sie missen finan-
zierbar sein und verdienen For-
derung.

+ Arbeitsplatze in der Zahnersatz-
versorgung sind wichtiger Teil
des Mittelstandes und Motor fiir
Technologie und Wohlstand.

+ Die Dentalindustrie ist unver-
zichtbar. Ihre Produkte beddir-
fen in jedem Falle der Uber-
prifung und individuellen
Weiterbearbeitung durch den
qualifizierten Zahntechniker
(Meister).

+ Arbeitsschutz und Patienten-
schutz sind unabdingbar (un-
abh&ngig von Corona).

+ Zahntechnik aus fernen Lan-
dern ist 6kologisch so schad-
lich wie ein Flug von Dusseldorf
nach Kd&ln. Patienten miissen
das wissen. Kostentrager mis-
sen dies bei ihrer Bezuschus-
sung berticksichtigen.

+ Zahne sind kein Mode-Acces-
soire, das gilt auch und beson-
ders fir die Zahnfarbe. Unver-
meidbare Abstriche vom Na-
tUrlichen kénnen nur einen
wirtschaftlichen Kompromiss
darstellen, niemals das Ziel
einer seriésen Behandlung —
diese Aussage gehdrt in die
breite Offentlichkeit.

+ Die Beseitigung von Krankhei-
ten, z. B. von Fehlstellungen,
muss sich immer an der (zahn)
arztlichen Ethik orientieren und
Okklusion und Funktion ein-
schlieRen. Ubertreibungen und
Missbrauch sind als solche zu
brandmarken und zu sanktio-
nieren.

+ Ethisch-moralisches Ziel muss
es sein, Menschen unter Be-
achtung dieser Pramissen die
groRtmagliche orale Natdrlich-
keit wiederzugeben. Wir kon-
nenuns das leisten!

kontakt

Horst-Dieter Deusser
Obermeister Zahntechniker-
Innung Rhein-Main

Haus des Handwerks
Kettenhofweg 14-16

60325 Frankfurt am Main
hddeusser@gmail.com
www.zti-rhein-main.de

Zahnarztlicher Nachwuchs
will in die Patientenversorgung

Neue Studie des IDZ zu Berufsansichten junger Zahnarztinnen und Zahnarzte.

\i

Nahezu 90 Prozent der jungen
Zahnarzt*innen kommen nach
ihrem Studium in der Patientenver-
sorgung an. Das ist das Ergebnis
einer aktuellen Studie des Instituts
der Deutschen Zahnarzte (IDZ).
Demgegentiber liegt der Anteil be-

rufstatiger Mediziner*innen an der

arztlichen Versorgung aktuell bei
etwa 70 Prozent.

Die Niederlassung in eigener Pra-
xis ist flr viele weiterhin das Ziel
ihrer zahnarztlichen Berufsaus-
dbung. Dafiir nehmen sie sich je-
doch mehr Zeit als friihere Gene-
rationen und zeigen sich bereits
zum Berufsbeginn ausgespro-
chen fortbildungsaffin. Das liegt

@Q
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auch daran, dass viele Befragte
sich kurz nach dem Studium noch
nicht ausreichend auf die (be-
triebswirtschaftlichen) Erforder-
nissein der Praxis vorbereitet fih-
len. Auch die zunehmende Biiro-
kratielast und die Okonomisierung
des Gesundheitswesens machen
den Start in das Berufsleben nicht
einfacher. Daher bilden sich junge
Zahnarzt*innen vor ihrer Nieder-
lassung intensiv fort und bereiten
sich zielgerichtet auf neue, kiinf-
tige Versorgungsbedarfe vor. Das
sind einige zentrale Erkenntnisse
der Studie, die sich auf wissen-
schaftlicher Basis mit den berufli-
chen Erfahrungen, Wiinschen und

Sorgen junger Zahnarzt*innen in
Deutschland befasst.

Ein weiteres Ergebnis der Unter-
suchung: Es zeichnet sich keine
Mainstream-Bewegung in Richtung
GroRstadte und Metropolen ab.
Viele wollen in ihre Heimatregion zu-
rtick und dort ihre berufliche Exis-
tenz aufbauen. Das kann durchaus
auch das ,platte Land" sein. Den-
noch deutet sich in manchen land-
lichen Regionen an, dass es hier
kiinftig Probleme mit einer ausrei-
chenden zahnérztlichen Nieder-
lassung geben kénnte.

Quelle: KZBV

Leipziger Zahntechniker ist Botschafter
fur das Handwerk

Mahmoud Aljawabra ist Teil der deutschlandweiten Imagekampagne.

Um zu zeigen, wie vielfaltig Hand-
werk ist, und um junge Menschen
fr eine Ausbildung zu begeis-
tern, wirbt das Handwerk mit
einer bundesweiten Image-
kampagne. Ende August war
die Kampagne auf Plaka-
ten, Bussen, online und im
TV prasent. Im Mittelpunkt
standen dabei drei echte
Handwerkerinnen und Hand-
werker, die mit ihren Ge-
schichten aufzeigen, wie zu-
kunftstrachtig das Handwerk

\

ANZEIGE

scheideanstalt.de
/

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

ESG Edelmetall-Service GmbH

C +4155 61542 36 Ecr
i =¢

www.Goldankauf.ch

ist. Einer der Protagonisten war
Mahmoud Aljawabra.

Mahmoud kam vor fiinf Jahren
aus Syrien Uber Jordanien nach
Deutschland. Im ersten Jahr er-
lernte er die deutsche Sprache, im
zweiten suchte er sich Praktika
in Zahntechnikerlabors. Dazu ge-
horte auch die Avantgarde Dental-
technik GmbH in Leipzig. Der Ge-

schéftsflihrer Carsten Miuller hat
das Talent seines Praktikanten
erkannt und ihm einen Aus-
bildungsplatz angeboten.
Damit erflllte sich fur
Mahmoud ein Kindheits-
traum. Mahmoud liebt
sein Handwerk, das fi-
ligranes Feingefthl und
digitale Technologien ver-
eint. Und er beherrscht es
ausgesprochen gut, wie die
glatte 1,0 bei der praktischen
Gesellenpriifung beweist.
Der junge Zahntechniker hat ein
ehrgeiziges Ziel, irgendwann Meis-
ter seines Fachs zu sein. ,Das Er-
flllende an der Arbeit ist, wenn der
Zahnarzt anruft und sagt: ,Der Zahn
sitzt perfektim Mund", sagter.
Fir Mahmoud ist der Beruf des
Zahntechnikers gleich dem eines
Kinstlers.

Quelle:
Handwerkskammer zu Leipzig
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Abb.1a: Die jungen Alteren veréndern
sich allmahlich und verjiingen ihr Aus-
sehen immer mehr. (© Mit freundlicher
Genehmigung von Dr. med. dent. Fidel
Ruggia) Abb.1b: Bei natirlichen Zah-
nen lassen sich die Frontflachen entlang
von drei Linien unterteilen: 1. zervikal,
2. mesial, 3. inzisal. (© Mit freundlicher
Genehmigung von Dr. med. dent. Ales-
sandro Pedrali Noy) Abb.2 bis 4: Proto-
typen aus Lithiumdisilikat. Abb.5a bis
6b: Entwurf der Schichtstruktur.

(© Damiano Frigerio)

Abnehmbare Prothetik: Neue asthetische
Konzepte fiur die Kunden von morgen

Ein Bericht von ZTM Damiano Frigerio, Abteilung RZM der Universitét Ziirich.

Mit steigender Lebenserwartung sind Menschen zwischen 50 und 70 die neuen jungen Alteren, also Menschen mit einem aktiven
Leben, die in der Zukunft Chancen sehen. Dariiber hinaus wissen wir, dass soziale Kontakte und Zusammenleben die Qualitat der
eigenen Zahnpflege verbessert. Unter diesen Bedingungen @ndert sich auch die Einstellung zum eigenen Kérper und dem Erschei-
nungsbild. Dabei sieht man, wie sich die Menschen allmahlich verandern und ihr Aussehenimmer mehr verjiingen (Abb. 1a). Zahn-
rekonstruktionen miissen diese neuen Gegebenheiten beriicksichtigen, ohnein einen stereotypen Hollywood-Stil zu verfallen,
bei dem das natiirliche durch ein falsches, kiinstliches Aussehen ersetzt wird.

ie Suche nach einem Gleich-

gewicht zwischen Asthetik

fiir junge Altere und natdir-

lichem Aussehen beginnt
bereits bei der Verwendung der
daflir geeigneten Materialien und
Produkte. Einen Prothesenzahn mit
diesem Konzept und Stil zu entwer-
fen war der Ausgangspunkt fiir die
Entwicklung des PhysioSelect® TCR.
Wenn die gute Funktionsfahigkeit
einer Prothese sich in der Lebens-
qualitat niederschlagt, tragt die
Kaustabilitat von Vollprothesen ganz
offensichtlich zur Lebensqualitat
der Patienten bei.

Bio-Emulations-Konzept

Bei der kontinuierlichen Suche nach
Produkten zur Rekonstruktion von
ganz oder teilweise verlorenen Z&h-
nen oder bei festsitzenden oder
abnehmbaren Implantatrekonstruk-
tionen stellt die Entwicklung vorge-
fertigter Zéhne den Industrial Dental
Designer vor spannende Herausfor-
derungen. Zunachst ist die Form
des natlrlichen Zahns zu bertick-
sichtigen (Abb. 1b). Bei natiirlichen
Zahnen lassen sich die Frontflachen
entlang von drei Linien unterteilen:
a) zervikal, b) mesial, ¢) inzisal.

Die korrekte Beachtung dieser Li-
nien geben dem Zahn die naturlich
aussehenden Lichtreflexe und die
richtige Positionierung zur Stit-
zung der Lippen und des Lachelns.
Aus diesem Grund wurde jede vor-
gefertigte Zahnform speziell erar-
beitet und eine Korrekturstrategie
geplant.

Die folgende Wachsmodellierung
und Digitalisierung der Wachsab-
driicke war der nachste Schritt,
ebenso wie die Erstellung von Proto-
typen aus Lithiumdisilikat (Abb. 2
bis 4). Der vorgestellte und erorterte
Entwurf der Schichtstruktur (Abb. 5a
bis 6b) wurde dann dankenswerter-
weise hochst professionell von
Candulor angefertigt.

ch\QW\Q :{—-
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Natirlich erfordert ein Bio-Emula-
tions-Konzeptdie korrekte Nachah-
mung aller Merkmale eines natrli-
chen Zahns: Form, Farbe, Schich-
tungsverlauf und Oberflachenrelief.
In Bezug auf den Schichtungsver-
lauf ldsst sich beim natrlichen
Zahn feststellen, dass der Schmelz
unterschiedlich dick ist und das
Dentin bis zum inzisalen Rand he-
ranreicht (Abb. 7). Abbildung 8 zeigt
die anschliefende Realisierung der
Schichtstruktur nach dem Konzept
der Bio-Emulation. Durch Erhohung
des Kontrasts in den Querschnitt-
fotos der PhysioSelect® TCR Zdhne
ist erkennbar, dass der Entwurf der
Schichtstruktur dem Endprodukt
entspricht (Abb. 9 bis 13).

Bei der Oberflache haben wir ver-
sucht, durch Mikrostruktur (Abb. 14)

ANZEIGE
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und Makrostruktur (Abb. 15) ein
nattrliches Aussehen zu erreichen,
ohne eine zu starke Rauigkeit ent-
stehen zu lassen, welche Plague-
ablagerungen begtinstigt hatte.

Rekonstruktionen nach
der Philosophie der jungen
Alteren

Rekonstruktionen nach der Philo-
sophie der jungen Alteren miissen

neue asthetische Konzepte beriick-
sichtigen. Die modernen Analyse-
maglichkeiten durch Software sind
noch zu unreif, um zufriedenstel-
lende Ergebnisse zu erreichen. Eine
fotografische Unterstiitzung kann
uns Hinweise und Informationen
fur die Totalrekonstruktion geben
(Abb. 16). Ziel ist dabei die Harmo-
nie zwischen Alter und GesichtszU-
gen, aber auch Lacheln und Lebens-
stilund vor allem zwischen Lacheln
und Lebenserwartung. Die Konfek-
tionszdhne missen diese Aspekte
berlicksichtigen und unseren Total-
rekonstruktionen Frische verleihen.
Beim Lacheln des Patienten sind
die Position der Zahne und Schicht-
struktur, die Beschaffenheit und na-
turlich Form und Farbe unerldsslich,
damit es unmittelbar natdirlich aus-
sieht. Wir durfen nicht vergessen,
dass der inzisale Rand mit seiner
Schichtstruktur sichtbar sein muss,
und zwar auch noch, nachdem die
Abriebflachen angepasst wurden.
In Abbildung 17 sieht man Details
der Schichtstruktur im Inzisal-
bereich und den Ausschnitt, der
beim L&cheln sichtbar wird (ausge-
nommen die Félle von Zahnfleisch-
lacheln).

Fallbericht

Hier stellen wir einen Fall vor, der an
der Universitat Zurich in der Klinik
flr Rekonstruktive Zahnmedizin
(RZM, UZH) unter der Leitung von
Prof. Dr. Dr. h.c. C. Hdimmerle von
der Oberarztin Frau Dr. med. dent.
Bruna Ernst realisiert wurde: 59-jah-
rige Patientin mit totaler Zahnlosig-
keit, prothetische Versorgung nach
der Methode von Prof. Dr. A. Gerber
mit den Z@hnen PhysioSelect® TCR,
Form 786 und 64, Farbe A2 und
Condyloform Il NFC*, Farbe M2.

Kunststoffprothese AESTHETIC
BLUE 34 mit Farben AESTHETIC
Intensive Colors von Candulor.

Zahnformen

Die Auswahl der Zahne sollte nicht
von festen Vorstellungen wie Ge-
schlecht oder Alter abhangen. Im vor-
liegenden Fall wurde eine Form aus

der maskulinen Gruppe (Gruppe 7)
gewahlt, die jedoch gut zu dem
femininen Gesicht passt (Abb. 18).
Die Aufstellmethode von Prof.
Dr. A. Gerber (Mikro-Kondylus in
der Mikro-Fossa) ist die aktuelle
Methode, nach der wir arbeiten
(Abb. 19). Die Aufstellung erfolgte
in diesem Fall mit einer normalen

Zirkonp£154]

Abb.7: Dentin, das bis zum inzisalen
Rand heranreicht. Abb. 8: Realisierung
der Schichtstruktur nach dem Konzept
der Bio-Emulation. links: Querschnitt
natlrlicher Zahn, rechts: Querschnitt
PhysioSelect® TCR Abb. 9: Querschnitt
PhysioSelect® TCR. Abb.10 und 11:
Querschnitt PhysioSelect® TCR (buk-
kale Ansicht). Abb. 12: Querschnitt
PhysioSelect® TCR mit gradueller Kon-
trastzunahme. Abb.13: Querschnitt na-
tdrlicher Zahn und PhysioSelect® TCR.
Abb. 14: Mikrostruktur PhysioSelect® TCR.
Abb. 15: Makrostruktur PhysioSelect® TCR.
(© Damiano Frigerio)
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AESTHET"

Okklusion, da durch die Knochen-
resorption keine gekreuzte Auf-
stellung gegeben war (Abb. 20a
bisc).

Naturlich gehért auch die Individu-
alisierung des Schilds zum Stand
der Technik bei der Versorgung mit
einer Vollprothese. Inshesondere
in den heutigen Gesellschaften
von Menschen unterschiedlicher

‘‘‘‘‘‘‘‘

........

Herkunft kdnnen wir uns bei pig-
mentierter Mukosa nicht mit Stan-
dardfarben zufriedengegeben. Un-
sere Aufgabe ist es, dem Lacheln
unserer Patienten Natdrlichkeit
und Selbstvertrauen zu verleihen.
Zu diesem Zweck verfligen wir
heute Uber intensive Farben, die
zur Grundfarbe des Kunststoffs
hinzugefiigt werden, um eine indi-

vidualisierte Farbung zu erreichen
(Abb. 21).

Mit den individuellen Farbmustern
(Abb. 22) nach Dr. med. dent. B.
Mandolesi und der Reproduktion
der Komposite entsprechend den
ausgewahlten Farben erhdlt man
echt aussehende Farbgebungen
(Abb. 23 und24).

Abb.16: Eine fotografische Untersttit-
zung kann uns Hinweise und Informatio-
nen fiir die Totalrekonstruktion geben.
(© Mit freundlicher Genehmigung von
Dr. med. dent. Massimo Ciocco) Abb.17:
Details der Schichtstruktur im Inzisalbe-
reich und Ausschnitt, der beim Lacheln
sichtbar wird. Abb.18: PhysioSelect®
TCR aus der maskulinen Gruppe 7.
Abb. 19: Aufstellmethode von Prof. Dr.
A. Gerber. Abb.20 a bis c: Aufstellung mit
normaler Okklusion. Abb.21: Individuali-
sierte Farbung mit den AESTHETIC In-
tensive Colors von Candulor. Abb. 22
bis 24: Glickliche Patientin mit fertig-
gestellter Prothese. (© Damiano Frigerio)
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Frau Dr. med. dent. B. Ernst fiir die
langjahrige, meisterhafte Asthetik
realisierter Vollprothesen. Prof. Dr.
Dr. h.c. C. Hammerle, Klinikdirek-
tor RZM der Universitat Zirich, wo
ich seit inzwischen 20 Jahren
Schulungen abhalte und woher
der Fallbericht stammt. Prof. Dr.
Sandro Palla fur alles,
was ich von ihm gelernt
habe. Dr. med. dent.
Fidel Ruggia, mit dem
ich zusammenarbeite,
seit er Oberarzt an der
Universitat Zdrich mit
dem Fall 1a war. Dr.
med. dent. Massimo
Ciocco aus Lugano fir
die angenehme tagli-
che Zusammenarbeit
seit nunmehr 20 Jah-
ren und fur den Fall in
Abbildung 16. Dr. med.
dent. Alessandro Pedrali
Noy fir Abbildung 1b.
Nicht zuletzt mochte
ich ZT Marisa Fieni fur
die aktive und wichtige
Kooperation bei der Entwicklung
des PhysioSelect® TCR Zahns
danken sowie meinem Team vom
Labor Estetiker in Lugano fiir ihre
kontinuierliche Unterstitzung.
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Klinik fir Rekonstruktive
Zahnmedizin, Universitat Zirich
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Vertrieb leicht

gemacht

Frage: Ich bin Inhaberin bzw. Inhaber eines mittelgroRen
Labors und habe damit viele Aufgaben. Dabei fallt es mir
manchmal schwer, ein Thema zu finden, mit dem ich mal wie-
derzumeinen Zielkunden gehenkann. Geht das einfacher?

ermutlich teilen Sie die-
ses Schicksal mit den
allermeisten Laborinha-
benden, diein lhrer GroRe
oder kleiner sind. Denn die Anzahl
der Aufgaben reduziert sich erst ab
einer bestimmten Unternehmens-
grole. Bis dahin bleibt oft nur die
Maoglichkeit, sich fir bestimmte
Aufgaben von externen Dienst-
leistenden unterstitzen zu lassen.
Damit Ihnen das Bedienen lhrer
Aufgaben noch besser gelingt,
sollten Sie einen Aktivitaten- und
Kapazitatenplan erstellen.
Mitdem Kapazitatenplanlegen Sie
auf Basis |hres Vertriebsbedarfs
fest, wie viel Vertrieb Sie konse-
quent und konstant machen mis-
sen, um am Ende des Jahres den
geplanten und/oder notwendigen
Umsatz generiert zu haben. Dem
Aktivitatenplan entnehmen Sie,
auf welche Art und Weise und mit
welchen Mitteln bzw. Themen Sie
Vertrieb machen wollen. Bei der
Art und Weise werden personlicher
und digitaler Vertrieb sowie Kam-
pagnenvertrieb unterschieden.

PersonlicherVertrieb

Personlicher Vertrieb bedeutet in
lhrem Fall immer Zeitbedarf, denn
Sie nehmen personlich Kontakt zu
den gewinschten Zielkunden auf.
Im Rahmen des personlichen Ver-
triebs sind die Themen eine ge-
sunde Mischung aus Technik,
Dienstleistung lhres Unterneh-
mens, Einladungen zu geplanten
Veranstaltungen sowie Goodies in
Form von liebevollen Kleinigkeiten,
die die Freundschaft erhalten res-
pektive aufbauen. Pro Monat wah-
len Sie ein Thema, denn schlielich
wollen Sie ja lhre Zielkunden ein-
mal pro Monat kontaktieren.

Digitaler Vertrieb

Digitaler Vertrieb meint Aktivitaten
tber die sozialen Medien. Fir lhren
digitalen Vertrieb erstellen Sie
einen Redaktionsplan fir lhre so-
zialen Kanale. Hier reicht allerdings
ein Post pro Monat nicht aus. Sinn-
vollerweise bespielen Sie lhre
sozialen Kanale mindestens ein-
bis zweimal pro Woche. Eine Mi-

schung aus Laboralltag, Technik,
Personen, Spalt und anlassbezo-
genen Inhalten hat sich als vielver-
sprechend bewahrt. Bitte achten
Sie hier auf die Qualitat Ihrer Posts
nicht nur im Hinblick auf den Inhalt,
sondern auch im Hinblick auf die
Qualitat des Bildmaterials. Selbst-
verstandlich kann hin und wieder
ein Schnappschuss dabei sein,
grundsatzlich sollten Ihre Posts al-
lerdings immer einem von lhnen
gewahlten Design folgen.

Kampagnenvertrieb

Beim Kampagnenvertrieb dreht
sich alles um Buchstaben — entwe-
der als Mail oder per Post an den
entsprechenden Empfanger zuge-
stellt. Hierbei kdnnen Sie sich ein-
zelne Themen aus dem personli-
chen Vertrieb zunutze machen.
Lassen Sie die ausgewahlten The-
men professionell in eine Form
gieRen, die es Ihnen erlaubt, diese
sowohl im personlichen Vertrieb
wie auch zur postalischen Versen-
dung zu verwenden. Auch hier
kommt es auf die Professionalitat
der Aufmachung an. Die Medien
reprasentieren Sie, Ihr Unterneh-
men und lhre Positionierung. Ach-
ten Sie darauf, dass Sie nur das
weitergeben, was flr Sie und Ihr
Unternehmen steht.

Die Planung der Inhalte fir die ein-
zelnen Vertriebswege bendtigt ein
wenig Hirnschmalz, spart Ihnen
dann aber unterjahrig viel Zeit und
am Ende damit auch viel Geld.

kontakt

ClaudiaHuhn -

Beratung Coaching Training
Tel.: +492739891080
ch@claudiahuhn.de
www.claudiahuhn.de
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Der aufgeklarte Patient

f = . - ﬂl ’

Ein Beitrag von Christian Streckert.

Ein Besuch beim Zahnarzt |6s#bel vielen Menschen nach wie vor ein mulmiges Gefiihl aus. D L .!
Angst vor einer Behandlung und damit verbundenen Schmerzen ist gro3. Dabei sind heutzutage
Eingriffe sehr sanft und sicher. Auch wenn einmal eine groBere Behandlung ansteht, gibt es
keinen Grund zur Panik. Die meisten Patientinnen und Patienten wissen leider dennoch nach
wie vor nicht genau, was auf sie zukommt. Deshalb sind verstandliche Informationen in der
Zahnmedizin so wichtig.

ommunikation und Infor-

mation sind die Basis flr

einevertrauensvolle Bezie-

hung zwischen Behandeln-
dem und Patienten — gerade dann,
wenn eventuell groRere Eingriffe
mit einer prothetischen Versor-
gung geplant werden. Im Trialog
zwischen Zahnarzt, Dentallabor
und Patient sollten alle Fragen im
Vorfeld geklart werden. Was so ein-
fach klingt, ist in der Praxis oftmals
dennoch schwierig.

Komplexe Sachverhalte
brauchen Bilder

Welche Implantatlosungen gibt es?
Wie verlauft der Eingriff? Warum
stehen verschiedene Materialien
zur Auswahl? Standige Fortschritte
und Erneuerungen in der Zahnme-
dizin bilden einen komplexen The-
menbereich, der fiir die meisten Pa-
tienten nur selten verstandlich und
greifbar ist. Aufklarung und Bera-
tung flhren zu einem vertrauens-
vollen Verhaltnis zwischen Zahn-
arzt, Zahntechniker und Patient.
Doch wie und wo kénnen sich Pa-
tienten informieren? Was kann der
Zahnarzt oder Laborinhaber tun,
um seine Patienten nicht mit Fach-
begriffen zu tberfrachten?

Abb.1: Eine prothetische Versorgung
auf einem Implantat im Frontzahnbe-
reich. Abb. 2: Eine Vollkeramikkrone
wird auf einen zuvor praparierten
Backenzahn gesetzt. Abb. 3: Die Zahn-
fleischtasche wird zur optimalen Keim-
und Bakterienreduktion mit Laserlicht
behandelt. Abb. 4: Die Vollprothese wird
auf vier Implantaten getragen.

(© dentalmedia GmbH)
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Wer im Internet nach dem Wort
JImplantat” sucht, erhalt in weniger
als einer Sekunde etwa 3.320.000
Ergebnisse. Wie soll sich da ein
Patient zurechtfinden? Ganz zu
schweigen von Bildern, die eher ab-
schreckend als aufklarend wirken.
Den direkten Kontakt zum Patien-
ten hat der Zahnarzt oder, im weite-
ren Verlauf einer Behandlung, der
Zahntechniker aus dem Dental-
labor, der beispielsweise die Farb-
anpassung des Zahnersatzes mit
dem Patienten bespricht. Hier ist
der Experte gefragt, welcher den
Patienten mit den relevanten In-
halten abholt.

Seriose Inhalte sind
objektiv

Viele Hersteller bieten Informatio-
nen zu ihren eigenen Produkten.
Mit kleinen Videoclips, Bildern
oder Broschtiren werden die Vor-
zUlige von Implantaten, transparen-
ten Schienen zur Zahnkorrektur

trationen und Animationen zeigen
Patienten anschaulich, wie ein Ein-
griff funktioniert. Doch auch hier
ist es wichtig, auf Details zu ach-
ten’, erklart Christian Streckert,
Geschéaftsfihrer der Agentur den-
talmedia in Essen. Seit 18 Jahren
betreut er Kunden aus der Dental-
branche. ,Wir arbeiten mit Facharz-
ten, Grafikern sowie IT-Spezialis-
ten zusammen und haben ein in-
einandergreifendes und von der
Industrie unabhangiges System
entwickelt, um Patienten verstand-
lich zu informieren. Dazu gehoren
Karten, Tafeln, lllustrationen, Ani-
mationen und eine kostenlose
App, die der Zahnarzt auf seinem
Tablet im Gesprdch mit dem Pa-
tienten einsetzen kann", erlautert
Christian Streckert.

Wer sich etwa tber Implantate in-
formieren mdochte, sieht anhand
einer Grafik zunachst den Aufbau
der kinstlichen Zahnwurzel, die
in Stichworten beschrieben wird.
Eine kurze, vertonte Animation
von eineinhalb Minuten veranschau-
licht den Ablauf der Behandlung.
Auf der Website der Zahnarztpra-
xis oder des Labors steht weite-
rer Content, der zusétzliche Infor-
mationen liefert, zur Verfligung.
Der Patient kann entscheiden, wie
tief er in das Thema eintauchen
mochte.

Kommunikation von
Zahnarzt und Labor-
inhaber optimieren

Wer gut informiert ist, kann die
richtige Entscheidung Uber die ei-
gene Gesundheit treffen. Gerade,
wenn es um Zahnersatz geht, der
fir viele Menschen eine grolle
Rolle spielt, sollten sich Patienten
die Zeit nehmen. Oftmals wird aus
dem Bauch entschieden. ,Warum
sollte ich eine hochwertige Krone
nehmen, wenn es eine ginstige
Alternative gibt?*, lautet die Devise.
Dabei kann es sinnvoller sein, an
anderer Stelle zu sparen, aber
nicht, wenn es um das eigene
Wohlbefinden geht. Eine hochwer-
tige Prothetik ist zwar in der Regel
teurer, dafir sitzt sie perfekt, wirkt
natlrlich und halt langer. Auch in
puncto Material gibt es deutliche
Unterschiede. Hierzulande ver-
wenden die meisten Dentallabore
CE-gepriifte Materialien, die bio-
kompatibel sind, keine Allergien

Fazit

Im Austausch zwischen Zahnarzt
und Laborinhaber sollte der Patient
starker in den Fokus gertickt wer-
den. Digitale Medien sind heutzu-
tage fir jeden zugénglich und die
Chance, seine Zielgruppe schnell,
serios und verstandlich zu informie-

liche Patienteninformationsmittel
zur Verfligung stellt, die unabhan-
gig von Herstellerinteressen entwi-
ckelt wurden. Diese Informationen
helfen, das gemeinsame Produkt
von Zahnarzt und Labor — die Pro-
thetik — dem Patienten naherzubrin-
gen, es zu verstehen und sich hie-
raus fur das ,Richtige" zu entschei-

~Wichtig ist, komplexe Inhalte auf das Wesent-
liche zu reduzieren. Fachliche lllustrationen und
Animationen zeigen Patienten anschaulich, wie
ein Eingriff funktioniert. Doch auch hierist es
wichtig, auf Details zu achten.”

ren, gro3. Zufriedene Patienten sind
die beste Referenz fiir Zahnmedizi-
ner und -techniker. Eine passende
Synergie entsteht, wenn das Labor
dem Zahnarzt leichte und verstand-

den. Zudem ist diese aktive Bindung
des Zahnarztes an das Labor eine
Synergie, von der der Patient, der
Zahnarzt und natirlich auch das
Labor langfristig profitieren.

kontakt

Infos zum Autor
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Christian Streckert
Geschéaftsfiihrer
dentalmedia GmbH
Talbogen 5

45133 Essen
Tel.:+49201 4765062
info@dentalmedia.de
www.dentalmedia.de

ANZEIGE

DIGITALE FARBANPASSUNG:
DIGITALE FARBE IN DER HANDFLACHE !

Seit Menschengedenken versuchen Entwickler und Enthusiasten, Alternativen zur Verwen-
dung kommerzieller Farbemittel zu finden, um eine Farbe in den Mund zu bekommen. Die
beste Losung war bisher, eigene Muster und Farbschliissel aus den tatsachlich verwendeten
Materialien, Keramik oder Komposit, anzufertigen. Die eigentliche Farbnahme ist immer
noch analog und muss durch solide Erfahrung untermauert werden, um eine zuverldssige
Interpretation zu gewahrleisten.

auslosen und mit einem Qualitats-
siegel versehen sind.

,Wer billig kauft, kauft zweimal —
dieser Spruch bewahrheitet sich
oftmals in der Realitat. Deshalb ist
es ratsam, Vor- und Nachteile zu
kennen und genau abzuwéagen. Die

oder Kronen und Brlcken be-
schrieben. Doch dabei handelt es
sich in den meisten Fallen um
Werbeversprechen und keine ob-
jektiven Inhalte. Das merkt auch
der Patient.

Deshalb haben sich einige Fach-

OPTISHADE STYLEITALIANO bietet eine neus Losung flr die Beurteilung der Farbgebung
im Mund. Nie zuvor hat ein digitales Farbmessgerit eine solche Prizision und Wiederholbar-
keit geboten. Der gemessene Farbton wird in L*a*b*-Koordinaten kommuniziert, universells

agenturen, Gesellschaften und
Portale auf den Bereich der Zahn-
medizin spezialisiert und bieten
hochwertige, objektive Informatio-
nen fir Patienten. Die Qualitat der
Inhalte schwankt. Experten erken-
nen die Unterschiede, Laien oft-
mals nicht.

Was zeichnet ,gute” Patientenin-
formationen aus? ,Wichtig ist,
komplexe Inhalte auf das Wesent-
liche zu reduzieren. Fachliche Illus-

Kommunikation zwischen Zahn-
arzt und Labor verktirzt sich, wenn
der Patient verstandlich informiert
wurde", so der Essener Geschafts-
flhrer. Gute Patienteninformatio-
nen enthalten zudem Angaben
Uber Verfasser und Quellen und
basieren auf wissenschaftlichen
Grundlagen. Sie sind fir Laien
leicht verstandlich, objektiv ge-
schrieben und informieren auch
Uiber mdgliche Alternativen.

notwendigen Rezepte.

Werte in der Welt der Farbmetrik, eindeutig und vom Anwender leicht zu interpretieren.

Diese L"a*b*-Koordinaten sind entweder:

— verwendet und mit den gangigsten handelstblichen Farbschlissel verglichen, dig in der
Datenbank lhres OPTISHADE STYLEITALIANO gespeichert sind,

— oder in die Software Matisse exportiert werden, die fur Sie alle fUr den jeweiligen Fall

smile Line ©

Europe GmbH
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Digitalisierung als
Taroffner fur mehr Frauen
in FUhrungspositionen?

Studentin untersucht Einfluss auf die Situation der weiblichen
Fiihrungskrafte im Gesundheitswesen.

Durch die forcierte Digitalisierung
wahrend der Coronapandemie hat
sich auch die Arbeitswelt im Ge-
sundheitssektor spirbar verandert.
Wie eine Untersuchung von Studen-
tin Franziska Necke von der Hoch-
schule Aalen zeigt, sind Unterneh-
men aktuell gezwungen, ihre Struk-
turen zu dndern, Prozesse anzu-
passen und neue Strategien zu
verfolgen. Diese wirken sich positiv
auf die Gleichstellung aus und er-
hohen die Karrierechancen von
Frauen.

Digitalisierungsschub durch
Pandemie

Geadnderte gesetzliche Rahmen-
bedingungen, die Notwendigkeit
der Anpassung und Digitalisierung
von Strukturen und Prozessen
sowie die Ausweitung telemedizi-
nischer und digitaler Gesundheits-
angebote haben wahrend der Pan-
demie die Arbeitswelt im Gesund-
heitswesen verandert. ,Fiihrungs-
krafte werden dabei angehalten,
agil und flexibel zu handeln. Diese
neue Herausforderung bestarkt
einen Wandel der Fihrungskultur
im Gesundheitswesen, welcher sich
positiv auf das Dasein von Frauen
in leitenden Positionen auswirken
kann", zeigt Studentin Necke in ihrer
Bachelorarbeit auf. Der neue Fiih-
rungsstil erfordere ,Kompetenzen
und Fahigkeiten wie z.B. Empathie
und einen integrativen Fiihrungsstil,
der vor allem Frauen zugeschrieben
wird”. Fir die Studentin des Ge-
sundheitsmanagements bieten be-
reits eingeflihrte digitale Technolo-
gien ,flr Frauen einen neuen Hand-
lungsspielraum, der die Alltags-
organisation erleichtert und fir

Weiterbildungen genutzt werden
kann, die wiederum weitere Auf-
stiegschancen ermdglichen”.

Handlungsempfehlungen

An die Akteure der Gesundheitsbran-
che appelliert Necke, Weiterbildun-
gen und (IT-)Schulungen aktiv zu
fordern und im Blended-Learning-
Format — einem Mix aus Online- und
Prasenztrainings — anzubieten,
damit die Teilnehmenden zeitlich
und ortlich flexibel lernen kdnnen.
Gesundheitsunternehmen rat Necke
auch, jungen Frauen, die sich in der
medizinischen Ausbildung befin-
den, die erhohte Flexibilitat und die
Integration von Beruf und Familie
stérker aufzuzeigen, damit eine
kontinuierliche Vollzeittatigkeit und
Flhrungspositionen angestrebt
werden. Zur Erzielung der Gleich-
berechtigung auf Management-
ebene schlagt Necke zudem die
Einflihrung eines Jobsharing vor,
bei dem sich zwei Personen eine
Flihrungsposition teilen.

Die Digitalisierung im Gesundheits-
wesen befindet sich in Deutschland
noch in der Entwicklungsphase,
was auch ein Vorteil sein kann.
,BeiderUmsetzungvonneuendigi-
talen Strategien und Anwendungen
kommt es nicht nur auf technisches
Verstandnis an, viel mehr kann sie
als Gestaltungsarbeit gesehen wer-
den. Frauen mussen den derzeiti-
gen Aufschwung nutzen, zu ihren
Fahigkeiten und Forderungen ste-
hen, um aktiv bei diesem Prozess
mitwirken zu kdnnen", erldutert
Necke.

Quelle: Hochschule Aalen — Technik
und Wirtschaft

Studentin Franziska Necke hat die Auswirkungen der Coronapandemie auf Frauen
im Gesundheitssektor untersucht. (© privat)
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Besuchen Sie uns zur IDS. Wir erwarten Sie in Koln und virtuell
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Eine wie keine: die Internationale
Dental-Schau 2021

Die 39. IDS - Internationale Dental-Schau — vom 22. bis 25. September 2021 spielt fiir die internationale Dentalbranche eine ganz
besondere Rolle. Die Weltleitmesse fiihrt die globalen Entscheider*innen aus Industrie und Handel am Messestandort Kéln
zusammen. Dabei geht die IDS innovative Wege: Das hybride Messeformat mit dem zusatzlichen Angebot der IDSconnect, einer
digitalen Messeplattform, ermdglicht eine hohe internationale Reichweite. Zudem verkniipft das neue Format die Impulskraft einer
physischen Messe mit zukunftsweisenden digitalen Méglichkeiten. Es gibt also eine Vielzahl an Griinden, um die IDS in K6ln zu
besuchen. Beispielhaft dafiir stehen die folgenden zehn.

1. Fiihrendes
Branchenereignis

Unter allen Informationsmaoglichkei-
ten zu dentalen Themen stellt sie das
zentrale Forum dar. Die IDS bietet
samtliche aktuelle Entwicklungen
unter einem Dach und ist mit Liebe
zum Detail gestaltet. Hier treffen
sich Zahntechniker und Zahnarzte,
Vertreter der Dentalindustrie und
Fachhandler, um die Zahnheilkunde
als Ganzes und ihren eigenen Be-
trieb gemeinsam voranzubringen.

2. Personlicher Dialog

Endlich trifft man sich wieder person-
lich auf internationaler Ebene. Hier
nehmen die Besucher eine Positions-
bestimmung vor: Was hat in der Pan-
demie gut funktioniert? Auf welche
Lieferketten konnte ich mich verlas-
sen? Welche Partner haben mir wei-
tergeholfen, und welche neuen Part-
ner brauche ich? Der Dialog zu die-
sen Fragen direkt auf der IDS ist der
Treibstoff flr den zukiinftigen Erfolg.

3. AktuelleTrends und
Innovationen

Das gesteigerte Interesse breiter
Bevolkerungsschichten an Gesund-
heitsthemen gibt einen positiven
Impuls in die Dentalbranche. Spezi-
ell Uber die Zusammenhange zwi-
schen Mundgesundheit und Allge-
meingesundheit machen sich jetzt
mehr Menschen Gedanken — eine
Chance fiir Zahntechniker und
Zahnarzte, sie genau da ,abzuho-
len". Um den Patienten Zahnheil-
kunde auf dem Stand der Technik
anzubieten, empfiehlt sich ein Be-
such der IDS. Denn sie zeigt alle
aktuellen Trends und Innovationen.

4.Bestandsaufnahme

Nach den Erfahrungen aus der Krise
ist die IDS der richtige Ort fir eine
Bestandsaufnahme und fir mehr
oder weniger groRRe Feinjustierun-
gen des eigenen Betriebs. Zahn-
techniker und Zahnarzte nutzen die
Gelegenheit zu einem umfassen-
den Vergleich von Konzepten und
Produkten. Auch bestimmen sie im
Dialog wesentlich die StoRrichtung
zukiinftiger Innovationen.

5.Haptisches Begreifen
Zahntechniker und Zahnérzte erleben

auf der IDS alle Branchentrends haut-
nah. Das heil’t: Sie sind auf der IDS als

onNe

Haptiker und Kindstheten unterwegs,
sehen, begreifen, beurteilen. Natdrlich
vollzieht sich alles unter den Schutz-
verordnungen und den entsprechen-
den Vorgaben der Landesbehorden
von Nordrhein-Westfalen. Doch in die-
sem Rahmen ist vieles m&glich — was
alles, das zeigt die IDS als Vorreiter!

6. Intelligentes
Hygienekonzept

Die IDS 2021 setzt mit #B-SAFE-
4BUSINESS Malstabe fir ein si-
cheres Miteinander in den Hallen.
Das Konzept umfasst unter anderem
die intelligente Besucherfiihrung
tber ein Indoor-Positioning-System
mit zugehoriger App (eGuard).
Dies schafft eine professionelle
Sicherheit, in der Begegnung und
Business wachsen konnen.

7.Viel Platz

Gange und Knotenpunkte sind ebenso
wie die Ruhe- und Gastronomie-
zonen in allen Hallen grofziigig aus-
gelegt, sodass die Beachtung des
Mindestabstands kein Problem dar-
stellt. Im Restaurantbereich kann
sogar der Mund-Nasen-Schutz ab-
genommen werden. Der komforta-
ble Austausch unter Kollegen oder
im Team ist also auch dort moglich.

8.Vielfiltiges Ticket

Die Eintrittskarte zur IDS ist diesmal
nur online erhaltlich — es gibt keine

Kassen vor Ort. Das Messeticket gilt
gleichzeitig auch als Fahrausweis
fiir den offentlichen Personennah-
verkehr in Nordrhein-Westfalen.
Um es freizuschalten ist es not-
wendig, digital nachzuweisen, ob
man geimpft, negativ getestet oder
genesenist.

9. Kurze Wege

Die IDS in Koln ist eine Messe der
kurzen Wege. Sie ldsst sich mit
Bussen, Bahnen und dem Flug-
zeug schnell erreichen. Eine inter-
nationale Messe mitten in Europa
und fir Besucher aus Deutschland

10-Scan| ¢

und Benelux direkt vor der eigenen
Haustdr!

10. Koln

Die IDS lasst die Dentalbranche
aufatmen. Und nach einem inten-
siven Besuch der Messe ladt die
Stadt Kdln zu einem entspannen-
den Aufenthalt — ebenfalls mit
allem, was unter den Schutzver-
ordnungen und den entsprechen-
den Vorgaben der Landesbhehor-
den von Nordrhein-Westfalen wie-
der mdglichiist.

Quelle: IDS Cologne/Koelnmesse

,Die Welt und die Dentalwelt drehen sich weiter, trotz
Pandemie, wahrend der Pandemie und vor allem
nach der Pandemie. Die Ampel fiir' einen nachhalti-
gen Aufschwung steht jetzt auf Griin. Gerade in die-
ser Phase lohnt es sich fiir Zahnérzte, Zahntechniker
und ihre Teams, sich zu orientieren und auf einer
fundierten Grundlage Investitionsentscheidungen
zu treffen. Ausgangsbasis ist die IDS 2021 vom 22.
bis zum 25. September in KoIn.”

Mark Stephan Pace

Vorstandsvorsitzender VDDI
(Verband der Deutschen Dental-Industrie e.V.)

© pabloprat - stock.adobe.com
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Wir méchten auf der IDS 2021 den Schwerpunkt auf Lésungen zur interdiszi-
plindren Zusammenarbeit von Labor und Praxis legen. Dabei werden die digi-
tale Plattform AG.Live und die neue Produktfamilie Ceramill DRS (Direct
Restoration Solution) im Mittelpunkt stehen. Mit diesen Losungen erwei-
tert Amann Girrbach den integrierten digitalen Workflow des Labors hin
zum Zahnarzt und ermdglicht Laboren und Praxen im Team einen einfa-
chen Einstieqg in die Fertigung von Zahnersatz am selben Tag (Same Day
Dentistry). Wir werden zudem einen attraktiven digitalen Auftritt fur all die-
Jenigen bereitstellen, die die IDS nicht besuchen kénnen. In Deutschland
wird es zudem die M&glichkeit geben, unseren IDS-Messeaulftritt (iber einen
Tourbus direkt vor die Hausttir zu bringen.”

Dr. Wolfgang Reim, CEO, Amann Girrbach AG Halle 3.2, Stand AO10/B011

Viel Raum fiir Gesprache bei gleicher
StandgroBe. Kommunikation steht bei
uns immer im Mittelpunkt. Deshalb ist
der Stand so gestaltet, dass wir in
Ruhe Gesprdache mit Interessenten
und Kunden fiihren kénnen und dar(i-

ber hinaus allen Hygiene- und Sicher-
heitsmalBnahmen gerecht werden.
Vorgestellt wird mit dem neuen Argen
Equipment ein Inhouse-
Konzept mit zwei Fras-

maschinen und passenden Argen-Material-
packages.”

Infos zum Unternehmen

Uwe Heermann, Geschéftsfiihrer Argen Dental

Halle 10.1, Stand C020/D029

IDSconnect

,In Pandemiezeiten gehen wir davon Infos zum Unternehmen
aus, dass die IDS 2021 mehr eine
nationale als internationale Messe

sein wird. Das war fiir uns als deut- -
sches Unternehmen kein hinrei- ... D”Ekt
chender Grund fiir eine Absage, | ]

ganz im Gegenteil: Wir mdchten

Deutschland als Wirtschaftsstandort weiterhin stédrken und die nationalen Labore und

Praxen Uber unser umfassendes Produktportfolio mit neuen Materialien/Technologien informieren.
AuBerdem haben wir noch eine groBe Uberraschung fiir die IDS vorbereitet, die nicht warten will!"

Dental Direkt GmbH Halle 10.2, Stand NO31

® ,Bei uns im Haus stand die Teil-

nahme an der IDS zu keinem Zeit-

d e n to n a punkt in Frage. Wir wiinschen uns

NEW WAY DENTAL TECHNOLOGY ¢85 Vertrauen unserer Kunden in

neue Technologien und Werkstoffe.

Damit diese aber eine sichere Kauf-

entscheidung treffen konnen, sind wir es als Hersteller schuldig, unser maximales Engagement zu zeigen.

Und das ist nun mal die Messepréasentation mit anschaulichen Vorfiihrungen, Expertengesprachen und der

Beantwortung offener Fragen. Jeder von uns weil3 aus eigener Erfahrung, dass man nur abseits des Tages-

geschifts Fantasie entwickeln und offen fiir neues sein kann. Wir haben im Jahr 2014 als erste begonnen,

das 3D-Drucken flachendeckend in die Dentallabore einzufiihren. Und auf dieser IDS 2021 zeigen wir dem

Publikum, dass wir mit der ndchsten Generation an 3D-Werkstoffen und -Druckern dem Dental- sowie
Praxislabor weitere Mdglichkeiten und Perspektiven eréffnen.”

Carsten Wilkesmann, Vorstand dentona AG Halle 11.1, Stand H010/J019

ANZEIGE

FotoDent®
biobased model

Unser erster gruner

3D Druck Kunststoff

FotoDent® biobased model ist ein licht-
hartender Kunststoff, der zu 50 Prozent
aus nachwachsenden Rohstoffen besteht.
Die Materialeigenschaften sind natdrlich

optimal auf die Modellproduktion (auch

im Alignerworkflow) abgestimmt.

FotoDent® biobased model 385 nm
Fiir DLP-Drucker geeignet

e Geringere Belastung
der Atmosphare

* Frei von krebserregenden
Stoffen

» Kurzere Reinigungszeiten

dentamid.dreve.de
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A2LALLARRRRRRRRRRRRRARARAR TS | ,Ich habe meinen Besuch auf der IDS fiir ein-
AAAAAARAARARRARRRARRRRARARARMMEN | il S
AS11LLLALARANARARRRRURRRRRAREAL ' uw - sasa . einhalb Tage fest eingeplant. Besonders
R TR R LR » RN freue ich mich auf das Treffen mit meinen

R \ ‘ T Kollegen aus unserem zahntechnischen |
E Arbeitskreis. Leider konnten wir ja seit |
liber einem Jahr nur telefonisch kommu-
nizieren, was ein personliches Gespréch
vis-a-vis natlrlich nicht ersetzen kann.
Daher haben wir uns zu
einem Treffen auf der IDS fest
verabredet, um die aktuellen Neuigkeiten anzu-
schauen und uns persénlich auszutauschen.”

Infos zum Autor

Dirk Eisenach, Geschéftsfiihrer
Eisenach Dental-Technik

,GC présentiert sich an gewohnter Stelle.
Wir freuen uns vor allem auf das Ge-
sprdach mit unseren Kunden vor Ort.
Zudem sind wir gespannt, wie das

neue hybride Messekonzept bei

den Besuchern der IDS angenom-

men wird und sich (ber die vier

Tage entwickelt. Das Standkon- ey
zept bietet unseren Kunden die

Maoglichkeit, sich entweder persén- ‘\ _—
lich oder digital von GC-Produktspe- B
zialisten informieren und
beraten zu lassen.

GC ist jedenfalls bestens vorbereitet und hat
smarte Neuheiten im Gepéack.”

Infos zum Unternehmen

Georg Haux, Geschéftsfiihrer GC Germany GmbH
Halle 11.2, Stand N010/0011

Infos zum Unternehmen ., Merz goes c//'g/'ta/’
E E - ldas' Workflow-
S orientierte  Pro-
2 ,Wir freuen uns riesig auf die IDS und den Kontakt zu unseren Besuchern — ob persénlich dukt- und Tech-

in Kéln oder online im DMG Studio via IDSconnect. Im Fokus steht dabei vor allem 1| nologieportfolio
unser DentaMile-Angebot fir den validierten digitalen Workflow. ,3D wie ich es will’ - E ' - | bietet jederzeit

;\\\

‘ das ist das Motto unserer preisgekronten Software DentaMile S —— einen Einstieg in
| connect, mit der wir den 3D-Druck in Praxen und Laboren ent- die digitale Prozesskette. Vom Intra-
' scheidend vereinfachen wollen. Der Anwender kann hier selbst E" E oralscan mit dem digitalen Ubertra-
frei entscheiden, welche von vier Optionen die richtige fiir ihn ist.” 1 gungssystem projectAR (ber 3D-Druck
| und CAD/CAM-Frastechnologien bis zum Baltic-Denture-System:
Susanne Stegen, DMG Geschaftsfihrerin E _r-li unsere Antwort auf alle Fragen rund um die digitale Totalprothetik.
Halle 10.1, Stand G018 r Wir sind gespannt auf die IDS, die mit dem hybriden Format ganz neue

Chancen bietet, und freuen uns auf die Begegnungen in Présenz mit
Kunden und Interessenten frei nach dem Motto ,Touch the Past —
create the Future’. Wir sind dabei!”

InfoszumUntemenmen | Dl€ Entscheidung fiir eine Teilnahme fiel weder schnell noch

Friedhelm Klingenburg, CEO Merz Dental GmbH
E E leicht. Aber wir sind (iberzeugt davon, dass es gilt, den Blick £
r

Halle 10.2, Stand SO11
nach vorn zu richten und optimistisch in die Zukunft zu
sehen. Diese Vorwértsgewandtheit wird sich auch auf un- ‘
serem Messestand zeigen. In jeder denkbaren Hinsicht |
El‘- . wird diese IDS anders als jede davor. Wir haben uns ent-
schlossen, diese Andersartigkeit als Chance anzunehmen
und freuen uns schon sehr auf den persénlichen Kontakt mit unseren Kunden
und der gesamten Branche.”

\

,Die gesamte dentale Welt wartet darauf,
dass sich die Tore der IDS 6ffnen. In diesem
Jahr werden wir alle unsere Branchen- /
Leitmesse mit ihrer besonderen Atmo-
Dr. Volker Dreve, Geschéftsfihrer Dreve Dentamid GmbH Halle 10.2, Stand 0010/P011 sphére ganz anders erleben als je zuvor.
Ich blicke dem positiv entgegen und freue
mich insbesondere auf den persénlichen
Kontakt mit unseren Kunden, natiirlich
geméal den COVID-19-

i

~,2021 ist ein besonderes Jahr und die IDS wird ein besonderes Event. Auch durch die Infos zumUnternehmen | - ' Rege/n. Dafiir haben wir
" Reisebeschrdnkungen werden weniger Géaste in Kéln sein als sonst. Damit E E unser Standkonzept komplett
DT&SHOP trotzdem ,mit der ganzen Welt' kommunizieren und prasent sein kann, - neu erdacht und designt, um unsere spannenden
werden wir die Vorteile der hybriden Veranstaltung nutzen und auf der IDS- Themen und Produkte entsprechend prasentieren
connect sowie am Messestand vor Ort digital stark auftreten — insbesondere mit 2| zu kénnen. Ich freue mich sehr auf diese ,neue’
Videos und Livestreams. Wir freuen uns auf lhren Besuch auf der IDS 2021 — in E 1 = | Erfahrung und das gemeinsame Erlebnis in KoIn!"
Koln und virtuell!”
Markus Bappert, Vorsitzender der Geschéftsfiihrung
" EvaMaria Roer, Geschéftsfiihrende Gesellschafterin, DT&SHOP SCHEU-DENTAL GmbH
Halle 11.2, Stand SO18/T019 Halle 10.1, Stand B040/C049

© pabloprat - stock.adobe.com
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InfoszumUnternemen | Networking. Partnership. Success. Endlich wieder den Wunsch
nach dem persénlichen Austausch erfiillen: Die beiden
Schlisselfaktoren, die wir am meisten vermisst haben, Net-
working von Angesicht zu Angesicht und Interaktivitat,
holen wir auf der IDS nach.Das ganze Team freut sich auf den
Austausch mit den Besuchern. Vorgestellt wird der ,Complete
Digital Workflow' mit allen Komponenten fiir Zahnarztpraxen
und Labore. AuBBerdem schitzt Schiitz: Mit #B-SAFE4business werden alle not-
wendigen Sicherheits- und Hygienemalinahmen umgesetzt.”

Michael Stock, Vertriebsleiter Schiitz Dental
Halle 10.1, Stand FO10/G011

InfoszumUnternehmen | Dje DS st Schaufenster und Treffpunkt der Branche und der

E E persénliche Kontakt kann durch nichts ersetzt werden. Die f \
Anwenderinnen und Anwender stehen bei VITA im Mittel-

punkt: Gerade in schwierigen Zeiten bauen wir auf eine dau-
erhafte und verldssliche Partnerschaft. Deswegen freuen
wir uns, vor Ort und digital den ,perfect match’ zwischen Tra-
dition und Zukunft zu schaffen und mit VITA VIONIC VIGO
den néachsten Innovationssprung der digitalen Totalprothetik zu prasentieren.”

Bernd Schnakenberg, Vertriebs- und Marketingleiter VITA Zahnfabrik
Halle 10.1, Stand C010/D019

PROFESSIONAL

Wir erwarten eine gut besuchte Messe mit interessanten Ausstellern und internationalem Y“"R NEXT lEVEl M“"THE" ARD
Publikum. Viele unserer Kunden haben uns bereits signalisiert, dass sie sich auf ein

persénliches Wiedersehen freuen — und das geht uns genauso! Der direkte Austausch

ist dauerhaft doch nur schwer durch virtuelle Meetings und Co. zu ersetzen. Neben

CediTEC, Structur CAD und Grandio blocs/disc als CAD/CAM-Frdasmaterialien

werden wir auch unser 3D-Druckmaterial V-Print fiir verschiedenste Indikationen
live vor Ort vorstellen und sind sehr gespannt auf die Resonanz der Besucher.”

Zwischen zwei EVA-Folien sicher einge-

schlossen, befindet sich eine echte techno-

\' Dr. Axel Bernecker, Leiter Marketing VOCO GmbH ; : ; ;
oco Halle 10.2, Stande NO10/0019,N020/0021 IOQISChe Revolution. Die zukunftsweisende

Einlage mit markanter Wabenstruktur

besteht aus einem digital gedruckten Silikon-

,Die IDS ist fiir uns als Hersteller von vollautomatischen Frasmaschinen fiir die
Dentalbranche auch und gerade in der aktuellen Situation die ideale Plattform,
mit einer Vielzahl unserer Kunden und Interessenten persénlich zusammen-
zukommen. Das umfangreiche Hygienekonzept sowie das hybride Veran-
staltungsmodell (iberzeugen. Wir freuen uns darauf, die effiziente Wissner
Gamma 202, eine All-in-one- 24/7-Dentalfrdsmaschine, einem breiten Publi-
kum neu vorstellen zu kénnen.”

material mit hochflexiblen Eigenschaften.
Durch ihre hexagonale Grundform nimmt
sie Druck- und Zugkrafte perfekt auf und

leitet sie sicher ab. Das Ergebnis: Giberlegene

Gunter Sauerwald, Geschéftsfiihrer Wissner Maschinenbau GmbH

Hialle 3.1, Stand HOT8 Formkonstanz, bessere Schutzwirkung und

gleichzeitig erhohter Tragekomfort.

Jetzt Starter Set sichern!

,Vor allem die Dentalbranche lebt fiir die Weiterentwicklung, die Forschung und
den Austausch. Sie bendtigt einen Raum, der dieser Innovations- und Ange-
botsbreite gerecht wird — dafiir gibt es die IDS und deshalb ist sie auch so
wichtig. Nattirlich wird die diesjéhrige IDS eine andere als in der Vergangen- v 4\
heit, doch ich blicke ihr positiv entgegen und bin zuversicht- P ——— /

lich, dass sie trotz der etwas spezielleren Situation ein Erfolg .

wird. Wie kénnen vier Tage voller Zahntechnik denn auch kein E!. E ' f

Erfolg werden?! Auf geht’s!”

-

|
ZTM Enrico Steger, Griinder der Zirkonzahn GmbH E
Halle 3.2, Stand EO10

ANZEIGE

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH

{ +4155 615 42 36 Ec~ dentamid.dreve.de
www.Goldankauf.ch JG
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Intuitive Hochprazision

Neuer Intraoral 3D-Scanner FUSSEN by orangedental
liefert ideale Scanergebnisse.

Digitalisierung in der Zahnmedizin
ist eine der Kernkompetenzen der
orangedental. Formschon, hand-
lich, vielseitig, schnell und prazise —
so prasentiert sich der neue Intraoral
3D-Scanner FUSSEN by orangeden-
tal. Der FUSSEN 3D-Scanner rundet
den digitalen Workflow des Unter-
nehmens optimal ab und bietet den
idealen Einstieg.

| 3D-Scanner
intraofd hand“Ch;

Formsch‘én, .‘
vielseitig, schnell und |

Infos zum Unternehmen

Der FUSSEN 3D- E._._:. E
Scanner findet E_:.E-ﬂ

Anwendung in -
den Gebieten E

KFO, Implanto-

logie,Komplexe Restaurationen, To-
talprothetik, Asthetische Zahnheil-
kunde sowie Zahntechnik. Die Inte-
gration in die bekannte, offene byzz-
Software ermdglicht den Export

derDatenin STL-, OBJ-und PLY-For-
mate sowie die Kompatibilitat mit
den géngigen CAD-Systemen, wie
z.B. exocad, 3Shape, inLab oder
Dental Wings.
Dank federleichter 350 Gramm,
seiner kompakten Abmessungen
sowie einer kleinen, beheizten und
autoklavierbaren Scannerspitze ist
der FUSSEN 3D-Scanner einfach in
der Handhabung, mit schnellen
Scanzeiten und flexiblen Scanproto-
kollen. Durch eine Tiefenschérfe
von 15 mm werden hochprazise
Ergebnisse erreicht — mit einer
Kantengenauigkeit unter 10 ym
sowie einer Toleranz unter 30 pm
im Zahnbogen. Die intuitive Soft-
ware ermoglicht flexible Aufnah-
memodi flir alle dentalen Proto-
kolle und geplante Therapien —
vollautomatisch werden die
Scandaten durch artifizielle In-
telligenz optimiert. Die intelli-
gente Analyse der Okklusion
sowie der Unterschnitte auf
Knopfdruck runden die M&g-
lichkeiten der Software ab.

kontakt

orangedental GmbH & Co. KG
Aspachstrafie 11

88400 Biberach ander Riy
Tel:+49 7351 47499-0
info@orangedental.de
www.orangedental.de

Halle 11.2, Stand M020/N021

Neues Netzwerk rund um Zirkonoxid

Dental Direkt geht mit Laboren und Praxen neue Wege.

“za Direkt

»lch hab'ihnlk s\

22.-25.09.2021

Besuchen Sie uns:
Halle 10.2 | Gang N | Stand 031

,Zirkonoxid ist nicht ausgereift
genug", ,Andere Keramiken sind viel
besser”, ,Da gibt es doch andere
Materialien, die viel glinstiger sind" —
diesen und dhnlichen Vorurteilen ist
Zirkonoxid nach wie vor ausgesetzt,
obwohl sich die edle Hochleistungs-
keramik weltweit zu einem der meist-
verwendeten Zahnersatzwerkstoffe
etabliert hat, und dies aus guten Griin-
den. Offensichtlich bedarf es einer
Aufklarung bzgl. der vielen Vorteile,
die der Werkstoff in funktionaler,
asthetischer, mechanischer und
wirtschaftlicher Sicht mitbringt.
Vor diesem Hintergrund startet
Dental Direkt mit cube — Zahn der
Zukunft eine breit angelegte Brand-
Kampagne — weg vom Produkt-
fokus, hin zum Nutzenaspekt fur
Labore und Praxen. Die Zahntech-
niker und Zahnarzte sollen dort ab-
geholt werden, wo sie tagtaglich
ihre Arbeit verrichten.

Mehrwertorientiertes Netzwerk
Werden auch Sie ein cube-Labor
und profitieren Sie von einem
mehrwertorientierten Netzwerk, von
zahntechnischen Kniffen, von fun-
diertem Material- und Technologie-
wissen und einem umfangreichen
Inhouse- und Outsourcing-Service.
Ein Angebot, das mehr ist als ein
guter Preis. Erstmalig wird die
Kampagne auf der IDS 2021 in
KolIn prasentiert. Wir laden Sie also
herzlich ein!

AuBerdem erwarten Sie dort alle
weiteren DD-Neuheiten — unsere
,Polymer-Heroes" mit u.a. neuen
Gingiva-Rohlingen und extrem
flexiblen Schienenmaterialien,
dastransluzenzsteigernde Effekt-
liquid DD Incisal X, innovative In-
traoral- und Laborscanner, Fras-
maschinen, 3D-Drucker und allen
voran die Erweiterungen unserer
DD Solid ConnectImplantatkompo-

nenten (kiirzbare Titan-Klebebasis
DD Ti-Base 2CUT, DD Scanbody 2.0,
Fusion-Analoge) sowie neu hinzu-
gefligte Implantatsysteme.

kontakt

Dental Direkt GmbH
Industriezentrum 106-108
32139 Spenge
Tel.:+49522586319-0
info@dentaldirekt.de
www.dentaldirekt.de

Halle 10.2, Stand NO31

Dental Direkt Landing-

Infos zum Unternehmen
pagezurIDS

El.-'u
[=]:3

Spannendes Online-Paket trifft personlichen Austausch

DMG freut sich auf die IDS und alle Besucher, online wie vor Ort.

Infos zum Unternehmen

Keine Frage: In diesem IDS-Jahr
wird einiges anders sein als ge-
wohnt. Nichtsdestotrotz wird DMG
einen intensiven Austausch im Um-
feld der IDS 2021 ermdglichen —
auch fir jene, die nicht personlich
anreisen. Im Rahmen der virtuel-
len Messeplattform ,IDSconnect”
bietet das Hamburger Unterneh-
men ein spannendes Online-Paket
rund um die DMG-Innovationen
an. Dieses kann auf zwei Platt-
formen erlebt werden: Gber die
IDSconnect und die DMG-Landing-
page. Anlasslich der IDS hat DMG
ein Studio am Firmenstandort
Hamburg eingerichtet, in dem
zahlreiche renommierte Experten
begrifft werden. Hochmoderne
Studiotechnik ermdglicht es, bes-
tens miteinander zu konferieren —
fast so, als waren wir alle person-
lich zusammen. Die Inhalte rei-
chen von Prasentationen und
Demos rund um den dentalen
3D-Druck bis zur Infiltrations-
Live-Behandlung. Das Programm
ist zu finden unter: www.dmg-
dental.com/ids

Auch in KolIn fiir Sie da

Natdrlich wird DMG auch mit einem
Stand direkt auf der Messe vertreten
sein. Dieses Jahr etwas kleiner,
daflr an noch prominenterer Stelle:
Besucher finden DMG in der ge-
wohnten Halle 10.1, direkt vorn an
den Rolltreppen, am Stand G018.
Auf 100 Quadratmetern konnen In-
teressierte die DMG-Produktneu-
heiten persénlich kennenlernen.
Zum Beispiel die DentaMile-L&sun-
gen fur den 3D-Druck, den neuarti-
gen Glasionomerzement DeltaFil,
das semipermanente LuxaCrown
oder das innovative Ecosite Ele-
ments Composite-System.

kontakt

DMG

Elbgaustrale 248, 22547 Hamburg
Kostenfreies Service-Telefon:
08003644262
info@dmg-dental.com
dmg-dental.com/ids
www.facebook.com/dmgdental
Halle 10.1, Stand G018

© pabloprat - stock.adobe.com
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Erlebnis und Know-how-Transfer vor der Haustur

Die Kulzer Mobile Academy ist on Tour — jetzt anmelden!

Seit September ist die Kulzer Mo-
bile Academy in ganz Deutschland
unterwegs und bringt spannende
Produktinnovationen sowie den-
tale Losungskonzepte auf 200 Qua-
dratmetern mobiler Vortrags- und
Erlebniswelt direkt zu lhnen. Damit
bietet Deutschlands grofite mobile
Dental-Akademie live vor Ort kom-
pakte Fachvortrage, wertvollen
Wissenstransfer mit Experten und
ein besonderes Erlebnisevent mit
der Extraportion personlichem
Austausch.

Zahntechnikerinnen und Zahn-
techniker haben an jedem Tour-Tag
die Wahl zwischen insgesamt vier
Vortragen rund um die Themen
Verblendung, Prothetik und 3D-
Druck: Wahrend beispielsweise
Tour 3 die Herausforderungen
beim Schichten einer Aufbrenn-
keramik und deren optische sowie
technische Lésungen mit der Hera-
Ceram Saphir Keramik aufzeigt,
widmet sich Tour 4 dem vielfalti-
gen Spektrum des 3D-Drucks mit
dem caraPrint System und dessen
Potenzial, den Laboralltag zu unter-
stutzen.
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Weitere Informationen
unter 0800 880 4 880

&

\le‘{‘efu i bohren

Yiduelle Einste™

microtec

FRISOFT - FUR FRIKTIONSSCHWACHE TELE

VERKAUF DES STARTERSETS NUR EINMAL PRO PRAXIS / LABOR

EI Bitte senden Sie mir kostenloses Frisoft Infomaterial

EI Hiermit bestelle ich das Frisoft Starter-Set
zum Preis von 169,95€ ** bestehend aus:
e 6 Friktionselemente (Kunststoff) + 2 Naturalrabatt
® 6 Micro-Friktionsaufnahmekappen (Titan)
+ Werkzeug (ohne Attachmentkleber)

*Nur einmal pro Labor/Praxis zzgl. ges. MwSt. [ versandkostenfrei.
Der Sonderpreis gilt nur bei Bestellung innerhalb Deutschlands.

Dank eines durchdachten Hygiene-
konzepts gemal RKI-Richtlinien
tauchen die Teilnehmenden in klei-
nen Gruppen abwechselnd in die
Produkt- und Vortragswelt ein —
ganz ohne Bedenken oder lange
Anreise.

Jetzt anmelden zur Kulzer Mobile
Academy auf kulzercom.net!

kontakt

Kulzer GmbH

Leipziger Stralle 2

63450 Hanau

Tel.:0800 4372522
info.dent@kulzer-dental.com
www.kulzer.de

Infos zum Unternehmen

Deutschlands grofite mobile Dental-Akademie bietet live vor Ort kompakte Fachvortrage, wertvollen Wissenstransfer mit
Experten und ein besonderes Erlebnis-Event mit der Extraportion personlichem Austausch.

ANZEIGE

Mit Frisoft haben Sie die Mdglichkeit, die F iktion bei Teleskopkronen
wiederher- und individuell einzustellen. Das stufenlose Ein- und Nach-
stellen kann auf jeden Pfeiler abgestimmt werden/

Mit einem Durchmesser von nur 1,4mm ist das Friktionselement nicht
zu groB3, und da es aus abrasionsfestem und rlckstellfahigem Kunststoff
mit einer Aufnahmekappe aus Titan besteht, ist es ausreichend stabil. Di

Konstruktion garantiert durch ihre perfekte Abstimmung eine perfi

und dauerhafte Fri

Frisoft ist geeignet zum nachtréglichen Einbau bei friktionss
Teleskopkronen aus NEM, Galvano un

Stempel

per Fax an +49 (0)2331 8081-18




B 18 | www.zt-aktuell.de

VERANSTALTUNGEN

Nr. 9 | September 2021

ich SDS SR
camlog stroumannd’ oup Geistlich

IN
{MPLANTOLOGY
KON

T VISION

ANZEIGE

3. Zukunftskongress der DGZI in Koln

Die Fachgesellschaft feiert Anfang Oktober ihr 50-jahriges Bestehen.

Die &lteste européische Fachge-
sellschaft flr zahnarztliche Implan-
tologie — die DGZI — wurde im letz-
ten Jahr 50 Jahre alt. Aufgrund
der Coronapandemie konnte der
Jubildumskongress nicht stattfin-
den.Am1.und 2. Oktober2021 wird
der Kongress im Maritim Hotel in
Koln nachgeholt.

Das besondere Highlight ist, dass
dem Anlass entsprechend ein nicht
nur hochkarétiges, sondern auch
besonderes Referententeam ge-
wonnen werden konnte. Prasiden-
ten, Past-Prasidenten, Vorsitzende
und Vorstande von DGI, DGOI, BDO,
DGET und DGZI werden unter der
Themenstellung ,Visions in Implan-
tology: 50 Years — From single Im-
plant to digital Workflow" wissen-
schaftliche Vortrage im Hauptpro-
gramm halten.

Dass sie als ,0ldie" auf der Hohe
der Zeit ist, beweist die DGZI zudem
mit einem hochmodernen Kon-
gresskonzept. Hochkaratige Vor-
trage, die Ubertragung einer Live-
OPinden Tagungssaal, ein Live-Tu-
torial, ein umfangreiches Angebot
an Table Clinics, eine Digitale Pos-
ter-Présentation sowie ein darauf
abgestimmtes Ausstellungskon-

Konzept zur Gewebeausformung

Atlantis®Healing Abutments

* Neue Gingivaformer fUr die patientenindividuelle Versorgung
* Basiert auf dem Emergenzprofil der finalen Versorgung
* FUr zementierte und verschraubte Versorgungen

FUr provisorische und finale Versorgungen

Das Design des individuellen Gingivaformers kann - auch nach der provisorischen Versorgung -
fur die finale Restauration wiederverwendet werden.

dentsplysirona.com/.

THE DENTAL
SOLUTIONS
COMPANY™

Dentsply
Sirona

zept sind hier integraler Kongress-
bestandteil.

Die Teilnehmer werden in KdIn einen
Kongress erleben, der auf 50 Jahre
Implantologie zurtickblickt, neue
Fragen aufwirft und in der Interaktion
von Teilnehmern, Referenten und
der Industrie Visionen aufzeigt. Mit
diesem modernen organisatori-
schen und inhaltlichen Anspruch
haben die Organisatoren zum einen
die friiher Ubliche Zersplitterung
des Kongresses in diverse Podien,
Workshops und Nebenprogramme
aufgehoben, andererseits auch das
Profil als eine Veranstaltung fiir den
Praktiker gescharft. Alle Vortrage,
die Podiumsdiskussionen, die Uber-
tragungen der Live-OP/des Live-
Tutorials sowie die Table Clinics fin-
den an beiden Tagen komplett im
Mainpodium statt, welches zugleich
auch Ausstellungsbereich ist.

HINWEIS: Die Veranstaltung wird
entsprechend der geltenden Hy-
gienerichtlinien durchgefihrt!

Infos zur Fachgesellschaft

Online-Anmeldung

[m] =% [m]

kontakt

OEMUS MEDIA AG
Holbeinstrale 29

04229 Leipzig

Tel.:+49 341 48474-308
event@oemus-media.de
www.dgzi-jahreskongress.de

Herbstmessen auf 2022
verschoben

Neue Termine stehen bereits fest.

Sowohl LFD, Veranstalter der id
infotage dental als auch die Landes-
messe Stuttgart, Veranstalter der
Fachdentals, haben die Herbst-
messen in Miinchen, Leipzig, Stutt-
gart und Frankfurt am Main auch in
diesem Jahr abgesagt. Die Messen
waren bereits 2020 aufgrund der
Corona-Pandemie abgesagt wor-
den. Erst 2022 konnen Besuchende
wieder lokal in den persénlichen
Austausch mit der Industrie und
dem Fachhandel treten, entspre-
chende Termine stehen bereits fest.

FACHZ
DENTAL

LEIPZIG + SUDWEST

Hintergrund in diesem Jahr ist die
erneut unerfreuliche Inzidenzent-
wicklung und die damit verbun-
dene Unsicherheit. Der Messe-
experte der LDF, Lutz Mdiller, dazu:
Viele Aussteller haben sich bei
uns gemeldet und ihre Sorge Uber
die Gesundheit ihrer Mitarbeiten-
den zum Ausdruck gebracht. Wir
mussen eine zunehmende Unsi-
cherheit feststellen, die mit groler
Wahrscheinlichkeit auch bei den
Besuchenden vorherrscht." Unter
diesen Bedingungen kdnne eine
seit Jahren gepflegte Kommuni-
kation in der Region nicht wie ge-
wiinscht stattfinden.

Auch Andreas Wiesinger, Mitglied
der Geschaftsleitung der Messe
Stuttgart, blickt optimistisch auf

den Herbst 2022: , Wir erhoffen
uns, mit voller Kraft und Energie mit
den zwei Dentalmessen in Leipzig
und Stuttgart wieder durchzustar-
ten. FUr Zahnéarztinnen und Zahn-
arzte, ZFAs sowie Zahntechnike-
rinnen und Zahntechniker aus den
jeweiligen Regionen sind die Fach-
dental-Messen wichtige Branchen-
treffpunkte zum direkten Aus-
tausch, Wissenstransfer und per-
sonlichen Beratung. Eine Wieder-
aufnahme des erfolgreichen Formats
ist gesetzt."

d

NeueTermine 2022

infotage
dental

+ Fachdental Leipzig
23.und 24. September

+ Fachdental Stidwest
14.und 15. Oktober

+ idinfotage dental Miinchen
21.und 22. Oktober

+ idinfotage dental Frankfurt
11.und 12. November

Quellen: LDF GmbH, Landesmesse
Stuttgart GmbH
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Infos zum Unternehmen

Klimaneutrales Unternehn ’.
umweltschonende Zahntechnik

INTERVIEW

s

Ein Interview von Marlene Hartinger.

en
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Das Liibecker Unternehmen InteraDent Zahntechnik GmbH vereint Kompetenz und Qualitat in den Bereichen Zahnersatz und
Zahnasthetik mit einem ausgewiesenen Engagement fir den Umweltschutz. So arbeiten alle InteraDent Labore klimaneutral
undgleichen—vomTUV Nord tiberwacht —dieunvermeidlichen CO,-Emissionen vollstandig aus. Ein Gesprach mitdem Geschafts-

fiihrer Thomas Albrecht Giber griines Bewusstsein und erprobte Logistikprozesse.

Herr Albrecht, was
macht den Kern
lhrer Unternehmens-

philosophie aus?

Bereits seit 1985 ferti-

gen wir Zahnersatz aus

Deutschland und den Phi-

lippinen mit dem Ziel an, allen

Patienten*innen die Umsetzung

einer optimalen Therapie durch

einen addquaten Zahnersatz zu
ermdglichen. Dabei machen wir
keine Abstriche bei der Auswahl
hochwertiger Materialien. Unsere
globalen Produktionsstatten er-
moglichen es uns, hochwertigen

Zahnersatz zu attraktiven Preisen

anzubieten. Uber allem steht, ge-

wissermalien als Kern unserer

Philosophie, eine zu jeder Zeit faire

und offene Kommunikation, so-

wohl extern als auch intern. Diese

Stérke stellt unser Team in jeder

Lage unter Beweis, gerade auch

dann, wenn sich Herausforderun-

gen ergeben.

Welche Produkte umfasst Ihr
Portfolio und wer ist lhre Ziel-
gruppe?

Unser Produktkatalog bietet Losun-
gen fir jede Patientensituation. Im
Grunde beliefern wir unsere Kunden

InteraDent Windenergieprojekt
Caparispisan Gold Standard VER, Philippinen

mit dem gesamten Spektrum der
Zahntechnik, wobei natirlich auch
moderne digitale Verfahren und kos-
metische Privatleistungen wie zum
Beispiel Aligner-Zahnkorrekturen
immer mehr nachgefragt werden.
Unsere Kunden sind sowohl Einzel-
praxen als auch gréRere MVZ- und
Klinikeinrichtungen sowie kieferor-
thopadisch tatige Behandler*innen.

InteraDent tritt als ausgewiesenes
klimaneutrales Unternehmen auf.
Woher riihrt lhr griines Engage-
ment und was macht fiir Sie eine
nachhaltige Zahntechnik aus?

Wir sehen uns in der Verantwor-
tung, nachhaltig zu handeln. Wo es
maoglich ist, setzen wir umwelt-
freundlichere Materialien oder Pro-
zesse ein. Wir priifen standig, ob es
geeignetere und umweltfreundli-
chere Losungen gibt — der Verpa-
ckungsbereich ist hier ein gutes Bei-
spiel. In den vergangenen Monaten
konnten wir Kunststoffverpackun-
gen durch abbaubare Papierpro-
dukte ersetzen. Seit 2020 sind wir
vom TUV Nord als klimaneutrales
Unternehmen zertifiziert. Die Kom-
pensation unseres CO,-AusstolRes
erreichen wir aktuell durch Forde-
rung von Windenergieprojekten.

Auf der philippinischen Insel Luzon ermdglicht ein Windpark die unabhangige Versorgung der
Bevolkerung mit sauberem Strom. Die aus Wind umgewandelte Energie wird ohne Verwen-
dung von fossilen Brennstoffen gewonnen und ist somit emissionsfrei. Um der globalen Erd-
erwarmung entgegenzuwirken und gleichzeitig eine langfristige Energieversorgung sicherzu-

stellen, istder Ausbau erneuerbarer Energiegewinnung essenziell.

Dariiber hinaus werden die ca. 22.000 im Projektgebiet lebenden Menschen durch den Betreiber
des Windparks mittels eines umfassenden Programms unterstitzt. Dieses bietet der hauptsach-
lich von Landwirtschaft, Fischerei und Tourismus lebenden Bevélkerung eine zusétzliche
Verbesserung ihrer Lebensbedingungen und schuitzt die Umwelt. Beispielsweise werden
Krankenh&user durch Materialspenden entlastet oder neue Wassertanks und Filtersysteme
errichtetund in Betrieb genommen.

Weitere Informationen zum Klimaschutz-Engagement von InteraDent unter
www.interadent.com/klimaschutz

Stichwort Philippinen: Wie ge-
langt philippinischer Zahnersatz
in deutschlandweite Praxen?

Da wir unseren Zahnersatz nicht ,ein-
kaufen", sondernzujedem Zeitpunkt
die Prozesse und das eingesetzte
Material selber steuern, hat jede Pra-
xis die Moglichkeit, Arbeitsschritte
mit den fUr sie gewiinschten Vortei-
lenbeiunsfertigenzulassen. Entwe-
der ,vor Ort" oder mit den wirtschaft-
lichen Vorteilen einer internationalen
Fertigungaufden Philippinen. Die ge-
wohnten Ansprechpartner wechseln
dabei nicht. Es spieltin der heute ver-
netzten Welt keine Rolle, wo unsere
Kunden ihren Sitz haben. InteraDent
hat bereits jahrzehntelange Erfah-
rung in Logistikprozessen. Unsere
Lieferzeiten zeigen das. Zahnarzt-
praxen aus ganz Deutschland be-
nachrichtigen uns, und wir Uberneh-
men innerhalb der nachsten zwei
Stunden persénlich oder mit einem
unserer Logistikpartner den Auftrag.
Alle weiteren Logistikwege wickeln
wir auch bereits seit Jahren mit re-
nommierten Partnern in kiirzester
Zeitab, auch international.

Die zahnarztliche Implantation
wird immer individueller: Inwie-
weit unterstiitzt hier InteraDent
Praxen bei patientenzugeschnit-
tenen Implantatlésungen?

Mittlerweile entwickeln sich indi-
viduelle Implantataufbauten zum
Standard der Implantatversorgung.
Die Ergebnisse sprechen da fiir sich.
Mit der konventionellen Versorgung
durch konfektionierte Aufbauten ist
es haufig nicht mdglich, die (Patien-
ten-)Erwartung zu erfillen. So kon-
nen wir z.B. auf Titanklebebasen mit
individuell gefertigten keramischen
Aufbauten eine schone Frontzahn-
asthetik, ohne stdrende Farbeffekte
vom Titan, herstellen. Ein anderer An-
wendungsbereich ist der Einsatz von
individuell gefrasten Titanaufbauten.
Dabei kénnen z. B. starke Divergen-
zen oder schwierige Implantatposi-

tionen gut ausgeglichen werden. Und
positiv ist, die Kosten daflr sind
mittlerweile absolut vergleichbar mit
Standardlésungen. Der Geldbeutel
der Patienten wird also geschont.

Und zum Schluss: Worin sehen Sie
den bisherigen Erfolg lhres Unter-
nehmens und lhrer Produkte be-
griindet?

Ob es unser Kundenservice oder un-
sere Zahntechniker/-meister sind —
alle haben ein breites Erfahrungs-
spektrum durch eine Vielzahl unter-
schiedlichster Anforderungen und
umgesetzter Auftrage. Flr be-
stimmte Bereiche haben wir Spezia-
listen, welche besonders konzen-
triert im Thema sind. So schaffen
wir es, die Entwicklungen in Bezug
auf Material- und Verfahrensvielfalt
positiv zu nutzen und fir unsere
Kunden in geforderter Qualitat um-
zusetzen. Zudem haben wir in den
letzten Jahren unsere Prédsenz in
Deutschland durch weitere Labore
vor Ort ausgebaut. In der Zusam-
menarbeit mit InteraDent stehen
unsere Kunden also nie vor der
Frage: ,Anwelches Labor wendeich
mich, um den Vorstellungen meiner
Patienten gerecht zu werden?" Ob
preiswert, ,made in Germany" oder
in vielen Regionen auch gemein-
sam mit dem Zahntechniker in der
Praxis, unsere Unternehmensstruk-
tur schafft die Losung fur zufrie-
dene Patienten.

kontakt

InteraDent Zahntechnik GmbH
Roggenhorster Stralke 7

23556 Liibeck

Tel.:+49 451 879850
info@interadent.de
www.interadent.de
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Trifft beil deinem Patienten den Nerv.
Garantiert!

\/

keine Vertragsbindung

» Auszahlung auf dein
Praxiskonto vor Be-
nandlungsbeginn
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Dentales Frasmaterial:
Von Techniker zu Techniker

Vielleicht haben Sie es selbst bereits getestet: CADtools Zirkon — das erste dentale Frasmaterial, das die CADdent-Eigenmarke
CADtools in ihr Produktportfolio aufgenommen hat. Damit Sie auch bei weiteren Materialien von einem guten Preis bei hochster
Qualitat profitieren konnen, hat das Unternehmen die Materialien Kobalt-Chrom, Titan sowie PMMA (transparent, einfarbigin

16 VITA-Farben und Multilayer in 16 VITA-Farben) zum 1. August 2021 als Eigenmarke eingefiihrt.

Was waren die
Einfiihrungskriterien?

Fur Dentallabore mit eigenen Fras-
anlagen spielt die Bearbeitungs-
qualitat eine groRe Rolle. Die Ron-
den mussen in ihrer Handhabung
einfach sein und das Material darf
Instrumente wie z.B. Fraser nicht
zu stark beanspruchen. Einer der
CADtools-Leitsatze ist es, in Zu-
sammenarbeit mit seinen Kund*in-
nen mehr Wertschopfung fir das
Labor zu erreichen. Deshalb wurde
neben materialspezifischen Krite-

rien auch die Wirtschaftlichkeit im
Detail betrachtet.

Dank dem hauseigenen Labor
Rager kénnen neue Materialien mit
ganzheitlicher Sicht getestet wer-
den. Dabei spielt nicht nur die Bear-
beitungsqualitat eine groRe Rolle.
Von den Kolleg*innen aus dem
Dentallabor kommt konstruktive
Ruckmeldung in Bezug auf die
Weiterverarbeitungsqualitat und Be-
standigkeit der Materialien.

Neben Wirtschaftlichkeit und der
Be- und Verarbeitungsqualitét ist
auch die Farbgebung gerade im Be-

IHRE CHANCE ZU MEHR ERFOLG!

0

QqE; Praxisnahe
Pflicht-
module

BLENDED
LEARNING

www.DGZIl.de

Ny

Businesspértner of CA

‘. +....CADTools..... ﬁ
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reich der &sthetischen Versorgung
ein wichtiger Faktor. Deshalb wurde
bei der Auswahl des CADtools-Zir-
kons und auch bei der Suche nach
einem geeigneten PMMA ein beson-
deres Augenmerk darauf gerichtet.

Was ist der Vorteil fiir mich?

Innerhalb des letzten Jahres wur-
den Produkte verschiedenster Her-
steller getestet, um qualitativ hoch-
wertige Materialien mit einer ver-
lasslich gleichbleibenden Qualitat
zu adédquaten Preisen anbieten zu
kénnen, ohne auf Zwischenhandler
zuriickgreifen zu missen.

Businesspartner of CADdent®

Was garantiert CADtools?

Zufriedenheitsgarantie

Ihre 100-prozentige Zufriedenheit
in die Qualitat der Produkte ist unser
Versprechen. Sollte dies einmal
nicht der Fall sein, tauschen wir die
Ware aus oder erstatten den Kauf-
preis. Jederzeit.

Geld-zuriick-Garantie

CADtools garantiert Ihnen faire und
attraktive Konditionen. Sollten Sie
ein identisches Produkt innerhalb
von sechs Wochen ab Kaufdatum
woanders giinstiger finden, erstat-
ten wir lhnen die Differenz.

Was zeichnet CADtools aus?

Aus der Vision ,Erster Ansprechpartner fiir mehr Wertschopfung in
der Zahntechnik" wurde ein Grundstein gesetzt, der das Handeln
im Unternehmen ausrichtet. Hervorragende Qualitdt und ein faires
Preis-Leistungs-Verhaltnis, kombiniert mit Transparenz und Ein-
fachheit, sind die Unternehmensgrundsétze. Diese Werte formen
die Stérken von CADtools und bilden ihren Erfolg. In der téglichen
Zusammenarbeit konzentriert sich das Unternehmen auf die we-
sentlichen Themen, die essenziell zur langfristigen Wertschop-
fung — 6konomisch wie 6kologisch — beitragen. All diese richtungs-
weisenden Leitlinien dienen einem Ziel: Ihnen als langfristiger und
zuverldssiger Partner zur Seite zu stehen. Damit auf die speziellen
Winsche und Bedirfnisse von Dentallaboren aus ganz Deutsch-
land und Europa noch besser eingegangen werden kann, wurde
im Jahr 2018 die Firma CADtools gegriindet.

Curriculum Implantologie

Jederzeit starten im DGZI Online Campus

- ITI Online Academy Zugang inklusive wahrend des Curriculums

Wichtig war dabei auch, dass
Kund*innen auf diese Qualitat so-
wohl setzen kdnnen, wenn sie selbst

- Praxisbezogene Pflicht- und therapiebezogene Wahlmodule

- Online Abschlussklausur

- Fiir Mitglieder reduzierte Kursgebinr: 4.900 Euro in ihrem Labor frasen, als auch ~Kontakt
Bei Abschluss einer mindestens dreijahrigen Mitgliedschaft in der DGZI, dann, wenn sie die Gertstproduk-
ansonsten Kursgebuhr: 5.950 Euro tion zu CADdent auslagern. So
haben CADdent- und CADtools-  CADdent® GmbH
, , Partner*innen immer die Moglich- ~ Max-Josef-Metzger-Strae 6
Inforlm.at|onen, Termine gnd Anmeldung unter www.DGZI.de keit, die Arbeiten in Spitzenzeiten 86157 Augsburg
sowie im aktuellen Fortbildungskatalog auf der Homepage. vom Augsburger Familienunter-  Tel.:+49821 5999965-0
nehmen fertigen zu lassen, ohne  augsburg@caddent.eu

www.caddent.eu
www.cadtools.eu

sichin Prozessen auf neue Mate-

Deutsche Gesellschaft fur Zahnarztliche Implantologie e.V. rialien einstellen zumtissen.

Geschéftsstelle: PaulusstraBe 1, 40237 Dusseldorf
Tel.: 0211 16970-77 | Fax: 0211 16970-66 | sekretariat@dgzi-info.de | www.dgzi.de

DG Z|

Deutsche Gesellschaft for
Zohnarztliche Implantologie e.V.
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Das vier Gradienten
Multilayer Zirkon
der Premiumklasse

Multilayer Farbverlauf, alle Vita Farben plus Bleach 1 und 2
Transluzenzanstieg auf 49% inzisal bei PREMIO Alegra SMILE
Festigkeitsanstieg auf 1.300 MPa zervikal bei PREMIO Alegra PRO
Risszahigkeitsanstieg bis auf > 5 MPa - vm im Bereich der Schneide
Rondendurchmesser 98,5 und 95mm, Hohen 14, 18 und 22mm

Die harmonischste Verbindung von Asthetik und Stabilitat -
PREMIO Alegra - das Premium Zirkon fur alle Falle.
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lhre Formel fur Qualitatsprothesen

CedITEC Denture Base

CediTEC __ Adhesive
X

CedITEC Denture Teeth

ASTHETISCH, PRAZISE, INDIVIDUELL -
PROTHESEN MIT DEM CEDITEC SYSTEM

* CAD/CAM-Komplettsystem zur Herstellung von
herausnehmbaren Prothesen

* Hochqualitative Materialien fiir einen langen
und hohen Tragekomfort

¢ Individuelle Prothesen — jederzeit reproduzierbar
und individualisierbar

. 8 Besuchen Sie uns in Kéln!
é}% 22.-25.09.2021
A e\!°°°/7$,l Stand N10/019 + N20/021
CAD / CAM @Q@/" 202‘ Halle 10.2
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Digitale Farbanpassung in der Handflache

OPTISHADE STYLEITALIANO fiir eine prazise Farbgebung.

Fur die orale Farbgebung werden
bislang haufig noch analog eigene
Muster und Farbschlissel aus
den Materialien Keramik oder Kom-
posit angefertigt. Diese Technik
muss durch solide Erfahrung unter-
mauert werden, um eine zuver-
lassige Interpretation zu gewahr-
leisten.

OPTISHADE STYLEITALIANO
bietet eine neue Losung fur die
Beurteilung der Farbgebung im
Mund. Das handliche digitale

Messgerat Uberzeugt mit enormer
Prazision und sicherer Reprodu-
zierbarkeit. Der gemessene Farbton
wird in *a*b*-Koordinaten kommu-
niziert, universelle Werte in der Welt
der Farbmetrik, und sind damit ein-
deutig und von Anwendenden leicht
zu interpretieren. Die L*a*b*-Koor-

umfassender Daten komplette Lo-
sungen fiir das Mischen und Schich-
ten von Dentalkeramikmassen.

OPTISHADE
STYLEITALIANO
istkompatibel

mitiOS.

dinaten kdnnen entweder mit den
gangigsten handelstblichen Farb-
schltisseln verglichen werden, die in
der Datenbank lhres OPTISHADE
STYLEITALIANO gespeichert sind,
oder in die integrierte Software
Matisse exportiert werden. Die
Software beinhaltet dank Kl und

Mehr Werkzeugvielfalt fur

Werkzeuglinie FRANKEN DENTAL um Baumale und Frasertypen erganzt.

Die Produktlinie FRANKEN DENTAL
vom Unternehmensverbund EMUGE-
FRANKEN wurde um weitere Bau-
male und Frasertypen erganzt.
Damit steht den Dentallaboren eine
noch grélRere Auswahl an Dental-
werkzeugen flr Frés-, Bohr- oder
Schleifanwendungen zur Verfi-
gung. Durch die Weiterentwick-
lung der Dentalmaterialien und Be-
arbeitungstechnologien baut Fran-
ken seine Dental-Produktlinie
kontinuierlich aus und bietet
mittlerweile Uber 500 Produkt-
varianten an Frasern, Schleifstif-
ten und Spiralbohrern zur Her-
stellung von Zahnersatz an.

Das Produktprogramm wurde
hinsichtlich Substrat, Schnei-
dengeometrie, Finish-Behand-
lung und Beschichtung auf alle
aktuellen Dentalmaterialien aus-
gelegt und optimiert. Das Ein-
satzspektrum der Werkzeuge
umfasst Anwendungen in Kobalt-
Chrom, Titan, PMMA/PEEK,
Wachs, Zirkonoxid und Glas-
keramik. Dieunterschiedlichen
Ausfiihrungen der Schaftgeo-

Abb.1: FRANKEN Dental T-Nuten-
fraser fiir Bearbeitungen mit Hin-
terschnitt oder mit helixférmigem
ziehenden Schnitt. Abb.2: Uber
500 Produktvarianten umfasst das
FRANKEN-Werkzeugprogramm fiir
Dentallabore.

(© Franken GmbH und Co. KG)

metrien mit glattem Zylinderschaft,
Messing-Anschlagring, Kunststoff-
Anschlagring oder Sicherungsring
ermadglichen einen breiten Einsatzin
allen géngigen Maschinensystemen
offener oder geschlossener CAD/
CAM-Prozessketten. Selbst eine
Vorrichtung zum Aufpressen der
Anschlagringe sowie einzelne An-
schlagringe sind im Produktpro-
gramm verflighar.

kontakt

Erstes 3D-Druckharz fur
lebensechte Prothesen

optiprint laviva mit natiirlich-transluzenter Farbgebung
und hoher mechanischer Festigkeit.

Die digitale Prothese ist der nachste
Schritt im Bereich der zahntechni-
schen CAD/CAM-Fertigung. Es gibt
verschiedene Verfahren. Das Dru-
cken der Prothesenbasis und das
anschlieende Verkleben von Zah-
nen oder Zahnkranz scheint der ef-
fizienteste Weg. Bei der Entschei-
dung fur die gedruckte Prothesen-
basis sind zuséatzlich zur Wirt-
schaftlichkeit dsthetische und funk-
tionale Aspekte zu betrachten.
optiprint laviva ist das erste 3D-
Druckharz fiir lebensechte Prothe-
sen. Dank einer nattrlich-translu-
zenten Farbgebung und der hohen
mechanischen Festigkeit lassen
sich Prothesen drucken, die mit
ihrem Aussehen und ihrer Stabilitat
jeden Patienten erfreuen.

sich lebensechte Prothesen ferti-
gen. Bei Bedarf kdnnen die Gingiva-
bereiche mit Komposit oder Kunst-
stoff charakterisiert und noch ein
Quantchen mehr an Natdrlichkeit
herausgearbeitet werden. Das
mundbestandige Druckharz ist ge-
schmacksneutral und erfllt alle
Anforderungen an ein Medizinpro-
dukt (Klasse lla). Speziell fur die
wirtschaftliche Herstellung von
Prothesenbasen mit dem 3D-Druck-
verfahren neu entwickelt, punktet
optiprint laviva mit vielen weiteren
Vorzligen. Zusatzlich zur natrli-
chen Transluzenz hat das gefiillte
3D-Druckharz eine hohe mechani-
sche Festigkeit. Die gedruckte Pro-
thesenbasis ist somit verwindungs-
stabil und halt auch hohen Belas-

Smile Line Europe GmbH
Goethestrale 6B

14542 Werder (Havel)
Tel.:+49 1754651879
www.shop-smileline.de

Dentallabore

Neben BaumaRerganzungen mit
groRerer Halslange und weiteren
Durchmessern wurde das Sortiment
um einen T-Nutenfréaser erganzt. Die-
ser ermoglicht eine hinterschnittige
Bearbeitung fiir das Herstellen von
Schraubensitzen in Cobalt-Chrom
oder Titan. Ebenso kann dieser Fra-
ser fur spiralférmige Helixbearbei-
tungen mit ziehendem Schnitt ein-
gesetzt werden. Hoher Verschleil3-
schutz sowie hohe Standzeit wer-
den durch die spezielle ALCR-
Beschichtung gewahrleistet.

kontakt

FRANKEN GmbH & Co. KG
Fabrik fiir Prazisionswerk-
zeuge
Frankenstrale7/9a
90607 Riickersdorf
Tel.+499119575-5
info@emuge-franken.de
www.emuge-franken.com

Infos zum Unternehmen

Vorteile digitaler Herstellung

Das digitale Herstellen von heraus-
nehmbaren Prothesen bringt viele
Vorteile. Insbesondere zu nennen
sind Prazision, Reproduzierbarkeit,
Materialqualitdt und Lieferzeit.
Zudem kann mit der effizienten
CAD/CAM-Fertigung von Prothe-
sen der knappen Verfligbarkeit des
Fachpersonals begegnet werden.
Der digitale Weg zur Prothese ist at-
traktiver als konventionelle Verfah-
rensweisen, ein wichtiger Motiva-
tionsaspekt gerade fir junge Zahn-
technikerinnen und Zahntechniker.
Hierbei resultiert aus dem 3D-Druck
der Prothesenbasis im Vergleich
zum CAM-Frasen eine geringere
Bevorratung, ein reduzierter Mate-
rialverbrauch, eine kiirzere Ferti-
gungszeit verbunden mit der Scho-
nung der Maschinenkapazitaten
und somit eine héhere Effizienz. In
Kombination mit konfektionierten
Zahnen oder digital gefertigten
Zahnen/Zahnkranz entsteht ein
herausnehmbarer Zahnersatz, der
viel Wertschépfungspotenzial bie-
tet und flir jedes Labor ein Aushan-
geschildist.

Lebensecht und mundbestéandig

Mit dem biokompatiblen Premium-
harz optiprint laviva werden Pro-
thesenbasen auf einfachem und
schnellem Weg gedruckt. Aus ver-
schiedenen Farbvariationen lassen

tungen sicher stand. GroRer Vorteil
bei der Anwendung: Eine Sedimen-
tation des Materials in der Flasche
oder in der Materialwanne ist aus-
geschlossen.

Wettbewerbsvorteil

Der 3D-Druck von Prothesenbasen
gewdhrt dem Dentallabor einen
groRen Wettbewerbsvorteil. Die ge-
druckte Prothesenbasis muss eine
meisterhafte Passung aufweisen,
sollte langzeitstabil und dsthetisch
sein. Mit optiprint laviva fertigen
Zahntechnikerinnenund Zahntech-
niker auf rationellem Weg Prothe-
senbasen, die all diese Anforderun-
gen erfiillen. Die Marke optiprint
steht fur 3D-Werkstoffe der neues-
ten Generation, die auf der Grund-
lage jahrelanger Erfahrung ent-
standen sind.

kontakt

dentona AG
Otto-Hahn-Strale 27
44227 Dortmund
Tel.:+49 231 5556-0
mailbox@dentona.de
www.optiprint.net
www.dentona.de
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Lasermelting in der
Zahntechnik

Die Digitalisierung in der Zahntechnik schreitet un-
aufhaltsam voran. Angefangen bei zahntechnischen
Desktop-Scannern zu CAD-Software-Systemen bis hin
zu intraoralen Scans, 3D-Druckern und Lasermelting-An-
lagen. All diese Systeme haben eines gemein: Sie stellen
mit unserer zahntechnischen Hilfe Zahnersatz fiir unsere

Patienten her.

n der additiven Fertigung wer-
den die Systeme der NEM-Ver-
arbeitung immer erschwing-
licher und kleiner. Materialien
von verschiedensten Herstellern
werden in ihrer Bruchdehnung
verbessert und ganze Prozesse
Uberarbeitet, sodass diese Pro-
zesse ahnlich wie ein 3D-Drucker
in unsere Laboratorien integriert
werden kdnnen.
Durch das Lasermelting in der
Zahntechnik konnen Werkstticke
gefertigt werden, welche mit kon-
ventionellen Methoden, wie bei-
spielsweise dem Guss, nur
schwierig in einem Stiick herzu-
stellensind. Mittels dieser Tech-
nologie kann im Gegensatz zur
CAM-Fertigung mit einer Dental-
frasmaschine extrem material-
sparend gefertigt werden.
Das Lasermelting kann im gesam-
ten Indikationsspektrum der Zahn-
technik eingesetzt werden: fir Ein-
zelkronen aus NEM, Implantatsu-
prakonstruktionen sowie Modell-
gusse, welche bisher immer noch
vollanalog hergestellt werden.
Durch die thermische Nachbe-
handlung der Werkstiicke errei-
chen diese ihre optimalen Eigen-
schaften und sind fiir den dauer-
haften Einsatz im Patienten-
mund vorbereitet.
Lasermelting aber wird mittler-
weile nicht nur in der NEM-Ferti-
gung eingesetzt. Selbst Materia-
lien wie Titan oder gar Gold kon-
nen mittels dieses modernen
Verfahrens verarbeitet werden.
Die Werksticke konnen zudem
von den verschiedensten Dienst-
leistern in unterschiedlichen
Fertigungsstufen bestellt wer-
den. Die Fertigungsstufen rei-

© Gold Quadrat GrnbH

chen vom klassischen Rohzu-
stand (d.h. Support und Sttitz-
strukturen sind noch vorhanden)
tber den Zustand ,Supports ver-
schliffen” bis hin zu einem hoch-
glanzenden Werkstiick, welches
fertig fir den Einsatz im Patien-
tenmundist.

Mit dieser Fertigungsmethode
kann nicht nur Zeit und Geld ge-
spart werden, hier kann durch das
Outsourcen eines Fertigungs-
schritts die Digitalisierung im Den-
tallabor vorangetrieben werden.
So erhélt die Wirtschaftlichkeit Ein-
zug in einen Fertigungsprozess,
welcher in vielen Laboratorien
eher ein Schattendasein fristet.
Da nicht jedes Dentallabor in eine
SLM-Anlage investieren kann
und wird, unterstiitzt die Fa.
Goldguadrat GmbH mit ihrem SLM-
Dienstleister die Dentallabore in
genau diesem Fertigungsschritt.
Goldquadrat sieht sich auch hier
als Partner der Dentallabore.

kontakt

ZTM Henrik Erichsen

Head of Sales|

Leiter Technische Beratung
Gold Quadrat GmbH
BUttnerstralle 13

30165 Hannover

Tel.:+49 511 449897-31
henrik.erichsen@goldquadrat.de
www.goldquadrat.de

Infos zum Autor

Liquidationslicken zuverlassig schliel3en

Mittels Forderungsfinanzierung durch die LVG.

Die Uberbriickung zwischen Leis-
tungserstellung und Zahlungsein-
gang wird flr viele Dentallabore zu-
nehmend zum finanziellen Spagat.
Die so entstehende Liquidations-
licke hat fatale Folgen: Neben dem
Wegfall von Skonti und gtinstigen
Konditionen bei Zulieferern leidet
vor allem die Kreditwdrdigkeit —
und damit die Flexibilitat, auf ver-
anderte Bedingungen des Marktes
zureagieren.

Verzogern sich Zahlungseingange
oder kdnnen Aufienstande nicht
beigebracht werden, kénnen Den-
tallabore notwendige Investitionen
nicht oder nur zu verschlechterten
Konditionen tatigen. Doch wie

schlief3t man wirkungsvoll die Li-
quidationsliicke und bricht aus dem
Kreislauf stetig wachsender AuRen-
stande aus, ohne das sensible Ver-
trauensverhaltnis zu seinen Kunden
zu belasten?

Hier kann eine Forderungsfinanzie-
rung die Bricke bilden. Factoring-
Anbieter, wie die LVG Labor-Ver-
rechnungs-Gesellschaft Stuttgart,
sorgen umgehend fir Liquiditat.
Mit einem ,Rundum-sorglos-Paket"
halt das inhabergeflihrte Unterneh-
men Dentallaboren seit fast 40 Jah-
ren den Riicken frei. Denn die LVG
Ubernimmt bereits bestehende Au-
Renstande sowie laufende Forde-
rungen und zahlt zuverl&ssig inner-

halb von 24 Stunden die Rechnungs-
werte aus. Auch das Ausfallrisiko
gehtandie LVG Uber.

Wer einen finanzstarken Partner mit
Know-how sucht, kann sechs Mo-
nate unverbindlich die LVG testen.

kontakt

LVG Labor-Verrechnungs-
Gesellschaft mbH
Rotebihlplatz 5

70178 Stuttgart
Tel:+4971166671-0
kontakt@lvg.de
www.lvg.de

Hochprazise scanbare Abformsilikone

Jubildaumsangebote bei Miiller-Omicron.

Der deutsche Hersteller Muller-
Omicron GmbH & Co. KG mit Sitz
in Lindlar/NRW stellt der Praxis
und dem Dentallabor hochprézise
und scanbare Abformsilikone zur
Verfiigung. Neben dem Regis-
triermaterial Agium 3D BITE und
dem Laborknetsilikon gammasil

Virtueller Messestand

PERFECT TEC 3D ist insbeson-
dere die Zahnfleischmaske gingiva
MASK 3D zur digitalen Datenerfas-
sung hervorzuheben. Sie zeichnet
sich durch sehr gute FlieReigen-
schaften, eine hohe Thixotropie und
Endharte aus. Das Material lasst
sich gut beschleifen und eignet

sich fiir die Anfertigung von Zahn-
fleischmasken mittels direkter und
indirekter Methode in der Implantat-
prothetik. Die Besonderheit aller
3D-Produkte ist die hervorragende
optische Reflektionsaktivitat und
die damit verbundene puderfreie
optische 3D-Registrierung und -Da-
tenerfassung im CAD/CAM/CIM-
Bereich.

Das Unternehmen feiert in diesem
Jahr sein 60-jahriges Firmenjubi-
laum mit attraktiven Jubilaums-
angeboten. Alle Angebote sowie
exklusive Onlineangebote finden
SieaufderWebsiteundimvirtu-
ellen Messestand. Einfach mal
vorbeischauen — ein Besuch lohnt
sich!

kontakt

Miiller-Omicron GmbH & Co. KG
Schlosserstrafie 1

51789 Lindlar

Tel.. +49 2266 47420
info@mueller-omicron.de
www.mueller-omicron.de
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Equip yourself mit Argen
Equipment

Neue Frasmaschinen SE und KE+ mit selbst entwickelter
MillBox CAM-Software und Frasersets.

Aus Flexibilitats-, Zeit- oder Image-
grinden entscheiden sich einige
Labore fir eine CAD/CAM-Inhouse-
Losung. Diesen Laboren bietet Argen
Dental mit dem neuen Argen Equip-
ment-System eine einzigartige Lo-
sung an und bleibt Back-up-Dienst-
leister von Fréds- und 3D-Druck-
dienstleistungen. Das komplette
Know-how mit langjahrigen Erfah-
rungswerten zur CAM-Fertigung
findet sich in dem neuen Argen
Equipment-System wieder. Die
selbst adaptierte MillBox CAM-Soft-
ware wurde mit spezifischen Fras-
strategien auf die eigenen Fraser
und selbstgefertigten CE-zertifizier-
ten Materialien abgestimmt.

Gefréast werden mit

der Argen Equipment
KE+-Maschine

Zirkon-, PMMA-und [
Wachsdiscs aus dem

Portfolio der eigen

gefertigten Argen-

Discs.

und hat die Strategien und Fraser
darauf genau abgestimmt.

Equip your package!

Argen Dental konzentriert sich mit
drei Packages, ,Pro", ,Creative" und
,Performer”, auf die gewlinschte
Vermarktungsstrategie der Labore.
Das ,Pro"-Package beinhaltet PMMA-
Discs fir die Herstellung von Provi-
sorien und Schienen sowie ein
PMMA-Fraserset. Fir ,creative”
Zahntechniker wurde ein Paket mit
ArgenZ — Zirkondiscs inklusive
Fraserset Zirkon — kreiert. ,Perfor-
mer", also leistungsstarke Labore,
erhalten ein selbst zusammenstell-
bares Materialpaket aus Argen

= ARGEN

EQUIPMENT KE®

Rund um die Uhr frasen

Mit Argen Equipment SE bietet Argen
eine besonders vielseitige 5-Achs-
Maschine, die Zahntechniker fiir ein
groles Materialspektrum von Zirkon,
PMMA bis hin zu Wachs nutzen kon-
nen. Aufgrund des automatischen
Wechslers fir acht Discs ist ein 24-
Stunden-Betrieb mdglich. Wirtschaft-
liches Arbeiten ist durch die Integra-
tion von drei lonisatoren durchfiihr-
bar. Diese verringern den Reinigungs-
aufwand entscheidend, indem sie
die statische Ladung von Kunststoff-
partikeln aus Argen PMMA-Discs
weitestgehend neutralisieren.

DirectDisc Technology

Mit der DirectDisc Technology fiir
eine revolutionare Rondenfixierung
(98 mm-Format) ist die Maschine
Argen Equipment KE+ versehen. Die
Premium-Spindel mit 4-fach-Hy-
bridkeramik-Kugellager sorgt mit
60.000 Umdrehungen pro Minute fiir
eine hohe Rundlaufgenauigkeit. Ein
massiver Gusskorper vermeidet
Vibrationen bei der 5-Achs-Ma-
schine. Gefrast werden mit der CAM-
Maschine Zirkon-, PMMA- und
Wachsdiscs aus dem Portfolio der
eigen gefertigten Argen-Discs. Argen
empfiehlt das Trockenfrasverfahren

PMMA und ArgenZ-Discs sowie ein
Fraserset Zirkon und PMMA.

Je nach Bedarf wahlen Labore die
Argen Equipment KE+- oder SE-Ma-
schine inklusive der individualisier-
ten MillBox-CAM-Software aus, die
seit Jahren auf die Maschinen ab-
gestimmt ist. Beide Gerate kom-
men jahrelang bei Argen im Fras-
zentrum zum Einsatz. Optional kén-
nen Laborkunden einen Sinterofen
bzw. eine Absaugung erwerben.

kontakt

ARGEN Dental GmbH
Fritz-Vomfelde-Strae 12
40547 Dusseldorf
Tel.:+49211 355965-111
info@argen.de
www.argen.de

Infos zum Unternehmen

ANZEIGE

,Mit CADdent

™ als Partner

sind meine Zahlen
SO gut wie

meine Arbelten”

Richard Krochta,
Richard Krochta Dentaltechnik GmbH, Miinchen

D ©

ERMELTING FRASEN 3D-DRUCK SERVICE

CADdent ist |hr kompetenter
Ansprechpartner fiir digitalen
Modellguss.

Hochster Qualitatsstandard
zu interessanten Konditionen.
Begeisterung garantiert.

WWW.CADDENT.
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Wohlfuhlen am Arbeitsplatz und auf der IDS 2021

Wer sich an seinem Arbeitsplatz
wohlfihlt, hat schon so gut wie
gewonnen — an Balance, an Mo-
tivation und am Ende vor allem
an Produktivitat. Das giltauchim
Dentallabor. Wer sorgt aber dafiir,
allen Mitarbeitenden einen opti-
mal und individuell zugeschnit-
tenen Arbeitsplatz zu schaffen?
Denn eine gleichsam praktische
und komfortable Umgebung zu
entwickeln, erfordert Expertise
und vor allem wertvolle Zeit, die
bei Zahntechnikern im Laborall-
tag haufig knapp ist.

Wir bei DENTDEAL positionieren
uns genau an dieser Stelle als zu-
verlassiger Partner fir Ihre Kom-
pletteinrichtung im Dentallabor.
Wir planen, produzieren und mon-
tieren lhre Einrichtung ganzlich
nach lhren personlichen Anforde-
rungen — vom ersten Design, Uber
die Herstellung in unserer eigenen
Werkstatt bis hin zur fachgerech-

Zusammenarbeit erweitert fur mehr
Auswahl im Labor

CAD/CAM-Portfolio von VOCO in exocad-Software integriert.

Der Dentalmaterialhersteller VOCO
und das CAD/CAM-Software-Un-
ternehmen exocad erweitern ihre
Zusammenarbeit: Fiir alle Compo-
site-Frasmaterialien sowie flr das
gesamte 3D-Druck-Portfolio und
die 3D-Drucker der SolFlex-Reihe
sind jetzt in der exocad CAD-Soft-
ware samtliche Design-Parameter
hinterlegt. Neben den VOCO 3D-
Druckmaterialien der V-Print-Reihe
gilt das auch fir zahlreiche weitere
3D-Drucker, zum Beispiel den Her-
steller Rapid Shape oder ASIGA.
Somit kdnnen exocad-Nutzer*in-
nen ab sofort voll unterstiitzt mit
allen CAD/CAM-Produkten von
VOCO arbeiten. Da alle Daten und
bendtigten Parameter in die Soft-
ware integriert sind, profitieren

ANZEIGE

MODELLGUSS

»259,90

e Genauigkeit von 2 pm

e extrem dichtes und homogenes
Gefluge

e hohe Festigkeit

Weitere Informationen:
www.goldquadrat.de/
fraesdienstleistungen

o
GOLDQUADRAT

Praxis und Labor von einer komfor-
tablen Anwendung und einer wert-
vollen Zeitersparnis.

In die auf DLP-Druckern einsetzba-
ren Harze der V-Print-Familie fliel3t
die jahrzehntelange Expertise
aus dem Anwendungsbereich der
lichthartenden Flllungsmateria-
lien ein. Dieses Know-how wird flir
den digitalen Workflow in hohem
MaRe anwendergerecht weiter-
entwickelt. Das Angebot deckt
zahlreiche Indikationen ab — von
Modellen, transparenten Schienen
und gingivafarbenen Prothesen-
basen Uber Materialien fur die
Giell- und Presstechnik bis zu in-
dividuellen Loffeln, Try-In Probe-
modellen fir Prothesen sowie
Bohrschablonen fiir die navigierte
Implantologie.

Fur die Herstellung von Restaura-
tionen per CAD/CAM-Frasverfah-

© VOCO GmbH

ren fihrt VOCO verschiedene Roh-
linge, die fir zahlreiche bekannte
Schleifeinheiten geeignet sind:
Wahrend die auf der Nano-Hybrid-
Technologie basierenden Grandio
blocs (als Blocks und Grandio disc
als Ronde) zur Herstellung von de-
finitiven Versorgungen indiziert
sind, eignet sich das CAD/CAM-
Composite Structur CAD zum Fra-
sen von langlebigen temporéaren
Kronen und Briicken.

kontakt

VOCO GmbH
Anton-Flettner-Strae 1-3
27472 Cuxhaven
Tel.:+494721719-0
digitalsupport@voco.com
www.voco.dental

DENTDEAL plant, produziert und montiert individuelle Komplettkonzepte.

ten Montage in lhren Raumlich-
keiten. Wir kombinieren Elemente
des modernen Arbeitsplatzes mit
einer Vielzahl an Frontfarben und
Dekoren flr Kunststoffarbeits-
platten nach lhrem personlichen
Geschmack zu einem fairen Preis.
Fur den Wohlfihlfaktor im Dental-
laborist damit gesorgt.

ANZEIGE

Acry Plus Evo

Der CAD-CAM Zahn der die Zeit iiberdauert

www.logo-dent.de
|OGO-DENT Tel. 07663 3094

Neugierig geworden? Dann besu-
chen Sie uns auf der Internationa-

len Dental-Schau 2021 in K&In! An
unserem Stand G009 in Halle 11.1
kdnnen Sie unser Unternehmen
in Wohlflihlatmosphéare kennen-
lernen. Denn neben DENTDEAL
working.furniture gibt es noch eini-
ges zu entdecken: Unseren prazi-
sen Reparaturservice, unser sorg-
faltig ausgewahltes Produktsorti-
ment, Kunststoffzahne der Firma
GOLDENT sowie deninnovativen
Luftreinigern der Firma AIRDOG
mit nachhaltigem Filterkonzept ohne
Folgekosten.

kontakt

DENTDEAL

Produkt & Service GmbH
Alte Stralle 68

94034 Passau
Tel.:+4985188697-0
info@dentdeal.com
www.dentdeal.com

Goldanlageformen im Check

Uberblick iiber Méglichkeiten des Edelmetallinvestments.

Edelmetalle sind von jeher ein klas-
sisches Basisinvestment, welches
neben dem Spekulationsaspekt, auf
langfristig steigende Preise zu set-
zen, auch einen gewissen Absiche-
rungsaspekt hat. ,Nicht umsonst
sagt eine Investmentweisheit:
Legen Sie 10 Prozent lhres Vermo-
gensin Gold an und hoffen Sie, dass
Sie es nie brauchen werden", verrat
Dominik Lochmann, Geschafts-
fihrer der ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG.

Prinzipiell unterscheidet man zwi-
schen physischen Gold-
kaufen und soge-
nanntem Papier-
gold. Bei Letz-
terem  be-
kommt man
von der Aus-
gabebank le-
diglich eine
Bescheinigung
dartiber, Gold
zu besitzen. ,Wer
grenzenloses Ver-
trauenindiejeweilige
Emissionsbank hat, fiir den

ist es eine glinstige Moglichkeit, von
steigenden Goldpreisen zu profitie-
ren, da der Unterschied zwischen An-
und Verkaufskurs hier am gerings-
ten ist. Bei physischem Gold ist die
Spanne naturgemal etwas groler,
da das Goldanlageprodukt erst pro-
duziert,transportiert,gelagertundbei
einem Ruckkauf Uberprift werden
muss", erklart Dominik Lochmann.
Fur wen der Absicherungsgedanke
im Vordergrund steht, der kauft sein
Gold aber dennoch meist lieber phy-
sisch und kiimmert sich selbst und
bankenunabhangig um die Verwah-
rung. Wer physisch in Gold investie-

ren mochte, kann dies entweder in
Form von Barren, flexiblen Tafelbar-
ren oder Miinzen tun. Bei Letzterem
unterscheidet man zwischen soge-
nannten Bullioncoins — also Miinzen,
die wie Barren rein zu Investment-
zwecken gepragt wurden und nahe
am Goldpreis gehandelt werden —
und numismatischen Sammler-
minzen, welche neben dem Edel-
metallwert auch einen gewissen
Sammlerwert haben. Will man spa-
ter seine Minzen verkaufen, muss
man jedoch erst Sammelnde
oder Kaufinteressierte fin-
den, denen genau der
Jahrgang fehlt,
den man verkau-
fen mochte,
und die des-
halb bereit
/4 \' § sind, auch
\ : mehr als den
. TRC Goldpreis fir
die Miinze zu
bezahlen. Soll
der Verkauf schnell
und unkompliziert
an einen Handler oder
eine Bank erfolgen, erzielt man
dagegen auch flir numismatische
Minzen meist nur den normalen
Goldankaufpreis.

kontakt

ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG
Gewerbering29b

76287 Rheinstetten
Tel.:+49724295351-11
shop@edelmetall-handel.de
www.edelmetall-handel.de



SHERA

WERKSTOFF
TECHNOLOGIE

gedruckt mit SHERAprint-model UV

SHERA. [he medel

Die schonsten Modelle gibt es bei SHERA

. aus hochwertigem Dentalgips oder gedruckt mit SHERAprint. Mit unseren
Werkstoffen und SHERA-Know-how gelingen prdzise Modelle mit wunderschénen
Oberfldchen und Textur, fur héchste technische Anspruche. Einfach selber machen

oder als Druckdienstleistung bestellen.

SHERA Werkstoff-Technologie GmbH & Co. KG
Esponhlstr. 53 | 49448 Lemférde | Deutschland | Tel: +49 (0) 5443-9933-0 | www.shera.de
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Zahntechnische Halteelemente und Dental-Spezialartikel

Si-tec gewahrt Messe-Rabatt auf vielfaltige Produktpalette bis Ende September.

In diesem Jahr nimmt die Si-tec
GmbH aufgrund der allgemeinen
Corona-Situation nicht als Ausstel-
ler an der IDS 2021 teil. Wir er-
moglichen Ihnen dennoch bis zum
30. September einen ,Messe-Ra-
batt" in Hohe von 20 Prozent auf
den reguldren Netto-Warenwert
der Si-tec-Produkte.

Kombinierte Prothetik

Die Si-tec GmbH ist vielen Anwen-
denden im Bereich der kombinier-
ten Prothetik bekannt. Die effizien-
ten und leicht zu verarbeitenden
Friktionselemente garantieren einen
sicheren und parodontal schonen-
den Halt der Prothese bei Doppel-
kronen, Stegen, Implantaten und
als extrakoronale Geschiebe. An-
statt sich mit zunachst klemmen-
den und danach zu lockeren Dop-
pelkronen abzumihen, ist mit den
Halteelementen der Si-tec GmbH
ein definierter und langlebiger Halt
der Zahnprothese im Mund ge-
wahrleistet.

TK-Snap: Das retentive Funktions-
element gibt den Patientinnen und
Patienten ein sicheres Gefiihl durch

Halteelemente

das vernehmbare Klickgerausch
beim Einsetzen der Prothese. Die
Abzugskraft bei Ausgliederung der
Prothese ist auf 4 N Parodont- und
Implantat-schonend eingestellt.

TK-Soft: Die feinjustierbaren Frik-
tionselemente des Systems in
ihren drei Varianten ermdglichen
eine mit Kontermutter gesicherte
und individuell einstellbare Frik-

tionskraft jedes einzelnen versorg-
ten Zahnes/Implantates.

TK-Soft CERAM: Hiermit wird eine
komplett metallfreie und dennoch
in der Haltekraft feinjustierbare
Versorgung ermdglicht.

Safe-tec Il Riegel: Er erlaubt eine
Anpassung der aufzuwendenden
Zugkraft bei Offnen der Riegel-
achse individuell auf die Bedurf-

Neues Vier-Gradienten-Multilayer-

Zirkondioxid

PREMIO Alegra PRO und SMILE fiir optimalen monolithischen Zahnersatz.

Mit PREMIO Alegra PRO und SMILE
Zirkondioxid der neuen Generation
lassen sich selbst die anspruchs-
vollsten Patientenfalle asthetisch
ansprechend, sicher und verlasslich
biokompatibel I6sen. Die vier integ-
rierten Materialgradienten — Farbe,
Transluzenz, Biegefestigkeit und
Risszahigkeit — schaffen eineideale
Kombination aus sehr guten licht-
optischen und mechanischen Ei-
genschaften. So wird das innovative

Material zum ,Gamechanger in
Laborund Praxis.

Vielseitigkeit

+ Transluzenz 43 —47 Prozent

+ Biegefestigkeit1.000—1.300MPa
+ Multicolor

+ 16Farben

Mit diesen Werten ist Alegra PRO
das Asthetik-Zirkonoxid fir alle
Falle. Es dient der Herstellung voll-
keramischer Kronen und Brlicken

J

PAN

\ f\/\/\ ”

Abb. 1: Alegra PRO — Zahnfarbe A3 — direkt nach dem Sintern. Abb. 2: Natdirlicher Farb-
verlauf und die gewiinschte Transluzenz direkt nach dem Glanzbrand. Abb.3: Bemalt
und glasiert. Abb.4: Muss den Vergleich mit Lithiumdisilikat nicht scheuen: Alegra
SMILE —individueller Farbmusterzahn, Zahnfarbe A1, nur glasiert.

jeder Spannweite. Dabei kann es
vollanatomisch, reduziert oder als
GerUst zur Verblendung verwendet
werden — im Front- und Seitenzahn-
bereich mit hochstens zwei Zwi-
schengliedern. Von der Einzelkrone
bis zur grofiten Implantat-Supra-
strukturistalles maéglich.

Asthetische Qualitat

Und wenn es dsthetisch etwas mehr
sein soll, kommt Alegra SMILE zum
Einsatz. Bei diesem Premium-Ma-
terial, das den Vergleich mit Lithium-
disilikat-Keramiken nicht scheuen
muss, sind zwei der vier Alegra-Gra-
dienten mehr in Richtung Asthetik
optimiert. Mit einer Transluzenz von
47 bis 49 Prozent im Inzisalbereich
und einer Biegefestigkeit von immer-
hin 1.000 MPa zervikal, zwischen
900 MPa und 800 MPa im Bereich der
Verbinder und 727 MPa im Schneide-
bereich, lassen sich mit PREMIO
Alegra SMILE Einzelkronen bis hin
zu viergliedrigen Briicken mit unver-
gleichlicher Schonheit herstellen.

kontakt

primotec

Joachim Mosch e.K.
Tannenwaldallee 4

61348 Bad Homburg
Tel.:+49617299770-0
primotec@primogroup.de
www.primogroup.de

nisse der Patientin oder des Patien-
ten. Hiermit kénnen auch motorisch
eingeschrankte Personen die Vor-
teile eines Riegelsystems fiir ihre
prothetische Versorgung nutzen.
Geschiebe wie zum Beispiel das
feinjustierbare metallische Ultra-
tec-Geschiebe oder das Kunst-
stoff-T-Geschiebe Sim-tec stehen
ebenfalls zur Verfligung.

Fir die Reparatur alter und nicht
mit den Si-tec-Funktionselemen-
ten ausgestatteter Prothesen bie-
tet die Si-tec GmbH mit dem Quick-
tec und Quick-tec plus-System
eine schnelle und wirtschaftliche
Losung, um eine zu lockere Pro-
these wieder nutzbar zu machen.
Zusétzlich zu den Halteelementen
bieten wir viele weitere nttzliche
Helfer flr den Praxis- und Labor-
bedarf, wie z.B. den Technikkleber
fiir metallische Verbindungen und
den Spezialkleber fur Zirkonver-
bindungen.

kontakt

Si-tec GmbH
Dental-Spezialartikel
Leharweg 2

58313 Herdecke
Tel.:+49233080694-0
info@si-tec.de
www.si-tec.de

Grazile Versorgung trotz
palatinaler Implantate

Bartplatte ermdéglicht dsthetische Konstruktion.

Stark palatinal gesetzte Implantate
erschweren haufig die Herstellung
einer grazilen Versorgung. Mithilfe
der Bartplatte, einem speziellen
Stegdesign, wird eine verschraubte
Konstruktion angestrebt. So kann
der definitive Zahnersatz nicht
nur funktionell und stabil, sondern
auch asthetisch hochwertig ge-
staltet werden.

Mit der Advanced-Funktion im Steg-
modul kann in der Software Zirkon-
zahn.Modellier der Steg geome-
trisch an die palatinale Flache des
Wax-ups angepasst und durch Frei-
formen individualisiert werden. Um
zusatzliche Retentionen am Steg
zu schaffen, kann das Geschiebe-
modul verwendet werden.

Der final designte Steg kann an-
schliefend gefrast werden. Digi-
talisiert bildet er die Basis fiir die
Modellation der finalen Uberkon-
struktion. AbschlieRend kann die

grazil gestaltete Sekundarstruktur
wie gewohnt mit dem Titansteg ver-
klebt werden.

kontakt

Zirkonzahn GmbH

Ander Ahr7

39030 Gais-Sidtirol, Italien
Tel..+390474 066 680
info@zirkonzahn.com
www.zirkonzahn.com

Infos zum Unternehmen
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Auch wenn die Schlagzeilen ge-
rade etwas anderes vermuten las-
sen: Nachhaltigkeit, Klima, Umwelt
sind so aktuelle Themen wie eh
und je und werden es auch bleiben.
Die Produktentwickler der Dreve
Dentamid GmbH tragen dieser Ent-
wicklung Rechnung und kdnnen
der Dentalwelt nun mit dem neues-
ten Mitglied der FotoDent®-Familie
das erste beeindruckende Ergeb-
nis prasentieren.

Umweltbewusste Herstellung

FotoDent® biobased model ist ein
lichthartender Kunststoff, der zu
50 Prozent aus nachwachsenden
Rohstoffen besteht. Der 6kologi-
sche Vorteil biobasierter Rohstoffe
gegenlber erddlbasierten besteht
in einem geringeren Einfluss auf
das Klima bei der Herstellung des
Kunststoffs: Wenn der Kohlen-
stoff aus Biomasse gebunden wird,
wird er nicht zu Kohlendioxid. Hier
wird also durch Pflanzen Kohlen-
dioxid in einen wertvollen Roh-
stoff umgewandelt. Das kehrt den
Trend um, dass die Menschheit
zunehmend mehr Kohlenstoff als

Der 3D-Druck wird griner

Dreve launcht ersten biobasierten Modellkunststoff.

Kohlendioxid in die Atmosphéare
emittiert.

Nachhaltige Lieferkette

Bei der Lieferantenauswahl wurde
darauf geachtet, dass die verwen-
deten Rohstoffe NICHT mit der Nah-
rungsmittelproduktion konkurrie-

ren und auf lokale Gegebenheiten
bei der Herstellung Ricksicht ge-
nommen wird. Damit kann der
Einsatz von FotoDent® biobased
model ein bedeutender Teil der un-
ternehmenseigenen Nachhaltig-
keitsstrategie sein! Zusatzlich ist
der Kunststoff frei von krebserre-

microtec

[=]

genden oder die Fruchtbarkeit be-
eintrachtigenden Stoffen. Der Anteil
flichtiger organischer Verbindun-
gen (englisch: volatile organic com-
pounds, kurz VOC) ist sehr gering
und belastet die Atmosphare weni-
ger als konventionelle 3D-Druck-
Materialien.

microtec 2C Inh. M
Tel.: +49 {0)2331 80
info@ microtec-den

Infos zum Unternehmen

Auch beim biobasierten FotoDent®
Modellmaterial sind die Material-
eigenschaften optimal auf den Ein-
satz im Alignerworkflow abge-
stimmt. Die Viskositat konnte zu-
satzlich deutlich abgesenkt wer-
den — damit verringert sich der
Reinigungsaufwand bei jedem ge-
druckten Teil. FotoDent® biobased
modelist ab sofort verkaufsfertig.

[=]

kontakt

Dreve Dentamid GmbH
Max-Planck-Strale 31
59423 Unna
Tel.:+4923038807-40
dentamid@dreve.de
www.dentamid.dreve.de

ANZEIGE

- weniger Aufwand

TK1 - einstellbare Friktion fur Teleskopkronen

kein Bohren, kein Kleben, einfach nur schrauben - 100.000fach verarbeitet

- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

- keine Reklamation aufgrund verlorengegangener Friktion
- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe einsetzbar

Auchals STL-File fir

CAD/CAM-Technik verfuigbar!

Anwendungs-

Jetzt CAD/CAM R
video ansehen: ‘

platzieren

aktivieren

Hohe 2,9 mm X
Breite 2,7 mm

Stempel

VERKAUF DES STARTERSETS NUR EINMAL PRO PRAXIS / LABOR

[]
[ ]

Bitte senden Sie mir ein kostenloses TK1 Funktionsmuster

modellieren

Hiermit bestelle ich das TK1 Starter-Set
zum Sonderpreis von 156 € * bestehend aus:
e 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge

Weitere Informationen kostenlo
unter 0800 880 4 880

* Nur einmal pro Labor/Praxis zzgl. ges. MwSt, [ versandkostenfrei.

per Fax an +49 (0)2331 8081-18

Der Sonderpreis gilt nur bei Bestellung innerhalb Deutschlands.

ey



Besuchen Sie uns auf der

dentaldirekt.de/de/ids-2021

DENTAL DIREKT GMBH, Industriezentrum 106—-108, 32139 Spenge
cube Zahn der Zukunft® ist eine eingetragene Marke der DENTAL DIREKT GMBH
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Hochasthetische Ergebnisse mit neuem Konzept

Initial IQ ONE SQIN-Konzept ermdglicht effiziente Farb- und Formgebung vollkeramischer Restauragionen.

Mit der Einfihrung des neuen
Initial IQ ONE SQIN-Konzepts fir
hochasthetische farbliche Cha-
rakterisierungen und Micro-Laye-
ring mit malbarer Keramik stellt
GC seine Expertise als Laborspe-
zialist erneut unter Beweis. Mit
dem neuen Konzept lassen sich
Herstellungsprozesse im zahn-
technischen Labor durch effi-
ziente Farb- und Formgebung voll-
keramischer Restaurationen be-
schleunigen. Initial 1Q ONE SQIN
bietet die Mdglichkeit, ohne die
klassische arbeits- sowie zeitauf-
wendige Schichttechnik hochas-
thetische vollkeramische Restau-
rationen aus Lithiumdisilikat bzw.
Zirkonoxid herzustellen.
Verwendet werden hierflr verschie-
dene Komponenten aus dem seit
fast 20 Jahren bei den Anwen-
denden bewéhrten und beliebten
Keramik-Komplettsystem GC Ini-
tial. Das Initial IQ ONE SQIN-Kon-
zept besteht aus den weiterentwi-
ckelten Initial IQ Lustre Pastes ONE,
Initial IQ ONE SQIN und den optio-
nal zu verwendenden Initial Spec-
trum Stains.

1Q-Philosophie

Das neu entwickelte, malbare Farb-
und Micro-Layering-Keramiksys-
tem Initial IQ ONE SQUIN basiert
auf der bewahrten GC Initial ,1Q-
Philosophie” und besteht aus op-
timal aufeinander abgestimmten
Keramikmaterialien. In Kombina-
tion konnen mit ihnen monolithi-
sche und vestibularreduzierte Res-
taurationen fiir den Front- und
Seitenzahnbereich effizient sowie
dsthetisch hergestellt werden. Die
mit GC Initial IQ ONE SQIN erziel-
ten Ergebnisse sind asthetisch
betrachtet den konventionell ge-
schichteten Restaurationen eben-
biirtig. Aufgrund der einfachen
und effizienten Anwendung lasst
sich viel Zeit in den taglichen Ar-
beitsprozessen sparen — ganz
gleich, fiir welche Technik sich Zahn-
technikerinnen und Zahntechniker
entscheiden.

FarbintensitatmitTiefenwirkung
Die keramischen Struktur- und
Malfarben der neuen Initial 1Q

Lustre Pastes ONE verleihen mo-
nolithisch hergestellten Restaura-
tionen zusatzliche Farbintensitat
mit Tiefenwirkung und bieten ein
naturliches Aussehen bei allen
Lichtverhéltnissen. Die produkt-
eigene Fluoreszenz von Initial 1Q
Lustre Pastes ONE tragt dazu bei,
die Fluoreszenz von monolithisch
hergestellten Restaurationen noch
einmal zu optimieren.

Connector-Brand

Auch fir nur vestibuldr reduzierte
GerUste eignen sich die neuen Initial
IQ Lustre Pastes ONE als Farb-und
Individualisierungsschicht. Sie
stellen einen idealen Connector-
Brand vor dem Auftragen der
Initial 1Q Lustre Pastes ONE-Kera-
mikpulver mit der Micro-Layering-
Technik sicher. Bei dieser wird
Initial IQ ONE SQIN einfach in einer
Schichtstarke von 0,1 bis 0,6 mm
Uber die individuell mit Initial 1Q
Lustre Pastes ONE bemalte und
gebrannte Oberflache aufgetra-
gen. Dank der ausgefeilten, feld-
spatbasierten Keramikmischung
entsteht ein naturgetreuer, drei-
dimensionaler Effekt. Dieser ver-
leiht der fertiggestellten Restaura-
tion die gewlinschte Farbtiefen-
wirkung sowie natdrliche Translu-
zenz. Aufgrund der einzigartigen
Verarbeitungs- und Modellier-
eigenschaften des Systems fallt
es besonders leicht, eine indivi-
duelle Oberflachentextur mit selbst-
glasierenden Eigenschaften zu er-
zeugen.

Das Initial IQ ONE SQIN-Konzept

erfillt die Kriterien

+ Erarbeiten von Form und feiner
Texturdetails im nassen Zu-
stand — keine Veranderungen
durch den Brand

+ Selbstglasierende Eigenschaf-
ten — flr ein glanzendes Finish
nach nureinem Brand

+ Optimal eingestellte Fluores-
zenz — erzielt einen natirlichen
Look in jedem Licht

+ Maximale Asthetik in einer mini-
malen Schicht

+ Geeignet fiUr alle Restauratio-
nen aus Lithiumdisilikat und
Zirkoniumoxid

G Init
ONE 50

J

N SYSTEMSET  gugsalt

Infos zum Unternehmen
kontakt Od40
Jica

ar
GC Germany GmbH, Seifgrundstrae 2,61348 Bad Homburg E .
Tel.: +49 6172 99596-0, info.germany@gc.dental, www.europe.gc.dental/de-DE =

ANZEIGE

Offene Rechnungen vermeiden...

So sorge ich fur Liquiditat!

Mein Dentallabor hat gut zu tun, aber beste Technik und guter Sevice
reichen nicht aus, um erfolgreich zu sein. Denn es kommt immer
wieder vor, dass ich mein Konto Uberziehen muss, weil einige meiner
Auftraggeber die Monatsaufstellungen verspatet, mit langeren
Zahlungszielen oder gar in Teilbetragen tber Monate hinweg
bezahlen. Gerade bei héheren Rechnungsbetragen muss ich mit
Krediten von der Hausbank oder privat aushelfen.

Aber das ist jetzt vorbei. Ich habe mich schlau gemacht und nutze
das m&m Dental-Factoring. Dadurch werde ich unabhangig vom

mé&m

Dental-Factoring

Zahlungsverhalten meiner Kunden und habe meine Finanzen fir u“d wie geht daS?

mein Dentallabor wieder voll im Griff.

PR | ca s

Kunden ich abrechne, kann ich natirlich selbst entscheiden.

DAS SCHONE:

Ich durfte 6 Monate lang das m&m Dental-Factoring testen.
Da habe ich das Team der m&m Dental-Factoring als einen
verlasslichen Partner kennengelernt, das diskret, kooperativ
und hilfsbereit ist. Die wissen aus Uber 20-jahriger Erfahrung,
wie es heute geht.

v
e E‘“‘uqsp:u\“"“mm

Ganz einfach, ich habe vorgesorgt, indem ich
meine Forderungen aus den Monatsaufstell-
ungen an m&m Dental-Factoring verkaufe.
Schon nach 24 Stunden ist der Gegenwert
dieser Forderungen auf meinem Konto.
Sofort kann ich fallige Ausgaben begleichen
und bendétige den Kredit der Hausbank nicht
mehr. Mit der Sicherheit dieses Liquiditatsge-
winns ist mein Labor bestens aufgestellt.

Die finanziell unruhigen Zeiten gehéren der
Vergangenheit an.

DAS BESONDERE: ich nutze das stille Labor-Factoring von m&m Dental-Factoring, damit alles bleibt wie es
auch in der Vergangenheit war. Ich bleibe Ansprechpartner meiner Kunden ohne diese Uber die Zusam-
menarbeit mit m&m Dental-Factoring informieren zu miissen. Ubrigens, mit welchen und mit wie vielen

Mein Labor profitiert von der Zusammenarbeit mit m&m Dental-Factoring durch...

° Laufende Finanzierung meiner monatlichen Umsitze, auch bei gr6Beren Rechnungsbetrdgen

° Permanente Liquiditdt ohne Aufnahme neuer Kredite oder Kontoliiberziehungen
° Sofortige Finanzierung meiner jeweiligen AuBenstidnde und Einkaufs-Rechnungen
° Schutz vor Risikenund Forderungsausféllen bis zu 100%

° Individuelle Absprachen im Hinblick auf Mahnwesen und Kommunikation mit meinen Kunden

m&m Dental-Factoring
GmbH & Co. KG

Am Esch 5, 26349 Jade
Tel: +49 4454 978880
info@dentalfactoring.de
www.dentalfactoring.de
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Al Termine

ceraMotion® One Touch
Pastenim Alltag

Referent: ZTM Waldemar Fritzler
Dentaurum

Tel.:+49 7231 803-0
info@dentaurum.de

18.09.2021 N Meckenheim
(bei Bonn)

TiF®-Totalprothetikin
Funktion

Referentin: ZTM Steffi Knopp, IZN
Tel.: +49 5131 4773-57/-58
www.izn-nord.net

20./21.09.2021 N Garbsen

FMD|M01 CAD/CAM
Basic

Referentin: ZT Fatima Karaki
Amann Girrbach

Tel.: +49 7231 957-221
trainings@amanngirrbach.com

23.09.2021 N Pforzheim

BEGO 3Shape Modell-
gussdesigner

Referent: ZT Markus Gerbitz
BEGO, Tel.: +49 421 2028-372
fortbildung@bego.com

268.09.2021 N Berlin

Das priti® perfect
Malfarbensystem
Referent: Salvatore Milioto
Schiitz Dental

Tel.:+49 6003 814-0
info@schuetz-dental.de

25.09.2021 N Hofheim

Ein Hauch von Keramik -
CZR 4.4.1 System

Referentin: ZT Gabriele
Ldmmel, Gold Quadrat
Tel.: +49 511 449897-0
info@goldquadrat.de

29.09.2021 N Freiberg

VITA Verblendmate-
rialien—VITA LUMEX AC

Referent: Axel Appel

VITA, Ute Schmidt

Tel:+49 7761 562-235
u.schmidt@vita-zahnfabrik.com

05.10.2021 N Langen

Das ultimative
IPS e.max®Erlebnis

Referent: Oliver Brix
Ivoclar Vivadent
Tel.:+49 7967 889-0
info@ivoclarvivadent.de

07./08.10.2021 N Berlin/
Hohen Neuendorf

Patientenindividuelle Kronen aus Zirkoniumdioxid

Cercon xt ML mit vier Farbschichten fiir idealen Farbverlauf und nattirliche Transluzenz.

Cercon®xt ML

True Color Technology

Multilayer

5366115018
Height: 18 mm 18026982

Shade: Al

Infos zum Unternehmen

x:1,23
Scale £ Y123

*VITA ist eine eingetragene Marke der
VITA Zahnfabrik H. Rauter GmbH & Co. KG

Die patientenindividuellen Kronen
von Atlantis werden aus dem Zirko-
niumdioxid-Material Cercon xt ML
von Dentsply Sirona hergestellt.
Cercon xt ML bietet mit seinen vier
Farbschichten von inzisal bis zer-
vikal einen idealen Farbverlauf und
natdrliche Transluzenz. Mit seinem
natirlichen Dentin-Schneidever-
lauf schafft Cercon xt ML lebens-
echte Asthetik und Farbsicher-

heit — ganz nach dem Vorbild der
Natur.

Die geschickte Anordnung der
Schichten mit differenzierten kom-
patiblen Inzisalfarben (VITA*-Far-
ben) verhindert tbermaRige Hellig-
keit. Die asymmetrische Dentin-/
Inzisal-Schichtung fir alle Schei-
bendicken ermdglicht eine natir-
liche Verteilung der Helligkeits-
werte.

-, Dentsply
w» Sirona

W

“\m“(

Bei Cercon xt ML kann der Zahn-
techniker zwischen maximaler,
mittlerer oder minimaler inzisaler
Transluzenz wahlen. Das Material
ist in 16 VITA*-Farben und dem
Bleachton BL2 verflighar. Es bietet
eine hervorragende Farbwieder-
gabe bei optimaler Stabilitat und
steht flr alle Atlantis-Kronen ein-
schlieRlich Atlantis CustomBase-
L&sungen zur Verfligung.

Einfacher Bestellvorgang

Der Bestellvorgang Uber das On-
line-Bestellportal Atlantis-WebOrder
ist denkbar einfach: Zuerst wird der
Restaurationstyp ausgewahlt, an-
schliefend legt man den Atlantis-
Kronen-Typ fest, dann wahlt man
die Zirkonoxid-Kronenfarbe und im
letzten Step kann durch die virtuelle
Positionierung der Krone in dem
gradienten Farbverlauf die patien-
tenindividuelle inzisale Transluzenz
eingestellt werden.

Krone und Abutment werden im sel-
ben kontrollierten Prozess konstru-
iert und gefrast, sodass die Qualitat
gleichmaRig gut bleibt. Dies erhoht
die Vorhersagbarkeit des End-
ergebnisses.

kontakt

Dentsply Sirona

Deutschland GmbH

Fabrikstralle 31

64625 Bensheim
Tel..+49625116-0
contact@dentsplysirona.com
www.dentsplysirona.com/atlantis

Innovative Werkzeugverpackung

Einen weiteren Meilenstein fir
effiziente und sichere Fras- und
Schleifarbeiten in der modernen
Zahnmedizin setzt die Ideen-
schmiede vhf camfacture AG.
Neben der standigen Fortentwick-
lung von Frasmaschinen, Soft-
ware und Werkzeugen hat vhf

fur effizientes Toolhandling

vhf entwickelt neues Packaging fiir Dentalwerkzeuge.

auch das Handling der Werkzeuge
weitergedacht und aus einer simp-
len Standard- eine multifunktio-
nale Werkzeugverpackung entwi-
ckelt. Mit dieser einzigartigen und
patentierten Lésung erhoht sich
die Effizienz im Workflow zur Her-
stellung von Zahnersatz weiter.

Die Werkzeugverpackungen bie-
ten durch ihr innovatives Design
beim Thema Aufbewahrung und
Handling den entscheidenden
Mehrwert fiir Dentallabore, Fras-
zentren und Zahnarztpraxen.
Jede Verpackung besteht aus
Schutzhilse und einem farbigem

Sockel, in dem das Werkzeug
eingesteckt ist. Mit sieben

unterschiedlichen star-
ken Farben ist klar er-

. sichtlich, welches Werk-
zeug fUr welche Ma-
terialklasse anwend-

bar ist. Der jewei-
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erkennbar auf der Schutzhiilse
aufgebracht.

Einzigartig ist, dass sich die einzel-
nen Verpackungen mittels inno-
vativem Schiebemechanismus
verbinden, trennen und beliebig
kombinieren lassen, sodass der
bestmdgliche Uberblick iber das
Werkzeugkontingent jederzeit ge-
geben ist. Das Handling der Fras-
werkzeuge ist durch die innovative
Verpackung kiinftig nicht nur ein-
facher, sondern auch sicherer.
Zusatzlich zum Schutz des Werk-
zeugs vor Beschadigungen bietet
die neue Verpackung eine sichere
Handhabung, da das im Sockel
befindliche Werkzeug nicht direkt
beriihrt wird. Somit ist die Ver-
letzungsgefahr fir den Nutzer mi-
nimiert. Ein weiteres Plus: Der
Sockel dient als Halter, um das
Werkzeug in das Werkzeugmaga-
zin der Frasmaschine direkt und
einfach einzusetzen oder zu ent-
fernen.

kontakt

vhf camfacture AG
Lettenstrae 10

72119 Ammerbuch
Tel.:+49703297097-000
info@vhf.de

www.vhf.de
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3D-Druck leicht gemacht: Losungen fur Praxis und Labor

Das DentaMile-Portfolio von DMG umfasst alle 3D-Druck-Komponenten.

Den digitalen Workflow fiir Praxis
und Labor vereinfachen: Daflir hat
DMG sein DentaMile-Portfolio ent-
wickelt. Das alltagstaugliche Lo-
sungsangebot umfasst alle 3D-
Druck-Komponenten, von der cloud-
basierten Software Uber leistungsfa-
hige 3D-Drucker und abgestimmte
Nachbearbeitungseinheiten bis zu
Materialien fUr verschiedenste An-
wendungen.

Software mit flexiblen Optionen
DentaMile connect bietet vier be-
darfsorientierte Workflow-Optionen.
Der Nutzer entscheidet selbst, wel-
cher Leistungsumfang fir ihn der
passende ist. Das erleichtert die in-
dividuelle Nutzung und den Einstieg
in den 3D-Druck — selbst ohne ei-
genen 3D-Drucker.

Bleaching-Schienenleicht erstellen
Der erweiterte Schienen-Work-
flow ermdoglicht die einfache und
effiziente Gestaltung von Blea-

ANZEIGE

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

ESG Edelmetall-Service GmbH

L +4155 615 42 36
ESG

www.Goldankauf.ch

ching-Schienen. Ob einzelne Zdhne,
partielle Zahnbereiche oder kom-
plette Zahnreihen aufhellen: Mit
dieser Workflow-Erweiterung ist
es moglich, eine individuell ange-
fertigte, passgenaue Bleaching-
Schieneim 3D-Druck zu erstellen.

German Innovation Award
DentaMile connect vereinfacht das
3D-Drucken so stark, dass die Tech-
nologie komplett in den Arbeits-
alltagintegriert werden kann — ohne
Technikbarrieren. Daflr erhielt
DentaMile connect den German
Innovation Award 2020.

Schnell. Intuitiv. Validiert.

Von Software Uber Hardware bis
zu den Materialien: Bei 3D-Druck-
Losungen fur die tagliche Arbeit
in Praxis und Labor ist vor allem
eines gefragt — Alltagstauglich-
keit. Der digitale Workflow muss
schnell, intuitiv und validiert
sein. Dieses DentaMile-Prinzip
finden die Nutzer im gesamten
digitalen Angebot von DMG ver-
wirklicht.

Das Ziel: den effizienten Einsatz
der 3D-Drucktechnologie ohne
technische Barrieren zu realisie-

Infos zum Unternehmen

5T

= DMG

Das DentaMile
Prinzip

ren. Detaillierte Infos hierzu auf
www.dentamile.com

kontakt

DMG

Elbgaustralle 248

22547 Hamburg

Kostenfreies Service-Telefon:
08003644262
service@dmg-dental.com
www.dmg-dental/ids
www.facebook.com/dmgdental

Highspeed-Sintern: Schnell, schon und sicher

Ceramill DRS High-Speed Zirconia Kit fiir Sintern von Zirkonoxid-Restaurationen in 20 Minuten.

Bestehend aus dem High-Speed
Sinterofen Ceramill Therm DRS und
dem eigens entwickelten Zirkon-
oxid Zolid DRS bietet das Ceramill
DRS High-Speed Zirconia
Kit von Amann Girrbach die =
optimale Grundlage fiir die
blitzschnelle Fertigung von
hochasthetischen Restau-

rationen aus Zirkonoxid. In nur 20 Mi-
nuten kénnen die Restaurationen
gesintert werden und bieten dank
der abgestimmten 16 VITA-Farben

=

mit integriertem Farb- und Translu-
zenzverlauf enorm hohe Effizienz
beinattrlichem Erscheinungsbild.
Im Fokus der Entwicklung stand klar
das Thema Sicherheit, denn nur von
langlebigen Restaurationen profitie-
ren Labor, Behandler und Patient.
Aus diesem Grund wurden bereits
in der Entwicklungsphase zahlrei-
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che Studien von namhaften exter-
nen Instituten durchgefihrt. Das Er-
gebnis war eindeutig: Der schnelle
Sinterzyklus hat keinen relevanten
Einfluss auf optische oder mechani-
sche Eigenschaften. Zusatzlich bie-
tet die hohe Biegefestigkeit von
> 800 MPa und die damit verbun-
dene Klassifizierung als Klasse 5
Zirkonoxid ein zusatzliches Sicher-
heitspolster.

Labore profitieren vom innovativen
High-Speed Sinterprozess, indem
sie ihr Service-Angebot um die soge-
nannte ,Same Day Crown" erweitern
konnen. Aber auch die Fertigung an-
derer Indikationen kann massiv ver-
kiirzt werden, wie beispielsweise
eine Implantatversorgung aus Zir-
konoxid-Abutment und-Krone.

kontakt

Amann Girrbach AG
Herrschaftswiesen 1

6842 Koblach, Osterreich
Tel.:+497231957-100
germany@amanngirrbach.com
www.amanngirrbach.com
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Editorische Notiz

(Schreibweise mannlich/weiblich/divers)
Wir bitten um Verstandnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtet wurde. Selbstver-
standlich beziehen sich alle Texte in gleicher Weise
auf alle Gendergruppen.
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_(Geknebelt von

BankKrediten
oder frel und

voller Schwung?

SIE HABEN
DIE WAHL."

Machen Sie sich unabhangig! Mit dem Factoring durch die LVG mussen Sie keine Leistungen mehr Uber Bank-
kredite vorfinanzieren. Ihr Labor wird wirtschaftlich gestarkt. Und nur ein finanziell gesundes Labor kann lang-

jahrige Garantien geben.

Vertrauen Sie den Erfindern des Dental-Factorings. Uber 30 Jahre erfolgreiche Finanzdienstleistung sorgen fiir

Kompetenz-Vorsprung. Und fur mehr als 30.000 zufriedene Zahnarzte.

IR

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH L\V/G—
HauptstraBe 20 / 70563 Stuttgart E‘h d
T0711666710 / F07116177 62 "

kontakt@lvg.de www.Ivg.de




