o) CADdent |
&

LASERMELTING  FRASEN

© ©

3D-DRUCK SERVICE

Die Monatszeitung fur das zahntechnische Labor

y4 ll ZAHNTECHNIK

www.zt-aktuell.de

ZEITUNG

Nr. 10 | Oktober2021 | 20.Jahrgang | ISSN: 1610-482X | PVSt: F 59301 | Entgelt bezahlt | Einzelpreis 3,50 Euro

GOLD-STANDARD.

Entdecken Sie mehr {iber Q ‘~

den Gold-Standard online:
info.amanngirrbach.com/artex-gold

ANZEIGE

]
~
AMANNGIRRBACH

Neuheiten in der Zahntechnik

Ein Uberblick verschaffte die IDS 2021 Ende September in Kdln.
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Pandemie-bedingt ein halbes Jahr
spater als urspringlich geplant,
haben die Teilnehmenden der Inter-
nationalen Dental-Schau Ende Sep-
tember eine Bestandsaufnahme
vornehmen, sich orientieren und
wieder personlich miteinander spre-
chen kdnnen. Was ersichtlich wurde:
In der Zahntechnik hat sich ein

Kurz notiert

Grippesaison

Viele Hausérzt*innen empfeh-
len dringend eine Grippeschutz-
impfung parallel zur Corona-
Schutzimpfung, um eine Doppel-
belastung in der kommenden
Saison zu vermeiden.

Im Gleichklang

US-Forschende haben heraus-
gefunden, dass sich mit der
Zeit der Puls von Menschen
synchronisiert, die gemein-
sam besonders aufmerksam
einer Geschichte lauschen.

Nebeneinander von digitalen und
gemischt analog-digitalen Workflows
etabliert. Welches Verfahren fir wel-
ches Labor im Einzelfall das beste
ist, unterliegt einem fortlaufenden
Wandel. Die Ausdifferenzierung der
Mdglichkeiten bietet groRe Chancen
flreinimmer effektiveres Arbeiten.

Intrinsische Farbverlaufe

In so manchem Fall, den man friiher
nur mit einer Vollverblendung asthe-
tisch Uberzeugend hatte [6sen kon-
nen, bietet sich heute die Verwen-
dung von Rohlingen mitintrinsischen
Farbverlaufen an. Sie kdnnen bei-
spielsweise eine zum Schmelz hin
zunehmende Transluzenz und gleich-
zeitig eine hohe Biegefestigkeit auf-
weisen. So lasst sie sich im Extrem-
fall bis zu einer 14-gliedrigen Briicke
mit zwei Pontics im Front- und
Seitenzahnbereich einsetzen. Und
flr das hochste der Gefiihle in puncto
Asthetik bleibt die Vollverblendung
nach wie vor eine Option.

Von Oxid- zu Glaskeramik

Fir eine universelle Indikation von Zir-
konoxid in der Prothetik erfuhren die
IDS-Besucher, wie sich die Oberfl&-
chen der Oxidkeramik zu Lithiumdisi-

L /‘rmesse GmbH, Harald Fleissner

likatoberflachen machen lassen —
also praktisch zu Glaskeramik. Die Ver-
wandlung erfolgt durch einen Diinn-
schichtauftrag unter Einsatz eines
Konditionierers. Die Zirkonoxid-Innen-
flachen lassen sich dann leicht ver-
kleben wie Glaskeramik, und den
AuRenflachen verleiht diese Spezial-
behandlung glaskeramische Asthetik.

Neuer Konfigurator
fiir CAD/CAM-Maschinen

Bei der Fille an digitalen Verfahren
und Tools ist es schwer, immer und
tberall den Durchblick zu behalten.
Mit einem neuen Konfigurator fiir
CAD/CAM-Maschinen wird die Zu-
sammenstellung des Equipments
flir das eigene Labor so einfach wie
die Auswahl des Basismodells und
der Extras beim Autokauf. Grundlage
ist das vorhandene fundierte zahn-
technische Produktions-Know-
how — der Rest geht mithilfe des
Konfigurators wie von selbst.

Vor Ort fanden sich viele weitere
Verfahren, aktuelle Produktinno-
vationenund Ausblicke auf die Zu-
kunft. DienachsteIDS stehtschon
indenStartlochernundfindetvom
14.bis 18. Marz 2023 statt.

Quelle: Koelnmesse

Handwerkszahlung

Im Gesundheitsgewerbe wurde rund
17,5 Milliarden Umsatz erzielt.

Das Statistische Bundesamt (Desta-
tis) hat erneut eine Handwerkszah-
lung durchgefiihrt. Die Ergebnisse
wurden anhand von Verwaltungs-
daten aus dem Statistischen Unter-
nehmensregister ermittelt. Dem-
nach waren im Jahr 2019 in Deutsch-
land im zulassungspflichtigen und
zulassungsfreien Handwerk rund
5,4 Millionen Personen tatig. Die rund
560.300 Handwerksunternehmen
erwirtschafteten etwa 634 Milliar-
den EuroUmsatz.

Die Unternehmen des Handwerks
sind nach ihrem ausgeiibten Ge-
werbe in sieben Gewerbegruppen ge-
gliedert. Bezogen auf die Anzahl der
Unternehmen, die tatigen Personen
sowie den Umsatz war das Ausbau-
gewerbe die gréRte Gewerbegruppe.
Im Jahr 2019 erwirtschafteten im Aus-
baugewerbe mehr als 230.400 Hand-
werksunternehmen mit rund 1,5 Mil-
lionen tatigen Personen etwa 172 Mil-
liarden Euro Umsatz.
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Die kleinste Gewerbegruppe war
das Gesundheitsgewerbe. Hier
waren rund 207.400 Personen in
etwa 19.700 Handwerksunterneh-
men tatig und erzielten rund 17,5 Mil-
liarden Euro Umsatz. Besonders
relevante Gewerbezweige in dieser
Gruppe sind Unternehmen der Zahn-
technik, Augenoptik und Orthopéadie-
technik.

Quelle: Destatis
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Leserbrief

Zum Artikel ,Uber 100 Tage MDR — Warnung vor Innova-
tionshemmung“ in der ZT Zahntechnik Zeitung 09/2021.

~Impfstatusabfrage dient Gesundheits-
wie Betriebsschutz”

ZDH-Prasident Hans Peter Wollseifer zum beschlossenen Kompromiss des Bundestages.

ie Innovationshemmung,

vor der in dem Artikel

lediglich gewarnt wird,

ist doch in Wirklichkeit
schon langst eingetreten. Die
IDS 2021 hat das unter Beweis
gestellt. Es hat dort kaum einen
Hersteller gegeben, der nicht
festgestellt hat, dass man ohne
MDR mehr neue Produkte gezeigt
hatte — diealle auch ohne dieses
(oder mit einem vernunftgesteu-
erten) Gesetz mit héchster Sorg-
falt entwickelt und produziert
worden waren. Es ist mir als Inha-
ber eines der kleinen Mitglieder
des VDDI unbegreiflich, wie die
EU dieses Monstrum auf den
Weg bringen konnte — und wieso
Deutschland als ein weltweit
fihrender Industriestandort in

Die MDR ist ein Birokratie-Mons-
ter, das Innovationen verhindert,
vorhandene Produkte verteuert
oder sogar beseitigt, besonders
kleine Industrieunternehmen in
ihrer Existenz geféhrdet (bzw.
zerstort!) und Existenzgriindun-
gen im Bereich der Medizinpro-
dukte-Industrie vereitelt. Damit
nicht genug, auch der vorgebli-
che Sinn des Gesetzes, ein stéar-
kerer Schutz der Patienten und
ihre bessere Versorgung, wird in
mehrfacher Hinsicht verfehlt —
ja, das Gegenteil wird sich ein-
stellen. Wahrlich eine Heldentat
der Politik!

Mit freundlichem Gruf® aus
Essen,

,Der beschlossene Kompromiss
zur Impfabfrage in der Arbeits-
welt greift viel zu kurz und
legt Arbeitgebern Stolper-
steine bei der Organisa-
tion eines der Pandemie
angemessenen betrieb-
lichen Gesundheitsschut-
zes in den Weg. Statt der
minimalen Ausweitung
des Abfragerechts fir Ar-
beitgeber auf nur einige
wenige Bereiche hatte es
eine umfassendere Offnung
gebraucht, in jedem Fall aber eine
Ausweitung auf die personen-
nahen Dienstleistungshandwerke,
auf alle Gesundheitshandwerke
und zudem alle Handwerke, die
im direkten Kundenkontakt ste-
hen etwa Uber Ladenlokale oder
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selbstverstandlich fiir Restau-
rant- und Konzertbesuche ist. Und
geradezu widersinnig ist es, dass
nicht einmal diejenigen Hand-

reiniger sowie flr Instandsetzun-

gen und Reparaturen in den Berei-

chen wie Krankenhausern oder

Pflegeeinrichtungen tatig sind,
fur die der Kompromiss nun
die Impfabfrage zulasst.

Organisation und
Geschaftstatigkeit
Fur unsere Handwerksbe-
triebe ist es wichtig, Uber den
Impfstatus der Belegschaft
Bescheid zu wissen, um einen
bestmdglichen Gesundheitsschutz
und geringstmdgliche Anste-
ckungsgefahr im betrieblichen
Miteinander zu organisieren. Und
es ist zunehmend auch fir die
Geschaftstatigkeit von grolter Be-
deutung, weil immer mehr Kundin-
nen und Kunden nur geimpfte
Handwerkerinnen und Handwer-
ker in ihren R&umen arbeiten las-

unserem Bereich das in dieser Andreas Huber sen moéchten. Die Abfrage des
Form zugelassen hat. Geschéaftsflihrer/Managing Impfstatus fihrt im Ubrigen nicht
Eine Hauptursache fiir die Ver- Ownerder DENTACO zu einer Offenlegung allgemei-
scharfung des MP-Rechts war  GmbH & Co. KG Gebrauchte Gerate aus der Zahntechnik, wie z.B. ner Gesundheitsdaten oder sagt
bekanntlich der Brustimplantate- Guss-/Tiegelschleuder / Absauggerat / Beutel / etwas Uber den Gesundheits-
Skandal. Es frustriert total, fest- Frasgerate / Galvanogerate / GieRgerate / Knie- zustand der Beschéftigten aus,
stellen zu missen, dass er sich anlasser mit Handstick usw. sondern dient lediglich einer
auch mit der MDR jederzeit wie- Jum Atk A. Franz, Tel.: +49 (0)151 24451950 Status quo-Erfassung des Impf-

derholen kann. Dieser Unterneh-
mer war ein Verbrecher, der be-
trogen und Dokumente gefélscht
hat — und solchen Tatern kommt
man bekanntlich mit schéarferen
Gesetzen nicht bei.

Verkaufstresen. Es ist in keiner
E Weise nachzuvollziehen, warum

am Arbeitsplatz nicht abgefragt
werden darf, was inzwischen

werksbetriebe den Impfstatus er-
fragen dirfen, deren Beschaftigte
beispielsweise als Gesundheits-
handwerker, Textil- und Gebaude-

levels im eigenen Betrieb oder
Unternehmen.”

Quelle: Zentralverband des
Deutschen Handwerks

Gysi-Preis 2021: Siegerinnen und Sieger wurden geehrt
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Die Preisverleihung fand auf der IDS in KéIn feierlich per Live-Ubertragung statt.
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V.1.n.r.: Jury-Mitglied ZTM Julia Schlee, Alina Kutschnik (Holzwickede, Bronze im 2. Lehrjahr), Antonia Geuss (Bornheim, Gold im 2. Lehrjahr), Mahmoud Al Jawabra (Leipzig, Bronze im 4. Lehrjahr), Emilia Kosubek (Dresden,
Silberim 3. Lehrjahr), Johannes Schulte-Vieting (Meschede, Silberim 2. Lehrjahr), Laura Schumann (Leipzig, Gold im 4. Lehrjahr), Nikolaos Karoustas (Reutlingen, Silber im 4. Lehrjahr), Franziska Breitinger (Langenau,
Bronzeim 3. Lehrjahr), Paul KirmRe (Leipzig, Gold im 3. Lehrjahr) und VDZI-Vorstandsmitglied ZTM Heinrich Wenzel.
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Abb. 1: ZA Philipp Silber. Abb.2: ZTM
Elmar Beckmann. Abb. 3: optiprint lumina
ist perspektivisch fiir definitive Restau-
rationen entwickelt worden und wird
derzeit vom Hersteller fiir das Drucken
von Kronen und Bricken als Langzeit-
provisorien empfohlen. Abb.4: Daten-
satz aus dem Intraoralscanner. Die
Zahne 24 und 25 sind fiir Kronen prapa-
riert. Abb.5 und 6: Herstellen des virtu-
ellen Modells mit Gegenkiefer in der
CAD-Software. Abb.7: Darstellen der
Préparationsgrenzen am Modell. Abb.8:
Die vollanatomisch konstruierten Kro-
nen 24 und 25. Abb.9 und 10: Nesting
der beiden Kronen auf der Bauplattform
(Druckersoftware). Abb.11: Die aus
optiprint lumina gedruckten Kronen auf
dem Stumpfmodell sowie als Kronen-
block.

Kronen aus dem 3D-Drucker:
Zukunft oder Realitat?

Annett Kieschnick, Fachjournalistin, im Gesprdch mit ZA Philipp Silber und ZTM Elmar Beckmann.

Das Anwendungsspektrum fiir den 3D-Drucker wird immer groer. Aktuell steht das Drucken
von Kronen und Briicken im Fokus des Interesses. Mehrere Firmen bieten entsprechende
Materialien an. Jiingst wurde beispielsweise innerhalb des optiprint-Portfolios ein 3D-
Druckharz (optiprintlumina) fiir Kronen und Briicken vorgestellt. ZA Philipp Silber (Ohlstadt)
und ZTM Elmar Beckmann (Weilheim) arbeiten seit einigen Wochen damit. Sie beantworten
Fragen zur Relevanz des 3D-Druckers inihrem Arbeitsalltag und gehen insbesondere auf
das Drucken von Kronen und Briicken ein.

err Silber, was macht den
3D-Druck aus lhrer Per-
spektive als Zahnarzt so
interessant?
Philipp Silber: Der 3D-Drucker ist
das Bindeglied im digitalen Work-
flow. Aus meiner Sicht werden sich
in den kommenden zehn Jahren Intra-
oralscanner vollends in der Zahn-
medizin etablieren. Schon heute

sind viele Praxen auf den digitalen
Workflow umgestiegen, auch wir.
Und da wir in der Digitalen Zahnheil-
kunde nach wie vor physische Objekte
bendtigen, missen diese aus dem Da-
tensatz generiert werden konnen, z.B.
Modelle oder Bohrschablonen. Hier
wird der 3D-Drucker zur Schnittstelle.
Aufgrund der Materialentwicklungen
vergréRert sich der Anwendungsbe-
reich, was den eigenen 3D-Drucker
in der Praxis attraktiver werden lasst.

Seit wann arbeiten Sie mit einem
Drucker und was fiir ein Gerat ist fiir
die Zahnarztpraxis gut geeignet?-
Philipp Silber: Wir nutzen seit 2017
einen 3D-Drucker und sind schritt-
weise in die Technologie eingestie-
gen. Einen speziellen Drucker kann
ich nicht empfehlen, denn dies ist von
verschiedenen Faktoren abhangig.
Bei der Entscheidung fiir einen Dru-

ist mir, dass das Gerat offen ist, so-
dass mit den gewlinschten Harzen
gedruckt werdenkann.

Herr Beckmann, seit wann und in
welchen Anwendungsbereichen
arbeiten Sie im Dentallabor mit
3D-Drucktechnologien?

Elmar Beckmann: Wir arbeiten seit
etwa flinf Jahren mit einem 3D-Dru-
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O Ohne Suppart
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Manueller Bearbeitungsmodus
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[ hochster Support 0,000 mm

Hinzufigen Anguss Entfemen

cker ist zunachst der Anwendungs-
bereich zu betrachten. Werden bei-
spielsweise viele KFO-Modelle ge-
druckt, ist eine groRe Bauplattform
sinnvoll. Wir arbeiten mit dem Free-
form 2 (ASIGA), einem relativ groRen
Drucker, der beispielsweise fiir Den-
tallabore gut geeignet ist. Fiir Chair-
side-Anwendungen sind erfahrungs-
geman auch kleinere Modelle prakti-
kabel, wie sie von verschiedenen Her-
stellern angeboten werden. Wichtig

cker, und die Anwendungsbereiche
erweitern sich stetig. Wie Herr Silber
sagt, etabliert sich in den Praxen zu-
nehmend der Intraoralscanner. Wir
erhalten mittlerweile circa 50 Pro-
zent der Auftrdge als Datensatz.
Daher ist es fir uns unerlasslich, den
3D-Druck im Laboralltag zu etablie-
ren. Modelle, Bohrschablonen, Ab-
formldffel, Modellgussgeriste fur
das CAD-Speed-Verfahren, Mock-
ups etc. Das Spektrumist breit.

Als Pionieranwender der optiprint-
Druckmaterialien sind Sie nah an
den Entwicklungen dran. Wie erle-
ben Sie die Arbeit der Werkstoff-
wissenschaftler und Produkt-
experten?

Philipp Silber: Aktuellverandertsich
der Markt an dentalen Druckmate-
rialien stark. Viele Hersteller entwi-
ckeln Materialien fiir spezifische In-
dikationen, und dies ist sehr vielver-
sprechend. Wir beobachten, dass
mehr auf die Erfordernisse der Pra-
xis bzw. des Labors eingegangen
wird. Die Dentalunternehmen haben
ihre Erfahrungen gesammelt und
konnen nun darauf aufbauen. In den
vergangenen Jahren wurde viel in
Forschung und Entwicklung sowie
Kommunikation investiert. Die
Werkstoffwissenschaftler und Pro-
duktentwickler orientieren sich an
den Beddrfnissen der Anwender.
Dies merken wir u.a. daran, dass die
Arbeit mit dem Entwicklungsteam
von optiprint und uns als Anwender
deutlich enger geworden ist.

Elmar Beckmann: Der 3D-Druck
wird andere Fertigungsverfahren
nicht ersetzen, aber als erganzende
Technologie immer wichtiger wer-
den, z.B. um Frasmaschinen zu ent-
lasten und effizienter zu arbeiten.
Daher sind wir auf gute Werkstoffe
und eine breite Vielfalt angewiesen.
Letztlich ist es fur uns als Anwender
wichtig, dass die neuen Materialien
ihr Versprechen halten, und hier
haben wir bei der optiprint-Familie
ein gutes GefUhl.

Herr Silber, Kronen aus dem 3D-
Drucker — Wunsch oder Realitat?

Philipp Silber: Theoretischist es Re-
alitat. Praktisch missen wir die Ma-
terialentwicklung betrachten. Harze
flr das Drucken von Kronen und
Briicken werden von verschiedenen
Herstellern angeboten. Wir arbeiten
schon langer mit den optiprint-Druck-
materialien und stellen immer wie-
der fest, dass im Unternehmen sorg-
faltig entwickelt wird und neue Mate-
rialien nur mit hohem Sicherheits-
aspekt auf den Markt kommen.
Beispiel dafir ist optiprint lumina fir
das Drucken von Kronen und Bri-
cken. Das Materialistin seinen Werk-
stoffeigenschaften perspektivisch
fur definitive Restaurationen entwi-
ckelt worden, wird jedoch zun&chst
flir Langzeitprovisorien empfohlen.
Diese vorsichtige und ehrliche He-
rangehensweise gefallt mir gut und
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erachteich als absolut sinnvoll. Nur
weil wir einen 3D-Drucker haben,
dirfen wir nicht in ,Uber"-Aktionis-
mus verfallen, sondern sollten uns
schrittweise an definitiven Zahn-
ersatz herantasten.

Wie sieht das im Dentallabor aus?
Drucken Sie Kronen und Briicken?
ElmarBeckmann:Langzeitproviso-
rische Restaurationen drucken wir
auch; wie Herr Silber arbeiten wir
mit optiprint lumina. Der 3D-Druck
ist fiir uns das optimale Verfahren
fiir das Herstellen provisorischer
Restaurationen. Gegenliber dem
Frasen ist das Drucken — abhéngig
von der Praxis- oder Laborstruktur —
effizienter und produktiver; gerade
wenn mehrere Restaurationen ge-
fertigt werden missen. Die Fras-

maschine wird entlastet. Die Ferti-
gung ist wirtschaftlicher und der
Zeitaufwand geringer.

Philipp Silber: Gleichwohl sind provi-
sorische Kronen aus dem 3D-Dru-
cker sehr gut in Prazision sowie
Werkstoffeigenschaften. Es kann
eine adaquate Asthetik nahe der
VITA-Zahnfarben erreicht werden.

Herr Silber, welche Anforderungen
stellen Sie an Langzeitprovisorien
und kann der 3D-Druck dem ge-
recht werden?

Philipp Silber: Langzeitprovisorien
erfiillen innerhalb der prothetischen
Therapie viele Aufgaben und be-
schrénken sich nicht auf den Ersatz
fehlender oder defekter Zahne. Zu-
gleich erfillt das Provisorium dia-
gnostische und therapeutische Auf-

gaben. Bei uns kommen Langzeit-
provisorien oft zur Anwendung, z.B.
nach umfangreicher Kronenpra-
paration oder endodontischer Be-
handlung. Entsprechend der Sorg-
faltspflicht als Zahnarzt mochte ich
die entstandene ,Wunde" im Sinne
einer provisorischen Versorgung
abdecken und den Zahn schiitzen.
Zudem miissen Kaufunktion, Pho-
netik und Asthetik wiederherge-
stellt werden. Zusammenfassend
gilt, Langzeitprovisorien entschei-
den oft maBgeblich Uber Erfolg
oder Misserfolg einer Behandlung.
Daher lege ich hohen Wert auf die
Qualitat.

Mit dem 3D-Druck wird eine M&g-
lichkeit geboten, die Kronen effi-
zient herzustellen. Allerdings bedarf
es entsprechender Materialien, die

Weitere Informationen
unter 0800 880 4 880
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hohen Anforderungen standhalten
mussen. In erster Linie dirfen die
Materialien weder eine allergisie-
rende noch eine toxische Wirkung
auf den Zahn und das umliegende
Gewebe haben. Zusatzlich zur Bio-
kompatibilitat und Asthetik sind die
Passung — GroRe des marginalen
Randspalts — sowie die Oberfla-
chenqualitat wichtig. Auch ausrei-
chende mechanische Festigkeit
stellt eine wichtige Anforderung an
provisorischen Zahnersatz dar.

Lesen Sie online das gesamte In-
terview sowie die Antwort auf die
Frage, ob die gedruckte Krone die
kostengiinstige Alternative zur Voll-
keramik werden kann.
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Meine Erfahrungist:
Wenn Teamgeist
und Kommunikation
stimmenund alle
denselben hohen
Qualitatsanspruch
haben, stimmt auch
das Ergebnis.

~Prazision in der Sache und Leichtigkeit
im Umgang”

Ein Interview von Rebecca Ludwig.

Seit 17 Jahren floriert die Zahnfabrik, das Dentallabor von ZTM Martin Janenz. Mit inzwischen drei Standorten, 55 Mitarbeitenden
und einem ausgekliigelten digitalen Workflow hat sich die mitarbeiterorientierte Philosophie von Martin Janenz ausgezahlt und
das Unternehmenbefindet sich auf Erfolgskurs. Im Interview wird deutlich, welcheimmensen Vorteile erin der Digitalisierung sieht.

err Janenz, Sie haben
vor genau 17 Jahren die
Zahnfabrik Berlin ge-
griindet und bedienen
momentan drei Standorte. Welche
Motivation lag diesem Prozess
zugrunde und welchen Grundsat-
zen haben Sie sich dabei ver-
schrieben?
Ich bin ein positiv denkender Mensch,
der sich gern hohe Ziele setzt. Anpa-
cken, neue Wege gehen, die eigene
Personlichkeit und den Workflow
immer wieder weiterentwickeln —
das macht mir Spal}, das spornt
mich an. Als Werte sind mir Mensch-
lichkeit, Verldsslichkeit und Wert-

schatzung besonders wichtig. Das
heillt zum Beispiel auch, dass sich
alle im Team aufeinander verlassen
konnen und auf Augenhohe arbeiten,
vom Auszubildenden bis zum Meis-
ter. Meine Erfahrung ist: Wenn Team-
geist und Kommunikation stimmen
und alle denselben hohen Qualitats-
anspruch haben, stimmt auch das
Ergebnis. Dabei ist diese Mischung
aus Prazision in der Sache und
Leichtigkeit im Umgang wichtig,
und das erlebe ich hier zum Glick.
Bei uns wird gern gelobt und ge-
rade investiere ich viel in die Wei-
terentwicklung meiner Teams. Ich
freue mich, wenn alle gliicklich sind:

Zahnarzte, Patienten und meine
Mitarbeiter.

Sie haben sich u.a. auf die digitale
Fertigung spezialisiert. Was hat
Sie dazu bewogen?

Ich hatte mich aus vielen Griinden
schon frih fiir das CAD/CAM-Ver-
fahren entschieden, allein schon
wegen der hohen Prozesssicher-
heit und dem erheblich vereinfach-
ten Workflow. AuRerdem finde ich
die Moglichkeit, mitten im Prozess
einzelne Schritte einfach wieder-
holen zu kdnnen, tiberzeugend.
Wenn ich da an friiher denke, haben
wir stundenlang per Hand eine voll-

anatomische Briicke aufgewachst,
und wenn es im letzten Schritt einen
Fehlguss gab, durften wir wieder
bei null anfangen — nicht gerade
motivationsfordernd. Wir sparen
also extrem viel Zeit und arbeiten
gleichzeitig deutlich praziser. Eine
gute Kombination!

Generell finde ich es wichtig, mit
der Zeit zu gehen. Die Frasanlage
und eine gute Software sind heute
die besten Freunde des Zahntech-
nikers. Es fasziniert mich, wie sich
unser Beruf in den letzten Jahren
entwickelt hat: Hochprézision im
My-Bereich, naturidentische Materi-
alien und sténdig verbesserte Soft-
ware sind eine enorme Unterstit-
zung, und die Ergebnisse sprechen
fir sich. Wir kdnnen selbst kaum
noch sagen, was ein echter Zahn
ist und was die Kopie.

Wie bewerten sie den aktuellen
Stand der Digitalisierung im Hin-
blick auf das Berufsbild Zahn-
technik?

Ich sehe die Digitalisierung ganz
klar als eine Bereicherung fiir un-
sere Branche und finde auch, dass
sie unsere Arbeit nicht stupider
macht oder weniger verlangt von
uns, sondern im Grunde sogar
mehr. Durch die stéandig neuen Pro-
zesse und Gerate ist mehr Flexibili-
tat, Kreativitat und Vielseitigkeit ge-
fragt — nur eben auf einer anderen
Ebene. Unser Beruf hat heute zwei
Facetten: Ein Zahntechniker muss
ein guter Handwerker sein und sich
mit der Software auskennen, um fit
an den Maschinen zu sein. Wer nur
eine dieser Fahigkeiten gut entwi-
ckelt hat, kann in dem Beruf nicht ex-
zellent sein. Heute siegt, wer beides
kann.

Die Digitalisierung bewirkt auch,
dass die Industrie dazu motiviert
wird, standig neue Materialien zu
entwickeln, die die Bedurfnisse
der Patienten optimal erfillen. Ich
denke da zum Beispiel an die hdhere
Biokompatibilitdt und Homogeni-
tat — das ist im Hinblick auf Aller-
gien und Sensibilitaten natirlich ein
Segen. Und fiir uns als Zahntech-
niker bieten die neuen Materialien
auch Chancen inder Fertigung.

Welche Maschinen und Mate-
rialien verwenden Sie in lhrem
Workflow?

Meine Strategie heilt mehrgleisig
fahren. Bei den Frasmaschinen be-
nutze ich zum Beispiel vier unter-
schiedliche Hersteller, bei den
Druckern sind es drei und auch bei
der Software setzen wir auf unter-
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schiedliche Anbieter. Damit bin ich
immer gut gefahren, wir haben
mehr Moglichkeiten. Was ich be-
sonders spannend finde, ist die Ar-
beit mit dem Face Hunter. Damit
sind wir in der Lage, die Gesichter
der Patienten im Labor aufzuneh-
men und ins System zu spielen.
Es ist natirlich eine wahnsinnige
Erleichterung, jederzeit alles in
3D vor sich zu haben, auch der
Lippenschluss ist so zum Bei-
spiel darstellbar und die Zahnérzte
konnen direkt mitdiskutieren, weil
wir den Screenshot mailen und
damit alles optimal visualisieren.
So macht professionelles Arbeiten
Spaf!

Sie bieten eine groRBe Service-
bandbreite an, unter anderem
auch die Regelung der Unterneh-
mensnachfolge. Was steckt hier
konkret dahinter?

Es gibt etliche Meister, die viel
Herzblut und Zeit investiert haben,
um ein Labor aufzubauen — und
dann mdchte es niemand weiter-
flhren. Ich finde das schade und
habe deshalb vor zehn Jahren ein

Die meisten Unternehmen auf Ex-
pansionskurs denken in die Breite.
Also viel einkaufen, billig produzie-
ren, niedrige L6hne, mehr verdie-
nen — eine ganz simple Rechnung
ist das. Meine Vision ist eine an-
dere: Lieber will ich Mitarbeiter
besser bezahlen, beste Arbeitsbe-
dingungen schaffen und nattrlich
auch ein gutes Betriebsklima.
Dabei helfen Weiterbildungsange-
bote und sicher auch unsere be-
richtigten ,Klassenfahrten”. Auf
die neuesten Gerate setze ich auch
weiterhin. Ich mdochte, dass die
Zahnfabrik fir hochsten Standard
bekannt ist und wir uns Uber Quali-
tat einen Namen machen. In den
kommenden zehn Jahren seheich
zehn Labore mehr, die exzellent
und mit personlichem Engage-
ment einen Topjob machen. Dafiir
treteichan.

Herr Janenz, vielen Dank fiir den
Einblick!

Unser Beruf hat heute zwei Facetten:

Ein Zahntechniker muss ein guter Handwerker
sein und sich mit der Software auskennen,
um fit an den Maschinen zu sein. Wer nur eine
dieser Fahigkeiten gut entwickelt hat, kannin
dem Beruf nicht exzellent sein. Heute siegt,

wer beides kann.

Labor mit allen Mitarbeitern Uber-
nommen. Das hat sehr gut ge-
klappt, sogar der ehemalige Inha-
ber wollte weiter bei uns arbeiten —
was natdrlich auch mdglich ist.
Der andere positive Effekt dabei
war: Die Zahnarzte konnten sich
weiter auf die bekannten Techniker
verlassen und haben sich zusatz-
lich Uber unsere besondere Hand-
schrift gefreut. Das Modell wurde
dann schnell zum Selbstldufer.
Mittlerweile haben wir effiziente
Konzepte entwickelt, mit denen
der Neustart leicht gelingt und sich
alle wohlflihlen. Eine klassische
Win-win-Situation.

Wohin soll die Reise fiir Ihr Unter-
nehmen gehen?

kontakt

ZTM Martin Janenz
Zahnfabrik Berlin
Rheinstralle 45/46

12161 Berlin

Tel.:+49 3025206355
info@zahnfabrik-berlin.de
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Kolumne
Digitaler Vertrieb fur Dentallabore

Thorsten Huhn
handlungsschérfer

Webmeeting statt
Prasenzveranstaltung?

EinBlickindie Veranstaltungslisten meiner dentalen Kun-
denwarindenletzten Monaten ehererniichternd. Nahezu
gahnende Leere in Sachen Prasenzveranstaltungen, keine
Assistenz-Seminare, keine Weiterbildungsveranstaltun-
gen fiir Zahnarzt*innen usw. Dabei sind Veranstaltungen
als vertriebliches Element, um Bestandskunden zu be-
treuen und potenzielle Kunden aufmerksam zu machen,

wichtig und richtig.

Selbstversuch

Schon vor Corona waren klas-
sische Videokonferenzldsun-
gen oder Meeting-Solutions
envogue. Fir jeden Webmeeting-
Zweck das richtige Tool. Die
Voraussetzungen sind dank IP-
basierter Netze nahezu Uberall
gegeben, ein PC mit Mikrofon
und Kamera, Tablet oder Smart-
phone sollte auch nicht das Pro-
blem sein. Warum also nicht
einen Referenten einladen, vor
Mikrofon und Kamera setzen
und Menschen weiterbilden,
die im sicheren Umfeld ihres Ar-
beitsplatzes oder von zu Hause
teilnehmen? Tatsachlich haben
wir diesen Versuch in den zu-
rickliegenden Monaten labor-
seitig einige Male unternommen
und erstaunt festgestellt, dass
die Resonanz auf eine Veran-
staltung als Webmeeting eher
bescheiden war. Obwohl das
Thema im Préasenzmodus als
Dauerbrenner gilt, waren deut-
lich weniger Praxen vor den PC,
das Tablet oder Handy zu locken.
Klar kann auRer dem Thema
auch der Zeitpunkt der Veran-
staltung eine Rolle spielen. Aber
auch hier haben wir vorgebaut
und das Webmeeting in unter-
schiedlichen Monaten angebo-
ten. Das Ergebnis war in jedem
Fall dasselbe: kaum Resonanz.
Woran liegt das?

Keine Lust auf
Webmeetings

Wenn Thema und Zeitpunkt als
Showstopper ausgeklammert
werden konnen, Referierende
Uber eine entsprechende Vita
verfligen und als Fachperson fir
das Thema gelten, dann kann es
nur noch an der Veranstaltungs-
form selbst liegen. Was bleibt,
sind fehlende Mdglichkeiten zum
Networking der Teilnehmenden
und der zwischenmenschliche
Kontakt zu Gleichgesinnten.
Diese Aspekte finden vor allen
in den Pausen einer Prasenzver-

anstaltung Berticksichtigung, im
Webmeeting werden sie fast gar
nicht unterstitzt. Auch die Ab-
wechslung vom beruflichen All-
tag mag eine Rolle spielen, vor
allem, wenn Webmeetings in
den Praxisraumen stattfinden
und nicht in ausgesuchten Lo-
cations mit 1A Catering. Auch
mogliche Ablenkungen im Web-
meeting etc. sollten nicht auRer
Acht gelassen werden.

Und es geht doch ...

Es sind also eher softe Faktoren,
die gegen ein Webmeeting als
lohnenswerte Veranstaltungs-
form sprechen. Dabei kénnen
glinstige Rahmenbedingungen
auch im virtuellen Raum ge-
schaffen werden, z.B. durch
Pausen in Breakout-Raumen
und moderationserfahrene Re-
ferierende. Und wenn das Labor
pfiffig ist, dann schickt es vor
Veranstaltungsbeginn Snack-
Boxen in die Praxen. Damit wére
ein weiterer Wohlfthlfaktor ge-
schaffen. Einfach weiter probie-
ren. Veranderungen brauchen
Zeit.

kontakt

Thorsten Huhn -
handlungsscharfer
Liegnitzer StraRe 27
57290 Neunkirchen
Tel.:+49 27356198482
mail@thorstenhuhn.de
www.thorstenhuhn.de
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iISchwangerschaft im
Dentallabor

WiBe/trag von Caroline Kiihns und Dr. Felix Heimann.

Werdende und stillende Miitter, die berufstatig sind, genielRen einen besonderen gesetzlichen
Schutzihrer Person undihres (ungeborenen) Kindes. Bei der Tatigkeit in einem zahntechnischen
Labor sind aufgrund der dortigen Gefahrenquellen verschiedene Schutzvorschriften zu beachten,
dieim Folgenden tiberblicksartig vorgestellt werden.

ie einschlagigen Normen

(vornehmlich im Mutter-

schutzgesetz, kurzMuSchG)

haben zum Ziel, einen
Schutz vor Gefahren, Uberforde-
rung und gesundheitlichen Scha-
den bei Mutter und Kind zu gewahr-
leisten. Grundsatzlich sind Arbeit-
gebende verpflichtet, alle fur ihre
betroffenen Arbeitnehmerinnen er-
forderlichen Schutzvorkehrungen
am Arbeitsplatz eigenverantwort-
lich zu treffen.

Umsetzung nicht mdglich, muss
die Arbeitnehmerin von der Arbeit
freigestellt werden.

Gesprach und
Dokumentation

Sobald eine Arbeitnehmerin mit-
geteilt hat, dass sie schwanger ist
oder stillt, haben Arbeitgebende
unverzlglich die nach Malkgabe
der Gefdhrdungsbeurteilung er-
forderlichen SchutzmalRnahmen

Sobald eine Arbeitnehmerin mitgeteilt hat,
dass sie schwanger ist oder stillt, haben
Arbeitgebende unverzuglich die nach Mal3-
gabe der Gefahrdungsbeurteilung erforder-
lichen Schutzmal3nahmen festzulegen und
der Arbeitnehmerin zusatzlich ein Gesprach
uber weitere Anpassungen ihrer Arbeits-
bedingungen anzubieten.

Gefdhrdung und Schutz

Zunachst missen Arbeitgebende
die Arbeitsbedingungen sowie po-
tenzielle Gefdhrdungen von Mutter
oder Kind je nach Art, Ausmafd und
Dauer fir jede Tatigkeit beurteilen.
Unter Berlicksichtigung des Ergeb-
nisses dieser sog. Gefahrdungs-
beurteilung missen Vorgesetzte
ermitteln, welche Schutzmaflinah-
men erforderlich sind und ob die
Arbeitsbedingungen umgestaltet
werden missen bzw. kdnnen. Kann
eine Arbeitnehmerin angesichts
einer erhohten Gefahr nicht im
zahntechnischen Labor weiterbe-
schaftigt werden, ist sie grundséatz-
lich umzusetzen (z.B. in den admi-
nistrativen Bereich). Ist auch eine

festzulegen und der Arbeitneh-
merin zusatzlich ein Gesprach
lber weitere Anpassungen ihrer
Arbeitsbedingungen anzubieten.
Arbeitgebende missen die Beur-
teilung der Arbeitsbedingungen
durch Unterlagen dokumentieren,
aus denen Folgendes ersichtlich
ist: das Ergebnis der Gefahrdungs-
beurteilung und der Bedarf an bzw.
die Festlegung von Schutzmal-
nahmen sowie das Ergebnis ihrer
Uberpriifung und das Angebot bzw.
der Zeitpunkt eines Gesprachs mit
der Arbeitnehmerin Uber weitere
Anpassungen ihrer Arbeitsbedin-
gungen. Arbeitgebende haben auch
alle anderen Personen, die bei ihnen
beschaftigt sind, Uiber das Ergebnis
der Gefahrdungsbeurteilung und

den Bedarf an SchutzmmaRnahmen
zu informieren.

Was zu beachten ist

+ Werdende und stillende Miitter
dirfen nicht mehr als 8,5 Stunden
taglich oder 90 Stunden in der Dop-
pelwoche arbeiten. Auch missen
sie nach Beendigung der taglichen
Arbeitszeit eine ununterbrochene
Ruhezeit von mindestens 11 Stun-
den einhalten. Grundsétzlich dir-
fen werdende und stillende Mtter
nicht zwischen 20.00 und 6.00 Uhr
und nicht an Sonn- sowie Feier-
tagen beschaftigt werden.

+ Arbeitgebende haben sicherzu-
stellen, dass die schwangere
oder stillende Arbeitnehmerin
ihre Tatigkeit am Arbeitsplatz, so-
weit es fur sie erforderlich ist, kurz
unterbrechen kann. Dartiber hi-
naus muss sie sich wahrend der
Pausen und Arbeitsunterbre-
chungen unter geeigneten Bedin-
gungen hinlegen, hinsetzen und
ausruhen konnen. Fir arztliche
Untersuchungen und zum Stillen
muss die Arbeitnehmerin nach
bestimmten Vorgaben von der
Arbeit freigestellt werden.

+ Eine schwangere oder stillende
Arbeitnehmerin darf keine Tatig-
keiten austiben, bei denen sie in
einem Mal Gefahr- oder Biostof-
fen ausgesetzt ist oder sein kann,
dass dies fiir sie oder ihr Kind eine
unverantwortbare Gefahrdung
darstellt. Zu beachten sind u.a.
diein 8§11, 12 MuSchG und den
Anlagen zur Verordnung zum
Schutze der Mitter am Arbeits-
platz (MuSchArbV) in Verbindung
mit anderen speziellen Vorschrif-
ten wie z.B. der Biostoffverord-
nung. Ein Kontakt mit potenziell
Krankheitserreger tbertragen-
den Substanzen und Produkten
muss verhindert werden. Eine
Verletzungs- und Infektionsge-
fahr muss ausgeschlossen sein.
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+ Verboten sind ferner Téatigkeiten,
bei denen die Arbeitnehmerin
physikalischen Einwirkungen oder
einer belastenden Arbeitsumge-
bung in einem MalR ausgesetzt

Infos zum Aut
ist oder sein kann, dass dies flir ~ chen: bei Frihgeburten, bei Mehr-  jedoch bis zum Ablauf von vier Mo-  PartnermbB oA

sie oder ihr Kind eine unverant-  lingsgeburten und wenn vor Ablauf ~ naten nach der Entbindung, nicht ~ Neuer Wall 55 E E
wortbare Gefdhrdung darstellt ~ von acht Wochen nach der Entbin-  gekiindigt werden. Eine Kiindigung 20354 Hamburg ]

(z.B. ionisierende und nichtioni-
sierende Strahlungen). Bei schwan-
geren Arbeitnehmerinnen sind

zusatzlich Belastungen, wie bei-
spielsweise durch Vibrationen
oder Larm sowie durch das
Heben und Tragen von gewissen
Lasten oder stdndigem Stehen,
verboten.

+ SchlieBlich kann sich ein (teil-
weises) Beschaftigungsverbot
auch aus einem arztlichen At-
testergeben.

Schutzfristen

Innerhalb der sog. Schutzfristen
dirfen Arbeitgebende eine betrof-
fene Arbeitnehmerin nicht beschéfti-
gen: in den letzten sechs Wochen
vor der Entbindung, soweit sich die
Arbeitnehmerin nicht ausdriicklich
zur Arbeitsleistung bereit erklart,
und bis zum Ablauf von acht Wo-
chen nach der Entbindung.

Entbindet die Arbeitnehmerin nicht
am errechneten Termin, verkrzt
oder verlangert sich die gesetzliche
Schutzfrist vor der Entbindung ent-
sprechend. Die Schutzfrist nach der
Entbindung verlangert sich in den
nachfolgenden Féllen auf zwolf Wo-

dung bei dem Kind eine Behinde-
rung &rztlich festgestellt wird (im
letztgenannten Fall nur auf Antrag

Bei schwangeren Arbeitnehmerinnen sind zusatzlich Belastungen, wie
beispielsweise durch Vibrationen oder Larm sowie durch das Heben und
Tragen von gewissen Lasten oder standigem Stehen, verboten.

000AOD®

der Arbeitnehmerin). Beivorzeitiger
Entbindung verlangert sich die
Schutzfrist nach der Entbindung
um den Zeitraum der Verkiirzung
der Schutzfrist vor der Entbindung.

Kiindigungsschutz

GemaR §17 MuSchG gilt dartber
hinaus ein besonderer Kiindigungs-
schutz: Arbeitnehmerinnen darf
wahrend einer Schwangerschaft,
bis zum Ablauf von vier Monaten
nach einer Fehlgeburt nach der
zwolften Schwangerschaftswoche
und bis zum Ende ihrer Schutzfrist
nach der Entbindung, mindestens

innerhalb dieser Zeitrdume ist aller-
dings nur unzulassig, wenn den
Arbeitgebenden zum Zeitpunkt der

microtec

Kiindigung die Schwangerschaft,
die Fehlgeburt nach der zwdlften
Schwangerschaftswoche oder die
Entbindung bekannt ist oder wenn
sie innerhalb von zwei Wochen
nach Zugang der Kiindigung mit-
geteilt wird.

kontakt

CarolineKiihns
Dr. FelixHeimann
Rechtsanwalte M&P Dr. Matzen &

Tel. +49408080480
heimann@matzen-partner.de
www.matzen-partner.de

© Thomas Pajot o — stock.adobe.com
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...mehr Ildeen - weniger Aufwand

- individuell ein- und nachstellbare Friktion

- einfache, minutenschnelle Einarbeitung

- keine Reklamation aufgrund verlorengegangener Friktion
- auch als aktivierbares Kunststoffgeschiebe einsetzbar

Hohe 2,9 mm
Breite 2,7 mm

VERKAUF DES STARTERSETS NUR EINMAL PRO PRAXIS |/ LABOR

Bitte senden Sie mir ein kostenloses TK1 Funktionsmuster

TK1 - einstellbare Friktion fiir Teleskopkrone
kein Bohren, kein Kleben, einfach nur schrauben - 100.000fach ver

Anwendungs-
video ansehen:

@

Stempel

Auchals STL-File fir

CAD/CAM-Technik verfiigbar!
o
Jetzt CAD/CAM \§

[]
[]

modellieren

Hiermit bestelle ich das TK1 Starter-Set
zum Sonderpreis von 156 €* bestehend aus:
® 12 komplette Friktionselemente + Werkzeuge

Weitere Infor
unter 0800 8

e

* Nur einmal pro Labor/Praxis zzgl. ges. MwSt. / versandkostenfrei.

per Fax an +49 {0)2331 8081-18

Der Sonderpreis gilt nur bei Bestellung innerhalo Deutschlands.
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Mehr Unternehmensforderung fur
Klimaschutzmaldnahmen

Neuausrichtung des KfW-Umweltprogramms fiir eine griinere Infrastruktur.

Jilia Ardaran/Shutterstock.com

Das Bundesumweltministerium
erweitert in Zusammenarbeit mit
der KfW die Férderung von Um-
welt- und Klimaschutz-Investitio-
nen sowie von MalRnahmen zur
Anpassung an die Folgen des Kli-
mawandels. Unternehmen, Einzel-
unternehmer und Gewerbetrei-
bende konnen seit dem 1. Septem-

ber 2021 das KfW-Umweltpro-
gramm nicht nur zur Finanzierung
allgemeiner Umweltschutzmaf3-
nahmen sowie von MalRnahmen
zum ressourcenschonenden und
kreislauforientierten Wirtschaf-
ten (,Circular Economy") nutzen,
sondern auch fir Investitionen in
MaRnahmen zur Verbesserung

ANZEIGE

Zirkonk£1slg!
NEU!

des Klimaschutzes und zur An-
passung an die Folgen des Klima-
wandels.

Schwerpunkt: naturbasierte
Lésungen

Mit dem KfW-Umweltprogramm
werden insbesondere Klimaschutz-
maRnahmen in energieintensiven
Branchen gefordert, die zu einer
wesentlichen Reduktion von pro-
zessbedingten Treibhausgasemis-
sionen flihren. Zudem unterstitzt
das Programm MaRnahmen, die
Belastungen und Risiken infolge
des Klimawandels mindern. Hier-
zu zahlen zum Beispiel Hitze-
belastung, Beeintrachtigungen der
Wassernutzung durch zuneh-
mende Erwarmung und vermehrte
Sommertrockenheit oder Stark-
regen, Sturzfluten oder Uber-
schwemmungen, verbunden mit
Risiken fir Menschen, Gebaude
und Infrastrukturen. Ein Schwer-
punkt der Foérderung sind Vorha-
ben, die naturbasierte L&sungen
einsetzen und die zu einer griinen
Infrastruktur beitragen, beispiels-
weise durch die Begriinung von
Gebauden oder Firmengelanden
oder MalRnahmen des natdirlichen
Wasserrickhalts.

Quelle: BMU

NEUE TECHNIK ZUR HERSTELLUNG EINER ZIRKULAREN RESTAURATION

AUF DIVERGIERENDEN IMPLANTATEN

Hinzufiigen von virtuellen Schrauben und Schraubengewinden im Stegdesign zur Verschraubung

der Sekunddrstruktur auf dem Steg. Titansteg wird auf den Implantaten verschraubt

Visualisierung zeigt optimale Position der Schraubengewinde in der Primdrstruktur, die wihrend

des Frdsvorgangs in den Steg gefrdist werden

Verhindert undsthetische vestibulire Schraubenkandile

und verbessert die postoperative Pflege und Hygiene

Ohne die zirkuldire Asthetik zu beeintréichtigen,

lassen sich hochstabile, steggestiitzte

Restaurationen herstellen

Zirkonzahn Deutschland — 73491 Neuler — T +49 7961 933 990 - info@zirkonzahn.de — www.zirkonzahn.com
Zirkonzahn Worldwide — Siidtirol — T +39 0474 066 680 — info@zirkonzahn.com — www.zirkonzahn.com

Deutsche Firmen
halten an globalen
Lieferketten fest

ifo-Studie: Kaum Riickverlagerungen nach Deutschland geplant.

ANZEIGE

Ankauf von Dentalscheidgut

= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH

L +4155 61542 36
ESG

www.Goldankauf.ch

Nur wenige Unternehmen in Deutsch-
land setzen trotz der Coronapande-
mie auf neue nationale Lieferketten
und wollen die globale Beschaffung
ersetzen. Das geht aus einer ifo-Stu-
die fur die Konrad-Adenauer-Stif-
tung hervor. Von 5.000 befragten
Unternehmen will nur jedes zehnte
in Zukunft vermehrt auf heimische
Lieferketten setzen. ,Viele Firmen
planen stattdessen, ihre Lagerhal-
tung auszubauen und die Anzahl
ihrer Zulieferer zu erhdhen’, sagt
Lisandra Flach, Leiterin des ifo Zen-
trums fir AuRenwirtschaft.

Riickverlagerung fiihrt

zu Verlusten

Die Studie ergab auch, dass eine
Rickverlagerung der Produktion
nach Deutschland oder ins nahe
gelegene Ausland zu hohen Wohl-
standsverlusten flihren wiirde. ,Bei
einer Rickverlagerung konnte die
reale Wirtschaftsleistung Deutsch-
lands um fast 10 Prozent zurtickge-
hen" sagtFlach. Gleichesgilt flirdie

Ruckverlagerung der Produktion zu
europaischen Nachbarn. In diesem
Fall wiirde die deutsche Wirtschafts-
leistung um 4,2 Prozent sinken.
Damit wird deutlich, dass ,eine poli-
tisch gesteuerte, umfassende Um-
organisation der Lieferketten deut-
scher Unternehmen nicht nur un-
notig wére. Ein solches Reshoring
ware dariiber hinaus fir Wirtschaft
und Gesellschaft immens kosten-
intensiv", stellt Jan Cernicky, Ex-
perte flr internationalen Handel
und Wirtschaft bei der Konrad-
Adenauer-Stiftung fest.

GroRer Aufwand fiir KMUs
Besonders kleinen und mittleren
Unternehmen (KMU) fallt eine star-
kere Diversifizierung ihrer Liefer-
beziehungen oft nicht leicht. Fiir sie
ist es haufig mit verhaltnismaRig
groRem Aufwand verbunden, Ge-
schéaftsbeziehungen mit mehreren
auslandischen Zulieferern aufzu-
bauen und zu koordinieren. ,Eine
mittelstandsfreundlichere Ausge-
staltung von Handelsabkommen
kann einen wichtigen Beitrag zu ro-
busteren Lieferketten leisten’, sagt
Andreas Baur, Co-Autor der Studie.
Eine Vereinfachung und Harmoni-
sierung von Ursprungsregeln wiirde
beispielsweise KMUs die Nutzung
von Freihandelsabkommen deut-
lich erleichtern und auf diese Weise
neue Mdglichkeiten zur Diversifizie-
rung eroffnen.

Quelle: ifo Institut

Fokusthema: Nachhaltigkeit
in der Zahnmedizin

BZAK traf sich mit VDDI und BVD auf der IDS 2021.

Im Rahmen der IDS in Ko&In trafen
sich am 22. September 2021 der
geschéaftsflihrende Vorstand der
Bundeszahnarztekammer (BZAK)
zu einem Austausch zum Thema
Nachhaltigkeit mit den Spitzen aus
Dentalindustrie und Handel, dem
Verband der Deutschen Dental-In-
dustrie (VDDI) sowie dem Bundes-
verband Dentalhandel eV. (BVD).
Die Teilnehmenden des Treffens
waren sich einig, dass man die zahl-
reichen Initiativen zur Verringerung
des CO,-Abdrucks in der Zahnmedi-
zin sowohl seitens der Dentalindus-
trie als auch seitens der Praxen un-
terstlitzen und verstarken mochte.
Unter anderem informierte BVD-
Prasident Lutz Mdller Uber die An-
strengungen des Fachhandels, die
Verpackungsmenge zu reduzieren.
So habe man schon vor Jahren
Mehrwegverpackungen bei Liefe-
rungen eingeflihrt. Der Versuch sei

damals aber daran gescheitert,
dass die Mehrwegverpackungen
so attraktiv waren, dass Kunden sie
gerne behielten. Mller wies in dem
Zusammenhang auch darauf hin,
dass die Verpackungen so gestaltet
werden mussen, dass sie von den
Versicherungen anerkannt werden.
Die einfachste und schnell umsetz-
bare Losung sehe erin der Verringe-
rung der Anzahl der Bestellungen
pro Tag. Manche Kund*innenerhiel-
ten zum Teil acht Pakete und Pack-
chen am Tag. Davon konne ein Teil
ganz sicher geblindelt werden.
Mittelfristig werde der Fachhandel
durch kontinuierliche Mainahmen,
ahnlich wie bei den Herstellern, eine
Verbesserung der Nachhaltigkeit
erreichen.

Quelle: BVD



Das 3D-Druck Messespecial von DMG

DMG 3Delite Messe-Bundle - Ideal fiirs Praxislabor

3D Drucker 3Delite + Reinigungseinheit 3Dewash + Nachbelichtungseinheit 3Decure + Software DentaMile connect
(Nutzungsoption »Producer, 1 Jahr) + Materialpaket Resins (bestehend aus je 3 x 200 g LuxaPrint Ortho Plus und
LuxaPrint Ortho Flex)

Unser Messepreis zur IDS: 15.500 € zzgl. MwSt™ (16 % Rabatt auf die Regelpreise)

DMG 3Demax Messe-Bundle - Ideal fiirs Dentallabor

3D Drucker 3Demax + Reinigungseinheit 3Dewash + Nachbelichtungseinheit 3Decure + Software DentaMile
connect (Nutzungsoption »Producer«, 1 Jahr) + Zubehorpaket + Materialpaket Resins (bestehend aus je
5x 1000 g LuxaPrint Model Grey und LuxaPrint Ortho Plus)

Unser Messepreis zur IDS: 18.500 € zzgl. MwSt* (25 % Rabatt auf die Regelpreise)

Interessiert? Dann sprechen Sie uns an.

Telefonisch unter 0800 364 42 62 (kostenfrei aus dem deutschen Festnetz) oder per E-Mail an
service@dmg-dental.com.

*Lieferbedingungen: Das Angebot gilt vom 1. September bis zum 30. Oktober 2021 ausschlieRlich fur Endverbraucher mit
Geschiftssitz in Deutschland, Osterreich oder der Schweiz solange Vorrat reicht. Fiir andere Staaten: Bitte erkundigen Sie sich nach den

in lhrem Land giiltigen Konditionen.
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Abb.1: Die Kulzer Mobile Academy tourt
mit einer Vortrags- und Produkterlebnis-
welt auf 200 Quadratmetern durch
Deutschland. (© Kulzer — Lukas Gojda/
Shutterstock.com) Abb.2: Stefan
Klomann ist Chief Marketing Officer
bei Kulzer. Abb.3: Die Kulzer Mobile
Academy zeigt u.a. im Bereich der Res-
tauration ,Licht & Starke". Zu entdecken
gibt es bewahrte Innovationen im Be-
reich Komposite und Bondings. (© Kulzer)

KULZER

N
Weitere Informationen zur Kulzer
Mobile Academy, zu den Tourdaten
und zur Anmeldung gibt es bei
KulzerCOM 2021, dem neuen
Portal fiir Know-how-Transfer und

Produktinnovation, unter www.
kulzercom.net

~Echte Erlebnisse”: Kulzer Mobile Academy
bringt Wissen und Innovation auf Tour

Seit September tourt die Kulzer Mobile Academy auf 200 Quadratmetern quer durch Deutschland: In dem ausgebauten Erleb-
nis-Truck erwartet Zahnarzt*innen und Zahntechniker*innen eine spannende Produkt- und Erlebniswelt mit kompakten Fach-
vortragen, erlebbaren Produkthighlights und personlichem Austausch mit Expert*innen und Kolleg*innen. Vergeben werden

err Klomann, die Kulzer
Mobile Academy ist seit
Anfang September auf
Tour. Was verbirgt sich
hinter ,Deutschlands gréter mo-
biler Dental-Akademie®, was ist lhr
Anliegen?
Die Kulzer Mobile Academy ist keine
Roadshow im klassischen Sinne mit
herkdmmlichen Produktprasentatio-
nen auf engem Raum. Vielmehr ist
es uns wichtig, den Zahnarzten
und Zahntechnikern quasi vor der
Haustir echte Erlebnisse und eine

wirkliche Begegnung zu ermdglichen.
So verfligt unser Erlebnis-Truck Uber
insgesamt 200 Quadratmeter (zwei
Pavillons a 100 Quadratmeter). Auf
dieser Flache kdnnen unsere Besu-
cher verschiedenen kompakten Vor-
trdgen zuhdren, Produkte in einer Er-
lebniswelt mal ganz anders kennen-
lernen und Kollegen treffen, mit denen
man sich austauschen kann — sogar
auf dem Sonnendeck. Zusammen-
fassend schafft unsere Kulzer Mobile

Academy also eine vollig andere Art
der Begegnung und der Akademie —
all das natdirlich unter der Malkgabe
der aktuellen RKI-Richtlinien.

Auf welche Themen und Produkte
konnen sich lhre Gaste in der Kulzer
Mobile Academy freuen?

In der Produkterlebniswelt stellen wir
per Rundgang in kleinen Gruppen
innovative Dentallésungen und Pro-
dukte aus dem gesamten Portfolio
des Hauses Kulzer vor. Beginnend
beim Thema Restauration mit unse-
rem Bonding-Material iBOND® Uni-
versal prasentieren wir den gesam-
ten Bereich der Fillungsmaterialien
rund um Venus® Diamond und
Venus® Pearl, gerade in der neuen
Variante ONE. Auch zeigen wir als
Abformspezialist natlrlich unsere
Abformmaterialien, genauer A-Sili-
kone, C-Silikone und speziell unser
neues Produkt RetraXil®, eine Retrak-
tionspaste mit sehr interessanten
Vorteilen fir den Zahnarzt. Zum
Thema Intraoralscanner demons-
trieren wir unseren cara i500 und
dencarai700.

Ausgehend von diesem Bereich kon-
nen unsere Besucher den digitalen
Workflow mit dem 3D-Printing ent-
decken. Dort stellen wir das neueste
Gerat vor, namlich den cara Print 4.0
pro. Zusammen mit den umfangrei-
chen Materialien, die wir haben, bie-
tet das Gerat unzahlige Moglichkei-
ten fur die Zahntechniker.

Auch fiihrt der Erlebnis-Rundgang
in den Bereich der Zdhne und zu
verschiedenen Zahnbibliotheken.
Gleichzeitig schauen wir uns das
PALA® Mix & Match-System an, d.h.

die Kombinierbar-
keit unserer Zahnli-
nien. Und mit 85 Jahren
Erfahrung bei Prothesenkunst-
stoffen in der Dentalbranche thema-
tisieren wir auch dessen Maglichkei-
ten und setzen sie speziell in Szene.
Nicht zuletzt mochte ich den Bereich
der Verblendung erwahnen mit
HeraCeram, v.a. HeraCeram 750
und HeraCeram Saphir, und unser
Produkt Signum® mit dem neuen
Signum® universal bond, unserem
einzigartigen Haftvermittler. Es
wird spannend in der Kulzer Mobile
Academy!

Sie werben mit dem Slogan ,Experts
meet experts”. Wie funktioniert das
personliche Treffen in der Kulzer
Mobile Academy unter Beriicksich-
tigung der derzeitigen Lage?

Unser Konzept beinhaltet die nament-
liche Registrierung zur Kontaktnach-
verfolgung. Vor Ort Uberpriifen wir
weiterhin, ob der Teilnehmer geimpft,
genesen oder getestet ist. Kostenlose
Schnelltests stehen zur Verfligung.
Ebenso ist die Besucherzahl pro
Timeslot auf 14 Personen begrenzt.
Diese werden nochmals in zwei Grup-
pen geteilt, wobei eine Gruppe in die
Vortrags- und eine in die Produkt-
erlebniswelt geht. Bevor die Gruppen
nach 45 Minuten wechseln, wird fir
15 Minuten gereinigt und geltftet. In
dieser Zeit stehen fir unsere Besu-
cher Getranke in Einwegflaschen und
in To-go-Bechern bereit. Die Masken-
pflicht gilt in der gesamten Produkt-
erlebniswelt, in den Vortrdagen bis
zum Sitzplatz. Zudem werden unsere
Mitarbeiter taglich getestet.

bis zuzwei Fortbildungspunkte nach BZAK und DGZMK. Selbstverstandlich verfiigt die Kulzer Mobile Academy iiber ein durch-
chtes Hygienekonzept gemall Robert Koch-Institut mit regelmaRigen Aktualitatspriifungen. Unsere Fragen beantwortet Stefan

Zusammenge-
fasst: Wie profi-
tieren Zahnarzt*in-
nen und Zahntechni-
ker*innen von Kulzers neuem
Wissenstransfer?
Zunachst einmal wollen wir, dass
unsere Kunden in der Kulzer Mobile
Academy Spall haben und dabei
noch etwas lernen. Wir haben hier
eine wirklich tolle Akademie aufge-
baut mit qualitativ hochwertigen
Vortragen und Fortbildungspunk-
ten dafiir. Aber natirlich ist auch der
Gang durch unsere Erlebniswelt
etwas Besonderes. Unsere Gaste
kénnen die Produkte damit einmal
von der anderen Seite kennenlernen
und spannende Aspekte, die man
normalerweise so nicht erfahrt. Und
selbstverstandlich sollen sich un-
sere Besucher austauschen kdnnen
und die Gelegenheit haben, in einer
sicheren Umgebung Kollegen zu
treffen, mit ihnen einen Kaffee zu
trinken und sich vielleicht dann noch
flir den Abend zu verabreden.

Herr Klomann, vielen Dank fiir das
Gesprach.

kontakt

Kulzer GmbH

Leipziger Stralle 2

63450 Hanau

Tel.. 08004372522
info.dent@kulzer-dental.com
www.kulzer.de
www.kulzercom.net



Coming soon...
Magic Model 3D
Endlich perfekte
Sagemodelle drucken!

Besuchen sie unseren virtuellen Messestand ...
www.baumann-dental.de

MODEL 3D @

BY BAUMANN DENTAL

al.de

-dent

Dental GmbH / Im Hdélderle 5/ Remchningen-Deutschland / Fon: +49(0)7232-73218 0 / www.baumann

Baumann
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Leasing — die grofRe Blackbox? Mitnichten!

Infos zum Autor

Frage: Kaufen oder Leasen?

Disclaimer

Es gehtin diesem Artikel (denk)ansatzweise um die Vorteile
von Leasing gegentiber Barkauf oder Finanzierung tiber die
Hausbank. Diese Informationen sollen in erster Linie einem
groben Uberblick dienen, welche aber von Kaufinteressierten
und deren Steuerberater*innen aufgrund ihrer individuellen
steuerlichen Situation mitdem jeweiligen Leasingunterneh-
men unbedingtim Vorfeld direkt abgeklart werden miissen!

wobei man im Geschaftsleben nie
vor konjunkturellen Schwache-
phasen sicher sein kann.

Hausbankfinanzierung

Bei der Finanzierung Uber die Haus-
bank erhéht der Kunde sein eigenes
Obligo (Haftung fur Verbindlichkei-
ten) gegeniber der Bank, und die
Kontrolle der Bank wachst dabei
auch Uber das Anlagevermdgen
des Unternehmens. Kredite der
Bank fir Gewerbe und Freiberufler
mussen dabei grundsatzlich der
SCHUFA gemeldet werden. Verbind-

,Hohe Raten und tiefe Restwerte
sind steuerlich effektiv, langere
Laufzeiten mit tieferen Raten und
hoheren Restwerten sind dafir
liquiditatsschonender.”

Barkauf

Bei einem klassischen Barkauf er-
folgt die Abschreibung der Technik
Uber die volle ,Absetzung flr Ab-
nutzung" (AfA), das heilt, dass die
Anschaffungskosten gleichmaRig
verteilt auf eine vorher festgelegte
Nutzungsdauer abgeschrieben bzw.
von der Steuer abgesetzt werden.
Nach der Zeit der vollen ,Absetzung
fiir Abnutzung” (AfA) wird das nun
abgeschriebene Gerat in der Regel
an einen Dritten weiterverkauft. Die-
ser Ertrag wird als Gewinn ver-
bucht, der wiederum versteuert wer-
denmuss.

Beim Barkauf zahlt man keine Zin-
sen, aber dies bedeutet flir das Un-
ternehmen im Gegenzug einen er-
heblichen Liquiditatsverlust, der bei
durchschnittlichen Anschaffungs-
kosten von 15.000 bis 25.000 Euro
oder auch mehr pro Gerat fur klei-
nere und mittlere Labore und Pra-
xen doch relevant sein konnte.
Wegen der drohenden oder schon
realen Strafzinsen flr Guthaben
bei verschiedenen Banken bedie-
nen einige vermdgende Kunden
solche Geschéafte aus Barmitteln,

lichkeiten des Unternehmens sind
dadurch offentlich ersichtlich, was
einen unangenehmen Nebeneffekt
im langfristigen Geschaftsleben
darstellen kann.

Leasing

Ein Leasingunternehmen als Lea-
singgeber ist gegentiber der SCHUFA
nicht meldepflichtig, dadurch halt
sich das Unternehmen als Leasing-
nehmer ,den Ricken frei" und die
Liquiditat des Unternehmens wird
erhalten. Zudem kann der Leasing-
nehmer die Leasingraten den wirt-
schaftlichen Verhaltnissen anpas-

ANZEIGE

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
& +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

ESG Edelmetall-Service GmbH

L +4155 61542 36
ESG

www.Goldankauf.ch

Ein Beitrag von Dirk Schmoldt, Leiter Marketing und Vertrieb bei dematec medical technology GmbH.

sen. Wenn es gut lauft, kbnnen
teilweise auch wesentlich mehr
Aufwendungen gegeniber einer
,Absetzung fir Abnutzung” (AfA)
steuerlich geltend gemacht wer-
den. Gerade Zahnarztpraxen (Frei-
berufler) und Dentallabore (Ein-
zelunternehmen) mit hohem Ein-
kommen/Umsatz zielen aus steu-
erlichen Griinden auf Leasing mit
hohen Raten ab. Dabei kann eine
sogenannte Mietsonderzahlung
von 40 Prozent im ersten Jahr des
Leasings geltend gemacht werden.
Bei zahnarztlichen MVZs oder
Dentallaboren als GmbH oder einer

anderen Kapitalgesellschaft wer-
den diese auf die ersten Raten ver-
teilt, damit entstehen wesentlich
mehr Kosten, die steuerlich geltend
gemacht werden kdnnen, als bei der
,Absetzung flr Abnutzung" (AfA).

Steuerlich effektiv vs.
liquiditdtsschonend

Wenn man Teil- und Vollamortisa-
tion (teilweise und vollstandige Til-
gung der Verbindlichkeit) bei einem
Leasingvertrag gegeniberstellt,
kann man sagen, dass eine Teil-
amortisation mit einem geringen
Restwert und einer kurzen Laufzeit
steuerlich am effektivsten ist. Es
kann sein, dass bei technischen
Geréten in Verbindung mit EDV eine
Vollamortisation vom Leasing-
geber vorgeschrieben wird, da z.B.
Computersysteme nach drei bis
vier Jahren ,nichts mehr wert sind".
Dann sind hohe Leasingraten und
eine kurze Leasinglaufzeit steuer-
lich effektiv. Dabei miissen dann bei
einem Null-Restwert und Ubernah-
mewunsch des Gerates durch den
Kunden noch ein bis zwei Leasing-
raten als Kaufpreis angesetzt werden.

Im Zuge der weiteren Digitalisierung von Arbeitsschritten oder zwangslaufiger Modernisierung der Labor-und Praxisausstattung
mit technischen Geratschaften, da diese in die Jahre gekommen sind, stellt sich wohl fiir fast jedes Dentallabor irgendwann die

Beim Betrachten der Wahl der Lea-
singlaufzeit lasst sich festhalten,
dass es mittlerweile keine relevan-
ten Unterschiede in der Hohe der
Zinssatze gibt. Hohe Raten und
tiefe Restwerte sind steuerlich ef-
fektiv, langere Laufzeiten mit tiefe-
ren Raten und hoheren Restwer-
ten sind dagegen liquiditatsscho-
nender, aber steuerlich nicht so
effektiv.

Vorteile des
Leasingvertrages

Abschlielfend kann man die Vor-
teile eines individuellen Leasing-
vertrages beim Erwerb von lang-
lebigen Wirtschaftsgtitern (Labor-
und Praxisinventar) zusammen-
fassen: Leasing ,blaht" keine Bi-
lanzen auf, die Eigenkapitalquote
sinkt bei Leasing nicht, tatsachlich
anfallende Kosten kénnen mit Lea-
sing den Ertragen angepasst ge-
genlbergestellt werden, es ist li-
quiditdtsschonend fir das Unter-
nehmen und macht es unabhan-
giger von der Hausbank. Zudem
konnen die Leasingraten 1:1 als
Geschaftsausgaben steuerlich gel-
tend gemacht werden.

Eine Ubersicht von 3D-Scannern,
3D-Intraoralscannern und Soft-
ware zum Scannen und Konstruie-
ren flr Labor und Praxis, die von
dematec als offiziellen Medit- und
exocad-Vertriebs- und -Service-
partner zur Auswahl stehen, fin-
den Sie auf www.dematec.dental/
scantechnik. Bei Scanner-Kauf
gibt es individuelle Leasingmdg-
lichkeiten. Dariiber hinaus ist die
Inzahlungnahme eines alten 3D-
Scanners bzw. 3D-Intraoralscan-
ners, egal von welchem Hersteller,
bei dematec moglich.

kontakt

dematec medical technology GmbH
Holzhauser Strae 158 B

13509 Berlin

Tel.:+49 3033604170
info@dematec.dental
www.dematec.dental
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Kulzer Mobile Academy vereint
Wissen und Erlebnis

Fachvortrage und Produkterlebniswelt auf 200 Quadratmetern.

Wissen als Erlebnis — das
garantiert Deutschlands
raumlich groRte Dentalaka-
demie. Die Kulzer Mobile
Academy prasentiert auf
200 Quadratmetern ein
ganz besonderes Event mit
kompakten Fachvortragen
und einer spannenden Pro-
dukterlebniswelt. Dort wer-
den Innovationen und den-
tale Losungskonzepte fir
alle Sinne in Szene gesetzt.
Zudem erfahren Besu-
chende in der Vortragswelt
wertvollen Wissenstransfer
von Expert*in zu Expert*in.
Zahntechniker kénnen an
jedem Tour-Tag aus vier
Vortragsangeboten wahlen:

durchdachtes Hygiene-
konzept gemaR RKI-Richt-
linien. Die Teilnehmenden
tauchen in kleinen Grup-
pen in die Produkt- und
Vortragswelt ein.

kontakt

Kulzer GmbH

Leipziger Strale 2

63450 Hanau

Tel.: 08004372522
info.dent@kulzer-dental.com
www.kulzer.de

Zahnwelten" mit ihren analogen und
So widmet sich ein Vortrag der Frage  digitalen Mdglichkeiten, ,Herausfor-

Infos zum Unternehmen

,Ist es Keramik oder ein nattrlicher  derungen beim Verblenden von Gerdist-

Zahn?" und stellt Signum® composite  strukturen” mit optischen und techni-
als optimal abgestimmtes Komposit-  schen Losungen oder fragen ,Was
kann 3D-Druckim Alltag leisten?*.

einer Falldemonstration vor. Weitere  Selbstverstandlich verfligt die
Vortrage thematisieren die ,Kulzer-  Kulzer Mobile Academy Uber ein

system flr die Zahntechnik anhand

&%, ]

Jetztan-
melden auf
kulzercom.net

Additive Manufacturing -
DAS Zukunftsthema fur Praxis und Labor

Die Infoabend-Roadshow besucht im Herbst mehrere Stadte.

3D-Druck geht auf Tour!

ADDITIVE
MANUFACTURING

DAS Zukunftsthema
fur Labor und Praxis

Mi., 27.10.2021 |
Hamburg Leipzig
Hotel Hafen H4 Hotel

Mi, 03.11.2021 Mi, 17.11.2021

Niirnberg Frankfurt
Hotel Sheraton Marriott Hotel
Carlton

Info-Abende in Ihrer Nahe — Informativ und Kompakt

5-7 Firmen / 2 Fachvortrage / Netzwerk / Imbiss

FORTBILDUNGS-PUNKTE

Mi., 24.11.2021

Zwei Fachvortréage — Firmenpréasenz — Netzwerk:
Das erwartet die Teilnehmenden der Additive Manu-
facturing-Roadtour im Herbst. In Hamburg, Nirn-
berg, Frankfurt am Main und Leipzig treffen nam-
hafte Expertinnen und Experten auf interessierte
Praktikerinnen und Praktiker aus Praxis und Labor,
um das dentale Zukunftsthema 3D-Druck genauer
unter die Lupe zu nehmen.

Nach dem Einlass um 17 Uhr stehen die Industrie-
partner bereit. Gaste kdnnen sich hier einen Uber-
blick verschaffen und unverbindlich beraten las-
sen. Nach einer offiziellen BegriBung von ZTM
Wolfgang Weisser prasentieren die Firmen in
15-mindtigen Slots ihre Produkte und Dienstleis-
tungen rund um den dentalen 3D-Druck genauer.
Nach einem Imbiss und der Md&glichkeit, in Dialog zu
treten, beginnen um 20 Uhr die jeweiligen Vortrage,
unter anderem Uber ,3D-druckbare Werkstoffe"
(Prof. Dr. Bogna Stawarczyk, M.Sc.) sowie ,3D-
Druck — das mythische Wesen" (Dr. Martin Klare).
Eine Abschlussdiskussion gegen 21 Uhr rundet
den Infoabend ab.

TERMINE
Hamburg: 27.Oktober
Nirnberg: 03. November

Frankfurtam Main: 17.November
Leipzig: 24.November

Quelle: Becht Seminar-und
Konferenzmanagement

Infos und Anmeldung

Aufgrundder Corona-Auflagen
ist die Teilnehmerzahl auf 50
begrenzt — jetzt schnell einen
Platz sichern unter www.
becht-management.de/Ver-
anstaltungen

ANZEIGE

biobased model

FotoDent® biobased model ist ein licht-
hartender Kunststoff, der zu 50 Prozent
aus nachwachsenden Rohstoffen besteht.
Die Materialeigenschaften sind natdrlich
optimal auf die Modellproduktion (auch

im Alignerworkflow) abgestimmt.

FotoDent® biobased model 385 nm
Fiir DLP-Drucker geeignet

Geringere Belastung
der Atmosphare

Frei von krebserregenden
Stoffen

Kuirzere Reinigungszeiten

dentamid.dreve.de
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Den digitalen Workflow fiir Praxis
und Labor vereinfachen: Dafiir hat
DMG sein DentaMile-Portfolio
entwickelt. Das alltagstaugliche
L6sungsangebot umfasst alle
3D-Druck-Komponenten, von der
cloudbasierten Software Uber
leistungsfahige 3D-Drucker und
abgestimmte Nachbearbeitungs-

ANZEIGE

Unsere seit Jahren
dauerhaft glinstigen

Reparatur-Festpreise.

Qualitat made in Germany.

Mehr unter
www.logo-dent.de

|0GO-DENT‘ Tel. 07663 3094

3D-Druck leicht gemacht

Flexible Losungen fir Praxis und Labor.

einheiten bis zu Materialien fur
verschiedenste Anwendungen.

Software mit flexiblen Optionen
DentaMile connect bietet vier
bedarfsorientierte Workflow-Op-
tionen. Der Nutzer entscheidet
selbst, welcher Leistungsumfang
fur ihn der passende ist. Das er-
leichtert die individuelle Nut-
zung und den Einstieg in den
3D-Druck — selbst ohne eigenen
3D-Drucker.

German Innovation Award
DentaMile connect vereinfacht
das 3D-Drucken so stark, dass
die Technologie komplett in den
Arbeitsalltag integriert werden
kann — ohne Technikbarrieren.
Daftir erhielt DentaMile connect
den German Innovation Award
2020.

Gold als Schutz vor Inflation

Edelmetalle zur Vermdgensabsicherung nutzen.

Gold gilt seit jeher als ideale Krisen-
wahrung: Unsichere Markte, wirt-
schaftliche Wendepunkte oder auch
Kriegsangste lassen die Nachfrage
nach dem Edelmetall regelmaRig
steigen und treiben den Preis in die
Hohe. ,Auch wenn Investoren eine
starke Inflation beflrchten, flichten

sie sich oftmals in die sichere Edel-
metallanlage. In Deutschland lag
die Inflationsrate flir September bei
4,1 Prozentund sorgt dafiir, dass viele
Menschen ihr Erspartesin Gold an-
legen”, erklart Dominik Lochmann,
Geschéftsfihrer der ESG Edelme-
tall-Service GmbH & Co. KG. Dies
macht sich auchin aktuellen Zahlen
des World Gold Council bemerkbar:
Im ersten Halbjahr 2021 kauften die
Deutschen etwa 90,5 Tonnen Gold —
damit sind sie in Europa Spitzen-
reiter, auf sie entfielen 60 Prozent des
in Europa gekauften Edelmetalls.

Absicherung

Eine alte Investmentweisheit sagt:
Kaufen Sie Gold und hoffen Sie, dass
Sie es nie brauchen. Zwar lassen sich
mit einem entsprechenden Anlage-
horizont und etwas Gliick durchaus
Kursgewinne realisieren, grundsétz-
lich dient die Anlage jedoch der Ver-

maogensabsicherung. Als Uber Jahr-
tausende bewahrtes Tausch-und Zah-
lungsmittel ist Gold stabiler als staat-
liche Wahrungen, denn im Gegensatz
zu diesen lasst es sich dank seines
begrenzten Vorkommens nicht end-
los vermehren. Ein abrupter Wert-
verlust wird damit unwahrscheinlich.

RegelméRBige Investitionen

Wer entschieden hat, dass er sein Ver-
maogen mithilfe von Edelmetallen ab-
sichern mochte, sollte mit dem Kauf
grundsatzlich nicht bis zur starken
Inflation warten, da die Edelmetall-
preise in dieser Zeit oftmals ebenfalls
steigen. Stattdessen sollten perma-
nent kleine Mengen zugekauft wer-
den, um in schwierigen Zeiten nicht
unter Zugzwang zu geraten. Durch
die regelmaRigen Investitionen
glatten sich tberdies kurzfristige
Schwankungen im Goldpreis. Fir
Aulenstehende wirkt der Markt auf-
grund solcher Schwankungen oft-
mals nervos. Tatsachlich gehort Gold
allerdings zu den stabilsten Wahrun-

gen des letzten Jahrhunderts. Starke |

Marktbewegungen héngen oft von
vielen, nicht immer nachvollziehba-
ren Komponenten und Marktteilneh-
mern ab. Kurzfristig kann es deshalb
immer zu Kursschwankungen kom-
men. In den wenigsten Fallen fiihren
diese Ereignisse allerdings zu einer
nachhaltigen Trendanderung.

kontakt

ESG Edelmetall-Service
GmbH & Co. KG
Gewerbering29b

76287 Rheinstetten
Tel.:+49724295351-11
shop@edelmetall-handel.de
www.edelmetall-handel.de

' DMG

Das DentaMile
Prinzip

Schnell. Intuitiv. Validiert.

Von Software (iber Hardware bis zu
den Materialien: Bei 3D-Druck-Lo-
sungen fiir die tégliche Arbeit in
Praxis und Labor ist vor allem eines
gefragt — Alltagstauglichkeit. Der
digitale Workflow muss schnell,

intuitiv und vali-

diert sein. Dieses DentaMile-Prinzip
finden die Nutzer im gesamten digita-
len Angebot von DMG verwirklicht.

Das Ziel: den effizienten Einsatz
der 3D-Drucktechnologie ohne

technische Barrieren zu realisie-
ren. Detaillierte Infos hierzu auf
www.dentamile.com

kontakt

DMG

Elbgaustrale 248,22547 Hamburg
Kostenfreies Service-Telefon:
08003644262
service@dmg-dental.com
www.dmg-dental/ids
www.facebook.com/dmgdental

Infos zum Unternehmen
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Neue Generation des druckbaren
3D-Gelenksystems

XxSNAP TDM mit zwei weiteren Fiihrungsbahnen ausgestattet.

Kann ein Kunststoffmodell mit
3D-Gelenksystem das klassische
Gipsmodell im volljustierbaren
Artikulator ersetzten? Das revolu-
tiondre xSNAP-System ist auf
dem besten Weg dorthin. Pinkt-
lich zur IDS 2021 wurde mit xSNAP
TDM (true dynamic movement)
die dritte Generation des ur-
springlich im Marz 2021 einge-
fihrten 3D-Gelenksystems mit
Kugelkopf prasentiert. Neu an der
aktuellen Weiterentwicklung ist
die Ausstattung mit zwei weiteren

Fdhrungsbahnen, die eine noch
realitatsnahere Simulation von
Laterotrusions- und Mediotrusions-
bewegungen ermdglichen.

Die Herstellung von XSNAP ist ein
Kinderspiel: Anwender*innen be-
notigen eine xSNAP-Bibliotheks-
erweiterung flr exocad Model
Creator, BISS (Promadent) oder —
ganz neu — DWOS Model Builder
(Dental Wings). Sobald die Daten-
satze in der Bibliothek hinterlegt
sind, kdnnen sie bei der Modell-
konstruktion einfach das pas-

sende Gelenk auswahlen und die
Gelenkanteile an die Modelle bei-
der Kiefer anfligen. Dann werden
die Modelle inklusive xSNAP im
3D-Drucker gefertigt und nach
dem Post-Processing ineinander-
geklickt.

Dieses Prinzip ist bei allen xSNAP-
Versionen identisch. Der groRe
Unterschied zwischen den Gene-
rationen liegt in der Konstruktion
des Gelenks. Die erste Generation
des xSNAP war mit nur einer Fih-
rungsmulde ausgestattet, die eine
dem klassischen Artikulator ent-
sprechende Protrusions- sowie
eine seitliche Schwenkbewegung
ermaoglichte. Der xSNAP TDM ver-
figt hingegen Uber jeweils eine
Flhrungsbahn fir die Simulation
der Protrusion, der Laterotrusion
und der Mediotrusion, die sich da-
durch alle sehr prazise und analog
zum klassischen Artikulator aus-
flihren lassen. Damit ist auch der
Grundstein fiir die Entwicklung
des xSNAP 360 gelegt, der eine
Herstellung individueller 3D-Ge-
lenke mit patientenspezifischen
Parametern ermdglichen wird.

kontakt

XDEPOT GmbH
Rudolf-Diesel-Stralle 8
85221 Dachau
Tel.:+4981312752470
info@x-dentaldepot.com
www.x-dentaldepot.com
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Der Gold-Standard fur
passgenauen Zahnersatz

Hohe Prazision und optimales Handling mit der Sonderedition Artex CR Gold.

=artex’

Ein einwandfreies Modell-Manage-
ment ist entscheidend fir ein idea-
les Restaurationsergebnis. Amann
Girrbach bietet flr jeden Arbeits-
schritt der Prozesskette eigens
entwickelte und perfekt aufeinan-
der abgestimmte Premiumldsun-
gen —sowohlim digitalen als auch
klassischen Workflow. Sie ermdg-
lichen effizientes Arbeiten von der
Modellherstellung bis zur Analyse
des fertigen Modells im Artikulator
und verhindern, dass sich Unge-
nauigkeiten einschleichen.

Fir die maximale Passgenauigkeit
des Zahnersatzes im klassisch ana-
logen Workflow ist die Arbeit mit
dem Artikulator unumganglich.

Dabei ist das Artex-System flr
Labor und Praxis ein effektives
Hilfsmittel, statische Mundsitua-
tionen mit hochster Prazision zu
erfassen und Kieferbewegungen
11 zu simulieren.

Reproduzierbare Zentrik

Das universelle Diagnose- und The-
rapiegerat Artex CR in Arcon-Bau-
weise verfligt tber eine reproduzier-
bare Zentrik, die eine sichere Start-
und Endposition jeder Patienten-
bewegung gewahrleistet. Stérungen
unter 20 um kénnen mit dem Artex-
Artikulator ertastet, kontrolliert und
beseitigt werden. Der Artexistleicht,
stabil, ergonomisch und hochpra-

zise — Eigenschaften, die die Arbeit
am Modell vereinfachen und be-
schleunigen. Fehler kdnnen so dras-
tisch reduziert, Materialkosten und
Arbeitszeit in Labor und Praxis ein-
gespart werden. Damit profitiert
nicht nur der Patient von einer per-
fekt passenden Restauration.

Sonderedition

Amann Girrbach stellt nun die Son-
deredition Artex CR Gold vor, die auf
1.000 Stiick limitiert ist. Die Artikula-
toren in Carbon-Gold-Optik stehen
symbolisch fir die Premiumquali-
tat von Artex und den Status als
meist genutzten Kausimulator
weltweit. Sie konnen tber den Ver-
triebskontakt von Amann Girrbach
bestellt werden, solange der Vorrat
reicht. Die Auslieferung erfolgt ab
Jahresende.

Weitere Informationen zur
Sonderedition Artex CR Gold
unter info.amanngirrbach.com/
artex-gold

kontakt

Amann Girrbach AG
Herrschaftswiesen 1

6842 Koblach

Osterreich
Tel.:+497321957-100
germany@amanngirrbach.com
www.amanngirrbach.com

Naturlich schone Restaurationen
in einem Termin

Vollstandig kristallisierter Lithium-Disilikat-Block Initial LiSi von GC.

e W
e -

Dank der einzigartigen HDM-Tech-
nologie (High Density Micronisa-
tion) fiir CAD/CAM von GC handelt
es sich bei Initial LiSi Block um ein
vollstandig kristallisiertes Lithium-
Disilikat, das direkt nach dem Schlei-
fen poliert werden kann.

Aufgrund seiner ultrafeinen Kris-
tallstruktur kann der Initial LiSi
Block besonders leicht und schnell
im vollstandig kristallisierten Zu-
stand geschliffen werden. Initial
LiSi Block besticht durch langle-
bige Asthetik der Restauration und

passgenaue Rander. Durch seine
auRergewdhnlichen Materialeigen-
schaften kann in kurzer Zeit eine
hochglanzende Oberflache mit
natdrlicher Opaleszenz durch Poli-
tur erzielt werden. So ist die Res-
tauration im Handumdrehen be-
reit fir die Befestigung.

Initial LiSi Block ist in vier astheti-
schen Farben und zwei Translu-
zenzen erhéltlich. FUr eine zuséatz-
liche Charakterisierung bietet die
Initial-Keramiklinie vollsténdig sy-
nergetische und asthetische Losun-

gen: Mit GC Initial™ 1Q Lustre Pastes
ONE und GC Initial™ Spectrum
Stains ist es leicht, Chroma, Farb-
wert und Helligkeit anzupassen.
Mehr Tiefe und Details kdnnen
durch einfaches Bemalen hinzu-
gefligt werden.

kontakt

GC Germany GmbH
SeifgrundstraBe 2

61348 Bad Homburg
Tel.:+49617299596-0
info.germany @gc.dental
www.europe.gc.dental/de-DE

Infos zum Unternehmen

ANZEIGE

PROFESSIONAL

YOUR NEXT LEVEL MOUTHGUARD

Zwischen zwei EVA-Folien sicher einge-
schlossen, befindet sich eine echte techno-
logische Revolution. Die zukunftsweisende
Einlage mit markanter Wabenstruktur
besteht aus einem digital gedruckten Silikon-
material mit hochflexiblen Eigenschaften.
Durch ihre hexagonale Grundform nimmt
sie Druck- und Zugkrafte perfekt auf und
leitet sie sicher ab. Das Ergebnis: Giberlegene
Formkonstanz, bessere Schutzwirkung und

gleichzeitig erhohter Tragekomfort.

Jetzt Starter Set sichern!

dentamid.dreve.de
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Neu: Double Screw Metal

Neue Technik zur Herstellung zirkularer Restaurationen auf divergierenden Implantaten.

Die Herstellung einer zirkularen
Restauration auf divergierenden
Implantaten ist eine der an-
spruchsvollsten Versorgungen fir
das zahnarztliche und zahntech-
nische Team. Um bei der finalen
Versorgung eine Balance zwi-
schen Funktion, Stabilitdt und
Asthetik zu erzielen, wird mithilfe
der neuen Double Screw Metal-
Technik eine Hybridversorgung
angestrebt. Das Design der Pri-
marstruktur erfolgt anhand eines
innovativen CAD/CAM-Workflows.
Die virtuellen Platzhalter zur Ver-
schraubung der Sekundéarstruk-
tur werden mithilfe der neuen
Double Screw Metal-Funktion der
Software Zirkonzahn.Modellier
visualisiert. Diese Funktion er-
maoglicht das Generieren von vir-
tuellen Schraubengewinden in-
nerhalb des Stegdesigns. Auler-
dem zeigt die Visualisierung die
optimale Position des Schrau-
bengewindes in der Primarstruk-
tur sowie den idealen Sitz des
Schraubenkopfes in der Supra-
struktur.

Die Schraubengewinde werden
wahrend des Frasvorgangs mit in
den Steg gefrast. Der Titansteg
kann anschlieRend auf den Implan-

Abformsilikon mit
verbesserter Formulierung

Zerosil® soft von Dreve neu mit chemischem Farbindikator.

Abb.1: Double Screw Metal-Funktion
der Software Zirkonzahn.Modellier, die
das Generieren von virtuellen Schrau-
bengewinden innerhalb des Steg-
designs ermdoglicht. Abb. 2 und 3:
Kontrolle auf dem Modell. Abb. 4: Okklu-
salansicht der finalen Restauration aus
Prettau® 3 Dispersive® Zirkon, gefertigt
nach der Double Screw Metal-Technik.

hochstabile, steggestitzte Restau-
rationen herstellen, ohne die zirku-
lare Asthetik zu beeintrachtigen.

kontakt

Infos zum Unternehmen

Zirkonzahn
GmbH

Ander Ahr7
39030 Gais-
Sudtirol, Italien
Tel..+390474 066680
info@zirkonzahn.com
www.zirkonzahn.com

taten und die Sekundarstruktur
im Steg verschraubt werden. Die
Double Screw Metal-Technik ver-
hindert nicht nur unasthetische

vestibuldre Schraubenkanéle, son-
dern verbessert auch die postope-
rative Pflege und Hygiene. So las-
sen sich auch in komplexen Féllen

3D-Drucker: Grol3es Baufeld,
kleine Druckergrundflache

Ganz schon groB, der Kleine: der neue VOCO SolFlex 170 HD.

Infos zum Unternehmen

Seit Uber 30 Jahren ist das A-Silikon
Zerosil® soft fester Bestandteil des
Dreve-Produktportfolios. In dieser
Zeit hat sich das universell einsetz-
bare Abformsilikon als DIE Alterna-
tive zu Alginaten entwickelt. Der
Grund liegt in den unbegrenzt lager-
fahigen Abformungen — kein Ver-
zug, schrumpffrei, mehrfach aus-
gielRbar, desinfizierbar und kompa-
tibel mit allen Gipsen.

Zusammen mit Kieferorthop&den
und Zahnéarzten haben die Material-
spezialisten aus Unna die Formulie-
rung von Zerosil® soft nun stark ver-
bessert. A-Silikone sind sehr tempe-
raturempfindlich, was ihr Abbinde-

verhalten betrifft. Dies kann zu
Unsicherheiten bei der Abformung
flhren. Fir verlassliche Ergebnisse
enthalt Zerosil® soft nun einen che-
mischen Farbindikator, der visuell
den Abbindeprozess anhand des

Farbverlaufs von ,Pflaume”
~zu ,Orange’ 1:1 wider-

spiegelt. So wird die
finale Farbe erst
erreicht, wenn
die Aushéarte-
phase wirklich
beendetist. Zu-
sétzlich konn-
ten Verarbei-
tungszeit und
Mundverweil-
dauer jeweils
um 25 Prozent
verkdrzt werden —
eine enorme Zeit-
ersparnis bei jeder
Abformung! Das bedeutet
flr Anwendende zuverldssig prazise
Abformungen in kiirzerer Zeit.

\\\

Zerosil® soft mit Farbumschlag in
der 5:1-GroRkartusche ist ab so-
fort erhaltlich.

kontakt

Dreve Dentamid GmbH
Max-Planck-Stralle 31,59423 Unna
Tel.:+4932038807-40
dentamid@dreve.de
www.dentamid.dreve.de

Ob Schienen, Modelle, Prothesen-
basen oder Bohrschablonen — die
additive Fertigung mit SolFlex
3D-Druckern bringt zahlreiche
Vorteile mit sich: So fiihrt
sie neben einer Reduzie-
rung von Material- und Ar-
beitskosten auch zu hohe-
rer klinischer Qualitat und
Konsistenz wahrend des
gesamten Herstellungs-
prozesses. Um ein Opti-
mum an L&sungen zu bie-
ten, baut VOCO das eigene
Sortiment laufend weiter
aus. Jetzt ganz neu im
Portfolio: der 3D-Drucker
SolFlex 170 HD.

Mehrere Objekte parallel
druckbar

Mit seiner Baufeldgrolie
von 121 x 68 mm k&nnen
mehrere Objekte parallel
gedruckt werden — und
das bei einer platzsparen-
den kleinen Druckergrund-
flache. Der kompakte Neu-
zugang nutzt einen auflo-
sungsstarken HD-Beamer,
der den Druck auRer-
ordentlich feiner, nahezu
stufenloser Oberflachen-
strukturen realisiert. Mit
langlebiger DLP UV-Tech-
nik wird so hochprazise
und zuverldssig eine grofle Bau-
flache zeitsparend in ihrer Ge-
samtheit belichtet. Damit sind die
gewlinschten Restaurationen mit

bis zu 120 mm pro Stunde auf dem
SolFlex 170 HD schnell gefertigt.

Die starre Materialwanne des
SolFlex 170 HD — die sogenannte

Der kompakte 3D-Drucker SolFlex 170 HD
nutzt einen auflésungsstarken HD-Beamer,
der den Druck feiner, nahezu stufenloser
Oberflachenstrukturen realisiert.

PowerVat — erlaubt eine prakti-
sche Materiallagerung: Das ver-
einfacht das Handling und ermdg-
licht weitere Druckjobs zu spate-

ren Zeitpunkten. Die Materialwanne
ist verschlei3frei und damit au-
Rerst langlebig. Bei Bedarf wer-
den lediglich die kostengtinstigen
Folien ausgetauscht.
Um das Arbeiten weiter
zu erleichtern, lasst sich
der intuitiv bedienbare
Touchscreen auch mit
Handschuhen bedienen.
Zudem kann das Stan-
dard STL File einfach per
USB, LAN oder drahtlos
per Wi-Fi an den Drucker
Ubertragen werden.

Der SolFlex 170 HD ist
optimal auf alle Druck-
harze der V-Print-Pro-
dukte von VOCO ab-
gestimmt — flr prazise
Ergebnisse.

kontakt

VOCO GmbH
Anton-Flettner-Strae 1-3
27472 Cuxhaven
Tel.:+494721719-0
digitalsupport@voco.com
www.voco.dental
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Mit CADdent als Partner

sind melne Zahlen
so gut wie meine Arbeiten

Richard Krochta,

-
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Al Termine

Morphologie der
Incisiven

Referentin: ZTM Heike Assmann
Dentaurum

Tel.:+49 7231 803-0
info@dentaurum.de

15./16.10.2021 N Meckenheim
(bei Bonn)

Natiirliche Asthetik

Referent: ZTM Jan-Holger
Bellmann, Ivoclar Vivadent
Tel.: +49 7961 889-0
info@ivoclarvivadent.de

15./16.10.2021 N Hamburg

inLab Intensivtraining:
Digitale Totalprothese

Referenten: Zertifizierte
inLab-Trainer

Dentsply Sirona

Tel.: +49 6251 16-3681
kurse@dentsplysirona.com

20.10.2021 N Rochlitz

primosplint-
Aufbissschienen

Referent: Frank Beck, primotec

Tel.:+496172 99770-0
primotec@primogroup.de

21.10.2021 N Bad Homburg
v.d.H.

GC Gradia Plus Kurs

Referent: ZTM Moritz Pohlig
GC, Tel.. +49 6172 99596-11
support.germany@gc.dental

22./23.10.2021 N Ulm

Workshop rund ums
zeiser®-Modellsystem

Referent: ZTM Reinhold Hal3
picodent

Tel. +49 2267 6580-0
picodent@picodent.de

01.11.2021 N Essen

StrategieForum 2021:
(R)evolution 3D-Druck

DENTALTHEKE
Tel.. +49 511 90180
info@dentaltheke.de

05.11.2021 N Isernhagen

High End Showcase mit
Creation ZI-CT

Referent: Uwe Gehringer
Creation Willi Geller

Tel.:+49 2338 801-900
office@creation-willigeller.de

05./06.11.2021 N Kaltenkirchen

FLUSSFISCH mit neuen Friends und Angeboten

Mehr Premium-Partner, mehr Produktneuheiten und neuer Modellguss-Service.

Die MICHAEL FLUSSFISCH GmbH
aus Hamburg bietet ihren Kunden
die gesamte Palette dentaltechni-
scher Produkte und Dienstleistun-
gen dank eines engen Koopera-
tionsnetzwerks an Spezialisten, die
fir Qualitat und Zuverlassigkeit
stehen. Zu diesem Kreis von Pre-
miumpartnern, den FLUSSFISCH-
Friends, zahlen jetzt auch die Fir-
men OTEC, VOCO und Dental Soft-
works. Neu bei FLUSSFISCH sind
aullerdem CORITEC-Blanks von
pritidenta sowie ein hauseigener
digitaler Konstruktionsservice fir
Klammermodellguss.

,Unser Anspruch — Das Beste aus
einer Hand — bezieht sich keines-
wegs nur auf unsere eigenen Pro-
dukte und Dienstleistungsange-
bote", betont der Leiter des NEM-
Fertigungszentrums Tim-Frederic
Flussfisch. ,Er gilt selbstverstandlich
auch fiir unsere Friends. In puncto
Qualitat, Technologievorsprung
und Service treffen wir eine strenge

FLUSSFISCH: SEIT 110 JAHREN PARTNER DER LABORE

3shape?

/imes:icore’
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smart optics
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" pritidenta’

DATRON

METOXIT

Auswahl: Wir miissen von den Pro-
dukten und den Unternehmen, die
dahinterstehen, zu hundert Prozent
Uberzeugt sein und sie unseren
Laborkunden guten Gewissens
empfehlenkdnnen.”

Modellguss-Service

Als weitere Neuheit kommt ein haus-
eigener individueller Konstruktions-
Service fur Modellguss hinzu: Kun-
den schicken den Datensatz des ein-
gescannten Modells an FLUSSFISCH,

wo es im NEM-Fertigungszentrum
konstruiert und im Lasersinter-Ver-
fahren komplett angefertigt wird.
Auch filigrane und komplizierte
Modellguss-Konstruktionen, die im
Labor viel Mihe und Zeit erfordern,
sind schnell, problemlos und kos-
tengiinstig in hoher Qualitat und
Prazision herstellbar. Tim-Frederic
Flussfisch ist Uberzeugt: ,Gerade
in Zeiten des Personalmangels fiir
viele Labore eine interessante und
sehrwirtschaftliche Option.”

kontakt

MICHAEL FLUSSFISCH GmbH
Friesenweg 7

22763 Hamburg

Tel.:+49 40860766
info@flussfisch-dental.de
www.flussfisch.de

Vorteile derTeleskopkrone langfristig gewahrleisten

Die teleskopierende Doppelkrone
ist ein gut durchdachtes Konstruk-
tionselement, um den herausnehm-
baren Zahnersatz sicher im Mund
zu befestigen. Der Indikationsbe-
reich umfasst neben der heraus-
nehmbaren Prothese auch die he-

ANZEIGE

scheideanstalt.de

Ankauf von Dentalscheidgut
= stets aktuelle Ankaufkurse
= professionelle Edelmetall-Analyse

= schnelle Vergltung

== ESG Edelmetall-Service GmbH & Co. KG
. +49 7242 95351-58
www.Scheideanstalt.de

+ ESG Edelmetall-Service GmbH

¢ +41 5561542 36
ESG

www.Goldankauf.ch

rausnehmbare Briicke, welche von
Patienten aufgrund der vermeid-
baren Gingivalabdeckung als natdir-
licher und komfortabler geschatzt
wird. Aus medizinischer Sicht wird
die teleskopierende Versorgung
bevorzugt, da eine Schienung der
Uberkronten Zdhne und Prothese
erfolgt. Durch die axiale Pfeilerbe-

-

100% Bl 0 kompadivel

TK-Soft-Ceram

lastung werden Kipp- und Hebel-
effekte auf das Parodont sicher ver-
mieden. Die hygienische Reinigung
des Zahnersatzes und der darunter
liegenden Primérversorgung ist da-
durch gewahrleistet, dass Patien-
ten die Mundhygiene selbststandig
nach Ein- und Ausgliedern der Pro-
these durchfiihren kénnen.

Fir dieses selbststandige Aus- und
Wiedereingliedern der Prothese gilt
daher als absolute Voraussetzung,
dass die Haltekraft der Prothese
individuell und komfortabel einge-
stellt ist. Ein Verklemmen und Ver-
kanten sowie extreme Zugkrafte
auf die Pfeilerzahne sind unbe-
dingt zu vermeiden. Zugleich darf
die herausnehmbare Prothese
aber nur so leichtgangig sein, dass
ein sicherer und lagestabiler Halt
wahrend der Kaufunktion stets ge-
wahrleistet ist.

Funktionelle Herauforderung

Diese Grundanforderungen an die
teleskopierende Versorgung sind
im zahntechnischen Labor und bei
der Anpassung in der zahnarztli-
chen Praxis schwer in eine funktio-
nelle Patientenversorgung umzu-

TK-Soft-System sorgt fiir individuelle und komfortable Haltekraft.

setzen. Sehr haufig ist die Tele-
skopprothese bei erster Eingliede-
rung in den Patientenmund zu
stramm. Die Prothese muss zum
Entfernen herausgekippelt werden.
Der Patient selbst ist aufgrund der
Klemmpassung nicht in der Lage,
die Prothese eigenstandig zu hand-
haben, er wird nervos und unsicher,
er fUhlt sich unwohl und schlecht
behandelt.

Durch Nacharbeit der Friktion —in
der Regel durch Ausgummieren
der Sekundarteleskope — versucht
die behandelnde Person dann, die
Klemmpassung zu beseitigen, um
ein Aufgleiten der Doppelkronen zu
erreichen. Haufig geht bei dieser
Nacharbeit die Friktion und Halte-
kraft verloren. Durch Abrasion der
Bertihrungsflachen in der taglichen
Nutzung verringert sich die Friktion
weiterhin, sodass nach einiger Zeit
der Bedarf nach einer wieder stérke-
ren Haltekraft der Prothese ent-
steht. Dies ist in der Praxis haufig
nicht mehr funktionell herzustellen.

Komfortable Lésung

Die Verwendung des TK-Soft-Sys-
tems gibt dem zahntechnischen

TK-Soft

Labor, der behandelnden Zahnarzt-
praxis und nicht zuletzt den Patien-
ten eine komfortable Lésung, um
die Vorteile der Teleskopkrone im
Praxisalltag durchfiihrbar und lang-
fristig sicher zu gewahrleisten. Das
TK-Soft ist durch die verwendete
Schraube mit Kontermutter indivi-
duell und zuverlassig in der Frik-
tionskraft einstellbar. Neben der Ti-
tanverschraubung im TK-Soft und
TK-Soft-Mini ist das TK-Soft-Ceram
fiir besonders Metall-sensible Pa-
tienten mit einer Zirkonverschrau-
bung ausgestattet. Das zahntechni-
sche Labor kann zur Verarbeitung
des TK-Soft alle zeitgemélen Fer-
tigungsarten wahlen: Abhebetech-
nik, Einstiickgusstechnik und auch
die CAD/CAM-Fertigung.

kontakt

Si-tec GmbH Dental-Spezialartikel
Leharweg?2

58313 Herdecke

Tel.: +49233080694-0
info@si-tec.de

www.si-tec.de

TK-Soft-Mini
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www.primogroup.de

AL—EQRA smile

multilayered ¢ gradient ¢ premium  zirconia

C€ o283

2\

Das vier Gradienten
Multilayer Zirkon
der Premiumklasse

Multilayer Farbverlauf, alle Vita Farben plus Bleach 1 und 2
Transluzenzanstieg auf 49% inzisal bei PREMIO Alegra SMILE
Festigkeitsanstieg auf 1.300 MPa zervikal bei PREMIO Alegra PRO
Risszahigkeitsanstieg bis auf > 5 MPa - vm im Bereich der Schneide
Rondendurchmesser 98,5 und 95mm, Hohen 14, 18 und 22mm

Die harmonischste Verbindung von Asthetik und Stabilitat -
PREMIO Alegra - das Premium Zirkon fur alle Falle.

tec
DIGITAL
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Editorische Notiz
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Wir bitten um Verstandnis, dass aus Griinden der
Lesbarkeit auf eine durchgangige Nennung der
Genderbezeichnungen verzichtetwurde. Selbstver-
standlich beziehen sich alle Texte in gleicher Weise
auf alle Gendergruppen.

www.zt-aktuell.de
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Dentales Frasmaterial: Von Techniker zu Techniker

CADtools-Materialien umfassen Zirkon, Kobalt-Chrom, Titan und PMMA.

Vielleicht haben Sie es selbst be-
reits getestet: CADtools Zirkon —
das erste dentale Frasmaterial, das
die CADdent-Eigenmarke CADtools
in ihr Produktportfolio aufgenom-
men hat. Damit Sie auch bei weite-
ren Materialien von einem guten
Preis bei hdchster Qualitat profitie-
ren kénnen, hat das Unternehmen
die Materialien Kobalt-Chrom, Titan
sowie PMMA (transparent, einfar-
big in 16 VITA-Farben und Multilayer
in 16 VITA-Farben) zum 1. August
2021 als Eigenmarke eingefihrt.
Innerhalb des letzten Jahres wur-
den Produkte verschiedenster Her-
steller getestet, um qualitativ hoch-
wertige Materialien mit einer ver-
lasslich gleichbleibenden Qualitat
zu adaquaten Preisen anbieten zu
kénnen, ohne auf Zwischenhandler
zurilickgreifen zu missen.

Wichtig war dabei auch, dass
Kund*innen auf diese Qualitdt so-
wohl, wenn sie selbst in ihrem La-

Businessphrtner of C):
I 1
\ v
o [E

bor frisen, als auch

dann, wenn sie die Ge-
rUstproduktion zu CADdent ausla-
gern, setzen kénnen. So haben
CADdent- und CADtools-Part-
ner*innen immer die Mdglichkeit,
die Arbeiten in Spitzenzeiten vom
Augsburger Familienunternehmen
fertigen zu lassen, ohne sich in

,3D wie ich es wil

/\ ...... CADTools.

Businesspartner of CADdent®

Prozessen auf neue Materialien
einstellen zumussen.

Was garantiert CADtools?
Zufriedenheitsgarantie
lhre 100-prozentige Zufriedenheit

in die Qualitat der Produkte ist un-
ser Versprechen. Sollte dies einmal

Ill

vd

nicht der Fall sein, tauschen wir die
Ware aus oder erstatten den Kauf-
preis. Jederzeit.

Geld-zuriick-Garantie

CADtools garantiert Ihnen faire und
attraktive Konditionen. Sollten Sie
ein identisches Produkt innerhalb

/6on sechs Wochen ab Kaufdatum
,/ woanders giinstiger finden, erstat-

ten wir lhnen die Differenz.

kontakt

CADdent® GmbH
Max-Josef-Metzger-Stralle 6
86157 Augsburg
Tel.:+498215999965-0
augsburg@caddent.eu
www.caddent.eu
www.cadtools.eu

DMG prasentierte auf der IDS eine Weltpremiere und neue Mdglichkeiten.

Was kann 3D-Druck heute? Das war
erwartungsgeman eines der wich-
tigsten Themen auf einer auferge-
wohnlichen, hybriden IDS 2021. Bei
DMG hier besonders im Fokus: die
preisgekronte Software DentaMile
connect mit dem weltweit ersten
cloudbasierten 3D-Workflow spe-
ziell flir Bleaching-Schienen.

ANZEIGE

Acry Lux 'V

Der echt preiswerte 3-Schicht-Zahn

www.logo-dent.de
|0GO-DENT‘ Tel. 07663 3094

Der war nicht nur ein viel beachte-
tes Highlight auf dem Messestand
selbst. Auch im virtuellen IDS-Pro-
gramm aus dem eigens daflir ge-
schaffenen DMG Studio spielte die
Innovation eine wichtige Rolle.
Fachexperten beleuchteten hier in
Vortragen und Symposiums-Dis-
kussionen sehr eindrucksvoll die
neuen 3D-Mdglichkeiten.

Erster cloudbasierter
Bleaching-Schienen-Workflow
Ob flr einzelne Zahne, partielle
Zahnbereiche oder komplette
Zahnreihen: Mit dem neuen Blea-
ching-Schienen-Workflow in der
Software DentaMile connect lassen
sich passgenaue Bleaching-Schie-
nen schnell und wirtschaftlich ferti-
gen, inklusive exakter individueller
Reservoirgestaltung. Das flexible

7 DMG

Nutzungsprogramm der Software
mit vier bedarfsorientierten Optio-
nen macht es zudem leicht, vom
validierten digitalen Workflow zu
profitieren — selbst ohne eigenen
3D-Drucker.

3D-Livestreams online verfiligbar
Firalle, die zur IDS nicht direkt dabei
sein konnten, steht das umfang-
reiche virtuelle Live-Programm von
DMG jetzt auch als Aufzeichnung
zur Verfligung. Hier wird nicht nur

ANZEIGE

der neue Bleaching-Schienen-
Workflow anschaulich demons-
triert. Experten verschiedener Fach-
richtungen widmen sich in Vortra-
gen und Diskussionen auch wei-
teren spannenden Aspekten der
digitalen dentalen Zukunft.

Der Themenbogen reicht von der
digitalen Transformation als Schlis-
sel zur modernen Zahnmedizin
tiber das DentaMile Prinzip mit Soft-
ware, Hardware, Resins und vali-
dierten digitalen Arbeitsablaufen

Gebrauchte Gerate aus der Zahntechnik, wie z.B.
Guss-/Tiegelschleuder / Absauggerat / Beutel /

Frasgerate / Galvanogerate / GieRgerate / Knie-
anlasser mit Handstuck usw.
A. Franz, Tel.: +49 (0)151 24451950

Infos zum Unternehmen

[=] 5% =]

fiir Praxis und Labor bis zur Abrech-
nung von 3D-gedruckten Schienen.
Innovationsexperte und Trendfor-
scher Nick Sohnemann gibt aul3er-
dem einen inspirierenden Ausblick
auf die Zukunft der Dentalindustrie.
Auf facebook.com/dmgdental oder
vimeo.com/dmgdental kostenfrei
anzusehen.

Detaillierte Infos hierzu auf
www.dentamile.com

kontakt

DMG

Elbgaustrale 248

22547 Hamburg

Kostenfreies Service-Telefon:
08003644262
service@dmg-dental.com
www.dentamile.com
www.facebook.com/dmgdental



lhre Formel fur Qualitatsprothesen

) CediTEC _ @ - Denture Base

oder
V-Print 7 dentbase
y X
CedTEC _ Adhesive
+

CediTEC wry Denture Teeth

DIE CAD/ CAM-LOSUNG FUR
PERMANENTE PROTHESEN

* CAD/CAM-Komplettsystem zur Herstellung von
herausnehmbaren Prothesen

* Flexible Wahl der Prothesenbasis — 3D-gedruckt mit
V-Print dentbase oder gefrast mit CediTEC DB

* Hochqualitative Materialien fiir einen langen und hohen
Tragekomfort

¢ Individuelle Prothesen — jederzeit reproduzierbar und
individualisierbar
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CAD / CAM QM N

DIE DENTALISTEN




VAT

[HR DIREKTER WEG
ZUR LIQUIDITAT

YWARTEN
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auf den
Weckruf.”

SchlieBen Sie jetzt Ihre Finanzierungslucken. Als erstes Unternehmen fur Dental-Factoring am Markt, bieten wir
seit 1983 unseren Partnern sicheren Schutz vor Forderungsausfallen und sorgen fur sofortige Liquiditat, auch wenn

Sie lhren Zahnarzten ein groBzlgiges Zahlungsziel gewahren.

Wann sichern Sie sich das Rundum-Sorglos-Paket fur Ihr Labor, dem mehr als 30.000 zufriedene Kunden vertrauen?

OisH(o

Labor-Verrechnungs-Gesellschaft mbH LY/ G
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HauptstraBe 20 / 70563 Stuttgart E‘h 1
T07116667 10 / F07116177 62 =

kontakt@Ivg.de www.Ivg.de




