EVENTS

Die zweite Auflage der Straumann Esthetic Days am 8. und 9. Ok-
tober pustete frischen Wind in die dentale Asthetik. In eineinhalb
Tagen innovativer Fortbildung erlangten die Teilnehmenden vor

Ort wie online aktuellen Input, fachspezifische Fallanalysen und
direkt implementierbares Praxiswissen. Die Schlagworte, die die

Teilnehmenden besonders beschaftigten: Sofortversorgung und

Praxisplatzierung.

Dass dentale Asthetik bei Patient*in-
nen einen immer héheren Stellenwert
einnimmt, ist nichts Neues. Wie nun
der damit einhergehende Wunsch nach
schnellen &sthetischen Versorgungen in
den Praxen umzusetzen ist, war Dreh-
und Angelpunkt des ausgekliigelten
Kongresskonzepts der Esthetic Days
2021, initiiert von der Straumann Group
Deutschland, veranstaltet von der
M:Consult GmbH.

Insgesamt bot der Kongress in seiner
Form vor Ort und parallel virtuell ab-
wechslungsreiche Fachvortrage, span-
nende Workshops und vertiefende Ses-
sions rund um die ,Zahnasthetik von
morgen”. Nicht zu kurz kam auch der
fachliche und persénliche Austausch
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zwischen Referierenden, Teilnehmen-
den und der Industrie, der seinen Hohe-
punkt in der glanzvollen Abendver-
anstaltung im schonen Kurhaus der
Stadt fand.

Mehrwert von zu Hause aus

Die Hybrid-Veranstaltung hielt fir die
Online-Teilnehmenden die wertvolle
Maglichkeit bereit, in direkten Aus-
tausch zu treten. Charmant geldst
wurde die vermeintliche Unpersénlich-
keit der Chat-Funktionen in der Mee-
ting Area. Hier konnten alle Teilneh-
menden mit den Referierenden und
Partner*innen unkompliziert und direkt
per Webcam miteinander sprechen.

WACKENHUT

Abb. 1: Andreas Utz, Geschaftsfiihrer Straumann Deutschland (links), mit Julius Wick, Leiter kaufmannisches Management WACKENHUT. — Abb. 2: Andreas

Utz mit Manuela Gallus, Head of Marketing and Digital Communication (Straumann Deutschland).

[Infos zum Unternehmen]

Moderiert wurde die Online-Veran-
staltung von Kristina Sterz und Dr. Kay
Vietor, die die Kaffeepausen vor Ort mit
spannenden Interviews und interessan-
ten Rundgangen flllten.

Fokus: Chirurgie

In der Fokus-Session Chirurgie erdr-
terte Prof. Dr. Kai-Hendrik Bormann
alle Schritte, die vorgenommen werden
mussen, um eine Versorgung mit einem
festsitzenden Zahnersatz an nur einem
Tag zu ermdglichen. Dabei sind die Sta-
tionen, von Patientenauswahl bis hin
zur letztendlichen Eingliederung des
Zahnersatzes, Teil eines anspruchsvol-
len, aber modernen Behandlungskon-
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Der beste Weg, ~
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Unsere NARROW IMPLANTS sind ausgestattet mit allen Vorteilen des Bicon® Systems: Sie sind

einfach im Handling, ihr einzigartiges Design fordert den krestalen Knochenerhalt zur Unterstiitzung
der Interdental-Papilla und bietet einen wirksamen Schutz gegen Periimplantitis. NARROW IMPLANTS
ermdglichen mit einer Breite ab 3,0 mm und einem Durchtrittsprofil von nur 2,0 mm die optimale
Versorgung von nichtangelegten Schneidezdhnen im Ober- wie auch im Unterkiefer. Bei atraumatischer
Implantation und mit einem asthetischem Ergebnis, das Anwender und Patienten begeistert.

Mehr Infos: www.bicon.de.com oder Tel. 06543 818200

= NARROW 2

IMPLANTS

DENTAL IMPLANTS
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Abb. 3: Gilbert Achermann, Chairman of the Board erlauterte die Straumann Group Vision. — Abb. 4-6: Die Esthetic Days 2021 ermdglichten aktuelle

Weiterbildung und fachlichen Austausch in einer zwanglosen Atmosphére.

zepts, das dem vermehrten Patienten-
wunsch nach schnellen Versorgungen
nachkommt,

In dieser Session stellte Priv.-Doz. Dr.
Dr. Eik Schiegnitz auch das neue TLX-
Implantat vor, das Straumann® expli-
zit fiir Sofortimplantationen entwickelt
hat. Die Kombination aus Tissue Level
Implantat und konischem BLX Bone
Level Implantat verbindet Weichge-
websmanagement und hohe Primar-
stabilitdt durch das vollkonische Im-
plantatdesign.

Fokus: Aligner

Spannenden Mehrwert bot auch die
Aligner-Session. Woo-Ttum Bittner ver-
band in seinem Vortrag ,Asthetik,
Funktion und Erfahrungshorizont” zu
drei MaBgaben, die unbedingt mitei-
nander vernetzt werden missen, um
zu dem vom Patienten gewiinschten
Ergebnis zu gelangen. Die sorgfaltige
Aligner-Planung sei das A und O die-
ser vermeintlich einfachen Behand-
lungsmethode.

Auch Dr. Rebecca Komischke stellte ein
Trio vor, mit dessen Kombination mo-
derne Zahnarztpraxen den modernen
Bedirfnissen ihrer Patienten gerecht
werden kénnen: Alignertherapie, Blea-
ching und direkte Kompositrestaura-

tionen. Anhand von Fallbeispielen ver-
deutlichte sie, wie mit kleinen mini-
malinvasiven und schmerzfreien MaB-
nahmen deutliche &sthetische und
funktionelle Verbesserungen fiir Pa-
tienten bewirkt werden kénnen.
Henrik Meye erganzte die Session mit
Marketing-Tipps und Tricks fir eine er-
folgreiche Integration der Alignerthe-
rapie in das Praxisportfolio.

Fokus: Prothetik

Aus zahntechnischer Sicht sind digitale
Sofortversorgungskonzepte laut ZTM
Fabian Zinser eine stressfreie und vor-
hersagbare Losung dank navigierter
Implantologie. Sie ermégliche genau
planbare zeitliche Abldufe, Ergebnisse
und Kosten. Gleichzeitig beféhigt sie
Techniker*innen, aus digitalen Prothe-
tik-Entwiirfen bereits prdoperativ pa-
tientenindividuelle Provisorien zu er-
stellen.

Dr. Martin Gollner und ZTM Simon
Schomer betonten die Relevanz von
Kommunikation und Entscheidungs-
findung im Team. Neben einem klar
definierten Behandlungskonzept und
dessen chirurgischer und prothetischer
Umsetzung in der Praxis sind weitere
Parameter fir eine patientenorientierte
Gesamtrehabilitation wichtig. So wird

bereits in der ersten Befundungs- und
Planungsphase die enge Zusammen-
arbeit mit dem Zahntechniker gefor-
dert, um die patientenspezifische, in-
dividuelle Ausgangssituation und die
entsprechende Problemstellung festzu-
halten. Die Wiinsche, der Anspruch und
die Erwartungshaltung der Patient*in-
nen missen laut den Referenten ge-
meinsam erortert, diskutiert und be-
achtet werden.

Die hybride Veranstaltung bot viel
Raum fiir Kreativitat. Wie es Prof. Dr.
Volker Busch in seinem Gastvortrag
passend formulierte: ,Change is beau-
tiful”. Mit einer treffenderen Message
hétte er die Esthetic Days 2021 nicht
verabschieden kénnen. Spannend wird
es zu sehen, was die Teilnehmenden
bis zur nachsten Auflage in Baden-
Baden in ihren Praxen tatsachlich um-
setzen konnten.

Straumann Group
Deutschland
Heinrich-von-Stephan-StraBRe 21
79100 Freiburg im Breisgau
www.straumann.de



Die Makropo-
rositatsstruktur
fordert die Osteogen-
ese und Angiogenese

Die Mikroporositatsstruktur
verbessert die Anhaftung von
knochenverwandten Zellen an
die Gerustoberflache

Struktur, welche die
Wechselwirkungen zwischen
GerUst und Zellen fordert

Mikroporositdt spielt eine

wichtige Rolle bei der Unter-
stutzung des Hineinwachses
der Knochen (Osteokonduk-
tion) in die GeruUstleitstruktur
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W D BUro: (714) 525-0114 SigmaGraft, Inc.
GRAFT GebUhrenfrei: (888) 499-0114 575 Sally Place
H E-mail: info@sigmagraft.com Fullerton CA 92831, USA

BIOMATERIALS www.sigmagraft.com



