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Finanzierungsmaoglichkeiten far

Dentallabore

Ein Beitrag von Andreas Thiem

LABORMANAGEMENT /// Investitionen in neue Technologien bieten fir Labore und Zahn-
arztpraxen unzahlige Vorteile und werden flr die Konkurrenzfahigkeit eines jeden Labors
daher eine essenzielle Rolle spielen. Einerseits steigern digitale Technologien die Produk-
tivitat, andererseits reduzieren sie auch Fehlerquellen — gehen aber gleichzeitig auch mit

hohen Anschaffungskosten einher.

Eine Vielzahl von Arbeitsschritten 1asst
sich durch digitale Technologien schneller
bewaltigen oder entfallt sogar komplett.
Arbeiten wie manuelles Aufwachsen, An-
stiften oder Einartikulieren kénnen von
neuen Technologien Gbernommen wer-
den. Gleichzeitig nimmt durch die Prazi-
sion vieler neuer Technologien das Risiko
fUr Fehler und somit fur Nach- oder Neu-
bearbeitungen ab, welche bei manueller
Verarbeitung oft unausweichlich sind.
Durch die Verkntpfung und Automatisie-
rung vieler Arbeitsprozesse erdffnen sich
Zahntechniker*innen neue Freirdume, um
Fertigungen asthetisch aufzubereiten und
sich der Detailarbeit zu widmen. Unzah-
lige weitere Vorteile ergeben sich durch
die effizientere Verarbeitung von Daten
sowie der erhéhten Individualisierbarkeit
und Reproduzierbarkeit von Produkten.

Nachteil: Hohe Kosten

Moderne Ausstattungen und Technolo-
gien haben jedoch eines gemeinsam:
Sie gehen mit hohen Anschaffungskos-
ten und somit mit hohen Investitionen
einher. Durch die Coronapandemie und
das damit verbundene Herunterfahren
des offentlichen und wirtschaftlichen
Lebens sind die Investitionen in neue
Technik im letzten Jahr in allen Bran-
chen massiv zurtickgegangen. Experten

erwerben.

erwarten jedoch, dass sich der Inves-
titionsstau in diesem Jahr auflésen und
ein erheblicher Bedarf an moderner
Hard- und Software entstehen wird.

Den idealen Finanzpartner
finden

Doch wie kédnnen Dentalpraxen den
idealen Finanzpartner identifizieren und
was kdnnen sie von integrierten Finanz-
I6dsungen erwarten? Eine Partnerschaft

Eine Partnerschaft mit dem richtigen Finanzierungs-
trager erlaubt allen Akteuren in der Dentalbranche, die

Digitalisierung voranzutreiben und moderne Technik zu
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mit dem richtigen Finanzierungstrager
erlaubt allen Akteuren in der Dental-
branche, die Digitalisierung voranzutrei-
ben und moderne Technik zu erwerben.
Das Leasing von Investitionsgutern bie-
tet zahlreiche Vorteile, wie die individu-
elle und exakte Anpassung der Finan-
zierung an die BedUrfnisse des Kunden.
Eine ideale Finanzierung besteht hierbei
jedoch aus mehr als nur einem attrakti-
ven Zinssatz. Erst das Zusammenspiel
vieler Faktoren entscheidet Uber die
Qualitat des Gesamtpakets. Die Her-
steller von neuen Dentaltechnologien
sollten dabei beides, ein hochwertiges
Investitionsgut und eine passende Fi-
nanzierungslésung, anbieten.

Seriositat braucht Expertise

Ein auf den ersten Blick glnstiges
Angebot kann sich Uber die gesamte
Laufzeit gerechnet oft als die teuerste
oder ungeeignetste Losung erweisen.
Der Vergleich verschiedener Angebote
erfordert ein hohes MaB an Expertise
und ist mit viel Aufwand verbunden.
Die Zusammenarbeit mit einem serio-
sen Anbieter, der transparente, faire,
rechtssichere und gleichzeitig wettbe-
werbsfahige Vertrage anbietet und an
einer langfristigen Zusammenarbeit in-
teressiert ist, bietet daher viele Vorteile.

Fazit

Es ist heute unverzichtbar, dass sich
die Finanzierungslésungen den Anfor-
derungen unserer modernen digitalen

Welt anpassen. Zahntechniklabore und
die Hersteller von Dentaltechnik ver-
langen komfortable IT-Tools, die es
jederzeit ermoglichen, online via Web
oder App ihren Zahlungsplan zu kalku-
lieren oder anzupassen. Die Absatz-
finanzierung wird somit optimalerweise
durch leistungsstarke und einfach zu
bedienende digitale Tools unterstutzt.
Die Zusammenarbeit mit einem zuver-
lassigen Finanzpartner folgt daher dem
Motto ,digital.personlich” und bietet eine
moderne, kompetente und kunden-
zentrierte UnterstUtzung bei der Wahl
bankenunabhangiger Finanzierungs-
l6sungen.

Dentallabore, die in neue digitale Tech-
nologien investieren und wettbewerbs-
fahig bleiben modchten, sollten sich
daher fUr Hersteller entscheiden, die
ihnen intelligente Finanzierungslésungen
anbieten.
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ANZEIGE

biobased model

FotoDent® biobased model ist ein
lichthartender Kunststoff, der zu
50 Prozent aus nachwachsenden
Rohstoffen besteht. Die Material-
eigenschaften sind nattirlich optimal
auf die Modellproduktion (auch im

Alignerworkflow) abgestimmt.

FotoDent® biobased model 385 nm

Fur DLP-Drucker geeignet

Geringere Belastung .
der Atmosphare

Frei von krebserregenden
Stoffen

Kurzere Reinigungszeiten

dentamid.dreve.de




