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Selbststéndig oder nicht? Keine kleine Entscheidung! Was es bei
der Antwortfindung zu beachten gilt, stellt der vorliegende
10-Schritte-Guide fUr die Selbststandigkeit vor.
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Aktuelle Marktsituation analysieren

Nachdem Sie Ihre Ziele festgelegt haben, fahren Sie mit der Analyse
der aktuellen Marktsituation fort. Eine detaillierte Untersuchung des

v \ Ist-Zustands kann viele Antworten liefern, aber auch tberraschend
z\e\e (OX\S viele neue Fragen aufwerfen, die lhnen noch nicht bewusst waren.
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Grunden mit einem
guten Gefuhl.

lhr Weg in die eigene Praxis:
™ apobank.de/gruenden

Q aDOBank Bank der Gesundheit
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Praxisausstattung finden

Setzen Sie im ersten Schritt den Fokus auf
Anschaffungen, die einen reibungslosen

Praxisbetrieb gewahrleisten. Dazu zahlen
bspw. neben einer qualitativen Praxisaus-
stattung auch eine Zahnarztsoftware,
die Ihre Anforderungen erfllt, wie
z.B. charly by solutio. Das Praxis-
verwaltungssystem charly beglei-
tet alle Arbeitsablaufe in der
Zahnarztpraxis, digitalisiert
und optimiert den dentalen
Workflow und ist lhr zuver-
|assiger Partner im Pra-
xisalltag. Das umfang-
reiche Weiterbil-

MarketingmaBnahmen ergreifen

Der Dentalmarkt ist ein sehr dynamischer Markt und die
Konkurrenz bei Praxisinhabern ist grof3. Um neue Patienten
zu gewinnen, ist es deshalb notwendig, lhre Zahnarztpraxis auch

dungsangebot medial fur Patienten sichtbar zu machen. Geeignete Mafnahmen
unterstitzt Sie hierflr sind u.a. Suchmaschinenoptimierung (SEO), Eintrage in
und lhre Mit- /:/h Google My Business oder in Branchenportalen.
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Der Inhaber ist die fuhrende Person einer Zahnarztpraxis. Er steht fur N\ ¢
~ die Vision, das Arbeitsklima und die Unternehmenskultur. Ein guter Zahnarzt zu N

sein bedeutet nicht, automatisch die Fahigkeit zu besitzen, ein Team zu leiten.
Aber gute Fihrung kann man lernen. Wenn Sie sich Ihrer Fihrungsqualitaten
nicht sicher sind, belegen Sie einen Kurs oder ein Coaching.
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Praxisgrondung

Fazit

Das Grlinden einer Zahnarztpraxis ist eine kostspielige Angelegenheit mit viel Planungsaufwand und der
Notwendigkeit, eine Vielzahl von Entscheidungen zu treffen. Doch viele Erfolgsgeschichten von Zahnarz-
ten zeigen, dass es sich lohnt, eine eigene Praxis zu grinden. Mit guter Vorbereitung, wohllberlegten Ent-
scheidungen und den richtigen Partnern wie z.B. solutio steht einer erfolgreichen Selbststandigkeit nichts

mehr im Weg.

[=] 35 [=] KONTAKT

solutio GmbH & Co. KG
solutio Zahnarztliche Software und Praxismanagement
[Infos zum Unternehmen] www.solutio.de
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