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GRUNDUNGSTIPP

SELBSTST/\I\/DIGKE/T:

Das Wichtigste vorab: Hier gibt es kein Richtig oder
Falsch. Der dominierende Wunsch fast aller Zahnmedi-
ziner bleibt die Selbststandigkeit in der eigenen Praxis.
Bei der Umsetzung dieses Traumes geht jedoch nur
einer von zehn den Weg einer origindren Neugrindung.
Die vermeintlich einfachere und gunstigere Alternative
ist die Ubernahme, die weiterhin den Standard darstellt
und durch ausreichend vorhandene Praxisabgaben be-
glnstigt wird.

Eine Neugriindung bendtigt, kurzfristig betrachtet, sptr-
bar hoéhere Investitionen, sowohl von Kapital als auch
von Zeit. Bis zur Eréffnung erfordert die Suche nach der
richtigen Immobilie sowie deren anschlieBender Ausbau
mehr personlichen Einsatz und nicht selten auch eine
Menge Geduld. Hinzu kommt parallel die Erarbeitung
des eigenen Praxis- und Behandlungskonzeptes und
dessen Vermarktung, um im Praxisumfeld schon vor
dem Start ,sichtbar” zu sein und durch Patienten und
auch kunftige Mitarbeiter friihestmoglich wahrgenom-
men zu werden.

Gleichzeitig missen aber keine Kompromisse in Bezug
auf die Rdumlichkeiten — z. B. in Lage, GroBe, Gestaltung
und Medizintechnik — und vor allem hinsichtlich des
eigenen Patientenstamms sowie das zukiinftige Praxis-
team hingenommen werden. Die neue Praxis kann in
jeder Hinsicht nach den eigenen Vorstellungen einge-
richtet werden und auf das personliche Konzept ein-
zahlen. Nach dem hdheren Erstaufwand besteht mittel-
fristig quasi kein weiterer Investitionsbedarf, sodass der
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Fokus der Grinder voll und ganz auf das gerichtet
werden kann, woflr Zahnérzte die groBte Leidenschaft
mitbringen: das Behandeln!

Viele Statistiken (vgl. z.B. IDZ) belegen, dass Neugrin-
dungen wesentlich dynamischer und schneller wachsen,
sodass einerseits das durchschnittliche Umsatzniveau
von bestehenden Praxen i.d.R. spatestens nach sechs
Jahren erreicht wird und andererseits die héheren In-
vestitionskosten kaum ins Gewicht fallen. Neben der 6ko-
nomischen Perspektive ist jedoch das Wichtigste, dass
die eigene Neugriindung gemaB Studien nachweislich zu
einer gréBeren personlichen Zufriedenheit fuhrt.

Zusammengefasst und insbesondere langfristig be-
trachtet, ist der am Markt Ubliche Weg einer Praxistber-
nahme nicht grundsétzlich der risikodrmere Weg. Vor
allem aber sprechen die groBtmdagliche Flexibilitat und
das dynamischere Wachstumspotenzial in Verbindung
mit einer gréBeren Selbstverwirklichung fur die Neu-
grundung nach den eigenen Vorstellungen. <<<
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