| Interview

,,Die DGZI verkorpert Tradition und Dynamik*

Anfang Oktober 2010 hat die Deutsche Gesellschaft fir Zahnarztliche Implantologie e.V.
(DGZI)ihr40-jahriges Bestehen gefeiert - eine Erfolgsgeschichte, die automatisch die Frage
nach der Zukunft aufwirft. DGZI-Prasident Dr. Friedhelm Heinemann gibtim Interview einen
Ausblick auf die zukunftige Entwicklung der Implantologie und seiner Fachgesellschaft.

Dr. Marion Marschall/Bonn

B Herr Dr. Heinemann, wie viele Mitglieder haben die
DGZI vor 40 Jahren gegriindet, wie viele waren es noch
vor fiinf Jahren, und wie viele sind es heute?

Sieben Kollegen haben die Gesellschaft anfanglich ge-
grindet. Allein in den letzten finf Jahren konnten wir
rund 1.000 neue Kollegen flir eine DGZI-Mitgliedschaft
begeistern und zahlen heute knapp 4.000 Mitglieder —
mit steigender Tendenz.

Einerseits schrumpft unsere Bevélkerung insgesamt, an-
dererseits steigt der Anteil der Senioren — was bedeutet
das fiir die zahndrztliche Implantologie, und wie geht die
DGZI darauf ein?

Die vollstandige Beantwortung dieser Frage ist eigent-
lich zu komplex, um dies in ein oder zwei Satzen darzu-
stellen, aber ich versuche einige Aspekte herauszugrei-
fen:Unsere immer alter werdende Gesamtbevolkerung
ist im sogenannten dritten Lebensabschnitt aber auch
immer gesunderund verliertim Durchschnittdie Zahne
spater.Die Implantologie spielt dann beim Ersatz dieser
Zahne eine immer grofRere Rolle. Zudem erwarten im-
mer mehr dltere Mitblrgerinnen und Mitburger eine
gute Kaufunktion und Asthetik. Die DGZI hat dies ja
schon lange erkannt und in der Fortbildung durch ein
entsprechendes Wahlmodul ,Geroprothetik® im Curri-
culum Implantologie umgesetzt.

Wie steht es denn eigentlich um das Verhdltnis zu den an-
deren Fachgesellschaften und Berufsverbdnden? Zuweilen
konnte man den Eindruck gewinnen, dass die MKG-Chirur-
gen die dentale Implantologie zu einem Gebiet fiir reine
Spezialisten machen und die implantierenden Zahndrzte -
bis auf die Oralchirurgen — aus diesem Segment hinaus-
driingen wollten. Empfanden Sie das zuweilen auch so?
Das sind Grabenkampfe von gestern, und diese sind zu-
dem juristisch abschlieBend geklart! Die Implantologie
isteine zahnarztliche Tatigkeit, die somit von Zahnarzten,
Oralchirurgen und doppelapprobierten Kolleginnen und
Kollegen gleichermafen betrieben wird. Zudem darf ich
daraufhinweisen,dasswirseitlanger Zeitsehrerfolgreich
sowohlmitdem Berufsverband Deutscher Oralchirurgen
(BDO) als auch mit der Deutschen Gesellschaft fir Mund-,
Kiefer-und Gesichtschirurgie (DGMKG) zusammenarbei-
ten. Die grofle Harmonie zeigt auch, dass die Prasidenten
der Deutschen Gesellschaft fiir Implantologie im Zahn-,
Mund- und Kieferbereich (DGI), DGMKG und des BDO mit
der DGZI ihr 40-jahriges Jubilaum gefeiert haben. Dies
wurde auch vom anwesenden Prasidenten der Bundes-
zahnarztekammer (BZAK), Dr.Peter Engel, betont.
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Dr.Friedhelm Heinemann

Wo positionieren Sie sich als DGZI im Konzert der ange-
sprochenen Fachgesellschaften und Berufsverbdinde, und
wie sollte sich derimplantierende Zahnarzt positionieren?
Die DGZI hat seit ihrer Grindung vor 40 Jahren stets den
niedergelassenen Kollegen in den Mittelpunkt des Inter-
esses gestellt, das war die letzten vier Jahrzehnte so, und
dasbleibtauch so.Auerdem werden wir nicht mide, die
Bedeutung der Implantatprothetik als der eigentlichen
ZielstellungunseresBemuihenszubetonen.Indiesem Zu-
sammenhang pflegen wir sehr bewusst unsere Koopera-
tionen mit der Deutschen Gesellschaft fiir zahnarztliche
Prothetik und Biomaterialien (DGPro) und der Arbeitsge-
meinschaft Dentale Technologie (ADT) und haben auRer-
dem bereits 2005 unsere sehr erfolgreiche Fortbildungs-
reihelmplantatprothetik gestartet.Weiterhinistdie DGZI
zweifelsohne die implantologische Fachgesellschaft mit
den meisten internationalen Kooperationspartnern von
USA bis Japan, die historisch gewachsen sind und in der
Zukunft weiterhin ausgebaut werden sollen.

Wie profitieren die implantologisch tdtigen Behandler
denn konkret von einer DGZI-Mitgliedschaft?

Die DGZIverkorpert Tradition und Dynamik.Dies spiegelt
sich auch in unserem Angebot flir die Mitglieder wider.
Die DGZI bietet mitihrem Curriculum den Goldstandard
in der Ausbildung. Dieses anerkannte Programm unter-
liegteinerkontinuierlichenQualitatskontrolleundbietet
durch Wahl- und Pflichtmodule eine sehr hohe Flexibi-
litat fiir den Kollegen. Er kann somit Schwerpunkte be-
reits bei der Ausbildung vertiefen. Dabei handelt es sich
um ein Alleinstellungsmerkmal der DGZI.Wir unterstit-
zen unsere Mitglieder auch im Bereich Marketing: Jedes
von ihnen erhalt kostenlos eine eigene Homepage. Eine
qualitativ hochwertige und informative Offentlichkeits-
arbeit—beispielsweise durch Beitrage in Zeitungen, Zeit-
schriften oder im Rundfunk und auf Internetportalen —
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runden dieses Angebot ab. Und um auf Ihre Frage nach
der Positionierung einer Praxis zurtickzukommen: Mit
diesem Gesamtpaket kann sich das DGZI-Mitglied eine
hohe Qualifikation erarbeiten und diese gegentiber dem
Patienten auch professionell darstellen.

Wie sieht die Zukunft Ihrer Fortbildungen und des Titig-
keitsschwerpunkts Implantologie generell aus?

Durch das Bausteinprinzip mit finf Pflicht- und zusatz-
lichen Wahlmodulen konnen kurzfristig neue Fortbil-
dungsinhalte in die bewahrten Kurse integriert werden.
Mitunserenbewahrtenundnachgefragten,aberauch mit
denneuen,sehraktuellen Modulen bietet die DGZI wiede-
rumeinPremiumproduktan,das—wiealleVorgangerauch
- gut von unseren Mitgliedern angenommen werden
wird.Unser Ziel ist die umfassende Qualifizierung unserer
Mitglieder, hier scheuen wir keinen Aufwand!

Auf dem go. Internationalen Jahreskongress der DGZI
war auch ein Grufwort der DGI zu héren. Diese implan-
tologische Gesellschaft schickte sich jiingst an, neue Leit-
linien fiir das Fachgebiet erarbeiten zu wollen. Wie ist es
eigentlich um das Verhiiltnis lhrer Gesellschaften be-
stellt? Konkurrieren Sie darum, wer den Takt vorgibt, oder
haben DGZI und DGl eine unterschiedliche Ausrichtung,
sodass Sie sich nicht ins Gehege kommen?

DGl und DGZI sind natlrlich einerseits Wettbewerber,
andererseits arbeiten wir hervorragend bei zahlreichen
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wichtigen Projekten zusammen. Die Leitlinienkonfe-
renz,abervorallemauchdie Konsensuskonferenz,deren
Sprecherdie DGZlin Persondes Kollegen Dr.Roland Hille
zurzeitstellt,seienindiesem Zusammenhangbesonders
erwahnt.Beide Fachgesellschaften sind erfolgreich und
beide wachsen, den bestehenden Wettbewerb sehe ich
fir die Kollegen und die Entwicklung beider Gesell-
schaften eher positiv.

BeiKooperationen unterund mit Fachgesellschaften se-
henwirgenerellein grolles Potenzial.Nicht umsonst lei-
ten Referenten der DGPro und der Deutschen Gesell-
schaft fiir Laserzahnheilkunde (DGL) bereits heute Mo-
dule unseres Fortbildungsangebotes.

Anldisslich des Jubildums der DGZI haben Sie auch lhr
Internet-Angebot fiir Patienten ausgeweitet. Unter
www.dgzi-info.de kénnen diese jetzt online Fragen rund
um die implantologische Versorgung stellen. Wie weit
reichen diese Fragen und wie funktioniert das im Alltag?
Ich darf erwahnen, dass die DGZI die erste implantologi-
sche Fachgesellschaft ist, die diese Moglichkeit bietet.
Prinzipiell erhalt dort jeder Patient zu allen Fragen eine
kompetente Auskunft,und zwar direkt von einem unserer
Vorstandsmitglieder.®
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